Atelier régional de l'OMC sur les marchés publics

Réunion EN PETITS GROUPES N° 3 
COMPTE RENDU
EXEMPLES DE QUESTIONS DU POINT DE VUE OFFENSIF
(questions concernant les possibilités d'accès aux marchés des autres Parties pour les fournisseurs nationaux d'une Partie)

	Exemples de questions pouvant présenter un intérêt (concernant le marché des marchés publics des autres Parties)
	Exemples de facteurs/de questions internes à prendre en considération 
(capacités de vos branches de production nationales et politique de votre pays en matière de marchés publics)



	· Marchés des Parties présentant pour vous un intérêt
· Taille des marchés et autres renseignements pertinents
· Raison(s) de cet intérêt, par ex.
· Capacités des branches de production nationales ou des fournisseurs nationaux, compétences particulières, compétitivité
· Secteurs particuliers présentant un intérêt sur les marchés/dans les Parties concernés
· Raison(s) de cet intérêt
· Entités, biens et services visés dans ces secteurs d'intérêt des Parties concernées, par ex., dans le cas de l'AMP:
· Entités visées – Annexes 1 à 3 de l'Appendice I

· Services et services de construction visés – Annexes 4 et 5 de l'Appendice I

· Exclusions générales et particulières – mentionnées dans les annexes et les notes générales
· Produits et services achetés par les entités visées dans les secteurs d'intérêt
· Degré de concurrence sur le marché de la Partie concernée en général et dans les secteurs d'intérêt considérés
· Concurrence nationale
· Concurrence étrangère
· ( Potentiel global du marché 

· ( Possibilités spécifiques ...


	· Marché intérieur/branches de production nationales 
· Taille des marchés
· Compétitivité des fournisseurs nationaux et des branches de production nationales:  capacités, compétences et faiblesses

· Secteurs/branches de production
· Capacités techniques, financières, opérationnelles 

· Capacités de production
· Atouts pour un produit/un secteur particulier
· Compétitivité internationale
· Etc.

· Infrastructure de mise en œuvre et de soutien
· Infrastructure d'offre
· Autre infrastructure de soutien
· Accessibilité des marchés des Parties concernées
· Questions relatives à l'offre
· Questions techniques – par ex. normes

· Questions de compétitivité
· Etc.

· ( Capacités d'offre globales 

· ( Possibilités réalistes ...


EXEMPLES DE QUESTIONS DU POINT DE VUE DÉFENSIF
(questions concernant l'incidence de la concurrence étrangère éventuelle sur les branches de production nationales)

	Exemples de questions pouvant présenter un intérêt pour les autres Parties
	Exemples de facteurs/de questions internes à prendre en considération 

(capacités de vos branches de production nationales et politique de votre pays en matière de marchés publics)


	· Taille du marché des marchés publics de votre pays
· Secteurs particuliers présentant un intérêt pour certaines Parties

· Intérêts combinés de toutes les Parties

· Entités spécifiques importantes présentant un intérêt particulier pour les Parties

· Entités

· Biens et services qu'elles achètent
· Importance des dépenses ou potentiel du marché
· Votre offre initiale
· Offre concernant les entités (AMP:  Annexes 1 à 3)

· Offre concernant les services et les services de construction
· Valeurs de seuil proposées
· Exceptions, exclusions, dérogations

· Opérations de compensation, le cas échéant
· Votre offre concernant les entités inclut‑elle des entités et des secteurs présentant un intérêt pour d'autres Parties?

· Sinon, raison de leur exclusion 
· (attendez-vous à des questions sur ce point dans le cadre des négociations sur la portée de l'Accord)
· Négociations bilatérales et plurilatérales 

· Questions possibles sur les secteurs exclus et les entités présentant un intérêt
· Autres demandes possibles des Parties
· Révisions de l'offre initiale
· Nouvelles négotiations

· Offre finale et acceptation éventuelle comme base du champ d'application de l'Appendice I


	· Marché intérieur/branches de production nationales
· Part de marché de vos fournisseurs nationaux sur le marché des marchés publics de votre pays
· Compétitivité des fournisseurs nationaux et des branches de production nationales:  capacités, compétences et faiblesses

· Secteurs/branches de production

· Capacités techniques, financières, opérationnelles 

· Capacités de production

· Atouts pour un produit/un secteur particulier

· Compétitivité internationale

· Etc.

· Infrastructure de mise en œuvre et de soutien

· Infrastructure d'offre

· Autre infrastructure de soutien
· Concurrence étrangère pouvant résulter de l'ouverture du marché
· Possibilités et risques
· Gains liés à l'amélioration du rapport qualité‑prix résultant de la concurrence accrue sur le marché des marchés publics de votre pays
· Incidence (négative/positive) de la concurrence étrangère accrue sur les branches de production nationales
· Possibilités liées à la collaboration entre fournisseurs nationaux et étrangers, à l'investissement étranger, etc.
( Réponse appropriée
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