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Séance 41:  Recherche et renforcement des capacités dans les négociations commerciales

Organisateur:  Réseau latino‑américain de politique commerciale (LATN)

et

Centre de recherches pour le développement international (CRDI)

Sous‑thème 3:  Le système commercial multilatéral:  la voie à suivre

Date:  Jeudi 25 septembre, de 14h.15 à 16h.15

Salle de réunion:  B

Résumé

On examinera durant cette séance les besoins des décideurs en matière de recherche et de capacité pour différents scénarios d'élaboration de politiques commerciales.  L'examen de l'incidence de la capacité et de la recherche sur les négociations est essentiel eu égard à la difficulté de faire passer les arguments économiques favorables au libre‑échange auprès du public et dans le processus politique.  Le Groupe de travail analysera certaines expériences faites par les pays en développement pour mettre en place des moyens de recherche destinés à leur permettre de participer aux négociations commerciales et promouvoir un débat de politique générale fondé sur les connaissances.  Il comparera des coalitions de pays en développement (G‑20 et G‑33) avec l'exemple spécifique de la contribution du Programme Inde de la CNUCED à l'intégration de la facilitation des échanges dans le programme national.

Les problèmes et questions retenus pour la discussion sont les suivants:

1.  L'utilisation de la recherche pour la mise en place d'une coalition mondiale dans les négociations commerciales à l'OMC:  Le contraste entre le G‑33 et le G‑20

Présentateurs:
Paul Mably, G‑33 et ICTSD

Diana Tussie, G‑20 (Réseau latino-américain de politique commerciale)
Ces présentations étudieront l'influence de la recherche et du renforcement des capacités dans la politique de coalition.  Comment le G‑20 et le G‑33 utilisent‑ils la recherche pour aborder la politique à la fois à l'intérieur et à l'extérieur de la coalition?  Comment les coalitions utilisent‑elles la recherche pour influer sur le choix des questions à l'ordre du jour?  Comment la recherche peut‑elle être utilisée au niveau interne – de façon explicite ou voilée – pour faciliter la formation de consensus au sein d'une coalition?

2.  L'exemple de la facilitation des échanges en Inde et le rôle de la CNUCED

Présentateur:  Abhijit Das (CNUCED, Inde)
Les liens entre recherche, politique et mise en œuvre sont très structurés dans un contexte démocratique comme l'Inde.  Le Programme Inde de la CNUCED a laissé une marque grâce à son influence aussi bien sur le fond que sur le processus de la politique commerciale.  Cette présentation analysera la manière dont les liens formels entre décideurs, parties prenantes et chercheurs ont fonctionné pour faciliter le processus d'élaboration des politiques.  La consultation permanente, la diffusion d'informations à jour et l'échange de renseignements entre négociateurs et parties prenantes ont permis de rallier le consensus nécessaire pour faciliter le changement de politique.
3.  Le savoir comme instrument d'élaboration des politiques commerciales

Présentateur:  Susan Joekes (CRDI)
Les négociations commerciales ont suscité une demande très forte d'apports importants et rapides dans le domaine de la recherche.  Cette présentation s'attachera à l'autre terme de l'équation:  comment l'élaboration des politiques influence‑t‑elle la recherche?
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