
[image: image2.emf]

INT/SUB/3451
SÉANCE 29:  PLURILATÉRALISME CONTRE MULTILATÉRALISME?:
UNE PERSPECTIVE MULTI-PARTIES PRENANTES

Organisé par:  Trade Policy and Governance Programme (TPGP),

Centre for Socio-Eco-Nomic Development (CSEND)

Date:  mardi 25 septembre, 18 heures 15–20 heures 15

Salle de réunion:  S3

RÉSUMÉ

Cette séance a pour but d'examiner les notions de multilatéralisme et de plurilatéralisme et d'évaluer l'impact potentiel des accords plurilatéraux au sein du système commercial multilatéral de l'OMC.  Les accords plurilatéraux peuvent être conclus par trois Membres de l'OMC ou plus et ils visent les questions commerciales dites « OMC-plus », « OMC-extra » ou « OMC-moins ».  Ils peuvent être adoptés à l'intérieur ou en dehors du cadre de l'OMC.  Il peut s'agir d'accords « préférentiels » ou d'accords fondés sur le principe de la nation la plus favorisée (NPF).  Dans l'avenir, les accords commerciaux plurilatéraux négociés dans le cadre de l'OMC pourraient apporter plus de transparence et les droits des tierces parties seraient mieux protégés grâce à la procédure de règlement des différends de l'OMC.

Un accord plurilatéral conclu hors du cadre de l'OMC, ne s'applique pas aux autres Membres de l'OMC et les Membres qui ne sont pas partie à l'accord ne participe pas aux négociations.  Cela aboutit à la création d'un « droit non contraignant », car un accord plurilatéral extérieur à l'OMC n'a pas le même poids juridique et politique et ne peut pas prétendre devenir une « norme internationale ».

Un accord commercial plurilatéral conclu dans le cadre de l'OMC et qui étend les avantages NPF aux Membres de l'OMC non parties à l'accord permet d'éviter les distorsions des échanges.  À l'inverse, un accord commercial plurilatéral fondé sur l'OMC qui reste un accord préférentiel (non-NPF), permet d'éviter que les non membres en bénéficient et les incite à adhérer.

Les intervenants et l'auditoire seront invités à réfléchir aux questions suivantes:
· Dans quelle mesure peut-on « multilatéraliser » le plurilatéralisme?

· Quelles sont les différentes « options » pour négocier des accords plurilatéraux?

· Quelles sont les implications des accords plurilatéraux pour le système commercial multilatéral?

· Hormis les services, d'autres domaines du commerce pourraient-ils faire l'objet de négociations plurilatérales?  Dans l'affirmative, lesquels?

· Quelles sont les stratégies et les tactiques que les pays en développement et les pays les moins avancés peuvent utiliser dans la négociation d'accords plurilatéraux?
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