organisation mondiale du commerce 

	Intitulé de l'activité
	46ème cours de politique commerciale de l'OMC (français)

	Lieu et date
	Siège de l'OMC, Genève:  15 septembre – 4 décembre 2008

	Description de l'activité
	Ce cours consiste en une série de modules interactifs comprenant des conférences, des exercices et des simulations qui couvrent tous les domaines de travail de l'OMC.  Il comprend aussi des visites dans d'autres organisations internationales s'occupant de questions liées au commerce, ainsi que la possibilité d'assister à certaines réunions d'organes de l'OMC.  Les participants au cours suivent régulièrement des séances d'information sur les travaux de l'Organisation et assistent à des réunions de l'OMC.  Des contacts avec des experts de l'OMC, des experts des missions et d'autres organisations internationales sont également prévus.  Les participants sont encouragés à établir des contacts avec des experts des divisions pertinentes du Secrétariat de l'OMC, à discuter des questions intéressant leur pays avec des experts dans le domaine concerné, à se préparer aux activités de formation nationales et régionales avec les responsables régionaux de l'IFCT, et à établir des relations de travail avec les fonctionnaires de l'OMC.

Cette activité, proposée en français, fait partie du Plan d'assistance technique et de formation de l'OMC.

	Objectifs
	À la fin du cours, les participants doivent avoir: 

· approfondi leur connaissance des règles de l'OMC et du fonctionnement de l'Organisation;

· amélioré leur capacité d'analyse et de négociation, ainsi que leur aptitude à analyser les renseignements commerciaux et à participer activement aux négociations commerciales de l'OMC;

· accru leur autonomie et appris à utiliser efficacement les renseignements et la documentation concernant les questions liées au commerce;

· renforcé leur capacité de travailler en équipe et dans un environnement international;  et

· établi ou renforcé un réseau de relations avec les autres participants et les formateurs ou experts.

Cliquer ici pour voir les objectifs détaillés
-


	Programme
	Cliquer ici pour accéder au programme du cours

	Institution/organisme organisant l'activité
	OMC


	DESTINATAIRES – PAYS ADMISSIBLES

	Ce cours s'adresse aux fonctionnaires des pays en développement, des PMA, des pays en transition et des pays accédants.

En règle générale, les candidats qui ont le plus de chance d'être admis à suivre ce cours sont les fonctionnaires qui travaillent actuellement sur des questions en rapport avec l'OMC et qui doivent enrichir leur expérience professionnelle par l'acquisition de connaissances actuelles sur le droit de l'OMC, le fonctionnement du système commercial multilatéral et les questions relatives à la politique commerciale internationale.  Les candidats devraient avoir au moins trois ans d'expérience professionnelle et travailler actuellement dans leur administration nationale à l'élaboration et l'application de la politique commerciale, avec la perspective claire de poursuivre leurs activités dans ce domaine ou d'y assumer des responsabilités plus importantes.  La préférence sera donnée aux candidats qui ont fait des études universitaires complètes en sciences économiques, en droit, ou dans une matière connexe, ou qui ont acquis, en tant que fonctionnaires, une expérience équivalente au sein de leur administration.
Liste des participants non disponible


	DÉSIGNATION DES PARTICIPANTS

	Dans le cadre des procédures de l'OMC, une lettre d'invitation est adressée aux autorités publiques compétentes, par les voies habituelles, indiquant les conditions spécifiques, les exigences et le profil attendu des candidats pour pouvoir participer au cours.  Seules les candidatures des personnes officiellement désignées par leurs autorités nationales sont prises en considération.  Il n'est pas tenu compte des candidatures reçues par d'autres voies.

Les participants sont sélectionnés en fonction de la participation de leur pays aux cours précédents organisés durant le Cycle de formation.  La priorité est donnée aux pays qui n'ont pas bénéficié de bourses d'étude pendant cette période.


	AUTRES RENSEIGNEMENTS PERTINENTS



OBJECTIFS DES COURS DE POLITIQUE COMMERCIALE

L'objectif principal du cours est d'élargir la compréhension des participants aux sujets de politique commerciale, au système commercial multilatéral, au droit du commerce international et au fonctionnement de l'OMC.  Les connaissances acquises durant le cours devraient permettre aux participants d'améliorer l'efficacité de leur travail dans leurs propres administrations et de favoriser une participation plus active de leur pays/territoire douanier dans les activités de l'OMC.

Cinq objectifs spécifiques sont définis pour ce cours. 

1. 
Il est attendu qu'à l'issue de la formation, les participants aient amélioré leur connaissance des règles de l'OMC et du fonctionnement de l'Organisation. 

Une partie importante du programme du cours est consacrée à l'enrichissement des connaissances des participants et de leur aptitude à utiliser les Accords de l'OMC à l'aide de sessions qui seront constituées de présentations, de courts exercices pratiques et de discussions. Les thèmes abordés lors de ces sessions seront centrés sur la théorie commerciale, la formulation et la mise en œuvre de la politique commerciale, les dispositions des instruments légaux et Accords de l'OMC ainsi que la structure, la portée et le fonctionnement de l'OMC. La dimension du développement fera l'objet d'une attention particulière. La plupart des sessions seront présentées par des fonctionnaires de l'OMC qui s'occupent directement de ces sujets ou par des formateurs de l'Institut de formation de l'OMC. Des conférenciers invités, en général des représentants de Membres de l'OMC, viendront discuter en table ronde de thèmes liés à l'OMC.  De plus, le programme du cours offre la possibilité d'assister à des réunions de comités de l'OMC afin de permettre aux participants d'observer sur place le fonctionnement de l'Organisation. En outre, des comptes-rendus sur les activités au siège de l'OMC seront donnés de façon régulière par les membres de l'Institut de formation ou des orateurs invités.

2. 
Il est attendu qu'à l'issue de la formation, les participants aient amélioré leur capacité à analyser les informations commerciales et à participer activement aux négociations commerciales conduites sous les auspices de l'OMC. 

Un atelier sur les techniques de négociation ainsi que des exercices de simulation sur les négociations commerciales et le règlement des différends viendront compléter les sessions mentionnées plus haut. Le but de ces exercices pratiques est de donner aux participants l'occasion de mettre en pratique les connaissances qu'ils auront acquises durant le cours sur les sujets relatifs à l'OMC.

Un atelier sur les techniques de négociation aura pour objectif de fournir aux participants des outils de base liés aux techniques, stratégies, tactiques, etc., d'un processus de négociation.

Un exercice de simulation de négociations commerciales sera organisé. Cet exercice simule une négociation tarifaire ainsi qu'une négociation sur les subventions entre quatre pays fictifs. La tâche des participants est de conclure un accord multilatéral visant à réduire les restrictions au commerce dans ces deux domaines. L'exercice a pour but de permettre aux participants d'acquérir connaissances et expérience aussi bien en ce qui concerne la substance que le processus de conduite d'une politique commerciale au niveau international. Les participants doivent mettre en pratique leurs connaissances en situation concrète, ce qui leur permettra de se familiariser avec les différents éléments qui doivent être pris en compte lors de la participation à de telles négociations.

Après une présentation d'introduction sur les procédures de règlement des différends dans le contexte du GATT et de l'OMC, les participants prendront part à un exercice de simulation sur le règlement des différends dirigé par des membres de la Division des Affaires légales et du Secrétariat de l'Organe d'appel. Cet exercice a lieu sur une période de trois jours. La documentation y relative sera distribuée à l'avance. Les participants seront d'abord appelés à analyser diverses questions couvrant toutes les étapes d'un différend donné incluant les procédures au niveau du groupe spécial, de l'Organe d'appel et de l'Organe de règlement des différends. Les participants devront ensuite préparer et présenter une soumission pour plusieurs différends. Plus précisément, des équipes seront formées représentant les différents intervenants dans un tel contexte, à savoir la partie plaignante, la partie défenderesse ainsi que le groupe de travail créé pour ce cas précis. Ces équipes devront se documenter et faire des recherches sur leurs cas respectifs et présenter des soumissions orales et écrites.

3. 
Il est attendu qu'à l'issue de la formation, les participants aient renforcé leur autonomie et leur capacité d'utilisation de moyens de communication modernes pour accéder à l'information relative à l'OMC. 

Pendant le cours, les participants auront chacun à leur disposition des ordinateurs qui leur permettront d'accéder à une grande quantité d'informations. Il leur sera demandé de travailler en petits groupes en se servant de toutes les informations disponibles et de préparer des présentations sur des sujets spécifiques. Ces sessions seront pour les participants l'occasion de travailler sur leurs aptitudes de communication, de renforcer leur esprit d'équipe et d'utiliser leurs connaissances et leurs compétences sur des sujets liés au commerce.

Les participants qui le désirent peuvent entreprendre un travail de recherche sur un sujet de leur choix. Pour ce faire, l'Institut de formation encourage fortement les participants qui le désirent à identifier au plus vite les sujets qu'ils aimeraient traiter et qu'ils pourront ensuite développer. Les formateurs de l'Institut de formation seront disponibles pour aider les participants à conduire une telle recherche. Les participants sont également encouragés à se mettre en contact avec les experts de l'OMC, que ce soit directement ou par l'intermédiaire des membres de l'Institut.

4. 
Il est attendu qu'à l'issue de la formation, les participants aient renforcé leur capacité à travailler en équipe dans un environnement international. 

Durant le cours, les participants auront de nombreuses occasions d'observer, de l'intérieur, la manière dont fonctionne l'OMC et comment s'établit l'interaction entre les différents acteurs du système commercial multilatéral. Ces observations devraient permettre aux participants d'apprécier l'environnement multiculturel dans sa diversité, qui constitue l'un des facteurs importants dans le contexte des négociations commerciales multilatérales. De plus, par de nombreux exercices de groupe, les participants seront amenés à améliorer leur capacité à développer un esprit d'équipe en tenant compte des avantages comparatifs de chacun. 

5. 
Il est attendu qu'à l'issue de la formation, les participants aient développé un réseau de contacts qui leur sera très utile une fois de retour dans leurs pays respectifs. 
Durant le cours, les participants auront toute latitude pour organiser un réseau de contacts aussi bien entre eux qu'avec les fonctionnaires du Secrétariat de l'OMC ainsi que les représentants des Membres de l'OMC à Genève. De plus, les présentations ainsi que les visites organisées dans certaines organisations intergouvernementales basées à Genève et actives dans des domaines liés à l'OMC donneront l'occasion aux participants d'identifier des contacts qui leur seront utiles une fois de retour dans leur capitale.

Le cours de politique commerciale est composé d'une série de modules, décrits ci-après.

Module d'introduction

Ce module est destiné à l'accueil des participants, qui seront informés du programme du cours, de ses objectifs et de son déroulement.  Il vise aussi à uniformiser les connaissances générales des participants sur l'OMC, son histoire, ses objectifs, ses fonctions, sa structure organisationnelle et son fonctionnement.  Il donnera un aperçu des principes fondamentaux du cadre juridique négocié par les Membres (principaux droits et obligations), qui seront exposés en détail tout au long du cours.  Les participants seront encouragés à prendre une part active aux exercices de groupes grâce auxquels ils pourront assimiler les divers éléments qui seront abordés pendant les 12 semaines de formation.

Module sur les techniques de communication
Ce module permettra aux participants de se familiariser avec les techniques de communication qui seront ensuite mises en pratique pendant le cours, entre autres, durant les présentations thématiques "Thema" qui auront lieu en petits groupes.  Il sera complété par une session axée sur les techniques de communication utilisées en particulier dans le cadre des négociations.

Module sur la théorie du commerce international
Les principales théories du commerce international seront rappelées aux participants dans le cadre de ce module, qui s'adresse aussi bien aux économistes qu'aux non-économistes.

Module sur les questions douanières
Les participants examineront les règles et les engagements applicables aux Membres concernant les procédures douanières, y compris les aspects relatifs aux droits de douane et aux listes tarifaires.  Ce module comprend une session sur les statistiques (pour le commerce des marchandises) et une présentation des bases de données tarifaires et commerciales de l'OMC (Base de données intégrée/Listes tarifaires codifiées).  Il s'achèvera par une session consacrée aux négociations sur l'accès aux marchés pour les produits non agricoles (AMNA) et une session sur la facilitation des échanges (autre question faisant actuellement l'objet de négociations).

Module sur l'accession
Ce module permettra aux participants de prendre connaissance des règles régissant le processus d'accession à l'OMC.  À l'aide d'exemples récents, ils pourront se familiariser avec les procédures d'accession.  Une réunion casse‑croûte sera organisée pour les participants représentant des pays accédants afin de permettre une discussion axée sur les spécificités des accessions en cours.
Module sur l'agriculture
Les participants aborderont l'un des principaux thèmes des négociations en cours.  Les concepts d'accès aux marchés présentés dans le module sur les questions douanières seront examinés dans le contexte particulier du commerce des produits agricoles.  Les règles applicables au soutien interne et à la concurrence à l'exportation pour les produits agricoles seront examinées.  Des exercices pratiques permettront aux participants de se familiariser avec les principaux concepts développés dans le cadre des modalités négociées pour l'agriculture.  Ce module sera complété ultérieurement par des exposés présentés par des groupes de participants dans le cadre de l'exercice "Thema".

Participation à des réunions officielles de l'OMC

Les participants auront la possibilité d'assister à des réunions officielles de l'OMC pour observer leur déroulement, en ressentir l'atmosphère et découvrir comment fonctionnent les organes de l'OMC, plutôt que pour approfondir leurs connaissances dans un domaine particulier des travaux de l'Organisation.  Une session d'orientation aura lieu avant la réunion pour donner aux participants les éléments de base nécessaires pour mieux en suivre le déroulement.

Modules sur les mesures commerciales correctives

Dans ce module, les participants examineront les règles et disciplines qui régissent l'application, par les Membres, de mesures commerciales correctives (dénommées "Règles" dans le jargon du GATT et de l'OMC).  Il sera aussi question des mesures antidumping, des subventions, des mesures compensatoires et des mesures de sauvegarde, ainsi que des mesures appliquées à des fins de balance des paiements.

Module sur le commerce des services et l'AGCS
Dans ce module, les participants découvriront les règles et disciplines énoncées dans l'Accord général sur le commerce des services (AGCS), premier et seul ensemble de règles multilatérales régissant le commerce international des services, négocié pendant le Cycle d'Uruguay.  Ils se familiariseront avec le corps du texte, qui énonce les obligations et disciplines générales, tandis que les annexes contiennent les règles applicables aux différents secteurs et les engagements spécifiques pris par les pays pour assurer leur accès aux marchés.  Ce module comportera des présentations théoriques et des exercices pratiques.  Il traitera aussi des questions faisant actuellement l'objet de négociations.

Ce module comprend en outre une session sur les statistiques (pour le commerce des services).

Il sera complété ultérieurement par des exposés présentés par des groupes de participants dans le cadre de l'exercice "Thema".

Module sur les normes et réglementations (SPS/OTC/Environnement)

Ce module traitera des règles et disciplines énoncées dans les Accords SPS et OTC.  Au moyen de présentations et d'exercices, les participants pourront étudier des exemples de mesures prises par les Membres en rapport avec les normes et les réglementations.  Ce module sera complété par un exposé et une discussion sur les liens entre le commerce et l'environnement.

Module sur les notifications
Ce module donne un aperçu des prescriptions en matière de notification énoncées dans de nombreux Accords de l'OMC.  Il illustre la dimension "transparence" des règles et disciplines de l'OMC.

Module sur le régionalisme

Dans ce module, les participants examineront les dispositions de divers accords et le lien entre les règles commerciales multilatérales et les initiatives d'intégration régionale.

Ce module sera complété ultérieurement par des exposés présentés par des groupes de participants dans le cadre de l'exercice "Thema".

Module sur les techniques de négociation

Ce module comporte deux segments.
Le premier segment vise tout d'abord à permettre aux participants de comprendre, ou de mieux comprendre, certains concepts et certaines théories de base liés ou applicables aux négociations commerciales internationales.  En particulier, les participants réviseront les concepts théoriques qui sous‑tendent les négociations et détermineront les principales qualités requises pour négocier plus efficacement.  Puis, sur la base d'un cadre théorique fondé sur l'observation des précédents cycles de négociations du GATT et de l'OMC, les participants seront informés des derniers développements des négociations en cours dans le cadre du Programme de Doha pour le développement.  De plus, ils participeront activement à divers exercices de groupe.

Le second segment consistera en un jeu de rôle (exercice de simulation de négociations commerciales).  Les participants prendront une part active à cet exercice qui reproduit des négociations commerciales multilatérales, notamment certains des éléments qui caractérisent ce type de négociations lorsqu'elles se déroulent sous les auspices de l'OMC.  L'exercice de simulation est un complément pratique du segment précédent et du module sur les techniques de communication.

Module sur les questions horizontales
Ce module aborde diverses questions fréquemment groupées sous la rubrique "questions horizontales".  Il traite, entre autres, des liens entre le commerce, la dette et les finances, des questions relatives au transfert de technologie, des liens entre le commerce et la politique de la concurrence, des liens entre le commerce et l'investissement – avec un exposé sur l'Accord sur les MIC – et des marchés publics.

Module sur le développement

Dans ce module, les participants examineront la dimension développement des règles et des négociations commerciales multilatérales.  Les dispositions des Accords de l'OMC relatives au développement ainsi que des initiatives comme l'"Aide pour le commerce" seront examinées.  Il sera question des programmes de coopération technique et de formation mis en place sous les auspices de l'OMC et d'autres organisations internationales, comme le CCI, la CNUCED, la Banque mondiale et l'ACICI, ainsi que des initiatives conjointes comme le Cadre intégré.  Le Mécanisme d'examen des politiques commerciales sera présenté dans ce module en raison de la contribution qu'il peut apporter à la formulation des politiques commerciales, particulièrement dans les pays en développement.

Module sur le règlement des différends

Dans ce module, les participants commenceront par se familiariser avec les règles et procédures régissant le mécanisme de règlement des différends de l'OMC.  Pour mettre en pratique les règles énoncées dans le Mémorandum d'accord sur le règlement des différends, les participants travailleront en groupes et feront un exercice de jeu de rôle simulant les diverses étapes d'une procédure de règlement, notamment:  a) la demande d'établissement d'un groupe spécial;  b) la préparation des communications écrites présentées au groupe spécial;  c) les audiences du groupe spécial avec l'exposé des positions respectives;  d) la rédaction du rapport du groupe spécial;  e) l'identification des questions de droit en vue d'un appel;  f) la préparation des communications écrites présentées à l'Organe d'appel;  g) les audiences de l'Organe d'appel avec l'exposé des positions respectives;  h) la rédaction du rapport de l'Organe d'appel;  i) la réunion de l'Organe de règlement des différends avec l'adoption (ou non) des rapports du groupe spécial et de l'Organe d'appel.

Pendant l'exercice de simulation, les groupes seront assistés par des experts juridiques.  Deux affaires seront présentées en vue d'une discussion.  Une séance de compte rendu aura lieu à la fin de l'exercice.

Le module se terminera par une présentation de l'état d'avancement des négociations en cours (réexamen du Mémorandum d'accord).

Module sur les droits de propriété intellectuelle et les ADPIC

Dans ce module, les participants examineront les aspects des droits de propriété intellectuelle qui touchent au commerce, en particulier les dispositions de l'Accord sur les ADPIC.

Le module débutera par une session d'introduction sur la propriété intellectuelle.  Une visite d'une demi-journée au siège de l'Organisation mondiale de la propriété intellectuelle permettra aux participants de mieux connaître les travaux de cette organisation grâce à une série d'activités dirigées par des experts de l'OMPI.

Pour le reste du module, des spécialistes des ADPIC de l'OMC passeront en revue les différentes questions abordées dans l'Accord sur les ADPIC.  Ces sessions se dérouleront à l'OMC.

Le module sera complété ultérieurement par des exposés présentés par des groupes de participants dans le cadre de l'exercice "Thema".

Visite à Berne
Les participants auront la possibilité de passer une journée hors de l'OMC et de visiter la capitale de la Suisse, Berne, où ils seront accueillis par les autorités suisses.  Cela leur permettra de mieux comprendre les particularités du système politique de ce pays.

Atelier de révision finale

La dernière semaine du cours sera essentiellement consacrée à la révision finale, qui fera l'objet d'un atelier de trois jours, organisé en dehors de Genève.  Cet atelier, de conception interactive, suit un programme préétabli qui permet de réviser les règles et les disciplines énoncées dans les Accords de l'OMC, tout en encourageant la réflexion sur des questions de politique commerciale plus vastes, notamment au moyen d'études de cas.  Une excursion d'une demi-journée est prévue, et le dernier après-midi sera réservé à l'évaluation du cours.

Cérémonie de clôture et de remise des diplômes
Une cérémonie de clôture et de remise des diplômes aura lieu le dernier jour du cours, en présence de l'équipe de formateurs et d'un représentant de la haute direction de l'OMC.

__________
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