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Organisation mondiale

du commerce

	Intitulé de l'activité
	cours intensif régional sur les compétences en matière de négociations commerciales à l'intention des pays africains francophones

	Lieu et date
	MAROC, Casablanca, 09-13 Novembre 2009
Durée du cours:  cinq jours ouvrables

	Description de l'activité
	La formation en matière de négociations doit permettre aux participants d'acquérir les compétences et les connaissances nécessaires sur les stratégies et les tactiques à appliquer pour conduire des négociations, ainsi que les techniques d'analyse systématique des décisions pour suivre et gérer le processus de négociation.  Ces compétences sont utiles à la fois pendant le processus de négociation informel, qui caractérise la prise de décisions dans les organisations et la prise de décisions interorganisations, et les négociations plus formelles, aussi bien aux niveaux bilatéral que multilatéral.
La formation portera sur la manière de préparer les négociations, sur les stratégies et tactiques de négociation efficaces, ainsi que sur la gestion du processus de négociation. Les participants mettront la théorie en pratique dans le cadre de simulations de négociations internationales bilatérales et multilatérales.
Cette activité, proposée en français, fait partie du Plan d'assistance technique et de formation de l'OMC.

	Objectifs
	À la fin du cours, les participants doivent avoir acquis de bonnes compétences en matière de négociation, qui leur permettront de participer, au nom de leur gouvernement, à des négociations sous-régionales, régionales et multilatérales.

	Programme
	Cliquer ici pour voir le programme de l'activité.

	Institution/organisme organisant l'activité
	OMC


	DESTINATAIRES – PAYS ADMISSIBLES

	Cette formation s'adresse aux fonctionnaires qui connaissent bien les Accords de l'OMC ou le système commercial multilatéral et qui exercent des fonctions de négociateurs pour leur gouvernement dans les négociations commerciales régionales ou internationales.

	Les pays suivants sont invités à désigner des participants:
Algérie, Angola, Bénin, Burkina Faso, Burundi, Cameroun, Cap-Vert, Comores, Congo, Côte d'Ivoire, Djibouti, Gabon, Guinée, Guinée-Bissau, Guinée équatoriale, Madagascar, Mali, Maroc, Mauritanie, Niger, République centrafricaine, République démocratique du Congo, Sao Tomé‑et-Principe, Sénégal, Tchad, Togo, Tunisie.

	DéSIGNATION DES PARTICIPANTS

	Dans le cadre des procédures de l'OMC, une lettre d'invitation est adressée aux autorités publiques compétentes, par les voies habituelles, indiquant les conditions spécifiques du cours, les exigences et le profil attendu des candidats.  Les candidatures de deux personnes officiellement désignées par leurs autorités nationales sont prises en considération. Il n'est pas tenu compte des candidatures reçues par d'autres voies.


	AUTRES RENSEIGNEMENTS PERTINENTS:  
Documentation de base sur l'OMC


__________
COURS REGIONAL INTENSIF SUR LES COMPÉTENCES EN MATIÈRE
DE NÉGOCIATIONS COMMERCIALES EN FAVEUR DES PAYS D'AFRIQUE FRANCOPHONE

Casablanca, Royaume du Maroc

09-13 Novembre

Programme

	Date
	Horaire
	Activité
	Intervenants/
présentateurs

	
	
	
	

	Lundi 09 Novembre 2009
	8h.30-8h.45
	Remarques préliminaires 
	M. Le Ministre du Commerce



	
	8h.45-9 heures
	Discours d'ouverture et objectifs du cours
	M. Dickson Yeboah, Conseiller à l'Institut de formation et de coopération technique de l'OMC

	
	9 heures-9h.30
	Présentation et attentes des participants 
	Participants

	
	9h.30-10h.30
	● Principes régissant l'OMC et négociations commerciales mondiales

● Cadre des négociations pour la réduction des obstacles au commerce
	M. Dickson Yeboah

	
	10h.30-10h.45
	Pause café
	

	
	10h:45-12h:30
	● Accord général sur le commerce des services 
	M. Dickson Yeboah

	
	12h.30-12h.45
	Débat et questions-réponses
	Participants

	
	12h.45-14 heures
	Pause déjeuner
	

	
	14 heures-15h.30
	Approches et stratégies pour les négociations commerciales  
	M. Dickson Yeboah

	
	15h.30-15h.45
	Pause café
	

	
	15h.45-17 heures
	Suite des présentations 
	M. Dickson Yeboah

	
	17 heures-17h.30
	Débat et questions-réponses
	Participants

	
	
	
	

	Mardi 10 Novembre 2009
	8h.30-10 heures
	Séance d'information générale
	M. Dickson Yeboah

	
	10 heures-10h.30
	Débat et questions-réponses
	Participants

	
	10h.30-10h.45
	Pause café
	

	
	10h.45-12h.45
	● Définition des positions initiales

● Identification des problèmes

● Identification des intérêts 

● Consultation interdépartementale

● Consultation politique

● Formulation des positions et des stratégies de négociation
	Participants

	
	12h.45-14 heures
	Pause déjeuner
	

	
	14 heures-15h.30
	Suite de consultation nationale  
	Participants 

	
	15h.30-15h.45
	Pause café
	

	
	15h.45-17h.30
	Session de négociation I 

(début des négociations bilatérales) 
	Participants 

	
	
	
	

	Mercredi 11 Novembre 2009
	8h.30-10h.30
	Suite de la session de négociation I
(négociations bilatérales; présentation des positions initiales) 
	Participants 

	
	10h.30-10h.45
	Pause café
	

	
	10h.45-12h.45
	Suite de la session de négociation I (négociations bilatérales; présentation des positions initiales)
	Participants 

	
	12h.45-14 heures
	Pause déjeuner
	

	
	14 heures-15h.30
	Début de la session de négociation II 

(négociations bilatérales; présentation des positions initiales)
	Participants 

	
	15h.30-15h.45
	Pause café
	

	
	15h.45-17h.30
	Suite de la session de négociation II

(négociations bilatérales; présentation des positions initiales)
	Participants 

	
	
	
	

	Jeudi 12 Novembre 2009
	8h.30-10h.30
	Début de la session de négociation III

(négociations bilatérales, présentation des positions initiales)
	Participants

	
	10h.30-10h.45
	Pause café
	

	
	10h.45-12h.45
	Suite de la session de négociation III 
	Participants

	
	12h.45-14 heures
	Pause déjeuner
	

	
	14 heures-15h.30
	Présentation des résultats

(des négociations plurilatérales) 
	Participants

M. Dickson Yeboah

	
	15h.30-15h.45
	Pause café
	

	
	15h.45-17h.30
	Suite de la présentation des résultats 
	Participants

M. Dickson Yeboah

	
	
	
	

	Vendredi 13 Novembre 2009
	8h.30-9h.45
	Réunion informelle des groupes de "pays"
	Participants

	
	09h.45-10h.00
	Pause café
	

	
	10h.00-12h.30
	Négociations multilatérales 

(séance plénière)
	Participants

M. Dickson Yeboah

	
	12h.30-13h:30
	● Compte rendu de l'exercice

(séance plénière)

● Observations finales 
	●Participants

●M. Dickson Yeboah

●M. le Ministre du Commerce

	
	13h:30
	Déjeuner
	


__________
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