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Resumen

En esta sesión se examinarán las necesidades en materia de investigación y capacidad de los encargados de adoptar decisiones en diferentes situaciones de la formulación de las políticas comerciales.  El análisis de los efectos que la capacidad y la investigación han tenido en las negociaciones es esencial, dada la dificultad de transmitir al público en general y al proceso político los argumentos económicos en favor del libre comercio.  El panel analizará determinadas experiencias de países en desarrollo en la creación de capacidad de investigación para participar en las negociaciones comerciales y desarrollar debates sobre políticas basadas en el conocimiento.  Cotejará las coaliciones de países en desarrollo (el G‑20 y el G-33) con el caso específico de cómo UNCTAD India ha contribuido a abrir el programa nacional en la esfera de la facilitación del comercio.

Las cuestiones y preguntas seleccionadas para el debate son las siguientes:

1.  Utilización de la investigación para la formación de coaliciones mundiales en las negociaciones comerciales celebradas en la OMC:  El cotejo del G-33 y el G-20

Presentadores:
Paul Mably, el G-33 y el ICTSD

Diana Tussie, el G-20 (Red Latinoamericana de Política Comercial)

En estas exposiciones se examinará la influencia de la investigación y la creación de capacidad en las políticas de las coaliciones.  ¿Cómo utilizan el G-20 y el G-33 la investigación para abordar las negociaciones internas y externas de las coaliciones?  ¿Cómo utilizan las coaliciones la investigación para influir en el establecimiento de los programas?  ¿Cómo puede utilizarse internamente la investigación -en forma explícita o encubierta- para facilitar la creación de consenso en el seno de una coalición?
2.  El caso de la facilitación del comercio en la India y el papel de la UNCTAD

Presentador:
Abhijit Das (UNCTAD India)

Los vínculos entre investigación, política y aplicación están considerablemente estructurados en un entorno democrático como el de la India.  El programa UNCTAD India ha dejado una impronta que influye tanto en el fondo como en el proceso de la política comercial.  En esta exposición se analizará el modo en que los vínculos formales entre los responsables de la formulación de políticas, los colectivos interesados y los investigadores han favorecido el proceso de formulación de las políticas comerciales.  La consulta constante, la divulgación de información actualizada y la retroinformación entre los negociadores y los colectivos interesados crearon un terreno propicio para el logro de un consenso que facilitase el cambio de política.

3.  Conocimiento útil para la formulación de políticas comerciales

Presentadora:  Susan Joekes (IDRC)

Las negociaciones comerciales dan lugar a una demanda especialmente apremiante de insumos de investigación sustanciales y oportunos.  En esta exposición se examinará la otra parte de la ecuación:  ¿Cómo influye la formulación de políticas en la investigación?
__________
