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Organización Mundial
del Comercio
	título de la actividad
	45º CURSO DE POLÍTICA COMERCIAL DE LA OMC (ESPAÑOL)

	lugar y fechas
	Sede de la OMC, Ginebra:  del 21 de abril al 11 de julio de 2008

	Descripción del curso
	Este curso consiste en una serie de módulos interactivos, que incluyen ponencias, ejercicios y simulaciones, sobre todas las esferas de actividad de la OMC.  También se hacen visitas a otras organizaciones internacionales cuyo campo de actividad está relacionado con el comercio y se asiste a determinadas reuniones de órganos de la OMC.  Las sesiones informativas periódicas sobre la labor actual de la OMC y la asistencia a reuniones de la Organización son parte integral de los cursos.  También son frecuentes los contactos con expertos de la OMC y de las Misiones y de otras organizaciones internacionales.  Se alienta a los participantes a que establezcan contactos con expertos de las divisiones pertinentes de la Secretaría de la OMC, mantengan conversaciones sobre cuestiones de interés para sus países con expertos en la materia, se preparen para participar en actividades de formación nacionales y regionales con los coordinadores regionales del IFCT y entablen relaciones de trabajo con funcionarios de la OMC.
Esta actividad se llevará a cabo en español, y forma parte del Plan de Asistencia Técnica y Formación de la OMC.

	Objetivos
	Se espera que, al final del curso, los participantes:
· hayan ampliado sus conocimientos sobre las normas de la OMC y el funcionamiento de la Organización;
· hayan mejorado sus aptitudes analíticas y de negociación y su capacidad para analizar la información sobre el comercio y participar activamente en las negociaciones comerciales en el ámbito de la OMC;
· hayan adquirido un mayor grado de autonomía y aprendido a utilizar eficazmente la información y documentación pertinentes sobre las cuestiones relacionadas con el comercio;
· hayan reforzado su capacidad de trabajo en equipo y en un entorno internacional;  y
· hayan establecido y/o afianzado una red de contactos entre ellos y con los instructores/expertos.

Hacer clic aquí para acceder a los objetivos detallados

	Programa
	Hacer clic aquí para acceder al programa del curso

	Institución/entidad que organiza
	OMC


	PÚBLICO DESTINATARIO - PAÍSES ADMISIBLES

	Este curso está destinado a funcionarios públicos procedentes de países en desarrollo, PMA, economías en transición y países en proceso de adhesión.
Por lo general, los candidatos con más probabilidades de beneficiarse de este curso son los funcionarios que estén trabajando en este momento en cuestiones relacionadas con la OMC y que necesiten ampliar su experiencia profesional con conocimientos actualizados sobre la normativa de la OMC, el funcionamiento del sistema multilateral de comercio y las cuestiones de actualidad relacionadas con la política comercial internacional.  Los candidatos deberán tener, como mínimo, tres años de experiencia profesional y deberán estar trabajando en la administración de su país en el ámbito de la formulación y aplicación de las políticas comerciales, con firmes perspectivas de seguir trabajando o de asumir más responsabilidades en esta esfera.  Se dará preferencia a aquellos que hayan completado estudios universitarios de economía, derecho o una materia relacionada, o que hayan adquirido experiencia equivalente como funcionarios públicos en la administración de su país.


	PROPUESTAS DE PARTICIPANTES

	Como parte de los procedimientos de la OMC, se enviará a las autoridades pertinentes una carta de invitación por las vías establecidas.  En ella se indicarán las condiciones específicas, los requisitos y el perfil previsto de los candidatos a asistir al curso.  Sólo se aceptará a los candidatos propuestos oficialmente por sus autoridades nacionales.  No se considerarán las solicitudes que se reciban por otras vías.
Los participantes se seleccionan con arreglo a la participación de su país en cursos anteriores durante el ciclo de formación. Se dará prioridad a los países que no se hayan beneficiado de becas durante ese período.
Hacer clic aquí para acceder a la lista de los países participantes


	OTRA INFORMACIÓN PERTINENTE


OBJETIVOS DEL CURSO DE POLÍTICA COMERCIAL DE LA OMC


El objetivo general del curso es lograr que los participantes comprendan mejor las cuestiones relacionadas con la política comercial, el sistema multilateral de comercio, el derecho mercantil internacional y el funcionamiento de la OMC.  Se espera que los conocimientos adquiridos durante el curso permitan a los participantes trabajar con más eficacia en sus respectivas administraciones y contribuir a una participación más activa de sus países en la labor de la OMC.  

Se han fijado cinco objetivos específicos para este curso: 
1.
Se espera que, al final del curso, los participantes hayan ampliado sus conocimientos sobre las normas de la OMC y el funcionamiento de la Organización.

Buena parte del programa del curso está destinada a que los participantes tengan un mejor conocimiento de los Acuerdos de la OMC y una mejor capacidad para utilizarlos, mediante sesiones que incluyen presentaciones, breves ejercicios y debates.  Estos componentes del programa se centran en la teoría comercial, la formulación y aplicación de la política comercial, las disposiciones de los Acuerdos e instrumentos jurídicos de la OMC, así como en la estructura, el alcance y el funcionamiento de la OMC.  Se hace mucho hincapié en la dimensión de desarrollo.  La mayoría de las sesiones están dirigidas por funcionarios de la OMC que se ocupan directamente de los temas tratados o por funcionarios del Instituto de Formación y Cooperación Técnica de la OMC.  También se invita a conferenciantes, en principio a representantes de Miembros de la OMC, a participar en mesas redondas en las que se examinan cuestiones relacionadas con la OMC.  Además, el programa incluye la asistencia a reuniones de órganos de la OMC, a fin de que los participantes puedan observar directamente el funcionamiento de la OMC.  Asimismo, el personal del Instituto de Formación u otros oradores invitados celebran sesiones de información sobre las actividades en curso en la sede de la OMC.
2.
Se espera que, al final del curso, los participantes hayan mejorado sus aptitudes analíticas y de negociación y su capacidad para analizar la información sobre el comercio y participar activamente en las negociaciones comerciales en el ámbito de la OMC. 

Las sesiones mencionadas anteriormente se complementan con un módulo sobre técnicas de negociación y ejercicios de simulación sobre negociaciones comerciales y solución de diferencias.  La finalidad de los ejercicios prácticos es que los participantes puedan aplicar los conocimientos adquiridos durante el curso sobre las cuestiones relacionadas con la OMC.  

El módulo sobre técnicas de negociación tiene por objeto proporcionar a los participantes los conocimientos teóricos y prácticos básicos, así como enseñarles algunas estrategias y técnicas de negociación mediante pequeños ejercicios. 

Se realizará un ejercicio de simulación de negociaciones comerciales.  En este ejercicio se simula una negociación sobre aranceles y subvenciones entre cuatro países ficticios.  La tarea de los participantes es concluir un acuerdo multilateral en ambas esferas que reduzca las restricciones al comercio.  El objetivo del ejercicio es que los participantes adquieran conocimientos y experiencia tanto de las cuestiones de fondo como del proceso de elaboración de la política comercial a nivel internacional.  El ejercicio requiere que los participantes apliquen sus conocimientos académicos a un caso práctico y tomen conciencia de los múltiples factores que hay que tener en cuenta para desarrollar y gestionar una negociación comercial.

Después de una presentación de introducción al procedimiento de solución de diferencias del GATT/OMC, los participantes intervendrán en un ejercicio de simulación de solución de diferencias bajo la dirección de miembros de la División de Asuntos Jurídicos y de la División del Órgano de Apelación de la Secretaría de la OMC.  El ejercicio durará tres días y los documentos pertinentes se distribuyen por adelantado.  En primer lugar, se pedirá a los participantes que analicen varias cuestiones que abarcan todas las etapas de determinadas diferencias, incluidos los procedimientos de los grupos especiales y el examen del Órgano de Apelación.  A continuación el grupo de participantes deberá preparar y presentar comunicaciones para diversas diferencias sometidas a grupos especiales.  En concreto, los participantes se dividirán en equipos que representen a la parte demandante, a la parte demandada y al grupo especial en cada una de esas diferencias.  Los equipos efectuarán investigaciones para sustentar sus argumentos y presentarán comunicaciones orales y escritas.
3.
Se espera que, al final del curso, los participantes hayan adquirido un mayor grado de autonomía y aprendido a utilizar eficazmente la información y documentación pertinentes sobre las cuestiones relacionadas con el comercio.

Durante el curso, los participantes tendrán ordenadores a su disposición lo que les dará acceso a una gran cantidad de documentación pertinente.  Se pedirá a los participantes que trabajen en pequeños grupos y que, utilizando toda la información disponible, preparen y presenten sesiones sobre temas específicos.  Estas presentaciones ofrecerán a los participantes la ocasión de desarrollar su capacidad de comunicación, reforzar el espíritu de equipo y utilizar sus conocimientos y competencias sobre los temas relacionados con el comercio.  

También se invita a los participantes que lo deseen a realizar facultativamente investigaciones personales.  El personal encargado de la formación insta encarecidamente a los participantes que deseen llevar a cabo esas investigaciones a que precisen lo antes posible los temas que deseen desarrollar.  Los formadores del Instituto están a disposición de los participantes para ayudarles en la elaboración de esos proyectos.  También se alienta a los participantes a que se pongan en contacto con expertos de la Secretaría de la OMC, ya sea directamente o por conducto del personal del Instituto de Formación.  
4.
Se espera que, al final del curso, los participantes hayan reforzado su capacidad de trabajo en equipo y en un entorno internacional.

Durante el curso, los participantes dispondrán de numerosas oportunidades para observar desde dentro el funcionamiento de los distintos órganos de la OMC y de su Secretaría.  Ello les permitirá valorar plenamente el entorno multicultural en su diversidad, lo que es también importante en el contexto de las negociaciones comerciales multilaterales.  Además, mediante numerosas actividades en equipo, se alentará a los participantes a que aprendan unos de otros e intercambien sus propias experiencias con los demás participantes y con los instructores/expertos.
5.
Se espera que, al final del curso, los participantes hayan establecido y/o afianzado una red de contactos, lo que les resultará de gran utilidad cuando regresen a sus respectivos países.

Durante el curso, los participantes dispondrán de numerosas oportunidades para crear una red de contactos entre ellos, así como con funcionarios de la Secretaría de la OMC y representantes de Miembros de la OMC destinados en Ginebra.  Además, gracias a las presentaciones realizadas por organizaciones internacionales radicadas en Ginebra que se ocupan de cuestiones relacionadas con el comercio y a las visitas a esas organizaciones, los participantes tendrán la posibilidad de establecer contactos y puntos de referencia que podrían ser de utilidad cuando regresen a sus destinos oficiales.
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El programa del Curso de Política Comercial consiste en una serie de módulos que se describen a continuación.
Módulo de introducción

En este módulo, se da la bienvenida a los participantes y se les informa del programa, los objetivos y el funcionamiento del curso.  Además, se intenta nivelar los conocimientos generales de los participantes sobre la OMC y su historia, objetivos, funciones, organización y funcionamiento.  Se presentan los principios básicos del marco jurídico negociado por los Miembros (principales derechos y obligaciones), que se desarrollarán en más detalle a lo largo del curso.  Se alentará a los asistentes a participar activamente en los ejercicios de grupo que les permitirán consolidar los diversos elementos que se expondrán durante las 12 semanas de formación. 

Módulo sobre "Técnicas de comunicación"


En este módulo, los participantes se familiarizan con las técnicas de comunicación que se utilizarán en fases posteriores del curso, por ejemplo en las exposiciones "Thema" que se harán en pequeños grupos.  Este módulo se complementa más adelante en otra parte del programa con una sesión dedicada a las técnicas de comunicación que se utilizan en particular en el contexto de las negociaciones.
Módulo sobre "Teoría del comercio internacional"


En este módulo, se recuerdan las teorías básicas del comercio internacional.  La sesión está concebida para captar el interés tanto de los economistas como de los que no lo son. 

Módulo sobre "Cuestiones aduaneras" 


En este módulo, los participantes examinarán las normas y los compromisos aplicables a los Miembros en materia de procedimientos aduaneros, incluidos los aspectos relacionados con los derechos arancelarios y con los Aranceles de Aduanas.  Este módulo comprende también una sesión sobre estadística (para el comercio de mercancías) y presentaciones de las bases de datos arancelarios y comerciales de la OMC (Base Integrada de Datos/Base de Datos de Listas Arancelarias Refundidas).  Por último, el módulo se completa con una sesión dedicada a las negociaciones sobre el acceso a los mercados para los productos no agrícolas (AMNA) y una sesión sobre la facilitación del comercio (otra cuestión que actualmente es objeto de negociación).
Módulo sobre la "Adhesión"

En este módulo, se dan a conocer a los participantes las normas que rigen el proceso de adhesión a la OMC.  Por medio de ejemplos recientes de adhesiones, los participantes se familiarizarán con los procedimientos que llevan a la adhesión.  Se organizará un almuerzo de trabajo (sándwiches) para los participantes que representan a países en proceso de adhesión a fin de mantener debates más centrados en los elementos específicos de las adhesiones en curso.
Módulo sobre la "Agricultura"


En este módulo, los participantes abordarán uno de los temas clave de las negociaciones en curso.  Los conceptos relativos al acceso a los mercados que se presentaron en el módulo sobre "Cuestiones aduaneras" se examinarán en el marco particular del comercio de productos agrícolas.  Se expondrán y debatirán las normas aplicables a la ayuda interna y a la competencia de las exportaciones de productos agrícolas.  Mediante ejercicios prácticos, los participantes se familiarizarán con los principales conceptos de las modalidades negociadas en la esfera de la agricultura.  El módulo se complementa posteriormente con exposiciones que harán los participantes en grupos en el marco del ejercicio "Thema".

Asistencia a reuniones oficiales de la OMC

Los participantes tendrán ocasión de asistir a reuniones oficiales de la OMC.  Más que para ampliar los conocimientos sobre una esfera concreta de la labor de la OMC, se ofrece esta oportunidad para que los participantes puedan observar cómo se celebran las reuniones, hacerse una idea al respecto y familiarizarse con el funcionamiento de los órganos de la OMC.  Antes de la reunión, tendrá lugar una sesión informativa a fin de poner a los participantes en antecedentes para que puedan seguir mejor la reunión.
Módulo sobre las "Medidas comerciales correctivas"


En este módulo, se examinarán las normas y disciplinas aplicables por los Miembros a la utilización de las medidas comerciales correctivas (denominadas "normas" en la jerga del GATT/OMC).  El módulo abarca las medidas antidumping, las subvenciones, las medidas compensatorias y las medidas de salvaguardia, así como las medidas relativas a la balanza de pagos.
Módulo sobre el "Comercio de servicios/AGCS"


En este módulo, se presentan a los participantes las normas y disciplinas establecidas en el Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios (AGCS), primer y único conjunto de normas multilaterales, negociadas durante la Ronda Uruguay, que rige el comercio internacional de servicios.  Los participantes se familiarizarán con el texto principal en el que figuran las obligaciones y disciplinas generales, mientras que los anexos contienen las normas aplicables a los diversos sectores específicos así como los compromisos específicos contraídos por los diferentes países a fin de asegurar su acceso a los mercados.  Este módulo comprende una parte teórica y ejercicios prácticos.  Se examinarán también las cuestiones que son actualmente objeto de negociación.


Habrá además una sesión sobre estadística (para el comercio de servicios). 


Más adelante, el módulo se complementa con exposiciones que harán los participantes en grupos en el marco del ejercicio "Thema".

Módulo sobre las "Normas, reglamentos y reglas" (MSF/OTC/medio ambiente)


En este módulo, se examinan las normas y disciplinas establecidas en el Acuerdo MSF y el Acuerdo OTC.  Mediante exposiciones y ejercicios, se dan a los participantes ejemplos de tipos de medidas adoptadas por los Miembros en relación con las normas, los reglamentos y/o las reglas.  El módulo se completa con una exposición y un debate sobre la relación entre comercio y medio ambiente.
Módulo sobre las "Notificaciones"


En este módulo, se exponen a los participantes las prescripciones en materia de notificación que figuran en varios Acuerdos de la OMC.  El módulo ilustra la dimensión de "transparencia" de las normas y disciplinas de la OMC.

Módulo sobre el "Regionalismo"


En este módulo, los participantes examinarán las disposiciones que figuran en diversos Acuerdos y abordarán la relación entre las normas comerciales multilaterales y las iniciativas de integración regional. 


El módulo se complementa más adelante con exposiciones que harán los participantes en grupos en el marco del ejercicio "Thema".

Módulo sobre "Técnicas de negociación"


Este módulo se desarrollará en dos etapas. 


En el primer segmento, el objetivo es enseñar a los participantes algunos conceptos y teorías básicos relativos o aplicables a las negociaciones comerciales internacionales o mejorar su conocimiento de los mismos.  Concretamente, los participantes revisarán los conceptos teóricos en que se basan las negociaciones e identificarán las principales cualidades que necesitan para aumentar su eficacia como negociadores.  Después, en un marco conceptual basado en la observación de "rondas" de negociación anteriores del GATT/OMC, se pondrá a los participantes al corriente de la situación de las negociaciones en curso que abarca el Programa de Doha para el Desarrollo.  También se realizarán diversos ejercicios en grupo.


En el segundo segmento, los participantes intervendrán en un juego de rol (ejercicio de simulación de negociaciones comerciales).  Participarán de forma activa en este ejercicio, en que se simulan negociaciones comerciales multilaterales y se intenta reproducir algunos elementos y características del ambiente que puede haber en este tipo de negociación en el marco de la OMC.  Este ejercicio es también un complemento práctico del primer segmento de este módulo, así como del módulo sobre técnicas de comunicación.
Módulo sobre "Cuestiones horizontales"


En este módulo, se abordan diversas cuestiones que suelen agruparse bajo el nombre de "cuestiones horizontales".  Se incluyen temas como la relación entre comercio, deuda y finanzas;  cuestiones relacionadas con la transferencia de tecnología;  la relación entre comercio y política de competencia;  el vínculo entre comercio e inversiones, con inclusión de una presentación del Acuerdo sobre las MIC;  y la contratación pública.
Módulo sobre el "Desarrollo"


En este módulo, los participantes abordarán la "dimensión de desarrollo" de las normas y negociaciones comerciales multilaterales.  Se examinarán las disposiciones relativas al desarrollo que figuran en los Acuerdos de la OMC, e iniciativas como la Ayuda para el Comercio.  También se analizarán programas de formación y cooperación técnica establecidos bajo los auspicios de la OMC y de otras organizaciones internacionales como el Centro de Comercio Internacional, la UNCTAD, el Banco Mundial y la Agencia de Cooperación y de Información para el Comercio Internacional (ACICI);  así como iniciativas conjuntas como el Marco Integrado.  Se presentará el Mecanismo de Examen de las Políticas Comerciales por lo que puede aportar a la formulación de las políticas comerciales, especialmente en los países en desarrollo. 

Módulo sobre la "Solución de diferencias"


En este módulo, los participantes se familiarizan en primer lugar con las normas y procedimientos que rigen el mecanismo de solución de diferencias de la OMC.  Después, como ejemplo práctico de las normas establecidas en el Entendimiento sobre Solución de Diferencias (ESD), los participantes trabajarán en grupo y llevarán a cabo un ejercicio de simulación de las diversas etapas de un procedimiento de solución de diferencias, como, por ejemplo:  a) la solicitud de establecimiento de un grupo especial;  b) la preparación de comunicaciones escritas para el grupo especial;  c) las audiencias de los grupos especiales en que se defienden las posiciones respectivas;  d) la redacción del informe del grupo especial;  e)  la identificación de cuestiones de derecho para preparar la apelación;  f) la preparación de comunicaciones escritas para el Órgano de Apelación;  g) las audiencias del Órgano de Apelación en que se defienden las posiciones respectivas;  h) la redacción del informe del Órgano de Apelación;  i) la reunión del Órgano de Solución de Diferencias en que se adoptan (o no) los informes del grupo especial y del Órgano de Apelación.

Durante el ejercicio de simulación, los grupos contarán con la ayuda de juristas.  Se presentarán dos casos para someterlos a examen y el ejercicio terminará con una sesión informativa.


El módulo concluirá con una presentación de la situación de las negociaciones en curso (revisión del ESD).
Módulo sobre "Los derechos de propiedad intelectual y los ADPIC"


En este módulo, los participantes examinarán los aspectos de los derechos de propiedad intelectual relacionados con el comercio, centrándose especialmente en las disposiciones del Acuerdo sobre los ADPIC.


El módulo se inicia con una sesión introductoria sobre la propiedad intelectual.  Se organizará una visita de medio día de duración a la sede de la Organización Mundial de la Propiedad Intelectual para poner a los participantes al corriente de la labor de la OMPI en una serie de sesiones con expertos de esa Organización.


En el resto del módulo, expertos de la OMC abordarán los diversos temas que se tratan en el Acuerdo sobre los ADPIC.  Estas sesiones tendrán lugar en la OMC.

Más adelante, el módulo se complementará con exposiciones que harán los participantes en grupos en el marco del ejercicio "Thema".

Visita a Berna

Los participantes tendrán ocasión de pasar un día fuera de la OMC y visitar la capital suiza (Berna), donde serán recibidos por las autoridades suizas y podrán conocer las particularidades del sistema político de este país.

Taller de repaso final

La última semana del curso se dedicará fundamentalmente al repaso final.  Este taller de revisión de tres días de duración tendrá lugar fuera de Ginebra.  El taller, concebido como una actividad muy interactiva, sigue un programa previamente establecido que permite revisar las normas y disciplinas establecidas en los Acuerdos de la OMC y ofrece al mismo tiempo la posibilidad de reflexionar acerca de cuestiones de política comercial de carácter más general, especialmente mediante estudios monográficos.  Se ha programado una excursión de medio día para los participantes, y se reserva la última tarde para la evaluación del curso.

Ceremonia de clausura y entrega de diplomas

El último día del curso se celebrará una ceremonia de clausura y entrega de diplomas.  Estarán presentes el equipo de instructores y un representante de la dirección de la OMC.
__________

Ficha de actividades








