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I. EL ENTORNO ECONÓMICO

1) Principales características de la economía
1. Con exclusión de los lagos, Turquía tiene una superficie de 769.604 km2, (el 35 por ciento de los cuales son cultivables);  aproximadamente el 65 por ciento de sus 68 millones de habitantes viven en zonas urbanas.  Las ciudades más pobladas son Estambul (unos 10 millones) y la capital Ankara (más de 4 millones);  en 2001 la tasa de crecimiento anual de su población fue del 1,6 por ciento (frente al 1,8 por ciento en 1997).  Alrededor de 4 millones de turcos viven en el extranjero, más de la mitad de ellos en Europa.  La estructura de la población de Turquía es joven y alrededor del 30 por ciento pertenece al grupo de edades comprendidas entre los 0 y los 14 años.  En 2002 Turquía ocupó el 17º lugar entre las naciones más industrializadas del mundo, y el 85º entre 173 países según los Índices de Desarrollo Humano.

2. Turquía es un país de ingresos medios con un PNB por habitante de 2.584 dólares EE.UU. en 2002:  es una importante economía de mercado emergente.
  Su ubicación entre Europa y Asia, y junto al Mediterráneo, el Egeo y el Mar Negro, constituye una importante ventaja.
  Los servicios son el sector más importante en cuanto a su contribución al PNB real (aproximadamente el 65 por ciento), y en él predominan el turismo (un importante contribuyente neto de divisas) y los servicios financieros.  Las manufacturas contribuyen a alrededor de la quinta parte del PNB real y a aproximadamente el 80 por ciento del valor total de las exportaciones de mercancías.  La agricultura es un importante sector de la economía turca a pesar de la disminución de su contribución al PNB real (a aproximadamente el 12 por ciento), y proporciona empleo a más del 34 por ciento de la población.  Se está desarrollando el sector de las industrias extractivas y la energía;  Turquía es uno de los mercados de energía de más rápido crecimiento en el mundo.
3. El tipo de cambio de la libra turca es determinado por el mercado.  El 22 de marzo de 1990 Turquía aceptó las obligaciones del artículo VIII del Acuerdo del Fondo Monetario Internacional (FMI).  El 22 de febrero de 2001 Turquía pasó de tener un sistema de paridad móvil a un sistema de flotación del tipo de cambio, lo que provocó una inmediata depreciación de la libra.
  Las obligaciones de la deuda exterior de Turquía han sido una fuente fundamental de vulnerabilidad externa.  Además, la elevada inflación ha sido una pesada carga para la economía, ha incrementado la desigualdad de los ingresos y ha distorsionado los horizontes de planificación de los inversores y ahorristas.
  Por consiguiente, la economía ha estado bajo la constante amenaza de la inestabilidad, lo que ha desalentado las inversiones extranjeras y nacionales.  Además, el crecimiento económico de Turquía ha sido cada vez más irregular;  en 1999 y 2001 hubo graves recesiones; en las que el PNB real disminuyó el 6,1 por ciento y el 9,5 por ciento, respectivamente (cuadro I.1).
Cuadro I.1
Principales indicadores económicos, 1998-2002

	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Varios
	
	
	
	
	

	PNB (miles de millones de $EE.UU.)
	206,6 
	185,3
	200,0
	145,7
	179,9

	PIB (miles de millones de $EE.UU.)
	201,6
	183,2
	198,4
	147,3
	181,6

	PNB por habitante ($EE.UU.)
	3.255
	2.879
	2.965
	2.123
	2.584

	PNB real (variación porcentual anual)
	3,9 
	-6,1 
	6,3 
	-9,5 
	7,8 

	PIB real (variación porcentual anual)
	3,1
	-4,7
	7,4
	-7,5
	7,8

	Tasa de desempleo (porcentaje)
	6,3 
	7,7 
	6,6 
	8,4
	10,3

	Índice de precios de consumo (final del período;  variación porcentual)
	69,7
	68,8
	39,0
	68,5
	29,7

	Índice del tipo de cambio efectivo real (1995 = 100)a
	120,9
	127,3
	147,6
	116,3
	125,4

	Tipo de cambio (libras turcas por $EE.UU.;  final del período)
	314,5
	541,4
	673,4
	1.450,1
	1.643,7

	Tipo de descuento (porcentaje)
	67,0
	60,0
	60,0
	60,0
	55,0

	
	
	
	
	
	

	Sector monetario
	(porcentaje de variación, final del año)

	Oferta monetaria (dinero en sentido amplio M2) 
	101,9
	96,1
	42,5
	48,0
	31,0

	Porcentaje del PIB real
	(porcentaje)

	Agricultura
	16,9
	14,6
	13,6
	11,4
	11,7

	Industria
	21,4
	21,9
	22,5
	24,2
	24,1

	Manufacturas
	18,0
	17,9
	18,5
	19,3
	19,1

	Servicios
	61,7
	63,5
	63,8
	64,4
	64,3

	Finanazas públicas
	(porcentaje del PNB)

	Saldo primario
	..
	-0,2
	2,7
	5,5
	3,9 

	Cuentas nacionales
	(porcentaje del PNB)

	Consumo privado
	67,5
	67,4
	69,7
	68,3
	66,4

	Consumo público
	12,4
	14,2
	13,7
	13,5
	14,0

	Formación de capital fijo privado
	18,0
	15,1
	16,0
	11,9
	11,0

	Formación de capital fijo público
	6,0
	5,4
	5,8
	5,3
	5,7

	Exportaciones de bienes y de servicios no atribuibles a factores
	24,3
	23,2
	24,0
	33,7
	28,8

	Importaciones de bienes y  de servicios no atribuibles a factores
	27,9
	26,9
	31,5
	31,3
	30,5

	Pro memoria
	
	
	
	
	

	Balanza por cuenta corriente (porcentaje del PNB)
	1,0
	-0,7
	-4,9
	2,4
	-0,8

	Deuda exterior bruta (porcentaje del PNB)
	48,7
	55,0
	59,5
	80,0
	68,1

	Reservas oficiales brutas (en miles de millones de $EE.UU.)
	20,7
	24,2
	23,2
	19,8
	28,1

	Reservas oficiales brutas (meses de importaciones totales)
	5,4
	7,1
	5,1
	5,8
	6,6

	Cobertura de importaciones (proporción de las exportaciones con respecto a las importaciones)
	58,7
	65,4
	51,0
	75,7
	69,8

	Comercio de bienes y servicios (porcentaje del PNB)
	55,3
	51,8
	57,3
	66,9
	60,4

	Relación de intercambio (variación porcentual)
	0,0
	-1,3
	-8,5
	-2,3
	-0,6


..
No se dispone de datos.

a
El índice del tipo de cambio efectivo real basado en el índice de los precios de consumo utiliza las ponderaciones del FMI para 19 países:  Alemania, Estados Unidos, Italia, Francia, Reino Unido, Japón, Países Bajos, Bélgica, Suiza, Austria, Canadá, República de Corea, Suecia, Taipei Chino, Irán, Brasil, China y Grecia.  Los aumentos del índice indican una apreciación real de la libra turca.

Fuente:
FMI, Estadísticas Financieras Internacionales, varios números;  e información proporcionada por las autoridades turcas.

4. Turquía se encuentra en pleno proceso de aplicación de un ambicioso programa de reforma económica respaldado por el acuerdo de derecho de giro con el FMI de 2002-2004
 y por la estrategia de asistencia al país
 del Banco Mundial de 2001-2003.  El programa tiene la finalidad, entre otras cosas, de estabilizar la economía, en particular manteniendo la inflación bajo control y solucionando algunos de los problemas estructurales profundamente arraigados que se crearon durante los decenios anteriores:  industrias clave, como la del tabaco, el azúcar, el transporte, la energía y las telecomunicaciones, siguen dominadas por empresas públicas;  entradas de inversiones extranjeras directas (IED) insignificantes
;  un sector bancario frágil, cuyo crédito a las empresas privadas es muy limitado
;  y una elevada carga de la deuda y elevados déficit de cuenta corriente.  El programa tiene también la finalidad de acercar a Turquía a su objetivo de adherirse a la UE.
2) Resultados económicos recientes
5. Desde el anterior Examen de las Políticas Comerciales Turquía ha adoptado medidas para estabilizar su economía.  En el momento en que se llevó a cabo el Examen anterior, la economía se estaba recuperando de la grave recesión de 1994, y en los tres años siguientes se registraron tasas anuales de crecimiento del PNB del 7 al 8 por ciento.  Sin embargo, los grandes desequilibrios fiscales y la persistencia de una inflación alta pusieron en entredicho la durabilidad a medio plazo de dicha recuperación.
  Desde entonces Turquía ha tenido cuatro programas de estabilización.  El primero fue un programa trienal de desinflación, que se inició en julio de 1998 para reducir la inflación de los precios al por mayor de más del 90 por ciento a finales de 1997 al 50 por ciento a finales de 1998, al 20 por ciento a finales de 1999, y a 1 dígito a finales de 2000.
  Las principales políticas del programa de 1998 fueron:  i) un aumento del excedente primario del presupuesto fiscal que se mantendría durante el proceso desinflacionista;  ii) un cambio en el manejo de las variables clave, como los salarios de la administración pública y los precios de apoyo a la agricultura, a fin de que estuviesen en consonancia con el objetivo de inflación;  iii) una política monetaria de sostenimiento muy coordinada;  iv) reformas estructurales destinadas a garantizar el progresivo fortalecimiento de las finanzas públicas a lo largo del tiempo;  y v) una privatización acelerada para reducir la necesidad de endeudamiento interno y potenciar la eficiencia económica.

6. A pesar de algunas mejoras en el tipo de inflación, Turquía no pudo aplicar algunas medidas clave de reforma estructural previstas en el programa de 1998:  i) la aprobación de un marco reglamentario para los subsectores de las telecomunicaciones y la energía a fin de facilitar la privatización;  ii) la aplicación de una reforma del sistema de seguridad social destinada a elevar las edades mínimas de jubilación y extender el período de contribución mínimo para poder acceder a los beneficios plenos;  iii) la privatización;  y iv) la adopción de un proyecto de ley de reforma del sector bancario destinado a establecer un órgano regulador independiente y a aclarar las medidas correctivas para los bancos.  Este lento progreso de las reformas estructurales empeoró la situación económica e hizo que dejase de ser viable el programa de 1998.  La cesación de pagos en que incurrió la Federación de Rusia durante el verano de 1998, el deterioro de los equilibrios fiscales debido a las elecciones generales de abril de 1999 y los dos devastadores terremotos de agosto y noviembre de 1999 empeoraron la situación.
7. En diciembre de 1999 Turquía inició otro programa trienal de estabilización, con el respaldo de un servicio de crédito del FMI de 4.000 millones de dólares EE.UU., centrado en una desinflación basada en el tipo de cambio y en el control monetario.  El programa de 1999 comprendía también una serie de medidas relativas al gasto fiscal y establecía criterios en materia de resultados con respecto al saldo del presupuesto primario sin intereses.  Entre las reformas estructurales previstas se encontraban las siguientes:  i) corregir las distorsiones generadas en el sector agropecuario, mediante la eliminación gradual de las políticas existentes de apoyo indirecto durante un período de entre dos y tres años y su reemplazo por un programa de apoyo directo a los ingresos;  ii) profundizar las reformas del sistema de seguridad social mediante la adopción de nuevas medidas administrativas encaminadas a mejorar la cobertura, y la creación de un marco jurídico más apropiado para la expansión de los fondos de pensiones privados;  y iii) privatizar las operaciones de los subsectores clave de las telecomunicaciones y la energía.

8. En 2000 la economía volvió a crecer (el PNB real creció el 6,3 por ciento) y los tipos de interés nacionales disminuyeron más bruscamente de lo previsto;  los tipos de interés más bajos, junto con un aumento de la confianza, provocaron un auge del mercado de las acciones.  Sin embargo, la inflación resultó más rígida de lo previsto, y la libra se apreció el 15,7 por ciento en términos reales, lo que provocó un déficit en cuenta corriente del 4,9 por ciento del PNB.  Además, comenzó a disminuir el capital extranjero necesario para financiar la reforma estructural, y surgieron preocupaciones sobre la continuidad del programa y la sostenibilidad de la cuenta corriente.  Ello, a su vez, invirtió la tendencia a la baja de los tipos de interés nominales y provocó una turbulencia financiera en noviembre de 2000.  El programa trienal de estabilización basado en el tipo de cambio fracasó apenas a los 14 meses de su lanzamiento, cuando el 22 de febrero de 2001 se reemplazó la paridad móvil por un sistema de tipo de cambio flotante.  Esto creó conmociones en el interés nominal y el tipo de cambio que afectaron a todos los sectores de la economía.

9. En mayo de 2001 se puso en marcha un "programa de transición para reforzar la economía" con la misma estrategia básica de desinflación.  El programa de 2001 también comprendía, entre otros, los siguientes aspectos:  i) una profunda reestructuración del sector bancario, incluida la reestructuración financiera y operativa de los bancos estatales con el objetivo de su privatización;  ii) el compromiso de mantener un tipo de cambio flotante con la intención de reducir la vulnerabilidad frente a las conmociones externas;  iii) un mayor ajuste fiscal para reducir la tasa de la inflación y los tipos de interés y garantizar la sostenibilidad de la deuda pública;  y iv) un papel acrecentado del sector privado.  En el momento en que el programa estaba comenzando a dar algunos resultados positivos, los efectos del ataque perpetrado el 11 de septiembre en los Estados Unidos ocasionaron una gran recesión económica en Turquía.  El PNB de Turquía experimentó su disminución más acentuada desde el decenio de 1940 (-9,5 por ciento), acompañada por un aumento de las tasas de inflación y de desempleo.

10. En respuesta a la crisis económica de 2001, se inició un programa de reforma económica para el período 2002-2004.  Sus principales elementos son los siguientes:  i) mantenimiento del régimen de tipo de cambio flotante;  ii) reemplazo de los objetivos monetarios fijados por una política monetaria estricta por la fijación de objetivos de inflación formales;  iii) mayor fortalecimiento del sector bancario;  iv) disciplina fiscal para fomentar la sostenibilidad de la deuda a medio plazo;  v) solución del problema de los empleos superfluos en el sector público;  vi) mayor liberalización de los mercados (incluidas la energía y las telecomunicaciones) para promover el crecimiento impulsado por el sector privado;  vii) continuación de la reforma del sector agrícola;  viii) aceleración de la privatización de las empresas públicas;  y ix) fortalecimiento de la asistencia social para ayudar a las personas afectadas negativamente por la crisis.

11. En 2002 la economía volvió a crecer fuertemente y el PNB llegó a ser del 7,8 por ciento, más del doble del objetivo inicial del 3 por ciento, gracias en gran medida al aumento repentino de la producción industrial.  El objetivo de crecimiento del PNB para 2003 es del 5 por ciento.
  El sistema de tipo de cambio flotante, aún en vigor, da mayor flexibilidad a la política monetaria para contener la inflación:  en primer lugar, mediante el uso de objetivos en materia de base monetaria
, y, finalmente, con la introducción de la fijación de objetivos de inflación formales una vez que se hayan disipado las incertidumbres del entorno interno y externo.
  El Banco Central de Turquía ha venido haciendo progresos en los preparativos para contar lo antes posible con un marco de fijación de objetivos de inflación plenamente desarrollado.  El marco institucional de la política monetaria se vio fortalecido con la aprobación de modificaciones de la Ley sobre el Banco Central en abril de 2001, por las que se concede al Banco Central de Turquía autonomía para cumplir su mandato principal de mantener la estabilidad de los precios.
  Principalmente como resultado de los objetivos de dicho Banco en materia de crecimiento de la base monetaria, la inflación disminuyó del 68,5 por ciento en 2001 al 29,7 por ciento en 2002, su menor tasa en dos decenios y muy por debajo del objetivo oficial del 35 por ciento (cuadro I.1).  Para 2003, el objetivo de Turquía en materia de inflación de los precios de consumo es del 20 por ciento.

12. A pesar de sus recientes crisis económicas, desde 1999 Turquía ha logrado dar un importante giro a su posición fiscal, una de las principales fuentes de desequilibrio macroeconómico en el pasado.  El saldo primario del sector público mejoró de un déficit del 0,2 por ciento del PNB en 1999 a un excedente del 5,5 por ciento en 2001, lo que creó las condiciones requeridas para la sostenibilidad fiscal, un elemento primordial de los programas económicos.  La mayor parte de la mejora fiscal, alrededor del 4,5 por ciento del PNB, provino del sector público más amplio (fuera del Gobierno Central).  Sin embargo, en 2002 Turquía no pudo aplicar algunas importantes medidas fiscales, como la reforma de la tributación directa, el adelanto de las privatizaciones y la reducción del exceso de personal en las empresas públicas, de conformidad con los objetivos del programa, y el excedente primario del sector público fue del 3,9 por ciento del PNB, incumpliendo el objetivo del 6,5 por ciento.  Además, la carga de la deuda neta del sector público de Turquía sigue siendo elevada (79,4 por ciento del PNB en 2002).
  Para 2003, el objetivo en materia de excedente primario del sector público es nuevamente del 6,5 por ciento del PNB.

13. Después de registrar unos déficit del 0,7 por ciento del PNB en 1999 y del 4,9 por ciento en 2000, la cuenta corriente registró un excedente del 2,4 por ciento del PNB en 2001, debido parcialmente a la depreciación real de la libra en un 21,1 por ciento.  En 2002, paralelamente a la recuperación económica de Turquía, la cuenta corriente registró un déficit del 0,8 por ciento del PNB, cercano a lo previsto en el programa.  Para 2003, se prevé un déficit en cuenta corriente equivalente al 3 por ciento del PNB (estimado en 7.400 millones de dólares EE.UU.).

14. Las obligaciones de la deuda exterior, una fuente fundamental de vulnerabilidad externa, han aumentado;  la deuda exterior bruta total ascendió del 48,7 por ciento del PNB en 1998 al 68,1 por ciento en 2002, después de haber llegado a su nivel máximo del 80 por ciento en 2001, debido principalmente a la depreciación sustancial de la libra.  Además, las obligaciones de pago al FMI de Turquía son importantes a medio plazo, en particular en 2005-2006, período en el que el total del servicio de la deuda es 18.500 millones de dólares EE.UU.
  Sin embargo, en 2002 el refuerzo de las entradas de capital al sector privado y el aumento de los depósitos de no residentes en el Banco Central de Turquía contribuyeron a una balanza de la cuenta de capital más fuerte de lo esperado, lo que permitió un aumento de las reservas de más de 6.100 millones de dólares EE.UU., dos veces superior a lo previsto.  Con la conclusión, en agosto de 2003, del quinto examen del acuerdo de derecho de giro, Turquía reembolsará 4.300 millones de dólares EE.UU. en 2004, 7.800 millones de dólares EE.UU. en 2005, 10.700 millones de dólares EE.UU. en 2006 y 1.800 millones de dólares EE.UU. en 2007.
3) Resultados comerciales e inversiones
i) Comercio de bienes y servicios
15. Desde su último Examen de las Políticas Comerciales Turquía ha seguido registrando déficit en la balanza de mercancías, que llegó a su nivel máximo en 2000 con 22.400 millones de dólares EE.UU., principalmente como resultado del 15,9 por ciento de apreciación real de la libra (el año que comenzó el sistema de paridad móvil).  En 2001, el déficit se redujo a 4.500 millones de dólares EE.UU. debido a una gran disminución de la actividad económica y al 21,2 por ciento de apreciación real de la libra.  En 2002, el déficit de la balanza de mercancías fue de 8.300 millones de dólares EE.UU. después de que la economía turca hubiera vuelto a crecer y el tipo de cambio real se hubiera apreciado un 7,8 por ciento.

16. La relación entre el comercio total de Turquía y el PIB aumentó del 52,2 por ciento en 1998 al 59,3 por ciento en 2002.  En 2001, el país se situó en el puesto 25º entre los exportadores mundiales de mercancías (considerando conjuntamente a los países de la UE y excluyendo el comercio interno de la UE)
, y en el 20º entre los importadores, en comparación con los puestos 26º y 19º, respectivamente, que ocupó en 1999.
  Con respecto al comercio de servicios, Turquía se situó en el puesto 24º como exportador y en el 38º como importador en 2001, lo que representó un empeoramiento frente a sus puestos 19º y 32º, respectivamente, en 1999.
17. Turquía tiene una base de exportación relativamente diversificada.  En general, desde 1998 ha aumentado la importancia de los productos manufacturados, mientras que ha disminuido la participación de los productos primarios (principalmente productos alimenticios, y en menor medida productos mineros) (cuadro AI.1).  La maquinaria y el equipo de transporte, las prendas de vestir, los textiles, los productos alimenticios, y el hierro y el acero constituyen las principales exportaciones (gráfico I.1).  La participación de la maquinaria y el equipo de transporte en las exportaciones totales aumentó del 15,1 por ciento en 1998 al 24 por ciento en 2002, y las exportaciones de hierro y acero aumentaron del 6,8 por ciento al 7,8 por ciento;  las exportaciones de prendas de vestir disminuyeron del 26,3 por ciento al 22,5 por ciento durante el mismo período.
18. Más de la mitad de las exportaciones de Turquía se destinan a la UE;  Alemania sigue siendo el principal mercado de exportación (16,3 por ciento del total de las exportaciones de mercancías en 2002, frente al 20,3 por ciento en 1998).  Las exportaciones turcas de mercancías a los Estados Unidos aumentaron del 8,3 por ciento del total de las exportaciones de mercancías en 1998 al 9,3 por ciento en 2002, mientras que la participación de los países de Oriente Medio en las exportaciones turcas de mercancías ha sido de aproximadamente el 9 por ciento durante el mismo período (gráfico I.2 y cuadro AI.2).
19. Las importaciones de Turquía han fluctuado paralelamente a los resultados económicos del país.  Las importaciones totales de mercancías disminuyeron de un nivel máximo de 54.500 millones de dólares EE.UU. en 2000 a 41.400 millones de dólares EE.UU. en 2001 (uno de los niveles más bajos en un decenio), debido a la profunda recesión económica.  En 2002, como resultado de la importante recuperación, el total de las importaciones de mercancías se elevó a 51.200 millones de dólares EE.UU.  Los productos manufacturados representaron el 66,2 por ciento del total de las importaciones de mercancías en 2002, frente al 75,4 por ciento en 1998.  La participación de la maquinaria y el equipo de transporte en las importaciones totales de mercancías disminuyó del 39,5 por ciento en 1998 al 30,4 por ciento en 2002;  la participación de los productos químicos aumentó del 14,3 por ciento al 15,4 por ciento durante el mismo período, y la participación de los combustibles aumentó del 7,9 por ciento al 17,6 por ciento, en parte como consecuencia del aumento de los precios del petróleo (gráfico I.1 y cuadro AI.3).
20. Las importaciones turcas de mercancías proceden principalmente de la UE, que representó el 45,3 por ciento de las importaciones totales de mercancías en 2002 (frente al 52,4 por ciento en 1998).  Alemania sigue siendo la principal fuente de importaciones para Turquía, y suministró el 13,7 por ciento del total de las importaciones de mercancías en 2002 (frente al 15,9 por ciento en 1998).  Las importaciones de mercancías procedentes de la Federación de Rusia aumentaron del 4,7 por ciento en 1998 a aproximadamente el 7,5 por ciento en 2002;  los países de Oriente Medio también aumentaron su participación del 4,3 por ciento al 5,8 por ciento durante este período (gráfico I.2 y cuadro AI.4).
21. Según los datos de la balanza de pagos, Turquía sigue siendo un exportador neto de servicios, aunque el excedente está disminuyendo (cuadro I.2).  Las exportaciones totales de servicios descendieron de 23.700 millones de dólares EE.UU. (equivalente al 11,5 por ciento del PNB) en 1998 a 14.800 millones de dólares EE.UU. (el 8,3 por ciento del PNB) en 2002;  el turismo representó 8.500 millones de dólares EE.UU. (el 57,4 por ciento del total de ingresos en concepto de servicios) en 2002, frente a 7.200 millones de dólares EE.UU. (30,4 por ciento del total de las exportaciones de servicios) en 1998.
  Las importaciones totales de servicios disminuyeron de 10.200 millones de dólares EE.UU. en 1998 a 6.900 millones de dólares EE.UU. en 2002.  Las partidas principales en la cuenta deudora son los servicios de transporte y los servicios relacionados con los viajes.
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Gráfico I.1

Estructura de las exportaciones e importaciones de mercancías, 1998-2002

a) Exportaciones

b) Importaciones

Fuente:

Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en los datos de Comtrade, División de Estadística de las 

Naciones Unidas.
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Gráfico I.2

Distribución geográfica del comercio de mercancías, 1998-2002

a) Exportaciones

b) Importaciones

Fuente:

Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en los datos de Comtrade, División de Estadística de las 

Naciones Unidas.
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Cuadro I.2

Balanza de pagos, 1998-2002
(Miles de millones de dólares EE.UU.)

	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Saldo general
	0,4
	5,2
	-3,0
	-12,9
	-0,2

	Cuenta corriente
	2,0
	-1,3
	-9,8
	3,4
	-1,5

	Balanza comercial
	-14,2
	-10,4
	-22,4
	-4,5
	-8,3

	 Exportaciones
	30,7
	28,9
	30,7
	34,4
	39,9

	 Importaciones
	-44,9
	-39,3
	-53,1
	-38,9
	-48,2

	Servicios (netos)
	13,5
	7,5
	11,4
	9,1
	7,9

	 Servicios (crédito)
	23,7
	16,8
	20,4
	16,0
	14,8

	    Ingresos del turismo
	7,2
	5,2
	7,6
	8,1
	8,5

	 Servicios (débito)
	-10,2
	-9,3
	-9,0
	-6,9
	-6,9

	Ingresos (netos)
	-3,0
	-3,6
	-4,0
	-5,0
	-4,5

	 Crédito
	2,5
	2,3
	2,8
	2,8
	2,5

	    Interés
	1,0
	1,0
	1,2
	1,1
	0,8

	 Débito
	-5,5
	-5,9
	-6,8
	-7,8
	-7,0

	    Interés
	-3,9
	-4,5
	-4,8
	-5,5
	-4,4

	Transferencias corrientes
	5,7
	5,2
	5,2
	3,8
	3,4

	 Remesas de los trabajadores
	5,4
	4,5
	4,6
	2,8
	1,9

	 Importaciones con dispensa
	0,2
	0,3
	0,4
	0,8
	1,0

	 Transferencias oficiales (netas)
	0,1
	0,4
	0,2
	0,2
	0,5

	Cuenta de capital
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Cuenta financiera
	-1,3
	-0,4
	12,6
	-1,7
	1,6

	 Inversiones directas netas
	0,6
	0,1
	0,1
	2,8
	0,8

	 Inversiones de cartera
	-6,7
	3,4
	1,0
	-4,5
	-0,6

	    Activos
	-1,6
	-0,8
	-0,6
	-0,8
	-2,1

	    Pasivos
	-5,1
	4,2
	1,6
	-3,7
	1,5

	       Títulos de deuda
	-4,6
	3,8
	1,1
	-3,7
	1,5

	          Administración pública general
	-4,2
	3,7
	1,0
	-3,6
	2,0

	            Bonos emitidos en el extranjero (netos)
	-0,3
	3,1
	6,1
	0,1
	1,0

	 Otras inversiones
	5,0
	1,8
	11,8
	-2,7
	7,5

	 Activos
	-1,5
	-2,3
	-1,9
	-0,6
	-0,7

	 Pasivos
	6,5
	4,0
	13,7
	-2,1
	8,2

	    Préstamos
	3,5
	3,0
	12,9
	0,6
	5,3

	      Autoridad monetaria
	-0,2
	0,5
	3,3
	10,2
	-6,1

	      Administración pública general
	-1,7
	-1,9
	0,1
	-2,0
	11,8

	      Bancos
	0,9
	2,1
	4,4
	-8,1
	-1,0

	      Otros sectores
	4,5
	2,3
	5,0
	0,4
	0,6

	    Moneda y depósitos
	2,9
	0,2
	-0,02
	-0,8
	0,4

	      Autoridad monetaria (cuentas en divisas abiertas en el Banco Central de Turquía).
	0,6
	-0,2
	0,6
	0,7
	1,3

	Activos de reserva
	-0,2
	-5,7
	-0,3
	2,7
	-6,1

	Errores y omisiones netos
	-0,7
	1,7
	-2,8
	-1,7
	-0,1


Fuente:
Información proporcionada por las autoridades turcas.  

ii) Inversiones

22. El inmenso potencial de Turquía para atraer inversores extranjeros y fomentar las inversiones nacionales permanece en gran medida sin explotar.  Las entradas de IED siguen siendo bajas en términos absolutos pero también con respecto a las IED en Europa Oriental o América Latina.
  Las entradas de IED llegaron a un nivel máximo del 2,3 por ciento del PIB en 2001 (3.300 millones de dólares EE.UU., frente a 1.700 millones de dólares EE.UU. en 2000), pero ello se debió en gran medida a las ventas de licencias de telecomunicaciones realizadas ese año (capítulo IV 5) iii)).  En 2002, las entradas de inversiones extranjeras, en forma de capital social, disminuyeron a 590 millones de dólares EE.UU., el nivel más bajo desde 1988, principalmente debido a la inestabilidad política y la persistente incertidumbre tras las crisis de finales de 2000 y principios de 2001.  Durante el período 1980-2002, las entradas de inversiones extranjeras en Turquía fueron de aproximadamente 14.700 millones de dólares EE.UU., cifra inferior a las cuantías invertidas por empresas extranjeras en algunos países emergentes en un solo año.

23. En general, las IED en Turquía se han visto frenadas por varios factores, especialmente la inestabilidad económica y la lentitud en la aplicación de su programa de privatización (capítulo III 4) ii)).  Además, según un estudio realizado en 2001 por la Subsecretaría del Tesoro de Turquía y el Banco Mundial, los inversores extranjeros consideran que el marco jurídico de Turquía es complicado y falto de transparencia.  Algunos de los problemas específicos a que se enfrentan los inversores en Turquía son los siguientes:  i) cambios frecuentes en las normas y procedimientos fiscales y contables;  ii) excesivos requisitos en materia de documentación;  y iii) gravosos procedimientos aduaneros, reglamentaciones e inspecciones municipales y normas industriales y de certificación.  

24. Las autoridades turcas han venido aplicando recientemente medidas destinadas a mejorar el clima de inversiones en el país.  En particular, en junio de 2003, se promulgó una nueva Ley sobre inversiones extranjeras a fin de allanar el camino para un importante aumento de las entradas de inversiones extranjeras (capítulo II 5)).  Recientemente, el Parlamento ha promulgado también un proyecto de ley que simplifica el proceso de establecimiento de las empresas, tanto extranjeras como locales.  Anteriormente, una empresa corriente necesitaba 53 días para iniciar legalmente sus actividades en Turquía, y debía obtener el permiso de 19 autoridades diferentes.  Actualmente, ello se puede lograr en 24 horas en las Oficinas de Registro Mercantil, después de obtener el permiso de tres autoridades diferentes.  Además de los incentivos a las inversiones que ya están en vigor (capítulos II 5) y III 4) i)), se reducirá la carga tributaria de las empresas del 44 al 37 por ciento;  y el 40 por ciento de los fondos de inversión se beneficiará de una bonificación fiscal por inversión.  

25. Desde 1998, las manufacturas y los servicios han atraído casi todas las entradas de IED en Turquía;  las IED en agricultura y minería han sido muy limitadas e incluso algunos años nulas (cuadro I.3).
  La participación del sector manufacturero en las IED totales disminuyó del 58 por ciento (553 millones de dólares EE.UU.) en 1998 al 29 por ciento (171 millones de dólares EE.UU.) en 2002, mientras que la participación de los servicios aumentó del 38 por ciento (362 millones de dólares EE.UU.) al 71 por ciento (419 millones de dólares EE.UU.) durante el mismo período.  La UE sigue siendo con mucho el mayor inversor en Turquía, y en 2002 representó el 83 por ciento de las entradas totales de IED (frente al 58 por ciento en 1998).  Algunos países de la OCDE, en particular los Estados Unidos, así como los países de Oriente Medio, completan la lista de los inversores extranjeros en Turquía.  

Cuadro I.3

Inversiones extranjeras directas en Turquíaa, 1998-2002

(En millones de dólares EE.UU.)

	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	 Total
	953
	813
	1.707
	3.288
	590

	Desglose por sector
	
	
	
	
	

	 Agricultura
	0
	0
	9
	0
	0

	 Minería
	38
	13
	2
	3
	0

	 Manufacturas
	553
	353
	953
	672
	171

	 Servicios
	362
	447
	743
	2.613
	419

	Desglose por país
	
	
	
	
	

	 UE
	553
	377
	1.093
	2.732
	490

	 Otros países de la OCDE
	391
	276
	426
	555
	93

	 Oriente Medio
	3
	155
	171
	0
	0

	 Otras procedencias
	6
	5
	17
	1
	7


a
Entradas de inversiones extranjeras de no residentes.

Fuente:
Información proporcionada por las autoridades turcas.

26. El número total de certificados de incentivo a las inversiones expedidos disminuyó de 4.291 en 1998 (con un costo previsto total de las inversiones beneficiarias de 4.495 billones de libras turcas) a 3.002 en 2002 (con un costo previsto total de las inversiones beneficiarias de 15.230 billones de libras turcas);  el total de empleos previstos para las inversiones relacionadas disminuyó de 285.790 a 142.806 personas durante el mismo período.
  Las inversiones totales (realizadas) con certificados de incentivos aumentaron de 861 billones de libras turcas en 1998 a 1.928 billones de libras turcas en 2002, y el total de empleos disminuyó de 69.224 personas a 26.524 personas durante el mismo período.  Las regiones más pobres, "prioritarias" (situadas principalmente en Anatolia Oriental, Central y Sudoriental) han recibido en valor 1,152 billones de libras turcas (7,3 por ciento de los certificados en el período 1998-2002).  

4) Perspectivas

27. El ambicioso programa de reforma económica de Turquía refleja la magnitud de sus desafíos.  El actual programa, que cuenta con el apoyo del FMI, debe concluir a finales de 2004.  Hasta entonces, el objetivo de excedente primario del sector público es de aproximadamente el 6,5 por ciento del PNB, con la finalidad de mitigar la elevada deuda pública.  También se prevé disminuir la inflación a cifras de 1 dígito a medio plazo e introducir la fijación de objetivos de inflación formales.  Las reformas estructurales están dirigidas principalmente a reducir de forma progresiva el sector público, reforzar más el sector financiero y potenciar el papel del sector privado.  En 2004 se privatizarán bancos estatales, la empresa azucarera, Türk-Telekom, el monopolio estatal de bebidas alcohólicas, activos clave del sector de la energía y refinerías de petróleo de propiedad estatal.  Se espera que la privatización, junto con la nueva ley sobre inversiones extranjeras, allane el camino para un aumento de las entradas de IED proporcional al potencial del país.

28. La estrategia a largo plazo de Turquía para el período 2001-2023 prevé la promoción de una estructura de producción con aplicación intensiva de tecnología orientada a la exportación, haciéndose especial hincapié en los productos manufacturados y servicios con un gran valor añadido.  Las contribuciones de las manufacturas y los servicios a la economía deben aumentar gradualmente al 30 y al 65 por ciento, respectivamente, para 2023.  Ello se logrará a expensas de la agricultura, cuya participación en el PNB se prevé que descenderá al 5 por ciento para 2023.

29. A largo plazo también se prevé que el porcentaje de los gastos totales de inversión con respecto al PNB aumente de aproximadamente el 22 por ciento en 2000 a aproximadamente el 27 por ciento en 2023 y que la participación del sector público en las inversiones totales disminuya del 30 por ciento al 10 por ciento al final del período.  Se intensificarán las inversiones públicas en la educación, la salud, y la investigación y el desarrollo durante el período 2001-2023, mientras que las inversiones en la energía, el transporte y las comunicaciones se mantendrán en sus niveles actuales hasta 2010, y luego se reducirán gradualmente. 

30. La estrategia a largo plazo figura en el octavo plan quinquenal de desarrollo, para el período 2001-2005, en virtud del cual se prevé que la participación de la agricultura en el PNB de Turquía siga disminuyendo y que las contribuciones de las manufacturas y los servicios aumenten.  También se prevé que los gastos totales de inversión aumenten en promedio un 6,7 por ciento anual durante el período 2001-2005.

� Banco Mundial (2002).





� Banco Mundial (2002).





� Turquía limita con Armenia, Azerbaiyán, Bulgaria, Georgia, Grecia, Irán, Iraq y Siria.





� Entre el 22 y el 28 de febrero de 2001, la libra se depreció un 32,2 por ciento frente al dólar de los Estados Unidos.  





� Los costos asociados con la inflación se describen en OMC (1998).





� El acceso total en el marco del acuerdo de derecho de giro con el FMI es de 12.800 millones de DEG, equivalente a unos 16.000 millones de dólares EE.UU.  Hasta ahora, Turquía ha girado alrededor de 10.800 millones de DEG.  Desde 1961 Turquía ha firmado 16 acuerdos de derecho de giro con el FMI.  FMI (2003).





� La estrategia de asistencia al país tiene previsto prestar a Turquía hasta un máximo de 6.200 millones de dólares EE.UU. en los ejercicios económicos de 2001-2003.  El Banco Mundial ha comprometido hasta ahora 4.500 millones de dólares EE.UU. y en el ejercicio económico de 2001/2002 los desembolsos fueron de 2.500 millones de dólares EE.UU. (FMI, 2003).





� Las entradas de IED, que representan el 0,6 por ciento del PNB (promedio del período 1998-2001), son insignificantes en comparación con las de los principales países de mercados emergentes (FMI, 2002).





� Se estima que el crédito bancario a las empresas privadas en Turquía se ubica en el 25 por ciento del PNB, y representa la cuarta parte del promedio para los países de la UE (FMI, 2002).





� OMC (1998).





� La tasa media de inflación anual fue del 20 por ciento en el decenio de 1970, de entre el 35 y el 40 por ciento a principios del decenio de 1980, de entre el 60 y el 65 por ciento a finales del mismo decenio y a principios del decenio de 1990, y de aproximadamente el 90 por ciento antes de la aplicación del programa de desinflación en diciembre de 1999 (OCDE, 2002b).





� A solicitud de las autoridades turcas, un proceso de examen trimestral del FMI respaldó el programa, con el anuncio de objetivos a medio plazo para aplicar una serie de políticas macroeconómicas y estructurales (FMI, 2002).





� FMI (2003).





� OCDE (2002).





� La tasa de desempleo global, basada en una encuesta de hogares, creció al 10,5 por ciento en el cuarto trimestre de 2001 (frente al 5,5 por ciento en el tercer trimestre de 2000) (FMI, 2003).





� OCDE (2002).





� De la primera mitad de 2002 a la primera mitad de 2003, el PNB real creció un 5,4 por ciento.





� El Banco Central de Turquía anunció una trayectoria de desinflación a medio plazo consistente en objetivos en materia de inflación del índice de precios al consumo establecidos para cada fin de año, del 35 por ciento en 2002, del 20 por ciento en 2003 y del 12 por ciento en 2004.  En esta fase preparatoria, a fin de seguir esta trayectoria de desinflación, se redujo el crecimiento de la base monetaria en consonancia con el crecimiento real de la producción y la inflación previstos, con margen para una revisión en caso de que haya pruebas fehacientes de cambios en la demanda monetaria (FMI, 2002).





� Las incertidumbres internas responden al resultado electoral de noviembre de 2002, a las demoras en la aprobación del presupuesto de 2003, y a la coherencia de este último con la sostenibilidad de la deuda.  Las incertidumbres externas se centran principalmente en el conflicto militar en Iraq, cuyos efectos ya se habían sentido en 2002 en forma de precios del petróleo más elevados.  (OCDE, 2002b).





� Además de los cambios institucionales, se están haciendo preparativos técnicos para la introducción de la fijación de objetivos en materia de inflación;  por ejemplo, el Banco Central de Turquía publica actualmente informes de la política monetaria, precursores de un informe trimestral sobre la inflación.  (FMI, 2002).





� Durante el período comprendido entre enero y agosto de 2003, la tasa de inflación acumulada de los precios de consumo fue del 11,7 por ciento, mientras que en el período comprendido entre agosto de 2002 y agosto de 2003, fue del 24,9 por ciento.





� Las iniciativas en materia de gastos preelectorales en el período previo a las elecciones de noviembre de 2002, y los pobres resultados en materia de ingresos debidos a que se preveía que el nuevo Gobierno concedería una amnistía fiscal, explican en parte el incumplimiento de los objetivos fiscales en 2002.  Las amortizaciones brutas de la deuda interna de Turquía han tenido un promedio mensual de 6.000 millones de dólares EE.UU. durante 2003 (FMI, 2003).  Según las autoridades, se prevé que la carga neta de la deuda del sector público disminuirá a menos del 70 por ciento del PNB a finales de 2003.





� Durante el período comprendido entre enero y mayo de 2003, el excedente primario del sector público fue de 9.500 billones de libras turcas, levemente superior al nivel fijado como objetivo para ese período.





� Carta de Intención de fecha 25 de julio de 2003, dirigida por Turquía al FMI.  Durante la primera mitad de 2003, la cuenta corriente registró un déficit de 4.000 millones de dólares EE.UU.


� FMI (2003).





� Durante la primera mitad de 2003, el déficit del comercio de mercancías fue de 5.500 millones de dólares EE.UU.





� OMC (2002).





� OMC (2002).





� Durante la primera mitad de 2003, las exportaciones totales de servicios ascendieron a 6.100 millones de dólares EE.UU. (el turismo representó 2.700 millones de dólares EE.UU.);  y las importaciones totales fueron de 3.500 millones de dólares EE.UU.





� Las entradas de IED en Turquía representaron sólo el 0,6 por ciento del PNB en el período 1998�2001.  La cifra equivalente para países tales como Hungría, la República Checa y el Brasil fueron las siguientes:  3,4 por ciento, 8,7 por ciento y 4,7 por ciento, respectivamente (OCDE, 2002).





� Financial Times, 2 de julio de 2003.  Durante la primera mitad de 2003, las entradas de IED en Turquía llegaron a 242 millones de dólares EE.UU.





� Durante el período 1998-2002, las IED totales en agricultura y minería ascendieron a 9 millones de dólares EE.UU. y a 56 millones de dólares EE.UU., respectivamente.





� Los costos reflejan la cuantía total de las inversiones fijas previstas a lo largo de toda la inversión.





� Subsecretaría de la Organización Estatal de Planificación (2001).








_1130328841.xls
Chart1

		





Chart1

		1998		1998		1998		1998		1998		1998		1998		1998

		1999		1999		1999		1999		1999		1999		1999		1999

		2000		2000		2000		2000		2000		2000		2000		2000

		2001		2001		2001		2001		2001		2001		2001		2001

		2002		2002		2002		2002		2002		2002		2002		2002



Agricultura

Minería

Hierro y acero

Otras semimanufacturas

Maquinaria y equipo de transporte

Textiles

Prendas de vestir

Otros

18.7179953637

3.3816063428

6.7833906638

7.5493467148

15.0900362757

13.202304774

26.254798912

9.0205209533

16.7055431108

4.0555499814

6.5343986877

7.7268922459

18.9445121076

13.0807245471

24.5078862097

8.4444931098

13.9291409892

3.6562230439

6.7015710855

8.2233040144

20.6182855461

13.3606813687

23.7693641693

9.7414297829

13.878824575

3.6394514672

7.9774508836

8.3778994815

22.8265164795

12.5827906895

21.2583263251

9.4587400987

11.1

4.1

7.8

8.7

24

11.9

22.5

9.9



Sheet1

		1998		1998		1998		1998		1998		1998		1998		1998

		1999		1999		1999		1999		1999		1999		1999		1999

		2000		2000		2000		2000		2000		2000		2000		2000

		2001		2001		2001		2001		2001		2001		2001		2001

		2002		2002		2002		2002		2002		2002		2002		2002



Agricultura

Combustibles

Otros productos mineros

Hierro y acero

Productos químicos

Otras semimanufacturas

Maquinaria y equipo de transporte

Otros

9.4119440351

7.8879209747

4.5352234402

4.8865853706

14.3247933185

5.5437837314

39.4922798123

13.9174693171

8.3525239477

13.2113598293

4.3225952008

3.8458274986

15.4934690142

5.5333216176

37.7965287059

11.4443741858

7.633365724

13.8781395282

3.9529376126

4.4236870229

13.576213914

5.1057089919

37.5768368256

13.8531103809

7.4377170856

14.833192314

3.6719309281

4.3552217374

15.0799968502

5.0918063623

30.521506246

19.0086284765

7.7643583275

17.6

4.779490546

4.2381548961

15.4

5.2

30.4

14.6179962304



Sheet2

		South Africa - Exports
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		Iron and steel		9.3		9.7		6.3		6.7		9.6		10.2
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		South Africa - imports

				1995		1996		1997		1998		1999		2000

		Food		6.7		6.4		5.5		5.2		5.4		4.7

		Fuels		8.3		9.5		11.4		8.4		10.1		14.4

		Other primary products		4.7		4.3		3.9		3.8		4.1		4.2

		Chemicals		12.4		12.1		10.7		11.0		12.6		11.8

		Other semi-manufactures		9.7		9.5		8.2		8.5		9.9		9.1

		Non-electrical machinery		15.8		16.7		14.2		14.3		12.8		11.6

		Electrical machines		14.5		14.5		13.7		18.4		17.4		16.3

		Transport equipment		14.6		6.8		5.8		6.3		8.1		9.1

		Other consumer goods		10.7		11.9		9.9		10.6		11.4		10.8

		Other		2.5		8.2		16.5		13.4		8.2		8.1

				93.8		93.9		94.4		95.3		96.0		96.0

				100.0		100.0		100.0		100.0		100.0		100.0



Gráfico I.1
Estructura de las exportaciones e importaciones de mercancías, 1998-2002

a) Exportaciones

b) Importaciones

Fuente:

Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en los datos de Comtrade, División de Estadística de las 
Naciones Unidas.
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				1998		1999		2000		2001		2002

		Total imports (US$ million)		45,908.2		40,686.7		54,149.8		41,399.1		50,831.7

				1998		1999		2000		2001		2002

		Agricultura		9.4		8.4		7.6		7.4		7.8

		Combustibles		7.9		13.2		13.9		14.8		17.6

		Otros productos mineros		4.5		4.3		4.0		3.7		4.8

		Hierro y acero		4.9		3.8		4.4		4.4		4.2

		Productos químicos		14.3		15.5		13.6		15.1		15.4

		Otras semimanufacturas		5.5		5.5		5.1		5.1		5.2

		Maquinaria y equipo de transporte		39.5		37.8		37.6		30.5		30.4

		Otros		13.9		11.4		13.9		19.0		14.6

				86.1		88.6		86.1		81.0		85.4

		Total exports (US$million)		26,881.4		26,587.2		27,485.4		31,333.9		35,081.1

				1998		1999		2000		2001		2002
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		South Africa - Exports

				1995		1996		1997		1998		1999		2000

		Food		7.4		10.3		10.2		11.5		9.8		8.2

		Ores and other minerals		5.4		6.5		5.9		7.0		6.2		5.9

		Fuels		8.3		10.2		6.9		7.3		9.4		9.8

		Other primary products		6.1		8.0		6.0		6.3		17.8		8.3

		Iron and steel		9.3		9.7		6.3		6.7		9.6		10.2

		Chemicals		6.6		8.5		8.7		8.6		7.7		7.6

		Diamonds		7.7		11.4		13.9		5.9		6.5		6.4

		Other semi-manufactures		4.5		5.7		5.6		7.1		6.0		5.6

		Machinery and transport equipment		8.2		10.5		13.9		16.2		16.8		16.8

		Other		30.2		13.0		17.0		18.6		6.1		17.2

		Gold		6.2		6.1		5.6		4.7		4.0		3.9

				93.8		93.9		94.4		95.3		96.0		96.0

				100.0		100.0		100.0		100.0		100.0		99.9

		South Africa - imports

				1995		1996		1997		1998		1999		2000

		Food		6.7		6.4		5.5		5.2		5.4		4.7

		Fuels		8.3		9.5		11.4		8.4		10.1		14.4

		Other primary products		4.7		4.3		3.9		3.8		4.1		4.2

		Chemicals		12.4		12.1		10.7		11.0		12.6		11.8

		Other semi-manufactures		9.7		9.5		8.2		8.5		9.9		9.1

		Non-electrical machinery		15.8		16.7		14.2		14.3		12.8		11.6

		Electrical machines		14.5		14.5		13.7		18.4		17.4		16.3

		Transport equipment		14.6		6.8		5.8		6.3		8.1		9.1

		Other consumer goods		10.7		11.9		9.9		10.6		11.4		10.8

		Other		2.5		8.2		16.5		13.4		8.2		8.1

				93.8		93.9		94.4		95.3		96.0		96.0

				100.0		100.0		100.0		100.0		100.0		100.0



Gráfico I.2
Distribución geográfica del comercio de mercancías, 1998-2002

a) Exportaciones

b) Importaciones

Fuente:

Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en los datos de Comtrade, División de Estadística de las 
Naciones Unidas.
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		Total imports		45,908.2		40,686.7		54,149.8		41,399.1		50,831.7

				1998		1999		2000		2001		2002

		United States		8.8		7.6		7.2		7.9		6.0

		Germany		15.9		14.5		13.2		12.9		13.7

		Italy		9.2		7.8		8.0		8.4		8.0

		France		6.6		7.7		6.5		5.5		5.9

		United Kingdom		5.8		5.4		5.0		4.6		4.7

		Other EU		14.8		17.3		16.2		12.7		33.3

		Russian Federation		4.7		5.8		7.2		8.3		7.5

		Other Europe		8.7		8.5		9.1		10.3		12.8

		Middle East		4.3		4.9		5.7		6.8		5.8

		Other		21.1		20.5		21.9		22.6		22.5

				78.9		79.5		78.1		77.4		97.7

		Description

		Total exports		26,881.4		26,587.2		27,485.4		31,333.9		35,081.1

				1998		1999		2000		2001		2002

		United States		8.3		9.2		11.2		10.0		9.3						Germany		20.3		20.6		18.8		17.1		16.6

		Germany		20.3		20.6		18.8		17.1		16.3						United Kingdom		6.4		6.9		7.4		6.9		8.5

		Italy		5.8		6.3		6.4		7.5		6.6						Italy		5.8		6.3		6.4		7.5		6.4

		France		4.8		5.9		6.0		6.0		5.9						France		4.8		5.9		6.0		6.0		6.0

		United Kingdom		6.4		6.9		7.4		6.9		8.4

		Other EU		12.8		14.3		13.9		13.8		14.1

		Russian Federation		5.0		2.2		2.3		2.9		3.3						Germany		20.3		20.6		18.8		17.1		16.6

		Other Europe		11.9		10.0		10.1		9.9		11.3						Italy		5.8		6.3		6.4		7.5		6.4

		Middle East		9.1		9.2		8.8		9.9		9.1						France		4.8		5.9		6.0		6.0		6.0

		Other		15.7		15.4		15.1		15.8		16.0						United Kingdom		6.4		6.9		7.4		6.9		8.5

				84.3		84.6		84.9		84.2		84.3





				1998		1999		2000		2001		2002

		Total imports (US$ million)		45,908.2		40,686.7		54,149.8		41,399.1		50,831.7

				1998		1999		2000		2001		2002

		Agriculture		9.4		8.4		7.6		7.4		7.8

		Fuels		7.9		13.2		13.9		14.8		14.0

		Other mining		4.5		4.3		4.0		3.7		4.8

		Iron and steel		4.9		3.8		4.4		4.4		4.2

		Chemicals		14.3		15.5		13.6		15.1		15.3

		Other semi-manufactures		5.5		5.5		5.1		5.1		5.3

		Machinery and transport equipment		39.5		37.8		37.6		30.5		30.3

		Other		13.9		11.4		13.9		19.0		18.3

				86.1		88.6		86.1		81.0		81.7

		Total exports (US$million)		26,881.4		26,587.2		27,485.4		31,333.9		35,081.1
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