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III. POLÍTICAS y prácticas COMERCIALES, POR MEDIDAS

1) Visión general

1. Desde su último Examen de las Políticas Comerciales, realizado en 2000, Noruega ha seguido aplicando reformas tendientes a la liberalización del comercio, aunque a un ritmo un tanto más lento que en el cuatrienio precedente.  Su arancel NMF medio aplicado bajó del 8,1 por ciento en 2000 al 7,2 por ciento en 2004, con un tipo máximo del 2.355,9 por ciento.  En cambio los aranceles aplicados a los productos agropecuarios (definición de la OMC) siguen siendo altos, con un tipo medio del 38,2 por ciento.  El arancel NMF medio aplicado a los productos no agropecuarios es bajo, habiendo descendido del 2,3 por ciento en 2000 al 0,9 por ciento en 2004;  a alrededor del 94 por ciento de las líneas arancelarias de productos no agropecuarios se les aplica actualmente el tipo nulo.

2. La mayor parte del comercio de Noruega se realiza con arreglo al régimen del EEE y otros acuerdos preferenciales, aunque los márgenes preferenciales se han reducido sustancialmente.  Noruega amplió en 2000 su plan del SGP mediante una mayor cobertura de productos y simplificando los requisitos sobre normas de origen;  en julio de 2002 amplió el acceso, con exención de derechos y sin sujeción a contingentes, de todos los productos originarios de los países menos adelantados.  El arancel medio para las importaciones procedentes de los beneficiarios usuales del SGP (todos los beneficiarios, excluidos los PMA, Botswana y Namibia) era del 5,5 por ciento en enero de 2004.

3. Los impuestos indirectos internos (IVA y derechos de consumo) son relativamente altos.  Son igualmente aplicables a los productos importados y a los de producción nacional, pero en algunos casos (vehículos de motor, bebidas alcohólicas, tabaco) recaen sobre todo en las importaciones, ya que no existe una producción nacional sustancial.  Se aplica un impuesto a la producción de alimentos y derechos de inspección, a diversos tipos.  Noruega no ha realizado ninguna investigación antidumping o de derechos compensatorios desde su último Examen de las Políticas Comerciales, ni ha adoptado o iniciado ninguna medida de salvaguardia.  La mayor parte de las normas y reglamentos técnicos noruegos se guían por los de la UE.

4. Se mantienen licencias de importación principalmente para el régimen NMF y con fines de administración de contingentes preferenciales, así como controles y previsiones a la importación, por razones sanitarias y fitosanitarias y en el marco de convenciones internacionales.  Se requieren licencias de exportación para armas y otros bienes estratégicos y productos de ballenas minke.  Las exportaciones de pescado y productos del pescado están sujetas a un gravamen cuya cuantía varía del 0,25 al 1,05 por ciento del valor, dependiendo del producto.  Noruega sigue otorgando considerables subvenciones a la exportación de productos agropecuarios, aunque las mismas se redujeron en más de un 45 por ciento entre 1998 y 2003.

5. La nueva Ley de Competencia entró en vigor en mayo de 2004;  contiene definiciones ampliadas de actos contrarios a la competencia y medidas más severas contra los mismos.  El régimen de contrataciones públicas de Noruega no discrimina contra los miembros del EEE y las partes del Acuerdo sobre Contratación Pública de la OMC.  Si bien el grado de propiedad estatal en la economía sigue siendo alto, desde 2000, a través de una serie de privatizaciones parciales, el Estado redujo sus activos en varios subsectores, notablemente los del petróleo y el gas, las telecomunicaciones y la energía hidroeléctrica.  Noruega sigue prestando asistencia sustancial al desarrollo regional, a la promoción de la investigación y el desarrollo, a la reestructuración económica y a programas sectoriales específicos.  El total del gasto para asistencia regional y actividades de investigación y desarrollo aumentó desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Noruega.  El sector agropecuario es el principal beneficiario del respaldo.  La legislación de Noruega sobre derechos de propiedad intelectual ha sido enmendada para cumplir plenamente las obligaciones internacionales del país en esta esfera.

2) Medidas que afectan directamente a las importaciones

i) Documentación y procedimientos y valoración en aduana
6. En Noruega, las actividades comerciales están abiertas, por lo general, a nacionales y a extranjeros que cuenten con un permiso laboral y de residencia válido.  Se aplican idénticos requisitos de registro a todas las compañías, incluidas las empresas de comercio exterior.  No existen requisitos especiales sobre registro para exportadores o importadores.  Los requisitos de documentación no han variado desde el anterior Examen de las Políticas Comerciales de Noruega, y comprenden:  una declaración de importación en la que se indique el valor en aduana;  una factura;  un conocimiento de embarque o documento de transporte, un certificado de origen, cuando se solicite trato preferencial, y una licencia o certificado de importación, cuando sea exigible.  El sistema electrónico TVINN permite un despacho acelerado de mercancías, que en promedio lleva de 3 a 5 minutos si los formularios presentados no tienen errores o el sistema de despacho no requiere un examen adicional por parte de las autoridades aduaneras.  Se somete a comprobación previa de los valores declarados el 5 por ciento de las declaraciones.  Los criterios de selección comprenden la comparación del valor declarado del producto con el precio normal y la comparación del volumen y el peso con el valor declarado del producto.  Las autoridades aduaneras locales pueden realizar controles a posteriori.  El sistema TVINN procesó alrededor de 3,7 millones de declaraciones de importación en 2002 y alrededor de 3,8 millones en 2003.

7. Las autoridades indican que se está considerando la posibilidad de realizar una reforma a gran escala de la legislación aduanera nacional para simplificar y modernizar aún más su estructura jurídica y lograr mayor transparencia.  A esos efectos se han puesto en marcha varios proyectos piloto, como los de simplificación del pasaje de fronteras y los procedimientos de declaración.  Según se prevé, la mayor parte de los procedimientos simplificados entrarán en vigor el 1º de enero de 2005.

8. La Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo de Noruega coopera con las autoridades de otros países europeos en el marco de la AELC y de la UE.  Cabe señalar en particular la amplia cooperación con la AELC por lo que respecta a los procedimientos relativos a acuerdos de libre comercio y a cuestiones aduaneras.  Noruega ha celebrado 14 acuerdos aduaneros, que abarcan 17 países
, destinados al intercambio de información en materia de control aduanero.  Además, la asistencia mutua en cuestiones aduaneras queda abarcada por el Protocolo 11 del Acuerdo sobre el EEE y el Anexo I del Convenio que establece la AELC.

9. Noruega notificó a los Miembros de la OMC que no se requiere inspección previa a la expedición para las importaciones.
  Señaló que los procedimientos de valoración en aduana se rigen por las disposiciones del Acuerdo sobre Valoración en Aduana de la OMC.
  En 2003 se usó el valor de transacción (declarado por los importadores) para la valoración en aduana del 97 por ciento, aproximadamente, de las importaciones.  Cuando no es posible utilizar el valor de transacción se aplican los otros métodos de valoración indicados en el Acuerdo sobre Valoración en Aduana.  No se utilizan para la valoración en aduana ni precios mínimos ni precios de referencia.
10. Si sufre demora la valoración en aduana, puede permitirse que las mercancías importadas de los importadores "solventes" sean despachadas de aduana.  Debe presentarse y ser aceptada en el término de 10 días una declaración final.  Los importadores tienen derecho a recibir de la aduana una explicación del valor aduanero de las mercancías importadas.  En caso de discrepancia entre una decisión referente al valor en aduana, la clasificación de los productos o los derechos imponibles, los importadores pueden interponer un recurso ante la Dirección General de Aduanas e Impuestos de Consumo, por intermedio de las autoridades aduaneras locales.  Se presentan entre 550 y 600 recursos por año, incluidos los relacionados con impuestos especiales de consumo.  Según las autoridades, se revoca entre el 10 y el 20 por ciento, aproximadamente, de las decisiones iniciales recurridas.  El tiempo que lleva la tramitación de las reclamaciones depende de la complejidad del caso de que se trate.  No existe un plazo máximo de almacenaje para las mercancías no despachadas.  Los diferentes almacenes aduaneros privados aplican distintos derechos de almacenaje.

ii) Normas de origen

11. En Noruega no existen criterios precisos referentes a origen no preferencial, considerado como el país de la última elaboración o transformación sustancial que da al producto final su carácter esencial.  Se permite y generalmente se aplica un sistema de autocertificación.

12. Se aplican normas de origen preferenciales en el marco de acuerdos comerciales de los que es parte Noruega.  Conforme al Acuerdo sobre el EEE, los criterios de origen son generalmente específicos de productos.
  Los mismos estipulan los procesos que es necesario seguir o los materiales que deben usarse, y en general se establece en el régimen del EEE un umbral mínimo para el valor añadido mediante transformación.  Una "norma de tolerancia" permite el uso de materiales que no sean de origen, siempre que no representen más del 10 por ciento del precio en fábrica de la mercancía.  La norma no se aplica a los productos textiles ni a las prendas de vestir.  Las disposiciones sobre acumulación diagonal confieren origen del EEE a los productos que incorporan materiales originados en ciertos países
, siempre que la transformación efectuada no se limite a determinado conjunto mínimo de operaciones, aunque no es preciso cumplir los criterios más estrictos de transformación suficiente generalmente aplicables a los países que no son partes del EEE.

13. Las normas de origen enmarcadas en los acuerdos de libre comercio mutuamente celebrados por la AELC y terceros países siguen de cerca el modelo de las normas de origen del EEE.  Se confiere condición originaria a los productos totalmente obtenidos o a los productos semimanufacturados o manufacturados que cumplen normas de elaboración por productos específicos, sobre la base de niveles mínimos de valor añadido.  Existen normas de tolerancia, pero no se refieren a los textiles ni a las prendas de vestir.

14. En el marco del Reglamento noruego relativo al origen de las mercancías, de conformidad con el sistema generalizado de preferencias, de 1998
, los productos se consideran originarios de países del SGP si son obtenidos totalmente (en el caso de los productos primarios) o, en el caso de los productos manufacturados, si se consideran suficientemente elaborados o transformados.  Los criterios básicos, en este último caso, consisten en que todos los materiales no originarios (es decir importados) utilizados deben clasificarse en el marco de una partida arancelaria del SA de 4 dígitos distinta de la partida del producto de exportación obtenido, y estar sujetos a una transformación que no se limite a un conjunto de actividades (indicadas en el reglamento) consideradas como operaciones mínimas.  Una gama de partidas arancelarias debe cumplir determinadas normas por productos específicos sea en sustitución del criterio de cambio básico de la partida o además de éste.  Esas normas establecen, inter alia, límites máximos al valor del material importado como porcentaje del precio en fábrica del producto final.  También especifican detalladamente los materiales no originarios que pueden utilizarse, lo que resulta especialmente evidente en el caso de los productos textiles.  El reglamento contiene una norma de tolerancia que permite que materiales que representen hasta el 5 por ciento del valor terminado del producto no cumplan los criterios de cambio de partida o de transformación específicos que puedan aplicarse.  La norma de tolerancia no se aplica a los productos textiles.

15. Se permite la acumulación regional del origen siempre que los materiales utilizados para el procesamiento sean importados por el país beneficiario del SGP y provengan de otros países integrantes de su grupo económico regional.  La transformación no debe limitarse a las operaciones mínimas requeridas, y el valor añadido debe ser mayor que el valor en aduana máximo de los productos originarios de los otros países del grupo económico regional pertinente.  Las normas de origen que regulan la acumulación regional entre los países del grupo económico regional deben ser idénticas a las estipuladas por el sistema de SGP noruego.  Además, cada uno de los países del grupo debe comprometerse a hacer efectivo el cumplimiento de los reglamentos noruegos y a colaborar en el logro de una correcta expedición y verificación de los certificados de origen.  Una vez que ello ha sido notificado a las autoridades noruegas, estas últimas darán a conocer su decisión de aprobar la acumulación regional.  En la práctica los únicos países que hacen uso de las disposiciones sobre acumulación regional del sistema noruego del SGP son los miembros de la ASEAN.

16. Las normas de origen autorizan también la acumulación bilateral, lo que permite a los beneficiarios del SGP utilizar sin restricciones materiales originarios de Noruega, independientemente de todo requisito referente a cambio de partida arancelaria o que emane de normas específicas para el producto estipuladas en los reglamentos.  No obstante, en el caso de las exportaciones de pescado y productos de la pesca, el criterio para acceder al SGP no ha sido eliminado, pese a que se redujeron a cero los tipos del régimen de NMF.  Desde el 1º de abril de 2001 se permite la acumulación diagonal con materiales originarios de las Comunidades Europeas y Suiza.

iii) Aranceles

a)
Estructura arancelaria aplicada al NMF
17. El Arancel de Aduanas de Noruega se basa en el Sistema Armonizado de Designación y Codificación de Mercancías (SA).
  Los aranceles se aplican al valor CIF de las importaciones.  En 2004 el arancel contiene 7.119 líneas a nivel de 8 dígitos;  de ellas, el 89,6 por ciento están gravadas por derechos ad valorem y el 10,4 por ciento por aranceles no ad valorem (cuadro III.1).  Estos últimos comprenden derechos específicos (9,7 por ciento del total de las líneas arancelarias), compuestos (3 líneas arancelarias) y de otro tipo (0,6 por ciento del total);  se aplican en su mayor parte a productos agropecuarios.  El arancel comprende 563 bandas, incluidos los equivalentes ad valorem de los aranceles no ad valorem.  Alrededor del 84 por ciento de las líneas arancelarias están exentas de derechos, lo que representa un aumento con respecto al 67,4 por ciento de 2000;  esto hace que el tipo modal sea igual a cero (cuadro III.1).  El 10,3 por ciento aproximadamente de todas las líneas arancelarias está sometido a tipos situados entre el 0 por ciento (excluido) y el 50 por ciento (incluido).  Alrededor del 94 por ciento de las líneas arancelarias correspondientes a productos no agropecuarios están sujetas al tipo nulo, en tanto que sólo el 46,2 por ciento de las de los productos agropecuarios está exento de derechos.

Cuadro III.1

Reseña del arancel NMF en Noruega, 2004

	
	
	Tipos aplicados
	Tipos consolidados

	1.
	Líneas arancelarias consolidadas (% de las líneas arancelarias)
	100,0
	100,0

	2.
	Líneas arancelarias exentas de derechos (% de las líneas arancelarias)
	83,9
	43,8

	3.
	Aranceles no ad valorem (% de las líneas arancelarias)
	10,4
	15,3

	4.
	Contingentes arancelarios (% de las líneas arancelarias)
	0,4
	0,4

	5.
	Aranceles no ad valorem sin EAV (% de las líneas arancelarias)
	2,3
	6,4

	6.
	Promedio aritmético del tipo arancelario
	7,2
	29,5

	
	Productos agrícolas (SA 01-24)
	33,7
	128,2

	
	Productos no agrícolas (SA 25-97)
	0,8
	4,2

	
	Productos agrícolas (def. OMC)a
	38,2
	150,2

	
	Productos no agrícolas (def. OMC)b
	0,9
	3,6

	7.
	"Crestas" arancelarias nacionales (porcentaje de la totalidad de las líneas arancelarias)c
	5,0
	8,8

	8.
	"Crestas" arancelarias internacionales (porcentaje de la totalidad de las líneas arancelarias)d
	5,7
	10,2

	9.
	Desviación típica global de los tipos aplicados
	44,1
	93,2

	10.
	Tipos aplicados "de puro estorbo" (porcentaje de todas las líneas arancelarias)e
	1,2
	3,0


a
Acuerdo sobre la Agricultura de la OMC.

b
Excluido el petróleo.

c
Las crestas arancelarias nacionales se definen como los tipos que superan tres veces el promedio simple global de los tipos aplicados (indicador 6).

d
Las crestas arancelarias internacionales se definen como los tipos superiores al 15 por ciento.

e
Son tipos "de puro estorbo" los superiores a cero pero inferiores o iguales al 2 por ciento.

Fuente:
Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en datos facilitados por las autoridades de Noruega.

18. Los subsectores en que no existe producción nacional o ésta es muy escasa están sujetos, por regla general, a aranceles nulos o relativamente bajos;  es el caso del café, el té, las especias, los extractos vegetales y las materias trenzables, el azúcar para consumo humano y el tabaco.  Los subsectores de interés nacional están sujetos, en general, a tipos arancelarios más elevados, como ocurre, por ejemplo, con los animales vivos, los productos lácteos, carne y preparados de carne y cereales.  Los subsectores de aves de corral vivas y de jugos y extractos de carne son los que reciben mayor protección arancelaria;  sus tipos oscilan entre el 500 y el 2.356 por ciento.
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Gráfico III.1

Distribución del arancel NMF aplicado, 2004

Número de líneas arancelarias

Nota:     Los datos entre paréntesis representan la proporción del total de líneas.



Fuente

: Estimaciones de la Secretaría de la OMC, sobre la base de datos facilitados por las autoridades de Noruega

.

Porcentaje

Número de líneas (% del total)

Porcentaje acumulativo


19. Se aplican aranceles estacionales a la mayor parte de las frutas frescas, las legumbres y hortalizas y las plantas de interior (cuadro AIII.1).  La mayor parte de los aranceles estacionales aplicables a las frutas y legumbres y hortalizas son específicos y no variaron desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Noruega;  sus equivalentes ad valorem siguen siendo relativamente altos.  Es amplia la dispersión entre los tipos que se aplican en temporada y fuera de ella;  por ejemplo, los aranceles para el tomate fresco o refrigerado varían entre nulos y de 12,21 coronas noruegas por kg, y los aplicables a la coliflor entre nulos y de 5,82 coronas noruegas por kg.  El período no estacional, durante el cual los aranceles son más bajos, es distinto según el producto de que se trate.  En muchas ocasiones pueden reducirse los aranceles estacionales por decisión administrativa.  Las importaciones procedentes de los países menos adelantados pueden ingresar exentas de derechos durante todo el año.
20. El arancel medio NMF aplicado en 2004 es del 7,2 por ciento, lo que representa una disminución con respecto al 8,1 por ciento de 2000;  sigue siendo relativamente elevado, dada la gran proporción de líneas a las que se aplica el tipo nulo.  El coeficiente de variación de 6,2 indica una alta dispersión arancelaria, con tipos que llegan al 2.355,9 por ciento, y un equivalente ad valorem (cuadro III.2).
  Los tipos arancelarios NMF aplicables a los productos no agropecuarios (definición de la OMC) en general son bajos (0,9 por ciento, en promedio), aplicándose tipos no nulos (cuya gama llega al 14 por ciento) principalmente a las prendas de vestir, los textiles y artículos del vestido (cuadro AIII.2).  Los aranceles NMF aplicables a los productos agropecuarios (definición de la OMC) siguen siendo altos, siendo del 38,2 por ciento el arancel medio, y variando considerablemente los tipos entre distintos tipos de productos.  Utilizando la definición de la CIIU (Revisión 2), la agricultura sigue siendo el sector que recibe más protección arancelaria, con un arancel medio del 22,2 por ciento;  lo siguen las manufacturas (6,1 por ciento);  las importaciones de productos de minería y de explotación de canteras están exentas de derechos.

Cuadro III.2

Estructura del arancel NMF de Noruega, 2004

	Análisis
	Nº de líneasa
	Tipos aplicados en 2004
	2003

	
	
	Nº de líneas utilizadas
	Promedio arancelario simple (%)
	Horquilla arancelaria (%)
	Desviación típica (%)
	CV
	Importaciones (CIF) (millones de $EE.UU.)

	Total
	7.197
	7.032
	7,2
	0-2,355.9
	44,1
	6,2
	39.258,0

	Según definición de la OMCb
	
	
	
	
	
	
	

	
Agricultura
	1.352
	1.190
	38,2
	0-2.355,9
	98,9
	2,6
	2.663,4

	
Animales vivos y sus productos
	154
	121
	130,2
	0-555
	115,9
	0,9
	73,4

	
Productos lácteos
	34
	27
	58,8
	4-164,8
	30,0
	0,5
	37,5

	
Café y té, cacao, azúcar, etc
	241
	208
	20,0
	0-427
	50,3
	2,5
	797,8

	
Flores cortadas y plantas
	81
	81
	33,5
	0-249
	67,0
	2,0
	134,4

	
Frutas, verduras y hortalizas
	354
	328
	30,5
	0-429,8
	61,1
	2,0
	613,0

	
Cereales
	27
	23
	58,5
	0-246,6
	82,6
	1,4
	74,4

	
Semillas oleaginosas, grasas, aceites y sus productos
	169
	124
	15,7
	0-334,1
	38,8
	2,5
	214,4

	
Bebidas y licores
	82
	80
	24,4
	0-368
	66,4
	2,7
	388,0

	
Productos no agropecuarios
	5.810
	5.807
	0,9
	0-588,5
	10,9
	12,7
	35.457,3

	
Pescado y productos pesqueros
	272
	270
	5,5
	0-588,5
	49,1
	8,9
	570,5

	Textiles y vestido
	1.021
	1.020
	3,4
	0-13,7
	5,3
	1,5
	2.223,0

	Por sector de la CIIUc
	
	
	
	
	
	
	

	
Agricultura y pesca
	544
	513
	22,2
	0-550
	58,9
	2,7
	1.163,0

	
Minería y explotación de canteras
	113
	113
	0,0
	0
	0,0
	 -
	517,8

	
Manufactura
	6.539
	6.405
	6,1
	0-2.355,9
	42,9
	7,0
	36.795,9

	Por grado de elaboración
	
	
	
	
	
	
	

	
Materiales en bruto
	999
	959
	14,6
	0-550
	51,8
	3,5
	2,.36,8

	
Productos semiacabados
	2.077
	2.059
	1,1
	0-293,9
	12,0
	11,1
	6.623,0

	
Productos acabados
	4.121
	4.014
	8,5
	0-2.355,9
	51,6
	6,1
	30.169,5


a
Se indican las frecuencias.  Los tipos arancelarios se basan en una frecuencia de líneas menor, ya que no se incluyen aquellas que no tenían equivalente ad valorem.  Los equivalentes ad valorem se calcularon partiendo de los precios unitarios de 2003.

b
Se excluyen 35 líneas arancelarias de las definiciones de la OMC, tanto de la agricultura como de los productos no agropecuarios (sobre todo productos de petróleo).

c
Clasificación CIIU (Rev.2).  No se incluyen la electricidad, el gas y el agua (1 línea arancelaria).

Nota:
CV = coeficiente de variación.

Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, sobre la base de datos facilitados por las autoridades de Noruega.  Datos sobre importación correspondientes a 2002 extraídos de la Oficina de Estadística de las Naciones Unidas, base de datos Comtrade.

21. Globalmente, en virtud sobre todo de la alta protección de que son objeto los productos agropecuarios, el arancel muestra una progresividad mixta, negativa desde los productos en la primera fase de elaboración (con un promedio arancelario del 14,6 por ciento) hasta los productos semiterminados (con un tipo medio del 1,1 por ciento), que luego se vuelve positiva hasta los productos totalmente procesados cuyo arancel medio es del 8,5 por ciento.  Una desagregación adicional del arancel a nivel de 2 dígitos de la CIIU (Revisión 2) muestra una progresividad positiva, principalmente en el sector de la elaboración de alimentos, con aranceles medios del 16,5 por ciento para las materias primas, el 20,0 por ciento para los productos semielaborados y el 49,8 por ciento para los productos elaborados, y en los sectores textil y del cuero, con aranceles medios nulos, aplicables a los materiales en crudo y a los productos semiterminados, y el 6,3 por ciento para los productos terminados (gráfico III.2).
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Gráfico III.2

Progresividad arancelaria, a nivel de 2 dígitos de la CIIU, 2004
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22. El ingreso arancelario se ha reducido a lo largo de los últimos años;  en 2002 era de 1.650 millones de coronas noruegas (0,3 por ciento del ingreso fiscal agregado).  Se estima que el 52 por ciento se cobra a asociados comerciales ajenos al EEE.  Otro ingreso relacionado con la importación ascendió a 60.800 millones de coronas noruegas en lo referente al IVA, 32.200 millones de coronas noruegas a impuestos aplicables a los vehículos de motor, y 29.300 millones de coronas noruegas provenientes de la recaudación de impuestos específicos.

b)
Consolidación de aranceles NMF
23. En la Ronda Uruguay, Noruega consolidó la totalidad de su lista arancelaria.  El tipo consolidado medio es del 29,5 por ciento en 2004, oscilando entre el 0 y el 2.355,9 por ciento.
  En tanto que los aranceles aplicables a los productos agropecuarios (definición de la OMC) se han consolidado a un tipo medio del 150,2 por ciento, el tipo medio consolidado para los productos no agropecuarios es de apenas del 3,6 por ciento.  Los aranceles consolidados aplicables a productos agropecuarios son específicos y ad valorem, habiéndose reservado Noruega el derecho de aplicar el más alto de esos dos tipos.  Los aranceles consolidados más elevados son los aplicables a animales vivos, carne y productos lácteos (cuadro AIII.3).  Como lo indican los promedios, los aranceles están consolidados, en su mayor parte, a tipos máximos, lo que deja márgenes considerables para incrementos arancelarios discrecionales y no garantiza la previsibilidad del régimen comercial en lo referente a los aranceles aduaneros.

c)
Preferencias arancelarias

24. En gran medida, el comercio exterior de Noruega se realiza en el marco de condiciones preferenciales, principalmente los acuerdos del EEE y de la AELC.  Además Noruega concede trato arancelario preferencial en virtud de acuerdos de libre comercio, a las importaciones procedentes de Bulgaria, Chile, Croacia, las Islas Feroe, Groenlandia, Israel, Jordania, Macedonia, Marruecos, México, los Territorios Palestinos, Rumania, Singapur y Turquía (cuadro III.3).  No obstante, los márgenes preferenciales son en general muy bajos, lo que obedece a la eliminación de la mayor parte de los aranceles NMF aplicables a los productos no agropecuarios y a la no liberalización del comercio de la mayoría de los productos agropecuarios en virtud de la mayor parte de los acuerdos.

Cuadro III.3

Aranceles medios en el marco de los acuerdos preferenciales de Noruega, 2004

	
	Aranceles medios (%)

	
	Nº de líneas
	NMF-aplicado
	AELC
	EEE
	CEE
	Bulgaria
	Croacia
	Islas Feroe
	Groenlandia
	SGP-Botswana/ Namibia
	SGP-PMA

	Total
	
	7,2
	6,5
	6,5
	6,3
	6,4
	6,3
	6,6
	6,3
	1,0
	0

	Por categorías de la OMC
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Agricultura
	1.352
	38,2
	38,1
	38,2
	37,0
	37,6
	36
	38,1
	36,8
	5,1
	0

	Productos no agropecuarios (con exclusión del petróleo)
	5.810
	0,9
	0,3
	0,3
	0,3
	0,3
	0,2
	0,3
	0,3
	0,1
	0

	Por sector de la CIIU
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Agricultura y pesca
	544
	22,2
	22,1
	22,2
	19,9
	21,3
	22
	22,2
	19,9
	2,6
	0

	Minería y explotación de canteras
	113
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Industrias manufactureras
	6.539
	6,1
	5,4
	5,4
	5,3
	5,4
	5,1
	5,5
	5,3
	0,9
	0

	Industrias manufactureras (excepto la elaboración de productos alimenticios)
	5.527
	0,7
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Por sección del SA
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I
Animales vivos y sus productos
	422
	44,8
	44,3
	44,7
	44,7
	44,5
	44,6
	44,8
	44,3
	2,4
	0

	II
Productos del reino vegetal
	539
	28
	27,9
	28
	25,4
	26,9
	27,8
	28
	25,3
	5,5
	0

	III
Grasas
	125
	12,3
	12,1
	12
	12,1
	12
	10,9
	12,2
	12,1
	5,3
	0

	IV
Alimentos preparados, etc.
	438
	35,6
	36
	35,9
	35,5
	36,2
	29,4
	35,2
	35,5
	6,7
	0

	V
Minerales
	195
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	VI
Productos químicos
	974
	0,8
	0,6
	0,6
	0,6
	0,7
	0,8
	0,8
	0,6
	0
	0

	VII
Materias plásticas y caucho
	304
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	VIII
Cueros y pieles
	95
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	IX
Maderas y sus manufacturas
	146
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	X
Pasta de papel, papel, etc.
	181
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XI
Materias textiles y sus manufacturas
	993
	3,5
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XII
Calzado y artículos de sombrerería
	72
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XIII
Manufacturas de piedra
	177
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XIV
Piedras preciosas, etc.
	54
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XV
Metales comunes y sus productos
	680
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XVI
Maquinas y aparatos
	1.076
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XVII
Material de transporte
	218
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XVIII
Instrumentos de precisión
	294
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XIX
Armas y municiones
	27
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XX
Manufacturas diversas
	180
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XXI
Objetos de arte, etc.
	7
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	
	Aranceles medios (%)

	
	SGP-normal
	Israel 
	Jordania 
	Macedonia 
	México 
	Marruecos 
	Autoridad Palestina
	Rumania 
	Singapur 
	Turquía

	Total
	5,5
	6,5
	6,5
	6,2
	7
	6,4
	6,5
	6,4
	6,5
	6,4

	Por categoría de la OMC
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Productos agropecuarios
	30,8
	38,1
	37,8
	35,4
	37,5
	37,3
	37,7
	37,5
	38,2
	37,6

	Productos no agropecuarios (con exclusión del petróleo)
	0,4
	0,3
	0,3
	0,2
	0,8
	0,3
	0,2
	0,3
	0,3
	0,3

	Por sector de la CIIU
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Agricultura y pesca
	17,2
	21,8
	21,9
	21,4
	22,1
	21,2
	21,8
	21,3
	22
	21,7

	Minería y explotación de canteras
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Industrias manufactureras
	4,6
	5,4
	5,4
	5,1
	6
	5,3
	5,4
	5,3
	5,4
	5,3

	Industrias manufactureras (excepto la elaboración de productos alimenticios)
	0,2
	0
	0
	0
	0,7
	0
	0
	0
	0
	0

	Por sección del SA
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I
Animales vivos y sus productos
	38,3
	44,8
	44,6
	44,6
	44,6
	44,7
	44,6
	44,6
	45,1
	44,7

	II
Productos del reino vegetal
	21,2
	27,4
	27,6
	27,1
	27,6
	26,4
	27,6
	26,9
	27,8
	27,1

	III
Grasas
	7,6
	12,1
	12,2
	10,8
	10,9
	12,2
	11,7
	11,9
	12,3
	12,1

	IV
Alimentos preparados, etc.
	29,0
	36,5
	36,3
	29,6
	34,2
	35,6
	35,9
	35,8
	36,1
	35,6

	V
Minerales
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	VI
Productos químicos
	0,8
	0,8
	0,6
	0,6
	0,8
	0,7
	0,6
	0,7
	0,6
	0,6

	VII
Materias plásticas y caucho
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	VIII
Cuero y pieles
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	IX
Maderas y sus manufacturas
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	X
Pulpa de papel, papel, etc.
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XI
Textiles y sus manufacturas
	1,2
	0
	0
	0
	3,5
	0
	0
	0
	0
	0

	XII
Calzado, artículos de sombrerería
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XIII
Manufacturas de piedra
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XIV
Piedras preciosas, etc.
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XV
Metales comunes y sus productos
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XVI
Maquinas y aparatos
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XVII
Material de transporte
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XVIII
Instrumentos de precisión
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XIX
Armas y municiones
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XX
Manufacturas diversas
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	XXI
Objetos de arte, etc.
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0


a
Para determinadas categorías de productos (por ejemplo, alimentos preparados), los tipos medios de aranceles aplicados y preferenciales no deben compararse, porque sus bases de cálculo son diferentes, debido a la falta de datos para realizar estimaciones de equivalentes ad valorem, principalmente en el caso de los aranceles preferenciales.

Fuente:
Estimaciones de la OMC, sobre la base de datos facilitados por las autoridades de Noruega.

25. En 1966 se suprimieron los aranceles con respecto al comercio de productos manufacturados realizado dentro de la AELC, lo que se hizo extensivo a los productos de la pesca en 1990.  Aunque el acuerdo del EEE no comprende a la agricultura, Noruega otorga trato arancelario preferencial a varios productos (principalmente frutas y legumbres y hortalizas), y existe una cláusula de evolución encaminada a la liberalización mutua y gradual del comercio de productos agropecuarios.  En virtud de un acuerdo celebrado con la UE el 1º de julio de 2003 se amplió el trato de franquicia arancelaria a algunos productos agrícolas (principalmente plantas, frutas y legumbres y hortalizas) y se ampliaron diversos contingentes.  Los aranceles estacionales que gravan a algunos productos agropecuarios procedentes de países del EEE y de la AELC son inferiores a los tipos NMF (cuadro AIII.1).  No obstante, en cifras agregadas, los aranceles preferenciales aplicables a productos agropecuarios originarios de estados del EEE y de la AELC, son levemente inferiores a los tipos NMF.  Las importaciones de terceros países con los que la AELC mantiene acuerdos de libre comercio están sujetas a una estructura arancelaria similar, con aranceles preferenciales a un tipo nulo para la mayor parte de los productos manufacturados, y levemente inferiores o idénticos a los tipos NMF para los productos agrícolas.

26. Desde la adhesión a la UE, el 1º de mayo de 2004, de la República Checa, la República Eslovaca, Eslovenia, Estonia, Hungría, Letonia, Lituania y Polonia, las importaciones de esos países se realizan en el marco del acuerdo del EEE, sustituyendo a anteriores acuerdos individuales celebrados por esos países con la AELC.  Se otorgan preferencias arancelarias a Groenlandia y las Islas Feroe en virtud de un acuerdo mutuo entre Dinamarca/Islas Feroe y Noruega, del 28 de agosto de 1992.

27. El SGP de Noruega prevé un acceso con franquicia arancelaria para la mayor parte de los productos no agropecuarios de países en desarrollo beneficiarios.
  Entre los productos no agropecuarios no beneficiados por un régimen de franquicia arancelaria figuran diversos productos textiles terminados y del vestido.  También se concede un trato de franquicia arancelaria a productos agrícolas seleccionados y al componente industrial de algunos productos alimenticios elaborados:  nueces, bananas, frutas cítricas, uvas y arroz.  Diversos otros productos agropecuarios se benefician de reducciones arancelarias comprendidas entre el 10 y el 50 por ciento:  cereales, carne y productos cárnicos y piensos (10 por ciento);  la miel, algunas plantas vivas, las flores cortadas, patatas, la pasta alimenticia, la jalea y los jugos (15 por ciento), y determinados aceites y grasas (50 por ciento).  Las reducciones arancelarias aplicables a determinadas legumbres y hortalizas se limitan a ciertos meses del año.  No forma parte del plan del SGP de Noruega ningún mecanismo de graduación.

28. El 1º de julio de 2002 Noruega amplió el acceso, con exención de derechos y sin sujeción a contingentes, de todos los productos originarios de los países menos adelantados, con sujeción a un mecanismo especial de salvaguardias para la harina, los cereales y los piensos.  Reúnen las condiciones necesarias los países que figuran en la lista de Países Menos Adelantados de las Naciones Unidas.
  Botswana y Namibia han mantenido un acceso exento de derechos para todos los productos, salvo harinas, granos y piensos.  Las autoridades señalan que Tanzanía y Uganda son los principales usuarios de este régimen.

iv) Otros impuestos y cargas

29. Con la excepción de los aranceles aduaneros, Noruega consolidó todos los demás derechos y cargas de importación, en un nivel cero.

a)
Impuesto sobre el valor añadido (IVA)

30. Noruega aplica un IVA a los bienes y servicios de producción local e importados.  El 1º de enero de 2001 se aumentó el tipo del IVA, que pasó del 23 al 24 por ciento, y desde el 1º de julio de 2001 rige un tipo reducido, del 12 por ciento, para los productos alimenticios.  En enero de 2004 se agregó un tipo del 6 por ciento, aplicable a los servicios de transporte de pasajeros y radiodifusión pública.  Están exentas la venta y el arrendamiento de bienes raíces, así como los servicios de salud, sociales, educativos y financieros.  El IVA recae sobre el valor CIF de las importaciones, más los derechos e impuestos aduaneros;  se basa en el precio en fábrica de bienes y servicios de producción local.

31. El ingreso fiscal proveniente de la recaudación del IVA y del impuesto sobre la inversión (aplicable a determinados bienes de capital utilizados en empresas registradas, y abolido en octubre de 2002) aumentó de 114.000 millones de coronas noruegas en 1999 a 128.000 millones de coronas en 2002 (cuadro III.4).  En el mismo período el ingreso fiscal proveniente de la recaudación de los aranceles aduaneros bajó de 2.395 millones de coronas noruegas a 1.650 millones de coronas noruegas.

Cuadro III.4

Ingresos fiscales provenientes de derechos y de los principales impuestos de consumo, 1999-2003

	
	Parte del total del ingreso fiscal (%)
	Valor (millones de NKr)

	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Ingreso aduanero
	0,60
	0,43
	0,33
	0,30
	0,28
	2.395
	2.015
	1.772
	1.650
	1.571

	Ingreso de subastas de contingentes
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,01
	14
	14
	11
	22
	43

	IVA e impuesto sobre la inversión
	28,63
	26,00
	24,06
	23,35
	22,91
	114.076
	121.710
	130.306
	128.318
	128.913

	Impuesto sobre licores y vinos
	1,17
	1,04
	0,89
	0,85
	0,89
	4.646
	4.847
	4.816
	4.653
	5.016

	Impuesto sobre la cerveza
	0,91
	0,78
	0,67
	0,65
	0,62
	3.606
	3.646
	3.655
	3.546
	3.470

	Impuesto básico sobre los envases de bebidas no reutilizables
	0,07
	0,04
	0
	0
	0
	261
	165
	0
	0
	0

	Impuestos sobre el tabaco
	1,67
	1,48
	1,31
	1,27
	1,20
	6.644
	6.914
	7.110
	6.975
	6.760

	Impuestos sobre las compras (vehículos)
	2,18
	2,06
	1,86
	2,23
	2,27
	8.705
	9.629
	10.073
	12.248
	12.750

	Impuesto anual (vehículos)
	1,11
	0,99
	0,99
	1,02
	1,03
	4.442
	4.636
	5.348
	5.583
	5.780

	Impuesto anual basado en el peso (vehículos)
	0,06
	0,06
	0,06
	0,06
	0,05
	226
	273
	342
	314
	299

	Impuesto de registro (vehículos)
	0,35
	0,30
	0,29
	0,29
	0,32
	1.402
	1.410
	1.595
	1.598
	1.796

	Impuesto sobre la gasolina
	2,43
	2,09
	1,63
	1,55
	1,54
	9.666
	9.762
	8.843
	8.530
	8.664

	Impuesto sobre el gasoil para automotores
	1,12
	1,03
	0,75
	0,72
	0,76
	4.465
	4.803
	4.087
	3.955
	4.278

	Impuesto sobre motores marinos
	0,02
	0,02
	0,02
	0,02
	0,03
	87
	111
	107
	125
	155

	Impuesto sobre la electricidad
	0,82
	0,90
	1,13
	1,11
	0,98
	3.267
	4.205
	6.137
	6.072
	5.504

	Impuesto sobre el aceite mineral
	0
	0,10
	0,14
	0,08
	0,13
	0
	489
	755
	445
	749

	Impuesto sobre el aceite lubricante
	0,02
	0,02
	0,02
	0,01
	0,01
	69
	88
	86
	80
	81

	Impuesto sobre emisiones de CO2
	0,91
	0,75
	0,66
	0,65
	0,68
	3.643
	3.520
	3.570
	3.555
	3.853

	Impuesto sobre el azufre
	0,09
	0,02
	0,02
	0,02
	0,02
	344
	117
	131
	83
	94

	Impuesto sobre los desechos
	0,11
	0,10
	0,09
	0,09
	0,09
	442
	484
	472
	498
	501

	Impuestos sobre el tricloroetano y el tetracloroetano
	0
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0
	5
	9
	6
	6

	Impuesto sobre el chocolate y las golosinas
	0,20
	0,17
	0,16
	0,16
	0,16
	785
	789
	855
	864
	920

	Impuesto sobre las bebidas no alcohólicas
	0,22
	0,19
	0,18
	0,17
	0,17
	878
	882
	959
	943
	937

	Impuesto sobre el azúcar
	0,06
	0,05
	0,04
	0,04
	0,04
	227
	230
	226
	206
	231

	Impuesto sobre bebidas gaseosas
	0,01
	0,01
	0
	0
	0
	25
	53
	0
	0
	0

	Impuesto básico sobre los envases no reutilizables
	0
	0,03
	0,07
	0,08
	0,09
	0
	159
	363
	433
	483

	Impuestos sobre el cartón, el plástico, metales, vidrio
	0
	0,03
	0,03
	0,04
	0,03
	0
	176
	182
	187
	210

	Impuesto sobre documentos
	0,75
	0,59
	0,54
	0,58
	0,58
	3.006
	2.750
	2.926
	3.190
	3.259

	Impuesto sobre el transporte aéreo de pasajeros
	0,30
	0,28
	0,26
	0,09
	0
	1.200
	1.298
	1.428
	517
	0

	Impuesto sobre los casetes
	0,01
	0,01
	0,00
	0
	0
	48
	35
	-2
	0
	0

	Impuesto sobre los equipos de radio y televisión
	0,07
	0,06
	0,00
	0
	0
	276
	295
	2
	0
	0

	Impuesto sobre las telecomunicaciones
	0,01
	0,13
	0,06
	0,02
	0,02
	32
	610
	310
	109
	89

	Total del ingreso fiscal indirecto
	43,93
	39,76
	36,27
	35,43
	34,91
	175.024
	186.133
	196.477
	194.704
	196.474


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

b)
Impuestos especiales de consumo, e impuestos ambientales

32. Diversos productos manufacturados (especialmente las bebidas alcohólicas, el tabaco y los vehículos) están sujetos a elevados derechos especiales de consumo (cuadro III.5);  todos ellos son específicos, salvo el impuesto sobre los documentos.  Se aplican "impuestos verdes" a los productos químicos perjudiciales para el medio ambiente y a los envases de bebidas.  Con posterioridad al último Examen de las Políticas Comerciales de Noruega, en 2000, se abolieron los impuestos sobre el transporte aéreo de pasajeros y sobre el material de radio y televisión.

Cuadro III.5

Principales impuestos de consumo, 2004

	Impuesto
	Cuantía (NKr)

	Bebidas alcohólicas
	

	
Licores y refrescos basados en licores, etc., con un grado alcohólico volumétrico superior al 0,7%
	5,54/litro

	
Otras bebidas alcohólicas con un grado alcohólico volumétrico inferior al 0,7%
	1,58/litro

	
Otras bebidas alcohólicas con un grado alcohólico volumétrico de entre el 0,7% y el 2,75%
	2,47/litro

	
Otras bebidas alcohólicas con un grado alcohólico volumétrico de entre el 2,75% y el 3,75%
	9,35/litro

	
Otras bebidas alcohólicas con un grado alcohólico volumétrico de entre el 3,75% y el 4,75%
	16,18/litro

	
Otras bebidas alcohólicas con un grado alcohólico volumétrico de entre el 4,75% y el 22% 
	3,61/litro

	Tabaco
	

	
Cigarros y picadura de tabaco, tabaco para pipa
	177/100 g

	
Cigarrillos
	177/100 unidades

	
Rapé y tabaco de mascar
	57/100 g

	
Papel de cigarrillos
	2,70/100 unidades

	Vehículos
	

	
Vehículos automóviles de la categoría A (automóviles de pasajeros)
	34,00 por kg para los primeros 1.150 kg;  68,00 por kg para los 250 kg siguientes;  136,01 por kg para los 100 kg siguientes, y 158,18 para todo peso superior.  Se añade un gravamen de 10,04/cm3 para los primeros 1.200 cm3;  26,28/cm3 para los 600 cm3 siguientes;  61,82 para los 400 cm3 siguientes, y 77,23 para el resto.  Se añade un gravamen de 131,33/kW para los primeros 65 kW;  479,00/kW para los 25 kW siguientes;  958,30/kW para los 40 kW siguientes, y 1.621,68/kW para el resto.

	
Vehículos automóviles de categorías B, C, D y H
	20%, 13%, 55% y 40% de los derechos aplicables al vehículo correspondiente de la categoría A 

	
Vehículos automóviles de categorías E y J
	36% y 35% del valor

	
Vehículos automóviles de categoría F
	9.029/unidad.  A esto debe agregarse 0/cm3 para los primeros 125 cm3;  31,02/cm3 para los 775 cm3 siguientes, y 68,00 cm3 para el resto.  Debe agregarse un impuesto de 0/kW para los primeros 11 kW, y 401,81/kW para el resto.

	
Vehículos automóviles de categoría G
	12,73/kg para los primeros 100 kg;  25,45/kg para los 100 kg siguientes, y 50,89/kg para todo peso superior.  Se añade un gravamen de 2,66/cm3 para los primeros 200 cm3;  5,30/cm3 para los 200 cm3 siguientes, y 10,60/cm3 para el resto.  Se añade un gravamen de 33,93/kW para los primeros 20 kW;  67,85/kW para los 200 kW siguientes, y 135,70/kW para el resto.

	Gasolina
	

	
Con y sin plomo
	4,80/litro, y 3,96/litro

	Gasoil para automóviles
	

	
Alto contenido de azufre y bajo contenido de azufre
	2,88/litro, y 3,23/litro

	Motores marinos
	132,00/hp

	Electricidad
	0,0967/kWh

	Aceite lubricante
	1,59/litro

	Productos minerales
	

	
Impuesto básico a los aceites para calefacción
	Aceite mineral:  0.405/litro

	
Impuesto sobre emisiones de CO2
	Tipo ordinario:  sector del petróleo 0,76/litro;  aceite mineral 0,51/litro;  gasolina 0,76/litro.  Tipo reducido:  aceite mineral 0,30/litro;  gasolina 0,27/litro

	
Impuesto sobre el azufre
	Tipo ordinario:  aceite mineral 0,07/litro.  Tipo reducido:  aceite mineral 0,029/litro

	Vertederos de desechos
	

	
Normas medioambientales severas y menos severas
	400/t, y 522/t

	
Plantas de incineración
	Impuesto básico:  83/t.  Impuesto adicional:  250/t

	
Plantas de incineración, por unidades de desecho
	Varía

	
Impuesto sobre emisiones de CO2 para desechos incinerados
	39,70/t

	Impuestos sobre productos químicos que afectan a la salud y al medio ambiente
	

	
Impuesto sobre el tricloroetano y el tetracloroetano
	54,51/kg

	Impuestos sobre HFC y PFC gaseosos que causan el efecto invernadero
	183,24/t equivalente de Co2

	Chocolate y golosinas
	15,45/kg

	Bebidas no alcohólicas
	

	
Productos terminados
	1,58/litro

	
Concentrados (jarabe)
	9,64/litro

	
Gaseosas
	64,00/kg

	Impuestos sobre envases de bebidas
	

	
Impuesto ambiental sobre vidrio y metales, plásticos y cartones
	4,36/unidad;  2.63/unidad, y 1,09/unidad

	
Impuesto básico sobre envases de bebidas descartables
	0,89/unidad

	Azúcar
	5,99/kg

	Impuesto sobre documentos
	2,5% de valor de las ventas


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

33. En los impuestos de consumo de Noruega no se hace distinción entre bienes importados y nacionales.  El ingreso fiscal agregado proveniente de los derechos de consumo se estimó en 66.400 millones de coronas noruegas en 2002, lo que representa alrededor de un tercio del ingreso fiscal indirecto;  el monto de la recaudación de los derechos de consumo de productos importados fue de alrededor de 61.500 millones de coronas noruegas.

34. En los últimos años las compras transfronterizas realizadas en Suecia aumentaron debido al incremento de los precios de los alimentos en Noruega y a los altos niveles de los derechos de consumo de productos como el alcohol y el tabaco.  Una disminución adicional de los derechos de consumo en Noruega, provocada por las normas de las CE sobre importación de alcohol para uso personal, podría acentuar aún más la presión a la baja que experimentan los derechos de consumo de Noruega.

c)
Derechos de control e impuestos sobre productos alimenticios

35. Los productos agropecuarios están sujetos a derechos de control o inspección y a un impuesto sobre los productos alimenticios.
  Los derechos de control corresponden a controles específicos realizados por la Dirección General Noruega de Seguridad Alimentaria;  se aplican, a diversos tipos, a los piensos, las plantas importadas, los alimentos orgánicos producidos en Noruega, la importación y el tránsito de animales vivos y productos animales, el agua potable y la carne.  Los derechos son los mismos para los productos importados y para los nacionales.

36. Se recauda un impuesto sobre la producción de alimentos, que recae sobre todos los alimentos (excepto el agua), a diferentes tipos.  Se aplica a materias primas producidas en Noruega para su utilización en alimentos;  a todas las importaciones de alimentos, productos semimanufacturados y materias primas para su utilización en alimentos.  Por lo tanto, la base impositiva de los bienes importados es diferente de la de los bienes de producción local.

37. Entre los productos a los que se aplica tanto el impuesto de inspección como el impuesto sobre alimentos figuran el jamón, algunos productos lácteos, la mayor parte de las legumbres y hortalizas y las conservas de legumbres y hortalizas y de fruta.

d)
Concesiones en materia de derechos e impuestos

38. Se prevén concesiones en materia de derechos e impuestos en el marco de regímenes de perfeccionamiento activo, perfeccionamiento pasivo y sistemas de almacenes aduaneros (sección 3 iv)).

v) Prohibiciones, restricciones y régimen de licencias de importación

39. Noruega aplica prohibiciones a las importaciones, por razones ambientales, de salud, de seguridad, sanitarias y fitosanitarias.  Entre los productos cuya importación se prohíbe por esos motivos figuran el amianto y los productos que contienen amianto, así como también los que contienen clorofluorocarbono (CFC), halones, tetracloruro de carbono, metilcloroformo y otras sustancias que agotan la capa de ozono, y algunas plantas vivas y plantas huéspedes de determinadas enfermedades.  La prohibición puede aplicarse a importaciones específicas de países específicos.  Algunos productos se admiten condicionalmente en Noruega (cuadro III.6).  Se prohíbe la importación a Noruega de especímenes y productos que figuran en la lista del Apéndice I de la Convención de Washington (Convención sobre el comercio internacional de especies amenazadas de fauna y flora silvestres, CITES), en tanto que se permite la importación de especímenes y productos que figuran en las listas de los Apéndices II y III.

Cuadro III.6

Tipos y alcance de las restricciones cuantitativas de importación, 2003/2004

	
	Nº de líneas
	Valor en 2002 (millones de NKr)
	Partida del SA

	Artículos prohibidos o restringidos
	
	
	

	Amianto y productos que contengan amianto
	13
	..
	25,68

	Productos que contengan clorofluorocarbonos (CFC)
	61
	..
	39, 44, 73, 74, 76, 84, 86, 94

	Plantas enumeradas en los Apéndices II y III del Reglamento sobre la importación en Noruega de plantas y partes de plantas, etc., de 10 de septiembre de 1998 (olmos, coníferas, castaños, hayas, álamos, ciruelos, robles, fresas, crisantemos, gerbera, berberis, plantas huéspedes del añublo escaldado, la cochinilla de San José y la sharka)a
	Sin definir
	..
	06, 07, 08, 12

	Plantas y partes de plantas infectadas por los organismos nocivos enumerados en el Apéndice IA o infectadas más que levemente por los organismos enumerados en el Apéndice IB del Reglamento de 1998
	Sin definir
	..
	06, 07, 08, 10, 12

	Partidas de plantas a las que se negó entrada en Dinamarca, Finlandia o Suecia
	Sin definir
	..
	06, 07, 08, 12

	Importaciones que se admiten con sujeción a condiciones
	
	
	

	Bebidas alcohólicas, etc.
	26
	..
	22 (29)

	Cosméticos, etc., que contengan alcohol
	15
	..
	33

	Productos para piensos
	142
	..
	05, 07, 08, 10, 11, 12, 17, 23

	Control sanitario, veterinario o fitosanitario
	181
	..
	06, 07, 08, 09, 10, 12, 25, 31

	Explosivos, etc.
	8
	..
	36

	Armas
	24
	..
	93

	Productos para consumo humano - control sanitario
	Sin definir
	..
	01 a 23 + 25, 29, 30, 35, 38

	Productos farmacéuticos
	71
	..
	21, 28, 29, 30, 38, 40

	Tierra, turba, estiércol animal y cortezas
	Sin definir
	..
	25, 27, 31, 44

	Madera y madera en plaquitas de olmo, coníferas, castaño, haya, álamo y roble
	Sin definir
	..
	44, 94

	Organismos modificados genéticamente
	Sin definir
	..
	06, 07, 08, 12, 20

	Juguetes que contengan ftalatos para niños de menos de 36 meses de edad
	..
	..
	95

	Plantas y partes de plantas
	Sin definir
	..
	06, 07, 08, 12

	Importaciones que exigen licencia (sin inspección)
	13
	..
	02.56b


..
No se dispone de datos.

a
La prohibición se aplica a importaciones, de todos los países cuando se trata de plantas y partes de plantas de olmos, fresas, crisantemos, gerbera, berberis y mahoberberis;  se aplica a todos los países de fuera de Europa cuando se trata de plantas y partes de plantas de castaños, hayas, álamos, ciruelos, robles, y plantas y algunas partes de plantas coníferas, y a la importación de madera y madera en plaquitas de coníferas procedentes del Canadá, la República Popular China, la República de Corea, el Japón y los Estados Unidos.

b
No se exige licencia para las mercancías del capítulo 56 originarias de países con los que Noruega y la AELC tienen acuerdos de libre comercio.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

40. Noruega aplica un sistema de licencias automáticas y no automáticas a las importaciones de determinados productos agropecuarios.  Con fines de vigilancia se mantiene un sistema de otorgamiento automático de licencias para importación de harina, cereales y piensos de países menos adelantados.  Con fines de administración se requieren licencias, no automáticas, tanto para el NMF como para los contingentes arancelarios preferenciales (cuadro III.7).  Se mantienen licencias no automáticas para administrar 60 contingentes arancelarios aplicables a productos agropecuarios, incluidos contingentes mínimos de acceso como resultado del proceso de arancelización que tuvo lugar a raíz de la Ronda Uruguay, otros contingentes mundiales resultantes de compromisos anteriores a la Ronda Uruguay, y contingentes bilaterales.

Cuadro III.7

Contingentes arancelarios de Noruega en 2004

	Nº de partida del SA
	Descripción del producto
	Cantidad/valor
	Referencia

	Contingentes preferenciales
	
	

	0101.1010, 0101.9011 y 0101.9019
	Caballos
	200 cabezas
	Acuerdo del EEE Noruega-Islandia

	0204.00
	Carne de ovino
	600 toneladas
	Acuerdo del EEE Noruega-Islandia

	0206.4100
	Hígados de porcino, congelados
	250 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0210.1100
	Jamones, paletas, y sus trozos, sin deshuesar
	200 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0406.00
	Quesos y requesón
	60 toneladas
4.000 toneladas
	Acuerdo de la AELC con Noruega y Suiza
Productos originarios de la CE

	0407.0011 y 0407.0019
	Huevos de ave con cáscara, de la especie Gallus domesticus
	290 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0511.9911 y 0511.9921
	Sangre animal en polvo
	300 toneladas
	Productos originarios de la CE

	ex 0602
	Azalea índica, cortes sin raíces, plantas en flor, en maceta
	20 millones de NKr
	Productos originarios de la CE

	0602.9061
	(Condiaeum, Croton, Dieffenbacchia, Epipremnum, Scindapsus aureum, Hedera, Nephrolepis, Peperomia obtusifolia, Peperomia rotundifolia, Schefflera, Soleirolia y Helxine, también cuando se importan como parte de grupos combinados de plantas) del 1º de mayo al 14 de diciembre
	4 millones de NKr
	Productos originarios de la CE

	0602.9071
	Pastos en rollos o planchas (siembra)
	4 millones de NKr
	Productos originarios de la CE

	0705.1111 y 0705.1121
	Lechuga Iceberg 
	600 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0712.9011
	Patatas (papas), en trozos o en rodajas, pero sin otra preparación
	300 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0808.1011
	Manzanas, del 1º de mayo al 1º de agosto
	2.000 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0810.1023 y 0810.1024
	Fresas (frutillas), frescas, del 9 de junio al 9 de septiembre
	300 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0811.1001 y 0811.1009
	Fresas, congeladas, con adición de azúcar u otro edulcorante;  otras fresas
	500 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0812.1000
	Cerezas, preservadas provisionalmente
	100 toneladas
	Productos originarios de la CE

	ex 1209.2300
	Semillas de festuca, para siembra
	130 toneladas
	Productos originarios de la CE

	ex 1209.2400
	Semillas de pasto azul (Poa pratensis) de Kentucky, para siembra
	150 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1209.2500
	Semillas de ballico (Lolium multiflorum Lam, Loliu, perenne)
	600 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1214.9091
	Heno
	35.000 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1506.0021
	Grasa de huesos, aceite de huesos, y aceite de pie de buey
	2.360 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1518.0041
	Aceite de lino, hervido 
	100 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1601
	Embutidos y productos similares de carne, despojos o sangre;  preparaciones alimenticias a base de esos productos
	200 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1602.4910
	Lonjas de tocino
	250 toneladas
	Productos originarios de la CE

	1602.5000
	Bolas de carne 
	150 toneladas
	Productos originarios de la CE

	2009.7100 y 2009.7900
	Jugos de manzana con un valor Brix de no más de 20;  otros jugos de manzana
	1.000 toneladas
	Productos originarios de la CE

	2102.3000
	Polvo de hornear preparado
	160 toneladas
	Productos originarios de la CE

	2103.3009
	Mostaza preparada que contenga no menos del 5%, por volumen, de azúcar agregada
	160 toneladas
	Productos originarios de la CE

	2402.2000
	Cigarrillos que contengan tabaco
	410 toneladas
	Productos originarios de la CE

	2403.9990
	Otros tabacos
	280 toneladas
	Productos originarios de la CE

	0811.10.09
	Fresas, congeladas, sin adición de azúcar u otro edulcorante
	1.400 toneladas
	Acuerdos de la AELC entre Noruega y países que adhieren a la CE

	0811.20.05, 0811.20.06 y 0811.20.08
	Frambuesas, zarzamoras, moras y moras-frambuesas, casis, grosellas blancas y rojas, congeladas, sin adición de azúcar u otro edulcorante
	950 toneladas
	Acuerdos de la AELC entre Noruega y países que adhieren a la CE

	1209.25.00
	Semillas de pasto de ballico
	100 toneladas
	Acuerdos de la AELC entre Noruega y países que adhieren a la CE

	2009.79.00 y 2009.71.00
	Jugo de manzana
	1.300 toneladas
	Acuerdos de la AELC entre Noruega y países que adhieren a la CE

	2309.10.12
	Alimentos para gatos que contengan carne o despojos de carne de animales terrestres, envasada para la venta al por menor en contenedores herméticamente cerrados
	1.000 toneladas
	Acuerdos de la AELC entre Noruega y países que adhieren a la CE

	Contingentes SGP
	
	

	0409.00
	Miel natural
	192 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	1602.50
	Corned beef
	200 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	1602.50
	Lengua en lata
	50 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	1602.41
	Jamón en lata
	100 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	2005.40
	Guisantes en lata
	200 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	2005.51
	Alubias en lata
	100 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	2002.51
	Judías verdes en lata
	50 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	2005.90
	Mezclas de hortalizas y legumbres, en lata
	150 toneladas
	Reglamentación nacional SGP

	Contingentes de acceso mínimo
	
	

	Partidas 02 y 16
	Carne para ferias de promoción y pruebas de productos
	25 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC, reglamentación nacional

	ex 0202
	Carne de vacuno, congelada
	1.084 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0203.2100
	Carne de porcino, congelada
	1.381 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	ex 0204
	Carne de oveja y cabra, fresca, refrigerada o congelada
	206 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0207.2100
	Carne de ave de la especie Gallus domesticus
	221 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0207.2200
	Carne de pavo
	221 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0207.2300
	Carne de pato, ganso y pintada de granja
	221 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0208.1000, 9030, 9099
	Carne de animales de caza
	250 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0405
	Manteca
	575 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0407.00.10
	Huevos de gallina
	1.295 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0704.90
	Coles blancas y lombardas
	268 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC

	0808.10
	Manzanas
	Véase párrafo 42, infra
	Acuerdo del GATT

	0808.20
	Peras
	250 toneladas
	Acuerdo del GATT

	16.02.31
	Arrollado de pavo
	20 toneladas
	Acuerdo sobre la OMC, Acuerdo AELC-Israel


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

41. Se requieren licencias para administrar, en virtud de acuerdos preferenciales, contingentes arancelarios a la importación de productos agropecuarios "sensibles" en el marco de acuerdos de comercio concluidos en virtud del EEE y de la AELC y del SGP de Noruega (contingentes del SGP aplicables a ocho productos agropecuarios específicos de países beneficiarios ordinarios del SGP).
  Entre las importaciones comprendidas figuran principalmente el queso, la carne, los productos cárnicos y diversas hortalizas.

42. En general, los contingentes se asignan a través de licitaciones.
  El tope máximo para importadores individuales equivale al 50 por ciento del total del contingente, excepto para los importadores de carne de animales de caza, en que es del 20 por ciento.  En virtud del sistema del SGP, a los ganadores de las licitaciones se les asigna hasta el 50 por ciento del total del contingente, a menos que se trate de importadores de corned beef y carne de lengua en lata, cuyo tope máximo es de 50 toneladas.  Las adjudicaciones de contingentes del sistema SGP se asignan antes del año del contingente, y tienen validez hasta el final del año.  Los contingentes de importación de queso de países de la UE y de la AELC se asignan sobre la base de los antecedentes comerciales.  Los contingentes de importación aplicables a determinados productos de la UE, como el heno, se asignan sobre la base del principio de aceptación de las solicitudes por orden cronológico de presentación.  En el caso de las manzanas, los contingentes se asignan a lo largo de tres períodos en cada año:  7.000 toneladas se asignan para el período comprendido entre el 1º de mayo al 31 de julio;  750 toneladas para el período comprendido entre el 1º de agosto y el 30 de noviembre, y 250 toneladas para el período 1º a 30 noviembre.  Los contingentes de importación de peras (250 toneladas) se asignan para el período del 11 de agosto al 30 de noviembre.  Tras la reducción de los tipos fuera de contingentes, para llevarlos al nivel de los tipos dentro de contingente, ya no se mantienen contingentes arancelarios para la carne de ciervo (SA 0208.90);  para la carne de alce (SA 0208.90);  para plantas en maceta, en flor y ornamentales (SA 0602.99);  para las flores cortadas (SA 0603.10), ni para las flores en bulbos (SA 0603.10).  No existen derechos o cargas de solicitud.  El ingreso fiscal proveniente de las licitaciones de contingentes fue de 22 millones de coronas noruegas en 2002 y de 43 millones de coronas noruegas en 2003.

43. El Ministerio de Agricultura ha delegado en la Dirección General Agrícola de Noruega la administración de los contingentes arancelarios aplicables a los productos agropecuarios y el otorgamiento de licencias conexo;  la expedición de las licencias de importación de carne de ballena está a cargo del Ministerio de Pesca, y en virtud del régimen del SGP, el sistema de licencias es administrado por la Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo, conforme al Reglamento Nº 627, del 30 de junio de 1995.

44. En general, los contingentes arancelarios se asignan antes del año del contingente, y las licencias son válidas todo el año.  Se conceden excepciones para contingentes estacionales, para los cuales las licencias de importación son válidas a lo largo de todas las estaciones definidas.  Normalmente, las licencias otorgadas para importaciones exentas de derechos y contingentes de harina, cereales y piensos de países menos adelantados son válidas por un mínimo de tres meses;  pueden requerir del importador la demostración de que la transacción comercial se ha realizado, mediante la presentación de contratos o documentación similar.

45. En virtud de la Ley Nº 32, del 6 de junio de 1997, relativa a la regulación de las importaciones y las exportaciones, el Ministerio de Relaciones Exteriores está facultado para dictar prescripciones en materia de licencias y para emitir licencias de importación de productos industriales.  No obstante, Noruega eliminó a partir del 1º de enero de 2001 todas las restricciones cuantitativas restantes a la importación de productos textiles (las redes de pesca eran el único rubro sujeto a esa restricción en ese momento) en el marco del Acuerdo de la OMC sobre los Textiles y el Vestido, y ningún producto industrial ha estado sujeto a requisitos de obtención de licencias desde esa fecha.

vi) Medidas correctivas comerciales en situaciones de urgencia

a)
Medidas antidumping y compensatorias

46. Noruega no ha llevado a cabo ninguna investigación relativa a imposición de derechos antidumping o compensatorios desde su último Examen de las Políticas Comerciales en 2000 ni ha introducido ninguna modificación de su legislación antidumping o sobre medidas compensatorias.

47. El Ministerio de Hacienda tiene a su cargo las investigaciones referentes a medidas antidumping.  Una vez terminada una investigación, el Ministerio preparará, si juzga que estaría justificada una medida, una propuesta oficial al respecto.  La decisión final de imponer medidas antidumping (o compensatorias) la adopta el Gobierno (el Rey en Consejo) y ulteriormente se da a conocer al Storting.  Las decisiones de imponer derechos antidumping o compensatorios son recurribles ante los tribunales.  El Comité de asesoramiento para las investigaciones antidumping, que consideró casos pendientes a solicitud del Ministerio, fue disuelto en 2001, ya que no se habían formulado solicitudes durante un período prolongado.

48. Junto con otros miembros de la OMC, Noruega ha presentado varias contribuciones al Grupo de Negociación sobre las Normas.
  Con el telón de fondo de un continuo incremento del uso de medidas antidumping, estas contribuciones tratan de aclarar y mejorar varias disposiciones del Acuerdo Antidumping.  Entre otras cosas, abarcan la duración de las medidas antidumping, los hechos de que se tenga conocimiento, el valor reconstruido, la evaluación del daño, los compromisos relativos a los precios, y el examen de las órdenes antidumping.

b)
Medidas de salvaguardia

49. Noruega no ha adoptado ni mantenido ninguna medida de salvaguardia desde su último Examen de las Políticas Comerciales en 2000, ni ha dispuesto ninguna investigación.  La normativa general en materia de medidas de salvaguardia consta en la Sección 4 de las disposiciones introductorias del Arancel de Aduanas de Noruega (medidas de salvaguardia relacionadas con las aduanas) y constituye la base jurídica para dar cumplimiento a las obligaciones de Noruega en virtud del Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC.
  Corresponde al Ministerio de Hacienda y al Ministerio de Relaciones Exteriores el examen de las solicitudes de aplicación de medidas de salvaguardia.  La decisión de adoptar esas medidas corresponde al Rey en Consejo, previa notificación al Storting y consulta con el mismo.

50. A los efectos de cumplir sus obligaciones en el marco del Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC, Noruega introdujo dos enmiendas a la Sección 4 aplicables a partir del 1º de enero de 2003.  En ellas se prevé la autorización de un acuerdo con otros países sobre indemnización de los efectos de una medida de salvaguardia introducida por Noruega, y se definen expresamente las medidas de restablecimiento de equilibrio que podrían aplicarse frente a medidas de salvaguardia dispuestas por otro país contra importaciones de Noruega.

51. A raíz del incremento del derecho de importación de determinados productos de acero por parte de los Estados Unidos, Noruega propuso la suspensión de sus concesiones al comercio con los Estados Unidos conforme al artículo 8.2 del Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC.  La propuesta de suspensión de concesiones sustancialmente equivalentes y otras obligaciones tomó la forma de un derecho adicional del 30 por ciento a la importación de 12 rubros arancelarios originarios de los Estados Unidos (por ejemplo manzanas, vino, tabaco y diversos productos de acero).
  No obstante, la suspensión no se llevó a cabo, ya que en diciembre de 2003 los Estados Unidos eliminaron los derechos de salvaguardia.

52. En 1998 el Gobierno dispuso que debía invocarse el mecanismo de salvaguardia del sistema del SGP si las importaciones de carne vacuna exentas de derechos de países menos adelantados superaban las 2.700 toneladas.  Se adoptaron decisiones similares para cada año subsiguiente hasta 2001.  A partir de 2002 la regla de las 2.700 toneladas sólo se ha aplicado a las importaciones de carne vacuna de Botswana y Namibia, aunque, como las importaciones reales se han mantenido dentro del umbral establecido, no se han adoptado medidas de salvaguardia.  Además, el 1º de julio de 2002 entró en vigor un mecanismo especial de salvaguardia aplicable a las importaciones exentas de derechos de harina, cereales y piensos de países menos adelantados.  Hasta ahora no se ha invocado este mecanismo.

53. Hasta la fecha, Noruega no ha invocado las disposiciones de salvaguardia especial del Acuerdo sobre la Agricultura de la OMC.  No ha hecho uso de las disposiciones de transición sobre salvaguardias previstas en el Acuerdo sobre los Textiles y el Vestido de la OMC.

vii) Normas y otros requisitos técnicos

a)
Normas, pruebas y certificación

54. En Noruega, Standards Norway (SN) es la entidad encargada de la gestión y coordinación globales de las actividades de normalización;  también es el servicio de información de Noruega previsto en el Acuerdo de la OMC sobre Obstáculos Técnicos al Comercio.  SN representa a Noruega en el Comité Europeo de Normalización (CEN) y en la Organización Internacional de Normalización (ISO).  Cada año adopta y publica 1.500 nuevas normas voluntarias noruegas, que se establecen sobre la base de propuestas nacionales, así como de normas europeas y otras normas internacionales.  Formulan las propuestas organismos técnicos de SN.  Las autoridades señalaron que los reglamentos técnicos de Noruega son compatibles con los reglamentos técnicos internacionales, y que no existían reglamentos técnicos puramente nacionales.  Al final de 2003 estaban en vigor más de 12.500 normas noruegas.  Más del 73 por ciento de las cuales son normas comunes europeas y se designan con las iniciales NS-EN.

55. Noruega está integrada, a través del EEE, en el mercado único de la UE, y debe aplicar la legislación de esta última, incluidos sus reglamentos técnicos.  Según las autoridades, sólo subsisten unas pocas sustancias con respecto a las cuales Noruega mantiene disposiciones más restrictivas que las de la UE, debido a diferencias de opinión referentes a evaluación de riesgos, características de climas y suelos y modalidades de consumo.  Por ejemplo, las disposiciones reglamentarias de Noruega son más restrictivas en el caso de las pilas eléctricas (contenido de mercurio y cadmio), la utilización de amianto y la clasificación y etiquetado de sustancias peligrosas, sobre todo en cuanto a su carácter carcinógeno.  Por motivos médicos y ambientales, Noruega mantiene una reglamentación más restrictiva en materia de plaguicidas y contenido de cadmio en fertilizantes que contienen fósforo, para reducir la acidificación de los suelos agrícolas.

56. Noruega ha celebrado acuerdos de reconocimiento mutuo sobre procedimientos de evaluación de conformidad con Australia, Canadá, Nueva Zelandia y Suiza.  También reconoce la certificación de instituciones de pruebas de terceros países que se han acreditado conforme a disposiciones internacionales;  los procedimientos de prueba y certificación dependen del producto de que se trate.  El principio general es que el importador responde del producto y debe poder demostrar a las autoridades que éste se ajusta a las prescripciones pertinentes.  La aduana hace cumplir los reglamentos técnicos aplicables a los bienes importados, que también se hacen cumplir en el mercado interno.

57. Entre 2000 y 2003, Noruega efectuó ocho notificaciones referentes a reglamentos técnicos al Comité de Obstáculos Técnicos al Comercio de la OMC (cuadro III.8).

Cuadro III.8

Notificaciones de Noruega al Comité de Obstáculos Técnicos al Comercio de la OMC, 2000-2003

	Administración de Correos y Telecomunicaciones de Noruega

	
Reglamento sobre aprobación nacional de equipos de terminales de radio y telecomunicaciones, 16 de febrero de 2000

	
Reglamento de registro y requisitos referentes a la importación y venta de equipos de terminales de radio y telecomunicaciones, 17 de septiembre de 2001

	Dirección General de Asuntos Marítimos

	
Reglamento Nº 2, del 21 de marzo de 1977, referente a equipo de soldadura, etc., para los gases de acetileno y oxígeno para soldadura, 13 de enero de 2000

	
Proyecto de Reglamento referente a requisitos adicionales de manejo, controlabilidad, equipos y requisitos operacionales para embarcaciones de pasajeros de alta velocidad de menos de 4 metros, 18 de abril de 2000

	
Proyecto de Reglamento referente a la enmienda del Reglamento, del 23 de diciembre de 1999, referente al sistema de gestión de seguridad de buques de pasajeros, 18 de abril de 2000

	
Proyecto de Reglamento referente a la enmienda del Reglamento Nº 700, del 15 de septiembre de 1992, referente a dispositivos salvavidas en buques de pasajeros y buques de carga, 18 de abril de 2000

	
Proyecto de Reglamento referente a la enmienda del Reglamento, del 5 de enero de 1998, referente a la construcción, el equipamiento y la operación de embarcaciones de alta velocidad utilizadas como embarcaciones de pasajeros o de carga, 18 de abril de 2000

	Acuerdos de reconocimiento mutuo

	
Acuerdo de reconocimiento mutuo en relación con la evaluación de conformidad entre Canadá y la República de Islandia, el Principado de Liechtenstein y el Reino de Noruega, 28 de mayo de 2001


Fuente:
Documentos de la OMC.

b)
Marcado, etiquetado y envase

58. En virtud de lo dispuesto en el Anexo II del Acuerdo del EEE, Noruega debe aplicar la legislación de la CE referente al marcado, etiquetado y envase en ámbitos en que esas normas han sido armonizadas a nivel de la CE.  El marcado y etiquetado se rigen por la Ley sobre marcado de bienes de consumo, del 18 de diciembre de 1981.  La Ley regula el etiquetado de calzado, el nivel de ruido de los aparatos de uso doméstico, el vidrio para cristales, las fibras de productos textiles y el cuidado de nuevas prendas de vestir confeccionadas con productos textiles.  Además, el marcado, etiquetado y envase de diversos otros productos (por ejemplo, productos alimenticios, piensos, productos farmacéuticos y plaguicidas) se rigen por reglamentos relativos a sectores específicos.

59. Noruega participa en la etiqueta ecológica nórdica, el "cisne", un sistema voluntario de ecoetiquetado que funciona desde 1990 y es coordinado por la Junta Nórdica de Etiquetado Ecológico, dependiente del Consejo de Ministros Nórdico.  La participación de Noruega es coordinada por Ecolabelling Norway, fundación que cuenta con la ayuda del Gobierno pero que también recibe alguna financiación con cargo a los derechos que percibe por el etiquetado ecológico.  Quienes soliciten una licencia de etiquetado ecológico deben pagar un derecho de solicitud de 12.000 coronas noruegas y una cuantía anual equivalente al 0,4 de la cifra de negocio del producto etiquetado en el respectivo país participante, con un máximo anual de 300.000 coronas noruegas.  En diciembre de 2003, el número total de licencias de utilización del "cisne" (una licencia puede abarcar varios productos) era de 1.016 para todos los países nórdicos y de 76 para Noruega.  Los principales grupos de productos que comprende el "cisne" son los detergentes y otros productos químicos para uso doméstico, el papel higiénico, los impresos y el papel para impresiones.  Noruega participa también en el sistema de ecoetiquetado de la CE en virtud de la inclusión del respectivo reglamento de la CE en el Acuerdo del EEE.  Las autoridades señalaron que está teniendo lugar una creciente labor de cooperación internacional en materia de ecoetiquetado, muy especialmente con la UE, el Japón y la República de Corea.

60. El etiquetado de organismos modificados genéticamente se regula por la Ley sobre producción de alimentos y seguridad alimentaria del 19 de diciembre de 2003.  Todos los alimentos y piensos que contengan más de un 2 por ciento de organismos modificados genéticamente deben indicarlo así en sus etiquetas.  Según las autoridades, la finalidad del requisito del etiquetado consiste en atender la demanda de información por parte de los consumidores acerca de si el producto se deriva de organismos modificados genéticamente, información que necesitan para poder decidir con conocimiento de causa.

c)
Medidas sanitarias y fitosanitarias

61. Noruega aplica tradicionalmente unas medidas de control muy estricto en sus fronteras para mantener altos niveles de salud animal y vegetal.  En general, la Administración Noruega de Seguridad Alimentaria, recientemente creada, y la Administración de Aduanas, son responsables de garantizar el cumplimiento del nivel de la protección fitosanitaria.  El servicio de respuesta a peticiones de información sobre cuestiones sanitarias y fitosanitarias reside, en Noruega, en el Ministerio de Agricultura.

62. A partir del 1º de enero de 2004, la Administración Noruega de Seguridad Alimentaria es la única autoridad competente para el control de la seguridad de alimentos y piensos, calidad de los mismos, producción ambientalmente satisfactoria y ética y salud de plantas y animales (terrestres y acuáticos) en toda la cadena de producción de alimentos.  La Administración representa la fusión de la Administración Veterinaria de Noruega, el Servicio de Inspección Agrícola, Administración de Control Alimentario de Noruega, la Dirección de Inspección de Pescados y Mariscos de Pesqueros y las autoridades gubernamentales locales de control de alimentos.  Los Ministerios de Salud, Agricultura y Pesca preparan los proyectos de leyes de seguridad alimentaria.

63. A través del Anexo 1 del Acuerdo del EEE se han armonizado en gran medida las normas sanitarias y fitosanitarias de la UE y de Noruega.  El 1º de enero de 2004 entró en vigor una nueva Ley sobre Producción de Alimentos y Seguridad Alimentaria (19 de diciembre de 2003), que se aplica a toda la cadena de alimentos, inclusive en materia de salud de plantas y animales, y por lo tanto aplica el enfoque denominado "de la granja y el fiordo hasta la mesa".  Esta Ley sustituye a varios instrumentos jurídicos anteriores, siendo los más notable la Ley de Control Alimentario, la Ley de Producción Cárnica y la Ley de control de la calidad del pescado y de los productos de la pesca, la Ley de enfermedades de los animales y la Ley de control de los piensos.  Fue adoptada principalmente para simplificar la legislación imperante en este ámbito, y no introduce cambios importantes;  aún no ha sido notificada a la OMC.

64. El 1º de diciembre de 2000 entraron en vigor nuevas disposiciones reglamentarias del Ministerio de Agricultura referentes a plantas y medidas contra plagas.  Su finalidad consiste en impedir la introducción o propagación de plagas reguladas, para controlar o erradicar todo brote en Noruega y salvaguardar la producción y venta de plantas tan sanas y de tan buena calidad como sea posible.  Esas disposiciones se basan principalmente en el reglamento de la CE referente a la salud de las plantas.  La importación de plantas y determinados productos vegetales, tierra, turba, abonos orgánicos vegetales o estiércol está sujeta a la obtención de un certificado emitido por las autoridades de inspección fitosanitaria del país exportador;  en éste debe declararse si se ha realizado la desinfección o un tratamiento químico diferente.  Para que se autorice el ingreso en Noruega de animales y partes y productos de los mismos, y de las plantas y las partes de plantas destinadas a su propagación y cultivo, es necesario que se hayan mantenido bajo observación oficial durante el período de crecimiento.  Se requieren certificados de reexportación cuando el país de exportación no es el país de origen de las plantas o los productos de plantas.  Debe pagarse un derecho equivalente al 1,8 por ciento del valor en aduana, para cubrir los gastos relacionados con los controles fitosanitarios de importación (sección iv) c)).

65. La Ley de Tecnología Genética de Noruega, del 2 de abril de 1993, regula el uso contenido y la liberación deliberada de organismos modificados genéticamente.  Sus disposiciones corresponden a las Directivas de la UE 90/219, sobre uso limitado de microorganismos modificados genéticamente, 90/220 y 2001/18, sobre suelta intencional de organismos modificados genéticamente.  Un organismo modificado genéticamente aprobado en la UE no requiere aprobación en Noruega, pero puede prohibirse en Noruega, aunque haya sido aprobado en la UE, si se comprueba que no cumple la Ley.  Desde 1993, Noruega ha prohibido la importación de ocho productos de organismos modificados genéticamente aprobados en la UE.

66. Entre 2000 y 2003 Noruega presentó siete notificaciones al Comité de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias de la OMC.
  Seis de ellas estaban relacionadas con la seguridad alimentaria y se referían a proyectos de reglamentos sobre niveles máximos de residuos de plaguicidas en productos alimenticios;  importaciones de aceite de oliva español;  determinadas marcas de helva y tahini (pasta de sésamo);  niveles máximos de hidrocarburos aromáticos policíclicos en aceites de residuos de oliva;  límites nacionales máximos y mínimos para vitaminas y minerales en suplementos alimenticios y aprobación de desinfectantes, agentes de limpieza y productos similares destinados a utilizarse en la industria de los alimentos.  Una de las notificaciones se refería a protección de plantas y medidas conexas contra plagas.

viii) Otras medidas

67. Noruega aplica las sanciones comerciales internacionales adoptadas por el Consejo de Seguridad de las Naciones Unidas.  No mantiene ningún acuerdo de comercio de compensación.  En el sector de la defensa, Noruega requiere acuerdos de cooperación compensatoria para contratos con proveedores extranjeros cuyo monto supere los 75 millones de coronas noruegas.  No mantiene restricciones con fines de balanza de pagos ni nunca invocó el artículo XVIII.B del GATT.  Según las autoridades, no existen acuerdos que limiten las exportaciones de otros países al mercado noruego, y Noruega no mantiene medidas en materia de inversiones relacionadas con el comercio.
68. Hasta el 1º de julio de 2003 Noruega mantenía reservas de azúcar, cereales y harina;  en esa fecha se abolieron las disposiciones sobre mantenimiento obligatorio de reservas.  Las autoridades señalan que en los últimos años se modificó la política de seguridad de los alimentos de Noruega, ya que en lugar de mantener existencias de reserva estatales se procura mantener la producción nacional y un sistema de distribución que funcione satisfactoriamente.  Sigue siendo obligatorio, sin embargo, el mantenimiento de existencias para las regiones más septentrionales del país, a fin de proporcionar las calorías que necesita una población de 306.000 personas durante 10 días;  en la actualidad esas reservas consisten en bizcochos de proteína, pescado en lata, productos desecados, raciones de campaña y harina.  Las existencias de reservas se establecen a través de contratos concluidos entre el Gobierno y empresas privadas.
3) Medidas que afectan directamente a las exportaciones

i) Registro y documentación

69. Se aplican similares prescripciones de registro y documentación a los importadores y a los exportadores (sección 2) i)).  A efectos estadísticos, se exige una declaración de exportación para todas las exportaciones por valor superior a 5.000 coronas noruegas.

ii) Impuestos, cargas y gravámenes a la exportación

70. De conformidad con la Ley Nº 9, de 27 de abril de 1990, sobre las exportaciones de pescado y productos de pescado, las exportaciones de pescado y productos de pescado están sujetas a un gravamen cuya cuantía varía entre el 0,2 y el 0,75 por ciento, según la especie de que se trate y el grado de elaboración del producto.  Este gravamen se utiliza para financiar las actividades del Consejo de Exportación de Pescado y Marisco de Noruega.  Además, las exportaciones de pescado y productos de pescado, con excepción de la harina de pescado, el aceite y el pescado envasado, están sujetas a un gravamen del 0,3 por ciento, destinado a financiar el Fondo de Investigación para la Pesca y la Acuicultura.  Hasta mayo de 2003, estuvo en vigor un gravamen del 2,25 por ciento sobre las exportaciones de salmón a la UE como parte del Acuerdo sobre el Salmón entre Noruega y la Comisión Europea (capítulo IV 4) ii)).

iii) Prohibiciones, restricciones y licencias de exportación

71. De conformidad con la Convención sobre el comercio internacional de especies amenazadas de fauna y flora silvestres (CITES), Noruega prohíbe las exportaciones de varias especies animales y vegetales amenazadas, y de sus productos.  Prohíbe también las exportaciones de desechos peligrosos (que figuren en lista roja o en la lista amarilla de la UE) con destino a países que no sean miembros de la OCDE.  Las medidas de control de la circulación transfronteriza de desechos peligrosos siguen, a grandes rasgos, el Reglamento 259/93 del Consejo de la CE, y ulteriores disposiciones reglamentarias de la UE.  Además, de conformidad con la Ley del Patrimonio Cultural, de 9 de junio de 1978, los objetos culturales no pueden exportarse sin el consentimiento del Ministerio de Cultura y Asuntos Eclesiásticos.  Sin embargo, este Ministerio ha delegado esta facultad en varias instituciones diferentes.

72. Noruega exige licencias para las exportaciones de armas y otros productos "estratégicos".  El sistema es administrado por la sección de control de las exportaciones del Ministerio de Relaciones Exteriores y lo hace cumplir la Dirección General de Aduanas e Impuestos de Consumo.
  También se exigen licencias para las exportaciones de productos de rorcual pequeño
, y los exportadores deben estar registrados en el Ministerio de Pesca, cuya Dirección General de Conservación de la Naturaleza está a cargo de la expedición de la licencia.  Solo están autorizadas las exportaciones a los países que otorgan licencias de importación y pueden efectuar pruebas de ADN a los productos.  Estas pruebas hacen posible rastrear los rorcuales pequeños individuales que se hayan capturado como parte del contingente asignado a Noruega.

73. Se exigen licencias de exportación para los productos clasificados como armas, municiones y otro equipo militar (Lista I) y de "doble empleo", que pueden tener aplicaciones militares y no militares (Lista II).  La Lista I se elabora en forma nacional pero abarca todos los elementos descritos en la lista de municiones del arreglo de Wassenaar.  La Lista II es una versión noruega de la lista de doble uso de la UE.  También están sujetos a licencia los productos que, aunque no figuren en la Lista I ni en la Lista II, se utilizan para la creación, producción, manejo, mantenimiento, almacenamiento, detección, identificación o destrucción de armas nucleares, químicas o biológicas, o para la creación, producción, mantenimiento o almacenamiento de misiles que lleven tales armas, así como los servicios relacionados con productos militares.

74. Para los productos enumerados en la Lista 1, se exigen licencias para cada caso, otorgadas a un exportador para un suministro, para las exportaciones destinadas a todos los países.  Para los productos enumerados en la Lista II, las licencias pueden ser para cada caso o generales.  Se conceden licencias generales cuando hay una corriente de exportaciones continua para un producto especificado, y solamente para las destinadas a países que participan en todos los regímenes multilaterales de control de las exportaciones.  Por regla general, no se otorgan licencias para las exportaciones destinadas a países en los que haya una guerra civil o estén situados en una zona en la cual haya guerra o amenaza de guerra;  a los países a los cuales, sobre la base de una cuidadosa evaluación de sus políticas extranjeras y nacionales, sea desaconsejable exportar armas y equipos militares;  ni a los países afectados por una sanción adoptada por el Consejo de Seguridad de las Naciones Unidas.  Las armas, municiones, y ciertos tipos de equipos militares sólo pueden exportarse a los Países Nórdicos y a los países miembros de la OTAN;  sin embargo, el Ministerio puede aprobar también otros países como destinos admisibles para las exportaciones de armas.  Los países que no pertenecen a estos grupos no pueden recibir armas ni municiones, pero pueden otorgarse licencias para otro equipo militar.

75. Por lo general se exige al exportador documentación que acredite el usuario final.  Las excepciones incluyen componentes menores expedidos para su montaje final en el extranjero en forma tal que el producto final no esté designado como noruego, y las exportaciones de productos de empleo doble a la UE y otros países que participen de todos regímenes multilaterales de control de las exportaciones.  El usuario final debe especificar el tipo de aplicación y el lugar de uso del equipo;  el importador debe convenir en que no destinará ese equipo a otro lugar ni lo reexportará sin el consentimiento de las autoridades de Noruega.  Los exportadores noruegos deben declarar sus exportaciones de material de defensa que figura en la Lista I, y de los servicios conexos.

76. Noruega participa en cinco acuerdos multilaterales de control de las exportaciones:  el Grupo de Australia (para la prevención de la difusión de armas químicas y biológicas), el Régimen de Control de la Tecnología de Misiles, el Grupo de Proveedores Nucleares, el Comité Zangger (de control de materiales nucleares y la alta tecnología correspondiente) y el Dispositivo Wassenaar (de control de las exportaciones de armas convencionales y productos de doble empleo).

iv) Subvenciones a la exportación y concesiones a las exportaciones en materia de derechos e impuestos

77. Noruega otorga subvenciones a las exportaciones de varios productos agrícolas, a saber, la carne de bovino, de porcino y de ovino;  los huevos y sus productos;  la mantequilla;  el queso;  y algunos productos elaborados.  Los desembolsos en el año 2003 se cifraron en un total de 319,5 millones de coronas noruegas, lo que representa un descenso con respecto a 582,8 millones de coronas noruegas en 1998 (capítulo IV 2) ii)).
  Según las autoridades, la disminución se debe principalmente al descenso de los niveles de producción.

78. Existe desde 1995 un sistema de concesiones arancelarias para el perfeccionamiento activo de productos agrícolas destinados a la exportación.  Con arreglo a ese sistema pueden ser reducidos o eliminados los derechos de aduana a condición de que los productos sean exportados, tras su elaboración, dentro de un plazo que se fija para cada solicitante (perfeccionamiento activo).  Los importadores que deseen recibir los beneficios de ese sistema tienen que obtener autorización de la Dirección General Agrícola de Noruega antes de importar los insumos.  Existe también un sistema de perfeccionamiento activo para los productos no agrícolas.  Cuando se trata de esos productos no es necesario obtener la referida autorización.  El permiso para perfeccionamiento activo puede estar sujeto al pago de un depósito.  Hay igualmente un sistema de devolución de derechos y almacenes aduaneros (almacenes para elaboración) que se puede utilizar tanto para los productos agrícolas como para los que no lo son.

79. Noruega no tiene zonas de elaboración para la exportación ni zonas francas.  Con respecto al IVA, las exportaciones tienen tipos nulos a efectos de devolución de derechos e impuestos (sobre los insumos).

v) Financiación, seguros y garantías de las exportaciones

a)
Financiación de las exportaciones

80. Eksportfinans ASA, el Plan de financiación de créditos a la exportación, que depende del Ministerio de Comercio e Industria, proporciona financiación del crédito en condiciones CIRR (tipo de interés comercial de referencia) a los compradores extranjeros de bienes de equipo noruegos.  Los créditos se proporcionan de conformidad con el Acuerdo de la OCDE relativo a las Directrices para los créditos a la exportación concedidos con ayuda oficial y el Entendimiento sobre los créditos para la exportación de embarcaciones, también de la OCDE.  Eksportfinans es una institución conjunta de bancos comerciales y el Gobierno de Noruega concebida para elaborar servicios financieros competitivos a largo plazo y ofrecerlos a las industrias exportadoras y al sector del gobierno local.  Según manifiestan las autoridades de Noruega, el objetivo de ese plan es poder ofrecer créditos a la exportación similares a los que ofrecen otros países exportadores, y hacer posible así que los exportadores noruegos compitan sobre bases de igualdad en el terreno de los precios, la calidad y las soluciones técnicas.  Pueden otorgarse préstamos que abarquen hasta el 85 por ciento del valor del contrato, y los componentes extranjeros no deben exceder del 50 por ciento de dicho valor del contrato.  Sin embargo ,el valor de los componentes extranjeros puede llegar hasta el 70 por ciento en situaciones especiales en las que sea posible adquirir el producto localmente.  En 2002, el programa se amplió para incluir los suministros de buques nacionales y exportados.  Los créditos nacionales se otorgan únicamente a los propietarios nacionales de embarcaciones si la embarcación se utiliza para el comercio exterior o en empresas extraterritoriales.  Las subvenciones otorgadas mediante este plan ascendieron a 43,6 millones de coronas noruegas en 2002, y a 40,1 millones de coronas noruegas en 2003, lo que representa un descenso con respecto a 168 millones de coronas noruegas en 1998.

81. El plan que ofrece créditos mixtos para proyectos de elevado orden de prioridad en países en desarrollo fue abandonado en 2002.  Los créditos permitidos en el marco de este plan contenían un elemento de donación, pero se vinculaban generalmente a adquisiciones en Noruega.

b)
Seguros y garantías de las exportaciones

82. Dependiente del Ministerio de Comercio e Industria, el Instituto de Garantías de Crédito a la Exportación es un organismo del Gobierno central responsable de proporcionar garantías y seguros para los créditos a la exportación.  El objetivo primario del Instituto es promover las exportaciones de bienes y servicios noruegos y la inversión en el extranjero proporcionando garantías que reduzcan los riesgos crediticios a que están expuestos los exportadores individuales en sus transacciones con interlocutores extranjeros.  Por consiguiente, el plan hace posible que los exportadores noruegos compitan en precios, calidad y soluciones técnicas, ya que sirven de contrapeso a los planes análogos de los competidores extranjeros.  Las garantías están disponibles principalmente para las pequeñas y medianas empresas (PYME).  Según las autoridades, las condiciones conexas están en conformidad con las normas del Acuerdo de la OCDE sobre directrices para los créditos a la exportación concedidos con ayuda oficial, y con el Entendimiento de la Unión de Berna.

83. La cobertura de las garantías alcanza hasta el 90 por ciento del riesgo comercial y el 100 por ciento del riesgo político.  El límite de las garantías es de 40.000 millones de coronas noruegas.  El plan de garantía funciona con un enfoque de ausencia de pérdidas y ganancias.  En 2003, el Instituto ofreció nuevas garantías por valor de 6.500 millones de coronas noruegas.  El Instituto presta también su asistencia al Organismo Noruego de Cooperación para el Desarrollo por lo que respecta a un plan especial de exportaciones a países en desarrollo e inversión en esos países que tiene en funcionamiento dicho organismo.

vi) Fomento de las exportaciones y asistencia a la comercialización

84. Innovation Norway, una empresa estatal, se estableció el 1º de enero de 2004 y reemplazó el Consejo Noruego del Comercio, la Oficina de Asesoramiento para Inventores del Gobierno, el Fondo para el Desarrollo Industrial y Regional de Noruega, y la Cámara de Turismo de Noruega.  Tiene a su cargo el fomento de las exportaciones y la asistencia en su comercialización, así como lo relativo a la internacionalización y la transferencia de tecnología.  También es responsable de la comercialización del turismo en Noruega.  Innovation Norway emplea a más de 700 funcionarios y tiene 38 representaciones internacionales.  Las asignaciones públicas presupuestadas para Innovation Norway en 2004 ascienden a 295,1 millones de dólares.

85. El Programa para empresarios, bajo la responsabilidad del Ministerio de Comercio e Industria, y por conducto de Innovation Norway, proporciona ayuda a las PYME de alto conocimiento y tecnología con un elevado potencial de exportación.  El programa cubre parcialmente los gastos en que incurren las empresas para obtener los servicios de Innovation Norway en relación con estudios de mercado, encuestas, seminarios y formación.  En 2002 y 2003, los pagos públicos totales ascendieron a 12 millones de coronas noruegas;  el mismo monto se presupuestó para 2004.

86. El Consejo de Exportación del Pescado y el Marisco de Noruega, establecido en 1991, es un organismo que asesora al Ministerio de Pesca en todas las cuestiones relacionadas con las exportaciones de pescado y marisco.  Las actividades del Consejo y sus siete representaciones internacionales se centran en la comercialización del pescado y el marisco de noruega, muy especialmente mediante relaciones públicas, análisis de mercado, y suministro de información sobre acceso a los mercados.  Este Consejo se encarga también, desde 1994, de la comercialización interna del pescado y el marisco.  Está financiado por un derecho estatutario sobre las exportaciones de pescado y marisco;  su presupuesto para 2004 es de 150 millones de coronas noruegas.

4) Medidas que afectan a la producción y al comercio

i) Incentivos

a)
Aspectos generales

87. Noruega administra programas y planes de ayuda estatal con miras a fomentar las actividades de investigación y desarrollo, el desarrollo regional, las pequeñas y medianas empresas, la producción y el consumo sostenibles y ramas de producción específicas.  Las disposiciones sustantivas básicas sobre la ayuda estatal figuran en el párrafo 1 del artículo 61 del Acuerdo sobre el EEE;  éstas son comparables a las contenidas en los artículos 87 y 88 del Tratado de la CE.  La norma principal consiste en que la ayuda pública que distorsione o amenace distorsionar la competencia y afecte el comercio entre los miembros del EEE es incompatible con el Acuerdo sobre el EEE, con excepción de la ayuda a la agricultura y la pesca.  Antes de su aplicación, toda la ayuda estatal se notifica al Órgano de Vigilancia de la AELC a efectos de su aprobación.

88. El cuadro III.9 proporciona un panorama general de los programas de ayuda de Noruega;  véase información adicional en la notificación presentada por Noruega de conformidad con el Acuerdo sobre Subvenciones y Medidas Compensatorias de la OMC.
  En 2002, la ayuda total equivalió a 14.627 millones de coronas noruegas.  Para la mayoría de los programas, no se disponía de datos acerca de los efectos de la subvención en el comercio.  Según manifestaron las autoridades, la legislación de Noruega sobre los programas de ayuda es compatible con la legislación pertinente de la UE.

Cuadro III.9

Programas de ayuda a toda la industria o a sectores concretos en Noruega, 2002

(Millones de coronas noruegas)

	Año de comienzo
	Año de conclusión
	Tipo de programa o proyecto
	Medida
	Subvención calculada para 2000
	Subvención calculada para 2002

	
	
	Investigación y desarrollo
	
	743
	591,3

	1994
	..
	Contratos de investigación y desarrollo industrial
	Donación
	58,3
	59,0

	1968
	..
	Contratos públicos de investigación y desarrollo
	Donación
	111,5
	98,3

	1994
	..
	Programas de investigación y desarrollo industriales
	Donación
	570,8
	434,0

	1982
	2001
	Fondo Industrial Sueco-Noruego
	Donación/préstamo/
capital social
	2,4
	-

	
	
	
	
	
	

	
	
	Regiones desfavorecidas
	
	997,2
	963,5

	1987
	..
	Subvención para el desarrollo regional
	Donación/Préstamo
	756,2
	773,5

	1987
	..
	Reestructuración de regiones que dependen de una sola actividad industrial
	Donación
	87,8
	72

	1992
	..
	Empresa Noruega de Zonas Industriales y Desarrollo (SIVA)
	Donaciones indirectas a las empresas
	65,4
	64

	1986
	..
	Programas nacionales de desarrollo regional
	Donación
	87,8
	54

	
	
	
	
	
	

	
	
	Pequeñas y medianas empresas
	
	260,8
	174,3

	1993
	..
	Donaciones para desarrollo
	Donación
	175
	110,5

	2001
	..
	Sistema público de asesoramiento
	Servicios gratuitos en todo o en parte
	85,8a
	63,8a

	
	
	
	
	
	

	
	
	Medio ambiente
	
	493,5
	670.825

	1990
	..
	Ayuda para el desarrollo, el conocimiento y la información de una producción y un consumo sostenibles
	Donaciones de una sola vez para inversión en proyectos.  Se otorga ayuda financiera a algunas empresas
	36,1
	38.425

	1991
	2011
	Líneas de garantía y líneas de crédito concedidas a la empresa encargada del tratamiento de desechos peligrosos
	Préstamo/garantía de préstamo
	El último monto de que hay constancia corresponde a 1997:  91 millones de NKr

	2002
	2005
	Fondo de Energíab
	Donación
	381
	479

	1998
	2001
	Fondo Noruego para el Medio Ambiente
	Préstamo con tipo de interés subvencionado
	76,4
	153,4

	
	
	
	
	
	

	
	
	Promoción de las exportaciones
	
	123.077
	94.542

	2002
	..
	Programa para empresariosd
	Precios reducidos para los servicios del Consejo de Comercio de Noruega
	25
	12

	1978
	..
	Plan de financiación de créditos a la exportación
	Apoyo al tipo de interés y mitigación de los riesgos cambiarios
	50
	43,6

	1929
	..
	Garantía de créditos a la exportación
	Garantía
	48.077
	38.942

	
	
	
	
	
	

	
	
	Ayuda a determinados sectores industriales
	
	331.908
	1.520,3

	1990
	2001
	Ayuda para la explotación relacionada con contratose
	Donación
	1.464
	1.149,8

	1992f
1993g
	..
..
	Exención/reducción de los impuestos sobre las emisiones de dióxido de azufre (SO2) y dióxido de carbono (CO2)
	Desgravación fiscal
	100
66
	84
52

	1969
	..
	Plan de subvenciones a la prensa
	Donación
	163,704
	234,5

	1982
	1989
	Subvenciones de los tipos de interés para la industria de la construcción naval:  financiación a largo plazo y préstamos a la construcción naval
	Subvención del tipo de interés y subvención de préstamos para construcción
	0,74
	-

	
	
	Sector de la pesca
	
	147,82
	73,33

	1964
	..
	Ayuda al transporte
	Donación
	32,9
	26,4

	1964
	2003
	Ayuda a determinadas pesquerías
	Donación
	No se concedieron subvenciones
	No hay constancia

	1986
	1989h
	Tipos de interés subvencionados para los buques pesqueros dedicados a suministro nacional
	Subvención del tipo de interés y subvención de préstamos para construcción
	1,62
	0,93

	2002
	2002
	Subvenciones para la contratación de nuevas embarcaciones y la retirada de embarcaciones
	Donaciones para la retirada de embarcaciones
	-
	20,4

	2000
	2000
	Subvenciones para la contratación de nuevas embarcaciones y la retirada de embarcaciones
	Donación
	95,7i
	-

	1989
	..
	Donación para la compra de embarcaciones para los condados de Finnmark y Nord Troms
	Donación directa
	No se otorgó ayuda
	No se otorgó ayuda

	1964
	..
	Ayuda a instalaciones de palangres de cebo
	Donación
	11,7
	12,11

	1964
	..
	Investigaciones pesqueras
	Donación
	5,9
	2,6

	
	
	Sector silvícola
	
	283,8
	242,4

	1965
	..
	Desgravaciones fiscales a la silvicultura.  Fondo Fiduciario Forestal y determinación quinquenal del promedio impositivo
	Desgravación fiscal
	70
	66

	1971
	..
	Subvenciones para planificación de la ordenación forestal
	Donación
	33,9
	41,6

	1931
	2003
	Subvenciones para repoblación forestal y silvicultura
	Donación
	94,8
	59

	1961
	..
	Subvenciones para construcción de caminos forestales
	Donación
	67,3
	62,2

	1976
	..
	Subvención nacional para la consideración medioambiental en la tala de árboles en terrenos difíciles
	Donación
	9,4
	6,5

	1976
	..
	Subvenciones a la venta y transporte de madera redonda
	Donación
	2,1
	3,5

	1985
	..
	Subvención para el enralecimiento manual
	Donación
	6,3
	3,6

	
	
	
	
	
	

	Pro memoria:
	Ayuda total a la industria
	
	2.949,485
	4.014,767

	
	
	Ayuda a la agricultura, a la silvicultura y a la pesca
	
	10.663,12
	10.612,63

	
	
	Ayuda total
	
	13.612,605
	14.627,397


..
Sin fecha de conclusión.

a
Estas cifras incluyen donaciones al Instituto Nacional de Tecnología, al Instituto de Tecnología e Innovación del Norte de Noruega, al Consejo de Dibujos o Modelos de Noruega, y a los centros europeos de información empresarial.

b
En enero de 2002, el Programa de subvenciones a la introducción de nuevas tecnologías (iniciado en 1979), y las medidas de información y educación sobre uso eficiente de la energía se refundieron en el Fondo de Energía.  Las actividades de ambos planes continuarán en el marco del nuevo plan.

c
La fecha de conclusión era el 1º de enero de 2001, pero el último pago debía efectuarse en 2003.

d
El Programa para el desarrollo de las exportaciones de las PYME (iniciado en 1996) pasó a denominarse Programa para empresarios en 2002.

e
Este programa sustituyó al programa Subvenciones de los tipos de interés para la industria de la construcción naval:  Financiación a Largo Plazo y Préstamos a la Construcción.

f
Impuesto sobre el coque y el carbón.

g
Impuesto sobre los aceites minerales.

h
Quedan algunos pagos pendientes de subvenciones de los tipos de interés.

i
La cifra indica el monto total de las donaciones para la retirada de embarcaciones y la contratación de otras.

Fuente:
Documentos G/SCM/N/38/NOR, G/SCM/N/71/NOR, G/SCM/N/95/NOR y G/SCM/N/95/NOR/Add.1 de la OMC, de 25 de agosto de 1998, 25 de junio de 2002, 17 de julio de 2003 y 1º de octubre de 2003, respectivamente.

b)
Programas de investigación y desarrollo

89. La responsabilidad global de la política en materia de investigación incumbe al Ministerio de Educación e Investigación.  Noruega tiene varios programas de ayuda a la investigación y el desarrollo, entre los que figuran programas destinados a la investigación y desarrollo industriales, y contratos industriales y públicos de investigación y desarrollo.  También participa en los Programas Marco de la UE, a los cuales contribuyó con el 2,1 por ciento del presupuesto en 2004;  y en proyectos de cooperación tales como EUREKA y COST.  Una nueva institución, el Centro Nórdico para la Innovación reemplazó al Fondo Nórdico de Tecnología y Desarrollo Industrial (Nordic Fund for Technology and Industrial Development) a partir del 1º de enero de 2004.  El Centro Nórdico para la Innovación es una organización sin fines de lucro financiada por asignaciones del Consejo de Ministros Nórdico.  En 2003, la ayuda otorgada por el Gobierno a las actividades de investigación y desarrollo industriales fue de 496,7 millones de coronas noruegas, lo que representa un descenso con respecto a la cifra de 752,7 millones en 1998.  El gasto público total en investigación y desarrollo, incluida la ayuda destinada a universidades y centros de investigación, se situó en 12.807 millones de coronas noruegas en 2003;  para 2004 se presupuestó una cuantía de 13.850 millones de coronas noruegas.

90. Un objetivo principal de los programas de investigación y desarrollo industriales de Noruega con patrocinio público es fomentar la innovación industrial alentando y apoyando actividades de investigación y desarrollo, con miras a mejorar la competitividad internacional de la economía.  Estos programas están administrados por el Consejo de Investigaciones de Noruega, con financiación procedente de diversos ministerios.  Para poder recibir esa financiación, los proyectos de investigación y desarrollo deben incluir la cooperación entre varias empresas e institutos de investigación y desarrollo, y se otorga prioridad a los proyectos de pequeñas y medianas empresas.  Cuando los contratistas son empresas privadas no se permite que la ayuda supere el 50 por ciento del costo total del proyecto.  En su mayoría, los proyectos se orientan al campo de la investigación industrial básica y a la investigación aplicada.  Los pagos públicos totales para estos programas ascendieron a 434 millones de coronas noruegas en 2002;  la subvención media para las nuevas donaciones fue de 502.000 coronas noruegas.

91. Los contratos de investigación y desarrollo industriales se limitan a las PYME como asociadas en nuevas relaciones comerciales;  el componente de subvención está limitado al 35 por ciento del costo del proyecto.  Esta subvención, administrada por Innovation Norway, tiene por objeto estimular la creación de productos y establecer redes empresariales.  Los pagos públicos totales destinados a contratos de investigación y desarrollo industriales ascendieron a 59 millones de coronas noruegas en 2002 y a 61 millones de coronas noruegas en 2003;  la subvención media fue de aproximadamente 1 millón en ambos años.

92. Los contratos públicos de investigación y desarrollo son acuerdos entre una empresa noruega y una autoridad pública que solicita la elaboración de un producto o un proceso nuevo.  Esta subvención tiene por objeto fortalecer la capacidad de las empresas noruegas en cuanto a satisfacción de la demanda de las entidades públicas y mejorar la calidad y la eficacia de los servicios suministrados por entidades públicas mediante la utilización de nuevas tecnologías.  La cuantía máxima de esa ayuda es de un 35 por ciento, y las PYME y los proyectos con investigación industrial básica pueden recibir 10 puntos porcentuales más de ayuda.  Los pagos públicos totales destinados a los contratos industriales de investigación y desarrollo ascendieron a 98,3 millones de coronas noruegas en 2002 y 35,8 millones de coronas noruegas en 2003;  la subvención media por proyecto ascendió a aproximadamente 1,1 millones de coronas noruegas en ambos años.

93. En 2002 se estableció un plan de incentivos fiscales para las actividades de investigación y desarrollo de las PYME y en 2003 se amplió a todas las empresas.  Este plan permite a las empresas deducir de sus obligaciones fiscales el 18 por ciento (20 por ciento para las PYME) de los costos de investigación y desarrollo que reúnen los requisitos necesarios, por un máximo de 4 millones de coronas noruegas por año (8 millones de coronas noruegas para las compras de servicios de investigación y desarrollo efectuadas a instituciones de investigación y desarrollo aprobadas).  El número de solicitudes fue de aproximadamente 2.600 en 2002 y de aproximadamente 4.700 en 2003.  La tasa de aprobación es de alrededor del 85 por ciento.  El plan es administrado conjuntamente por el Consejo de Investigaciones, Innovation Norway, y la Dirección General de Impuestos.  El total de las concesiones fiscales otorgadas en el marco de este plan ascendió a 750 millones de coronas noruegas en 2002 y a 1.500 millones de coronas noruegas en 2003.

c)
Asistencia regional

94. Los planes de asistencia regional son administrados por el Ministerio de Gobierno Local y Desarrollo Regional;  el funcionamiento cotidiano de la mayor parte de los programas corre a cargo de Innovation Norway y de 16 administraciones de distrito.  Su objetivo principal es contribuir a desarrollar empresas permanentes y rentables en zonas con problemas especiales de empleo o bajo nivel de actividad económica, y mantener la distribución demográfica general.  Los planes de asistencia regionales se administran de conformidad con el Acuerdo sobre el EEE, se notifican al Órgano de Vigilancia de la AELC y están sujetos a aprobación por dicho Órgano.  Hay cuatro planes de asistencia a disposición de las empresas:  la Subvención para el desarrollo regional, el Plan de reestructuración en regiones que dependen de una sola industria, la Sociedad Noruega de Zonas Industriales y Desarrollo (SIVA), y los Programas nacionales de desarrollo regional.  El gasto destinado a la asistencia regional totalizó 963,5 millones en 2002, lo que representa un aumento con respecto a 838,2 millones en 1998.  La asistencia está dirigida principalmente a las regiones del norte de Noruega.

95. De la Subvención para el desarrollo regional pueden beneficiarse las empresas situadas en las zonas beneficiarias;  tienen prioridad las empresas con menos de 100 empleados.  Se proporcionan subvenciones para inversiones tangibles en la mayoría de los sectores, entre las excepciones figura la agricultura, la silvicultura, la pesca, las prospecciones de gas y petróleo y los servicios financieros.  La densidad de la población es el principal criterio que se tiene en cuenta al otorgar la ayuda.  Las regiones beneficiarias se dividen en tres zonas.  En la zona A (la zona de menor densidad de población) el nivel de la ayuda puede ser tan elevado que cubra el 25 por ciento de los costos de inversión, en la zona B el 20 por ciento, y en la zona C el 10 por ciento.  Además, las empresas con menos de 100 empleados pueden obtener 5 puntos porcentuales en las zonas A y B, y 10 puntos porcentuales en la zona C.  En 2002, el total de los pagos públicos efectuados en el marco de este programa fue de 773,5 millones de coronas noruegas.

96. El Plan de reestructuración en regiones que dependen de una sola industria está destinado a empresas situadas en regiones que experimentan graves dificultades estructurales y financieras.  En 2002, el total de los pagos públicos efectuados en el marco de este programa fue de 72 millones de coronas noruegas.

97. La Sociedad Noruega de Zonas Industriales y Desarrollo tiene la finalidad primordial de prestar apoyo en materia de infraestructura ofreciendo emplazamientos en zonas industriales a pequeñas y medianas empresas.  Se conceden subvenciones principalmente a empresas manufactureras.  El presupuesto de SIVA para 2002 fue de 64 millones de coronas noruegas;  hubo 44 proyectos de asistencia.

98. los Programas nacionales de desarrollo regional tienen el objetivo expreso de estimular la innovación industrial creando nuevas estructuras y estableciendo colaboración entre los centros de investigación y desarrollo y las PYME.  Se conceden subvenciones principalmente a las PYME situadas en regiones beneficiarias.  El plan no puede dar apoyo a empresas aisladas, a menos que participen en un programa cooperativo plurianual de interés nacional más amplio.  En 2002, el total de los pagos efectuados en el marco de este programa fue de 54 millones de coronas noruegas.

99. En enero de 2004, Noruega reemplazó su sistema de gravámenes de seguridad social diferenciados por regiones por un plan de ayuda regional nuevo y más limitado a efectos de cumplir las normas del EEE sobre la ayuda estatal.  El plan anterior era el principal instrumento de ayuda regional en Noruega.  El nuevo plan supone que las empresas que se beneficiaban del plan anterior pagarán tipos reducidos hasta un máximo de 33.333 euros por año.  La cuantía de la ayuda anual para las empresas elegibles, estipulada en el nuevo plan, se ajusta para estar en conformidad con el valor de umbral de minimis establecido en la legislación del EEE sobre la ayuda estatal.  Los condados más septentrionales de Finnmark y Nord Troms siguen exentos del pago de gravámenes de seguridad social.

100. Para compensar la finalización del anterior gravamen de seguridad social diferenciado por regiones, Noruega ha aplicado un nuevo plan de ayuda directa al transporte.  El objetivo de este plan es, en parte, compensar las desventajas competitivas de las empresas situadas en zonas escasamente habitadas y periféricas debidas a los costos adicionales de transporte.  La ayuda se otorga únicamente hasta cubrir el costo completo del transporte de mercancías dentro de los límites nacionales, y se calcula sobre la base de la forma de transporte más económica.

d)
Asistencia a las pequeñas y medianas empresas

101. Innovation Norway administra un programa de innovación de alcance nacional destinado a aumentar la eficiencia de las PYME.  Este programa incluye préstamos, garantías, y donaciones, y se ofrece a las empresas de todos los sectores, con excepción de los servicios financieros, el transporte marítimo y la prospección de gas y petróleo.  Puede sufragar hasta el 50 por ciento de los costos comprendidos en la categoría de "ayuda en condiciones favorables"
, hasta el 35 por ciento de los costos de proyectos que quepa considerar como de investigación aplicada y desarrollo, y hasta el 7,5 por ciento de la inversión tangible (15 por ciento para las pequeñas empresas).  Las empresas más grandes sólo pueden recibir una ayuda máxima del 25 por ciento para proyectos de investigación y desarrollo o una subvención de hasta 50.000 euros para una determinada categoría por un período de tres años.  En 2003, el total de los pagos efectuados en el marco de este programa fue de 296,8 millones de coronas noruegas

102. El sistema público de asesoramiento está destinado a transferir competencias y conocimientos técnicos a las PYME de todos los sectores.  Bajo la responsabilidad global del Ministerio de Comercio e Industria, el sistema es administrado por:  el Instituto Nacional de Tecnología (TI), el Instituto de Tecnología e Innovaciones de Noruega del Norte (VINN), el Consejo de Dibujos o Modelos de Noruega, y los centros europeos de información empresarial.  Mientras que el TI y el VINN proporcionan competencias y conocimientos técnicos, los centros europeos de información empresarial difunden información sobre el mercado interno de la UE y el Acuerdo sobre el EEE.  La subvención adopta generalmente la forma de un servicio de consulta suministrado gratuitamente o parcialmente libre de cargas.  En 2003, las subvenciones otorgadas a las instituciones para suministrar estos servicios fueron las siguientes:  20 millones de coronas noruegas para el Instituto Nacional de Tecnología;  19,2 millones de coronas noruegas para el Instituto de Tecnología e Innovaciones de Noruega del Norte;  12 millones de coronas noruegas para el Consejo de Dibujos o Modelos de Noruega;  y 3 millones de coronas noruegas para los centros europeos de información empresarial.  A partir de 2004, no se otorga más ayuda pública al Instituto Nacional de Tecnología.

e)
Asistencia a la mejora del medio ambiente

103. Noruega pone en práctica en la actualidad varios programas de asistencia a las empresas que llevan a cabo mejoras del medio ambiente.  La Ayuda para el desarrollo de conocimiento e información sobre una producción y un consumo sostenibles es un programa que tiene por objeto fomentar la información y la creación de capacidad con miras a unas estructuras de producción y consumo más sostenibles, con inclusión de la reducción y reciclado de desechos.  La asistencia se facilita en forma de donaciones de una sola vez para inversión en proyectos y puede facilitarse a todas las empresas.  Los pagos efectuados en el marco de este programa ascendieron a 38,4 millones de coronas noruegas en 2002, y a 33,4 millones de coronas noruegas en 2003.  Para 2004, se presupuestaron 28,7 millones de coronas noruegas.

104. La empresa Norsk Avfallshandtering AS recibe, a través del Programa de préstamos y garantía de préstamos a la empresa encargada de tratamiento de desechos peligrosos, un préstamo en términos comerciales de hasta 100 millones de coronas noruegas, y una garantía gratuita que puede llegar al 55 por ciento, con un máximo de 250 millones de coronas noruegas, para sus préstamos del exterior, con objeto de hacer disminuir los riesgos que lleva consigo la construcción y el funcionamiento de unas instalaciones de tratamiento de desechos peligrosos.  Los préstamos totales ascendieron a 31 millones de coronas noruegas en 1997.  No se han efectuado pagos en el marco de este programa desde 2002;  las garantías existentes tuvieron un valor de 135 millones de coronas noruegas en 2003.

105. El Fondo de Energía tiene un objetivo fundamental consistente en el ahorro de energía y la producción de energía respetuosa del medio ambiente.
  El Fondo, cuya responsabilidad incumbe al Ministerio del Petróleo y la Energía, proporciona donaciones para proyectos de ahorro de energía, fuentes de energía renovables, nuevas tecnologías energéticas y medidas de información y educación sobre uso eficiente de la energía.  La donación se otorga en forma de ayuda a la inversión para sistemas de ahorro de energía y desarrollo de fuentes de energía renovables, ayuda para la inversión inicial en nuevas tecnologías de energía y ayuda a las medidas de información y educación.  Todos los tipos de empresas de todos los sectores y de todas las regiones pueden solicitar la ayuda.  El presupuesto del Fondo para 2002 fue de 479 millones de coronas noruegas.

106. El Fondo Noruego para el Medio Ambiente (SMF), un plan de préstamos subvencionado, dependiente del Ministerio de Medio Ambiente, estuvo en vigor hasta abril de 2004.  Su objetivo era alentar a las empresas a invertir en tecnologías más respetuosas con el medio ambiente o a desarrollarlas, con el fin de reducir las emisiones de gases de efecto invernadero y otras emisiones nocivas.  Las subvenciones de los tipos de interés en 2002 y 2003 respectivamente ascendieron a 0,8 millones de coronas noruegas.  Para 2004, se presupuestaron 0,2 millones de coronas noruegas.

f)
Programas de capital de riesgo

107. Innovation Norway administra dos programas de capital inicial que contienen elementos de ayuda.  Entre 1997 y 2000, se asignaron 390 millones de coronas noruegas en préstamos y 97,5 millones de coronas noruegas en fondos perdidos a una empresa de nivel nacional y cinco empresas regionales dedicadas a la inversión en capital inicial a condición de que los inversores privados igualasen el monto del préstamo con capital social.  Los inversores pagan un tipo de interés basado en el NIBOR más un margen del 3 por ciento.  Tres de los fondos comprendidos por este programa aún estaban efectuando inversiones en nuevas empresas en junio de 2004.

108. Cuatro nuevas empresas de inversión de capital inicial fueron admitidas por el Storting en los presupuestos para 2003 y 2004.  Estos programas cuentan con 800 millones de coronas noruegas en préstamos y 200 millones de coronas noruegas en fondos perdidos.  El tipo de interés para los inversores se ha reducido al NIBOR más 1 por ciento.  Se prevé que los cuatro nuevos fondos se hagan operativos en 2005.

109. Argentum, una empresa estatal de inversión, establecida en 2001, realiza inversiones en fondos de capital de riesgo en forma comercial a partir de una base de capital de 2.450 millones de coronas noruegas.  La finalidad de Argentum es facilitar el acceso al capital de riesgo internacional y ser una fuerza impulsora del desarrollo de un entorno competitivo a nivel internacional para el capital privado en Noruega.  Argentum invierte por conducto de estructuras de gestión de fondos establecidas o nuevas.

g)
Asistencia a sectores específicos

110. La asistencia a sectores específicos se presta muy especialmente a la agricultura, la pesca, la silvicultura y la construcción de buques.

111. De conformidad con el Reglamento 1177 del Consejo de la CE, de 27 de junio de 2002, y la ulterior modificación del Acuerdo sobre el EEE efectuada el 6 de diciembre de 2002, Noruega estableció en marzo de 2003 un plan temporal de subvenciones para la industria de construcción naval, especialmente para la construcción de buques portacontenedores y buques cisterna para transporte de productos químicos y otros productos y de gas natural licuado.  Está previsto que este plan, gestionado por Eksportfinans ASA, en representación del Ministerio de Comercio e Industria, concluya el 31 de marzo de 2005.  La tasa de subvención es del 6 por ciento de la cuantía del contrato, y para tener derecho a la ayuda es preciso que exista competencia por parte de un astillero coreano.

112. Hasta diciembre de 2003, el programa de ayuda a las actividades por contrata otorgó subvenciones a constructores de buques, calculadas como porcentaje del precio del contrato del buque.  Los índices de subvención fueron del 9 por ciento para las embarcaciones nuevas valoradas en más de 10 millones de euros y el 4,5 por ciento para las embarcaciones nuevas de un valor inferior a los 10 millones de euros y para las conversiones.  Este plan era responsabilidad del Ministerio de Comercio e Industria y se gestionaba por conducto de Eksportfinans ASA;  abarcaba los nuevos buques de más de 100 toneladas de arqueo y las conversiones de más de 1.000 toneladas de arqueo.  En 2002, el total de los pagos públicos efectuados en el marco de este plan fue de 1.149,8 millones de coronas noruegas.  Este plan reemplazó al programa de Subvenciones de los Tipos de Interés para la Industria de la Construcción Naval -Financiación a Largo Plazo y Préstamos a la Construcción, que finalizó el 1º de enero de 2001.  Las autoridades suponen que este plan de subvenciones ha corregido las distorsiones de la competencia de los astilleros noruegos con los astilleros extranjeros.

113. El Programa de Exención/reducción de los impuestos sobre las emisiones de dióxido de azufre (SO2) y dióxido de carbono (CO2) administrado por el Ministerio de Hacienda, consiste en desgravaciones de los tipos del impuesto sobre emisiones de CO2 y SO2 en las industrias del papel, pulpa de papel y harina de pescado.
  Además, algunos sectores, como el transporte marítimo internacional y el transporte aéreo no están sujetos al impuesto sobre el CO2 y el SO2.  La finalidad declarada del programa es evitar el empeoramiento de la posición competitiva de las empresas de que se trata.  El impuesto sobre el CO2 aplicado al coque y al carbón, con excepciones para las industrias del cemento y los bloques de cemento, se suprimió en 2003.  En 2002, las pérdidas de ingresos resultantes de las concesiones fiscales ascendieron a 39 millones de coronas noruegas para la industria del papel y pulpa de papel, 13 millones de coronas noruegas para la industria de la harina de pescado, y 84 millones de coronas noruegas para las industrias del cemento y los bloques de cemento.

114. El Programa de subvenciones a la prensa tiene la finalidad de fomentar y mantener una prensa diversificada.  Los periódicos que publiquen al menos tres números por semana con una tirada media de 2.000 a 6.000 ejemplares pueden acogerse a la subvención, que también se concede a los periódicos que se encuentren en una posición desventajosa en el mercado y con una tirada media de hasta 80.000 ejemplares.  La cuantía de la subvención se calcula sobre la base de la circulación anual del periódico en cuestión.

115. Existen programas de asistencia adicionales para el sector de la agricultura, incluida la pesca y la silvicultura.  En el caso de la pesca, la ayuda específica (otorgada en el marco de todos los programas) ascendió a 72,3 millones de coronas noruegas en 2002, y a 64,5 millones de coronas noruegas en 2003.  La asistencia al subsector de la silvicultura totalizó 242,4 millones de coronas noruegas en 2002, mientras que la ayuda interna a otros subsectores agrícolas alcanzó los 10.700 millones de coronas noruegas en 2001, lo que representa un aumento con respecto a 10.380 millones de coronas noruegas en 1998.  Los programas de ayuda para estos subsectores se detallan en el capítulo IV.

116. Las empresas industriales pagan un impuesto reducido a la electricidad.  Los procesos industriales con alto consumo de energía, tales como la electrólisis están exentos de este impuesto (capítulo IV 6)).

ii) Política de competencia y controles de precios

117. Una nueva Ley de la competencia (Ley Nº 12 de 5 de marzo de 2004) entró en vigor en mayo de 2004, junto con un conjunto de reglamentos secundarios.
  Otros instrumentos jurídicos relacionados con la política de la competencia son la Ley de Política de Precios (Ley Nº 66, de 11 de junio de 1993) y la Ley Nº 34, de 21 de junio de 2002 relativa a la venta de bienes de consumo.  Esta legislación se basa en las normas de competencia del EEE.
  La Administración Noruega de la Competencia, dependiente del Ministerio de Trabajo y Administración Pública, tiene a su cargo la supervisión de la competencia en los diversos mercados y la ejecución de las prescripciones de la Ley de la competencia.  Esta Ley se aplica a todos los sectores, incluidas las empresas estatales.  Sin embargo, exime a la agricultura, la pesca y la silvicultura de las normas generales contra la fijación de precios y los acuerdos de reparto de mercados entre empresas.

118. El objetivo principal de la nueva Ley de la competencia es armonizar más las normas de competencia de Noruega con las normas de la UE y el EEE.  Esta Ley prohíbe el abuso de la posición dominante en el mercado y los acuerdos que restringen la competencia.  Sus disposiciones son mucho más amplias que las de la anterior Ley de la competencia, y las funciones de la Administración de la Competencia están más centradas en la aplicación.  También incluye algunos cambios en las normas sobre el control de las fusiones, muy especialmente un sistema de notificación.  La Administración de la Competencia puede prohibir las concentraciones que crearían o reforzarían una restricción notable de la competencia.  Además, la Administración tiene la facultad de imponer sanciones administrativas contra las infracciones de esta Ley.  Las empresas o personas que cooperen con los investigadores pueden obtener reducciones de sus multas o sanciones en el marco de un programa de indulgencia.
119. Durante el período comprendido entre 2000 y 2003, la Administración de la Competencia se ocupó de más de 300 casos de colusión, así como de transgresiones o de exenciones de la Ley de la competencia, fusiones y adquisiciones, y restricción de la competencia (cuadro III.10).  En 2003, la Administración de la Competencia llevó a cabo inspecciones por sorpresa en 4 casos;  se tramitaron formalmente alrededor de 25 asuntos referentes a cárteles.  Se informó de una infracción a la Ley de la competencia al Fiscal Nacional (Ökokrim).  En virtud de la Ley de la competencia, la Administración de la Competencia puede imponer multas o pena de prisión de hasta seis años, pero hasta ahora el enjuiciamiento sólo ha dado lugar a multas.

Cuadro III.10
Asuntos sustanciados por la Administración Noruega de la Competencia, 2000-2003

	
	2000
	2001
	2002
	2003

	Colusión ilegal
	101
	50
	99
	59

	Exenciones de las prohibiciones
	147
	113
	72
	42

	Intervenciones frente a prácticas anticompetitivas
	74
	65
	79
	62

	Fusiones y adquisiciones
	39
	27
	36
	30


Fuente:
Norwegian Competition Authority (2003), Annual Report 2002.

120. La protección del consumidor está comprendida en la ley relativa a la venta de bienes de consumo.  Las autoridades indican que esta Ley se basa parcialmente en la Directiva (CE) 1999/44 destinada a reforzar la protección del consumidor y armonizarla con las normas pertinentes de los Estados miembros.  Esta Ley se ocupa de cuestiones como la falta de conformidad de las mercancías con el contrato, y de los recursos de que dispone el consumidor en caso de incumplimiento del contrato.

121. A fin de promover una evolución de los precios que se considere socialmente justificable, la Ley de Política de Precios Nº 66, de 11 de junio de 1993 autoriza al Rey a imponer precios máximos o mínimos.  Sin embargo, esta disposición nunca se ha utilizado.

122. Noruega ha sido uno de los países partidarios de un marco multilateral para la política de competencia.  En el Grupo de Trabajo sobre la Interacción entre Comercio y Política de Competencia, Noruega dijo que la experiencia de su país durante los últimos 40 años ponía de relieve que un país no debía necesariamente tener una fuerte ley de competencia nacional para participar en un acuerdo internacional jurídicamente vinculante sobre la competencia.
  En cuanto a los países en desarrollo, un marco multilateral podría ayudarlos a impedir que las empresas internacionales perjudiquen sus perspectivas de desarrollo llevando a cabo prácticas anticompetitivas.

iii) Contratación pública

123. Noruega es parte en el Acuerdo sobre Contratación Pública.  El servicio encargado de responder a preguntas en esta materia es el Ministerio de Comercio e Industria, que también tiene a su cargo la aplicación del Acuerdo.

124. En Noruega, la contratación pública está regulada por la Ley de Contratación Pública Nº 69, de 16 de junio de 1999 (en vigor a partir del 1º de enero de 2001);  el Reglamento sobre contratación pública, de junio de 2001;  el reglamento sobre la Junta de Examen de la Contratación Pública, de 15 de noviembre de 2002;  y el Reglamento de procedimientos de contratación de las entidades que operan en los sectores del agua, la energía, el transporte y las telecomunicaciones, de 5 de diciembre de 2003.  Esta legislación ha reemplazado los diversos instrumentos descritos en el anterior EPC de Noruega.

125. Como en la legislación anterior, la Ley de Contratación Pública y los reglamentos conexos incorporan las directivas del EEE y el Acuerdo sobre Contratación Pública a la legislación nacional de Noruega.  Las razones principales para introducir nueva legislación fueron garantizar un marco jurídico no discriminatorio y eficaz para las contrataciones públicas en general (incluidas las contrataciones que no alcancen a los valores de umbral del EEE y el Acuerdo sobre Contratación Pública), comprometer a las entidades contratantes a tomar en consideración el costo para el medio ambiente y el ciclo de vida, establecer una junta de examen de la contratación pública, y reducir el número total de reglamentos.

126. El régimen de contratación pública de Noruega establece la no discriminación y el trato nacional con respecto a las adquisiciones de bienes y servicios, y los contratos de obras, para los miembros del EEE y las partes en el Acuerdo sobre Contratación Pública.  Se da un trato igual a toda empresa establecida en un país que sea parte en el Acuerdo sobre Contratación Pública, el Acuerdo sobre el EEE o en los acuerdos de libre comercio de la AELC con países terceros.  Pueden participar también licitadores de otros países, pero éstos no tienen derechos de impugnación con arreglo a la reglamentación de la contratación pública de Noruega.  La Ley de Contratación Pública y los reglamentos conexos se aplican a las adquisiciones que realiza el Estado central, los condados, los municipios y las entidades de derecho público, y abarca las realizadas por empresas de servicios públicos y aquellas empresas privadas a las que hayan otorgado derechos especiales (concesiones) las autoridades de los sectores públicos específicos.  La empresa nacional del petróleo, Statoil, está abarcada, pero puede utilizar normas especiales en materia de contratación de conformidad con la Directiva de la UE sobre los servicios públicos (93/38/CEE).

127. Cualquiera que sea el procedimiento de contratación, los criterios en los que las autoridades basan la adjudicación del contrato deben ser el menor precio o la oferta económicamente más ventajosa.  Los criterios que deben tomarse en consideración al determinar cuál es la oferta económicamente más ventajosa incluyen el precio, la fecha de suministro, los gastos de explotación, la rentabilidad y la calidad.  Todos los criterios deben enumerarse en el anuncio de contratación o en el pliego de licitación.  Las normas técnicas que se apliquen en el curso de la contratación pública deben basarse en las normas internacionales, cuando sea posible.  No deben usarse especificaciones técnicas discriminatorias destinadas a que los contratos sean hechos a la medida para un determinado proveedor.

128. La contratación pública abarcada por el Acuerdo sobre Contratación Pública de la OMC o por el Acuerdo sobre el EEE debe publicarse en el ámbito internacional, con excepción de la licitación directa.  Las licitaciones se anuncian en el Diario Oficial de las Comunidades Europeas y en la base de datos Tenders Electronic Daily (TED).  Los organismos públicos deben publicar, además, una reseña general de sus planes de adquisición de bienes y servicios que superen determinados valores de umbral, así como también información general sobre los proyectos importantes de construcción que vayan a emprender.  Deben darse a conocer las adjudicaciones de contratos dentro del plazo de dos meses contados a partir de la fecha en que hayan tenido lugar, publicando una comunicación al respecto en uno de los idiomas oficiales de la UE o la OMC.  Las autoridades contratantes de las empresas de suministro de servicios públicos generales no están obligadas a declarar el valor del contrato cuando dan a conocer éste, pero las autoridades del resto del sector público solamente pueden posponer la declaración del valor del contrato por motivos de protección del interés comercial.

129. Si bien los proveedores del sector público deben publicar un anuncio por cada contrato que tratan de obtener, las entidades adquirentes del sector de suministro de servicios públicos pueden utilizar una lista permanente de proveedores.  Las entidades adquirentes del sector de suministro de servicios públicos pueden dar a conocer, en un solo anuncio anual, las condiciones que exigen a los participantes en las licitaciones, y no se anuncian uno por uno los casos de contratación pública a que se refieren esas condiciones.  La información sobre los contratos dados a conocer se publica en la TED nacional.
  Cada contratación que supere las 200.000 coronas noruegas (excluido el IVA), con algunas excepciones menores, debe publicarse en la TED nacional.  Todo proveedor de servicios interesado puede registrarse para recibir automáticamente correos electrónicos para un tipo determinado de anuncios de contratación.

130. Queda a la elección de la autoridad contratante el utilizar la licitación abierta o la selectiva.  En los procedimientos de licitación selectiva, el número de posibles proveedores puede limitarse a un mínimo de cinco participantes.  Cualquier empresa puede pedir que se la invite a licitar, pero sólo se envían los documentos correspondientes y se invita a que liciten a las que han sido seleccionadas.  Se debe seleccionar a los proveedores para cada contrato.  No están permitidas las listas permanentes de proveedores, con excepción del sector del suministro de servicios públicos.

131. Las entidades del sector del suministro de servicios públicos pueden optar entre la licitación abierta o la selectiva o un procedimiento de licitación negociado con notificación previa.  Sólo pueden utilizarse procedimientos de licitación negociados cuando:  ha habido una licitación sin adjudicatarios;  la naturaleza de los trabajos o servicios no permita determinar precios globales;  cuando el tipo de servicios de que se trate haga difícil formular las especificaciones para la licitación;  o cuando se trate de trabajos de investigación y desarrollo.  Cuando se utilizan estos procedimientos, la autoridad contratante negocia libremente con los proveedores anteriormente seleccionados sobre la base de sus ofertas.  En el caso de los servicios, las entidades adquirentes pueden organizar concursos de proyectos, con previo aviso, y entrar en negociaciones con el ganador.  La adquisición directa sin notificación previa alguna sólo está permitida en casos excepcionales, cuando la contratación no puede postergarse y la autoridad contratante no pudo prever el estado de urgencia, o si sólo el vendedor puede suministrar la contratación en cuestión debido a razones artísticas o derechos de propiedad intelectual.

132. Puede dar lugar a un procedimiento de impugnación la alegación de infracciones de las normas de contratación pública, y pueden entablar ese procedimiento los proveedores establecidos en países del EEE o en países que son parte en el Acuerdo sobre Contratación Pública.  A nivel nacional, se presume que el proveedor comenzará por plantear la cuestión directamente a la entidad de que se trate, pero también puede someter la cuestión a un tribunal de distrito.  El tribunal tiene la facultad de investigar e intervenir en los casos de contrataciones, y de suspender o dejar sin efecto una decisión de la autoridad contratante;  también tiene la facultad de fijar indemnizaciones.  Pueden presentarse reclamaciones por una supuesta infracción de las normas o solicitudes de un examen general de los procedimientos al Órgano de Vigilancia de la AELC, que luego puede solicitar que el Tribunal de Justicia de la AELC se ocupe del asunto.

133. Los proveedores pueden optar por presentar una reclamación ante la Junta de Examen de la Contratación Pública, que se estableció en enero de 2003 y funciona como una junta de reclamaciones independiente.
  Está integrada por especialistas en materia de contratación pública y efectúa evaluaciones sobre la conformidad de una contratación específica con la legislación pertinente.  A diferencia de los tribunales ordinarios, la Junta no tiene autoridad jurídica para imponer su conclusión.  Sin embargo, está facultada a reclamar todos los documentos y correspondencia de la licitación.  En 2003 se presentaron 265 reclamaciones.  La Junta de Examen constató que hubo posible infracción de las normas de contratación pública en aproximadamente la tercera parte de los casos.  Las autoridades indican que prácticamente todas las instituciones contratantes mostraron voluntad de corregir sus errores y mejorar sus rutinas en materia de contratación si así lo solicita la Junta.

134. El total de las compras públicas de bienes y servicios fue de 169.300 millones de coronas noruegas en 2001 y de 179.600 millones de coronas noruegas en 2002, último año para el cual existía información disponible.
  Además, las empresas estatales compraron bienes y servicios por 33.500 millones de coronas noruegas en 2001 y 41.600 millones de coronas noruegas en 2002.  Noruega notificó a la OMC que su contratación pública en el ámbito del Acuerdo sobre Contratación Pública había comprendido en 2001 la adjudicación de 259 contratos, por un valor total de 7.500 millones de coronas noruegas, lo que representa un descenso con respecto a 11.900 millones de coronas noruegas en 1997 (cuadro III.11).  Tanto el número como el valor de los contratos efectuados en el ámbito del Acuerdo sobre Contratación Pública fue menor que en 1997, debido principalmente a una reducción del número y el valor de los contratos de suministro y de los contratos de suministro de servicios públicos.  La mayoría de los contratos se han adjudicado a proveedores noruegos.  Sin embargo, según manifiestan las autoridades, el número aparentemente elevado de proveedores noruegos es engañoso porque incluye a proveedores que son subsidiarios de empresas extranjeras o agentes de proveedores extranjeros.
  Se adjudicaron mediante procedimientos abiertos contratos de suministro por más del 80 por ciento del valor de la contratación efectuada en 2001;  un 13 por ciento se adjudicó utilizando procedimientos negociados.  En la contratación de servicios, se utilizaron procedimientos abiertos en el 62 por ciento del valor total de los contratos.

135. En junio de 2001, el Comité de Contratación Pública examinó la legislación anterior de Noruega en materia de contratación pública.
  Noruega respondió a preguntas formuladas por el Canadá y los Estados Unidos.

Cuadro III.11

Estadísticas de contratación pública, 2001

	
	2001

	
	Número de contratos
	%
	Valor de los contratos
(millones de NKr)
	%

	Contratos de suministro
	104
	100,0
	3.253
	100,0

	
Adjudicados a proveedores nacionales
	100
	95,8
	..
	..

	
Adjudicados a proveedores extranjeros
	4
	4,2
	..
	..

	
Procedimiento abierto
	83
	80,0
	2.797
	86,0

	
Procedimiento restringido
	9
	9,0
	33
	1,0

	
Procedimiento negociado
	18
	17,0
	423
	13,0

	Contratos de servicios
	83
	100,0
	2.385
	100,0

	
Adjudicados a proveedores nacionales
	82,7
	99,6
	..
	..

	
Adjudicados a proveedores extranjeros
	0,3
	0,4
	..
	..

	
Procedimiento abierto
	37
	45,0
	310
	13,0

	
Procedimiento restringido
	10
	12,0
	382
	16,0

	
Procedimiento negociado
	36
	43,0
	1.693
	71,0

	Contratos de obras
	37
	100,0
	1.089
	100,0

	
Adjudicados a proveedores nacionales
	36
	97,3
	..
	..

	
Adjudicados a proveedores extranjeros
	1
	2,7
	..
	..

	
Procedimiento abierto
	29
	78,0
	1.013
	93,0

	
Procedimiento restringido
	2
	5,0
	32
	3,0

	
Procedimiento negociado
	6
	16,0
	43
	4,0

	Contratos de suministro de servicios públicos
	35
	100
	824
	100

	
Adjudicados a proveedores nacionales
	..
	..
	..
	..

	
Adjudicados a proveedores extranjeros
	..
	..
	..
	..

	
Procedimiento abierto
	8
	23
	173
	21

	
Procedimiento restringido
	4
	11
	140
	17

	
Procedimiento negociado
	23
	66
	511
	62

	Total de contratos
	259
	100
	7.551
	100


..
No disponible.

Fuente:
Documento GPA/70/Add.1 de la OMC, de 28 de noviembre de 2002.

iv) Empresas estatales y privatización

136. Noruega ha notificado a la OMC una empresa, Arcus Produkter AS, como una empresa comercial del Estado.
  Arcus Produkter tenía el derecho exclusivo de producir bebidas espirituosas y de vender y distribuir bebidas espirituosas para uso técnico y médico en Noruega.  Esta empresa se privatizó entre 2001 y 2003, y el monopolio de la producción de bebidas espirituosas en Noruega se suprimió con efecto a partir del 1º de julio de 2002.

137. La propiedad estatal sigue siendo considerable, con alrededor de 100 empresas total o parcialmente en propiedad del Estado central (cuadro III.12).  Tras la privatización parcial y la cotización de acciones de algunas principales empresas estatales, especialmente Telenor ASA (telecomunicaciones) y Statoil (petróleo y gas), el control estatal del capital de la Bolsa de Valores de Oslo aumentó del 17 por ciento en 1999 a aproximadamente el 41 por ciento a finales de 2003.  Las empresas públicas están comprendidas normalmente en una de cinco categorías, cada una de ellas con características jurídicas y de gestión particulares
:  i) empresas administrativas, que no tienen una personalidad jurídica distinta de la del Estado, el cual, por conducto del Parlamento, fija sus presupuestos e inversiones, y ejerce el control operacional general;  ii) sociedades constituidas, que son entidades jurídicas distintas del Estado, aunque totalmente de propiedad estatal, con obligaciones sectoriales y limitaciones de sus acciones establecidas mediante cartas de asociación, y un control operacional considerable ejercido por el ministerio designado, que tiene derechos exclusivos de voto
;  iii) sociedades limitadas enteramente de propiedad estatal, que tienen un grado de libertad considerable en sus operaciones, concebidas para desempeñarse en mercados competitivos
;  iv) sociedades de responsabilidad limitada, en las cuales el Gobierno tiene una participación, y sólo puede ejercer sus derechos de propiedad mediante su participación y votación en reuniones generales;  v) sociedades híbridas, gobernadas en virtud de una legislación específica, que están en una situación de monopolio de hecho o de derecho.  El objetivo del Gobierno, perseguido desde mediados del decenio de 1990, de garantizar que la mayoría de las empresas estatales funcionen con arreglo a criterios comerciales, ha implicado que la mayoría de las empresas estén comprendidas actualmente en los tipos iii) y iv), aunque muchas pertenecían a otra categoría en el momento de su establecimiento.

Cuadro III.12

Principales empresas estatales, mayo de 2004

	Nombre de la empresa
	Tipo de empresa
	Sector
	Participación del Estado (%)
	Ministerio responsable

	Avinor AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Aviación civil - seguridad aérea y en aeropuertos
	100
	Transporte y Comunicaciones

	BaneTele AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Desarrollo de infraestructura de telecomunicaciones
	100
	Comercio e Industria

	Cemaq ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Alimento para peces y piscicultura
	79,4
	Comercio e Industria

	Cernova AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Empresa "holding" para inversiones en cereales y piensos animales
	100
	Comercio e Industria

	DnB Nor
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Servicios bancarios, de seguros y financieros
	33,6
	Comercio e Industria

	Eksportfinans ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Servicios financieros para las exportaciones
	15
	Comercio e Industria

	Enova
	Sociedad constituida
	Promoción de la conservación de la energía y el uso alternativo de la energía
	100
	Petróleo y Energía

	Gassco AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Transporte de gas natural
	100
	Petróleo y Energía

	Grodengaard AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Servicios de restauración y hostelería
	100
	Comercio e Industria

	Kommunalbanken
	Empresa administrativa
	Servicios bancarios, préstamos al sector municipal
	80
	Gobierno Local y Desarrollo Regional

	Kongsberg Gruppen AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Tecnología de defensa, marina y aeroespacial
	50,1
	Comercio e Industria

	Nammo AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Fabricación de municiones
	45
	Comercio e Industria

	Fondo para el Plan Nacional de Seguros (National Insurance Scheme Fund)
	Empresa administrativa
	Servicios financieros
	100
	Hacienda

	Norsk Eiendomsinformasjon AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Registro de propiedad
	100
	Gobierno Local y Desarrollo Regional

	Norsk Hydro ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Aluminio, fertilizantes, petróleo y gas
	43,8
	Comercio e Industria

	Norsk Tipping AS
	Sociedad híbrida
	Lotería
	100
	Cultura y Asuntos Eclesiásticos

	NRK AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Radiodifusión pública
	100
	Cultura y Asuntos Eclesiásticos

	NSB BA
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Transporte ferroviario de pasajeros
	100
	Transporte y Comunicaciones

	Petoro AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Administración de los intereses financieros directos del Estado en el aceite y el petróleo
	100
	Petróleo y Energía

	Posten Norge Bank
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Servicios postales
	100
	Transporte y Comunicaciones

	Raufoss ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Componentes de automóviles
	50,3
	Comercio e Industria

	SAS AB
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Aerolínea
	14,3
	Comercio e Industria

	SIVA SF
	Sociedad constituida
	Inversiones y préstamos para el desarrollo regional
	100
	Comercio e Industria

	Statens Investerings-selskap AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Empresa de inversiones
	100
	Comercio e Industria

	Statkraft SF
	Sociedad constituida
	Producción, distribución y venta de energía
	100
	Comercio e Industria

	Statnett SF
	Sociedad constituida
	Transmisión de electricidad y operación de sistemas
	100
	Petróleo y Energía

	Statoil ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Petróleo y gas
	81,8
	Petróleo y Energía

	Statskog SF
	Sociedad constituida
	Ordenación forestal
	100
	Agricultura

	Store Norske Spitsbergen Kulkompani AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Minería
	99,9
	Comercio e Industria

	Stor-Oslo Localtrafikk AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Transporte público en Oslo
	33,3
	Transporte y Comunicaciones

	Telenor
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Telecomunicaciones
	53,14
	Comercio e Industria

	VESO AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Investigación y servicios veterinarios
	100
	Agricultura

	Hybrid
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Distribución al por menor de bebidas alcohólicas
	100
	Sanidad y Asuntos Sociales


Fuente:
Ministerio de Comercio e Industria (varias cuestiones), Annual Report on State Ownership;  e información adicional facilitada por las autoridades de Noruega.

138. La actual política del Gobierno respecto de las empresas de propiedad estatal y las privatizaciones figura en el Libro Blanco de abril de 2002, "Reduced and Improved State Ownership".  Su propuesta básica consiste en que la propiedad estatal debería limitarse a las empresas de índole administrativa a menos que haya razones "motivadas políticamente en forma clara y transparente" para conservar el control estatal.  Por consiguiente, en la práctica, se prevé que la privatización continuará en gran medida según el modelo de los últimos años, y el Parlamento considerará las privatizaciones caso por caso.  Entre las principales privatizaciones totales o parciales concluidas desde el último EPC de Noruega cabe citar:  Statoil, la principal empresa de gas y petróleo de Noruega;  Telenor, el principal operador de telecomunicaciones de Noruega;  Den Norske Bank ASA;  y Norsk Hydro SA (cuadro III.13).  El Parlamento ha autorizado una mayor reducción de la participación del Estado en varias empresas;  se está considerando la finalización de la propiedad estatal en otras.

Cuadro III.13

Privatización de empresas estatales, 1999-2003

	Empresa
	Año de privatizacióna
	Participación del Estado (%) 31.12.1998
	Participación del Estado (%) 31.12.2003

	Norsk Jetmotor AS
	1999
	33,3
	0

	Sydvaranger ASA
	1999
	87,5
	0

	Drevsjø trelast AS
	1999
	34
	0

	Norsk Hydro ASA
	1999
	51
	43,8

	Cermaq ASA
	1999/2002b
	100
	79,4

	Kommunalbanken AS
	2000
	100
	80

	Norsk Vekst ASA
	2000
	19,71
	0

	Telenor ASA
	2000/2003
	100
	62,65

	Postbanken (nå DnB ASA)c
	2000
	100
	-

	DnB ASAc
	2001/2003
	52,2
	-

	DnBNORc
	2003
	-
	33,4

	Norsas AS
	2001
	52
	0

	A/S Olivin
	2001/2003
	99,9
	0

	Arcus-Gruppen ASA
	2001/2003
	100
	0

	Statoil ASA
	2001
	100
	81,8

	Norsk Medisinaldepot ASA
	1999/2001
	100
	0

	Statens skogplanteskoler AS
	2000/2001
	100
	0

	VESO AS
	2001
	100
	51

	Moxy Trucks AS
	2002
	100
	0

	Grødegaard AS
	2003
	100
	52

	NOAH
	2003
	70,9
	0

	SND Invest
	2003
	100
	0


a
La privatización se define en este caso como una reducción de la participación del Estado en una empresa mediante la venta o la dilución del capital.

b
En el caso de algunas empresas, la privatización se ha efectuado en varias fases.

c
En otoño de 1999, el Ministerio de Hacienda autorizó la fusión entre DnB y Postbanken.  El Estado poseía el 60,6 por ciento de la nueva empresa "holding".  En la primavera de 2001, la propiedad estatal se redujo al 13,4 por ciento.  En 2003, hubo una nueva fusión con Sparebanken Nor.  Ello redujo la participación estatal a menos del 34 por ciento.  Una de las condiciones de la fusión fue que la participación estatal se redujera al 34 por ciento.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

139. A mediano plazo, los objetivos del Gobierno son una mayor cesión de los activos estatales, la modificación de la condición jurídica de determinadas empresas estatales para permitir la participación privada en su capital, y el refuerzo del régimen reglamentario mediante una clara separación de las funciones del Estado en materia de propiedad y reglamentación.  El Gobierno considera que tales reformas son necesarias para generar oportunidades de inversión que promuevan la diversificación de la economía y reduzcan la dependencia del petróleo y el gas.

140. A pesar de las privatizaciones previstas, el Gobierno considera que el Estado será un "considerable propietario y accionista en el futuro previsible";  al mismo tiempo, pretende introducir proveedores del sector privado en sectores en los cuales "la interacción y la competencia entre los actores del sector privado y el sector público pueda ser beneficiosa".
  Los subsectores en los cuales se prevé o se ha introducido esa competencia incluyen los servicios postales, los servicios ferroviarios, la construcción de caminos, la atención sanitaria, y la enseñanza superior.  Por consiguiente, el objetivo del Gobierno es garantizar que las empresas de estos subsectores funcionen con arreglo a criterios comerciales, para reducir el riesgo de distorsión de la competencia.  Se ha aplicado esta política de comercialización convirtiendo las empresas administrativas y sociedades constituidas en empresas de responsabilidad limitada, como en el caso de las empresas ferroviarias y postales en 2002.  El Gobierno ha pretendido establecer también una distinción entre las funciones del Estado en materia de propiedad y la reglamentación.  A este fin, ha transferido la propiedad formal de varias empresas al Ministerio de Comercio e Industria, y la reglamentación se encomendó a ministerios sectoriales.  No se han establecido organismos autónomos de reglamentación.
141. La participación de Noruega en el EEE ha sido uno de los factores determinantes de varias medidas de privatización:  por ejemplo, las reformas efectuadas en la empresa postal fueron en parte impulsadas por la Directiva de la UE relativa a la liberalización de los servicios postales, mientras que las reformas efectuadas en las empresas constituidas responden a una resolución del Órgano de Vigilancia de la AELC, que constató que las garantías del Estado a los préstamos otorgados a las empresas constituidas infringían las normas del EEE.  Estas normas prohíben también el desempeño de funciones en materia de propiedad y reglamentación por parte de la misma autoridad.

v) Derechos de propiedad intelectual

a)
Aspectos generales

142. Noruega ha notificado a la OMC sus principales leyes en materia de propiedad intelectual.
  Los textos legislativos nacionales fundamentales dedicados a la protección de los derechos de propiedad intelectual son los siguientes:  la Ley de Patentes de 15 de diciembre de 1967 en su forma enmendada, la Ley de Dibujos o Modelos Industriales de 14 de marzo de 2003, la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de 3 de marzo de 1961 modificada, la Ley de Derecho de Autor de 12 de mayo de 1961 modificada, la Ley de los Esquemas de Trazado de 15 de junio de 1990 modificada, y la Ley de Comercialización de 16 de junio de 1972.  Estos textos legislativos abarcan las principales esferas a que se hace referencia en el Acuerdo sobre los ADPIC (cuadro III.14).  Las autoridades indican que hacían falta unas pocas modificaciones de la legislación noruega para ponerla plenamente en conformidad con el Acuerdo sobre los ADPIC.

Cuadro III.14

Panorama general de la protección de los derechos de la propiedad intelectual que otorga la legislación de Noruega, 2004

	Objeto
	Materia abarcada
	Duración
	Exclusiones y limitaciones particulares

	Patentes
	Toda invención susceptible de aplicación industrial
	20 años desde la fecha de presentación de la solicitud;  puede otorgarse un período adicional de protección de hasta 5 años para productos medicinales y productos de protección fitosanitaria.
	En una lista negativa se estipulan las innovaciones que no se consideran invenciones para fines de patente, que consisten únicamente en creaciones estéticas, programas de ordenador, métodos empresariales y presentaciones de datos;
entre los derechos exclusivos que confiere una patente no está comprendida, entre otros, la explotación de productos protegidos por la patente que hayan sido puestos en el mercado del EEE por el titular de la patente o con su consentimiento;
pueden obtenerse licencias obligatorias con relación a una patente si, por ejemplo, no se hace uso comercial de la invención antes de que hayan transcurrido tres años desde la fecha en que se otorgó la patente o si resulta precisa para la explotación de una invención que represente un "avance técnico importante de una importancia económica considerable";
cuando se trata de semiconductores, sólo pueden otorgarse licencias obligatorias para uso público no comercial o para poner remedio a prácticas que, a resultas de un proceso judicial o administrativo, se haya determinado que son anticompetitivas.

	Dibujos y modelos
	Dibujos y modelos que son nuevos
	Uno o más períodos de 5 años, hasta un máximo de 25 años.
	Los componentes y las piezas de recambio utilizados para la reparación de un producto complejo sólo pueden estar protegidos durante cinco años;  cuando un registro es transferido por una decisión judicial o administrativa, el titular anterior del registro puede, con sujeción a condiciones razonables, continuar utilizando el dibujo o modelo en casos en los que el dibujo o modelo ya se haya utilizado, o se hayan hecho preparativos para su utilización.

	Marcas de fábrica o de comercio
	Marcas de fábrica o de comercio que puedan distinguir los bienes a que se aplican de otros.  Las marcas notoriamente conocidas que no están registradas gozan de una protección análoga a la de las marcas registradas;  se otorga la protección por uso de la marca.  Las marcas de fábrica o de comercio están disponibles también para los servicios
	Protección desde el momento en que se presenta la solicitud, por 10 años desde la fecha de registro;  posteriormente renovable de forma indefinida por períodos de 10 años.
	La falta de uso de una marca durante los cinco años siguientes a la fecha del registro puede llevar a que se revoque ese registro;
no se aplican licencias obligatorias a las marcas de fábrica o de comercio.

	Derechos de autor
	Obras literarias, científicas y artísticas, incluidos los programas informáticos, compilaciones de datos, fotografías, bases de datos, artistas intérpretes o ejecutantes, productores de fonogramas y organismos de radiodifusión
	Vida del autor más 70 años;  las obras anónimas están protegidas por 70 años desde el final del año en que fueron presentadas al público;
las fotografías están protegidas por 50 años desde el final del año en el cual fueron tomadas;
para las artes de interpretación, 50 años desde que tuvo lugar la primera difusión por radio, fijación o interpretación o ejecución pertinente.
	En general, las licencias obligatorias no se aplican a los derechos de autor.

	Indicaciones geográficas
	Indicaciones geográficas extranjeras;  especialidades agrícolas locales:  mediante un sistema administrativo de marcas no exclusivas (que no son derechos de propiedad intelectual)
	Indefinida.
	La utilización de indicaciones geográficas que induzcan a error está prohibida por la Ley de Comercialización Nº 47 de 16 de junio de 1972;  un productor local puede solicitar una decisión que cree una marca, incluidos criterios para que se le permita utilizar la marca para comercializar una especialidad agrícola local específica.

	Esquemas de trazado de los circuitos integrados
	Circuitos integrados
	10 años desde el año civil en el cual se explotó comercialmente por primera vez la topografía en cualquier parte del mundo.
	

	Información no divulgada
	Secretos comerciales de valor comercial;  datos de pruebas y otros no divulgados
	Protegidos del uso comercial desleal por la práctica administrativa;  en el caso de las medicinas, esta protección vence seis años después de haberse otorgado la aprobación para la comercialización.
	


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

143. Desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Noruega, elaborado en 2000, se ha adoptado una nueva Ley de Dibujos o Modelos Industriales y se han introducido modificaciones en su legislación en materia de derechos de propiedad intelectual, incluida la Ley de Patentes.
b)
Patentes

144. La Oficina Noruega de Patentes depende del Ministerio de Comercio e Industria.  Las solicitudes deberán describir la invención con claridad e ir acompañadas de un resumen de la descripción y de los derechos de patente que se solicitan, todo lo cual habrá de estar redactado en noruego.  Las solicitudes se tramitan tras haberse llevado a cabo la averiguación de si lo que se quiere patentar es nuevo;  los solicitantes pueden pedir, tras el pago de los derechos correspondientes, que sea una autoridad investigadora internacional la que esté a cargo de averiguar si hay actividad inventiva.  Las patentes que se otorgan quedan registradas en un registro de patentes a cargo de la Oficina.  Todos los documentos relativos a una solicitud de patente quedan a disposición del público cuando se otorga la patente, o a más tardar 18 meses después de la fecha de presentación de la solicitud.

145. Una modificación de la Ley de Patentes, correspondiente a la Directiva de la UE 98/44/CE entró en vigor el 1º de febrero de 2004.  Las plantas y los animales (con excepción de las variedades vegetales y las razas animales) en principio son ahora patentables.  Las invenciones relativas a plantas y animales son patentables si la viabilidad técnica de la invención no se limita a una obtención vegetal o a una raza animal determinada.  Los "grupos" patentables de plantas y animales pueden incluir obtenciones (por ejemplo, los transgénicos recientemente desarrollados).  Además, los procedimientos para la producción de organismos vivos en principio son patentables, mientras que los procedimientos "esencialmente biológicos" están excluidos de la patentabilidad.  Antes de febrero de 2004, la protección mediante patente de las obtenciones vegetales estaba limitada a los microorganismos.  Noruega ha decidido mantener las condiciones de patentabilidad restrictivas con respecto al material biológico que se manifiesta naturalmente.  Las solicitudes de patente relativas a las invenciones biotecnológicas que plantean preocupaciones en materia de orden público o moralidad son consideradas por la Junta nacional de ética en asuntos de patentes, que deberá presentar una opinión consultiva no vinculante en el plazo de tres meses.  El plazo para presentar reclamaciones a la Oficina de Patentes sobre la base de dichas consideraciones se amplió de nueve meses a tres años.

146. La modificación de la Ley de Patentes contiene también una disposición que impone al solicitante de una patente la obligación de facilitar información sobre el origen del material biológico, si la invención está basada en dicho material.  El requisito de divulgación no prejuzga el otorgamiento de la protección mediante patente, pero la presentación de información falsa está penalizada.  La obligación de facilitar información no se aplica a las solicitudes internacionales de patentes de conformidad con el Tratado de Cooperación en materia de Patentes (PCT).  La modificación establece además que las licencias obligatorias pueden ser otorgadas no sólo por un tribunal, sino también por una decisión administrativa adoptada por la Administración de la Competencia.  La decisión de la Administración de la Competencia puede impugnarse ante el Ministerio de Trabajo y Administración Pública;  también puede examinarla un tribunal.  Además, la modificación amplió de 20 a 31 meses el plazo general para incluir a Noruega en las solicitudes internacionales de patentes según el PCT.

147. La Decisión del Consejo General de la OMC, de 30 de agosto de 2003, sobre la aplicación del párrafo 6 de la Declaración de Doha relativa al Acuerdo sobre los ADPIC y la Salud Pública se introdujo en la legislación noruega mediante una decisión del Rey en Consejo de 14 de mayo de 2004.  Las modificaciones, que entraron en vigor el 1º de junio de 2004, establecieron que los nacionales noruegos pueden solicitar una licencia obligatoria con miras a elaborar productos farmacéuticos y exportarlos a otro país de conformidad con la Decisión del Consejo General.

148. Puede presentarse reclamación contra una patente otorgada formulando una reclamación por escrito a la Oficina de Patentes antes de que hayan transcurrido nueve meses desde que se otorgó la patente (tres años si la reclamación se basa en consideraciones de orden público).  Puede apelarse contra las decisiones de la Oficina de Patentes acudiendo a la Junta de apelaciones de la misma Oficina;  una decisión de la Junta de apelaciones que deniegue la protección puede recurrirse ante los Tribunales de la Ciudad de Oslo.  Cabe apelar contra una decisión de los Tribunales de la Ciudad de Oslo ante un tribunal superior.  Las autoridades señalan que la media del número de reclamaciones presentadas es equivalente a aproximadamente el 1,4 por ciento del total de las patentes otorgadas.

149. Una modificación de la Ley sobre invenciones de empleados de 1970 y de la Ley sobre universidades e instituciones de educación superior de 1995 entró en vigor el 1º de enero de 2003.  Esta modificación introdujo el denominado modelo Stanford de normas sobre invenciones de personal académico en sitios de trabajo.  Este modelo implica que una institución académica puede optar por adquirir los derechos de propiedad intelectual de una invención de un miembro del personal académico (pero no de un estudiante) efectuada en la institución utilizando sus instrumentos y equipo.  Si la institución opta por hacerlo, ésta es responsable frente al miembro del personal académico de realizar esfuerzos justos y pertinentes para comercializar la inversión del mejor modo posible, "dentro de los límites económicos razonables".  El miembro del personal académico conserva el derecho de publicar la invención aun si ello perjudica la adquisición de los derechos de propiedad intelectual, y aun si la institución ya ha decidido solicitar los derechos de propiedad intelectual a que dicha invención dé lugar.  Todos los beneficios procedentes de la comercialización de la invención se repartirán equitativamente entre el inventor, el entorno académico inmediato, y la institución matriz.

150. Entre 1998 y 2003, se presentaron un total de 38.088 solicitudes de patentes y se decidió sobre 32.575 solicitudes;  14.286 dieron lugar al otorgamiento de patentes (cuadro III.15).  Las autoridades indicaron que la razón principal por la que no se otorgaban las patentes era que muchas solicitudes se retiraban o abandonaban.  Se presentan reclamaciones por menos del 1 por ciento de las patentes otorgadas, usualmente debido a que se alega falta de novedad o de actividad inventiva.  El tiempo medio de tramitación para las patentes fue de menos de cinco años en 2003.

Cuadro III.15

Solicitudes de patente, dibujos o modelos y marcas de fábrica o de comercio, 1998-2003

	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Solicitudes de patentes
	6.219
	6.590
	6.700
	6.431
	6.287
	5.861

	
Solicitudes nacionales presentadas por solicitantes noruegos
	1.213
	1.335
	1.311
	1.189
	1.178
	1.079

	
Solicitudes nacionales presentadas por solicitantes extranjeros
	1.416
	1.168
	1.088
	977
	766
	814

	
Total de los capítulos I y II del TCP (incluidas solicitudes noruegas)
	3.590
	4.087
	4.301
	4.265
	4.343
	3.968

	
Total de solicitudes presentadas por solicitantes noruegos
	20%
	20%
	20%
	18%
	19%
	18%

	
Variación del total de solicitudes comparado con el del año anterior (%)
	1
	6
	2
	-4
	-2
	-7

	
Solicitudes de patente sobre las que recayó decisión
	4.450
	4.970
	5.543
	5.174
	5.596
	6.842

	

Solicitudes aprobadas
	2.562
	2.361
	2.387
	2.376
	2.292
	2.308

	
Porcentaje de reclamaciones
	1,1
	1,0
	1,2
	1,1
	1,0
	1,4

	Solicitudes de marcas de fábrica o de comercio
	12.133
	13.647
	16.262
	15.082
	12.702
	12.253

	
Presentadas por solicitantes noruegos
	3.001
	3.186
	3.802
	3.321
	2.971
	2.905

	
Presentadas por solicitantes extranjeros
	3.856
	4.067
	4.637
	3.398
	2.786
	2.682

	
Designaciones con arreglo al Protocolo de Madrid
	5.276
	6.394
	7.823
	8.363
	6.945
	6.666

	

Porcentaje del total
	43
	47
	48
	55
	55
	54

	
Variación del total de solicitudes comparado con el del año anterior (%)
	11
	12
	19
	-7
	-16
	-4

	
Solicitudes de marcas de fábrica o de comercio sobre las que recayó decisión
	11.569
	14.847
	13.910
	13.543
	14.823
	13.603

	

Solicitudes aprobadas
	9.708
	12.651
	11.085
	10.886
	11.828
	11.445

	
Porcentaje de reclamaciones
	2,3
	2,0
	1,9
	1,7
	1,2
	1,2

	Solicitudes de dibujos y modelos
	888
	938
	899
	749
	814
	714

	
Solicitudes de dibujos y modelos sobre las que recayó decisión
	907
	953
	875
	870
	738
	447

	

Solicitudes aprobadas
	695
	725
	653
	683
	549
	334

	
Porcentaje de reclamaciones
	..
	..
	1,1
	1,8
	0,4
	0,0


..
No disponible.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Noruega.

c)
Marcas de fábrica o de comercio

151. No se han introducido modificaciones de importancia en la legislación de Noruega sobre marcas de fábrica o de comercio desde su último Examen de las Políticas Comerciales, elaborado en 2000.  La protección de las marcas de fábrica o de comercio está reglamentada por la Ley de Marcas de Fábrica y de Comercio (Nº 4) de 3 de marzo de 1961, modificada, y el Reglamento sobre Marcas de Fábrica y de Comercio, de 20 de diciembre de 1996.

152. Las marcas de fábrica o de comercio relativas a bienes o servicios gozan de protección en Noruega;  con ellas se otorga el uso comercial exclusivo de un signo y el derecho a impedir que se use para bienes o servicios idénticos o similares a aquellos para los que se ha registrado la marca, o cuando ese uso dé lugar a probabilidad de confusión.  El derecho exclusivo al uso de una marca de fábrica o de comercio puede obtenerse bien por uso o por registro.  Las marcas notoriamente conocidas gozan de protección contra el mal uso de ellas o contra el menoscabo de su reputación.  Puede reclamarse contra el registro de una marca de fábrica o de comercio mediante presentación de una reclamación en la Oficina de Patentes, que además lleva el Registro de marcas de fábrica o de comercio, antes de que hayan transcurrido dos meses desde su publicación.

153. Noruega reconoce el derecho de prioridad cuando se trata de una solicitud de registro de una marca de fábrica o de comercio presentada con anterioridad por un nacional de un país Miembro de la OMC en otro país Miembro de la OMC o que sea parte en el Convenio de París.  Deberá presentarse la solicitud de registro en Noruega antes de que hayan transcurrido seis meses desde la primera solicitud de registro efectuada en el exterior.  El registro de marcas de fábrica o de comercio de extranjeros está sujeto a la condición de reciprocidad;  el registro en Noruega exige prueba de que el solicitante registró la marca de fábrica o de comercio en su propio país, salvo si el país de origen del solicitante otorga los correspondientes derechos con respecto a las solicitudes de registro de marcas de fábrica o de comercio procedentes de los propietarios de establecimientos industriales o comerciales en Noruega.  Las autoridades señalan que esta disposición no se aplica en la práctica.

154. La infracción de una marca de fábrica o de comercio se sanciona con multa o, si fue cometida a sabiendas, prisión de hasta tres meses, pago de indemnización por el uso de la marca e indemnización por daños.

155. Entre 1998 y 2003, la Oficina recibió 82.079 solicitudes de marcas de fábrica o de comercio y otorgó 67.603 marcas de fábrica o de comercio (cuadro III.15).

d)
Dibujos y modelos industriales

156. El 1º de mayo de 2003 entró en vigor una nueva Ley de Dibujos o Modelos, en sustitución de la Ley de Dibujos o Modelos de 1970.  Las disposiciones sustantivas de la nueva Ley se basan en la Directiva de la UE 98/71/CE sobre la protección jurídica de los dibujos o modelos.  A diferencia de la anterior legislación, la nueva Ley de Dibujos o Modelos permite la introducción de partes de un objeto y del aspecto de los artículos no materiales.

157. La Oficina Noruega de Patentes es responsable de la administración de la Ley de Dibujos o Modelos Industriales, del registro, y de llevar un Registro de dibujos o modelos, que está a disposición del público.  En virtud de la nueva Ley, la Oficina de Patentes ya no lleva a cabo la averiguación de si lo que se quiere patentar es nuevo con respecto a las solicitudes de dibujos o modelos.  Sin embargo, el solicitante puede pedir una averiguación complementaria.  El solicitante recibirá entonces un informe como una ayuda para decidir si mantener o retirar su solicitud.  Una averiguación complementaria que confirme que el dibujo o modelo es nuevo no puede llevar al rechazo de la solicitud.  Las reclamaciones relativas al registro de un dibujo o modelo están sujetas al pago de un derecho y pueden presentarse ante la Oficina de Patentes en cualquier momento durante el plazo de protección.

158. La nueva Ley de Dibujos o Modelos contiene también disposiciones que aplican las normas principales del Acta de Ginebra de 2 de julio de 1999 del Arreglo de La Haya relativo al depósito internacional de dibujos y modelos industriales.  Las reglamentaciones necesarias se adoptaron el 14 de mayo de 2004.  Las autoridades indican que Noruega prevé adherirse al Acta de Ginebra tan pronto como la Oficina de Patentes haya establecido procedimientos para el procesamiento electrónico de las solicitudes internacionales y de los registros de conformidad con este Acta.

159. Entre 1998 y 2003, la Oficina Noruega de Patentes recibió 5.002 solicitudes de dibujos o modelos y otorgó 3.639 dibujos o modelos.

e)
Derechos de autor

160. No se han introducido modificaciones sustanciales en el marco jurídico que rige la protección de los derechos de autor en Noruega.  Noruega es parte en el Convenio de Berna (desde 1896), la Convención Universal sobre Derecho de Autor, de 1952, y el Convenio de Roma.  Las autoridades indican que se presentará una propuesta de modificaciones al Parlamento durante 2004, a fin de permitir la adhesión a los Tratados de la OMPI de 1996 (Tratado de la OMPI sobre Derecho de Autor y el Tratado de la OMPI sobre Interpretaciones y Fonogramas).

161. Las licencias obligatorias no se aplican en general al derecho de autor;  no obstante, la Ley de derecho de autor autoriza su uso limitado con fines específicos, y con o sin remuneración, con arreglo a una prueba en tres etapas.  En cuanto a los artistas intérpretes o ejecutantes y los productores de fonogramas, hay un derecho a remuneración por la reproducción pública de fijaciones sonoras.  Para la reproducción analógica en instituciones educativas y uso interno en otras instituciones, así como para distribución por cable de emisiones, y la emisión de obras publicadas por la Empresa Noruega de Radiodifusión, existe una condición de licencias colectivas ampliadas en virtud de la cual el usuario negocia un acuerdo con las organizaciones que representen a los titulares de los derechos.  Las autoridades señalaron que éste es un sistema nórdico para gestionar los derechos exclusivos.

162. Los gravámenes a la producción e importación de audiocasetes y videocasetes analógicas virgen quedaron suprimidos a partir del 1º de diciembre de 2000, en vista de su importancia cada vez menor a medida que han ido surgiendo aparatos similares de grabación (que no están sujetos a impuestos) y a que los costos administrativos de recaudar los impuestos eran desproporcionados en relación con el nivel de esos impuestos.

f)
Indicaciones geográficas

163. La protección de las indicaciones geográficas se aplica mediante la Ley de Comercialización de 16 de junio de 1972 y la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de 3 de marzo de 1961.  Desde su último Examen de las Políticas Comerciales, mediante el Reglamento Nº 698 de 5 de julio de 2002, modificado el 13 de febrero de 2004, Noruega ha ampliado su protección de las indicaciones geográficas nacionales y extranjeras a todos los productos agrícolas y de alimento para peces.  La legislación de Noruega otorga igual protección a las indicaciones geográficas nacionales y extranjeras independientemente de la residencia del titular de los derechos.

g)
Importaciones paralelas

164. Desde 2000 no se han introducido modificaciones en la legislación de Noruega en materia de derecho de propiedad intelectual con respecto a las importaciones paralelas.  El principio de agotamiento a nivel del EEE es la norma principal con respecto a los derechos de los dibujos o modelos, patentes, circuitos integrados y obtenciones vegetales, es decir, el producto protegido puede comerciarse libremente en todo el EEE una vez que ha sido puesto en cualquier parte del mercado del EEE por el titular del derecho o con su consentimiento.

165. En el caso de las marcas de fábrica o de comercio, Noruega ha respetado tradicionalmente el principio de agotamiento internacional, es decir, el producto puede comerciarse libremente en Noruega una vez que ha sido puesto en el mercado en cualquier parte del mundo por el titular del derecho o con su consentimiento.  Como interpretó el Tribunal de Justicia de la AELC
, los países del EEE tienen derecho a mantener el principio de agotamiento internacional en el marco del Acuerdo sobre el EEE para los productos procedentes de países no pertenecientes al EEE porque, entre otras cosas, esta cuestión atañe a la política comercial frente a terceros países, que no está abarcada por el Acuerdo sobre el EEE.  Sin embargo, de acuerdo con la Directiva de la CE sobre marcas (89/104/CEE), el párrafo 3 del artículo 4 de la Ley de Marcas de Fábrica y de Comercio noruega autoriza al titular de una marca de fábrica o de comercio a oponerse a la ulterior comercialización de ésta, con inclusión de las importaciones, si existen "motivos legítimos" para ello.

166. Con respecto a las obras amparadas por el derecho de autor, la norma general es el agotamiento internacional del derecho de distribución.  Sin embargo, esta norma no se aplica a las grabaciones sonoras y audiovisuales:  a tenor del Acuerdo sobre el EEE, los artistas intérpretes o ejecutantes y los productores de fonogramas del EEE tienen un derecho de distribución independiente que abarca las grabaciones sonoras y audiovisuales y que se agota en la región, es decir, que la copia deberá venderse en el EEE antes de que pueda ser objeto de importación paralela en Noruega sin el consentimiento del titular del derecho.  Además, la Ley de derecho de autor noruega prohíbe las importaciones paralelas de grabaciones sonoras y audiovisuales procedentes de países que no son del EEE, a no ser que el titular del derecho en Noruega no tenga intención de ofrecer el producto en el mercado noruego.

h)
Observancia

167. La legislación que rige la observancia de los derechos de propiedad intelectual ha permanecido inalterada desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Noruega, elaborado en 2000.  Los procesos judiciales de lo civil en cuestión de derechos de propiedad intelectual se rigen por la Ley de enjuiciamiento civil (Nº 6), de 13 de agosto de 1915.  En febrero de 2004 se presentó al Parlamento una propuesta de modificación de la Ley de enjuiciamiento civil con miras a garantizar que los tribunales tengan competencia para adoptar medidas de protección de pruebas sin haber oído previamente a la otra parte cuando existe un riesgo de que las pruebas sean destruidas.  La ejecución de los fallos y de las medidas provisionales se rigen por la Ley del procedimiento ejecutivo (Nº 86), de 26 de junio de 1992.  El proceso penal se rige por la Ley de enjuiciamiento criminal (Nº 25), de 22 de mayo de 1981.  La Ley del procedimiento ejecutivo autoriza a los tribunales a decidir en cuanto a la aplicación de medidas provisionales, estipulando un plazo en el que el demandante deberá iniciar los procedimientos que lleven a una decisión sobre el fondo de la cuestión.  Si el demandante no inicia el procedimiento dentro del plazo señalado, la medida provisional prescribe automáticamente.
  Las medidas provisionales no pueden tener carácter administrativo.  En general, todos los procedimientos que desembocan en una decisión son judiciales;  no se puede dictar un auto basándose en actuaciones administrativas, sino que deberá resultar de un juicio tramitado ante un tribunal ordinario de lo civil.  En 2003, la duración media de los procesos judiciales de lo civil en los Tribunales de Primera Instancia fue de menos de siete meses.

168. Entre los remedios que pueden ordenar las autoridades judiciales se hallan medidas provisionales;  indemnización de daños y perjuicios, con inclusión de costas y honorarios de los abogados;  destrucción u otras formas de disponer de los productos infractores y de los instrumentos para su producción;  y otros remedios, tales como indemnizaciones por daños no pecuniarios (por infracción del derecho de autor) o libre disposición de los productos durante toda la duración de una patente o parte de ella.  La indemnización por daños y perjuicios resultantes de una infracción de los derechos de propiedad intelectual deberá ser suficiente para compensar al titular del derecho de la pérdida ocasionada por la infracción.  Las normas relativas a la compensación son básicamente las mismas en la Ley de Patentes, la Ley de Marcas de Fábrica y de Comercio y la Ley de Dibujos o Modelos.  En general, la pena máxima que se prescribe por infracción de derechos de propiedad intelectual es de multa y tres meses de prisión.  Sin embargo, la pena máxima por infracción del derecho de autor y esquemas de trazado es de tres años de prisión.

169. Cabe la suspensión de la importación de bienes que infringen los derechos de propiedad intelectual con respecto al derecho de autor y derechos conexos, marcas de fábrica o de comercio, patentes, dibujos y modelos industriales, indicaciones geográficas, esquemas de trazado, y derechos de los cultivadores vegetales.  La solicitud para la adopción de medidas en frontera deberá presentarse al tribunal de ejecución, en forma de petición de medida provisional.  La decisión de suspender las importaciones la adopta el tribunal de ejecución, como medida provisional, y puede ser recurrida ante un tribunal de apelación y, en última instancia, ante el Tribunal Supremo.  El tribunal de ejecución puede, de oficio y si lo juzga conveniente, exigir al demandante una garantía.  En un asunto civil ordinario, puede exigirse a un demandante que no resida en Noruega, a petición del demandado, que deposite una garantía por la posible responsabilidad de los gastos del demandado;  no obstante, pueden existir excepciones de esa prescripción en virtud de tratados internacionales.

170. En 2003, se presentaron entre 40 y 50 casos de demandas encaminadas a la protección civil de derechos de propiedad intelectual, lo que representa un aumento con respecto a los 40-45 casos presentados en 2001 y en 2002.  El número de querellas por infracción criminal de derechos de propiedad intelectual fue de 65 a 80 al año.  Las indemnizaciones concedidas son normalmente de entre 50.000 y 500.000 coronas noruegas para los asuntos civiles y de entre 5.000 y 120.000 para los asuntos penales.

i)
Asistencia técnica y cuestiones de política

171. La Oficina Noruega de Patentes es el servicio de información para la asistencia técnica con respecto a las notificaciones previstas en el Acuerdo sobre los ADPIC a otros Miembros de la OMC.
  Noruega ha informado al Consejo de los ADPIC de la aplicación del párrafo 2 del artículo 66 del Acuerdo sobre los ADPIC relativo a los incentivos destinados a fomentar y propiciar la transferencia de tecnología a los países menos adelantados Miembros.
  El Organismo Noruego de Cooperación para el Desarrollo (NORAD) y el Fondo Noruego de Inversión para los Países en Desarrollo (NORFUND) ofrecen incentivos para la transferencia de tecnología, mediante mecanismos de ayuda a la inversión, mecanismos de financiación de importaciones procedentes de Noruega, ayudas a proyectos relacionados con la exportación, y el fomento del desarrollo del sector privado suministrando capital de riesgo y conocimientos especializados.
172. Desde 2000, la Oficina Noruega de Patentes, en colaboración con la Organización Mundial de la Propiedad Intelectual, ha organizado cada año un curso de dos semanas sobre propiedad intelectual.  Estos cursos han contado con la asistencia de alrededor de 20 participantes procedentes de oficinas nacionales de propiedad industrial de países en desarrollo, y se han referido a las marcas de fábrica o de comercio o las patentes.  Según las autoridades, están previstos cursos similares para los siguientes años.

173. En el contexto de las actividades del Consejo de los ADPIC encaminadas a aclarar la relación entre el Acuerdo sobre los ADPIC y la Convención sobre la Diversidad Biológica, Noruega presentó una comunicación en la que hacía hincapié en que no había conflicto jurídico entre ambos acuerdos.

� Esos países son:  Alemania, la República Checa, Dinamarca, la República Eslovaca, España, Estonia, Finlandia, Hungría, Islandia, Italia, Letonia, Lituania, los Países Bajos, Polonia, el Reino Unido, la Federación de Rusia y Suecia.





� Documento G/PSI/N/1/Add.3 de la OMC, de 12 de octubre de 1996.





� Documento G/VAL/N/1/NOR/1 de la OMC, de 31 de enero de 1996, y documento VAL/1/Add.11 del GATT, de 21 de agosto de 1981.





� Artículo 4 del Acuerdo sobre el EEE, con sus enmiendas hasta 2003.  Para conocer los detalles de la última revisión, véase Unión Europea, Decisión del Comité Mixto del EEE, Nº 38/2003, Official Journal of the European Union, L.136, junio de 2003.





� Bulgaria, Islandia, Letonia, Liechtenstein, Lituania, Noruega, Rumania, Suiza y Turquía.  Esta disposición se aplicaba también a la República Checa, Eslovenia, Estonia, Hungría, Polonia y la República Eslovaca antes de su adhesión a la UE.





� Documento WT/COMTD/N/6/Add.2 de la OMC, de 18 de enero de 2001.





� El Arancel de Aduanas es sancionado anualmente por el Storting.  En su versión impresa se especifican los aranceles NMF y los preferenciales.  También pueden consultarse en línea (en noruego), en:  http://www.toll.no/tariff.





� Las autoridades señalan que las importaciones de productos normalmente sujetos al derecho del 2.355,9 por ciento quedaron exentos de derechos en 2004 por decisión administrativa (capítulo II 1) y IV 2) ii)).  El presente análisis se basa en el Arancel de Aduana oficial (tipos arancelarios NMF) adoptado por el Storting.  El incremento del equivalente ad valorem (con respecto a sus niveles de 2000) en relación con determinadas mercancías (en especial productos agrícolas, obedece principalmente a una tendencia descendente de sus precios de importación.  La fluctuación de los equivalentes ad valorem (el nivel de protección arancelaria) debido a la variación de los precios de importación es uno de los principales inconvenientes de los derechos no ad valorem, en especial de los derechos específicos.  Véase OMC (2000b).


� El aumento del tipo consolidado medio con respecto al calculado para el Examen de las Políticas Comerciales de Noruega en 2000 (27,0 por ciento) obedeció a la tendencia descendente de diversos precios, que incrementó los equivalentes ad valorem aplicables a cierto número de mercancías.  No han variado las consolidaciones específicas ni la metodología utilizada para el cálculo de los promedios.





� Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo (2004).





� Las autoridades noruegas señalaron que algunos países menos adelantados aún no han comunicado la prueba de origen de certificación de su institución.





� El fundamento jurídico es el Reglamento referente a impuestos y derechos para el financiamiento de la administración de alimentos, del 28 de enero de 2004.





� Los contingentes arancelarios preferenciales a las importaciones de países que se habían adherido anteriormente se transfirieron a la UE ampliada el 1º de mayo de 2004.  En el documento G/LIC/N/3/NOR/2 de la OMC, de 3 de diciembre de 1997, figura una lista de productos sujetos al sistema de otorgamiento de licencias del SGP de Noruega.





� Los sistemas de licitaciones siguen los procedimientos establecidos en un Decreto Real del 30 de junio de 1995.





� Véanse, en OMC (2000a), detalles de la legislación.





� Documentos TN/RL/W/6, de 26 de abril de 2002;  TN/RL/W/10, de 28 de junio de 2002;  TN/RL/W/18, de 4 de octubre de 2002;  TN/RL/W/28/Rev.1, de 22 de noviembre de 2002;  TN/RL/W/29, de 15 de noviembre de 2002;  TN/RL/W/46, de 24 de enero de 2003;  TN/RL/W/63, de 12 de febrero de 2003;  TN/RL/W/76, de 19 de marzo de 2003;  TN/RL/W/83, de 25 de abril de 2003;  TN/RL/W/93, de 2 de mayo de 2003;  TN/RL/W/104, de 6 de mayo de 2003;  TN/RL/W/113, de 6 de junio de 2003;  TN/RL/W/118, de 12 de junio de 2003;  TN/RL/W/199, de 16 de junio de 2003;  TN/RL/W/146, de 11 de marzo de 2004, y TN/RL/W/150, de 16 de abril de 2004, de la OMC.





� Documento G/SG/N/1/NOR/3 de la OMC, de 2 de febrero de 1996.





� Documento G/SG/45 de la OMC, de 21 mayo de 2002.





� Documentos G/SPS/N/NOR/4 y G/SPS/N/NOR/10, de 25 agosto de 2000 y 19 de septiembre de 2003, de la OMC, respectivamente.





� De conformidad con el Reglamento Nº 1420, de 14 de diciembre de 2001, relativo a la prohibición de la exportación de objetos culturales, las siguientes instituciones pueden aprobar la exportación de objetos culturales dentro de sus esferas de competencia:  Museo de las Fuerzas Armadas de Noruega;  Museo Nacional de Arte:  Museo de Artes Decorativas y Diseño;  Biblioteca Nacional de Noruega;  Museo Nacional de Arte:  Galería Nacional;  Museo de Fotografía de Noruega:  Preus Fotomuseum;  Museo Marítimo de Noruega;  Museo de Ciencia y Tecnología de Noruega;  Dirección General de Patrimonio Cultural;  Archivos Nacionales de Noruega;  Museo Nacional de Música e Instrumentos Musicales:  Ringve Museum;  Samiid Vuorka-Davvirat:  Las colecciones de arte Sami;  y Museo Universitario de Patrimonio Cultural:  Museo Histórico.





� Ley Nº 93, de 18 de diciembre de 1987 y Reglamento de 10 de enero de 1989, modificado.





� Reglamento relativo a las exportaciones de ballenas Minke, promulgado por el Ministerio de Pesca el 29 de junio de 2001.





� Documento G/AG/N/NOR/40 de la OMC, de 11 de noviembre de 2002.





� Documento G/STR/N/95/NOR de la OMC, de 17 de julio de 2003.





� Documento G/STR/N/95/NOR de la OMC, de 17 de julio de 2003.





� Los costos deben ser, entre otras cosas, gastos para atender necesidades que se presenten una sola vez en materia de actualización de conocimientos en diversas esferas o de establecimiento de redes de cooperación.  Los costos relacionados con inversiones tangibles y ayuda para gastos de explotación no están abarcados.





� Los planes anteriores, el Programa de subvenciones para la introducción de nuevas tecnologías en materia de energía, y las Medidas de información y educación sobre uso eficiente de la energía se refundieron a partir del 1º de enero de 2002 para formar el Fondo de Energía.  Las actividades de ambos planes continúan en el marco del nuevo plan.





� El impuesto sobre el CO2 se impone como un impuesto especial sobre los aceites minerales a un tipo general de 0,50 coronas noruegas por litro;  el impuesto sobre el SO2 es de 0,07 coronas noruegas por cada 0,25 por ciento de contenido de azufre y por litro.  La industria del papel y pulpa de papel se beneficia de una reducción del 50 por ciento del impuesto sobre el contenido de CO2, es decir, 0,25 coronas noruegas por litro en 2003;  para la industria de la harina de pescado, así como el transporte aéreo y marítimo nacional, el tipo es de 0,29 coronas noruegas.





� Estos reglamentos son los siguientes:  Real Decreto de 5 de marzo de 2004 sobre la aprobación y entrada en vigor de la Ley de la competencia;  Real Decreto de 16 de abril de 2004 sobre la delegación de la autoridad del Rey (de conformidad con la Ley de la competencia Nº 12 de 5 de marzo de 2004) al Ministerio de Trabajo y Administración Pública;  Real Decreto de 23 de abril sobre las exenciones a las disposiciones sobre cooperación de la Ley de la competencia, etc., en los sectores de la agricultura y la pesca;  Reglamento de 28 de abril de 2004 sobre la notificación de las fusiones de empresas (entre otras cosas) adoptado por el Ministerio de Trabajo y Administración Pública;  y Reglamento de 28 de abril de 2004 que modifica el reglamento adicional del fondo general para la regulación de los precios de la Dirección General de Control de Precios.





� Se prevé que entrará en vigor una nueva Ley de Competencia del EEE en otoño de 2004.  Esta Ley faculta a las autoridades en materia de competencia a aplicar los artículos 53 y 54 del Acuerdo sobre el EEE.  Ambos artículos son idénticos a las normas sobre competencia del Tratado de la CE, que especifican el comportamiento anticompetitivo y el abuso de la posición dominante en el mercado.





� Documento WT/WGTCP/CP/M/11 de la OMC, de 15 de septiembre de 2000.





� Documento WT/WGTCP/CP/M/12 de la OMC, de 8 de noviembre de 2000.





� Ley de Contratación Pública Nº 116, de 27 de noviembre de 1992;  Reglamento de compras del sector público, de 4 de diciembre de 1992;  Reglamento sobre servicios públicos, de 1º de julio de 1994;  Reglamento de obras públicas, de 4 de diciembre de 1994;  y Reglamento de procedimientos de contratación de las entidades que operan en los sectores del agua, la energía, el transporte y las telecomunicaciones, de 16 de diciembre de 1994.





� En línea en:  http://www.doffin.no.





� El informe anual de la Junta está disponible en línea en:  http//:www.kofa.no.





� Se prevé que habrá información estadística detallada disponible sobre 2002 y 2003 en otoño de 2004.





� Documento GPA/70/Add.1 de la OMC, de 28 de noviembre de 2002.





� Documento GPA/53 de la OMC, de 18 de junio de 2001.





� Documento G/STR/N/7/NOR de la OMC, de 15 de noviembre de 2001.





� OCDE (2003b).





� Hasta el 1º de enero de 2003, el Gobierno de Noruega garantizaba los préstamos efectuados a estas empresas.





� Sin embargo, el Gobierno puede establecer obligaciones específicas, algunas veces de naturaleza no comercial, y conserva el derecho de anular las decisiones adoptadas por la asamblea de la sociedad.





� Gobierno de Noruega (2002).





� Documento IP/N/1/NOR/1 de la OMC, de 18 de junio de 1996.





� Dictamen del Tribunal de la AELC, de 3 de diciembre de 1997, sobre el asunto E-2/97.





� Documento IP/Q4/NOR/1 de la OMC, de 26 de febrero de 1999.





� Documento IP/N/7/Rev.2/Add.4 de la OMC, de 24 de abril de 2001.





� Documentos IP/C/W/388/Add.5 e IP/C/W/412/Add.5 de la OMC, de 8 de enero de 2003 y 14 de noviembre de 2003, respectivamente.





� Documento IP/C/W/408/Add.2 de la OMC, de 10 de noviembre de 2003.





� Documento IP/C/W/293 de la OMC, de 29 de junio de 2001.








