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I. ENTORNO ECONÓMICO

1) Principales características de la economía

1. La República de Kenya abarca una superficie de 586.650 km2 (con un 8,1 por ciento de tierras cultivables) en la costa oriental de África.
  En 2003, el 60,1 por ciento de la población de Kenya, estimada en 32,2 millones, vivía en zonas rurales.
  En el período 1999-2003, su población registró un crecimiento medio anual del 2,9 por ciento.  Nairobi (1,3 millones de habitantes) es la capital y está situada en la región más densamente poblada;  es también el principal centro de actividad comercial del país.
  Según el censo más reciente, la población de Kenya es relativamente joven:  el 38,4 por ciento se sitúa en la horquilla de 0 a13 años de edad;  el 58,3 por ciento entre los 14 y los 64;  y el 3,3 por ciento tiene 65 años o más;  la mayoría vive en las regiones centrales y occidentales, que son las zonas agrícolas más fértiles.

2. Los resultados de la reducción de la pobreza permanecieron estacionarios hasta 2003, cuando se iniciaron diversos proyectos.  Según las estimaciones, en 2004, el PIB real per cápita de Kenya fue de 416 dólares EE.UU., lo que supone un descenso con respecto a los 426 dólares EE.UU. de 2000, y la renta per cápita fue de 400 dólares EE.UU., frente a 360 dólares EE.UU. en 1999.
  Según el índice de desarrollo humano del PNUD, que ha empeorado en Kenya de forma significativa desde principios del decenio de 1990, el país se clasificó en el puesto 154 de un total de 177 países en 2003, por debajo de Uganda pero por encima de Tanzanía.  En 2003, el 22,8 por ciento de la población vivía con un máximo de 1 dólar EE.UU. al día (y el 58,3 por ciento con un máximo de 2 dólares EE.UU. al día).

3. Kenya tiene la mayor economía de los países de la Comunidad del África Oriental (CAO).  Además, es posible que el PIB real de Kenya se haya subestimado.
  Como proporción del PIB, los tres sectores más importantes de Kenya en 2004 fueron los siguientes:  los servicios (alrededor del 60 por ciento), de los cuales la administración pública constituye el componente principal (cerca del 16 por ciento del PIB);  la agricultura, incluidas la silvicultura y la pesca (aproximadamente, el 27 por ciento);  y el sector manufacturero (alrededor del 11 por ciento).
  La participación del comercio exterior (exportaciones e importaciones) en el PIB se mantuvo estable durante 2000-2003, con un promedio del 41 por ciento.
  En 2004, esa proporción aumentó al 45 por ciento debido al incremento del valor de las importaciones provocado por la subida de los precios internacionales del petróleo.

4. Kenya aceptó en febrero de 1994 las obligaciones establecidas en el artículo VIII del Convenio Constitutivo del FMI, y no mantiene restricciones de tipo de cambio sobre las transacciones corrientes.  El objetivo de la política monetaria de Kenya es mantener la estabilidad de los precios internos y proporcionar liquidez a un sistema financiero basado en el mercado.
  Kenya mantiene un régimen regulado de tipos de cambio flotantes con intervenciones del Banco Central de Kenya para subsanar las fluctuaciones injustificadas del chelín keniano (K Sh).
  El tipo de cambio respecto del dólar estadounidense se mantuvo relativamente estable durante el período objeto de examen (72,9 chelines kenianos por 1 dólar EE.UU. a finales de 1999, y 74 chelines kenianos por 1 dólar EE.UU. en diciembre de 2005).

5. Kenya ha mantenido una relación intermitente con la comunidad de donantes, principalmente a causa de los temores relacionados con la gobernanza y la gestión de las donaciones en Kenya.  En noviembre de 2003, Kenya acordó con el FMI un programa del Servicio para el Crecimiento y la Lucha contra la Pobreza (SCLP) que debía proporcionar 250 millones de dólares EE.UU. a lo largo de tres años;  en una reunión de un grupo consultivo de países donantes se comprometieron otros 4.000 millones de dólares EE.UU.  Sin embargo, en 2004, los fondos de la UE y del FMI destinados a la ayuda presupuestaria fueron diferidos por motivos relacionados con la gobernanza.  No obstante, el FMI aprobó el primer año del SCLP a finales de 2004 y liberó fondos adicionales en enero de 2006, al tiempo que el aplazamiento de la UE se suspendió temporalmente a principios de 2006.  En 2003, el Gobierno redactó además el proyecto de su Estrategia de Recuperación Económica, que toma en cuenta el documento de estrategia de lucha contra la pobreza (DELP), pero que también abarca otras cuestiones en las que se han basado numerosas decisiones posteriores en materia de política general pública y presupuesto, especialmente aquellas relativas a los proyectos de reducción de la pobreza.  En junio de 2004, el Banco Mundial aprobó una estrategia de asistencia a los países estrechamente relacionada con el DELP de Kenya.  Así pues, en 2005, había nueve proyectos del Banco Mundial en el marco de la iniciativa de estrategia de asistencia a los países, que ascendían a un total de 418,8 millones de dólares EE.UU. para el período 2003-2005.

2) Evolución económica reciente

6. La actividad económica de Kenya se ha recuperado desde 2003, tras varios años de resultados irregulares.  No obstante, las perturbaciones externas, principalmente los altos precios del petróleo y las sequías, han afectado a la producción.  La inflación aumentó de forma significativa en 2003, lo cual dio lugar a tipos de interés reales negativos, pero la adopción de una política monetaria más estricta parece haberla contenido.  La productividad total de los factores ha disminuido desde los primeros años del decenio de 1990 (-0,27 en 2000-2004), al igual que la productividad por trabajador (-2,2 por ciento en 1996-2001).
  Además, en 1998-2002, las disparidades de la distribución de la renta se agravaron:  el 20 por ciento más pobre de la población recibía el 6 por ciento del ingreso nacional, mientras que el 20 por ciento de la capa superior recibía el 49,1 por ciento.

7. En 2003, el crecimiento del PIB real se recuperó hasta alcanzar el 4,3 por ciento (cuadro I.1):  los sectores que más contribuyeron en 2003-2004 fueron los transportes y las comunicaciones, el comercio minorista y la manufactura.  El turismo, principal fuente de divisas de Kenya, se vio afectado de forma desfavorable por los actos terroristas perpetrados en 1998 y 2002, por la falta de una infraestructura adecuada y por la competencia de otros destinos de la región.  En 2004, la situación parece haber dado un vuelco con el aumento, en un 21,1 por ciento, de la llegada de visitantes debido a la reanudación de los vuelos chárter europeos, pero el subsector aún necesita una inversión significativa en alojamientos e infraestructura de carreteras (en particular, para el mantenimiento), así como en seguridad general.

Cuadro I.1
Indicadores económicos, 1999-2004
	 
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Varios
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	PIB nominal al costo de los factores (miles de millones de K Sh)
	805,0
	858,9
	912,8
	922,3
	1.016,2
	1.141,8

	PIB per cápita (precios corrientes del mercado en $EE.UU.)
	..
	430,2
	429,5
	421,4
	466,6
	484,9

	Ingreso nacional bruto (millones de $EE.UU.)
	10.041
	10.074
	11.059 
	12.345
	14.249
	..

	 
	(porcentaje)

	Crecimiento del PIB real, a precios de mercado
	..
	0,6
	4,4
	0,4
	2,8
	4,3

	Relación exportaciones/importaciones
	59,4
	54,3
	50,9
	65,7
	65
	59

	Inversión interna bruta (% del PIB a precios de mercado)
	..
	17,4
	19,2
	16,3
	17,4
	18,3

	Ahorro (% del PIB a precios de mercado)
	..
	6,7
	5,3
	4,9
	6,2
	8,1

	Crecimiento del índice de precios de consumo (final del período)
	5,8
	10,0
	5,8
	2,0
	9,8
	11,6

	Tipo de cambio (K Sh/ $EE.UU., final del período)
	72,9
	78,0
	78,6
	77,1
	76,1
	77,3

	Cuenta corriente (% del PIB a precios de mercado)
	..
	-1,9
	-2,9
	-1,3
	0,4
	..

	Sector monetario
	(variación porcentual)

	Dinero en sentido amplio (M3)
	6,5
	4,9
	2,8
	11,7
	11,9
	13,7

	Reservas oficiales brutas (millones de $EE.UU., final del período)
	791
	897
	1.064
	1.067
	1.480
	1.519

	Reservas oficiales brutas (meses de importaciones de mercancías y servicios no atribuibles a factores)
	2,9
	2,8
	3,2
	3,3
	4,2
	3,5

	Participación en el PIB (a precios de los factores)
	(porcentaje)

	Agricultura, silvicultura, y pesca
	32,8
	32,8
	31,1
	28,8
	28,2
	27,0

	Industrias manufactureras
	11,4
	11,6
	10,9
	11,1
	10,8
	11,1

	Suministro de electricidad, gas y agua
	2,1
	2,2
	2,2
	2,3
	2,3
	2,0

	Explotación de minas y canteras
	0,36
	0,48
	0,54
	0,55
	0,59
	0,56

	Servicios
	53,3
	52,9
	55,3
	57,3
	58,1
	59,3

	  Administración pública
	14,2
	14,2
	14,7
	16,1
	16,8
	16,5

	  Construcción
	3,4
	3,2
	3,5
	3,5
	3,6
	4,0

	  Comercio mayorista y minorista (incluidos los restaurantes y los 
hoteles)
	11,3
	11,6
	11,5
	11,4
	11,3
	12,5

	  Transportes y comunicaciones
	9,2
	10,0
	10,8
	11,3
	11,2
	11,8

	  Servicios financieros
	9,2
	7,1
	7,9
	7,4
	8,1
	7,4

	  Otros servicios 
	5,9
	6,8
	6,8
	7,5
	7,2
	7,1

	Finanzas públicas
	
	
	
	
	
	 

	Saldo global en relación con el PIB (ejercicios fiscales hasta junio)
	
	
	
	
	
	

	  Incluidas las donaciones  
	-0,6
	0,2
	-1,3
	-3,0
	-3,4
	-0,4

	  Excluidas las donaciones
	..
	-0,3
	-4,1
	-4,1
	-5,0
	-1,6

	Saldo total de la deuda pública (miles de millones de $EE.UU., ejercicio fiscal hasta el 30 de junio)
	..
	7,7
	7,7
	7,9
	9,29
	9,4

	Pro memoria
	
	
	
	
	
	 

	Donaciones (% del PIB)
	..
	1,2
	11,1
	4,0
	6,1
	9,2

	Saldo de la deuda externa (% del PIB)
	..
	42,2
	39,5
	36,6
	37,3
	36,4

	Servicio de la deuda externa (% de las exportaciones)
	27,3
	19,1
	14,3
	10,2
	10,3
	6,5

	Relación de intercambio
	86
	84
	79
	78
	81
	..


..
No disponible.
a
Cifras preliminares.

Nota:
Los datos de la cuenta corriente correspondientes a 2003, así como las cifras correspondientes a 2004, son preliminares.  El coeficiente del servicio de la deuda externa se calculó después del reescalonamiento del Club de París en 2004.
Fuente:
Información en línea de la Oficina Central de Estadística de Kenya.  Puede consultarse en:  http://www.cbs.go.ke;  información en línea del Banco Central de Kenya.  Puede consultarse en:  http://www.centralbank.go.ke;  y datos del FMI sobre el servicio de la deuda externa (2004a), Kenya - Selected Issues and Statistical Appendix, página 94.

8. Se estima que la tasa de desempleo fue del 14,6 por ciento en 1999, y considerablemente más elevada en las zonas urbanas.  Un estudio realizado en 2003 concluyó que el empleo en el sector no estructurado había superado al del sector estructurado, convirtiéndolo, así, en la principal forma de empleo.
  Ello puede haber dado lugar a arreglos de producción menos sofisticados y menos calificados, lo cual contribuyó al lento crecimiento de Kenya.  En 2003, los servicios comerciales, sociales y personales representaron la mayor participación en el empleo (42 por ciento), seguidos por la agricultura (18 por ciento), la manufactura (14 por ciento) y el comercio mayorista y minorista (9 por ciento).

9. Tras haber disminuido en 2000-2002, la inflación aumentó a un ritmo constante hasta alcanzar su nivel máximo desde 1995 (el 19 por ciento en septiembre de 2004).  Las causas de ese incremento fueron las siguientes:  una política monetaria excesivamente flexible (a saber, rápido crecimiento del dinero en sentido amplio), una cosecha escasa, los altos precios de la energía, y un deterioro de la moneda.
  El aumento de la inflación dio lugar a tipos de interés reales negativos y el Banco Central reaccionó desacelerando el crecimiento del dinero en sentido amplio hasta una tasa anual del 7,5 por ciento en 2004-2005 en un esfuerzo por frenar la inflación.  Además, como parte del SCLP, Kenya se comprometió a reducir los empréstitos del Estado respecto de las fuentes locales a fin de evitar sus efectos de desplazamiento;  si esta medida se aplica plenamente, también debería contribuir a reducir los tipos de interés nacionales.  Según las autoridades, el objetivo de inflación a largo plazo de Kenya ronda el 5 por ciento.

10. El déficit por cuenta fiscal (incluidas las donaciones) aumentó en 1999-2004 (a excepción del año 2000);  en 2003 alcanzó un nivel máximo del 3,4 por ciento del PIB (cuadro I.1).  La reducción de los tipos impositivos para favorecer la actividad del sector privado, sumada a los problemas de gobernanza y al lento crecimiento económico, contribuyeron al estancamiento de los ingresos totales como proporción del PIB en el período 2000-2004 (con un promedio del 21,2 por ciento en 2004).
  Al mismo tiempo, en 2000-2003, el gasto público creció hasta alcanzar el 25,7 por ciento del PIB, mediante el aumento de los sueldos y salarios públicos, los pagos de intereses, y las ayudas a las empresas paraestatales;  en 2004, el gasto público se redujo al 23,5 por ciento del PIB.  Desde 2003, el Gobierno ha ido reorientando los recursos presupuestarios con miras a aplicar proyectos de reducción de la pobreza, en consonancia con los compromisos de Kenya en el marco del SCLP, así como proyectos en el marco de la estrategia de asistencia a los países del Banco Mundial.  En 2005, las reformas fueron revisadas a fin de lograr la sostenibilidad fiscal, reestructurar el gasto para el crecimiento y la reducción de la pobreza, y mejorar la prestación de servicios del sector público.

11. Se considera que la deuda de Kenya es sostenible;  no obstante, en 2003 fue reescalonada por los miembros del Club de París, que también aumentaron las donaciones y los préstamos en condiciones favorables.  En 2000-2004, la deuda pública total disminuyó del 70,1 al 62,3 por ciento del PIB, y la participación de la deuda externa en el PIB se redujo en un promedio anual del 6,3 por ciento hasta alcanzar el 35,4 por ciento en 2004;  la deuda interna creció en una tasa media anual del 2,9 por ciento, llegando a representar el 26,9 por ciento del PIB.  Esta situación denotaba un deterioro de la posición financiera externa de Kenya durante el período objeto de examen.  En 2004‑2005, el volumen de deuda externa proyectado en relación con el PIB disminuyó al 22,3 por ciento.  En octubre de 2004, el 41,9 por ciento del principal de la deuda externa se adeudaba a acreedores multilaterales (principalmente el Banco Mundial) y el 33,7 por ciento a acreedores bilaterales (en su mayoría, miembros del Club de París).

3) Resultados comerciales y de inversión

12. En el período 1999-2004, la balanza de pagos mejoró a un ritmo constante, excepto en 2002:  a partir de 2000, registró un crecimiento medio anual del 40,5 por ciento, alcanzando el 2,8 por ciento del PIB en 2004 (cuadro I.2).  Durante el mismo período, la cuenta corriente experimentó fluctuaciones:  se contrajo hasta 2001 (-3,3 por ciento del PIB), posteriormente se expandió hasta 2003 (0,5 por ciento del PIB), y en 2004 volvió a contraerse notablemente (-3,4 por ciento del PIB).  En 1999-2003, el superávit por cuenta de capital se incrementó en una tasa media anual del 33,5 por ciento, y la cuenta financiera también creció, aunque de forma más irregular.

13. Las transferencias desempeñan un papel clave en la cuenta corriente;  representan la segunda contribución más importante después de la balanza de bienes (cuadro I.2).  En particular, el profundo cambio que experimentó la balanza de pagos en 2003 fue impulsado por un incremento significativo de las transferencias de créditos (el 24,9 por ciento), junto con una reducción de los ingresos de la deuda (el 20,7 por ciento), y un aumento neto de los servicios del Estado (el 21,3 por ciento).  En 2004, la cuenta corriente volvió a contraerse por medio de la balanza de bienes, ya que las importaciones crecieron a un ritmo considerablemente más rápido que las exportaciones (el 27,9 y el 12,3 por ciento, respectivamente).  Las "Otras inversiones" constituyen el componente principal de la cuenta financiera (el 88 por ciento en 2004) y tienen efectos significativos:  en 2002, cuando los créditos a largo y a corto plazo disminuyeron un 103,4 y un 29,5 por ciento, respectivamente, la cuenta se redujo, aproximadamente, en un 150 por ciento (una diferencia de 32.100 millones de chelines kenianos).  Las remesas tienen una función significativa, si bien han menguado en los últimos años;  las transferencias privadas se habían reducido a 581 millones de dólares EE.UU. en los 12 meses anteriores a marzo de 2005.

Cuadro I.2

Balanza de pagos, 1999-2004

(Millones de chelines kenianos)

	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003a
	2004b

	Cuenta corriente
	-6.303
	-18.090
	-30.120
	-13.949
	4.846
	-39.032

	Bienes
	-68.571
	-96.112
	-105.813
	-78.514
	-86.764
	-139.779

	  Débito
	192.116
	231.874
	254.405
	248.766
	270.982
	346.800

	  Crédito
	123.545
	135.762
	148.592
	170.252
	184.218
	207.020

	Transportes
	9.837
	5.302
	9.341
	12.171
	15.513
	..

	  Débito
	16.596
	26.016
	24.424
	21.471
	18.963
	..

	  Crédito
	26.433
	31.318
	33.765
	33.642
	34.476
	..

	Viajes al extranjero
	13.308
	11.535
	13.015
	11.846
	16.116
	..

	  Débito
	8.059
	10.018
	11.241
	9.889
	9.652
	..

	  Crédito
	21.367
	21.553
	24.256
	21.735
	25.768
	..

	Otros servicios - privados
	-7.997
	-12.120
	-16.020
	-11.491
	-11.972
	..

	  Débito
	10.865
	14.644
	20.301
	14.152
	15.790
	..

	  Crédito
	2.868
	2.524
	4.281
	2.661
	3.818
	..

	Servicios del Estado, n.e.p.
	10.456
	13.305
	15.906
	13.660
	16.568
	..

	  Débito
	4.596
	6.970
	7.375
	8.480
	7.842
	..

	  Crédito
	15.052
	20.275
	23.281
	22.140
	24.410
	..

	Ingresos
	-11.196
	-10.140
	-9.524
	-11.250
	-6.600
	..

	  Débito
	13.426
	13.566
	13.142
	14.036
	11.126
	..

	  Crédito
	2.230
	3.426
	3.618
	2.786
	4.526
	..

	Transferencias corrientes
	47.860
	70.140
	62.975
	49.629
	61.985
	..

	  Débito
	334
	442
	126
	151
	177
	..

	  Crédito
	48.194
	70.582
	63.101
	49.780
	62.162
	..

	Cuenta de capital
	3.894
	3.775
	4.043
	6.393
	12.381
	..

	  Débito
	0
	0
	0
	74
	0
	..

	  Crédito
	3.894
	3.775
	4.043
	6.467
	12.381
	..

	Cuenta financiera
	14.657
	27.930
	23.313
	-8.886
	28.111
	..

	Inversiones directas
	972
	8.448
	417
	1.591
	6.049
	..

	  Débito
	0
	0
	0
	584
	158
	..

	  Crédito
	972
	8.448
	417
	2.175
	6.207
	..

	Inversión de cartera
	-560
	-1.097
	-111
	-376
	-2.862
	..

	  Débito
	0
	828
	541
	790
	2.930
	..

	  Crédito
	-560
	-269
	430
	414
	68
	..

	Otras inversiones (netas)
	14.245
	20.579
	23.007
	-10.101
	24.924
	..

	  Largo plazo
	-26.537
	-14.860
	-17.747
	-38.563
	-8.025
	..

	    Débito
	40.014
	19.674
	37.273
	37.895
	33.270
	..

	    Crédito
	13.477
	4.814
	19.526
	-668
	25.245
	..

	  Corto plazo
	40.782
	35.439
	40.754
	28.462
	32.949
	..

	    Débito
	5.227
	401
	520
	613
	836
	..

	    Crédito
	46.009
	35.840
	41.274
	29.075
	33.785
	..

	Errores y omisiones
	-11.837
	-5.372
	15.835
	16.699
	-13.952
	15.472

	Balanza global
	411
	8.243
	13.071
	257
	31.386
	32.105

	Activos de reserva
	-411
	-8.243
	-13.071
	-257
	-31.386
	-32.105

	  Derechos especiales de giro 

(netos)
	0
	0
	0
	0
	0
	..

	  Situación de las reservas en el 

fondo (netas)
	96
	62
	42
	-108
	-129
	..

	  Divisas (netas)
	-515
	-8.291
	-13.133
	-142
	-31.236
	..

	  Otros activos (netos)
	8
	-14
	20
	-7
	-21
	..


..
No disponible.

a
Cifras preliminares.

b
Estimaciones.

Fuente:
Central Bank of Kenya (2004), Statistical Bulletin, junio.

ii) Comercio de bienes y servicios

14. En 1999-2004, la base de exportación de Kenya permaneció estable (gráfico I.1), si bien las exportaciones totales (con exclusión de las reexportaciones) disminuyeron en valor cada año, salvo en 2003, en que aumentaron en un 82 por ciento.  El crecimiento de la producción permitió que las exportaciones totales se incrementasen en un ritmo anual del 4,3 por ciento durante ese período, hasta alcanzar 2.000 millones de dólares EE.UU. en 2004.  Los productos agrícolas dominan las exportaciones de mercancías, con una participación media del 62 por ciento en 1999-2004 (cuadro AI.1);  registraron un crecimiento medio anual del 3,4 por ciento durante el período objeto de examen, llegando a alcanzar 1.508 millones de dólares EE.UU.  El té fue el principal producto de exportación, con unos ingresos anuales medios de 410 millones de dólares EE.UU. (un promedio del 23,1 por ciento del valor total de las exportaciones de mercancías), seguido por el café y por otras legumbres y hortalizas.  Las exportaciones de productos manufacturados se mantuvieron fundamentalmente al mismo nivel hasta 2002, antes de incrementarse tanto en términos de valor como de participación en las exportaciones de mercancías totales;  las reexportaciones de minerales comenzaron a contabilizarse en 2004 (43,7 millones de dólares EE.UU.).

15. El valor de las importaciones creció a un ritmo anual del 10,4 por ciento en el período 1999‑2004, hasta alcanzar 4.600 millones de dólares EE.UU.
  La estructura de las importaciones se mantuvo fundamentalmente invariable:  los productos manufacturados fueron las principales importaciones (representaron en promedio el 63 por ciento de las importaciones totales de mercancías a lo largo del período), seguidos por los combustibles, que aumentaron del 15,8 al 24,3 por ciento, y los productos alimenticios, que mantuvieron un promedio del 12,3 por ciento (cuadro AI.2).  El petróleo crudo y la gasolina fueron las principales importaciones en 2004 (1.100 millones de dólares EE.UU.;  su valor se incrementó de forma sustancial en 2003, debido a los elevados precios del petróleo), seguidos por los productos del hierro y el acero (277,6 millones de dólares EE.UU.) y los automóviles (218,3 millones de dólares EE.UU.).
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Gráfico I.1                       

Estructura del comercio de mercancías, 1999-2004
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Fuente:

Incluidas las reexportaciones.



Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en la base de datos Comtrade de la Divisón de Estadística de las 

Naciones Unidas (datos de la CUCI Rev.3).
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16. En 1999-2004, África seguía siendo el principal destino de las exportaciones de Kenya, especialmente a partir de 2002, período en que copó en promedio el 42 por ciento de las exportaciones totales de mercancías (incluidas las reexportaciones) (gráfico I.2 y cuadro AI.3).  Europa fue el segundo mercado de exportación más importante para Kenya, con un promedio de 35 por ciento de las exportaciones anuales totales de ese período, seguida de Asia (17,4 por ciento) y América (2,7 por ciento).  Las exportaciones hacia los países del Asia Oriental registraron un crecimiento anual del 9,8 por ciento en 1999-2004, lo que constituyó la mayor parte del incremento correspondiente a Asia (402,5 millones de dólares EE.UU. en 2004).  El Reino Unido fue, con gran diferencia, el principal importador individual de exportaciones kenianas, con una participación media constante del 14,2 por ciento durante el período (281,6 millones de dólares EE.UU. en 2004).

17. Asia fue de manera continua la principal fuente de importación de Kenya a lo largo del período objeto de examen (cuadro AI.4), con un promedio anual del 46 por ciento de las importaciones totales de mercancías (1.600 millones de dólares EE.UU.).  Al mismo tiempo, la parte correspondiente a las importaciones procedentes de Europa se redujo al 28 por ciento (1.300 millones de dólares EE.UU.), y las importaciones originarias de las Américas experimentaron un descenso medio anual del 6,1 por ciento (hasta alcanzar 323,9 millones de dólares EE.UU.).  En ese período, las importaciones procedentes de Oriente Medio registraron una expansión significativa, pasando de 457,3 a 1.200 millones de dólares EE.UU, especialmente después del aumento de los precios internacionales del petróleo que se produjo en 2003.  Los Emiratos Árabes Unidos fueron el principal origen de las importaciones efectuadas por Kenya en ese período, con una participación media del 11,1 por ciento (389,1 millones de dólares EE.UU.) en las importaciones totales.  Las otras dos fuentes más importantes fueron el Reino Unido y Arabia Saudita.

18. El comercio de servicios de Kenya está dominado por el turismo.  En particular, el transporte y los viajes al extranjero se recuperaron tras haber sufrido una contracción significativa en 2000 que se debió, principalmente, al aumento de la competencia y a las infraestructuras obsoletas:  la participación en el PIB del comercio neto en los subsectores del transporte y los viajes al extranjero disminuyó del 1,1 y el 1,5 por ciento en 1999 al 0,5 y el 1,2 por ciento, respectivamente, en 2000.  No obstante, durante todo el período de 1999-2003, ambos subsectores registraron un sólido crecimiento medio anual, del 12 y el 5 por ciento respectivamente (es decir, alrededor del 1,4 por ciento del PIB cada uno en 2003), gracias a la reanudación de los vuelos chárter procedentes de Europa y a una fuerte campaña internacional de comercialización, a pesar del ataque terrorista perpetrado en 2002 y otros motivos de preocupación relacionados con la seguridad.

iii) Inversión

19. En 1999-2004, el nivel de la inversión extranjera directa (IED) se mantuvo bajo, en consonancia con la tendencia que prevalecía desde finales del decenio de 1990.  Esa inversión era menor a la de Tanzanía y Uganda, tanto en términos de valor como de intensidad de corrientes;  por ejemplo, en 1997-2002, la IED de Kenya equivalió a cerca del 26 por ciento de la de Uganda y el 19 por ciento de la de Tanzanía.
  La IED per cápita de Kenya representó el 3,3 por ciento del promedio de los países en desarrollo durante el período 1996-2003.
  Algunos de los factores responsables de esos resultados deficientes son la situación política interna, los gravosos y costosos procedimientos, los problemas de gobernanza, las infraestructuras inadecuadas, la inseguridad y la falta de estabilidad de las políticas.
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Gráfico I.2     

Distribución geográfica del comercio de mercancías, 1999-2004
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Incluidas las reexportaciones.



Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en la base de datos Comtrade de la Divisón de 

Estadística de las Naciones Unidas (datos de la CUCI Rev.3).
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20. En 1999-2002, la entrada de IED aumentó de forma constante, a un ritmo medio anual del 8,1 por ciento, y la salida de inversiones creció un 22,1 por ciento (cuadro I.3).  En el período 1999-2003 las entradas fueron irregulares, lo cual obedecía a los temores de los inversores extranjeros:  se expandieron de forma significativa en el año 2000, experimentaron una contracción considerable en 2001, y se multiplicaron por más de 15 en 2002-2003.

Cuadro I.3

Inversión, 1999-2003

(Millones de dólares EE.UU.)
	Tipo 
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Valor
	
	
	
	
	

	  Entrada
	869
	996
	1.047
	1.097
	..

	  Salida
	189
	218
	268
	344
	..

	Corrientes
	
	
	
	
	

	  Entradas
	13,82
	110,91
	5,3
	27,62
	81,74

	    Capital social
	13,82
	83,31
	0,81
	13,14
	26,99

	    Otro capital en Kenya
	..
	27,59
	4,49
	14,47
	54,75

	  Salidas
	..
	..
	..
	-7,42
	-2,08

	    Capital social
	..
	..
	..
	-7.42
	-2.08

	    Otro capital en el extranjero
	..
	..
	..
	..
	..


..
No disponible.
Fuentes:
Datos sobre el valor de las inversiones proporcionados por la UNCTAD (2005), WID Country Profile:  Kenya;  y datos sobre las corrientes facilitados por el FMI, Balance of payments, CD Rom.
21. Si bien la IED es reducida, desempeña un papel clave en Kenya, especialmente como medio de transferencia de tecnología y conocimientos, por ejemplo en la horticultura y la floricultura.  Kenya no mantiene datos exhaustivos sobre la IED por sector o rama de producción, pero el Organismo de Inversiones de Kenya (KIA) registra algunos proyectos de inversión planeados (algunos de los cuales no se han aplicado).  En los últimos años, según los datos de la KIA, la IED se ha destinado a la agricultura, a la producción de prendas de vestir y al turismo:  la agricultura absorbió, aproximadamente, el 28 por ciento de la IED total en 1997-2004.  El 89 por ciento del número total de proyectos regionales registrados en el Centro de Promoción de las Inversiones (IPC) en 2000-2004 correspondieron a Nairobi y Mombasa.
  La mayor parte de la IED proviene del Reino Unido, Alemania y los Estados Unidos, siendo este último país la fuente principal.

4) Perspectivas

22. La política económica seguirá enmarcada en el programa del SCLP.  Las autoridades esperan que el crecimiento del PIB real aumente ligeramente en el período 2005-2007, con tasas del 3,7;  el 4,1;  y el 4,9 por ciento.
  Ese crecimiento sería impulsado por las exportaciones, el turismo, el transporte y las telecomunicaciones.  No obstante, se cree que la inversión se estancará en una proporción aproximada del 24 por ciento del PIB.  Se espera que las exportaciones se expandan de forma sustancial durante ese período, a un ritmo del 4,8;  el 9,9;  y el 12,3 por ciento.  Se prevé que las exportaciones de textiles hacia los Estados Unidos en el marco de la Ley sobre Crecimiento y Oportunidades para África (AGOA) seguirán disminuyendo a medida que sigan creciendo las exportaciones de textiles chinos.  Se espera que la inflación se mantenga en un nivel anual aproximado del 3,5 por ciento, acompañada por un tipo de cambio real estable.  La IED debería alcanzar 170 millones de dólares EE.UU. en 2005-2006 y 280 millones de dólares EE.UU. en 2006‑2007.

23. Según el FMI, las perspectivas económicas de Kenya a mediano plazo dependen fundamentalmente del ritmo al que se lleve a cabo la reforma de la administración pública, así como de la creación de capacidad de las organizaciones clave, la consolidación fiscal y la reanudación de un amplio apoyo de los donantes.
  Se espera que el déficit fiscal ascienda al 3,4 por ciento del PIB en 2005-2006, en espera de un incremento de los ingresos fiscales estimado en un 10 por ciento aproximadamente, en comparación con 2004-2005.
  Por lo general, se espera que los ingresos de la Administración Fiscal de Kenya aumenten del 20,8 por ciento del PIB en 2003-2004 al 22,4 por ciento en 2006‑2007, a fin de dar cabida a diversos programas de reducción de la pobreza que ya se han puesto en marcha.  Al mismo tiempo, el FMI espera que el saldo de la deuda interna en relación con el PIB se contraiga hasta el 21,7 por ciento en 2006-2007 y el 20,3 por ciento en 2007-2008.
  Los mayores riesgos para la economía son condiciones meteorológicas desfavorables, un deterioro de la relación con los donantes y la inestabilidad de los precios de los productos básicos.
II. RÉGIMEN COMERCIAL Y DE INVERSIONES

1) Marco general

24. Desde el anterior examen de las políticas comerciales de Kenya, la estructura de sus órganos legislativos y ejecutivos no ha registrado en general variaciones.
  El poder ejecutivo reside en el Presidente y en el Gabinete.  El Presidente es el Jefe de Estado, Presidente del Gabinete y Comandante en Jefe de las Fuerzas Armadas.  Es elegido por votación popular directa para un mandato de cinco años;  el candidato ganador de las elecciones presidenciales debe obtener no menos del 25 por ciento de los votos en, como mínimo, cinco de las ocho provincias de Kenya.  En virtud de la Constitución, el Presidente sólo puede ser reelegido una vez.
  Las próximas elecciones presidenciales se celebrarán en diciembre de 2007.  El Presidente nombra al Vicepresidente y a los Ministros (actualmente 28) entre los miembros del Parlamento.

25. El poder legislativo reside en el Parlamento, integrado por el Presidente y la Asamblea Nacional.
  El órgano legislativo central es la Asamblea Nacional, de una sola cámara, constituida por 210 representantes elegidos directamente, 12 miembros designados y 2 miembros de oficio:  el Presidente de la Asamblea Nacional, elegido por la propia Asamblea Nacional, y el Procurador General, designado por el Presidente.  El mandato máximo de la Asamblea Nacional es de cinco años a contar de su primera reunión.  El Presidente puede disolverla en cualquier momento y la Asamblea Nacional puede forzar su propia disolución mediante un voto de censura, en cuyo caso deberán celebrarse elecciones para elegir al Presidente de la República y a los miembros de la Asamblea dentro de un plazo de 90 días.

26. El sistema jurídico de Kenya se basa en su Constitución de 1963 y en el derecho consuetudinario inglés.  La última enmienda de la Constitución se realizó en 1997.  El 21 de noviembre de 2005 se rechazó, por medio de un referéndum, un nuevo proyecto de constitución.
  El cuerpo legal se compone de leyes aprobadas por la Asamblea Nacional y firmadas por el Presidente, así como de una serie de leyes promulgadas durante el período colonial.  Además, el derecho keniano reconoce asimismo derechos y obligaciones legales heredados de costumbres y tradiciones.  El derecho consuetudinario sólo se aplica cuando no está en contradicción con la legislación escrita y no es inmoral ni injusto.
  En Kenya, los tratados y los acuerdos internacionales han de adoptarse por medio de leyes internas;  en caso de conflicto, el derecho nacional prevalece sobre el tratado o el acuerdo internacional.  La legislación keniana en materia de comercio y relacionada con el comercio figura en el cuadro II.1.

27. Por lo general, las políticas son formuladas y aplicadas mediante leyes.  La mayoría de las propuestas legislativas las inicia y formula el Gabinete;  los proyectos de ley se redactan en consulta con el sector privado y otras partes interesadas.  Tras su examen y aprobación en la Asamblea Nacional, se presentan los proyectos de ley al Presidente, que dispone de 21 días para comunicar al Presidente de la Asamblea Nacional su conformidad o disconformidad.  En este último caso, debe presentar al Presidente de la Asamblea Nacional, en un plazo de 14 días, un memorándum en el que se indique la disposición concreta que ha de volver a examinar la Asamblea Nacional y las modificaciones que recomienda.  A continuación, la Asamblea Nacional vuelve a examinar el proyecto de ley, teniendo en cuenta las observaciones formuladas por el Presidente, y, o bien aprueba las recomendaciones de este último, con o sin modificación, y vuelve a presentar el proyecto de ley al Presidente para que dé su conformidad, o bien rechaza las recomendaciones y aprueba el proyecto de ley en su forma original mediante resolución respaldada, como mínimo, por el 65 por ciento de los miembros de la Asamblea Nacional:  en cuyo caso el Presidente debe dar su conformidad al proyecto de ley en un plazo de 14 días.

Cuadro II.1

Principales instrumentos legislativos relacionados con el comercio, junio de 2006
	Esfera
	Instrumento legislativo

	Aduanas
	Protocolo de la CAO, 2005

	
	Ley de Administración de Aduanas de la CAO, 2004

	
	Ley de Aduanas e Impuestos Especiales (cap. 472), edición revisada de 2000

	
	Ley de Finanzas, 1999

	Control de las importaciones y las exportaciones
	Ley de Importaciones, Exportaciones y Suministros Esenciales (cap. 502)

	
	Ley de Diferencias Comerciales (cap. 234), 1991

	Régimen de licencias de las actividades comerciales
	Ley de Licencias Comerciales, 1990

	
	Ley de Restricción de las Actividades de Extranjeros, 1985

	
	Ley de Sociedades (cap. 486), 1978

	
	Ley de Fábricas (cap. 514), Nº 38 de 1950

	
	Ley de Quiebras (cap. 53), 1930

	Tributación
	Ley del Impuesto sobre la Renta (cap. 470), 1989

	
	Ley del Impuesto sobre el Valor Añadido (cap. 476), 1989

	
	Ley del Derecho de Timbre, 1982

	Tipo de cambio
	Ley de Control de Cambios, 1994

	Medidas sanitarias y fitosanitarias
	Ley de Plaguicidas, 1985

	
	Ley de Control de la Carne, 1977

	
	Ley de Abonos y Piensos, 1977

	
	Ley de Enfermedades de Animales (cap. 364), 1972;  revisada, 1989

	
	Ley de Protección de las Plantas (cap. 324), 1937;  revisada, 1979

	
	Ley de Salud Pública (cap. 242)

	
	Ley de Productos Alimenticios, Medicamentos y Sustancias Químicas (cap. 254)

	Normas
	Ley de Normas (cap. 363), 1981

	Inversión extranjera
	Constitución de Kenya (artículo 75), 1963

	
	Ley de Promoción de las Inversiones, 2004

	
	Ley de Vivienda, 1990

	
	Ley de Adquisición de Tierras, 1983

	
	Orden sobre las Sociedades (cap. 486), 1959

	
	Convenio sobre las Diferencias relativas a las inversiones, 1967

	
	Ley sobre las Sociedades Colectivas (cap. 20 y 30) 

	
	Ley de Arbitraje, Nº 4 de 1995

	Privatización
	Ley de Privatización, 2005

	Zonas de elaboración para la exportación
	Ley de Zonas de Elaboración para la Exportación (cap. 517), 1991

	Contratación pública
	Ley de Gobiernos Locales, 1998 

	
	Ley de Venta de Mercancías, 1981

	
	Ley de Contratos Públicos, 1979

	
	Ley de Arquitectos y Agrimensores, 1978

	
	Proyecto de ley de contratación pública y enajenación de activos públicos, 2005

	Derechos de propiedad intelectual
	Ley de Propiedad Industrial, 2001

	
	Ley de Semillas y Obtenciones Vegetales (cap. 326), 1991

	
	Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio, 2002

	
	(Proyecto de modificaciones varias y derogación) de la ley parlamentaria, 1980

	
	Ley de Ciencia y Tecnología (cap. 250), 1977

	
	Orden sobre Patentes y Dibujos y Modelos Industriales (países miembros del Convenio), 1971

	
	Ley de Designaciones Comerciales (cap. 505), 1962

	
	Ley de Derecho de Autor, 2001

	Competencia
	Ley de Prácticas Comerciales Restrictivas, Monopolios y Control de Precios (cap. 504), 1990

	
	Ley de Arbitraje, 1985

	Agricultura y actividades conexas
	Ley del Té (cap. 343), 1950

	
	Ley del Azúcar, 2001

	
	Ley de Pesca, 1972

	
	Ley del Café, 2001

	
	Ley de Bosques, 1992

	Servicios financieros
	Ley de Banca (cap. 488), 2002

	
	Ley de Finanzas, 1999

	
	Ley de Seguros, 1984

	
	Ley del Banco Central de Kenya (cap. 491), 1966

	
	Ley de Fondos de Inversión Colectiva (cap. 521)

	
	Ley de la Administración de Jubilaciones y Prestaciones, Nº 3 de 1997

	Electricidad
	Ley de la Energía Eléctrica, 1997

	Agua
	Ley del Agua, 2002

	Transporte
	Ley de la Marina Mercante (cap. 389), 1989

	
	Ley de la Junta de Carreteras de Kenya, 2000

	
	Ley de la Administración de Aeropuertos de Kenya (cap. 395), 1992

	
	Ley (Modificación) de Aviación Civil, 2002

	
	Ley de la Administración de Puertos de Kenya (cap. 391)

	Telecomunicaciones y servicios postales
	Ley de Comunicaciones de Kenya, 1998

	Turismo
	Ley de Hoteles y Restaurantes, 1986

	
	Ley de Licencias del Sector del Turismo, 1990

	
	Ley de Conservación y Ordenación de la Fauna y Flora Silvestres, 1989


Fuente:
Secretaría de la OMC, sobre la base de información proporcionada por las autoridades de Kenya.

28. El poder judicial está compuesto por juzgados de instrucción de dos niveles, a saber, el Tribunal Supremo y el Tribunal de Apelaciones.
  Los jueces y el Procurador General son nombrados por el Presidente.
  En 1964 se estableció un Tribunal del Trabajo al amparo de la Ley de Diferencias Comerciales;  su propósito principal es solucionar diferencias comerciales, con excepción de aquellas en que participa el sector público.  Además, sólo los sindicatos, los empleadores y su organización tienen capacidad legal ante el Tribunal del Trabajo;  dado que el personal directivo no puede formar parte de los sindicatos, el Tribunal del Trabajo no se ocupa de los problemas de los empleados de oficina.

29. Desde el 1º de enero de 2005, algunos de los instrumentos de política comercial de Kenya, en particular los aranceles aduaneros, se han establecido al nivel de la Comunidad del África Oriental (CAO) (Informe principal, capítulo III 3) i)).  Por lo demás, el marco institucional general de Kenya no ha sufrido prácticamente ningún cambio desde su último examen de las políticas comerciales.  El Ministerio de Comercio e Industria (MTI) sigue siendo el órgano principal en la formulación, aplicación y coordinación de las políticas comerciales de Kenya.  Dependiendo del carácter de la cuestión, el MTI consulta a otros ministerios e instituciones competentes que participan directa o indirectamente en la formulación y/o aplicación de las políticas comerciales.  Entre ellos figuran los Ministerios de Hacienda;  Agricultura;  Fomento de la Ganadería y la Pesca;  Turismo y Fauna y Flora Silvestres;  Planificación y Desarrollo Nacional;  Transporte;  Energía;  Medio Ambiente y Recursos Naturales;  y de Cooperación con el África Oriental y la Región;  así como el Banco Central y la Administración Fiscal de Kenya.

30. El sector privado y las ONG contribuyen a la formulación de las políticas comerciales, principalmente por medio de la Alianza del Sector Privado de Kenya (KEPSA), la Cámara Nacional de Comercio e Industria de Kenya, la Asociación de Fabricantes de Kenya y de las asociaciones comerciales.  La KEPSA, creada en 2003, tiene por objeto reunir al sector privado con el fin de influir en la formulación de la política pública general.
  Habitualmente, las opiniones del sector privado se toman en consideración, a lo largo del proceso, sobre una base ad hoc.  No existen organismos independientes facultados formalmente para realizar exámenes públicos o evaluaciones de la política comercial del Gobierno.  El Instituto Nacional de Estudios y Análisis de las Políticas Públicas, instituto público semiautónomo, y el Instituto de Análisis y Estudios de las Políticas, institución privada, realizan evaluaciones de las políticas públicas, previa petición.

2) Objetivos de política

31. La Estrategia de Recuperación Económica para la Creación de Riqueza y Empleo, elemento central de la política gubernamental para 2003-2007
, tiene por objeto reducir la pobreza, especialmente en las zonas rurales (las tres cuartas partes de los pobres viven en zonas rurales).  La Estrategia se basa en cuatro pilares:  el reconocimiento de que será necesario un rápido crecimiento económico para alcanzar la estabilidad macroeconómica durante los próximos años;  la necesidad de reformar y fortalecer la administración pública a fin de lograr una gobernanza y responsabilidad apropiadas;  la rehabilitación y expansión de la infraestructura, especialmente de las carreteras, los ferrocarriles y las telecomunicaciones;  y la inversión en los recursos humanos de los pobres.

32. La Estrategia también identifica políticas específicas encaminadas a:  i) reemplazar el gran número de leyes agrícolas por una sola ley, racionalizar las instituciones agrícolas a fin de aumentar su eficiencia, fortalecer los servicios de divulgación, y ampliar el acceso a los créditos de los pequeños agricultores;  ii) adoptar un Plan General para la Industria que siente las bases para la primera etapa de la estrategia de industrialización de Kenya;  iii) promover el turismo mediante, entre otras cosas, el incremento de la financiación para la comercialización y la modernización de la policía turística;  iv) establecer un Código de Inversiones para consolidar los incentivos a la inversión, y crear una oficina única para las actividades de promoción de las inversiones;  v) establecer una estrategia de fomento de las exportaciones;  vi) promover las microempresas y la mediana empresa, centrándose en la creación de empleo y la estructuración de las actividades del sector no estructurado;  vii) iniciar un plan de evaluación del sector financiero para fomentar las sinergias en el subsector;  y viii) eliminar los diversos impedimentos que obstaculizan el desarrollo del sector privado.

33. Algunos de los objetivos macroeconómicos fundamentales de la Estrategia son los siguientes:  creación de 500.000 puestos de trabajo al año;  reducción del nivel de pobreza en al menos 5 puntos porcentuales respecto del nivel actual, que es del 56,8 por ciento;  crecimiento del PIB real en un 7 por ciento en 2006;  inflación media anual por debajo del 5 por ciento;  aumento de las reservas oficiales en divisas hasta alcanzar 1.700 millones de dólares EE.UU. en 2007 (3,5 meses de cobertura de las importaciones);  contención del déficit por cuenta corriente en un promedio del 6,2 por ciento del PIB;  e incremento de las inversiones del 13,6 por ciento del PIB registrado en 2002 al 24,3 por ciento en 2007.

3) Acuerdos comerciales

34. Kenya participa de forma activa en el sistema multilateral de comercio (Informe principal, capítulo II 1)).  El Comité Nacional sobre la Organización Mundial del Comercio (NCWTO) se reúne con regularidad para examinar cuestiones relativas al sistema multilateral de comercio.  En el cuadro II.2 figuran las últimas notificaciones presentadas por Kenya a la OMC.  En líneas generales, las necesidades de asistencia técnica relacionada con el comercio de Kenya son similares a las de los demás miembros de la CAO (Informe principal, capítulo II 1)).

35. Kenya es miembro de la CAO, del Foro de Facilitación de la Integración Regional (RIFF), de la Autoridad Intergubernamental para el Desarrollo (IGAD), de la Asociación de Cooperación Regional de los Países del Océano Índico (IOR-ARC), y recibe preferencias comerciales no recíprocas en virtud del Acuerdo de Cotonou con las CE, la AGOA de los Estados Unidos, y los planes del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) de ciertos interlocutores desarrollados, en particular el Canadá, las CE, los Estados Unidos, el Japón, Noruega y Suiza (Informe principal, capítulo II 4)).  Kenya también es miembro del Mercado Común del África Oriental y Meridional (COMESA) (Informe principal, capítulo II 2)).
36. Kenya ha suscrito diversos acuerdos comerciales bilaterales, pero no están vigentes dado que no han sido ratificados ni han entrado en vigor.

Cuadro II.2

Algunas notificaciones presentadas a la OMC, junio de 2006
	Acuerdo de la OMC
	Descripción de la prescripción
	Periodicidad
	Última notificación presentada

	Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VII del GATT (Valoración en Aduana) 

	Artículos 1, 4-13, y 16
	Información sobre la aplicación y administración del Acuerdo
	
	G/VAL/N/2/KEN/1
21 de enero de 2002

	Artículo 22.2
	Leyes y reglamentos
	Una sola vez y en caso de modificaciones.
	G/VAL/N/1/KEN/1
21 de enero de 2002

	
	
	
	G/VAL/N/3/KEN/1
21 de enero de 2002

	Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VI del GATT

	Artículo 16.4
	Informes semestrales
	
	G/ADP/N/139/Add.1
21 de abril de 2006

	Entendimiento relativo a la interpretación del artículo XVII del GATT

	
	Empresas comerciales del Estado
	
	G/STR/N/11/KEN
27 de marzo de 2006

	Acuerdo sobre Procedimientos para el Trámite de Licencias de Importación

	Artículos 1.4 a), 7.3, y 8.2 b)
	Leyes y reglamentos
	Una sola vez y en caso de modificaciones.
	G/LIC/N/1/KEN/1
G/LIC/N/3/KEN/2/Add.1
12 de junio de 2003

	Artículo 7.3
	Cuestionario sobre procedimientos para el trámite de licencias de importación
	Anual
	G/LIC/N/3/KEN/2
3 de abril de 2003

	Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio 

	Artículo 2.9
	Leyes y reglamentos
	Ad hoc
	G/TBT/N/KEN/24
17 de enero de 2006
G/TBT/N/KEN/19
1º de noviembre de 2005
G/TBT/N/KEN/25
2 de marzo de 2006
G/TBT/N/KEN/26
2 de marzo de 2006

	Artículo 2.10
	Leyes y reglamentos
	Ad hoc
	G/TBT/N/KEN/12
17 de mayo de 2005

	Artículo 5.6
	Leyes y reglamentos
	Ad hoc
	G/TBT/N/KEN/14/Add.1
22 de septiembre de 2005
G/TBT/N/KEN/14
7 de julio de 2005

	Artículo 10.7
	Leyes y reglamentos
	Ad hoc
	G/TBT/10.7/N/28
10 de noviembre de 1999

	Artículo 15.2
	Procedimientos de evaluación de la conformidad
	Ad hoc
	G/TBT/2/Add.86/Suppl.1
2 de junio de 2005

	Artículo 15.2
	Aplicación y administración
	Una sola vez y en caso de modificaciones.
	G/TBT/2/Add.86
28 de abril de 2005

	Cláusula de Habilitación
	Trato diferenciado y más favorable, reciprocidad y mayor participación de los países en desarrollo
	
	WT/COMTD/N/14
11 de octubre de 2000

	AGCS 
	
	
	

	Quinto Protocolo 
	
	
	WT/Let/363
13 de diciembre de 2000

	Artículo III.4 o IV.2
	Servicios de información y puntos de contacto
	Una sola vez y en caso de modificaciones.
	S/ENQ/78/Rev.7
20 de enero de 2005

	Acuerdo sobre la Aplicación de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias 

	Artículo 7, Anexo B
	Medidas de urgencia
	Ad hoc
	G/SPS/N/KEN/2-28
26 de abril de 2001 - 
1º de mayo de 2006

	
	Armonización de las normas de la CAO
	Ad hoc
	G/SPS/N/KEN/1/Corr.1
20 de abril de 1999

	Acuerdo sobre Subvenciones y Medidas Compensatorias

	Artículo 27.4
	Prórroga del período de transición
	
	G/SCM/N/74/KEN
21 de diciembre de 2001 

	Artículo 25.11
	Informes semestrales
	
	G/SCM/N/138/Add.1
20 de abril de 2006

	Acuerdo sobre los Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio

	Artículo 63.2
	Leyes y reglamentos
	Una sola vez y en caso de modificaciones.
	IP/N/1/KEN/2
4 de noviembre de 2002
IP/N/1/KEN/T/1
24 de julio de 2001
IP/N/1/KEN/C/1
23 de julio de 2001
IP/N/1/KEN/I/1
23 de julio de 2001
IP/N/1/KEN/P/1
23 de julio de 2001

	Artículo 69
	Servicios de información
	
	IP/N/3/Rev.9/Add.2
19 de mayo de 2006


Fuente:
Secretaría de la OMC.

4) Marco de inversiones

37. El marco institucional y legislativo por el que se rigen las inversiones en Kenya cambió de forma significativa con la adopción de la Ley de Promoción de las Inversiones el 3 de enero de 2005.
  Ésta complementa la Ley de Protección de las Inversiones Extranjeras, de 1981, y la Ley de Licencias Comerciales, de 1967 (modificada).
  La Ley de Promoción de las Inversiones tiene por objeto "promover y facilitar las inversiones ayudando a los inversores (nacionales y extranjeros) a obtener las licencias necesarias para invertir y prestando asistencia e incentivos de otro tipo".

38. En virtud de la Ley de Promoción de las Inversiones, en octubre de 2005 se estableció el Organismo de Inversiones de Kenya (KIA), que reemplazó al Centro de Promoción de las Inversiones (IPC) como organismo encargado de las inversiones en el país.  Esa Ley estipula que el KIA debe promover y facilitar las inversiones mediante, entre otras cosas:  la emisión de certificados de inversión
;  la asistencia a los inversores para la obtención de licencias, permisos, incentivos y exenciones;  el suministro de información sobre oportunidades de inversión y fuentes de capital;  y el asesoramiento a las autoridades acerca de cómo crear un entorno más propicio a las inversiones.

39. Según las autoridades, para invertir en Kenya, los ciudadanos extranjeros pueden solicitar al KIA un certificado de inversión opcional
, mientras que los inversores nacionales deben inscribirse en el KIA.  El certificado de inversión facilita la expedición de diversas licencias y permisos de entrada.  Para poder optar a un certificado, los inversores extranjeros deben invertir al menos 100.000 dólares EE.UU. o una cantidad equivalente.  Además, el KIA debe considerar que la inversión de que se trate será beneficiosa para los kenianos en cuanto a creación de empleo, adquisición de nuevos conocimientos y tecnología, y contribución a los ingresos fiscales o de otro tipo del Gobierno.  El KIA debe tomar y comunicar su decisión con respecto a un certificado de inversión por escrito y en un plazo de 25 días laborables a partir de la recepción de una solicitud debidamente cumplimentada.  Por razones especiales, relacionadas con la seguridad o el medio ambiente, es posible remitir el caso a un tercero.  Si el KIA no responde en un plazo de 25 días, el inversor podrá reclamar ante el Ministerio de Comercio e Industria, el cual deberá investigar el asunto y emitir una decisión al respecto en un plazo de 15 días laborables.  Los certificados de inversión son gratuitos.

40. Una empresa puede ser de propiedad 100 por ciento extranjera en casi todos los sectores de la economía keniana.
  Son excepciones:  los seguros, en los cuales la participación extranjera está limitada al 66,7 por ciento (capítulo IV 5) i) b));  las telecomunicaciones, al 70 por ciento (capítulo IV 5) ii));  las empresas que se cotizan en la Bolsa de Nairobi, al 75 por ciento;  y las actividades pesqueras, al 49 por ciento (capítulo IV 2) iii) c)).

41. Una sociedad constituida fuera de Kenya puede realizar actividades en Kenya por conducto de una sucursal.  Para establecer una sucursal, debe presentarse en el Registro de Sociedades la siguiente documentación e información:  copia certificada de la escritura de constitución y los estatutos de la sociedad o de los documentos de constitución equivalentes;  lista de nombres, direcciones, nacionalidades y profesiones de sus directores y del secretario de la sociedad;  declaración de las hipotecas y cargas existentes creadas por la sociedad en Kenya y, en su caso, nombres y direcciones del o de los residentes en Kenya autorizados a aceptar avisos jurídicos en nombre de la sociedad;  y dirección de la oficina inscrita en el registro u oficina principal.

42. El Plan de Acción sobre el Clima de Inversión (ICAP), desarrollado con la participación del sector privado, fue completado en marzo de 2005.  El ICAP se centra en las reformas de vía rápida encaminadas a mejorar el clima de inversión para el sector privado abordando, entre otras cosas, la creciente inseguridad;  la falta de eficiencia del régimen de licencias comerciales;  los largos procedimientos de aprobación para la construcción y el desarrollo;  los laboriosos procedimientos de aduanas, administración tributaria e inscripción en el registro mercantil;  las deficientes medidas de administración de la tierra;  y las costosas conexiones eléctricas.

43. Kenya ha suscrito tratados bilaterales para la promoción y protección de la IED con los Países Bajos (1970) y Alemania (1996).  Ha concluido tratados bilaterales sobre doble imposición con:  Alemania (1996), Austria (1972), Bangladesh (1987), Bélgica (1984), Canadá (1978), China (1991), Dinamarca (1963), Francia (1996), Grecia (1980), India (1989), Indonesia (1991), Irlanda (1973), Japón (1959) y Países Bajos (1982).  Kenya es signatario del Convenio Constitutivo del Organismo Multilateral de Garantía de Inversiones y miembro de la Agencia Africana de Seguro Comercial.  Kenya es miembro del Centro Internacional de Arreglo de Diferencias Relativas a Inversiones desde el 2 de febrero de 1967.
III. POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS

1) Introducción

44. Desde enero de 2005, el Arancel Exterior Común de la CAO ha sido el principal instrumento de política comercial de Kenya.  La sustitución del arancel nacional de Kenya por el Arancel Exterior Común dio lugar a una disminución general del promedio de los aranceles de importación.  Las importaciones también están sujetas a un derecho de tramitación del 2,75 por ciento, aunque Kenya ha consolidado como nulos los demás derechos y cargas.  Además, se aplica a las importaciones un impuesto retenido en la fuente del 4 por ciento como anticipo del impuesto sobre la renta o las sociedades.

45. Todos los bienes, importados o nacionales, están sujetos a un impuesto sobre el valor añadido, a un tipo uniforme del 16 por ciento.  Los productos alimenticios, las bebidas alcohólicas, los cigarrillos, la gasolina y los cosméticos están sujetos a derechos especiales de consumo.  Kenya no ha aplicado nunca medidas antidumping, medidas compensatorias ni medidas de salvaguardia en el marco de la OMC.  Las autoridades señalan que en Kenya las normas se establecen de conformidad con las normas internacionales.

46. Las pieles y los cueros, y los desechos de metal se gravan con impuestos a la exportación.  Se exige una licencia para exportar la mayor parte de los productos agrícolas, los alimentos, los minerales y los productos minerales.  Kenya no concede subvenciones a la exportación.  No obstante, con miras a promover las exportaciones, se han puesto en marcha el programa de las Zonas de Elaboración para la Exportación, el de Fabricación bajo Control Aduanero y el de Exención de Derechos.  Desde el último examen de las políticas comerciales de Kenya, la contribución de las zonas de elaboración para la exportación a las exportaciones, al PIB y al empleo ha aumentado de forma significativa.

47. En 2005 entró en vigor una nueva Ley de Contratación Pública encaminada a incrementar la transparencia y la responsabilidad, pero todavía no se ha aplicado (hasta mayo de 2006), dado que los reglamentos conexos no se han adoptado aún.  Desde 2003, el Gobierno ha reactivado su programa de privatización;  en 2005 se adoptó una nueva Ley de Privatización.  La legislación keniana en materia de competencia prohíbe las prácticas comerciales restrictivas.  Desde su último examen de las políticas comerciales en 2000, Kenya ha adoptado nuevos instrumentos legislativos sobre los derechos de propiedad intelectual;  además, ha reforzado las medidas de observancia.

2) Medidas que afectan directamente a las importaciones

i) Registro mercantil, procedimientos aduaneros y valoración en aduana

48. En Kenya, todos los importadores deben obtener una licencia del Ministerio de Comercio e Industria.  La licencia es gratuita y válida durante un año.  Los importadores también deben obtener un número de identificación personal del Departamento de Impuestos Internos de la Administración Fiscal de Kenya.  Por lo general, pueden realizar actividades comerciales tanto los kenianos como los ciudadanos extranjeros.  Según las autoridades, se han abolido en la práctica las licencias comerciales por productos o ubicaciones específicos.  El 30 de junio de 2005 se suprimió el requisito de inspección previa a la expedición para todas las importaciones con un valor f.o.b. superior a 5.000 dólares EE.UU.

49. El Departamento de Servicios de Aduanas de la Administración Fiscal de Kenya se encarga del despacho de aduana y de la recaudación de los derechos de aduana, los derechos especiales de consumo y el IVA sobre las importaciones.  La Carta del Contribuyente adoptada por la Administración Fiscal estipula que el plazo para el despacho de las importaciones no debería exceder de dos días laborables, siempre y cuando no sean rechazadas.  En la práctica, el tiempo medio de despacho de aduana es de unas 48 horas, pero las autoridades pretenden reducirlo a 6 horas.  El Departamento está iniciando un programa de reforma y modernización, que comprende la introducción de procedimientos aduaneros basados en el análisis del riesgo.  El sistema Trade-X, un sistema de tramitación de transacciones por Internet, se estableció en julio de 2005.  El Departamento también está introduciendo un sistema comunitario para el intercambio electrónico de documentos e información entre las autoridades pertinentes, un sistema de referencia por Internet para acceder a información legal y hacer simulaciones de costos de transacciones, y un sistema de pagos electrónicos.
  Según las autoridades, se prevé un acceso electrónico a los sistemas de aduanas de Tanzanía y Uganda.

50. Para cualquier expedición comercial destinada a Kenya se exige un formulario de declaración (formulario C-63) y una declaración del valor en aduana (formulario C-52).  Ambos formularios, que pueden descargarse del sitio Web de la Administración Fiscal, deben presentarse al Departamento de Servicios de Aduanas adjuntando los siguientes documentos:  la factura;  la nota de embarque;  el conocimiento de embarque (en su caso, aéreo);  el certificado de conformidad, cuando proceda, expedido por las autoridades competentes (por ejemplo, certificado de análisis de la Oficina de Normas de Kenya o certificado sanitario o fitosanitario del Servicio de Inspección Fitosanitaria de Kenya);  y el certificado de origen a efectos de trato preferencial.
  Es obligatorio suscribir un seguro para las importaciones con una compañía que tenga licencia en Kenya.

51. Kenya ha notificado a la OMC su legislación en materia de valoración en aduana.
  Según las autoridades, desde enero de 2000, la valoración en aduana en Kenya se basa en el Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VII del GATT de 1994;  el valor de transacción se utiliza para alrededor del 60 por ciento de las transacciones.

52. Las diferencias suelen resolverse a nivel regional.  Cuando no puede alcanzarse un acuerdo, el Comité Nacional de Valoración se ocupa de los asuntos de valoración, mientras que los conflictos relacionados con la clasificación se remiten a la Oficina de Facilitación del Comercio.

ii) Aranceles

a)
Estructura de los aranceles NMF aplicados
53. La adopción del Arancel Exterior Común de la CAO en enero de 2005 dio origen a una fuerte reducción de los aranceles aplicados en Kenya:  el promedio aritmético disminuyó del 16,8 por ciento en 2004 al 12,9 por ciento en el marco del Arancel Exterior Común (Informe principal, capítulo III 3) i)).  Además, el transporte y los seguros desde puntos de entrada en Tanzanía y Uganda hasta la frontera keniana ya no están sujetos a derechos;  ahora, el valor imponible es el precio c.i.f. de la mercancía importada en el punto de entrada a la unión aduanera.  No obstante, las importaciones con transbordo en Tanzanía o Uganda son de menor importancia para Kenya.

b)
Consolidaciones de aranceles NMF

54. Las consolidaciones arancelarias de Kenya abarcan el 14,9 por ciento de sus líneas arancelarias.  Los aranceles se consolidaron en un tipo máximo del 100 por ciento para todos los productos agrícolas.  En el caso de los productos no agrícolas, Kenya ha consolidado seis líneas arancelarias (a nivel de 4 dígitos del SA), equivalentes al 1,6 por ciento de las líneas arancelarias de productos no agrícolas, en los siguientes tipos:  el 62 por ciento con respecto al pescado fresco, refrigerado o congelado (SA 03.02 y 03.03), con exclusión de los filetes y demás carne de pescado picada;  el 35 por ciento con respecto a los medicamentos (SA 30.03);  el 18 por ciento con respecto a los productos farmacéuticos (SA 30.06);  el 62 por ciento con respecto a los abonos minerales o químicos (SA 31.05) con dos o tres de los elementos fertilizantes:  potasio, fósforo y nitrógeno;  y el 31 por ciento con respecto a los polímeros de etileno en formas primarias (SA 39.01).  Se consolidó también en el 62 por ciento el arancel aplicado a "los demás tractores" (SA 87.01.90).

55. Kenya ha consolidado en cero los demás derechos y cargas.

c)
Preferencias arancelarias

56. Kenya otorga preferencias arancelarias (con carácter recíproco) a Tanzanía y Uganda en el marco del Protocolo por el que se establece la Unión Aduanera de la CAO (Informe principal, capítulo III 3) ii)), y a los miembros del COMESA (Informe principal, capítulo II 2)).  Las bandas preferenciales que aplica Kenya en el marco del COMESA son del 0, el 4 y el 6 por ciento sobre los insumos, bienes intermedios y bienes finales, respectivamente.

d)
Exenciones y concesiones fiscales y de derechos

57. Actualmente, Kenya otorga exenciones arancelarias a las mercancías para uso del Presidente o de organismos de beneficencia, iglesias e instituciones de enseñanza autorizadas;  para uso del ejército y la policía;  para proyectos financiados con ayuda oficial;  para situaciones de emergencia;  y para uso de diplomáticos y organizaciones internacionales.  Pueden importarse con exención de derechos muestras y productos destinados a su exhibición en ferias comerciales.  No obstante, tras su utilización, dichos productos deberán ser reexportados o destruidos;  de no presentarse el correspondiente certificado de aduanas de que las mercancías han sido reexportadas o destruidas, se impondrán los derechos pertinentes sobre la base del valor supuesto de los productos.  Las autoridades señalan que la introducción del Arancel Exterior Común, con su mayor proporción de aranceles nulos, ha hecho redundantes ciertas concesiones arancelarias anteriores.

58. El Ministro de Hacienda puede exonerar de los derechos de importación y del impuesto sobre el valor añadido mediante la publicación de una orden en la Gaceta Oficial si llega al convencimiento de que es de interés público hacerlo.  Entre las importaciones con respecto a las cuales se condonan los derechos pagaderos figuran las de los siguientes productos:  semillas para siembra;  vehículos automóviles y determinadas piezas de repuesto para su utilización en el Safari Rally;  tubos, barras y accesorios de acero inoxidable;  materias primas para su utilización en la fabricación de insecticidas, fungicidas y productos similares, y componentes utilizados en la fabricación de equipo agrícola y hortícola;  productos importados o comprados por una empresa a la que se haya otorgado una licencia de exploración o prospección de petróleo en el marco de un contrato de reparto de la producción concluido con el Gobierno, de conformidad con las disposiciones de la Ley del Petróleo (Prospección y Producción);  extracto de pelitre crudo importado por la Junta de Comercialización del Pelitre;  pulpa de madera importada por la Kenya Paper Mill Limited;  sal láctea y envases tetraédricos importados por la Cooperativa Lechera de Kenya para la fabricación de mantequilla y leche;  y materias primas específicas para uso exclusivo de determinadas industrias de fabricación de medicamentos.

59. Pueden asimismo obtenerse remisiones, descuentos y reembolsos de los derechos de importación, en el marco de programas de incentivos a la exportación, con respecto a las materias primas, los bienes de equipo, la maquinaria y otros componentes utilizados en la fabricación y embalaje de productos destinados a la exportación (sección 3) v) infra).

60. Los bienes en tránsito están exentos de derechos de aduana, pero deberán estar bajo fianza hasta que salgan del país.  El máximo período de tiempo que se permite para el transporte a través de Kenya de mercancías destinadas, entre otros lugares, a la zona oriental del Congo y a Rwanda es de 15 días, prorrogable en otros 15 días.

iii) Los demás derechos y cargas

61. Se aplica un derecho de tramitación de importaciones del 2,75 por ciento sobre el valor c.i.f.  de todas las importaciones (5.000 chelines kenianos como mínimo), si bien Kenya ha consolidado los demás derechos y cargas en un tipo nulo.  Se percibe un derecho del 1 por ciento del valor c.i.f.  de las importaciones de productos agrícolas por concepto de los servicios prestados por el Servicio de Inspección Fitosanitaria de Kenya (KEPHIS) (sección vii) b) infra).  También se aplica a las importaciones un impuesto retenido en la fuente del 4 por ciento como anticipo del impuesto sobre la renta o las sociedades.

62. Se aplica el IVA, a un tipo uniforme del 16 por ciento, sobre el precio de venta de los bienes y servicios de producción nacional, o el valor en aduana (más las cargas en frontera) de los productos importados.  En el ejercicio fiscal 2003-2004, se redujo el tipo, que era del 18 por ciento.  Se aplica un tipo reducido del 14 por ciento a ciertos servicios, en particular a hoteles y restaurantes.  Las empresas deben registrarse de conformidad con la Ley del Impuesto sobre el Valor Añadido si su volumen de negocio generado por bienes y servicios imponibles excede de 10 millones de chelines kenianos al año, o si comercian con los bienes y servicios que figuran en una lista prescrita.

63. Los productos agrícolas sin elaborar (incluidos los de la pesca, la silvicultura y la ganadería), los productos alimenticios elaborados y las aeronaves están exentos de IVA.  Se aplica un tipo nulo a los siguientes productos:  fármacos, equipo médico, abonos, maquinaria y equipo agrícola, libros de texto, combustible y gas, todos los bienes y servicios imponibles destinados a las zonas de elaboración para la exportación, y los bienes y servicios suministrados a los proyectos financiados con ayuda extranjera.  La Octava Lista de la Ley de Aduanas e Impuestos Especiales también prevé un IVA de tipo nulo para las importaciones y las compras efectuadas por personas u organizaciones designadas (por ejemplo, el Presidente, las fuerzas armadas, el Commonwealth y otros Gobiernos, organismos diplomáticos y de ayuda).

64. Se aplica un impuesto sobre la renta presunta del 2 por ciento al precio bruto de venta de diversos productos agrícolas, entre ellos el café, las nueces de cajuil, el maíz, el trigo, la cebada, el arroz, la caña de azúcar, la flor de pelitre, el tabaco en rama, las hojas de té, el ganado porcino, el algodón, y los cueros y pieles.

65. Se aplican derechos especiales tanto a los productos importados como a los de producción nacional, comprendidos los productos alimenticios, las bebidas alcohólicas, los productos del tabaco, los combustibles y los cosméticos (cuadro AIII.1).  Estos derechos se calculan sobre la base del precio en fábrica de los productos nacionales y del valor de importación (incluidos los derechos de aduana) de los productos importados.  Los derechos especiales sobre las importaciones se perciben en el momento de la importación junto con los derechos de importación y el IVA.  Kenya impone derechos especiales a 459 productos, con tipos máximos del 50 y el 70 por ciento.

iv) Prohibiciones, restricciones y licencias de importación

66. Kenya mantiene prohibiciones, restricciones y controles de las importaciones únicamente por motivos relacionados con la moral, la salud, la seguridad y el medio ambiente, así como en virtud de convenios internacionales.  El régimen de licencias y prohibiciones de importación de Kenya se rige por la Octava Lista de la Ley de Aduanas e Impuestos Especiales (capítulo 472), en cuyo marco las mercancías se clasifican en tres grupos:  mercancías prohibidas;  mercancías restringidas, que requieren la autorización de las autoridades competentes;  y mercancías que deben cumplir las normas técnicas, fitosanitarias, sanitarias y ambientales (cuadro AIII.2).  El Ministro de Comercio e Industria puede modificar la lista de mercancías sujetas a prohibiciones o licencias de importación mediante la publicación de una orden en la Gaceta Oficial.  Pueden importarse libremente aquellas mercancías que no queden abarcadas por una de esas categorías.

67. Kenya ha notificado a la OMC sus procedimientos para el trámite de licencias de importación y ha respondido al cuestionario relativo al trámite de licencias de importación.

v) Recursos comerciales especiales

68. Kenya no ha aplicado nunca medidas antidumping, medidas compensatorias ni medidas de salvaguardia en el marco de la OMC.

69. La base jurídica nacional de Kenya para la imposición de medidas antidumping y medidas compensatorias son los artículos 125 y 126 de la Ley de Aduanas e Impuestos Especiales.  En virtud del artículo 125, podrá imponerse un derecho sobre mercancías objeto de dumping o subvención si su importación causa o amenaza causar un daño importante a una rama de producción existente o retrasa de manera importante el establecimiento de una rama de producción en Kenya.

70. En el artículo 126 de la Ley se definen las mercancías objeto de dumping como mercancías cuyo precio de exportación es inferior a su precio normal de mercado en el país de origen o en el país desde el que se exportaron a Kenya;  o mercancías vendidas en Kenya a un precio inferior al "costo de importación", es decir, el costo de las mercancías en el país desde el que se exportaron, con inclusión de seguros, fletes, derechos, impuestos y cualesquiera otras cargas.  Las subvenciones se definen como toda ayuda (por ejemplo, donación, préstamo o desgravación fiscal) otorgada, directa o indirectamente, a la producción o la exportación:  por ejemplo, una subvención especial al transporte de un determinado producto o un trato favorable a los productores o exportadores en el momento de aplicar un control gubernamental con respecto al cambio de monedas cuando ese trato tenga por efecto reducir el precio de las mercancías ofrecidas para la exportación.

71. Las ramas de producción que se consideren afectadas por importaciones objeto de dumping o de subvenciones deben ponerse en contacto con el Ministerio de Hacienda y facilitar pruebas de la naturaleza y fuente de las importaciones objeto de dumping o subvenciones, así como del daño causado a la rama de producción por las importaciones objeto de dumping o subvenciones.  Sobre la base de esa información, el Tesoro, si llega al convencimiento de que se ha producido realmente dumping o se han otorgado subvenciones y la rama de producción en cuestión ha sufrido realmente un daño, procederá a la imposición de derechos antidumping o compensatorios sobre las importaciones en cuestión.  Los derechos antidumping o compensatorios los decide el Tesoro.  Una vez que el Ministro de Hacienda apruebe la imposición de derechos antidumping o compensatorios, la Oficina del Procurador General publicará un aviso en la Gaceta Oficial.

72. Kenya no tiene legislación específica en materia de medidas de salvaguardia;  pueden aplicarse medidas de ese tipo con carácter especial y caso por caso.
  

vi) Normas y prescripciones técnicas

a)
Normalización, pruebas y certificación

73. La Oficina de Normas de Kenya (KEBS), establecida en virtud de la Ley de Normas (capítulo 496), es un organismo de reglamentación dependiente del Ministerio de Comercio e Industria.  Su mandato comprende la preparación de normas relativas a los productos, medidas, materiales y procesos;  la certificación de productos industriales;  la asistencia en los controles de calidad;  y la difusión de información relativa a las normas.  La KEBS es también el organismo encargado de la notificación y el servicio nacional de información de conformidad con el Acuerdo OTC.
  El Consejo Nacional de Normas supervisa y controla la administración y la gestión financiera de la KEBS, asesora al Ministro de Comercio e Industria y formula políticas en esferas relacionadas con la normalización.  El Centro de Recursos de Información sobre Normas está encargado de suministrar información acerca de las normas y documentación conexa.  Su biblioteca contiene una colección de más de 1.800 normas kenianas y más de 250.000 normas extranjeras.

74. Según las autoridades, el establecimiento de las normas de Kenya se hace de conformidad con las normas internacionales (ISO/CEI).  Las normas de Kenya son formuladas, con el consenso público, por comités técnicos integrados por expertos que representan diversos intereses, con inclusión de productores, consumidores, técnicos, organismos de investigación y organizaciones de ensayos.
  Los avisos relativos al desarrollo o la adopción de normas y reglamentos técnicos por la KEBS se publican en la Gaceta Oficial o en comunicaciones legales.  Se publican todos los proyectos de normas en el Boletín del programa de trabajo sobre normas de la KEBS.  Los interesados disponen de un plazo de 60 días para presentar observaciones por escrito acerca de los proyectos de normas.
  Las normas obligatorias son igualmente aplicables a los productos importados y a los de producción nacional.  El Ministro de Comercio e Industria puede otorgar una exención del cumplimiento de una norma obligatoria en casos particulares.
  No obstante, según las autoridades, esto se ha dado en contadas ocasiones.

75. Kenya tiene alrededor de 4.000 normas (abril de 2006).
  Según indican las autoridades, cerca del 50 por ciento son equivalentes a normas de la ISO.  Si bien todas las normas de Kenya solían ser obligatorias, las autoridades señalan que están procediendo a una diferenciación, haciendo voluntarias las normas que anteriormente eran obligatorias.

76. Kenya ha suscrito acuerdos de reconocimiento mutuo (ARM) con Egipto, el Sudán, Tanzanía y Uganda.  En principio, los productos abarcados por los reglamentos técnicos (cuadro AIII.3) deben ser inspeccionados en su país de origen por la Société Générale de Surveillance (SGS) o Intertek antes de su importación;  los derechos de inspección corren a cargo del importador.  Si las mercancías no se someten a inspección antes de ser importadas, se impondrá una penalización del 15 por ciento de su valor en aduana;  y las importaciones de mercancías procedentes de países no signatarios de ARM que no hayan sido inspeccionadas están sujetas a una inspección por la KEBS.  Los productos nacionales se supervisan regularmente mediante la realización de visitas a las fábricas con arreglo a planes anuales, trimestrales y mensuales en función del riesgo del producto y de los resultados de inspecciones y pruebas anteriores.
  El derecho de inspección equivale al 0,2 por ciento del precio de venta.  Las infracciones de la Ley pueden dar lugar a confiscación y prohibición de la fabricación o venta de las mercancías.  Los infractores están sujetos a una multa no superior a 20.000 chelines kenianos o a pena de prisión por un plazo no superior a 12 meses, o a ambas sanciones.

77. El Servicio de Acreditación de Kenya (KENAS) se estableció en virtud de la Ley de Normas (capítulo 496) en marzo de 2005 a fin de que asumiera las funciones del Comité de Evaluación de los Sistemas de Calidad (QSAC) relacionadas con el registro de los asesores y del Sistema Nacional de Calibración (NCS) para la acreditación de los laboratorios de calibración.  El KENAS ha identificado alrededor de 100 laboratorios en el país para la realización de pruebas en diversos sectores.  La certificación en Kenya abarca, entre otras cosas, la calidad, los aspectos relacionados con el medio ambiente y la inocuidad de los alimentos, así como sistemas de gestión de la salud y seguridad en el trabajo.  Hay cuatro organismos de certificación registrados:  el Departamento de Certificación de la KEBS, la SGS, Bureau Veritas (BVQI) y CVA International.

78. El departamento de garantía de la calidad de la KEBS administra un sistema de certificación voluntaria de los productos y concede a las empresas permisos para aplicar a los productos la Marca de Calidad del Diamante.  Las autoridades señalan que la infraestructura normativa de los reglamentos técnicos debe armonizarse a fin de hacerlos más efectivos y eficaces, en consonancia con las prescripciones del Acuerdo OTC de la OMC.

79. Kenya es miembro de la Organización Internacional de Normalización (ISO), la Comisión Electrotécnica Internacional (CEI), y de la Organización Regional Africana de Normalización (ORAN).

80. Según indican las autoridades, el sistema de gestión de calidad de Kenya está en conformidad con los reglamentos de la ISO/CEI.  El KENAS también presta servicios de acreditación a los laboratorios de ensayo y calibración de conformidad con la norma ISO/CEI 17025, a los organismos de inspección de conformidad con la ISO/CEI 17020, y a los organismos de certificación de conformidad con la ISO/CEI 17021.  Se está esforzando por cumplir los requisitos de la ISO/CEI 17011 para convertirse en miembro de pleno derecho de la Conferencia Internacional sobre Acreditación de Laboratorios de Ensayo/Foro Internacional de Acreditación y suscribir acuerdos multilaterales con organismos internacionales de acreditación.

b)
Medidas sanitarias, fitosanitarias y de protección del medio ambiente

81. Los servicios nacionales de información de Kenya, de conformidad con el Acuerdo MSF, son el Director de Agricultura para la sanidad vegetal, el Director de los Servicios Veterinarios para las cuestiones relacionadas con la sanidad animal, y el Director de los Servicios Médicos para la salud humana.  El Director de Comercio Exterior, dependiente del Ministerio de Comercio e Industria, ha sido designado como organismo nacional encargado de la notificación en materia sanitaria y fitosanitaria.

82. El KEPHIS coordina todas las cuestiones relacionadas con la sanidad vegetal y el control de calidad de los insumos y los productos agrícolas en virtud de la Ley de Protección de las Plantas (capítulo 324), la Ley de Supresión de Malezas (capítulo 325), y la Ley de Productos Agropecuarios (Exportación) (capítulo 319).  Tras haber verificado que el envío cumple los requisitos de entrada, expide un certificado fitosanitario.  Las plantas, semillas y frutas -excepto las frutas enlatadas o embotelladas- importadas deben ser objeto de inspección.  En caso necesario, las plantas importadas podrán retenerse en cuarentena o en viveros especiales.  La importación de maíz para siembra es objeto de control por el KEPHIS.  Todas las semillas importadas deben ir acompañadas del certificado naranja de la Asociación Internacional para el Ensayo de Semillas (ISTA), que demuestra que han sido producidas conforme a las normas internacionalmente aceptadas para las semillas.  Además, las semillas deben cumplir las normas fitosanitarias relativas al control de las enfermedades cuarentenarias.
  Hasta que una variedad de semilla está plenamente registrada, su importación está sujeta a límites cuantitativos;  el proceso de registro puede llevar hasta tres o cuatro años.
  Las materias vegetales que a su llegada a Kenya no cuenten con la autorización y documentación requeridas podrán ser destruidas o devueltas a cuenta del propietario.  Las autoridades señalan que las condiciones de importación necesarias varían en función de la planta y el origen.

83. Se exigen permisos para la importación de plantas y materias vegetales (por ejemplo, semillas, esquejes, brotes, pequeñas plantas, frutas frescas, flores, madera y productos agrícolas), y de animales y productos de origen animal.  Los permisos son expedidos por el Departamento de Agricultura (KEPHIS) cuando se trata de materias vegetales, insectos vivos u organismos de control biológico para las plantas y el medio ambiente, así como para la introducción de organismos modificados genéticamente (OMG), tras la aprobación del Comité de Seguridad Biológica del Consejo Nacional, que depende del Consejo Nacional de Ciencia y Tecnología del Ministerio de Investigación, Ciencia y Tecnología;  y por el Departamento de Servicios Veterinarios cuando se trata de animales, productos de origen animal y "productos biológicos".  El permiso debe obtenerse antes del envío desde el país de origen, independientemente de que se trate de productos exentos de derechos, regalos o artículos destinados a fines comerciales o experimentales.  En el permiso, cuyo original debe enviarse a las autoridades competentes del país exportador, se especifican los requisitos y se indican las prohibiciones, y la importación en "cuarentena restringida".  Ese permiso también se exige para la importación de cereales destinados al consumo o a la elaboración o fabricación.  Las importaciones de materias vegetales y productos animales (con inclusión de animales vivos) deben efectuarse por puntos de entrada determinados.

84. El Comité Técnico Permanente de Importaciones y Exportaciones asesora al Secretario de Agricultura (antiguamente Director de Agricultura) y al Director Gerente del KEPHIS sobre las medidas de importación aplicables a productos que no están adecuadamente abarcados por la reglamentación vigente (por ejemplo, cuestiones técnicas relacionadas con las reglamentaciones en materia de cuarentena;  solicitudes de "cuarentena abierta", la aplicación y utilización de agentes de control biológico y los OMG).
85. Además de los productos enumerados en el cuadro AIII.2, se prohíbe la importación de todo medio de enraizamiento de plantas compuesto total o parcialmente de suelo, esté o no adherido a una planta, así como de frutas cultivadas en países en los que sea común la mosca mediterránea o enviadas desde esos países.  La importación de productos químicos para la agricultura está sujeta a autorización previa de la Junta de Plaguicidas, que inspecciona y, en su caso, autoriza todos los locales en los que se realizan actividades de producción.  Las formulaciones de agentes de control biológico vendidos como productos comerciales, en virtud de la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio, también son registradas por la Junta de Plaguicidas, que se encarga asimismo de la concesión de licencias para la distribución y venta de productos químicos para la agricultura importados o distribuidos en Kenya.  Los productos químicos han de ser objeto de pruebas en el país por un organismo de investigación designado a tal efecto antes de su registro.  Para que puedan utilizarse en Kenya, los abonos han de ajustarse a las normas técnicas establecidas en la Ley de Abonos y Piensos de 1963, revisada en 1977.  Las personas que realicen actividades de ese tipo deben firmar un Código de Conducta, basado en el Código de la Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación, en el que se exigen, entre otras cosas, controles de la fabricación, envase, etiquetado y distribución de los productos químicos para la agricultura.
86. El Departamento de Servicios Veterinarios, dependiente del Ministerio de Ganadería y Pesca, se encarga de expedir los permisos de importación para los animales vivos, los productos de origen animal y los productos biológicos.  Existe un permiso veterinario específico de importación para cada especie (por ejemplo, ganado bovino u ovino, o aves).  Todos los animales destinados a su exportación a Kenya deben mantenerse durante 21 días en instalaciones de cuarentena autorizadas que deben inspeccionar con regularidad las autoridades veterinarias del país exportador y que podrá inspeccionar el funcionario veterinario de Kenya cuando sea necesario.  En el certificado veterinario deberán indicarse todos los exámenes clínicos, pruebas y tratamientos realizados durante el período de cuarentena, con el fin de confirmar que las mercancías están libres de enfermedades.  Los animales podrán mantenerse 14 días en instalaciones de cuarentena en el puerto de entrada por cuenta del importador.  Todos los gastos de selección, pruebas, tratamiento, transporte, cuarentena y servicios posteriores a la llegada deberá sufragarlos el importador.  En el puerto/aeropuerto de entrada el funcionario veterinario competente expedirá el correspondiente certificado sanitario si la inspección demuestra que los animales están sanos y los certificados sanitarios que los acompañan están en orden.  La Ley de Control de la Carne de 1972, revisada en 1977, contiene normas sobre el almacenamiento y transporte de la carne y de los animales destinados al matadero y la fabricación de productos cárnicos (por ejemplo, nombre o descripción del fabricante, composición, aditivos o contaminantes, etiquetado y envase).  Se exigen inspecciones antes y después del sacrificio de los animales;  la carne debe volver a inspeccionarse antes de ser envasada.  La Ley de Protección de las Plantas contiene también disposiciones encaminadas a restringir la propagación de plagas de insectos y agentes patógenos que se desarrollan en zonas aisladas de Kenya.

87. También están prohibidas las importaciones de animales y productos de animales procedentes de países con enfermedades de los grupos A y B (según la clasificación de la Organización Mundial de Sanidad Animal (OIE)) o con encefalopatía espongiforme bovina (EEB).  La fruta producida en cualquier país, excepto Tanzanía o Uganda, debe ir acompañada de un certificado expedido por un funcionario autorizado del país exportador en el que se indique que se ha examinado un determinado porcentaje de los bultos contenidos en el envío y se ha comprobado que están libres de plagas de insectos.  Los "productos biológicos de alto riesgo" sólo pueden importarlos laboratorios con instalaciones de alta seguridad biológica y que hayan obtenido autorización expresa del Director de los Servicios Veterinarios.  El Departamento de Salud Pública está encargado de asegurarse de que los alimentos, los fármacos y las sustancias químicas cumplan las normas sanitarias y de seguridad, de conformidad con la Ley de Salud Pública (capítulo 242) y la Ley de productos alimenticios, medicamentos y sustancias químicas (capítulo 254).

88. El Comité Nacional de Reglamentaciones en materia de Seguridad Biológica está encargado de todas las cuestiones relacionadas con la seguridad biológica.  La introducción de organismos modificados genéticamente y la investigación sobre dichos organismos están sujetas a una reglamentación en el marco de la Ley de Ciencia y Tecnología, la cual requiere una evaluación del impacto ambiental de los proyectos que utilicen organismos modificados genéticamente.  Se están preparando (mayo de 2006) una política de biotecnología y un proyecto de ley de seguridad biológica que comprenderán disposiciones en materia de organismos modificados genéticamente.

89. Desde el año 2000 (hasta mayo de 2006), Kenya ha notificado 27 medidas de urgencia al Comité de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias de la OMC.
  La mayor parte de esas medidas afectan a la importación de aves domésticas y silvestres, huevos, y productos de carne de ave.

90. Kenya es miembro del Codex Alimentarius, la Organización Mundial de Sanidad Animal (OIE), y la Convención Internacional de Protección Fitosanitaria.  También es miembro de la Unión Internacional para la Protección de las Obtenciones Vegetales (UPOV) y de la Convención sobre el Comercio Internacional de Especies Amenazadas de Fauna y Flora Silvestres (CITES).

c)
Marcado, etiquetado, embalaje y envase

91. Todos los productos alimenticios deben llevar una etiqueta en inglés o kiswahili;  los fabricantes deben indicar en las etiquetas de todos los artículos de consumo las fechas de fabricación y caducidad.  Salvo en el caso de las pinturas envasadas en tubos o cajas, vendidas corrientemente como pinturas para artistas o niños, las importaciones de pinturas previamente envasadas y productos conexos deben venderse por peso o medida de fluidos en el sistema métrico.  Las etiquetas de los productos farmacéuticos deben indicar lo siguiente:  sustancias terapéuticas activas, ingredientes inactivos, nombre y porcentaje de cualesquiera agentes bactericidas o bacteriostáticos, fecha de fabricación y caducidad, número de lote, cualquier advertencia o precaución, nombre y domicilio comercial del fabricante, y número de registro del producto.
  No deben utilizarse como material de embalaje hojas de plátano, paja de maíz, arroz, sorgo o trigo, ni bolsas que contengan o hayan contenido malta, tierra o mantillo.  Los residuos vegetales pueden utilizarse como material de embalaje si van acompañados de un certificado en el que se acredite la extinción total de semillas, agentes patógenos e insectos.

vii) Otras medidas

92. Según las autoridades, actualmente no hay en vigor acuerdos oficiales sobre comercio de compensación destinados a influir en la cantidad o el valor de los bienes y servicios exportados a Kenya.  No se aplican prescripciones en materia de contenido nacional.

93. Kenya mantiene una reserva alimentaria estratégica de maíz, que en febrero de 2006 era de cerca de 188.000 toneladas.
  Las existencias de reserva son administradas por la Junta Nacional de Cereales y Otros Productos Agrícolas (NCPB), dependiente del Ministerio de Agricultura.

3) Medidas que afectan directamente a las exportaciones

i) Procedimientos

94. Los trámites de registro necesarios para la importación de mercancías con fines comerciales (sección 2) i)) se aplican también a las exportaciones;  esos trámites confieren el título de comerciante.  Concretamente, todas las exportaciones deben realizarse sobre la base de un certificado.  Los exportadores deben cumplimentar un formulario y presentarlo con la factura al Departamento de Servicios de Aduanas de la Administración Fiscal de Kenya;  sobre la base de esos documentos, el Departamento expide el certificado.  Según las autoridades, se exigen esos trámites con fines estadísticos.

ii) Impuestos y cargas a la exportación

95. Los cueros y pieles, y los desechos de metal se gravan con un impuesto del 25 por ciento.  Este impuesto fue introducido en 2004 con objeto de fomentar la elaboración local.

iii) Prohibiciones, restricciones y licencias de exportación

96. Los bienes que se especifican en la Parte C de la Octava Lista de la Ley de Aduanas e Impuestos Especiales están sujetos a una prohibición de exportación, mientras que los bienes que se enumeran en la Parte D están sujetos a licencias de exportación.  El Ministro de Comercio e Industria puede modificar las listas mediante la publicación de una orden en la Gaceta Oficial.  Las prohibiciones a la exportación se aplican a la madera en rollo y, si se envían por correo, a las armas y municiones de todo tipo, así como otros artículos que tengan la apariencia de armas mortíferas.

97. Se exige la obtención de licencia para la exportación de la mayoría de los productos agropecuarios, alimentos, minerales y productos minerales.  Las exportaciones de algunos productos agropecuarios y productos alimenticios están sujetas a licencias especiales con fines de autosuficiencia.

98. En el caso de productos que se considere tienen un valor estético o importancia para Kenya desde el punto de vista de la seguridad, y los productos abarcados por convenios internacionales de los que Kenya es signatario (por ejemplo, la CITES), se requiere autorización de los ministerios competentes previa a la expedición de la licencia por el Ministerio de Comercio e Industria.  Están actualmente sujetos a autorización previa los siguientes productos
:  equipo militar y municiones;  motores y equipo de transporte que difieran de las especificaciones normales;  objetos antiguos y obras de arte;  oro y plata en lingotes y monedas;  archivos;  animales vivos, excepto ganado y animales de compañía;  carbón vegetal y madera;  conchas de cauri y corales;  marfil, cuerno de rinoceronte y demás productos relacionados con especies amenazadas;  y huesos humanos.  Además, están sujetas a autorización previa del Tesoro las exportaciones de medicamentos (con inclusión de los medicamentos veterinarios) y las partes, piezas o accesorios de vehículos automóviles no fabricados en Kenya.

99. Las exportaciones de plantas están sujetas a un certificado fitosanitario y las de animales y productos animales a un certificado sanitario.  Las medidas sanitarias y fitosanitarias que afectan a las importaciones, especialmente las prescripciones en materia de certificados (sección 2) ix) b)), se aplican igualmente a las exportaciones.

100. Kenya no aplica restricciones o contingentes de exportación voluntarios.

iv) Subvenciones e incentivos a la exportación

101. Según indican las autoridades, Kenya no concede subvenciones a la exportación.  No obstante, se ofrecen tres programas de incentivos a las empresas kenianas a fin de alentar las actividades orientadas a la exportación:  el Programa de las Zonas de Elaboración para la Exportación, el de Fabricación bajo Control Aduanero y el de Exención de Derechos.  No se dispone de información sobre el total de los ingresos fiscales sacrificados en el marco de esos programas.  Además, se aplican derechos nulos a las exportaciones a efectos de reembolso del IVA.

102. El Programa de las Zonas de Elaboración para la Exportación, establecido en 1990, prevé una franquicia arancelaria y exención del IVA con respecto a las importaciones de maquinaria (excepto vehículos automóviles) y materias primas.  Además de disponer de una infraestructura de alta calidad, las empresas ubicadas en las zonas de elaboración para la exportación se benefician de una moratoria de 10 años del impuesto sobre las sociedades, el impuesto sobre la renta y el impuesto retenido en la fuente;  una exención de los derechos de timbre;  y una bonificación por inversión del 100 por ciento (aplicable durante 20 años).  La Administración de Zonas de Elaboración para la Exportación actúa como el principal organismo expedidor de licencias y de reglamentación del Gobierno a fin de asegurar la rápida aprobación de los proyectos y facilitar el trámite de licencias.
  Las empresas de las zonas de elaboración para la exportación deben pagar un derecho de solicitud de 250 dólares EE.UU. y un derecho de licencia anual de 1.000 dólares EE.UU.

103. Las empresas de las zonas de elaboración para la exportación pueden vender hasta el 20 por ciento de su producción anual en el mercado nacional, con sujeción a la aprobación del Ministro de Comercio e Industria y el pago de los derechos e impuestos de importación normales sobre los productos.  También puede aplicarse un recargo del 2,5 por ciento si se determina que el volumen de ventas es lo suficientemente significativo como para causar daño a las ramas de producción nacional que producen productos similares.

104. La importancia de las zonas de elaboración para la exportación ha crecido de forma considerable desde el examen de las políticas comerciales de Kenya realizado en 2001.  Actualmente, hay 43 zonas de elaboración para la exportación en el país, que emplean a alrededor de 39.000 personas;  las exportaciones procedentes de esas zonas fueron superiores a 20.000 millones de chelines kenianos en 2005 (cuadro III.1).  Según las autoridades, más del 70 por ciento de la producción de esas zonas, principalmente prendas de vestir, se exporta a los Estados Unidos en el marco de la Ley sobre Crecimiento y Oportunidades para África (AGOA).  Alrededor del 85 por ciento de las empresas de las zonas de elaboración para la exportación son propiedad de ciudadanos extranjeros;  39 de las zonas son administradas por inversores privados, y 2 han sido desarrolladas por la Administración de Zonas de Elaboración para la Exportación.  La mayor parte de las zonas están situadas en Mombasa o Nairobi.
105. El Programa de Fabricación bajo Control Aduanero se introdujo en 1989, en el marco de la Parte IV A de la Ley de Aduanas e Impuestos Especiales.  En virtud del Programa, las empresas que exporten su producción total están exentas del pago de los derechos de importación y del IVA aplicables a los insumos, con inclusión de instalaciones, equipo y materias primas.  La exención está condicionada a la constitución de una fianza aduanera.  Las empresas con derecho a los beneficios del programa gozan también de una bonificación por inversión del 100 por ciento del capital inmobiliario fijo.  Para tener derecho a los beneficios, el inversor debe facilitar pruebas documentales de solvencia financiera, conocimientos técnicos especializados y disponibilidad de mercados;  o demostrar que el valor total de las exportaciones excederá de 440.000 dólares EE.UU. anuales;  o probar que la empresa puede crear empleo para 50 kenianos como mínimo.
Cuadro III.1

Principales indicadores de rendimiento de las zonas de elaboración para la exportación, 2000-2005
(Millones de chelines kenianos, salvo indicación en contrario) 

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Zonas aprobadas en la Gaceta Oficial (número) 
	19
	23
	31
	37
	41
	43

	Empresas en funcionamiento (número) 
	24
	39
	54
	66
	74
	68

	Empleo total (número)
	6.620
	13.758
	27.148
	39.111
	38.560
	38.851

	  Empleo (kenianos)
	6.487
	13.444
	26.447
	38.199
	37.723
	38.051

	  Empleo (expatriados)
	133
	314
	701
	912
	837
	800

	Volumen de negocio
	4.392
	6.499
	11.040
	14.817
	24.217
	23.774

	Exportaciones
	3.635
	5.962
	9.741
	13.812
	23.047
	20.036

	Ventas internas
	755
	538
	932
	619
	651
	3.160

	Importaciones
	2.349
	3.990
	7.043
	9.920
	13.029
	12.497

	Inversiones
	6.107
	8.950
	12.728
	16.716
	17.012
	18.682

	Gasto interno totala
	1.187
	2.235
	3.651
	4.969
	7.331
	8.255

	Contribución al empleo en el sector manufacturero (%)
	3,6
	7,4
	11,5
	15,9
	15,6
	15,4

	Contribución al PIB (%)
	0,53
	0,77
	1,30
	1,53
	2,19
	2,03


a
Equivalente de las divisas inyectadas en la economía.
Fuente:
Administración de Zonas de Elaboración para la Exportación.

106. Las licencias requeridas para las empresas que se acojan al Programa de Fabricación bajo Control Aduanero las expide el Comisario de Aduanas e Impuestos Especiales;  las solicitudes las tramita el Centro de Promoción de las Inversiones, que coordina el programa.  Los emplazamientos actualmente designados para el programa son Nairobi, Mombasa, Kisumu, Thika, Eldoret, Nakuru y Nyeri.  Con la autorización del Comisario de Aduanas e Impuestos Especiales, las empresas acogidas al programa pueden vender sus productos en el mercado interno, con sujeción al pago de los derechos e impuestos normales más un recargo del 2,5 por ciento del valor imponible.

107. En virtud del Sistema de Exención de Derechos, en vigor desde 1990, el Ministro de Hacienda exime de derechos y del IVA a las mercancías importadas para su utilización en la producción de manufacturas destinadas a la exportación, o para la producción de materias primas para su utilización en manufacturas destinadas a la exportación, o para la producción de "artículos exentos de derechos" destinados a la venta en el mercado interno.  La administración del sistema está a cargo de la Oficina Comercial de Exenciones para las Exportaciones.  La exención está condicionada a la constitución de una fianza que cubra el importe de los derechos no abonados.  Para recuperar la fianza, los exportadores tienen que demostrar, en un plazo de seis meses, que los productos importados se han utilizado para la fabricación de productos finales que han sido exportados.  El sistema es utilizado principalmente por exportadores de productos hortícolas, farmacéuticos y productos agrícolas.

v) Financiación, seguro y garantía de las exportaciones

108. Kenya no tiene programas públicos de financiación, seguro o garantía de las exportaciones.  La financiación y el seguro de las exportaciones deben contratarse con empresas privadas cuyos precios vienen determinados por el mercado.  Las autoridades señalan que se está considerando la introducción de un programa de seguro del crédito a la exportación.

vi) Promoción de las exportaciones y asistencia a la comercialización

109. El Consejo de Promoción de las Exportaciones, establecido en 1992, tiene el mandato de promover y desarrollar las actividades de exportación en Kenya.  Las actividades del Consejo giran en torno a cinco pilares:  1) desarrollo del mercado de exportación mediante la identificación de oportunidades de mercado y la formulación de estrategias de penetración en el mercado, con inclusión de programas de información de contacto, investigación de mercado, y ferias y misiones comerciales;  2) desarrollo y adaptación de productos para ampliar y diversificar la gama de productos de exportación de Kenya;  3) servicios de información y distribución comercial;  4) facilitación de la política comercial a fin de mejorar la competitividad del país en materia de exportación;  y 5) desarrollo de las capacidades de exportación mediante el suministro de información de interés para los exportadores.  El Consejo también mantiene un Centro de Información Comercial en Kenya que suministra información comercial y presta servicios de apoyo, y acoge un centro de referencia de la OMC para los medios empresariales.  El Consejo funciona como una sociedad limitada, pero recibe apoyo logístico del Ministerio de Comercio e Industria y ayuda financiera del Ministerio de Hacienda y de donantes internacionales.

110. La Estrategia Nacional de Exportación para 2003-2008 es el principal documento de política de Kenya relacionado con la promoción de las exportaciones.  La Estrategia está encaminada a mejorar los resultados de exportación del país por medio de la ampliación de los mercados de exportación existentes, la apertura de nuevos mercados, la diversificación de la base de exportación alejándola de la dependencia de las exportaciones tradicionales, el aumento del acceso a los mercados, y el fortalecimiento de las redes de apoyo institucional mediante la facilitación del comercio y la mejora de la competitividad.
  El Consejo se centra en 6 de los 14 sectores prioritarios identificados en la Estrategia;  a saber, la horticultura y otros subsectores agrícolas (principalmente los del té y el café), los textiles y el vestido, la artesanía comercial y las PYME, el pescado y el ganado, otras manufacturas, y los servicios distintos del turismo.

111. Otros organismos que participan en la promoción de las exportaciones y la comercialización son la Administración de Zonas de Elaboración para la Exportación, la Cámara Nacional de Comercio e Industria de Kenya, y asociaciones sectoriales de productores y exportadores como la Asociación de Fabricantes de Kenya.  También participan en las actividades de promoción de las exportaciones organismos paraestatales sectoriales como la Administración de Desarrollo de Cultivos Hortícolas.

4) Medidas que afectan a la producción y al comercio

i) Incentivos

112. Existen diversos programas de incentivos para fomentar las inversiones en Kenya, con inclusión de moratorias fiscales y bonificaciones por inversión (capítulo II 4)).  Además, pueden obtenerse reducciones y remisiones fiscales y de derechos en el marco de los programas de Fabricación bajo Control Aduanero, Exención de Derechos, y Zonas de Elaboración para la Exportación (sección 3) v) supra).

113. Hay una serie de organismos gubernamentales que prestan servicios de divulgación agrícola, por ejemplo, promoción de la utilización de determinadas especies, servicios veterinarios, inseminación artificial, y servicios de alquiler de tractores a pequeños agricultores (capítulo IV 2) ii)).  No obstante, las ayudas públicas a los servicios de divulgación han disminuido en los últimos años, de un promedio del 5,9 por ciento del presupuesto en el decenio de 1990 al 1,5 por ciento, aproximadamente, en 2003-2004.
  Al aplicar la Estrategia de Revitalización de la Agricultura, el Ministerio de Agricultura se propone asignar 13.500 millones de chelines kenianos a los fondos de desarrollo agrícola en el período 2005-2008.

114. Varias instituciones de desarrollo han concedido préstamos a largo plazo en condiciones favorables para la realización de actividades industriales y comerciales;  entre esas instituciones figuran el Banco de Desarrollo Industrial, el Banco de Desarrollo de Kenya, la Corporación de Desarrollo Industrial y Comercial, la Corporación Nacional de Desarrollo del Turismo, y los Polígonos Industriales de Kenya.

115. Hay un amplio número de institutos de investigación agrícola, de los cuales muchos se concentran en productos específicos (café, té, azúcar, etc.).  Su financiación procede en su mayor parte de donantes, pero el Gobierno está tratando de aumentar su propia contribución (capítulo IV 2) ii)).  El gasto público en investigación y desarrollo industriales asciende a menos del 0,1 por ciento del presupuesto;  el Instituto de Investigación y Desarrollo Industriales de Kenya es el principal organismo dedicado a la investigación y desarrollo industriales.

ii) Contratación pública

116. El régimen de contratación pública de Kenya se halla en un período de transición, ya que en 2005 se adoptó una nueva legislación, que aún no se ha aplicado debido a la falta de un reglamento pertinente (mayo de 2006).  Por tanto, sigue utilizándose el Reglamento sobre Hacienda y Auditoría (Contratación Pública) de 2001 para la contratación pública.  Por lo general, ese reglamento exige un concurso para todos los contratos por un valor superior a 100 dólares EE.UU.  Por debajo de ese límite, se permite la contratación de un solo proveedor.  Los contratos de entre 100 y 6.000 dólares EE.UU. deben adjudicarse mediante licitación restringida;  los contratos por un valor superior a 6.000 dólares EE.UU. están sujetos a licitaciones abiertas.  No se otorgan márgenes preferenciales a los proveedores locales.  Las decisiones son tomadas por los comités de licitación, que se crearon para todas las instituciones públicas.  No obstante, se ha señalado que en el marco de este régimen, en Kenya, las licitaciones eran manipuladas con frecuencia y adjudicadas a empresas no competitivas.

117. En un esfuerzo por promover la eficiencia y la integridad, así como aumentar la transparencia y responsabilidad en los procedimientos de contratación pública, el Parlamento promulgó una nueva Ley de Contratación Pública y Enajenación en 2005.  La Ley establece, entre otras cosas, disposiciones en materia de calificación para la adjudicación de contratos, confidencialidad y comunicación con la entidad contratante.  Asimismo, la Ley dispuso el establecimiento de la Administración de Vigilancia de la Contratación Pública, cuyas funciones principales consisten en velar por la conformidad con los procedimientos de contratación, vigilar el sistema de contratación pública y asistir en la aplicación y el funcionamiento del sistema.

118. Según las autoridades, se esperaba adoptar el reglamento previsto en la Ley antes del fin de junio de 2006.  El proyecto de reglamento prevé, entre otras cosas, documentos de contratación normalizados, la composición de comités de licitación, plazos de aviso, un código de conducta ética que deberá ser firmado por los proveedores, y valores de umbral para los diferentes métodos de contratación.  En Kenya, la contratación pública está descentralizada;  cada entidad contratante debe establecer un comité de licitación.  El reglamento estipula la composición de comités de licitación para los distintos tipos de entidad contratante (ministerios, distritos, empresas de propiedad estatal, autoridades locales, etc.).

119. En virtud de la nueva Ley, la contratación pública puede realizarse por medio de licitaciones abiertas, licitaciones restringidas o compras directas.  Cuando se trata de licitaciones abiertas, la entidad contratante debe publicar la invitación a licitar y el valor de contratación;  también debe poner el pliego de condiciones a disposición de las personas que deseen presentar ofertas.  Si el costo de la licitación abierta fuera desproporcionado respecto del valor del contrato o el valor del contrato resultara ser inferior al mínimo prescrito (fijado en 5 millones de chelines kenianos en el proyecto de reglamento), entonces podría utilizarse una licitación restringida.  Este tipo de licitación también se emplea cuando hay un número limitado de licitadores.  El procedimiento es similar al de la licitación abierta, con la diferencia de que sólo se invita a participar a determinados proveedores.  El método de la compra directa se utiliza cuando hay un solo proveedor, una necesidad urgente, o si se trata de una contratación para complementar un contrato existente.  En esos casos, la entidad contratante puede negociar directamente con el proveedor.
  La entidad contratante ha de publicar su decisión y, previa petición, comunicar los motivos por los que ha rechazado una oferta.

120. El proyecto de reglamento establece una distinción entre los diversos métodos de licitación.  Se permite la contratación directa para los contratos de 300.000 chelines kenianos como máximo.  Pueden solicitarse precios de licitación para los contratos de hasta 3 millones de chelines kenianos.  La licitación abierta es obligatoria para todos los contratos por un valor superior a 5 millones de chelines kenianos.  La licitación restringida, con precalificación de proveedores y con al menos tres licitantes, se permite en el caso de los contratos de hasta 20 millones de chelines kenianos.  La decisión de convocar una licitación nacional o internacional se toma estudiando cada caso por separado.  Está prohibido dividir un contrato.  El Reglamento prevé márgenes preferenciales de hasta el 15 por ciento, cuyo porcentaje exacto depende de la proporción de insumos nacionales utilizados.

121. En 2001 se instituyó una Junta de Reclamaciones, Revisiones y Apelaciones sobre Contratación Pública.  El número de recursos de apelación interpuestos ante la Junta aumentó de 8 en 2001 a 46 en 2004.  Las decisiones de la Junta fueron variadas, con desestimaciones, anulaciones y nuevas convocatorias de licitación.
  En 2005, la Junta fue reemplazada por la Junta de Revisiones de Decisiones Administrativas sobre Contratación Pública, establecida en virtud de la nueva Ley.

122. Las autoridades señalan que no se dispone de datos acerca de la contratación pública en Kenya.  La contratación del Gobierno central se estima en el 8 por ciento del PIB.

123. Kenya no es signatario ni tiene la condición de observador con respecto al Acuerdo Plurilateral de la OMC sobre Contratación Pública.

iii) Empresas comerciales del Estado, propiedad estatal y privatización

124. Kenya ha notificado a la OMC que no mantiene ninguna empresa comercial del Estado en el sentido de lo dispuesto en el apartado a) del párrafo 4 del artículo XVII del GATT de 1994.

125. La labor de privatización de Kenya se remonta a 1992, año en que el Gobierno inició un programa sobre la Reforma y Privatización de las Empresas Públicas.  En el marco de ese programa, se planificó la privatización de 207 de un total 240 empresas de orientación comercial;  33 empresas ‑principalmente de los sectores de las telecomunicaciones, el transporte y la banca- quedaron excluidas de la privatización por considerarse que revestían una "importancia estratégica".
  El Comité del Programa de Reforma Paraestatal, presidido por el Ministro de Hacienda, era responsable de la aplicación del programa.  A finales de 2002 se habían privatizado 108 empresas, si bien el programa, en lo esencial, se había suspendido en 1998 (cuadro III.2).  El método más corriente de privatización era el de los derechos preferentes, seguido por la administración judicial, la licitación pública y la liquidación.  El programa generó mediante la venta de activos ingresos de 10.400 millones de chelines kenianos, que fueron incorporados al presupuesto del Estado.

126. Se reconoció de forma generalizada que el Programa sobre la Reforma y Privatización de las Empresas Públicas tenía una serie de deficiencias y que su repercusión en la economía era mínima.
  En particular, la mayor parte de las empresas privatizadas eran relativamente pequeñas y no dependían de recursos presupuestarios, mientras que las empresas de mayor envergadura que sí dependían de ayudas financieras públicas y se consideraban estratégicas, con frecuencia, quedaban excluidas de las privatizaciones.  La oposición de los directores a las privatizaciones y la falta de un marco jurídico para los procedimientos de privatización, junto con la disminución de la financiación de los donantes, dio lugar a la suspensión en la práctica del programa en 2002.

Cuadro III.2

Empresas privatizadas, 1991-2002

	Método de privatización
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	Total

	Liquidación
	0
	7
	1
	1
	3
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	12

	Administración judicial
	0
	1
	5
	2
	5
	1
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	14

	Derechos preferentes
	1a
	1
	10
	7
	12
	6
	16
	0
	0
	0
	0
	0
	53

	Emisión pública
	1a
	0
	2
	1
	0
	4b
	0
	0
	0
	0
	1
	0
	9

	Licitación pública
	0
	0
	2
	3
	6
	3
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	14

	Compra por los directivos/ empleados de la empresa
	0
	0
	0
	0
	0
	1
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	1

	Venta parcial de activos
	0
	4
	0
	0
	0
	0
	0
	1c
	0
	0
	0
	0
	5

	Total 
	2
	13
	20
	14
	26
	15
	16
	1
	0
	0
	1
	0
	108


a
Transacciones anteriores al programa.  
b
Kenya Airfreight Handling y Kenya Flamingo Airways, filiales de Kenya Airways, se han computado por separado.  
c
Parte de los activos del Banco Comercial de Kenya se vendieron en varios años, siendo 1998 el último de ellos.
Fuente:
Ministry of Finance (2005b), Draft of Sessional Paper on Privatization of State Corporations and Investments.
127. Una vez inactivo el Programa sobre la Reforma y Privatización de las Empresas Públicas, el Gobierno reconoció cada vez más que los deficientes resultados de las empresas clave, en particular en la infraestructura básica, estaban mermando la competitividad de Kenya.
  A mediados de 2003, en un programa renovado, el Gobierno elaboró una lista para la privatización plena o parcial de 33 empresas de propiedad estatal.
  La lista comprende principalmente empresas de propiedad estatal que en el marco del anterior programa habían sido excluidas de las privatizaciones, entre ellas empresas de los sectores de las telecomunicaciones, el transporte, la banca y los servicios públicos (cuadro III.3).
128. Como parte del reactivado programa de privatización, en 2005, el Parlamento de Kenya adoptó una Ley de Privatización que prevé el establecimiento de una comisión de privatización para supervisar y aplicar el programa.  Según las autoridades, la comisión debía establecerse en junio de 2006.  Las privatizaciones deben ser abiertas y competitivas;  pueden participar en ellas tanto los kenianos como los ciudadanos extranjeros.  No obstante, en el caso de transacciones específicas, el Ministro de Hacienda puede limitar la participación a los ciudadanos nacionales o exigir una participación mínima.

Cuadro III.3

Empresas clave de propiedad estatal cuya privatización está prevista para el período 2003-2007

	Nombre de la empresa
	Observaciones/Situación de la privatización en mayo de 2006

	Telkom Kenya
	El monopolio exclusivo expiró en julio de 2004;  se halla en proceso de reestructuración para vender la participación del Gobierno, del 49%.

	Banco Comercial de Kenya 
	Privatizado mediante la emisión de acciones.

	Compañía de Reaseguros de Kenya
	Por privatizar.

	Refinería de Petróleo de Kenya
	Por privatizar.

	Empresa Nacional de Transporte por Tuberías
	Por privatizar.

	Administración de Aeropuertos de Kenya
	Por privatizar.

	Ferrocarriles de Kenya
	Se adjudicó por licitación una concesión conjunta de Ferrocarriles de Kenya y Ferrocarriles de Uganda por 25 años a un consorcio dirigido por una empresa sudafricana.

	Administración de Puertos de Kenya
	Se está preparando la concesión de la terminal de contenedores y la conversión a un sistema de arrendamiento portuario.

	Empresa de Generación de Electricidad de Kenya
	El Gobierno propone reducir su participación directa del 51% a menos del 39%;  se están tramitando las suscripciones de ofertas públicas iniciales.

	Empresa de Energía Eléctrica y Alumbrado de Kenya
	Por privatizar.


Fuente:
UNCTAD y CCI (2005), La Guía de Inversiones en Kenya - Oportunidades y Condiciones, junio;  e información suministrada por el Ministerio de Hacienda.

129. Como parte del programa de privatización, el Gobierno también ha analizado las entidades públicas de Kenya para distinguir mejor a las instituciones que desempeñan funciones normativas o soberanas de aquellas que participan en actividades comerciales.  Como resultado de ello, 72 instituciones paraestatales fueron identificadas como organismos no comerciales que debían seguir bajo el control del Estado;  éstas pertenecen a las siguientes categorías:  organismos de reglamentación (25), institutos de investigación (10), institutos educativos y profesionales (14), organismos de desarrollo y promoción (11), organizaciones culturales y sociales (10), y organismos de recaudación de ingresos (2).
  La lista de organismos de reglamentación comprende la Administración de Mercados de Capital, la Junta del Café, y la Junta de Regulación de la Electricidad;  y entre los organismos de recaudación de ingresos figuran la Junta de Recaudación de la Hostelería y la Administración Fiscal de Kenya.

iv) Política de competencia y controles de precios

130. La Ley de Prácticas Comerciales Restrictivas, Monopolios y Control de Precios de 1988 (modificada en 1990) regula las cuestiones relacionadas con la competencia en Kenya.  Su objetivo principal es estimular la competencia en la economía mediante la prohibición de las prácticas comerciales restrictivas.  Una práctica restrictiva se define como un acto que reduce o elimina las oportunidades para competir o adquirir bienes o servicios a precios justos de mercado.

131. La Ley también prohíbe las prácticas comerciales predatorias encaminadas a reprimir la competencia, las ofertas colusorias en ventas por subasta y la licitación colusoria.  Se necesita la autorización del Ministro de Hacienda para fusiones entre dos o más empresas independientes dedicadas a la fabricación o distribución/suministro de productos o servicios sustancialmente similares.  No obstante, están exentas de las disposiciones de la Ley las prácticas comerciales asociadas "directa y necesariamente" con el ejercicio de privilegios comerciales exclusivos o preferenciales otorgados legalmente, o con la concesión de licencias a personas dedicadas a determinados oficios y profesiones.

132. Los precios, incluidos los del sector agrícola, vienen determinados por el mercado.  No obstante, la Junta Nacional de Cereales y Otros Productos Agrícolas (NCPB) interviene en el mercado a fin de sostener los precios.  Además, en virtud de la Ley, el Ministro puede establecer precios máximos o tarifas máximas con respecto a la venta de bienes o el suministro de servicios producidos por empresas que gocen de monopolio.  Esto no ha ocurrido desde el último examen de las políticas comerciales de Kenya en 2000.

133. Las reclamaciones relativas a prácticas comerciales restrictivas pueden presentarse al Ministro de Hacienda por conducto de la Comisión de Monopolios y Precios constituida en virtud de la Ley.  La Comisión inicia investigaciones de oficio o a raíz de una reclamación.  Está dirigida por un Comisario que es nombrado por el Ministro y tiene facultades para realizar investigaciones.  Las apelaciones contra una orden del Ministro deben presentarse al Tribunal de Prácticas Comerciales Restrictivas (establecido también en virtud de la Ley) en un plazo de 28 días a contar de la fecha en que se haya dictado la orden.
  Las apelaciones contra decisiones del Tribunal se presentan al Tribunal Supremo, cuyas decisiones son definitivas.  Los infractores pueden ser objeto de una multa de hasta 200.000 chelines kenianos o pena de prisión de hasta tres años, o ambas sanciones.

134. Entre 1998 y 2005, la Comisión de Monopolios y Precios resolvió 234 casos de prácticas comerciales restrictivas y 281 fusiones y adquisiciones.  Impidió que se llevaran a cabo tres fusiones en los servicios financieros, los medios de comunicación y la rama de producción del cemento, y aprobó otras con condiciones.

135. Las autoridades indican que se está realizando un examen de la legislación keniana en materia de competencia, y que se están preparando nuevos instrumentos legislativos.  Los factores que limitan la eficacia de la política de competencia comprenden la falta de facultades de procesamiento de la Comisión de Monopolios y Precios y la poca claridad de las disposiciones relativas a la aplicación.

136. En diciembre de 2004 se adoptó una política regional de competencia en el marco del COMESA, y se está estableciendo una Comisión de Competencia del COMESA.

v) Derechos de propiedad intelectual

a)
Marco jurídico e institucional

137. Kenya es signatario de diversos tratados en el marco de la Organización Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI) (cuadro III.4).  Es miembro de la Convención Universal sobre Derecho de Autor, la Organización Regional Africana de la Propiedad Industrial (ARIPO) y de la Unión Internacional para la Protección de las Obtenciones Vegetales (UPOV).

Cuadro III.4

Tratados de la OMPI de los que es signatario Kenya, 2006

	Convenio de París (propiedad industrial)
	Junio de 1965

	Convenio de la OMPI
	Octubre de 1971

	Convenio de Ginebra (reproducción no autorizada de fonogramas)
	Abril de 1976

	Convenio de Bruselas (distribución de señales portadoras de programas trasmitidas por satélite)
	Agosto de 1979

	Tratado de Nairobi (símbolo olímpico)
	Septiembre de 1982

	Convenio de Berna (obras literarias y artísticas)
	Junio de 1993

	Tratado de Cooperación en materia de Patentes (PCT)
	Junio de 1994

	Arreglo de Madrid (registro internacional de marcas)
	Junio de 1998

	Protocolo de Madrid (registro internacional de marcas)
	Junio de 1998

	Tratado sobre el Derecho de Patentes (PLT)
	Junio de 2000


Fuente:
Secretaría de la OMC.

138. El Instituto de la Propiedad Industrial de Kenya es el punto de contacto para las cuestiones relacionadas con la propiedad industrial, mientras que el Departamento del Registrador General, dependiente de la Oficina del Procurador General, se encarga del derecho de autor, y el KEPHIS es responsable de los derechos de obtentor.
  La legislación nacional de Kenya en materia de derechos de propiedad intelectual fue examinada por el Consejo de los ADPIC en junio de 2001.
  Durante el período objeto de examen, Kenya ha modificado su legislación relativa a los derechos de propiedad intelectual con miras a cumplir sus obligaciones dimanantes del Acuerdo sobre los ADPIC.  Las modificaciones comprenden la Ley de Derecho de Autor (capítulo 130) de 2001, la Ley de Propiedad Industrial (capítulo 509) de 2001, y la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio (capítulo 506) de 2002.  En 2001 se presentaron ante el Parlamento proyectos de ley sobre indicaciones geográficas y esquemas de trazado de los circuitos integrados, pero aún no se han promulgado (mayo de 2006).  El Parlamento también está examinando un proyecto de ley sobre el secreto comercial.

139. Kenya ha expresado su firme apoyo a la introducción de una modificación en el Acuerdo sobre los ADPIC en relación con la salud pública a fin de que se pongan medicamentos más económicos a disposición de los países en desarrollo y los países menos adelantados.
  En la Conferencia Ministerial de Hong Kong celebrada en 2005, Kenya presentó una comunicación en la que reiteraba sus propuestas sobre cuestiones relacionadas con los ADPIC, especialmente la aplicación, la salud pública y el medio ambiente.
  Kenya también respalda la ampliación del Acuerdo sobre los ADPIC para abarcar los recursos genéticos y los conocimientos tradicionales.

140. El cuadro III.5 ofrece una visión general de la protección de los derechos de propiedad intelectual en Kenya.

Cuadro III.5

Visión general de la protección de los derechos de propiedad intelectual, 2006

	Materia
	Ámbito
	Duración
	Determinadas exclusiones y limitaciones

	Dibujos y modelos industriales
	Cualquier composición de líneas o colores o cualquier forma tridimensional que confiera un aspecto especial a un producto industrial o artesanal y que pueda servir de modelo para dicho producto.
	5 años a partir de la fecha de la solicitud;  renovable hasta por dos períodos consecutivos de cinco años.
	Cualquier elemento de un dibujo o modelo industrial que sirva exclusivamente para obtener un resultado técnico;  los dibujos y modelos industriales que sean contrarios al orden público o la moralidad no pueden ser objeto de registro.

	Esquemas de trazado de los circuitos integrados
	Esquemas de trazado de los circuitos integrados
	10 años a partir de la fecha de la solicitud o de la primera explotación comercial.
	Actos realizados con fines no comerciales con el solo objeto de evaluación, análisis, investigación o enseñanza.

	Patentes y modelos de utilidad
	Patentes:  cualquier producto o procedimiento, que sea nuevo, tenga nivel inventivo y sea susceptible de aplicación industrial.




Modelos de utilidad:  cualquier producto o procedimiento, que sea nuevo y sea susceptible de aplicación industrial.
	20 años a partir de la fecha de la solicitud







10 años a partir de la fecha de concesión, no renovable.  
	No se considerarán invenciones:  los descubrimientos, las teorías científicas y los métodos matemáticos;  los esquemas, normas o métodos para las actividades comerciales, las actividades únicamente intelectuales o las actividades lúdicas;  los métodos terapéuticos y quirúrgicos para el tratamiento de personas o animales, así como los métodos de diagnóstico practicados en personas o animales;  la mera presentación de información;  los métodos de uso relacionados con la salud pública de cualquier molécula o sustancia empleada para prevenir o tratar una enfermedad designada por el Ministro de Sanidad.
No son patentables:  las obtenciones vegetales previstas en la Ley de Semillas y Obtenciones Vegetales;  y las invenciones contrarias al orden público, la moral, la salud y la seguridad públicas, los principios de humanidad y la conservación del medio ambiente.
Los derechos están limitados por las condiciones de la patente, las disposiciones en materia de licencias obligatorias o de explotación estatal de invenciones patentadas, y se harán extensivos sólo a actos realizados con fines industriales o comerciales (por ejemplo, no de investigación científica).

	Marcas de fábrica o de comercio
	Bienes y servicios:  la marca comprende un signo distintivo, eslogan, divisa, marca, etiqueta de encabezamiento, billete, nombre, firma, obra, letra o número o cualquier combinación de los mismos, ya se presenten en dos o tres dimensiones.
	10 años, renovable indefinidamente en intervalos de 10 años.
	

	Derecho de autor y derechos conexos
	Obras literarias, musicales y artísticas, obras audiovisuales, grabaciones de sonido y emisiones.
	Derechos morales:  no son transmisibles durante la vida del autor.
Derechos económicos:  la vida del autor más 50 años.
Derechos conexos:  50 años a partir de la fecha de realización, grabación o emisión.
	Los derechos excluyen, entre otras cosas, el control de lo siguiente:  el trato justo a los efectos de investigación científica, uso privado, crítica o análisis, o información de acontecimientos de actualidad siempre que se cite la fuente;  la inclusión incidental en una película o emisión;  la inclusión, con indicación de la fuente, en una colección de obras literarias o musicales de no más de dos pasajes breves, para su utilización en una escuela o universidad;  la emisión con fines de actividades docentes sistemáticas;  y la lectura o recitación que haga una persona, en público o en una emisión, de cualquier extracto razonable, si está acompañada del reconocimiento debido.

	Indicaciones geográficas
	Una descripción o representación utilizada para indicar el origen geográfico (en relación con los bienes o servicios), en el territorio de un país o una región o localidad del territorio, en los que determinada calidad, reputación u otras características de los productos o servicios sean exclusiva o esencialmente atribuibles al entorno geográfico, incluidos los factores naturales, los factores humanos o ambos.
	Indefinida 
	No son objeto de protección las indicaciones:  que no correspondan a su definición;  que sean contrarias al orden público o la moralidad;  y que en su país de origen no estén protegidas o dejen de estarlo, o que hayan caído en desuso en dicho país.

	Obtenciones vegetales
	Obtenciones vegetales que son lo suficientemente distinguibles, variadas, puras, uniformes u homogéneas, y estables en sus características esenciales.
	25 años
	Fines científicos o de investigación, y utilización fuera de Kenya (semillas)


Fuente:
Secretaría de la OMC, sobre la base de información facilitada por las autoridades de Kenya.

141. Entre 2000 y 2003, el Instituto de la Propiedad Industrial de Kenya registró 84 patentes (20 de solicitantes extranjeros) y 27 modelos de utilidad (uno de un solicitante extranjero).
b)
Patentes

142. La protección mediante patente en Kenya se rige por la Ley de Propiedad Industrial de 2001.  Las solicitudes de patentes, junto con una especificación de la invención así como los formularios y derechos de solicitud necesarios, se han de presentar al Instituto de la Propiedad Industrial de Kenya.  Los procedimientos y documentos necesarios para la solicitud de la protección mediante patente se establecen en el Reglamento de Propiedad Industrial de 2002.  La Segunda Lista del Reglamento dispone que los derechos anuales deben abonarse en proporciones progresivas, desde 2.000 chelines kenianos (300 dólares EE.UU. para los extranjeros) en el segundo año hasta 50.000 chelines kenianos (2.500 dólares EE.UU.) en el vigésimo año.  La solicitud de patente se publicará en la Gaceta Oficial de Kenya o en una publicación sobre propiedad industrial.  La Ley de Propiedad Industrial de 2001 amplió la protección mediante patente de 17 a 20 años.

143. La Ley de Propiedad Industrial de 2001 prevé la posibilidad de establecer una licencia obligatoria para los usos comerciales después de transcurridos cuatro años a partir de la fecha de la solicitud o tres años a partir de la fecha de concesión, en casos de no explotación de una patente, de elevado precio de un medicamento o de interdependencia de patentes.  El Gobierno o personas autorizadas por él podrán explotar una invención patentada con fines no comerciales por razones de interés público, siempre que se haya tratado sin éxito de obtener licencias contractuales y que el titular de la patente reciba una compensación.  El interés público comprende motivos relacionados con la seguridad nacional, la nutrición, la salud y la conservación del medio ambiente.  Se ha otorgado una licencia obligatoria para la producción nacional de medicamentos contra el VIH/SIDA.

144. La Ley de Propiedad Industrial de 2001 autoriza explícitamente las importaciones paralelas.  Uno de los objetivos es facilitar a Kenya el acceso a medicamentos antivirales de fuentes más económicas.
  La Ley también contiene una "disposición Bolar" que permite que los fabricantes de medicamentos genéricos realicen las pruebas y el procedimiento de registro y aprobación apropiados con miras a estar preparados para iniciar la producción en cuanto expire la patente.

145. Los modelos de utilidad, las innovaciones técnicas
 y los dibujos y modelos industriales también son objeto de protección en virtud de la Ley de 2001.  Para poder obtener un certificado de modelo de utilidad, una invención debe ser nueva y ser susceptible de aplicación industrial.  Los dibujos y modelos industriales son objeto de protección durante cinco años contados a partir de la fecha de su depósito y la protección es renovable por dos períodos consecutivos.  Las obtenciones vegetales están excluidas de la patentabilidad, pero son objeto de protección en virtud de la Ley de Semillas y Obtenciones Vegetales de 1999 mediante un sistema sui generis especial, de conformidad con la UPOV de 1978, que es administrado por el KEPHIS.

c)
Marcas de fábrica o de comercio

146. En virtud de la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio, cualquier marca (con inclusión de nombres, firmas o palabras) puede registrarse en el Instituto de la Propiedad Industrial de Kenya.  Las marcas de servicio, los nombres comerciales, y los envases también pueden ser objeto de protección como marcas de fábrica o de comercio, mientras que no se otorga protección a los sonidos ni a los perfumes.  Cuando recibe una solicitud, el Instituto de la Propiedad Industrial la examina para asegurarse de que la marca de fábrica o de comercio solicitada cumple los requisitos.  De ser así, la marca de fábrica o de comercio se publica en el Boletín del Instituto de la Propiedad Industrial;  el público dispone de 60 días a partir de la fecha de la publicación para oponerse a su registro.  No se exige la utilización previa para registrar marcas de fábrica o de comercio.  Éstas son objeto de protección durante un período inicial de 10 años, renovable indefinidamente por períodos de 10 años.

147. Los derechos de solicitud son de 4.000 chelines kenianos para los solicitantes nacionales y de 200 dólares EE.UU. para los solicitantes extranjeros.

d)
Derecho de autor

148. La protección del derecho de autor y derechos conexos en Kenya se rige por la Ley de Derecho de Autor de 2001.  La protección se extiende durante toda la vida del autor y 50 años más.  Los programas de ordenador y las compilaciones de datos, incluidos los cuadros, son objeto de protección como obras literarias.  Se ha adoptado una modificación de la Ley de Derecho de Autor para incluir un objeto y un código fuente en la definición de programa de ordenador.  La Ley también reconoce el folclore.  Con arreglo al artículo 36 de la Ley, los productores de grabaciones sonoras y obras audiovisuales deben solicitar la autenticación de su obra a la Junta de Derecho de Autor.  Ésta ha introducido un requisito de registro para ciertos derechos de autor en Kenya, contrariamente a la práctica generalizada.

e)
Observancia

149. Varias autoridades se encargan de la observancia de los derechos de propiedad intelectual en Kenya, entre ellas el Instituto de la Propiedad Industrial, el KEPHIS, la Oficina del Procurador General, la policía, las aduanas y el poder judicial.  En noviembre de 2001, la Oficina de Normas de Kenya y la Asociación de Fabricantes de Kenya formaron el Comité Nacional contra las Falsificaciones, cuya función principal es combatir las infracciones de los derechos de propiedad intelectual.  Las autoridades indican que se está preparando un proyecto de ley contra las falsificaciones.

150. La propiedad industrial es objeto de protección en el marco del procedimiento civil y penal.  La infracción dolosa de los derechos de propiedad industrial está sujeta a procedimientos y sanciones penales, con inclusión de penas de prisión o multas, así como incautación, decomiso y destrucción de las mercancías infractoras y equipo correspondiente.  El titular de una patente, un modelo de utilidad o un dibujo o modelo industrial podrá solicitar al Tribunal de la Propiedad Industrial la prohibición de una infracción o el mandamiento de impedir la infracción cuando ésta sea inminente.  Toda infracción de una patente constituye un delito sancionable con una multa que puede oscilar entre 10.000 y 50.000 chelines kenianos, o con pena de prisión de tres a cinco años, o con ambas cosas.

151. El Tribunal Supremo tiene jurisdicción en materia de acciones civiles por la infracción de marcas de fábrica o de comercio, derechos de autor y derechos conexos.  Los titulares de derechos pueden solicitar un mandamiento judicial y presentar una demanda por daños y perjuicios.  Se ha incorporado una "orden Anton Piller" a la Ley de Derecho de Autor de 2001, en virtud de la cual los titulares de un derecho de autor que disponen de pruebas prima facie de que se ha infringido su derecho, pueden obtener del tribunal mandamientos ex parte para que se presenten a título de prueba los artículos de la supuesta infracción.  Las infracciones de la Ley de Derecho de Autor están sujetas a penas de prisión de hasta 10 años o multas de hasta 800.000 chelines kenianos, mientras que las multas por la infracción de marcas de fábrica o de comercio oscilan entre 10.000 y 200.000 chelines kenianos.
IV. POLÍTICAS COMERCIALES, POR SECTORES

1) Introducción

152. La agricultura sigue siendo uno de los sectores clave de la economía keniana pese a la continua reducción de su contribución al PIB en los últimos años.  Siguen funcionando todas las juntas de comercialización, aunque con facultades relativamente limitadas.  Kenya aplica una estrategia agrícola para 2004-2014 encaminada a garantizar la seguridad alimentaria y a transformar el sector en una actividad rentable, competitiva y capaz de atraer inversiones privadas.  La protección arancelaria media en la agricultura (gran división 1 de la Clasificación Industrial Internacional Uniforme de todas las Actividades Económicas (CIIU), Revisión 2) es del 17,3 por ciento, con tipos que oscilan desde cero hasta el 75 por ciento.

153. El sector de explotación de minas y canteras sigue adoleciendo de un desarrollo insuficiente.  Las actividades de extracción de minerales, centradas en la ceniza de sosa, están dominadas por empresas de propiedad estatal, presentes principalmente en las actividades de explotación.  La explotación de minas y canteras (gran división 2 de la CIIU, Revisión 2) es el sector con menor protección arancelaria, con un promedio de aranceles de aduanas NMF del 5,8 por ciento.

154. El sector manufacturero sigue en gran medida orientado al mercado interno;  parte de la producción se exporta a mercados regionales.  En 1997 se formuló una estrategia de industrialización en dos etapas con el fin de aumentar el valor añadido de las exportaciones de productos primarios, especialmente agropecuarios.  En el marco de la primera etapa, que abarca el período 1997-2006, Kenya está promoviendo la expansión y modernización de las industrias existentes.  Las industrias manufactureras que requieren inversiones considerables en infraestructura, una mano de obra muy cualificada y la formación de grandes bloques de inversiones se promocionarán en la segunda etapa de la estrategia de industrialización, es decir a partir de 2007.  El promedio de los aranceles de aduanas NMF aplicados a los productos manufacturados (gran división 3 de la CIIU, Revisión 2) es del 12,8 por ciento, con tipos que llegan hasta el 100 por ciento respecto de ciertos productos alimenticios.

155. En términos de contribución al PIB, el sector de los servicios se está convirtiendo en el más importante de la economía.  Sigue habiendo intervención estatal en la mayor parte de los subsectores, incluido el de los servicios financieros, en el que los bancos de propiedad estatal tienen la parte principal de los depósitos y préstamos.  La infraestructura general de Kenya debe desarrollarse;  ello, unido a una mayor liberalización de los servicios, mejorará la eficiencia de la economía, especialmente mediante la reducción de los costos relacionados con los servicios financieros, las telecomunicaciones y el transporte.  A tal efecto, se ha llevado a cabo (o está prevista) la privatización o adjudicación en concesión de ciertas empresas estatales del sector.  Los compromisos específicos de Kenya en el marco del AGCS abarcan diversas esferas de los servicios.

2) Agricultura y actividades conexas

i) Principales características 

156. La agricultura (con inclusión de la ganadería, la silvicultura y la pesca) es el eje de la economía de Kenya (capítulo I 1)).  Alrededor del 80 por ciento de la población vive en zonas rurales y sus medios de subsistencia dependen, en gran parte, de este sector.  La agricultura de Kenya creció en un promedio anual del 1,3 por ciento en 1990-2000 y cerca del 2 por ciento en 2000-2004.
  El sector se ha visto limitado por diversos problemas, en particular, un marco jurídico y normativo inadecuado;  la falta de capital y de acceso a créditos asequibles;  las frecuentes inundaciones y sequías
;  y una infraestructura deficiente.  Kenya es un país en desarrollo importador neto de productos alimenticios.

157. Solamente el 16 por ciento de la superficie de Kenya tiene un potencial agrícola alto o medio, con una pluviosidad adecuada y segura.
  La superficie se distribuye de la siguiente manera:  cultivos (31 por ciento), pastizales (30 por ciento), bosques (22 por ciento), y el resto se utiliza para reservas naturales de animales, centros urbanos, mercados, viviendas e infraestructura.  La agricultura de Kenya se realiza, en su mayor parte, en pequeña escala (el 75 por ciento de la producción agrícola total y el 70 por ciento de los productos agrícolas comercializados).  Las explotaciones en pequeña escala (que tienen un promedio de 2-3 ha) producen más del 70 por ciento del maíz, el 65 por ciento del café, el 50 por ciento del té, el 80 por ciento de la leche, el 85 por ciento del pescado y el 70 por ciento de la carne de bovino y productos conexos.  La agricultura en gran escala (con un promedio de 50 ha) representa el 40 por ciento de las tierras de regadío
, y comprende principalmente cultivos y ganadería con fines comerciales.

158. La pesca en Kenya tiene lugar sobre todo en los lagos interiores;  el Lago Victoria representó el 88,8 por ciento del total del pescado desembarcado en 2004.  El principal producto de la pesca es la perca del Nilo, seguida de la tilapia y la dagaa (omena).  La pesca marítima en el Océano Índico (7.200 toneladas en 2004, es decir el 5,8 por ciento de la pesca total) y la acuicultura siguen adoleciendo de un desarrollo insuficiente.  El pescado total desembarcado disminuyó de 202.639 toneladas en 2000 a 124.352 toneladas en 2004, reduciéndose así la contribución del subsector al PIB del 0,7 al 0,5 por ciento.

159. La cubierta forestal de Kenya se ha reducido del 16 por ciento de la superficie terrestre total hace tres decenios al 1,7 por ciento actual, como consecuencia de la reserva no prevista de tierras para asentamientos, y la excesiva extracción de árboles sin replantación.
  Las principales especies son cipreses, pinos y eucaliptos, que cubren más del 80 por ciento de la superficie plantada.  Las actividades forestales y de extracción de madera las realizan en su mayor parte organismos públicos, que poseen también una gran parte de las plantaciones.  Durante 2000-2004, la contribución de la silvicultura y la extracción de madera a la producción agrícola de Kenya se mantuvo estable en un 1,1 por ciento anual.

ii) Evolución de las políticas

160. En 2004, Kenya dio a conocer su Estrategia de Revitalización de la Agricultura para 2004‑2014, cuyo objetivo es transformar la agricultura en una actividad rentable, orientada al comercio, competitiva a nivel internacional y capaz de atraer inversiones privadas, con miras a reducir la pobreza, crear empleo de alta calidad, aumentar el valor añadido y garantizar la seguridad alimentaria.
  Dos de los principales objetivos de la Estrategia son alcanzar un promedio de crecimiento anual del 5 por ciento para la agricultura en 2007 a más tardar, y reducir el número de personas que carecen de alimentos suficientes del 48,4 al 23,5 por ciento en 2008 y a menos del 10 por ciento en 2015.

161. Los principales responsables de la aplicación de la Estrategia son cinco Ministerios:  Agricultura;  Desarrollo Cooperativo y Comercialización, Fomento de la Ganadería y la Pesca;  Tierra y Vivienda;  y Medio Ambiente y Recursos Naturales.  Además, el Ministerio de Gobierno Local colaborará con otros ministerios competentes para revisar y armonizar la legislación que afecte a la Estrategia.
  Ésta será aplicada por el Gobierno con la asistencia de asociados para el desarrollo, autoridades locales y el sector privado.  Se espera que la contribución inicial del Gobierno sea elevada, debido en parte al aumento de los costos del ajuste y al establecimiento de los fondos necesarios para ayudar al sector privado a asumir las funciones cedidas por el Gobierno.  Las estimaciones de los fondos que se necesitarán cada año durante 2005-2008 comprenden:  el Fondo de Desarrollo Rural (5.000 millones de chelines kenianos);  el Fondo Nacional de Extensión (3.500 millones de chelines kenianos);  el Fondo Inicial de Crédito (3.500 millones de chelines kenianos);  y el Fondo Nacional de Investigación (1.500 millones de chelines kenianos).

162. Éstas son algunas de las medidas específicas previstas en el marco de la Estrategia:  reformar el marco jurídico y normativo;  promover la investigación y el desarrollo de la tecnología;  crear un sistema de servicios de extensión más eficaz;  reducir los impuestos;  y establecer y desarrollar un sistema de créditos e insumos agrícolas basado en el mercado.

163. En la actualidad, el sector se rige por 131 instrumentos legislativos, incluidas las leyes relativas a las numerosas instituciones de apoyo:  26 consejos oficiales (18 juntas de regulación de productos básicos y ocho organismos paraestatales), como la Junta del Té y la Junta del Café de Kenya, prestan servicios especializados y de reglamentación en representación del Gobierno.  También existen seis organismos encargados del desarrollo de "regiones desfavorecidas" que dependen de la Oficina del Vicepresidente.  Algunas de las instituciones, que en gran parte no funcionaban de manera apropiada en el pasado, han comenzado a recuperarse, mientras que otras (por ejemplo, la Junta del Pelitre de Kenya) continúan desempeñando funciones comerciales y de reglamentación, lo cual es incompatible con la política declarada por el Gobierno de retirada de las actividades comerciales.  Ciertas instituciones también han tenido una gestión deficiente, originando costos que repercuten en los agricultores y afectan por lo tanto a sus ingresos.  Como consecuencia, Kenya debe, entre otras cosas:  desarrollar una sola Ley de Agricultura genérica que reemplace a las leyes para productos específicos;  racionalizar las juntas de reglamentación;  dotar a los agricultores de los medios para controlar la producción y comercialización de sus productos;  y limitar la función del Gobierno a la reglamentación mediante la privatización o contratación externa de sus actividades comerciales, con arreglo a lo dispuesto en la Ley de Privatización (capítulo III 4) ii)).

164. Kenya tiene 28 organismos de investigación agrícola que se agrupan en:  instituciones financiadas con fondos públicos (por ejemplo, el Instituto de Investigaciones Agrícolas de Kenya (KARI)
, el Instituto de Investigaciones Marinas y Pesqueras de Kenya (KEMFRI) y el Instituto de Investigaciones Forestales de Kenya (KEFRI));  e instituciones financiadas con productos básicos (por ejemplo, la Fundación de Investigaciones sobre el Café, la Fundación de Investigaciones sobre el Té y la Fundación de Investigaciones sobre el Azúcar de Kenya (KESREF)).  Además, cinco instituciones internacionales de investigación tienen su sede en Kenya.
  No obstante, la falta de asignación de prioridades a las actividades de investigación da lugar a la duplicación y a la subutilización de los limitados recursos disponibles.  Por otro lado, las actividades de investigación se financian principalmente con ayudas de donantes;  la financiación nacional representa un promedio inferior al 0,01 por ciento del presupuesto anual del Estado.  El Gobierno aumentará, entre otras cosas:  el apoyo presupuestario a la investigación al 5 por ciento del producto agrícola interno o el 2 por ciento del PIB global en 2009-2010 a más tardar;  y la recaudación tributaria de los contratos, la comercialización y las regalías, de manera que para 2010 represente, al menos, el 20 por ciento de los presupuestos de las instituciones financiadas con fondos públicos.  También se establecerá un fondo fiduciario para investigaciones estratégicas y comercialización de tecnología.  Además, se encomendará al KARI la promoción de un Sistema Nacional de Investigación Agrícola (NARS) integrado.

165. Se considera que una de las herramientas más importantes para aumentar la productividad agrícola en Kenya son unos servicios de extensión agraria eficientes y efectivos.  Los recursos asignados a los servicios de extensión sufrieron una reducción media del 5,9 por ciento del presupuesto anual del Gobierno durante los decenios de 1980 y 1990 al 1,7 por ciento en 2003-2004, debido a las limitaciones presupuestarias unidas a una generalizada asignación ineficiente de los recursos.  El sistema de extensión carece de recursos adecuados, y el Gobierno ha de reestructurarlo para convertirlo en un Servicio de Asesoramiento Agrario (AAS) y mejorar la vinculación entre investigación y extensión.

166. La imposición excesiva constituye una de las principales limitaciones para la agricultura de Kenya.  La amplia gama de impuestos, gravámenes, contribuciones y derechos aplicados a la producción, los insumos y los servicios utilizados por el sector distorsiona los precios y hace que los agricultores sean poco competitivos en el mercado interno y en los mercados mundiales.
  Además, la gran diversidad de impuestos dificulta su administración eficiente.  A fin de suprimir impuestos y alentar la inversión privada, el Gobierno se propone:  revisar todas las leyes y reglamentos tributarios con miras a racionalizar los impuestos;  estudiar la posibilidad de sustituir los derechos y gravámenes sobre la agricultura por un impuesto sobre la renta;  introducir una contribución territorial para desalentar el mantenimiento de tierras inactivas con fines de especulación;  y considerar la posibilidad de ofrecer incentivos fiscales a las agroindustrias establecidas en zonas rurales, con inclusión de la exención de impuestos y gravámenes sobre la electricidad.

167. El acceso a créditos bancarios sigue representando un problema importante para los agricultores, debido en gran parte a los riesgos relacionados con la agricultura unidos al uso limitado de las tierras como garantía.
  El alto costo de los insumos agrícolas, resultante sobre todo de la falta de competencia, también ha llevado a los agricultores a reducir de forma sustancial la utilización de insumos de calidad, como semillas, abonos y plaguicidas.
  Con el fin de atender esas preocupaciones, el Gobierno ha recapitalizado y agilizado la administración de la Corporación de Financiación Agrícola, y se propone, entre otras cosas:  crear instituciones de microfinanciación en el marco de una Ley de Microfinanciación;  alentar a los bancos comerciales a que realicen operaciones en las zonas rurales;  y revitalizar las organizaciones de participación pública, como la Corporación de Desarrollo Agrícola y la Asociación de Agricultores de Kenya.

168. Según sus notificaciones más recientes al Comité de Agricultura de la OMC, Kenya no concedió ninguna subvención a la exportación de productos agrícolas en 1995-1997.
  En 1996‑1997, según las estimaciones de Kenya, la ayuda interna prestada mediante servicios generales, mantenimiento de existencias públicas con fines de seguridad alimentaria y operaciones de reservas estratégicas (medidas del compartimento verde) ascendió a 3.791 millones de chelines kenianos;  de esta cantidad un 29,7 por ciento correspondía a la formación en la esfera agropecuaria.

169. El promedio de los aranceles NMF en la agricultura (definición de la CIIU, Revisión 2) es del 17,3 por ciento, con tipos que oscilan entre cero y el 75 por ciento.  Los aranceles son especialmente elevados en el caso de los productos lácteos (38,5 por ciento), los cereales (28,3 por ciento), y los productos de tabaco (28,0 por ciento).  Durante la Ronda Uruguay, Kenya consolidó sus aranceles con respecto a los productos agrícolas (definición de la OMC) en un tipo máximo del 100 por ciento.

170. Por lo general, las juntas de comercialización agrícola y los agricultores están exentos del pago del impuesto sobre la renta.  Los productos agropecuarios sin elaborar están exentos del IVA.  No obstante, el impuesto presuntivo sobre la renta fue restablecido en su tipo del 2 por ciento anterior, con efecto a partir del 1º de enero de 2000, respecto del precio bruto de venta de determinados productos agropecuarios, como maíz, trigo, cebada, arroz, caña de azúcar, flor de pelitre, tabaco en rama, hojas de té, café, nueces de cajuil, ganado porcino, algodón y cueros y pieles.

171. Se aplican reglamentaciones sanitarias o fitosanitarias a las importaciones y exportaciones de productos agropecuarios.  Las medidas sanitarias y fitosanitarias de Kenya están siendo armonizadas a nivel de la Comunidad del África Oriental (CAO).  La introducción de organismos modificados genéticamente y la investigación sobre ellos están sujetas a una estricta reglamentación en el marco de la Ley de Ciencia y Tecnología.  Las importaciones de semillas con fines comerciales están sujetas a la prueba de existencia de suficiente demanda en los mercados internos.

iii) Algunos productos

a)
Cultivos

172. Según las autoridades, la consecución de los objetivos de la Estrategia de Revitalización de la Agricultura dependerá en alto grado de los siguientes factores:  la reactivación de seis cultivos (a saber, el café, el algodón, el pelitre, las nueces de cajuil, la bija
 y la caña de azúcar);  la mejora del rendimiento del maíz, el té, la horticultura, el trigo, la patata, los productos lácteos, los productos de carne de bovino y las semillas oleaginosas;  y la introducción de otros cultivos de alto valor como el aceite de palma, la vainilla y el aloe vera.  Se establecerán objetivos con plazos concretos para cada uno de estos productos agrícolas.
  La producción agrícola total de Kenya aumentó de 78.470 millones de chelines kenianos en 2000 a 101.716 millones en 2004 (cuadro IV.1).

Cuadro IV.1

Producción agrícola a precios corrientes, 2000-2004

(Millones de chelines kenianos)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Cereales
	
	
	
	
	

	  Maíz
	2.915,4
	6.141,6
	4.451,4
	3.336,5
	6.880,5

	  Trigo
	1.132,9
	1.429,4
	987,5
	1.375,3
	1.864,0

	  Otros
	1.568,8
	1.189,5
	959,4
	964,5
	1.268,6

	  Total
	5.617,1
	8.760,5
	6.398,3
	5.676,3
	10.013,1

	Horticulturab
	
	
	
	
	

	  Flores cortadas
	7.327,0
	10.627,0
	14.791,0
	16.496,0
	18.720,0

	  Legumbres y hortalizas
	5.474,0
	8.035,0
	10.470,0
	10.591,0
	12.068,0

	  Frutas
	1.089,0
	1.560,0
	1.461,0
	1.753,0
	1.803,0

	  Total
	13.890,0
	20.222,0
	26.722,0
	28.840,0
	32.591,0

	Cultivos industriales temporales
	
	
	
	
	

	  Caña de azúcar
	7.942,2
	7.154,8
	9.070,2
	7.567,3
	8.389,8

	  Pelitre
	729,3
	769,1
	1.271,5
	781,9
	305,7

	  Otros
	980,3
	1.084,1
	676,0
	876,0
	644,6

	  Total
	10.528,6
	9.0008,0
	11.017,8
	9.225,2
	9.340,1

	Cultivos perennes
	
	
	
	
	

	  Café
	11.282,0
	6.424,2
	5.441,1
	5.956,7
	7.284,5

	  Té
	35.969,8
	38.564,5
	33.414,7
	34.631,1
	41.212,2

	  Sisal
	809,9
	956,9
	938,2
	1.060,7
	1.275,4

	  Total
	48.434,5
	45.945,6
	39.794,0
	41.648,6
	49.772,0

	Producción agrícola total
	78.470,2
	83.936,1
	83.932,1
	85.390,1
	101.716,2


a
Datos provisionales.

b
Los datos se refieren únicamente a las exportaciones de productos hortícolas.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

Cultivos alimentarios
173. El maíz y el trigo son los principales cultivos alimentarios de Kenya.  El maíz proporciona casi la mitad de las calorías y proteínas utilizables de que disponen los kenianos;  constituye el alimento básico.  Por consiguiente, por razones de seguridad alimentaria, en la política agrícola de Kenya se atribuye especial importancia al suministro de maíz.  Durante el período 2000-2004, la cosecha de maíz alcanzó un promedio aproximado de 27 millones de sacos al año.
  La producción nacional de maíz cubre, en promedio, alrededor del 80 por ciento de la demanda interna;  esa cobertura desciende al 60 por ciento aproximadamente durante los años de sequía.  Los factores agroclimáticos, las prácticas de cultivo tradicionales y las dificultades de comercialización y financiación han reducido el rendimiento del maíz.

174. El segundo alimento básico, después del maíz, es el trigo;  el trigo y sus productos se consumen en su mayor parte en las zonas urbanas.  La producción de trigo aumentó de 73.800 toneladas en 2000 a 88.300 toneladas en 2004;  no obstante, la producción se mantenido constantemente muy por debajo de la demanda interna.  En 2004, tuvieron que importarse 404.100 toneladas de trigo a fin de satisfacer la demanda (es decir, la producción interna cubrió el 17,9 por ciento de la demanda nacional).

175. La Junta Nacional de Cereales y Otros Productos Agrícolas (NCPB), organismo paraestatal, ha sido reestructurada para orientarla al comercio de cereales y la estabilización del mercado mediante medidas de socorro en caso de hambruna y gestión de la Reserva Nacional Estratégica de Alimentos.  En diciembre de 1993 se abolió el monopolio de comercialización de cereales de la NCPB.
  No obstante, el Gobierno sigue publicando los precios diarios de los productos alimenticios en los principales mercados a fin de reducir las grandes diferencias de precios registradas.  La NCPB interviene para ayudar a mantener los precios en niveles razonables;  no obstante, los productores pueden cobrar los precios del mercado.

Cultivos comerciales
176. Los principales cultivos comerciales de Kenya son el té, la horticultura, el pelitre, el café y la caña de azúcar.  Kenya es el cuarto productor de té del mundo -con una producción de 324.600 toneladas en 2004, en comparación con 236.290 toneladas en 2000 (alrededor del 10 por ciento de la producción mundial de té)- y el mayor exportador.
  La superficie cultivada de té abarca 136.700 hectáreas, de las cuales casi las dos terceras partes corresponden a pequeñas explotaciones.  No obstante, los agricultores comerciales, que obtienen un rendimiento por hectárea sustancialmente más elevado que el de los pequeños productores, produjeron el 40,7 por ciento del té keniano en 2004 (cuadro IV.2).  Casi el 95 por ciento de la producción se destina a la exportación:  en 2004, el té representó aproximadamente el 17 por ciento de los ingresos totales procedentes de las exportaciones de mercancías (capítulo I 3) i));  es el principal cultivo de exportación en cuanto a ingresos en divisas.  La industria del té emplea de forma directa o indirecta a cerca del 10 por ciento de la fuerza de trabajo.  Más del 80 por ciento del té keniano se vende en Mombasa mediante subastas en dólares.
  Entre los principales destinos figuran el Pakistán, el Reino Unido, Egipto y Afganistán.  El principal obstáculo a la producción de té en Kenya es la limitada capacidad de elaboración.
177. Los principales instrumentos legislativos por los que se rige el sector del té en Kenya son la Ley del Té, capítulo 343 (modificada por la Ley Nº 6 de 1999), y la Orden de la Administración de Desarrollo de la Producción de Té de Kenya.  La Junta del Té de Kenya, establecida en 1950 en virtud de la Ley del Té, regula la rama de producción en todos los aspectos del cultivo, la investigación, la manufactura, el comercio, la promoción y divulgación de información relacionados con el té.  Asimismo, presta asesoramiento al Gobierno en asuntos de política por medio del Ministerio de Agricultura.  La Administración de Desarrollo de la Producción de Té de Kenya, establecida en 1964 como organismo paraestatal, fue privatizada en junio de 2000;  administra 53 pequeñas fábricas de té.  La Asociación de Cultivadores de Té de Kenya se estableció como sindicato con el fin de ejercer presión para lograr mejores precios para los cultivadores de té.  Otras organizaciones relacionadas con el sector son:  la Corporación para el Desarrollo de las Zonas de Té de Nyayo, organismo paraestatal establecido para administrar los cinturones de té situados alrededor de zonas forestales;  la Fundación de Investigaciones sobre el Té de Kenya, sección técnica de la Junta del Té;  y la Empresa de Envasadores de Té de Kenya, organismo paraestatal que sigue siendo la principal envasadora del país.
Cuadro IV.2

Producción de té y café y rendimiento medio, por tipos de productores, 2000-2004

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Té
	
	
	
	
	

	Producción (miles de toneladas)
	
	
	
	
	

	  Pequeños productores
	145,55
	181,72
	175,90
	180,79
	192,55

	  Grandes explotaciones
	90,74
	112,90
	111,20
	112,88
	132,05

	  Total
	236,29
	294,62
	287,10
	293,67
	324,60

	Rendimiento medio (kg/ha)
	
	
	
	
	

	  Pequeños productores
	1.793
	2.147
	2.078
	2.136
	2.263

	  Grandes explotaciones
	2.790
	3.453
	3.294
	3.331
	3.739

	Café
	
	
	
	
	

	Producción (miles de toneladas) 
	
	
	
	
	

	  Cooperativas
	62,2
	25,0
	28,8
	34,0
	30,0

	  Grandes explotaciones
	38,5
	26,9
	23,1
	21,4
	18,5

	  Total
	100,7
	51,9
	51,9
	55,4
	48,4

	Rendimiento medio (kg/ha)
	
	
	
	
	

	  Cooperativas
	485,9
	193,8
	198,8
	265,8
	234,0

	  Grandes explotaciones
	916,7
	640,5
	537,0
	509,9
	439,8


a
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

178. Las actividades de elaboración y envasado de té para la exportación pueden beneficiarse de incentivos en el marco de los Programas de Fabricación bajo Control Aduanero y de Zonas de Elaboración para la Exportación (capítulo III 3) v)).  También se ofrecen incentivos a la inversión en plantaciones de té, la investigación y el desarrollo y la financiación de pequeños productores.  Las importaciones de té y de sus productos se gravan con un arancel del 25 por ciento (frente al 15 por ciento aplicado en 1999).

179. La contribución del café a los ingresos de Kenya generados por las exportaciones de mercancías se contrajo del 10,4 por ciento en 1999 al 3,5 por ciento en 2004, principalmente como consecuencia de la incertidumbre acerca del resultado de una nueva Ley del Café, los bajos precios en el mercado mundial
 y la falta de crédito.  La producción de café disminuyó de 100.700 toneladas en 2000 a 48.400 toneladas en 2004.
  Los pequeños agricultores organizados en cooperativas produjeron el 62 por ciento del total, y el resto correspondió a los productores en gran escala (cuadro IV.2).  La superficie cultivada de café se estima en 170.000 ha.  El café se comercializa mediante un sistema informatizado de subastas en la Lonja de Contratación del Café de Nairobi y, más recientemente, por medio de ventas directas.  Casi el 99 por ciento del café keniano se destina a la exportación, principalmente a Europa y, en particular, a Alemania y Suecia.  Las importaciones de café y de sus productos se gravan con un arancel del 25 por ciento (frente al 15 por ciento aplicado en 1999).

180. La Ley del Café de 2001 (modificada en 2005) proporciona el marco jurídico.  Tiene por objeto liberalizar más el subsector dotando a los agricultores de un mayor control sobre las fábricas y ofreciéndoles oportunidades adicionales para la elaboración y la molienda.  La Junta del Café de Kenya, establecida en 1933, es el organismo de reglamentación y comercialización de todo el café producido en el país, y depende del Ministerio de Agricultura.
  La Junta también se encarga de la expedición y renovación de las diversas licencias para el café (a saber, para su comercio, molienda, torrefacción, almacenaje y envasado);  está compuesta por todos los colectivos interesados pertinentes y representantes gubernamentales.  La Unión de Cooperativas de Cultivadores de Kenya (KPCU) sigue dominando la molienda del café.
  Otras organizaciones que participan en la industria del café son:  la Fundación de Investigaciones sobre el Café, financiada por la Junta del Café por medio de un gravamen sobre los ingresos del café;  y la Asociación de Comercio de Café Suave del África Oriental (MCTA), asociación regional de comerciantes de café.

181. Las actividades de elaboración y envasado de café para la exportación pueden beneficiarse de incentivos en el marco de los programas de fabricación bajo control aduanero y de zonas de elaboración para la exportación (capítulo III 3) v)).  También se ofrecen incentivos a la inversión en las siguientes actividades:  elaboración de café soluble;  cultivo de café Robusta para su mezcla con el café Arábica;  fabricación de carbón a partir de las cáscaras de café;  investigación y desarrollo;  desarrollo de infraestructuras en zonas productoras de café;  y financiación de pequeños productores.

182. La horticultura es la tercera fuente de ingresos en divisas de Kenya, después del turismo y el té.
  Hay alrededor de 250.000 hectáreas de cultivos hortícolas, que producen al año el equivalente a más de 600 millones de dólares EE.UU.  La horticultura da empleo de forma directa o indirecta a unos 2,5 millones de personas, y es el subsector de la agricultura que está creciendo con mayor rapidez.
  Las pequeñas explotaciones cultivan más del 60 por ciento de la producción.  En 2004, las flores cortadas representaron casi el 60 por ciento de la producción hortícola de Kenya.  Sólo se exporta alrededor del 4 por ciento de la producción hortícola:  entre 2000 y 2004, el valor de las exportaciones de productos hortícolas frescos se duplicó con creces (cuadro IV.3).  Kenya es uno de los principales proveedores mundiales de flores cortadas, que exporta sobre todo a Europa (en particular, a los Países Bajos, Francia, Alemania y Suiza) para satisfacer la demanda fuera de temporada.

183. Este subsector está regulado por la Administración de Desarrollo de Cultivos Hortícolas (HCDA), organismo paraestatal establecido en 1967 bajo los auspicios del Ministerio de Agricultura.  La HCDA puso en marcha su Plan Estratégico para 2005-2009, con el objetivo principal de promover el crecimiento de la industria hortícola abordando, entre otros, los siguientes problemas:  los altos costos de flete, el insuficiente espacio de carga, los elevados costos de los insumos, la baja productividad, y la dependencia financiera respecto de los derechos y gravámenes a la exportación.  Por otra parte, cuestiones medioambientales como la estricta observancia de los requisitos en materia de inocuidad de los alimentos y los límites máximos de residuos siguen representando una amenaza para los resultados del subsector, especialmente en los mercados europeos.
  El promedio de los aranceles NMF aplicados a los productos hortícolas es del 10,4 por ciento, con tipos que llegan hasta el 25 por ciento.

Cuadro IV.3

Exportaciones de productos hortícolas frescosa, 2000-2004

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004b

	Volumen (miles de toneladas)
	99,2
	98,9
	121,1
	133,2
	166,1

	Valor (miles de millones de K Sh)
	13,9
	20,2
	26,7
	28,8
	32,6


a
Exportaciones realizadas por la Administración de Desarrollo de Cultivos Hortícolas (HCDA).

b
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

184. La superficie cultivada de caña de azúcar se estima en 123.622 hectáreas, de las que casi el 90 por ciento pertenecen a unos 200.000 cultivadores en pequeña escala.  Se estima que la subsistencia de 6 millones de kenianos, depende directa o indirectamente del azúcar, cuyo cultivo proporciona empleo directo a más de 40.000 trabajadores.  Hay siete fábricas de azúcar, de las cuales la mayor parte pertenece al Estado.
  Los subproductos de las fábricas comprenden la melaza (principalmente para la producción de alcohol), el bagazo (para la generación de energía) y la cachaza de caña de azúcar para los abonos.  La producción interna (517.000 toneladas) cubrió el 77 por ciento de la demanda de azúcar en 2004;  las importaciones anuales alcanzaron un promedio de 170.000 toneladas en 2000-2004.  La producción de caña de azúcar aumentó de 3,9 millones de toneladas en 2000 a 4,7 millones de toneladas en 2004 (cuadro IV.4).
185. El sector azucarero de Kenya se ha vuelto cada vez menos competitivo;  en 2000-2004 tuvo un rendimiento medio de 68 toneladas/hectáreas, muy inferior al de sus competidores.
  En el marco del Mercado Común del África Oriental y Meridional (COMESA), se ha permitido que Kenya siga aplicando aranceles no preferenciales al azúcar procedente de otros miembros del COMESA, hasta el 28 de febrero de 2008, a fin de proteger la industria azucarera nacional.

Cuadro IV.4

Producción y consumo de azúcar, 2000-2004

(Miles de toneladas)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Producción
	402
	377
	494
	448
	517

	Consumo
	619
	630
	652
	663
	670

	Importaciones
	118
	249
	130
	182
	164

	Exportaciones
	2,1
	3,6
	12,1
	11,3
	11,6

	Producción de caña de azúcar
	3.942
	3.551
	4.501
	4.204
	4.661

	Rendimiento medio (toneladas/ha)
	60,5
	63,7
	70,7
	69,2
	73,8


a
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

186. Los controles de precios se han eliminado.  No obstante, el arancel de importación se mantiene en el 100 por ciento.  La Ley del Azúcar de 2001 establece el marco jurídico para la tramitación de licencias y el registro de las azucareras, los importadores y los exportadores;  la financiación, la función de los colectivos interesados, el reparto de ingresos entre los cultivadores y los fabricantes de azúcar y la solución de diferencias.  En virtud de esa ley, la Junta del Azúcar de Kenya reemplazó a la Administración Nacional del Azúcar en su función de órgano regulador, y se estableció la Fundación de Investigaciones sobre el Azúcar de Kenya (KESREF).
  En julio de 2005, Kenya dio a conocer su estrategia para revitalizar el sector azucarero antes de que expire su medida de salvaguardia.  Algunas de las medidas clave que se prevén en ella son las siguientes:  revisión de la Ley del Azúcar de 2001 a fin de facilitar el buen funcionamiento del subsector;  nombramiento de la Junta del Azúcar como agente de la Junta de Carreteras de Kenya para el desarrollo de la infraestructura en las zonas azucareras;  reestructuración financiera y privatización de todas las empresas azucareras de propiedad estatal;  e incentivos fiscales apropiados a todos los niveles para atraer nuevas inversiones.

187. El Fondo de Desarrollo del Sector Azucarero concede préstamos a la rama de producción para la rehabilitación de fábricas y el desarrollo de la caña.
  También concede donaciones para operaciones de la Junta del Azúcar y la KESREF y para el desarrollo de la infraestructura.  El Fondo se financia con un gravamen del 7 por ciento sobre el valor del azúcar de producción nacional y de las importaciones.  La Administración Fiscal de Kenya recauda el gravamen en nombre de la Junta del Azúcar.  El Fondo ha experimentado dificultades para la recuperación de los préstamos, lo cual ha dado lugar a la acumulación de ingentes atrasos por las fábricas y los agricultores.  Algunas fábricas también deben cuantiosas sumas al Fondo en concepto de gravámenes no remitidos.

b)
Ganadería

188. La ganadería aporta un 10 por ciento aproximadamente al PIB de Kenya, representa más del 30 por ciento del valor en la explotación agrícola de los productos agropecuarios y da empleo a más del 50 por ciento de la fuerza laboral agrícola.  Las exportaciones ganaderas incluyen cueros y pieles, productos lácteos, animales vivos y carne de bovino en conserva.
  La cabaña de Kenya se estima en más de 60 millones de cabezas, que comprenden 29 millones de pollos, 10 millones de bovinos para carne, 3 millones de cabezas de bovinos para leche o cruces de bovinos para leche, 9 millones de cabras, 7 millones de ovejas, 800.000 camellos, 520.000 asnos y 300.000 cerdos.  Se crían animales autóctonos, exóticos e híbridos.  La ganadería emergente en los últimos años incluye la cría de cocodrilos, avestruces, codornices, serpientes y ranas destinados a la industria turística y a la exportación.

189. La capacidad de Kenya para explotar plenamente su potencial de producción ganadera se ve gravemente mermada por la sequía y las enfermedades transmitidas por la garrapata y la mosca tsetsé o propagadas mediante el desplazamiento de animales, como la fiebre aftosa.  Como consecuencia, Kenya no agota sus contingentes de ganado en régimen de trato preferencial en los mercados de los países desarrollados.  La disponibilidad y la calidad de los piensos también constituyen limitaciones específicas del desarrollo del sector ganadero en Kenya.

190. Las fábricas de leche se registran en la Junta de Productos Lácteos de Kenya, organismo normativo.  La producción de leche depende de la agricultura de secano y, por tanto, sufre fluctuaciones que dan lugar a un excedente durante el período de gran actividad de julio a septiembre.  Sólo se comercializa mediante establecimientos de tratamiento de la leche el 14 por ciento de la producción lechera, mientras que el 56 por ciento se comercializa cruda.  Kenya exporta productos lácteos a Europa, Oriente Medio y África;  la leche de larga duración (UHT) es el principal producto de exportación.
  La entrada de leche en las centrales de tratamiento aumentó de 137 millones de litros en 2000 a 274 millones de litros en 2004 (cuadro IV.5), debido en parte a la reactivación de la Cooperativa Lechera de Kenya (KCC).

Cuadro IV.5

Producción y venta de ganado y productos lácteos, 2000-2004

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Producción registrada de leche (millones de litros)
	137
	148
	178
	203
	274

	Leche elaborada
	
	
	
	
	

	
Leche entera y nata (millones de litros)
	60
	97
	128
	131
	161

	  Mantequilla y ghee (toneladas)
	113
	130
	177
	215
	191

	  Queso (toneladas)
	315
	329
	48
	361
	328

	Ganado sacrificado (miles de cabezas)
	
	
	
	
	

	  Ganado bovino
	2.870
	1.952
	1.854
	1.669
	1.641

	  Ganado ovino y caprino
	4.572
	4.671
	4.765
	4.289
	3.851

	  Ganado porcino
	189
	214
	167
	175
	172


a
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

191. El número de total de animales sacrificados disminuyó en 2000-2004.  Las condiciones meteorológicas favorables, que se tradujeron en una cantidad de agua suficiente y mejores pastizales, impulsaron a los ganaderos a prescindir de menos animales.  La Comisión de la Carne de Kenya (KMC) está siendo reestructurada con miras a prestar asistencia en la comercialización de la producción ganadera y ha organizado el mercado de la carne de bovino.  Cuenta con mataderos e instalaciones de elaboración y envasado de carne y productos cárnicos.  Tiene capacidad para recibir y sacrificar diariamente entre 600 y 800 animales y para almacenar su carne.  Esa capacidad de manipulación de un gran número de animales destinados al matadero permite a la KMC prestar asistencia en los programas de lucha contra las epizootias, y durante los períodos de sequía.

192. Los cueros y las pieles se gravan con impuestos a la exportación (capítulo III 3) ii)).

193. El arancel de importación medio aplicado a los animales vivos es del 18,5 por ciento, mientras que el promedio es del 25 por ciento en el caso de la carne y los despojos comestibles y del 38,5 por ciento en el de los productos lácteos.

c)
Pesca

194. El sector de la pesca proporciona empleo de forma directa a más de 60.000 personas y otras 5.000 dependen indirectamente del mismo.  Hay 25 plantas de elaboración de pescado en Kenya, que tienen una capacidad de elaboración anual total de 25.000 toneladas.
  La pesca excesiva, la contaminación, las prácticas y equipos de pesca inadecuados, la invasión del Lago Victoria por los jacintos de agua y la falta de capital y de instalaciones de almacenamiento apropiadas han contribuido a una tendencia descendente continuada de la captura total de peces a lo largo de los años.  Tal es así que el volumen de peces de agua dulce desembarcados se contrajo de 197.876 toneladas en 2000 a 127.696 toneladas en 2004, mientras que los peces, crustáceos y otros productos marinos aumentaron de 4.763 toneladas a 7.882 toneladas en el mismo período (cuadro IV.6).

195. La mayor parte de los productos de la pesca se vende (tras su transformación en pescado seco y salado) en el mercado interno, circunscrito a la región costera y a determinadas áreas metropolitanas de Nairobi.  El resto (un 7 por ciento aproximadamente) se exporta a Europa, Oriente Medio y Asia.  Las exportaciones consisten sobre todo en productos marinos, especialmente perca del Nilo (lates niloticus).
196. En el interior, los precios del pescado son determinados por el mercado, pero en la costa fija y revisa anualmente los precios mínimos al productor un comité integrado por representantes del Gobierno (del Departamento de Pesca), las cooperativas de pescadores (los pescadores "costeros" están organizados en cooperativas) y los compradores.  El control de los precios está encaminado a garantizar unos ingresos mínimos a las comunidades costeras, para las que la pesca es una actividad tradicional y la principal fuente de ingresos.

197. El Gobierno no ha cejado en sus esfuerzos por conservar y vigilar la explotación de las pesquerías por medio de una mayor exigencia de cumplimiento de los reglamentos sobre la pesca, especialmente en lo referente al establecimiento y la observancia de las temporadas de veda.  El Gobierno también creó Unidades de Ordenación de las Playas, a través de las cuales las comunidades pesqueras participan en la ordenación, la conservación y el proceso de toma de decisiones.  Además, la Estrategia de Revitalización de la Agricultura prevé la promoción de la piscicultura, con el establecimiento de un organismo de desarrollo de las pesquerías dirigido por los colectivos interesados con objeto de regular el sector pesquero.

Cuadro IV.6

Producción pesquera, 2000-2004

(Toneladas y miles de chelines kenianos)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Cantidades
	Toneladas

	Peces de agua dulce
	
	
	
	
	

	  Lago Victoria
	192.738
	151.804
	114.812
	105.866
	110.357

	  Lago Turkana
	2.108
	3.787
	4.004
	4.047
	4.180

	  Lago Naivasha
	384
	5
	95
	39
	64

	  Lago Baringo
	463
	117
	0
	0
	0

	  Lago Jipe
	54
	65
	78
	73
	76

	  Embalses del Río Tana
	364
	232
	569
	474
	593

	  Piscicultura
	967
	998
	962
	1.012
	989

	  Otras zonas
	798
	802
	846
	1.176
	901

	  Total
	197.876
	157.810
	121.366
	112.687
	117.160

	Peces marinos
	3.779
	5.141
	5.570
	5.819
	5.943

	Crustáceos
	777
	1.033
	939
	756
	867

	Otros productos marinos
	207
	277
	352
	393
	382

	Total
	202.639
	164.261
	128.227
	119.655
	124.352

	Valor
	Miles de K Sh

	Peces de agua dulce
	7.679.570
	7.453.079
	7.159.158
	6.468.618
	7.034.129

	Peces marinos
	185.655
	244.607
	265.805
	286.116
	290.987

	Crustáceos
	80.618
	198.557
	213.443
	176.347
	189.658

	Otros productos marinos
	17.925
	21.936
	26.091
	24.963
	224.751

	Total
	7.963.768
	7.918.179
	7.664.497
	6.956.044
	7.539.525


a
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

198. Las importaciones de pescado y productos pesqueros están sujetas a un arancel medio del 25 por ciento.  Se aplica un impuesto de exportación del 0,5 por ciento a todas las especies (capítulo III 3) ii)).

199. La inversión extranjera en las actividades pesqueras en Kenya está limitada al 49 por ciento (capítulo II 4)).

d)
Silvicultura
200. En 2004, las plantaciones forestales cubrían 132.300 hectáreas (en comparación con 147.200 hectáreas en 2000).  Los árboles de especies exóticas representan el 74,6 por ciento de la superficie plantada, seguidos de la leña y los postes (16,1 por ciento) y los árboles de especies autóctonas (9,3 por ciento).  Las ventas de productos forestales, principalmente de madera blanda, experimentaron fluctuaciones en 2000‑2004;  en los primeros años, no se efectuaron ventas de madera dura o postes telegráficos (cuadro IV.7).  La madera se exporta sobre todo a Oriente Medio.  La baja tasa de recuperación aumenta el ya de por sí elevado costo de producción de los aserraderos.  El promedio de los aranceles NMF sobre los productos forestales es del 4,4 por ciento, con tipos que llegan hasta el 10 por ciento.
201. En el marco de la Estrategia de Revitalización de la Agricultura, los ministerios relacionados con la agricultura están elaborando un proyecto de Plan Maestro de Silvicultura de Kenya que reemplazará al Plan Maestro de Silvicultura de Kenya para 1995-2020.
  El principal objetivo del nuevo plan es abordar la deforestación y la retirada de tierras incontroladas, y proteger especies de árboles y animales raras, amenazadas o en peligro de extinción.  El marco normativo, jurídico e institucional para la silvicultura será racionalizado, y los bosques degradados se rehabilitarán.  Por otra parte, se desarrollarán modalidades para facilitar la participación de las comunidades locales en la gestión de los recursos forestales, y se alentará a los agricultores a que cultiven árboles como fuente de ingresos adicional y como contribución a la conservación del medio ambiente.  El Departamento de Silvicultura, que es responsable de la formulación y aplicación de las políticas forestales, suministrará semillas de especies de árboles de crecimiento rápido a precios asequibles a los propietarios de viveros de árboles de las comunidades, a las empresas que plantan árboles a lo largo de las carreteras y a los agricultores.

Cuadro IV.7

Productos forestales, 2000-2004

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Superficie (miles de hectáreas)
	147,2
	120,0
	121,0
	125,1
	132,3

	  Árboles de especies autóctonas
	4,5
	2,8
	1,4
	4,5
	4,5

	  Árboles de especies exóticas
	7,8
	7,7
	13,0
	7,8
	7,8

	  Leña y postes
	18,3
	18,3
	19,3
	30,3
	21,3

	Ventas registradas
	
	
	
	
	

	  Madera (miles de metros cúbicos reales)
	216,8
	197,2
	162,0
	243,2
	213,0

	    Madera blanda
	216,8
	197,2
	162,0
	233,2
	213,0

	    Madera dura
	0,0
	0,0
	0,0
	9,9
	1,0

	  Otras (miles de metros cúbicos estéreos)
	1,3
	48,8
	67,0
	16,6
	27,7

	    Leña/carbón vegetal
	0,8
	45,5
	67,0
	14,6
	18,1

	    Postes para líneas de energía eléctrica y telégrafos
	0,5
	3,3
	0,0
	2,0
	9,6


a
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

202. Están prohibidas la explotación de madera de especies autóctonas y las exportaciones de rollizos, y se aplica un impuesto de exportación a la madera de construcción.

3) Explotación de minas y canteras y energía

i) Explotación de minas y canteras

203. Las industrias extractivas representan un 0,6 por ciento aproximadamente del PIB real de Kenya (0,4 por ciento en 1999).  Sus actividades se centran en la ceniza de sosa, que se produce en su mayor parte en el lago Magadi, y en la sosa refinada triturada.  El valor total de la producción de minerales aumentó de 3.600 millones de chelines kenianos en 2000 a 5.300 millones en 2004 (cuadro IV.8), debido en parte al alza de los precios de exportación de la ceniza de sosa y el espato flúor.  Kenya produce también sal y piedra caliza;  se extraen en cantidades reducidas otros productos, como oro y piedras preciosas (por ejemplo, rubíes y granates).  Existen algunos yacimientos de titanio en la Provincia de la Costa.  Parte de la producción de ceniza de sosa, piedra caliza, dióxido de carbono natural, yeso y plomo es utilizada como insumo por ramas de producción nacionales.
204. En 2004, los minerales representaron alrededor del 4 por ciento de los ingresos procedentes de las exportaciones de mercancías (frente al 2,5 por ciento registrado en 1999), porcentaje del que corresponde a la ceniza de sosa más de la mitad.  Los principales destinos son los Estados Unidos, el Japón, Alemania y Luxemburgo en el caso del espato flúor;  Suiza, Sudáfrica y los Emiratos Árabes Unidos en el del oro;  Suiza y la India en el de los rubíes;  y Tailandia, la India, los Estados Unidos y Alemania en el de los granates.

Cuadro IV.8

Producción de minerales, 2000-2004

(Millones de toneladas y millones de chelines kenianos)

	Mineral
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	
	C
	V
	C
	V
	C
	V
	C
	V
	C
	V

	Ceniza de sosa
	238.190
	1.955.500b
	297.780
	2.716.000b
	304.110
	2.729.113b
	352.560
	3.100.169b
	353.835
	3.462.707b

	Espato flúor
	100.102
	627.860b
	118.850
	727.000b
	85.015
	632.829b
	80.201
	503.630b
	117.986
	999.129b

	Sal
	16.359
	51.740
	5.664
	99.000
	18.848
	61.388
	21.199
	61.105
	31.139
	124.450

	Sosa refinada triturada
	382.556
	42.200
	207.647
	22.906
	474.014
	38.252
	576.146
	46.494
	605.948
	51.473

	Otros
	8.323
	933.380
	6.087
	1.189.440
	5.668
	1.273.641
	4.971
	1.353.253
	6.315
	667.854

	Total
	745.530
	3.610.680
	636.028
	4.754.346
	887.655
	4.735.223
	1.035.077
	5.064.651
	1.115.223
	5.305.613


a
Datos provisionales.

b
Con inclusión del valor de exportación.

Nota:
C:  cantidad.


V:  valor.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.

205. Todos los minerales sin extraer pertenecen al Estado y están sujetos al otorgamiento de derechos por una autoridad competente, de conformidad con el artículo 4 de la Ley de Explotación de Minas de 1940 (modificada).  La Ley no se aplica a los aceites minerales.  Por lo general, el Comisario de Minas y Geología expide licencias de explotación de minas contra el pago de derechos (cuadro IV.9).  La licencia es válida por un plazo de un año (hasta el 31 de diciembre del año de expedición), y es renovable.  Las actividades de prospección las realizan en su mayor parte empresas extranjeras y las de explotación empresas de propiedad keniana.  Puede otorgarse el arrendamiento de la tierra donde se localiza el mineral por un plazo de 5 a 21 años como máximo.  Los comerciantes de minerales (vendedores, compradores, exportadores, talladores, pulidores) deben obtener una licencia del Comisario de Minas y Geología.

206. El Congreso está estudiando el proyecto de una nueva ley de explotación de minas.  El objetivo es desarrollar un marco de política general para regular el subsector y facilitar la prospección y la explotación de minas.  Se introducirá un nuevo sistema de licencias de explotación de minas que preverá, entre otras cosas, la simplificación y armonización de la tramitación de licencias para actividades mineras, así como una mayor seguridad en la tenencia de las minas para los inversores del sector.  También se espera que la futura ley disponga lo necesario para una mayor protección del medio ambiente, la restauración y rehabilitación de las zonas mineras que han dejado de explotarse y la protección de las comunidades locales frente a los efectos desfavorables de la explotación de minas.  El vehículo del desarrollo del sector será el sector privado, y la intervención estatal se circunscribirá a funciones de promoción y reglamentación.

Cuadro IV.9

Licencias de explotación de minas, 2006

	Nombre de la licencia y derechos que confiere
	Ley
	Plazo de validez
	Derecho anual (K Sh)

	Derecho de prospección:  para la identificación de posibles minas.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	1 año
	250

	Aviso de protección:  para la prospección en un radio de 500 m de la zona de producción.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	30 días, renovable por un plazo máximo de 180 días.
	De 10 a 50

	Certificado de Registro de ubicación de un yacimiento:  para la prospección de yacimientos minerales en una zona específica.  También se permite la explotación limitada.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	1 año, renovable
	De 100 a 1.000, dependiendo del número de denuncios (perímetro).

	Certificado de Registro de un yacimiento aluvial:  para la prospección de yacimientos aluviales de minerales.  También se permite la explotación limitada.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	1 año
	De 100 a 1.000, dependiendo del número de denuncios (perímetro).

	Licencia de Prospección Exclusiva:  para la realización de investigaciones geológicas detalladas a fin de cuantificar los yacimientos minerales dentro de una zona específica objeto de licencia.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	1 año, renovable por un plazo máximo de 5 años.  
	205 por km2, con una cantidad mínima obligatoria de 10.000.

	Licencia especial:  para la realización de investigaciones geológicas detalladas a fin de cuantificar los yacimientos minerales en zonas o condiciones difíciles que requieren un trato (condiciones) especial(es) en una zona específica objeto de licencia.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	Plazo mínimo de 2 años, renovable.
	205 por km2, con una cantidad mínima obligatoria de 10.000.

	Licencia de Explotación de Minas:  para la explotación de yacimientos minerales establecidos con arreglo a licencias de prospección precedentes en una zona específica.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	De 5 a 21 años, renovable.
	150 por hectárea.

	Licencia Especial de Explotación de Minas:  para la explotación de yacimientos minerales establecidos en condiciones especiales considerando las dificultades de minería previstas.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	De 5 a 21 años, renovable.
	150 por hectárea o arriendo especial.

	Licencia de Comerciante de Minerales:  para el comercio de minerales;  compraventa local o exportación.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	1 año civil (expira el 31 de diciembre)
	20.000

	Permiso de exportación de minerales:  para la exportación de una partida determinada de minerales.
	Ley de Explotación de Minas (cap. 306)
	Válido por un plazo de 14 días por partida.  
	Ninguno.

	Licencia de Comerciante de Metales Preciosos en Bruto:  para el comercio local de oro, plata y metales del grupo del platino.
	Ley de Comercio de Metales Preciosos en Bruto (cap. 309)
	1 año civil.
	20.000

	Licencia especial de comerciante/exportador de metales preciosos en bruto :  para el comercio local y la exportación de metales preciosos (oro, plata y metales del grupo del platino)
	Ley de Comercio de Metales Preciosos en Bruto (cap. 309)
	1 año civil.
	350.000

	Permiso (certificado) de Exportación de Metales Preciosos en Bruto:  para la exportación de una partida determinada de metales preciosos.
	Ley de Comercio de Metales Preciosos en Bruto (cap. 309)
	Por partida.  
	Ninguno.

	Licencia de Comerciante de Diamantes:  para el comercio local de diamantes.
	Ley de Protección de la Industria del Diamante (cap. 310)
	1 año civil.
	20.000

	Permiso (certificado de declaración) de Importación de Metales Preciosos en Bruto:  autorización para la importación de metales preciosos en bruto.
	Ley de Comercio de Metales Preciosos en Bruto (cap. 309)
	Por partida.  
	Ninguno.

	Licencia Especial de Comerciante/Exportador de Diamantes:  para el comercio local de diamantes.
	Ley de Protección de la Industria del Diamante (cap. 310)
	1 año civil.
	250.000

	Permiso de Exportación de Diamantes:  exportación de una partida determinada de diamantes.
	Ley de Protección de la Industria del Diamante (cap. 310)
	Por partida.  
	Ninguno.

	Permiso de Importación de Diamantes:  importación de una partida determinada de diamantes.
	Ley de Protección de la Industria del Diamante (cap. 310)
	Por partida.  
	Ninguno.


Fuente:
Información facilitada por las autoridades kenianas.
207. En el sector de las minas y canteras (gran división 2 de la CIIU, Revisión 2) los aranceles de aduanas NMF son como promedio del 5,3 por ciento, y abarcan desde cero, en el caso, entre otros, del azufre, el grafito natural, las arenas naturales, y el cuarzo, hasta el 25 por ciento, en el caso del amianto, el gas natural y los diamantes.  Las importaciones de aceites de petróleo y aceites crudos obtenidos de minerales bituminosos están exentas de derechos.

ii) Energía

208. En Kenya, el consumo total de energía ascendió a 2.840 ktep (miles de toneladas de equivalente en petróleo) en 2004 (en comparación con 2.700 ktep en 2000).  Los combustibles líquidos, incluido el petróleo crudo importado, representaron el 83,6 por ciento del consumo total de energía en 2004, mientras que la energía hidroeléctrica y geotérmica representó el 12,6 por ciento.  La producción nacional de energía aumentó del 6,2 al 12,1 por ciento del total durante el período 2000‑2004.  El promedio del consumo de energía por habitante fue de 85,5 kg de equivalente en petróleo durante el mismo período (cuadro IV.10).
209. El Ministerio de Energía es responsable, entre otras cosas, de lo siguiente:  la política y el desarrollo de la energía;  la exploración y el desarrollo de la energía hidroeléctrica y geotérmica;  el desarrollo de la energía térmica;  los productos del petróleo, incluida la política de comercialización de las importaciones y exportaciones;  el desarrollo de energías renovables;  la seguridad y conservación de la energía;  la exploración y el desarrollo de los combustibles fósiles;  la administración del Programa de Electrificación Rural;  y la supervisión de las empresas de propiedad estatal relacionadas con la energía.
Cuadro IV.10

Producción, comercio y consumo de energíaa, 2000-2004

(Miles de toneladas de equivalente en petróleo)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004b

	Consumo de carbón y coque
	66,1
	66,1
	98,6
	92,4
	108,0

	  Importaciones de petróleo crudo
	2.452,3
	1.965,6
	1.493,4
	1.382,6
	2.043,8

	  Exportaciones netas de petróleo
	336,7
	657,9
	755,5
	1.752,8
	1.375,4

	  Variaciones de existencias y partidas compensatorias
	-340,9
	-238,3
	57,0
	-1.006,7
	-1.044,7

	Consumo total de combustibles líquidos
	2.448,1
	2.385,2
	2.305,9
	2.128,7
	2.374,5

	Energía hidroeléctrica y geotérmica
	
	
	
	
	

	  Producción nacional de energía hidroeléctrica
	135,3
	155,1
	243,6
	278,9
	258,6

	  Producción nacional de energía geotérmica
	31,6
	39,2
	38,5
	42,9
	84,8

	  Importaciones de energía hidroeléctrica
	19,0
	9,8
	20,5
	16,3
	13,9

	Consumo total de energía hidroeléctrica y geotérmica
	185,9
	204,1
	302,6
	338,1
	357,3

	Producción nacional total de energía
	166,9
	194,3
	282,1
	321,8
	343,4

	Importaciones netas totales
	2.200,7
	1.383,6
	857,0
	-328,6
	674,0

	Consumo total de energía
	2.700,1
	2.655,4
	2.707,1
	2.559,2
	2.839,8

	Producción nacional (porcentaje del total)
	6,2
	7,3
	10,4
	12,6
	12,1

	Consumo por habitante (kg de equivalente en petróleo)c
	89,4
	86,2
	85,9
	79,5
	86,6


a
Únicamente el sector moderno;  se excluyen la leña y el carbón vegetal.  
b
Datos provisionales.

c
Series revisadas.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
210. El Ministerio de Energía ha elaborado la Política Energética Nacional para el período 2004‑2023, orientada al desarrollo de un sistema energético fiable y autosuficiente que pueda proporcionar un acceso equitativo a servicios de energía de calidad en todo el territorio de Kenya mediante, entre otras cosas, la explotación del potencial hidroeléctrico del país, la mejora de los sistemas de transmisión y distribución, la atracción de inversores privados, la disminución de los costos de producción y el aumento de la explotación de los recursos autóctonos, al tiempo que se protege el medio ambiente.  Para ello, hay que establecer un régimen fiscal, reglamentario y jurídico en el subsector que sea más propicio a la inversión.

a)
Electricidad
211. La electricidad es la segunda fuente de energía de Kenya, después de los combustibles derivados del petróleo.  La capacidad instalada aumentó de 1.160 MW en 2000 a 1.198 MW en 2004, mientras que la electricidad generada pasó de 4.179 GWh a 5.195 GWh.  Más del 60 por ciento de la energía generada en Kenya se suministra por medio de centrales hidroeléctricas, seguidas de las instalaciones de energía térmica a base de petróleo, energía geotérmica y energía eólica (cuadro IV.11).  La red de electricidad de Kenya está conectada a la de Uganda.  El suministro eléctrico se está mejorando mediante varios proyectos de inversión.

Cuadro IV.11

Capacidad instalada y generación de electricidad, 2000-2004

	
	Capacidad instalada (MW)a
	Generación (GWh)b

	
	Hidroeléctrica
	Térmica a base de petróleo
	Geotérmica
	Total
	Hidroeléctrica
	Térmica a base de petróleo 
	Geo térmica
	Eólica
	Total

	
	
	
	
	
	
	KenGen
	PIE
	Total
	
	
	

	2000
	674,5
	427,9
	58,0
	1.160,4
	1.793,8
	1.201,1
	816,7
	2.017,8
	367,1
	0,2
	4.178,9

	2001
	677,2
	407,0
	58,0
	1.142,2
	2.031,0
	652,6
	1.312,8
	1.965,4
	455,6
	0,1
	4.452,1

	2002
	677,2
	407,0
	58,0
	1.142,2
	3.070,9
	279,8
	887,5
	1.167,3
	447,2
	0,4
	4.685,8

	2003
	677,2
	407,0
	58,0
	1.142,2
	3.432,8
	345,3
	574,7
	920,0
	4.998,4
	0,4
	4.851,6

	2004
	677,3
	392,8
	128,0
	1.198,1
	3.169,2
	416,4
	621,8
	1.038,3
	986,6
	0,4
	5.194,5


a
1 megavatio = 1 millón de vatios = 1.000 kilovatios.

b
Gigavatio/hora = 1.000.000 kilovatios/hora.

Nota:
PIE = productores independientes de energía eléctrica.  
Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
212. La demanda de electricidad se incrementó de 3.321 millones de kWh en 2000 (año de grave sequía) a 4.234 kWh en 2004.  La bajada de las tarifas eléctricas durante el período contribuyó en parte a ese aumento de la demanda.  El consumo de las industrias comerciales grandes y medianas supone el 61 por ciento de la demanda total de electricidad, seguidas de los hogares y las pequeñas industrias comerciales.  La electrificación rural sólo representa el 3,7 por ciento de la demanda total de electricidad en Kenya.

213. De conformidad con las disposiciones de la Ley de la Energía Eléctrica de 1997, el subsector se reformó y la generación de energía se separó de su transmisión y distribución.  La transmisión y la distribución siguen siendo monopolios, mientras que la generación se ha liberalizado.  Además del Ministerio de Energía, en el subsector hay cuatro actores fundamentales, a saber:  la Kenya Power and Lighting Company (KPLC), con participación estatal y responsable de la transmisión y distribución de la electricidad en régimen de monopolio
;  la Junta de Reglamentación de la Electricidad (ERB);  la Kenya Electricity Generating Company (KenGen), de propiedad estatal, que gestiona y desarrolla todas las instalaciones públicas de generación de energía
 y vende electricidad a la KPLC;  y los productores independientes de energía (PIE), que tienen licencia para construir, poseer y explotar estaciones de energía, así como para vender energía a la KPLC.

214. El artículo 121(1) de la Ley de la Energía Eléctrica de 1997 otorga facultades a la ERB para lo siguiente:  establecer, revisar y ajustar las tarifas aplicables a todas las personas que transmiten o distribuyen energía eléctrica para su venta;  investigar la estructura de las tarifas incluso aunque no se haya formulado una solicitud específica de ajuste de tarifas;  y aprobar contratos de compra de energía eléctrica y contratos de servicios de transmisión y distribución entre los productores de energía eléctrica, los proveedores públicos de electricidad y los clientes minoristas importantes.  La ERB establece las tarifas al por menor y aprueba las tarifas al por mayor.  Las tarifas al por menor reflejan los costos, mientras que las tarifas al por mayor se negocian entre el generador y el comprador de la energía.  Las tarifas eléctricas son más bajas para las industrias que para los hogares.  En estos últimos, las tarifas de usuario son inferiores para los que consumen menos;  en las industrias, no se aplican tarifas distintas en función del consumo.  La ERB también se encarga de hacer cumplir la reglamentación ambiental y de seguridad con respecto a la generación y oferta de electricidad.
b)
Petróleo y gas
215. Kenya es importador neto de petróleo y gas, la principal fuente de energía del país.  El nivel de las importaciones netas de productos del petróleo aumentó de 53.700 millones de chelines kenianos en 2000 a 87.800 millones en 2004, en buena medida a causa del súbito incremento de los precios internacionales del petróleo.  La demanda de gasóleo ligero se ha incrementado debido en parte a las reformas del sector del transporte, que han dado como resultado un aumento de los vehículos que consumen gasóleo (cuadro IV.12).

Cuadro IV.12

Oferta y demanda de petróleo, 2000-2004

(Miles de toneladas)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004a

	Demanda
	
	
	
	
	

	  Gas líquido de petróleo
	33,4
	35,6
	40,5
	40,9
	41,7

	Gasolina para motores (superior y ordinaria)
	365,7
	374,3
	365,8
	327,0
	326,4

	  Gasolina para aviación
	2,2
	2,4
	1,8
	1,5
	1,8

	  Carburorreactores/turbocombustible para aviación
	432,2
	417,3
	470,2
	487,3
	521,1

	  Queroseno de iluminación
	383,7
	306,1
	273,6
	190,0
	236,1

	  Gasóleo ligero
	712,8
	663,7
	627,3
	649,6
	789,4

	  Gasóleo pesado
	28,1
	27,7
	28,0
	24,4
	25,2

	  Fueloil
	490,0
	558,1
	498,7
	407,0
	432,8

	  Total
	2.448,1
	2.385,2
	2.305,9
	2.128,7
	2.374,5

	Utilización en refinerías
	96,3
	81,3
	77,4
	64,4
	80,6

	Demanda nacional total
	2.544,4
	2.466,5
	2.383,3
	2.193,1
	2.455,2

	Exportación de combustibles derivados del petróleo
	441,9
	469,1
	190,6
	2,2
	35,6

	  Demanda totalb
	2.986,3
	2.935,6
	2.573,9
	2.192,3
	2.490,8

	Oferta
	
	
	
	
	

	  Importaciones
	
	
	
	
	

	    Petróleo crudo
	2.452,3
	1.965,6
	1.493,4
	1.382,6
	2.043,8

	Combustibles derivados del petróleo
	874,9
	1.208,3
	1.023,5
	1.819,4
	1.491,7

	    Total
	3.327,2
	3.173,9
	2.516,9
	3.202,0
	3.535,5

	Ajustec
	-340,9
	-238,3
	57,0
	1.006,7
	1.044,7

	  Oferta totalb
	2.986,3
	2.935,6
	2.573,9
	2.195,3
	2.490,8


a
Datos provisionales.

b
La diferencia se debe al redondeo.

c
Ajuste por variaciones de existencias y pérdidas en la producción.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
216. Kenya no tiene reservas conocidas de petróleo o gas;  el Gobierno está alentando la inversión extranjera en la prospección de petróleo.
  La Ley de Prospección y Producción de Petróleo regula dicha prospección, incluidos los contratos de reparto de la producción.  Kenya no exige primas por la firma de contratos ni pagos fiscales, ya que el impuesto de sociedades se abona al Gobierno a través de la "parte" que le corresponde.  Los inversores extranjeros han mostrado interés en las oportunidades de prospección en las zonas fronterizas.  El Gobierno puede optar por participar hasta un máximo del 10 por ciento (negociable) en cualquier zona en desarrollo.

217. El petróleo y el gas están dominados por cuatro compañías:  la empresa de propiedad estatal National Oil Corporation of Kenya (NOCK), constituida en abril de 1981 de conformidad con la Ley de Sociedades, que lleva a cabo actividades en las primeras fases (prospección de petróleo) y en las fases avanzadas (ventas y comercialización de combustibles y lubricantes) del proceso de producción;  la Kenya Petroleum Refineries Limited (KPRL), en la que el Estado tiene una participación del 50 por ciento y tres empresas petroleras (Shell, British Petroleum y Caltex) poseen el 50 por ciento restante;  la Kenya Pipeline Company (KPC) y la Kenya Railways Corporation (KRC).  La KPC y la KRC son de propiedad estatal y, junto con los transportistas privados, se dedican al transporte de productos derivados del petróleo desde Mombasa a otras partes del país, así como a los países vecinos.

218. En octubre de 1994, se liberalizaron la compra, distribución y fijación de precios de los productos derivados del petróleo de conformidad con la Ley del Petróleo, con miras a mejorar la eficiencia en el funcionamiento de la industria y atraer capital privado.
  Las empresas comercializadoras de petróleo pueden importar directamente o comprar productos a la KPRL;  se eliminó la norma relativa a los aceites blancos;  se suprimió la obligación de la NOCK de suministrar el 30 por ciento del petróleo crudo que necesita Kenya;  se liberalizaron los precios al consumidor de los combustibles derivados del petróleo, y se mejoró la competencia en el mercado;  se suprimió el monopolio de la KPC con respecto al transporte de gasolina para motores, queroseno y gasoil;  las empresas comercializadoras de petróleo pudieron negociar libremente las tarifas y modalidades de transporte;  y se introdujo un derecho en suspenso del 2 por ciento sobre todos los productos refinados de importación.  Como resultado, se ha autorizado a nuevas empresas a participar en el comercio de petróleo, en particular la importación y exportación, la venta al por mayor y la venta al por menor de productos derivados del petróleo.  Sin embargo, tan sólo unos 10 de los nuevos participantes operan activamente, con una participación aproximada del 10 por ciento en el mercado.
 

219. El subsector del petróleo y el gas se regula mediante la concesión de licencias, con arreglo a las disposiciones de diversas leyes del Parlamento de cuya observancia se encargan varios ministerios y departamentos.  Se ha sugerido que el Gobierno armonice esas leyes, establezca una "ventanilla única" para la concesión de licencias en el subsector del petróleo, así como un servicio de inspección para exigir el cumplimiento de las normas relativas al petróleo.

4) Sector manufacturero

220. En 2004, el sector manufacturero de Kenya representó el 9,9 por ciento del PIB (frente al 10,3 por ciento en 2000), y eso lo convierte en el país mas industrializado de África Oriental.  También en 2004, la fabricación de productos alimenticios, bebidas y tabaco aportó al PIB real de Kenya un 3,7 por ciento.  Más del 20 por ciento de los ingresos de exportación de mercancías tiene su origen en el sector manufacturero (capítulo I 3) i)).  El sector empleó a unas 242.000 personas en 2004 (216.000 en 1998), más de la mitad en el sector de los textiles y las prendas de vestir.  La fabricación se lleva a cabo en las tres ciudades principales (Nairobi, Mombasa y Kisumu).

221. El índice de producción real en el sector manufacturero aumentó un 6,1 por ciento durante el período 2000-2004 (cuadro IV.13).  Con la excepción de los productos de panadería, el tabaco, los productos de madera y corcho, los productos de arcilla y vidrio, y las manufacturas varias, la mayoría de los subsectores registraron incrementos durante ese período.  Los neumáticos, cámaras, baterías, muelles (resortes), radiadores, guarniciones para frenos, cables y filtros y componentes de goma se producen ahora localmente, y varias empresas fabrican carrocerías para vehículos comerciales.
  El sector informal también produce bienes de consumo, partes de vehículos automóviles y aperos de labranza.
Cuadro IV.13

Índice de producción manufacturera, 2000-2004
(1976 = 100)

	Ramo de producción
	2000
	2001
	2002a
	2003a
	2004b

	Carne y productos lácteos
	85,9
	86,1
	85,4
	89,8
	99,2

	Conservas de legumbres y hortalizas, pescado, aceites y grasas
	391,8
	423,3
	397,0
	405,3
	416,9

	Productos de molinería
	157,6
	143,1
	174,4
	177,7
	188,4

	Productos de panadería
	295,5
	299,9
	290,8
	284,3
	277,9

	Azúcares y artículos de confitería
	206,1
	195,2
	238,6
	218,9
	251,1

	Alimentos diversos 
	246,4
	262,3
	240,2
	250,8
	268,6

	Fabricación de alimentos
	199,4
	200,8
	210,9
	211,1
	231,1

	Bebidas
	166,4
	157,9
	164,9
	176,0
	201,1

	Tabaco
	160,2
	155,9
	123,5
	126,7
	142,6

	Bebidas y tabaco
	166,1
	158,2
	160,2
	170,3
	194,2

	Textiles
	115,5
	114,7
	120,4
	106,0
	94,9

	Prendas de vestir
	167,2
	172,8
	178,4
	188,1
	176,8

	Cuero y calzado
	54,6
	59,5
	81,6
	99,0
	81,8

	Productos de madera y corcho
	75,1
	71,7
	59,7
	51,2
	45,7

	Muebles y accesorios
	56,1
	57,0
	56,9
	55,1
	56,9

	Papel y productos del papel
	258,5
	263,3
	270,2
	362,7
	332,7

	Impresión y edición
	424,5
	424,5
	436,5
	428,0
	429,7

	Sustancias químicas básicas industriales
	140,6
	147,1
	128,7
	145,8
	141,5

	Petróleo y otros productos químicos
	659,4
	741,8
	687,5
	865,7
	812,0

	Productos de caucho
	588,1
	581,1
	671,3
	712,8
	775,4

	Productos de plástico
	781,8
	837,0
	896,1
	969,3
	997,5

	Productos de arcilla y vidrio
	1.191,7
	1.052,4
	1.206,9
	1.142,7
	1.138,4

	Productos minerales no metálicos
	153,8
	131,6
	147,0
	190,0
	197,4

	Productos metálicos
	238,1
	237,7
	241,5
	238,2
	253,9

	Maquinaria no eléctrica
	86,1
	85,9
	86,2
	87,1
	88,4

	Equipo eléctrico
	188,7
	199,4
	205,8
	216,8
	256,2

	Equipo de transporte
	241,5
	121,6
	480,7
	483,5
	1.109,6

	Manufacturas diversas
	1.149,6
	1.190,9
	1.170,7
	1.148,2
	1.067,7

	Total producción manufacturera
	281,4
	283,1
	286,5
	290,6
	298,5


a
Cifras revisadas.

b
Cifras provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
222. Entre los factores que han obstaculizado el desarrollo del sector manufacturero de Kenya cabe citar los siguientes:  deficiencias de infraestructura (insuficiencias en el suministro de energía y agua, las telecomunicaciones, las carreteras y los ferrocarriles, y las instalaciones portuarias);  elevados tipos de interés;  falta de espacio industrial;  insuficiente capacidad técnica, empresarial y de gestión;  debilidad de las relaciones entre las instituciones de investigación y los fabricantes, es decir, entre los proveedores y los usuarios de los resultados de las investigaciones;  desarrollo insuficiente de los servicios de divulgación de información jurídica y persistencia de leyes y reglamentos irrelevantes, anticuados y contrarios al mercado;  y amplias e impredecibles facultades discrecionales de los administradores de las leyes y reglamentos.

223. El Ministerio de Comercio e Industria es responsable del funcionamiento general del sector.  Además, se han establecido varios organismos a fin de fortalecer el marco institucional para las actividades manufactureras (por ejemplo, el Organismo de Inversiones de Kenya, el Consejo de Promoción de las Exportaciones, la Oficina de Programas de Promoción de las Exportaciones, la Administración de las Zonas de Elaboración para la Exportación y la Administración Nacional de Lucha contra la Corrupción).  Sin embargo, hasta la fecha no se han abordado adecuadamente los obstáculos al desarrollo del sector manufacturero del país (enumerados supra), por lo que sigue orientado al interior.  Gran parte de la producción se destina al mercado nacional y a los mercados regionales (por ejemplo, las bebidas, el cemento, los textiles y las prendas de vestir se exportan a Tanzanía y Uganda principalmente)
224. El valor añadido en el sector manufacturero es relativamente bajo.  Hay poca producción nacional de bienes intermedios y de capital, y el sector depende en gran medida de sus importaciones.  En 1997, el Gobierno formuló una política industrial en dos etapas, encaminada, entre otras cosas, a acelerar el crecimiento económico sobre una base sostenible, aumentar el valor añadido, generar empleo y aumentar las exportaciones de recursos nacionales tras su transformación.
  En la primera etapa de la estrategia de industrialización -que abarca el período 1997-2006- se presta especial atención a las industrias transformadoras en las que Kenya tiene capacidad operativa y tecnológica.  Kenya promueve la ampliación y modernización de las ramas de producción existentes e intenta atraer nuevas inversiones en actividades manufactureras ligeras y basadas en los recursos naturales.  A tal efecto, se han identificado determinadas ramas de producción en micro, pequeña y mediana escala que utilizan materias primas nacionales a las que añaden valor y que requieren inversiones de capital relativamente modestas.
  La primera etapa sentará los cimientos para la segunda, y ésta se basará en los logros de la primera:  se promoverán las industrias manufactureras de utilización intensiva de capital que requieren elevadas inversiones de capital, tecnologías avanzadas, mano de obra cualificada e infraestructuras de apoyo.

225. Se ha eliminado un gravamen al desarrollo industrial que se introdujo a mediados de 1998 para financiar las actividades del Organismo de Inversiones de Kenya, el Consejo de Promoción de las Exportaciones y la Administración de las Zonas de Elaboración para la Exportación.  Como parte de la estrategia de industrialización se había previsto la creación de un Consejo Nacional de Desarrollo Industrial que nunca llegó a establecerse.

226. El sector manufacturero dispone de varios incentivos a la inversión (capítulo II 4)).  Las industrias manufactureras también pueden acogerse al programa de zonas para la elaboración de la exportación, el programa de fabricación bajo control aduanero y el programa de devolución de derechos (capítulo III 3) v)).  Además, algunas industrias manufactureras (por ejemplo, construcción de carrocerías para vehículos de motor, fabricación de equipo y componentes industriales, textiles, productos de plástico, artículos de cocina de aluminio, aguas minerales y productos químicos) han recibido créditos del Banco de Desarrollo Industrial
, el Banco de Desarrollo de Kenya, los Polígonos Industriales de Kenya
 y la Corporación de Desarrollo Comercial e Industrial.
  El Consejo de Promoción de las Exportaciones promueve las exportaciones de manufacturas de Kenya, tales como textiles y prendas de vestir y artesanía comercial (capítulo III 3) vi)).

227. El promedio de los aranceles NMF aplicados a los productos manufacturados (gran división 3 de la CIIU, Revisión 2) es del 12,7 por ciento, con tipos que llegan hasta el 100 por ciento para productos alimenticios como el azúcar de caña y el azúcar de remolacha (Informe común, gráfico III.2).
228. Algunos productos manufacturados, como los textiles y las prendas de vestir, los productos de vidrio, y los componentes y accesorios de vehículos automóviles están sujetos a reglamentos técnicos (capítulo III 2) vii) a)).

5) Servicios

229. La contribución del sector de los servicios al PIB real aumentó del 55,5 por ciento en 2000 al 60 por ciento en 2004;  el subsector más importante es el de transporte y comunicaciones, que representó el 10,3 por ciento del PIB.  El turismo, una de las principales fuentes de ingresos en divisas de Kenya, contribuye al PIB a través de varios subsectores de servicios, y sus vínculos se hacen extensivos al sector manufacturero y la agricultura.  El sector de los servicios, incluidos los servicios gubernamentales, absorbe más del 60 por ciento de la mano de obra.  Kenya es exportador neto de servicios;  sin embargo, los ingresos netos del comercio de servicios disminuyeron durante el período 2000-2004 (capítulo I 3) i)).
230. Algunas empresas estatales del sector han sido objeto de privatización o concesión (por ejemplo, Safaricom y Ferrocarriles de Kenya);  está previsto que otras se privaticen pronto (por ejemplo, Telekom Kenya Ltd., Banco Comercial de Kenya y Administración de Puertos de Kenya) (capítulo III 4) iii)).  Sin embargo, es necesario adoptar medidas para mejorar la infraestructura general del país.  Una mayor liberalización de los servicios podría mejorar la eficacia de la economía, especialmente mediante la reducción de los costos relacionados con los servicios financieros, las telecomunicaciones y el transporte.
231. En el marco del Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios, las limitaciones horizontales establecidas por Kenya abarcan el acceso a los mercados con respecto a la presencia comercial, ya que exigen que los proveedores extranjeros de servicios constituyan o establezcan la empresa en el país.
  Los compromisos específicos contraídos por Kenya en el marco del AGCS abarcan varias esferas (cuadro AIV.1).  Kenya no mantiene exenciones NMF con arreglo al artículo II del AGCS, y firmó el Quinto Protocolo del AGCS sobre servicios financieros.
  También mejoró su oferta sobre servicios de telecomunicaciones, aunque no firmó el Cuarto Protocolo del AGCS sobre telecomunicaciones básicas.  Kenya ha presentado su oferta condicional inicial en las negociaciones en curso sobre servicios.

ii) Servicios financieros

232. El sector financiero de Kenya comprende las siguientes instituciones:  el Banco Central de Kenya;  30 bancos nacionales, 9 bancos de propiedad extranjera y 2 bancos de propiedad nacional y extranjera (en comparación con 53 en 1998);  1 institución financiera no bancaria;  2 empresas de créditos hipotecarios;  1 empresa de construcción;  40 compañías de seguros;  y otras instituciones financieras especializadas.
233. La Bolsa de Nairobi, establecida en 1954, está supervisada por la Administración de Mercados de Capitales, que es el organismo de supervisión encargado del desarrollo de los mercados de capitales en Kenya desde 1990.  Dicha Administración está llevando a cabo asimismo la integración de los mercados de capitales de la Comunidad del África Oriental para que haya un único mercado de capitales en el futuro.
  En enero de 1995 se permitió la participación extranjera en la Bolsa de Nairobi.  A finales de 2005, cotizaban en bolsa 48 compañías, con una capitalización total del mercado de 462.500 millones de chelines kenianos (en comparación con 135.000 millones de chelines kenianos en 2000).  El mercado de valores de Kenya se reorganizó en 2001 en cuatro segmentos de mercado independientes (a saber, inversiones principales, inversiones alternativas, valores de renta fija, y futuros y opciones).

234. Toda institución financiera que se proponga realizar actividades en Kenya necesita una licencia.  El Banco Central examina las solicitudes y las remite al Ministro de Hacienda junto con su recomendación.  Una vez examinada la solicitud por el Ministro, y previo pago del derecho prescrito, se concede la licencia.
  Una institución constituida fuera de Kenya debe cumplir las prescripciones en materia de capital mínimo y, además, asignar capital a sus sucursales en Kenya en la cuantía que prescriba el Ministro de Hacienda.  Ese capital debe mantenerse en todo momento en Kenya durante el período de validez de la licencia.
  Una institución bancaria o financiera constituida fuera de Kenya que no se proponga realizar operaciones bancarias o financieras en ese país puede establecer una oficina de representación si lo autoriza el Ministro de Hacienda.

235. Las principales deficiencias de Kenya en la esfera de los servicios financieros son las siguientes:  gran número de créditos fallidos (el 20,8 por ciento del total de préstamos a finales de 2004);  márgenes de intermediación elevados (diferencial entre los tipos de interés de préstamo y de depósito superior a 10 puntos porcentuales);  sistema bancario descapitalizado (coeficiente de garantía agregado muy inferior al 12 por ciento mínimo prescrito);  bancos del sector público con rentabilidad baja o negativa y costos elevados;  escasa supervisión bancaria;  fragilidad del Fondo Nacional de Seguridad Social;  compañías de seguros débiles;  y mercado de capitales insuficientemente desarrollado.

a)
Instituciones bancarias y no bancarias
236. A pesar de la existencia de numerosos bancos, el subsector bancario sigue estando concentrado.  Los 10 bancos mayores controlan más del 70 por ciento de la cuota de mercado tanto por lo que se refiere a los activos netos totales como a los depósitos totales.  Los dos bancos de propiedad estatal que quedan en Kenya (a saber, el Banco Comercial de Kenya y el Banco Nacional de Kenya) cuentan con más del 40 por ciento de las deudas no canceladas.

237. El requisito de capital mínimo asciende a 250 millones de chelines kenianos para bancos y empresas de créditos hipotecarios y a 200 millones de chelines kenianos para otras instituciones financieras.  En general, los bancos comerciales se centran en los préstamos a corto y medio plazo, mientras que las empresas de créditos hipotecarios se centran en la financiación de propiedades a medio y largo plazo.  Además, Kenya dispone de una amplia red de proveedores de otros servicios financieros:  alrededor de 25 organizaciones de microfinanciación que son miembros de la Asociación de Instituciones de Microfinanciación
, Cooperativas de Ahorro y Crédito, la Caja Postal de Ahorros de Kenya y cinco instituciones financieras de desarrollo.  El Fondo Nacional de Seguridad Social es un fondo de pensiones estatutario para todos los trabajadores por cuenta ajena.

238. Todos los bancos que realizan operaciones en Kenya son bancos universales (es decir, están autorizados a realizar todo tipo de actividades financieras).  De conformidad con la Ley de Banca (capítulo 488), toda institución que se proponga realizar actividades bancarias debe solicitar una licencia por escrito al Ministro a través del Banco Central de Kenya.  Éste examina cada solicitud y la remite al Ministro junto con su recomendación.  Al examinar una solicitud, el Ministro puede exigir que se cumplan las condiciones relativas a la situación financiera y el historial de la institución;  la idoneidad profesional y moral de las personas propuestas para dirigir o controlar la institución;  la suficiencia de su estructura de capital y de las perspectivas de ingresos;  la conveniencia y las necesidades de las esferas en que ha de prestar servicios;  y el interés público que ha de satisfacer el futuro banco.

239. En Kenya, la supervisión bancaria está a cargo del Departamento de Supervisión Bancaria del Banco Central, que actúa de conformidad con la Ley de Banca y la Ley del Banco Central de Kenya.  Dicho Departamento tiene facultades para revocar las licencias de las instituciones;  establecer prescripciones en materia de capital mínimo, coeficientes y reglamentaciones cautelares y la frecuencia de los estados financieros;  realizar auditorías y exámenes de las instituciones;  y autorizar auditores externos.

240. En un esfuerzo por mejorar los resultados de sus instituciones bancarias y no bancarias, Kenya, entre otras cosas, está modificando la Ley de Banca y la Ley del Banco Central de Kenya a fin de transferir del Ministerio de Hacienda al Banco Central plenas facultades para conceder y suprimir licencias, reglamentar y supervisar los bancos;  endurecer las normas cautelares sobre la constitución de reservas para adaptarlas a las mejores prácticas internacionales;  y reestructurar el Banco Nacional de Kenya a fin de prepararlo para su privatización.  Entre las medidas adicionales que se deben adoptar a medio plazo se incluyen las siguientes:  ceder la participación del Gobierno en los demás bancos;  fortalecer el mecanismo de supervisión de la intermediación financiera no bancaria;  mejorar y aumentar el alcance de las operaciones de las instituciones de microfinanciación;  recapitalizar y fortalecer la gestión y supervisión del Fondo Nacional de Seguridad Social;  y fortalecer el sistema judicial, lo que dará como resultado una mejor observancia de los derechos de los acreedores y una ampliación de la función de los bancos comerciales.

b)
Seguros
241. En 2004 había 40 compañías de seguros registradas para suministrar seguros a largo plazo, seguros generales o seguros de ambos tipos.
  En Kenya, las compañías de seguros pueden inscribirse en el registro para realizar todo tipo de actividades de seguros.  Los intermediarios de seguros son los corredores (212) y los agentes de seguros (2.005).  Los proveedores de servicios de seguros son los gestores de riesgos (8), evaluadores de daños (17), inspectores de seguros (29), tasadores de siniestros (207) y un liquidador de siniestros.  El límite máximo de la participación extranjera en el capital de las compañías de seguros y reaseguros es del 66,7 por ciento.
  En el caso de los corredores de seguros, ese límite es del 40 por ciento.  Los agentes de seguros deben ser kenianos, mientras que no hay restricciones para los proveedores de servicios de seguros.
242. En Kenya hay registradas dos compañías de reaseguros:  la Corporación de Reaseguros de Kenya (Kenya Re), de propiedad estatal, y la Compañía de Reaseguros de África Oriental, que es una empresa privada.  Ambas están registradas para realizar operaciones de reaseguros a largo plazo y generales.  Hay dos compañías regionales de reaseguros:  la Compañía de Reaseguros PTA (PTA Re), y la Corporación Africana de Reaseguros (África Re), que no están constituidas en el país y por lo tanto no están registradas de conformidad con la Ley de Seguros.  Cada asegurador debe ceder el 33 por ciento de su actividad de reaseguros como sigue:  Kenya Re (18 por ciento), PTA Re (10 por ciento) y África Re (5 por ciento).  El 67 por ciento restante puede colocarse en compañías de reaseguros extranjeras, y está sujeto a un impuesto del 5 por ciento sobre las primas de reaseguros.

243. El sector de los seguros de Kenya se rige por la Ley de Seguros de 1984, revisada en 1988 y modificada con cierta periodicidad.  El Comisario de Seguros, bajo la dirección del Ministerio de Hacienda, está encargado de la administración y aplicación general de la legislación pertinente, así como de la supervisión del sector.  Entre los principales problemas a que se enfrentan las compañías de seguros en Kenya se incluyen los siguientes:  la competencia entre los aseguradores, que en ocasiones afecta a las primas de seguros;  los retrasos de los aseguradores en la liquidación de reclamaciones;  la constante dificultad para resolver cuestiones relativas al VIH/SIDA y las disposiciones propuestas en el proyecto de Ley de prevención y control del VIH/SIDA, de 2004;  y las reclamaciones fraudulentas.
244. Para realizar actividades en Kenya, todos los profesionales de los seguros deben ser titulares de una licencia;  las licencias deben renovarse anualmente.  Deben asimismo cumplirse las prescripciones en materia de registro inicial y presentación de informes de situación en cuanto a beneficios y resultados.  Los derechos de licencia para el registro y la renovación están establecidos como sigue:  compañías de reaseguros, 250.000 chelines kenianos;  compañías de seguros, 150.000 chelines kenianos;  corredores de seguros y proveedores de seguros médicos, 10.000 chelines kenianos;  gestores de riesgos, evaluadores de daños, tasadores de siniestros, inspectores de seguros y liquidadores de siniestros, 3.000 chelines kenianos;  y agentes de seguros 1.000 chelines kenianos.

245. Las empresas de seguros deben estar constituidas en el país, con el capital desembolsado mínimo que se detalla a continuación:  compañías de seguros generales, 100 millones de chelines kenianos;  compañías de seguros a largo plazo, 50 millones de chelines kenianos;  compañías de seguros generales y a largo plazo, 150 millones de chelines kenianos;  y compañías de reaseguros, 500 millones de chelines kenianos.  Tanto en el caso de las compañías de seguros a largo plazo como en el de las compañías de seguros a corto plazo, al menos la tercera parte del capital desembolsado debe ser propiedad de ciudadanos kenianos o del Gobierno.  Este requisito también se aplica a las compañías de reaseguros.  Además, los activos aprobados de una compañía de seguros no deben ser inferiores a 20 millones de chelines kenianos, mientras que los de un reasegurador no deben ser inferiores a 200 millones de chelines kenianos.  Al menos un tercio de los miembros de la junta de directores o del consejo de administración tienen que ser ciudadanos de Kenya.

246. Las empresas de seguros que soliciten el registro en Kenya deben depositar en el Banco Central de Kenya una cantidad equivalente al 5 por ciento de los activos aprobados en valores públicos kenianos, cuando realicen actividades de seguros a largo plazo, seguros generales o ambos tipos de actividades.  Una vez aprobada la solicitud por el Comisario, se mantiene el depósito en el Banco Central en concepto de gravamen prendario a favor del Comisario de Seguros.  Los intereses devengados y percibidos por el Banco Central con respecto a esos depósitos se abonan a la empresa de seguros.  Si el Comisario no aprueba la solicitud, se devuelve el depósito al solicitante.

247. En principio, los riesgos en Kenya tienen que estar cubiertos por compañías constituidas y ubicadas en Kenya.  No hay restricciones con respecto al hecho de que las compañías de seguros de Kenya suscriban riesgos en el extranjero, siempre que todas esas pólizas se emitan en chelines kenianos.  El seguro de las importaciones es obligatorio y debe suscribirse con compañías que tengan licencia para realizar actividades en Kenya (capítulo II 2) i)).

iii) Telecomunicaciones y servicios postales

248. La red de telecomunicaciones de Kenya ha seguido creciendo desde el último Examen de sus Políticas Comerciales (cuadro IV.14).  El número de abonados en el mercado de telefonía móvil aumentó de 127.400 en 2000 a 4.879.400 en 2005, según las estimaciones.  De forma similar, el número de usuarios de Internet se incrementó de 50.000 a cerca de 2 millones, mientras que el de ordenadores personales creció desde 150.000 a alrededor de 600.000.  Al final de 2005, había 278.900 líneas de teléfono principales en servicio (en comparación con 291.700 en 2000), es decir, la teledensidad era de 0,84 teléfonos por cada 100 habitantes (en comparación con 0,95 en 2000).

249. De conformidad con la política nacional de 2004 sobre tecnología de la información y las comunicaciones del Ministerio de Información y Comunicaciones, el principal objetivo en el subsector es asegurar la disponibilidad de servicios de telecomunicaciones eficientes, fiables y asequibles en todo el país.  Se han especificado las metas siguientes:  suministro de telefonía fija a quienes la soliciten en todas las zonas urbanas para 2015;  aumento de la teledensidad en las zonas rurales, de las actuales 0,16 líneas por cada 100 habitantes a 5 líneas para 2015 y, en las zonas urbanas, de las actuales 4 líneas por cada 100 habitantes a 20 líneas para 2015;  incremento del número de abonados de telefonía móvil hasta alcanzar los 10 millones para 2015;  expansión del ancho de banda internacional de los actuales 35 Mbps a 1 Gbps para 2015;  acceso a Internet en todos los centros de enseñanza secundaria y terciaria para 2007;  y establecimiento de nodos de acceso a Internet en todas las centrales de telefonía locales y de distrito.

Cuadro IV.14

Algunos indicadores de telecomunicaciones, 2000-2004

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	Abonados de telefonía (miles)
	662,2
	909,4
	1.272,2
	1.919,1
	2.845,4

	Abonados de telefonía por  cada 100 habitantes
	2,1
	2,91
	4,79
	6,05
	8,78

	Líneas telefónicas principales (miles) 
	291,7
	309,4
	321,5
	328,4
	299,3

	Líneas telefónicas principales por cada 100 habitantes
	0,95
	0,99
	1,00
	1,03
	0,92

	Abonados de telefonía móvil (miles)
	127,4
	340,7
	1.187,1
	1.590,8
	2.546,2

	Abonados de telefonía móvil por cada 100 habitantes
	0,42
	1,92
	3,77
	5,02
	7,85

	Usuarios de Internet (miles)
	50,0
	200,0
	400,0
	1.000
	1.500

	Servidores de Internet
	2.460
	2.702
	2.963
	8.325
	10.016

	Ordenadores personales (miles)
	150
	175
	204
	300
	441

	Ordenadores personales por cada 100 habitantes
	0,48
	0,56
	0,65
	0,65
	1,36


Fuente:
UIT (2005), Indicadores de telecomunicaciones, Ginebra;  e información facilitada por las autoridades de Kenya.
250. Hasta junio de 1999, la Corporación de Correos y Telecomunicaciones de Kenya, de propiedad estatal, suministraba tanto servicios postales como de telecomunicaciones y regulaba la prestación de esos servicios.  Mediante la Ley de Comunicaciones de Kenya, de 1998, se derogó la Ley de Correos y Telecomunicaciones de Kenya, y se dividió la Corporación de Correos y Telecomunicaciones de Kenya en tres entidades, a saber:  Telkom Kenya Ltd.;  la Corporación de Correos de Kenya;  y la Comisión de Comunicaciones de Kenya, que es el organismo normativo para las telecomunicaciones, comunicaciones por radio y servicios postales, incluidas las cuestiones relacionadas con las licencias.  La Ley prevé también otras dos instituciones, a saber:  la Secretaría Nacional de Comunicaciones, que asesorará al Ministerio en cuestiones de política;  y el Tribunal de Apelaciones sobre Comunicaciones, que entenderá de los recursos contra las decisiones de la Comisión de Comunicaciones de Kenya.

251. Actualmente, Telkom Kenya Ltd. es el único operador nacional de telefonía fija (también hay operadores locales de telefonía fija), aunque se ha iniciado el proceso para otorgar una licencia a un segundo operador.  La TKL también tiene derechos exclusivos sobre los sistemas y servicios locales en Nairobi, los sistemas y servicios nacionales de larga distancia, los servicios internacionales de pasarela y los servicios de nodo y red troncal de Internet.  Hasta el 1º de julio de 2004, Telkom Kenya Ltd. tenía derechos exclusivos sobre las comunicaciones personales móviles mundiales por satélite (GMPCS);  en la actualidad, los operadores de GMPCS tienen libertad para ofrecer servicios de voz, datos e información.  También se ha liberalizado el suministro de servicios con valor añadido, como Internet, centros de llamadas telefónicas, criptografía, certificación electrónica y líneas arrendadas de transmisión de datos.  Las licencias se conceden por períodos de un año renovables.  En el mercado de la telefonía móvil hay dos operadores, a saber:  Safaricom (empresa conjunta de Telkom Kenya Ltd. y Vodafone) y Celtel.  Se ha iniciado el proceso para otorgar una licencia a un tercer operador.

252. Los acuerdos de interconexión se negocian entre los operadores y se envían a la Comisión de Comunicaciones de Kenya para su examen y aprobación.  Los operadores tienen libertad para fijar los precios de las líneas arrendadas.  Existe un sistema de límites máximos de precios para los servicios de voz.  El operador de telefonía fija propone un precio, debidamente justificado, y la Comisión de Comunicaciones de Kenya lo compara con el límite máximo antes de aprobarlo.  Los operadores de telefonía móvil tienen libertad para fijar los precios.  Según las autoridades, los precios de la telefonía fija son los más bajos de la región, mientras que los precios de la telefonía móvil y de las interconexiones son elevados en comparación con los de la región.

253. Todos los operadores de telecomunicaciones están obligados a proporcionar servicios universales;  debe crearse un fondo de acceso universal para ayudar a los operadores en las zonas rurales.
254. Con arreglo a la política nacional en materia de tecnologías de la información y las comunicaciones de 2004, entre las medidas principales que se han de adoptar para seguir liberalizando el subsector se incluyen las siguientes:  i) reestructurar Telkom Kenya Ltd. para mejorar su rendimiento antes de su privatización
;  ii) se permitirá que los proveedores de servicios de telefonía móvil presten sus servicios, incluida la autorización para transportar su propio tráfico de larga distancia, sin necesidad de una licencia adicional;  y iii) se concederán licencias a los operadores nacionales para que presten diversos servicios (llamadas locales por telefonía fija, llamadas nacionales de larga distancia, pasarela y telefonía internacionales, nodo y red troncal de Internet, terminales comerciales de apertura muy pequeña (VSAT) y radiocomunicaciones móviles públicas).  Las licencias se concederán por un período inicial de 15 años, que podrá prorrogarse 10 años.  La competencia en el subsector se examinará periódicamente, de acuerdo con las condiciones prevalecientes de la economía y el mercado.  La inversión extranjera en el sector de las telecomunicaciones está limitada a un máximo del 70 por ciento (capítulo II 4)).

255. Kenya va a apoyar el desarrollo de proyectos de infraestructura regional de telecomunicaciones, como el cable submarino del África Oriental, la digitalización del África Oriental y el satélite africano.

256. El objetivo clave de Kenya en la esfera de los servicios postales es asegurar un acceso equitativo para todos los ciudadanos;  los servicios postales básicos deben ser fiables y razonablemente accesibles para todos los ciudadanos y suministrarse a precios asequibles y uniformes.  Kenya va a aumentar la accesibilidad a los servicios postales, de 38.000 habitantes por centro de servicios (con inclusión de oficinas de correos, agencias postales y buzones públicos de correos) a 23.000 habitantes para 2015.  Para conseguir esto, se está introduciendo una nueva estructura del mercado postal.  POSTA va a proporcionar de forma exclusiva los servicios siguientes:  envío de cartas, postales, papel impreso y paquetes pequeños con un peso máximo de 350 gramos
;  impresión y emisión de sellos de correos y materiales filatélicos;  y suministro de buzones privados y públicos.  Los segmentos no exclusivos del mercado postal incluirán servicios de mensajeros, certificación electrónica, envío de paquetes, publicidad directa por correo, servicios financieros postales, servicios de correo electrónico y servicios combinados de correo
, distribución de publicaciones y servicios de agencias (por ejemplo, servicios telefónicos y servicios por cuenta ajena).  Las tarifas postales básicas están sujetas a la aprobación del órgano de reglamentación.  No hay límites máximos de precios.  El proveedor tiene libertad para fijar los precios de los demás servicios postales.
iv) Transporte

257. La contribución del subsector del transporte al PIB de Kenya permaneció estable en torno al 7,5 por ciento durante el período 2000-2004.  Los ingresos aumentaron de 178.776 millones de chelines kenianos en 2000 a 306.485 millones de chelines kenianos en 2005, según las estimaciones, y el transporte por carretera representó el 53 por ciento del total, seguido del transporte aéreo (cuadro IV.15).  A pesar de la mejora de los resultados económicos del subsector durante los últimos años, el transporte se enfrenta a varios problemas en Kenya, principalmente a los costos elevados de los insumos debido a la subida del precio del petróleo en el mercado internacional y a la ineficiente y deficiente infraestructura general.

Cuadro IV.15

Ingresos del transporte, 2000-2005

(Millones de chelines kenianos)
	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005a

	Transporte por carretera
	94.010
	100.400
	101.481
	110.902
	140.796
	162.449

	Transporte por ferrocarril
	5.277
	4.878
	4.653
	4.361
	4.670
	4.560

	Transporte por vías de navegación
	8.964
	9.589
	10.490
	12.501
	15.752
	16.979

	Transporte aéreo
	52.580
	56.141
	59.566
	63.943
	70.296
	90.132

	Servicios relacionados con el transporte
	11.613
	12.232
	12.218
	13.692
	19.227
	24.453

	Transporte por tuberías
	6.332
	6.532
	6.631
	6.761
	6.960
	7.912

	Total
	178.776
	189.771
	195.039
	212.160
	257.701
	306.485


a
Datos provisionales.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
258. El Ministerio de Transporte se encarga de desarrollar/examinar y supervisar la aplicación de las políticas de transporte y meteorología.  También es responsable de los diversos órganos de reglamentación del transporte, a saber:  la Junta de Concesión de Licencias de Transporte, que regula los servicios de transporte por carretera;  la Administración de Aviación Civil de Kenya, que es el órgano de reglamentación del sector de la aviación civil;  la Administración de Aeropuertos de Kenya, que regula los aeropuertos;  la Administración de Puertos de Kenya, que se encarga de la reglamentación de los puertos;  y la Administración de Transporte Marítimo de Kenya, que hace lo propio en el sector del transporte marítimo.
259. Varias empresas estatales del sector del transporte dependen del Ministerio de Transporte, a saber:  Ferrocarriles de Kenya, establecida en 1978 en virtud de la Ley de Ferrocarriles de Kenya;  la Compañía Naviera Nacional de Kenya, empresa conjunta entre la Administración de Puertos de Kenya y UNIMAR, de Alemania;  Kenya Ferry Services;  y la Unidad de Inspección de Vehículos Automóviles.
a)
Transporte por carretera
260. En Kenya, alrededor del 70 por ciento del tráfico de carga se efectúa por carretera.  El sistema de transporte por carretera se divide en carreteras clasificadas y no clasificadas.  Alrededor del 14 por ciento de la red de carreteras clasificadas, de 63.292 km, está asfaltada, y el resto son carreteras de grava o tierra;  hay cerca de 150.000 km de carreteras no clasificadas.  La red de carreteras clasificadas depende del Departamento de Carreteras del Ministerio de Obras Públicas, mientras que las carreteras no clasificadas dependen de los consejos provinciales, el Ministerio de Medio Ambiente y Recursos Naturales, el Ministerio de Turismo y otros órganos.

261. Las carreteras de Kenya han estado desatendidas durante decenios, y en algunas zonas desincentivan en amplia medida la actividad económica.
  Entre las causas del mal estado de las carreteras se incluyen las siguientes:  insuficiente financiación para su mantenimiento periódico, aumento del volumen de tráfico, elevada sobrecarga en los ejes, y corrupción en la adjudicación y supervisión de los contratos de infraestructura.  El Gobierno se ha comprometido a asegurar una mayor transparencia en la adjudicación y ejecución de esos contratos y a vigilar el cumplimiento de las obligaciones contractuales por ambas partes.  Kenya también ha intensificado sus esfuerzos encaminados a proporcionar suficientes recursos financieros para el mantenimiento de las carreteras.  A tal efecto, los ingresos procedentes del gravamen sobre el combustible de los vehículos automóviles y los derechos de peaje se destinan al fondo para el mantenimiento de las carreteras;  esos ingresos ascendieron a 8.910 millones de chelines kenianos en 2004-2005 (en comparación con 6.780 millones de chelines kenianos en 2000-2001).

262. El mercado determina los precios de los servicios de transporte por carretera.  No se permite el transporte de cabotaje.

263. Kenya, junto con sus países vecinos, está aplicando el Acuerdo sobre el Transporte de Tránsito del Corredor Septentrional, que facilita el transporte de mercancías con origen y destino en el puerto de Mombasa.

b)
Transporte por ferrocarril
264. El transporte por ferrocarril es el segundo medio de transporte más importante de Kenya.  Tiene especial importancia para el transporte de mercancías voluminosas, sobre todo en largas distancias.  Por consiguiente, es importante que sea eficiente y fiable, no sólo para el comercio internacional y el comercio de tránsito a los países vecinos, sino también para complementar el transporte por carretera y reducir los daños de la red viaria.  
265. Ferrocarriles de Kenya tiene el monopolio del suministro de servicios de transporte por ferrocarril a escala nacional.
  Explota una red ferroviaria de más de 2.700 km que conecta Mombasa con Busia, en la frontera de Uganda, y a través de Kisumu mediante transbordadores de vagones en el Lago Victoria.  La línea actual tiene una capacidad de 6 millones de toneladas anuales.  Entre los principales problemas con que se enfrentan Ferrocarriles de Kenya y el subsector en general se incluyen los siguientes:  gestión deficiente;  mantenimiento inadecuado de la infraestructura debido a la falta de piezas de repuesto esenciales;  escasez de locomotoras y vagones;  y operaciones ineficientes debido al uso de equipo obsoleto.
  Como resultado, Ferrocarriles de Kenya ha elaborado un plan estratégico antes de encargar a un nuevo operador que ayude a que se produzca un cambio positivo en sus resultados.

266. En julio de 2004, Kenya y Uganda firmaron un memorando de entendimiento para la concesión conjunta de Ferrocarriles de Kenya y Ferrocarriles de Uganda.  En octubre de 2005, Rift Valley, un consorcio dirigido por Sudáfrica, adquirió el derecho a dirigir Ferrocarriles de Kenya y Ferrocarriles de Uganda durante los próximos 25 años, y está previsto que se haga cargo de su gestión a partir del 1º de julio de 2006.

267. El volumen de la carga transportada ha disminuido de 2,4 millones de toneladas en 2000 a 2 millones de toneladas en 2005, según las estimaciones (cuadro IV.16).
  El incremento del transporte de pasajeros en 2004 se debió en gran parte a la ampliación de los servicios de trenes de cercanías, en respuesta al rápido ascenso de la demanda de transporte urbano en Nairobi.  Con excepción de las tarifas de pasajeros y los servicios suministrados en partes remotas del país, los demás servicios de transporte por ferrocarril son objeto de subvenciones cruzadas.  Los precios se establecen libremente.

Cuadro IV.16

Transporte por ferrocarril 2000-2005

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005a

	Carga
	
	
	
	
	
	

	Toneladas (miles)
	2.400
	2.330
	2.227
	1.999
	1.990
	2.000

	Tonelada/km (millones)
	1.557
	1.603
	1.638
	1.789
	1.454
	1.359

	Ingresos (millones de chelines kenianos)
	4.227
	4.660
	5.514
	3.845
	3.888
	4.010

	Ingresos por tonelada/km (centavos)
	332
	290
	293
	215
	267
	295

	Pasajeros
	
	
	
	
	
	

	Viajes (miles)
	4.200
	5.517
	4.794
	4.401
	5.657
	4.796

	Pasajero/km (millones)
	302
	216
	306
	295
	279
	499

	Ingresos (millones de chelines kenianos)
	227
	202
	153
	160
	245
	233

	Ingresos por pasajero/km (centavos)
	75
	94
	42
	54
	87
	49


a
Datos provisionales.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
c)
Transporte aéreo
268. Kenya tiene tres aeropuertos internacionales importantes:  el Aeropuerto Internacional Jomo Kenyatta, el Aeropuerto Internacional Moi de Mombasa y el Aeropuerto Internacional Eldoret.  Existen aeropuertos de medianas dimensiones en Nairobi (Aeropuerto Wilson) y Kisumu.  Por otra parte, hay más de 150 pistas de aterrizaje y despegue en todo el país;  16 de los mayores aeropuertos son de propiedad pública y su gestión está a cargo de la Administración de Aeropuertos de Kenya, que es una entidad paraestatal, y otros son propiedad de Kenya Wildlife Services, la administración provincial, y de particulares.

269. El subsector del transporte aéreo es fundamental para el desarrollo del turismo, el transporte de exportaciones de valor elevado y mercancías perecederas y la promoción de la integración regional.  El movimiento total de pasajeros aumentó de 4,4 millones en 2000 a 5,6 millones en 2004, debido principalmente al incremento del número de turistas (sección iv) infra), y la carga total manipulada aumentó de 165.818 toneladas a 236.259 toneladas, en parte debido al incremento de las exportaciones de productos hortícolas (sección 2) iii) a) supra).

270. La Administración de Aviación Civil de Kenya tiene el mandato de examinar una amplia gama de cuestiones y asesorar al Ministro de Transporte al respecto.  Entre esas cuestiones se incluyen las siguientes:  establecimiento de servicios aéreos;  legislación sobre aviación civil (incluida la encaminada a poner en efecto convenios);  medidas de promoción o apoyo de líneas aéreas designadas por el Gobierno, a efectos de todo acuerdo internacional sobre servicios aéreos;  tarifas de transporte de pasajeros y carga y cuestiones conexas, incluida la aplicación de las resoluciones de la Asociación de Transporte Aéreo Internacional (IATA);  instalaciones y servicios de navegación aérea;  costos de establecimiento y mantenimiento de instalaciones de navegación aérea, y política que ha de adoptarse para su recuperación.  Además, la Administración de Aviación Civil se encarga de conceder licencias para realizar vuelos no regulares internacionales y nacionales a Kenya y dentro del país.

271. Los servicios de transporte aéreo regulares están sujetos a acuerdos bilaterales sobre servicios aéreos.  Kenya Airways es la compañía aérea nacional designada que explota los servicios regulares a Kenya y desde Kenya, de conformidad con los acuerdos bilaterales sobre servicios aéreos.
  No obstante, pueden realizar actividades de transporte aéreo otras empresas:  líneas aéreas de servicios no regulares internacionales y nacionales vuelan a Kenya y desde Kenya, así como dentro del país.  Algunas compañías de servicios no regulares son de propiedad keniana y otras son de propiedad extranjera.

272. El tráfico aéreo se asigna según los acuerdos bilaterales sobre servicios aéreos de Kenya.  Una compañía subsidiaria de Kenya Airways (Kenya Air Handling) suministra servicios auxiliares.  No se permite el transporte aéreo de cabotaje.

d)
Transporte marítimo
273. El subsector del transporte marítimo abarca las instalaciones portuarias de Mombasa, el transporte marítimo y por vías de navegación interior, y los depósitos de contenedores interiores en Nairobi, Kisumu y Eldoret.  Mombasa, único puerto marítimo comercial de Kenya, es el principal puerto y centro de distribución del país.  Sirve de arteria comercial a Burundi, la parte oriental de la República Democrática del Congo, Rwanda, Tanzanía, Uganda y la región meridional del Sudán.  En la actualidad, Ferrocarriles de Kenya es propietaria de los puertos interiores y se encarga de su gestión.  
274. La Administración de Puertos de Kenya, entidad paraestatal, tiene el monopolio de los servicios de carga y descarga en el puerto de Mombasa y gestiona los diferentes depósitos de contenedores.
  A pesar de las quejas por los retrasos en Mombasa y la falta de transparencia en la aduana, el tráfico de carga y descarga en el puerto de Mombasa se ha incrementado de forma constante durante los últimos años.  El movimiento de mercancías en el puerto aumentó de 9,1 millones de toneladas en 2000 a 12,9 millones de toneladas en 2004;  en 2004, el tráfico de cargas en contenedores ascendió a 438.597 unidades equivalentes a 20 pies (TEU), en comparación con 236.928 TEU en 2000.
  Para seguir mejorando la eficacia y competitividad de los puertos de Kenya, el Gobierno se propone modernizar el puerto de Mombasa y privatizar algunos de los servicios.  Además, en el marco de esa reforma se prevé transformar la Administración de Puertos de Kenya en una autoridad en materia de arrendamiento portuario, que cederá al sector privado la mayoría de los servicios de carga y descarga y servicios complementarios.
  Actualmente, la Administración de Puertos posee el monopolio de la oferta de esos servicios.

275. El sector del transporte marítimo se rige por la Ley de la Marina Mercante de 1989.  Las actividades de la Compañía Naviera Nacional de Kenya están sujetas a dicha Ley y al Código de Conducta de las Conferencias Marítimas de la UNCTAD.  Desde su creación, la Compañía Naviera Nacional no ha contado con embarcaciones propias sino que ha actuado como operador que no explota buques, por lo que depende del espacio de carga que le asignen otros transportistas.
276. Debe pagarse un derecho de inspección con respecto a todos los buques cuya navegabilidad se certifique.  Se percibe asimismo un derecho de transporte marítimo, calculado en función del volumen de carga transportado, con respecto a todos los buques de carga que hacen escala en el puerto de Mombasa.

277. El mercado determina los precios de los servicios de transporte marítimo;  la Administración de Puertos de Kenya fija los precios de los servicios de transporte marítimo que se suministran en régimen de monopolio.
v) Turismo

278. El turismo es clave para la economía de Kenya;  representa alrededor del 12 por ciento del PIB, constituye la fuente de ingresos en divisas más importante del país y es un importante generador de empleo.  Kenya ofrece algunos de los paisajes naturales más atractivos del mundo, junto con una red de hoteles y alojamientos turísticos de gran calidad.  Con sus parques nacionales, reservas de caza, parques acuáticos, reservas de la biosfera, emplazamientos arqueológicos y buenas playas, Kenya es un imán natural para el turismo.
  Sin embargo, muchos de esos recursos siguen desaprovechados en buena medida.  
279. Kenya recibió más de 1 millón de visitantes anuales durante el período 2000-2005 (en comparación con 600.000 a 700.000 visitantes anuales en el decenio de 1990), que reportaron unos ingresos de alrededor de 48.900 millones de chelines kenianos en 2005.  La duración media de la estancia aumentó de 8,7 días en 2000 a 12 días en 2005 (cuadro IV.17).  No obstante, los ingresos procedentes del turismo aún son bastante inferiores a los máximos alcanzados en 1995 (más de 500 millones de dólares EE.UU.).  Las preocupaciones por la seguridad, y la competencia de nuevos mercados turísticos emergentes en la región de África han afectado al subsector durante los últimos años.  El Gobierno, en consecuencia, además de aumentar el nivel de seguridad en el país
 ha creado un grupo de trabajo (integrado por representantes de los sectores público y privado) para abordar las cuestiones relativas a la seguridad en el turismo.
280. Otros problemas con que se enfrenta el sector del turismo son los siguientes:  insuficientes esfuerzos de promoción y comercialización del turismo;  inadecuada diversificación de los productos turísticos y segmentos del mercado;  debilidad del marco de apoyo institucional y normativo;  deterioro de la infraestructura del turismo y otros servicios conexos;  falta de mano de obra cualificada;  deterioro del medio ambiente;  y deficiente control del desarrollo del turismo.  Como resultado, se están formulando una nueva política turística y un plan de desarrollo del turismo.  Se están revisando la legislación y el marco reglamentario que afectan a los inversores privados a fin de ofrecer un entorno más favorable a los inversores.

Cuadro IV.17

Turismo en Kenya, 2000-2005

	Finalidad
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005a

	
	Llegadas de visitantes (miles)

	Vacaciones
	778,2
	728,8
	732,6
	684,0
	885,6
	1.063,0

	Negocios
	98,3
	92,1
	86,6
	182,1
	246,4
	206,2

	Tránsito
	138,5
	152,6
	163,3
	219,1
	162,2
	79,8

	Otros
	21,5
	19,5
	19,0
	61,0
	66,5
	130,0

	Total
	1.036,5
	993,6
	1.001,3
	1.146,2
	1.360,7
	1.479,0

	
	Número de días de estanciab (miles)

	Vacaciones
	7.413,1
	7.123,2
	7.335,8
	6.975,9
	11.414,3
	13.383,3

	Negocios
	814,8
	699,0
	717,1
	979,8
	1.336,0
	2.454,4

	Tránsito
	279,5
	321,8
	374,8
	396,8
	147,1
	142,8

	Total
	8.507,4
	8.144,0
	8.427,7
	8.352,5
	12.897,4
	15.981,9

	Duración media de la estancia en días
	8,7
	8,4
	8,5
	8,4
	13,0
	12,0


a
Datos provisionales.

b
Se excluye la categoría "Otros visitantes".

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
281. La procedencia principal de los visitantes sigue siendo Europa, especialmente Alemania y el Reino Unido;  a continuación figuran Norteamérica y África.  La proporción de visitantes europeos descendió del 77,7 por ciento en 2000 al 73,8 por ciento en 2004, de los cuales aproximadamente el 70 por ciento eran turistas vacacionales.  El número de turistas asiáticos, en particular los procedentes de la India y el Japón, ha aumentado con rapidez en los últimos años, y ahora representa más del 6 por ciento del total.

282. El Ministerio de Turismo y Fauna y Flora Silvestres es responsable de la formulación, coordinación y administración de la política de turismo y fauna y flora silvestres.  Además, tiene a su cargo las siguientes organizaciones y entidades paraestatales:  Kenya Tourist Development Corporation, creada en 1965, que se encarga del desarrollo de las instalaciones turísticas y del contenido autóctono del subsector;  Bomas of Kenya, creada en 1971 en el marco de la Ley de Sociedades (capítulo 486) como filial de Kenya Tourist Development Corporation para preservar, mantener y promover la riqueza y la diversidad cultural de los diferentes grupos étnicos del país;  Kenya Wildlife Service, creada en 1989 con el mandato de conservar y gestionar la fauna y flora silvestres;  la Junta de Turismo de Kenya, establecida en 1997 con el mandato de coordinar las actividades de promoción del turismo;  Kenya Utalii College, creado en 1975 como centro de formación en turismo;  Catering and Tourism Development Levy Trustee, creado en 1986 con el fin de controlar y administrar el fondo de gravámenes para la formación de las personas que se emplearán en hoteles y restaurantes;  y el Centro Internacional de Conferencias Kenyatta, creado en 2004 para rehabilitar, gestionar y mantener el edificio y sus instalaciones.

283. En Kenya, no se conceden incentivos específicos al sector del turismo.  Sin embargo, como parte del esfuerzo encaminado a apoyar el turismo, se aplica un gravamen del 2 por ciento (Fondo de Gravámenes) a todos los servicios turísticos.  Además, se aplica el 16 por ciento en concepto de IVA a todos los servicios prestados por hoteles y restaurantes, y se paga una tasa de aeropuerto de 20 dólares EE.UU. por persona en los vuelos internacionales de salida (100 chelines kenianos para los vuelos nacionales).
  Por otra parte, el Fondo Fiduciario de Turismo, que empezó a funcionar en enero de 2003, es una iniciativa conjunta de las CE y el Gobierno de Kenya destinada a ampliar la gama de productos turísticos nuevos e innovadores que son comercialmente viables.

284. El subsector del turismo se rige principalmente por la Ley de Hoteles y Restaurantes de 1986 (capítulo 494);  la Ley de Licencias del Sector del Turismo de 1990 (capítulo 381);  y la Ley de Conservación y Ordenación de la Fauna y Flora Silvestres de 1989 (capítulo 376).  Es también pertinente la Ley de Inversiones Extranjeras, puesto que regula las inversiones en todos los sectores de la economía (capítulo II 4)).  En virtud de la Ley de Hoteles y Restaurantes se estableció la Administración de Hoteles y Restaurantes, cuyas funciones son las siguientes:  examinar las normas relativas a hoteles y restaurantes;  establecer prescripciones específicas en materia de licencias para hoteles, así como derechos de concesión de licencias para hoteles y restaurantes;  y regular los precios mediante el establecimiento de los límites mínimos o máximos aplicables a hoteles y restaurantes.  Los derechos de concesión de licencias para hoteles están comprendidos entre 5.500 y 82.500 chelines kenianos en función del número de camas, mientras que los derechos de concesión de licencias para restaurantes están comprendidos entre 7.500 y 45.000 chelines kenianos según los ingresos brutos del año anterior.  Esos derechos vienen a añadirse a los especificados en la Ley de Licencias del Sector del Turismo.
  Aunque la clasificación nacional de hoteles y restaurantes es gratuita, los establecimientos que solicitan su clasificación o reclasificación deben pagar un derecho uniforme de 3.000 chelines kenianos.

285. La Ley de Licencias del Sector del Turismo establece las prescripciones en materia de obtención de licencias y los derechos aplicables por este concepto a todas las actividades turísticas.  Toda persona que desee establecer una empresa en el sector del turismo necesita una licencia.  Las autoridades tienen facultades discrecionales para expedir o denegar la licencia, o para modificarla, y pueden imponer las condiciones que estimen convenientes en interés del sector del turismo en general.  Las licencias son válidas por un período de un año contado a partir de la fecha de expedición y no son transferibles.  Sin embargo, las empresas gestionadas por el Gobierno y los taxis están exentos de las prescripciones en materia de obtención de licencias.
  La Ley de Hoteles y Restaurantes encomienda al Departamento de Turismo del Ministerio de Turismo y Fauna y Flora Silvestres, en coordinación con el Departamento de Inmigración, la evaluación de la contratación de expatriados en el subsector del turismo.  Esto tiene por objeto asegurar que no se concedan a extranjeros oportunidades de trabajo en Kenya a expensas de kenianos cualificados.
286. Las empresas de turismo se clasifican en las categorías "A", "B" o "C" (cuadro IV.18);  los respectivos derechos de concesión de licencias son los siguientes:  8.000, 6.000 y 2.000 chelines kenianos.  Las empresas exentas de esos derechos son las que gestiona el Gobierno o la comunidad y las empresas de taxis que operan dentro de la jurisdicción de la autoridad local con arreglo a cuyos reglamentos está registrada la empresa.  De conformidad con la Ley de Licencias del Sector del Turismo, el Departamento de Turismo del Ministerio de Turismo y Fauna y Flora Silvestres también expide etiquetas adhesivas para los vehículos destinados a usos turísticos, a fin de reglamentar los vehículos que transportan turistas.  Los derechos para los vehículos matriculados en Kenya ascienden a 200 chelines kenianos, mientras que para los vehículos con matrícula extranjera ascienden a 300 chelines kenianos.

Cuadro IV.18

Empresas turísticas reglamentadas

	Empresas de la categoría "A"

	Empresas (ya se exploten solas o conjuntamente con otras) que estén comprendidas en una o varias de las siguientes categorías:

	1.
	Empresas de organización de viajes o safaris en grupo

	2.
	Empresas de alquiler de vehículos automóviles

	3.
	Compañías nacionales de vuelos no regulares

	4.
	Agencias de viajes (agentes designados por la IATA)

	5.
	Deportes acuáticos

	6.
	Operadores de globos aerostáticos

	7.
	Excursiones en barco

	8.
	Partidas de caza 

	Empresas de la categoría "B"

	Empresas (ya se exploten solas o conjuntamente con otras) que estén comprendidas en una o varias de las siguientes categorías:

	1.
	Propietarios, conductores propietarios y conductores autónomos de vehículos de transporte de pasajeros utilizados total o parcialmente en una empresa de turismo

	2.
	Proveedores de equipo de safari, incluidos comerciantes que exploten tiendas, puestos o tenderetes y cualesquiera otras personas que ofrezcan en venta a los turistas, como parte sustancial de su negocio, prendas de vestir de recuerdo 

	3.
	Proveedores de equipo para pesca

	4.
	Propietarios de empresas que ofrezcan campamentos y equipo de acampada en alquiler

	5.
	Empresas de alquiler de motocicletas o bicicletas

	6.
	Parques naturales

	7.
	Parques de atracciones

	8.
	Jefes de grupo/guías de turismo que sean ciudadanos de otros países

	Empresas de la categoría "C"

	Empresas (ya se exploten solas o conjuntamente con otras) que estén comprendidas en una o varias de las siguientes categorías:

	1.
	Comerciantes que exploten tiendas, puestos o tenderetes y cualesquiera otras personas que ofrezcan en venta a los turistas, como parte sustancial de su negocio, productos hechos a mano con materias primas del país y manufacturas de esos productos

	2.
	Operadores nacionales de barcas tradicionales

	3.
	Fotógrafos profesionales de safaris

	4.
	Agencias de viajes u oficinas de reserva de plazas excepto las de una compañía aérea, que exploten rutas aéreas internacionales y no realicen actividades turísticas en Kenya

	5.
	Intérpretes 

	6.
	Parques zoológicos privados

	7.
	Centros culturales

	8.
	Jefes de grupo/guías de turismo que sean ciudadanos del país


Fuente:
Ley de Licencias del Sector del Turismo.
287. Los artículos 115 y 116 del Tratado por el que se constituyó la Comunidad del África Oriental tratan de la cooperación en materia de gestión del turismo y de la flora y fauna silvestres en el ámbito de dicha Comunidad.  Sus Estados miembros deberán, entre otras cosas, coordinar sus políticas de turismo, crear un código común de conducta para los operadores privados y públicos de viajes y viajes en grupo, normalizar las clasificaciones hoteleras y armonizar las normas profesionales para los agentes en los sectores del turismo y los viajes.

288. Kenya es miembro de la Organización Mundial del Turismo.
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APÉNDIce - CUADROS

Cuadro AI.1
Estructura de las exportaciones, 1999-2004
(Millones de dólares EE.UU. y porcentajes)
	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2004 incl.  reexporta-ciones

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (millones de $EE.UU.)
	1.650,9
	1.571,0
	1.520,2
	1.400,4
	2.551,1
	2.033,9
	2.683,2

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	(porcentaje)

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total de los productos primarios
	77,2
	78,9
	76,0
	75,6
	75,3
	74,1
	78,8

	   Agricultura
	66,0
	67,6
	72,4
	42,7
	53,2
	67,7
	51,6

	      Productos alimenticios
	58,2
	59,0
	59,5
	32,0
	42,4
	51,9
	39,6

	         0741
Té
	28,4
	29,5
	29,5
	10,1
	18,9
	22,4
	17,2

	         0545
Otras legumbres, frescas o refrigeradas
	3,7
	6,5
	6,9
	5,1
	5,5
	7,7
	5,9

	         0711
Café sin tostar
	10,4
	9,8
	6,3
	2,5
	3,5
	4,6
	3,5

	         0589
Frutas, nueces, n.e.p., con adición o no de edulcorante
	2,3
	2,1
	3,1
	3,2
	2,0
	2,2
	1,7

	         1222
Cigarrillos que contengan tabaco
	1,0
	1,3
	1,5
	1,2
	1,1
	1,4
	1,1

	         0344
Filetes de pescado, congelados
	1,6
	2,2
	2,6
	1,1
	1,5
	1,4
	1,0

	         0622
Artículos de confitería sin cacao
	0,8
	1,1
	1,3
	0,4
	1,0
	1,3
	1,0

	         0577
Nueces comestibles frescas o secas
	0,9
	0,5
	0,8
	0,4
	0,6
	1,3
	1,0

	         4222
Aceite de palma y sus fracciones
	0,7
	0,5
	0,3
	0,5
	0,9
	1,3
	1,0

	         0567
Legumbres preparadas o conservadas, n.e.p.
	1,2
	0,7
	0,7
	0,6
	0,6
	1,2
	0,9

	         0345
Filetes de pescado y otras carnes de pescado, refrigeradas o congeladas
	0,0
	0,0
	0,3
	0,5
	0,4
	0,9
	0,7

	      Materias primas agrícolas
	7,8
	8,6
	12,9
	10,7
	10,8
	15,8
	12,0

	         2927
Flores y follaje cortados
	5,5
	5,9
	9,0
	7,2
	7,0
	11,5
	8,8

	         2926
Bulbos, tubérculos, estacas, esquejes, plantas vivas, etc.
	0,3
	0,5
	1,1
	1,7
	1,6
	1,9
	1,4

	   Minería
	11,2
	11,2
	3,6
	32,9
	22,1
	6,4
	27,1

	      Menas y otros minerales
	2,5
	2,6
	3,0
	1,9
	2,3
	4,7
	3,6

	         2789
Minerales en bruto, n.e.p.
	1,2
	1,3
	1,7
	1,0
	1,3
	3,4
	2,6

	      Minerales no ferrosos
	0,4
	0,6
	0,5
	0,3
	0,6
	0,8
	0,6

	      Combustibles
	8,4
	8,1
	0,1
	30,7
	19,2
	0,9
	22,9

	         3341
Gasolina para motores y otros aceites ligeros
	..
	..
	..
	..
	..
	..
	22,7

	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	Manufacturas
	22,1
	20,7
	23,1
	23,9
	24,0
	25,6
	21,0

	   Hierro y acero
	2,4
	2,2
	3,1
	2,2
	2,4
	4,7
	3,6

	         6741
Productos laminados planos, de hierro o de acero, galvanizados
	0,8
	0,6
	1,4
	1,7
	1,1
	1,8
	1,3

	         6744
Productos laminados planos, de hierro o de acero, chapados, etc., n.e.p., de un ancho de 600 mm o más
	0,0
	0,0
	0,1
	0,1
	0,4
	0,9
	..

	   Productos químicos
	6,2
	5,6
	5,6
	2,8
	4,8
	5,3
	4,2

	         5541
Jabón
	1,4
	0,5
	0,3
	0,2
	0,5
	1,1
	0,8

	         5429
Medicamentos, n.e.p.
	0,6
	0,6
	0,7
	0,3
	0,8
	1,0
	0,8

	   Otras semimanufacturas
	5,8
	6,0
	6,5
	5,7
	5,7
	7,4
	6,0

	         6612
Cemento Portland y cementos hidráulicos análogos
	1,1
	1,3
	1,1
	1,2
	1,2
	1,4
	1,1

	   Maquinaria y equipo de transporte
	0,9
	0,5
	1,2
	5,4
	3,1
	1,5
	1,6

	      Maquinaria generadora de energía
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1
	0,1
	0,1
	0,1

	      Otra maquinaria no eléctrica
	0,5
	0,2
	0,5
	1,2
	1,2
	0,4
	0,4

	         Maquinaria agrícola y tractores
	0,0
	0,0
	0,1
	0,2
	0,1
	0,0
	0,0

	      Máquinas de oficina y equipo para telecomunicaciones
	0,0
	0,0
	0,1
	0,7
	0,2
	0,1
	0,1

	      Otras máquinas eléctricas
	0,2
	0,1
	0,3
	0,5
	0,4
	0,6
	0,5

	      Productos de la industria del automóvil
	0,0
	0,0
	0,1
	0,8
	0,6
	0,1
	0,3

	      Otro equipo de transporte
	0,2
	0,1
	0,2
	2,1
	0,6
	0,3
	0,3

	   Textiles
	1,9
	1,7
	1,6
	1,3
	1,2
	1,5
	1,3

	   Prendas de vestir
	0,8
	0,6
	0,4
	0,3
	0,3
	0,5
	0,5

	   Otros artículos de consumo
	4,2
	4,2
	4,7
	6,2
	6,5
	4,7
	3,7

	         8931
Recipientes, tapones, tapas, etc. de materiales plásticos
	1,1
	1,2
	1,5
	0,3
	0,9
	1,3
	1,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	Otros
	0,7
	0,4
	0,9
	0,5
	0,6
	0,3
	0,2

	   Oro
	0,4
	0,4
	0,8
	0,5
	0,6
	0,3
	0,2


..
No disponible.
Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, basadas en la base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas (datos de la CUCI Rev.3).
Cuadro AI.2
Estructura de las importaciones, 1998-2004
(Millones de dólares EE.UU. y porcentajes)
	 
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (millones de $EE.UU.)
	3.301,8
	2.785,6
	2.891,4
	4.008,0
	3.074,7
	3.475,1
	4.563,5

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	(porcentaje)

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total de los productos primarios
	36,1
	31,7
	40,1
	37,7
	32,5
	38,8
	38,4

	   Agricultura
	17,1
	14,5
	16,4
	15,5
	14,4
	14,3
	12,5

	      Productos alimenticios
	14,4
	11,9
	14,0
	13,4
	12,2
	12,2
	10,4

	         4222
Aceite de palma y sus fracciones
	3,8
	3,8
	3,0
	2,8
	4,9
	4,1
	2,2

	         0412
Otros tipos de trigo (incluso escanda) y morcajo o tranquillón, sin moler
	2,3
	2,6
	2,4
	2,4
	1,9
	2,2
	1,8

	         0449
Otros tipos de maíz, sin moler
	2,3
	0,4
	2,0
	0,9
	0,1
	0,4
	1,2

	         0423
Arroz semielaborado o elaborado
	0,5
	0,5
	0,9
	0,9
	0,8
	1,0
	0,9

	      Materias primas agrícolas
	2,6
	2,6
	2,5
	2,1
	2,2
	2,1
	2,1

	   Minería
	19,0
	17,2
	23,7
	22,3
	18,1
	24,5
	25,9

	      Menas y otros minerales
	0,5
	0,4
	0,4
	0,2
	0,2
	0,2
	0,3

	      Minerales no ferrosos
	1,1
	1,1
	1,1
	1,2
	1,2
	1,2
	1,3

	      Combustibles
	17,5
	15,8
	22,2
	20,9
	16,7
	23,1
	24,3

	         3330
Aceites de petróleo y de minerales bituminosos, crudos
	8,1
	5,7
	11,8
	10,9
	6,2
	9,1
	11,9

	         3341 Gasolina para motores y otros aceites ligeros
	2,6
	0,0
	1,3
	1,1
	0,0
	13,4
	11,6

	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Manufacturas
	63,6
	66,6
	59,4
	61,8
	66,6
	60,5
	60,9

	   Hierro y Acero
	4,0
	4,7
	3,9
	3,9
	4,6
	4,9
	6,1

	         6732
Productos planos de hierro o acero laminados en caliente, sin enchapar ni revestir
	1,5
	1,9
	1,9
	1,8
	2,4
	3,0
	3,6

	         6761
Barras y varillas de hierro o acero, laminadas en caliente, enrolladas irregularmente
	0,4
	0,5
	0,3
	0,3
	0,6
	0,6
	0,8

	   Productos químicos
	15,1
	16,0
	14,7
	13,2
	16,2
	15,3
	15,7

	         5629
Abonos, n.e.p.
	1,3
	2,2
	1,9
	1,8
	2,3
	2,0
	2,3

	         5711
Polietileno
	1,3
	1,4
	1,4
	1,2
	1,2
	1,3
	1,6

	         5429
Medicamentos, n.e.p.
	1,4
	1,4
	1,2
	1,2
	1,7
	1,9
	1,4

	         5514
Mezclas de sustancias odoríficas para uso industrial
	0,2
	0,3
	0,2
	0,3
	0,8
	0,8
	0,8

	         5621
Abonos minerales o químicos nitrogenados
	0,3
	0,5
	0,5
	0,5
	0,4
	0,4
	0,8

	   Otras semimanufacturas
	6,0
	6,7
	5,8
	5,3
	6,3
	5,8
	5,3

	   Maquinaria y equipo de transporte
	31,2
	30,5
	27,8
	32,6
	31,8
	27,3
	24,3

	      Maquinaria generadora de energía
	0,8
	1,5
	4,3
	1,6
	0,6
	0,4
	0,5

	      Otra maquinaria no eléctrica
	8,4
	7,9
	6,4
	5,1
	5,2
	6,0
	5,5

	         Maquinaria agrícola y tractores
	0,8
	0,6
	0,4
	0,4
	0,5
	0,5
	0,7

	      Maquinaria de oficina y equipo para telecomunicaciones
	4,4
	4,1
	4,9
	5,3
	6,1
	4,4
	5,2

	         7641
Aparatos eléctricos para telefonía y telegrafía con hilos
	0,3
	0,7
	2,0
	2,3
	2,1
	0,8
	1,1

	         7649
Partes y accesorios para aparatos de la división 76
	0,5
	0,2
	0,7
	0,3
	0,4
	0,4
	0,8

	      Otras máquinas eléctricas
	2,6
	3,0
	2,7
	2,0
	2,3
	1,8
	2,1

	      Productos de la industria del automóvil
	9,0
	7,4
	5,4
	5,6
	7,2
	7,3
	6,9

	         7812
Vehículos automotores para el transporte de personas, n.e.p.
	3,2
	2,7
	2,1
	2,1
	2,7
	3,0
	2,7

	         7821
Vehículos para el transporte de mercancías
	2,7
	2,3
	1,2
	1,6
	2,0
	2,0
	2,0

	         7831
Vehículos automóviles para el transporte colectivo de pasajeros
	0,8
	0,8
	0,8
	0,9
	1,1
	0,9
	0,8

	      Otro equipo de transporte
	6,0
	6,6
	4,1
	13,0
	10,4
	7,4
	3,9

	         7924
Aviones y otras aeronaves (excepto helicópteros), de más de 15.000 kg de peso propio
	0,4
	3,1
	0,5
	9,2
	5,8
	4,9
	0,8

	   Textiles
	1,7
	1,9
	1,6
	1,6
	1,9
	1,8
	1,7

	   Prendas de vestir
	0,5
	0,5
	0,4
	0,3
	0,3
	0,4
	0,3

	   Otros artículos de consumo
	5,2
	6,3
	5,1
	4,8
	5,4
	5,1
	7,5

	         8928
Impresos, n.e.p.
	0,5
	0,6
	0,4
	0,6
	0,4
	0,3
	2,7

	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Otros 
	0,3
	1,7
	0,5
	0,5
	0,9
	0,7
	0,7

	   Oro
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, basadas en la base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas (datos de la CUCI Rev.3).
Cuadro AI.3
Destino de las exportaciones, 1999-2004
(Millones de dólares EE.UU. y porcentajes)
	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2004 incl.
reexporta-ciones

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (millones de $EE.UU.)
	1.650,9
	1.571,0
	1.520,2
	1.400,4
	2.551,1
	2.033,9
	2.683,2

	 
	
	
	
	
	
	
	

	 
	(porcentaje)

	 
	
	
	
	
	
	
	

	  América
	2,7
	3,0
	3,5
	1,8
	2,3
	2,9
	2,4

	    Estados Unidos
	2,3
	2,3
	2,7
	1,4
	1,6
	2,1
	1,8

	    Canadá
	0,4
	0,4
	0,3
	0,2
	0,3
	0,3
	0,2

	    Otros países de América
	0,1
	0,3
	0,5
	0,2
	0,4
	0,5
	0,4

	 
	
	
	
	
	
	
	

	  Europa
	35,0
	35,2
	38,1
	30,3
	30,2
	38,7
	29,7

	    CE (15)
	33,5
	33,6
	36,2
	28,9
	27,8
	35,9
	27,6

	      Reino Unido
	14,7
	15,5
	15,8
	13,3
	12,3
	13,8
	10,5

	      Países Bajos
	5,5
	6,1
	8,9
	7,2
	7,4
	11,0
	8,3

	      Alemania
	5,0
	4,6
	4,3
	2,5
	3,0
	3,0
	2,3

	      Francia
	2,3
	2,0
	2,1
	1,4
	0,1
	2,7
	2,2

	      Bélgica-Luxemburgo
	1,4
	1,6
	1,7
	1,2
	1,3
	1,6
	1,2

	      Italia
	1,4
	1,3
	0,9
	1,3
	1,0
	1,3
	1,2

	    AELC
	0,9
	1,0
	1,2
	1,0
	1,3
	1,0
	0,7

	    Europa Oriental
	0,4
	0,5
	0,5
	0,4
	1,0
	1,6
	1,2

	      Antigua URSS
	0,0
	0,0
	0,1
	0,1
	0,6
	1,2
	0,9

	    Otros países de Europa
	0,2
	0,1
	0,2
	0,1
	0,1
	0,1
	0,1

	 
	
	
	
	
	
	
	

	  Asia
	16,8
	20,3
	21,0
	10,9
	15,4
	19,8
	15,5

	    Oriente Medio
	4,7
	5,4
	5,8
	3,0
	3,6
	4,0
	3,5

	      Emiratos Árabes Unidos
	1,7
	2,2
	2,6
	1,2
	1,2
	1,4
	1,1

	      Yemen
	1,0
	1,0
	1,1
	0,5
	1,3
	1,3
	1,0

	    Asia Oriental
	2,6
	3,3
	3,3
	1,8
	2,3
	4,1
	3,2

	    Asia Meridional
	9,5
	11,6
	11,9
	6,1
	9,4
	11,6
	8,9

	      Pakistán
	7,8
	8,3
	7,4
	2,4
	5,1
	7,1
	5,4

	      India
	1,5
	1,1
	1,9
	2,5
	1,4
	2,5
	1,9

	      Afganistán
	0,0
	2,0
	2,4
	1,2
	2,7
	1,8
	1,4

	 
	
	
	
	
	
	
	

	  Oceanía
	0,6
	0,5
	0,7
	0,3
	0,5
	0,4
	0,3

	 
	
	
	
	
	
	
	

	  África
	43,1
	39,3
	35,9
	48,1
	42,6
	34,7
	42,8

	    África Subsahariana
	36,8
	32,8
	29,5
	45,1
	38,8
	29,7
	38,8

	      Uganda
	16,1
	14,4
	10,5
	21,5
	15,7
	10,0
	17,5

	      República Unida de Tanzanía
	9,9
	7,3
	7,1
	7,6
	7,8
	6,9
	8,0

	      Sudán
	2,0
	1,6
	1,7
	1,7
	2,3
	2,3
	2,0

	      Somalia
	1,5
	2,1
	1,4
	3,2
	2,1
	1,7
	1,5

	      Rwanda
	2,4
	1,5
	1,1
	2,9
	3,1
	1,5
	3,1

	      Zambia
	0,1
	0,1
	0,3
	0,7
	0,9
	1,5
	1,1

	      Etiopía
	1,2
	1,3
	1,7
	0,8
	1,4
	1,2
	..

	      Burundi
	..
	..
	..
	..
	..
	..
	1,5

	    Otros países de África
	6,2
	6,5
	6,4
	3,0
	3,8
	5,0
	4,0

	      Egipto
	5,8
	5,9
	5,9
	1,8
	3,1
	4,0
	3,1

	 
	
	
	
	
	
	
	

	  Otros países
	1,8
	1,7
	0,9
	8,6
	9,0
	3,4
	9,1

	      Zonas n.e.p.
	1,2
	0,1
	0,5
	6,3
	7,3
	3,4
	9,1

	 
	
	
	
	
	
	
	

	Pro memoria:
	
	
	
	
	
	
	

	    CE (25)
	33,9
	34,1
	36,7
	29,2
	28,2
	36,4
	28,0


..
No disponible.
Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, basadas en la base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas (datos de la CUCI Rev.3).
Cuadro AI.4
Origen de las importaciones, 1998-2004
(Millones de dólares EE.UU. y porcentajes)
	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (millones de $EE.UU.)
	3.301,8
	2.785,6
	2.891,4
	4.008,0
	3.074,7
	3.475,1
	4.563,5

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	(porcentaje)

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  América
	12,5
	9,7
	6,5
	15,4
	8,7
	8,5
	7,1

	    Estados Unidos
	7,9
	6,8
	4,4
	13,1
	6,9
	7,1
	4,3

	    Canadá
	0,7
	0,9
	0,4
	0,6
	0,5
	0,8
	0,8

	    Otros países de América
	3,9
	2,0
	1,7
	1,7
	1,3
	0,6
	2,0

	      Argentina
	1,7
	0,8
	1,1
	1,2
	0,8
	0,2
	1,1

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  Europa
	35,1
	36,3
	35,2
	29,5
	35,4
	24,0
	28,3

	    CE (15)
	32,2
	32,3
	31,9
	26,7
	33,1
	20,2
	24,9

	      Reino Unido
	12,2
	11,9
	10,9
	9,3
	9,2
	6,9
	8,9

	      Alemania
	5,7
	5,7
	3,9
	3,9
	5,2
	3,9
	3,4

	      Francia
	4,0
	3,4
	3,5
	3,7
	6,4
	0,0
	3,4

	      Bélgica-Luxemburgo
	1,6
	1,6
	2,7
	3,1
	3,1
	2,2
	2,5

	      Países Bajos
	2,7
	2,6
	3,9
	1,7
	2,3
	2,3
	2,2

	      Italia
	2,6
	2,5
	3,3
	2,3
	1,6
	1,9
	1,9

	    AELC
	1,5
	1,8
	1,3
	1,8
	1,5
	1,4
	1,3

	      Suiza
	1,2
	1,5
	1,2
	1,3
	1,3
	1,3
	1,1

	    Europa Oriental
	1,1
	1,7
	1,7
	0,7
	0,6
	2,1
	1,7

	      Antigua URSS
	0,6
	1,1
	1,4
	0,5
	0,4
	1,1
	1,0

	    Otros países de Europa
	0,3
	0,6
	0,3
	0,3
	0,3
	0,3
	0,3

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  Asia
	42,4
	40,9
	46,6
	43,5
	42,7
	50,3
	49,3

	    Oriente Medio
	19,2
	16,4
	24,3
	23,2
	17,3
	26,5
	26,7

	      Emiratos Árabes Unidos
	9,4
	7,5
	14,0
	14,1
	8,0
	11,7
	11,0

	      Arabia Saudita
	6,9
	5,7
	6,1
	5,8
	5,6
	7,9
	9,0

	      Bahrein
	1,0
	1,0
	2,5
	1,6
	1,1
	4,4
	4,4

	    Asia Oriental
	18,2
	19,6
	17,1
	15,3
	18,2
	16,9
	15,9

	      Japón
	7,9
	7,8
	5,7
	4,9
	6,2
	6,0
	6,1

	      China
	2,1
	2,5
	3,5
	2,4
	2,4
	2,5
	3,6

	      Indonesia
	1,5
	0,8
	1,2
	2,5
	4,9
	4,4
	2,3

	      Singapur
	0,7
	2,2
	2,2
	1,7
	1,5
	0,8
	1,2

	      Corea, Rep. de
	1,3
	1,6
	1,3
	1,3
	1,1
	1,0
	0,9

	    Asia Meridional
	5,0
	5,0
	5,1
	5,0
	7,3
	6,8
	6,7

	      India
	4,3
	4,6
	4,6
	4,3
	5,4
	5,0
	5,8

	      Pakistán
	0,5
	0,3
	0,4
	0,7
	1,8
	1,6
	0,8

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  Oceanía
	0,9
	1,5
	1,2
	1,2
	0,8
	0,6
	0,4

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  África
	8,6
	11,2
	10,1
	10,2
	11,7
	13,4
	14,4

	    África Subsahariana
	1,4
	1,6
	1,9
	2,5
	2,3
	2,5
	1,8

	    Otros países de África
	7,2
	9,7
	8,3
	7,7
	9,4
	10,9
	12,5

	      Sudáfrica
	0,0
	0,0
	7,5
	6,3
	7,5
	8,5
	9,8

	      Egipto
	0,1
	0,7
	0,7
	1,1
	1,2
	1,7
	1,8

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  Otros países
	0,4
	0,3
	0,4
	0,3
	0,6
	3,3
	0,5

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Pro memoria:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	   CE (25)
	32,7
	32,9
	32,1
	26,9
	33,4
	20,7
	25,0


Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, basadas en la base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas (datos de la CUCI Rev.3).
Cuadro AIII.1

Productos sujetos a derechos especiales, 2006
	Código SA
	Designación de los productos
	Derecho especial

	Productos alimenticios
	
	

	2009.11.00
	Jugo de naranja congelado, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.12.00
	Jugo de naranja no congelado, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, de valor Brix inferior o igual a 20
	10%

	2009.19.00
	Los demás jugos de naranja, sin fermentar y sin adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.21.00
	Jugo de toronja o pomelo, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, de valor Brix inferior o igual a 20
	10%

	2009.29.00
	Los demás jugos de toronja o pomelo, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.31.00
	Jugo de cualquier otro agrio (cítrico), sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, de valor Brix inferior o igual a 20
	10%

	2009.39.00
	Los demás jugos de cualquier otro agrio (cítrico), sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.41.00
	Jugo de piña (ananá), sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, de valor Brix inferior o igual a 20
	10%

	2009.49.00
	Los demás jugos de piña (ananá), sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.50.00
	Jugo de tomate, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.61.00
	Jugo de uva (incluido el mosto), sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, de valor Brix inferior o igual a 20
	10%

	2009.69.00
	Los demás jugos de uva (incluido el mosto), sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.71.00
	Jugo de manzana, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, de valor Brix inferior o igual a 20
	10%

	2009.79.00
	Los demás jugos de manzana, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2009.80.10
	Jugo de fruta de la pasión, sin fermentar y sin adición de alcohol, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante
	10%

	2202.90.00
	Otras bebidas no alcohólicas
	10%

	Alcohol
	
	

	2203.00.10
	Cerveza oscura fuerte y cerveza negra fuerte
	K Sh 49 por litro

	2203.00.20
	Cerveza de una densidad original no superior a 1.060
	K Sh 38 por litro

	2203.00.90
	Otras cervezas (incluso ale) de una densidad original superior a 1.060
	K Sh 38 por litro

	2204.10.10
	Champagne
	45%

	2204.10.90
	Otros vinos espumosos
	45%

	2204.21.00
	Otros vinos;  mosto de uva en el que la fermentación se ha impedido o cortado añadiéndole alcohol en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	45%

	2205.10.00
	Vermut y demás vinos de uvas frescas preparados con plantas o sustancias aromáticas en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	45%

	2205.90.10
	Vermut y demás vinos de uvas frescas preparados con plantas o sustancias aromáticas en recipientes con capacidad superior a 2 litros pero inferior o igual a 5 litros
	45%

	2205.90.90
	Vermut y demás vinos de uvas frescas en recipientes con capacidad superior a 5 litros
	45%

	2206.00.11
	Cerveza, excepto la de malta, en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	24 K Sh por litro

	2206.00.19
	Otras cervezas, excepto la de malta, en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	24 K Sh por litro

	2206.00.30
	Otras bebidas fermentadas (por ejemplo, chibuku)
	24 K Sh por litro

	2206.00.90
	Otras bebidas fermentadas;  mezclas de bebidas fermentadas y bebidas no alcohólicas no expresadas ni comprendidas en otras partidas
	24 K Sh por litro

	2207.10.00
	Alcohol etílico sin desnaturalizar con grado alcohólico volumétrico superior o igual al 80% vol.
	Por proof litre:  90 K Sh o el 35%

	2207.20.00
	Alcohol etílico y aguardiente desnaturalizados, de cualquier graduación
	Por proof litre:  90 K Sh o el 35%

	2208.20.11
	Brandy en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100K Sh o el 65%

	2208.20.19
	Brandy en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.20.91
	Otros aguardientes de vino o de orujo de uvas en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.30.10
	Whisky en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.30.90
	Whisky en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.40.10
	Ron y aguardiente de caña o tafia en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.40.90
	Ron y aguardiente de caña o tafia en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.50.10
	Gin y ginebra en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.50.90
	Gin y ginebra en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.60.10
	Vodka en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.60.90
	Vodka en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.70.10
	Licores y cordiales en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.70.90
	Licores y cordiales en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.90.10
	Brandy de frutas no hecho de vino ni de orujo de uvas en contenedores con capacidad inferior o igual a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.90.20
	Brandy de frutas no hecho de vino ni de orujo de uvas en contenedores con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	2208.90.30
	Otros aguardientes y otras bebidas espirituosas en recipientes con capacidad inferior o igual a 2 litros
	60%

	2208.90.90
	Otros aguardientes y otras bebidas espirituosas en recipientes con capacidad superior a 2 litros
	Por proof litre:  100 K Sh o el 65%

	Tabaco
	
	

	2402.10.00
	Cigarros (puros) (incluso despuntados) y cigarritos (puritos), que contengan tabaco
	30%

	2403.10.00
	Tabaco para fumar, incluso con sucedáneos de tabaco en cualquier proporción
	130%

	2403.91.00
	Tabaco "homogeneizado" o "reconstituido"
	130%

	2403.99.90
	Los demás tabacos y sucedáneos del tabaco, elaborados
	130%

	Los demás - libre
	

	2709.00.10
	Condensados
	Por 1.000 litros 20ºC

3.112,50 K Sh

	Petróleo - libre
	

	2710.11.11
	Combustible de aviación
	Por 1.000 litros 20ºC

19.895 K Sh

	2710.11.12
	Gasolina para motores, superior
	Por 1.000 litros 20ºC

19.895 K Sh

	2710.11.13
	Gasolina para motores, normal
	Por 1.000 litros 20ºC

19.505 K Sh

	2710.11.14
	Combustible para aviones de retropropulsión de tipo gasolina
	Por 1.000 litros 20ºC

19.895 K Sh

	2710.11.15
	Gasolina especial (temperatura de ebullición) y gasolina blanca
	Por 1.000 litros 20ºC

8.500 K Sh

	2710.11.19
	Otros aceites ligeros y preparados ligeros
	Por 1.000 litros 20ºC

8.500 K Sh

	2710.19.10
	Parcialmente refinado, incluidos los aceites crudos que hayan sufrido una destilación primaria ("topped crudes")
	Por 1.000 litros 20ºC

1.450 K Sh

	2710.19.21
	Combustible para motores a reacción tipo queroseno
	Por 1.000 litros 20ºC

5.755 K Sh

	2710.19.22
	Los demás querosenos
	Por 1.000 litros 20ºC

7.205 K Sh

	2710.19.29
	Otros aceites ligeros y preparados ligeros de petróleo
	Por 1.000 litros 20ºC

5.300 K Sh

	2710.19.31
	Dieseloil (industrial, pesado, negro, para motores fijos y motores marinos de poca velocidad)
	Por 1.000 litros 20ºC

3.700 K Sh

	2710.19.32
	Gasóleo (para automóviles, ligero, ámbar, para motores de gran velocidad)
	Por 1.000 litros 20ºC

10.305 K Sh

	2710.19.33
	Otros gasóleos
	Por 1.000 litros 20ºC

6.300 K Sh

	2710.19.34
	Aceites combustibles residuales (marinos, para calderas y aceites combustibles similares) de una viscosidad cinemática de 125 centistokes
	Por 1.000 litros 20ºC

600 K Sh

	2710.19.35
	Aceites combustibles residuales (marinos, para calderas y aceites combustibles similares) de una viscosidad cinemática de 180 centistokes
	Por 1.000 litros 20ºC

600 K Sh

	2710.19.36
	Aceites combustibles residuales (marinos, para calderas y aceites combustibles similares) de una viscosidad cinemática de 250 centistokes
	Por 1.000 litros 20ºC

600 K Sh

	2710.19.37
	Otros aceites combustibles residuales
	Por 1.000 litros 20ºC

600 K Sh

	Petróleo
	
	

	2712.10.00
	Vaselina
	10%

	Cosméticos
	
	

	3304.10.00
	Preparaciones para el maquillaje de los labios
	10%

	3304.20.00
	Preparaciones para el maquillaje de los ojos
	10%

	3304.30.00
	Preparaciones para manicuras o pedicuras
	10%

	3304.91.00
	Preparaciones de belleza y para el cuidado de la piel, incluidas las preparaciones antisolares y bronceadoras:  polvos, incluso los compactos
	10%

	3304.99.00
	Otras preparaciones de belleza, de maquillaje y para el cuidado de la piel (excepto los medicamentos), incluidas las preparaciones antisolares y bronceadoras
	10%

	3305.10.00
	Champúes
	10%

	3305.20.00
	Preparaciones para ondulación o desrizado permanentes
	10%

	3305.30.00
	Lacas para el cabello
	10%

	3305.90.00
	Otras preparaciones capilares
	10%

	3306.10.00
	Dentífricos, en envases individuales para la venta al por menor
	10%

	3307.10.00
	Preparaciones para afeitar o para antes o después del afeitado
	10%

	3307.20.00
	Desodorantes corporales y antitranspirantes
	10%

	3307.30.00
	Sales perfumadas y demás preparaciones para el baño
	10%

	3307.49.00
	Otras preparaciones para perfumar o desodorizar locales, incluidas las preparaciones odoríferas para ceremonias religiosas
	10%

	3307.90.20
	Vaselina perfumada
	10%

	3307.90.30
	Papeles perfumados y papeles impregnados o revestidos con perfumes o cosméticos
	10%

	3307.90.40
	Guata, fieltro y materiales textiles no tejidos impregnados, revestidos o cubiertos con perfumes o cosméticos
	10%

	3307.90.90
	Depilatorios y demás preparaciones de perfumería, de tocador o de cosmética no expresadas ni comprendidas en otras partidas
	10%


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Kenya.
Cuadro AIII.2

Productos prohibidos o sujetos a licencias, febrero de 2006

	Partida Nº
	CUCI
	Designación

	A.  Importaciones prohibidas

	0506.10.00
	291.111.00
	Oseína y huesos acidulados.

	0506.90.00
	291.119.00
	Huesos y núcleos córneos, en bruto, desgrasados, simplemente preparados (pero sin cortar en forma determinada), desgelatinizados;  polvo y desperdicios de estas materias.

	0507.10.10
	291.161.10
	Marfil de elefante, en bruto o simplemente preparado, pero sin cortar en forma determinada.

	0507.10.20
	291.161.20
	Dientes de hipopótamo, en bruto o simplemente preparados, pero sin cortar en forma determinada.

	0507.10.30
	291.161.30
	Cuernos de rinoceronte, en bruto o simplemente preparados, pero sin cortar en forma determinada.

	0507.10.40
	291.161.40
	Los demás marfiles, en bruto o simplemente preparados, pero sin cortar en forma determinada.

	0507.10.90
	291.161.90
	Polvo y desperdicios de marfil.

	0507.90.00
	291.169.00
	Concha de tortuga, ballenas de mamíferos marinos (incluidas las barbas), cuernos, astas, cascos, pezuñas, uñas, garras y picos, en bruto o simplemente preparados, pero sin cortar en forma determinada;  polvo y desperdicios de estas materias.

	0508.00.00
	291.150.00
	Coral y materias similares, en bruto o simplemente preparados, pero sin otro trabajo;  valvas y caparazones de moluscos, crustáceos o equinodermos, y jibiones, en bruto o simplemente
preparados, pero sin cortar en forma determinada;  sus polvos y desperdicios.

	0509.00.00
	291.970.00
	Esponjas naturales de origen animal.

	2844.50.00
	525.170.00
	Elementos combustibles (cartuchos) agotados (irradiados) de reactores nucleares.

	9601.10.00
	899.111.00
	Marfil trabajado y sus manufacturas.

	9601.90.00
	899.119.00
	Hueso, concha de tortuga, cuerno, asta, coral, nácar y demás materias animales para tallar, y manufacturas de estas materias (incluso las obtenidas por moldeo).

	
	
	Todos los demás desechos químicos tóxicos.

	B.  Importaciones sujetas a restricciones
	Autoridad

	3601.00.00
	593.110.00
	Pólvoras.
	DMG

	3602.00.00
	593.120.00
	Explosivos preparados, excepto las pólvoras.
	DMG

	3603.00.10
	593.210.00
	Mechas de seguridad, cordones detonantes.
	DMG

	3603.00.90
	593.290.00
	Cebos y cápsulas fulminantes;  inflamadores;  detonadores eléctricos.
	DMG

	3604.10.00
	593.310.00
	Artículos para fuegos artificiales.
	DMG

	3604.90.10
	593.331.00
	Cohetes de iluminación y de señales para ferrocarriles.
	OP/MMARN

	3604.90.20
	593.332.00
	Bombas y cohetes granífugos;  cohetes de auxilio y socorro.
	OP/MMARN

	3604.90.90
	593.339.00
	Los demás artículos de pirotecnia.
	OP/MMARN

	8401.10.00
	718.710.00
	Reactores nucleares.
	ME

	8401.30.00
	718.770.00
	Elementos combustibles (cartuchos), sin irradiar.
	ME

	8401.40.00
	718.780.00
	Partes de reactores nucleares.
	ME

	8710.00.00
	891.110.00
	Tanques y demás vehículos automóviles blindados de combate, incluso con armamento incorporado;  sus partes.
	OP

	8906.00.10
	793.291.00
	Navíos de guerra.
	OP

	9301.00.00
	891.120.00
	Armas de guerra, excepto los revólveres, pistolas y armas blancas de la partida Nº 93.07.
	OP

	9302.00.00
	891.140.00
	Revólveres y pistolas, excepto los de las partidas Nos 93.03 ó 93.04.
	PK

	9303.10.00
	891.311.00
	Armas de avancarga.
	PK

	9303.20.00
	891.312.00
	Las demás armas largas de caza o tiro deportivo que tengan, por lo menos, un cañón de ánima lisa.
	PK

	9303.30.00
	891.313.00
	Las demás armas largas de caza o tiro deportivo.
	PK

	9303.90.00
	891.319.00
	Las demás armas de fuego.
	PK

	9304.00.00
	891.390.00
	Las demás armas (por ejemplo:  armas largas y pistolas de muelle, aire comprimido o gas, porras), excepto las de la partida Nº 93.07.
	PK

	9305.10.00
	891.910.00
	Partes de revólver o pistola.
	PK

	9305.21.00
	891.930.00
	Cañones de ánima lisa.
	PK

	9305.29.00
	891.950.00
	Las demás partes de armas largas.
	PK

	9305.90.00
	891.990.00
	Las demás partes de armas de fuego, excepto los revólveres, pistolas y armas largas.
	PK

	9306.10.00
	891.210.00
	Cartuchos para pistolas de remachar o usos similares, para pistolas de matarife, y sus partes.
	OP

	9306.21.00
	891.220.00
	Cartuchos.
	PK

	9306.29.00
	891.230.00
	Partes de cartuchos para armas largas;  balines para armas de aire comprimido.
	PK

	9306.30.10
	891.241.00
	Los demás cartuchos y sus partes, para la caza o tiro deportivo.
	PK

	9306.30.90
	891.249.00
	Los demás cartuchos y sus partes.
	PK

	9306.90.10
	891.291.00
	Bombas, granadas, torpedos, minas, misiles y demás municiones de guerra, para la caza o tiro deportivo.
	PK

	9306.90.90
	891.299.00
	Las demás bombas, granadas, torpedos, minas, misiles y demás municiones de guerra y sus partes.
	PK

	9307.00.00
	891.130.00
	Sables, espadas, bayonetas, lanzas y demás armas blancas, sus partes y fundas.
	PK

	C.  Importaciones sujetas a requisitos especificados
	Autoridad

	0101.11.00
	001.511.00
	Caballos vivos reproductores de raza pura.
	MADGC

	0101.19.00
	001.519.00
	Los demás caballos vivos.
	MADGC

	0101.20.00
	001.520.00
	Asnos, mulos y burdéganos vivos.
	MADGC

	0102.10.00
	001.110.00
	Animales vivos de la especie bovina, reproductores de raza pura.
	MADGC

	0102.90.00
	001.190.00
	Los demás animales vivos de la especie bovina.
	MADGC

	0103.10.00
	001.310.00
	Animales vivos de la especie porcina, reproductores de raza pura.
	MADGC

	0103.91.00
	001.391.00
	Los demás animales vivos de la especie porcina, de peso inferior a 50 kg.
	MADGC

	0103.92.00
	001.399.00
	Los demás animales vivos de la especie porcina, de peso superior o igual a 50 kg.
	MADGC

	0104.10.00
	001.210.00
	Animales vivos de la especie ovina.
	MADGC

	0104.20.00
	001.220.00
	Animales vivos de la especie caprina.
	MADGC

	0105.11.00
	001.411.00
	Pollitos (del género Gallus domesticus), vivos, de peso inferior o igual a 185 g.
	MADGC

	0105.19.00
	001.419.00
	Patos, gansos, pavos (gallipavos) y pintadas, de peso inferior o igual a 185 g.
	MADGC

	0105.91.00
	001.491.00
	Pollitos (del género Gallus domesticus), vivos, de peso superior a 185 g.
	MADGC

	0105.99.00
	001.499.00
	Patos, gansos, pavos (gallipavos) y pintadas, de peso superior a 185 g.
	MADGC

	0106.00.10
	001.910.00
	Los demás animales vivos, que se utilizan principalmente para la alimentación humana, no expresados en otras partidas.
	MADGC

	0106.00.20
	001.920.00
	Los demás animales vivos, no expresados en otras partidas, para otros fines.
	MADGC

	0301.10.00
	034.111.00
	Peces ornamentales, vivos.
	DP

	0301.91.00
	034.112.00
	Truchas vivas.
	DP

	0301.92.00
	034.113.00
	Anguilas vivas.
	DP

	0301.93.00
	034.114.00
	Carpas vivas.
	DP

	0301.99.00
	034.119.00
	Los demás peces o pescados, vivos.
	DP

	0306.11.00
	036.191.00
	Langostas (Palinurus spp., Panulirus spp. y Jasus spp.), congeladas.
	DP

	0306.12.00
	036.192.00
	Bogavantes, congelados.
	DP

	0306.13.00
	036.110.00
	Camarones, langostinos, quisquillas y gambas, congelados.
	DP

	0306.14.00
	036.194.00
	Cangrejos, congelados.
	DP

	0306.19.00
	036.199.00
	Los demás crustáceos, incluida la harina, polvo y "pellets" de crustáceos, aptos para la alimentación humana, congelados.
	DP

	0306.21.00
	036.210.00
	Langostas (Palinurus spp., Panulirus spp. y Jasus spp.), sin congelar.
	DP

	0306.22.00
	036.220.00
	Bogavantes, sin congelar.
	DP

	0306.23.00
	036.230.00
	Camarones, langostinos, quisquillas y gambas, sin congelar.
	DP

	0306.24.00
	036.240.00
	Cangrejos, sin congelar.
	DP

	0306.29.00
	036.290.00
	Los demás crustáceos, incluida la harina, polvo y "pellets" de crustáceos, aptos para la alimentación humana, sin congelar.
	DP

	0307.10.00
	036.310.00
	Ostras, incluso separadas de sus valvas, vivas, frescas, refrigeradas, congeladas, secas, saladas o en salmuera.
	DP

	0307.21.00
	036.351.00
	Veneras (vieiras), vivas, frescas o refrigeradas.
	DP

	0307.29.00
	036.391.00
	Las demás veneras (vieiras), excepto las vivas, frescas o refrigeradas.
	DP

	0307.31.00
	036.352.00
	Mejillones, vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.39.00
	036.392.00
	Los demás mejillones, excepto los vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.41.00
	036.331.00
	Jibias, globitos, calamares y potas, vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.49.00
	036.371.00
	Los demás jibias, globitos, calamares y potas, excepto los vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.51.00
	036.339.00
	Pulpos, vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.59.00
	036.379.00
	Los demás pulpos, excepto los vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.60.00
	012.930.00
	Caracoles, excepto los de mar.
	DP

	0307.91.00
	036.359.00
	Los demás moluscos, incluida la harina, polvo y "pellets" de invertebrados acuáticos, excepto los crustáceos, aptos para la alimentación humana, vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0307.99.00
	036.399.00
	Los demás moluscos, excepto los vivos, frescos o refrigerados.
	DP

	0601.10.00
	292.611.00
	Bulbos, cebollas, tubérculos, raíces y bulbos tuberosos, turiones y rizomas, en reposo vegetativo.
	MADGC

	0601.20.00
	292.615.00
	Bulbos, cebollas, tubérculos, raíces y bulbos tuberosos, turiones y rizomas, en vegetación o en flor;  plantas y raíces de achicoria.
	MADGC

	0602.10.00
	292.691.00
	Esquejes sin enraizar o injertos de plantas vivas.
	MADGC

	0602.20.00
	292.693.00
	Árboles, arbustos y matas, de frutos comestibles, incluso injertados.
	MADGC

	0602.30.00
	292.695.00
	Rododendros y azaleas, incluso injertados.
	MADGC

	0602.40.00
	292.697.00
	Rosales, incluso injertados.
	MADGC

	0602.91.00
	292.698.00
	Blanco de setas.
	MADGC

	0602.99.00
	292.699.00
	Las demás plantas vivas (incluidas sus raíces), esquejes e injertos.
	MADGC

	0603.10.10
	292.711.00
	Flores cortadas, frescas.
	MADGC

	0603.10.20
	292.712.00
	Capullos cortados, frescos.
	MADGC

	0603.90.00
	292.719.00
	Las demás flores y capullos, cortados para ramos o adornos frescos, secos, blanqueados, teñidos, impregnados o preparados de otra forma.
	MADGC

	0604.10.00
	292.721.00
	Musgos y líquenes.
	MADGC

	0701.10.00
	054.111.00
	Patatas (papas) para siembra, frescas o refrigeradas.
	MADGC

	0701.90.00
	054.119.00
	Patatas (papas), excepto para siembra, frescas o refrigeradas.
	MADGC

	1005.90.00
	044.100.00
	Maíz para siembra.
	MADGC

	3808.10.90
	591.190.00
	Los demás insecticidas.
	MADGC

	3808.20.00
	591.200.00
	Fungicidas.
	MADGC

	3808.30.10
	598.310.00
	Herbicidas.
	MADGC

	3808.30.90
	598.390.00
	Los demás herbicidas, inhibidores de germinación y reguladores del crecimiento de las plantas.
	MADGC

	3808.40.00
	598.4100.00
	Desinfectantes.
	MS

	3808.90.00
	591.490.00
	Raticidas y productos similares, presentados en formas o envases para la venta al por menor o como preparación o en artículos, tales como cintas, mechas, bujías azufradas y papeles matamoscas.
	MS


DP

Departamento de Pesca.

PK

Policía de Kenya.

MADGC

Ministerio de Agricultura, Desarrollo de la Ganadería y Comercialización.

ME

Ministerio de Energía.

MMARN

Ministerio de Medio Ambiente y Recursos Naturales.

DMG

Departamento de Minas y Geología.

MS

Ministerio de Sanidad.

OP

Oficina del Presidente.

Fuente:
Documentos de la OMC G/LIC/N/3/KEN/2 de 3 de abril de 2003, G/LIC/N/3/KEN/2/Add.1 de 12 de junio de 2003 y G/LIC/N/1/KEN/1 de 12 de junio de 2003.
Cuadro AIII.3
Productos sujetos a verificación de la conformidad con las normas previa a la exportación, mayo de 2006
	Código del SA
	Designación

	02
	Carne de animales de la especie bovina, porcina, ovina, caprina, y otras;  carne o despojos comestibles frescos, refrigerados o congelados

	0302, 0304, 0305, 0306, 0307
	Pescado fresco o refrigerado, excepto los filetes;  filetes de pescado;  pescado seco o salado;  crustáceos;  moluscos

	04
	Leche y nata (crema), suero de mantequilla (de manteca), leche y nata (crema), cuajadas, yogur, kefir, lactosuero, pastas lácteas para untar, quesos y requesón, huevos de ave, miel natural, productos comestibles de origen animal, etc.

	0710-0714
	Hortalizas congeladas;  hortalizas (incluso "silvestres") secas;  hortalizas (incluso "silvestres") de vaina secas;  raíces de mandioca (yuca), arrurruz, batatas (boniatos, camotes), etc.

	0811-0814
	Frutas y otros frutos, sin cocer o cocidos o conservados;  frutas y otros frutos, secos;  cortezas de agrios (cítricos), melones frescas, congeladas, secas o conservadas

	0901-0903
	Café, té, yerba mate

	10
	Trigo y morcajo (tranquillón);  arroz, maíz, cebada, centeno, sorgo de grano (granífero), alforfón, mijo, etc.

	1101-1107 y 1109
	Harina de trigo, maíz (corn), y los demás cereales, "pellets";  harina, sémola, polvo, copos, malta,  gluten de trigo, etc.

	1507.90.00, 1508.90.00, 1509.90.00, 1510.00.00, 1511.90.30, 1511.90.40, 1511.90.90, 1512.19.00, 1512.29.00, 1513.19.00, 1513.29.00, 1514.19.00, 1514.99.00, 1515.19.00, 1515.29.00, 1515.50.00, 1515.90.00, 1516.10.00, 1516.20.00, 1517.10.00, 1517.90.00, 1518.00.00
	Grasas y aceites animales o vegetales;  productos de su desdoblamiento, excepto la grasa de cerdo (incluida la manteca de cerdo) y grasa de ave, grasa de animales de la especie bovina, estearina, grasas y aceites, y sus fracciones, de pescado o de mamíferos marinos, grasa de lana y sustancias grasas, las demás grasas y aceites animales, y sus fracciones, aceite de soja (soya) en bruto y sus fracciones, aceite de cacahuate (cacahuete, maní) en bruto y sus fracciones, aceite de oliva virgen, aceite de palma en bruto y sus fracciones, estearina de palma, aceites de girasol, cártamo o algodón en bruto, aceites de coco (de copra), de almendra de palma o de babassu en bruto, aceites de nabo (de nabina), colza o mostaza en bruto, las demás grasas y aceites vegetales fijos (incluido el aceite de jojoba) en bruto, glicerol en bruto;  ceras vegetales, degrás;  residuos procedentes del tratamiento de grasas o ceras, animales o vegetales.

	16
	Embutidos y productos similares;  preparaciones homogeneizadas (de carne);  preparaciones y conservas de carne, pescado, crustáceos, moluscos, etc.

	17 excepto 1702
	Azúcar de caña o de remolacha y los demás productos afines;  artículos de confitería

	1803, 1806
	Pasta de cacao;  chocolate y demás preparaciones alimenticias que contengan cacao

	19 excepto 1901.2010 y 1901.9010
	Preparaciones a base de cereales, harina, fécula o leche;  productos de pastelería, excepto galleta en polvo y extracto de malta

	20
	Hortalizas (incluso "silvestres"), frutas u otros frutos y demás partes comestibles de plantas, preparados o conservados en vinagre, en ácido acético, o en otra sustancia;  confituras, jaleas y mermelada y jugos de frutas

	21 excepto 2106.10.00 y 2106.90.20
	Extractos, esencias y concentrados de café, té o yerba mate;  levaduras;  preparaciones para salsas y salsas preparadas;  preparaciones para sopas, potajes o caldos;  helados;  preparaciones alimenticias para lactantes

	22
	Agua mineral y agua gaseada;  cerveza;  vino;  las demás bebidas fermentadas;  alcohol etílico sin desnaturalizar, vinagre y sucedáneos del vinagre

	2402-2403
	Cigarros (puros) (incluso despuntados), cigarritos (puritos) y cigarrillos, etc.

	2523-2524 excepto 2523.10.00
	Cemento blanco, piedra caliza, cemento Portland y las demás sustancias minerales

	2710.11.10-2710.11.40 y 2710.19.10-2710.19.39 y 2710.19.51-2712.10.00 y 2713.11.00-2716.00.00
	Aceites de petróleo o de mineral bituminoso;  gas de petróleo y vaselina, betunes, asfaltos, etc.

	2828 y 2833.30.00
	Hipocloritos;  alumbres

	2936
	Provitaminas y vitaminas

	3005
	Guatas, gasas, vendas y artículos análogos

	31
	Abonos de origen animal o vegetal;  abonos minerales o químicos

	3208-3210
	Pinturas y barnices 

	3213-3215
	Colores en surtidos;  masilla, etc;  tintas de imprenta, tintas para escribir o dibujar y demás tintas

	3303-3307
	Perfumes y aguas de tocador;  preparaciones de belleza y maquillaje (para el cuidado de la piel);  champúes;  desrizadores;  preparaciones para higiene bucal o dental;  preparaciones para afeitar o para antes o después del afeitado;  desodorantes corporales;  preparaciones para el baño, etc.

	3401, 3403 y 3405-3407 excepto 3405.40.00
	Jabón;  productos y preparaciones orgánicos tensoactivos usados como jabón;  preparaciones lubricantes;  betunes y cremas para el calzado, encáusticos, etc;  pastas para modelar

	3501, 3502, 3505.20.00, 3506.10.00
	Caseína;  albúminas;  gelatinas;  colas y demás adhesivos preparados

	3605-3606
	Fósforos (cerillas), excepto los artículos de pirotecnia;  combustibles líquidos y gases combustibles licuados en recipientes, etc.

	3702.51-3702.56
	Películas fotográficas en rollos

	3808.40.00
	Desinfectantes

	3811, 3813, 3814, 3815 y 3817-3820
	Preparaciones antidetonantes;  preparaciones y cargas para aparatos extintores;  cementos refractarios;  líquidos para frenos hidráulicos;  preparaciones anticongelantes;  otros productos químicos para el tratamiento del agua

	3917-3918 y 3922
	Tubos y accesorios de tubería;  revestimientos de plástico para suelos;  bañeras, duchas, fregaderos y lavabos;  bidés, inodoros, etc;  cisternas (depósitos de agua) para inodoros y artículos sanitarios e higiénicos similares, etc.

	3925-3926.30 y 3926.90.00
	Depósitos, cisternas, cubas y recipientes análogos, de plástico;  artículos para la construcción, de plástico, por ejemplo puertas, ventanas, persianas, contraventanas, etc;  las demás manufacturas de plástico, por ejemplo, flotadores para redes de pesca, etc.

	4009
	Tubos de caucho vulcanizado sin endurecer

	4010.31-4010.39
	Correas de transmisión

	4011
	Neumáticos (llantas neumáticas) nuevos de caucho

	4012.11.00, 4012.12.00, 4012.13.00, 4012.19.00, 4012.20.00, 4012.90.90
	Neumáticos (llantas neumáticas) recauchutados o usados, de caucho, etc.

	4013
	Cámaras de caucho para neumáticos (llantas neumática)

	4014.10.00
	Preservativos

	4014.90.00-4016.99.00
	Artículos de higiene o de farmacia, de caucho vulcanizado;  prendas de vestir y demás complementos (accesorios) de caucho vulcanizado y las demás manufacturas de caucho

	4104-4115
	Cueros y pieles curtidos o "crust", de bovino;  cueros preparados después del curtido o del secado;  cueros y pieles agamuzados

	42
	Baúles, maletas (valijas), maletines, incluidos los de aseo y los portadocumentos, portafolios (carteras de mano), cartapacios, etc.;  prendas y complementos (accesorios), de vestir, de cuero natural o cuero regenerado

	4302-4304
	Peletería curtida o adobada;  prendas y complementos (accesorios), de vestir, y demás artículos de peletería

	4408 -4421 excepto 4415
	Hojas para chapado;  tablillas de madera para parqués;  tableros de partículas;  tableros de fibra;  madera contrachapada y tableros, etc.

	4504
	Corcho aglomerado y manufacturas de corcho aglomerado

	46
	Trenzas y artículos similares, de materia trenzable;  artículos de cestería 

	4802.56.00, 4802.62.00, 4802.69.00, 4803, 4804.19.90, 4804.29.00, 4804.59.00, 4805.19.00, 4808.90.00, 4810.19.00, 4810.29.00, 4810.39.00, 4810.99.00, 4811.49.00, 4814.90.00, 4816.10.00, 4816.90.00, 4817 y 4818, 4821.10.90, 4823.19.00, 4820.20.20, 4823.90.90
	Papel y cartón, sin estucar ni recubrir, de tamaño no superior a 435 mm x 297 mm;  los demás papeles y cartones, sin estucar ni recubrir;  los demás papeles y cartones estucados por las dos caras con caolín, cartón, guata de celulosa, etc.;  papel para decorar, papel de los tipos utilizados para papel higiénico y papeles similares, papel tisú;  papel carbón (carbónico) y papeles similares, etc., sobres, sobres carta, tarjetas postales, bolsas, etc;  cuadernos, etc.

	5007
	Tejidos de seda o de desperdicios de seda

	5111 -5113
	Tejidos de lana cardada o pelo fino cardado;  tejidos de pelo ordinario

	5204
	Hilo de coser de algodón

	5208-5211
	Tejidos de algodón con un contenido de algodón inferior al 85% en peso

	5212 excepto 5212.11.00 y 5212.21.00
	Los demás tejidos de algodón

	5309-5311
	Tejidos de lino;  tejidos de yute, etc.

	5401
	Hilo de coser de filamentos sintéticos o artificiales

	5407-5408
	Tejidos de hilados de filamentos sintéticos;  tejidos de hilados de filamentos artificiales

	5508
	Hilo de coser de fibras sintéticas o artificiales, discontinuas

	5512-5516
	Tejidos de fibras sintéticas o artificiales discontinuas

	5601 excepto 5601.30.00
	Guata de materia textil y artículos de esta guata

	5602-5603, 5607-5609
	Fieltro y tela sin tejer, incluso impregnados, recubiertos, revestidos o estratificados, cordeles, cuerdas y cordajes;  redes de mallas anudadas, en paño o en pieza, fabricadas con cordeles, cuerdas o cordajes;  artículos de hilados

	57
	Alfombras y demás revestimientos para el suelo

	5801 -5806
	Terciopelo y felpa, excepto los de punto, y tejidos de chenilla;  tejidos con bucles del tipo toalla;  tejidos de gasa de vuelta, tul, tejidos de malla y cintas

	5808-5811
	Trenzas en pieza, tejidos de hilo ornamental, bordados en pieza, productos textiles acolchados 

	5901
	Telas recubiertas de cola o materias amiláceas

	5903-5905 y 5907-5911
	Telas impregnadas, recubiertas, revestidas o estratificadas con plástico;  linóleo;  revestimientos de materia textil para paredes;  mangueras para bombas de materia textil;  productos y artículos textiles para usos técnicos, etc.

	6001-6006
	Terciopelo;  tejidos de punto;  tejidos de punto por urdimbre

	6101-6217
	Abrigos, anoraks, etc. para hombres o niños;  trajes (ambos o ternos), chaquetas (sacos), etc. para hombres o niños;  trajes sastres, chaquetas, etc. para mujeres o niñas;  camisas de punto para hombres o niños, calzoncillos, pijamas, etc.;  blusas, camisas, enaguas, combinaciones, bragas, etc. para mujeres o niñas;  "t-shirts", suéteres (jerseys), prendas para bebés, conjuntos de abrigo para entrenamiento o deporte (chándales);  pañuelos de bolsillo;  chales, etc.

	63
	Mantas;  ropa de cama, ropa de mesa, etc;  cortinas y los demás artículos de tapicería, incluidas redes mosquiteras;  sacos (bolsas) y talegas;  toldos de cualquier clase;  tiendas (carpas);  los demás artículos confeccionados -incluidos los patrones para prendas de vestir- cinturones salvavidas, chalecos salvavidas, paños para fregar o lavar y artículos similares para limpieza;  prendas de vestir usadas

	6401-6405
	Calzado

	65
	Artículos de sombrerería y sus partes

	6601-6602
	Paraguas, bastones, etc.

	6801-6803 y 6806-6812
	Piedras de talla o de construcción trabajada;  manufacturas de asfalto, yeso, cemento, amiantocemento, etc.

	6901
	Ladrillos, placas, baldosas y demás piezas cerámicas

	6904-6914
	Ladrillos de construcción, bovedillas, cubrevigas y artículos similares, de cerámica.;  tejas;  placas y baldosas, de cerámica, tanto sin barnizar ni esmaltar como barnizadas o esmaltadas, para pavimentación o revestimiento;  aparatos y artículos de cerámica para laboratorios;  artículos para el servicios de mesa o cocina de porcelana;  fregaderos (piletas de fregar) de cerámica;  y las demás manufacturas de cerámica

	7003-7009
	Vidrio colado, estirado, flotado, laminado, soplado, de seguridad, desbastado o pulido;  espejos de vidrio

	7012 - 7017 y 7020
	Ampollas de vidrio para termos o demás recipientes isotérmicos aislados por vacío;  artículos de vidrio para servicio de mesa, cocina, etc;  vidrio para señalización y elementos de óptica de vidrio;  adoquines;  artículos de vidrio para laboratorio, higiene o farmacia;  flotadores para redes de pesca

	7203
	Productos férreos obtenidos por reducción directa de minerales de hierro y demás productos férreos esponjosos

	7213-7216
	Barras, laminadas en caliente o en frío;  perfiles de hierro o acero sin alear

	7217.10.00, 7217.20.00, 7217.30.90, 7217.90.00
	Alambre de hierro o acero sin alear

	7219-7223
	Productos laminados planos de acero inoxidable;  alambre de acero inoxidable;  barras, laminadas en caliente;  perfiles de acero inoxidable

	7225- 7227 y 7229
	Productos laminados planos de los demás aceros aleados;  alambre de los demás aceros aleados

	7301
	Tablestacas y perfiles de hierro y acero

	7303-7309 y 7311-7314, 7315.12.00, 7315.82.00 y 7315.89.00 y 7316-7319-7326
	Tubos y perfiles huecos, sin soldadura (sin costura), de fundición, hierro o acero;  accesorios de tubería de hierro o acero;  construcciones;  depósitos, cisternas, cubas y recipientes similares para cualquier materia, de hierro o acero;  recipientes para gas comprimido o licuado;  cables, alambre de púas de hierro o acero;  telas metálicas, redes y rejas, de alambre de hierro o acero;  anclas, rezones;  puntas;  tornillos, tuercas, pernos, tirafondos, escarpias enroscadas, remaches, arandelas y las demás arandelas de seguridad, pasadores, clavijas y chavetas;  agujas de coser, de tejer, etc;  ballestas;  estufas, cocinas;  radiadores para calefacción central;  artículos de uso doméstico de lana de hierro o acero, etc;  artículos de higiene o tocador de hierro o acero, por ejemplo fregaderos (piletas de lavar) y lavabos;  las demás manufacturas moldeadas de fundición, hierro o acero;  cadenas de eslabones soldados y todos los demás tipos de cadenas

	7403
	Cobre refinado y aleaciones de cobre

	7405,7407-7419
	Aleaciones madre de cobre;  barras, perfiles, alambre, chapas, tiras, tubos, accesorios de tuberías, cables, trenzas, puntas, clavos, chinchetas (chinches), redes y rejas de cobre;  muelles (resortes) de cobre;  aparatos no eléctricos de cocción o de calefacción de cobre, etc.

	7505-7508
	Barras, perfiles, alambres, chapas, hojas, tiras, tubos y accesorios de tubería de níquel, etc.

	7604-7605,7608-7611 y 7613- 7616
	Barras, perfiles, alambres, tubos y accesorios de tubería, cables, trenzas, puntas, hojas y tiras delgadas, clavos, tornillos, depósitos, cisternas, construcciones, recipientes para gas licuado, artículos de uso doméstico, redes y rejas de aluminio

	7803-7806 excepto 7804.20.00
	Barras, perfiles, alambre, chapas, hojas y tiras, tubos y accesorios de tubería de plomo 

	7904-7907
	Barras, perfiles, alambre, chapas, hojas y tiras, tubos y accesorios de tubería de cinc

	8003-8004 y 8006-8007
	Barras, perfiles, alambre, chapas, hojas y tiras, tubos y accesorios de tubería de estaño

	8101.95.00-8101.96.00
	Barras, hojas y tiras, perfiles, chapas, alambre, etc. de volframio (tungsteno)

	8102.95.00-8102.96.00
	Barras, hojas y tiras, perfiles, chapas, alambre, etc. de molibdeno

	8201-8215 excepto 8207.20.00
	Layas, palas, azadas, binaderas, horcas de labranza, y herramientas de mano similares;  sierras de mano, limas, escofinas, alicates;  herramientas de mano como llaves de ajuste, etc;  cuchillos, navajas y máquinas de afeitar y los demás artículos de cuchillería;  cucharas, tenedores, espumaderas y artículos similares

	8301- 8304, y 8311
	Candados, cerraduras y cerrojo;  guarniciones, herrajes y artículos similares, de metal común, para muebles, puertas y demás manufacturas de esta clase;  clasificadores

	8415, 8418.10-8418.99, 8421.1200, 8422.11.00, 8423.10.00, 8423.81.00, 8424.10.00, 8424.81.00, 8443, 8447.20.20, 8452.10.00, 8467, 8469,8470, 8471, 8472, 8473, 8476, 8481, 8482, 8483, 8484
	Máquinas y aparatos para condicionamiento de aire, refrigeradores, congeladores y demás material, máquinas y aparatos para producción de frío;  secadoras de ropa, máquinas para lavar vajilla de tipo doméstico;  aparatos e instrumentos para pesar personas, incluidos los pesabebés;  básculas de tipo doméstico y los demás aparatos e instrumentos para pesar;  extintores;  pulverizadores para agricultura u horticultura (por ejemplo, pulverizadores de mochila);  máquinas y aparatos para imprimir, máquinas de coser domésticas;  herramientas neumáticas, hidráulicas o con motor incorporado, incluso eléctrico, de uso manual;  máquinas de escribir;  máquinas de calcular;  máquinas automáticas para tratamiento o procesamiento de datos y sus unidades;  lectores magnéticos u ópticos, máquinas para registro de datos sobre soporte en forma codificada y máquinas para tratamiento o procesamiento de estos datos, no expresados ni comprendidos en otra parte, por ejemplo ordenadores, impresoras, etc.;  las demás máquinas y aparatos de oficina y sus partes y accesorios;  máquinas automáticas para la venta de productos;  artículos de grifería y órganos similares para tuberías, calderas, depósitos, cubas o continentes similares, incluidas las válvulas reductoras de presión y las válvulas termostáticas;  rodamientos de bolas o de rodillos;  árboles de transmisión;  juntas o empaquetaduras

	8501-8513 y 8515-8548 excepto 8542
	Motores y generadores eléctricos;  grupos electrógenos y convertidores rotativos eléctricos  y acumuladores;  transformadores eléctricos, electroimanes;  pilas y baterías de pilas, eléctricas;  aparatos electromecánicos de uso doméstico, afeitadoras, máquinas de cortar el pelo, etc.;  bujías de encendido, magnetos, bobinas de encendido, motores de arranque, aunque funcionen también como generadores;  aparatos eléctricos de alumbrado o señalización;  lámparas de seguridad para mineros y las demás lámparas eléctricas portátiles;  soldadores y pistolas para soldar;  calentadores de agua de calentamiento o acumulación y calentadores de inmersión;  secadores para el cabello, aparatos para secar las manos y los demás aparatos eléctricos de uso doméstico;  teléfonos de usuario y telefax;  altavoces (altoparlantes), equipo audiovisual;  aparatos emisores, semiconductores y los demás equipos eléctricos y sus partes

	8708
	Partes y accesorios de vehículos automóviles (nuevos)

	8712
	Bicicletas y demás velocípedos, sin motor

	8714-8715
	Partes y accesorios de vehículos;  coches, sillas y vehículos similares para transporte de niños, y sus partes

	9008 
	Proyectores de imagen y aparatos de fotocopia

	91
	Relojes de pulsera, bolsillo y similares;  despertadores, cajas de relojes y sus partes

	92
	Instrumentos musicales, como pianos, acordeones, y sus partes

	9401, 9403, 9404, 9405
	Asientos y sus partes;  los demás muebles y sus partes;  somieres;  artículos de cama y artículos similares;  aparatos de alumbrado

	9501-9503, 9506 y 9507
	Juguetes de ruedas y los demás juguetes, muñecas y muñecos;  cañas de pescar y anzuelos;  artículos y material para cultura física y demás deportes

	9601-9605 y 9608-9617
	Escobas, cepillos;  tamices;  bolígrafos, rotuladores con punta de fieltro, estilográficas, lápices, pasteles, carboncillos;  fechadores, sellos, numeradores;  cintas para máquinas de escribir y cintas similares;  encendedores;  pipas;  peines;  pulverizadores de tocador;  termos

	Otros
	Todos los vehículos de carretera de ocasión (según lo dispuesto por el KS 1515 (Código de prácticas de inspección de vehículos de carretera))


Fuente:
Oficina de Normas de Kenya.

Cuadro AIV.1

Resumen de los compromisos específicos de Kenya en el sector de los servicios

	
	Modo de suministro

	Sector o subsector
	Suministro transfronterizo
	Consumo en el extranjero
	Presencia comercial
	Presencia de personas físicas

	
	Acceso a los mercados/trato nacional

	2.  SERVICIOS DE COMUNICACIONES
	
	
	
	

	C.  Servicios de telecomunicaciones
	
	
	
	

	Para uso público:
	
	
	
	

	
a)
Servicios de telefonía

b) 
Servicios de télex

c) 
Servicios telegráficos

d) 
Servicios de facsímil

e) 
Servicios por circuitos privados arrendados
	Nlex/NL
	NLex/NL
	R/N
	Uex/Uex

	Para uso público:
	
	
	
	

	
b) 
Servicios de transmisión de datos con conmutación de paquetes


c) 
Servicios de transmisión de datos con conmutación de circuitos
	NL/NL
	NL/NL
	R/NL
	Uex/Uex

	Para uso no público: 
	
	
	
	

	Servicios suministrados a grupo cerrado de usuarios
a) 
Servicios de telefonía 


b) 
Servicios de transmisión de datos con conmutación de paquetes


c) 
Servicios de transmisión de datos con conmutación de circuitos


d) 
Servicios de télex


e) 
Servicios telegráficos


f) 
Servicios de facsímil
	Nlex/NL
	NLex/NL
	NLex/NL
	Uex/Uex

	Servicios de valor añadido:
	NL/NL
	NL/NL
	NLex/NL
	Uex/Uex

	
h) 
Correo electrónico


i) 
Correo vocal


j) 
Información en línea y extracción de bases de datos


k)
Intercambio electrónico de datos


l)
Servicios de facsímil ampliados/de valor añadido, 
incluidos los de almacenamiento y retransmisión y los de almacenamiento y recuperación


m)
Conversión de códigos y protocolos


n)
Procesamiento de datos y/o información en línea (con inclusión de procesamiento de transacción)
	
	
	
	

	Otros:
	
	
	
	

	
Servicios de Internet y de acceso a Internet
	NL/NL
	NL/NL
	NLex/NL
	Uex/Uex

	Servicios por satélite
	Nlex/NL
	NLex/NL
	NLex/NL
	Uex/Uex

	
Servicios móviles


Telefonía móvil/celular


Servicios de datos móviles


Servicios de comunicaciones personales


Radiobúsqueda
	
	
	
	

	Servicios terrenales
	OP/NL
	OP/NL
	OP/NL
	Uex/Uex

	
Servicios móviles


Telefonía móvil/celular


Servicios de datos móviles


Servicios de comunicaciones personales


Radiobúsqueda


Servicios fijos por satélite (de uso público)
	






OP/NL
	






OP/NL
	






NLex/NL
	






Uex/Uex

	D.  Servicios audiovisuales
	
	
	
	

	a) 
Servicios de producción de películas cinematográficas y cintas de vídeo (con exclusión de los servicios de distribución)
	NL/NL
	NL/NL
	U/U
	Uex/U

	b)
Servicios de proyección de películas cinematográficas
	Utf/Utf
	NL/NL
	NL/NL
	Uex/U

	7.
SERVICIOS FINANCIEROS
	
	
	
	

	A.  
Servicios de seguros y relacionados con los seguros
	
	
	
	

	a)  
Seguros de vida
	U/U
	U/U
	OP/NL
	Uex/Uex 

	b)  
Seguros diferentes de los seguros de vida
	UexSP/U
	U/NL
	OP/U
	Uex/Uex

	c)  
Corretaje
	U/U
	OP/N
	OP/NL
	Uex/Uex

	d) 
Servicios de agencias de seguros
	UexSP/NL
	U/U
	R/U
	Uex/Uex

	e)  
Servicios auxiliares, asesores, intermediarios y tasadores de siniestros
	NL/NL
	NL/NL
	NL/NL
	Uex/Uex

	f)  
Reaseguros y retrocesión (todas las clases)
	R/NL
	R/NL
	R/NL
	Uex/ Uex

	B. 
Servicios bancarios y otros servicios financieros
	
	
	
	

	a)
Aceptación de depósitos y otros fondos reembolsables del público
	NL/U
	NL/NL
	OP/U
	Uex/Uex

	b)
Préstamos de todo tipo, incluidos los créditos personales, créditos hipotecarios, factoring y financiación de transacciones comerciales
	NL/NL
	NL/NL
	NL/U
	Uex/Uex

	c)  
Todos los servicios de pago y transferencia monetaria
	NL/NL
	NL/NL
	NL/U
	Uex/Uex

	d)
Garantías y compromisos
	NL/U
	NL/NL
	NL/U
	Uex/Uex

	e)
Participación en emisiones de toda clase de valores y prestación de servicios relacionados con esas emisiones, excepto suscripción
	R/U
	NL/NL
	R/U
	Uex/Uex

	f)
Administración de activos, excepto de fondos de pensiones
	NL/U
	NL/NL
	R/U
	Uex/Uex

	g)
Servicios de asesoramiento y otros servicios financieros auxiliares
	NL/NL
	NL/NL
	NL/U
	Uex/Uex

	9.  
SERVICIOS DE TURISMO Y SERVICIOS RELACIONADOS CON LOS VIAJES
	
	
	
	

	A.  
Hoteles y restaurantes (incluidos los servicios de suministro de comidas desde el exterior por contrato)
	Utf/Utf
	NL/NL
	NL/NL
	Uex/OP

	B.  
Servicios de agencias de viaje y organización de viajes en grupo
	NL/NL
	NL/NL
	NL/NL
	Uex/OP

	C.  
Servicios de guías de turismo
	NL/NL
	NL/NL
	NL/NL
	Uex/OP

	11.  
SERVICIOS DE TRANSPORTE
	
	
	
	

	C.
Servicios de transporte aéreo
	
	
	
	

	a)
Servicios de reparación y mantenimiento de aeronaves
	Utf/Utf
	NL/NL
	NL/NL
	Uex/U

	b)
Venta y comercialización de servicios de transporte aéreo
	NL/NL
	NL/NL
	OP/OP
	Uex/U

	c)
Servicios de sistemas de reserva informatizados (SRI) 
	NL/NL
	NL/NL
	U/U
	Uex/U

	F.
Servicios de transporte por carretera
	
	
	
	

	a)
Transporte de pasajeros
	NL/NL
	U/NL
	U/U
	Uex/OP

	b)
Transporte de carga
	NL/NL
	NL/NL
	U/U
	Uex/U

	c)
Alquiler de automóviles particulares con conductor
	NL/NL
	NL/NL
	U/U
	Uex/U

	d)
Mantenimiento y reparación del equipo de transporte por carreteras
	Utf/Utf
	NL/NL
	U/U
	Uex/U

	e)
Servicios complementarios del transporte por carretera
	NL/NL
	NL/NL
	U/U
	Uex/U

	12. 
OTROS SERVICIOS NO INCLUIDOS EN OTRO LUGAR
	
	
	
	

	
Información sobre datos meteorológicos
	NL/NL
	NL/NL
	U/U
	Uex/OP


NL:
Sin limitaciones, es decir, Kenya acordó no imponer ninguna restricción a la partida en cuestión.

NLex:
Sin limitaciones, con excepciones.

U:
Sin consolidar, es decir, Kenya no ha contraído ningún compromiso respecto a la partida en cuestión.

Uex:
Sin consolidar, excepto lo previsto en los compromisos horizontales de Kenya.

UexSP:
Sin consolidar, excepto lo previsto en los compromisos horizontales de Kenya y/o si se aplican disposiciones especiales.

Utf:
Sin consolidar por falta de viabilidad técnica.

R:
Restricción.

OP:
Se aplican otras disposiciones.

Fuente:
Documentos de la OMC, GATS/SC/47 de 15 de abril de 1994;  GATS/SC/47/Suppl.1, de 26 de febrero de 1998;  y GATS/SC/47/Suppl.2, de 18 de noviembre de 1999.
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� Para más información geográfica sobre Kenya, véase OMC (2000).





� Central Bank of Kenya (2004), página 85;  y PNUD (2005).





� Información en línea del Organismo de Inversiones de Kenya.  Puede consultarse en:  http://www.investmentkenya.com/index.asp.





� Los datos sobre el PIB per cápita se calcularon utilizando 2001 como año de base, a partir de la información en línea de la Oficina Central de Estadística.  Puede consultarse en:  http://www.cbs.go.ke.  Los datos sobre la renta per cápita provienen de la información en línea del Banco Africano de Desarrollo.  Puede consultarse en:  http://www.afdb.org.





� PNUD (2005).





� FMI (2003a), página 14.





� Desde 2001, las cuentas nacionales oficiales de Kenya comprenden las actividades del sector no estructurado.





� Cálculos de la Secretaría de la OMC sobre la base de los datos comerciales en línea de la Oficina Central de Estadística de Kenya.  Puede consultarse en:  http://www.bns.go.ke.





� Ley del Banco Central de Kenya, modificada en 1996;  artículo 4.





� Información en línea del Banco Central de Kenya.  Puede consultarse en:  http://www.centralbank.go.ke.





� Banco Mundial (2005).





� FMI (2004b).





� Economist Intelligence Unit (2005), página 15.





� Economist Intelligence Unit (2005), páginas 38-39.





� FMI (2003b), página 11.





� FMI (2004a), página 77.





� FMI (2004a), página 16.





� Central Bank of Kenya (2004), página 65;  y Central Bureau of Statistics (2005).  Los datos del PIB a precios de los factores pueden consultarse en:  http://www.cbs.go.ke.





� Government of Kenya (2005), páginas 13-14.





� FMI (2004b), página 43.





� Economist Intelligence Unit (2005), página 7.


� Base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas.





� Base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas.


� UNCTAD (2005), página 5;  y Mullei (2003), página 42.





� UNCTAD (2005), página 5.





� Mullei (2003), páginas 42 y 45.


� UNCTAD (2005).





� Government of Kenya (2005), página 13.





� Banco Africano de Desarrollo (2005), página 54.





� FMI (2004b), páginas 9 y 13.





� Economist Intelligence Unit (2005), página 4.





� FMI (2004b), página 37.


� Véase OMC (2000).





� En 1991, el período de duración de las funciones se limitó a dos mandatos de cinco años en virtud de una enmienda constitucional.





� Constitución de Kenya, capítulo III, parte 2, párrafo 30.





� El nuevo proyecto de constitución fue rechazado por el 57 por ciento de los votos (Financial Times, 23 de noviembre de 2005).





� OMC (2000).





� Las demandas comerciales por más de 3 millones de chelines kenianos se resuelven en el Tribunal Supremo.  En Nairobi, existe una división especial del Tribunal Supremo (el Tribunal de Comercio) que se ocupa de casos comerciales específicos.





� El Presidente también puede destituir al Procurador General y a los jueces en general, previa recomendación de un tribunal nombrado expresamente para ello ("Kenya Assessment:  Country Information and Policy Unit".  Puede consultarse en:  http://www.asylumlaw.org/docs/kenya/ind01b_kenya_ca.pdf [7 de febrero de 2006]).





� OIT (2004).


� Información en línea de la KEPSA;  puede consultarse en:  http://www.kepsa.or.ke/index.html [8 de febrero de 2006].





� La Estrategia toma en cuenta los documentos de política gubernamental existentes, especialmente el documento de estrategia de lucha contra la pobreza (DELP) publicado en 2001.





� Se han identificado siete esferas al respecto:  alcanzar una tasa de escolarización neta del 100 por ciento en el nivel primario;  mejorar la enseñanza secundaria mediante la ampliación de las becas para cubrir las necesidades del 10 por ciento, como mínimo, de los estudiantes matriculados;  establecer una amplia caja nacional de seguro de enfermedad social para todos los kenianos;  continuar con la lucha contra la pandemia del VIH/SIDA;  aumentar la creación de empleo, minimizando, a un tiempo, los conflictos laborales;  convertir el Fondo Nacional de Seguridad Social en un fondo de pensiones;  y proporcionar viviendas de bajo costo (Ministerio de Planificación y Desarrollo Nacional, 2002).


� Ministry of Planning and National Development (2002).





� Ministry of Planning and National Development (2002).





� Ha suscrito esos acuerdos con los siguientes países:  Alemania, Argentina, Bangladesh, Bulgaria, China, Djibouti, Egipto, Estados Unidos, Etiopía, Hungría, India, Irán, Lesotho, Nigeria, Pakistán, Polonia, República de Corea, Rumania, Rwanda, Somalia, Sudán, Swazilandia, Tailandia, Tanzanía, Venezuela, Zambia y Zimbabwe.  Además, los acuerdos entre Kenya y la antigua Checoslovaquia, la antigua Yugoslavia y la antigua URSS han expirado (OMC, 2000).


� La Ley de Promoción de las Inversiones fue aprobada por el Parlamento y sancionada por el Presidente en diciembre de 2004.  El 3 de enero de 2005 fue publicada en el Suplemento Nº 87 de la Gaceta Oficial de Kenya.





� Las autoridades indican que se ha establecido un Comité de Trabajo sobre la Reforma Normativa para las Actividades Comerciales en Kenya a fin de identificar las leyes incompatibles relativas a las inversiones.





� UNCTAD y Cámara de Comercio Internacional (CCI) (2005).





� Los certificados de inversión del KIA reemplazaron al certificado general emitido por el IPC.





� Una Junta Directiva integrada por miembros de los sectores público y privado supervisa las actividades del KIA.





� Con ese certificado, el inversor extranjero tiene derecho a recibir seis permisos de trabajo, así como una serie de licencias comerciales.





� Los sectores particularmente favorables a la IED son los siguientes:  agricultura y elaboración de productos agrícolas;  industrias orientadas a la exportación, en particular en el marco de la AGOA;  infraestructura física y energía;  información, comunicación y tecnología;  plásticos y fármacos;  textiles y prendas de vestir;  y turismo e industrias conexas (Ministry of Trade and Industry, sin fecha).





� Ministry of Trade and Industry (sin fecha).


� Ministry of Trade and Industry (2005).





� Ministry of Trade and Industry (2005).





� Documento G/VAL/N/1/KEN/1 de la OMC, de 21 de enero de 2002.





� Documentos de la OMC G/LIC/N/3/KEN/2 y Add.1, de 3 de abril de 2003 y 12 de junio de 2003, respectivamente, y G/LIC/N/1/KEN/1.





� Documento G/ADP/N/1/KEN/1 - G/SCM/N/1/KEN/1 de la OMC, de 22 de mayo de 1996.





� Documento G/SG/N/1/KEN/1 de la OMC, de 10 de mayo de 1996.





� Documento G/TBT/2/Add.86 de la OMC, de 28 de abril de 2005.





� Información en línea de la KEBS.  Puede consultarse en:  http://www.kebs.org [1º de febrero de 2006].





� Existen seis categorías de normas:  glosarios o definiciones terminológicas, normas dimensionales, normas de rendimiento, métodos de prueba normalizados, códigos de práctica y normas de medición.





� Documento G/TBT/2/Add.86 de la OMC, de 28 de abril de 2005.





� Artículo 9 iii) de la Ley de Normas revisada, capítulo 496.





� Kenya Bureau of Standards (2005 y 2006).





� Documento G/TBT/2/Add.86/Suppl.1 de la OMC, de 2 de junio de 2005.





� Documento G/TBT/2/Add.86/Suppl.1 de la OMC, de 2 de junio de 2005.


� Documento G/TBT/2/Add.86/Suppl.1 de la OMC, de 2 de junio de 2005.





� Documentos G/SPS/ENQ/17 y G/SPS/NNA/8 de la OMC, de 20 de octubre de 2004 y 20 de diciembre de 2004, respectivamente.





� Las instituciones de investigación pueden importar semillas para sus actividades de investigación.  Sin embargo, las semillas deben ser conformes a las condiciones actualmente en vigor para impedir la introducción de enfermedades cuarentenarias extranjeras.





� USTR (2005).





� Información en línea del KEPHIS.  Puede consultarse en:  http://www.kephis.org/importation.html [2 de febrero de 2006].





� Actualmente existe cuarentena nacional con respecto a las siguientes plagas:  Prostephanus Truncatus (gorgojo de los cereales), confinada en la región sudoriental de Kenya;  Liriomyza trifolii (larva minadora de las hojas de los vegetales), confinada en la región oriental de Kenya;  Xanthomanas manihotisi (plaga bacteriana de la mandioca), confinada en las zonas de cultivo de la mandioca de la región occidental de Kenya;  Radophilus simulus (nematodo del plátano), confinada en la región central de Kenya;  y Assochyta rabiei (roya del caupí), plaga introducida en Kenya en 1990 y confinada en el Distrito de Machakos.





� Documentos G/SPS/N/KEN/2-28 de la OMC, del 26 de abril de 2001 al 1º de mayo de 2006.





� International Trade Canada (2004).





� USAID (2006).





� Documento G/LIC/N/1/KEN/1 de la OMC, de 12 de junio de 2003.





� Con el fin de promover las inversiones en Kenya, la Administración de Zonas de Elaboración para la Exportación también ha publicado un amplio número de perfiles de sectores de la economía keniana ("Sector Profiles:  Sector Profiles Overview".  Puede consultarse en:  http://www.epzakenya.com/sector.php? sub=44&cat=12).





� Ministry of Trade and Industry (2005).





� Ministry of Agriculture (2004).





� USTR (2005 y 2006);  y Centro de Desarrollo de la OCDE (2003).





� Ley de Contratación Pública y Enajenación, 2005.





� Public Procurement Directorate (2005).





� Centro de Desarrollo de la OCDE (2003).





� Documento G/STR/N/11/KEN de la OMC, de 27 de marzo de 2006.





� UNCTAD (2005).





� Ministry of Finance (2005b).





� Ministry of Finance (2005b).





� Ministry of Finance (2005a).





� UNCTAD y Cámara de Comercio Internacional (CCI) (2005).





� UNCTAD (2005).





� Para una lista detallada, véase Ministry of Finance (2005b), anexo 7.





� El Tribunal de Prácticas Comerciales Restrictivas se compone de un Presidente y entre dos y cuatro miembros nombrados por el Ministro de Hacienda.


� Documento IP/N/3/Rev.9/Add.1 de la OMC, de 31 de enero de 2006.





� Kenya respondió a las preguntas formuladas por el Canadá, las Comunidades Europeas, el Japón, Suiza y los Estados Unidos (documentos de la OMC IP/Q/KEN/1, IP/Q2/KEN/1, IP/Q3/KEN/1 e IP/Q4/KEN/1, de 7 de mayo de 2004).


� Documentos WT/MIN(03)/W/21 y WT/MIN(03)/ST/161 de la OMC, de 14 de septiembre de 2003 y 23 de diciembre de 2003, respectivamente.





� Documento WT/MIN(05)/28 de la OMC, de 16 de diciembre de 2005.





� Otieno-Odek, J. (2001).





� Por innovación técnica se entiende una solución a un problema específico en la esfera de la tecnología, propuesta por un empleado de una empresa para que ésta la utilice.  Esa solución debe guardar relación con sus actividades, pero no debe haber sido utilizada o considerada para su utilización de forma activa por esa empresa.





� Otieno-Odek, J. (2001).


� Los resultados deficientes del sector han sido generalizados, excepto en el caso de la horticultura, que ha mantenido un crecimiento adecuado.





� A raíz de la grave sequía de 2005-2006, el Programa Mundial de Alimentos de las Naciones Unidas pidió recursos para alimentar a 2,5 millones de personas en Kenya (International Herald Tribune, 23 de enero de 2006).





� Documento G/AG/5/Rev. 8 de la OMC, de 22 de marzo de 2005.





� Alrededor del 84 por ciento de la superficie de Kenya es árida o semiárida y no es apropiada para la agricultura de secano debido a la escasez e irregularidad de las precipitaciones.  La zona de baja pluviosidad, que recibe entre 200 y 350 mm de lluvias al año, alberga a cerca del 20 por ciento de la población, el 80 por ciento del ganado del país, y el 65 por ciento de la fauna y flora silvestres de Kenya (Ministry of Agriculture, 2004).





� La agricultura de regadío sigue siendo muy limitada.  De las 540.000 ha de tierras de regadío, se han irrigado menos de 90.000.  Las pequeñas explotaciones representan el 42 por ciento de las tierras de riego y los programas administrados por el Gobierno, el 18 por ciento (Banco Africano de Desarrollo, 2005).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� La destrucción de tierras boscosas también ha contribuido al aumento de los índices de inundaciones (Ministry of Agriculture, 2004).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� Se estima que el Gobierno gasta alrededor de 40-65 millones de dólares EE.UU. al año en medidas de socorro en caso de hambruna (Ministry of Agriculture, 2004).





� Los Ministerios competentes comprenden los siguientes:  Tesoro para los asuntos relativos al examen de la Ley de Banca sobre servicios financieros y el régimen fiscal aplicado a la agricultura;  Obras Públicas, Carreteras y Vivienda con respecto a la construcción y el mantenimiento de caminos rurales de acceso;  Energía para el suministro de energía y la electrificación de las zonas rurales;  Transporte y Comunicaciones con respecto a la información, las comunicaciones y la tecnología;  Comercio e Industria para los incentivos a la inversión;  y Administración en lo concerniente a la seguridad pública.





� La financiación general de la agricultura ha disminuido del 11 por ciento del PIB en el decenio de 1980 a menos del 4 por ciento.  El Gobierno se propone aumentar la financiación de la agricultura de manera progresiva hasta alcanzar el 10 por ciento del PIB (Ministry of Agriculture, 2004).





� Banco Africano de Desarrollo (2005).





� Los organismos paraestatales que realicen actividades similares o conexas serán fusionados.  Una vez que se hayan privatizado sus funciones comerciales, el Gobierno estudiará la posibilidad de fusionarlos en un solo organismo de reglamentación (Ministry of Agriculture, 2004).





� El KARI representa más del 60 por ciento en términos de crédito presupuestario y más del 80 por ciento en cuanto a la fuerza de trabajo.





� El Centro Internacional de Fisiología y Ecología de los Insectos, el Instituto Internacional de Investigaciones Pecuarias, el Instituto Internacional de Recursos Fitogenéticos, el Centro Internacional para la Agricultura y las Ciencias Biológicas, y el Centro Mundial de Agrosilvicultura.





� Ello implicará un examen de la posibilidad de combinar la extensión con la investigación en un organismo nuevo y autónomo.





� Algunos impuestos, como el gravamen del Gobierno local, crean obstáculos artificiales a la circulación de mercancías y alientan la corrupción (Ministry of Agriculture, 2004).





� La mayor parte de los agricultores obtienen créditos principalmente de organizaciones no gubernamentales e instituciones de crédito comunitarias.  La Corporación de Financiación Agrícola, organismo paraestatal, y las sociedades cooperativas han dejado de ser fuentes importantes de financiación debido, en gran medida, a su ineficiente administración (Ministry of Agriculture, 2004).





� La utilización de semillas mejoradas en Kenya no es frecuente, en parte por causa del monopolio sobre el suministro de semillas de la Empresa de Semillas de Kenya, que concentra sus operaciones en las zonas de precipitaciones altas.  Debido al elevado costo de los sistemas de transporte y distribución, el nivel de utilización de abonos en Kenya equivale a una cuarta parte aproximadamente del registrado en Indonesia (Ministry of Agriculture, 2004).





� Documentos G/AG/N/KEN/1-3 de la OMC, de 12 de diciembre de 1997.





� Documento G/AG/N/KEN/5 de la OMC, de 2 de marzo de 1998.





� El impuesto presuntivo sobre la renta es un impuesto definitivo en el caso de las personas físicas y un impuesto de retención en origen en el de las empresas.  Fue establecido en 1989, suprimido en enero de 1994, restablecido en julio de 1996 y suspendido en 1999 (véase OMC, 2000).





� La bija contiene bijol, que se utiliza como colorante natural de los alimentos.





� Ministry of Agriculture (2004).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� En los últimos años, las importaciones de trigo se han reducido (Central Bureau of Statistics, 2005).


� La comercialización de cereales, especialmente maíz y trigo, estuvo sujeta a una estricta reglamentación hasta 1993 (véase OMC, 2000).





� Kenya se precia de producir la mejor calidad de té negro, siendo el mayor exportador del mundo de ese producto (Export Processing Zones Authority, 2005).





� Las subastas se llevan a cabo bajo los auspicios de la Asociación de Comercio del Té del África Oriental (EATTA), que comprende entre sus miembros a corredores, compradores, productores, almacenistas y envasadores.  El resto del té producido se vende directamente por medio de arreglos privados con importadores internacionales de té.





� El precio del café keniano descendió de 168 chelines kenianos por kg en 1999 a 107 chelines kenianos por kg en 2003 (Export Processing Zones Authority, 2005).





� El café Arábica representa el 99 por ciento de la producción de café de Kenya;  el resto corresponde al café Robusta.





� El 29 de enero de 1999 se eliminó el monopolio de comercialización de la Junta del Café, que actualmente ejerce sus funciones de comercialización en competencia con empresas del sector privado (OMC, 2000).





� La KPCU perdió su monopolio sobre la molienda en diciembre de 1994.  Hasta la fecha, se han concedido cinco licencias de molienda, cuyos titulares compiten con la KPCU (Export Processing Zones Authority, 2005).





� La producción hortícola de Kenya comprende frutas (mangos, fresas, nueces de macadamia, aguacates, granadillas y piñas), legumbres y hortalizas (judías escarlatas, distintas variedades de guisantes, maíz diminuto (baby corn), guisantes sin vaina, espinacas, cebolletas, berenjenas, chile y quingombó), frescas o elaboradas, y flores cortadas.





� Se estima que, durante los tres últimos decenios, la horticultura ha crecido en una tasa media anual del 20 por ciento en cuanto a superficie, producción e ingresos de exportación (HCDA, 2005).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� En términos de capacidad productiva, la participación del Gobierno se redujo al 70 por ciento tras haberse desprendido del 36 por ciento de su participación en la Empresa del Azúcar de Mumias (Ministry of Agriculture, 2005).





� El máximo rendimiento registrado por el sector azucarero de Kenya fue de 90 toneladas/ha en 1996�1997.  Para que la industria azucarera sea rentable, se necesita un rendimiento de 100 toneladas/ha, aproximadamente (menos de las 180 toneladas/hectáreas que obtienen los competidores de Kenya) (Ministry of Agriculture, 2005).





� El costo medio de la producción de azúcar en Kenya es entre 1,5 y 2 veces superior al de otros miembros del COMESA (Kilimo News (2005), "Revitalizing the sugar industry", Nairobi).





� Otras organizaciones relacionadas con el sector son:  la Asociación de Fabricantes de Azúcar de Kenya (KESMA), mediante la cual los fabricantes negocian los precios de la caña de azúcar con los cultivadores;  la Asociación de Cultivadores de Caña de Azúcar de Kenya (KESGA), por medio de la cual los cultivadores negocian los precios con los fabricantes;  la Sociedad Keniana de Tecnólogos de la Caña de Azúcar (KSSCT);  y la Asociación nacional de cultivadores y empleadores del sector de la caña de azúcar de Kenya (KNSGEA).





� El gravamen se destina a la rehabilitación de fábricas (3 por ciento), el desarrollo de la caña (2 por ciento), infraestructura (1 por ciento), donaciones a la investigación (0,5 por ciento) y administración de la Junta del Azúcar (0,5 por ciento) (Export Processing Zones Authority, 2005).





� UNCTAD y CCI (2005).





� Ministry of Agriculture (2004).





� UNCTAD y CCI (2005).





� La KCC, establecida en el marco del Ministerio de Desarrollo Cooperativo, gozó de monopolio hasta la liberalización del mercado de la leche (ventas, compras, elaboración) en mayo de 1992.  No obstante, la Cooperativa sigue siendo el principal agente del sector debido a su red nacional de comercialización de sus productos:  aún fija los precios al productor de la leche.





� UNCTAD y CCI (2005).


� El Plan Maestro de Silvicultura de Kenya para 1995-2020 se formuló en 1994 para abordar, entre otras, las siguientes cuestiones:  conservación de la diversidad biológica;  ordenación forestal;  racionalización de la industria forestal;  protección de los bosques contra plagas, enfermedades e incendios;  creación de capacidad en la rama de producción forestal;  y acuerdos internacionales.  Para información detallada del Plan, véase OMC (2000).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� Central Bureau of Statistics (2004).  





� Entre estos proyectos se incluyen los siguientes:  las subestaciones de distribución de Matasia y Cianda;  la estación geotérmica de Olkaria II, que se estableció en 2004;  la estación hidroeléctrica Sondu Miriu de la Kenya Electricity Generating Company (KenGen);  el suministro eléctrico de la línea norte de Nairobi;  y el proyecto de interconexión Nakuru-Nyahururu.  También se están construyendo plantas de carbón (Central Bureau of Statistics, 2005).


� El Gobierno tiene la intención de reducir su participación directa en la KPLC del 51 por ciento a menos del 39 por ciento en el futuro próximo (UNCTAD y CCI, 2005).





� KenGen genera aproximadamente el 80 por ciento de la electricidad de Kenya (información en línea de KenGen.  Puede consultarse en:  www.kengen.co.ke/energy_sector.asp).





� Los PIE (es decir, Iberafrica Power, Westmont Power, Orpower y Tsavo Power Company) produjeron alrededor del 20 por ciento de la electricidad de Kenya en 2004 (información en línea de la KPLC.  Puede consultarse en:  www.kplc.co.ke).  Westmont Power dejó de operar en 2005.





� Central Bureau of Statistics (2005).





� Desde que se iniciaron las prospecciones en 1954, se han perforado 30 pozos en cuatro cuencas sedimentarias (Anza, Mandera, Tertiary Rift y Lamu), donde se encuentra el potencial petrolero de Kenya.  La costa keniana del Océano Índico también se ha señalado como zona con potencial (UNCTAD y CCI, 2005).





� Las actividades de promoción han propiciado un nuevo interés en la cuenca submarina de Lamu, lo que ha dado lugar a la firma de siete contratos de reparto de la producción.  En la cuenca costera, los 13 bloques están disponibles actualmente para su arriendo, al igual que un bloque submarino (UNCTAD y CCI, 2005).





� Antes de la liberalización, siete empresas participaban en la importación de petróleo y la comercialización de productos derivados del petróleo.  En la actualidad, esas mismas empresas controlan más del 75 por ciento del mercado nacional de distribución y venta al por menor de petróleo (Institute of Policy Analysis and Research, 2002).





� A los nuevos participantes se les exige que procesen el petróleo crudo en la refinería de Mombasa en el plazo de un año contado a partir de la fecha de registro.  Ha sido muy difícil cumplir ese requisito debido a los elevados costos de importación del petróleo crudo.  En un estudio se recomienda conceder un plazo más largo a los nuevos participantes antes de exigirles que procesen el petróleo (Institute of Policy Analysis and Research, 2002).


� Institute of Policy Analysis and Research (2002).





� General Motors East Africa, por ejemplo, tiene un programa de desarrollo de la cadena de suministro, y compra suministros locales por un valor aproximado de 20 millones de dólares EE.UU. (UNCTAD y CCI, 2005).





� UNCTAD y CCI (2005).





� El Gobierno esperaba que la estrategia contribuyera a un incremento de la tasa anual de crecimiento del sector manufacturero hasta cerca del 8 por ciento en 2001, y el 15 por ciento para 2020.  Según las previsiones, la participación del sector manufacturero en el PIB real alcanzaría el 18 por ciento en 2001.  Véase OMC (2000).





� Véase OMC (2000).





� El Banco de Desarrollo Industrial, que depende del Ministerio de Comercio e Industria, se estableció en enero de 1973 con el apoyo del Banco Mundial;  proporciona financiación a medio y largo plazo a empresas industriales medianas y grandes (información en línea del Banco de Desarrollo Industrial.  Puede consultarse en:  http://www.yellowpageskenya.com/idb/Background.asp).





� Los Polígonos Industriales de Kenya, que dependen del Ministerio de Comercio e Industria, ofrecen servicios técnicos y proporcionan financiación a pequeños empresarios nacionales (información en línea del Ministerio de Comercio e Industria.  Puede consultarse en:  http://www.tradeandindustry.go.ke/ section.asp?ID=33).





� La Corporación de Desarrollo Comercial e Industrial, que depende del Ministerio de Comercio e Industria, proporciona asistencia para la expansión y el desarrollo de medianas empresas industriales y comerciales del sector privado, nuevas y en funcionamiento (información en línea del Ministerio de Comercio e Industria).  Puede consultarse en:  http://www.tradeandindustry.go.ke/section.asp?ID=53).





� Las limitaciones horizontales abarcan también medidas relativas a la entrada y estancia temporal de personas físicas empleadas en puestos directivos o que requieran conocimientos técnicos especializados.  La contratación de personas físicas extranjeras requiere el acuerdo de las partes contratantes y la aprobación del Gobierno (OMC, 2000).





� Documento WT/LET/363 de la OMC, de 13 de diciembre de 2000.





� Documento TN/S/O/KEN de la OMC, de 25 de octubre de 2004.





� El marco reglamentario en el ámbito de la Comunidad del África Oriental es prácticamente uniforme (Central Bureau of Statistics, 2005).





� Ley de Banca, Parte II:4-5 (Solicitud de licencias - Régimen de licencias de las instituciones).





� Ley de Banca, Parte II:7 (Prescripciones en materia de capital mínimo).





� Ley de Banca, Parte IX:43 (Oficinas de representación de instituciones extranjeras).





� FMI (2003).





� UNCTAD y CCI (2005).


� Las instituciones de microfinanciación conceden préstamos  a corto y medio plazo a hogares de bajos ingresos y a microempresas y pequeñas empresas.  El Banco Central de Kenya regula cuatro de esas instituciones como bancos, mientras que el resto se autorregulan a través de la Asociación de Instituciones de Microfinanciación.  El Gobierno ha preparado un proyecto de Ley de Microfinanciación que ha obtenido la aprobación del Consejo de Ministros.  El proyecto de ley se está ultimando en la Oficina del Fiscal General para su publicación, y pronto se presentará al Parlamento.





� FMI (2003).





� Los seguros a largo plazo abarcan los de inversión en bonos, los seguros de vida ordinarios y populares y los de jubilación.  Los seguros generales comprenden los seguros aéreos, los seguros industriales, los seguros contra incendios (viviendas e instalaciones industriales), los de responsabilidad civil, los seguros marítimos, los de automóviles (privados y comerciales), los seguros de accidentes (personas), los seguros contra robos y los seguros contra accidentes laborales.





� UNCTAD y CCI (2005).





� Las multas por demoras en la presentación de las correspondientes solicitudes de renovación de licencias ascienden al mismo importe.





� Nairobi y Mombasa representan más del 60 por ciento de la capacidad instalada en centrales de telefonía.  En 2003 había unos 11.500 teléfonos públicos instalados en todo el país (en comparación con 6.069 en 1997) (UNCTAD y CCI, 2005).





� Ministry of Information and Communications (2004).





� La privatización de Telkom Kenya Ltd. se realizará mediante una oferta pública inicial de acciones en la Bolsa de Nairobi, así como la venta de una parte de las acciones de la compañía a un socio estratégico (UNCTAD y CCI, 2005).





� Cualquier empresa con licencia para proporcionar servicios de telecomunicaciones en Kenya debe ser, al menos en un 30 por ciento, de propiedad keniana.  La participación en el capital de todas las compañías que cotizan en bolsa debe ajustarse a las normas y reglamentos de la Administración de Mercados de Capitales (Ministry of Information and Communications, 2004).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� Ese límite se revisará en función de las condiciones prevalecientes de la economía y el mercado, y toda modificación se publicará en la Gaceta Oficial (Ministry of Information and Communications, 2004).





� El Gobierno se ha propuesto que todas las oficinas de correos estén conectadas a Internet para 2007, a fin de apoyar los servicios de correo electrónico (Ministry of Information and Communications, 2004).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� Investment Promotion Centre (2004).





� En 2000, en una encuesta del Banco Mundial sobre el entorno comercial se concluyó que el 91 por ciento de los encuestados consideraban que la calidad de las carreteras y obras públicas de Kenya era mala o muy mala, en comparación con el 44 por ciento en Tanzanía y el 24 por ciento en Uganda (UNCTAD y CCI, 2005).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� No obstante, existe una línea privada, explotada en arrendamiento por la empresa Magadi Soda (OMC, 2000).  





� UNCTAD y CCI (2005).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� Sheltam de Sudáfrica tiene una participación mayoritaria (61 por ciento) de las acciones de Rift Valley;  el resto pertenece a Comzar de Sudáfrica (10 por ciento), Primefuels de Kenya (15 por ciento), Mirambo Holdings de Tanzanía (10 por ciento), y CDIO Institute for Africa Development Trust de Sudáfrica (4 por ciento) (BBC News, 20 de octubre de 2005).





� En 1989-1990, el volumen de la carga transportada por ferrocarril ascendió a 3,6 millones de toneladas (OMC, 2000).





� En 1996, El Gobierno de Kenya vendió el 77 por ciento de sus acciones de Kenya Airways a KLM (26 por ciento), instituciones financieras de Kenya (13 por ciento), inversores internacionales (15 por ciento) y a más de 113.000 kenianos, que compraron alrededor del 23 por ciento de las acciones.  Como resultado, el Ministerio de Hacienda de Kenya recibió 76 millones de dólares EE.UU.  El Gobierno de Kenya aún posee el 23 por ciento de las acciones de Kenya Airways (UNCTAD y CCI, 2005).





� OMC (2000).





� Investment Promotion Centre (2004).





� Central Bureau of Statistics (2005).





� UNCTAD y CCI (2005).





� Kenya también se está promocionando como centro de reuniones, conferencias y exposiciones (Investment Promotion Centre, 2004).





� Kenya tiene desde 1987 una Unidad de Policía Turística, que se está reestructurando, fortaleciendo y equipando en mayor medida para proporcionar seguridad a los visitantes.  Kenya también está trabajando con otros países en cuestiones relacionadas con la seguridad.





� UNCTAD y CCI (2005).





� El Centro Internacional de Conferencias Kenyatta� de Nairobi es la sede de conferencias más grande del país, con capacidad para 5.000 personas (información en línea del Ministerio de Turismo y Fauna y Flora Silvestres.  Puede consultarse en:  http://www.tourism.go.ke/mandate.htm).





� Investment Promotion Centre (2004).





� Información en línea del Ministerio de Turismo y Fauna y Flora Silvestres.  Puede consultarse en:  http://www.tourism.go.ke/tourism_trust_fund.htm.





� Véase OMC (2000).





� Ley de Licencias del Sector del Turismo.


� Aviso legal Nº 97, de 4 de octubre de 2002.






