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II. RÉGIMEN DE POLÍTICA COMERCIAL:  MARCO Y OBJETIVOS
1) Formulación y aplicación de la política comercial

1. El Ministerio Federal de Comercio e Industria es el principal organismo encargado de la formulación y aplicación de la política comercial.  Otros ministerios y organismos también tienen una responsabilidad principal o compartida por lo que respecta al comercio de algunos productos, como el Ministerio de Energía, que se encarga de la política comercial relativa a los hidrocarburos.  El Banco Central de Nigeria, el Ministerio de Hacienda y el Ministerio de Transportes desempeñan asimismo una función en la elaboración de la política comercial.

2. La Comisión Nacional de Planificación (NPC) asesora al Gobierno en materia de desarrollo y gestión económica.  La Comisión fue establecida en 1992 en virtud del Decreto No 12, modificado mediante la Ley de la Comisión Nacional de Planificación de 1993.  El Consejo Consultivo de Política Comercial (TPAC) tiene la responsabilidad general de coordinar la política comercial entre los ministerios competentes.  El Consejo está integrado por representantes de los Ministerios Federales de Asuntos Exteriores, Comercio e Industria, Agricultura y Recursos Hídricos, e Información y Comunicaciones.  El Comité de Coordinación de las Políticas Económicas vigila la evolución macroeconómica, en particular el comercio.  El Comité está integrado por altos funcionarios de la Oficina del Secretario del Presidente, la Oficina del Secretario del Gobierno de la Federación y los Ministerios de Hacienda, Comercio e Industria, y Agricultura y Recursos Hídricos.  En 1995, el Ministerio de Comercio e Industria estableció un Centro de Coordinación Nacional para coordinar la aplicación de los compromisos resultantes de la conclusión de la Ronda Uruguay.  En 2001 éste pasó a denominarse Centro de Coordinación Nacional Mejorado, y está integrado por representantes del sector privado, la sociedad civil y los medios académicos.

3. También colaboran en la formulación de la política comercial diferentes organismos gubernamentales, en particular los siguientes:  el Servicio de Aduanas de Nigeria, la Autoridad Portuaria de Nigeria, el Consejo de Promoción de las Exportaciones de Nigeria, el Banco de Exportación e Importación de Nigeria, la Autoridad Nigeriana de las Zonas de Elaboración para la Exportación, la Comisión de Promoción de las Inversiones en Nigeria, la Corporación de Desarrollo del Turismo de Nigeria, la Oficina de Empresas Públicas, la Empresa Nacional del Petróleo de Nigeria, el Organismo Nacional de Administración y Control de Productos Alimenticios y Farmacéuticos, y la Organización de Normalización de Nigeria.

4. El sector privado organizado toma parte en la formulación de políticas por medio de organizaciones representativas que participan en el Centro de Coordinación Nacional y otros organismos oficiales, en particular el Consejo de Promoción de las Exportaciones de Nigeria (NEPC), el Banco de Exportación e Importación de Nigeria (NEXIM), la Autoridad Nigeriana de las Zonas de Elaboración para la Exportación (NEPZA), los Comités Estatales de Promoción de las Exportaciones, el Comité de Procedimientos Comerciales de Nigeria (NITPRO), y el Comité Presidencial sobre Empresas Orientadas a la Exportación.  Las principales organizaciones que representan el sector privado son las siguientes:

-
la Asociación de Fabricantes de Nigeria, que representa a casi 2.000 empresas de los sectores público y privado
;

-
la Asociación Nacional de Cámaras de Comercio, Industria, Minas y Agricultura (NACCIMA), que es la organización marco de las cámaras de comercio municipales, estatales y bilaterales de Nigeria.  La Asociación dirige un Centro de Promoción del Comercio y las Inversiones destinado a facilitar las inversiones en Nigeria
;

-
la Asociación de Exportadores de Nigeria (ANE), cuya afiliación es obligatoria para todos los exportadores
;  y

-
varias otras organizaciones, como la Asociación Nigeriana de Pequeños Industriales (NASSI), instituciones bancarias, sindicatos, y organismos profesionales.

5. Algunos asociados para el desarrollo han señalado que también se están adoptando medidas para incluir a las partes interesadas en la elaboración de la legislación:  en el marco de la preparación del proyecto de Ley del Servicio de Aduanas de Nigeria se celebraron consultas con el sector privado (cuadro II.1).  No obstante, como se indicó en el anterior informe del Examen de las Políticas Comerciales, hay pocas organizaciones que representen a los consumidores o a la población rural.  Por otro lado, algunos organismos oficiales podrían mejorar sus procesos consultivos, así como el acceso a la información y la capacidad de elaboración de políticas comerciales.

Cuadro II.1

Principales leyes sobre comercio o relacionadas con el comercio, diciembre de 2010

	Esfera
	Título de la ley o reglamentación

	Aduanas
	Ley de administración de derechos de aduana e impuestos indirectos, capítulo 45, LFN, 2004

	
	Ley de administración de derechos de aduana e impuestos indirectos (modificación), No 20, 2003

	
	Ley de administración de derechos de aduana e impuestos indirectos, capítulo 84, 1959

	
	Ley de Derechos de aduana e impuestos indirectos (grupo especial y otras disposiciones), capítulo 45, LFN, 2004

	
	Reglamento sobre los agentes de aduanas e impuestos indirectos (licencias) de 1968 (Aviso Legal 95/1968), modificado

	
	Decreto No 45, de 1992, modificado por el Decreto No 77, de 1993

	Medidas comerciales especiales
	Ley de derechos de aduana (mercancías objeto de dumping y subvencionadas), capítulo 87, 1958

	Prohibiciones a la importación
	Ley sobre especies en peligro de extinción (control del comercio y del tráfico internacionales), capítulo 108, LFN, 1990

	Promoción de las exportaciones y asistencia a la exportación
	Ley sobre incentivos a la exportación (disposiciones diversas), capítulo 118, LFN, 1990

	
	Ley sobre la Sociedad Nigeriana de Garantías y Seguros de los Créditos a la Exportación, capítulo 305, LFN, 1990

	
	Ley sobre el Consejo de Promoción de las Exportaciones de Nigeria, capítulo 306, LFN, 1990, modificada por la Ley Nº 64 de 1992

	
	Ley sobre el Banco de Importación y Exportación de Nigeria, Nº 38, 1991

	
	Ley sobre las zonas de elaboración para la exportación de Nigeria, Nº 63, 1992

	
	Ley de Exportación de Productos Nigerianos, capítulo 119, LFN, 1990

	
	Ley sobre los Productos de Exportación (competencias federales), capítulo 120, LFN, 1990

	
	Ley sobre la zona franca de exportación de petróleo y gas, Nº 8, 1996

	Prohibiciones a la exportación
	Ley de Exportación (exportaciones prohibidas), capítulo 121, LFN, 1990

	Propiedad intelectual
	Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio, capítulo 436, LFN, 1990

	
	Ley de Inspección Industrial, capítulo 180, LFN, 1990

	
	Ley de Patentes y Dibujos y Modelos, capítulo 344, LFN, 1990

	
	Ley de Derecho de Autor, capítulo 68, LFN, 1990, modificada por el Decreto No 98 sobre el Derecho de Autor (modificación), de 1992, y el Decreto No 42 sobre el Derecho de Autor (modificación), de 1999

	
	Ley de la Oficina Nacional de la Propiedad Industrial, capítulo 268, LFN, 1990, modificada por la Ley Nº 82, 1992

	Normas y reglamentos técnicos
	Ley de la Organización de Normalización de Nigeria, capítulo 412, 1990, modificada por la Ley Nº 18, 1990

	Control de precios
	Ley de la Junta de Productividad, Precios e Ingresos, capítulo 372, LFN, 1990

	
	Ley del Petróleo, capítulo 350, LFN, 1990

	Régimen fiscal
	Ley del impuesto sobre los beneficios del petróleo, capítulo P13, LFN 2004

	
	Ley del impuesto sobre la renta de las personas físicas, capítulo P8, LFN 2004

	
	Ley del impuesto sobre la renta de las sociedades, capítulo C21, LFN 2004, modificada en 2007

	
	Ley del Impuesto sobre el Valor Añadido, capítulo VI, LFN 2004, modificada en 2007

	
	Ley de Desarrollo Industrial (exenciones fiscales), capítulo 17, LFN 2004

	
	Ley de Derechos de Timbre, capítulo s8, LFN 2004

	
	Ley del impuesto sobre los beneficios de capital, capítulo C1, LFN 2004

	
	Ley de Impuestos y Gravámenes (lista aprobada para la recaudación), capítulo T2, LFN 2004

	
	Ley del Impuesto de Educación, capítulo E4, LFN 2004

	Actividad empresarial e inversora
	Ley sobre Sociedades y Cuestiones Afines, Nº 1, 1990

	
	Ley del Trabajo, capítulo 198, LFN, 1990

	
	Ley de Quiebras, capítulo 30, LFN, 1990, modificada por la Ley Nº 109, 1992

	
	Ley de Promoción Industrial, capítulo 181, LFN, 1990

	
	Ley sobre Inversiones y Valores, No 45, 1999

	
	Decreto sobre Inversiones y Valores, No 34, 1999

	
	Ley de la Comisión de Promoción de las Inversiones en Nigeria, Nº 16, 1995, modificada por la Ley Nº 32, 1998

	
	Ley de Empresas Públicas (privatización y comercialización), Nº 28, 1990

	Otras esferas
	Ley de Diferencias Comerciales, capítulo 432, LFN, 1990

	
	Ley de Diferencias Comerciales (servicios básicos), capítulo 433, LFN, 1990

	
	Ley de Divisas (supervisión y disposiciones varias), Nº 17, 1995

	
	Ley de Prohibición del Blanqueo de Dinero No 7, 2003

	
	Ley sobre la Política Nacional de Transporte Marítimo, capítulo 279, LFN, 1990

	
	Reglamento del Consejo de Transportistas de Nigeria (derechos de estabilización de fletes aplicables a las importaciones y las exportaciones)

	
	Reglamento del Consejo de Transportistas de Nigeria (derechos locales de embarque aplicables a las importaciones y las exportaciones), S.I. 7, 1997

	
	Ley de Navegación Costera e Interior (cabotaje), No 5, 2003

	
	Ley sobre cartas de crédito para el comercio exterior (control), capítulo 124, LFN, 1990

	
	Ley de Protección de los Consumidores, Nº 66, 1992

	
	Ley sobre Prácticas Comerciales Ilícitas (diversos delitos), Nº 67, 1992


Fuente:
Autoridades nigerianas y diversas fuentes en línea.

2) Objetivos de política comercial

6. Los planes de desarrollo económico y social de Nigeria se establecen en Visión 20:2020, que siguió al plan a medio plazo de la Estrategia Nacional de Potenciación y Desarrollo Económicos (NEEDS), que abarcó el período 2003-2007 (capítulo V).  En Visión 20:2020 se establece el objetivo general de convertir a Nigeria en una de las 20 primeras economías del mundo para el año 2020, reducir la pobreza, mejorar la distribución de la riqueza y otros varios objetivos de desarrollo social y económico.  Según Visión 20:2020, para lograr el objetivo de convertirse en una de las 20 primeras economías se requiere una industrialización basada en la agricultura, los minerales distintos del petróleo y la manufactura, así como una diversificación que permita dejar de depender del petróleo.  Como se señala en el capítulo I, a fin de alcanzar estos objetivos se necesitaría un crecimiento económico de más del 14 por ciento, en promedio anual, en el período comprendido entre 2011 y 2020;  pero sólo para mantener las tasas de crecimiento actuales se necesita una amplia gama de reformas económicas, estructurales, administrativas, jurídicas e institucionales, además de inversiones en infraestructura.  Dado que sólo faltan nueve años para 2020, estas reformas e inversiones tendrían que llevarse a cabo muy pronto.

7. Las políticas económicas expuestas en Visión 20:2020 continuarían con la misma línea de acción de los 10 últimos años, prosiguiendo la liberalización del comercio y la industria con un crecimiento impulsado por el sector privado.  Según el documento, la protección del mercado no está proscrita, pero sólo deberá utilizarse por períodos limitados y para determinadas ramas de producción.  El plan establece que Nigeria deberá continuar con las reformas encaminadas a fortalecer el comercio y estimular las exportaciones de valor añadido, con miras a promover una diversificación que reduzca la dependencia de las exportaciones de petróleo bruto y se oriente a los productos elaborados y manufacturados de mayor valor añadido.

8. Con el fin de apoyar el desarrollo de los sectores de la manufactura y la elaboración, se han propuesto diversas reformas importantes para la producción del sector primario.  Muchas de ellas tienen por objeto mejorar el marco jurídico y el apoyo institucional para los diferentes sectores.  Por ejemplo:

-
agricultura:  en Visión 20:2020 se señala que la Ley sobre el Uso de la Tierra de 1978 deberá modificarse a fin de mejorar las condiciones de tenencia de tierras y permitir el desarrollo de la agricultura en gran escala.  La mejora de la tenencia también permitiría a los agricultores obtener un mejor acceso al crédito, ya que sus tierras podrían servir de garantía para los préstamos.  También se indica que la producción y distribución de abonos se desreglamentaría por completo y que el Estado mejoraría los servicios de riego y divulgación para los agricultores;  
-
minerales y metales:  en Visión 20:2020 se prevé un aumento importante de la producción, con una inversión inicial del Gobierno en la producción de acero antes de la privatización del sector.  Se prevé asimismo la prestación de apoyo al sector mediante una prospección geológica de todo el país y la mejora de la financiación para los organismos de apoyo como la Escuela de Minas, el Consejo de Ingenieros de Minas y Geocientíficos, y el Centro Nacional de Desarrollo del Sector Metalúrgico;  
-
petróleo y gas:  el objetivo es aumentar la producción y las reservas al tiempo que se mejora el valor añadido mediante el refinado de petróleo bruto.  Si bien se señala que los incentivos fiscales a la prospección deben mejorarse, en Visión 20:2020 también se indica que el contenido nacional debería aumentarse y que el proyecto de Ley de la Industria del Petróleo debería promulgarse.

9. El principal motor de crecimiento y los sectores en los que más interesa aumentar las exportaciones son el sector manufacturero y el sector de la transformación.  El plan prevé la creación de diferentes tipos de zonas industriales centradas en la producción manufacturera, desde seis grandes polígonos industriales -cada uno de ellos situado en una región diferente del país- hasta aglomeraciones industriales más pequeñas que funcionen con el apoyo de los gobiernos estatales y locales, pasando por zonas empresariales que promuevan la integración del sector informal en la economía formal y centros de promoción empresarial que faciliten el establecimiento de nuevas empresas.  Las empresas que se establezcan en estas zonas se beneficiarían de la infraestructura proporcionada, así como de incentivos fiscales como las exenciones de los derechos de importación o el IVA sobre los insumos, y préstamos a bajos tipos de interés.

10. A fin de promover las exportaciones, en Visión 20:2020 se propone fortalecer la capitalización de las instituciones financieras como el Banco Industrial, el Banco de Exportación e Importación de Nigeria, y el Banco de Cooperativas Agrícolas y Desarrollo Rural de Nigeria.  También está previsto mejorar la administración en frontera mediante una nueva legislación sobre procedimientos aduaneros, y la privatización de los puertos ya ha contribuido a reducir el tiempo necesario para la importación y la exportación de mercancías.  La simplificación del arancel, con la aplicación del Arancel Exterior Común de la Comunidad Económica de los Estados de África Occidental (CEDEAO) y la supresión de productos de la lista de mercancías prohibidas también contribuirían a mejorar las condiciones de comercio (capítulo III).

3) Régimen de inversiones

11. En las políticas de crecimiento económico de Nigeria se hace especial hincapié en las inversiones extranjeras directas, especialmente para la infraestructura y los proyectos industriales en gran escala.  Las autoridades reconocen que para mejorar el entorno de inversión es necesario crear un marco jurídico propicio y eliminar los obstáculos institucionales y prácticos, en particular abordando los problemas de la corrupción y la inestabilidad social y económica, y asegurando el imperio de la ley.  En el decenio de 1990 se adoptaron importantes medidas para mejorar el marco jurídico mediante la Ley de Divisas (supervisión y disposiciones varias), de 1995, que creó un mercado autónomo de divisas y eliminó los obstáculos a la repatriación de divisas, y la Ley de la Comisión de Promoción de las Inversiones en Nigeria, de 1995, por la que se estableció la Comisión de Promoción de las Inversiones en Nigeria (NIPC).  La Comisión es un organismo federal creado para suministrar servicios de apoyo al establecimiento de una empresa en Nigeria y prestar asistencia a las inversiones realizadas en el país por empresas existentes o de nueva creación (cuadro II.2).

Cuadro II.2

Impuestos e incentivos a la inversión

	Sector
	Descripción

	Todos los sectores
	Impuestos:

i)
impuesto sobre la renta de las sociedades del 30% en todos los sectores, excepto para las empresas de los sectores preferentes (agricultura, explotación de minerales sólidos, y empresas dedicadas totalmente a la exportación), a las que se aplica el 20% durante los 5 primeros años, y el petróleo;

ii)
moratoria fiscal de tres años para las empresas que inviertan en industrias de vanguardia, renovable por dos años más;

iii)
la desgravación fiscal sobre los gastos corrientes en investigación y desarrollo se limita al 10% de los beneficios totales;

iv)
bonificación a las inversiones rurales para las empresas situadas a más de 20 km de las infraestructuras proporcionadas por el Gobierno el año en el que se lleva a cabo la inversión, a razón del:

a)
100% del costo de la infraestructura cuando no se proporcionan instalaciones;
b)
50% del costo de la infraestructura cuando no se suministra la electricidad;
c)
30% del costo de la infraestructura cuando no se suministra el agua;  y

d)
5% del costo de la infraestructura cuando no se proporciona un camino asfaltado;

v)
desgravaciones sobre los bienes de capital del 10% al 95% según los gastos.

	
	Incentivos a la inversión:

	
	i)
transferibilidad incondicional de fondos a través de un agente autorizado en monedas libremente convertibles;

ii)
ningún gobierno de la Federación nacionalizará o expropiará empresas, a menos que su adquisición sea de interés nacional o se haga para fines públicos, en cuyo caso deben aplicarse los procedimientos legales;

iii)
las sociedades constituidas en Nigeria podrán adquirir derechos sobre la tierra para el desempeño de su actividad en cualquier Estado del país.

	Sector industrial
	i)
las empresas con la categoría de industria de vanguardia tienen derecho a una moratoria fiscal de tres años, que podrá prorrogarse por otros dos años;

ii)
las empresas manufactureras con un volumen de negocio de menos de 1 millón de naira están sujetas a un tipo impositivo del 20% durante los cinco primeros años de actividad.

	Petróleo y gas
	i)
tipo impositivo aplicado en el marco de la Ley del impuesto sobre los beneficios del petróleo:

a)
85% para las asociaciones en el marco de contratos de producción compartida con cláusula de recuperación de costos, los operadores de yacimientos marginales y los contratos de servicios establecidos que hayan recuperado plenamente su inversión de capital;
b)
65% para las asociaciones en el marco de contratos de producción compartida con cláusula de recuperación de costos, los operadores de yacimientos marginales y los contratos de servicios recientes que no hayan recuperado plenamente su inversión de capital;
c)
50% para los contratos con participación en los beneficios;
d)
30% para la producción, transmisión y distribución de gas;

ii)
desgravación sobre bienes de capital a un tipo del 20% anual durante los 4 primeros años, del 19% el quinto año y, en los años sucesivos, del 1% del valor contable;

iii)
bonificación fiscal de las inversiones al 50% para los contratos de participación en la producción;

iv)
desgravación a las inversiones en la industria del petróleo a tipos variables comprendidos entre el 5% y el 20%, según la profundidad de las aguas;

v)
repatriación de los beneficios;

vi)
cambios de divisas no sujetos a regulación;

vii)
exención fiscal de los dividendos de las empresas manufactureras del subsector petroquímico y del gas natural licuado.

	Agricultura
	i)
desgravación sobre bienes de capital del 100%;

ii)
desgravación sobre bienes de capital para las instalaciones y el equipo del sector agroindustrial del 95%, con una retención del 5%.

	Minerales sólidos
	i)
moratoria fiscal de tres a cinco años;

ii)
posible capitalización de los gastos en actividades de prospección y estudio;

iii)
participación extranjera del 100% en las empresas mineras;

iv)
desgravación sobre bienes de capital.

	Turismo
	i)
moratorias fiscales;

ii)
moratoria y exención de derechos de importación de mayor duración para el equipo relacionado con el turismo;

iii)
exención fiscal respecto del 25% de los ingresos generados por los turistas en los hoteles.

	Telecomunicaciones
	i)
categoría de industria de vanguardia;

	Explotación de gas
	i)
las inversiones necesarias para separar el petróleo del gas se considerarán parte de los costos de explotación de los yacimientos petrolíferos;

ii)
las inversiones de capital para distribuir el gas al punto de utilización o punto de distribución se considerarán inversiones de capital para la explotación de petróleo.

	Utilización de gas
	i)
período de exención fiscal de tres años;  o una desgravación adicional del 35% sobre las inversiones;

ii)
tras el período de exención fiscal, desgravaciones aceleradas sobre el capital del 95% con una retención del 5%;

iii)
desgravaciones del 15% sobre los bienes de capital;

iv)
imposición de los proyectos de explotación de gas conforme a la Ley del impuesto sobre la renta de las sociedades (no el impuesto sobre los beneficios del petróleo);

v)
exención de las regalías.

	Exportación
	i)
los beneficios de exportación de las empresas están exentos de impuestos siempre que:  los ingresos sean repatriados a Nigeria y utilizados exclusivamente para la compra de materias primas, instalaciones, equipo y piezas de repuesto;  y la empresa esté establecida en una zona de elaboración para la exportación;

ii)
los beneficios de las empresas que suministren exclusivamente insumos destinados a la fabricación de productos para la exportación están exentos de impuestos;

iii)
créditos fiscales a la inversión del 15% cuando una empresa reemplaza instalaciones y maquinaria obsoletas, o el 25% para las empresas de fabricación de piezas de repuesto para la exportación y el consumo local;

iv)
retención de los ingresos de exportación en divisas en una cuenta abierta en un banco nigeriano;

v)
fondo de fomento de las exportaciones para cubrir los gastos en actividades de fomento de las exportaciones;

vi)
fondo de ajuste del sector exportador para compensar a los exportadores por el alto costo de la producción local, debido principalmente a las deficiencias de infraestructura;

vii)
repatriación ilimitada de beneficios y dividendos;  e

viii)
IVA a tipos nulos.


Fuente:  Autoridades nigerianas.

12. En marzo de 2006, el Presidente inauguró el Centro de Inversiones de Ventanilla Única (OSIC) en la Comisión de Promoción de las Inversiones en Nigeria.  El Centro está integrado por los organismos encargados de los procesos, procedimientos y requisitos para la tramitación de los permisos, licencias y autorizaciones para la constitución de empresas.  El Centro tiene como objetivo reducir el costo de la constitución y el establecimiento de una empresa en Nigeria mediante la simplificación de los procedimientos y la agilización de la tramitación de los formularios de solicitud.

13. No hay obstáculos al establecimiento de empresas o a la inversión por entidades extranjeras en Nigeria.  No obstante, el proceso es complicado y requiere la constitución de las empresas públicas y privadas en el país por medio de la Comisión de Cuestiones Empresariales, y el pago de unos derechos de 10.000 naira por cada millón de naira de capital social autorizado para una empresa privada o de 20.000 naira por cada millón de naira en el caso de una empresa pública, más 15.000 naira por cada millón de naira en derechos de timbre.  Las empresas extranjeras que se establecen en Nigeria deben registrarse en la Comisión de Promoción de las Inversiones en Nigeria y tener un capital social mínimo de 10 millones de naira.  Las empresas petroleras, mineras y de telecomunicaciones deben obtener licencias de los ministerios competentes, y los bancos deben obtener una licencia del Banco Central de Nigeria.

14. Las adquisiciones de empresas nigerianas por extranjeros están reguladas por la Ley sobre Inversiones y Valores de 1999, que exige la obtención de una autorización de la Comisión de Bolsa y Valores para la compra de una empresa nigeriana, mientras que las fusiones de empresas deben ser aprobadas por el Tribunal Superior Federal.

15. Nigeria tiene tratados bilaterales sobre inversiones con Alemania, Corea, Egipto, España, Finlandia, Francia, Italia, los Países Bajos, el Reino Unido, Rumania, Sudáfrica, Suiza y Turquía.  Actualmente hay negociaciones en curso con Bélgica, los Estados Unidos y la Federación de Rusia.

16. Nigeria ha concertado acuerdos de amplio alcance sobre doble imposición con Bélgica (en vigor desde 1991), el Canadá (2000), China (2010), Francia (1992), los Países Bajos (1993), el Pakistán (1991), el Reino Unido (1989), Rumania (1994) y Sudáfrica (2009).  Estos tratados se aplican a la renta de las personas físicas, los ingresos de las sociedades, los beneficios de capital y los beneficios del petróleo.  También se encuentran en distintas fases de finalización y ratificación tratados con Corea, Filipinas, Noruega, Polonia, la República Checa, la República Eslovaca y Suecia.
  Asimismo, Nigeria está negociando acuerdos con Alemania, Dinamarca, Gambia, Nueva Zelandia, Sierra Leona y Suiza.

17. Hacer negocios en Nigeria no es fácil, y el país se clasifica en el puesto 137 de un total de 183 economías, especialmente por lo que se refiere a los permisos de construcción y el registro de propiedades.  Los lugares que ocupa en cuanto al pago de impuestos (134), el comercio transfronterizo (146), el manejo de permisos de construcción (167), y el registro de propiedades (179) son especialmente bajos.  El principal problema parece ser el tiempo necesario para llevar a cabo cada actividad:  938 horas para la preparación y el pago de impuestos, 39 días para la importación de un contenedor ordinario, 82 días para el registro de una propiedad, y 350 días para el manejo de permisos de construcción.
  En algunas esferas, la facilidad para hacer negocios en Nigeria ha mejorado, por ejemplo el tiempo necesario para registrar propiedades se ha reducido de 274 días en 2005 a 82 días en 2010, pero es evidente que aún queda mucho trabajo por hacer.

18. Nigeria sigue siendo vista como un país sumamente corrupto.
  Se han adoptado diversas medidas a fin de corregir esta imagen, en particular mediante las medidas legislativas previstas en la Ley de Lucha contra la Corrupción y otros Delitos Conexos, No 5, 2000, y la reforma institucional de la Comisión de Lucha contra la Corrupción y otros Delitos Conexos.  Además, otros gobiernos han enjuiciado a personas y empresas residentes en sus países que han participado en prácticas corruptivas en Nigeria.
  No obstante, pese a los progresos realizados, persiste la imagen de que Nigeria sigue siendo un país corrupto, y ocupa el 134o lugar entre 178 países.

4) Acuerdos comerciales

i) Organización Mundial del Comercio

19. Nigeria es uno de los Miembros iniciales de la OMC y ratificó el Acuerdo sobre la OMC el 6 de diciembre de 1994.
  De conformidad con la Constitución de la República Federal de Nigeria, un tratado entre la Federación y otro país o grupo de países sólo tiene fuerza de ley en la medida en que haya sido promulgado como ley por la Asamblea Nacional.
  El Acuerdo de Marrakech por el que se establece la OMC no se ha incorporado en la legislación de Nigeria y, por lo tanto, los agentes comerciales y los inversores no pueden invocar las disposiciones de la OMC en los tribunales nacionales.

20. Nigeria no ha firmado el Acuerdo sobre el Comercio de Aeronaves Civiles, si bien tiene la condición de observador.  No es signataria del Acuerdo sobre Contratación Pública ni tiene la condición de observador en el mismo.  Tampoco ha sido parte en ninguna diferencia -como reclamante, demandado o tercero- en la OMC.  Nigeria ha presentado varias notificaciones a la OMC (cuadro II.3), pero aún quedan muchas pendientes (cuadro II.4).

21. Nigeria ha participado activamente en las negociaciones en el marco del Programa de Doha para el Desarrollo, en las que forma parte de varios grupos de negociación diferentes.  Es miembro del Grupo Africano, el Grupo ACP y el G-90.  En las negociaciones sobre la agricultura, forma parte de los grupos G-20 y G-33 de países en desarrollo.  En las negociaciones sobre el AMNA, es uno de los países del grupo al que se hace referencia en el párrafo 6 del primer proyecto de modalidades.
  Esto significa que menos del 35 por ciento de sus líneas arancelarias de productos no agrícolas son aranceles consolidados.  En las negociaciones sobre los ADPIC, Nigeria es uno de los autores de la propuesta que figura en el documento W/52, es decir, patrocinó una propuesta sobre las indicaciones geográficas y la divulgación de la fuente de los recursos genéticos y los conocimientos tradicionales en las solicitudes de patentes.

Cuadro II.3

Selección de notificaciones a la OMC, marzo de 2005 a enero de 2011

	Acuerdo de la OMC
	Descripción del requisito
	Notificación más reciente
	Fecha
	Período abarcado por la notificación

	Acuerdo sobre la Agricultura
	
	
	
	

	Artículo 10 y párrafo 2 del artículo 18
	Subvención a la exportación
	G/AG/N/NGA/11
	22/7/2010
	2009

	
	
	G/AG/N/NGA/10
	17/7/2010
	2008

	
	
	G/AG/N/NGA/8
	28/10/2008
	2007

	
	
	G/AG/N/NGA/6
	11/4/2008
	2006

	
	
	G/AG/N/NGA/4
	25/10/2006
	1998-2005

	Párrafo 2 del artículo 18
	Ayuda interna
	G/AG/N/NGA/12
	22/7/2010
	2009

	
	
	G/AG/N/NGA/9
	16/7/2009
	2008

	
	
	G/AG/N/NGA/7
	28/10/2008
	2007

	
	
	G/AG/N/NGA/5
	11/4/2008
	2006

	
	
	G/AG/N/NGA/3
	25/10/2006
	1998-2005

	Acuerdo sobre Subvenciones y Medidas Compensatorias
	
	
	

	Artículo 25
	Subvenciones
	G/SCM//N/186/NGA
	12/11/2009
	2007-2008

	
	
	G/SCM/N/155/NGA
	19/4/2007
	hasta 2006

	Párrafo 6 del artículo 32
	Leyes y reglamentos
	G/ADP/N/1/NGA/1
	11/5/2007
	hasta 2006

	Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VI del GATT de 1994 (Acuerdo Antidumping)
	
	
	

	Párrafo 5 del artículo 18
	Leyes y reglamentos
	G/ADP/N/1/NGA/1
	11/5/2007
	hasta 2006

	Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VII del GATT de 1994 (Acuerdo sobre Valoración en Aduana)
	
	
	

	Párrafo 2 del artículo 22
	Notificación
	G/VAL/N/1/NGA/1
	5/9/2008
	notificación única

	
	Lista de cuestiones
	G/VAL/N/2/NGA/1
	3/9/2008
	notificación única

	GATT de 1994
	
	
	
	

	Apartado a) del párrafo 4 del artículo XVII
	Empresas comerciales del Estado
	G/STR/N/12/NGA
	6/11/2008
	

	Acuerdo sobre Licencias de Importación
	
	
	
	

	Párrafo 3 del artículo 7
	Cuestionario sobre los procedimientos para el trámite de licencias de importación
	G/LIC/N/3/NGA/6
	26/7/2010
	2009

	
	
	G/LIC/N/3/NGA/5
	21/7/2009
	2008

	
	
	G/LIC/N/3/NGA/4
	19/11/2008
	2007

	
	
	G/LIC/N/3/NGA/3
	24/4/2007
	2006

	Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio
	
	
	

	Anexo 3C
	Notificación de aceptación
	G/TBT/CS/N/162
	30/1/2006
	notificación única


Fuente:
Secretaría de la OMC.

Cuadro II.4

Notificaciones a la OMC pendientes, enero de 2011

	Acuerdo de la OMC
	Descripción del requisito
	Acuerdo de la OMC
	Descripción del requisito

	Acuerdo sobre la Agricultura
	
	Empresas comerciales del Estado
	

	Artículo 10 y párrafo 2 del artículo 18
	Subvención a la exportación
	Párrafo 4 del artículo XVII del GATT
	Empresas comerciales del Estado

	Párrafo 2 del artículo 18
	Ayuda interna
	Servicios
	

	Licencias de importación
	
	Párrafo 3 del artículo III
	Leyes nuevas o modificadas

	Párrafo 3 del artículo 7
	Cuestionario sobre los procedimientos
	Párrafo 4 del artículo VII
	Medidas en materia de reconocimiento

	Normas de origen
	
	
	

	Párrafo 1 del artículo 5
	Normas de origen y otros detalles
	
	

	Anexo II, párrafo 4
	Normas de origen preferenciales
	
	


Fuente:
Secretaría de la OMC.

22. En el marco de las negociaciones sobre la agricultura, Nigeria aspira a obtener un acceso a los mercados mejorado, especialmente a los mercados de los países desarrollados, así como reducciones de la ayuda interna y la eliminación de las subvenciones a la exportación.  Como miembro del G-33 también trata de obtener flexibilidad para sus propios compromisos en materia de acceso a los mercados.  Con respecto a los servicios, Nigeria espera obtener un acceso a los mercados mejorado, en el marco del modo 4, y ha presentado una oferta inicial al respecto.
  En cuanto al acceso a los mercados para los productos no agrícolas, aspira a obtener una reducción de la progresividad arancelaria y preservar la flexibilidad, ampliando, al tiempo, la proporción de aranceles consolidados.  En el período objeto de examen, Nigeria también presentó una propuesta sobre cooperación aduanera al grupo principal de países en desarrollo, y, como miembro del grupo, ha participado en propuestas sobre el trato especial y diferenciado, la creación de capacidad y la asistencia técnica.

ii) Acuerdos regionales

a) La Unión Africana y la Comunidad Económica Africana

23. Nigeria es miembro fundador de la Unión Africana, firmó en junio de 1991 el Tratado de Abuja por el que se establece la CEA, y es signatario original de la Nueva Alianza para el Desarrollo de África (NEPAD).

b) CEDEAO

24. Nigeria es miembro de la Comunidad Económica de los Estados de África Occidental (CEDEAO) desde su creación en virtud del Tratado de Lagos en mayo de 1975 con el objetivo de promover la integración económica entre sus países miembros.
  El Tratado fue revisado en 1993 con el fin de acelerar la integración económica y establecer como objetivo la creación de un mercado común y una moneda única.  Nigeria forma parte de la Zona Monetaria del África Occidental, cuya intención es introducir una moneda común para 2015.
  El objetivo último de la CEDEAO es combinar la futura moneda común de la Zona Monetaria del África Occidental con el franco CFA.

25. En el marco del plan de liberalización del comercio de la CEDEAO, en 1990 comenzó la labor encaminada a la aplicación de un arancel exterior común, que debía haberse introducido a principios de 2004.  Ahora bien, Nigeria no ha podido adoptar el arancel exterior común de cuatro bandas existente con tipos fijados en el 0, el 5, el 10 y el 20 por ciento, y se ha introducido una quinta banda del 35 por ciento.  El nuevo arancel exterior común abarca alrededor del 80 por ciento de las líneas arancelarias de Nigeria, si bien sigue aplicando prohibiciones a la importación de diversos productos.

26. Pese a las medidas adoptadas para la integración del comercio en el África Occidental, las exportaciones de Nigeria siguen concentradas en un número relativamente bajo de mercados;  más de la mitad de sus exportaciones están destinadas a la UE y los Estados Unidos.  Las exportaciones a otros países africanos van en aumento, pero siguen representando solamente el 7 por ciento de las exportaciones totales en términos de valor, y se destinan en su mayoría a Argelia, Botswana y Sudáfrica, y no a otros miembros de la CEDEAO.

iii) Acuerdos preferenciales no recíprocos y asimétricos

27. Varios países otorgan un trato preferencial no recíproco a las importaciones procedentes de Nigeria, en particular:  Belarús, el Canadá, la Federación de Rusia, el Japón, Nueva Zelandia, Suiza, Turquía y la UE.  Los Estados Unidos también otorgan acceso preferencial en virtud de la Ley sobre Crecimiento y Oportunidades para África.  Nigeria participa en el Sistema Global de Preferencias Comerciales entre Países en Desarrollo (SGPC) desde su creación en 1988.

28. En el marco de la CEDEAO, Nigeria está negociando un Acuerdo de Asociación Económica con la UE.  En el momento en que se redacta el presente informe, las negociaciones de Nigeria siguen en curso, con varias cuestiones pendientes de resolver.  Por lo tanto, el Acuerdo de Cotonú entre la UE y los países ACP sigue vigente actualmente.  Este Acuerdo prevé la concesión de preferencias unilaterales por la UE a la mayor parte de las importaciones procedentes de Nigeria.

� Consultado en:  �HYPERLINK "http://www.manufacturersnigeria.org/about.htm"��http://www.manufacturersnigeria.org/about.htm�.


� Consultado en:  �HYPERLINK "http://www.naccima.com/"��http://www.naccima.com/�.


� Consultado en:  �HYPERLINK "http://www.associationofnigerianexporters.org/"��http://www.associationofnigerianexporters.org/�.


� Documento WT/TPR/S/147 de la OMC, de 13 de abril de 2005.


� Para acceder al texto íntegro de Visión 20:2020, véase la información en línea de la Comisión Nacional de Planificación.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.npc.gov.ng/home/doc.aspx?mCatID=68253"��http://www.npc.gov.ng/home/doc.aspx?mCatID=68253� [enero de 2011].


� OMC (2005).


� Información en línea del OSIC.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.nipc.gov.ng/onestop.html"��http://www.nipc.gov.ng/onestop.html�.


� Información en línea de TradeInvest Nigeria.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.tradeinvestnigeria.com/incentives/983065.htm"��http://www.tradeinvestnigeria.�com/incentives/983065.htm�;  e Investment Instruments Online de la UNCTAD.  Consultado en:  �HYPERLINK "http://www.unctadxi.org/templates/docsearch.aspx?id=779"��http://www.unctadxi.org/templates/docsearch.aspx?id=779� [enero de 2011].


� Autoridades nigerianas.


� EIU (2010a).


� Banco Mundial (2010).


� Transparency International (2004).


� Véase, por ejemplo, Covington JP, Tillipman J, (2007).


� Documento Let/1957 del GATT, de 7 de diciembre de 1994.


� Artículo 12.


� Resulta confuso que el párrafo 6 sea ahora el párrafo 8 del documento TN/MA/W/103/Rev.3, de 6 de diciembre de 2008.


� Documento TN/C/W/52 de la OMC, de 19 de julio de 2008, y Add.1 (24 de julio de 2008), Add.2 (25 de julio de 2008) y Add.3 (29 de julio de 2008).


� Documento TN/S/O/NGA de la OMC, de 3 de septiembre de 2007.


� Los demás miembros de la CEDEAO son Benin, Burkina Faso, Cabo Verde, Gambia, Ghana, Guinea, Guinea�Bissau, Liberia, Malí, el Senegal, Sierra Leona y Togo.


� Los miembros de la Zona Monetaria del África Occidental son Gambia, Ghana, Guinea, Nigeria y Sierre Leona.


� Banco Mundial (2009b).





