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III. POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS

1) Introducción

1. En el período objeto de examen, la India siguió racionalizando los procedimientos aduaneros y aplicando medidas de facilitación del comercio.  Se ha introducido un sistema electrónico para el despacho de aduana;  también se aplica un sistema de gestión de riesgos para examinar de forma selectiva las cargas de alto y medio riesgo para la inspección aduanera.  Pese a estas medidas, el régimen de importación de la India sigue siendo complejo, especialmente su régimen de licencias y permisos, y su estructura arancelaria, que tiene numerosas exenciones que varían en función del producto, el usuario o programas específicos de promoción de las exportaciones.

2. El Arancel de la India se anuncia en el Presupuesto anual, pero los tipos arancelarios individuales pueden ser modificados durante el año.  Además del tipo arancelario básico, los importadores deben pagar un derecho adicional ("derecho compensatorio") y un derecho adicional especial en lugar de impuestos locales.  A fin de determinar el tipo arancelario aplicado "efectivo" (es decir, derechos básicos y demás derechos de aduana) sobre un producto particular, hay que consultar listas de derechos de aduana e impuestos especiales separadas, lo cual añade complejidad al Arancel.  El Arancel de la India está compuesto principalmente por tipos ad valorem (alrededor del 94 por ciento de las líneas arancelarias), aplicados sobre el valor c.i.f. de las importaciones;  y algunos derechos alternativos o específicos (el 6,1 por ciento del total de líneas arancelarias).  En el período objeto de examen, el tipo arancelario medio disminuyó:  el promedio aritmético de los aranceles NMF aplicados fue del 12 por ciento en 2010/2011, en comparación con el 15,1 por ciento en 2006/2007.  Esto se refleja en una reducción del promedio arancelario de los productos agrícolas e industriales debido al cambio de orientación de la India en favor de aranceles más bajos.

3. Pueden imponerse restricciones a la importación por razones relacionadas con la salud, la seguridad y la moral, entre otras, así como por razones de autosuficiencia y balanza de pagos.  La India vincula la utilización de las restricciones, las licencias de importación y otras medidas no arancelarias a las políticas internas;  por ejemplo, las medidas no arancelarias se flexibilizan cuando las importaciones son necesarias para mitigar la inflación o la escasez.  El comercio de Estado también se utiliza como un instrumento de política, con el fin de asegurar, entre otras cosas, un rendimiento "justo" para los agricultores, la seguridad alimentaria, el suministro de abonos a los agricultores, y el funcionamiento de los sistemas internos de precios de sostenimiento.  La India es uno de los usuarios más activos de medidas antidumping entre los Miembros de la OMC.  Desde su último examen en 2007, la India también ha impuesto varias medidas de salvaguardia.  Como resultado de una modificación de la legislación en 2010, las medidas de salvaguardia también pueden revestir la forma de restricciones cuantitativas.

4. Al igual que en el caso de las importaciones, las prohibiciones y las restricciones a la exportación se aplican principalmente con el fin de asegurar el suministro interno de productos específicos y, por lo tanto, pueden eliminarse y aplicarse cuando sea necesario.  Para reducir el sesgo contrario a las exportaciones inherente al régimen de importaciones y de imposición indirecta de la India, se han puesto en marcha una serie de planes de desgravación y exención de impuestos para facilitar las exportaciones.  También se ofrecen moratorias fiscales a los inversores por medio de las zonas de elaboración para la exportación y los establecimientos orientados a la exportación.

5. La India concede asistencia directa e indirecta a varios sectores.  La mayor parte de las subvenciones del Gobierno central se destinan a la agricultura.  Entre otras subvenciones principales figuran las otorgadas para el diésel y los abonos.  Los Estados otorgan subvenciones adicionales, especialmente para servicios básicos como la educación y la salud, y la electricidad y el agua.  Se aplican controles de precios a algunos productos básicos y se utilizan como medio para conceder subvenciones a los agricultores y a las personas que viven por debajo del umbral de la pobreza, y asegurar un "precio razonable" de los medicamentos de calidad.

6. Desde su último examen, la India ha introducido diversas modificaciones en su principal legislación en materia de política de competencia, y la Comisión Nacional de Competencia (CCI) creada en virtud de la Ley de Competencia de 2002, comenzó a funcionar en 2009.  Además, algunos aspectos de la legislación que afectan a las fusiones y las adquisiciones entraron en vigor recientemente.  La India obtuvo la condición de observador en el Acuerdo sobre Contratación Pública de la OMC en febrero de 2010.  Su sistema de contratación sigue descentralizado, integrado por múltiples entidades de diferentes niveles del Gobierno (en particular, numerosas empresas del sector público central), y sin una legislación común en materia de contratación pública.  La contratación pública se considera un instrumento importante de política gubernamental y se utiliza para alcanzar ciertos objetivos socioeconómicos.  Por consiguiente, el Gobierno central ha establecido reservas y preferencias en materia de precios en el marco del sistema de contratación.  No obstante, la competencia de los proveedores extranjeros suele permitirse.

7. La India ha realizado mejoras en la observancia de los derechos de propiedad intelectual (DPI) por medio de un aumento de la protección en frontera, y sus oficinas de propiedad intelectual siguen realizando alentadores esfuerzos de modernización.

2) Medidas que afectan directamente a las importaciones

i) Procedimientos aduaneros

a)
Registro y documentación
8. Desde su último examen de las políticas comerciales en 2007, la India ha continuado el proceso de cambio al despacho de aduana electrónico sin papel.  Los importadores (indios y extranjeros), con contadas excepciones, deben registrarse en la Dirección General de Comercio Exterior (DGFT) y obtener un número de Código de importador-exportador para poder realizar importaciones comerciales (cuadro AIII.1).
  Desde 2007, el registro se hace en línea, mediante la aplicación y presentación de los documentos justificantes (por ejemplo, un certificado bancario y el número permanente para el impuesto sobre la renta).

9. La India tiene seis regímenes para la entrada de las importaciones:  a) importaciones para el consumo interno;  b) depósito;  c) transbordo;  d) tránsito;  e) reimportación;  y f) importaciones destinadas a las zonas económicas especiales.  En el caso del consumo interno los importadores pueden despachar las mercancías después del pago de los derechos y las cargas, y en el del depósito pueden hacerlo sin el pago inmediato de derechos.  Para el despacho de importaciones que se depositan se exige una declaración de entrada, presentada con todos los documentos justificantes requeridos para los productos destinados al consumo interno.  El derecho pagadero es determinado por las Aduanas.  Los derechos no se pagan en el momento del almacenamiento sino en el del despacho en el depósito de aduanas, para lo cual se presenta una declaración de entrada en el depósito.  El tipo del derecho definitivo se determina cuando se presenta una declaración para la importación de mercancías almacenadas en la zona arancelaria interna.  Las mercancías en depósito aduanero pueden trasladarse de un depósito a otro sin pagar impuestos (incluidos los impuestos interestatales).  El impuesto interestatal sólo tendría que pagarse si el traslado de un depósito a otro conllevara una venta interestatal:  en este caso, la transacción estaría sujeta al impuesto sobre las ventas, al impuesto de entrada (aplicado por algunos estados
) y de puerto, si las mercancías se venden a un depósito situado en el estado de Maharashtra.  Por lo general, se permite el transbordo de contenedores en los puertos de la India sin examen por las Aduanas.  Para el transbordo de mercancías se exige un conocimiento de embarque para el transbordo.
  Se permite el tránsito de mercancías a través de la India sin el pago de derechos y sin el examen por las Aduanas, excepto en el caso de que se haya informado a los funcionarios de aduanas de un posible comercio ilegal.  Las mercancías exportadas de la India pueden reimportarse en un plazo de tres años, siempre que no haya habido ningún cambio en la clasificación de las mercancías.  Las mercancías reimportadas están sujetas a derechos, excepto las que se exportan para su reparación en el exterior
, para exposiciones, o como muestras, que pueden reimportarse libres de derechos.  Las zonas económicas especiales se consideran territorio extranjero para las actividades comerciales, y las importaciones entran en ellas sin necesidad de pagar impuestos, derechos o gravámenes.  No están sujetas a una inspección aduanera en el puerto;  toda inspección exigida se llevará a cabo en la zona.

10. Para el despacho de mercancías destinadas al consumo interno, los importadores deben presentar una declaración de entrada, que puede tramitarse de forma manual o por medio del sistema de intercambio electrónico de datos.  Los documentos justificantes (por ejemplo, factura, lista de bultos, y conocimiento de embarque o carta de porte aéreo) deben presentarse junto con la declaración de entrada si se tramita manualmente.  Antes de la importación deben obtenerse licencias de importación de la Dirección General de Comercio Exterior así como certificados sanitarios y fitosanitarios del Ministerio de Agricultura, los cuales habrán de presentarse junto con la declaración de aduanas.  Puede exigirse documentación adicional (por ejemplo, un certificado de origen) cuando se trata de mercancías importadas en el marco de un acuerdo comercial preferencial o de mercancías importadas al amparo de un sistema de incentivos a la exportación o que se benefician de reducciones de derechos (sección iv) e) y 3) vii) c)).
  La declaración de entrada puede presentarse antes de la llegada de las mercancías a fin de acelerar el despacho, pero no con más de 30 días de antelación a la fecha de llegada del buque o la aeronave que transporta las mercancías.

11. Los importadores que utilizan el sistema de intercambio electrónico de datos para despachar las importaciones deben presentar una declaración de entrada en formato electrónico con toda la información pertinente;  los documentos justificantes deben presentarse cuando se lleva a cabo la inspección física de las importaciones.  Hay instalaciones para el intercambio electrónico de datos en 92 oficinas aduaneras.
  Alrededor del 97,5 por ciento de todos los documentos de importación se tramitan de forma electrónica;  cerca de 0,67 millones de titulares de números de importador‑exportador utilizan estas instalaciones.

12. En 2005, la India introdujo un sistema de gestión de riesgos como medida de facilitación del comercio para examinar de forma selectiva las cargas de alto y medio riesgo para la inspección aduanera.  Este sistema consolidó el sistema de despacho de mercancías por la "vía verde" así como otros medios de vía rápida.  El sistema de gestión de riesgos para la tramitación de importaciones está en funcionamiento en 48 oficinas aduaneras;  alrededor del 85 por ciento de las importaciones de la India se tramitan por medio de este sistema.  Además, los importadores con buenos antecedentes que cumplan los criterios de calificación pueden recibir la acreditación para acceder a los procedimientos especiales de despacho en el marco del Programa de Clientes Acreditados (ACP).
  A principios de 2011, se permite a 250 importadores de este Programa llevar a cabo una autoevaluación de sus envíos sin inspección, en consonancia con los compromisos de la India para simplificar y armonizar los procedimientos de las Aduanas conforme al Convenio de Kyoto revisado.

13. En el marco del sistema de gestión de riesgos, los importadores presentan una declaración de entrada electrónica y el sistema indica los certificados, permisos o licencias de importación que se necesitan.  El sistema examina los documentos e indica una de las cuatro posibles instrucciones tanto para los importadores del Programa de Clientes Acreditados (si se considera que la carga conlleva un riesgo) como para los que no están comprendidos en el Programa:  a) las importaciones pueden despacharse sin más evaluación (a saber, de su clasificación, tipo de derecho o valoración) o examen;  b) las importaciones pueden despacharse sin más evaluación, pero con sujeción a un examen;  c) el levante de las mercancías importadas requiere más evaluación, pero no examen;  o d) las importaciones deben ser evaluadas y examinadas.

14. Se exigen certificados de registro y permisos de importación (por ejemplo, certificados de origen, certificados sanitarios y fitosanitarios, y certificados de uso final) expedidos por diferentes organismos para la importación de mercancías específicas, en ciertos casos, según su uso final.
  Estos certificados deben presentarse en el mismo momento que la declaración de entrada.  En el marco de la Ley de Insecticidas de 1968, los productos incluidos en la Lista anexa a la Ley, que no se han registrado en la India como insecticidas, deben importarse sobre la base de permisos de importación o de certificados de uso final (de conformidad) para productos utilizados con fines no relacionados con los insecticidas (sección x)).  Por ejemplo, las importaciones de ácido bórico para su uso en insecticidas deben registrarse en la Junta Central de Insecticidas y el Comité de Registro
, y necesitan un permiso de importación expedido por estos organismos.
  No obstante, en el caso de las importaciones de ácido bórico no utilizado como insecticida, el ministerio administrativo competente (por ejemplo, el Ministerio de Agricultura) también debe expedir un certificado de uso final (de conformidad) antes de la importación, a fin de regular su utilización.
  No se permiten importaciones sin el certificado de conformidad, el cual se expide solamente para los usuarios finales y no para los importadores en general.
  Si no se cumplen estos requisitos, las importaciones serán confiscadas y el importador podrá ser sancionado con una multa o pena de prisión;  estas medidas tienen por objeto proteger la salud pública.

15. Para las importaciones en el marco de sistemas de exención de derechos y zonas francas (sección 3) vii)), los importadores deben ejecutar una "fianza" en las Aduanas.  La fianza es igual a la cantidad del derecho que se ha de pagar sobre las mercancías importadas.  Si los importadores no cumplen las condiciones de la fianza, que suelen estar relacionadas con el cumplimiento de las condiciones posteriores a la importación, deberán pagar el derecho con que se gravan estas importaciones, así como los intereses al tipo aplicable.

16. El despacho de aduana ha sido más eficaz desde 2007:  en promedio, los procedimientos de importación se llevan a cabo en 20 días (41 días en 2007), incluidos 8 días para la preparación de documentos y 4 días para las inspecciones técnicas y el despacho de aduana.  El costo por contenedor es de 960 dólares EE.UU., incluida la preparación de documentos (390 dólares EE.UU.) y el despacho de aduana (120 dólares EE.UU.).
  La aplicación del sistema de intercambio electrónico de datos en 1994
, y el sistema de gestión de riesgos en 2005 en las principales oficinas aduaneras de la India, ha ayudado a mejorar la eficiencia de los procedimientos fronterizos.  Las instalaciones para el intercambio electrónico de datos se han extendido a 92 oficinas y a todos los puertos aduaneros principales.  El número de documentos tramitados por medio de este sistema aumentó de 3,2 millones en 2008/2009 a 8 millones en 2010/2011 (hasta diciembre de 2010).

17. Si un importador no está satisfecho con la evaluación (es decir, la clasificación, el tipo del derecho o la valoración) realizada por el funcionario de aduanas, podrá recurrir contra la "orden de fijación de derechos" (a saber, una decisión emitida por escrito por un funcionario).  No se recopilan datos sobre el número de recursos presentados contra las "órdenes de fijación de derechos".

b)
Inspección previa a la expedición
18. La inspección previa a la expedición es obligatoria desde 2004 para las importaciones de ciertos productos.  Las mercancías sujetas a la inspección previa a la expedición comprenden los desechos y desperdicios metálicos sin triturar (desde 2004), y los desechos y desperdicios metálicos triturados (desde 2009) (cuadro III.1).
  Las importaciones de desechos y desperdicios metálicos sin triturar se permiten a través de 26 puertos designados.  Las inspecciones aseguran que en los envíos no hay armas, explosivos ni material contaminado por radiactividad.
  Los certificados de inspección previa a la expedición son expedidos por los organismos de certificación acreditados situados dentro y fuera de la India.

Cuadro III.1

Desechos y desperdicios metálicos sujetos a inspección previa a la expedición, 2011

	Código de la Clasificación Comercial de la India
	Designación

	7204.10.00
	Desperdicios y desechos, de fundición

	7204.21.90
	Los demás

	7204.29.20
	De acero rápido

	7204.29.90
	Los demás

	7204.30.00
	Desperdicios y desechos, de hierro o acero estañados

	7204.41.00
	Torneaduras, virutas, esquirlas, limaduras (de amolado, aserrado, limado) y recortes de estampado o de corte, incluso en paquetes

	7204.49.00
	Los demás

	7204.50.00
	Lingotes de chatarra

	7404.00.10
	Desechos de cobre

	7404.00.22
	Desechos de latón

	7503.00.10
	Desechos de níquel

	7602.00.10
	Desechos de aluminio

	7902.00.10
	Desechos de cinc

	8002.00.10
	Desechos de estaño

	8104.20.10
	Desechos de magnesio


Fuente:
Department of Commerce (2010), Handbook of Procedures 2009-2014, Vol. I, incorporating Annual Supplement, 23 de agosto de 2010.  Consultado en:  http://dgft.gov.in/.

19. Las importaciones de determinados tipos de productos de acero usados o defectuosos, así como de textiles y vestido, están sujetas a la inspección previa a la expedición por razones de seguridad y salud.

ii) Valoración en aduana y despacho de aduana

20. La Ley de Aduanas de 1962 (artículo 14), el Reglamento de Valoración en Aduana (Determinación del precio de las mercancías importadas) de 1988 y sus modificaciones, y la Ley de Finanzas de 2007 regulan la valoración en aduana en la India.  Las últimas modificaciones de la legislación en materia de valoración en aduana entraron en vigor el 10 de octubre de 2007.
  En virtud de la Notificación de Aduanas No 93/2007, el artículo 14 de la Ley de Aduanas fue reemplazado por el artículo 95 de la Ley de Finanzas de 2007.  El artículo modificado estipula que la determinación del valor de las importaciones debería realizarse sobre la base del valor de transacción, es decir, "el precio realmente pagado, o por pagar, por las mercancías cuando se venden para su exportación a la India", incluida cualquier cantidad pagada o por pagar en concepto de costos y servicios (por ejemplo, comisiones y corretaje, regalías y derechos de licencia, costos de transporte y seguros, y gastos de manipulación).  Para el cálculo se utiliza el tipo de cambio vigente en la fecha de presentación de la declaración de entrada a las Aduanas.  Para los productos vendidos mediante contratos de venta en "alta mar", el precio pagado por el último comprador constituye el valor de transacción.
  El método del valor de transacción puede rechazarse si se plantea una "duda razonable" con respecto a la precisión del valor declarado.
  Existen seis circunstancias en las que un funcionario de aduanas puede plantear una duda razonable.
  El planteamiento de una duda razonable no conduce al rechazo automático del valor de importación presentado, el cual es aceptado si el importador lo justifica.  Si no se utiliza el valor de transacción, el valor será determinado mediante otros métodos, que se enuncian a continuación según su orden de aplicación:  el valor de transacción de mercancías idénticas;  el valor de transacción de mercancías similares;  el valor deducido;  el valor reconstruido;  y el método residual.
  En el Reglamento de 2007 también se aclara que las regalías y los derechos de licencia deben incluirse en el valor de transacción si no están incluidos en el precio realmente pagado o por pagar (párrafo 1) del artículo 10);  y el costo de transporte incluye los gastos de sobrestadía de los buques fletados, y los gastos de alijo o gabarraje (párrafo 2) del artículo 10).

21. A fin de calcular el valor de transacción (conocido anteriormente como "valor imponible"), al valor c.i.f. se suma un derecho de desembarque (por la carga, descarga y manipulación) del 1 por ciento del valor c.i.f.

22. La Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana está autorizada, mediante notificación en la Gaceta de la India, a fijar "valores arancelarios" (precios de referencia) para cualquier tipo de producto importado (exportado).
  Actualmente, la India utiliza "valores arancelarios" para calcular los derechos de aduana aplicables a las importaciones de productos como el aceite de palma y el aceite de oleína de palma (en bruto y refinado, blanqueado y desodorizado) así como el aceite de soja en bruto, las semillas de amapola, y los desechos de latón.
  Según las autoridades, los "valores arancelarios" se revisan cada dos semanas a fin de ajustarlos a los precios de los mercados internacionales;  no obstante, los "valores arancelarios" para el aceite comestible no han variado desde 2006 (cuadro III.2).

23. Los importadores pueden presentar un recurso contra las decisiones de las Aduanas relativas a asuntos de valoración al Comisario de Apelaciones o al Tribunal de Apelación en materia de Derechos de Aduana, Impuestos Especiales e Impuestos sobre los Servicios (Ley de Aduanas de 1962, artículos 128 y 129).
  No se recopilan datos sobre el número de apelaciones presentadas.

Cuadro III.2

Valores arancelarios (precios de referencia), 2006-2011

	Código del SA
	Designación
	Valor arancelario ($EE.UU./t)

	
	
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011a

	1511.10.00
	Aceite de palma (en bruto)
	447
	447
	447
	447
	447
	447

	1511.90.10
	Aceite de palma (refinado, blanqueado y desodorizado)
	476
	476
	476
	476
	476
	476

	1511.90.90
	Aceite de palma (los demás)
	462
	462
	462
	462
	462
	462

	1511.10.00
	Aceite de oleína de palma (en bruto)
	481
	481
	481
	481
	481
	481

	1511.90.20
	Aceite de oleína de palma (refinado, blanqueado y desodorizado)
	484
	484
	484
	484
	484
	484

	1511.90.90
	Aceite de oleína de palma (los demás)
	483
	483
	483
	483
	483
	483

	1507.10.00
	Aceite de soja (en bruto)
	580
	580
	580
	580
	580
	580

	7404.00.22
	Desechos de latón (todas las clases)
	4.524
	4.205
	3.252
	3.476
	4.320
	4.360

	1207.91.00
	Semillas de amapola
	n.a.
	5.398
	4.238
	3.144
	3.445
	2.520


n.a.
No se aplica.

a
Hasta el 31 de mayo de 2011.

Nota:
Los "valores arancelarios" para las semillas de amapola fueron establecidos mediante la Notificación de Aduanas (no arancelaria) No 116/2007, de 3 de diciembre de 2007.  Los precios de referencia corresponden al final del año.

Fuente:
Notificaciones de Aduanas (no arancelarias) No 130/2006, de 1o de diciembre de 2006;  No 122/2007, de 17 de diciembre de 2007;  No 141/2008, de 31 de diciembre de 2008;  No 188/2009, de 31 de diciembre de 2009;  No 03/2010, de 31 de diciembre de 2010;  y No 37/2011, de 31 de mayo de 2011.

24. La India mantiene en la OMC las disposiciones sobre trato especial y diferenciado a las que se recurre en virtud del Acuerdo de la Ronda de Tokio.
  Por lo tanto, la India sigue manteniendo una reserva sobre la inversión del orden de aplicación de los artículos 5 y 6, y una reserva relativa a la aplicación del párrafo 2 del artículo 5, lo solicite o no el importador.
  En 2009, la India decidió suprimir la reserva relativa a los valores mínimos mencionados en el párrafo 3 del Protocolo del Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VII del GATT de 1994, y en el párrafo 2 del Acuerdo sobre la OMC.
  Las autoridades señalaron que la India no aplicaba valores mínimos pese a la reserva mantenida hasta 2009.

25. Por lo general, el valor de transacción se utiliza para determinar el derecho adicional sobre las importaciones.
  Sin embargo, no se utiliza para determinar el derecho adicional sobre las importaciones de productos envasados, los cuales, si son de producción nacional, estarían sujetos a un precio al por menor máximo.
  En este caso, para fijar el derecho adicional, el valor de las mercancías se determina utilizando el precio al por menor máximo declarado en el envase menos una "reducción" para los productos nacionales similares.
  En la "reducción" se toman en cuenta los impuestos por pagar con respecto a las mercancías y el flete, incluidos en el precio al por menor máximo.  En marzo de 2011 estaban sujetos al pago de un derecho especial basado en el precio al por menor máximo 143 productos, y la "reducción" oscilaba entre el 20 y el 40 por ciento del precio al por menor.
  Si se declara más de un precio de venta al por menor para el producto importado, se utilizará el precio más alto para determinar el derecho.  La valoración basada en el precio al por menor máximo no es aplicable a los productos vendidos a granel a las industrias, o a los envases que contienen más de 25 kg o litros (excepto el cemento y el abono vendidos en sacos de hasta 50 kg).

iii) Normas de origen

26. La India no aplica normas de origen no preferenciales.
  Las normas de origen preferenciales se aplican en el marco de los acuerdos comerciales regionales y bilaterales (cuadro III.3), y no han cambiado desde el último examen de la India.  Las prescripciones en materia de máximo contenido extranjero van desde el 30 hasta el 70 por ciento;  otros criterios utilizados para determinar el origen son los de la transformación suficiente y el cambio de la clasificación arancelaria.  También hay normas de origen por productos específicos en el marco del Acuerdo para la creación de la Zona de Libre Comercio del Asia Meridional (SAFTA) (180 productos), y acuerdos con la República de Corea (1.780 productos)
, y Singapur (380 productos).

Cuadro III.3

Normas de origen en el marco de acuerdos comerciales preferenciales, 2011

	Acuerdo
	Prescripciones en materia de máximo contenido extranjero
	Prescripciones en materia de contenido local acumulado mínimo

	Regional
	
	

	Acuerdo Comercial Asia-Pacífico (APTA)
	55% del valor f.o.b. (PMA:  65%)
	60% del valor f.o.b. (PMA:  50%)

	Sistema Global de Preferencias Comerciales (SGPC)
	50% del valor f.o.b. (PMA:  60%)
	60% del valor f.o.b. (PMA:  50%)

	Zonas de Libre Comercio del Asia Meridional (SAFTA)a
	60% del valor f.o.b. (PMA:  70%;  Sri Lanka:  65%) y cambio de la clasificación arancelaria
	50% del valor f.o.b., 20% del valor f.o.b.b y cambio de la clasificación arancelaria

	Acuerdo de Comercio Preferencial del Asia Meridional (SAPTA)
	60% del valor f.o.b. (PMA:  70%)
	50% del valor f.o.b. (PMA:  40%)

	Bilateral
	
	

	Afganistán
	50% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria
	40% del valor f.o.b. and 30% del valor f.o.b.b

	ASEANa
	65% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria
	65% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria

	Bhután
	n.a.
	n.a.

	Chile
	60% del valor f.o.b.c y cambio de la clasificación arancelaria
	60% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria

	Corea, Rep. dea
	65% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria
	65% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria

	MERCOSUR
	40% del valor f.o.b.c
	40% del valor f.o.b.

	Nepal
	70% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria al nivel de 4 dígitos
	n.a.

	Singapura
	60% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria
	60% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria

	Sri Lanka
	65% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria
	35% del valor f.o.b. y 25% del valor f.o.b.c

	Tailandiad
	60% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria
	40% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria

	Otras zonas preferenciales
	
	

	Mauricio, Seychelles y Tonga
	50% del precio en fábrica de cinco productos específicose y 75% del precio en fábrica para los demás
	50% del precio en fábrica de cinco productos específicose y 75% del precio en fábrica para los demás

	Países menos adelantados
	70% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria para la categoría de productos no producidos u obtenidos totalmente
	70% del valor f.o.b. y cambio de la clasificación arancelaria para la categoría de productos no producidos u obtenidos totalmente


n.a.
No se aplica.

a
Se aplican normas de origen por productos específicos.

b
Contenido del valor nacional en el país exportador.

c
El contenido extranjero no debe exceder del 15 por ciento del valor f.o.b. para los conjuntos, conforme a la definición de la Regla General 3 del Sistema Armonizado.

d
No notificado a la OMC.

e
Máquinas manuales de coser y tejer (y sus partes) o aquellas que requieren menos de un cuarto de potencia al freno para su funcionamiento;  velocípedos (distintos de las motocicletas) y sus partes y accesorios, excepto los neumáticos y cámaras de aire de caucho;  automóviles, incluidos los taxis y los artículos (distintos de los neumáticos y cámaras de aire) destinados a su uso como partes y accesorios;  autobuses, chasis de autobuses, furgones y camiones, y partes de vehículos con mecanismo de propulsión y accesorios, excepto los neumáticos y cámaras de aire de caucho;  motocicletas y scooters y artículos (distintos de los neumáticos y cámaras de aire de caucho) adaptados para su uso como partes y accesorios de los mismos.

Nota:
Las normas de origen no están abarcadas por el acuerdo comercial preferencial entre la India y Bhután.

Fuente:
Información en línea del Departamento de Comercio, "International Trade:  Trade Agreements".  Consultada en:  http://www.commerce.nic.in/trade/international_ta.asp?id=2&trade=I;  Exención General de Aduanas No 70 y No 71.  Consultado en:  http://www.cbec.gov.in/customs/cst-809/cs-gen66-90.pdf;  e información facilitada por las autoridades de la India.

iv) Aranceles

a)
Estructura del Arancel aplicado
27. De conformidad con la Ley del Arancel de Aduanas de 1975, el Arancel NMF se basa en el tipo básico, que es un derecho legal;  no obstante, el arancel "efectivo" puede ser inferior debido a exenciones de carácter general o basadas en el uso industrial.  El Arancel de la India se anuncia cada año en el Presupuesto anual a finales de febrero;  sin embargo, a lo largo del año pueden realizarse cambios de tipos arancelarios individuales mediante notificaciones publicadas en la Gaceta de la India por la Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana del Ministerio de Hacienda;  esto hace aun más complejo el Arancel.  En 2007-2010, el Gobierno publicó unas 230 notificaciones de modificación de tipos arancelarios.
  Además del tipo básico, los importadores tienen que pagar un derecho adicional ("derecho compensatorio") y un derecho adicional especial en lugar de los impuestos locales (sección v)).  A fin de determinar el tipo arancelario (y demás derechos de aduana) aplicables a un producto particular, deben consultarse listas de derechos de aduana y de impuestos especiales separadas.  Además, estas listas deben cotejarse con toda notificación aduanera o de impuestos especiales aplicable mediante la cual pueda haberse aumentado o reducido el tipo sobre el producto.

28. El Arancel aplicado en 2010/2011 (nomenclatura del SA 2007) tiene 11.328 líneas arancelarias al nivel de 8 dígitos, con tipos que oscilan entre el 0 y el 150 por ciento.  Alrededor del 94 por ciento de las líneas arancelarias son líneas ad valorem;  el derecho se aplica sobre el valor c.i.f. de las importaciones.  Se aplican derechos alternativos o específicos al 6,1 por ciento del total de líneas arancelarias, lo cual no ha cambiado desde 2006/2007 (cuadro III.4).  El promedio aritmético de los aranceles NMF aplicados fue del 12 por ciento en 2010/2011, frente al 15,1 por ciento en 2006/2007.
  El promedio arancelario de los productos agrícolas e industriales disminuyó debido al cambio de orientación de la India en favor de aranceles más bajos.  La India otorga una serie de exenciones con respecto a los insumos importados en el caso de determinados sectores o importadores, según el uso industrial al que se destinen los productos importados.  Como consecuencia de esas exenciones, el arancel efectivo aplicado es considerablemente inferior al promedio aritmético de los tipos básicos.  No obstante, como la gran mayoría de las exenciones se basan en el uso industrial, no pueden incluirse en el análisis arancelario general.  En la medida en que una exención arancelaria guarde una clara relación con una determinada línea arancelaria, la Secretaría ha tratado de incorporar la exención en el análisis arancelario.
Cuadro III.4

Estructura del Arancel, 2006/2007 y 2010/2011
(Porcentaje)

	
	
	Tipos NMF efectivos aplicados
	Tipo final consolidadoa

	
	
	2006/2007
	2010/2011
	

	1.
	Líneas arancelarias consolidadas (% del total de líneas arancelarias)
	75,2
	75,6
	75,6

	2.
	Promedio aritmético de los tipos
	15,1
	12,0
	46,4

	
	Productos agrícolas (SA 01-24)
	38,2
	35,1
	119,1

	
	Productos industriales (SA 25-97)
	11,8
	8,6
	33,7

	
	Productos agrícolas (definición de la OMC)
	36,2
	33,2
	118,3

	
	Productos no agrícolas (definición de la OMC)
	12,0
	8,9
	32,0

	
	Textiles
	12,2
	9,6
	26,9

	
	Vestido
	12,5
	10,0
	37,1

	3.
	Líneas arancelarias libres de derechos (% del total de líneas arancelarias)
	2,7
	3,2
	1,9

	4.
	Crestas arancelarias nacionales (% del total de líneas arancelarias)b
	2,5
	2,2
	6,5

	5.
	Crestas arancelarias internacionales (% del total de líneas arancelarias)c
	12,5
	11,9
	87,7

	6.
	Desviación típica global de los tipos arancelarios
	15,0
	14,2
	40,8

	7.
	Coeficiente de variación de los tipos arancelarios
	1,0
	1,2
	0,9

	8.
	Aranceles no ad valorem (% del total de líneas arancelarias)
	6,1
	6,1
	8,0

	9.
	Tipos aplicados "de puro estorbo" (% del total de líneas arancelarias)d
	0,5
	0,7
	0,0


a
Sobre la base del Arancel de 2010/2011.  La aplicación de los tipos finales consolidados se completó en 2005.  Los cálculos se basan en 8.567 líneas arancelarias consolidadas, de las cuales 8.503 están totalmente consolidadas y 64 parcialmente consolidadas.

b
Las crestas arancelarias nacionales se definen como los tipos que exceden del triple del promedio aritmético global de los tipos aplicados.

c
Las crestas arancelarias internacionales se definen como los tipos superiores al 15 por ciento.
d
Los tipos "de puro estorbo" son los superiores a cero pero iguales o inferiores al 2 por ciento.
Nota:
El Arancel de 2006/2007 se basa en la nomenclatura del SA 2002, y consta de 11.695 líneas arancelarias;  el Arancel de 2010/2011 se basa en la nomenclatura del SA 2007, y consta de 11.328 líneas arancelarias.  En los cálculos se han excluido los tipos específicos y se ha incluido la parte ad valorem de los tipos alternativos.  Los tipos NMF aplicados incluyen las exenciones, aplicables a la línea arancelaria de 8 dígitos completa.

Fuente:
Cálculos de la Secretaría de la OMC, sobre la base de los datos facilitados por las autoridades de la India.

29. Se aplican tipos no ad valorem a 690 líneas arancelarias:  cinco de ellos son tipos específicos (a saber, los aplicados a las almendras, con y sin cáscara (dos líneas del SA), y al platino (tres líneas del SA)), mientras que 685 (el 6,1 por ciento del total de las líneas arancelarias) son tipos alternativos (textiles y vestido).  El promedio aritmético de los aranceles NMF aplicados en 2010/2011 fue del 13,4 por ciento, incluidos los equivalentes ad valorem (EAV) (el 12 por ciento sin los EAV).  La inclusión de los EAV sólo afecta al promedio de los aranceles sobre los productos industriales, que aumenta del 8,6 al 10,3 por ciento (el 10,6 por ciento en el caso de los productos no agrícolas según la definición de la OMC).  Los productos más afectados son los textiles y el vestido, con una protección arancelaria media del 16,2 y el 25,7 por ciento, respectivamente, y del 9,6 y el 10 por ciento cuando los EAV no se incluyen en el análisis arancelario.  Esto confirma que la protección puede aumentar considerablemente mediante la utilización de tipos específicos:  algunos productos tienen una protección de cerca del 600 por ciento (por ejemplo, chales, pañuelos (de más de 60 cm) y productos similares de seda (SA 6214.10.20 (598,32 por ciento)), trajes-sastre de seda para mujeres o niñas (SA 6104.19.20 (620 por ciento)), y pañuelos de seda de 60 cm o menos (SA 6214.10.10 (656,41 por ciento)).

30. En 2010/2011, los aranceles oscilan entre el 0 y el 150 por ciento.  La mayor parte de las líneas (el 71 por ciento o 8.042) están sujetas a un tipo superior al 5 por ciento pero inferior al 10 por ciento, mientras que el 12,8 por ciento del total de las líneas están sujetas a un tipo arancelario superior al 0 por ciento pero inferior al 5 por ciento (gráfico III.1).  Esto representa un cambio importante con respecto a 2006/2007, cuando el 65 por ciento de todas las líneas estaban en la horquilla arancelaria del 10-15 por ciento, y el 10,4 por ciento de las líneas se situaban en el 25-30 por ciento.  El número de líneas libres de derechos ha registrado un ligero aumento.  Si bien el promedio arancelario se ha reducido, algunos productos siguen estando sujetos a tipos muy altos, en particular algunas bebidas, bebidas espirituosas, y café y té.  La dispersión sigue siendo alta:  la desviación típica sólo muestra una ligera disminución, del 15 -en la fecha del último examen de la India- al 14,2.
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Fuente: Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades de la India.

Gráfico III.1

Distribución de los tipos arancelarios NMF aplicados, 2010/2011
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31. El promedio de la protección arancelaria disminuyó del 15,1 al 12 por ciento en 2010/2011.  Desde 2007, el promedio arancelario aritmético de los productos agrícolas (según la definición de la OMC) se ha reducido del 36,2 al 33,2 por ciento, pero mantiene un nivel sustancialmente más elevado que el de otras manufacturas (cuadro III.5).  Las bebidas y las bebidas espirituosas están sujetas a la protección más alta, seguidas por el café y el té, los productos lácteos, y el azúcar y los artículos de confitería.  El promedio arancelario de los productos no agrícolas es del 8,9 por ciento, frente al 12 por ciento en 2007.  La reducción del tipo medio refleja una disminución del tipo máximo del 12,5 por ciento en 2006/2007 a los tipos del 10 y el 7,5 por ciento.  No obstante, los sectores de la pesca y del equipo de transporte siguen teniendo un promedio de protección arancelaria del 29,5 y el 21,5 por ciento, respectivamente.

32. Los aranceles de la India son más altos para los productos agrícolas y los productos elaborados que para las semimanufacturas.  Esto obedece, en parte, a la estrategia de protección de la agricultura y promoción del desarrollo de las actividades manufactureras, que requiere la importación de productos intermedios.  También podría deberse a la política de la India de otorgar concesiones arancelarias a las importaciones de productos intermedios en el marco de diferentes programas de promoción de las exportaciones y las inversiones (sección 3) vii) c)).

Cuadro III.5

Análisis recapitulativo del Arancel, 2006/2007 y 2010/2011
	
	Tipos aplicados efectivos en 2006/2007 (NMF)
	Tipos aplicados efectivos en 2010/2011 (NMF)
	Arancel consolidado

	
	No de
líneas
	Promedio
(%)
	Horquilla
(%)
	No de
líneas
	Promedio
(%)
	Horquilla
(%)
	Horquilla
(%)

	Total
	11.695
	15,1
	0‑150
	11.328
	12,0
	0‑150
	0‑300

	SA 01-24
	1.466
	38,2
	0‑150
	1.433
	35,1
	0‑150
	10‑300

	SA 05-97
	10.229
	11,8
	0‑100
	9.895
	8,6
	0‑70
	0‑150

	Según la definición de la OMC
	
	
	
	
	
	
	

	Productos agrícolas
	1.492
	36,2
	0‑150
	1.431
	33,2
	0‑150
	10‑300

	Animales y productos de origen animal
	108
	30,7
	5‑100
	106
	30,8
	5‑100
	35‑150

	Productos lácteos
	32
	35,3
	30‑60
	32
	34,4
	30‑60
	40‑150

	Fruta, legumbres y hortalizas, y plantas
	376
	28,3
	0‑100
	355
	27,6
	0‑100
	10‑150

	Café y té
	75
	74,7
	17,5‑100
	75
	74,7
	17,5‑100
	17,5‑150

	Cereales y preparaciones a base de cereales
	138
	32,8
	0‑90
	137
	30,4
	0‑90
	35‑150

	Semillas oleaginosas, grasas, aceites, y sus productos
	204
	42,7
	0‑100
	196
	18,5
	0‑100
	15‑300

	Azúcar y artículos de confitería
	38
	33,4
	10‑60
	38
	33,4
	10‑60
	45‑150

	Bebidas, bebidas espirituosas, y tabaco
	122
	73,1
	10‑150
	123
	78,7
	7,5‑150
	35‑150

	Algodón
	11
	13,2
	0‑30
	11
	5,5
	0‑30
	100‑150

	Otros productos agrícolas, n.e.p.
	388
	24,9
	0‑70
	358
	25,1
	0‑70
	10‑150

	Productos no agrícolas (incluido el petróleo)
	10.203
	12,0
	0‑70
	9.897
	8,9
	0‑70
	0‑150

	Productos no agrícolas (excepto el petróleo)
	10.185
	12,0
	0‑70
	9.879
	8,9
	0‑70
	0‑150

	Pescado y productos de la pesca
	164
	29,5
	5‑30
	176
	29,5
	5‑30
	35‑150

	Minerales y metales
	1.955
	9,1
	0‑10
	1.912
	7,1
	0‑10
	0‑40

	Productos químicos y artículos fotográficos
	2.511
	12,1
	0‑10
	2.471
	8,1
	0‑10
	0‑150

	Madera, pasta de madera, papel y muebles
	530
	11,5
	0‑10
	495
	9,2
	0‑10
	25‑40

	Textiles
	1.579
	12,2
	5‑10
	1.555
	9,6
	5‑10
	10‑40

	Vestido
	419
	12,5
	10‑10
	397
	10,0
	10‑10
	35‑40

	Cuero, caucho, calzado, artículos de viaje
	338
	12,5
	0‑70
	322
	10,2
	0‑70a
	3‑40

	Maquinaria no eléctrica
	1.099
	11,3
	0‑10
	1.094
	7,1
	0‑10
	0‑40

	Maquinaria eléctrica
	560
	9,8
	0‑10
	537
	6,7
	0‑10
	0‑10

	Equipo de transporte
	246
	32,8
	0‑60
	244
	21,5
	0‑60
	3‑40

	Productos no agrícolas, n.e.p.
	784
	10,8
	0‑10
	676
	8,6
	0‑10
	0‑40

	Petróleo
	18
	9,7
	0‑10
	18
	8,2
	0‑10
	n.a.

	Por sectoresb
	
	
	
	
	
	
	

	Agricultura, silvicultura y pesca
	659
	29,5
	0‑100
	621
	28,8
	0‑100
	10‑150

	Minería
	229
	5,7
	2‑12,5
	232
	5,1
	0‑10
	5‑40

	Manufactura
	10.806
	14,4
	0‑150
	10.474
	11,1
	0‑150
	0‑300

	Manufactura, excepto la industria alimentaria
	9.934
	12,0
	0‑100
	9.605
	8,8
	0‑60
	0‑150

	Por fase de elaboración
	
	
	
	
	
	
	

	Productos de primera elaboración
	1.300
	23,6
	0‑100
	1.261
	22,5
	0‑100
	5‑150

	Productos semielaborados
	4.465
	11,7
	0‑100
	4.339
	8,6
	0‑60
	0‑150

	Productos acabados
	5.930
	15,8
	0‑150
	5.728
	12,2
	0‑150
	0‑300


n.a. 
No se aplica.

a 
Las líneas arancelarias con tipos aplicados al 70 por ciento están sin consolidar.

b 
CIIU Rev.2.  Se excluyen la electricidad, el gas y el agua (1 línea arancelaria).

Nota:  
En los cálculos se han excluido los tipos específicos y se ha incluido la parte ad valorem de los tipos alternativos.

Fuente:  
Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades de la India.

b)
Arancel consolidado
33. La aplicación de los compromisos arancelarios contraídos por la India en el marco de la Ronda Uruguay se completó en 2005.  Alrededor del 75 por ciento de los aranceles de la India están consolidados:  el 100 por ciento en el caso de los productos agrícolas (definición de la OMC), y el 71,6 por ciento en el de los productos no agrícolas.  Los tipos consolidados son, en su mayor parte, tipos ad valorem (90,2 por ciento);  los tipos consolidados no ad valorem se aplican principalmente a los textiles y el vestido.  La India no ha consolidado ninguna línea arancelaria de las secciones 12 (calzado y sombreros y demás tocados), 19 (armas y municiones), y 21 (objetos de arte) del Sistema Armonizado;  las consolidaciones parciales corresponden principalmente a la sección 11 del SA (textiles y vestido) (gráfico III.2).  Las consolidaciones abarcan desde el 0 hasta el 40 por ciento para los productos no agrícolas, con algunas excepciones, como los productos de la pesca (150 por ciento);  y van del 10 al 300 por ciento en el caso de los productos agrícolas, de los cuales la mayor parte están consolidados al 100 y al 150 por ciento.  Algunos aceites comestibles están consolidados al 300 por ciento.  El promedio de los aranceles consolidados es del 118,3 por ciento en el caso de los productos agrícolas (definición de la OMC) y del 32 por ciento en el de los productos no agrícolas.  Los tipos consolidados exceden de los tipos aplicados;  el promedio de los aranceles consolidados es del 46,4 por ciento, en comparación con un tipo NMF medio del 12 por ciento.
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Nota: En los cálculos se han excluido los tipos específicos y se ha incluido la parte 

ad valorem

de los tipos alternativos.  Sólo la sección 2 está 

totalmente consolidada;  las secciones 12, 19 y 21 están totalmente sin consolidar.  Todas las demás secciones incluyen líneas 

consolidadas, parcialmente consolidadas y sin consolidar.

Fuente

:   Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en datos facilitados por las autoridades de la India.
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17   Material de transporte

18   Instrumentos de precisión

19   Armas y municiones

20   Mercancías y productos diversos

21   Objetos de arte, etc.

Tipo NMF aplicado

Tipo consolidado

Tipo aplicado medio

(12%)

Tipo consolidado medio

(46,4%)

200

220


34. La diferencia entre los tipos arancelarios aplicados y los consolidados da margen a las autoridades para elevar los aranceles aplicados.  Estas diferencias permiten al Gobierno modificar los tipos arancelarios en respuesta a las condiciones del mercado interno e internacional.  Si los precios de los productos agrícolas nacionales aumentan, los tipos arancelarios se reducen a fin de ejercer una presión a la baja en los precios internos y minimizar el impacto sobre los consumidores;  cuando los precios disminuyen, los tipos suelen aumentarse a fin de proteger a los agricultores mediante el incremento del costo global de las importaciones.
35. En virtud del párrafo 5 del artículo XXVIII del GATT de 1994, la India se reserva el derecho a modificar su Lista XII durante el período de tres años iniciado el 1º de enero de 2009.

c)
Contingentes arancelarios
36. Se mantienen contingentes arancelarios con respecto a cinco líneas al nivel de 6 dígitos del SA (según las autoridades, 19 líneas arancelarias al nivel de 8 dígitos del SA):  leche y leche en polvo;  maíz;  aceite de nabo, colza y mostaza;  y aceite crudo de semillas de girasol y cárcamo.
  Más recientemente (22 de diciembre de 2010), debido a una escasez de caucho natural, se aplicó un régimen de contingentes arancelarios al caucho natural (cinco líneas arancelarias al nivel de 8 dígitos del SA) durante el resto del ejercicio financiero 2010/2011.
  También se estableció un contingente arancelario para la mantequilla y otras grasas animales.

37. Los contingentes arancelarios son asignados por la Dirección General de Comercio Exterior, previa petición de los organismos designados:  la Federación Nacional de Cooperativas de Comercialización Agrícola de la India;  la Corporación de Comercio de Estado de la India;  la PEC Ltd.;  y la Junta Nacional de Desarrollo de la Industria Láctea.  Las autoridades señalaron que el coeficiente de utilización de estos contingentes es bajo, al parecer, debido a la falta de demanda (cuadro III.6).

Cuadro III.6

Productos sujetos a contingentes arancelarios, 2006-2011

(Toneladas)

	Designación
	Código del SA
	Tipo arancelario dentro/fuera del contingente (%)a
	Tipo arancelario dentro/fuera del contingente (%)b
	Contingentes arancelarios (importaciones totales 
dentro del contingente)

	
	
	
	
	2006/2007
	2007/2008
	2008/2009
	2009/2010
	2010/2011

	Leche desnatada en polvo/leche entera en polvo
	0402.10
0402.21
	15c/60
	0c, d/60
	10.000
(0,0)
	10.000
(0,0)
	10.000
(0,0)
	10.000
(3.000)
	30.000
(..)

	Maíz, excepto las semillas de calidad
	1005.90
	15/60
	0/50
	500.000
(1.436)
	500.000
(1.021)
	500.000
(6.087)
	500.000
(16.972)
	500.000
(..)

	Aceite crudo de semillas de girasol y cárcamo
	1512.11
	50/300
	0
	150.000
(95.883)
	n.a.e
	n.a.e
	n.a.e
	n.a.e

	Aceite de nabo, colza y mostaza
	1514.19
1514.99
	45/75
	7,5f
	150.000
(0,0)
	150.000
(0,0)
	150.000
(0,0)
	150.000
(0,0)
	150.000
(..)

	Mantequilla y las demás grasasd
	0405.10
0405.90.10
0405.90.20
	n.a.
	0/30
	n.a.
	n.a.
	n.a.
	n.a.
	15.000
(..)

	Mantequilla y las demás grasasd
	0405.20
0405.90.90
	n.a.
	0/40
	n.a.
	n.a.
	n.a.
	n.a.
	..


..
No disponible.

n.a.
No se aplica.

a
Sobre la base del documento W/LET/440, de 4 de abril de 2003.

b
Sobre la base del Arancel de la India 2010/2011.

c
Aplicable a las importaciones acumuladas de productos comprendidos en las líneas arancelarias 0402.10 y 0402.21.

d
Notificación de Aduanas No 33/2010, de 12 de marzo de 2010.

e
Dado que el tipo arancelario aplicado es del 0 por ciento, el contingente arancelario no se ha aplicado desde 2007.

f
El Arancel de 2010/2011 no indica un tipo fuera del contingente para el aceite de nabo, colza y mostaza sino sólo un tipo aplicado del 7,5 por ciento, según el producto (información facilitada por las autoridades).
Fuente:
Documentos de la OMC WT/LET/440 de 4 de abril de 2003, G/MA/TAR/RS/66 de 1o de mayo de 2000 y G/AG/N/IND/5 de 7 de marzo de 2011;  información en línea de la Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana, "Customs:  Notifications".  Consultada en:  http://cbec.gov.in/cae1-english.htm;  e información facilitada por las autoridades de la India (Arancel de la India de 2010/2011).

38. En virtud de su acuerdo de libre comercio con Sri Lanka, la India mantiene contingentes arancelarios con respecto a las importaciones de prendas de vestir y té (capítulo II).  No se dispone de datos sobre la medida en que se han utilizado esos contingentes arancelarios preferenciales en los últimos años.

d)
Concesiones arancelarias
39. En virtud del párrafo 1) del artículo 25 de la Ley de Aduanas de 1962, el Gobierno Central está facultado para exonerar cualquier producto de los derechos de aduana por razones de interés público.  Las concesiones arancelarias se anuncian en el Presupuesto anual y, a lo largo del año, mediante notificaciones del Ministerio de Hacienda.
  Estas concesiones se otorgan por productos específicos y sobre la base de su uso final.  En el período objeto de examen, los ingresos no percibidos como resultado de las concesiones arancelarias aumentaron del 29 al 39 por ciento de los ingresos totales, y ascendieron a unos 168.000 millones de dólares EE.UU. en 2006-2007/2009-2010.

40. Los productos importados en el marco de regímenes de elaboración para la exportación (por ejemplo, zonas económicas especiales y establecimientos orientados a la exportación (EOU)) pueden ser objeto de concesiones arancelarias (sección 3) vii) a)).  Otros programas de promoción de las exportaciones y las inversiones también prevén concesiones arancelarias (sección 3) vii) a)).

e)
Aranceles preferenciales
41. Se conceden tipos preferenciales para determinados artículos en el marco del SGPC, acuerdos regionales (SAFTA, APTA, MERCOSUR, y ASEAN) y bilaterales (Singapur;  República de Corea;  Chile;  y Sri Lanka).  En el marco del SGPC, la India ha otorgado concesiones arancelarias a 12 países con respecto a un número limitado de productos.
  Sólo las preferencias otorgadas en el marco del SAFTA II (al 2,3 por ciento) y del acuerdo de libre comercio (ALC) con Sri Lanka (al 2,3 por ciento) son considerablemente más bajas que el promedio aritmético de los tipos NMF aplicados del 12 por ciento (cuadro III.7).  En otros casos, las preferencias no son sustanciales (República de Corea) o el número de líneas arancelarias sujetas a preferencias es mínimo (por ejemplo, MERCOSUR y Chile).

Cuadro III.7

Análisis recapitulativo de los aranceles preferenciales, 2010/2011
	
	Líneas preferencialesa
(% del total de líneas arancelarias)
	Total
	Productos agrícolas (definición de la OMC)
	Productos no agrícolas (definición de la OMC)
	Textiles
	Vestido

	
	
	Promedio (%)
	Tipos libres de derechos (%)
	Promedio (%)
	Tipos libres de derechos (%)
	Promedio (%)
	Tipos libres de derechos (%)
	Promedio (%)
	Tipos libres de derechos (%)
	Promedio (%)
	Tipos libres de derechos (%)

	NMF
	
	12,0
	3,2
	33,2
	5,6
	8,9
	2,8
	9,6
	0,0
	10,0
	0,0

	Acuerdos regionales
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	SAFTA Ib
	69,3
	8,9
	3,2
	22,5
	5,6
	6,9
	2,8
	7,4
	0,0
	10,0
	0,0

	SAFTA IIc
	87,6
	2,3
	89,2
	15
	66,7
	0,5
	92,4
	0,04
	98,7
	6,5
	34,8

	ASEANd
	79,1
	8,8
	3,5
	28,8
	5,6
	5,9
	3,2
	6,4
	0,0
	6,7
	0,0

	APTAe
	10,3f
	11,5
	4,3
	33,1
	5,6
	8,4
	4,1
	9,6
	0,0
	10,0
	0,0

	MERCOSURg
	3,4
	11,9
	3,2
	33,2
	5,6
	8,9
	2,7
	9,5
	0,0
	10,0
	0,0

	Acuerdo bilateral (ALC)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Sri Lankah
	91,6
	2,3
	79,1
	6,4
	91,9
	1,7
	77,3
	7,1
	4,4
	5,0
	0,0

	Corea, Rep. dei
	50,8
	11,0
	4,8
	30,5
	5,6
	8,2
	4,7
	9,0
	0,5
	9,4
	0,0

	Singapurj
	43,0
	8,8
	22,5
	31,0
	12,4
	5,7
	23,9
	7,9
	13,7
	8,7
	0,0

	Tailandiak
	5,6
	11,8
	5,4
	33,1
	6,1
	8,7
	5,3
	9,6
	0,0
	10,0
	0,0

	Chilel
	1,3
	11,9
	3,2
	33,1
	5,6
	8,9
	2,8
	9,6
	0,0
	10,0
	0,0

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PMAm
	90,4
	6,6
	3,2
	25,0
	5,6
	4,0
	2,8
	4,0
	0,0
	6,1
	0,0


a 
El Arancel NMF de 2010/2011 consta de 11.328 líneas arancelarias, de las cuales 359 están libres de derechos.  El número de líneas preferenciales incluye sólo las líneas para las cuales los tipos, plenamente aplicados al nivel de 8 dígitos, son inferiores al tipo NMF aplicado correspondiente.

b 
Tipos preferenciales para el Pakistán y Sri Lanka (Notificaciones de Aduanas No 133/2010 y No 134/2010).

c 
Se aplican tipos preferenciales a los miembros del SAFTA que son PMA:  Bangladesh, Bhután, Maldivas y Nepal (Notificaciones de Aduana No 126/2007, No 36/2010 y No 133/2010).  En el caso de Bangladesh, se aplican tipos libres de derechos dentro del contingente a los textiles (Notificación de Aduanas No 51/2008).

d 
ASEAN:  tipos preferenciales aplicables a Malasia, Singapur y Tailandia (Notificación de Aduanas No 135/2010).

e 
Acuerdo Comercial Asia-Pacífico:  se aplican tipos preferenciales a Bangladesh, China, Corea (Rep. de), y Sri Lanka (Notificaciones de Aduanas No 89/2006 y No 134/2006).

f 
En el caso de Bangladesh, el porcentaje de líneas preferenciales es del 10,9 por ciento.

g 
MERCOSUR:  se aplican tipos preferenciales a la Argentina, el Brasil, Paraguay y el Uruguay (Notificación de Aduanas No 57/2009).

h 
Notificaciones de Aduanas No 43/2003, 57/2005, 128/2006, 3/2007, 52/2008, 126/2002, 75/2007, y 2/2007.  Se aplican tipos libres de derechos dentro del contingente al vestido (Notificación de Aduanas No 52/2008).  Se aplican tipos dentro del contingente al té (Notificación de Aduanas No 60/2000) y al coco desecado (Notificación de Aduanas No 2/2007).

i 
Notificaciones de Aduanas No 151/2009 y No 137/2010.

j 
Notificaciones de Aduanas No 73/2005, 74/2005, 75/2005, 69/2009, y 131/2010.

k
Notificaciones de Aduanas No 85/2004 y No 86/2006.

l 
Notificación de Aduanas No 101/2007.

m 
Notificaciones de Aduanas No 96/2008 y No 95/2010.  Se aplican tipos preferenciales a 21 países africanos y 5 países asiáticos.

Fuente: 
Secretaría de la OMC, sobre la base de datos facilitados por las autoridades de la India e información en línea de la Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana, "Customs:  Notifications".  Consultada en:  http://www.cbec.gov.in/customs/cs-act/notifications/cs-notfns-idx.htm.
v) Otras cargas que afectan a las importaciones

42. La India aplica varios derechos y cargas a las importaciones, distintos de los aranceles.  Entre éstos figuran los siguientes:  el derecho de aduana adicional, el derecho adicional especial, el gravamen destinado a la enseñanza y el gravamen destinado a la enseñanza secundaria y superior.  También se aplican algunas cargas y gravámenes a productos específicos (véase infra).

43. El derecho de aduana adicional (AD) está destinado a la eliminación o reducción de lo que el Gobierno considera un sesgo favorable a las importaciones resultante de la aplicación de impuestos especiales centrales a productos de fabricación nacional, de conformidad con la legislación comercial de la India.
  A tal efecto, el tipo del derecho de aduana adicional debería ser equivalente al impuesto especial central, también denominado impuesto central sobre el valor añadido (CENVAT), sobre los productos de producción nacional de la misma clasificación arancelaria.
  El tipo general del derecho de aduana adicional fue del 10 por ciento en 2010.  No obstante, algunos productos pueden estar sujetos a tipos más bajos, del 4 y el 0 por ciento, y tipos específicos o compuestos.
  El tipo y las exenciones al respecto se establecen en cada Presupuesto o mediante la legislación subordinada (notificaciones).  El derecho de aduana adicional especial del 4 por ciento se sigue imponiendo a las importaciones, con contadas excepciones (el 14,8 por ciento del total de líneas arancelarias)
, para compensar en cierta medida el impuesto sobre las ventas, el impuesto estatal sobre el valor añadido, el impuesto local o cualquier otra carga aplicable a un artículo similar con respecto a su venta, compra o transporte en la India.
  Sin embargo, dado que el derecho de aduana adicional especial es un impuesto general aplicado a un tipo uniforme sobre la mayor parte de los productos, puede que no sea siempre equivalente a los impuestos locales sobre las ventas de productos similares de producción nacional, que pueden ser más altos o más bajos.  El derecho de aduana adicional especial pagado por las importaciones posteriormente vendidas en la India y para las que el importador ha pagado impuestos estatales sobre el valor añadido, puede ser reembolsado.
  La aplicación del derecho de aduana adicional y el derecho de aduana adicional especial fue objeto de una diferencia en el marco de la OMC en 2007.

44. Desde 2004 se ha aplicado a las importaciones un gravamen destinado a la enseñanza al tipo del 2 por ciento sobre todos los derechos de aduana globales (excepto las salvaguardias y los derechos compensatorios o antidumping, si se aplican).
  El gravamen destinado a la enseñanza secundaria y superior del 1 por ciento, que entró en vigor por medio del proyecto de Ley de Finanzas de 2007, también se aplica a todas las importaciones.  Este gravamen se calcula sobre el valor agregado de todos los derechos especiales (incluidos los derechos adicionales y especiales o cualquier otro derecho o impuesto especial), pero se excluyen el gravamen destinado a la enseñanza, las salvaguardias, y los derechos compensatorios o antidumping, si se aplican.

45. El cálculo de todas las cargas aplicadas a las importaciones, incluidos los derechos de desembarque, el derecho de aduana efectivo, el derecho de aduana adicional, el derecho de aduana adicional especial, y el gravamen destinado a la enseñanza, muestra una protección media del 25,6 por ciento, en comparación con el 12 por ciento (cuadro III.8).  Las autoridades señalaron que algunas de estas cargas se aplican en lugar de los impuestos internos.

Cuadro III.8

Análisis recapitulativo de las cargas a la importación de la India, 2010/2011
	
	No de
líneas
	Tipos aplicados efectivos
(NMF)
	Derecho total, incluidas las cargas adicionalesa

	
	
	Promedio (%)
	Horquilla (%)
	Promedio (%)
	Horquilla (%)

	Total
	11.328
	12,0
	0-150
	25,6
	0-527,4

	SA 01-24
	1.433
	35,1
	0-150
	42,6
	0-527,4

	SA 05-97
	9.895
	8,6
	0-70
	23,1
	0-107,1

	Según la definición de la OMC
	
	
	
	
	

	Productos agrícolas
	1.431
	33,2
	0-150
	41,8
	0-527,4

	Animales y productos de origen animal
	106
	30,8
	5-100
	36,4
	9,4-111,1

	Productos lácteos
	32
	34,4
	30-60
	39,7
	30,9-68,3

	Fruta, legumbres y hortalizas, y plantas
	355
	27,6
	0-100
	33,9
	0-111,1

	Café y té
	75
	74,7
	26,9-100
	87,8
	36,1-111,1

	Cereales y preparaciones a base de cereales
	137
	30,4
	0-90
	39,1
	0-192,6

	Semillas oleaginosas, grasas, aceites, y sus productos
	196
	18,5
	0-100
	23,0
	0-103

	Azúcar y artículos de confitería
	38
	33,4
	10-60
	51,8
	10,3-85,9

	Bebidas, bebidas espirituosas y tabaco
	123
	78,7
	7,5-150
	98,0
	23,9-527,4

	Algodón
	11
	5,5
	0-30
	7,3
	0-36,1

	Otros productos agrícolas, n.e.p.
	358
	25,1
	0-70
	33,5
	0-79

	Productos no agrícolas (incluido el petróleo)
	9.897
	8,9
	0-70
	23,2
	0-107,1

	Productos no agrícolas (excluido el petróleo)
	9.879
	8,9
	0-70
	23,3
	0-107,1

	Pescado y productos de la pesca
	176
	29,5
	5-30
	34,1
	5,2-36,1

	Minerales y metales
	1.912
	7,1
	0-10
	21,0
	0-31,7

	Productos químicos y artículos fotográficos
	2.471
	8,1
	0-10
	23,6
	0-26,8

	Madera, pasta de madera, papel y muebles
	495
	9,2
	0-10
	21,1
	0-26,8

	Textiles
	1.555
	9,6
	5-10
	23,5
	9,4-26,8

	Vestido
	397
	10,0
	10-10
	22,0
	15-26,8

	Cuero, caucho, calzado, artículos de viaje
	322
	10,2
	0-70
	25,2
	0-79

	Maquinaria no eléctrica
	1.094
	7,1
	0-10
	22,4
	0-26,8

	Maquinaria eléctrica
	537
	6,7
	0-10
	22,7
	0-26,8

	Equipo de transporte
	244
	21,5
	0-60
	40,4
	0-107,1

	Productos no agrícolas, n.e.p.
	676
	8,6
	0-10
	22,1
	0-26,8

	Petróleo
	18
	8,2
	0-10
	9,0
	5-10,3

	Por sectoresb
	
	
	
	
	

	Agricultura, silvicultura y pesca
	621
	28,8
	0-100
	36,4
	0-111,1

	Minería
	232
	5,1
	0-10
	9,1
	0-25,6

	Manufactura
	10.474
	11,1
	0-150
	25,3
	0-527,4

	Manufactura, excepto la industria alimentaria
	9.605
	8,8
	0-60
	23,6
	0-107,1


a 
El cálculo de los promedios con cargas suplementarias incluye los derechos de desembarque, el derecho de aduana efectivo, el derecho adicional, el derecho adicional especial y el gravamen destinado a la enseñanza.

b
CIIU Rev.2.  Se excluyen la electricidad, el gas y el agua (1 línea arancelaria).

Nota:  
En los cálculos se han excluido los tipos específicos y se ha incluido la parte ad valorem de los tipos alternativos.

Fuente:  
Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en datos facilitados por las autoridades de la India.
46. Se aplican gravámenes adicionales a las importaciones y los productos nacionales para el desarrollo de industrias específicas, y no forman parte de los ingresos fiscales (cuadro AIII.2).  Las autoridades señalaron que estos gravámenes se aplican en el marco del derecho especial;  por lo tanto, en el caso de las importaciones, forman parte del derecho adicional.  El objetivo declarado de las autoridades es eliminar los gravámenes cuando se haya aplicado el impuesto sobre bienes y servicios.

47. Algunas importaciones también están sujetas a derechos específicos.  Por ejemplo, las importaciones de diésel para motores de alta velocidad y gasolina (es decir, gasolina para motores) están sujetas a un gravamen sobre el combustible (anteriormente, el derecho especial adicional o gravamen de carreteras) al tipo de 2 rupias por litro
, destinado a financiar el Fondo Central para las Carreteras (capítulo IV 3) iv)).
  Según las autoridades, este gravamen se aplica en el marco del derecho adicional.

48. El derecho nacional para gastos imprevistos (NCCD) se aplica sobre el pan masala (SA 2106.90.20), algunos cigarrillos y productos del tabaco (SA 24.02 y 24.03), los aceites crudos de petróleo (SA 2709.00.00), los teléfonos para redes celulares y otras redes inalámbricas, y los vehículos y velocípedos (SA 8703, 8704, 8706, y 8711).
  El NCCD es tanto un derecho específico como ad valorem, que varía entre el 1 y el 45 por ciento, y también se aplica a productos nacionales similares.

49. Mediante el Presupuesto de 2010/2011 se introdujo el "gravamen para la energía limpia" (50 rupias por tonelada) para su imposición sobre el carbón, los lignitos y la turba producidos en la India e importados.
  Este gravamen está destinado a la financiación del establecimiento de un Fondo Nacional para la Energía Limpia con objeto de financiar proyectos de investigación e innovación en las tecnologías de energías limpias.  Se aplica al carbón en bruto (SA 2701), los lignitos en bruto (SA 2702), y la turba en bruto (SA 2703), al tipo de 50 rupias por tonelada, además de cualesquiera otros gravámenes o derechos aplicados a estos productos.
50. El Estado de Maharashtra aplica un impuesto de entrada (puerta) a la entrada de mercancías nacionales e importadas en su jurisdicción.  El impuesto se rige por la Ley del impuesto de Maharashtra sobre la entrada de mercancías en las zonas locales de 2002, y actualmente se aplica a diversos productos del petróleo, losetas y aparatos de aire acondicionado.  Los tipos oscilan entre el 10 y el 34 por ciento, según el producto.  En el caso de los productos del petróleo, el tipo es mixto (se añade un componente específico (1 rupia por litro) al tipo ad valorem).  Los impuestos de entrada se aplican en varios estados.

vi) Prohibiciones y restricciones de las importaciones y licencias de importación

51. Pueden imponerse restricciones a la importación con arreglo al artículo 3 de la Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992 y, en virtud del artículo 11 de la Ley de Aduanas de 1962, por conducto de notificaciones en las que se declare la importación o exportación de cualquier mercancía prohibida o sujeta a restricciones.  Pueden imponerse restricciones de importación por razones de seguridad, autosuficiencia, balanza de pagos, salud y moralidad.

52. En la práctica, la India vincula la aplicación de restricciones y licencias de importación, así como otras medidas no arancelarias, a las políticas internas, aligerando por ejemplo las medidas no arancelarias cuando se requieren importaciones para aliviar la inflación o las escaseces.  La aplicación de medidas no arancelarias eleva el costo de exportar a la India y, en algunos casos, puede equivaler a una prohibición de importar.

a) Prohibiciones de las importaciones

53. Las prohibiciones de importar responden por lo general a motivos de salud y seguridad, e incluyen diversos productos, que van desde la carne y despojos de la mayoría de los animales silvestres hasta las grasas animales, el marfil y el polvo de marfil.  Durante el período examinado, varios teléfonos móviles y celulares se incluyeron en la lista de mercancías prohibidas (cuadro III.9).  Por razones sanitarias, la India ha mantenido la prohibición de importar determinadas aves y productos ganaderos
;  y prohíbe desde 2008 la importación de leche y productos lácteos procedentes de China.
  Además, está prohibida la importación de diamantes en bruto procedentes de Côte d'Ivoire, así como de algunos productos procedentes del Irán, el Iraq y la República Democrática de Corea, de conformidad con las resoluciones de las Naciones Unidas, y, con arreglo al Sistema de Certificación del Proceso de Kimberley, también de diamantes en bruto procedentes de la República Bolivariana de Venezuela (SA 7102.10, 7102.21 ó 7102.31).
  Sigue prohibida la importación de carne de bovino y de productos que contengan carne de bovino en cualquier forma.

Cuadro III.9

Productos cuya importación está prohibida, 2011

	Código del SA
	Designación
	Situación desde 2007

	0208.90.10
	Las demás carnes y despojos comestibles de animales silvestres, excepto de conejo o liebre, primates, ballenas y delfines y reptiles
	Sin cambios

	0209.00.00
	Tocino sin partes magras y grasa de cerdo o de ave sin fundir ni extraer de otro modo
	Sin cambios

	0410.00.10
	Productos comestibles elaborados a partir de animales silvestres
	Sin cambios

	0504.00.31, 0504.00.41
0504.00.51
	Tripas, vejigas y estómagos de animales silvestres
	Sin cambios

	0505.10.10, 0505.90.21
0505.90.31, 0505.90.91
	Plumas, polvo y desperdicios de plumas o de partes de plumas, pieles y demás partes de aves silvestres
	Sin cambios

	0511.99.99
	Esponjas naturales
	Sin cambios

	0506.10.11, 0506.10.21
0506.10.31, 0506.10.41
0506.90.11, 0506.90.91
	Huesos y núcleos córneos (triturados o sin triturar), huesos molidos, oseína y harina de huesos de animales silvestres
	Sin cambios

	0507.10.10, 0507.10.20
	Marfil, polvo y desperdicios de marfil
	Sin cambios

	0510.00.91
	Productos elaborados a partir de animales silvestres utilizados en productos farmacéuticos, excepto bezoar, cálculo biliar de bueyes y placenta
	Sin cambios

	0511.91.10, 0511.91.20
0511.91.30, 0511.99.21
0511.99.92
	Conchas y colas de animales marinos y otros desperdicios de pescado;  nervios y tendones de animales silvestres;  y semen congelado (distinto de embriones de bovino) de animales silvestres
	Sin cambios

	1501.00.00
	Grasa de cerdo (incluida la manteca de cerdo) y grasa de ave, excepto las de las partidas 02.09 ó 15.03
	Sin cambios

	1502.00.10, 1502.00.20
1502.00.30, 1502.00. 90
	Grasa de animales de las especies bovina, ovina o caprina, excepto las de la partida 15.03, incluido el sebo y la grasa de cordero (fundidos, sin fundir o extraídos mediante disolvente)
	Sin cambios

	1503.00.00
	Estearina solar, aceite de manteca de cerdo, oleoestearina, oleomargarina y aceite de sebo, sin emulsionar, mezclar ni preparar de otro modo
	Sin cambios

	1504.10.99, 1504.20.30, 1504.20.90, 1504.30.00
	Grasas y aceite de pescado o de mamíferos marinos, excepto aceite de hígado de bacalao o de calamares y potas;  aceite de lípidos de pescado;  aceite de ballena;  y otras grasas y aceite de pescado o de mamíferos marinos
	Sin cambios

	1506.00.10, 1506.00.90
	Aceite de patas de buey y grasas de huesos o desperdicios, y las demás grasas y aceites animales
	Sin cambios

	1516.10.00
	Grasas animales
	Sin cambios

	1517.10.10, 1517.90.30
	Margarina (excepto la margarina líquida) e imitaciones de manteca de origen animal
	Sin cambios

	1518.00.40
	Los demás aceites y grasas vegetales, excepto el aceite de ricino deshidratado y el aceite de lino (de linaza)
	Sin cambios

	1522.00.10, 1522.00.20
1522.00.90
	Degrása y pastas de neutralización
	Sin cambios

	3507.10.11, 3507.10.19
3507.10.91, 3507.10.99
	Cuajo de origen animal
	Sin cambios

	4302.19.20
	Pieles de leopardo tigre
	Sin cambios

	4303.10.10, 4303.90.10
	Prendas y complementos (accesorios), de vestir elaborados con animales silvestres amparados por la Ley de Protección de las Especies Silvestres de 1972
	Sin cambios

	8517
	Teléfonos móviles sin código de identidad internacional de equipo móvil (IMEI) o con valores nulos, y celulares de CDMAb sin número de serie electrónico (ESN) o identificador de equipo móvil (MEID) o con valores ESN/MEID nulos
	Añadido

	9601.10.00
	Marfil trabajado y sus manufacturas
	Sin cambios


a
Residuos procedentes del tratamiento de grasas o ceras, animales o vegetales.

b
CDMA equivale a "acceso múltiple por división de código".

Fuente:
Department of Commerce (2010), Lista 1:  Política de importación, Foreign Trade Policy 2009-2014, en la que se incorpora el Suplemento Anual, 23 de agosto.  Consultado en:  http://dgft.gov.in;  y en la información en línea de la DGFT, "Notifications", consultada en:  http://dgft.gov.in.

b)
Licencias de importación

54. La India aplica un sistema de licencias de importación para administrar la importación de artículos sujetos a restricciones.  Las licencias de importación se administran de conformidad con la Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y reglamentación) de 1992 y las Normas (Reglamentación)  aplicables al Comercio Exterior de 1993.  Las prescripciones en materia de licencias pueden eliminarse sin el acuerdo del poder legislativo.

55. En la Lista relativa a la política de importación se enumeran los productos sujetos a restricciones y los sujetos a restricciones en determinadas condiciones.
  Los productos sujetos a restricciones requieren una licencia de importación especial expedida por la Dirección General de Comercio Exterior (DGFT).  Los productos sujetos a restricciones en determinadas condiciones requieren permisos de importación (por ejemplo, autorizaciones sanitarias y fitosanitarias), además de la licencia de importación especial.  La Secretaría no sabe con certeza qué productos requieren una licencia automática y cuáles requieren una licencia no automática.

56. Con arreglo a la Lista de la India relativa a la política de importación vigente (Política de comercio exterior 2009-2014), unas 422 líneas arancelarias al nivel de 8 dígitos del SA están sujetas a restricciones de importación (frente a las 415 líneas de 2007, aproximadamente).
  Representan en torno al 3,7 por ciento del total de las líneas arancelarias.  Alrededor de 275 líneas están sujetas a restricciones, mientras que unas 147 están sujetas a restricciones en determinadas condiciones.  Las restricciones impuestas en 2007 en las secciones 1, 2, 5, 19 (armas y municiones) y 21 (objetos de arte) del SA no han sufrido cambios (gráfico III.3).
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Gráfico III.3

Licencias de importación, por sección del SA, 2010/2011

Porcentaje de la sección del SA

Fuente

:   Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en datos facilitados por las autoridades indias.
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Licencias incondicionales

Licencias sujetas a condiciones

01   Animales vivos y prod. del reino 

animal        

02   Prod. del reino vegetal

03   Grasas y aceites      

04   Preparaciones alimenticias, etc.

05   Productos minerales

06   Productos de las industrias 

químicas o industrias conexas

07   Plásticos y caucho

08   Pieles y cueros

09   Madera y manufacturas de  

madera

10   Pasta de madera, papel, etc.

11   Materias textiles y sus 

manufacturas

12   Calzado, sombreros

13   Manufacturas de piedra

14   Piedras preciosas, etc.

15   Metales comunes y sus 

manufacturas

16   Máquinas y aparatos, etc.

17   Material de transporte

18   Instrumentos de precisión

19   Armas y municiones

20   Mercancías y productos diversos

21   Objetos de arte, etc.


57. Todos los importadores que dispongan de un número de código válido (IEC) pueden solicitar una licencia.  Las solicitudes se presentan a la DGFT o a la autoridad regional de la DGFT competente para la expedición de licencias.  La autoridad en esta materia puede remitir la solicitud al Comité de Facilitación Exim, que está compuesto por expertos técnicos, para recabar su asesoramiento respecto de la aprobación de una licencia.  Se ha dejado sin efecto la práctica de tramitar las licencias por conducto de la autoridad interesada.  En el Manual de Procedimientos se establecen los requisitos que deben cumplirse para solicitar licencias de importación.

58. Las licencias se otorgan en régimen NMF.  Tienen una validez de 24 meses y la autoridad competente puede prorrogarlas por un período de seis meses, en función de las circunstancias.  Su expedición está supeditada a que el importador sea el "usuario efectivo"
 y por lo general son intransferibles.

59. Las licencias están sujetas al pago de un derecho por la presentación de la solicitud, que varía en función del valor CIF de los productos importados.
  Cuando se llevó a cabo el examen anterior, los derechos ascendían a 2 rupias por un envío de un valor CIF de 1.000 rupias.  Los derechos de licencia mínimos son de 200 rupias y los máximos, de 100.000.  En el caso de las solicitudes presentadas por medios electrónicos, el derecho era de 1 rupia por un envío de un valor CIF de 1.000 rupias, con un mínimo de 200 rupias y un máximo de 50.000.
  Las importaciones realizadas por el Gobierno central, los gobiernos de los Estados o cualquier departamento u oficina del Gobierno están exentas de los derechos de solicitud, al igual que los productos importados para uso de instituciones docentes, de beneficencia o de misiones religiosas, o para uso personal (excepto los vehículos).  Los derechos no se reembolsan.

60. La DGFT o un funcionario autorizado pueden rechazar por escrito la concesión o renovación de una licencia de importación (o exportación), o suspenderla por motivos específicos (recuadro III.1).  Puede interponerse recurso contra cualquiera de estas decisiones.  Sin embargo, de conformidad con la legislación india, no debe denegarse una licencia si ello puede afectar negativamente al comercio.

	Recuadro III.1:  Motivos para denegar la concesión de una licencia o para revocarla, 2011

Motivos para denegar la concesión de una licencia:

· el solicitante ha infringido alguna legislación aduanera o cambiaria;

· la solicitud de licencia no se ajusta sustancialmente a las disposiciones de las Normas (Reglamentación) aplicables al Comercio Exterior;

· la solicitud o algún documento justificativo contiene declaraciones falsas, fraudulentas o engañosas;

· hay alguna acción pendiente contra el solicitante al amparo de la Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992 o de alguno de sus reglamentos u órdenes;

· el solicitante no ha pagado alguna multa impuesta de conformidad con dicha Ley;

· el solicitante ha hecho un uso indebido de una licencia;

· el solicitante o un agente o empleado del solicitante, con su consentimiento, han intervenido en una práctica corrupta o fraudulenta a efectos de obtener otra licencia;

	· el solicitante no cumple las prescripciones de registro y documentación establecidas en la política de exportación e importación;

· el solicitante no presenta los documentos requeridos por el Director General o la autoridad competente para la expedición de licencias;

· en el caso de una licencia de importación, no se dispone de divisas para la importación;

· el Gobierno central ha decidido realizar las importaciones a través de empresas comerciales del Estado, y la distribución a través de organismos especiales o especializados.

Motivos para revocar una licencia:

· la licencia se ha obtenido mediante fraude, omisión o falseamiento de los hechos;  o

· el titular de la licencia ha infringido alguna de las condiciones a que está supeditada la licencia;  o

· el titular de la licencia ha hecho un uso indebido de ella;  o

· el titular de la licencia ha infringido alguna legislación aduanera o cambiaria o las normas o reglamentos conexos.

Fuente:
Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992;  Normas (Reglamentación) aplicables al Comercio Exterior de 1993;  y documentos G/LIC/N/3/IND/9-11 de la OMC, de 3 de septiembre de 2007 a 27 de julio de 2010.


61. Los productos importados con licencia no pueden exportarse sin el permiso por escrito de la DGFT.

62. Las importaciones de ciertos productos (24 líneas arancelarias) están sujetas a restricciones en función de su precio de importación (cuadro III.10).  Estas importaciones están restringidas (es decir, supeditadas a una licencia) cuando el precio CIF es inferior al precio mínimo.  Los precios mínimos de importación se fijan tomando en consideración los precios internos e internacionales y la calidad de los productos.

Cuadro III.10

Artículos cuya importación está libre de derechos, siempre que su precio no sea inferior al precio mínimo de importación, 2010/2011
	Código del SA
	Designación
	Precio mínimo de importación

	0802.90.11
0802.90.12
0802.90.13
0802.90.19
	Nueces de betel:  enteras
Nueces de betel:  partidas
Nueces de betel:  pulverizadas
Nueces de betel:  excepto las anteriores
	35 Rs/kg

	4012.11.00

4012.12.00

4012.13.00
4012.19.10
4012.19.90
	Neumáticos recauchutados:  de los tipos utilizados en automóviles de turismo
Neumáticos recauchutados:  de los tipos utilizados en autobuses o camiones
Neumáticos recauchutados:  de los tipos utilizados en aeronaves
Los demás neumáticos:  para vehículos de dos ruedas
Los demás neumáticos
	175 $EE.UU./unidad para los autobuses, camiones, vehículos de mayor tamaño y vehículos comerciales ligeros
25 $EE.UU./unidad para vehículos de pasajeros

	4012.20.10
	Neumáticos usados:  para autobuses, camiones y maquinaria para movimientos de tierras
	175 $EE.UU./unidad

	4012.20.20
	Neumáticos usados:  para vehículos de pasajeros
	25 $EE.UU./unidad

	6802.10.00
6802.21.10
6802.21.20
6802.21.90
6802.91.00
6802.92.00
	Losetas, cubos, dados y artículos similares
Losetas de mármol
Piedras de talla de mármol
Las demás piedras de talla o de construcción
Mármol, travertinos y alabastro
Las demás piedras calizas
	50 $EE.UU./kg

	6810.11.10
6810.11.90
6810.19.10
6810.19.90
6810.91.00

6810.99.10
6810.99.90
	Ladrillos de cemento
Los demás bloques y ladrillos para la construcción
Tejas para mosaicos
Las demás manufacturas de cemento
Manufacturas de cemento:  elementos prefabricados para la construcción o ingeniería civil
Bloques de hormigón
Las demás manufacturas de cemento
	50 $EE.UU./kg


Fuente:
Department of Commerce (2010), Lista 1:  Política de importación, Foreign Trade Policy 2009-2014, en la que se incorpora el Suplemento Anual, 23 de agosto.  Consultado en:  http://dgft.gov.in.

c)
Contingentes de importación
63. La India mantiene contingentes de importación para el mármol y piedras similares (SA 2515.11.00, 2515.12.10, 2515.12.20 y 2515.12.90) y la madera de sándalo (SA 4403.99.22).  Los contingentes se establecen cada año y se administran en régimen NMF.  No hay un límite máximo asignable por solicitante.  Las solicitudes se examinan cuando se reciben y se evalúan de acuerdo con los criterios estipulados en las notificaciones y circulares publicadas cada año por la DGFT.
  La India no aplica contingentes bilaterales.

64. Desde la eliminación de la mayoría de las restricciones cuantitativas a las importaciones en 2001, se ha establecido un mecanismo para supervisar las importaciones de productos considerados sensibles.  Actualmente hay unos 415 productos de este tipo, frente a los 300 de 2007.  Entre los productos sensibles sujetos a supervisión figuran la leche y los productos lácteos, las frutas, legumbres y hortalizas, las leguminosas, las aves de corral, el té y el café, las especias, los cereales alimenticios, los aceites comestibles, el algodón y la seda, el mármol y el granito, los automóviles, las partes y accesorios de vehículos automóviles, los productos fabricados por industrias en pequeña escala y otros artículos (bambú, cacao, copra y azúcar).

65. En 2010, la India podía imponer restricciones cuantitativas, mediante notificación en la Gazette of India, a las importaciones de mercancías que causaran un daño grave a la rama de producción nacional, como consecuencia de una investigación en materia de salvaguardias (sección viii)).

d)
Otras restricciones a la importación
66. Algunos productos, como vehículos automóviles
 y automóviles de segunda mano (de menos de tres años de antigüedad)
, deben importarse a través de determinados puertos (Chennai, Calcuta y Mumbai para los vehículos nuevos;  y Mumbai para los automóviles de segunda mano).  Hasta 2008, las importaciones procedentes de Sri Lanka gravadas con aranceles preferenciales (como el té y las prendas de vestir) debían importarse a través de puertos específicos (Kochi y Calcuta para el té, y Chennai y Mumbai para las prendas de vestir).

vii) Comercio de Estado

67. El comercio de Estado se emplea como una herramienta de política para asegurar, entre otras cosas, que los agricultores obtengan unos ingresos "razonables", así como la seguridad alimentaria, el suministro de abonos a los agricultores, y que el sistema nacional de precios de sostenimiento para el queroseno y el gas licuado de petróleo (GLP) se aplique correctamente, confiando su importación a un solo agente (sección 4) iv)).

68. La India sigue realizando comercio de Estado con algunos productos agropecuarios (a saber, ciertos cereales, copra y aceite de coco), urea y aceites de petróleo (cuadro III.11).  La DGFT autoriza a siete empresas comerciales del Estado a comerciar con estos productos.  No obstante, de conformidad con la Política de comercio exterior 2009-2014, cuando estas empresas no pueden abastecer el mercado, la DGFT puede autorizar a otras empresas a importar cualquier mercancía que sea objeto de comercio de Estado.  La Indian Oil Corporation Ltd. sigue teniendo el monopolio de las importaciones de gasolina natural (SA 2710.11.20), las demás gasolinas naturales (SA 2710.11.90) y gasóleo ligero (SA 2710.19.40);  las demás empresas comerciales del Estado y las empresas privadas pueden comercializar otros hidrocarburos (cuadro III.11).

69. El derecho exclusivo de importar (o exportar) se otorga a una empresa estatal con arreglo a lo dispuesto en la Política de comercio exterior 2009-2014 (párrafo 2.11).  De igual manera, de conformidad con la Política de comercio exterior, todas las empresas comerciales del Estado a las que se hayan concedido privilegios especiales de importar (o exportar) deben realizar las compras (o ventas) correspondientes en función de criterios comerciales como el precio, la calidad, la disponibilidad, la comerciabilidad y el transporte.  Esas empresas deben actuar de manera no discriminatoria.

70. El valor de las importaciones llevadas a cabo por las empresas comerciales del Estado durante el período examinado se muestra en el cuadro III.11.  La India presentó su última notificación sobre empresas comerciales del Estado en 2010, pese a que las estadísticas se referían a las importaciones efectuadas por estas empresas hasta 2006.
71. Las empresas comerciales del Estado también contribuyen al objetivo de la India de "equilibrar" sus importaciones y exportaciones mediante el recurso al comercio de compensación, que entraña el acuerdo de que un país venda mercancías a otro a cambio de mercancías de valor equivalente del segundo país (y en ocasiones pagos en efectivo o prestación de servicios).  La práctica es especialmente habitual entre países que tienen limitaciones cambiarias o problemas relacionados con la balanza de pagos.
  La India ha declarado que no impone requisitos al comercio de compensación, aunque al parecer "se alienta a recurrir al comercio de compensación" a las empresas privadas, y la Corporación del Comercio de Minerales y Metales (MMTC Ltd.) promueve las operaciones de comercio de compensación en su sitio Web.
  La India ha recurrido recientemente a este tipo de comercio para los bienes de capital.
  Se alienta a las empresas privadas a practicar el comercio de compensación.  Las licitaciones que se celebran a escala internacional suelen contener una cláusula en la que se establece que, en caso de igualdad de los demás factores, se dará preferencia a las empresas dispuestas a recurrir al comercio de compensación.

Cuadro III.11

Valor de las importaciones objeto de comercio de Estado, 2007-2011

	Empresas comerciales del Estado
	Producto
	Código del SA
	Valor de las importaciones (millones de Rs)

	
	
	
	2007/2008
	2008/2009
	2009/2010
	2010/2011a

	Corporación de Alimentos de la India
	Trigo
	1001.10.90, 1001.90.20, 1001.90.39
	26.575,1
	0,2
	2.317,6
	595,6

	
	Centeno
	1002.00.90
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	Avena
	1004.00.90
	 82,5
	 144,7
	 133,9
	 28,4

	
	Maíz
	1005.90.00
	 79,6
	 234,9
	 574,3
	 14,0

	
	Arroz
	1006.10.90, 1006.20.00, 1006.30.10, 1006.30.20, 1006.30.90, 1006.40.00
	 4,2
	 5,4
	 3,7
	 1,6

	
	Sorgo de grano
	1007.00.90
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	Alforfón, mijo, alpiste, durra, mijo perla, coracán, los demás cereales
	1008.10.90, 1008.20.19, 1008.20.29, 1008.20.39, 1008.30.90, 1008.90.90
	 8,2
	 29,0
	 33,0
	 7,1

	Corporación de Comercio de Estado de la India
	Copra
	120300.00
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	Aceite en bruto (aceite de coco y sus fracciones)
	1513.11.00
	0,0
	 138,9
	 392,6
	0,0

	
	Los demás (aceite de coco y sus fracciones)
	1513.19.00
	 352,6
	 675,3
	 137,7
	 0,0

	Indian Oil Corporation;  Bharat Petroleum Corporation Ltd.;  Hindustan Petroleum Corporation Ltd.;  Oil and Natural Gas Corporation Ltd.;  Mangalore Refinery and Petrochemicals Ltd.;  Numaligarh Refinery Ltd.;  Reliance Industries Ltd.;  Essar Oil Ltd.;  y Shell India Pvt.  Ltd.
	Destilados especiales (excepto benceno y toluol) con escala nominal de puntos de ebullición de 55-115°Cb
	2710.11.11
	 787,6
	 6.063,0
	 6.296,6
	 2.846,8

	
	Destilados especiales (excepto benceno, benzol, tolueno y toluol) con escala nominal de puntos de ebullición 63-70°Cb
	2710.11.12
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	Los demás destilados especiales (excepto benceno, benzol, tolueno y toluol)b
	2710.11.13
	0,0
	 0,1
	 355,7
	 540,4

	
	Las demás gasolinas para motoresb
	2710.11.19
	 5.280,1
	12.110,6
	11.890,1
	 8.174,2

	
	Combustible para aviones de retropropulsiónb
	2710.19.20
	 124,1
	 326,6
	 3.939,3
	 540,5

	
	Gasóleo para motores de alta velocidadb
	2710.19.30
	86.256,4
	103.837,4
	67.387,1
	24.390,6

	Indian Oil Corporation
	Gasolina natural
	2710.11.20
	 31,2
	 2,3
	 0,3
	0,0

	
	Las demás gasolinas naturales
	2710.11.90
	161.683,2
	155.321,2
	34.938,7
	13.184,9

	
	Gasóleo ligero
	2710.19.40
	 28,6
	 10,3
	 8,3
	 2,5

	Indian Oil Corporation;  Bharat Petroleum Corporation Ltd.;  Hindustan Petroleum Corporation Ltd.;  IBP;  y Corporación de Comercio de Estado de la India
	Aceite de queroseno superior
	2710.19.10
	55.830,4
	71.914,3
	25.688,6
	11.545,2

	Corporación de Comercio de Estado de la India;  Corporación del Comercio de Minerales y Metales;  e Indian Potash Ltd.
	Urea, incluso en disolución acuosa
	3102.10.00
	79.445,9
	95.876,5
	 5.549,7
	 9.464,0


a
Entre abril y junio.

b
Se ha concedido a Bharat Petroleum Corporation Ltd., Hindustan Petroleum Corporation Ltd. e IBP el derecho de comercializar estos productos (Ministerio de Petróleo y Gas Natural, Resolución Nº P-23015/1/2001-MKT, de 8 de marzo de 2002).

Fuente:
Documento G/STR/N/8/IND, G/STR/N/9/IND, G/STR/N/10/IND y G/STR/N/11/IND de la OMC, de 6 de mayo de 2010;  Department of Commerce (2010), Lista 1:  Política de importación, Foreign Trade Policy 2009-2014, en la que se incorpora el Suplemento Anual, 23 de agosto.  Consultado en:  http://dgft.gov.in;  e información facilitada por las autoridades indias.

viii) Medidas comerciales especiales

a)
Medidas antidumping y compensatorias
Panorama general

72. La legislación de la India relativa a las medidas antidumping y compensatorias figura en la Ley del Arancel de Aduanas de 1975, modificada por la Ley del Arancel de Aduanas (Modificación) de 1995, y el Reglamento del Arancel de Aduanas sobre la identificación de los artículos objeto de dumping, la liquidación y recaudación de derechos antidumping y la determinación del daño de 1995.  Esta legislación fue notificada a la OMC en 1996.
  Las autoridades han indicado que la India considera que los derechos antidumping en particular, y las medidas comerciales correctivas en general, son instrumentos de protección necesarios para eliminar el daño causado a la rama de producción nacional por prácticas comerciales desleales.  Las intervenciones tienen la finalidad de restablecer una situación de competencia abierta y equitativa en el mercado indio.

73. La Dirección General de Derechos Antidumping y otros Derechos Conexos (DGAD), del Departamento de Comercio, puede iniciar investigaciones antidumping previa solicitud por escrito presentada por una rama de producción nacional o en su nombre, o por iniciativa propia si está justificada su puesta en marcha.  La DGAD examina las solicitudes para cerciorarse de que están convenientemente documentadas y aportan pruebas suficientes para iniciar la investigación.  Si las pruebas no son las adecuadas, se expide una "carta de corrección", normalmente en un plazo de 20 días contados a partir de la fecha de recepción de la solicitud.  Para que se ponga en marcha una investigación, las personas que la han solicitado deben representar al menos el 25 por ciento de la producción interna total de un artículo similar;  y los productores nacionales que apoyen expresamente la solicitud deben suponer más del 50 por ciento de la producción total del artículo similar por quienes apoyan y se oponen expresamente a la solicitud.  De conformidad con la legislación india, el dumping no es impugnable per se.  Para que una solicitud prospere y antes de iniciar la investigación, la DGAD debe comprobar la exactitud e idoneidad de las pruebas aportadas y determinar si hay suficientes pruebas de dumping o daño (cuando proceda) y existe una relación causal entre las importaciones objeto de dumping y el supuesto daño.  Además, deben investigarse otras causas del daño, para no achacarlo al dumping.

74. La DGAD informa al gobierno del país exportador de la iniciación de la investigación y emite un aviso público con datos al respecto y los plazos para que los interesados presenten sus observaciones.  La notificación pública normalmente se realiza 45 días después de la recepción de la documentación y el plazo para que los interesados expresen su opinión es de 30 días suplementarios.  Cuando se formula una determinación preliminar sobre el precio de exportación, el valor normal y el margen de dumping, dicha determinación normalmente es objeto de un aviso público dentro de un plazo de 150 días contados desde la iniciación de la investigación.  Tras esta determinación, el Departamento de la Renta Nacional puede imponer un derecho provisional que no exceda del margen de dumping.  El derecho provisional no puede imponerse hasta transcurridos 60 días a partir de la fecha de iniciación de la investigación y sólo podrá permanecer en vigor por un plazo de seis meses, que puede prorrogarse a nueve meses a petición de exportadores que representen un porcentaje significativo del comercio de que se trate.  La determinación definitiva normalmente se adopta en un plazo de 150 días contados a partir de la fecha de la determinación preliminar y en el plazo de un año desde la iniciación de la investigación.  El Gobierno central puede prorrogar este plazo por un máximo de seis meses en circunstancias especiales, como la complejidad del caso y la intervención judicial de algún tribunal.

75. La DGAD determina el margen de dumping que corresponde a cada exportador o productor, tras lo cual el Departamento de la Renta Nacional puede, dentro de un plazo de tres meses contados desde la publicación de la determinación definitiva, imponer el derecho antidumping mediante su notificación en la Gaceta Oficial.  Con arreglo a la legislación india, el Gobierno está obligado a limitar el valor del derecho antidumping al margen de dumping o el margen de daño, si éste es inferior.  El derecho antidumping puede permanecer en vigor durante cinco años, a menos que la DGAD lo revoque antes o prorrogue ese plazo.

76. La legislación india contempla la posibilidad de la recaudación retrospectiva de derechos antidumping, cuando haya antecedentes de que el dumping ya causó daño o cuando el daño se deba a un dumping en gran escala en un plazo relativamente breve, de modo que el efecto correctivo del derecho antidumping pudiera verse gravemente menoscabado.  La aplicación retrospectiva no puede abarcar más de 90 días contados a partir de la fecha de imposición de un derecho provisional.  No se autoriza la aplicación retrospectiva antes de la fecha de iniciación de una investigación.  Las autoridades señalan que durante el período examinado no se han aplicado derechos retrospectivamente.

77. La DGAD puede poner término a una investigación en cualquier momento:  si se recibe una solicitud por escrito de la rama de producción nacional a instancias de la cual se inició la investigación, o en nombre de ella;  si no hay pruebas suficientes de la existencia de dumping o de daño;  si el daño es insignificante;  si el margen de dumping es inferior al 2 por ciento del precio de exportación;  o si el volumen de las importaciones objeto de dumping es inferior al 3 por ciento de las importaciones del producto similar, salvo que los países que individualmente representen menos del 3 por ciento de las importaciones del producto similar representen en conjunto más del 7 por ciento de esas importaciones.

78. Las normas aplicables a la iniciación y realización de un examen a efectos de extinción figuran en el Aviso comercial Nº 1/2008, de 10 de marzo de 2008.
  Un examen de este tipo puede iniciarse previa petición de la rama de producción nacional o puede hacerlo la DGAD por iniciativa propia.  De conformidad con las normas establecidas, la DGAD debe enviar una carta de aviso a la rama de producción nacional poco después del cuarto año de vigencia de las medidas antidumping.  La rama de producción nacional debe comunicar a la DGAD, en un plazo de 40 días contados a partir del envío de la carta, si tiene la intención de presentar una solicitud de prórroga de las medidas antidumping.  De ser así, la DGAD debe recibir la solicitud relativa a la necesidad de mantener las medidas antidumping en vigor al menos seis meses antes de la fecha de expiración de dichas medidas.  La DGAD puede iniciar entonces el examen a efectos de extinción sobre la base de la solicitud de la rama de producción nacional.  Si decide iniciarla de manera autónoma, debe enviar un cuestionario a la rama de producción nacional, cuyas observaciones deberán llegar a la DGAD en un plazo de 40 días, y en ellas se justificará la necesidad de mantener las medidas antidumping.  Después de recibir las respuestas al cuestionario, la DGAD podrá enviar una carta a los demás interesados acerca de la necesidad de mantener dichas medidas o tomar otra decisión;  deberá recibir las observaciones al respecto en un plazo de 40 días tras el envío de la carta.  Si, después de recibir información de las partes, la DGAD considera que hay motivos suficientes para la prosecución de las medidas antidumping (con o sin su modificación), puede recomendarlo al Gobierno central.  La investigación se da por terminada si no hay suficientes motivos para mantener las medidas vigentes.  Los nuevos procedimientos han sustituido a todas las instrucciones o avisos comerciales anteriores publicados por la DGAD en relación con los exámenes a efectos de extinción.

79. La DGAD realiza exámenes a mitad de período para evaluar la necesidad de mantener los derechos antidumping.  Puede iniciarlos por iniciativa propia o a petición de una parte interesada y en caso de que hayan cambiado las circunstancias.  El examen se atiene a los mismos procedimientos prescritos para las investigaciones, en la medida en que sean aplicables.  En 2010 se publicó un aviso comercial para aclarar cuestiones relacionadas con la iniciación de exámenes a mitad de período.
  En él se indica que puede presentar a la DGAD una solicitud de iniciación de un examen a mitad de período acerca de un derecho antidumping en vigor cualquier parte interesada, como los exportadores, importadores, productores nacionales, organismos de representación comercial, empresas o instituciones que representen a la rama de producción nacional.  El solicitante debe presentar informaciones que demuestren fehacientemente la necesidad de un examen.  En el aviso se indica asimismo que la DGAD puede aceptar la solicitud de un examen intermedio o un examen a mitad de período si ha transcurrido un plazo de tiempo prudencial (es decir, un año como mínimo) desde la imposición del derecho antidumping definitivo por el Gobierno central.  Sin embargo, cuando esté justificado la DGAD podrá examinar por iniciativa propia la necesidad de mantener el derecho.

80. La DGAD debe realizar un examen a fin de determinar los márgenes de dumping por cada nuevo exportador o productor de un país sujeto a medidas antidumping, siempre que se trate de exportadores o productores nuevos y que no estén vinculados a ninguno de los demás exportadores.

81. Las autoridades pueden suspender o dar por terminada una investigación si el exportador de que se trate asume el compromiso de revisar los precios a fin de eliminar el dumping o sus efectos perjudiciales.  No se acepta ningún compromiso antes de llevar a cabo una determinación preliminar.  Durante el período objeto de examen se aceptó un compromiso en materia de precios asumido por Sri Lanka en agosto de 2009, a raíz de la investigación antidumping relativa a las "Importaciones de tableros de fibra planos de densidad media procedentes de China, Malasia, Nueva Zelandia, Tailandia y Sri Lanka".

82. Los productos importados por empresas de zonas de elaboración para la exportación o establecimientos orientados a la exportación, así como los importados por titulares de licencias anticipadas (actualmente, Programa de autorizaciones anticipadas, véase el cuadro AIII.6), están exentos del pago de derechos antidumping.
  Con arreglo a las normas sobre reembolso, el derecho antidumping definitivo que ha de abonarse por los productos importados utilizados en la fabricación de productos de exportación puede ser reembolsado de acuerdo con la tasa de devolución de los derechos por marcas.

83. En virtud de la Ley del Arancel de Aduanas de 1975 (parte 9) y el Reglamento del Arancel de Aduanas sobre la identificación de los artículos subvencionados, la liquidación y recaudación de derechos compensatorios y la determinación del daño, de 1995, pueden imponerse medidas compensatorias.  La decisión de iniciar una investigación debe notificarse mediante aviso público y las partes interesadas han de facilitar la información pertinente en los 30 días siguientes a la publicación del aviso.  Pueden imponerse derechos provisionales, aunque no antes de haber transcurrido seis meses contados desde la fecha de iniciación de la investigación, que podrán permanecer en vigor por un máximo de cuatro meses.  La DGAD debe publicar la determinación definitiva dentro de un plazo de un año desde la fecha de iniciación de la investigación, plazo que el Gobierno central puede prorrogar, en circunstancias excepcionales, por seis meses más.  El Gobierno central debe imponer las medidas compensatorias definitivas, por recomendación de la DGAD, en los tres meses siguientes a la publicación de la determinación definitiva.  Las medidas definitivas pueden permanecer en vigor hasta cinco años.

84. Las medidas antidumping y compensatorias pueden recurrirse ante el Tribunal de Apelación en materia de Derechos de Aduanas, Impuestos Especiales e Impuestos sobre los Servicios (CESTAT), de conformidad con el capítulo XV (artículo 129) de la Ley de Aduanas de 1962.  La apelación debe presentarse en un plazo de 90 días a partir de la fecha de la notificación del derecho definitivo por el Gobierno central.
  Entre 2006 y octubre de 2010, se interpusieron 40 recursos ante el CESTAT y se resolvieron siete casos.  En cinco de los siete asuntos, las medidas impuestas fueron confirmadas y las apelaciones rechazadas;  el recurso tuvo éxito en un caso;  y el caso restante fue remitido de nuevo a la DGAD.  La decisión del CESTAT puede recurrirse ante el Tribunal Supremo.  En el período 2006-2010, se apeló contra dos decisiones del CESTAT ante el Tribunal Supremo de la India:  en un caso se confirmó la decisión.

Medidas

85. La India es uno de los usuarios que aplica más medidas antidumping entre los Miembros de la OMC.  Desde la creación de la OMC hasta el 30 de junio de 2010, la India adoptó 436 de las 2.433 medidas antidumping aplicadas por los Miembros, es decir, el 17,9 por ciento del total.  Durante el mismo período, la India inició 613 investigaciones, de un total de 3.752.  Las investigaciones iniciadas afectaron principalmente a China (137), la República de Corea (47), el Taipei Chino (45), la UE (42), Tailandia (36), el Japón (30), los Estados Unidos (29), Indonesia (24), Singapur (23), Malasia (22) y la Federación de Rusia (19).

86. Entre enero de 2006 y el 31 de diciembre de 2010, la India inició 209 investigaciones antidumping contra 34 interlocutores comerciales, frente a las 176 notificadas en su Examen anterior (gráfico III.4).
  Entre los productos afectados figuraban los siguientes:  sustancias y productos químicos;  plásticos, caucho y sus manufacturas;  metales comunes;  y textiles y prendas de vestir.  Al 31 de diciembre de 2010, estaban en vigor 207 medidas antidumping, frente a las 177 vigentes el 30 de junio de 2006.
  La India no adoptó ninguna medida compensatoria durante este período.  Las medidas aplicadas afectaron a 30 interlocutores comerciales.
  La mayoría se aplicó contra China (67, o el 32,4 por ciento del total), la República de Corea (19, o el 9,2 por ciento), el Taipei Chino (19, o el 9,2 por ciento), Tailandia (14, o el 6,8 por ciento), la UE o sus Estados miembros (12, o el 5,8 por ciento), y el Japón, Malasia y los Estados Unidos (9, o el 4,3 por ciento cada uno).

87. Al 30 de junio de 2010, la duración media de las medidas antidumping aplicadas por la India era de 56,7 meses.  El período de vigencia más largo era de 161 meses (caucho acrilonitrilo-butadieno procedente de Corea);  18 derechos llevaban más de diez años en vigor y 81 medidas cinco años como mínimo.

88. En el período 2006-2010 se iniciaron 113 exámenes a efectos de extinción, que dieron lugar a la eliminación de la medida en 38 casos y a su reimposición en 57 casos;  los demás casos estaban pendientes de resolución a finales de 2010.
89. Actualmente (junio de 2011) no hay ninguna medida compensatoria definitiva en vigor.  En enero de 2008 se inició una investigación en relación con las importaciones de nitrito sódico de China, pero se dio por terminada sin la imposición de derechos compensatorios.
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90. Tres de las medidas antidumping aplicadas por la India han sido impugnadas ante el OSD;  dos casos siguen pendientes de resolución y el tercero fue resuelto entre las partes.

b)
Salvaguardias
Marco legislativo y administrativo

91. La legislación india en materia de salvaguardias figura en los artículos 8B y 8C de la Ley del Arancel de Aduanas de 1975;  el artículo 8C se refiere específicamente a las importaciones procedentes de China.  En el Reglamento del Arancel de Aduanas (Establecimiento y percepción de derechos de salvaguardia) de 1997 y en el Reglamento del Arancel de Aduanas (Derechos de salvaguardia de transición para productos específicos) de 2002 se describen los procedimientos que han de seguirse para la aplicación de medidas de salvaguardia.  Las autoridades han indicado que la legislación nacional y su aplicación se atienen a lo dispuesto en el artículo XIX del GATT de 1994 y el Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC.

92. El Director General (Salvaguardias), del Departamento de la Renta Nacional, se encarga de escuchar las peticiones y realizar investigaciones en materia de salvaguardias.  También es responsable de formular recomendaciones en el marco del Reglamento sobre el Acuerdo Comercial entre la India y Singapur (Medidas de salvaguardia) de 2009.  La solicitud de realización de la investigación debe ser presentada por escrito al Director General por la rama de producción nacional afectada o en su nombre.  El Director General también puede iniciar una investigación por iniciativa propia en función de la información que haya recibido de un comisionado de aduanas.  Con arreglo al Reglamento sobre Derechos de Salvaguardia de 1997, cuando se solicita la imposición de medidas de salvaguardia durante más de un año, deben facilitarse datos acerca de las iniciativas adoptadas o previstas para realizar ajustes ante la competencia de las importaciones, con inclusión de información acerca del proceso de liberalización progresiva.  Después de ello, el Director General puede iniciar una investigación para determinar la existencia de un daño grave o de amenaza de daño grave a la rama de producción nacional causado por el aumento de las importaciones de un producto en grandes cantidades, en términos absolutos o en relación con la producción nacional.  La investigación debe quedar ultimada y ser objeto de notificación pública en un plazo de ocho meses contados desde la fecha de su iniciación (o en el plazo autorizado por el Gobierno central).  Los procedimientos de la Junta Permanente de Salvaguardias no son del dominio público.  Comunica sus dictámenes al Ministro de Hacienda cuando se trata de la aprobación de derechos de salvaguardia y al Ministro de Comercio para la imposición de restricciones cuantitativas.
  Si, después de realizar una investigación en materia de salvaguardias, el Gobierno central concluye que las importaciones de un producto en la India han aumentado en tal cantidad y se realizan en condiciones tales que causan o amenazan causar un daño grave a la rama de producción nacional, puede imponer un derecho de salvaguardia sobre dicho producto, notificándolo en la Gaceta Oficial.  El Gobierno central puede eximir a cualquier producto del pago de la totalidad o parte del derecho de salvaguardia previa notificación en la Gaceta Oficial.  En la notificación debe informarse acerca del producto exento, la cantidad exenta y el origen del producto.

93. Cuando se solicita la imposición de medidas de salvaguardia provisionales, se debe examinar la información completa y detallada acerca de la existencia de circunstancias críticas y comprobar si la demora en la aplicación de las medidas entrañaría un perjuicio difícilmente reparable.  En caso de que así sea, el Director General puede tomar nota de las constataciones preliminares y emitir un aviso público.  Las constataciones preliminares se presentan al Gobierno central por conducto de la Junta de Salvaguardias.
  El Gobierno central puede imponer medidas provisionales durante un plazo máximo de 200 días.

94. El derecho se percibe únicamente durante el plazo de tiempo necesario para prevenir o reparar el daño grave y facilitar la realización de ajustes beneficiosos.  Expira cuatro años después de su fecha de imposición.  No obstante, si el Gobierno central considera que la rama de producción nacional ha adoptado medidas para hacer frente al daño o a la amenaza de daño y que el derecho de salvaguardia sigue siendo necesario, puede prorrogar el período de imposición hasta un máximo de diez años contados a partir de la primera imposición del derecho.  Las salvaguardias que lleven más de un año en vigor deben liberalizarse progresivamente, a intervalos regulares.

95. Hasta 2010, las medidas de salvaguardia únicamente podían revestir la forma de recargos a los derechos.  La Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) (Modificación) de 2010 (Nº 25, de 2010) modificó la legislación india sobre salvaguardias, permitiendo la utilización de restricciones cuantitativas como medidas correctivas.
  En virtud de esta enmienda, "en caso de que, después de haber realizado la investigación que estime oportuna, el Gobierno central concluya que las importaciones de un producto en la India han aumentado en tal cantidad y se realizan en condiciones tales que causan o amenazan causar un daño grave a la rama de producción nacional, podrá imponer, previa notificación en la Gaceta Oficial, las restricciones cuantitativas a la importación del producto que juzgue oportunas".  No pueden aplicarse restricciones cuantitativas a la importación de mercancías originarias de un país en desarrollo si la proporción de dichas importaciones no supera el 3 por ciento;  ni a las importaciones de mercancías originarias de más de un país en desarrollo si el volumen agregado de las importaciones de todos los países no supera el 9 por ciento de las importaciones totales de dichas mercancías en la India.

96. Aunque las decisiones sobre salvaguardias adoptadas por el Director General de Salvaguardias no pueden recurrirse en virtud de la legislación
, pueden presentarse apelaciones ante el Tribunal Superior y el Tribunal Supremo.  Si el período de imposición de un derecho de salvaguardia rebasa tres años, el Director General debe examinar la situación a más tardar a mitad de ese período y, cuando proceda, recomendar la revocación del derecho o la aceleración de su liberalización.

Medidas

97. Las investigaciones en materia de salvaguardias iniciadas aumentaron sustancialmente durante el período examinado.  Aunque no se inició ninguna en 2006 y 2007, y sólo dos en 2008, en 2009 se iniciaron 13 investigaciones.  En el primer trimestre de 2010 se inició una investigación correspondiente a un examen por extinción y en diciembre de ese año se inició una nueva investigación (N1, 3-dimetil butil-N Fenil parafenilenediamina).
  En el primer trimestre de 2011 se inició una nueva investigación.

98. En el período 2007-2010 se iniciaron 18 investigaciones, algunas de ellas relativas a más de un caso.  En ocho de esos casos (siete investigaciones), el Director General de Salvaguardias recomendó la aplicación de medidas:  en un caso (oxoalcohol), la Junta de Salvaguardias rechazó la recomendación;  en otro, el Director General recomendó la aplicación de las medidas de salvaguardia durante tres meses;  en otro, durante un año;  en otro, durante dos años;  en dos casos, durante tres años;  y, en un caso más, el Director General recomendó la aplicación de salvaguardias durante cuatro años (productos de aluminio).  En algunos casos, la Junta decidió aplicar la medida durante un plazo más corto que el propuesto por el Director General.  La Junta decidió aplicar la medida de salvaguardia durante un año, en lugar de tres, en el caso del anhídrido ftálico, y durante dos años en los casos relacionados con el dimetoato, los productos de aluminio laminado plano y las hojas y tiras, delgadas, de aluminio (cuadro AIII.3).  Todas las medidas de salvaguardia consistieron en un incremento de los aranceles hasta tipos idénticos o inferiores a los recomendados por el Director General.  En las 11 investigaciones restantes no se aplicaron medidas de salvaguardia;  la investigación finalizó debido a la retirada de la solicitud en siete casos (cuatro investigaciones);  el Director General recomendó que no se aplicaran medidas de salvaguardia en siete casos (seis investigaciones);  y el caso iniciado en diciembre de 2010 todavía se está investigando.

ix) Normas y reglamentos técnicos

a)
Normas
99. Según las autoridades, no se produjeron cambios importantes en el proceso de normalización de la India durante el período objeto de examen.  Las normas indias se establecen sobre la base de las disposiciones de la Ley de la Oficina de Normas de la India (BIS) de 1986 y el Reglamento de la BIS de 1987.  La BIS es responsable de la formulación y aplicación de las normas en 14 sectores.
  Entre sus funciones figura también la realización de actividades relacionadas con la certificación de productos y sistemas de calidad, pruebas y calibración, la aplicación de las normas, la cooperación internacional y la sensibilización de los consumidores.  En otros sectores la aplicación de las normas es responsabilidad de otros organismos (cuadro AIII.4).  Se han establecido comités de coordinación sectorial para la elaboración de alimentos, la energía eléctrica, el acero, los vehículos de motor, los textiles y la tecnología de la información;  dichos comités deben elaborar normas armonizadas a escala nacional.  La BIS ha considerado prioritaria la armonización de las normas nacionales con las internacionales y regionales, de modo que las normas internacionales se adoptan a menudo como normas indias, según el sistema de numeración ISO/CEI, o estas últimas son armonizadas con las normas internacionales en sectores de interés comercial para la India.

100. La BIS es miembro de la Organización Internacional de Normalización (ISO) y participa en los comités técnicos y orgánicos de la ISO
, así como de la Comisión Electrotécnica Internacional (CEI);  participa en 73 comités técnicos de la CEI y es observadora en 83.  La BIS ha suscrito memorandos de entendimiento sobre cooperación bilateral con los organismos nacionales competentes en materia de normas de Afganistán, Alemania, Bhután, Brasil, los Emiratos Árabes Unidos, los Estados Unidos, Francia, Israel, Mauricio, Nigeria, y Sudáfrica.
  También ha concertado un acuerdo de reconocimiento mutuo con el organismo nacional competente en materia de normas de Sri Lanka.

101. El 31 de marzo de 2010 había unas 18.623 normas indias y en torno al 84 por ciento estaban armonizadas con las normas internacionales (cuadro III.12).  Ello se debe a la prioridad atribuida a hacer que las normas indias sean idénticas a las normas internacionales o compatibles con ellas, a fin de que sigan el ritmo de la creciente integración del país en la economía mundial.

Cuadro III.12

Normas, 2007-2010

	
	2007/2008
	2008/2009
	2009/2010a

	Número total de normas en vigor
	..
	..
	..

	Número total de normas indias en vigor
	18.470
	18.592
	18.592

	Porcentaje de normas equivalentes a las internacionales
	..
	..
	84


..
No disponible.

a
31 de marzo de 2010.

Fuente:
Información facilitada por las autoridades indias.
102. Las normas indias se formulan de acuerdo con los procedimientos establecidos en el Reglamento de la BIS de 1987.  El comité técnico competente examina el proyecto preliminar de norma elaborado por órganos especializados (generalmente, miembros de un comité).
  Cuando un comité técnico ha aprobado el proyecto, éste se distribuye entre los colectivos interesados y se publica en el sitio Web de la BIS para recabar comentarios, que deben presentarse en un plazo de dos meses.  El comité técnico ultima el proyecto de norma teniéndolos en cuenta.  La norma adoptada, sus revisiones, enmiendas y revocación se publican en la Gaceta Oficial.  La mayoría de las normas de la India son voluntarias, aunque las relativas a la salud y seguridad son de obligado cumplimiento en el caso de varios productos y se han acabado convirtiendo en reglamentos técnicos.

b)
Reglamentos técnicos
103. En el marco del Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio de la OMC, el Ministerio de Comercio ha nombrado a la BIS el servicio nacional de información sobre OTC de la OMC, y su cometido es divulgar información sobre normas, reglamentos técnicos y certificación.  El Ministerio tiene la responsabilidad de aplicar el Acuerdo.  La India aceptó el Código de Buena Conducta del Acuerdo OTC de la OMC en 1995.
  Entre 2002 (primera notificación de la India) y febrero de 2011, la India realizó 41 notificaciones al Comité OTC y 20 durante el período examinado.

104. El organismo encargado de cada esfera es el responsable de la formulación de los reglamentos técnicos.  La formulación de un reglamento técnico sigue un proceso similar al de una norma.  Un proyecto de reglamento técnico se publica para recabar comentarios antes de su adopción por el ministerio/departamento/organización competente y de su publicación en la Gaceta Oficial.  Los comentarios deben realizarse en un plazo de 60 días a partir de la publicación del aviso.  Los proyectos de reglamentos técnicos también se notifican a los Miembros de la OMC para recabar sus comentarios.  El ministerio competente examina los comentarios sobre el proyecto.  En caso de que se reciban comentarios disconformes, un grupo de expertos los examina, analiza y se plantea su incorporación a la versión final.  El proceso de terminación de los proyectos de reglamento requiere entre 6 y 12 meses, incluida su aprobación por la autoridad competente, la comprobación y la traducción al hindi.  El reglamento final (gracias a su notificación) se publica en la Gaceta Oficial precisando su fecha de entrada en vigor y al mismo tiempo se notifica a la OMC.  Las modificaciones de los reglamentos técnicos se realizan ocasionalmente mediante un proceso análogo, y responden a las necesidades de la rama de producción o a la evolución científica, a una nueva situación sanitaria y ambiental y a la armonización con las normas internacionales.
c)
Certificación y evaluación de la conformidad
105. La BIS es el organismo nacional de certificación.  Los procedimientos de evaluación de la conformidad se rigen por la Ley de la BIS de 1986 y las Normas y reglamentos de la BIS de 1988.  Atendiendo al interés público, el Gobierno central notifica qué productos o procesos deben ser compatibles con una norma india y deben llevar la marca de certificación de la BIS bajo licencia de la BIS.
  Unos 81 productos han de llevar la marca de certificación obligatoria de la BIS.
  En mayo de 2011, más de 1.000 productos se regían por el régimen de certificación voluntaria.
  Según las autoridades, las prescripciones a que está supeditada la utilización de la marca de certificación de la BIS son las mismas para los productos nacionales e importados.  Además del régimen ordinario de certificación de productos, la BIS otorga licencias a los productos inocuos para el medio ambiente en el marco de un régimen especial y les concede la ECOMARCA.

106. Los productores extranjeros que desean exportar productos sujetos a certificación obligatoria deben obtener una licencia expedida por la BIS.  Si la BIS no ha suscrito un memorando de entendimiento con el país del que son originarios los bienes manufacturados, los productores extranjeros han de establecer una oficina de enlace o sucursal en la India para obtener dicha licencia.
  En caso contrario, los productores extranjeros pueden nombrar a un representante autorizado en la India para que se encargue de verificar el cumplimiento de las disposiciones de la Ley de la BIS de 1986 y sus Normas y reglamentos.  El solicitante debe presentar el formulario prescrito por la BIS y abonar los derechos de solicitud.  De conformidad con el Sistema de certificación de fabricantes extranjeros, en vigor desde 1999, los derechos son los siguientes:  1.000 rupias por la solicitud, 300 dólares EE.UU. por la tramitación, 2.000 dólares EE.UU. por el marcado y un derecho por unidad a un tipo que varía en función del producto.  La licencia de la BIS se otorga a la fábrica de producción y el producto final se somete a prueba para evaluar si cumple las normas indias pertinentes.  Después de recibir la licencia, su titular debe pagar un derecho anual de 1.000 rupias, así como un derecho trimestral por cada unidad de producción que lleve la marca.  Este último derecho se determina en función del producto de que se trate.

107. La validez inicial de las licencias es de un año.  Pueden prorrogarse por uno o dos años previa solicitud a la BIS y abono de los derechos impuestos.
  En el momento de la renovación de una licencia no es necesario someter a prueba el producto en cuestión.  Sin embargo, durante la vigencia de la licencia los laboratorios de la BIS y laboratorios acreditados realizan periódicamente actividades de vigilancia en forma de muestreo aleatorio, con objeto de comprobar la conformidad de los productos certificados con las normas.  Si se constata que un producto no cumple dichas normas, se impone una sanción, que puede consistir en dejar de conceder la marca, el aplazamiento de la licencia o su revocación.  La India reconoce a los laboratorios extranjeros con arreglo a lo dispuesto en la Ley de la BIS de 1986.  Una vez que los fabricantes (nacionales o extranjeros) obtienen una licencia, están autorizados a marcar por sí solos sus productos.  Los productos que deben llevar obligatoriamente una marca de certificación de la BIS no pueden venderse sin dicha marca durante su proceso de aprobación.

108. Con objeto de aplicar sus regímenes de certificación, la BIS realiza pruebas de conformidad en su laboratorio central de Sahibabad (en las cercanías de Delhi) y en cuatro laboratorios regionales y tres afiliados.
  El laboratorio central se encarga fundamentalmente de los productos eléctricos, mecánicos y químicos (pruebas) y eléctricos y mecánicos (calibración).  Los laboratorios de la BIS cuentan con instalaciones para someter a prueba a la mayoría de productos, con arreglo al Programa de marcas de certificación.  Además de los laboratorios de la BIS, 115 laboratorios nacionales reconocidos en el marco del Programa de reconocimiento de laboratorios de la BIS prestan sus servicios.

d)
Acreditación
109. La Junta Nacional de Acreditación para la Comprobación y Calibración de Laboratorios de la India (NABL), un organismo autónomo dependiente del Departamento de Ciencia y Tecnología, es el único órgano de acreditación de los laboratorios de ensayo y calibración de la India.
  La NABL es parte en el Acuerdo de Reconocimiento Mutuo de la Conferencia para la Acreditación de Laboratorios de Ensayo de Asia y el Pacífico (APLAC) y es signataria de la Conferencia Internacional sobre Acreditación de Laboratorios de Ensayo (ILAC).  El sistema de acreditación de la NABL es conforme con la Norma ISO/CEI Nº 17011:2004 (Requisitos generales para los organismos de acreditación que acreditan organismos de evaluación de la conformidad).  La NABL acredita los laboratorios que realizan ensayos o calibraciones de acuerdo con las normas ISO/CEI Nº 17025:2005 (Requisitos generales relativos a la competencia de los laboratorios de ensayo y calibración) y Nº 15189:2007 (Requisitos particulares relativos a la calidad y competencia de los laboratorios clínicos), en el caso de los laboratorios clínicos.  Todos los laboratorios de ensayo y calibración de la India y el extranjero pueden solicitar estos servicios, con independencia de su régimen de propiedad, condición jurídica, tamaño y grado de independencia.

110. Los laboratorios que solicitan su acreditación deben cumplir las normas de acreditación pertinentes, así como las prescripciones específicas de la NABL, como superar un programa de prueba de la competencia.
  El proceso de acreditación consta de cinco fases
 y la acreditación tiene una validez de dos años.  La NABL realiza visitas anuales a los laboratorios acreditados para comprobar que siguen cumpliendo las prescripciones establecidas.  Hasta febrero de 2011, la NABL había otorgado 2.267 certificados de acreditación;  se expide un certificado diferente para cada tipo de servicio o categoría de acreditación.  Los laboratorios deben solicitar la renovación de su acreditación al menos seis meses antes de la fecha de expiración de los certificados.  Las decisiones sobre acreditación pueden recurrirse ante la NABL y dar lugar a una investigación;  la decisión de la NABL es definitiva.

111. La BIS aplica un Programa de reconocimiento de laboratorios para satisfacer sus necesidades de ensayo de productos a efectos de certificación que es acorde con la Norma ISO/CEI Nº 17025:2005 (Requisitos generales relativos a la competencia de los laboratorios de ensayo y calibración).  Una vez que los laboratorios han sido reconocidos en el marco de este programa, son sometidos a auditorías para garantizar que siguen siendo idóneos.  El reconocimiento se otorga por tres años, renovables por períodos similares, y durante ese tiempo se realizan dos visitas de vigilancia.  Hasta febrero de 2011 se habían reconocido 115 laboratorios con arreglo a este programa.

e)
Etiquetado
112. La Ley de pesos y medidas de 2009 y el Reglamento de pesos y medidas (Productos envasados) de 2011, que entró en vigor el 1º de abril de 2011, han sustituido a la Ley de Normas de Pesos y Medidas de 1976, la Ley relativa a las normas de pesos y medidas (Aplicación) de 1985 y al Reglamento relativo a las normas de pesos y medidas (Productos envasados) de 1977, que regulaban las prescripciones de etiquetado en la India.  Según las autoridades, las prescripciones de etiquetado son las mismas en todos los Estados y para todos los proveedores extranjeros.

113. Los productos envasados deben llevar una etiqueta fijada sólidamente, en la que tiene que figurar la siguiente información:  nombre, denominación comercial o descripción del producto alimenticio contenido en el envase;  ingredientes utilizados;  nombre y dirección del fabricante o el importador;  peso o medida de volumen neto del contenido (de conformidad con el sistema métrico basado en el sistema internacional de unidades);  precio de venta del artículo o envase (precio máximo al por menor en rupias) (impuestos incluidos);  mes y año de fabricación o envase;  fecha de caducidad
;  número de licencia cuando proceda;  y nombre, dirección postal o electrónica, cuando la haya, de la persona u oficina de contacto en caso de que se presente una reclamación.
  En el caso de los productos que contengan sustancias aromatizantes naturales deberá mencionarse en la etiqueta el nombre común de esas sustancias.  Cuando los productos contengan gelatina, deberá indicarse también en la etiqueta el origen animal de la gelatina.  El Ministerio de Salud y Bienestar Familiar ha notificado recientemente la exigencia de una declaración cuantitativa de ingredientes, como requisito adicional de etiquetado para los productos alimenticios.  Existen prescripciones en materia de etiquetado más específicas para determinados productos, como los sucedáneos de leche y alimentos para lactantes, el agua mineral embotellada y los productos lácteos.

114. Las etiquetas deben estar redactadas en hindi (alfabeto "devanagiri") e inglés.  En algunos casos, deben redactarse en el idioma de la localidad donde se venderá el producto, lo que encarece los costos de distribución, ya que la India cuenta con 16 idiomas oficiales, y las empresas de elaboración de productos alimenticios a menudo desconocen el Estado al que se transportará cada paleta de alimentos.  El requisito de que se especifique en el envase el precio máximo de venta al por menor del producto incluidos los impuestos supone una complicación adicional, pues los impuestos sobre las ventas se recaudan en cada Estado.
115. Actualmente no hay ninguna prescripción de etiquetado obligatorio para los productos modificados genéticamente, aunque se están elaborando instrumentos legislativos al respecto:  el Ministerio de Salud y Bienestar Familiar ha propuesto amplias prescripciones de etiquetado para los alimentos modificados genéticamente, consistentes en que todos los envases de productos alimenticios/ingredientes de productos alimenticios que tengan su origen en una modificación genética y estén sujetos a la autorización del Comité de Aprobación de Ingeniería Genética (GEAC) lleven una etiqueta en la que se indique ese origen y que el producto ha sido autorizado para la venta en el país exportador.

x) Medidas sanitarias y fitosanitarias (MSF)

116. Las normas sanitarias y fitosanitarias siguen rigiéndose por varias leyes y aplicándose por conducto de diversos organismos (cuadro III.13).  Las principales instituciones que participan en el establecimiento y aplicación de las MSF relacionadas con los productos alimenticios son el Ministerio de Salud y Bienestar Familiar;  el Departamento de Economía Pecuaria, Producción Láctea y Pesca;  la Dirección de Protección Fitosanitaria, Cuarentena y Almacenamiento;  la Oficina de Normas de la India;  y otros organismos de los gobiernos estatales.

117. La India ha nombrado a tres instituciones servicios nacionales de información en relación con el Acuerdo MSF de la OMC:  el Departamento de Economía Pecuaria, Producción Láctea y Pesca para la sanidad animal y cuestiones conexas;  el Departamento de Salud para las cuestiones relacionadas con la inocuidad de los alimentos y la protección fitosanitaria;  y el Departamento de Agricultura y Cooperación para la sanidad vegetal o las cuestiones fitosanitarias.  Entre 1996, cuando presentó su primera notificación de MSF, y febrero de 2011, la India ha realizado 71 notificaciones al Comité de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, 22 de ellas durante el período examinado, que incluyen medidas relacionadas con:  productos alimenticios, incluso elaborados;  comida de origen animal para mascotas;  plantas y materias vegetales;  materiales para el envasado de productos alimenticios;  cuernos y astas y pezuñas y cascos de animales;  carne y productos cárnicos;  leche y productos lácteos;  aditivos alimentarios;  límites máximos de residuos de diferentes plaguicidas en aguas carbonatadas;  límites máximos de residuos de plaguicidas en diferentes productos alimenticios;  productos alimenticios preenvasados;  y Reglamento relativo a la inocuidad de los alimentos y sus normas.
Cuadro III.13

Legislación sanitaria y fitosanitaria, 2011

	Legislación
	Descripción
	Organismo de aplicación

	Ley de prevención de la adulteración de los alimentos de 1954
	Su finalidad es proteger a los consumidores contra el suministro de productos alimenticios adulterados.  Establece normas sobre el nivel mínimo de calidad de varios alimentos.  La Ley tiene carácter imperativo;  su infracción puede dar lugar a sanciones y pena de prisión.
	Comité Central de Normas Alimentarias, de la Dirección General de Servicios de Salud (Ministerio de Salud y Bienestar Familiar)

	Ley de productos esenciales de 1954
	Regula la fabricación, comercio y distribución de productos esenciales, incluidos los alimentos.  De conformidad con las disposiciones de esta Ley se han formulado varias órdenes de control.
	Organismos del Gobierno central y los gobiernos de los Estados

	Orden relativa a los productos a base de frutas de 1955
	Regula la fabricación y distribución de todos los productos a base de frutas y legumbres y hortalizas, aguas gaseosas con adición de sustancias edulcorantes, vinagre y jarabes sintéticos.  La fabricación o reetiquetado de productos requiere una licencia del Ministerio de la Industria Alimentaria, que la otorga cuando las normas sobre calidad de los productos, higiene, trabajadores, máquinas, material y zona de trabajo se cumplen de manera satisfactoria.
	Ministerio de la Industria Alimentaria

	Orden de control de los aceites extraídos mediante solventes y las harinas desgrasadas y comestibles de 1967;
Orden de control de los productos vegetales de 1976
	Mediante estas órdenes se somete a control la producción y distribución de los aceites extraídos mediante solventes, las harinas desgrasadas y comestibles, y los aceites vegetales hidrogenados (vanaspati).  La producción y distribución de los productos mencionados están supeditadas a una licencia, que se concede cuando los productos se ajustan a las especificaciones establecidas en las Listas.  La Dirección regula asimismo el precio del vanaspati.
	Dirección de Vanaspati, Aceites Vegetales y Grasas, del Departamento de Productos Alimenticios y Distribución Pública (Ministerio de Consumo, Alimentación y Distribución Pública)

	Orden de control de los productos cárnicos de 1973
	Regula la fabricación, calidad y ventas de todos los productos cárnicos.
	Dirección de Comercialización e Inspección, dependiente del Departamento de Agricultura y Cooperación (Ministerio de Agricultura)

	Orden relativa a la leche y los productos lácteos de 1992
	Contempla el establecimiento de una junta consultiva para asesorar al Gobierno acerca de la producción, venta, compra y distribución de leche en polvo.  Las unidades con una capacidad de tratamiento de más de 10.000 litros de leche diarios o de más de 500 toneladas anuales de productos lácteos que contengan materias secas de leche están obligadas a inscribirse en el registro del Departamento de Economía Pecuaria y Producción Láctea.
	Departamento de Economía Pecuaria, Producción Láctea y Pesca (Ministerio de Agricultura)

	Ley de importación de productos del reino animal de 1898 (modificada en 2001)
	Autoriza al Gobierno central a reglamentar, restringir o prohibir la importación de animales y productos del reino animal en la India.
	Departamento de Economía Pecuaria, Producción Láctea y Pesca (Ministerio de Agricultura)

	Ley de plagas e insectos destructivos de 1914
	Regula la importación de plantas para prevenir la introducción en la India y el transporte de un Estado a otro de cualquier insecto, hongo u otra plaga que destruya las cosechas o pueda destruirlas.
	Dirección de Protección Fitosanitaria, Cuarentena y Almacenamiento (Ministerio de Agricultura)

	Orden de cuarentena fitosanitaria (Reglamentación de la importación en la India) de 2003
	Regula la importación de plantas y materias vegetales.
	División de Fitocuarentena del Ministerio de Agricultura

	Reglamento y normas sobre pesos y medidas (Productos envasados) de 1977
	Establecen determinadas condiciones prescriptivas para todas las mercancías envasadas con respecto a la declaración de su contenido.
	Dirección de Pesos y Medidas, dependiente del Departamento de Consumo (Ministerio de Consumo, Alimentación y Distribución Pública)


Fuente:
Información facilitada por las autoridades indias.

118. La India no ha presentado a la OMC ninguna notificación acerca del reconocimiento de la equivalencia de las MSF de otros países.
119. En agosto de 2006, el Gobierno central promulgó la Ley de normas y de inocuidad de los alimentos de 2006, con objeto de refundir distintas leyes
 y de establecer el Organismo de Normas y de Inocuidad Alimentaria de la India (FSSAI).  Según las autoridades, esta Ley ha sido notificada (capítulo II 2) i)), pero sus normas y reglamentos de aplicación todavía no han sido notificados.  Cuando se notifiquen el Reglamento de normas y de inocuidad de los alimentos de 2010 y las Normas de 2011, la Ley de normas y de inocuidad de los alimentos de 2006 se aplicará plenamente y derogará algunas de las distintas leyes.
120. El FSSAI también tiene el cometido de establecer un solo servicio de referencia para todas las cuestiones relacionadas con la inocuidad de los productos alimenticios y las normas, pasando de múltiples organismos a un sistema centralizado.  A tal fin, la Ley establece una autoridad legal independiente, el Organismo de Normas y de Inocuidad Alimentaria de la India (FSSAI), que entró en funcionamiento en julio de 2008.  El mandato del FSSAI es asegurar la disponibilidad de alimentos inocuos y salubres para el consumo humano mediante el establecimiento y la aplicación de normas de inocuidad alimentaria basadas en conocimientos científicos para los alimentos de producción nacional e importados, la concesión de licencias y la inscripción en un registro de las empresas que venden productos alimenticios para el consumo humano y la reglamentación de las prácticas de fabricación de alimentos y su etiquetado.  Los diferentes organismos que aplican leyes sobre productos alimenticios se fusionarán en el FSSAI.

121. Las importaciones de productos de origen animal en la India están supeditadas a la obtención, antes de la expedición desde el país de origen, de permisos de importación expedidos por el Departamento de Economía Pecuaria, Producción Láctea y Pesca.  El Departamento acepta o rechaza la solicitud después de un análisis de los riesgos que presenta cada importación.  Los permisos tienen una validez de seis meses y pueden utilizarse para múltiples envíos.  Un permiso sanitario de importación no es una licencia, sino un certificado que acredita el cumplimiento de las prescripciones sanitarias de la India.  Algunas importaciones de productos de origen animal requieren además una licencia expedida por el Director General de Comercio Exterior (sección 2) vi)).  Estas importaciones únicamente pueden llevarse a cabo por los puertos designados, que disponen de servicios de cuarentena animal y certificación (Amritsar, Bangalore, Chennai, Delhi, Hyderabad, Calcuta y Mumbai).  Está autorizada la importación de pescado por el puerto de Vishakhapatnam (en el Estado de Andhra Pradesh) y el puesto terrestre de aduanas de Petrapole (solamente en el caso de las importaciones procedentes de Bangladesh).

122. Las importaciones de plantas y materias vegetales se rigen por las disposiciones de la Ley de plagas e insectos destructivos de 1914, la Orden de cuarentena fitosanitaria (Reglamentación de la importación en la India) de 2003
 y las convenciones internacionales.  Todos los envíos de plantas y materias vegetales deben ir acompañados de un certificado fitosanitario expedido por la organización nacional de protección fitosanitaria del país exportador y un permiso de importación expedido por el funcionario encargado del puesto de fitocuarentena.  Los productos enumerados en la Lista VII de la Orden de cuarentena fitosanitaria de 2003 pueden importarse sin permiso, pero pueden estar sujetos al cumplimiento de otras condiciones, como la desinfección.
  En las Listas V, VI y VII de la Orden de cuarentena fitosanitaria de 2003 se estipulan otras prescripciones fitosanitarias que afectan a unos 980 productos (cuadro III.14).  En la Lista IV se incluyen todas las especies vegetales cuya importación está prohibida.  Como ocurre en el caso de las importaciones de productos de origen animal, las importaciones de plantas y productos vegetales sólo pueden entrar en el territorio indio a través de los puertos designados.

123. Las plantas y semillas que deben someterse a cuarentena tras su entrada se enumeran en las Listas V y VI de la Orden de cuarentena fitosanitaria de 2003.  Estas plantas y semillas tienen que cultivarse en instalaciones de cuarentena posterior a la entrada establecidas por el importador y a sus expensas, y contar con la autorización y certificación de la autoridad de inspección.  El período de cuarentena se determina en función del tipo de materias vegetales de que se trate y del tiempo requerido para que dichas materias crezcan hasta la fase en que se manifiestan los síntomas de enfermedades.
Cuadro III.14

Cuarentena fitosanitaria, 2011

	Lista Nº
	Descripción
	Nº de productos abarcados

	IV
	Lista de plantas y material de plantación y países desde los cuales está prohibida su importación, junto con la justificación de la prohibición
	14

	V
	Lista de plantas y materias vegetales sujetas a restricciones:  las importaciones sólo pueden autorizarse si cuentan con la recomendación de organismos autorizados.  Deben presentarse declaraciones adicionales y cumplirse condiciones especiales
	17

	VI
	Lista de plantas y materias vegetales cuya importación puede autorizarse previa presentación de declaraciones adicionales y el cumplimiento de condiciones especiales
	628

	VII
	Lista de plantas y material de plantación cuya importación puede autorizarse previa presentación de certificados fitosanitarios expedidos por el país exportador, la realización de una inspección por la autoridad competente en la materia y la desinfección, si así se requiere, además del cumplimiento de las demás condiciones generales
	288

	VIII
	Lista de las especies de malas hierbas sujetas a cuarentena
	31

	IX
	Derechos de inspección
	n.a.

	X
	Lista de las autoridades que expiden permisos de importación de semillas, plantas y materias vegetales, y otros artículos
	n.a.


n.a.
No se aplica.

Fuente:
Orden de cuarentena fitosanitaria (Reglamentación de la importación en la India) de 2003.

124. La inspección y el muestreo de los envíos para prevenir el riesgo de entrada de plagas exóticas se llevan a cabo de conformidad con las Normas Internacionales para Medidas Fitosanitarias, Directrices Nos 23 y 31.
  Si se constata que los productos están libres de plagas, se autoriza su importación.  De lo contrario, deben pasar por un proceso de desinfección a cargo de las empresas de desinfección acreditadas que figuran en las Listas V, VI y VII de la Orden de cuarentena fitosanitaria de 2003.
  La desinfección se hace a expensas del importador.

125. Las importaciones de alimentos, piensos y organismos modificados genéticamente, así como de organismos vivos modificados a efectos de I+D, de alimentos y piensos para su tratamiento a granel, y la liberación en el medio ambiente se rigen por la Ley de protección del medio ambiente de 1986 y el Reglamento de 1989.  Las importaciones de productos que contengan material modificado genéticamente para la producción industrial o su liberación en el medio ambiente están supeditadas a la autorización del Comité de Aprobación de Ingeniería Genética (GEAC).  Los importadores de materiales modificados genéticamente a efectos de I+D deben presentar una propuesta al Comité de Examen de las Modificaciones Genéticas, dependiente del Departamento de Biotecnología.  Si estos materiales se utilizan con fines comerciales también es necesaria la autorización del GEAC.  Todos los envíos que contengan productos que hayan sido objeto de modificación genética deben ir acompañados de una declaración en la que se indique que los productos han sido modificados genéticamente.  De lo contrario, el importador se expone a acciones penales, de conformidad con la Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992.  El GEAC ha otorgado una autorización puntual de importación de aceite de soja modificado genéticamente a partir de la soja "round-up ready" para el consumo humano después de su refinado.

3) Medidas que afectan directamente a las exportaciones

i) Procedimientos

126. Con unas pocas excepciones (cuadro AIII.1), los exportadores deben inscribirse en el registro de la Dirección General de Comercio Exterior (DGFT) y obtener un número IEC (Código de importador-exportador) para poder llevar a cabo exportaciones.
  Además del número IEC, los exportadores tienen que obtener un número de identificación de empresa expedido por la DGFT para poder presentar el documento de expedición, que puede tramitarse manualmente o mediante el sistema de intercambio electrónico de datos.  Cuando se presenta manualmente, deben adjuntarse documentos justificantes (por ejemplo, factura y lista de bultos) al documento de expedición.  Si utilizan el sistema de intercambio electrónico de datos, los exportadores sólo tienen que presentar una declaración o el documento de expedición;  no se requieren documentos justificantes.
  Sin embargo, los documentos justificantes han de presentarse a la Aduana en el momento de la expedición de la orden de autorización de la exportación.
  Los documentos de expedición pueden presentarse con una antelación de siete días a la presentación de las mercancías en la Aduana (en el caso de las exportaciones por vía marítima, con una antelación de 15 días).  Aproximadamente el 96 por ciento de la documentación de exportación se tramita de manera electrónica.

127. Cuando se ha tramitado el documento de expedición, la Aduana examina las mercancías antes de expedir una orden de autorización de la exportación.
  Las mercancías sujetas a restricciones y contingentes de exportación también deben ir acompañadas de licencias expedidas por la DGFT (sección v) b) infra).  Cuando las mercancías se van a exportar en el marco de un programa de promoción de las exportaciones (sección vii) b) infra), debe indicarse este hecho en el documento de expedición.
  El sistema de gestión de riesgos, que ya se aplica en los procedimientos de importación (sección 2) i)) y debía aplicarse a las exportaciones para junio de 2009
, todavía no se había puesto en marcha en febrero de 2011.  Se aplicará de manera gradual.

128. El tiempo medio de realización de los trámites de exportación es de 17 días (frente a los 27 días de 2007), contando 8 días para la preparación de los documentos y 2 días para el despacho de aduana y las inspecciones técnicas.  Según datos del Banco Mundial, los procedimientos de exportación cuestan una media de 945 dólares EE.UU. por contenedor, incluyendo la preparación de los documentos (350 dólares EE.UU.) y el despacho de aduana (120 dólares EE.UU.).

ii) Control de la calidad e inspección previa a la expedición

129. Desde 2007, las medidas que aplica la India en materia de control de la calidad e inspección previa a la expedición de las exportaciones no han sufrido grandes cambios.  Con arreglo a la Ley de exportaciones (Control de calidad e inspección) de 1963, el Consejo de Inspección de las Exportaciones (EIC) lleva a cabo el control de la calidad y la inspección previa a la expedición para asegurarse de que las exportaciones de productos notificados con arreglo a dicha Ley (así como los no notificados) cumplen las normas mínimas establecidas con respecto a las exportaciones.
  La Ley faculta al Gobierno central para notificar los productos junto con las normas mínimas que han de cumplirse para su exportación.  Según las autoridades, actualmente se han notificado más de 800 productos (no se ha notificado ninguno desde 2007).
  Las autoridades han indicado que durante el período examinado se simplificaron las medidas de control de la calidad e inspección previa a la expedición.  Actualmente se aplican al arroz basmati, la pimienta negra, los productos lácteos, los huevos, el pescado y los productos de pescado, la miel, la carne y los productos cárnicos, y los productos alimenticios elaborados que contienen chiles rojos.
  Según la Lista relativa a la política de exportación (Política de comercio exterior 2009-2014), la inspección previa a la expedición también se llevaría a cabo en el caso de las exportaciones de productos cárnicos enlatados y especies marinas (excepto las recogidas en la Ley de protección del medio ambiente de 1972).

130. La certificación de las exportaciones se realiza en forma de inspección de los envíos o de inspección "basada en sistemas".  Este segundo método comporta el control de la calidad en los procesos de producción, la autocertificación y la certificación basada en sistemas de gestión de la inocuidad de los alimentos.  Esta última modalidad de certificación, que se basa en normas internacionales, se aplica al pescado y los productos de la pesca, los huevos y los productos lácteos, que representaron en torno al 81 por ciento de las exportaciones certificadas de la India
 (en términos de valor) en 2008/2009 (último ejercicio para el que se dispone de datos).
  El EIC grava con el 0,4 y el 0,2 por ciento del valor FOB de los envíos de productos exportados y las inspecciones basadas en sistemas, respectivamente.  Por lo general, el análisis de muestras se realiza gratuitamente.
  Otros certificados de exportación del EIC son los certificados sanitarios (para los productos de la pesca), certificados de autenticidad (arroz basmati), certificados en materia de residuos (productos lácteos, aves de corral y productos de huevo), certificados de origen preferencial y certificados de que los productos no contienen organismos modificados genéticamente.
  Los certificados sobre varios productos alimenticios y no alimenticios del EIC han sido reconocidos por Australia, el Brasil, China, los Estados Unidos, Italia
, el Japón, el Reino de la Arabia Saudita, la República de Corea, Rusia, Singapur, Sri Lanka, Turquía, la UE, y Viet Nam.

iii) Impuestos, cargas y gravámenes a la exportación

131. Los impuestos a la exportación se utilizan como un instrumento de política con la finalidad, entre otras, de garantizar el abastecimiento interno de materias primas para las industrias de mayor valor añadido, fomentar un mayor grado de elaboración de los recursos naturales, asegurar unos precios internos "adecuados" y preservar los recursos naturales.  Desde el último Examen de la India, efectuado en 2007, se han mantenido los impuestos a la exportación de las pieles y cueros curtidos y sin curtir (excepto las manufacturas de cuero).  En 2009 se introdujeron impuestos a la exportación de minerales y concentrados de hierro (incluidos los finos de mineral de hierro)
, minerales de cromo y sus concentrados y productos de hierro y acero (incluidos los desperdicios y desechos (chatarra) de hierro, los productos laminados planos y los tubos y accesorios de tubería) (cuadro III.15).  Los impuestos a la exportación se utilizan a veces en conjunción con otras medidas para alcanzar objetivos a corto plazo.  Por ejemplo, en abril de 2010 la India comenzó a supeditar la exportación de algodón en rama y desperdicios de algodón a la concesión de licencias y certificados de registro, además de gravarlos durante seis meses con impuestos a la exportación, con objeto de asegurar un abastecimiento interno adecuado y contener el aumento del precio del algodón en el mercado interno (sección v) infra) (cuadro III.15).

132. Se percibe un gravamen a la exportación para el fomento de sectores concretos, que se aplica por consiguiente a determinadas exportaciones para el fomento del sector de que se trate.  Hasta 2011 se aplicaba este tipo de gravamen a las exportaciones de productos a base de laca en escamas (shellac) y laca, los minerales de manganeso, cromo y hierro, y los productos de mica (cuadro III.16).  La Ley relativa al gravamen de las especias de 1986 y la Ley relativa al gravamen del tabaco de 1975 han sido derogadas por la Ley relativa a las leyes sobre gravámenes (Revocación y modificación) de 2006.  Los demás gravámenes a la exportación aplicados con arreglo a la Ley relativa al gravamen sobre los productos agropecuarios de 1940, que se aplicaban a ambos productos, fueron abolidos también en 2006.

Cuadro III.15

Impuestos a la exportación, 2011

	Producto
	Tipo
	Aplicación/situación

	Pieles y cueros curtidos y sin curtir (excepto las manufacturas de cuero)
	10%-25% del valor FOB
	2007/en vigor

	Minerales y concentrados de hierro (incluidos los finos de mineral de hierro)
	20% del valor FOB de los minerales y concentrados de hierro
5% del valor FOB de los finos de mineral de hierro
	2009/en vigor

	Minerales de cromo y sus concentrados
	3.000 Rs/t
	1º de marzo de 2007/en vigor

	Desperdicios y desechos (chatarra), de fundición, hierro o acero;  lingotes de chatarra de hierro o acero
	15% del valor FOB
	1º de marzo de 2007/en vigor

	Algodón en rama
	2.500 Rs/t
	Abril de 2010/eliminado en octubre de 2010

	Desperdicios de algodón
	3% del valor FOB
	Abril de 2010/eliminado en octubre de 2010


Fuente:
Información en línea de la Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana (CBEC), "Customs Tariff 2009-2010:  Part III:  The Second Schedule:  Export Tariff and Corresponding Exemption Notifications", consultada en:  http://www.cbec.gov.in/customs/cst-0910/cst-main.htm;  Gobierno de la India, Oficina de Información de Prensa, comunicado de prensa, "FM Announces Fresh Additional Relief Package in His Reply to the Debate on Finance Bill 2010", 29 de abril de 2010;  e información facilitada por las autoridades indias.

Cuadro III.16

Gravámenes a la exportación, 2011

	Producto
	Tipo del gravamen

	Productos a base de laca en escamas (shellac) y laca
	2,30 Rs por quintal

	Mineral de manganeso
	4 Rs/t

	Mineral de cromo
	6 Rs/t

	Productos de mica
	3,5% del valor FOB

	Mineral de hierro
	1 Rs/t


Nota:  
El gravamen aplicado a los minerales de manganeso, cromo y hierro se percibe en el marco de la Ley del bienestar social de los trabajadores con los minerales de hierro, manganeso y cromo, de 1976.

Fuente:
Información en línea de la CBEC, "Customs Tariff 2009-2010:  Part III:  The Second Schedule:  Export Tariff and Corresponding Exemption Notifications", consultada en:  http://www.cbec.gov.in/customs/cst-0910/cst-main.htm.

iv) Precios mínimos de exportación

133. La India mantiene precios mínimos para la exportación de cebollas y arroz basmati en el marco de la Lista relativa a la política de exportación (Política de comercio exterior 2009-2014).  Mantiene precios mínimos para la exportación de cebollas por las empresas comerciales del Estado.  Actualmente, un Comité Interministerial de Examen, del Departamento de Comercio, revisa y determina los precios mínimos de exportación de las cebollas (cuadro II.4).  Las cebollas Bangalore rose y Krishnapuram están supeditadas a una licencia de exportación y a un precio mínimo de exportación de 600 dólares EE.UU. por tonelada.
  El precio mínimo de exportación del arroz basmati, que fija la DGFT, era inicialmente de 1.100 dólares EE.UU. por tonelada (valor FOB), pero fue reducido a 900 dólares EE.UU. por tonelada en septiembre de 2009.
  Las autoridades han indicado que este arroz está sujeto a un precio mínimo de exportación para controlar dicho precio y garantizar la disponibilidad del producto en el mercado interno.

134. Aunque cuando se llevó a cabo el último Examen de la India estaba prohibida la exportación de arroz distinto del basmati, se autorizó hasta el 1º de abril de 2008 la exportación de la variedad de arroz (no basmati) PUSA-1211, supeditándola a un precio mínimo de 1.200 dólares EE.UU. por tonelada (valor FOB).
  Las exportaciones de arroz distinto del basmati están prohibidas actualmente (cuadro AIII.5), excepto en el caso de algunas variedades sujetas a contingentes y precios mínimos de exportación.

v) Prohibiciones y restricciones de las exportaciones, y régimen de licencias

a)
Prohibiciones de las exportaciones
135. Se aplican prohibiciones de las exportaciones principalmente por motivos relacionados con el medio ambiente, la seguridad alimentaria, la comercialización, la fijación de precios y el abastecimiento interno, así como para cumplir tratados internacionales.  Desde 2007 se ha prohibido la exportación de nuevos productos, como el arroz distinto del basmati, el trigo, las leguminosas y los aceites comestibles (cuadro AIII.5).

136. Aunque están prohibidas las exportaciones de arroz (no basmati) y trigo, la prohibición no afecta al arroz (no basmati) y el trigo orgánicos certificados por la Administración de Desarrollo de las Exportaciones de Productos Agrícolas y Productos Alimenticios Elaborados (APEDA).  Estos productos están sujetos a un contingente de exportación de 10.000 y 5.000 toneladas anuales, respectivamente.

137. Las prohibiciones y los contingentes de exportación se notifican cada año;  normalmente se aplican durante un período determinado, durante el cual pueden ser objeto de cambios.  Estos cambios merman la previsibilidad del régimen.  Por ejemplo, las exportaciones de aceites comestibles fueron prohibidas inicialmente en 2008 y posteriormente se prorrogó esta prohibición hasta el 30 de septiembre de 2011, debido a la escasez de la oferta para satisfacer la demanda interna.
  Sin embargo, la prohibición se flexibilizó en 2008 en lo tocante a los paquetes para el consumo de aceite de marca de un máximo de 5 kg, que fueron supeditados a un contingente de exportación de 10.000 toneladas.
  La Administración de Aduanas se encarga de supervisar los contingentes.  La prohibición de exportar aspaduras de cornamenta de sambhar y venado moteado (incluidas sus manufacturas) también se hizo menos rigurosa entre el 8 y el 30 de septiembre de 2009
;  fue una flexibilización puntual, pues las exportaciones siguen prohibidas desde octubre de ese año.  Las exportaciones de leguminosas están prohibidas desde 2006 y lo seguirán estando hasta el 31 de marzo de 2012.
  Según las autoridades, la prohibición se propone garantizar el abastecimiento interno.  De conformidad con la Política de comercio exterior 2004-2009, las exportaciones de cemento se prohibieron en abril de 2008, con excepción de las procedentes de la zona arancelaria interna y destinadas a las zonas económicas especiales para su uso en ellas
, pero se liberalizaron en diciembre de 2008.

138. Además, de conformidad con las resoluciones de las Naciones Unidas, la India prohíbe la exportación de algunos productos a la República Popular Democrática de Corea, el Irán y el Iraq;  y de diamantes en bruto a la República Bolivariana de Venezuela, con arreglo al Sistema de Certificación del Proceso de Kimberley.

b)
Licencias y contingentes de exportación
139. Con arreglo a la Lista relativa a la política de exportación vigente, unas 167 líneas (frente a 171 en 2007) al nivel de 8 dígitos del SA, con la exclusión de los productos químicos especiales, organismos, material, equipo y tecnologías (SCOMET), están actualmente sujetas a restricciones.
  Estos productos sólo pueden exportarse si cuentan con una licencia expedida por la DGFT.

140. Las licencias de exportación se utilizan en ocasiones como un instrumento de política para garantizar el abastecimiento interno de determinados productos.  Por ejemplo, las exportaciones de algodón (SA 5201, 5202, y 5203), excepto los hilados de algodón (SA 5205, 5206, y 5207), fueron sometidas a restricciones (es decir, supeditadas a una licencia de exportación) entre el 21 de mayo y el 30 de septiembre de 2010.
  Los hilados de algodón fueron objeto de restricciones entre diciembre de 2010 y marzo de 2011.
  Además, las exportaciones de algodón e hilados de algodón requieren un certificado de registro para su autorización.  Estos certificados los expide la Dirección General de Comercio Exterior (al mes de diciembre de 2010
) únicamente cuando está garantizado el abastecimiento interno de algodón (cuadro II.4).  Por ejemplo, entre el 19 de abril y el 21 de mayo de 2010 no se expidió ningún certificado de este tipo
;  esta decisión de suspender las exportaciones tenía la finalidad de reducir los precios internos y asegurar unas existencias de 5 millones de balas de algodón para los sectores internos de las prendas de vestir y los telares manuales hasta el comienzo de la siguiente campaña algodonera (en octubre).

141. Las exportaciones de algas pardas y aceite de sándalo están sujetas a contingentes de exportación fijados por la DGFT.  El contingente se determina sobre la base de la demanda interna y la producción prevista.  Solamente se ha establecido un límite máximo para las exportaciones de productos de trigo (SA 1001).  Las exportaciones de azúcar (por empresas comerciales del Estado) están supeditadas a contingentes en el marco de regímenes preferenciales (cuadro III.17).  Además de este contingente, el sistema de "órdenes de entrega de las exportaciones" se reintrodujo en 2009 para las exportaciones de azúcar.
  Con arreglo a este sistema, basado en estimaciones de la demanda y la oferta internas, la Dirección del Azúcar determina cada año el volumen de azúcar que puede exportarse previa expedición de una "orden de entrega".

vi) Comercio de Estado

142. Las exportaciones sujetas a comercio de Estado responden al propósito declarado de asegurar una mejor comercialización y mejores precios para los productos agropecuarios y forestales secundarios, cultivados y criados por agricultores en pequeña escala;  prevenir las fluctuaciones de los precios internos;  y garantizar el suministro de queroseno y gas licuado de petróleo (empleados como combustibles domésticos) y la preservación y el uso adecuado de algunos minerales metálicos.
  Desde 2007, las exportaciones sujetas a comercio de Estado incluyen todas las variedades de cebollas (cuya exportación estuvo prohibida entre diciembre de 2010 y febrero de 2011 (cuadro II.4)), los minerales de manganeso (con un contenido en manganeso (Mn) superior al 46 por ciento) y los finos/concentrados de minerales de cromo beneficiado (cuadro III.17).

143. Por lo que se refiere a las importaciones, se otorga a las empresas comerciales del Estado privilegios especiales de exportación, pero deben atender a consideraciones comerciales y ajustarse al principio de no discriminación.  La DGFT puede conceder a una empresa el derecho exclusivo de exportar con arreglo a lo dispuesto en la Política de comercio exterior (párrafo 2.11).  No obstante, si las empresas comerciales del Estado no tienen interés en exportar, otros exportadores pueden dirigirse a la DGFT para solicitarle el permiso de exportar.

Cuadro III.17

Exportaciones sujetas a comercio de Estado, 2007-2011

	Empresas comerciales del Estado
	Producto
	Código 
del SA
	Exportaciones (t)

	
	
	
	2007/2008
	2008/2009
	2009/2010
	2010/2011

	Federación Nacional de Cooperativas de Comercialización Agrícola de la India (NAFED) Ltd.;  Maharashtra State Agricultural Marketing Board;  Gujarat Agro Industries Corporation Ltd.;  Spices Trading Corporation Ltd.;  Andhra Pradesh State Trading Corporation;  Karnataka State Cooperative Marketing Federation Ltd.;  National Cooperative Consumers Federation of India Ltd.;  North Karnataka Onion Growers Co-operative Society;  West Bengal Essential Commodities Supply Corporation Ltd.;  Madhya Pradesh State Agro Industries Development Corporation;  Karnataka State Produce Processing and Export Corporation;  Madhya Pradesh State Co-operative Oil Seeds Growers Federation Ltd.;  y Federación de Comercialización de Andhra Pradesh
	Cebollas (todas las variedades), con inclusión de las cebollas Bangalore rose y Krishnapurama
	0703 10 10
0712 20 00
	1.067,7
	1.697,7
	1.705,5
	454,0

	Tribal Cooperative Marketing Development Federation of India Ltd.
	Goma karayab
	1301.90.16
	0,9
	1,0
	1,0
	0,3

	Indian Sugar Exim Corporation
	Azúcarc
	Ex 1701.00.00
	..
	..
	..
	..

	Kudremukh Iron Ore Company Ltd.
	Concentrados de mineral de hierro compuestos mediante beneficiación o concentración de mineral de hierro de baja calidad con un contenido igual o inferior al 40% de hierrod
	Ex 2601.11.50
	290,0
	40,0
	0,1
	0

	
	"Pellets" de mineral de hierroe
	Ex 2601.12.10
	2.358,5
	909,1
	287,7
	0

	Corporación del Comercio de Minerales y Metales
	Mineral de hierro, excepto los que son libres
	Ex 2601.11.00
	66.117,5
	67.164,7
	100.984,5
	21.912,7

	
	Minerales de manganeso, excepto el mineral de manganeso en masa/mezclado con un contenido de manganeso superior al 46%
	2602.00.00
	208,4
	205,4
	289,5
	75,0

	
	Finos o concentrados de mineral de cromo obtenido mediante beneficiación (con un contenido máximo de Cr2O3) inferior al 42%)
	2610.00.30
2610.00.40
	..
	..
	..
	..

	
	Mineral de cromo en masa con un contenido de Cr2O3 no superior al 40%
	2610.00.30
	1,1
	103,1
	19,8
	0

	
	Mineral de sílice desmenuzable con un contenido de Cr2O3 no superior al 52% y más del 4% de sílice
	Ex 2610.00.90
	45,4
	145,5
	150,5
	3,7

	
	Mineral de sílice desmenuzable/fino con un contenido de Cr2O3 de entre el 52 y el 54% y no más del 4% de sílice
	Ex 2610.00.90
	..
	..
	..
	..

	Manganese Ore India Ltd.
	Minerales de manganeso, excepto el mineral de manganeso en masa/mezclado con un contenido de manganeso superior al 46%
	2602.00.00
	20,5
	4,2
	3,4
	5,5

	Indian Oil Corporation
	Petróleo en bruto
	2709.00.00
	29,3
	56,9
	34,6
	0


..
No disponible.

a
No se aplican límites cuantitativos máximos.  Los productos exportados deben cumplir las condiciones de calidad establecidas esporádicamente por la Federación Nacional de Cooperativas de Comercialización Agrícola de la India.  Las empresas comerciales del Estado pueden expedir certificados de conformidad y aplicar a los expedidores una tasa uniforme del 1 por ciento del valor de las exportaciones, pero no pueden percibir otras cargas.  Las exportaciones están sujetas a los precios mínimos fijados por la NAFED.
b
Las exportaciones se liberalizaron en noviembre de 2010.

c
Con sujeción a los contingentes arancelarios preferenciales.

d
Producidos por la Kudremukh Iron Ore Company Ltd.

e
Producidos por la Kudremukh Iron Ore Company Ltd. a partir de concentrados de producción propia.

Nota:
En diciembre de 2010 se prohibió por dos meses (hasta el 18 de febrero de 2011) la exportación de cebollas, excepto las cebollas Bangalore rose y Krishnapuram, que son objeto de restricciones y precios mínimos de exportación.

Fuente:
Documento G/STR/N/8/IND, G/STR/N/9/IND, G/STR/N/10/IND y G/STR/N/11/IND de la OMC, de 6 de mayo de 2010;  Department of Commerce (2010), "Lista 2:  Política de exportación", Foreign Trade Policy 2009-14, en la que se incorpora el Suplemento Anual, 23 de agosto.  Consultado en:  http://dgft.gov.in;  información en línea de la DGFT, "Notifications", consultada en:  http://dgft.gov.in;  e información facilitada por las autoridades indias.
vii) Apoyo a las exportaciones

144. Durante el período examinado, la India no hizo ninguna notificación a la OMC acerca de subvenciones a la exportación de productos de la agricultura.

145. La última notificación efectuada por la India al Comité de Subvenciones y Medidas Compensatorias de la OMC es del año 2010.
  Los incentivos fiscales notificados fueron los que se otorgaron con arreglo a la Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961 para las zonas de libre comercio (artículo 10A), y los establecimientos orientados a la exportación (artículo 10B).  Las rebajas de impuestos sobre los beneficios de los exportadores, establecidas por el artículo 80HHg de la Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961, notificadas anteriormente por la India, han sido eliminadas gradualmente
;  desde 2005/2006 no han regido las rebajas de impuestos establecidas en ese artículo.

146. La India es un Miembro abarcado por las disposiciones del párrafo b) del Anexo VII del Acuerdo SMC, y en ese carácter mantiene estos planes de fomento de la exportación hasta que su producto nacional bruto (PNB) por habitante alcance la cifra de 1.000 dólares EE.UU. anuales en dólares constantes de 1990 durante tres años consecutivos.
  En los últimos tres años respecto de los cuales se dispone de datos (2006-2008) el producto nacional bruto (PNB)
 del país ha permanecido por debajo de la cifra de 1.000 dólares EE.UU. en dólares constantes de 1990.

a)
Zonas francas y establecimientos orientados a la exportación (EOU)
147. Se fomentan las exportaciones mediante la creación de zonas económicas especiales y establecimientos orientados a la exportación (EOU).
Zonas económicas especiales

148. Las zonas económicas especiales pueden ser establecidas por el Gobierno central o los gobiernos de los estados o por empresas privadas (incluso extranjeras) como empresas conjuntas con el Estado o totalmente privadas.
  El marco jurídico que regula las zonas económicas especiales a nivel del Gobierno central es la Ley de Zonas Económicas Especiales de 2005 y su Reglamento de 2006.  También algunos estados han dictado sus propias leyes y reglamentos para regular el funcionamiento de las zonas económicas especiales.
  La legislación de los estados en esta materia sigue los lineamientos de la Ley de Zonas Económicas Especiales de 2005.
  Todas las zonas económicas especiales están bajo el control administrativo del Comisionado para el Desarrollo de las Zonas Económicas Especiales.

149. Las empresas instaladas en una zona económica especial se benefician de varios incentivos, siempre que generen ganancias netas de divisas dentro de los cinco primeros años de su funcionamiento (cuadro III.18).  Los establecimientos instalados allí están exentos de diversos impuestos que incluyen el impuesto sobre la renta, el impuesto central sobre las ventas, el impuesto mínimo alternativo, el impuesto sobre la distribución de dividendos, el impuesto sobre los servicios y una serie de impuestos estatales (el impuesto sobre las ventas, los derechos de timbre y los derechos por electricidad) (cuadro III.18).
  Los establecimientos instalados en zonas económicas especiales pueden importar todo tipo de mercancías (incluidos los bienes de capital nuevos y de segunda mano) libres de derechos, ya sea desde el extranjero o de una zona arancelaria interna.
  Los productos importados y exportados de zonas económicas especiales no están sujetos a examen de aduana rutinario;  por ejemplo, las órdenes de autorización de exportación se otorgan sobre la base de la certificación por el propio interesado en la zona económica especial.
  La exportación de productos manufacturados en zonas económicas especiales tampoco está sujeta a inspección obligatoria previa a la expedición.
  El régimen de las zonas económicas especiales no se aplica al comercio de Estado (salvo respecto del mineral de hierro).
  En cambio, otras medidas referentes a las exportaciones son aplicables a las exportaciones procedentes de zonas económicas especiales, pero con excepciones.  Por ejemplo, rigen precios mínimos de exportación para los productos exportados desde las zonas económicas especiales únicamente cuando las materias primas adquiridas dentro del país se exportan sin elaboración.

150. No hay límites cuantitativos para las exportaciones de las zonas económicas especiales a zonas arancelarias internas.  En cambio, las ventas efectuadas a zonas arancelarias internas están gravadas por los mismos derechos y cargas que cualquier otra importación.

151. A finales de 2010 la India tenía 374 zonas económicas especiales, con 3.245 establecimientos de producción de manufacturas y prestación de servicios y almacenamiento, con una inversión total de 43.000 millones de dólares EE.UU. y 644.073 trabajadores.  Durante el período examinado, las exportaciones procedentes de zonas económicas especiales aumentaron de unos 15.000 millones de dólares EE.UU. a 49.000 millones, en valor, y en 2009/2010 representaron un 17 por ciento del total de las exportaciones frente a un 9,08 por ciento en 2007/2008.
  Las principales exportaciones procedentes de las zonas económicas especiales son productos químicos y farmacéuticos, equipo informático y electrónico y piedras preciosas y artículos de joyería (cuadro III.19).  Los impuestos no percibidos como consecuencia de los beneficios otorgados a las zonas económicas especiales se duplicaron con creces entre 2007/2008 y 2009/2010 (pasando de 18.000 a 39.900 millones de rupias).

Cuadro III.18

Incentivos concedidos a los establecimientos de zonas económicas especiales, 2011
	Exención de derechos en la importación o la adquisición en el país de productos para el desarrollo, explotación y mantenimiento de establecimientos en zonas económicas especiales

	Exención del 100% del impuesto sobre la renta para los establecimientos de zonas económicas especiales durante los cinco primeros años;  del 50% en los cinco años siguientes;  y del 50% de los beneficios reinvertidos procedentes de la exportación durante los cinco años siguientes

	Exención del impuesto alternativo mínimo

	Exención del impuesto central sobre las ventas

	Exención del impuesto sobre los servicios

	Exención de los impuestos estatales sobre las ventas y demás gravámenes (como los derechos de timbre y sobre la electricidad), otorgada por los respectivos gobiernos de los estados

	Los establecimientos de zonas económicas especiales pueden tomar empréstitos exteriores en condiciones comerciales hasta por 500 millones de $EE.UU. en un año sin límites de plazo por conductos bancarios reconocidos

	100% de la IED por la vía automática

	Ventanilla única de despacho para los trámites de aprobación del Gobierno central y los gobiernos de los estados


Fuente:
Department of Industrial Policy and Promotion (2010), National Manufacturing Policy:  A Discussion Paper.  Consultado en:  http://dipp.nic.in/NMP_DiscussionPaper/NMP_DiscussionPaper_2010.pdf;  Reglamento de Zonas Económicas Especiales de 2006, con sus modificaciones;  Ley de Zonas Económicas Especiales de 2005;  e información en línea sobre las zonas económicas especiales, "About SEZs:  facilities and incentives".  Consultado en:  http://sezindia.nic.in/about-fi.asp.

Cuadro III.19

Exportaciones procedentes de zonas económicas especiales, 2007-2010
(En miles de millones de dólares EE.UU., salvo indicación diferente)

	Sector
	2007/2008
	2008/2009
	2009/2010

	Biotecnología
	0,04
	0,19
	0,10

	Soporte lógico informático y electrónico
	0,89
	3,61
	10,17

	Equipo electrónico
	2,47
	2,90
	3,87

	Electrónica
	0,12
	0,08
	0,21

	Ingeniería
	0,37
	0,69
	0,93

	Piedras preciosas y artículos de joyería
	5,11
	7,43
	9,74

	Productos químicos y farmacéuticos
	0,32
	1,42
	16,44

	Artesanías
	0,01
	0,01
	0,01

	Productos plásticos y del caucho
	0,15
	0,08
	0,15

	Cuero, calzado y artículos para deportes
	0,05
	0,06
	0,10

	Productos alimenticios y agroindustriales
	0,14
	0,07
	0,08

	Energía no convencional
	0,03
	0,05
	0,31

	Textiles y prendas de vestir
	0,29
	0,66
	0,74

	Comercio y servicios
	4,64
	4,18
	5,53

	Sectores diversos
	0,20
	0,75
	0,66

	Total
	14,81
	22,15
	49,05

	
Porcentaje que corresponde a las exportaciones de zonas económicas especiales en el total de exportaciones de la India
	9,1
	12,0
	27,4


Fuente: 
Información facilitada por las autoridades de la India.

152. A raíz del desarrollo de zonas económicas especiales han surgido preocupaciones referentes a la adquisición de tierras agrícolas para su establecimiento, los impuestos no percibidos y la conversión de empresas de zonas arancelarias internas en establecimientos de zonas económicas especiales.
  Según las autoridades, la adquisición de tierras yermas y estériles se consideraría prioritaria para la instalación de zonas económicas especiales;  las tierras agrícolas de una y de dos cosechas anuales sólo pueden adquirirse cuando se estima indispensable.

Establecimientos orientados a la exportación (EOU)

153. El Plan de Establecimientos Orientados a la Exportación (EOU), iniciado a comienzos de 1981, complementa el sistema de zonas económicas especiales.
  Los EOU están regidos por la Política de Comercio Exterior.  Tal como ocurre con las zonas de elaboración para la exportación, el sistema de EOU tiene por objeto incrementar las exportaciones y los ingresos de divisas, fomentar la transferencia de las tecnologías más recientes, estimular la inversión extranjera directa y generar nuevos puestos de trabajo.  Los EOU son similares a las zonas de elaboración para la exportación, pero pueden estar situados en cualquier lugar del país.
  Al comienzo, los EOU estuvieron concentrados principalmente en la manufactura (por ejemplo, textiles, elaboración de alimentos y electrónica) pero actualmente también funcionan con arreglo a este plan empresas agroindustriales y de servicios.

154. La inversión mínima en un EOU es de 10 millones de rupias.  Los EOU obtienen licencia para la fabricación o la prestación de servicios para la exportación por un período inicial de cinco años, que puede ser prorrogado;  pueden beneficiarse de incentivos fiscales y de otra índole, sujetos a los resultados de exportación.  La Política de Exportación e Importación estipula requisitos especiales para determinados sectores, que varían entre uno y otro.
  Los EOU también deben generar ingresos netos de divisas dentro de los cinco años siguientes al comienzo de sus actividades.  Si el saldo neto de ingreso de divisas del establecimiento no es positivo, el Comisionado para el Desarrollo debe informar a las autoridades encargadas del impuesto central al consumo para el cobro de los derechos proporcionales.

155. Del mismo modo que las zonas económicas especiales, los EOU están exentos de diversos impuestos, entre ellos el impuesto sobre la renta, hasta el 31 de marzo de 2011 (cuadro III.20).
  Los EOU pueden importar cualquier tipo de mercancías (incluidos los bienes de capital nuevos y de segunda mano) libres de derechos, tanto desde el extranjero como desde zonas arancelarias internas, y están exentos de los procedimientos corrientes de trámite de aduanas tanto en la importación como en la exportación.  Los EOU dedicados a las manufacturas están exentos del régimen comercial de los estados, salvo respecto de los minerales y concentrados de cromo.

156. En principio, los EOU se establecen para exportar la totalidad de su producción;  sin embargo, con ciertas condiciones pueden vender un porcentaje determinado en las zonas arancelarias internas mediante el pago de derechos (incluidos los derechos antidumping) y los impuestos, con algunas excepciones.
  En general, los EOU pueden vender en las zonas arancelarias internas bienes y servicios que correspondan a un máximo del 50 por ciento del valor f.o.b. de sus exportaciones, con excepción de los productores de piedras preciosas y artículos de joyería, que pueden vender hasta un 10 por ciento de ese valor.  Sólo se autorizan las ventas a las zonas arancelarias internas mediante aprobación del Comisionado para el Desarrollo;  si se exportan productos similares;  y si se han cumplido las condiciones referentes al saldo de los ingresos netos de divisas.  Las ventas en zonas arancelarias internas están sujetas al pago de un derecho de aduanas básico del 25 por ciento y un derecho de aduanas adicional del 100 por ciento, con excepción de la pimienta y el mármol, que no pueden exportarse a zonas arancelarias internas ni siquiera mediante el pago íntegro de los derechos.
  Los productos elaborados mediante materias primas nacionales están sujetos al pago de derechos especiales.
Cuadro III.20

Incentivos concedidos a los EOU, 2011
	Los insumos están exentos de derechos de aduana

	Exención de derechos de aduana y derechos especiales centrales en la importación o la adquisición en el país de bienes de capital, materias primas, productos perecederos, repuestos, material de embalaje, etc.

	Reembolso del impuesto central sobre las ventas

	Suspensión del impuesto sobre la renta y del impuesto de sociedades hasta el 31 de marzo de 2011

	Reembolso de los derechos pagados sobre combustibles adquiridos a empresas petroleras nacionales según la tasa de reintegro

	No se requieren licencias de importación

	Se permite la importación de bienes de capital de segunda mano

	Los suministros que los EOU adquieren en zonas arancelarias internas se consideran exportaciones y están exentos de impuestos especiales

	Un 50% de la producción puede venderse en el mercado interior mediante el pago de derechos, generalmente del 25%, más un derecho de aduana adicional del 100%

	El 100% de la IED por vía automática


Fuente: 
Department of Industrial Policy and Promotion (2010), National Manufacturing Policy:  A Discussion Paper.  Consultado en:  http://dipp.nic.in/NMP_DiscussionPaper/NMP_DiscussionPaper_2010.pdf;  y circular Nº 77 del Consejo para la Promoción de las Exportaciones de los EOU y las Zonas Económicas Especiales, de 6 de julio de 2009.

157. Se requiere una licencia especial otorgada por la Junta de Aprobación para instalar un EOU dedicado a la fabricación de armas y municiones, explosivos y material de defensa, sustancias atómicas, estupefacientes y sustancias psicotrópicas y sustancias químicas peligrosas, la destilación y fermentación de bebidas alcohólicas, los cigarros, cigarrillos y manufacturas de sucedáneos del tabaco.  Se autoriza la vía automática hasta para el 100 por ciento de la IED en los EOU (capítulo II 4) ii)) en las zonas en que no rige la prohibición de la IED.

158. En 2009/2010, la India tenía 2.553 EOU, en los que se fabricaban productos y se prestaban servicios, con exclusión del comercio, que no está autorizado.
  Durante el período examinado, las exportaciones procedentes de los EOU disminuyeron en valor pasando de unos 42.000 millones de dólares EE.UU. a 18.000 millones, que representan un 10 por ciento del total de las exportaciones de 2009/2010, frente al 26 por ciento registrado en 2007/2008 (cuadro III.21).
  Esta disminución se debió a que algunas empresas abandonaron el régimen de los EOU.  Las exportaciones de productos químicos y farmacéuticos, los productos más importantes exportados por los EOU, disminuyeron de 24.000 millones de dólares EE.UU. en 2007/2008 a 4.700 millones en 2009/2010.  Los impuestos no percibidos como consecuencia del sistema de EOU disminuyeron de 105.000 millones de rupias en 2007/2008 a 70.000 millones en 2009/2010.
Cuadro III.21

Exportaciones de los EOU, 2007-2010

(En miles de millones de dólares EE.UU., salvo indicación diferente)

	Sectores
	2007/2008
	2008/2009
	2009/2010

	Textiles y prendas de vestir e hilados
	1,73
	1,20
	0,79

	Soporte lógico informático
	1,20
	0,75
	0,89

	Equipo electrónico
	1,15
	1,19
	0,98

	Productos de ingeniería
	4,74
	4,14
	3,18

	Productos químicos y farmacéuticos
	24,02
	23,69
	4,52

	Artículos para deportes y cuero
	0,18
	0,18
	0,17

	Piedras preciosas y artículos de joyería
	2,33
	0,93
	1,04

	Plásticos, caucho y materiales sintéticos
	0,38
	0,37
	0,32

	Productos alimenticios, agroindustriales y forestales
	0,93
	1,02
	0,90

	Diversos sectores
	5,30
	5,01
	4,86

	Total
	41,96
	38,47
	17,64

	
Porcentaje de las exportaciones de los EOU respecto del total de exportaciones de la India
	25,7
	20,8
	9,9


Nota:
Las cifras no incluyen los resultados de exportación de los establecimientos instalados en parques de tecnología de soporte lógico de la India.

Fuente: 
Información facilitada por las autoridades.

b)
"Reintegros"
159. El sistema de reintegros de la India sigue estando regido por la Ley de Aduanas de 1962 (artículos 74-76) y el Reglamento sobre el Reintegro de Derechos de Aduana e Impuesto Central al Consumo e Impuesto sobre los Servicios de 1995.  Con arreglo al sistema de reintegros, los exportadores tienen derecho a una devolución de:  los derechos de aduana (con inclusión de los derechos adicionales) sobre los productos importados que se exporten sin transformación (artículo 74);  o los derechos de aduana, impuesto central al consumo e impuesto sobre los servicios percibidos sobre materiales importados o adquiridos en el país para la fabricación de productos de exportación (artículo 75).  Hay dos tipos de reintegro:  la "tasa de reembolso para toda la rama de producción" y la "tasa especial para una marca", a cuyo respecto el reembolso puede negociarse.
Reintegros con "tasa para toda la rama de producción"

160. Con arreglo a la "tasa de reembolso para toda la rama de producción" la cuantía que se devuelve (la "tasa de reembolso") es por lo general un porcentaje del valor f.o.b. de las exportaciones o un valor unitario determinado.  Para ciertos productos hay un tope o cuantía máxima que puede reembolsarse.  Las tasas de reembolso se basan en diferentes parámetros que incluyen el precio predominante de los insumos, las normas corrientes sobre insumos y producción publicadas por la DGFT, el porcentaje que representan los productos importados en el total de la producción, y los tipos de derechos efectivamente aplicados.
  Las "tasas de reembolso" y los límites máximos se enumeran en la lista de reembolsos, que se examina y revisa anualmente teniendo en cuenta la evolución de los tipos de derechos arancelarios.
  La Notificación de Aduana Nº 84/2010 (de 17 de septiembre de 2010) estableció la Lista de tasas de reembolso para toda la rama de producción correspondiente a 2010-2011.  Comprende dos tipos por artículo, según que el exportador ya haya obtenido o no un reembolso del impuesto central al consumo y el impuesto sobre los servicios conforme al Reglamento sobre Desgravación del Impuesto Central sobre el Valor Añadido (CENVAT) de 2004.

161. Con arreglo a la Lista de tasas de reembolso para toda la rama de producción correspondiente a 2010-2011, las tasas de reembolso que se aplican, en particular, al cuero y los artículos de cuero (capítulos 41, 42 y 64 del SA), las materias textiles y sus manufacturas (capítulos 50-63 del SA), los metales comunes y sus manufacturas (capítulos 72-83 del SA), las bicicletas y sus partes (capítulo 87 del SA), los artículos para deportes (capítulo 95 del SA) y los útiles de escritura (capítulo 96 del SA) se han reducido en relación con las que estaban en vigor en 2009‑2010.
  Para desalentar las exportaciones, y de conformidad con las medidas adoptadas por las autoridades para contener los aumentos del precio del algodón en el país, las exportaciones de hilados de algodón (partidas 5205, 5206 y 5207 del SA) no se han incluido en la lista de reintegros desde abril de 2010.
  El reembolso sobre los artículos de joyería de oro y sus partes (SA 7113.01 y SA 7113.02) sólo puede concederse para exportaciones por transporte aéreo, encomienda postal o correo especial autorizado que pase por 13 puestos de aduana determinados, y previo examen.  Además, las expediciones exportadas mediante correo especial autorizado están sujetas a un valor f.o.b. máximo de 2 millones de rupias.

Tasa de reembolso "especial para una marca"

162. Respecto de todos los productos para los cuales la Lista de tasas de reembolso para toda la rama de producción indica una tasa de reintegro "nula", el exportador puede solicitar una "tasa de reembolso especial para una marca".  El exportador debe presentar una solicitud escrita al Comisionado del Impuesto Central al Consumo o al Comisionado de Aduanas e Impuesto Central al Consumo para la determinación de la cuantía o la tasa de reintegro, declarando la proporción en que se han utilizado, para la producción o fabricación de los productos, materiales, componentes o insumos sobre los que se pagaron derechos, o los impuestos pagados sobre los insumos de servicios, de conformidad con el Reglamento sobre el Reintegro de Impuestos Especiales Centrales e Impuestos sobre los Servicios de 1995 (artículo 6).
  Si el exportador considera demasiado bajo el nivel de reintegro, por ejemplo, si la cuantía reembolsada no alcanza a cuatro quintas partes de los derechos e impuestos pagados sobre los materiales importados que se utilizaron para la fabricación de productos exportados, la tasa de reintegro puede ajustarse a solicitud del interesado (Reglamento sobre el Reintegro de Impuestos Especiales Centrales e Impuestos sobre los Servicios de 1995, artículo 7).  Según las autoridades, la "tasa de reembolso especial para una marca" se determina sobre la base de la incidencia efectiva de los gravámenes en los insumos utilizados para la fabricación de los bienes exportados.

163. No se permite el reintegro respecto de determinados productos:  actualmente son la caseína, el cemento, los hilados de algodón, la leche y los productos lácteos y el arroz;  ni tampoco cuando el precio de mercado es inferior a la cuantía del reintegro;  cuando este último no alcanza a 50 rupias;  ni cuando los productos exportados han recibido otros incentivos (recuadro III.2).
  Las autoridades han señalado que no se otorgan reintegros por determinados productos de exportación por razones de política general.
	Recuadro III.2:  Reintegros

	Casos en que no pueden efectuarse reintegros:

	-
productos total o parcialmente fabricados en un almacén, conforme a la definición del artículo 65 de la Ley de Aduanas de 1962;

	-
productos fabricados o exportados en cumplimiento de obligaciones correspondientes a autorizaciones de importación anticipadas o libres de derechos concedidas en el marco del Sistema de Exención de Derechos (cuadro AIII.6);

	-
productos fabricados o exportados por empresas que son totalmente establecimientos orientados a la exportación (EOU);

	-
productos fabricados o exportados por establecimientos instalados en zonas francas o zonas de elaboración para la exportación o en zonas económicas especiales;

	-
productos fabricados o exportados mediante el beneficio que otorga la Notificación de Aduana Nº 32/1997, de 1º de abril de 1997, que dispone la exención de derechos de aduana para los materiales cuando se importan en la India destinados a la producción de bienes de exportación;  y

	-
productos exportados en el marco del sistema de libretas de depósito para la devolución de derechos (cuadro AIII.6).

	Tampoco dan derecho a reintegro las exportaciones de artículos de joyería de oro y sus partes (SA 7113.01) y los artículos de joyería de oro y sus partes (SA 7113.02) abarcados por otros programas de incentivos a la exportación (cuadro AIII.6).

	Fuente:  Notificación de Aduana Nº 84/2010, de 17 de septiembre de 2010.


164. Si el reintegro no se hace efectivo dentro de los tres meses siguientes a la fecha de presentación de la solicitud, el exportador lo recibe con intereses (artículo 75A de la Ley de Aduanas de 1962).
c)
Otras concesiones referentes a derechos e impuestos
165. Además de los regímenes de las zonas económicas especiales y los EOU y el sistema de reintegro de derechos, la India tiene diversos sistemas de incentivo de las exportaciones, algunos de los cuales están supeditados al añadido de valor y a obligaciones de exportación.  Los sistemas de concesiones de la India para las exportaciones comprenden los siguientes:  i) planes de exención de derechos, que permiten a los exportadores importar insumos (con inclusión de combustibles y petróleo) libres de derechos;  ii) sistemas de exención de derechos, que permiten a los exportadores obtener una devolución de los derechos de aduana pagados sobre los insumos utilizados para la producción de bienes de exportación (reposición o exención, después de la exportación, de los derechos pagados sobre los insumos);  iii) planes de incentivo que otorgan bonificaciones de derechos a los exportadores;  y iv) el Programa de bienes de capital para la promoción de las exportaciones, que permite a los exportadores importar bienes de capital con tipos de derechos nulos o de favor, con sujeción a obligaciones de exportación.  También rigen sistemas especiales para las piedras preciosas y los artículos de joyería y para los establecimientos de exportación y comercio (cuadro AIII.6).  Los ingresos no percibidos como consecuencia de estos sistemas alcanzaron en el ejercicio económico 2009/2010 un total de 312.922 millones de rupias (cuadro AIII.7).

166. Durante el período examinado se modificaron los productos comprendidos y el nivel de las concesiones de estos sistemas, y se pusieron en práctica otros nuevos.  Se establecieron las siguientes modificaciones:  i) se creó un tipo de derechos nulos en el Programa de bienes de capital para la promoción de las exportaciones;  ii) aumento de la bonificación de derechos, del 1,25 al 2 por ciento del valor f.o.b. de las exportaciones, en el programa centrado en los productos, y del 2,5 al 3 por ciento del valor f.o.b. de las exportaciones en el programa centrado en el mercado;  iii) reducción del valor añadido mínimo que se exige para obtener beneficios respecto de las piedras preciosas y los artículos de joyería, que pasó del 2-6,5 al 1,5-5 por ciento;  y iv) establecimiento del requisito de un mínimo de 15 por ciento de valor añadido en el sistema de autorización anticipada.  Desde 2007 se han establecido dos nuevos sistemas de incentivos de las exportaciones:  el Plan de incentivos para titulares de regímenes especiales y el Plan de incentivos para la infraestructura agrícola (cuadro AIII.6).

167. Se han declarado amparados por la anterioridad los incentivos otorgados en virtud de tres planes suprimidos en 2006 (el Plan de bonificación total de derechos para titulares de regímenes especiales;  el Plan de certificados para la reposición libre de derechos;  y el programa "Más allá del objetivo") (cuadro AIII.6).

168. Tal como ocurre con otras medidas, las concesiones se utilizan también para alcanzar objetivos de corto plazo.  Por ejemplo, en abril de 2010 se suspendieron durante seis meses las concesiones de derechos otorgadas en virtud del sistema de libretas de depósito para la devolución de derechos a los exportadores de hilado de algodón para reducir las exportaciones a fin de controlar el precio del algodón en el mercado interno.
viii) Promoción de las exportaciones y asistencia para la comercialización

169. Además de concesiones arancelarias y programas de exportación, el Departamento de Comercio alienta indirectamente la exportación mediante diversos planes.  El Plan de asistencia a los estados para el desarrollo de infraestructura de exportación y actividades conexas proporciona asistencia, en particular, para la creación de nuevos parques o zonas industriales de promoción de las exportaciones (incluidas las zonas económicas especiales) e infraestructura de apoyo (como los enlaces viales a los puertos, los depósitos de contenedores y sus estaciones de carga y el abastecimiento de energía eléctrica).  El Plan de ayuda al desarrollo de la comercialización apoya las actividades de promoción de las exportaciones mediante Consejos de Fomento de las Exportaciones (EPC);  la Iniciativa en materia de acceso a los mercados apoya a los EPC y los organismos de promoción del comercio (cámaras de comercio y de industria) que participan en actividades de promoción de las exportaciones.  El Departamento de Comercio también presta apoyo a actividades de facilitación del comercio (como la puesta en práctica de una ventanilla única para el despacho de mercancías y servicios de comercio electrónico).
  Los 20 EPC y las cinco Juntas de Productos Básicos de la India siguen promoviendo la exportación de determinados productos.
  Otros órganos vinculados con el Ministerio de Comercio e Industria también participan activamente en la promoción de las exportaciones mediante actividades de formación, la organización de ferias y exposiciones comerciales en la India y el exterior, y actuando como árbitros en litigios comerciales.

ix) Financiación y seguro de las exportaciones

170. La financiación de las exportaciones se realiza principalmente por el Banco de Exportación e Importación de la India (Exim Bank)
, y a través de metas anuales obligatorias respecto de los préstamos otorgados por los bancos extranjeros (véase infra).  Con el fin de promover el comercio y las inversiones, el Exim Bank otorga a los exportadores indios créditos a la exportación sobre la base del costo más un beneficio a tipos de interés relacionados con el mercado.  También suministra financiación y apoyo a las exportaciones de los establecimientos orientados a la exportación (EOU)
, y servicios con valor añadido (por ejemplo, asesoramiento y apoyo a la comercialización encaminados a evaluar riesgos internacionales y oportunidades de exportación).  El Exim Bank coordina la labor de otras instituciones que financian intercambios comerciales (exportaciones e importaciones).  También puede proporcionar líneas de crédito a gobiernos e instituciones financieras del exterior a fin de que los compradores de esos países puedan adquirir bienes y servicios en la India;  las condiciones de esos créditos se negocian entre el Exim Bank y el organismo extranjero sobre la base de los tipos de interés de mercado, vinculados generalmente con el LIBOR.

171. El Exim Bank también ofrece diversos sistemas de garantía de las exportaciones y servicios mediante comisión, en apoyo del comercio internacional y las inversiones internacionales, y lleva a cabo investigaciones al respecto.

172. Durante 2009/2010, el Exim Bank aprobó préstamos por una cuantía de 388.430 millones de rupias, frente a 267.620 millones en 2006/2007.
  Los principales sectores industriales en los que el Banco tiene riesgos siguen siendo los textiles y las prendas de vestir, los metales y la elaboración de metales, y los productos químicos y el petróleo (gráfico III.5).

173. Con arreglo a las directrices en vigor sobre el otorgamiento de préstamos a sectores prioritarios, los bancos extranjeros que actúan en la India deben reservar un 32 por ciento del crédito bancario neto ajustado, o créditos de cuantía equivalente al riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta última cantidad es mayor, para sectores prioritarios, de lo cual debe prestarse al sector exportador un 12 por ciento de una u otra de esas sumas.  No rige ninguna meta para los préstamos otorgados a los exportadores por los bancos nacionales (privados y estatales).
  Los préstamos pueden otorgarse en moneda nacional o extranjera y se efectúan con tipos de interés favorable.  En marzo de 2010, un 20,64 por ciento de los créditos bancarios netos otorgados por bancos extranjeros se destinaban al sector exportador:  24 de los 28 bancos extranjeros habían alcanzado la meta del 12 por ciento.
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174. El seguro contra los riesgos de exportación es proporcionado por la Corporación de Seguro contra los Riesgos de Exportación (ECGC).  La ECGC es una empresa estatal bajo control administrativo del Ministerio de Comercio e Industria, registrada como compañía de seguros generales con arreglo a la Ley de la Administración de Desarrollo y Regulación de los Seguros.  Proporciona a los exportadores seguro contra los riesgos comerciales y el riesgo-país;  también otorga garantías a bancos e instituciones financieras, que les permiten ofrecer servicios de crédito a la exportación de manera más liberal.
  La ECGC también proporciona seguros de inversiones en el extranjero a las empresas indias que invierten en empresas conjuntas en el exterior, mediante capital o préstamos.
  La ECGC tiene un 60 por ciento del mercado del crédito a la exportación de la India, y cubre riesgos de exportación a 193 países.
  Las autoridades señalaron que la ECGC no recibe subvenciones del Gobierno.
  La ECGC también tiene a su cargo la Cuenta Nacional de Seguros de Exportación (NEIA), que cubre riesgos de crédito a la exportación para grandes proyectos de mediano y largo plazo en el exterior que son comercialmente viables y de interés nacional (es decir, de importancia estratégica desde el punto de vista económico y político) pero no caben en la capacidad de garantía de la ECGC.

4) Medidas que afectan a la producción y el comercio

i) Incentivos

a)
Incentivos fiscales
175. La India otorga diversos incentivos fiscales tendientes a fomentar las inversiones.  En virtud de la Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961, se otorgan incentivos fiscales a varios sectores (artículo 35AD) y a las regiones desfavorecidas.  En el artículo 80IB se ofrecen beneficios fiscales a las empresas industriales del estado de Jammu y Cachemira;  estos incentivos se otorgarán a las empresas instaladas hasta el 31 de marzo de 2012.  Los beneficios análogos facilitados a empresas industriales de los estados de Himachal Pradesh y Uttarakhand se eliminarán en 2012-2013;  y los proporcionados a empresas de los estados nororientales, en 2017-2018.  Las autoridades señalaron que desde 2007 se han eliminado varios programas de incentivos fiscales (cuadro III.22).  Durante el período examinado, los ingresos no percibidos por causa de estos incentivos alcanzaron una suma aproximada de 27.940 millones de dólares EE.UU. (cuadro AIII.8).
Cuadro III.22

Incentivos fiscales eliminados en 2006-2010
	Incentivos fiscales
	Artículo de la Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961
	Fecha

	Bonificaciones de impuestos otorgadas a bancos cooperativos
	80P
	2006/07

	Rebaja de impuestos vinculada con los beneficios, otorgada a las empresas que llevan a cabo actividades de investigación y desarrollo científicos
	80IB
	2006/07

	Rebaja de impuestos vinculada con los beneficios, otorgada a las empresas que tienen a su cargo y mantienen un hospital en zonas rurales
	80IB
	2008/09

	Rebaja de impuestos vinculada con los beneficios, otorgada a la actividad de tendido y explotación de una red nacional de distribución de gas natural, con inclusión de gasoductos e instalaciones de almacenamiento
	80IA
	2009/10


Fuente:  Información facilitada por las autoridades de la India.

176. Los incentivos fiscales otorgados en virtud de la nueva Política de licencias de prospección para la prospección y producción de petróleo en bruto y gas natural mediante contratos entraron en vigor el 1º de enero de 1999 o después de esa fecha y siguen en vigor.

177. La Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961 ofrece incentivos adicionales, entre otros para el sector del transporte marítimo (artículo 33AC) y deducciones por gastos corrientes y de capital (excepto para tierras) en la esfera de la investigación científica (artículo 35).
  En 2009 se añadió a esa Ley un nuevo artículo (35AD) que establece una deducción vinculada con las inversiones, del 100 por ciento de los gastos de capital (excepto para tierras e instrumentos financieros) para sectores como los servicios de cadena de frío, el almacenamiento de productos agropecuarios y las redes de oleoductos y gasoductos que atraviesan el país.  Este incentivo se amplió en 2010 a los sectores de la hotelería, los hospitales y la rehabilitación de barrios de tugurios.

b)
Otras medidas de apoyo
Subvenciones explícitas

178. Las subvenciones directas o explícitas registradas en el presupuesto anual del Gobierno central aumentaron de 571.300 millones de rupias en 2006/2007 (1,3 por ciento del PIB) a 1.641.500 millones de rupias en 2009/2010 (un 2,1 por ciento del PIB).

179. Las subvenciones explícitas de la India siguen estando encaminadas muy principalmente a apoyar al sector agrícola, promover la seguridad alimentaria y reducir la pobreza.  Debido a ello, la mayor parte de los desembolsos se destina a alimentos y abonos (gráfico III.6).  Las subvenciones para los alimentos son otorgadas por el Departamento de Productos Alimenticios y Distribución Pública a fin de cubrir la diferencia entre los precios reales y el precio central de venta fijado en virtud del Sistema Dirigido de Distribución Pública (TPDS) y otros planes de asistencia social.  El Gobierno central también otorga una subvención a la Corporación de Alimentos de la India para mantener existencias de seguridad de trigo y arroz como medida de seguridad alimentaria.  Las "otras subvenciones", que en 2010/2011 representan un 3 por ciento del total de las subvenciones explícitas, incluyen sistemas de intervención en el mercado y sostenimiento de precios para los productos de la agricultura (sección iv), infra, y capítulo IV 2).  La India sigue subvencionando abonos nacionales e importados (urea).  El sistema se estableció después de que se descontrolaron los precios de los abonos a base de fosfatos y potasio, con el fin de que los agricultores pudiesen mantener una proporción adecuada de nitrógeno, fósforo y potasio, controlar el precio de los abonos y dar a los productores un rendimiento "razonable" de las inversiones.  Los agricultores de la India también se benefician de ayuda para los insumos de agua de riego, electricidad, diésel, y semillas.
180. Las subvenciones del sistema de distribución pública para el queroseno y el gas de petróleo licuado nacionales y para el transporte de cargas
 se pusieron en aplicación en 2002 después de la supresión del mecanismo de precios administrados, con fines de protección de la población pobre.
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Política de crédito

181. El Gobierno central asigna recursos para subvencionar los tipos de interés, en particular para los exportadores (cuadro III.23).  Mediante estos sistemas, cuya administración está a cargo de diferentes ministerios (como los de Hacienda, Industrias Pesadas y Empresas Públicas), las empresas del sector público central también tienen acceso al crédito con tipos de interés preferenciales.  No se dispone de información sobre la cuantía de los créditos otorgados con tipos de interés preferenciales ni los tipos subvencionados para cada sector, ni sobre las empresas del sector público central que se benefician de tales tipos preferenciales.
Cuadro III.23

Tipos de interés preferenciales para los exportadores, 2007-2011
	Período
	Sectores
	Tipo de interés

	
	
	Subvención
	Tasa básica

	1.4.2007 a 30.9.2008
	Textiles (incluidos los productos de telares manuales, de yute y alfombras), prendas de vestir de confección, productos de cuero, artesanías, productos de ingeniería, productos agrícolas elaborados (con inclusión de las nueces de cajuil, el café y el té), productos del mar, artículos para deportes, juguetes, disolventes extraídos de tortas desgrasadas, materias plásticas y linóleo, fibras sintéticas o artificiales, y pequeñas y medianas empresas exportadoras
	2 puntos porcentuales
	7%

	
	Cuero y sus manufacturas, productos marinos y textiles (con inclusión de prendas de vestir de confección y alfombras, pero sin incluir las fibras sintéticas o artificiales ni las artesanías)
	4 puntos porcentuales
	7%

	1.12.2008 a 31.3.2010
	Textiles (incluidos los productos de telares manuales), artesanías, alfombras, con inclusión de las prendas de vestir y alfombras de confección, pero sin incluir las fibras sintéticas o artificiales ni el cuero, las piedras preciosas, los artículos de joyería, productos marinos ni pequeñas y medianas empresas exportadoras
	2 puntos porcentuales
	7%

	1.4.2010 a 31.3.2011
	Artesanías, alfombras, artículos de telares manuales, textiles, artículos de ingeniería, cuero y manufacturas de cuero, yute y revestimientos para suelos, y pequeñas y medianas empresas exportadoras
	2 puntos porcentuales
	7%


Fuente:
Informaciones facilitadas por las autoridades de la India.

182. La India establece objetivos para los préstamos destinados a los sectores prioritarios a fin de asegurar que los bancos otorguen crédito a determinados sectores.
  Los bancos comerciales nacionales y extranjeros deben reservar un porcentaje del crédito bancario neto ajustado, o créditos de cuantía equivalente al riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta última cantidad es mayor, para sectores prioritarios.  El porcentaje que deben reservar los bancos nacionales para préstamos a sectores prioritarios es del 40 por ciento, y el de los bancos extranjeros es del 32 por ciento, de lo cual debe prestarse al sector exportador un 12 por ciento (cuadro III.24).  En 2009/2010, los bancos nacionales y extranjeros, públicos y privados, superaron estos objetivos alcanzando respectivamente 41,7, 46 y 35,1 por ciento;  24 de los 27 bancos públicos, 20 de los 22 bancos nacionales privados y 24 de los 28 bancos extranjeros alcanzaron el objetivo (capítulo IV 3) ii) a)).

Cuadro III.24

Objetivos para los préstamos a sectores prioritarios, 2011
	Sectores prioritarios
	Bancos comerciales nacionales
	Bancos extranjeros

	Total de adelantos a los sectores prioritarios
	40% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor
	32% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor

	
Agricultura
	18% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor
	No se establece objetivo

	
Microempresas y pequeñas empresas
	12% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor
	10% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor

	

Microempresas
	Un 60% de los adelantos a microempresas y pequeñas empresas debe destinarse a las primerasa
	Igual que para los bancos nacionales

	
Crédito a la exportación
	No se establece objetivo
	12% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor

	
Sectores más débilesb
	10% del crédito bancario neto ajustado, o cuantía del crédito equivalente del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance si esta suma es mayor
	No se establece objetivo

	

Plan de tipos de interés diferencialesc
	1% del total de los adelantos pendientes al final del año precedente.  Por lo menos un 40% del total de los adelantos debe destinarse a castas o tribus determinadas.  Por lo menos dos terceras partes de los adelantos deben otorgarse por conducto de sucursales rurales o suburbanas
	No se establece objetivo


a
Los adelantos a microempresas equivalen en 2010-2011 a un 50 por ciento del total de los adelantos a microempresas y pequeñas empresas.  Se incrementarán al 55 por ciento en 2011-2012 y al 60 por ciento en 2012-2013.

b
Son "sectores más débiles", en particular:  los pequeños agricultores y agricultores marginales;  artesanos e industrias artesanales;  castas y tribus establecidas en las disposiciones;  y beneficiarios del Plan de tipos de interés diferenciales.

c
El Plan de tipos de interés diferenciales se aplica a los prestatarios con ingreso familiar anual de 18.000 rupias en las zonas rurales y de 24.000 rupias en las zonas urbanas.

Fuente: 
Circular General Nº RBI/2010-11/80 del Banco de la Reserva de la India, de 1º de julio de 2010;  y Circular General Nº RBI/2007-2008/279 del Banco de la Reserva de la India, de 10 de abril de 2008.
183. También se otorgan subvenciones a bancos regionales rurales, bancos cooperativos y bancos del sector público a fin de que otorguen crédito de corto plazo a los agricultores a tipos de interés preferenciales (capítulo IV 2) y 3) ii)).  Por ejemplo, en 2000/2010 el Gobierno central otorgó una subvención de 2 puntos porcentuales en sus propios préstamos a bancos del sector público a fin de que proporcionaran crédito de corto plazo para la producción de los agricultores por un total de hasta 300.000 rupias por agricultor, con un tipo de interés del 7 por ciento.
  Si los agricultores reembolsaban sus préstamos dentro de un año, se otorgaba una "subvención adicional" a los bancos públicos a fin de que redujeran el tipo de interés en un punto porcentual más, llevando la tasa al 6 por ciento.  En 2010/2011, la subvención de los tipos de intereses está situada en el 1,5 por ciento y la "subvención adicional" se incrementó a 2 puntos porcentuales, con lo que la tasa de los intereses pagados efectivamente por los agricultores se redujo al 5 por ciento.
  Los fondos reasignados a este plan ascendieron durante 2006/2007-2009/2010 a 70.500 millones de rupias.  Además de esta subvención otorgada por el Gobierno central, los agricultores pueden beneficiarse de otras subvenciones de intereses en el plano estatal.
Microempresas y pequeñas empresas
184. También se presta apoyo a las microempresas y pequeñas empresas.  En la India es tradicional que diversos productos se hayan reservado para su fabricación exclusiva por tales empresas.  Los productos pueden ser objeto de reserva si su fabricación por microempresas y pequeñas empresas es económicamente viable y técnicamente factible.
  Al final de marzo de 2009, correspondía a las microempresas y pequeñas empresas alrededor del 39 por ciento de la producción manufacturera de la India y un 33 por ciento, en valor, de sus exportaciones.
  Sin embargo, la política de reserva, que ha restringido la competencia en los sectores reservados, ha obstaculizado según algunos informes la competitividad de las microempresas y pequeñas empresas.  Un estudio reciente indica que siguen utilizando tecnologías anticuadas y atrayendo mano de obra no calificada, tienen una gestión ineficiente y tropiezan con obstáculos tales como las trabas en la comercialización y una infraestructura insuficiente.
  Esta falta de éxito de la política puede haber sido una de las razones por las que se ha producido una gradual supresión de la reserva de productos.
  El Comité Asesor sobre Reservas, dependiente del Ministerio de Microempresas y Pequeñas y Medianas Empresas, revisa periódicamente la reserva de productos y su eliminación.  La tendencia a suprimir las reservas se aceleró considerablemente durante el período examinado:  actualmente los productos en la categoría reservada son 20, frente a 236 en mayo de 2006 (cuadro III.25).
Cuadro III.25

Productos reservados para microempresas y pequeñas empresas, 2011
	Alimentación e industrias afines:  encurtidos y salsas picantes;  pan;  aceite de mostaza (a excepción de los disolventes extraídos) y aceite de cacahuete (a excepción de los disolventes extraídos)

	Madera y manufacturas de madera:  muebles y guarniciones de madera

	Productos de papel:  cuadernos y libros de registro

	Las demás sustancias químicas y productos químicos:  velas de cera, jabón para máquinas para lavar ropa, fósforos, artículos para fuegos artificiales y "agarbatties"

	Vidrio y cerámica:  esclavas de vidrio

	Ingeniería mecánica, sin incluir material de transporte;  "almirah" (aparadores) de acero, contraventanas, sillas de acero (de todos los tipos), mesas de acero (de todos los demás tipos), muebles de acero (de todos los demás tipos), candados, utensilios de acero inoxidable y utensilios de uso doméstico (de aluminio)


Fuente: 
Información en línea del Comisionado para el Desarrollo (Ministerio de Microempresas y Pequeñas y Medianas Empresas), "List of items reserved for exclusive manufacture in micro and small enterprises".  Consultado en:  http://www.dcmsme.gov.in/publications/reserveditems/resvex.htm.

185. Además de los productos reservados, las microempresas y las pequeñas y medianas empresas pueden beneficiarse de otros diversos planes de asistencia cuya gestión está a cargo del Ministerio respectivo y de instituciones de apoyo (como la Oficina del Comisionado para el Desarrollo y la Corporación Nacional de Pequeñas Industrias).  Estos planes tienen por objeto prestar asistencia a las microempresas y las pequeñas y medianas empresas, en particular a las microempresas y pequeñas empresas, en la promoción y comercialización de las exportaciones, la certificación de productos, el mejoramiento tecnológico y el desarrollo de recursos humanos (cuadro AIII.9).  También se otorga a las microempresas y pequeñas empresas una preferencia del 15 por ciento en los precios para las adquisiciones del Gobierno central (cuadro AIII.9).  Las autoridades señalaron que esta preferencia de precios tiene carácter de recomendación.

186. A pesar del apoyo que reciben, las microempresas y pequeñas empresas siguen teniendo dificultades de crédito porque los bancos las consideran de alto riesgo.
  Según las Cámaras Asociadas de Comercio e Industria (ASSOCHAM), la mayor parte de las microempresas y pequeñas empresas actúa a un 70 por ciento de su capacidad, aproximadamente, por falta de recursos financieros.
  Por lo tanto, uno de los objetivos prioritarios del Gobierno para el desarrollo de las microempresas y pequeñas empresas es acrecentar la corriente de fondos y créditos de los bancos e instituciones financieras.  Por lo tanto, como parte de la política de préstamos a los sectores prioritarios, los bancos comerciales nacionales están obligados a reservar un 12 por ciento de su crédito bancario neto ajustado o del riesgo resultante de transacciones no inscritas en el balance, en caso de que este último sea mayor, para las microempresas y pequeñas empresas mientras que los bancos extranjeros deben reservar un 10 por ciento.  Las microempresas deben recibir un 60 por ciento de esos porcentajes reservados para ellas y para las pequeñas empresas (cuadro III.24).
  También se han puesto en aplicación otros sistemas destinados a mejorar el acceso al crédito (cuadro AIII.9).  A pesar de estos esfuerzos, un estudio realizado sobre 12.000 pequeñas y medianas empresas indicó que, por término medio, un 25 por ciento de sus recursos financieros proviene de bancos e instituciones financieras;  un 15 por ciento, de fuentes internas;  un 10 por ciento de mercados de capitales;  y el 50 por ciento restante, de otras fuentes (familiares y amigos)
;  el 92 por ciento de las pequeñas y medianas empresas sigue dependiendo del ahorro personal y familiar.

187. A nivel de los estados se han aplicado otros sistemas para apoyar el desarrollo de las microempresas y las pequeñas y medianas empresas:  la creación de parques industriales, incentivos fiscales y subvenciones para la energía eléctrica y capitales.
  Con arreglo al Sistema General de Exención de Impuestos Especiales, las microempresas y pequeñas y medianas empresas cuya facturación anual no excede de 1 millón de dólares EE.UU. obtienen una exención total de impuestos especiales de hasta 375.000 dólares EE.UU.
;  las pequeñas y medianas empresas también pueden beneficiarse de exenciones del impuesto al consumo.

188. A pesar de los esfuerzos encaminados a prestar asistencia a las microempresas pequeñas y medianas empresas, su "enfermedad" o "enfermedad incipiente" sigue inspirando preocupaciones.
  Según el Cuarto Censo General de Microempresas y Pequeñas y Medianas Empresas de la India (2006-2007), la "enfermedad" o "enfermedad incipiente" de esas empresas registradas se ha debido principalmente a falta de demanda, insuficiencia de capital de explotación, dificultades de comercialización y falta de disponibilidad de materias primas
;  se determinó la "enfermedad" o "enfermedad incipiente" de un 6,49 por ciento de las microempresas y pequeñas y medianas empresas registradas.
  Según la ASSOCHAM, un 74 por ciento de las microempresas y pequeñas empresas "enfermas" atribuía su situación a falta de capital.
  El Banco de la Reserva de la India ha publicado directrices para la rehabilitación de las microempresas y pequeñas empresas "enfermas" viables o potencialmente viables, sobre todo mediante el otorgamiento de crédito en condiciones favorables por bancos e instituciones financieras.  Los elementos de concesión de los créditos otorgados comprenden tipos de interés subvencionados para los préstamos destinados a capital de explotación (y para préstamos de largo plazo destinados a capital de explotación), con tipos de interés situados un 1,5 por ciento por debajo de los tipos preferenciales o fijos;  créditos sin interés para préstamos con la modalidad de "créditos de largo plazo con interés financiado";  se otorgan préstamos de largo plazo (no destinados a capital de explotación) con tipos de interés favorables del 2 por ciento, como máximo, por debajo del tipo aplicable (3 por ciento en el caso de las pequeñas y medianas empresas diminutas o descentralizadas);  y se concede asistencia mediante préstamos de previsión a tipos favorables situados un 1,5 por ciento por debajo del tipo fijo o preferencial de los préstamos.

189. El Equipo sobre las Microempresas y Pequeñas y Medianas Empresas designado por el Gobierno ha recomendado un programa gradual de medidas a fin de dar alivio y estabilidad a esas empresas.  Las recomendaciones se refieren al crédito, la comercialización, la infraestructura, la tecnología, el desarrollo de capacidades y el régimen impositivo.
  El programa no se ha puesto en práctica todavía.
ii) Papel de las empresas estatales (distintas de las empresas de comercio de Estado) y desinversión

190. Al final de marzo de 2010 estaban en funcionamiento 217 de las 249 empresas del sector público central de la India (cuadro AIII.10), de las cuales 32 se estaban estableciendo y 59 estaban "enfermas" o funcionaban con pérdida.
  Las empresas del sector público central siguen desempeñando una función activa en la economía y les corresponde una parte considerable del mercado en varios sectores y subsectores, como el petróleo y la minería, la generación y transmisión de energía eléctrica, la energía nuclear, la ingeniería pesada, la industria aeronáutica, el sistema público de almacenamiento y distribución, el transporte marítimo, los seguros y las telecomunicaciones.

191. Desde el último examen de las políticas comerciales de la India ha continuado la desinversión en las empresas del sector público central;  recientemente se aprobó la desinversión de algunas de ellas (cuadro III.26).  La política de desinversión seguida por la India tiene por objeto alentar la propiedad particular de las empresas del sector público central garantizando al mismo tiempo que la participación del Estado en el capital no se reduzca a menos del 51 por ciento, manteniendo de ese modo el control de la empresa.  El Gobierno aprobó en noviembre de 2009 un plan de acción para la desinversión en empresas del sector público central rentables, en el que se exponen dos criterios respecto de la desinversión.
  En primer término, las empresas del sector público central rentables cuyas acciones se cotizan en bolsas de valores y en cuyo capital la participación pública obligatoria es inferior al 10 por ciento serán objeto de desinversión mediante oferta pública de venta.  En segundo lugar, se cotizarán en bolsas de valores las acciones de las empresas del sector público central rentables cuando ello no ocurre actualmente, o bien emitirán nuevas acciones, o se harán ambas cosas.
  Las empresas del sector público central rentables cuyas acciones se cotizan en bolsa podrán recurrir a los mercados de capitales para financiar sus desembolsos de capital, y el Gobierno podrá considerar la posibilidad de enajenar una parte de su participación en el capital.

Cuadro III.26

Reseña de las desinversiones, 2007-2011
	Empresas del sector público central
	Situación
	Año
	Porcentaje de participación estatal

	Empresa del sector público central objeto de desinversión
	
	

	Maruti Udyog Ltd.a
	Venta del resto de participación estatal del 10,27%
	2007
	0,00

	Power Grid Corporation of India Ltd. (PGCIL)
	Oferta de venta del 5% de capital desembolsado perteneciente al Estado y emisión por PGCIL de nuevas acciones por valor de un 10%
	2007
	86,36

	Rural Electrification Corporation Ltd. (REC)
	Oferta de venta del 10% de capital desembolsado perteneciente al Estado y emisión por REC de nuevas acciones por valor de un 10% 

Oferta de venta del 5% de capital desembolsado perteneciente al Estado y emisión por REC de nuevas acciones por valor de un 15%
	2008


2010
	81,82


66,80

	National Hydro-electric Power Corporation Ltd. (NHPC)
	Oferta de venta del 5% de capital desembolsado perteneciente al Estado y emisión por NHPC de nuevas acciones por valor de un 15%
	2009
	86,36

	Oil India Ltd
	Emisión por Oil India Ltd., mediante oferta pública, de nuevas acciones por un 11% de capital desembolsado Oferta de venta del 10% de participación del Estado en el capital a Indian Oil Corporation Ltd., Hindustan Petroleum Corporation Ltd. y Bharat Petroleum Corporation Ltd.
	2009
	78,43

	NTPC Ltd.b
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 5% del capital desembolsado
	2010
	84,50

	NMDC Ltd.c
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 8,38% del capital desembolsado
	2010
	90,00

	Satluj Jal Vidyut Nigam Ltd.d
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10,03% del capital
	2010
	64,47

	Engineers India Ltd.
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10% del capital desembolsado
	2010
	80,40

	Coal India Ltd.
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10% del capital desembolsado
	2010
	90,00

	Power Grid Corporation of India Ltd. (PGCIL)
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10% del capital desembolsado y emisión por PGCIL de nuevas acciones por valor del 10%
	2010
	69,42

	Shipping Corporation of India Ltd. (SCI)
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10% del capital desembolsado y emisión por SCI de nuevas acciones por valor del 10%
	2010
	63,75

	Manganese Ore India Ltd.
	Oferta de venta de la participación del Estado en un 10% del capital desembolsado;  oferta de venta del 5% de participación del Estado en el capital desembolsado de Maharashtra;  y de la participación del Estado en el 5% del capital desembolsado de Madhya Pradesh
	2010
	71,57

	Empresas que serán objeto de desinversión
	
	

	Steel Authority of India Ltd. (SAIL)
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 5% del capital desembolsado
	2011
	76,97

	Hindustan Copper Ltd. (HCL)
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10% del capital desembolsado y emisión por HCL de nuevas acciones por valor del 10%
	2011
	81,45

	Indian Oil Corporation Ltd.a
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 10% del capital desembolsado y emisión por la sociedad de nuevas acciones por valor del 10%
	2011
	62,65

	Oil and Natural Gas Corporation Ltd.
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 5% del capital desembolsado
	2011
	69,14

	Power Finance Corporation Ltd.
	Oferta de venta de la participación del Estado en el 5% del capital desembolsado y emisión por Power Finance Corporation Ltd de nuevas acciones por valor del 15%
	2011
	73,72


a
Fabricación de automóviles.

b
Generación de energía eléctrica.

c
Explotación de minas.

d
Energía hidroeléctrica.

Fuentes: 
Ministry of Finance (2010), Annual Report 2009-10.  Consultado en:  http://finmin.nic.in/reports/AnnualReport2009-10.pdf;  información en línea del Departamento de Desinversión, "Road ahead".  Consultado en:  http://www.divest.nic.in/road.htm;  e informaciones facilitadas por las autoridades de la India.

192. Los beneficios obtenidos de la desinversión se depositan en el Fondo Nacional de Inversiones, creado en 2007;  un 75 por ciento de esos beneficios se destina a la financiación de determinados programas sociales y el saldo se invierte en la modernización o ampliación de empresas del sector público central rentables o susceptibles de rehabilitación.  Sin embargo, debido a la crisis económica (de 2008-2009) y una sequía reciente, el Gobierno resolvió que entre abril de 2009 y marzo de 2012 los beneficios se emplearan totalmente en la financiación de programas del sector social.

iii) Política de competencia

193. Desde el último examen de sus políticas comerciales, la India ha hecho varias modificaciones de su principal ley en materia de política de competencia, la Ley de Competencia de 2002.  Actualmente las leyes que tratan de cuestiones referentes a la competencia en la India son esa ley, la Ley de Competencia (Modificación) de 2007, la Ley de Competencia (Modificación) de 2009 y diversos reglamentos dictados por la Comisión Nacional sobre Competencia.
  Aunque la Ley se dictó en 2002, sus disposiciones de fondo, en particular las referentes a los acuerdos anticompetitivos y el abuso de posición dominante, sólo se pusieron en vigor en mayo de 2009
, y más recientemente (en 2011) las relativas a fusiones y adquisiciones.  En 2009 se derogó la Ley de Monopolios y Prácticas Comerciales Restrictivas de 1969 (Ley de MRTP), que había entrado en vigor en 1970.  La Comisión de MRTP, creada en virtud de esa Ley, debía seguir ocupándose hasta 2011 (es decir, hasta dos años después de la derogación de la Ley) de los asuntos presentados hasta el 1º de septiembre de 2009
;  después de esa fecha, la Comisión Nacional sobre Competencia, creada en virtud de la Ley de 2002, se haría cargo de las funciones de la Comisión de MRTP.

194. La Ley de MRTP no satisfizo las necesidades del nuevo entorno económico de la India, con un sector privado en firme crecimiento y el desmantelamiento de los monopolios estatales.  Esa Ley abarcaba prácticas restrictivas pero no el abuso de posición dominante.  Además, la Comisión de MRTP debía limitarse a tratar los asuntos que se le remitieran, carecía de facultades de investigación y no había disposiciones que le permitieran desempeñar un papel activo en el fomento de la competencia.

195. La Comisión Nacional sobre Competencia se estableció el 14 de octubre de 2003
, pero no entró en funcionamiento hasta mayo de 2009, cuando se notificaron y entraron en vigor las disposiciones de la Ley de Competencia referentes a los acuerdos anticompetitivos y el abuso de posición dominante.
  Todos los asuntos pendientes sometidos a la Comisión de MRTP pasaron a la Comisión Nacional sobre Competencia en 2009.  Ésta había recibido en diciembre de 2010 130 solicitudes de investigación, muchas de ellas heredadas de la MRTPC, y dictó 30 órdenes.
  Las solicitudes se referían a seguros, viajes, fabricación de automóviles, inmuebles, productos farmacéuticos, el sector financiero y actividades de esparcimiento.

196. A diferencia de la Comisión de MRTPC, la Comisión Nacional sobre Competencia tiene facultades de investigación y de imposición coercitiva y puede aplicar sanciones por el incumplimiento de sus disposiciones.
  También puede adoptar disposiciones correctivas frente a acuerdos anticompetitivos o en caso de abuso de posición dominante, y aplicar sanciones de hasta un 10 por ciento del volumen de negocio medio de una empresa durante los tres ejercicios económicos precedentes.  En el caso de un cártel, la Comisión puede imponer a cada uno de sus miembros una sanción de hasta el triple de los beneficios o un 10 por ciento del volumen de negocio, si esta última cifra es mayor, por cada año de mantenimiento del acuerdo.
  Después de la investigación, la Comisión sobre Competencia puede dictar una orden de cesación disponiendo que la empresa ponga fin a un acuerdo anticompetitivo o al abuso de su posición dominante y no vuelva a incurrir en ellos.
  La Comisión sobre Competencia puede realizar investigaciones por su propia iniciativa.

197. Las órdenes, disposiciones y decisiones de la Comisión sobre Competencia admiten apelación ante el Tribunal de Apelaciones sobre la Competencia, establecido en octubre de 2009.
  Las apelaciones deben presentarse dentro de los 60 días siguientes a la fecha en que se haya recibido copia de la orden, disposición o decisión de la Comisión sobre la Competencia, a menos que el Tribunal admita como suficientes las causas por las que no se haya presentado la apelación dentro de ese plazo.  Las órdenes dictadas por el Tribunal se aplican de la misma forma que los decretos de un tribunal;  el incumplimiento (sin motivos razonables) de cualquier orden del Tribunal de Apelaciones puede dar lugar a una multa no mayor de 10 millones de rupias o una pena de prisión de hasta tres años, o ambas sanciones, según lo determine el Magistrado Metropolitano Superior (Delhi).
  Durante 2010 se presentaron ante el Tribunal unas 25 apelaciones, 14 de las cuales han sido resueltas.  El Tribunal también se ocupó de diversas apelaciones presentadas con arreglo a la Ley de MRTP.

198. La Comisión sobre Competencia desempeña funciones en materia de promoción de la competencia que no tenía la Comisión de MRTP.  Debe adoptar las medidas necesarias para fomentar la competencia, crear conciencia e impartir capacitación en materia de problemas de la competencia.
  Como parte de su labor de promoción, la Comisión ha elaborado un "Marco sugerido para el cumplimiento por las empresas de la Ley de Competencia de 2002".

199. La Comisión también dispone de facultades para investigar la existencia de acuerdos anticompetitivos o abuso de posición dominante fuera del país, cuando causan o es probable que causen efectos desfavorables apreciables sobre la competencia en la India.  No se ha sometido a la Comisión ningún asunto de esta clase.

200. La Comisión sobre Competencia debe publicar un informe anual
;  su informe correspondiente a 2009-2010 fue remitido al Parlamento como correspondía.

201. Existen órganos de reglamentación especiales para numerosos sectores, como los mercados de capital, seguros, telecomunicaciones, energía eléctrica, petróleo y gas natural y aviación civil.  De conformidad con la Ley de Competencia (Modificación) de 2007, siempre que se plantean cuestiones referentes a la competencia ante una autoridad referente a un sector determinado, la Comisión sobre Competencia debe dictaminar.  Al hacerlo, tanto la Comisión como la autoridad de reglamentación del sector deben procurar la eficiencia y el bienestar del consumidor.  Se procura que sus funciones sean complementarias;  sin embargo, parecen existir conflictos debido a diferencias de interpretación de las leyes.

202. La Ley de Competencia de 2002 contiene disposiciones relativas a los acuerdos anticompetitivos, el abuso de posición dominante y las "combinaciones" (fusiones y adquisiciones).  La Ley prohíbe los acuerdos anticompetitivos referentes a la producción, el almacenamiento, la adquisición o el control de mercancías o la prestación de servicios.  Esos acuerdos incluyen los cárteles, la fijación de precios, la limitación de la producción y la distribución de mercados o acuerdos entre fabricantes y distribuidores.
  Sin embargo, rige una excepción a esta prohibición cuando los acuerdos acentúan la eficiencia.  No se han producido tales casos durante el período examinado.
  La Ley reconoce también los derechos de propiedad intelectual, y a fin de facilitar su protección admite restricciones razonables impuestas por sus titulares.  Los acuerdos referentes a la producción, el abastecimiento, la distribución y el control de mercancías y servicios destinados a la exportación, aunque pueden tener considerables efectos negativos sobre la competencia, están exentos de la prohibición.

203. El abuso de posición dominante quedó prohibido en virtud de la Ley de 2002 desde la notificación del respectivo artículo, en mayo de 2009.  Está prohibido que las empresas, al adquirir o vender bienes o servicios, impongan condiciones injustas o discriminatorias;  y que lo hagan al fijar los precios de sus bienes y servicios.  La Ley prohíbe también otras prácticas como las siguientes:  restringir la producción de bienes y la prestación de servicios;  negar acceso al mercado;  celebrar contratos supeditados a la aceptación de condiciones no relacionadas con el contrato;  y aprovechar la posición dominante para entrar en un mercado o proteger otros mercados.
  Estas prácticas no están prohibidas en sí mismas, pero cuando tienen efectos desfavorables se las considera aplicando el "criterio de razonabilidad".

204. La Ley regula también las combinaciones de grandes empresas.  Están comprendidas en la Ley de Competencia de 2002 las fusiones y adquisiciones que involucran a grandes empresas, definidas en la Ley como las que exceden de determinados umbrales.
  Si las empresas participantes en la combinación pertenecen a un grupo, los umbrales se cuadruplican.
  También queda comprendida la categoría de las combinaciones que suponen la adquisición o el control de una empresa por una persona que ya tiene control directo o indirecto de otra empresa que produce, distribuye o comercia con bienes o servicios similares o que pueden sustituirlos, con sujeción a mínimos similares.  Esos mínimos deben revisarse cada dos años según las oscilaciones del índice de precios al por mayor o de los tipos de cambio.  En general, las fusiones o adquisiciones que tienen probables efectos desfavorables en la competencia son ilegales en la India.  La Comisión Nacional sobre Competencia no se ha ocupado de casos de fusiones o adquisiciones porque el Gobierno central no notificó hasta marzo de 2011 el artículo 5 de la Ley de 2002, referente a las fusiones y adquisiciones, por lo que las disposiciones referentes a ellas no estuvieron en vigor hasta el 1º de junio de 2011.  Además, el Gobierno central ha hecho algunas exoneraciones de la aplicación del artículo 5 de la Ley de Competencia de 2002 por razones de interés público.  Se aplican exenciones cuando las empresas que han de adquirirse tienen un activo inferior a 2.500 millones de rupias o su volumen de negocio no alcanza a 7.500 millones de rupias, o un "grupo" ejerce menos del 50 por ciento de los derechos de voto en otra empresa.

205. De acuerdo con la Ley, cualquier persona o empresa que se proponga entrar en una combinación, conforme a la definición que contiene el artículo 5 de la Ley, debe dar aviso a la Comisión.
  Sin embargo, según un folleto de la Comisión sobre Competencia, solamente es preciso notificar anticipadamente las combinaciones que exceden de los umbrales establecidos.
  Si la combinación no se notifica, la Comisión puede investigarla dentro del año siguiente a la realización de la fusión.  Si la investigación comprueba efectos desfavorables apreciables en la competencia, la Comisión puede ordenar que la fusión se disuelva.  La Comisión debe evaluar los efectos favorables y desfavorables de la combinación propuesta para la competencia en el respectivo mercado de la India con referencia a determinados factores que se establecen en la Ley (recuadro III.3).  La Comisión también está autorizada para imponer multas de hasta el 1 por ciento del volumen de negocio total o del activo de la combinación si éste es mayor, por la omisión de notificar la fusión.

206. La suscripción de acciones o la financiación o cualquier adquisición, en particular por una institución financiera pública, un inversor institucional extranjero, banco o fondo de capitales de riesgo extranjeros, en virtud de cualquier pacto o acuerdo de préstamo o de inversión, están exentos de la prescripción de notificación.  Sin embargo, la respectiva institución está obligada a presentar detalles acerca de tales transacciones a la Comisión dentro de un plazo de siete días.

	Recuadro III.3:  Factores que debe considerar la Comisión al evaluar los efectos desfavorables apreciables de las combinaciones en la competencia en el mercado pertinente

	Nivel de la competencia actual o potencial, mediante importaciones, en el mercado;

	Alcance de los obstáculos a la entrada en el mercado;

	Nivel de concentración en el mercado;

	Poder de compensación en el mercado;

	Probabilidad de que la combinación dé lugar a que las partes en ella puedan aumentar de forma considerable y sostenible los precios o los márgenes de beneficio;

	Grado de competencia efectiva que probablemente se mantenga en el mercado;

	Grado de disponibilidad de sustitutos en el mercado o probabilidad de que se disponga de ellos;

	Participación en el respectivo mercado de las personas o empresas participantes en la combinación, individual o conjuntamente;

	Probabilidad de que la combinación dé lugar a la eliminación del mercado de uno o más competidores firmes y efectivos;

	Naturaleza y alcance de la integración vertical en el mercado;

	Posibilidad de fracaso del negocio;

	Naturaleza y alcance de la innovación;

	Ventajas relativas, por su contribución al desarrollo económico, de cualquier combinación que tenga o es probable que tenga efectos desfavorables apreciables sobre la competencia;

	La cuestión de si los beneficios de la combinación superan sus efectos desfavorables, en su caso.

	Fuente:
Ley de Competencia de 2002, párrafo 4) del artículo 20.


207. La Ley de Competencia de 2002 abarca todas las actividades comerciales de las entidades vinculadas con el Gobierno.  Sin embargo, pueden otorgarse exenciones especiales por razones de seguridad o interés público;  tratados internacionales u obligaciones derivadas de acuerdos o convenciones;  y cuando una empresa cumple funciones soberanas en nombre del Gobierno central o un gobierno estatal.
  No se aplican exenciones contra los monopolios a las empresas del sector público central, incluidas las preferencias en los precios o las adquisiciones.
  La inexistencia de tales exenciones expresas es un elemento positivo de la Ley de Competencia, como también lo son las referencias a la función de la Comisión en el fomento de la competencia.  Sin embargo, la OCDE observa que la Ley no impone a ningún organismo gubernamental la obligación de remitir asuntos a la Comisión (respecto de la promoción de la competencia), y que los dictámenes de la Comisión no son vinculantes.

iv) Control de precios
1. El Gobierno mantiene precios mínimos de sostenimiento en relación con productos agrícolas importantes.
  Dichos precios y los productos a los que se aplican se revisan anualmente.  Los precios mínimos de sostenimiento se anuncian antes de cada temporada de siembra.  La India los mantiene con respecto a 25 productos agrícolas importantes:  arroz, durra, mijo perla, maíz, corcarán, arhar (tur), moong, urad, algodón, cacahuetes con cáscara, semilla de girasol, soja, sésamo, semilla de níger, trigo, cebada, gram, masur (lentejas), colza/mostaza, cártamo, toria, copra, coco descascarado, yute y tabaco.
  El Gobierno fija los precios mínimos de sostenimiento atendiendo a las recomendaciones de la Comisión de Costos y Precios Agrícolas (CACP), que toma en cuenta varios factores.
  Estos precios son los mismos en todo el país, si bien el costo de producción varía en función de las regiones.

2. El Programa de Sostenimiento de Precios es un sistema de contratación destinado a asegurar que los agricultores que cultivan determinados productos básicos (por ejemplo, cereales, legumbres y semillas oleaginosas, algodón y yute) puedan vender sus productos al precio mínimo de sostenimiento;  los organismos designados compran los productos a los agricultores a dicho precio.

3. El Programa de Intervención en el Mercado, en vigor desde el año 2001, se aplica a los productos agrícolas no alcanzados por los precios mínimos de sostenimiento.  El Departamento de Agricultura y Cooperación aplica los precios mínimos de sostenimiento a solicitud de los gobiernos de los estados o los territorios de la Unión para proteger a los agricultores de las reducciones de los precios producidas al registrarse cosechas excepcionales.  En estos casos se fija un precio de intervención en el mercado que se determina tomando en cuenta el costo de producción y un "pequeño" margen para apoyar a los agricultores.  La Federación Nacional de Cooperativas de Comercialización Agrícola y otros organismos designados por el estado adquieren los productos a estos precios y los distribuyen.  Las autoridades señalaron que no se recurre a este programa con frecuencia.

4. En el marco del Sistema Dirigido de Distribución Pública, programa que se centra en la reducción de la pobreza, el precio de algunos productos básicos, a saber, el trigo, el arroz, los cereales secundarios, el azúcar y el queroseno, están subvencionados para un sector de la población que vive por debajo del umbral de pobreza.  Los gobiernos de los estados o los territorios de la Unión distribuyen estos productos a través de tiendas de precio justo y depósitos de aceite de queroseno.  Desde 2002, según las autoridades, no se ha revisado el precio del arroz y el trigo.

5. En 2009, el precio mínimo oficial de la caña de azúcar se reemplazó por el precio justo y remunerativo.
  El Gobierno Central fija el precio justo y remunerativo sobre la base de las recomendaciones de la Comisión de Costos y Precios Agrícolas (CACP), que consulta al gobierno estatal y a las asociaciones de productores de azúcar.  La principal diferencia entre el precio mínimo oficial y el precio justo y remunerativo es que al determinar este último se toma en cuenta un factor adicional (a saber, un margen "razonable" de lucro para los productores de azúcar que toma en cuenta el riesgo).  El precio justo y remunerativo es un precio mínimo por debajo del cual ningún ingenio azucarero puede comprar caña de azúcar a un agricultor.
  Los gobiernos de los estados también fijan un precio oficial aconsejado para la caña de azúcar.  Si el precio oficial aconsejado es superior al precio justo y remunerativo fijado a nivel central, los gobiernos de los estados deben correr con la pérdida.

6. Tradicionalmente, la India utilizaba un mecanismo de precios administrados para los productos del petróleo, sobre la base del concepto de "precio de retención", en virtud del cual se compensaban los costos de explotación de las refinerías de petróleo, las empresas de comercialización de petróleo y los oleoductos y se les garantizaba un rendimiento del valor neto después de impuestos de un 12 por ciento.
  Con este sistema, se aseguraba un nivel fijo de rentabilidad a condición de que las empresas petroleras alcanzaran metas especificadas en materia de utilización de capacidad.  Las empresas proveedoras, a saber, la Oil and Natural Gas Corporation Ltd. (ONGC), Oil India Ltd., y GAIL (India) Ltd., también actúan en arreglo al concepto de precio de retención y tienen un rendimiento fijo asegurado.
  En principio, en 2002, el mecanismo de precios administrados se desmanteló con el objetivo de adoptar los precios determinados por el mercado para todos los productos del petróleo, salvo el queroseno distribuido a través del sistema de distribución pública y el gas licuado de petróleo de uso doméstico.  En 2003 se revisaron los precios minoristas internos del petróleo y el diésel, pero no se ha vuelto a hacer desde entonces.  Si bien en principio el mecanismo de precios administrados se desmanteló en 2002, en realidad, hasta el 26 de junio de 2010, la India no puso fin al control del estado sobre los precios del petróleo a nivel de las refinerías y la venta minorista para permitir que variaran en función de los precios internacionales.
  En el caso del queroseno y el gas licuado de petróleo, tras desmantelar el mecanismo de precios administrados se puso en vigor el Sistema de subvención del queroseno de distribución pública y el gas licuado de petróleo de uso doméstico de 2002
 y la Subvención del flete (para zonas remotas).
  Estos sistemas, que debían eliminarse gradualmente a más tardar antes de 2008, se han prorrogado hasta el 31 de marzo de 2014.
  El precio minorista del diésel aún se controla y se fija según la "paridad con los precios comerciales".

7. En el caso del gas natural, actualmente está en vigor un régimen dual de precios:  el que se fija según el mecanismo de precios administrados y el del gas que no se rige por este mecanismo.
  El mecanismo de precios administrados se aplica al gas producido en yacimientos concedidos a las empresas petroleras nacionales de la India (la Corporación del Petróleo y del Gas Natural y Petróleo de la India) antes de la aplicación en 1999 de la Nueva Política de Licencias de Prospección.  No se rigen por el mecanismo de precios administrados:  i) el gas producido en yacimientos concedidos en virtud de la Nueva Política de Licencias de Prospección, cuyo precio se determina según un contrato de producción compartida entre el Gobierno y el contratista privado;  y ii) las importaciones de gas natural licuado cuyo precio se determina mediante un acuerdo entre comprador y vendedor.  El gobierno debe aprobar la fórmula de precios utilizada para determinar los precios en virtud del contrato de producción compartida.  El gas cuyo precio se rige por el mecanismo de precios administrados sólo puede ser utilizado por sectores prioritarios, a saber, los de los abonos (urea), las plantas de gas licuado de petróleo (de propiedad del Organismo del Gas y la Corporación del Petróleo y el Gas Natural), de la energía, de distribución urbana de gas, de las centrales siderúrgicas, de las refinerías y de los petroquímicos.  Otros consumidores no tienen permitida la utilización de gas subvencionado y deben comprarlo a empresas privadas o importadores de gas natural licuado.  A partir de junio de 2010, el precio del gas producido por la Corporación del Petróleo y el Gas Natural y Petróleo de la India en el marco del mecanismo de precios administrados aumentó a 4,2 $EE.UU./mmbtu (menos las regalías), para equipararlo con el del gas que no se rige por dicho mecanismo (a saber, el gas producido por las empresas a las que se aplica la Nueva Política de Licencias de Prospección).

8. El Gobierno sigue muy de cerca la evolución de los precios de ciertos hidrocarburos.  En caso de que se produzca una gran volatilidad de los mismos en el mercado internacional, el Gobierno intervendrá para estabilizarlos.

9. Inicialmente, se esperaba que el Nuevo Programa de Fijación de Precios de la Urea gradualmente se eliminara antes del 31 de marzo de 2010, pero se ha prorrogado indefinidamente.
  Por lo tanto, el precio de la urea para utilización agrícola sigue sometido a control.  Sin embargo, en 2010, se eliminaron los controles de precios de otros fertilizantes (por ejemplo, los abonos fosfatados y potásicos) y reemplazaron por una "política de subvenciones a los nutrientes", instrumentada a partir del 1º de abril de 2010, que se aplica a los abonos fosfatados y potásicos, incluidas las importaciones.
  Actualmente, los fabricantes e importadores fijan el precio minorista y el Gobierno ofrece una subvención anual fija basada en el contenido de nutrientes del abono producido.  La subvención otorgada a las empresas del sector público central y las privadas que producen abonos es equivalente.

10. La Orden de Control de Precios de los Fármacos de 1995 permite el control de los precios de los fármacos con la finalidad explícita de asegurar la disponibilidad de productos farmacéuticos de buena calidad a "precios razonables".  Actualmente, se controla el precio de 74 fármacos a granel y preparados relacionados.  El Departamento de Farmacología administra la orden mencionada.  La Administración Nacional de Fijación de Precios de los Productos Farmacéuticos, oficina independiente adscrita al Departamento de Farmacología, fija y revisa periódicamente el precio de los fármacos y las preparaciones a granel controlados.  También sigue la evolución del precio de los fármacos liberados para mantenerlo en un nivel razonable.  Si en un año el precio aumentara por encima del 10 por ciento, la Administración Nacional de Fijación de Precios de los Productos Farmacéuticos solicitaría una reducción.  El precio de los fármacos de "uso popular" se controla cuando los fármacos se producen en una situación "monopolística" (a saber, un único formulador tiene al menos un 90 por ciento de las cuotas de mercado y un volumen de negocio de 10 millones de rupias como mínimo.  En el caso de otros fármacos, el precio puede someterse a control si los formuladores tienen un volumen de negocio de 40 millones de rupias como mínimo.
  El precio de las preparaciones a granel enumeradas en la lista se fija de acuerdo con el costo de producción más "los máximos gastos posproducción permitidos".
  Dichos gastos no deben superar el 100 por ciento del costo de producción de los productos nacionales y, en el caso de las importaciones, el 50 por ciento del costo del producto desembarcado.  Con respecto a las preparaciones importadas, cuando se dispone de sucedáneos nacionales equivalentes, la Administración Nacional de Fijación de Precios de los Productos Farmacéuticos permite un margen de un 35 por ciento.  También se fijan precios máximos para las preparaciones comercializadas normalmente.  El precio máximo para preparaciones de envase de tamaño estándar comercializadas normalmente y cuyo precio es controlado es obligatorio para todos los productores, inclusive si se trata de una pequeña empresa.
  Por razones de "interés público" es posible fijar el precio de las preparaciones a granel no enumeradas en la lista, así como seguir su evolución.

11. En 2006, se redactó el borrador de una nueva política para los productos farmacéuticos, pero aún está en estudio.

v) Contratación pública

a) Panorama general

12. En febrero de 2010, la India obtuvo la condición de observador en el Comité del Acuerdo sobre Contratación Pública de la OMC.  Según las autoridades, las reformas realizadas hasta la fecha han conducido a la India a un marco de contratación más transparente y competitivo.  El sistema de contratación de la India sigue descentralizado, y comprende una serie de entidades en diferentes niveles de gobierno (central, estatal y local), además de numerosas empresas del sector público central.  No existe un organismo central responsable de formular políticas o regular la contratación pública en el plano nacional, ni ninguna legislación común que rija la contratación pública en los diferentes niveles de gobierno y de las empresas del sector público central.  Se carece de datos consolidados sobre la importancia económica de la contratación pública, incluido un desglose del valor de los contratos según el método de licitación.
13. Las autoridades consideran que la contratación pública es un instrumento importante de la política del Gobierno, que se utiliza para obtener determinados objetivos socioeconómicos, como el desarrollo de ramas de producción autóctonas y de industrias de escala micro, pequeña y mediana, al mejorar las condiciones de los sectores desfavorecidos de la sociedad, desarrollar regiones rurales y subdesarrolladas y generar empleo.  Por consiguiente, en el marco del sistema de contratación, el Gobierno Central ha establecido reservas y preferencias de precios.
  Sin embargo, generalmente se permite la competencia de proveedores extranjeros en las licitaciones anunciadas en la India.  Si la contratación pública se limita a los fabricantes o proveedores nacionales, esta circunstancia se indica claramente en el anuncio de licitación.
14. Las autoridades centrales, como el Controlador y el Auditor General y la Comisión Central de Vigilancia, llevan a cabo determinadas funciones.  A nivel central, las decisiones de contratación aún son objeto de auditorías realizadas por el Controlador, así como de examen legislativo y escrutinio judicial.  A nivel estatal, existe un sistema similar:  la contratación pública también está sometida a la auditoría y supervisión de los respectivos departamentos de vigilancia, auditores y tribunales estatales.  Algunos estados (Tamil Nadu y Karnataka) también han aprobado leyes que regulan la contratación pública.

15. En primera instancia, las diferencias relativas a la contratación deben resolverse mediante consultas.  Si en un plazo de 21 días las partes no resuelven la diferencia, cualquiera de ellas puede notificar a la contraria su intención de proceder a arbitraje.  En cuanto a los contratos con proveedores nacionales, el procedimiento de arbitraje aplicable está previsto en la Ley de Arbitraje y Conciliación de 1996.  Si el contrato se celebra con un proveedor extranjero, éste puede optar por someterlo a arbitraje en el ámbito de la ley mencionada o el de la Comisión de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil (UNCITRAL).
  También pueden interponerse recursos relativos a la contratación pública en virtud de las disposiciones de la Ley de Contratos de la India de 1872, la Ley de Reparaciones Específicas de 1963 y la Ley de Venta de Bienes de 1930.  En la India, un proceso de contratación pública puede ser objeto de revisión judicial ante un tribunal superior por razones, entre otras, de arbitrariedad, imparcialidad en la actuación, mala fe o infracción de un derecho fundamental o legítimo consagrado en la Constitución.

16. En virtud de la Ley de Competencia de la India, la colusión o la manipulación en las licitaciones se considera un acuerdo horizontal que menoscaba la competencia.  La Comisión de Competencia de la India es competente para determinar si la colusión o la manipulación en las licitaciones atenta contra la competencia.  Sin embargo, dicha Comisión sólo realiza una investigación si existen reclamaciones sobre una presunta contravención.  Tras la investigación, la Comisión puede ordenar que las partes revisen el acuerdo e imponer sanciones si lo considera necesario (sección iii) supra).

b)
Marco normativo
17. La India no dispone de un instrumento legislativo unificado que regule la contratación pública.  El marco normativo en esta materia incluye reglamentos, directrices y órdenes gubernamentales.  A nivel de la contratación central, se han puesto en vigor los siguientes reglamentos y directrices de gran alcance:  i) el Reglamento General de Finanzas de 2005;  ii) el Reglamento de Delegación de Competencias Financieras;  iii) el Manual de Políticas y Procedimientos para la Adquisición de Bienes del Ministerio de Hacienda;  iv) órdenes gubernamentales sobre preferencias en materia de precios o compra u otras facilidades para los vendedores del sector de los telares manuales, de las industrias caseras y de pequeña escala y para las empresas del sector público central;  y v) las directrices de la Comisión Central de Vigilancia para aumentar la transparencia y la objetividad en materia de contratación pública.  También existen leyes sectoriales, como la Ley de la Administración de la Reglamentación de las Telecomunicaciones de 2000, la Ley de Electricidad de 2003 y la Ley sobre la Junta de Regulación del Petróleo y el Gas Natural de 2006, que también reglamenta la contratación pública.  Además, varios instrumentos y organismos gubernamentales, incluidos ministerios y departamentos (por ejemplo, el Departamento de Obras Públicas y la Administración Nacional de Autopistas de la India) tienen su propio sistema de contratación pública.

18. El Reglamento General de Finanzas de 2005 del Ministerio de Hacienda establece los principios de gestión financiera y las normas y procedimientos generales para la contratación de bienes y servicios y la gestión contractual (capítulos 6 y 8).  El Reglamento General de Finanzas y el Manual de Políticas y Procedimientos para la Adquisición de Bienes, del mismo Ministerio, establecen las directrices para la contratación de bienes y servicios a nivel central.
  Las normas y los procedimientos formulados por los respectivos departamentos se basan en su comprensión e interpretación del Reglamento y el Manual mencionados, que sólo ofrecen pautas generales.  Además, el Reglamento y el Manual contienen directrices no vinculantes jurídicamente y su cumplimiento no es exigible como el de una ley.

19. Los diversos ministerios o departamentos tienen facultades plenas para disponer lo necesario en materia de contratación de bienes.  Sin embargo, si no cuentan con los conocimientos especializados para dicha contratación, pueden realizarla a través de la Dirección General de Suministros y Ventas, el organismo central de adquisiciones, con la aprobación de la autoridad competente.
  La Dirección General de Suministros y Ventas lleva un registro de fabricantes y proveedores y de representantes indios de fabricantes extranjeros y gestiona el despacho de los productos importados adquiridos por los departamentos del Gobierno Central.

20. Los criterios de selección e idoneidad para la contratación deben hacerse constar en los documentos de la licitación.  La selección del adjudicatario se rige por el principio de aprovechamiento de los fondos.  El resultado de la evaluación de la oferta solo se notifica al adjudicatario de la licitación.  Las razones de la selección de los ofertantes se registran, pero no se divulgan.  Las negociaciones posteriores a la licitación están prohibidas, pero el Reglamento General de Finanzas admite dos excepciones:  pueden llevarse a cabo con el postor que ofrece el precio más bajo, y en el caso de compras ad hoc en circunstancias excepcionales (a saber, cuando sólo exista un proveedor).

21. El método de contratación aplicable depende del valor del contrato objeto de adjudicación y de otros factores (por ejemplo, las situaciones de emergencia), lo que se estipula en el Reglamento General de Finanzas de 2005.  Está expresamente prohibido fraccionar las compras en contratos de menor valor.  Las formas de contratación son:  la invitación a licitar;  la consulta a un número limitado de empresas;  la consulta a una sola empresa, la compra de bienes por un comité de adquisiciones;  la compra de bienes sin presentación de oferta de precios;  y la compra directa de bienes en virtud de contratos de precios unitarios (cuadro III.27).

Cuadro III.27

Métodos de contratación pública, 2011

	Método
	Descripción

	Invitación a licitar mediante anuncio
	Para la contratación de bienes cuyo valor mínimo sea de 2,5 millones de rupias, debe publicarse un anuncio en el Indian Trade Journal, en un diario de amplia circulación nacional y en el sitio Web del organismo que convoca el concurso.  Este organismo también debe publicar en línea los documentos completos de licitación.  Puede publicar una licitación internacional cuando los bienes no existan en la India y sea necesario solicitar ofertas adecuadas del exterior;  en este caso, los anuncios de licitación se envían a las embajadas de la India en otros países y las embajadas extranjeras en la India, según la disponibilidad de los bienes en los países específicos.  Para la presentación de las ofertas, generalmente se deja un margen mínimo de tres semanas contadas a partir de la publicación del anuncio de licitación o de que los documentos de licitación se pongan a disposición, si esto fuera posterior.  No se consideran las ofertas tardías.

	Consulta a un número limitado de empresas
	Para la contratación de bienes cuyo valor sea menor a 2,5 millones de rupias, los documentos de licitación deben enviarse por correo urgente, correo certificado, servicio de mensajería o correo electrónico a los proveedores inscritos.  Se exige realizar una solicitud directa a un mínimo de tres proveedores.  Los bienes cuyo valor supere los 2,5 millones de rupias pueden contratarse mediante consulta a un número limitado de empresas cuando la compra sea urgente y existan suficientes razones (de interés público) y justificaciones (por ejemplo, que se conozca exactamente cuáles son los proveedores).a  El Reglamento no define estas razones, pero la entidad contratante debe documentarlas por escrito.

	Consulta a una sola empresa
	Pueden comprarse bienes a un solo proveedor cuando:  i) solo una empresa en particular fabrique los bienes;  ii) en caso de emergencia, sea necesario comprar los bienes a un proveedor en particular;  y iii) para la normalización de maquinaria o repuestos para que sean compatibles con el equipo existente.

	Compra de bienes por un comité de adquisiciones
	Pueden comprarse bienes por valor de 15.000 a 100.000 rupias cuando lo recomiende un comité local de adquisiciones integrado por tres miembros de categoría adecuada, según decida el jefe de departamento.  El comité estudia el mercado para establecer el precio, la calidad y las condiciones razonables y determina cuál es el proveedor adecuado.b  Debe certificar que los bienes adquiridos reúnen las condiciones y la calidad requeridas, que su precio es el predominante en el mercadoc, y que el proveedor recomendado es fiable y competente para suministrar los bienes (Reglamento General de Finanzas de 2005, artículo 146).

	Compra de bienes sin presentación de oferta de precios
	Pueden comprarse bienes por valor de hasta 15.000 rupias sin invitación a la presentación de precios u ofertas sobre la base de un certificado en el que la autoridad competente deberá consignar que los bienes adquiridos son satisfactorios por lo que se refiere a la calidad, las condiciones y el precio (Reglamento General de Finanzas, artículo 145).  No se recurre al procedimiento formal de requerir la presentación de precios mediante consulta de licitación.

	Compra directa de bienes en el marco de un contrato a precios unitarios
	Los ministerios o departamentos pueden comprar bienes a los proveedores a través de la Dirección General de Suministros y Ventas en el marco de un "contrato a precios unitarios";  los precios que deben pagarse por tales bienes no pueden superar los estipulados en el contrato a precios unitarios, y los demás términos y condiciones de la compra deben ajustarse a los especificados en el contrato a precios unitarios.


a
Información facilitada por las autoridades.

b
Se determina cuál es un proveedor adecuado mediante certificados en los que los miembros del comité de adquisiciones certifican que el proveedor es fiable y competente.

c 
El Comité determina el precio predominante en el mercado mediante un estudio de mercado.

Fuente:
Reglamento General de Finanzas de 2005;  e información facilitada por las autoridades de la India.

22. La Dirección General de Suministros y Ventas celebra "contratos a precios unitarios" en el caso de bienes determinados como "artículos de uso común" y que diversos ministerios o departamentos del Gobierno Central necesiten de forma periódica.  Los ministerios o departamentos deben seguir el modelo de esos contratos a precios unitarios en la mayor medida posible.  Un contrato a precios unitarios es un acuerdo entre el comprador y el proveedor para el suministro de provisiones (es decir, bienes) a precios determinados durante el plazo del contrato.  Sin embargo, el contrato no menciona requisitos de cantidades o compras mínimas.  Los funcionarios autorizados de los ministerios o departamentos del Gobierno Central o la Dirección General de Suministros y Ventas pueden dirigir directamente los pedidos a cualquiera de las empresas que haya celebrado un "contrato a precios unitarios".

23. Los "contratos a precios unitarios" se celebran invitando a la presentación de ofertas por los proveedores, incluidos los proveedores extranjeros y sus representantes indios, inscritos ante la Dirección General de Suministros y Ventas, la Corporación Nacional de la Pequeña Industria y el Ministerio de Defensa.  Los ofertantes elegibles se seleccionan considerando:  i) la capacidad de la empresa licitante;  ii) las cantidades que dicha empresa se compromete a suministrar a los precios estipulados en el "contrato a precios unitarios";  iii) la cantidad necesaria estimada;  y iv) una gama de precios razonable.  Según el Informe Anual de la Dirección General de Suministros y Ventas, la compra mediante un contrato de este tipo facilita la adquisición de bienes de buena calidad a proveedores fiables y a los precios más razonables, sin que cada departamento deba iniciar nuevas licitaciones cada vez que surja la demanda.

24. La Dirección General de Suministros y Ventas elabora listas de los proveedores elegibles y capaces de bienes que se compren habitualmente.  La Corporación Nacional de la Pequeña Industria también inscribe a microindustrias y pequeñas industrias, en el marco de un sistema de registro único que se considera equivalente a la inscripción ante la Dirección General de Suministros y Ventas.  Las microempresas y pequeñas empresas inscritas en el marco del sistema están exentas de realizar pagos relacionados con la obtención de los documentos de licitación, de señales y del depósito en garantía;  y se benefician de las preferencias reservadas a las microempresas y pequeñas empresas (véase infra).  La inscripción se otorga durante un plazo fijo, según la naturaleza de los bienes, y puede renovarse.

c)
Políticas preferenciales a nivel del Gobierno Central
25. La India mantiene un trato preferencial respecto de las microempresas y las pequeñas empresas.  En el momento del examen anterior de la India, realizado en 2007, las empresas del sector público central estaban autorizadas a presentar nuevas ofertas en respuesta a ofertas del sector privado.  En el caso de licitaciones por valor de entre 50 millones y 1.000 millones de rupias, una empresa del sector público central cuya oferta tuviera un margen de diferencia del 10 por ciento con respecto a la de una gran empresa privada podía revisar su precio a la baja y obtener un contrato.  Ese sistema se había prorrogado hasta el 31 de marzo de 2008 y luego se suspendió.
  Sin embargo, podían otorgarse preferencias caso por caso tras una evaluación del ministerio correspondiente;  los márgenes debían ser específicos para las empresas del sector público central, según fuera necesario.

26. Aún existen reservas destinadas a las microempresas y las pequeñas empresas y en el caso de determinados productos.  En la contratación de los ministerios y departamentos del Gobierno Central y las empresas del sector público central se mantienen preferencias, en cuanto a compra y precio, a favor de las microempresas y las pequeñas empresas.  En el marco del sistema de preferencias de compra, se han reservado 358 artículos que deben comprarse exclusivamente a las microempresas y las pequeñas empresas (cuadro AIII.9) y 21 artículos que deben fabricarse exclusivamente en los sectores de las microempresas y pequeñas empresas (artículo 4) i) b)).  El sistema de preferencias de compra ofrece preferencias de precio de hasta un 15 por ciento a las microempresas y pequeñas empresas frente a las ofertas de precios de las grandes industrias.  Las microempresas y pequeñas empresas reciben también ayuda mediante los siguientes medios:  i) obtención gratuita de los conjuntos de documentos de licitación;  ii) exención del pago de una "señal" (depósito);  y iii) exención de los depósitos de garantía hasta el límite monetario al que tenga derecho la empresa, sobre la base de ciertos criterios de "transparencia" (cuadro AIII.9).  La Corporación Nacional de la Pequeña Industria (NSIC) sirve de foro único de negociación para las microempresas y pequeñas empresas beneficiarias de los sistemas de preferencias en la contratación pública.

27. El Gobierno Central ha reservado la compra de todos los artículos textiles hilados o tejidos a mano (productos khadi) exclusivamente a la Comisión de la Industria Artesanal (Khadi).  El Gobierno Central compra todos los textiles elaborados con telares manuales exclusivamente a dicha Comisión o a la Asociación de Empresas y Sociedades Centrales de Producción en Telares Manuales, y los productos de bonote al Consejo del Bonote.

28. En 2007, la India dio a conocer una política de cinco años según la cual el Gobierno Central compraría exclusivamente determinados medicamentos fabricados por las empresas farmacéuticas del sector público central y sus filiales.  Esta política está destinada a aumentar la cuota de mercado de las empresas del sector público central y sus filiales.
  La reserva se aplica a un máximo de 102 medicamentos notificados periódicamente por el Departamento de Productos Químicos y Petroquímicos.
  Los departamentos adquirentes, las empresas del sector público central y los organismos autónomos pueden invitar a participar en licitaciones restringidas a las empresas farmacéuticas del sector público central y sus filiales o comprarles directamente al precio certificado o notificado por la Administración Nacional de Fijación de Precios de los Productos Farmacéuticos, con un descuento de hasta el 35 por ciento.  No obstante, si ninguna empresa del sector público central puede suministrar estos medicamentos, los departamentos adquirentes pueden comprarlos a otros fabricantes.  Las empresas farmacéuticas del sector público central y sus filiales deben cumplir las prácticas óptimas en materia de fabricación estipuladas en el Reglamento de Medicamentos y Cosméticos.

29. Además, ciertos artículos comprados por el Gobierno Central deben presentar la marca obligatoria de la Oficina de Normas de la India y la clasificación obligatoria de estrellas de la Oficina de Eficiencia Energética
 en la etiqueta.

30. Es posible incluir cláusulas de variación de precio en contratos en los que:  i) materias primas fundamentales (por ejemplo el acero o el aluminio) constituyan el principal componente del costo;  ii) empresas del sector público central, como el Organismo del Acero de la India o la National Aluminium Company Ltd. (NALCO) ofrezcan un precio de la materia prima;  iii) se hayan registrado fluctuaciones "importantes" del precio de las materias primas básicas;  y iv) se aplique un plazo específico a la fabricación o elaboración del producto (por ejemplo, 30 días).  En estos casos, las ofertas deben definir claramente una cláusula de variación de precio con un precio de base aplicable a una fecha específica.  El precio de base para calcular la variación es el precio ofrecido por las empresas del sector público central como SAIL o NALCO.

d)
Contratación de servicios
31. Los ministerios o los departamentos pueden contratar profesionales, empresas consultoras o consultores externos para un cometido y un plazo determinados o contratar ciertos servicios en el exterior cuando ningún funcionario del ministerio o departamento tenga los conocimientos especializados para realizar la tarea (artículos 163 y 164).  Antes de contratar a los consultores, debe obtenerse la aprobación de la autoridad competente.  Ciertos servicios (por ejemplo, cualquier servicio requerido para el funcionamiento de una oficina pública) también pueden contratarse en el exterior en aras de la economía y la eficiencia (artículo 178).

32. Para contratar servicios en el exterior, el organismo contratante debe preparar un aviso de licitación que entre otros elementos contenga:  i) información detallada sobre la obra o servicio que el contratista debe llevar a cabo;  ii) las instalaciones y los insumos que el ministerio o el departamento deben proporcionar al contratista;  iii) los criterios de admisibilidad y calificación que debe cumplir el contratista;  y iv) las obligaciones legales y contractuales que debe cumplir el contratista (artículo 180).

33. En caso de contratar servicios en el exterior, se consulta a un número limitado de empresas si el valor estimado de la obra o el servicio es de un máximo de 1 millón de rupias (cuadro III.27).  Los ofertantes elegibles están incluidos en una lista del ministerio o departamento con los posibles contratistas.  Esta lista se elabora mediante consultas formales o informales con otros ministerios y organizaciones que lleven a cabo actividades similares, e investigaciones en publicaciones especializadas en comercio.  Para este tipo de concursos, debe identificarse al menos a tres contratistas.  Si el valor estimado de la obra o el servicio supera 1 millón de rupias, debe publicarse el concurso público en un diario popular de amplia circulación nacional y en el sitio Web el ministerio o el departamento, como mínimo (artículo 181).

e)
Contratación pública electrónica
34. La Dirección General de Suministros y Ventas tiene el cometido de informatizar las compras públicas.  Desde 2006 se aplica el proyecto de contratación pública electrónica en el marco del Plan Nacional de Gestión Electrónica, puesto en marcha en 2004.
  Esto refleja la determinación del Gobierno de aplicar instrumentos electrónicos para lograr procesos de contratación transparentes y competitivos en todas las entidades públicas.  Según las autoridades, la oferta electrónica ha facilitado la participación de licitantes, aumentado la competencia y disminuido el incentivo para crear cárteles.

f)
Contratación a nivel estatal

35. Algunos estados (como Tamil Nadu y Karnataka) han promulgado una ley que rige exclusivamente la contratación pública de bienes.  En la mayoría de los estados, sin embargo, se rige por reglamentos generales de finanzas basados en el Reglamento General de Finanzas del Gobierno Central, actualizado en 2005.

g)
Contratación en el sector de los ferrocarriles y otros sectores especializados
36. En los sectores de ferrocarriles, correos, telégrafos y defensa la contratación está sujeta a procedimientos especializados elaborados por los ministerios competentes, en el marco global del Reglamento General de Finanzas de 2005.  En general, se permite la competencia de proveedores extranjeros con respecto a los productos de alta tecnología o elevado valor.  En el caso de la contratación en el sector de los ferrocarriles, las empresas extranjeras pueden participar en las licitaciones anunciadas sólo en la India, pero los pagos relacionados con esos contratos deben efectuarse en rupias indias, en igualdad con los proveedores nacionales.  Los concursos a escala mundial se utilizan frecuentemente en la contratación de material rodante, ruedas, maquinaria y equipo, con inclusión de transferencia de tecnología.  Ferrocarriles Indios evalúa todas las ofertas en función del costo total para llegar a destino, incluidos todos los impuestos y gravámenes.  Las ofertas procedentes de otros países se evalúan en función del valor c.i.f. de las importaciones y los derechos de aduana, pero el flete dentro del país no se toma en cuenta.  Según las autoridades, la contratación en el sector de los ferrocarriles ha aumentado su transparencia y eficiencia desde que en 2006 se empezó a aplicar el sistema de contratación electrónica.

37. Las contrataciones del Ministerio de Defensa están reguladas por el Procedimiento de Contratación en materia de Defensa (Obtención de bienes de capital) de 2011 y el Manual de Contratación en materia de Defensa (Obtención de ingresos) de 2009, y sus modificaciones.  El Procedimiento de Contratación en materia de Defensa de 2011 abarca todas las "adquisiciones de bienes de capital" (salvo el equipo médico) del Ministerio de Defensa, los Servicios de Defensa y la Guardia Costera de la India, tanto en la India como en otros países.  La contratación de bienes de capital está sujeta a requisitos mínimos en materia de inversión y contenido nacional, que varían según la forma de contratación (cuadro III.28).  En el ámbito de la defensa, el programa de "contrapartidas" de la India exige que las empresas inviertan un mínimo del 30 por ciento del valor de los contratos superiores a 3.000 millones de rupias en partes, equipos o servicios producidos en la India.  Las obligaciones de contrapartida deben cumplirse según los métodos que describe el Procedimiento de Contratación en materia de Defensa con referencia a los productos o los servicios "admisibles" suministrados por industrias indias (a saber, empresas del sector público de la defensa, la Junta de Fábricas de Armamento o una industria privada india).
  El Manual de Contratación en materia de Defensa de 2009 contiene principios y procedimientos relacionados con la contratación de bienes y servicios para los servicios, las organizaciones y los establecimientos de defensa.
  El manual de 2009 implantó un sistema de contrapartidas destinado a exigir que los extranjeros que participen en proyectos importantes inviertan en empresas indias para alcanzar la autosuficiencia.

Cuadro III.28

Contratación de bienes de capital en materia de defensa, 2011

	Categoría
	Definición

	"Compra"
	Compra de equipo

	Compra (india)
	Debe tener un mínimo de 30 por ciento de contenido nacional

	Compra (mundial)
	Proveedores extranjeros e indios

	"Compra y fabricación"
	Compra a un proveedor extranjero seguida de producción bajo licencia o fabricación nacional en el país.  Contrapartida de un 30 por ciento del costo estimado de la adquisición.

	"Compra y fabricación (india)"
	La compra a un proveedor indio, inclusive una empresa india, que constituya una empresa conjunta o establezca un acuerdo de producción con el fabricante original de equipo, seguida de una producción bajo licencia o fabricación nacional en el país debe tener un mínimo del 50 por ciento de contenido nacional, medido según el costo


Fuente:  
Ministry of Defence (2011), Defence Procurement Manual (Capital Procurement).  Consultado en:  http://mod.nic.in/ dpm/DPP2011.pdf.

vi) Derechos de propiedad intelectual

a)
Panorama general
38. La India es parte en el Convenio por el que se establece la Organización Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI) (1975) y en otras convenciones internacionales sobre propiedad intelectual.
  La India ha firmado memorandos de entendimiento sobre cooperación bilateral en materia de derechos de propiedad intelectual con Australia, Francia, el Japón y Suiza;  y con la Oficina de Patentes Europea, la Oficina de Patentes de Alemania, la Oficina de Patentes y Marcas de Fábrica o de Comercio de los Estados Unidos y la OMPI.  También existe una declaración conjunta de intenciones de cooperación bilateral entre la India y el Reino Unido.
  Estos acuerdos se centran en la creación de capacidad y de conciencia pública para facilitar el cumplimiento de los derechos de propiedad intelectual.

39. El centro de información de la India a efectos de asuntos relacionados con la OMC es el Departamento de Comercio.
  El marco institucional y jurídico con respecto a la protección de los derechos de propiedad intelectual no ha cambiado sensiblemente desde el examen anterior de la India, realizado en 2007 (cuadro III.29).  El Departamento de Política y Promoción Industriales del Ministerio de Comercio e Industria se ocupa de las patentes, las marcas de fábrica o de comercio, los dibujos o modelos y las indicaciones geográficas, que son administrados por la Oficina del Interventor General de Patentes, Dibujos y Modelos, y Marcas de Fábrica o de Comercio, salvo en lo que respecta a las normas sobre revocaciones de patentes y a las infracciones relativas a patentes, marcas de fábrica o de comercio, dibujo o modelos e indicaciones geográficas, de lo que se ocupan las autoridades judiciales.  Los departamentos de Enseñanza Superior, Tecnología de la Información, y Agricultura y Cooperación están a cargo de la protección de los derechos de autor, la protección de esquemas de trazado y la protección de nuevas obtenciones vegetales, respectivamente.

Cuadro III.29

Legislación sobre propiedad intelectual, 2011

	Materia
	Legislación

	Patentes
	Ley de Patentes, 1970
Reglamento de Patentes, 1972
Ley de Derogación y Modificación, 1974
Ley de Normas sobre Legislación Secundaria (Modificación), 1985
Ley de Patentes (Modificación), 1999
Ley de Patentes (Modificación), 2002
Ordenanza de Patentes (Modificación), 2004
Reglamento de Patentes (Modificación), 2005

	Marcas de fábrica o de comercio
	Ley de marcas de fábrica o de comercio, 1999
Reglamento de marcas de fábrica o de comercio, 2002
Reglamento de marcas de fábrica o de comercio (Modificación), 2010
Reglamento de marcas de fábrica o de comercio (segunda Modificación), 2010

	Dibujos y modelos industriales
	Ley de dibujos y modelos, 2000, en vigor desde 2001

	Derecho de autor y derechos conexos
	

	Derecho de autor
	Ley de Derecho de Autor, 1957, y sus modificaciones de 1983, 1984, 1992, 1994 y 1999
Reglamento de derecho de autor, 1958

	Indicaciones geográficas
	Ley de Indicaciones Geográficas de Productos (Registro y Protección), 1999, en vigor desde septiembre de 2003

	Competencia desleal
	Ley de Monopolios y Prácticas Comerciales Restrictivas de 1969, y sus modificaciones

	Protección de obtenciones vegetales
	Ley de Protección de Obtenciones Vegetales y Derechos de los Agricultores, en vigor desde junio de 2002


Fuente:  
Secretaría de la OMC.

40. En 2003, se constituyó la Junta de Apelación para asuntos de Propiedad Intelectual para entender en las apelaciones contra las decisiones del Registrador de las Marcas de Fábrica o de Comercio y las Indicaciones Geográficas.
  Sin embargo, a partir de 2007, la Junta de Apelación también ha entendido en las apelaciones en materia de patentes.
  Todas las apelaciones en asuntos de patentes en trámite ante los diversos tribunales superiores se trasladaron a la Junta de Apelación y todas las nuevas solicitudes de rectificación presentadas en el marco de la Ley de Patentes de 1970 se han incoado desde entonces ante la Junta de Apelación.

b)
Patentes
208. El sistema de patentes de la India se rige por la Ley de Patentes de 1970 (No 39 de 1970), modificada por la Ley de Patentes (Modificación) de 2005, y por el Reglamento de Patentes de 2003, modificado por el Reglamento de Patentes (Modificación) de 2006, que entró en vigor el 5 de mayo de 2006.  No se han introducido cambios en esta legislación desde el anterior examen de la India.
209. Las solicitudes de patentes pueden ser presentadas al Interventor General de Patentes, Dibujos y Modelos y Marcas de Fábrica o de Comercio por nacionales de cualquier país.  La Oficina de Patentes, dependiente del Departamento de Política y Promoción Industriales (DIPP) del Ministerio de Comercio e Industria, desempeña las funciones legales relacionadas con la concesión de patentes.  Hay oficinas de patentes en Chennai, Delhi, Calcuta y Mumbai que se ocupan de las solicitudes de patentes originarias de sus respectivas jurisdicciones territoriales.  Los solicitantes que no son residentes o no tienen un domicilio o un establecimiento comercial en la India, deben contratar un agente de patentes para presentar la solicitud de patente.
  La ubicación del solicitante determina la oficina de patentes en la que debe presentar la solicitud.

210. Puede otorgarse protección mediante patente a todas las invenciones, ya sean de productos o de procedimientos, que sean nuevas, entrañen una actividad inventiva y sean susceptibles de aplicación industrial (apartado j) del párrafo 1) del artículo 2).  La Ley establece también los productos o procedimientos que no se reconocen como invenciones y que no son, por tanto, patentables.
  El apartado d) del artículo 3 de la Ley de Patentes se refiere al alcance de la patentabilidad de los productos farmacéuticos y demás productos químicos, y exige pruebas de la eficacia del producto.  Las propiedades de los productos reivindicados deben diferir considerablemente de las de los productos conocidos con respecto a su eficacia, que debe demostrarse en el momento de la presentación de la solicitud o durante la solicitud de la patente para probar una actividad inventiva.  Las patentes de adición, para la mejora de un producto patentado, pueden otorgarse al titular de la patente inicial por el tiempo que reste del período de validez de la patente inicial.

211. La protección mediante patente es un derecho territorial.  Por lo tanto, para que la protección sea efectiva fuera del territorio de la India, el solicitante deberá presentar la correspondiente solicitud para la misma invención en los países del Convenio
, dentro de los 12 meses siguientes a la presentación de la solicitud en la India.  También es posible presentar una solicitud internacional (solicitud del Tratado del Convenio de la Patente (PCT)) en la India, en cualquiera de las diferentes oficinas de patentes.  Por lo general, no es necesario obtener previamente un permiso de la Oficina de Patentes para presentar una solicitud de patente en el extranjero, a menos que:  el solicitante sea residente en la India y la invención sea originaria de la India;  el solicitante no desee presentar una solicitud de patente en la India antes de presentarla en el extranjero;  el solicitante sea residente en la India, y se haya formulado una solicitud en la India desde cuya fecha de presentación hayan transcurrido menos de seis semanas;  o cuando la invención esté relacionada con la energía atómica o con fines de defensa.

212. Las solicitudes de patentes deben presentarse antes de la publicación de la invención y no deben divulgarse o publicarse hasta esa fecha.  Por lo general, no puede presentarse una solicitud de patente para una invención que se haya publicado o divulgado públicamente.  No obstante, la Ley de Patentes prevé un período de gracia de 12 meses para presentar una solicitud de patente, contados a partir de la fecha de publicación de una invención en un boletín o su difusión pública en una exposición organizada por el Gobierno, o su divulgación ante cualquier sociedad científica o su publicación por el solicitante.

213. La solicitud de patente debe ser examinada antes de la concesión de una patente.  Las solicitudes sólo son examinadas si así lo pide el solicitante u otra parte interesada en un plazo de 48 meses contados a partir de la fecha de solicitud;  en caso contrario, se considerará retirada la solicitud.  Si se cumplen todos los requisitos, la patente es concedida y notificada en el Boletín de la Oficina de Patentes.  Si se considera que la solicitud es correcta, la patente será concedida, siempre que no se haya presentado ni esté pendiente una oposición previa a la concesión.

214. Los derechos de patente comienzan a partir de la fecha de publicación de la solicitud de la patente, que se realiza en un plazo de un mes una vez transcurridos 18 meses de su presentación o antes si así lo pide el solicitante.  Por término medio, la concesión de una patente lleva de 10 a 60 meses, según la información facilitada por el solicitante y la oposición generada por la solicitud.  Puede presentarse una oposición posterior a la concesión en la Oficina de Patentes hasta 12 meses después de la publicación de la concesión de la patente en el Boletín de la Oficina de Patentes.

215. En la India, la duración de cada patente es de 20 años contados a partir de la fecha de presentación de solicitud de la patente, independientemente de si se presenta con una especificación provisional o completa.  Para las solicitudes presentadas en el marco del PCT, la duración de 20 años comienza a partir de la fecha de presentación de la solicitud internacional.  A partir del tercer año, han de pagarse derechos de renovación de la patente.

216. En determinadas circunstancias se permite otorgar licencias obligatorias.  Toda persona interesada en explotar una patente puede, transcurridos tres años a contar de la fecha de concesión de la patente, solicitar la concesión de una licencia obligatoria si no se han satisfecho las necesidades razonables del público con respecto a la invención patentada, dicha invención no está disponible a un precio razonablemente asequible, o no se explota en la India.
  Dos años después de haberse concedido una licencia obligatoria, el Gobierno Central o cualquier otra parte interesada podrá pedir la revocación de la patente.  El Interventor General (de la Oficina de Patentes) adoptará normalmente una decisión en un plazo de un año.  No se han otorgado licencias obligatorias desde 2005.
  El Gobierno Central puede, si fuera necesario (por ejemplo en caso de una emergencia nacional), disponer la expedición de una licencia obligatoria para un producto patentado mediante la publicación de una notificación en la Gaceta Oficial (artículo 92) y puede asimismo utilizar una invención patentada con fines públicos (artículo 100).  También se permite otorgar licencias obligatorias para las exportaciones de productos farmacéuticos patentados en determinadas circunstancias excepcionales
, cuando el Gobierno declara una emergencia.  Las autoridades señalaron que el Departamento de Política y Promoción Industriales ha publicado un documento de debate sobre las licencias obligatorias con miras a desarrollar un entorno previsible para utilizar esa medida.
217. La Ley estipula que las importaciones paralelas se permiten en el marco de la ley.
  Las autoridades señalaron que la expresión "en el marco de la ley" debería interpretarse como la ley del país en el que se produce el producto de que se trate.

218. En 2009/2010 la India otorgó 6.168 patentes;  había 37.334 patentes vigentes, de las cuales 6.781 fueron otorgadas a indios y 30.554 a extranjeros residentes en el exterior.  Como resultado de la modernización, la reestructuración de las oficinas y la mejora de los procedimientos, en particular el establecimiento de un plazo de tres meses para que los examinadores ultimen los exámenes una vez recibida la documentación completa, el número de patentes otorgadas ha aumentado en relación con el número de solicitudes de patentes recibidas.
  Las solicitudes de patentes aumentaron de 4.824 en 1999/2000 a 36.877 en 2008/2009;  el número de solicitudes examinadas se incrementó de 2.824 a 10.296 y el de patentes otorgadas, de 1.591 a 16.061.

219. La Oficina de Patentes de la India se ha reconocido como Administración encargada de la búsqueda internacional (ISA) y Administración encargada del examen preliminar internacional (IPEA) en el marco del PCT.

220. La infracción de las disposiciones en materia de secreto con respecto a determinadas invenciones o la falsificación de cualquier información relativa al Registro de Patentes puede castigarse con una multa o pena de prisión de hasta dos años.  La indicación falsa de que un artículo vendido en la India ha sido patentado en la India o ha sido objeto de una solicitud de patente puede castigarse con una multa de hasta 100.000 rupias.
  Podrán presentarse apelaciones ante la Junta de Apelación.  Desde 2007 se han presentado 215 apelaciones con respecto a patentes ante la Junta.

c)
Marcas de fábrica o de comercio
221. Las marcas de fábrica o de comercio están protegidas por la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de 1999 y el Reglamento de Marcas de Fábrica o de Comercio de 2002, en vigor desde septiembre de 2003.  En 2009, el proyecto de Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio (Modificación) de 2009 fue presentado ante el Lok Sabha (la cámara baja del Parlamento).
  La Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio (Modificación) de 2010 fue aprobada por las dos cámaras del Parlamento, pero aún no está vigente.  La Ley entrará en vigor cuando el Reglamento de Marcas de Fábrica o de Comercio (Modificación) de 2010
, y sus modificaciones, se hayan notificado.
  Esta modificación permitirá la adhesión de la India al Protocolo de Madrid.
  La adhesión al Protocolo ayudará a las empresas de la India a registrar sus marcas de fábrica o de comercio en los países miembros del Protocolo mediante una solicitud única.

222. La legislación de la India en materia de marcas es un sistema del "primer solicitante" que no requiere pruebas de la utilización anterior de la marca en el comercio.  Cualquier persona que afirme ser el propietario de la marca de fábrica o de comercio utilizada o que se tenga el propósito de utilizar puede presentar una solicitud de registro por escrito o por vía electrónica a una de las oficinas del Registro de Marcas de Fábrica o de Comercio dentro de sus límites territoriales.
  Puede utilizarse una solicitud única para el registro de una marca de fábrica o de comercio para diferentes clases de productos y servicios.  La Ley protege las marcas de productos, servicios, certificación y colectivas.  También se otorga protección a las marcas notoriamente conocidas, así como a las marcas de servicios y marcas colectivas.  La Oficina de Marcas de Fábrica o de Comercio no mantiene un registro de marcas notoriamente conocidas.  La Ley establece los tipos de marcas de fábrica o de comercio cuyo registro sería denegado.

223. Como país signatario del Convenio de París, la India reconoce la prioridad extranjera siempre que la solicitud sea presentada en la India dentro de los seis meses siguientes a la presentación de la solicitud en el extranjero.

224. El registro de una marca de fábrica o de comercio en la Oficina del Interventor General de Patentes, Marcas de Fábrica o de Comercio, Dibujos y Modelos Industriales, e Indicaciones Geográficas suele tardar de dos a tres años, siempre que un tercero no formule una oposición a la marca.  Las solicitudes de marcas de fábrica o de comercio pueden presentarse en cualquiera de las Oficinas del Registro de Ahmedabad, Delhi, Chennai, Calcuta o Mumbai, según la jurisdicción territorial correspondiente.  Los pasos en los que consiste el proceso de registro en la India no han cambiado en el período objeto de examen.
  Los titulares de marcas de fábrica o de comercio sólo podrán solicitar una marca de fábrica o de comercio si tienen un establecimiento en la India;  en caso contrario, la solicitud deberá presentarse por medio de un agente o apoderado de marcas de fábrica o de comercio.

225. La Oficina de Marcas de Fábrica o de Comercio examina las solicitudes presentadas para verificar si están completas.  Una vez aprobada la solicitud de registro de una marca de fábrica o de comercio se publica.  Toda persona puede oponerse al registro en un plazo de tres meses a partir del anuncio.  Si nadie se opone a la marca, se procederá a su registro y el Registro de Marcas de Fábrica o de Comercio expedirá un certificado de registro.  Si el registro de una marca de fábrica o de comercio no se ha completado en un plazo de 12 meses contados a partir de la fecha de presentación de la solicitud, entonces, previo aviso al solicitante, el Registrador considerará la solicitud abandonada.  Las decisiones adoptadas por el Registrador pueden ser recurridas ante la Junta de Apelación para asuntos de Propiedad Intelectual (IPAB).

226. El registro no es necesario para ejercer el derecho sobre una marca de fábrica o de comercio, el cual también se adquiere mediante el uso.  No obstante, el registro de una marca de fábrica o de comercio da al propietario el derecho exclusivo a utilizar la marca de fábrica o de comercio registrada y facilita la obtención de reparación en los tribunales apropiados en caso de infracción del derecho exclusivo.  El derecho exclusivo está sujeto a toda condición establecida en el registro, como la limitación de la esfera de utilización.  La Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de 1999 preserva los derechos conferidos por el derecho consuetudinario con respecto a las marcas de fábrica o de comercio no registradas.  Por lo tanto, incluso si una marca de fábrica o de comercio no está registrada, el titular tiene derecho a protección y puede entablar un procedimiento contra un tercero al amparo de la ley.

227. Las solicitudes de marcas de fábrica o de comercio aumentaron de 90.236 en 2001/2002 a 130.172 en 2008/2009;  y el número de marcas de fábrica o de comercio registradas se incrementó de 8.010 en 1999/2000 a 102.257 en 2008/2009.
  En noviembre de 2010, había unas 400.000 solicitudes pendientes en diversas fases del proceso.

228. La protección de las marcas de fábrica o de comercio tiene una duración de 10 años, renovable por períodos sucesivos de 10 años previo pago del derecho prescrito.  Podrá anularse el registro por motivos de no utilización si la marca registrada no se utiliza durante un período ininterrumpido de cinco años y tres meses a contar de la fecha de registro, o si no se paga el derecho de renovación.  Las apelaciones contra las decisiones del Registrador se presentan ante la IPAB.

229. La Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de 1999 prevé recursos civiles y penales.  Las sanciones por falsificación de marcas de fábrica o de comercio y venta o suministro de mercancías que infringen dichas marcas incluyen pena de prisión de seis meses a tres años, y multa de entre 50.000 y 200.000 rupias.  La reincidencia puede dar lugar a penas de prisión de entre uno y tres años y multa de entre 100.000 y 200.000 rupias.  La falsa indicación de estar registrada una marca puede sancionarse con pena de prisión de hasta tres años y/o multa.  Entre otras sanciones cabe citar la pena de prisión de hasta dos años y/o multa por indicación indebida de un establecimiento relacionado con la Oficina de Marcas de Fábrica o de Comercio y por falsificación de inscripciones en el Registro.  Si la infracción es cometida por una empresa, tanto ésta como cada una de las personas encargadas y responsables de la empresa, se considerarían culpables de la infracción.

230. La legislación en materia de marcas de fábrica o de comercio y de aduanas también contiene disposiciones que permiten a las Aduanas retener la importación de mercancías infractoras.  En 2007, las autoridades aduaneras promulgaron directrices, conforme a las cuales los titulares de derechos pueden inscribir sus marcas de fábrica o de comercio registradas en los organismos aduaneros.
  Estas directrices autorizan a los funcionarios de aduanas a confiscar las mercancías infractoras de las marcas de fábrica o de comercio del titular del derecho en la frontera sin un mandamiento judicial.
  Según las autoridades, no se ha dado ningún caso de este tipo.  Tras suspender el despacho de las mercancías sospechosas, las autoridades aduaneras informarán al titular del derecho, que deberá participar en el procedimiento contra el importador dentro del plazo prescrito;  de lo contrario, las Aduanas levantarán las mercancías suspendidas.  Los funcionarios de aduana podrán destruir las mercancías suspendidas o retirarlas una vez que se haya determinado que las mercancías han infringido la marca de fábrica o de comercio del titular del derecho, y que no hay un procedimiento judicial pendiente en relación con esa determinación.  Entre mayo de 2007 y marzo de 2010 las Aduanas confiscaron mercancías por valor de 434 millones de rupias.
  También se prohíbe la reexportación de las mercancías infractoras de marcas de fábrica o de comercio sin modificaciones.  En virtud de la legislación en materia de marcas de fábrica o de comercio, la policía está facultada para llevar a cabo redadas y confiscar mercancías por iniciativa propia.

d)
Dibujos y modelos industriales
231. En la India, los dibujos y modelos industriales se rigen por la Ley sobre Dibujos y Modelos de 2000 y el Reglamento sobre Dibujos y Modelos de 2001.  El Reglamento sobre Dibujos y Modelos de 2001 se modificó en 2008 a fin de permitir las solicitudes electrónicas.  La India aún no se ha adherido al Sistema de La Haya para el Registro Internacional de Dibujos y Modelos Industriales, que concede al titular de un dibujo o modelo industrial la posibilidad de recibir protección en varios países mediante la presentación de una sola solicitud en un solo idioma en la Oficina Internacional de la OMPI.

232. Al igual que en el caso de las patentes, la India aplica el sistema del "primer solicitante".  Para registrarse, los dibujos o modelos deben ser nuevos u originales;  no deben haberse dado a conocer al público en la India ni en ningún otro país mediante su publicación antes de la fecha de presentación de la solicitud de prioridad;  deben haberse reproducido por medios industriales;  deben distinguirse significativamente de dibujos y modelos conocidos o de una combinación de los mismos;  no deben comprender ni contener material escandaloso u obsceno;  deben tener un aspecto atractivo;  y no deben incluir nada que sea en lo esencial un dispositivo meramente mecánico.

233. Los propietarios de dibujos y modelos podrán solicitar la protección en la India sólo si tienen un domicilio social en el país.  En otro caso, podrán presentar una solicitud por medio de un apoderado o un agente.  La solicitud puede presentarse en las oficinas de patentes de Delhi, Chennai, Calcuta y Mumbai.
  Después del registro del dibujo o modelo, que podría tardar de 6 a 12 meses, los datos son introducidos en el Registro de Dibujos y Modelos, y el dibujo o modelo es publicado en el Boletín Oficial de la Oficina de Patentes y se pone a disposición del público en un Registro de Dibujos y Modelos.
234. El registro de un dibujo o modelo industrial en la India concede al propietario el derecho exclusivo de venta, importación y aplicación a cualquier artículo.  Una vez registrado el dibujo o modelo, el artículo para el que se utiliza el dibujo o modelo debe marcarse con la expresión "registrado" (o cualquiera de sus abreviaturas "REGD" o "RD") junto con el número de registro del dibujo o modelo, a fin de informar al público de que el titular del derecho tiene el derecho exclusivo de propiedad para utilizarlo.  De lo contrario, el titular del derecho deberá probar que un infractor tenía conocimiento de que estaba infringiendo el derecho exclusivo de propiedad del titular del derecho al utilizar el dibujo o modelo infractor.

235. Un dibujo o modelo registrado está protegido por un período de 10 años contados a partir de la fecha de registro o la fecha de prioridad, renovable por 5 años, previa presentación de una solicitud antes de la expiración del período inicial.  El registro sólo concede protección en la India.  Entre 1999/2000 y 2009/2010 las solicitudes de protección de dibujos o modelos aumentaron de 2.874 a 6.092, el número de solicitudes examinadas se incrementó de 2.067 a 6.266, y el número de dibujos o modelos registrados aumentó de 1.382 a 6.025.

236. La venta, importación o imitación de un artículo cuyo dibujo o modelo esté registrado sin autorización de su propietario puede castigarse con multa de hasta 25.000 rupias, que se pagará al propietario del dibujo o modelo registrado, así como cualquier otra indemnización por daños y perjuicios causados de hasta 50.000 rupias.  Además, desde 2007, los funcionarios de aduanas están autorizados a confiscar y, finalmente, destruir las mercancías infractoras de los dibujos o modelos del titular del derecho en la frontera, sin necesidad de un mandamiento judicial.

237. El Interventor General puede anular el registro de un dibujo o modelo si se determina que no cumple los requisitos de registro establecidos en la Ley.  Desde 2007 se ha anulado el registro de 16 dibujos o modelos.  Puede apelarse contra una decisión adoptada por el Interventor General ante el Tribunal Superior en los tres meses siguientes a su adopción;  actualmente, hay 28 casos pendientes en el Tribunal Superior.

e)
Derecho de autor
238. El régimen del derecho de autor de la India se rige por la Ley de Derecho de Autor de 1957, modificada por última vez en 1999.  No se han introducido cambios en esta legislación desde el anterior examen de la India.  No obstante, el proyecto de Ley de Derecho de Autor (Modificación) de 2010, por el que se proponen modificaciones de la Ley de Derecho de Autor de 1957, está siendo examinado en el Parlamento.  La Ley de Derecho de Autor de 1957 otorga protección a:  las obras originales literarias, teatrales, musicales o artísticas;  las películas cinematográficas;  y las grabaciones de sonido.  El registro no es obligatorio.  La protección otorgada mediante derecho de autor a una obra registrada no difiere de la otorgada a una obra no registrada.  Sin embargo, en virtud del artículo 48 de la Ley, el registro proporciona una prueba prima facie en caso de litigio.  Pueden registrarse tanto las obras publicadas como las no publicadas.

239. Los titulares de derechos de autor pueden presentar una solicitud al Registro del Derecho de Autor en persona o por medio de un representante;  deben presentarse solicitudes separadas para cada obra.
  Una vez presentada la solicitud, y si no se plantean objeciones en un plazo de 30 días, el Registrador introduce los datos de la solicitud en el Registro del Derecho de Autor.  En caso de litigio, el Registrador procederá a una investigación.  El registro de un derecho de autor lleva entre 8 y12 meses.

240. La protección se otorga durante la vida del autor más 60 años en el caso de las obras literarias, teatrales, musicales o artísticas;  y de 60 años a contar de la fecha de publicación si se trata de obras anónimas o escritas bajo seudónimo, fotografías, películas cinematográficas, grabaciones de sonido y obras propiedad del Gobierno o de una empresa pública o una organización internacional.  Los derechos de los organismos de radiodifusión con respecto a la reproducción de sus emisiones se otorgan por un período de 25 años a contar del año en que se haya realizado la emisión, y los derechos de los artistas, intérpretes o ejecutantes por un plazo de 50 años a contar de la fecha de la interpretación o ejecución.  En la India, el derecho de autor de los nacionales de los países miembros del Convenio de Berna, la Convención Universal sobre Derecho de Autor y el Acuerdo sobre los ADPIC está protegido en virtud de la Orden sobre Derecho Internacional de Autor.

241. Se puede asignar un derecho de autor u otorgar una licencia al respecto a otra persona, siempre que se haya establecido un acuerdo por escrito.  Pueden expedirse licencias obligatorias con respecto a obras hurtadas al público u "obras indias" no publicadas, si el autor ha fallecido o no se conoce.
  En esos casos pueden presentarse solicitudes a la Junta de Derecho de Autor, que, tras realizar una investigación, podrá dar instrucciones al Registrador del Derecho de Autor de expedir una licencia en determinadas condiciones.  Las solicitudes de licencia para publicar una traducción a cualquier idioma de una obra literaria o teatral pueden presentarse a la Junta de Derecho de Autor siete años después de la publicación de la obra (tres años si la traducción se requiere con fines de enseñanza, estudios especializados o investigación) (artículo 32).  La legislación no permite las importaciones paralelas de obras protegidas por el derecho de autor.

242. La legislación sobre derecho de autor de la India prevé recursos civiles y penales mediante los cuales el titular puede hacer valer sus derechos.  La infracción del derecho de autor puede suponer una pena de prisión de seis meses a tres años y/o una multa de entre 50.000 y 200.000 rupias (artículo 63).  La reincidencia puede castigarse con pena de prisión de uno a tres años y/o multa de 100.000 a 200.000 rupias.  Toda persona que, a sabiendas, utilice una copia infractora de un programa informático podrá ser castigada con pena de prisión de siete días a tres años y/o multa de 50.000 a 200.000 rupias (artículo 63B).  La sanción por fabricar o tener en su poder planchas destinadas a la elaboración de copias infractoras de obras protegidas es de pena de prisión de hasta dos años y/o multa (artículo 65).  La publicación de una grabación sonora o una película de vídeo que infrinja la Ley podrá castigarse con pena de prisión de hasta tres años y multa (artículo 68A).  Si cualquiera de estas infracciones es cometida por una empresa, cada una de las personas encargadas de la empresa en el momento de la infracción, así como la propia empresa, será considerada culpable de la infracción y recibirá el castigo correspondiente.

243. Los funcionarios de aduanas están autorizados a confiscar en la frontera, y en caso necesario destruir, las mercancías infractoras de derechos de autor, sin necesidad de un mandamiento judicial.  Además, previa solicitud del titular del derecho, el Registrador del Derecho de Autor llevará a cabo una investigación, y podrá prohibir la importación de copias realizadas fuera de la India, que, si estuvieran hechas en la India, infringirían el derecho de autor.  En estos casos, el Registrador del Derecho de Autor o cualquier persona por él autorizada podrá entrar en cualquier buque, muelle o local en el que puedan encontrarse esas copias infractoras para examinarlas.  Entre 2007 y febrero de 2011 el Registrador del Derecho de Autor no recibió solicitudes de este tipo.  Veinticuatro estados y Territorios de la Unión han establecido unidades de observancia del derecho de autor en la sección de delincuencia de la policía, con el fin de aplicar la legislación en materia de derecho de autor.  Las autoridades han indicado que en 2008 la policía registró 6.036 casos relativos a infracciones del derecho de autor;  2.151 personas fueron condenadas.

f)
Indicaciones geográficas
244. Las indicaciones geográficas están protegidas por la Ley de Indicaciones Geográficas de las Mercancías (Registro y Protección) de 1999 y el Reglamento de Indicaciones Geográficas de las Mercancías (Registro y Protección) de 2002.

245. Las solicitudes de registro de una indicación geográfica deben presentarse por escrito al Registrador de Indicaciones Geográficas.  En la Ley se establecen las indicaciones geográficas que no pueden ser registradas.
  Una vez aceptada la solicitud, el Registrador publica la solicitud y, si no se formula ninguna oposición, la indicación geográfica se registra.  Si la solicitud no es aceptada, las razones de la denegación deberán presentarse por escrito.  Puede presentarse una apelación contra las decisiones adoptadas por el Registrador ante la IPAB.

246. La protección del propietario de la indicación geográfica y todo usuario autorizado se otorga por 10 años, plazo que el Registrador puede renovar por períodos sucesivos de 10 años.  El Gobierno Central puede otorgar protección adicional a determinados productos o categorías de productos mediante la publicación de la correspondiente notificación en la Gaceta Oficial.  Actualmente, los vinos y las bebidas espirituosas son la única clase de productos que reciben una protección más alta en la India.  El registro garantiza el uso exclusivo de la indicación geográfica por el propietario o un usuario autorizado y la protección en caso de infracción.  La sanción por falsificación o colocación ilícita de indicaciones geográficas, o venta de productos con indicaciones geográficas falsas, es de pena de prisión por plazo de seis meses a tres años y multa de 50.000 a 200.000 rupias.
  La reincidencia se castiga con pena de prisión de entre uno y tres años y multa de 100.000 a 200.000 rupias.

247. Si bien la Ley de Indicaciones Geográficas de las Mercancías (Registro y Protección) fue promulgada en 1999, no se registraron indicaciones geográficas hasta 2004, ya que la Ley no fue notificada hasta 2003.  A finales de 2009/2010, se habían registrado 120 indicaciones geográficas que representan una amplia variedad de productos.

g)
Obtenciones vegetales
248. En la India, las obtenciones vegetales están protegidas en virtud de la Ley de Protección de Obtenciones Vegetales y Derechos de los Agricultores de 2001, y las Normas y el Reglamento de 2006.  El registro de una obtención vegetal sólo otorga protección en la India y confiere al titular del derecho, su sucesor, su agente o el titular de una licencia, el derecho exclusivo a producir, vender, comercializar, distribuir, importar o exportar la obtención.  Las nuevas obtenciones pueden registrarse si cumplen los siguientes criterios:  novedad, carácter distintivo, uniformidad y estabilidad.  Una obtención que ya se ha comercializado, pero que lleva menos de un año en el mercado, puede ser registrada como una nueva obtención.  Las obtenciones más antiguas pueden ser registradas como obtenciones existentes.

249. El registro de una obtención no se permite cuando es necesario impedir la explotación comercial de esa obtención para proteger el orden o la moralidad públicos o la salud o la vida de las personas o los animales o a la preservación de los vegetales, o para evitar daños graves al medio ambiente.

250. Las solicitudes de registro de las obtenciones se presentan al Registrador General de Obtenciones Vegetales, que lleva a cabo las investigaciones necesarias;  cuando el Registrador considera que la solicitud es adecuada, procede a anunciarla.  Si no se formulan objeciones, o si se rechazan las formuladas, la obtención queda registrada en el Registro de Obtenciones Vegetales y el solicitante recibe un certificado oficial.  Hasta que se establezca el Tribunal de Apelación sobre Protección de Obtenciones Vegetales, las personas perjudicadas por una decisión del Organismo de Protección de las Obtenciones Vegetales y los Derechos de los Agricultores (establecido en 2005) o del Registrador, pueden presentar una apelación ante la IPAB o el Tribunal Superior.

251. Se expide un certificado de registro por un período de nueve años en el caso de los árboles y vides y de seis años en el de otros cultivos, renovable por un período máximo de 18 años para los árboles y vides, o un total de 15 años para las obtenciones existentes (contados a partir de la fecha de notificación con arreglo a la Ley de Semillas de 1966) y demás cultivos (a partir de la fecha de registro de la obtención) (párrafo 6) del artículo 24).  El certificado de registro de una obtención confiere un derecho exclusivo al obtentor o su sucesor, su agente o el titular de una licencia, para producir, vender, comercializar, distribuir, importar o exportar la obtención.  No obstante, los agricultores tienen derecho a conservar, utilizar, sembrar, volver a sembrar, intercambiar, compartir o vender su producción, con inclusión de las semillas (excepto "semillas de marca")
, de una obtención protegida por la Ley.
  El registro no puede impedir el uso de cualquier obtención para realizar experimentos o investigaciones;  o para crear otras obtenciones.  Se exige la autorización del obtentor de una obtención registrada si la utilización reiterada de la obtención como una línea parental es necesaria para la producción comercial de otra obtención recientemente desarrollada.

252. Transcurridos tres años a contar de la fecha de registro, pueden otorgarse licencias obligatorias.  Puede presentarse una solicitud al Organismo con el fin de obtener una licencia obligatoria para la producción, la distribución y la venta de las semillas u otro material de propagación de la obtención sobre la base de que no se han satisfecho las necesidades razonables del público de semillas u otro material de propagación de la obtención, o de que no se facilitan al público a un precio razonable.  El Organismo determinará la duración de la licencia obligatoria estudiando cada caso por separado, pero la duración de la licencia no excederá nunca del período de protección restante total.  Hasta la fecha no se han concedido licencias obligatorias.

253. En la ley, la infracción se define de la siguiente manera:  la venta, exportación, importación o producción de una obtención protegida sin autorización del obtentor o, en el marco de una licencia registrada, sin autorización del titular de la licencia o el agente registrado;  o la utilización, venta, exportación, importación o producción de otra obtención a la que se dé una denominación idéntica o engañosamente similar a la de una obtención registrada en el marco de la Ley de manera que se cause confusión.  En caso de una infracción de derechos, el titular del derecho podrá entablar una demanda civil ante un tribunal.  La sanción por dar una falsa denominación es de pena de prisión de entre tres meses y dos años y/o multa de 50.000 a 500.000 rupias.  La sanción por vender obtenciones a las que se dé una falsa denominación es de pena de prisión de entre seis meses y dos años y/o multa de 50.000 a 500.000 rupias.  La sanción por indicar que ha sido registrada una obtención que no lo ha sido es de pena de prisión de entre seis meses y tres años y/o multa de 100.000 a 500.000 rupias.  La reincidencia podrá castigarse con pena de prisión de entre uno y tres años y/o multa de 200.000 a 2 millones de rupias.  No se ha informado de ningún caso de confiscación o infracción.

h)
Esquemas de trazado de circuitos integrados de semiconductores
254. La Ley de Esquemas de Trazado de Circuitos Integrados de Semiconductores de 2000 y el Reglamento sobre Esquemas de Trazado de Circuitos Integrados de Semiconductores de 2001 son la legislación vigente por la que se rige la protección de los circuitos integrados.  Sin embargo, actualmente sólo están en vigor los artículos 3 y 5 de la Ley.

255. No podrán registrarse los esquemas de trazado que no sean originales, que se hayan explotado comercialmente en algún lugar de la India o en algún país miembro del Convenio, que no sean inherentemente distintivos, o que no sean inherentemente capaces de poder distinguirse de cualquier otro esquema de trazado registrado.  Los creadores que deseen registrar un esquema de trazado deben presentar una solicitud por escrito al Registro.  El Registrador puede rechazar la solicitud, o puede aceptarla plenamente o con sujeción a modificaciones;  registrará el esquema de trazado si la solicitud es aceptada y no es objeto de oposición, o si se presenta una objeción y la decisión adoptada al respecto es favorable al solicitante.  El registro tiene una validez de 10 años contados a partir de la fecha de presentación de la solicitud o la fecha de la primera explotación comercial en cualquier parte del mundo, si ésta tiene lugar primero.  Las decisiones del Registrador pueden ser objeto de apelación ante la Junta de Apelación sobre Esquemas de Trazado.
256. La infracción se define como la reproducción sin autorización, ya sea mediante incorporación a un circuito integrado de semiconductores o de otra manera, de un esquema de trazado registrado o de cualquier parte de él, o la importación, venta o distribución con fines comerciales, sin autorización, de un esquema de trazado registrado o un artículo que lleve incorporado un circuito integrado de semiconductores con un esquema de trazado registrado.  No obstante, se permite la reproducción de esquemas de trazado registrados con fines de evaluación científica, análisis, investigación o enseñanza.  Si mediante un acto del intelecto independiente una persona crea un esquema de trazado que sea idéntico a otro registrado, esa persona podrá utilizarlo como desee sin incurrir en infracción.  La infracción de un esquema de trazado se considera un delito penal en la India, sujeto a una pena de prisión de hasta tres años y/o una multa de entre 50.000 rupias y 1 millón de rupias.  No ha habido casos de infracción de esquemas de trazado en el período objeto de examen.

i)
Secretos comerciales
257. La India no tiene una legislación específica que regule la protección de los secretos comerciales;  por lo tanto, las medidas/sanciones aplicables por infracciones de los secretos comerciales se enmarcan en el derecho consuetudinario.  Los secretos comerciales están protegidos en virtud del derecho contractual o de la doctrina basada en la equidad relativa a la violación del carácter confidencial.  La Ley de Contratos de la India (artículo 27) prevé cierto tipo de protección limitada, ya que prohíbe a cualquier persona divulgar información obtenida como resultado de un contrato.  También es frecuente insertar una cláusula de confidencialidad en un acuerdo de transferencia de tecnología o de licencia para mantener el carácter confidencial de la materia, no sólo en el período de contratación de los empleados y los contratistas sino también tras su expiración, aunque por un tiempo limitado.
  Las partes perjudicadas podrán entablar una demanda ante los tribunales civiles y obtener un mandamiento judicial que ordene impedir a un tercero divulgar los secretos comerciales, devolver toda la información confidencial y la información de dominio privado, y compensar cualquier pérdida sufrida debido a la divulgación de secretos comerciales.

j)
Observancia
258. Desde su anterior examen, la India ha adoptado diversas iniciativas para modernizar su régimen de administración de los derechos de propiedad intelectual (DPI).  Los principales logros alcanzados en el período objeto de examen comprenden un aumento del nivel de informatización, la conexión a Internet de las distintas oficinas, la creación de un sistema en línea para la presentación y tramitación de solicitudes de patentes y marcas de fábrica o de comercio, y la informatización de los registros de propiedad intelectual a fin de crear bases de datos.  El Gobierno ha seguido desplegando esfuerzos para intensificar la formación orientada al fomento de la observancia de los DPI por medio del Instituto Nacional de Gestión de Propiedad Intelectual (NIIPM).  Desde 2007, el NIIPM ha realizado una amplia gama de actividades, en particular, de formación, enseñanza e investigación.

259. En la India, la observancia de los derechos de propiedad intelectual (excepto en la frontera) es competencia de los gobiernos estatales.  La observancia la lleva a cabo la policía cuando se trata de casos internos, y la policía y las aduanas cuando se trata de importaciones y exportaciones.  En virtud de la Ley de Aduanas, las oficinas de aduanas pueden confiscar y retener mercancías (entre otros motivos por presuntas infracciones de los derechos de propiedad intelectual) por un período razonable (por ejemplo, seis meses), transcurrido el cual se deberán liberar las mercancías u obtener un mandamiento judicial para iniciar un procedimiento por infracción.  Con el fin de mejorar la aplicación de las medidas en frontera, en 2007 las autoridades aduaneras publicaron una notificación por la que se prohíbe la importación de mercancías infractoras de derechos de propiedad intelectual, y promulgó el Reglamento sobre la observancia de los derechos de propiedad intelectual (mercancías importadas) de 2007.
  Este Reglamento establece un procedimiento detallado para los titulares de derechos o sus representantes autorizados y las Aduanas para suspender el levante de las mercancías importadas sospechosas.  El Reglamento permite a los titulares de derechos inscribir en las Aduanas su propiedad intelectual registrada, en particular las patentes.  Una vez concedido el registro por el Comisario, tras el debido examen, podrá prohibirse la importación de las mercancías presuntamente infractoras en la India.  El Reglamento también permite la adopción de medidas por las Aduanas por iniciativa propia cuando se encuentran mercancías infractoras en controles aleatorios, así como la retirada de las mercancías confiscadas;  ahora bien, el Reglamento no prevé ninguna medida contra las mercancías de carácter no comercial contenidas en equipaje personal, enviadas en pequeñas partidas para el uso personal del importador, o mercancías en tránsito.
  Las autoridades señalaron que, en 2008/2009, hubo 23 casos de importaciones confiscadas debido a la infracción de DPI.  En 2009/2010 el número de casos aumentó a 56.
260. La India ha aplicado importantes medidas en la esfera de la observancia, como la contratación de jueces expertos en propiedad intelectual en los tribunales generales, la formación de jueces en cuestiones específicas de litigios en materia de propiedad intelectual, y el redoblamiento de los esfuerzos por los funcionarios de aduanas indios para frenar la entrada de mercancías infractoras en el país.  Además de las medidas de observancia de los DPI aplicadas por el Gobierno, las industrias de la India han adoptado una actitud más activa.  El Ministerio de Información y Radiodifusión estableció un Comité sobre la Piratería, y los titulares de DPI han creado asociaciones y comités de DPI a fin de promover el conocimiento de cuestiones relacionadas con las mercancías falsificadas y adulteradas.  Por ejemplo, la industria de la música y la cinematografía coopera y colabora con la policía en el desarrollo y la aplicación de programas de lucha contra la piratería por medio de la Film Federation of India, la Motion Picture Association, y la Indian Music Industry Association.  En apoyo de estos esfuerzos de la industria, los gobiernos de los estados de Andhra Pradesh, Kerala, Maharashtra, y Tamil Nadu, donde hay un destacado sector cinematográfico y musical, han adoptado leyes que tipifican como delito la piratería de grabaciones de vídeo.  Se espera que con la mejor coordinación del sector siga mejorando la observancia.
� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Regulación) de 1992, modificada por la Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Regulación) (Modificación) de 2010.


� El registro debe solicitarse mediante un formulario ANF (Aayaat Niryaat Form) 2A.  Véase la información en línea de la Dirección General de Comercio Exterior.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.dgft.gov.in/"��http://www.dgft.gov.in/�.


� El impuesto de entrada sobre las mercancías se aplica en varios estados, en particular en Jammu y Cachemira, Himachal Pradesh, Rajasthan, Uttar Pradesh, Uttaranchal, Haryana, Punjab, Andhra Pradesh, Karnataka, Tamil Nadu, Kerala, Bihar, Assam, Orissa, Arunachal Pradesh, Chhattisgarh, Bengala Occidental, Maharashtra, Goa, Madhya Pradesh, y Gujarat.


� Ley de Aduanas de 1962, capítulo VIII (mercancías en tránsito).


� En este caso, se aplican derechos sobre el costo de la reparación y del seguro y flete (Jain, 2007).


� OMC (2007).


� Información en línea del Departamento de Valoración, "Procedure for Clearance of Imported and Export Goods".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.dov.gov.in/newsite3/clearance_procedure.asp"��http://www.dov.gov.in/newsite3/clearance_procedure.asp�.


� Hay unos 300 puestos aduaneros en la India.  Según las autoridades, la mayor parte de los puestos no automatizados son estaciones terrestres remotas en las que el comercio es prácticamente inexistente.


� Información facilitada por las autoridades.


� Los criterios de calificación comprenden, entre otros, los siguientes:  i) el valor de las importaciones debe ser al menos de 100 millones de rupias o los derechos de aduanas pagados deben ser al menos de 10 millones de rupias, en un ejercicio financiero;  ii) deben haberse presentado al menos 25 declaraciones de entrada en un ejercicio financiero;  iii) no debe haberse infringido ninguna ley fiscal en los tres últimos ejercicios financieros;  iv) no debe haber ninguna demanda pendiente en materia de derechos por incumplimiento de las obligaciones de exportación;  y iv) el importador debe tener un sistema fiable de registro y controles internos (Circular de Aduanas No 42/2005, 24 de noviembre de 2005.  Para las notificaciones, circulares e instrucciones de Aduanas, véase la información en línea de la Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana.  Consultado en:  �HYPERLINK "http://cbec.gov.in/cae1-english.htm"��http://cbec.gov.in/cae1-english.htm�).


� Circulares de Aduanas No 42/2005 y No 43/2005, de 24 de noviembre de 2005;  y Chaturvedi (2009).


� Circular de Aduanas No 43/2005, de 24 de noviembre de 2005.


� Este es el caso de las importaciones de productos químicos regulados por la Ley de Insecticidas de 1968.


� Hasta mayo de 2011, había 229 insecticidas registrados en virtud de la Ley de Insecticidas de 1968, párrafo 3) del artículo 9 (información facilitada por las autoridades).


� Circular de Aduanas No 61/2004, de 28 de octubre de 2004.


� Documento G/LIC/Q/IND/12 de la OMC, de 8 de octubre de 2008;  Circular de Aduanas No 61/2004, de 28 de octubre de 2004;  y Circular de la Dirección General de Comercio Exterior No 16(RE�07)/2004-2009, de 22 de octubre de 2007 (para las circulares, notificaciones y avisos públicos de la Dirección General de Comercio Exterior, véase la información en línea de la Dirección.  Consultada en:  http://dgft.gov.in).  El certificado de conformidad es equivalente a un certificado de uso final;  se utiliza con el fin de vigilar el comercio de determinados productos altamente regulados que se utilizan en la industria manufacturera.


� Información facilitada por las autoridades.


� Instrucción de Aduanas No 528/9/2004, de 6 de octubre de 2006.


� Información en línea del Departamento de Valoración, "Procedure for Clearance of Imported and Export Goods".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.dov.gov.in/newsite3/clearance_procedure.asp"��http://www.dov.gov.in/newsite3/clearance_procedure.asp�.


� Información en línea de Doing Business del Banco Mundial y la Corporación Financiera Internacional.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.doingbusiness.org/"��http://www.doingbusiness.org/�.


� Controlador y Auditor General de la India (2002), Chapter 2:  Indian Customs:  Electronic Data Interchange System.


� Información facilitada por las autoridades.


� Avisos Públicos de la Dirección General de Comercio Exterior No 16/2004-09, de 15 de octubre de 2004;  y No 163(RE-2008)/2004-2009, de 23 de marzo de 2009.


� Department of Commerce (2010b).  El control de niveles excesivos de radiación es obligatorio desde 2009 (Aviso Público de la Dirección General de Comercio Exterior No 17/2009-2014, de 13 de noviembre de 2009).


� OMC (2007).


� Circular de Aduanas No 38/2007, de 9 de octubre de 2007;  y Notificaciones de Aduanas No 93/2007 y No 94/2007, de 13 de septiembre de 2007.


� La venta en "alta mar" es una venta realizada cuando los productos están aún en el mar o después de su expedición desde el puerto o aeropuerto de origen y antes de su llegada al puerto o aeropuerto de destino.  Véase también la Circular de Aduanas No 11/2010, de 3 de junio de 2010.


� Reglamento de Valoración en Aduana (Determinación del precio de las mercancías importadas) de 2007, artículo 12.


� Estas circunstancias son las siguientes:  a) la determinación de un valor considerablemente más alto para importaciones idénticas o similares en la misma (o aproximadamente la misma) fecha, en cantidades comparables y en el marco de una transacción comercial comparable;  b) el valor de venta conlleva un descuento o una reducción anormales del precio corriente de competencia;  c) la venta conlleva descuentos especiales limitados a agentes exclusivos;  d) hay errores en la declaración de mercancías, por ejemplo, la descripción, la calidad, la cantidad, el país de origen, y el año de fabricación o producción;  e) la declaración de importación está incompleta, por ejemplo, falta la marca, la categoría, y cualquier otra especificación que pueda influir en la determinación del valor de las mercancías;  y f) la manipulación fraudulenta de documentos.


� Para más detalles, véase el Reglamento de Valoración en Aduana (Determinación del precio de las mercancías importadas) de 2007, artículos 4 a 9.  El Reglamento modificado introdujo una salvedad en el marco de los artículos 4, 5 y 9.


� Información en línea actualizada sobre el régimen fiscal y derecho empresarial de la India, "Value for Imports".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.dateyvs.com/custom02"��http://www.dateyvs.com/custom02�;  e información en línea sobre los impuestos especiales centrales de Madurai, "Central Excise:  A guide to Assesses".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.centralexcisemadurai.tn.nic.in/what_central.html"��http://www.centralexcisemadurai.tn.nic.in/what_central.html�.


� Ley de Aduanas de 1962, párrafo 2) del artículo 14.


� Los "valores arancelarios" (es decir, los precios de referencia) fueron introducidos en 2001 mediante la Notificación de Aduanas (no arancelaria) No 36/2001, de 3 de agosto de 2001, y fueron modificados por última vez mediante la Notificación de Aduanas (no arancelaria) No 37/2011, de 31 de mayo de 2011.


� Documento G/VAL/W/173 de la OMC, de 29 de octubre de 2008.


� Documento WT/L/38 de la OMC, de 15 de febrero de 1995.


� Documento G/VAL/W/162/Rev.1 de la OMC, de 15 de octubre de 2009.


� Documento G/VAL/M/48 de la OMC, de 23 de diciembre de 2009.


� Información en línea de la Base de datos arancelaria, "Special CVD in Lieu of Sales Tax under Section 3(5) of CTA 1975".  Consultada en:  http://custadaindia.com/CUSTADA-Online/document/ document/Special%20CVD%20in%20Lieu.htm.


� El derecho básico sobre los productos sujetos a un precio al por menor máximo se aplica sobre el valor de transacción.


� El impuesto especial sobre los productos nacionales se aplica sobre su valor, que debería ser el precio de venta al por menor declarado para los productos menos una reducción, de haberla, del precio de venta al por menor, permitida por el Gobierno Central mediante una notificación en la Gaceta de la India (Ley de Impuestos Especiales Centrales de 1944, capítulo II, artículo 4A (Valoración de los productos sujetos a impuestos especiales con referencia al precio de venta al por menor).


� Por "precio de venta al por menor" se entiende, excepto en el caso de los medicamentos (distintos de aquellos utilizados exclusivamente en los sistemas ayurveda, unani, siddha, homeopático o bioquímico), el precio máximo al que los productos envasados sujetos a impuestos especiales pueden venderse al consumidor final, cuando el precio es el único factor que ha de considerarse para esa venta.  Comprende todos los impuestos (locales u otros), el flete y los gastos de transporte, las comisiones de los agentes, y todos los gastos de publicidad, distribución, envasado, expedición, etcétera.  Para los medicamentos, por "precio de venta al por menor" se entiende el precio al por menor indicado por el fabricante conforme a lo dispuesto en la Orden relativa a los Fármacos (Control de Precios) de 1995 (Notificación de impuestos especiales centrales (no arancelaria) No 49/2008, de 24 de diciembre de 2008, modificada por las Notificaciones de impuestos especiales centrales (no arancelaria) No 18/2009, de 7 julio de 2009;  No 9/2010, de 27 de febrero de 2010;  y No 11/2011, de 24 de marzo de 2011.  Para las notificaciones, circulares e instrucciones de impuestos especiales centrales, véase la información en línea de la Junta Central de Impuestos Especiales y Derechos de Aduana.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.cbec.gov.in/cae1-english.htm"��http://www.cbec.gov.in/cae1-english.htm�).


� Documento G/RO/N/1 de la OMC, de 9 de mayo de 1995.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información en línea del Department of Commerce, "International Trade:  Trade Agreements".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://commerce.nic.in/trade/international_ta.asp?id=2&trade=i"��http://commerce.nic.in/trade/international_ta.asp?id=2&trade=i�.


� En 2007-2010, el Gobierno de la India publicó 554 notificaciones de modificación de tipos arancelarios, de las cuales 225 notificaciones se referían a cambios de los tipos arancelarios;  otras se referían a la imposición de derechos antidumping y de salvaguardia, o a la aplicación de los compromisos contraídos en el marco de acuerdos internacionales (información facilitada por las autoridades).


� En los cálculos se han excluido los tipos específicos, y se ha incluido el componente ad valorem de los tipos alternativos.


� Documento G/MA/208 de la OMC, de 6 de octubre de 2008.


� Documento G/MA/TAR/RS/66 de la OMC, de 1o de mayo de 2000.


� Notificación de Aduanas No 128/2010, de 22 de diciembre de 2010.


� Ministry of Finance (2007a), (2008), (2009) y (2010c).


� Ministry of Finance (2007a), (2008), (2009) y (2010c).


� Notificación de Aduanas No 236/89, de 1o de septiembre de 1989.


� Ley de Aranceles Aduaneros de 1975, párrafo 1) del artículo 3.


� Las nomenclaturas arancelaria y de los impuestos especiales están armonizadas al nivel de 8 dígitos del SA.


� Por ejemplo, el derecho adicional sobre los productos del petróleo (Notificaciones de impuestos especiales centrales No 4/2006, de 1o de marzo de 2006;  No 4/2008, de 1o de marzo de 2008;  y No 14/2009, de 7 de julio de 2009).


� Unas 12 líneas de la sección 71 del SA (artículos de joyería) están sujetas a un derecho de aduana adicional especial del 1 por ciento.


� Ley de Aranceles Aduaneros de 1975, párrafo 5) del artículo 3.


� Notificación de Aduanas No 102/2007, de 14 de septiembre de 2007.


� Documentos de la OMC de la serie WT/DS360 (India - Derechos adicionales y derechos adicionales suplementarios sobre las importaciones procedentes de los Estados Unidos).


� Departamento de la Renta Nacional, D.O.F.  No 334/3/2004-TRU, de 8 de julio de 2004;  y Ley de Finanzas de 2004, artículo 93.  Por ejemplo, si el derecho de importación para un producto determinado es del 10 por ciento, el gravamen destinado a la enseñanza aplicado al producto sería del 2 por ciento del 10 por ciento, es decir del 0,02 por ciento.


� Ley de Finanzas de 1999.


� El derecho de aduana adicional especial sobre la gasolina para motores es imponible de conformidad con la Ley de Finanzas de 2002.


� Ley de Finanzas de 2003, artículo 134;  e Incidencia del NCCD (7a Lista de la Ley de Finanzas de 2001, modificada por la 13a Lista del proyecto de Ley de Finanzas de 2003 y la 8a Lista del proyecto de Ley de Finanzas de 2008).


� Incidencia del NCCD (7a Lista de la Ley de Finanzas de 2001, modificada por la 13a Lista del proyecto de Ley de Finanzas de 2003 y la 8a Lista del proyecto de Ley de Finanzas de 2008).


� Circular de impuestos especiales centrales No 01/2010, de 24 de junio de 2010.


� El impuesto de entrada sobre las mercancías se aplica en varios estados, en particular Jammu y Cachemira, Himachal Pradesh, Rajasthan, Uttar Pradesh, Uttaranchal, Haryana, Punjab, Andhra Pradesh, Karnataka, Tamil Nadu, Kerala, Bihar, Assam, Orissa, Arunachal Pradesh, Chhattisgarh, Bengala Occidental, Maharashtra, Goa, Madhya Pradesh, y Gujarat.


� Department of Commerce (2010a), Lista 1:  Política de importación.


� Notificaciones de la DGFT Nos 46 (RE-2008)/2004-2009, de 24 de septiembre de 2008;  67 (RE�2008)/2004-2009, de 1º de diciembre de 2008;  111 (RE-2008)/2004-2009, de 16 de junio de 2009;  22/2009-2014, de 23 de diciembre de 2009;  y 49/2009-2014, de 24 de junio de 2010;  y Nº 16 (RE�2010)/2009�2014, de 3 de enero de 2011.


� Department of Commerce (2010b).


� En la Lista relativa a la política de importación en vigor (Política de comercio exterior 2009-2014) se incluyen como prohibidas las importaciones de carne de bovino y productos que contengan carne de bovino en cualquier forma (Notas generales sobre la política de importación), aunque la carne de animales de la especie bovina (fresca, refrigerada o congelada) también se incluye en la Lista relativa a la política de importación como producto restringido (es decir, sujeto a licencia).


� Esta sección está basada en la Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992;  las Normas (Reglamentación) aplicables al Comercio Exterior de 1993;  y los documentos G/LIC/N/3/IND/9-11 de la OMC, de 3 de septiembre de 2007 a 27 de julio de 2010.


� Las condiciones se estipulan en Department of Commerce (2010a), Lista 1:  Política de importación, que se modifica ocasionalmente mediante notificaciones de la DGFT.


� Si se incluye el capítulo 89, las líneas arancelarias al nivel de 8 dígitos del SA sujetas a restricciones de importación son 427.


� Department of Commerce (2010b).


� Eso significa que el material importador debe ser utilizado por el importador y no puede venderse.


� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992;  y Normas (Reglamentación) aplicables al Comercio Exterior de 1993.


� Documento G/LIC/N/3/IND/11 de la OMC, de 27 de julio de 2010.


� Documento WT/TPR/M/182/Add.1 de la OMC, de 20 de julio de 2007;  y Department of Commerce (2010b), Apéndice 21B.


� Normas (Reglamentación) aplicables al Comercio Exterior de 1993.


� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992.


� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992;  y Normas (Reglamentación) aplicables al Comercio Exterior de 1993.


� Información facilitada por las autoridades.


� Notificación Nº 36/2009-2014 de la DGFT, de 31 de marzo de 2010;  y Circular Nº 29/2009-2014 de la DGFT, de 31 de marzo de 2010.


� Información en línea del Departamento de Comercio, "Trade Statistics:  Imports of Sensitive Items", consultada en:  http://commerce.nic.in/tradestats/import.asp.


� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) (Modificación) de 2010.


� Información en línea de "iloveindia.com", "Importing Cars in India", consultada en:  http://www.iloveindia.com/cars/imported-cars/index.html.


� Las importaciones de automóviles de segunda mano de más de tres años de antigüedad están prohibidas.


� Notificación de Aduanas Nº 52/2008, de 22 de abril de 2008.


� Documento G/STR/N/8/IND, G/STR/N/9/IND, G/STR/N/10/IND y G/STR/N/11/IND de la OMC, de 6 de mayo de 2010.


� Department of Commerce (2010a).


� OMC (2007);  USTR (2009);  e información en línea de MMTC, "MMTC Inside", consultada en:  http://www.mmtclimited.com/frame.php?url=newsitejewellery/index.htm.


� The Economic Times, "Offsets in Indian Defence Sector", 22 de mayo de 2009;  FDI Magazine, "Countertrade Still Thrives", 8 de diciembre de 2003;  Indonesian Commercial Newsletter, "Indonesia-India Agrees on Counter Trade", 26 de marzo de 2002;  y AsiaPulse News, "India to Use 'Counter Trade' to Boost Grain Export", 25 de marzo de 2002.


� USTR (2010).


� Documentos G/ADP/N/1/IND/1 y G/ADP/N/1/IND/2/Suppl.1 de la OMC, de 15 de agosto de 1995 y 23 de diciembre de 1996, respectivamente.


� Directorate General of Anti-Dumping and Allied Duties (sin fecha).


� El examen de cualquier medida debe concluir en un plazo de 12 meses a partir de la fecha de su iniciación.


� Información en línea del Departamento de Comercio, "Anti-dumping Trade Notices", consultada en:  http://commerce.nic.in/traderemedies/ad_tradenotices.asp?id=14.


� El Departamento de Comercio, en su Aviso comercial Nº 1/2010, de 17 de mayo de 2010, realizó algunas aclaraciones acerca de la iniciación de exámenes a mitad de período en el sentido de la Norma 23 del Reglamento antidumping sobre la identificación de los artículos objeto de dumping, la liquidación y recaudación de derechos antidumping y la determinación del daño.


� Notificación de Aduanas Nº 41/97, de 30 de abril de 1997.


� La tasa de devolución de los derechos por marcas comprende los impuestos efectivos aplicados al exportador.  Se calcula después de comprobar los documentos de los distintos derechos abonados por todos los insumos y servicios auxiliares empleados en la fabricación del producto exportado.  De esta forma, todos los derechos antidumping abonados por los productos importados utilizados en la fabricación de mercancías para su exportación pueden ser reembolsados en función de la tasa de devolución por marcas, de conformidad con las normas sobre reembolso.


� Pueden consultarse más datos en la información en línea del CESTAT, consultada en:  http://cestat.gov.in/.


� Los demás países/territorios afectados fueron:  el Irán (11), Hong Kong, China (10), Ucrania (10), Alemania (9), Sudáfrica (9) y el Brasil (7) (Información en línea de la OMC, "Estadísticas sobre antidumping", consultada en:  http://www.wto.org/english/tratop_e/adp_e/ad_meas_rep_member_e.xls;  y http://www.wto.org/ english/tratop_e/adp_e/ad_init_rep_member_e.xls).


� Información en línea del Departamento de Comercio, "Anti-Dumping Cases in India", consultada en:  http://commerce.nic.in/traderemedies/ad_casesinindia.asp?id=2&criteria=&CurrPage=7;  y el documento G/ADP/N/209/IND de la OMC, de 19 de abril de 2011.  Los Miembros de la OMC más afectados por las investigaciones iniciadas durante este período fueron:  China (56), Corea y Tailandia (17 cada uno), el Taipei Chino (13), Malasia (12) y la UE, el Japón y los Estados Unidos (11 cada uno).


� OMC (2007).


� Alemania;  Australia;  Belarús;  Bulgaria;  China;  Corea;  Emiratos Árabes Unidos;  Estados Unidos;  Federación de Rusia;  Francia;  Hong Kong, China;  Indonesia;  Irán;  Japón;  Malasia;  Nueva Zelandia;  Omán;  Qatar;  Reino de la Arabia Saudita;  Singapur;  Sri Lanka;  Sudáfrica;  Suecia;  Suiza;  Tailandia;  Taipei Chino;  Turquía;  UE;  y Viet Nam (documento G/ADP/N/209/IND de la OMC, de 19 de abril de 2011).


� Documento G/SCM/N/212/IND de la OMC, de 6 de septiembre de 2010.


� Serie de documentos de la OMC:  DS318 (India:  Medidas antidumping sobre determinados productos procedentes del Territorio Aduanero Distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu (reclamante:  Taipei Chino)), de 28 de octubre de 2004:  pendiente de resolución, pero estaba inactivo en octubre de 2010;  DS306 (India:  Medida antidumping sobre las baterías procedentes de Bangladesh (reclamante:  Bangladesh)), de 28 de enero de 2004:  caso resuelto entre las partes en 2006;  y DS304 (India:  Medidas antidumping sobre las importaciones de determinados productos procedentes de las Comunidades Europeas (reclamante:  Comunidades Europeas)), de 8 de diciembre de 2003:  el caso sigue abierto, pero estaba inactivo en octubre de 2010.


� Información en línea de la Dirección General de Salvaguardias, "FAQ", consultada en:  http://dgsafeguards.gov.in/faq.html.


� Información en línea de la Dirección General de Salvaguardias, consultada en:  http://www.cbec.gov.in/info-act/dg/dg-safeguards.htm.


� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) (Modificación) de 2010.


� La lista de los países en desarrollo a efectos de la aplicación del Acuerdo sobre Salvaguardias figura en las notificaciones de Aduanas Nos 103/98, de 14 de diciembre de 1998;  y 62/99, de 13 de mayo de 1999.


� Información en línea de la Dirección General de Salvaguardias, "Legal Framework", consultada en:  http://www.dgsafeguards.gov.in/Legal%20Framework.html.


� Documento G/SG/N/6/IND/28 de la OMC, de 7 de enero de 2011.


� Son los siguientes:  ingeniería general y de producción;  ingeniería civil (desde el 1º de enero de 2011);  productos químicos (15 de octubre de 2010);  normas electrotécnicas (1º de julio de 2009);  productos alimenticios y agricultura (9 de junio de 2010);  electrónica y tecnología de la información (1º de abril de 2010);  ingeniería mecánica (1º de abril de 2010);  gestión y sistemas (1º de octubre de 2010);  ingeniería metalúrgica (6 de julio de 2010);  petróleo, carbón y productos conexos (1º de julio de 2010);  ingeniería del transporte (1º de enero de 2011);  textiles (1º de abril de 2008);  recursos hídricos (1º de abril de 2010);  y planificación en materia de equipo médico y hospitales (1º de enero de 2011) (información en línea de la Oficina de Normas de la India, "Composition of Technical Committees", consultada en:  http://www.bis.org.in/sf/composition.htm).


� La BIS desempeña funciones de secretaría de cinco comités técnicos de la ISO (cuero, bicicletas, gomas, mica y medición de flujos líquidos) y cinco subcomités (especias y condimentos, métodos de área-velocidad, transporte de sedimentos, cueros y pieles en bruto, y cuero curtido) y participa en 51 comités técnicos.


� Información facilitada por las autoridades.


� Los comités técnicos de la BIS están compuestos por fabricantes, consumidores, organismos gubernamentales, autoridades de reglamentación, expertos y representantes de laboratorios.


� Documento G/TBT/CS/N/26 de la OMC, de 29 de enero de 1996.


� Artículo 14 de la Ley de la BIS.


� Véanse los productos sujetos a certificación obligatoria en la información en línea de la Oficina de Normas de la India, consultada en:  http://www.bis.org.in/.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información en línea de la Oficina de Normas de la India, "Brief of Certification procedure for Foreign Manufacturers", consultada en:  http://www.bis.org.in/cert/fm.htm


� El derecho de renovación es de 500 rupias, el de licencia de 1.000 rupias anuales, y se cobra un derecho anual mínimo por la marca de 2.000 dólares EE.UU. y un derecho por la marca en función de los productos que la llevaron durante el año anterior, que debe abonarse en dólares EE.UU. y del que debe sustraerse el importe ya pagado trimestralmente.


� Excepto dos de los laboratorios afiliados, todos han sido acreditados por la Junta Nacional de Acreditación para la Comprobación y Calibración de Laboratorios de la India (NABL).


� Información en línea de la Junta Nacional de Acreditación para la Comprobación y Calibración de Laboratorios de la India, "Introduction", consultada en:  http://www.nabl-india.org/nabl/html/about-intro.asp.


� Información facilitada por las autoridades.


� Pueden consultarse más datos en la información en línea de la Junta Nacional de Acreditación para la Comprobación y Calibración de Laboratorios de la India, "Laboratory Accreditation", consultada en:  http://www.nabl-india.org/nabl/html/about-lab-acc.asp.


� En el caso de los productos que contienen aspartamo, la fecha de caducidad no deberá ser posterior en más de tres años a la fecha de envasado.


� Reglamento relativo a los pesos y medidas (Productos envasados) de 2011.


� Se trata de los siguientes instrumentos legislativos:  Ley de prevención de la adulteración de los alimentos de 1954;  Orden relativa a los productos a base de frutas de 1955;  Orden relativa a los productos alimenticios cárnicos de 1973;  Orden (de control) de los productos de aceites vegetales de 1947;  Orden (Reglamentación) relativa al envasado de aceites comestibles de 1988;  Orden (de control) relativa a los aceites extraídos mediante solventes y las harinas desgrasadas y comestibles� de 1967;  y Orden relativa a la leche y los productos lácteos de 1992.


� Orden de cuarentena fitosanitaria (Reglamentación de la importación en la India) de 2003.


� Orden de cuarentena fitosanitaria (Reglamentación de la importación en la India) de 2003, capítulo II (Condiciones generales de importación y prescripciones aplicadas a la importación de madera y productos de madera).


� Puede consultarse la lista de puertos marítimos, aeropuertos y puestos terrestres de aduana en funcionamiento a través de los cuales está autorizada la importación de plantas en la Lista I de la Orden de cuarentena fitosanitaria (Reglamentación de la importación en la India) de 2003.


� Secretariat of the International Plant Protection Convention (2005) y (2008).


� Hay 357 empresas de desinfección con bromuro de metilo inscritas en el registro, y 157 de desinfección con fosfuro de aluminio.


� La desinfección con bromuro de metilo suele requerir 24 horas, y con fosfuro de aluminio de 7 a 10 días.


� Department of Commerce (2010a), Lista 1:  Política de importación.


� Ley de Comercio Exterior (Desarrollo y Reglamentación) de 1992.


� Información en línea del Departamento de Valoración, "Procedure for Clearance of Imported and Export Goods", consultada en:  http://www.dov.gov.in/newsite3/clearance_procedure.asp.


� Los documentos justificantes son:  factura, lista de bultos, licencia o certificado de contingente, según proceda;  y, cuando proceda, certificado de conformidad o certificado de análisis.


� Chaturvedi (2009).


� Información en línea del Departamento de Valoración, "Procedure for Clearance of Imported and Export Goods", consultada en:  http://www.dov.gov.in/newsite3/clearance_procedure.asp.


� OMC (2007).


� Chaturvedi (2009).


� Información en línea del Banco Mundial/Corporación Financiera Internacional (CFI) "Doing Business", consultada en:  http://www.doingbusiness.org.


� El EIC tiene cinco organismos de inspección de las exportaciones situados en las principales ciudades indias, que cuentan con el apoyo de 38 suboficinas y laboratorios.  También ha acreditado a organismos y laboratorios de inspección externos (Department of Commerce, 2009).


� Un producto se notifica con arreglo a la Ley de exportación (Control de calidad e inspección) de 1963 en función de las prescripciones de los países importadores, fundamentalmente.  Sin embargo, el volumen de productos exportados y el número de reclamantes extranjeros también se toman en consideración al notificar un producto de exportación.  Las normas mínimas para la exportación de un producto se elaboran sobre la base de la norma especificada por los principales países importadores, las normas nacionales y los datos científicos.


� Información en línea del EIC, "Export Certification System:  Pre-shipment Inspection and Certification Schemes", consultada en:  http://www.eicindia.org/eic/index1.htm.


� Department of Commerce (2010a), Lista 2:  Política de exportación.


� Las exportaciones certificadas son exportaciones de productos notificados que han sido certificados por la autoridad competente.


� Información en línea del EIC, "Food Safety Management System based Certification", consultada en:  http://www.eicindia.org/eic/index1.htm;  y Department of Commerce (2009).


� Department of Commerce (2009).


� Información en línea del EIC, "Other Services", consultada en:  http://www.eicindia.org/ eic/index1.htm;  y Department of Commerce (2009).


� Italia suscribió un memorando de entendimiento con el EIC en relación con las exportaciones de pescado y productos de la pesca (información facilitada por las autoridades).


� Los "pellets" de mineral de hierro están exentos de todas las cargas a la exportación desde el 1º de marzo de 2011.


� Circular de Aduanas Nº 05/2008, de 12 de marzo de 2008;  e información en línea de Taxindia, "Customs:  Cess Act Notification", consultada en:  http://www.taxindiaonline.com/RC2/subCatDesc.php3? subCatDisp_Id=1&filename=wnew/cus-cess-01.htm.


� Notificación Nº 36(RE-2010)/2009-2014 de la DGFT, de 23 de marzo de 2011.


� Notificación Nº 5/2009-2014 de la DGFT, de 7 de septiembre de 2009.


� Notificación Nº 37 (RE-2008)/2004-2009 de la DGFT, de 3 de septiembre de 2008.


� Durante la estación del monzón 2010-2011 se autorizó un contingente de exportación de 125.000 toneladas de arroz no basmati a un precio mínimo de exportación de 850 dólares EE.UU. por tonelada.


� Los contratos de exportación deben inscribirse en el registro de la APEDA antes de la expedición de los productos (Notificaciones de la DGFT Nos 19/2009-2014 y 20/2009-2014, de 7 de diciembre de 2009).


� Notificaciones de la DGFT Nos 85(RE-2007)/2009-2014, de 17 de marzo de 2008;  y 07(RE�2010)/2009-2014, de 30 de septiembre de 2010.


� Notificaciones de la DGFT Nos 04/2009-2014, de 4 de septiembre de 2009;  y 09(RE�2010)/2009�2014, de 1º de noviembre de 2010.


� Notificación Nº 06/2009-2014 de la DGFT, de 8 de septiembre de 2009.


� Notificaciones de la DGFT Nos 35/2009-2014, de 30 de marzo de 2010;  y 35(RE 2010)/2009-2014, de 23 de marzo de 2011.


� Notificación Nº 5(RE-2008)/2004-2009 de la DGFT, de 15 de abril de 2008.


� Department of Commerce (2010a).


� Véase la lista de SCOMET en Department of Commerce (2010a), Lista 2:  Política de exportación:  Apéndice 3.


� Notificaciones de la DGFT Nos 44/2009-14, de 21 de mayo de 2010;  y 58/2009-14, de 17 de agosto de 2010.


� Notificaciones de la DGFT Nos 14(RE-2010)/2009-2014, de 22 de diciembre de 2010;  y 40(RE�2010)/2009-14, de 31 de marzo de 2011.


� Notificación Nº 12(RE-2010)/2009-14 de la DGFT, de 16 de diciembre de 2010.


� The Economic Times, "Govt suspends registration of raw cotton exports", 20 de abril de 2010;  y The Wall Street Journal, "India Allows Cotton Exports Again", 21 de mayo de 2010.


� Debido a una importante caída de la producción de algodón en todo el mundo, varios países productores han hecho frente a sus escaseces importando algodón en rama de la India (un 7 por ciento más barato que el de los Estados Unidos), reduciendo así drásticamente las existencias de la India hasta la próxima campaña algodonera (The Hindu, "Curbs on raw cotton exports", 20 de abril de 2010;  y Gobierno de la India, Oficina de Información de Prensa, comunicado de prensa, "Ceiling for cotton export", 28 de abril de 2010).


� Circular de Política Nº 87(RE-09)/2004-2009 de la DGFT, de 4 de mayo de 2009.


� Departamento de Alimentación y Distribución Pública, Archivo Nº 3-3/2010-ES, 1º de enero de 2011, consultado en:  http://www.mahasugarfed.org/images/pdf/Sugar%20Export%20-2011.pdf.


� Documento G/STR/N/8/IND, G/STR/N/9/IND, G/STR/N/10/IND y G/STR/N/11/IND de la OMC, de 6 de mayo de 2010.


� Información facilitada por las autoridades.


� La última notificación efectuada por la India, relativa a compromisos en materia de subvenciones a la exportación, es de 2002 y abarca el período comprendido entre 1996�1997 y 2000�2001 (documento G/AG/N/IND/3 de la OMC, de 1º de marzo de 2002).


� Documentos de la OMC G/SCM/N/186/IND, de 18 de octubre de 2010, y G/SCM/N/155/IND y G/SCM/N/123/IND de 29 de octubre de 2010.


� Documento G/SCM/N/71/IND de la OMC, de 18 de octubre de 2001.


� Artículo 80HHC de la Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961 (deducciones respecto de los beneficios conservados para actividades de exportación).


� Documentos G/SCM/110 y G/SCM/110/Add.1-Add.8, de fecha 20 de octubre de 2003 y 3 de junio de 2004-16 de junio de 2011, respectivamente.


� El Banco Mundial modificó su metodología; ha dejado de clasificar a los países según el PNB, y los clasifica ahora según su ingreso nacional bruto.  Se encuentran más informaciones en la página de información en línea del Banco Mundial, "Methodologies:  Change in Terminology".  Consultado en: http://web.worldbank.org/WBSITE/EXTERNAL/DATASTATISTICS/0,,contentMDK:20451503~menuPK:64133156~pagePK:64133150~piPK:64133175~theSitePK:239419~isCURL:Y,00.html


� Documento G/SCM/110/Add.7 de la OMC, de 22 de junio de 2010.


� Ley de Zonas Económicas Especiales de 2005, capítulo II; y Dohrmann (2008).


� Dohrmann (2008).


� Los estados que han dictado leyes sobre las zonas económicas especiales son Gujarat, Himachal Pradesh, Tamil Nadu, Uttar Pradesh, Haryana y Punjab.


� Reglamento de Zonas Económicas Especiales de 2006, con sus modificaciones; Ley de Zonas Económicas Especiales de 2005; e información en línea sobre las zonas económicas especiales, "About SEZs:  facilities and incentives".  Consultado en:  http://sezindia.nic.in/about-fi.asp.


� Una zona arancelaria interna significa una zona situada en la India fuera de las zonas económicas especiales, los EOU, los parques de tecnología de equipo electrónico, los parques de tecnología de soporte lógico y los parques de biotecnología.


� La certificación por el interesado se refiere a la certificación del sellado de los contenedores o envases de mercancías destinadas a la exportación.  La certificación estipula que los contenedores o envases han sido sellados en presencia de una persona autorizada por el establecimiento (Reglamento de Zonas Económicas Especiales de 2006, con sus modificaciones, capítulo IV).


� Información en línea del Consejo de Inspección de las Exportaciones de la India, "Relaxations".  Consultado en:  http://www.eicindia.org/eic/qc&i/relaxations.htm.


� Reglamento de Zonas Económicas Especiales de 2006, con sus modificaciones, capítulo IV; y Department of Commerce (2010a).


� Reglamento de Zonas Económicas Especiales de 2006, con sus modificaciones, capítulo IV.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información facilitada por las autoridades.


� Department of Commerce (2009).


� Cuando es preciso adquirir tierras agrícolas que rinden dos cosechas anuales, no deben representar más del 10 por ciento de la superficie total necesaria para la zona económica especial (Department of Commerce, 2009).


� Los sistemas de parques de tecnología de equipo electrónico, de parques de tecnología de soporte lógico y de parques biotecnológicos son análogos al sistema de EOU en cuanto a los requisitos y los beneficios (Department of Commerce, 2010a).


� Hasta agosto de 2008 rigieron restricciones respecto de su ubicación (capítulo II 4) ii) b)).


� Department of Commerce (2010a).


� Central Board of Excise and Customs (2011).


� Circular Nº 77 del Consejo para la Promoción de las Exportaciones de los EOU y las Zonas Económicas Especiales, de 6 de julio de 2009.


� Una zona arancelaria interna significa una zona situada en la India fuera de las zonas económicas especiales, los EOU, los parques de tecnología de equipo electrónico, los parques de tecnología de soporte lógico y los parques de biotecnología.


� Department of Commerce (2010a), párrafo 6.8 h); y Central Board of Excise and Customs (2011).


� La IED está prohibida respecto de la fabricación de armas y municiones, explosivos, sustancias atómicas, estupefacientes y sustancias químicas peligrosas, la destilación y fermentación de bebidas alcohólicas y los cigarros, cigarrillos y manufacturas de sucedáneos del tabaco.


� Información en línea del Consejo para la Promoción de las Exportaciones de los EOU y las Zonas Económicas Especiales, "How to set-up an Export Oriented Unit".  Consultado en:  http://www.eouindia.gov.in/eou_settingup.htm.


� Información facilitada por las autoridades.


� Circular de Aduana Nº 35/2010, 17 de septiembre de 2010.


� La Notificación de Aduana Nº 103/2008, de 29 de agosto de 2008, estableció la Lista de Reembolsos para 2008�2009.  Las autoridades señalaron que la Lista de Reembolsos para 2008�2009 abarca también 2009�2010.


� Con arreglo a la Notificación de Aduana Nº 84/2010 (de 17 de septiembre de 2010), la Lista de Reintegros (partidas y descripciones) se ajusta a las tasas de la Ley de Aranceles de Aduana de 1975 (Primera Lista) a nivel de 4 dígitos.  No se le ajusta, sin embargo, a nivel de 6 u 8 dígitos.


� Circular de Aduana Nº 35/2010, de 17 de septiembre de 2010.


� Notificación de Aduana (no arancelaria) Nº 34/2010, de 29 de abril de 2010.


� Notificación de Aduana Nº 84/2010, de 17 de septiembre de 2010; y Department of Commerce (2010b).


� Notificaciones de Aduana Nº 13/2008, de 29 de agosto de 2008, y 84/2010, de 17 de septiembre de 2010.


� Ley de Aduanas de 1962 (artículo 76).


� Department of Commerce (2009).


� Los EPC promueven la exportación de textiles; productos farmacéuticos y químicos y cosméticos; cuero; piedras preciosas y artículos de joyería; artículos de ingeniería y proyectos de construcción civil; materias plásticas; nueces de cajuil; shellac (goma laca); y artículos para deportes.  Las Juntas de Productos Básicos promueven la exportación de té, café, caucho, especias y tabaco.


� Estas instituciones son las siguientes:  la Organización de Promoción del Comercio de la India; las autoridades de exportación y desarrollo de los productos marinos, y de los alimentos agrícolas y elaborados; los institutos de comercio exterior, envasado y diamantes; la Federación de Organizaciones de Exportación de la India; la Fundación para la Equidad de las Marcas de la India; y el Consejo de Arbitraje de la India (información en línea del Department of Commerce, "About us:  Autonomous Bodies".  Consultado en:  http://commerce.nic.in/aboutus/aboutus_epc.asp; y Department of Commerce, 2009).


� Fundado en 1982 en virtud de la Ley sobre el Banco de Exportación e Importación de la India de 1981, el Banco es totalmente de propiedad estatal.


� El Banco suministra a los EOU préstamos, capital de explotación, apoyo a la comercialización, desarrollo de productos de exportación, facilitación de las exportaciones, financiación de las importaciones y garantías a la exportación.


� Información en línea del Banco de Exportación e Importación de la India, "About us:  Organization".  Consultado en:  http://www.eximbankindia.com/organisation.asp.


� Esas garantías son fianzas de licitaciones; garantías de pagos a cuenta; garantías de ejecución; garantías para la liberación de dinero retenido como fianza; y garantías para lograr préstamos en el extranjero para la ejecución de proyectos de contratos de exportación (información facilitada por las autoridades).


� Export-Import Bank of India (2010).


� Banco de la Reserva de la India, Circular General Nº RBI/2010�11/80, de 1º de julio de 2010.


� Reserve Bank of India (2010a).


� Según las autoridades, la expresión "de manera liberal" significa que se espera que la cobertura de la ECGC proporcione mayor tranquilidad a los exportadores para aumentar sus exportaciones y a los bancos para financiar a los exportadores, pero no implica tipos de primas o condiciones de favor (OMC, 2007).


� Información en línea de la ECGC.  Consultado en:  www.ecgc.in/.


� Las compañías de seguros privadas que han entrado en el mercado de seguros del crédito a la exportación incluyen a New India Assurance Company Ltd., Tata AIG General Assurance Company Ltd., ICICI Lombard General Insurance Company Ltd. y Bajaj Allianz General Insurance Company Ltd. (Información en línea de Domain-B, "ECGC takes on competitors on their own turf", 10 de abril de 2007.  Consultado en:  http://www.domain-b.com/companies/companies_e/export_credit_guarantee_corporation/20070410_ competitors.html).


� Información facilitada por las autoridades.


� Comunicado de prensa, "Speech of the Commerce and Industry Minister on the Announcement of Trade Facilitation Measures", 26 de febrero de 2009.


� Ley del Impuesto sobre la Renta de 1961, con sus modificaciones.


� Ministry of Finance (2007a).


� El término "subvención" se emplea en esta sección con el sentido que tiene en el presupuesto y otros documentos oficiales de la India, y no en el sentido que le da el Acuerdo sobre Subvenciones y Medidas Compensatorias de la OMC.


� Ministry of Finance (2011b).


� Plan de Subvenciones para el Transporte de Cargas (para regiones apartadas) de 2002.


� Las categorías generales de sectores prioritarios son las siguientes: agricultura (financiación directa e indirecta), microempresas y pequeñas empresas (financiación directa e indirecta), microcrédito, y préstamos para la educación y la vivienda (Circular General Nº RBI/2010�11/80 del Banco de la Reserva de la India, de 1º de julio de 2010).


� Reserve Bank of India (2010a), páginas 89�90.


� El tipo de interés preferencial nominal de los préstamos era de 11�12 por ciento para 2009/2010 (capítulo I) (Reserve Bank of India, 2010c).


� Ministry of Finance (2009) y (2010c).


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009a); e información en línea del Comisionado para el Desarrollo, "List of items reserved for exclusive manufacture in micro and small enterprises".  Consultado en:  http://www.dcmsme.gov.in/publications/reserveditems/resvex.htm.


� Información en línea del Comisionado para el Desarrollo, "Credit Guarantee Fund Scheme for Micro and Small Enterprises".  Consultado en:  http://www.dcmsme.gov.in/schemes/sccrguarn.htm.


� Penumaka (2010).


� Planning Commission (2006); e información en línea del Comisionado para el Desarrollo, "List of items reserved for exclusive manufacture in micro and small enterprises".  Consultado en:  http://www.dcmsme.gov.in/publications/reserveditems/resvex.htm.


� El porcentaje del crédito otorgado a microempresas y pequeñas empresas en el total del crédito bancario neto ajustado disminuyó del 12,5 por ciento en marzo de 2000 al 10,9 por ciento en marzo de 2009 (del 7,8 al 4,9 por ciento en el caso de las microempresas) (Government of India, 2010).


� Comunicado de prensa de la ASSOCHAM, "74% of sick SMEs refer their sickness to low fund's availabily", 11 de abril de 2010.  Consultado en:  http://www.assocham.org/prels/shownews.php?id=2387.


� Circular General del Banco de la Reserva de la India Nº RBI/2010�11/79, de 1º de julio de 2010.


� De (2010).


� Comunicado de prensa de la ASSOCHAM, "74% of sick SMEs refer their sickness to low fund's availability", 11 de abril de 2010.


� Información en línea del Comisionado para el Desarrollo, "SSI Registration".  Consultado en:  http://www.dcmsme.gov.in/howtosetup/grgxx01x.htm.


� Development Commissioner (2009).


� Información en línea del Comisionado para el Desarrollo, "Excise and SSI".  Consultado en:  http://dcmsme.gov.in/policies/central/t-ed.htm.


� Un establecimiento se considera "enfermo" cuando:  i) cualquiera de las cuentas en que tiene adeudos permanece durante más de seis meses en situación inadecuada; o ii) se produce una merma de su valor neto debido a la acumulación de pérdidas de efectivo por valor de un 50 por ciento del valor neto del ejercicio económico precedente; y iii) el establecimiento ha estado en actividad comercial durante dos años como mínimo (Circular General RBI/2010�11/79 del Banco de la Reserva de la India, de 1º de julio de 2010).  Para determinar la "enfermedad incipiente", el criterio aplicado es la disminución permanente de la producción durante tres años consecutivos; mientras que para determinar la "enfermedad" los criterios utilizados son un retraso en el reembolso de un préstamo durante más de un año y una disminución del valor neto del 50 por ciento (Ministry of Micro, Small, and Medium Enterprises, 2009).


� Ministry of Micro, Small, and Medium Enterprises (2009).


� Información facilitada por las autoridades.


� Comunicado de prensa de la ASSOCHAM, "74% of sick SMEs refer their sickness to low fund's availabily", 11 de abril de 2010.


� Circular General RBI/2010�11/79 del Banco de la Reserva de la India, de 1º de julio de 2010.


� Government of India (2010).


� No se incluyen aquí siete compañías de seguros.


� Department of Public Enterprises (2010).


� Se consideran rentables las empresas del sector público central con valor neto positivo, sin pérdidas acumuladas y con beneficios netos en los tres últimos años; según los informes, un 70 por ciento de las empresas del sector público central son rentables (KPMG, 2010a).


� Department of Public Enterprises (2010).


� Información facilitada por las autoridades de la India.


� Ministry of Finance (2010a) y (2007b).


� Información en línea de la Comisión sobre Competencia, "Rules and Regulations".  Consultado en: http://www.cci.gov.in/index.php?option=com_content&task=view&id=19.


� El artículo 1 3) de la Ley de Competencia de 2002 da facultades al Gobierno central para poner en aplicación las diversas disposiciones de la Ley en fechas diferentes, publicando una notificación en la Gaceta Oficial.


� OCDE (2009b).


� OCDE (2009b).


� Departamento de Asuntos Empresariales, Notificación S.O.1198(E), de 14 de octubre de 2003.  Consultada en:  hpp://www.mca.gov.in/Ministry/notifications_2003.html.


� Varios artículos de la Ley de Competencia se notificaron y entraron en vigor entre 2003 y 2009, en virtud de S.O.340(E), de 31 de marzo de 2003;  S.O.715(E), de 19 de junio de 2003;  S.O.1747(E), de 12 de octubre de 2007;  S.O.2167(E), de 20 de diciembre de 2007;  y S.O.1242(E) y S.O.1241(E), de 20 de mayo de 2009.  En febrero de 2011 estaban pendientes de notificación algunos artículos de la Ley.  Por ejemplo, el artículo 5, relativo a la reglamentación de las combinaciones (fusiones y adquisiciones) no se había notificado a pesar de que el artículo 6, referente a la misma cuestión, se notificó en 2007.  Los artículos relativos a fusiones y adquisiciones se notificaron en marzo de 2011.


� Información en línea de la Comisión Nacional de Competencia, "Orders of the Commission".  Consultado en:  http://www.cci.gov.in/index.php?option=com_content&task=view&id=150.


� Son las siguientes:  i) la facultad de disponer indemnizaciones por pérdidas o perjuicios causados por la infracción de sus órdenes; ii) una multa de 100.000 rupias por día por el incumplimiento de sus disposiciones; iii) una multa de hasta el 1 por ciento del volumen de negocio o del activo, si este último es mayor, por la omisión de suministrar informaciones acerca de una combinación; y iv) una multa de 500.000 a 10 millones de rupias por la formulación dolosa de una declaración falsa o que omite cualquier detalle de importancia.


� El artículo 46 de la Ley faculta a la Comisión para conceder gracia aplicando una sanción menor a un miembro del cártel que facilite a su respecto información completa, verídica y esencial.  Se encuentran detalles acerca de las condiciones para la reducción de las sanciones en el Reglamento Nº 4 de 2009 de la Comisión sobre Competencia, de 13 de agosto de 2009.


� El artículo 33 2) de la Ley, introducido en la enmienda de 2007, establece que, cuando durante una investigación se acredita a satisfacción de la Comisión la probabilidad de que la importación de cualquier mercancía infrinja determinados artículos de la Ley, la Comisión puede dictar una orden disponiendo una prohibición temporal de que cualquiera de las partes importe tales mercancías hasta la terminación de la investigación o hasta que se dicten nuevas órdenes, sin dar conocimiento de ello a la parte contraria.


� Notificación S.O.1240(E) del Ministerio de Asuntos Empresariales, de 15 de mayo de 2009.


� Información en línea del Tribunal de Apelaciones sobre la Competencia, "Introduction".  Consultado en:  http://compat.nic.in/Introduction.html.


� Información en línea del Tribunal de Apelaciones sobre la Competencia, "Cause List".  Consultado en:  http://compat.nic.in/CauseList%20of.html.


� Información en línea de la Comisión sobre la Competencia.  Consultado en:  www.cci.gov.in.


� Competition Commission of India (sin fecha b).


� Información facilitada por las autoridades de la India.


� Notificación GSR 808(E) del Ministerio de Asuntos Empresariales, de 21 de noviembre de 2008.  Consultado en:  http://www.mca.gov.in/Ministry/actsbills/rules/CCI-004_2jan2009.pdf.


� Información en línea de la Comisión sobre Competencia, "Competition, Public Policy, and Common Man".  Consultado en:  http://www.cci.gov.in/images/sunday1.pdf.


� Ley de Competencia de 2002, capítulo II, artículo 3.3.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información en línea de la Comisión sobre la Competencia, "Enforcement Activities Prohibition of Anticompetitive Agreements".  Consultado en:  http://www.cci.gov.in/index.php?option=com_content&task= view&id=35.


� Ley sobre la Competencia de 2002, capítulo II, artículo 4.


� Las adquisiciones que involucran a grandes empresas son aquellas cuyo activo conjunto supera los 10.000 millones de rupias o cuyo volumen de negocio supera los 30.000 millones de rupias en la India; o bien, si se encuentran en el país y en el extranjero, su activo conjunto supera los 500 millones de dólares EE.UU., incluyendo como mínimo 5.000 millones de rupias en la India, o el volumen de negocio supera los 1.500 millones de dólares EE.UU., incluyendo como mínimo 15.000 millones de rupias en la India (Ley de Competencia de 2002, artículo 5 a)).


� La expresión "grupo" está definida en la Ley.  Dos empresas pertenecen a un grupo si una de ellas está en situación que le permite ejercer como mínimo un 26 por ciento de los derechos de voto o designar como mínimo al 50 por ciento de los directores, o controla la gestión o los asuntos de la otra; y la empresa resultante de la unión tiene en la India un valor superior a 10.000 millones de rupias o un volumen de negocio superior a 30.000 millones de rupias, o activos conjuntos en la India y en el exterior cuyo valor excede de 500 millones de dólares EE.UU. o cuyo volumen de negocio excede de 1.500 millones de dólares EE.UU.  Por lo tanto, una combinación queda regida por la Ley si el activo combinado del grupo al que pertenece la empresa que participa en la unión excede de 40.000 millones de rupias o el grupo tiene un volumen de negocio conjunto superior a 120.000 millones de rupias después de la adquisición o fusión.  Del mismo modo, la Ley se aplica a las combinaciones de empresas pertenecientes a un grupo cuyo activo conjunto fuera de la India supera los 2.000 millones de dólares EE.UU., incluyendo como mínimo 5.000 millones de rupias en la India, o tiene un volumen de negocio superior a 6.000 millones de dólares EE.UU., incluyendo por lo menos 15.000 millones de rupias en la India (Ley de Competencia de 2002, artículo 5 b)).


� Ley de Competencia de 2002, artículo 6 1).


� Competition Commission of India (sin fecha a).


� Competition Commission of India (sin fecha a).


� Ley de Competencia de 2002, capítulo IX.


� Gouri (sin fecha).


� OCDE (2009b), capítulo 5:  Política de Competencia.


� Un precio mínimo de sostenimiento es aquel al que el Gobierno garantiza comprar al agricultor.


� En 2007 se aplicaban precios mínimos de sostenimiento a los siguientes productos:  arroz, maíz, cereales secundarios, legumbres, algodón, cacahuetes, sésamo, semilla de níger, trigo, cebada, colza/mostaza, cártamo, semilla de girasol, soja, toria, copra, yute, caña de azúcar y tabaco (OMC, 2007).


� Entre otros factores, se tiene en cuenta:  el costo de producción, la variación del precio de los insumos, la paridad de precios de los insumos y productos, los precios de mercado, la paridad de precios entre cultivos, el efecto en la estructura de costos industriales, el efecto en el costo de la vida, el efecto en el nivel general de precios y el precio internacional.


� En el marco del Programa de Sostenimiento de Precios, se designa a la Corporación de Alimentos de la India para comprar cereales;  a la Federación Nacional de Cooperativas de Comercialización Agrícola de la India, la Corporación Central de Depósito y la National Cooperative Consumer Federation of India Ltd para comprar legumbres y semillas oleaginosas;  a la Corporación del Algodón de la India y la Federación Nacional de Cooperativas de Comercialización Agrícola de la India para comprar algodón;  y a la Corporación del Yute de la India para comprar yute.


� El precio del trigo se mantiene en 4,15 rupias/kg para los consumidores que están por debajo del umbral de pobreza y en 2 rupias/kg para quienes integran la categoría Antyodaya Anna Yojana (los más pobres entre los pobres);  el del arroz es de 5,65 rupias/kg para quienes están por debajo del umbral de pobreza y de 3 rupias/kg para quienes integran la categoría Antyodaya Anna Yojana (información facilitada por las autoridades).


� Orden sobre Control de la Caña de Azúcar de 2009 (Modificación).


� Para fijar el precio justo y remunerativo, entre otros, se toman en cuenta los siguientes factores:  el costo de producción de la caña de azúcar;  el rendimiento que obtendrían los cultivadores si plantaran otros cultivos;  la evolución general de los precios de los productos agrícolas;  la oferta de azúcar a los consumidores a un precio "justo";  el precio en el ingenio del azúcar refinado (producido con caña de azúcar);  las ganancias obtenidas de la venta de subproductos (por ejemplo, melazas, bagazo y lodo prensado);  y un margen de lucro "razonable" para los productores de caña de azúcar a fin de tener también en cuenta de riesgo.


� PRS Legislative Research (2009).


� En virtud de este sistema, cada unidad recibe un precio de fábrica calculado en función de normas prescritas con respecto a la utilización de capacidad y el consumo de insumos.  Este precio de fábrica se denomina precio de retención.  En este sistema, un rendimiento del valor neto después de impuestos del 12 por ciento se considera un rendimiento razonable.  La diferencia entre el precio de retención y el del mecanismo de precios administrados se reembolsa a la empresa petrolera como subvención.


� Información en línea del Ministerio de Petróleo y Gas Natural, "Pricing", consultada en:  http://www.petroleum.nic.in/apppric.htm.


� Información facilitada por las autoridades.


� Sistema de subvención del queroseno de distribución pública y el gas licuado de petróleo de 2002.  Consultado en:  http://ppac.org.in/notifications/A11-03.pdf.


� Sistema de subvención del flete (para zonas remotas) de 2002.  Consultado en:  http://ppac.org.in/�notifications/A10-03.pdf.


� Información facilitada por las autoridades.


� La "paridad con los precios comerciales" se basa en el promedio ponderado de los precios de importación y exportación tomando en cuenta el flete dentro del país, el margen de comercialización, la comisión de los intermediarios, el derecho especial y el IVA, los impuestos de entrada estaduales y los gravámenes locales (información facilitada por las autoridades).


� Información facilitada por las autoridades.


� Información facilitada por las autoridades.


� En 2003, el Nuevo Programa de Fijación de Precios reemplazó al Sistema del Precio de Retención.


� La Política de Subvenciones a los Nutrientes se aplica en el caso del muriato de potasio, el difosfato de amonio, el monofosfato de amonio, el superfosfato triple, el superfosfato único, el sulfato de amonio y 16 grados de abono NPK (fertilizantes complejos con contenido de nitrógeno, fósforo y elementos de potasio);  (información facilitada por las autoridades).


� Los medicamentos obtenidos con técnicas genéticas y los orientados específicamente en términos celulares o histológicos no quedarán sometidos a control de precios durante un plazo de cinco años desde la fecha de su fabricación en la India.


� "Fármaco a granel" significa todo producto farmacéutico, químico, biológico o vegetal, incluidas sus sales, estereoisómeros y derivados, que se ajusten a las normas de farmacopea o de otro tipo especificadas en la Segunda Lista de la Ley de Medicamentos y Cosméticos de 1940, y que se use como tal o como ingrediente en cualquier preparación.  Un fármaco a granel incluido en la lista significa el fármaco a granel especificado en la Primera Lista de la Orden de los Fármacos (Control de Precios) de 1995.  Una "preparación incluida en la lista" significa una preparación que contenga cualquier fármaco a granel especificado en la Primera Lista, ya sea en forma individual o en combinación con otros fármacos (información en línea de Medindia, "Drug Price in India".  Consultada en:  http://www.medindia.net/buy_n_sell/pharm_industry/ ph_drugprice.asp#ixzz1DICKGpbB).


� Información en línea de la Administración Nacional de Fijación de Precios de los Productos Farmacéuticos, "Modifications in Drug Policy 1986:  Investment and Pricing".  Consultada en:  http://www.nppaindia.nic.in/Dp1986mod.htm#present.


� Una preparación no incluida en la lista significa una preparación que no contiene ningún fármaco a granel especificado en la Primera Lista de la Ley de Medicamentos y Cosméticos de 1940.


� Esta sección se elaboró basándose en:  Banco Asiático de Desarrollo (2006);  Global Legal Group (2010), capítulo 20;  Ministerio de Hacienda (2006a);  Ministerio de Hacienda (2006b);  Reglamento General de Finanzas de 2005;  e información en línea del Sistema de Información sobre Licitaciones del Gobierno de la India.  Consultada en:  http://www.tenders.gov.in.


� Radhakrishnan (2010).


� Global Legal Group (2010).


� Global Legal Group (2010).


� Global Legal Group (2010).


� Estas normas se revisaron exhaustivamente en 2005.


� Radhakrishnan (2010).


� Reglamento General de Finanzas de 2005.


� Directorate-General of Supplies and Disposals (2010).


� Departamento de Empresas Públicas, Memorando N° DPE/13(15)/2007-Fin, de 21 de noviembre de 2007.  Consultado en:  http://dpe.nic.in/newgl/glch0612.htm.


� Departamento de Empresas Públicas, Memorando N° DPE/13(15)/2007-Fin, de 21 de noviembre de 2007;  y Circular N° 31/10/09 de la Comisión Central de Vigilancia, 9 de noviembre de 2009.  Consultado en:  http://cvc.nic.in/rppp101109.pdf.


� Ministerio de Productos Químicos y Abonos, Memorando N° 50013/1/2006-SO (PI-IV), de 7 de agosto de 2006.  Consultado en:  http://haryanahealth.nic.in/userfiles/file/pdf/guidelines_EDL_RC.pdf.


� La lista completa de medicamentos fabricados por las empresas del sector público central y propuestos para su compra preferencial puede consultarse en el Memorando N° 50013/1/2006-SO (PI-IV) del Ministerio de Productos Químicos y Abonos, 7 de agosto de 2006.


� Información en línea de News on Projects, "Purchase preference policy for pharma CPSEs' products cleared", 5 de septiembre de 2007.  Consultada en:  http://newsonprojects.com/story.asp?news_code=2541.


� La Oficina de Normas es el organismo indio encargado de la normalización.


� Para los detalles sobre las actividades de contratación electrónica véase la información en línea de la Dirección General de Suministros y Ventas.  Consultado en:  www.dgsnd.gov.in.


� Ministry of Defence (2011).


� En el Manual de Contratación en materia de Defensa, el término "contratación" significa la compra de todo tipo de bienes (a escala o no), como equipos, pertrechos, repuestos, publicaciones técnicas, así como todo tipo de servicios, inclusive el empacado, el desempacado y la preservación.


� Ministry of Defence (2009).


� El Convenio de París (propiedad industrial), desde diciembre de 1998;  el Convenio de Berna (obras literarias y artísticas), abril de 1928;  el Tratado de Cooperación en materia de Patentes (patentes), diciembre de 1998;  el Convenio de Ginebra (copia no autorizada de fonogramas), febrero de 1975;  Tratado de Budapest (depósito de microorganismos), diciembre de 2001;  y el Tratado de Nairobi (símbolo olímpico), octubre de 1983 (información en línea de la OMPI, "Información por país:  India".  Consultado en:  http://www.wipo.int/members/en/details.jsp?country_id=80&country_code=IN).


� Información en línea del Departamento de Política y Promoción Industriales, "Memorandum of Understanding on IPRs".  Consultada en:  http://dipp.nic.in/index_mou_ipr.htm.


� Documento IP/N/3/Rev.9/Add.3 de la OMC, de 16 de febrero de 2007.


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009b).


� Gaceta de la India, 15 de septiembre de 2003.


� Ministerio de Comercio e Industria, Notificación N° 12/15/2006-IPR-III, 2 de abril de 2007.


� Información en línea de la Junta de Apelación en asuntos de Propiedad Intelectual.  Consultada en:  http://www.ipab.tn.nic.in/.


� Los agentes de patentes registrados deben ser nacionales indios y tener, al menos, 21 años de edad;  deben poseer un título de ciencias, ingeniería o tecnología de cualquier universidad de la India, y deben haber aprobado el examen de aptitud correspondiente, o deben haber ejercido de examinadores de patentes durante un período mínimo de 10 años.


� Información en línea del Interventor General de Patentes, Dibujos y Modelos y Marcas de Fábrica o de Comercio, "Patents Territorial Jurisdiction of Appropriate Office for the Applicants".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://ipindia.nic.in/ipr/patent/patents.htm"��http://ipindia.nic.in/ipr/patent/patents.htm�.


� Ley de Patentes de 1970, artículos 3 y 4.


� Cualquier país notificado por el Gobierno de la India en la Gaceta Oficial en cumplimiento de un tratado, convenio o arreglo, y que reconozca a los ciudadanos de la India privilegios similares a los que otorga a sus propios ciudadanos.


� Ley de Patentes de 1970, capítulo VI, artículos 29 a 34.


� Puede presentarse una oposición previa a la concesión incluso antes de que se haya presentado una solicitud de examen.  No obstante, sólo se considerará cuando se reciba, en su caso, una solicitud de examen dentro del período prescrito.


� La oposición previa a la concesión debe efectuarse en los cuatro meses siguientes a la publicación de la solicitud, y el plazo para la oposición posterior a la concesión es de hasta un año.  Las razones en las que puede basarse la presentación de la oposición posterior a la concesión figuran en la Ley de Patentes de 1970, párrafo 1) del artículo 25.


� Ley de Patentes de 1970, capítulo XVI, artículo 84.


� Información facilitada por las autoridades.


� Ley de Patentes de 1970, artículo 92A.


� Ley de Patentes de 1970, artículo 107A.


� El 20 de julio de 2007, la Oficina de Patentes de la India estableció un sistema para la presentación de solicitudes de patentes en línea.  Este sistema también está disponible para la presentación de solicitudes de marcas de fábrica o de comercio.


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009b).


� Ley de Patentes de 1970, capítulo XX (sanciones).


� Proyecto de Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio (Modificación) de 2009.


� Reglamento de Marcas de Fábrica o de Comercio (Modificación) de 2010.


� Información facilitada por las autoridades.


� Reglamento de Marcas de Fábrica o de Comercio (Modificación) de 2010.  El cambio más importante introducido mediante el Reglamento de 2010 consiste en una modificación de la Cuarta Lista del Reglamento de Marcas de Fábrica o de Comercio a fin de permitir la adopción de las 45 clases internacionales.  Las clases internacionales 43, 44, y 45 se fusionaron en la clase 42 en la India hasta mayo de 2010;  actualmente debe presentarse una solicitud separada para los servicios comprendidos en estas clases (Aswal, 2010).


� Por vía electrónica mediante el Registro de Marcas de Fábrica o de Comercio en línea (información en línea del Interventor General de Patentes, Dibujos y Modelos y Marcas de Fábrica o de Comercio, "E-filing of trade mark application".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://ipindia.nic.in/tmr_new/default.htm"��http://ipindia.nic.in/tmr_new/default.htm�).


� Éstas comprenden las marcas de fábrica o de comercio que carecen de características distintivas o que consisten exclusivamente en marcas o indicaciones que puedan servir, en el comercio, para designar el tipo, la calidad, la cantidad, la finalidad prevista, los valores, el origen geográfico o la fecha de producción de las mercancías o de suministro del servicio u otras características de las mercancías o los servicios;  así como las marcas o indicaciones que se han convertido en marcas o indicaciones habituales.  Se prohíbe el registro de nombres de elementos químicos o denominaciones comunes internacionales.


� Para todos los formularios necesarios, véase la información en línea del Registro de Marcas de Fábrica o de Comercio, "The First Schedule".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://ipindia.nic.in/tmr_new/first_schedule_forms/the_first_schedule.htm"��http://ipindia.nic.in/tmr_new/ first_schedule_forms/the_first_schedule.htm�.


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009b).


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009b).


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009b).


� Normas de observancia de los derechos de propiedad intelectual (mercancías importadas) de 2007.


� Notificación de Aduanas No 47/2007, de 8 de mayo de 2007.


� Información más reciente facilitada por las autoridades.


� Para el formulario de solicitud, véase la información en línea del Interventor General de Patentes, Dibujos y Modelos y Marcas de Fábrica o de Comercio, "Designs:  Forms".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.patentoffice.nic.in/"��http://www.patentoffice.nic.in/�.


� Department of Industrial Policy and Promotion (2009b).


� Normas de observancia de los derechos de propiedad intelectual (mercancías importadas) de 2007.


� Para los formularios y demás información general, véase la información en línea de la Oficina de Derecho de Autor, "Handbook of copyright law".  Consultada en:  �HYPERLINK "http://copyright.gov.in/Documents/handbook.html"��http://copyright.gov.in/Documents/ handbook.html�.


� Una "obra india" se define como una obra artística cuyo autor sea un ciudadano indio o una película cinematográfica o una grabación de sonido realizada o hecha en la India (artículos 31 y 31A).


� No se registran indicaciones geográficas cuya utilización sea probable que induzca a error o cause confusión, o sea contraria a una ley en vigor, o que comprendan o contengan material escandaloso u obsceno, o cualquier material que sea probable ofenda susceptibilidades religiosas, que en otro caso no tendrían derecho a protección ante un tribunal.  Por otra parte, no se registrarán las indicaciones geográficas que se determine son nombres o indicaciones genéricos de mercancías y, por tanto, no están protegidas en su país de origen, o que indiquen falsamente que las mercancías son originarias de otro país.


� La Ley define la infracción como:  el uso de una indicación geográfica para indicar o sugerir, de manera que induzca a error, que las mercancías son originarias de una zona geográfica distinta de su verdadero lugar de origen;  un uso que constituya un acto de competencia desleal, con inclusión de imitación;  y la utilización de una indicación geográfica para indicar falsamente que las mercancías son aquellas a que se refiere la indicación geográfica registrada.


� Éstos comprenden productos como el té Darjeeling, ikat Pochampally y saris Chanderi, agarbathi Mysore, chales Kullu, naranjas Coorg, espejos Aranmula, y seda Kancheepuram (Department of Industrial Policy and Promotion, 2009b).


� Por "semilla de marca" se entiende cualquier semilla envasada en un paquete o en cualquier otro tipo de contenedor y etiquetada de forma que indique que esa semilla es de una obtención protegida en virtud de esta Ley.


� Ley de Protección de Obtenciones Vegetales y Derechos de los Agricultores, capítulo VI, artículo 39.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información facilitada por las autoridades.


� De Ranbaxy (2010).


� El NIIPM es un organismo del Gobierno central dependiente del Ministerio de Comercio e Industria que lleva a cabo programas de formación y divulgación en relación con los DPI (información en línea del Instituto Nacional de Gestión de Propiedad Intelectual.  Consultada en:  �HYPERLINK "http://www.patentoffice.nic.in/niipm/index.htm"��http://www.patentoffice.nic.in/ niipm/index.htm�;  y Department of Industrial Policy and Promotion, 2009b).


� Notificación de Aduanas (no arancelaria) No 47/2007, de 8 de mayo de 2007.


� Reglamento sobre la observancia de los derechos de propiedad intelectual (mercancías importadas) de 2007.






