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II. RÉGIMEN DE POLÍTICA COMERCIAL:  MARCO Y OBJETIVOS
1) Formulación y administración de la política comercial

24. Israel, por ser un país pequeño, depende en gran medida del comercio exterior como motor del crecimiento, la innovación y la competencia.  Israel procura la liberalización del comercio sobre una base NMF a través de negociaciones en la OMC, bilateralmente mediante acuerdos preferenciales recíprocos y de forma unilateral mediante iniciativas autónomas.  Además, desea lograr una mayor liberalización multilateral en materia de acceso a los mercados no agrícolas (medidas arancelarias y no arancelarias), ámbito en el que dispone de un régimen relativamente abierto, y está dispuesto a asumir compromisos sustanciales en la esfera del comercio de servicios, a condición de que sus interlocutores comerciales de la OMC contraigan obligaciones recíprocas.  Por otra parte, estudia la posibilidad de concertar otros acuerdos de libre comercio con países emergentes de Asia y Latinoamérica a fin de abrir nuevos mercados para sus exportadores y diversificar su comercio exterior.

25. El marco para la formulación y ejecución de las políticas comerciales de Israel no ha cambiado desde el último Examen, realizado en 2006.  El Ministerio de Industria, Comercio y Trabajo (MOITAL) está encargado de examinar la legislación que se proponga a la luz de las obligaciones internacionales de Israel y funciona como servicio de información o punto de contacto con la OMC en relación con varios acuerdos.
  Las principales revisiones de la legislación comercial de Israel se refieren a la regulación general de las importaciones (Orden sobre la libre importación, de 2012), a las medidas de salvaguardia (modificación de 2008 a la Ley de gravámenes comerciales y medidas de salvaguardia) y al derecho de autor (Ley de derecho de autor de 2008).

26. Desde 2006, se han puesto en práctica, en todos los casos en el plazo de unos meses, importantes reformas e iniciativas de política sectorial sobre la base de recomendaciones de comités interministeriales (extraparlamentarios).  Entre los más importantes cabe mencionar el Comité Bachar, cuyas recomendaciones impulsaron reformas estructurales del mercado de capitales de Israel (capítulo IV 4) i));  el Comité Sheshinski, que dio lugar a reformas en el régimen fiscal del petróleo y el gas (capítulo IV 2));  el Comité Shani
 y los Comités Trajtenberg y Kedmi (recuadro I.1).  Normalmente los comités hacen públicos sus procedimientos de trabajo y recaban opiniones e información del público, así como de organizaciones pertinentes.

27. Los proyectos de ley pueden ser iniciados por el Gobierno o por uno o más miembros del poder legislativo de Israel (el Knesset).  Normalmente son sometidos a tres lecturas antes de su adopción por el Knesset.  Tras la primera lectura, el proyecto de ley se remite al comité competente para su examen;  en la segunda lectura se examina en sesión plenaria;  en la tercera se somete a votación.  A continuación, el Presidente, el Primer Ministro y el ministro competente lo firman para que pase a ser ley.  En el sistema jurídico de Israel, en caso de conflicto entre un acuerdo de la OMC y la legislación interna, prevalece esta última, salvo en el costo de la contratación pública (capítulo III 3) iii)).  Sin embargo, según el Presidente de la Corte Suprema de Israel "El Estado de Israel respeta el derecho de gentes.  Por consiguiente es fundamental que Israel no incumpla sus obligaciones internacionales y, así, cuando existan dos posibles interpretaciones de la ley, es conveniente escoger la que permita el cumplimiento de las obligaciones internacionales de Israel y no la que dé lugar a su incumplimiento".
  La declaración que antecede ha sido citada en fallos de la Corte Suprema, así como por tribunales inferiores y por el comité asesor en el contexto de procedimientos antidumping.

28. Para aumentar los derechos de aduana u otros impuestos se requiere la aprobación del Comité de Hacienda del Knesset (por mayoría simple).  Para reducirlos se requiere la aprobación del Ministro de Hacienda, que comunica su decisión al Knesset;  según las autoridades, en los últimos años no ha habido objeciones del poder legislativo.

29. El marco constitucional de Israel se mantiene en gran medida sin variaciones desde el último Examen.
  Constituye una novedad el establecimiento de un tribunal especializado en derecho económico.  El primer tribunal económico del país comenzó a funcionar en diciembre de 2010 como división del Tribunal de Distrito de Tel Aviv, entre otras cosas para sustentar la aplicación de la legislación económica en un cuerpo con más sólida especialización profesional.  El poder judicial consta de tribunales inferiores de lo penal, de tribunales de distrito y del Tribunal Supremo, así como de tribunales especiales.

30. Israel se convirtió en miembro de la OCDE el 21 de agosto de 2010, adoptando así los principios abiertos y transparentes de la economía de mercado.  Como parte de su adhesión, se ha revisado la posición del país respecto de las normas e instrumentos jurídicos de la OCDE, así como el grado de coherencia de sus políticas con las vigentes en otros países de esa Organización, entre otras cosas con respecto a la transparencia del proceso de adopción de decisiones, el acceso a los mercados de bienes y servicios, los derechos de propiedad intelectual y los créditos a la exportación.

2) Participación en la OMC

31. Israel tiene en la OMC la condición de país en desarrollo.  Es signatario del Acuerdo de la OMC sobre Tecnología de la Información (1997), en virtud del cual las partes deben eliminar los derechos sobre los productos de tecnología de la información comprendidos en él.  Israel es parte en el Acuerdo plurilateral sobre Contratación Pública (ACP) de 1994 y ha participado en las negociaciones sobre el ACP revisado (recuadro III.1).

32. En la Conferencia Ministerial de la OMC celebrada en diciembre de 2011, Israel reiteró su compromiso con las negociaciones multilaterales en curso y expresó su preocupación por el aumento de las medidas de restricción del comercio.
  Israel se ha sumado a los "Amigos de las negociaciones antidumping" (TN/RL/W/244) y ha copatrocinado diversas propuestas.
  En otras esferas de las negociaciones, Israel ha copatrocinado propuestas relativas al acceso a los mercados para los productos no agrícolas
, la facilitación del comercio
 y el establecimiento de un sistema multilateral de notificación y registro de las indicaciones geográficas de vinos y bebidas espirituosas.
  Israel es también miembro del G-10, una coalición de Miembros importadores de alimentos y se ha sumado al grupo de los "Muy buenos amigos" de la iniciativa plurilateral sobre el comercio de servicios.

33. El historial de Israel en cuanto a las notificaciones ha sido dispar.  Cabe mejorarlo en diversas áreas en las que Israel tiene pendientes obligaciones en materia de notificación, entre ellas la agricultura, las licencias de importación y los acuerdos comerciales regionales (cuadro AII.1).

34. Israel no ha intervenido nunca, ni en calidad de demandante ni en calidad de demandado, en un procedimiento de solución de diferencias en la OMC, ni ha participado como tercero después del último Examen.

3) Acuerdos comerciales preferenciales

i) Panorama general

35. La red de acuerdos de libre comercio concertados por Israel incluye a algunos de sus principales interlocutores comerciales (UE, Estados Unidos, AELC, Turquía, Canadá y México), pero ninguno de ellos tiene en la actualidad disposiciones en materia de servicios.  Se está considerando la posibilidad de ampliar el alcance de esos acuerdos de libre comercio con el Canadá y los Estados Unidos para incluir los servicios.  Desde el último Examen, Israel ha concertado un acuerdo de libre comercio con el MERCOSUR, que ha entrado en vigor para todos los signatarios.  Israel y la Unión Europea han liberalizado más su comercio bilateral de productos agropecuarios mediante un nuevo Protocolo que entró en vigor el 1º de enero de 2010.  Se iniciaron las negociaciones relativas a acuerdos de libre comercio con la India en mayo de 2010 y con Colombia en marzo de 2012, en ambos casos con la intención de incluir los servicios.  Se han hecho estudios de viabilidad con la República de Corea y con Chile.

36. En virtud de la iniciativa de los Estados Unidos sobre zonas industriales calificadas (QIZ) pueden importarse a los Estados Unidos libres de derechos y de contingentes productos procedentes de parques industriales designados de Egipto.  Esta iniciativa beneficia también a los exportadores israelíes porque parte del contenido nacional de los productos exportados desde las zonas industriales calificadas de Egipto a los Estados Unidos debe provenir de Israel.

37. Si bien el comercio de Israel con sus interlocutores en acuerdos de libre comercio aumentó marcadamente en el período 2006-2011, en particular las exportaciones, la importancia relativa del comercio a través de acuerdos comerciales regionales ha disminuido continuamente.  Las importaciones de Israel procedentes de sus actuales interlocutores en acuerdos de libre comercio disminuyeron de un 61 por ciento de las importaciones totales de mercancías en 2006 a alrededor del 57 por ciento en 2011 y las exportaciones a esos interlocutores pasaron de un 73 por ciento al 65 por ciento de las exportaciones totales de mercancías.  Este cambio refleja un aumento del comercio de Israel con interlocutores comerciales de Asia (con los que no tiene acuerdos de libre comercio), especialmente China.

ii) Evolución de los acuerdos comerciales regionales

a)
Unión Europea
38. El primer acuerdo de comercio preferencial de Israel fue firmado con las Comunidades Europeas en 1975 (cuadro II.1).  El comercio de productos industriales se realiza en régimen de franquicia arancelaria desde 1989.  En enero de 1996, un acuerdo de asociación reemplazó al acuerdo de comercio preferencial.  El comercio de productos agropecuarios se liberalizó progresivamente entre enero de 2004 y enero de 2010.  Los nuevos protocolos de 2010 reemplazaron las listas positivas de los protocolos antiguos con listas negativas de los productos sensibles sujetos a derechos de importación.  Hay además listas positivas de productos sensibles respecto de los cuales ambas partes pueden imponer contingentes arancelarios.  Se estima que con los nuevos protocolos se otorgará acceso libre de derechos para alrededor del 95 por ciento del comercio bilateral de productos agropecuarios elaborados.

Cuadro II.1

Acuerdos de libre comercio de Israel, 2012
	Interlocutor comercial
(entrada en vigor)
	Transición a la plena aplicación
	Normas de origen
	Importaciones/exportaciones
en 2011 (millones de $EE.UU.)a

	Canadá
(1º de julio de 1997)
	AMNA:  franquicia arancelaria desde 
el 1º de julio de 1999
Agricultura:  algunos contingentes arancelarios;  desde noviembre de 2003 mayor acceso a los mercados para los productos agrícolas.
	Totalmente obtenido o suficientemente elaborado o transformado sobre la base de las condiciones establecidas en una "lista de elaboración".  Transbordo a través de los Estados Unidos autorizado en ciertas condiciones.
	Importaciones:  412 (2,2%)
Exportaciones:  807 (6,9%)

	AELC
(1º de enero de 1993)
	AMNA:  franquicia arancelaria desde 
el 1º de enero de 1993
Agricultura:  franquicia arancelaria para algunos productos pesqueros, marinos y agropecuarios elaborados;  algunos contingentes arancelarios;  acuerdos bilaterales que abarcan algunos productos agropecuarios.
	Totalmente obtenido o suficientemente elaborado o transformado sobre la base de las condiciones establecidas en una "lista de elaboración" (cambio de posición arancelaria y/o valor añadido).  Sistema paneuromediterráneo de acumulación diagonal.
	Importaciones:  4.099 (7,2%)
Exportaciones:  1.513 (11,6%)

	Unión Europeab
(1º de enero de 1996)
	AMNA:  franquicia arancelaria desde el 
1º de enero de 1989
Agricultura:  franquicia arancelaria para algunos productos agrícolas desde el 1º de enero de 1989;  mayor liberalización con efecto a partir del 1º de enero de 2004 y 
el 1º de enero de 2010.  Algunos contingentes arancelarios.
	Normas de origen paneuromediterráneas con acumulación diagonal.
	Importaciones:  25.429 (7,1%)
Exportaciones:  18.774 (7,4%)

	Jordania
(23 de septiembre de 2005)
	AMNA:  reducción arancelaria progresiva;  mayores concesiones desde 2006
Agricultura:  algunos contingentes arancelarios.
	Normas de origen paneuromediterráneas con acumulación diagonal.
	Importaciones:  173 (35,2%)
Exportaciones:  210 (9,0%)

	MERCOSUR
(Israel-Brasil:
1º de junio de 2010)

(Israel-Paraguay:
1º de junio de 2010)

(Israel-Uruguay:
1º de junio de 2010)
(Israel-Argentina:
9 de septiembre de 2011)
	AMNA:  4, 8 ó 10 años según el producto
Agricultura:  algunos contingentes arancelarios.
	Totalmente obtenido o suficientemente elaborado o transformado, a reserva de un cambio de posición arancelaria o de un contenido local mínimo del 50% (60%o en el caso del Paraguay).  Se permite la acumulación bilateral.
	Importaciones:  625 (7,6%)
Exportaciones:  1.050 (13,3%)

	México
(1º de julio de 2000)
	AMNA:  franquicia arancelaria desde 
el 1º de enero de 2005
Agricultura:  algunos contingentes arancelarios.
	Productos totalmente obtenidos o suficientemente elaborados o transformados sobre la base de las condiciones establecidas en una "lista de elaboración" (cambio arancelario y/o valor añadido).
	Importaciones:  179 (40,2%)
Exportaciones:  365 (5,1%)

	Autoridad Palestina
(29 de abril de 1994)
	Unión aduanera
	Ninguna
	n.d.

	Turquía
(1º de mayo de 1997)
	AMNA:  franquicia arancelaria desde 
el 1º de enero de 2000
Agricultura:  algunos contingentes arancelarios.
	Normas de origen paneuromediterráneas con acumulación diagonal.
	Importaciones:  2.171 (11,3%)
Exportaciones:  1.856 (17,7%)

	Estados Unidos
(1º de septiembre de 1985) 
(4 de diciembre de 1996)
	AMNA:  franquicia arancelaria desde el 
el 1º de enero de 1995
Agricultura:  algunos contingentes arancelarios;  mayor liberalización en enero de 2004.
	Totalmente obtenido o transformación sustancial y como mínimo el 35% del valor de los materiales producidos, incluidos los costos directos de elaboración.
	Importaciones:  8.708 (8,0%)
Exportaciones:  19.433 (1,6%)


a
Tasa de crecimiento medio anual 2006-2011 entre paréntesis.

b
Acuerdo de Asociación entre las Comunidades Europeas e Israel.
Fuente:
Secretaría de la OMC, sobre la base de la información facilitada por las autoridades de Israel;  base de datos Comtrade de las Naciones Unidas.
b)
MERCOSUR
39. Israel firmó un acuerdo de libre comercio con el MERCOSUR en diciembre de 2007 (cuadro II.2).  La aplicación del acuerdo con el Brasil, el Paraguay y el Uruguay comenzó el 1º de junio de 2010 y con la Argentina el 9 de septiembre de 2011.  El acuerdo no ha sido notificado aún a la OMC.  Comprende el comercio de mercancías y las normas de origen conexas, las medidas de salvaguardia, las medidas sanitarias y fitosanitarias, los obstáculos técnicos al comercio y la solución de diferencias, entre otras cosas.  Las reducciones arancelarias convenidas respecto de los productos industriales y agropecuarios son asimétricas.  Algunos aranceles fueron eliminados de inmediato y otros se reducirán gradualmente en períodos de 4, 8 ó 10 años.  Al final, el 97 por ciento de las exportaciones de Israel al MERCOSUR y el 90 por ciento de las importaciones de Israel procedentes del MERCOSUR estarán exentas de derechos de aduana.  Israel tiene compromisos en materia de contingentes arancelarios respecto de varios productos agropecuarios, algunos de los cuales rigen específicamente con determinados países.  Las corrientes de comercio bilateral son todavía insignificantes.

Cuadro II.2

Acuerdo de libre comercio entre el MERCOSUR e Israel
	Programa de eliminación de los aranceles
(a partir de la aplicación por cada uno de los miembros)
	MERCOSUR
	Israel

	
	Partidas
	Porcentaje (%)
	Partidas
	Porcentaje (%)

	De inmediato
	2.395
	24,6
	6.674
	75,7

	Cuatro años
	927
	9,5
	1.061
	12,0

	Ocho años
	3.447
	35,3
	136
	1,5

	Diez años
	2.606
	26,7
	0
	0

	Reducción parcial
	375
	3,8
	995
	10,8

	Excluidas
	326
	3,3
	866
	9,8

	Total
	9.750
	100,0
	8.866
	100,0


Fuente:
Autoridades de Israel.
iii) Preferencias unilaterales

a)
Sistema Generalizado de Preferencias
40. Israel no concede ni recibe preferencias en el marco del Sistema Generalizado de Preferencias.

b)
Zonas industriales calificadas
41. En 1996 los Estados Unidos pusieron en marcha la iniciativa de las zonas industriales calificadas (QIZ) para apoyar el proceso de paz y la cooperación económica en el Oriente Medio.  Las zonas industriales calificadas son parques industriales designados de Jordania y Egipto desde los que las mercancías se pueden exportar a los Estados Unidos libres de derechos y de contingentes.  Según las autoridades, las zonas industriales calificadas jordanas no se han utilizado desde 2010, a raíz de la plena aplicación de las concesiones arancelarias (textiles) en virtud del acuerdo de libre comercio entre los Estados Unidos y Jordania.  Las normas de las zonas industriales calificadas exigen que el contenido nacional sea de al menos el 35 por ciento;  en el caso del acuerdo QUIZ entre Israel y Egipto, de ese 35 por ciento, un mínimo del 10,5 por ciento debe ser israelí.
  El contenido nacional restante puede proceder de una QIZ de Jordania, de una QIZ de Egipto, de Israel, de la Ribera Occidental y la Faja de Gaza o de los Estados Unidos (el contenido estadounidense ha de ser como máximo del 15 por ciento).  Los proveedores israelíes de los fabricantes establecidos en las QIZ deben cumplir las normas de origen establecidas en el acuerdo de libre comercio entre Israel y los Estados Unidos, a saber, un mínimo de 35 por ciento de contenido nacional y una transformación sustancial.  La iniciativa QIZ no tiene fecha de expiración y por tanto no es necesario que el Congreso de los Estados Unidos la renueve.

42. El acuerdo QIZ entre Israel y Egipto entró en vigor en febrero de 2005 y tuvo como resultado un importante aumento de las exportaciones a Egipto, que se cifraron en 208 millones de dólares EE.UU. en 2011 (de 29 millones de dólares EE.UU. en 2004), de los cuales unos 100 millones de dólares EE.UU. corresponden a insumos israelíes con destino a las zonas industriales calificadas de Egipto.

4) Régimen de inversión extranjera

43. Israel mantiene restricciones a la propiedad extranjera en unos pocos sectores, como el transporte aéreo y marítimo, las telecomunicaciones y la radiodifusión, la energía y el turismo, básicamente por razones de interés público, seguridad (energética) y culturales (cuadro AII.2).  En el marco del AGCS, Israel ha consignado limitaciones a la propiedad extranjera en el caso de los servicios de telecomunicaciones fijos internacionales (se permite hasta el 74 por ciento de participación extranjera en el capital) y los servicios de telecomunicaciones inalámbricos (se permite hasta el 80 por ciento de participación extranjera en el capital).
  Israel tiene acuerdos de protección de la inversión con 40 países.

44. En algunos sectores, la legislación israelí impone prescripciones en materia de nacionalidad y residencia a los miembros de consejos de administración y a otras categorías de personal, lo que significa en algunos casos que la entidad reguladora debe autorizarlos y aprobarlos (líneas aéreas israelíes;  generación, transmisión y distribución de electricidad;  operaciones de explotación de gas natural;  servicios de telecomunicaciones fijas, servicios de radiocomunicaciones, servicios de telecomunicaciones móviles y servicios de telecomunicaciones internacionales;  difusión por televisión, radio, satélite y cable;  y empresas de defensa).  En el caso de los servicios nacionales de telecomunicaciones fijas, el 75 por ciento de los miembros del consejo de administración deben ser ciudadanos israelíes y residentes en el país;  en el de los servicios de telecomunicaciones internacionales o móviles, la mayoría de los miembros del consejo de administración deben ser ciudadanos israelíes y residentes en el país.
45. Israel no tiene una ley de inversión extranjera.  Las inversiones hechas por extranjeros no están sujetas a un proceso especial de revisión o aprobación.  La constitución de empresas se rige por la Ley de sociedades de 2000.  Las empresas deben inscribirse en el Registro de Sociedades (dentro del mes siguiente a su constitución), ante la Administración Tributaria de Israel y ante el Instituto Nacional de Seguros.  La inscripción de una empresa en Israel se demora alrededor de un mes, casi tres veces el promedio de la OCDE, según el Banco Mundial.
  En noviembre de 2010, el Knesset aprobó una reforma de los procedimientos vigentes para obtener una licencia comercial (Ley de licencias comerciales).  Esta Ley ha de entrar en vigor una vez que se aprueben los reglamentos de aplicación.  Las licencias (permisos) son concedidas por las municipalidades y pueden renovarse por un período de uno a 15 años, según la categoría de la actividad y la valoración del riesgo posible.  En la formulación de las prescripciones en materia de licencias intervienen varios ministerios del gobierno.  En virtud de la reforma, los ministerios competentes deben confeccionar una lista uniforme de prescripciones a fin de evitar la duplicación de éstas (con excepciones en los casos en que haya prescripciones específicas).

46. El marco jurídico para la propiedad de tierras por extranjeros ha cambiado desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Israel (modificación Nº 3 de la Ley de Tierras de Israel, de 5 de abril de 2011).  Las empresas de propiedad extranjera pueden ser propietarias de tierras o arrendarlas, con sujeción a la aprobación previa del Ministerio de Vivienda y Construcción a través de la Oficina de Administración de Tierras de Israel.  Esta Oficina puede autorizar la concesión o transferencia de derechos sobre tierras a empresas bajo control extranjero previa opinión consultiva del Ministro de Asuntos Exteriores y del Ministerio de Defensa.  Según las autoridades, en los últimos años no se ha rechazado ninguna solicitud.  Se ha autorizado el paso del arriendo a la propiedad privada (salvo en el caso de las tierras agrícolas) (modificación de agosto de 2009 de la Ley de la Oficina de Administración de Tierras de Israel).  Esta Oficina está aplicando gradualmente las nuevas normas sobre propiedad.  La proporción de tierras de propiedad privada es mucho más baja que en muchos otros países (alrededor del 7 por ciento de la superficie total).

47. Dependiente del Ministerio de Industria, Comercio y Trabajo, "Invertir en Israel" es el centro de fomento de la inversión extranjera del gobierno.  Existen diversos incentivos fiscales y de otra índole para la investigación y el desarrollo (I+D), como subvenciones para iniciar proyectos de I+D conjuntos con empresarios israelíes, o para alentar a empresas multinacionales extranjeras a establecer en el país centros de investigación y desarrollo financiero (cuadro AIII.3).
48. Ciertas inversiones en proyectos industriales se benefician de ayudas con arreglo a la Ley de fomento de las inversiones de capital, con sujeción a su aprobación por el Centro de Inversiones de Israel (capítulo III 3) i)).  Para conceder ciertos incentivos fiscales a grandes empresas israelíes o a multinacionales extranjeras (empresas especiales preferentes) se necesita también la aprobación de la Administración Tributaria de Israel.  El tipo general del impuesto de sociedades era del 24 por ciento en 2011, similar al de otras jurisdicciones de la OCDE, pero, en el caso de las empresas especiales preferentes, puede llegar hasta un 5 por ciento.  Israel tiene en vigor tratados de doble imposición con 48 países, en su mayor parte basados en el modelo de la OCDE.

� El Acuerdo MFS, el Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio y el Acuerdo sobre los Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio.


� En septiembre de 2011, el Comité Shani para aumentar la competitividad en la economía designado por el Primer Ministro, el Ministro de Hacienda y el Gobernador del Banco de Israel, presentó sus recomendaciones provisionales de política acerca de diversos asuntos de gestión empresarial (entre ellos el control de las empresas reales sobre las empresas financieras y el control de una empresa pública utilizando una estructura de participación piramidal de cartera).  Información en línea del Ministerio de Hacienda.  Consultada en:  http://www.financeisrael.mof.gov.il/FinanceIsrael/Docs/En/pressReleases/20110925.pdf.


� Resolución del Gobierno Nº 3190, de 24 de febrero de 2008, "Relationship between Government, Civil Society and Business Sector - Contributing to obtaining Public Goals" "Relación entre el gobierno, la sociedad civil y las empresas:  Contribuir a la realización de los objetivos públicos".


� Declaración del Presidente de la Corte Suprema de Israel, Aharon Barak, citada en el documento de la OMC  G/ADP/Q1/ISR/15, de 11 de septiembre de 2006.


� Véase OMC (2006).


� Por ejemplo, el Tribunal Antitrust, dependiente del Tribunal de Distrito de Jerusalén, tiene jurisdicción respecto de las causas sobre competencia interpuestas por la Autoridad Antitrust de Israel (capítulo III 3 ii)).


� OCDE (2011c).


� Documento de la OMC WT/MIN(11)/ST/117, de 16 de diciembre de 2011.


� Las propuestas apuntan, entre otras cosas, a prohibir la práctica de la reducción a cero (TN/RL/W/215), hacer obligatoria la aplicación del derecho inferior (TN/RL/W/224) y, con respecto al "interés público", exigir que las autoridades tomen debidamente en consideración las observaciones formuladas por las partes interesadas nacionales (TN/RL/W/222).


� TN/MA/W/98, 14 de diciembre de 2007.


� TN/TF/W/167, 6 de enero de 2010.


� TN/IP/W/10/Rev.4, 31 de marzo de 2011.


� En el caso de los productos de tecnología avanzada, el mínimo es del 7 por ciento.


� Documento de la OMC S/DCS/W/ISR, de 24 de enero de 2003.


� Información en línea del Ministerio de Hacienda.  Consultada en:  �http://www.financeisrael.mof.gov.il/FinanceIsrael/Pages/en/EconomicData/InternationalAgreements.aspx.


� Información en línea del Banco Mundial, Doing Business.  Consultada en: �HYPERLINK "http://www.doingbusiness.org/data/"��http://www.doingbusiness.org/data/�exploreeconomies/israel/.


� Alemania, Austria, Belarús, Bélgica, Brasil, Bulgaria, Canadá, China, Croacia, Dinamarca, Eslovaquia, Eslovenia, España, Estados Unidos, Estonia, Etiopía, Filipinas, Finlandia, Francia, Georgia, Grecia, Hungría, India, Irlanda, Jamaica, Japón, Letonia, Lituania, Luxemburgo, México, Moldova, Noruega, Países Bajos, Polonia, Portugal, Reino Unido, República Checa, República de Corea, Rumania, Rusia, Singapur, Sudáfrica, Suecia, Suiza, Tailandia, Turquía, Ucrania y Viet Nam.






