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SESIÓN DE APERTURA 3
INFORME
EJEMPLOS DE CUESTIONES RELACIONADAS CON UNA POSICIÓN ACTIVA
(A SABER, CUESTIONES RELATIVAS A LAS OPORTUNIDADES DE ACCESO 
A LOS MERCADOS PARA LOS PROVEEDORES NACIONALES 
EN LOS MERCADOS DE OTRAS PARTES)

	Ejemplos de cuestiones de posible interés 
(con respecto a los mercados de
contratación pública
de otras Partes)
	Ejemplos de factores/cuestiones de carácter interno que han de considerarse (capacidad
de su rama de producción nacional y su posición en relación con la política de
contratación pública)

	· Mercados de Partes en que tiene interés

· Tamaño de los mercados y otra información pertinente
· Razón(es) de ese interés, por ejemplo:

· capacidad de la rama de producción o proveedor nacionales, competencias distintivas, competitividad

· Sectores de interés concretos en esos mercados/Partes

· Razón(es) de ese interés

· Cobertura de las Partes pertinentes en esos sectores de interés, por ejemplo en el caso del ACP:
· cobertura de entidades - anexos 1-3 del apéndice I

· cobertura de los servicios y servicios de construcción - anexos 4 y 5 del apéndice I
· cualquier exclusión general y específica ‑en los anexos y las Notas Generales‑
· Productos adquiridos y servicios contratados por entidades abarcadas en los sectores de interés

· Nivel de competencia en el mercado de la Parte fijada como objetivo en general, así como en los sectores de interés pertinentes

· Competencia interna

· Competencia externa

· ( Potencial de mercado general
· ( Posibles oportunidades específicas ……
	· Mercado/rama de producción de oferta interna
· Tamaño de los mercados

· Fuerza competitiva de los proveedores y las ramas de producción nacionales:  capacidad, competencias y deficiencias
· Sectores/ramas de producción

· Capacidad técnica, financiera y operativa

· Capacidad de producción

· Puntos fuertes en esferas de productos/servicios concretas
· Competitividad internacional

· Etc.
· Infraestructura de aplicación y apoyo

· Infraestructura relacionada con la oferta

· Otro tipo de infraestructura de apoyo

· Accesibilidad de los mercados de las Partes fijadas como objetivo
· Cuestiones relacionadas con la oferta

· Cuestiones técnicas ‑por ejemplo, las normas‑
· Cuestiones relacionadas con la competitividad

· Etc.

· ( Capacidad de oferta general
· ( Oportunidades realistas ……


EJEMPLOS DE CUESTIONES RELACIONADAS CON UNA POSICIÓN DEFENSIVA
(A SABER, CUESTIONES RELATIVAS A LOS EFECTOS DE UNA
POSIBLE COMPETENCIA EXTERNA EN LAS RAMAS
DE PRODUCCIÓN NACIONALES)

	Ejemplos de cuestiones de posible 
interés para otras Partes
	Ejemplos de factores/cuestiones de carácter interno que han de considerarse (capacidad
de su rama de producción nacional y su posición en relación con la política de 
contratación pública)

	· Tamaño de su mercado interno de contratación pública

· Sectores de interés concretos para Partes específicas
· Intereses conjuntos de todas las Partes

· Entidades principales y específicas de especial interés para las Partes

· Las entidades

· Bienes y servicios que contratan

· Volumen del posible gasto o potencial de mercado

· Su oferta inicial

· Oferta sobre entidades 
(ACP:  anexos 1-3)

· Oferta sobre servicios y servicios de construcción

· Umbrales propuestos

· Cualquier excepción, exclusión o exención

· Compensaciones, si las hubiera
· ¿Están las entidades y los sectores de interés para las Partes comprendidos en su oferta sobre entidades?
· En caso negativo, razón de la exclusión

· (Estén preparados para recibir preguntas al respecto en el contexto de las negociaciones sobre la cobertura.)

· Negociaciones bilaterales y plurilaterales

· Posibles preguntas sobre los sectores y entidades de interés excluidos

· Posibles peticiones adicionales de las Partes

· Revisiones de la oferta inicial

· Cualquier negociación ulterior

· Oferta final y eventual aceptación como base de la cobertura del apéndice I
	· Mercado/rama de producción de oferta interna
· Participación de sus proveedores nacionales en su mercado interno de contratación pública

· Fuerza competitiva de los proveedores y las ramas de producción nacionales:  capacidad, competencias y deficiencias

· Sectores/ramas de producción

· Capacidad técnica, financiera y operativa

· Capacidad de producción

· Puntos fuertes en esferas de productos/servicios concretas

· Competitividad internacional

· Etc.

· Infraestructura de aplicación y apoyo

· Infraestructura relacionada con la oferta

· Otro tipo de infraestructura de apoyo

· Posible competencia externa resultante de la apertura del mercado

· Oportunidades y amenazas

· Mejor relación costo-calidad como resultado de una mayor competencia en sus mercados de contratación pública

· Efectos del aumento de la competencia externa en su rama de producción nacional (negativos / positivos)

· Oportunidades creadas por la colaboración entre proveedores nacionales y extranjeros, inversiones del exterior, etc.
( Respuesta apropiada
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