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Nota informal de la Secretaría

Revisión*
I. introducción

1. La presente Nota preparada por la Secretaría tiene por objeto asistir a las delegaciones en su debate sobre los efectos de la liberalización en relación con el funcionamiento del AGCS.  En respuesta a las cuestiones planteadas en la reunión del Consejo del Comercio de Servicios celebrada el 26 de abril de 1999, la Nota se centra especialmente en los efectos de la liberalización de los servicios en el crecimiento y el desarrollo (sección II), examina la estructura de los compromisos contraídos en el marco del AGCS (sección III), y expone las dificultades que se plantean para conciliar las expectativas a priori con los resultados empíricos (sección III).  Dado que el tiempo y los recursos son limitados, se recurre en parte al material preparado en el contexto del programa de intercambio de información.

2. Al igual que los anteriores documentos preparados en el marco del programa de intercambio de información, las siguientes observaciones no pretenden reemplazar la evaluación del comercio de servicios prevista en el párrafo 3 del artículo XIX del AGCS, que es una prerrogativa del Consejo.

II. Efectos de la liberalización de los servicios en el crecimiento y el desarrollo

3. Las razones económicas que han inducido a liberalizar los servicios en el marco del AGCS no son en principio diferentes de las razones que desde 1948 han motivado la liberalización del comercio de mercancías en el marco del GATT.  En efecto, se espera que los mercados abiertos estimulen el mejoramiento de la calidad y la innovación de los productos y los procesos;  reduzcan el desperdicio de los recursos y el afán de optimizar la rentabilidad;  limiten el poder de los protagonistas económicos individuales, y garanticen a los usuarios la disponibilidad constante de productos en condiciones razonables.
  El hecho de que los servicios fueron ignorados en las negociaciones comerciales internacionales durante largo tiempo se debió a la idea tradicional de que no eran comerciables por motivos jurídicos e institucionales (monopolios públicos en sectores esenciales como las telecomunicaciones y el transporte), y a causa de limitaciones económicas y técnicas (necesidad de la presencia simultánea de los productores y los usuarios, tecnologías de transmisión no disponibles).  Sin embargo, en los últimos decenios tuvieron lugar transformaciones radicales tales como las innovaciones técnicas y las reformas en materia de reglamentación.

4. En todo el mundo los países han reconocido las ventajas económicas resultantes de las reformas, por lo demás autónomas, de sectores como los servicios financieros, las telecomunicaciones y el transporte, que pueden considerarse el puntal de la infraestructura de cualquier economía.  Estos sectores tienen repercusiones importantes en el crecimiento y en la eficiencia de una variada gama de sectores usuarios y, en forma indirecta, en el rendimiento económico general.  Los progresos técnicos de la información, y las tecnologías de la comunicación y el transporte han reforzado la importancia de estos sectores, ampliando los beneficios del proceso de innovación continuo y, multiplicando, al mismo tiempo, los riesgos de la inercia técnica y/o institucional.

5. El documento S/C/W/26/Add.1 es una reseña de más de 80 estudios empíricos, la mitad de los cuales versan sobre países en desarrollo, cuyo objeto es identificar los efectos de las reformas mencionadas en diversos indicadores relativos a los precios, la calidad o la eficacia.  No hay motivos para suponer que las medidas de liberalización negociadas en el marco del AGCS hubiesen arrojado resultados diferentes en los países interesados.

6.
Después de distribuirse esta reseña, nuevos estudios han sido publicados y/o señalados a la atención de la Secretaría de la OMC.  Por ejemplo, pueden interesar a las delegaciones evaluaciones preparadas por la UIT y el Banco Mundial sobre reformas de las telecomunicaciones en diversos países y regiones del mundo.  Éstas comprenden un análisis comparado de 26 países de Asia y América Latina durante el período comprendido entre 1990 y 1994.  El estudio muestra un aumento del empleo en el sector de las telecomunicaciones de más del 20 por ciento en mercados que admiten diversos grados de competencia, en comparación con aproximadamente el 3 por ciento, en mercados monopolísticos.  El efecto de generación de empleos que tuvo la expansión de la red primó claramente sobre los efectos compensatorios en la productividad relacionados con la modernización.
  Quizás las delegaciones estimen oportuno además consultar varios estudios sobre países, que analizan los efectos de la liberalización de los servicios financieros, en la Argentina, Colombia, Hungría y Turquía, presentados en una reciente conferencia de la OMC y el Banco Mundial sobre liberalización e internacionalización de los servicios financieros (Ginebra, 10 de mayo de 1999).

7.
Los estudios mencionados, no obstante, giran en torno de efectos "autónomos" de la liberalización en los países que liberalizan.  Tales efectos pueden contribuir, al menos parcialmente, a alcanzar los objetivos de los apartados a) y b) del párrafo 1 del artículo IV del AGCS, a saber, el fortalecimiento de la capacidad nacional de los países en desarrollo en materia de servicios y la mejora de su acceso a los canales de distribución y a las redes de información.  Los estudios contenidos en el documento S/C/W/26/Add.1 no se refieren, empero, a los efectos en el comercio y el bienestar que pueden derivarse para los países en desarrollo de la liberalización del acceso a los mercados en los países desarrollados respecto de sectores y modos de suministro que les interesen desde el punto de vista de la exportación. La Secretaría no conoce por el comento ninguna investigación empírica de ese tipo, y no cabe prever que se realicen dentro de plazos breves, por varias razones, como las siguientes:


a)
En primer lugar, el comercio de servicios es aún relativamente modesto en relación con la producción y el consumo nacional.  La especificación de los modelos comerciales puede, por ende, resultar más compleja y difícil (aun) que en los sectores industriales manufactureros "maduros" como los textiles y las prendas de vestir.  Por añadidura, resulta difícil imaginarse cómo esos modelos podrían incorporar satisfactoriamente no sólo los flujos transfronterizos, sino además el comercio en los cuatro modos abarcados por el AGCS.  Por ejemplo, en numerosos sectores de servicios desde el punto de vista económico la presencia comercial es más importante que el comercio transfronterizo.  Refuerzan la función de ésta un importante número de compromisos en el marco del modo 1 y, en particular, el modo 4 que subordina el acceso a la existencia de una presencia comercial.


b)
En segundo lugar, como se señala en varios documentos de la Secretaría (por ejemplo, S/C/W/27 y S/C/W/94), existen problemas considerables en materia de datos.  La única fuente completa de información sobre el comercio de servicios a escala mundial son las estadísticas de balanza de pagos (BP) del FMI.  Estas estadísticas también han sido utilizadas como insumo para las secciones relativas a los servicios en los Informes Anuales de la OMC.  Sin embargo, en las estadísticas de balanza de pagos sólo se registran las transacciones entre residentes y no residentes, excluyendo así el "comercio a través de las filiales extranjeras" (suministro en el modo 3) y, en una importante medida, las actividades realizadas por las personas físicas extranjeras en los mercados de exportación.
  Además, las actuales clasificaciones estadísticas son mucho menos desglosadas que en la Lista de Clasificación (MTN.GNS/W/120) que suele utilizarse para confeccionar las Listas en el marco del AGCS, y algunas de las categorías del FMI no concuerdan con las contenidas en la Lista de Clasificación.


c)
En tercer lugar, cualquier estudio sobre la liberalización relacionada con la Ronda Uruguay debería basarse en la hipótesis de que en el marco del AGCS se han registrado cambios de política significativos.  Existe, sin embargo, un considerable grado de incertidumbre.  La información disponible en materia de política sobre la mayoría de los sectores y países se limita a los compromisos consignados en las Listas, y no aclara, i) si esos compromisos representan efectivamente una mejora con respecto a la situación precedente, ii) si se han aplicado cambios adicionales después de su entrada en vigor, y iii) cuáles son las condiciones de acceso en los sectores no incluidos en las Listas.  Por consiguiente, antes de cualquier estudio empírico completo debería procederse a un ejercicio de acopio de información, que podría incluir un cuestionario a los Miembros.

III.
LIBERALIZACIÓN LOGRADA Y/O CONSOLIDADA EN EL MARCO DEL AGCS
8.
Los resultados de la Ronda Uruguay representaron una primera etapa de un proceso a más largo plazo de liberalización de los servicios.  Para algunos observadores el interés de esa etapa residía más bien en la actividad normativa que en la apertura efectiva del mercado.  Se sostuvo también que el impacto directo en el comercio de servicios adolecía actualmente de la modestia de los compromisos de liberalización contraídos.
  Quizás merezca la pena, sin embargo, recordar que en este contexto la liberalización prevista en las Listas no es el único patrón para evaluar la importancia del AGCS para los Miembros de la OMC.  Desde la perspectiva de cualquier país, incluso las consolidaciones de statu quo son económicamente provechosas debido a sus consecuencias positivas en la transparencia y la previsibilidad y, por ende, en las inversiones.  La falta de estadísticas adecuadas sobre el comercio a través de filiales extranjeras (sección IV) no debe equipararse con la inexistencia de efectos en las inversiones.

9.
Hay algunos indicios de progresos concretos de la liberalización durante las negociaciones ampliadas sobre los servicios de telecomunicaciones básicas y los servicios financieros.  No obstante, los estudios disponibles se centran en un grupo de países relativamente reducido, y su contenido no ha sido verificado por los respectivos gobiernos o encargados de establecer los reglamentos.  Además, es posible que las conclusiones no se consideren pertinentes a la luz de lo establecido en el apartado c) del párrafo 1 del artículo IV del AGCS.  Las delegaciones podrían preguntarse, por razones comprensibles, si los compromisos sobre los servicios de telecomunicaciones básicas y los servicios financieros tienen un interés de exportación particular para los países en desarrollo.

10.
Si bien puede aceptarse la hipótesis de que la liberalización en el modo 4 sería benéfica para los países en desarrollo en general, puede resultar mucho más difícil identificar los sectores que tienen un interés a priori para la exportación.  Las condiciones de producción y comercio varían notablemente entre los distintos países y regiones.  Los respectivos gobiernos parecen estar, por tanto, en mejores condiciones que la mayoría de los asesores exteriores para identificar los sectores que interesan especialmente a sus exportadores.  Sin embargo, desde el punto de vista del desarrollo, por lo menos cuatro o cinco sectores, como el turismo, el transporte marítimo, la construcción, la elaboración de programas informáticos y, quizás, los servicios de salud, podrían resultar pertinentes para algunos países.  Podrían ser de gran interés para los países en desarrollo que en esos sectores sus interlocutores comerciales asumiesen compromisos plenos respecto a los modos económicamente pertinentes.


a)
En el sector del turismo, las condiciones comerciales ya eran liberales antes de la conclusión de la Ronda Uruguay, lo que explica el elevado número de compromisos en los principales sectores del turismo, especialmente los hoteles y restaurantes (123 Miembros), de los cuales más de la mitad sin limitaciones en el modo 2.  Si bien hay factores que obstaculizan las exportaciones de los países en desarrollo en el sector, ello se debe sobre todo a las desventajas naturales (la distancia y las características geográficas) o a las deficiencias de los servicios de apoyo.


b)
La situación es diferente en los servicios de salud, sector respecto al cual la mayoría de los participantes han omitido consignar compromisos en sus Listas de la Ronda Uruguay.  Apenas 49 Miembros han asumido compromisos en el sector de los servicios médicos y odontológicos, y 39 Miembros, en el sector de los servicios de hospital.  Los compromisos contraídos son, no obstante, generalmente sin limitaciones respecto al modo 2.  Como se señala en el documento S/C/W/50, estos compromisos pueden resultar económicamente importantes ya que puede considerarse que el desplazamiento de los consumidores reemplace en parte al movimiento de personal y contribuya a contener los aumentos de los costos en países de elevado nivel salarial.  Sin embargo, solamente un número relativamente reducido de países en desarrollo avanzados desde el punto de vista económico, situados principalmente cerca de grandes "mercados de exportación", pueden estar en condiciones de aprovechar significativamente el comercio en este sector en el modo 2.


c)
Con respecto al número de compromisos, la situación parece ser más promisoria en el sector de los servicios de construcción.  Como se informa en el documento S/C/W/38, 69 Miembros incluyeron en sus Listas al menos uno de los subsectores pertinentes.  Sin embargo, desde el punto de vista de los proveedores de los países en desarrollo, la estructura de las actuales anotaciones en la mayoría de los subsectores es sumamente desequilibrada.  En efecto, si bien hasta el 70 por ciento de los compromisos relativos al consumo en el extranjero no tienen limitaciones, la cifra pertinente oscila entre el 50 y el 64 por ciento para la presencia comercial, y ronda el 30 por ciento para el comercio transfronterizo.  A semejanza de lo que sucede en todos los demás sectores de los servicios, los compromisos plenos respecto al modo de suministro 4 son prácticamente inexistentes (véase el párrafo 11).  Se trata, no obstante, de un modo particularmente importante en los servicios de construcción.


d)
El transporte marítimo, en particular el transporte marítimo internacional, es un sector que ha quedado "en blanco" en la mayoría de las Listas de los países desarrollados.  Australia, Islandia y Nueva Zelandia son notorias excepciones.  Sin embargo, como dice el documento S/C/W/62, prácticamente la totalidad de la flota granelera del mundo está actualmente matriculada en países en desarrollo y tripulada por los nacionales de estos países.  A fin de frenar un proceso similar de cambio de pabellón en la flota de líneas regulares, desde principios del decenio de 1980 los países en desarrollo se valen de diversas medidas, por ejemplo, de orden fiscal.


e)
Desde el punto de vista de los países en desarrollo, las condiciones del comercio de los servicios de procesamiento de datos y servicios relacionados con los programas informáticos pueden parecer tan favorables como las de los servicios de turismo.  Según el subsector de que se trate, el nivel de consolidaciones sin limitaciones en los modos importantes desde el punto de vista económico, es decir los modos 1 y 2, oscilan entre el 50 y más del 70 por ciento (documento S/C/W/45).  Sin embargo, hay dos reservas importantes:  en primer lugar el número de compromisos es un tanto desalentador (aproximadamente 70 Miembros han contraído compromisos para los servicios de aplicación de programas de informática) y, en segundo lugar, el número de países en desarrollo efectivamente beneficiarios quizás resulte muy limitado.

6. Las condiciones en que se efectúa el comercio en el modo 4 tienden a ser mucho más restrictivas que en cualquier otro modo de suministro, sean cuales fueren los Miembros y los sectores considerados, como aparece en cierta medida reflejado en la actual estructura de las limitaciones horizontales.  En efecto, apenas más de 20 limitaciones en el modo 2, frente a 100, para el modo 4 (gráfico I).  En muchas Listas está supeditado el ingreso de personas físicas a la existencia de una presencia comercial, es decir que se han limitado los compromisos a las transferencias dentro de las empresas.  Según se indica en el documento S/C/W/75, se trata de compromisos de interés limitado para los Miembros que por su nivel de desarrollo económico no son inversores extranjeros importantes.  Además, sólo el 17 por ciento de las anotaciones pertinentes transcienden el ámbito de los especialistas, personal ejecutivo superior, etc., y abarcan también a las personas poco calificadas.  En numerosos casos, los términos utilizados admiten un amplio margen de interpretación y, por ende, de discreción administrativa ("personas en visita de negocios", "expertos de la empresa", etc.).  Resultan afectadas también la estabilidad y previsibilidad de las condiciones reales de entrada porque en la mayoría de los casos (51 de 54) en que los Miembros se han reservado el derecho de efectuar pruebas de necesidades económicas no precisan los criterios correspondientes.

III. tendencias recientes del comercio de servicios

7. Según las estadísticas de balanza de pagos del FMI, las exportaciones mundiales de servicios comerciales aumentaron conforme a una tasa anual media de aproximadamente el 8 por ciento durante el período comprendido entre 1990 y 1997 (gráfico I y cuadro A5 del documento S/C/W/94).
  La cifra correspondiente ha sido de alrededor del 7 por ciento para el comercio de mercancías, en el mismo período.  Sin embargo, desde 1995, tanto el comercio de servicios como el de mercancías han perdido intensidad, pese al mayor dinamismo que este último ha demostrado.  Las tasas de crecimiento pertinentes para el período 1995-1997 eran respectivamente el 5 (servicios comerciales) y el 4 por ciento.  

8. Durante los períodos 1990-1997 y 1995-1997, Asia era con mucho el exportador de servicios más dinámico, con tasas de crecimiento medias del orden del 12 por ciento (cuadro 1).  Sin embargo, estos promedios ocultan una rápida disminución en los últimos años, del 18 por ciento en 1995 al 9 por ciento en 1996, y al 5 por ciento, en 1997.  En la misma región el valor de las exportaciones de mercancías experimentó un desplome (relativo) similar al bajar sus tasas de crecimiento del 18 por ciento en 1995 al 5 por ciento en 1997.  Sin embargo, aparte de la conmoción económica y financiera, estas cifras también se ven afectadas por la importante devaluación monetaria con respecto al dólar de los Estados Unidos.  (En 1997, el volumen de las exportaciones de mercancías de Asia aumentó al menos un 12 por ciento.)

9. Desde el punto de vista del crecimiento, a América del Norte y América Latina correspondió el segundo lugar.  Sus exportaciones de servicios se incrementaron el 8 por ciento en promedio entre 1990 y 1997.  Globalmente, no se produjo recientemente ninguna disminución importante pese a los problemas que experimentaron determinados países.  En 1997,  la tasa de crecimiento alcanzó el 7 por ciento en América del Norte y el 9 por ciento en América Latina.  En África hubo un crecimiento del 6 por ciento para todo el período 1990-1997, y un descenso al 3 por ciento, en 1997.  Los resultados de Europa occidental fueron los más mediocres, con una tasa media de crecimiento del 5 por ciento entre 1990 y 1997 y del 1 por ciento en 1997.  Con respecto a las importaciones la expansión más rápida se registró en América Latina y en Asia.

Cuadro 1:  El comercio de servicios de determinados países y regiones (servicios comerciales), 1990-1997

(variación anual media;  porcentaje)

País/Región
Exportaciones
Importaciones
Resultados relativos de las exportacionesa


1990-97
1997
1990-1997
1997


Asia
12
5
10
2
3

  Japón
7
3
5
-5
1

  China
23
19
33
34
6

  Corea, Rep. 
16
12
16
0
5

  Singapur
13
2
12
1
2b

  Hong Kong, China
11
0
11
6
12b

América Latina
8
9
10
18
-2

  Brasil
11
37
16
36
-5

  México
6
5
2
16
-9

África
6
3
5
8
3

  Egipto
10
6
12
52
4

  Sudáfrica
5
11
6
4
1

América del Norte
8
11
6
6
0

  Estados Unidos
8
11
6
7
0

Europa Occidental
5
1
5
-1
0

  CE (15)
5
0
6
-1
0

a
Diferencia entre las tasas de crecimiento de las exportaciones de servicios y de las exportaciones de mercancías, de 1990 a 1997.

b
Las tasas de crecimiento pertinentes del comercio de mercancías están basadas solamente en las exportaciones nacionales.

Fuente:
OMC, Informe anual (1998) – Estadísticas – El comercio internacional, Ginebra.

15.
Es interesante observar que América Latina es la única gran región cuyas exportaciones de mercancías aumentaron más rápidamente que las exportaciones de servicios desde principios del decenio de 1990.  Sin embargo, resulta difícil interpretar esa observación ya que no existen estudios de países más detallados.  Las iniciativas de liberalización satisfactorias, descritas en varios exámenes de las políticas comerciales de la OMC, quizás expliquen parcialmente este fenómeno.  Puede que hayan favorecido una armonización mayor de la base de recursos de la región en función de la ventaja comparada, y probablemente más en beneficio del comercio de mercancías que del comercio de servicios.

16.
Es importante tener en cuenta que los datos relativos a la balanza de pagos supra representan en forma aproximada al comercio de los servicios en los modos 1 y 2;  claro que con ciertas salvedades.  Sin embargo, como ya se ha indicado, las estadísticas de balanza de pagos no reflejan, o al menos no en forma suficiente, al comercio en los modos 3 y 4.
  Por consiguiente, el flujo de servicios correspondiente al modo de suministro probablemente más importante desde el punto de vista económico, es decir, la presencia comercial, no es objeto de un registro general a escala internacional.

17.
Los análisis detallados por países, aunque se limiten a las estadísticas de la balanza de pagos, tropiezan además con la insuficiencia de datos.  Por ejemplo, en el último Informe Anual de la OMC figuran las corrientes comerciales en el sector de los servicios sólo sobre una cuarta parte de los países africanos en 1997 (la mitad, en 1996).

18.
Dada la importancia del comercio que se realiza en el modo 3, ha surgido un nuevo ámbito estadístico que son las Estadísticas Comerciales de filiales extranjeras (Foreign Affiliates Trade (FATS)).  Sin embargo, según entiende la Secretaría sólo se dispone de esas estadísticas sobre los Estados Unidos y otros pocos países de la OCDE, para los cuales generalmente se refieren a un solo año.
  A mediados del decenio de 1990, las filiales extranjeras representaban el 2,5 por ciento del valor añadido de todas las empresas de servicios en los Estados Unidos, el 7,3 por ciento en Francia, el 9,3 por ciento en la República Checa y el 8,2 por ciento en Finlandia.  Su contribución al volumen de negocios era más elevada en todos los casos.

10. La diferencia entre la contribución de las filiales extranjeras en los países huésped al valor añadido, por un lado, y al volumen de negocios, por otro, puede atribuirse a toda una serie de factores.  Las filiales extranjeras están a veces excesivamente representadas en los sectores cuyo volumen de negocios es elevado, a veces, incluyen la distribución, o también, cumplen funciones complementarias del comercio transfronterizo como cabeza de puente para importaciones procedentes de la empresa de propiedad extranjera.  La segunda alternativa admite posibilidades adicionales para interpretar la reciente depresión del comercio registrada desde el punto de vista de la balanza de pagos en una serie de países.  Cabe pensar que los proveedores de servicios, tal vez alentados por los compromisos contraídos en el marco del AGCS con respecto al modo 3, han preferido la presencia comercial al suministro transfronterizo.  Ello, a su vez, podría dar lugar a una expansión, al menos temporal, del comercio en el modo 3 (que no estamos en condiciones de identificar en las estadísticas internacionales), en detrimento del modo 1.

11. La escasez de información sobre el comercio en el modo 3, puede inducir a utilizar las estimaciones de la cuantía de las Inversiones Extranjeras Directas (IED) a modo de sustitutivo con respecto a las actividades comerciales conexas.  La serie World Investment Directories que publica la UNCTAD contiene esa información en forma más o menos completa sobre los distintos países. Las entradas de IED suelen desglosarse en tres grandes sectores, el primario, el secundario y el terciario, completados, de estar disponible, por una información más detallada.  Sin embargo, resultaría bastante difícil sobre esa base elaborar una serie cronológica comparable de los indicadores pertinentes (activos, valor añadido, empleo, etc.) para los distintos países.11   Casi nunca se dispone de información sobre las ventas de servicios.
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* Como se señaló en la reunión del Consejo celebrada el 18 de mayo de 1999, la Secretaría ha llegado a la conclusión de que una de las fuentes utilizadas en la primera versión de la presente Nota (cuadro A.1 y párrafo 9) era parcialmente inexacta.  Las modificaciones introducidas en esta revisión se limitan a suprimir las referencias a esa fuente.





� Véase el documento S/C/W/26, de 7 de octubre de 1997.


� Ben A. Petrazzini, Competition in Telecoms – Implications for Universal Service and Employment, Public Policy for the Private Sector (World Bank Group), Note Nº 96, 1996.  Otro estudio del mismo autor comprende una más amplia serie de indicadores de resultados en materia de telecomunicaciones en mercados competitivos y no competitivos (Global Telecom Talks – A Trillion Dollar Deal, Institute for International Economics, junio de 1996, Wáshington D.C.) 





� Véase el documento S/C/W/75, de 8 de diciembre de 1998.





� Si los factores de producción se trasladan a otro país con la intención de permanecer en el mismo por un período superior a un año (a veces interpretado con flexibilidad) o si efectivamente permanecen allí un período de esa duración, se les considera residentes.  En ese caso, la producción generada y vendida en el mercado huésped no se registra como comercio en las estadísticas de BP. 


� A causa de esos problemas, suele ser necesario recurrir a fuentes adicionales para obtener datos específicos sobre los sectores.  Algunos ejemplos son las publicaciones de la Organización de Aviación Civil Internacional, la UNCTAD (en materia de transporte marítimo), la Organización Mundial del Turismo, el Banco de Pagos Internacionales y varias organizaciones profesionales.  Véase la parte II del documento S/C/W/5 y el anexo I del documento S/C/W/94.


� Véase, por ejemplo, Richard Snape, Reaching Effective Agreements Covering Services, en Anne O. Krueger, ed., The WTO as an International Organization (The University of Chicago Press, 1998), páginas 287 a 289, y Bernard Hoekman, Assessing the General Agreement on Trade in Services, en Will Martin y L. Alan Winters, eds., The Uruguay Round and Developing Countries (Cambridge University Press, 1996), página 101.


� En el documento S/C/W/51 se señala que, según la UNCTAD, las exportaciones de servicios turísticos de los países en desarrollo se ven entorpecidas por las largas distancias que separan a muchos de estos países de los principales centros de origen de los turistas y por el elevado coste del transporte a causa de la escasa densidad del tráfico aéreo.  El Consejo Mundial de Viajes y Turismo estima que las políticas aéreas proteccionistas entorpecen considerablemente el desarrollo del turismo.  Según un representante del Consejo, el proteccionismo en la esfera de la aviación aparta a los clientes de la cadena que forman los viajes y el turismo �hoteles, centros turísticos, alquiler de automóviles, sistemas informatizados de reservas, espectáculos, atracciones culturales, etc.  En un reciente informe, el Consejo promueve la liberalización de los transportes aéreos señalando que, en la mayor parte de los países, los ingresos brutos dimanantes de los servicios de hostelería y otros servicios turísticos son considerablemente más elevados que los de la compañía aérea nacional y que el fenómeno de "fuga" de los ingresos en divisas es proporcionalmente muy inferior.  (Los servicios de transporte aéreo son el tema del documento S/C/W/59, de 5 de noviembre de 1998.)





� Todos los tipos son en dólares corrientes de los Estados Unidos, por lo cual sufren los efectos de los tipos de cambio.





� Una parte del comercio realizado conforme al modo de suministro 4 aparece en la categoría de la BP "remuneración de empleados".  Esta categoría incluye los ingresos de todas las personas físicas presentes en una economía del extranjero durante menos de un año, con independencia del sector en el que se encuentren empleados.  Los datos recientes no revelan ninguna variación sustancial.  Suiza sigue siendo el deudor (o sea, importador) más importante, y Filipinas y el Benelux, los principales acreedores.  En 1997, el 88 por ciento de los débitos correspondientes a las "remuneraciones de empleados" eran imputables a los países desarrollados, en comparación con el 64 por ciento de todos los créditos.  Se puede obtener información adicional sobre el alcance del modo de suministro 4, gracias a los datos de la BP sobre las "remesas de los trabajadores" que incorporan las transferencias efectuadas por los trabajadores establecidos en el extranjero durante más de un año.  Las remesas correspondientes a los últimos años, aunque sólo guardan una tenue relación con el valor del comercio imputable a esos trabajadores, ponen de manifiesto un elevado nivel en aumento de la concentración tanto de los pagos como de los ingresos. Arabia Saudita y la India ocupan el primer lugar en materia de pagos e ingresos, del lado del débito y del crédito, respectivamente.


� Las fuentes de datos son varios números del  Survey of Current Business, Departamento de Comercio de los Estados Unidos y de la OCDE (1998), Joint OCDE/EUROSTAT Survey on the Activity of Domestic Firms and of Foreign Affiliates in the Service Sector:  First Results, DSTI/EAS/IND/SWP(98)16, octubre de 1998, París.


Según la primera de estas fuentes, en 1996, las ventas de servicios efectuadas por filiales de empresas estadounidenses en Europa representaron casi el 60 por ciento de las exportaciones de filiales extranjeras, seguidas por las de la región de Asia y el Pacífico, con menos de la quinta parte, y el Canadá, con alrededor del 10 por ciento.  Los países de América Latina y otros países del hemisferio occidental contribuyeron con aproximadamente el 8 por ciento, y África, con menos del 1 por ciento.  Entre las ventas de servicios de las empresas de propiedad extranjera en los Estados Unidos, la parte correspondiente a Europa es también casi el 60 por ciento, seguida por la región de Asia y el Pacífico (19 por ciento), el Canadá (17 por ciento), América Latina (3 por ciento) y África (0,1 por ciento).





11 Por ejemplo, el World Investment Directory (Volume IV) de 1994, que es la publicación de esa naturaleza más reciente sobre América Latina, da información sobre la cuantía de las entradas de EID para siete sectores de servicios en la Argentina (1980 y 1989), cinco sectores en el Uruguay (1987, 1988 y 1989) y el Brasil (1980 y 1990), y dos sectores, en México (1980 y 1990).  Además, el directorio proporciona algunos "indicadores de importancia económica" básicos para la Argentina en 1988 (las ventas en dos sectores de los servicios), el Uruguay en 1987 (el empleo en un sector), el Brasil en 1990 (los beneficios en cuatro sectores), y México en 1986 (activos en siete sectores, valor añadido en cinco sectores, empleo en dos sectores y exportaciones en un sector).  El Investment Directory más reciente para Asia es de 1992.


La secretaría de la OCDE publica información más detallada, de alcance variable, para los miembros de la OCDE (International Direct Investment Statistics Yearbook, OCDE, París).
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