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IV. POLÍTICAS COMERCIALES, POR SECTORES

1) Panorama general
1. La contribución a la economía de Qatar del sector de explotación de minas y canteras, principalmente petróleo y gas natural, y de las industrias con utilización intensiva de gas (por ejemplo, las de los productos petroquímicos y los abonos) ha aumentado con el transcurso de los años, en tanto que han disminuido las contribuciones de la agricultura y los servicios.  De conformidad con su estrategia de desarrollo a largo plazo, esa tendencia se fortalecerá, ya que Qatar aspira, entre otras cosas, a ocupar una posición dominante en los mercados mundiales de gas mediante su función de principal productor y exportador de gas natural licuado (LNG) y de combustibles líquidos obtenidos mediante el proceso GTL.  No obstante, se están promoviendo algunos subsectores de servicios, especialmente el del turismo, para reducir la dependencia del país del petróleo crudo.
2. A pesar de su reducidísima y decreciente contribución al PIB total (el 0,3 por ciento en 2003), la agricultura es un sector importante en la economía debido al objetivo de seguridad alimentaria de Qatar.  Qatar es importador neto de productos agropecuarios y la seguridad alimentaria se promueve principalmente mediante la aplicación de aranceles aduaneros relativamente bajos.  El promedio simple de los aranceles NMF aplicados a los productos agropecuarios (gran división 1 de la CIIU, Revisión 2) es del 3,3 por ciento.  El Gobierno presta asistencia a los productores agropecuarios ofreciéndoles infraestructura básica (por ejemplo, instalaciones de avenamiento y riego) y suministro gratis de insumos, por ejemplo plaguicidas, abonos naturales, servicios de veterinaria y semillas vegetales.
3. Qatar Petroleum (QP), importante empresa de propiedad estatal, es el agente exclusivo de las actividades relacionadas con el petróleo y el gas natural, ya sea directamente o en cooperación con empresas extranjeras mediante acuerdos de producción compartida o acuerdos fiscales y de desarrollo.  Qatar está realizando una intensa campaña de prospección para ampliar su base de reservas de hidrocarburos, con el fin de ampliar la duración de sus reservas y aumentar su capacidad de producción.  Está incrementando asimismo su red de electricidad y modificando el sistema de gestión de la distribución, con el fin de atender la creciente demanda del país.  Las importaciones de electricidad y de todos los productos de la explotación de minas y canteras (gran división 2 de la CIIU, Revisión 2) están sujetas a un tipo arancelario del 5 por ciento.
4. El sector manufacturero de Qatar se basa en su ventaja comparativa en las industrias de utilización intensiva de gas.  A pesar de las recientes privatizaciones y empresas conjuntas con sociedades extranjeras, el Estado sigue desempeñando una función dominante en el subsector.  El Gobierno tiene una participación mayoritaria o es importante accionista en empresas manufactureras fundamentales (por ejemplo, Qatar Steel Company, Qatar National Cement Company, y Qatar Fertilizer Company).  El sector manufacturero se promueve en parte con incentivos a la inversión, con inclusión de exenciones de los derechos de importación y moratorias fiscales por 5-10 años.  El promedio de los tipos arancelarios NMF aplicados a las manufacturas (gran división 3 de la CIIU, Revisión 2) es del 5,1 por ciento;  se aplican tipos que llegan al 100 por ciento a las bebidas alcohólicas y al tabaco y los productos de tabaco.
5. Los servicios constituyen un elemento de importancia crucial en la política global de diversificación económica.  Se fomenta la participación del sector privado mediante la supresión de obstáculos a la inversión extranjera en el marco de la Ley de Inversiones de 2000.  No obstante, aún no se permite la inversión extranjera en determinados subsectores de servicios, como los de la banca y los seguros.  Por otra parte, varias empresas de propiedad estatal dominan las actividades de servicios y operan aún en condiciones de monopolio o tienen derechos exclusivos en algunos subsectores (por ejemplo, Qatar Telecom, Qatar Postal Corporation, y Qatar Airways).  Qatar ha contraído algunos compromisos en varias categorías de servicios en el marco del Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios (cuadro AIV.1).
2) Agricultura y actividades conexas
i) Principales características
6. La agricultura se considera un sector estratégico en Qatar debido a su función en la seguridad alimentaria de la población.  No obstante, la contribución de la agricultura y actividades conexas (por ejemplo, la pesca) al PIB descendió del 1,4 por ciento en 1993 al 0,3 por ciento en 2003 y su contribución al empleo es de alrededor del 1 por ciento de la fuerza laboral total.  Por otra parte, el sector se enfrenta con problemas de desarrollo relacionados principalmente con la escasez de agua de riego, la baja y decreciente calidad del suelo, y las desfavorables condiciones climáticas.  Según la última información disponible, las tierras agrícolas se estimaban en 2001 en unos 650 km2 (el 5,6 por ciento de la superficie total), de los que estaban cultivados 61 km2.
  Los principales productos agropecuarios de Qatar son la leche y los productos lácteos, las legumbres y hortalizas, el forraje verde, la carne roja, los frutos comestibles, incluidos los dátiles, y el pescado.

7. Las tierras agrícolas pueden ser de propiedad estatal o de propiedad privada, pero la fuerza laboral comprende inmigrantes.
  En 2001 había 916 explotaciones agrícolas registradas:  alrededor de la tercera parte eran pequeñas (menos de 20 ha), más de la mitad eran de tamaño mediano (entre 20 y 150 ha) y el resto eran explotaciones agrícolas grandes (más de 150 ha).
  Recientemente se han establecido explotaciones agrícolas modernas;  el 25 por ciento están situadas en Al-Rayyan, el 20 por ciento en Al-Khor, y el 15 por ciento en Madinat Al-Shamal.  La Granja Avícola Nacional es el principal centro de producción de pollos y huevos.

8. El subsector ganadero, consistente principalmente en ganado ovino, caprino, bovino y caballar, camellos y ciervos, incluye actividades tradicionales y comerciales.  En el período 1996‑2000 la producción total de carne roja permaneció estable en torno a las 3.600‑3.700 toneladas.  En 2001 el censo registraba una producción de 2.571 toneladas de carne.  En el período 1996-2001 la producción de carne de aves de corral arrojó un promedio de 3.500 toneladas anuales.

9. A pesar del potencial de actividades de pesca de Qatar, la producción (peces marinos en un 100 por ciento) sigue siendo escasa:  alrededor de 6.500 toneladas anuales durante el período 1996‑2002.  Qatar no tiene producción de pescado de agua dulce ni de acuicultura.
  Las importaciones de productos de la pesca aumentaron de 5,3 millones de dólares EE.UU. en 1999 a 7,3 millones en 2002;  en ese mismo período las exportaciones crecieron de 1,7 millones de dólares EE.UU. a 2 millones de dólares EE.UU.

10. Qatar es importador neto de productos agropecuarios.  El déficit de su comercio de productos agropecuarios aumentó de 279,7 millones de dólares EE.UU. en 1998 a 413,4 millones en 2001 (cuadro IV.1).  Las importaciones de productos agropecuarios (418,8 millones de dólares EE.UU.) representaron en 2001 el 12,4 por ciento de las importaciones totales.  Las necesidades de Qatar de cereales, legumbres y hortalizas, y productos ganaderos se atienden en su mayor parte con importaciones;  la mayor proporción de éstas corresponde a la carne de pollo (el 8,4 por ciento de las importaciones totales de productos agropecuarios en 2001) y al ganado ovino (el 6,9 por ciento), seguidos del arroz (el 5,1 por ciento) y la leche de vaca (el 4,2 por ciento).  Las importaciones de Qatar de productos vegetales proceden principalmente de los países del GCC, a los que siguen la Unión Europea, Asia y los Estados Unidos;  la carne de vaca, ternera, carnero y cordero procede principalmente de Australia y Nueva Zelandia;  y las aves de corral de los países árabes vecinos.
  La producción nacional cubre aproximadamente el 14,5 por ciento de la demanda interna de legumbres y hortalizas, el 38,8 por ciento de la de productos lácteos, el 35,5 por ciento de la de huevos, el 87 por ciento de la de dátiles, el 92 por ciento de la de pescado, el 11,8 por ciento de la de aves de corral, y el 10,8 por ciento de la de carne roja.  Habida cuenta de su limitado potencial de recursos y de las desfavorables condiciones climáticas, es probable que Qatar siga dependiendo en gran medida de las importaciones para atender la demanda interna de la mayoría de los productos agropecuarios.
11. El valor de las exportaciones de productos agropecuarios de Qatar ha venido descendiendo constantemente durante los últimos años y en 2001 sólo representaba el 0,1 por ciento del valor de las exportaciones totales de mercancías (cuadro IV.1).  Las principales exportaciones de productos agropecuarios son las de camellos (el 33,3 por ciento), las pieles con lana, de ovino (el 29,6 por ciento) y el ganado ovino (el 7,4 por ciento).  Algunas de las exportaciones de productos agropecuarios de Qatar son reexportaciones tras un proceso de elaboración de poca importancia:  por ejemplo, dátiles, aceites vegetales y pieles.  Los principales mercados de las exportaciones de productos agropecuarios de Qatar son los países árabes, incluidos los miembros del GCC, y los Estados Unidos.

Cuadro IV.1

Principales importaciones y exportaciones de productos agropecuarios de Qatar, 1998-2001

(Millones de dólares EE.UU.)
	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Balanza comercial
	
	
	
	

	
Productos agropecuarios
	-279,7
	-251,2
	-207,9
	-413,4

	Importaciones
	
	
	
	

	
Total de productos agropecuarios
	293,6
	263,8
	216,9
	418,8

	

Carne de pollo
	25,0
	23,0
	18,7
	35,2

	

Ganado ovino
	15,0
	21,0
	11,6
	28,7

	

Arroz, blanqueado
	13,0
	24,0
	24,5
	21,4

	

Leche de vaca entera (fresca)
	6,0
	6,0
	6,0
	17,6

	

Cigarrillos
	13,0
	12,0
	11,2
	17,0

	

Productos a base de chocolate n.e.p.
	8,4
	1,3
	2,4
	14,4

	

Preparaciones alimenticias n.e.p.
	9,0
	2,9
	3,5
	11,9

	

Jugos de frutas n.e.p.
	9,1
	1,0
	0,1
	11,2

	

Leche de vaca desnatada en polvo
	1,0
	0,6
	0,6
	9,1

	

Legumbres y hortalizas n.e.p., frescas
	4,1
	4,1
	0,3
	8,8

	Exportaciones
	
	
	
	

	
Total de productos agropecuarios
	13,9
	12,6
	9,0
	5,4

	

Camellos
	0,0
	0,0
	0,0
	1,8

	

Pieles con lana, de ovino
	0,7
	0,7
	0,4
	1,6

	

Ganado ovino
	5,2
	5,2
	1,8
	0,4

	

Grasas de animales de la especie ovina
	0,0
	0,0
	0,0
	0,2

	

Aceites vegetales n.e.p.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,2

	

Productos a base de cereales (del tipo de los utilizados para el desayuno)
	0,3
	0,3
	0,3
	0,2

	

Bebidas no alcohólicas
	0,2
	0,0
	0,0
	0,2

	

Pieles n.e.p.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,2

	

Caballos
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1

	

Productos a base de chocolate n.e.p.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1


Fuente:
FAO (2002), Indicadores sobre la Alimentación y la Agricultura:  Qatar, Roma.
ii) Objetivos e instrumentos de política
12. El Ministerio de Asuntos Municipales y Agricultura está encargado de la administración global del sector, con inclusión de la ayuda a los productores y el suministro de infraestructura.  Entre los objetivos fundamentales de la política de Qatar en la esfera de la agricultura figuran los siguientes:  desarrollo del sector mediante la prestación de asistencia técnica y el suministro de insumos subvencionados a los productores;  logro de la seguridad alimentaria mediante, entre otras cosas, el aumento de la producción ganadera para proporcionar una nutrición adecuada y equilibrada a la población;  y la aplicación de un Plan Global de Acción encaminado a la conservación y el uso sostenible de los recursos fitogenéticos para la alimentación y la agricultura.

13. La política agrícola de Qatar es reflejo de la política económica global, que hace hincapié en la diversificación de la base de producción.  Entre los esfuerzos de desarrollo desplegados en la esfera de la agricultura cabe citar la promoción de la explotación agrícola intensiva, el aumento de la autosuficiencia en alimentos y su conservación, y un mayor desarrollo de los recursos agrícolas existentes.  Las medidas de política recientemente adoptadas se centran, en particular, en la rehabilitación de explotaciones agrícolas abandonadas, el establecimiento de sistemas modernos de riego y avenamiento en todas las explotaciones agrícolas productivas, el fomento de la utilización de aguas tratadas y la aplicación de legislación sobre utilización y gestión del agua.  Las principales limitaciones al desarrollo agrícola de Qatar son el relativamente elevado costo del capital y la escasez de agua de regadío.
  Se están promoviendo también vínculos de integración vertical en la industria alimentaria.
14. Se fomenta la producción agropecuaria mediante el suministro gratuito de una serie de insumos:  por ejemplo, plaguicidas, abonos naturales, servicios de veterinaria y semillas vegetales.  Se otorgan subvenciones para la preparación de la tierra.  El Gobierno proporciona también infraestructura básica, por ejemplo instalaciones de avenamiento y riego.  Qatar no contrajo en la Ronda Uruguay compromisos de reducción de la ayuda financiera a los productores agropecuarios;  las autoridades estimaban que su ayuda -calculada con arreglo a la Medida Global de la Ayuda (MGA)- era inferior al nivel de minimis del 10 por ciento, que no requería compromisos de reducción.  Qatar no ha hecho ninguna notificación al Comité de Agricultura de la OMC con respecto a las medidas de ayuda a sus productores agropecuarios.
15. En 1996, 1997 y 1998 Qatar notificó al Comité de Agricultura de la OMC que no otorgaba subvenciones a la exportación.
  No se han recibido más notificaciones de Qatar.
16. Según las autoridades, el Estado no interviene en la comercialización de los productos agropecuarios, incluidos los controles de precios.  La seguridad alimentaria se promueve principalmente mediante la importación.
17. El promedio simple de los aranceles NMF aplicados a los productos agropecuarios (gran división 1 de la CIIU, Revisión 2) es del 3,3 por ciento (capítulo III 2) iv) b)).  Las importaciones de productos agropecuarios como el trigo, la harina, el arroz, los cereales forrajeros y la leche en polvo están exentas de derechos.  El tabaco y los productos de tabaco están sujetos al tipo arancelario máximo aplicado, del 100 por ciento, y generalmente están gravados con el tipo arancelario consolidado máximo, del 200 por ciento.
3) Explotación de minas y energía
i) Panorama general
18. La explotación de minas y canteras, principalmente petróleo y gas natural, representó en 2003 cerca del 60 por ciento del PIB de Qatar, el 70 por ciento de los ingresos públicos, y alrededor del 90 por ciento de los ingresos totales procedentes de las exportaciones de mercancías.
  El empleo en la extracción de petróleo crudo y gas natural, así como en la fabricación de productos de petróleo refinados, representa el 11,25 por ciento de la fuerza laboral total de Qatar.  En 2001 el gas natural proporcionó el 81,6 por ciento del suministro total de energía primaria de Qatar;  el petróleo proporcionó el 18,4 por ciento restante.

19. En 2004 las reservas de petróleo "esperadas" de Qatar ascendían a 27.016 millones de barriles (mb) (3.917 mb de petróleo crudo y 23.099 mb de petróleo condensado) (cuadro IV.2).  Por otra parte, Qatar sigue realizando una intensa campaña de prospección para ampliar su base de reservas, con el fin de aumentar la duración de sus reservas de petróleo e incrementar su capacidad de producción.

Cuadro IV.2

Reservas "esperadas" de petróleo crudo y condensado de Qatar, 2000-2004ª
(Millones de barriles)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	Yacimientos explotados por Qatar Petroleum (QP)
	
	
	
	
	

	Bul Hanine
	429
	401
	484
	515
	491

	Maydan Mahzam
	256
	238
	278
	263
	251

	Dukhan
	2.040
	1.916
	1.793
	1.680
	1.565

	Total de yacimientos petrolíferos de QP
	2.726
	2.555
	2.555
	2.458
	2.308

	North Field
	8.357
	12.300
	12.290
	23.000
	22.725

	Total de yacimientos explotados por QP
	11.083
	14.855
	14.845
	25.458
	25.033

	Yacimientos explotados por empresas distintas de
  Qatar Petroleum
	
	
	
	
	

	EPSA/DPSA
	1.966
	1.962
	1.948
	2.100
	1.952

	50% de El Bunduq
	54
	50
	43
	38
	32

	Total de yacimientos explotados por empresas distintas de QP
	2.020
	2.012
	1.991
	2.138
	1.983

	Total de todos los yacimientos
	13.103
	16.867
	16.836
	27.596
	27.016


a
1º de enero.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Qatar.
20. Las reservas comprobadas de gas natural de Qatar, estimadas en 25,783 billones de m3, ocupan el segundo lugar entre las mayores del mundo (el 14,3 por ciento de las reservas comprobadas totales del mundo).
  Qatar aspira también a convertirse en el principal productor de gas natural licuado (LNG) del mundo para 2010
 y está construyendo la mayor fábrica del mundo para la obtención de combustibles líquidos mediante el proceso GTL.  También constituye un elemento fundamental de la estrategia global de diversificación de Qatar el desarrollo de industrias de utilización intensiva de gas, como las de los productos petroquímicos, los abonos y el refinado.
21. Los recursos naturales agotables de Qatar, con inclusión de los recursos de petróleo y gas natural, son propiedad del Estado en un 100 por ciento, como lo es también Qatar Petroleum (QP), de conformidad con la Ley Nº 10 de 1974.
  QP es el agente exclusivo del Gobierno para la realización de las operaciones relacionadas con el petróleo y el gas natural, ya sea directamente o en cooperación con sociedades extranjeras mediante acuerdos de producción compartida (PSA) o acuerdos fiscales y de desarrollo (DFA).
  Las disposiciones de los acuerdos están encaminadas a aumentar las entradas de inversiones, así como la transferencia de tecnología y conocimientos especializados.
22. Las actividades de prospección y producción de petróleo crudo pueden realizarse en el marco de PSA, que permiten que los contratistas extranjeros tengan un "interés económico directo" del 100 por ciento.
  A esos PSA se les conoce también con el nombre de acuerdos de desarrollo y producción compartida (DPSA) o acuerdos de prospección y producción compartida (EPSA).
  En cuanto al gas natural, las actividades de desarrollo las realiza QP o se realizan en el marco de contratos DPSA, que permiten a las empresas extranjeras tener un interés económico directo del 100 por ciento, o bajo un régimen de regalías e impuestos en el marco de un DFA.
23. QP ha firmado varios contratos DPSA, EPSA y DFA con empresas extranjeras:  por ejemplo, ExxonMobil, de los Estados Unidos;  Total/Fina/Elf, de Francia;  y Mitsui, del Japón (cuadro IV.3).  En el cuadro IV.4 se indican las actividades de explotación de QP, así como sus empresas conjuntas con otros países árabes, y los proyectos en ejecución.  Se estima que en el período 1995-2003 se asignaron a las industrias del petróleo y el gas natural de Qatar entradas de inversiones extranjeras por un valor de 35.000 millones de dólares EE.UU.

Cuadro IV.3

Contratos entre QP y empresas extranjeras

	Producción compartida
	Fecha de la firma
	Objetivo/condición
	Empresas extranjeras

	DPSA
	
	
	

	Qatargas - EC
	29 de mayo de 1991
	Proyecto de LNG (primeras fases) de Qatargas
	Total
Exxon Mobil
Mitsui
Marubeni

	Idd El Shargi North Dome
	24 de julio de 1994
	Desarrollo/producción de petróleo
	Occidental

	Block 1 SE Al-Karkara
	15 de julio de 1997
	Desarrollo de yacimientos petrolíferos
	United Petroleum Development Co. Ltd.
Cosmo Oil Co. Ltd.
Nissho Iwai Corporation

	Idd El Shargi South Dome
	10 de diciembre de 1997
	Desarrollo/producción de petróleo
	Occidental

	North Field
	2 de mayo de 2000
	Desarrollo del yacimiento de gas North Field
	Exxon Mobil

	Dolphin
	23 de diciembre de 2001
	Desarrollo del yacimiento de gas North Field
	Offset Investment Co. Ltd.
Total
Occidental

	EPSA
	
	
	

	Block 12 - Al-Rayyan
Block 13
	10 de abril de 1976
	Desarrollo/producción de petróleo
Prospección
	Anadarko
OMV

	Block 6 - Al-Khalij
	7 de enero de 1989
	Desarrollo/producción de petróleo
	Total

	Block 5 - Al-Shaheen
	22 de enero de 1992
	Desarrollo/producción de petróleo
	Maersk

	Block 11
	16 de julio de 1997
	Prospección
	Wintershall
Anadarko

	Block 2
	24 de marzo de 1998
	Prospección
	Encana
Chevron
Svenska

	Block 10
	17 de noviembre de 2002
	Prospección
	Talisman

	Block 4
	18 de mayo de 2004
	Prospección
	Anadarko

	DFA
	
	
	

	Rasgas 1 - EC
	20 de diciembre de 1992
	Proyecto integrado de LNG
	Exxon Mobil

	Rasgas I - EC
	2 de julio de 2002
	Proyecto integrado de LNG
	Exxon Mobil

	Rasgas II - EC
	27 de marzo de 2001
	Proyecto integrado de LNG
	Exxon Mobil

	Qatargas - EC
	31 de enero de 1993
	Proyecto de LNG (fases avanzadas) de Qatargas
	Total
Exxon Mobil
Mitsui
Marubeni


Nota:
EC = Empresa conjunta.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Qatar.
Cuadro IV.4

Actividades de QP, octubre de 2004

	Empresa
	Actividad/ ubicación
	Propiedad
	%
	Capacidadª

	Qatar Chemical Company Ltd. (Q-Chem I)
	Productos petroquímicos
	Qatar Petroleum
Chevron Phillips Chemical
	51
49
	Etileno:  500.000
Polietileno de alta densidad (HDPE):  453.500
Hexeno-1:  47.000
Azufre:  36.000

	Qatar Petrochemical Company Ltd. (QAPCO)
	Productos petroquímicos
	Industries Qatar
Atofina
	80
20
	Etileno:  525.000
Polietileno de baja densidad (LDPE):  360.000
Azufre:  70.000

	Qatar Fuel Activities Company Ltd. (QAFAC)
	Productos petroquímicos
	Industries Qatar
Chinese Petroleum Corp.
Lee Chang Young Corp.
International Octane Ltd.
	50
20
15
15
	Metanol:  825.000
Metil terbutil éter (MTBE):  610.000

	Qatar Vinyl Company Ltd. (QVC)
	Productos petroquímicos
	Qatar Petroleum
QAPCO
Norsk Hydro
Atofina
	25,5
31,9
29,7
12,9
	Dicloroetano (EDC):  175.000
Cloruro de vinilo monomérico (VCM):  220.000
Sosa cáustica:  295.000

	Qatar Fertilizer Company Ltd. (QAFCO)
	Abonos
	Industries Qatar
Yara International
	75
25
	Amoníaco:  1,4 millones
Urea:  1,8 millones

	Qatar Liquefied Gas Company Ltd. (Qatargas)b
	LNG
	Qatar Petroleum
Total Qatar Oil and Gas SA
ExxonMobil Qatargas Inc.
Marubeni Corp.
Mitsui & Co. Ltd.
	65
10
10
7,5
7,5
	LNG:  7,7 millones

	Ras Laffan Liquefied Natural Gas Company Limitedc
	LNG
	Qatar Petroleum
ExxonMobil RasGas Inc.
Itochu Corp.
LNG Japan Corp.
Kogas
	63
25
4
3
5
	LNG:  6,6 millones

	Ras Laffan Liquefied Natural Gas Company Limited (II) (Train 3)
	LNG
	Qatar Petroleum
ExxonMobil RasGas Inc.
	70
30
	LNG:  7,7 millones

	Qatar Fuel Company (WOQOD)
	Distribución de combustibles
	Qatar Petroleum
	70
	Todos los productos del petróleo

	Empresas conjuntas árabes
	
	
	
	

	Arab Petroleum Investment Corporation (APICORP)
	Financiación/ Arabia Saudita
	Qatar Petroleum
	10
	

	Arab Petroleum Services Company (APSC)
	Libia
	Qatar Petroleum
	10
	

	Arab Petroleum Pipelines Company (SUMED)
	Tuberías/Egipto
	Qatar Petroleum
	5
	

	Arab Ship Building and Repair Yard Company
	Construcción y reparación de buques/Bahrein
	Qatar Petroleum
	18,8
	

	Arab Maritime Petroleum Transport Company
	Kuwait
	Qatar Petroleum
	14,8
	

	Proyectos en curso de ejecución
	
	
	
	

	Ras Laffan Liquefied Natural Gas Company Limited (II) (Trains 4 and 5)
	LNG
	Qatar Petroleum
ExxonMobil RasGas Inc.
	70
30
	LNG:  9,4 millones

	Ras Laffan Power Project
	Proyecto independiente de electricidad y agua
	Qatar Petroleum
AES Corp.
Qatar Electricity & Water Co.
Gulf Investment Company
	10
55
25
10
	Electricidad:  750 megavatios
Agua:  40 millones de galones diarios

	ORYX GTL
	GTL
	Qatar Petroleum
	51
	Gasóleo:  24.000 barriles diarios
Nafta:  8.000 barriles diarios
LPG:  1.000 barriles diarios

	Qatar Liquefied Gas Company
	LNG
	Qatar Petroleum
	70
	LNG:  15,6 millones


a
La capacidad puede ser nominal, corriente o esperada.  Salvo indicación en contrario, se expresa en toneladas anuales.

b
Se refiere a la propiedad del proyecto en sus fases finales únicamente.

c
Los porcentajes de propiedad reflejan los porcentajes de distribución de los ingresos.
Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Qatar.
24. El Consejo de Ministros, presidido por el Primer Ministro, determina las políticas en materia de explotación de minas y energía y promulga toda la legislación pertinente.  El organismo de aplicación es el Ministerio de Energía e Industria, que representa al Estado en los asuntos relacionados con el petróleo y el gas natural en las organizaciones regionales e internacionales, en particular en la Organización de Países Exportadores de Petróleo (OPEP), de la que Qatar es miembro desde 1961.
  QP tiene a su cargo todos los procesos de la industria del petróleo y el gas, con inclusión de la prospección y extracción de petróleo, gas natural y otros hidrocarburos
, así como la producción, refinado, transporte, almacenamiento, comercio, distribución, venta y exportación de esas sustancias y de cualquiera de sus derivados y subproductos.

25. Entre los principales objetivos de la política aplicada en el sector de explotación de minas y canteras de Qatar figuran los siguientes:  autosuficiencia en combustibles fósiles;  promoción del crecimiento económico y el empleo de los nacionales de Qatar;  contribución a la estabilidad del mercado mundial del petróleo;  diversificación de la base económica (por ejemplo, industrias de productos petroquímicos y abonos);  fortalecimiento de la participación del sector privado mediante la privatización;  y protección del medio ambiente mediante, entre otras cosas, un mayor consumo de gas natural.
26. Qatar mantiene controles de los precios de los productos del petróleo y el gas natural.  Los precios son diferentes según el uso final.  QP propone los precios, que están sujetos a la aprobación del Consejo de Ministros.  Según las autoridades, no existen medidas encaminadas a fomentar la elaboración en el país de productos del petróleo antes de su exportación.
27. El sistema de regalías aplicado a los productos minerales (el 12,5 por ciento en el caso del petróleo y el 20 por ciento en el del gas natural) tiene por finalidad que QP pueda recuperar de las empresas de explotación el gasto del Gobierno mediante gravámenes (QP paga al Gobierno en nombre de las empresas petroleras) y dividendos (el Gobierno es propietario de QP y todos sus ingresos revierten al Tesoro).
28. Todos los productos resultantes de la explotación de minas y canteras están sujetos a un arancel aduanero del 5 por ciento.  También a las importaciones de electricidad se les aplica un tipo arancelario del 5 por ciento.
ii) Petróleo
29. La producción de petróleo de Qatar procede de los yacimientos explotados por QP (es decir, el yacimiento terrestre de Dukhan
 y dos yacimientos marinos en Bul Hanine y Maydan Mahzam)
, así como de los yacimientos explotados en el marco de PSA en los que tiene participación QP (cuadro IV.5).
30. La producción y las reservas de petróleo crudo de Qatar han seguido subiendo durante los últimos años (cuadro IV.6) debido en parte al aumento de la participación internacional mediante PSA.

Cuadro IV.5

Producción media diaria de petróleo crudo y condensado, 1999-2003

(Miles de barriles diarios)
	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Yacimientos explotados por Qatar Petroleum
	
	
	
	
	

	
Dukhan
	318
	339
	332
	309
	323

	
Bul Hanine
	71
	77
	72
	59
	68

	
Maydan Mahzam
	45
	52
	56
	41
	39

	
Total
	434
	468
	460
	409
	428

	Yacimientos explotados por contratistas en el marco de PSA
	
	
	
	
	

	
Total
	252
	251
	259
	315
	334

	
Participación de Qatar Petroleum
	99
	137
	156
	185
	201

	Producción diaria total
	686
	719
	718
	724
	764

	Participación total de Qatar Petroleum
	533
	605
	615
	594
	631


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Qatar
Cuadro IV.6

Producción, exportaciones, reservas y precios del petróleo crudo, 1995-2003
	
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Contingente de la OPEPª (miles de barriles diarios)
	378,0
	378,0
	378,0
	640,0
	593,0
	692,0
	601,0
	562,0
	635,0

	Producción (miles de barriles diarios)
	389,8
	393,1
	405,1
	618,1
	608,5
	648,2
	632,9
	568,9
	676,0

	Exportaciones (miles de barriles diarios)
	333,0
	367,0
	465,0
	572,4
	580,5
	617,6
	605,5
	580,8
	540,7

	Reservas (millones de barriles)
	3.700
	3.700
	3.700
	3.700
	3.700
	13.157
	15.207
	15.207
	15.287

	Precios ($EE.UU. el barril)b
	16,86
	20,29
	18,68
	12,28
	17,47
	27,60
	23,12
	24,36
	28,10


a
Fin de año.

b
Precio al contado de referencia de la OPEP basado en una cesta de varios tipos distintos de crudo.
Fuente:
OPEP (2003), Annual Statistical Bulletin 2003, Viena.
31. En su condición de miembro de la OPEP, Qatar está obligado a respetar las asignaciones máximas de producción de petróleo crudo establecidas por la Organización.  No obstante, a partir de 2001 la demanda mundial de petróleo ha superado las previsiones de producción de la OPEP, y Qatar, junto con otros miembros de la Organización, ha sobrepasado el contingente de producción que tenía asignado con el fin de contribuir a estabilizar los mercados mundiales del petróleo (cuadro IV.6).  El contingente de producción de petróleo crudo de Qatar aumentó de 635.000 barriles diarios a finales de 2003 a 700.000 barriles diarios a partir del 1º de noviembre de 2004 (es el más pequeño entre los contingentes de los miembros de la OPEP:  el 2,6 por ciento de la producción total máxima de la OPEP
).
32. En julio de 2004 Qatar producía 804.000 barriles diarios, el 2,9 por ciento de la producción total de la OPEP
, lo que representaba un máximo sin precedentes cercano a su capacidad máxima de producción de petróleo crudo.  Según las autoridades, Qatar aumentará aún más la producción si los precios del petróleo se mantienen por encima de los 30 dólares EE.UU. el barril.
  Los precios mundiales nominales del petróleo subieron de 12,28 dólares EE.UU. el barril en 1998 a 28,10 dólares EE.UU. en 2003, y alcanzaron la cifra de 43,16 dólares EE.UU. el barril el 8 de agosto de 2004 (nuevo récord medio diario) como consecuencia del crecimiento -mayor de lo previsto- de la demanda, las crecientes preocupaciones políticas debido a la situación en el Iraq, la pérdida de la producción de petróleo iraquí en varias ocasiones, y la actividad de los fondos de cobertura en el mercado del petróleo.
33. Todas las exportaciones de petróleo crudo de Qatar tienen como destino países asiáticos.  En 2003 el 59 por ciento de las exportaciones totales de petróleo crudo de Qatar fueron al Japón;  y Corea recibió el 15,1 por ciento.  Completan la lista de importadores de petróleo crudo de Qatar los siguientes países:  China;  Filipinas;  Singapur;  el Territorio Aduanero distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu;  Tailandia;  y la India.
34. Con el fin de añadir valor a la producción de petróleo crudo e integrarla con otras actividades y proyectos de industrias que se ocupan de las primeras fases (extracción de hidrocarburos) y de fases más avanzadas (elaboración de hidrocarburos) del proceso, Qatar ha venido aumentando la producción de productos refinados, como la gasolina, el queroseno y los productos destilados.  La producción de Qatar de productos refinados pasó de 59.500 barriles diarios en 1999 a 115.200 barriles diarios en 2003 (cuadro IV.7).  Qatar tiene capacidad para producir 137.000 barriles diarios.
Cuadro IV.7

Producción y consumo de productos refinados, 1999-2003

(Miles de barriles diarios)
	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Producción total
	59,5
	57,8
	42,1
	43,1
	115,2

	
Gasolina
	14,1
	13,5
	..
	11,0
	40,7

	
Queroseno
	9,9
	9,0
	..
	6,7
	20,2

	
Productos destilados
	13,7
	13,3
	..
	11,9
	20,2

	
Residuos
	17,9
	18,1
	..
	7,8
	7,9

	
Otros productos
	3,8
	3,9
	..
	5,7
	26,2

	Consumo total
	22,2
	23,6
	25,4
	32,9
	30,8

	
Gasolina
	11,0
	11,7
	12,5
	15,8
	13,4

	
Queroseno
	3,7
	3,9
	4,2
	6,7
	5,9

	
Productos destilados
	6,5
	6,9
	7,5
	8,8
	10,0

	
Residuos
	..
	..
	..
	..
	..

	
Otros productos
	1,0
	1,1
	1,2
	1,6
	1,4


..
No disponible.
Fuente:
OPEP (2003), Annual Statistical Bulletin 2003, Viena.
35. En el marco de su plan de industrialización, Qatar está desarrollando su industria petroquímica, en la que tiene ventaja comparativa dados los grandes recursos de gas del país;  el gas representa el 70 por ciento de los costos de producción en la industria petroquímica.  La industria se está desarrollando principalmente mediante empresas conjuntas.  La Qatar Petrochemical Company (QAPCO), establecida por Decreto del Emir en 1974 para utilizar el gas etano asociado procedente de la producción de petróleo, es el principal productor de polietileno de baja densidad de Oriente Medio, además de producir etileno y azufre.
  La Qatar Chemical Company (Q-Chem) produce polietileno de densidad alta y media, así como otros subproductos asociados.
  A mediados de 2000 la Qatar Fuel Additives Company (QAFAC) comenzó la producción de metanol y metil terbutil éter en Mesaieed
, ciudad en la que además se establecerá la empresa QATOFIN con el fin de desarrollar instalaciones derivadas de producción de etileno.
  La ciudad industrial de Mesaieed se estableció en 1996 para establecer en ella fábricas petroquímicas y metalúrgicas, y producir productos de refinería.

36. Qatar se halla en proceso de reestructurar el comercio al por menor de productos del petróleo.  Las medidas actuales consisten en establecer el precio del transporte de combustibles, por ejemplo gasolina y diésel, por conducto de la Qatar Fuel Company (WOQOD).
  QP ha otorgado a WOQOD el derecho exclusivo de distribución de todos los productos del petróleo en Qatar por 15 años, transcurridos los cuales finalizará ese derecho exclusivo, supeditado a una evaluación.
iii) Gas natural
37. El gas natural se produce principalmente en el North Field, que es el mayor depósito de gas no asociado del mundo.
  Para la explotación de sus grandes reservas de gas del North Field QP aplica una estrategia con cinco vertientes:  i) producción y exportación de gas natural licuado (LNG);  ii) atención de la gran demanda interna de electricidad y agua;  iii) ventas regionales de gas;  iv) desarrollo de industrias de fases avanzadas de elaboración orientadas a la exportación;  y v) conversión de gas natural en combustibles líquidos mediante el proceso "gas a líquidos" (GTL).
  En el cuadro IV.8 se indican las reservas de gas asociado y no asociado de Qatar durante 2000-2004.
Cuadro IV.8

Reservas de gas asociado y no asociado de Qatar, 2000-2004

(Billones de pies cúbicos estándar)
	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	North Field
	376,8
	496,0
	495,0
	900
	892,0

	Otros yacimientos
	16,7
	16,3
	16,3
	14,7
	14,4

	Total
	393,5
	512,3
	511,3
	914,7
	906,4


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Qatar.
38. La producción de gas natural de Qatar ha aumentado considerablemente con el transcurso de los años:  de 13.500 millones de m3 en 1995 (cifra equivalente al 4,6 por ciento de la producción total de gas natural de los países de la OPEP) a 30.800 millones de m3 en 2003 (el 7,1 por ciento de la producción de la OPEP).
  Qatar produce también líquidos de gas natural:  por ejemplo, condensado, butano y propano (cuadro IV.9).
Cuadro IV.9

Producción de líquidos de gas natural, 1997-2002
	
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Condensado
	1.371,9
	1.497,7
	1.444,2
	1.341,8
	1.459,1
	1.313,0

	Butano
	518,7
	545,7
	618,3
	629,4
	659,3
	617,9

	Propano
	708,6
	739,2
	777,3
	790,1
	846,0
	743,0

	Total
	2.599,2
	2.782,6
	2.839,8
	2.761,3
	2.964,4
	2.673,0


Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Qatar.
39. El descubrimiento del North Field en 1991 indujo a Qatar a elaborar su Plan Estratégico de Utilización de Gas Natural.  El Plan tuvo como resultado la construcción de la Ciudad Industrial de Ras Laffan (RLC), plenamente operativa desde 1996, que es una de las mayores instalaciones de exportación de LNG del mundo.
  En la RLC se han establecido industrias basadas en el gas:  licuefacción, elaboración y exportación de gas, productos petroquímicos, y refinado de condensados.  Está administrada por un equipo de gestión designado por QP.

40. La RLC alberga a Qatargas
 y Rasgas
, que suministran LNG principalmente a Europa y los Estados Unidos.  Qatargas y Rasgas están aplicando ambiciosos planes de expansión, como el establecimiento de trenes y la adquisición de buques cisterna para el transporte de LNG.  Qatargas y Rasgas aspiran a convertirse en los principales proveedores mundiales de LNG y condensados.
41. El 29 de mayo de 2004 Qatar anunció la creación de Qatar Gas Transport Company (Q-Gas) con el fin de hacer participar al sector privado en las crecientes necesidades de transporte de gas del país (capítulo III 4) iii)).  Qatargas y Rasgas arrendarán buques cisterna a Q-Gas, que se espera haya adquirido 77 embarcaciones para finales del decenio para atender la creciente demanda mundial del LNG de Qatar.

42. Qatar tiene el proyecto de construir un gasoducto submarino de 590 km (gran parte del cual atravesará aguas de Arabia Saudita) para transportar su gas del North Field a Kuwait, con miras a extender su red de comercialización de gas en la región.  Con arreglo al acuerdo de compra-venta por plazo de 25 años firmado en enero de 2002 QP y ExxonMobil producirán el gas y Kuwait Petroleum Company construirá un terminal que lo recibirá en el puerto de Al-Ahmadi y pagará el precio del gas sobre una base c.i.f.

43. ORYX, empresa conjunta de QP y la empresa sudafricana Sasol Synfuels, está construyendo en la RLC la primera fábrica de GTL de la región, que será la mayor del mundo (con un costo de 900 millones de dólares EE.UU.).  Se prevé que quedará ultimada en 2005 y tendrá una capacidad de producción de alrededor de 33.000 barriles diarios:  24.000 de combustible diésel, 8.000 de nafta y 1.000 de gas de petróleo licuado (LPG).

iv) Electricidad
44. Qatar se halla en el proceso de ampliar su red de electricidad y modificar el sistema de gestión de la distribución con el fin de atender la creciente demanda del país.  Durante los meses de verano la demanda de electricidad asciende a 2.500 megavatios (MW) y la oferta es de unos 2.710 MW.  Se han expresado preocupaciones en cuanto al envejecimiento de las redes de transmisión y distribución.

45. La generación de electricidad se basa en Qatar en seis centrales eléctricas.  Cinco de ellas son propiedad de la Corporación General de Electricidad y Agua de Qatar (Kahramaa), que compra la electricidad y el agua a todas las centrales eléctricas y las distribuye a los consumidores.  La Kahramaa está evaluando ofertas de ocho empresas extranjeras con respecto a un proyecto de 110 millones de dólares EE.UU. encaminado a modificar el sistema de gestión de la distribución de electricidad;  se espera que la ejecución del proyecto haya terminado para finales de 2005.  La sexta central eléctrica fue el resultado de un proyecto hidroeléctrico independiente, el de la central de Ras Laffan, que entró en servicio en mayo de 2003 sobre la base de un contrato de construcción-propiedad-operación-transferencia (BOOT).  Para 2005, una vez esté en pleno funcionamiento, se espera que genere 750 MW de electricidad y produzca 40 millones de galones diarios de agua potable.

46. La Ley Nº 10 de 2000, que sustituyó a la Ley Nº 6 de 1992, estableció la Corporación General de Electricidad y Agua de Qatar (Kahramaa) como organismo normativo del subsector.  Kahramaa asumió todas las obligaciones que hasta entonces habían correspondido al Ministerio de Electricidad y Recursos Hídricos (artículo 2 de la Ley Nº 10).  Al mismo tiempo, se encargó al Ministerio de Energía e Industria, entre otras cosas, que propusiera políticas de planificación general en materia de electricidad y agua y expidiera licencias para la construcción de centrales de generación de energía eléctrica y desalinización de agua (artículo 4).  Además, el Ministerio de Asuntos Municipales y Agricultura tiene actualmente a su cargo la redacción de especificaciones técnicas para edificios e instalaciones en lo que se refiere a aislamiento térmico y conexiones en materia de electricidad y agua, así como el alumbrado y el mantenimiento de plazas y carreteras públicas (artículo 6).  La intervención de varias instituciones públicas en las actividades relacionadas con la electricidad y el agua podría ser causa de que la coordinación dentro del subsector no fuera eficiente.
4) Sector manufacturero
i) Principales características
47. Qatar tiene un sector manufacturero relativamente desarrollado, que se basa principalmente en su ventaja comparativa en las industrias de utilización intensiva de energía:  por ejemplo, metales comunes (33,7 por ciento del valor añadido en el sector manufacturero en 2001), productos de petróleo refinados (21 por ciento), y sustancias y productos químicos (16,7 por ciento) (gráfico IV.1).  No obstante, la contribución del sector manufacturero al PIB descendió del 13,2 por ciento en 1993 al 6,7 por ciento en 2003.
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Valor añadido en el sector manufacturero, 2001
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Fuente

:  Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en datos facilitados por las autoridades de Qatar.


48. En 2002 las exportaciones de manufacturas representaron el 10,5 por ciento de las exportaciones totales de mercancías de Qatar;  figuraban a la cabeza los productos químicos (el 62,9 por ciento de las exportaciones de manufacturas), los productos de hierro y acero (el 29,9 por ciento) y los textiles (el 6,2 por ciento) (gráfico IV.2).  Las manufacturas han predominado tradicionalmente en las importaciones de Qatar:  en 2002 representaron el 83,5 por ciento de las importaciones totales.  El 56,2 por ciento de las importaciones de manufacturas correspondió en 2002 a la maquinaria y el equipo de transporte;  figuraban a continuación las importaciones de otros bienes de consumo (11,5 por ciento) y otras semimanufacturas (10,9 por ciento) (gráfico IV.3).
49. A pesar de las recientes privatizaciones y las empresas conjuntas con sociedades extranjeras, el Estado sigue desempeñando una función dominante en el sector manufacturero.  El Gobierno de Qatar tiene una participación mayoritaria en algunas industrias pesadas, como la Qatar Steel Company (QASCO)
, y es un importante accionista de la Qatar National Cement Company (QNCC).
  Además, Industrias de Qatar (IQ) tiene una participación importante en Qatar Fertilizer Company (QAFCO)
, y Qatar Vinyl Company (QVC) es en parte propiedad de QP.
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ii) Marco de política
50. Entre los principales objetivos a largo plazo de Qatar con respecto al sector manufacturero figuran los siguientes:  aumento de su contribución al PIB para ayudar a diversificar la economía y reducir su dependencia del petróleo crudo;  desarrollo de pequeñas y medianas empresas (PYME) y creación de más empleo para los nacionales de Qatar.  El Consejo de Ministros, presidido por el Primer Ministro, determina las políticas con respecto al sector manufacturero y promulga toda la legislación pertinente.  La autoridad ejecutiva es el Ministerio de Energía e Industria.
51. El programa Qatarización de la Calidad, iniciado el 1º de julio de 2000 por el Ministerio de Energía e Industria, tiene por finalidad aumentar para finales de 2005 al 50 por ciento la proporción de nacionales de Qatar "competentes y de calidad" en el sector de la energía y la industria.  El programa no es nuevo para la industria, pero difiere de los anteriores en que contiene actividades específicas (por ejemplo, contratación, y formación y desarrollo) en apoyo de las necesidades de mano de obra de las empresas encaminadas a cumplir el objetivo de "qatarización".  Cada una de las 23 empresas que participan en el programa controla, examina y actualiza con regularidad su plan respectivo.

52. El sector manufacturero se está promoviendo en parte mediante incentivos a la inversión.  El Departamento de Desarrollo Industrial del Ministerio de Energía e Industria ofrece varios incentivos a las empresas inversoras durante la etapa previa a la inversión y la etapa de construcción, así como otros incentivos para las industrias básicas:  exención de los derechos de importación y otros gravámenes (por ejemplo, con respecto a maquinaria, equipo y piezas de repuesto);  moratorias fiscales por plazo de cinco años, renovable por otro período similar;  y facilidades con respecto al despacho de aduana.
53. Qatar mantiene controles de precios con respecto a algunos productos manufacturados, como el cemento.  Los aranceles NMF aplicados a los productos manufacturados arrojan un promedio del 5,1 por ciento;  los tipos van del 0 al 100 por ciento y el más elevado se aplica a las bebidas alcohólicas y al tabaco y los productos de tabaco (gráfico IV.4).
iii) Determinadas industrias
a)
Productos químicos
54. La fabricación de productos químicos, especialmente amoníaco y urea, se ha convertido en una de las industrias más dinámicas de Qatar en los últimos años.  En 2001 este subsector proporcionaba alrededor del 5 por ciento del empleo en el sector manufacturero.
  Los aranceles NMF aplicados a las sustancias y productos químicos arrojan un promedio del 4,9 por ciento;  los tipos van del 0 al 5 por ciento.
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55. Las exportaciones de sustancias y productos químicos representaron en 2002 el 6,1 por ciento de las exportaciones totales de mercancías de Qatar, frente al 11,4 por ciento en 1995.  Qatar figura entre los principales exportadores mundiales de amoníaco y urea.  Las exportaciones de amoníaco aumentaron de 285.404 toneladas métricas (tm) en 1995 a 424.883 tm en 2003, y las de urea pasaron de 892.801 tm a 1.894.245 tm en el mismo período.  El principal mercado del amoníaco de Qatar es la India, seguida de Dinamarca, el Territorio Aduanero distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu, y Australia.  Entre los principales importadores de la urea de Qatar figuran la India, el Japón y Australia.
56. Predominan en el subsector dos importantes empresas conjuntas:  la QAFCO y la QVC, situadas ambas en Mesaieed.  La QAFCO, establecida por Decreto del Emir en 1969, es el único productor de abonos de Qatar y el mayor productor de abonos de Oriente Medio.  Es también el mayor productor de amoníaco y urea del mundo.
  La QVC, establecida por Decreto del Emir en diciembre de 1997 como sociedad limitada, produce dicloruro de etileno, monómero de cloruro de vinilo, y sosa cáustica.
57. Las industrias de sustancias y productos químicos no gozan de incentivos específicos.  No obstante, son importantes beneficiarias de los incentivos ofrecidos a las empresas:  exención de los derechos de importación y otros gravámenes, moratorias fiscales por plazo de cinco años (renovable) y facilidades con respecto al despacho de aduana.
b)
Hierro y acero
58. En el marco de su plan de industrialización, el desarrollo del subsector del hierro y el acero de Qatar es un objetivo fundamental.  La industria tiene una producción anual de 1,2 millones de toneladas de acero fundido y una capacidad de laminado de 740.000 toneladas anuales.  Su fuerza laboral total es de unas 1.250 personas, alrededor del 4 por ciento del empleo en el sector manufacturero.  Los tipos arancelarios aplicados a los productos de hierro y acero van del 5 por ciento al 20 por ciento, tipo este último aplicado al hierro (de 10 mm a 32 mm).
59. Las exportaciones de hierro y acero representaron el 2,9 por ciento de las exportaciones totales de mercancías en 2002 (frente al 4,6 por ciento en 1995).  La proximidad de Qatar a los otros países del GCC le permite satisfacer una parte considerable de las necesidades de la región, además de atender sus necesidades internas.
60. Predomina en el subsector una empresa conjunta, la QASCO, que fue la primera fábrica de acero integrada del Golfo Arábigo.  Fue establecida por Decreto del Emir el 14 de octubre de 1974, aunque la producción empezó en 1979.  Produce palanquilla de acero, barras lisas y barras deformadas.  El Gobierno ofrece incentivos a la QASCO, entre ellos la exención de los derechos arancelarios con respecto a la maquinaria, el equipo y las piezas de repuesto.
c)
Cemento
61. La industria del cemento ha sido una de las principales beneficiarias del reciente dinamismo económico de Qatar y del consiguiente auge de la construcción.
  No obstante, el ritmo de la construcción ha hecho que el país haya pasado de exportador de cemento a importador neto.  La producción nacional de cemento es de 5.500 toneladas diarias, en tanto que la demanda ha llegado a ser de 9.000 toneladas diarias.  A principios de 2003 Qatar empezó a importar cemento, por ejemplo de Arabia Saudita y la India, para superar las escaseces y evitar que se aminorara el ritmo de las obras en una serie de proyectos de construcción.  Los tipos arancelarios aplicados al cemento arrojan un promedio del 5 por ciento.
62. Los dos únicos productores nacionales de cemento son la QNCC y la Al Jabor Cement Company.  La QNCC fue establecida en julio de 1965 y tiene 718 empleados;  actualmente produce alrededor de 3.200 toneladas diarias de cemento, pero se espera que produzca 4.000 toneladas diarias más una vez se ultime una nueva fábrica en 2006.  La Al Jabor Cement Company, empresa privada de Qatar, produce alrededor de 500 toneladas diarias de cemento.

63. El Gobierno ofrece incentivos a la QNCC y a la Al Jabor Cement Company, con inclusión de exención de los derechos arancelarios con respecto a la maquinaria, el equipo y las piezas de repuesto.
5) Servicios
i) Principales características
64. En 2003 los servicios representaron el 30,9 por ciento del PIB de Qatar (frente al 52,1 por ciento en 1993) y el 65 por ciento del empleo total.
  Los principales componentes son los servicios gubernamentales (12,6 por ciento del PIB total, lo que representa un notable descenso con relación al 29,2 por ciento registrado en 1993), seguidos de los servicios inmobiliarios, los servicios financieros y los servicios prestados a las empresas (7,5 por ciento);  los servicios comerciales y los servicios de hoteles y restaurantes (5,3 por ciento);  los servicios de transporte y comunicaciones (3,3 por ciento);  y los servicios sociales y personales (2,2 por ciento).
  Qatar es importador neto de servicios;  durante 1999-2003 el déficit de su comercio de servicios arrojó un promedio de 1.194,2 millones de dólares EE.UU. anuales (capítulo I 3) i)).
65. Los servicios son un elemento de crucial importancia de la política global de diversificación económica.  El Gobierno está promoviendo el desarrollo del sector.  Se fomenta la participación del sector privado mediante la supresión de los obstáculos a la inversión extranjera en el marco de la nueva Ley de Inversiones.  No obstante, aún no se permite la inversión extranjera en determinados subsectores de servicios, como los de banca, seguros y representación comercial (capítulo II 5)).
66. En las actividades de servicios predominan varias empresas de propiedad estatal, que operan aún en régimen de monopolio o tienen derechos exclusivos en algunas ramas del sector.  Entre esas empresas figuran Qatar Telecom (Q-Tel), Qatar Postal Corporation (Q-Post) y Qatar Airways (QA), cuya privatización no está aún programada.
67. En el marco del Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios, Qatar consignó en su lista compromisos en seis principales categorías de servicios:  servicios prestados a las empresas, servicios de comunicaciones, servicios de construcción y servicios de ingeniería conexos, servicios relacionados con el medio ambiente, servicios financieros, y servicios de turismo y servicios relacionados con los viajes (cuadro AIV.1).
  Qatar no mantiene exenciones de las obligaciones del artículo II del AGCS (NMF).  No participó en los Protocolos Cuarto y Quinto anexos al AGCS, sobre telecomunicaciones básicas y servicios financieros, respectivamente.  Salvo en lo que se refiere a la entrada y estancia temporal de directores, especialistas y técnicos cualificados, Qatar no ha contraído compromisos sobre el movimiento de las personas físicas, aunque se beneficia de la presencia de una importante población de trabajadores extranjeros, que se estima representa el 70 por ciento de la fuerza laboral.
  No se permite la presencia de personas físicas extranjeras como trabajadores autónomos.  Qatar tiene aún que presentar su oferta condicional inicial en las negociaciones en curso sobre los servicios.
ii) Servicios financieros
a)
Servicios bancarios
68. El subsector bancario de Qatar comprende 15 bancos comerciales:  8 de propiedad nacional (5 bancos comerciales
, 2 bancos islámicos
, y el Banco de Desarrollo Industrial de Qatar (QIDB), especializado y totalmente propiedad del Estado);  2 bancos árabes
;  y 5 bancos extranjeros.
  En 2001 trabajaban en actividades bancarias 3.449 personas.
  En 2002 los activos totales de los bancos extranjeros representaban el 11,8 por ciento de los activos totales del subsector.  Las actividades bancarias presentan un elevado nivel de concentración:  a finales de 2000 los 3 principales bancos (el Banco Nacional de Qatar, el Banco de Doha y el Banco Comercial de Qatar) controlaban el 65,7 por ciento de los activos totales, el 63,7 por ciento de los préstamos y anticipos, y el 64 por ciento de los depósitos de los clientes.
  Además, aproximadamente la mitad del crédito bancario comercial se ha dirigido por lo general al sector público.

69. Las autoridades han venido realizando últimamente reformas del marco legislativo bancario con el fin de poner la reglamentación cautelar y la supervisión bancaria en los más altos niveles aceptados internacionalmente.  Entre las principales reformas realizadas cabe citar el aumento en 2001 del coeficiente de solvencia del 8 al 10 por ciento, y la simplificación de la reserva legal mediante el establecimiento de reservas líquidas no remuneradas del 2,75 por ciento de los depósitos totales (con inclusión de divisas) en vez del 19 por ciento de los depósitos a la vista totales que regía anteriormente.
  Además, Qatar ha redactado dos leyes fundamentales:  una nueva Ley del Banco Central de Qatar y una Ley contra el Blanqueo de Dinero.  La Nueva Ley del Banco Central de Qatar, que sustituirá a la Ley Nº 15 de 1993, está encaminada a fortalecer la independencia del Banco Central de Qatar y aumentar su función de supervisión bancaria;  la Ley contra el Blanqueo de Dinero (Nº 28 de 2002, modificada por el Decreto Ley Nº 21 de 2003) incluye disposiciones contra la financiación del terrorismo.
70. El subsector bancario de Qatar está supervisado y regulado por el Banco Central de Qatar, que, entre otras cosas, exige que los bancos nacionales sean auditados cada año por un auditor externo
, controla el riesgo de los miembros de los consejos de administración de los bancos, y limita el préstamo de un banco a un solo proyecto a un máximo del 20 por ciento del capital del banco.  La participación de los bancos nacionales en la financiación de grandes proyectos industriales y de infraestructura ha sido más bien limitada, debido principalmente a ser relativamente bajas sus bases de capital.  Constituye una excepción el Banco Nacional de Qatar, que ha participado en algunas sindicaciones importantes.  En 2001 el Banco Central de Qatar restringió la financiación de bienes inmuebles por un banco comercial a un máximo del 15 por ciento de los depósitos por él recibidos o del 150 por ciento del capital del banco.  Ninguna otra actividad está sujeta en Qatar a restricciones crediticias similares.
71. En Qatar los bancos pueden comerciar en los mercados de divisas por cuenta propia o por cuenta de sus clientes.  Cada banco debe tener instrucciones de su consejo de administración (o de la oficina central cuando se trata de la sucursal de un banco extranjero) con respecto al límite de su comercio de divisas, así como de su posición abierta en operaciones de divisas al contado y a plazo, en forma de porcentaje del capital;  esos límites deben ser aprobados por el Banco Central de Qatar.

72. A pesar de la nueva Ley de Inversiones de Qatar, aún no se permite la inversión extranjera en el subsector bancario, y el comercio de acciones de bancos y compañías de seguros está circunscrito a los nacionales de Qatar (capítulo II 5)).  Los bancos extranjeros sólo pueden operar en Qatar mediante el establecimiento de sucursales y previa aprobación del Banco Central de Qatar.  En el marco del AGCS, Qatar ha congelado el número de sucursales de instituciones bancarias extranjeras en el nivel existente en marzo de 1995 (ocho sucursales).
  Los principales requisitos en materia de licencias exigidos a los bancos extranjeros son los siguientes:  derecho de solicitud de licencia de 20.000 riyals;  aprobación de las autoridades normativas del país del banco extranjero matriz;  capital mínimo de 350 millones de riyals del banco extranjero matriz;  10 años, como mínimo, de actividad previa del banco matriz;  balance de situación auditado del banco extranjero solicitante correspondiente a los 3 últimos años;  y presentación por el banco matriz de una garantía bancaria que cubra toda pérdida de capital o escasez de liquidez de su sucursal en Qatar.  Según las autoridades, las sucursales de los bancos extranjeros reciben el mismo trato que las sucursales de los bancos nacionales.
b)
Valores
73. Sobre la base de la Ley Nº 14 de 1995, el 26 de mayo de 1997 se abrió oficialmente la Bolsa de Doha.  Desde agosto de 1998 tiene un registro central y el 11 de marzo de 2002 se inició el comercio electrónico.  Se cotizan en ella las acciones de 30 sociedades (frente a 17 en el momento de la apertura), entre las que figuran empresas de la industria, la banca, los seguros, y otros servicios.
  Ahora bien, a finales de junio de 2003, 3 sociedades -Industrias de Qatar (IQ), Q-Tel y el Banco Nacional de Qatar- representaban el 30,4, el 26 y el 18,5 por ciento, respectivamente, de la capitalización bursátil.
  Hay alrededor de 170.000 inversores registrados en la Bolsa de Doha;  el 96 por ciento son nacionales de Qatar y el resto son ciudadanos de los países del GCC y de otros países.

74. Paralelamente al crecimiento económico de Qatar, la Bolsa de Doha ha registrado resultados excelentes en los últimos años:  el índice bursátil global aumentó un 37,2 por ciento en 2001, un 37,3 por ciento en 2002 y un 69,8 por ciento en 2003.  La subida del índice ha ido acompañada de un aumento similar de la capitalización bursátil y del volumen de comercio.  Entre los factores causantes del auge de la Bolsa de Doha cabe citar el movimiento de fondos de los bancos al mercado de valores, impulsado por una serie de reducciones de los tipos de interés realizadas por el Banco Central de Qatar desde 2001, y los buenos resultados de las principales sociedades cuyas acciones se cotizan en la Bolsa, que recompensaron a sus accionistas con mayores dividendos.
75. El subsector de valores está supervisado y regulado por el Banco Central de Qatar en lo que se refiere a los asuntos bancarios y por el Ministerio de Economía y Comercio en lo que respecta al registro comercial.
76. Qatar ha adoptado medidas para mejorar el marco legislativo del subsector de valores.  El 19 de agosto de 2003 el Ministerio de Economía y Comercio dictó un nuevo reglamento interno para el mercado de valores cuyos objetivos eran, entre otros, los siguientes:  ponerlo en conformidad con las normas internacionales en cuanto a transparencia, divulgación y diversificación;  mejorar las normas en materia de concesión de licencias a las sociedades que deseen operar en el mercado de valores;  e impedir el comercio interno entre presidentes, directores y administradores de las sociedades cuyas acciones se cotizan en la Bolsa de Doha.

77. Actualmente sólo los nacionales de Qatar tienen derecho a comerciar en acciones de todas las sociedades inscritas en la Bolsa de Doha.  Los nacionales de los países del GCC pueden comerciar en acciones que no sean de instituciones bancarias o compañías de seguros, pero sus participaciones no pueden exceder del 25 por ciento del capital de una sociedad cuyas acciones se coticen en Bolsa.  Los inversores extranjeros sólo tienen acceso a las acciones de dos empresas (Q-Tel y Al-Salam International Investment Company).  No obstante, el 24 de agosto de 2002 se promulgó la Ley de Fondos Mutuos, Nº 25 de 2002, que permite a los inversores extranjeros comerciar en acciones de sociedades de Qatar por conducto de fondos mutuos.  Estos fondos compran y venden las acciones en nombre de extranjeros residentes y no residentes.

c)
Seguros
78. El mercado de seguros de Qatar se compone de 10 compañías de seguros y reaseguros:  5 son de Qatar (las acciones de todas ellas se cotizan en la Bolsa de Doha)
, 2 son del Líbano
, y las 3 restantes de Egipto, el Reino Unido y los Estados Unidos, respectivamente.
  En 2001 estaban empleadas en el subsector 430 personas.  El número total de pólizas de seguros expedidas en Qatar aumentó de 204.182 en 1997 a 252.659 en 2002 (el 85,6 por ciento eran seguros de automóviles) y el valor de las primas pasó de 529.672 riyals a 691.460 riyals.

79. Predominan en el mercado unas cuantas sociedades grandes:  en 2002 a la Compañía de Seguros de Qatar le correspondía más del 50 por ciento de los ingresos en concepto de primas
;  la Compañía de Seguros y Reaseguros de Qatar, la segunda entre las principales, representaba alrededor del 35 por ciento del mercado interno;  y la Alkhaleej Insurance Company tenía el 15 por ciento del mercado.

80. El subsector de seguros está supervisado y regulado por el Banco Central de Qatar en lo que se refiere a los asuntos bancarios y por el Ministerio de Economía y Comercio en lo que respecta al registro comercial.  El capital mínimo exigido es de 10 millones de riyals.
81. Aún no se permite la inversión extranjera en el subsector de seguros (capítulo II 5)).  Las compañías de seguros extranjeras sólo pueden operar en Qatar mediante el establecimiento de sucursales y previa aprobación del Banco Central de Qatar.  En el marco del AGCS, Qatar ha congelado el número de sucursales de proveedores extranjeros de servicios de seguros en el nivel existente en marzo de 1995 (cinco empresas).

iii) Servicios de telecomunicaciones y servicios postales
82. La red de telecomunicaciones de Qatar ha crecido considerablemente durante los últimos años;  en el mercado de la telefonía móvil, sobre todo, los abonados aumentaron de 65.800 en 1998 a 376.500 en 2003 (cuadro IV.10).
  Asimismo, el número de usuarios de Internet saltó de 20.000 a 126.000 en el mismo período.
  A finales de 2003 había 184.500 líneas telefónicas fijas en servicio, es decir, una densidad telefónica de 28,91 (frente a 25,99 en 1998).

83. El subsector está bajo el control de un monopolio de propiedad estatal:  Q-Tel.  En 1998 el Gobierno otorgó a Q-Tel el derecho exclusivo a suministrar todos los servicios de telecomunicaciones hasta 2013.
  Q-Tel pagará derechos al Gobierno en relación con la licencia de derechos exclusivos y las frecuencias, equivalentes al 25 por ciento de los beneficios netos, una vez finalizado el período de exención en 2004.  La Corporación Pública de Telecomunicaciones de Qatar fue establecida como empresa pública en 1987 en virtud de la Ley Nº 13 de 1987, y se convirtió en sociedad anónima con el nombre de Q-Tel en noviembre de 1998.  Q-Tel fue privatizada en parte a finales de 1998, cuando el Gobierno vendió el 45 por ciento de su capital (2.800 millones de riyals) a inversores nacionales y extranjeros;  fue la primera venta pública importante de activos gubernamentales en Qatar.

Cuadro IV.10

Algunos indicadores sobre telecomunicaciones, 1998-2003
	
	1998
	2001
	2002
	2003

	Líneas telefónicas principales (miles)
	150,5
	167,4
	176,5
	184,5

	Líneas principales por cada 100 habitantes
	25,99
	27,45
	28,60
	28,91

	Teléfonos públicos
	739
	910
	..
	..

	Abonados a telefonía móvil (miles)
	65,8
	177,9
	266,7
	376,5

	Abonados a telefonía móvil por cada 100 habitantes
	11,36
	29,31
	43,20
	58,99

	Personal de telecomunicaciones con dedicación completa
	1.714
	1.728
	..
	..

	Ingresos en concepto de telecomunicaciones (millones de QR)
	1.096
	1.456
	..
	..

	Televisores (miles)
	490
	530
	..
	..

	Abonados a la televisión por cable (miles)
	32
	34
	..
	..

	Usuarios de Internet (miles)
	20
	40
	70
	126

	Ordenadores personales (miles)
	70
	100
	110
	..


..
No disponible.

Fuente:
UIT (2004), Indicadores de Telecomunicaciones, Ginebra;  e información facilitada por las autoridades de Qatar.
84. En 2002 Q-Tel inició un programa de transformación en tres etapas llamado Q-Turn, encaminado, entre otras cosas, a mejorar la eficiencia operativa y hacer que la empresa estuviera más orientada al cliente mediante la introducción de nuevos servicios.  Por ejemplo, en noviembre de 2003 Q-Tel firmó un acuerdo con la empresa francesa NavLink para establecer y explotar un centro de datos en Internet y suministrar en la región "servicios de valor añadido", con inclusión de ubicación común, anchura de banda de Internet, respaldo y restablecimiento, y servicios avanzados controlados.  Q-Tel y Etisalt (Emiratos Árabes Unidos) están construyendo una red submarina de cable de fibra óptica de 200 km para proporcionar respaldo en caso de emergencias en la red de telecomunicaciones.

85. Q-Tel es también la autoridad normativa de Qatar en la esfera de las telecomunicaciones.  En virtud de la Ley Nº 13 de 1987, está autorizada a otorgar licencias y a regular los precios de todos los servicios de telecomunicaciones, con inclusión de las tarifas internacionales y las tarifas de los teléfonos móviles.  No obstante, en 2004 se promulgó un Decreto Ley en el que se establecía un nuevo organismo normativo en materia de telecomunicaciones para, entre otras cosas, hacer que el mercado fuera más eficiente.  Aunque las llamadas locales son gratuitas, y pese a las recientes reducciones de las tarifas internacionales y las tarifas de teléfonos móviles realizadas por Q-Tel, los precios siguen figurando entre los más elevados de la región.
  Q-Tel establece todos los precios de los servicios de telecomunicaciones sobre la base del costo;  no están sujetos a aprobación gubernamental.
86. Qatar pasó a ser miembro de la Unión Internacional de Telecomunicaciones el 27 de marzo de 1973.
87. En Qatar los servicios postales están bajo el control de un monopolio de propiedad estatal, la Corporación Postal de Qatar (Q-Post) establecida en virtud del Decreto Ley Nº 18 de 2001.
  Q-Post tiene alrededor de 440 empleados y está bajo la autoridad del Consejo de Ministros.  La Ley Postal (Ley Nº 14 de 1990) dispone, entre otras cosas, el ámbito del monopolio postal y las tarifas de los servicios postales.  Dichas tarifas permanecieron prácticamente sin modificaciones durante el período 1995-2003, lo que fue en parte motivo de pérdidas para Q-Post hasta 2002;  en 2003 Q-Post obtuvo beneficios.  El Gobierno dejó de financiar Q-Post a finales de 2001.
  El 1º de enero de 2004 se establecieron nuevas tarifas postales.  Las tarifas postales las recomienda Q-Post, las analiza después el Consejo de Planificación y, por último, las aprueba el Consejo de Ministros.
88. En el marco del proyecto de Desarrollo de los Servicios Públicos, Qatar está realizando reformas de sus servicios postales con el fin de aumentar la eficiencia y productividad de dichos servicios.  Teniendo presente ese objetivo, el Consejo de Planificación pidió que se hiciera un estudio independiente del subsector.  Según ese estudio, el ámbito del monopolio postal no está definido con detalle
 y parece ir más allá de las directrices de la Unión Postal Universal (UPU), que se centran en los servicios postales reservados de envío de cartas de hasta 1 kg y de paquetes de hasta 20 kg.  A continuación figuran algunas de las principales soluciones sugeridas en el estudio:  actualizar y revisar el marco jurídico y normativo, con inclusión de la separación de las funciones del organismo de formulación de políticas, el organismo normativo y la(s) empresa(s) de explotación, manteniendo la función de formulación de políticas a nivel ministerial;  y mejorar los sistemas en todas las esferas de la administración postal.
  Todos los servicios postales están sujetos al monopolio de Q-Post, con excepción de los servicios urgentes de mensajeros, en los que participa el sector privado.
iv) Transporte
89. El transporte desempeña una importante función en la economía de Qatar.  El transporte aéreo, marítimo y por carretera, junto con las comunicaciones, contribuyó en un 3,3 por ciento al PIB de Qatar en 2003 (frente al 3,4 por ciento en 1993).  Qatar no tiene sistema ferroviario.  Ahora bien, los ministros de transporte del GCC han aprobado un estudio de viabilidad para la construcción de una red ferroviaria de 2.000 km en la región.

90. Los servicios de transporte no están incluidos en la Lista de compromisos de Qatar anexa al AGCS.
a)
Transporte marítimo
91. El transporte marítimo es de crucial importancia para el comercio interno e internacional de Qatar, ya que algunos de sus principales centros industriales están en la costa o cerca de ella.  La flota mercante de Qatar es relativamente pequeña:  en diciembre de 2002 la carga transportada fue de 770.000 toneladas de peso muerto (TPM), frente a 1.154.000 TPM a finales de 1999 (cuadro IV.11).  Las principales reducciones de la carga transportada correspondieron a los petroleros, la carga general y los portacontenedores, en tanto que los graneleros se mantuvieron constantes durante ese período.
Cuadro IV.11

Flota mercante, 1999-2002

(Miles de toneladas de peso muerto)
	
	1999
	2000
	2001
	2002

	Total de la flota mercante
	1.154
	1.079
	1.040
	770

	Petroleros
	466
	375
	375
	208

	Graneleros
	270
	270
	270
	270

	Carga general
	202
	206
	158
	82

	Portacontenedores
	198
	204
	204
	184

	Otros buques
	18
	24
	33
	26


Fuente:
UNCTAD, Review of Maritime Transport, Ginebra, varios números.
92. El transporte marítimo de Qatar se realiza a través de tres puertos principales:  el Puerto de Doha, principal puerto comercial del país, con once muelles;  el puerto situado en la ciudad industrial de Mesaieed, con tres muelles;  y el puerto de la ciudad industrial de Ras Laffan, destinado principalmente a embarcaciones de carga de LNG y que tiene muelles comerciales para manipular carga pesada, material de construcción y contenedores.  La propiedad y la gestión de los puertos está aún circunscrita al Gobierno.
93. Las actividades marítimas, con inclusión del control y la gestión de los puertos, están administradas por la Dirección General de Aduanas y Puertos.
  En su condición de miembro de la Organización Marítima Internacional (OMI) desde 1977, de la Academia Árabe de Transporte Marítimo y de la Federación Internacional de Puertos, Qatar aplica los convenios y reglamentaciones internacionales en materia de seguridad.  Participa también en la Convención de las Naciones Unidas sobre un código de conducta de las conferencias marítimas, que entró en vigor el 6 de octubre de 1983.
94. Hasta abril de 2001, Qatar Navigation (llamada antes Qatar National Navigation and Transport Company) era el único agente de transporte marítimo y la única empresa de transporte marítimo de cabotaje de Qatar.  Desde entonces se ha abierto el mercado a la competencia y actualmente hay unas 20 agencias de transporte marítimo registradas.
  Predomina en el subsector la Sociedad de Transporte Marítimo de Qatar (Q-Ship), constituida en sociedad por acciones en diciembre de 1992, que suministra amplios servicios a QP y utiliza la mayoría de sus ocho embarcaciones para transbordar suministros y productos de petróleo y gas.  Q-Ship está modernizando su flota como consecuencia de la creciente demanda de transporte en el subsector del petróleo y el gas.

95. El sector privado (extranjero y nacional) puede suministrar servicios de transporte marítimo.  Las empresas extranjeras que deseen suministrar servicios de transporte marítimo de carga y pasajeros deben obtener autorización de la Dirección General de Aduanas y Puertos.  Los envíos destinados a Qatar deben ser transportados en buques que tengan permiso para entrar en aguas de Qatar (pabellón/propiedad, edad de la embarcación) y no pueden hacer escala en determinados puertos especificados.
96. Según las autoridades, las únicas condiciones para ostentar el pabellón de Qatar son el registro y la certificación.  Cualquier buque puede adquirir la nacionalidad de Qatar si está registrado en un puerto del Estado de Qatar y su propietario o propietarios son nacionales de Qatar;  en el caso de una sociedad, debe tener la nacionalidad de Qatar.  Según las autoridades, no existe ningún otro incentivo específico para enarbolar el pabellón de Qatar.
b)
Transporte aéreo
97. El transporte aéreo está dominado en Qatar por la compañía aérea nacional:  Qatar Airways (QA), de propiedad estatal.  Es una empresa que registra pérdidas, pero los nacionales de Qatar la consideran un "símbolo de orgullo nacional".  La QA aspira a ser rentable dentro de cuatro o cinco años mediante, entre otras cosas, la expansión de su red de rutas (de 49 destinos en 2003 a por lo menos 60 para finales de 2005), el fortalecimiento de sus servicios de carga y la mejora de la calidad de los servicios que presta con varias aeronaves nuevas.  En el marco del Plan General sobre el Turismo de Qatar, QA está ampliando su flota.  En junio de 2003 firmó un contrato con Airbus (5.100 millones de dólares EE.UU.) sobre 34 aviones adicionales, que le permitirá tener una flota de 52 aeronaves para finales de 2008.
  QA es miembro activo de la Asociación de Transporte Aéreo Internacional (IATA) y en 2003 fue la primera compañía aérea del mundo que pasó el Programa de Auditoría de la Seguridad Técnica (IOSA) de la IATA.

98. El Grupo QA se compone de siete empresas afiliadas:  el Aeropuerto Internacional de Doha;  United Media International Company (controla los anuncios de los medios en el Aeropuerto de Doha)
;  Qatar Aviation Services (servicios de carga y descarga);  Qatar Duty Free Company (negocia contratos con las tiendas de ventas libres de impuestos);  Qatar Distribution Company (con derechos exclusivos de importación y distribución de "productos especiales", como bebidas alcohólicas), Qatar Aircraft Catering Company
, y Qatar Airways Holidays (paquetes turísticos).
99. El Gobierno de Qatar ha encomendado a QA la renovación del aeropuerto de Doha;  el costo del proyecto se estima en 120 millones de dólares EE.UU.  En el marco del Plan General sobre el Turismo de Qatar, se construirá un nuevo aeropuerto con los últimos adelantos tecnológicos, en tres fases, en el período 2005-2015.
  La primera fase, que se ultimará en 2008 y costará 2.500 millones de dólares EE.UU., aumentará la capacidad del aeropuerto a 12 millones de pasajeros anuales, frente a los 4,2 millones actuales.  En la segunda fase se ampliará el edificio terminal para la prestación de servicios de tierra a 24 millones de pasajeros;  y en la tercera fase el aeropuerto tendrá capacidad para prestar servicios de tierra a 50 millones de pasajeros.  Según las autoridades, el proyecto del nuevo aeropuerto se adjudicó en 2004 a la Bechtel Corporation, de los Estados Unidos.
100. Las compañías aéreas privadas pueden realizar vuelos regulares desde Qatar y con destino a Qatar.  La QA colabora actualmente con más de 50 compañías aéreas extranjeras.  La autoridad para aprobar nuevas compañías aéreas reside en la Dirección General de Aviación Civil (CAA), organismo encargado del transporte aéreo y la meteorología en Qatar.  En virtud del Decreto Ley Nº 16 de 2002, la CAA propone las directrices generales de la política de transporte aéreo y la legislación pertinente al Consejo de Ministros, y aplica los acuerdos y convenios internacionales.
  Según las autoridades, no hay en principio objeciones a la entrada de nuevos participantes en el mercado.
101. Qatar ha firmado acuerdos bilaterales de transporte aéreo con 76 países.  Los principales parámetros abarcados por esos acuerdos son la reciprocidad de capacidad y frecuencia.  Qatar tiene acuerdos de libertad del espacio aéreo con los Estados Unidos, Malasia, el Líbano y Singapur.  La CAA establece precios mínimos y sanciona con una multa de 10.000 riyals la infracción por primera vez (la multa aumenta después).  Los precios deben someterse a las autoridades a título informativo.
c)
Transporte por carretera
102. Qatar tiene un buen sistema de transporte por carretera que conecta todas las principales ciudades del país.  En la red de carreteras de Qatar predomina la autopista que bordea la costa oriental de la península.  Hay cerca de 2.000 km de carreteras, la mayoría de superficie firme.  La única conexión por carretera de Qatar con un país extranjero es con Arabia Saudita.  Qatar está conectado con Europa a través de la "Trans-Arabia Highway" de Arabia Saudita, y con los Emiratos Árabes Unidos y Omán por una carretera de superficie firme a través también de Arabia Saudita.  Qatar no tiene sistema de transporte público.

103. Las actividades de transporte por carretera están reguladas por el Ministerio de Asuntos Municipales y Agricultura.  Está encargado, por ejemplo, de la ordenación urbana, la construcción de autopistas y el mantenimiento de las carreteras.  Dada la importancia del transporte por carretera para el desarrollo urbano, industrial y comercial de Qatar, el principal objetivo de política es seguir ampliando la infraestructura vial.  Se han reservado unos 1.400 millones de dólares EE.UU. para importantes proyectos de carreteras, como el de la Doha Expressway, autopista destinada a mitigar la congestión del tráfico en Doha (costo de 800 millones de dólares EE.UU.), y una autopista que conectará la capital con el nuevo centro industrial de Salwa.  Por otra parte, Qatar y Bahrein proyectan construir el "Puente de la Amistad Qatar-Bahrein", carretera de 45 km que conectará ambos países (costo de 2.000 millones de dólares EE.UU.).

v) Turismo
104. En el marco de sus esfuerzos de diversificación, uno de los principales objetivos de política de Qatar es el desarrollo de las actividades de turismo.  El Gobierno tiene la intención de mejorar el perfil internacional del país, para lo que se propone presentar a Qatar como destino de un turismo cultural y de negocios, en vez de un turismo de masas, y, en ese proceso, atraer más inversión extranjera.
  Según las autoridades, Qatar sólo antepone su industria del petróleo y el gas a sus planes sobre el turismo.  El país ha gastado en los dos últimos años 2.000 millones de dólares EE.UU. para promover hoteles y lugares turísticos.
105. Las principales atracciones turísticas de Qatar son lugares históricos y culturales
;  200 km de playas;  y diversas instalaciones deportivas.
  Por otra parte, Qatar tiene una infraestructura bastante desarrollada que comprende alojamiento en hoteles de alto nivel -en 2002 había 28 hoteles clasificados, con un total de 4.889 camas-, así como diversos servicios de esparcimiento.
  Durante el período enero-septiembre de 2004 la tasa media de ocupación de los hoteles de Qatar fue del 75,1 por ciento, frente al 67,1 por ciento en el mismo período de 2003.
  En 2003 visitaron Qatar 143.486 turistas (frente a 58.691 en 2001):  el 33,1 por ciento procedía de Asia, el 30,8 por ciento de Europa, el 21,5 por ciento de los países árabes, el 10,1 por ciento de los Estados Unidos y el Canadá, y el 3,3 por ciento de Australia;  el resto procedía de África y América Latina.  Para promover y facilitar el turismo, se ha simplificado el proceso de solicitud de visado para los nacionales de 34 países, la mayor parte europeos;  se puede obtener el visado a la llegada.

106. El Organismo de Turismo de Qatar (QTA), establecido en 1998 de conformidad con la Ley Nº 16 y con arreglo a instrucciones del Consejo de Ministros, tiene, entre otras, las siguientes funciones:  fomentar el turismo en el país mediante la preparación de planes y programas;  regular y supervisar a todos los agentes pertinentes del subsector, con inclusión de la clasificación de los hoteles en categorías, y a las oficinas de turismo;  y otorgar licencias.  En 2003, en el marco de sus actividades para fomentar la celebración de reuniones, conferencias y exposiciones, el QTA estableció la Oficina de Convenciones de Doha para que sirviera de primer punto de contacto.  El QTA aspira a atraer a 1 millón de turistas, principalmente de Europa y los Estados Unidos, para 2010 (frente a unos 400.000 en 2004).
107. En 2004 el QTA reveló su Plan General sobre la estrategia de desarrollo del turismo, que requerirá una inversión de más de 15.000 millones de dólares EE.UU. en los próximos años.  El Plan General, centrado en Doha, tiene por objetivo diversificar los productos de turismo de Qatar con una orientación triaxial:  i) el eje de la cultura y el patrimonio incluirá el pueblo situado en la carretera Doha-Bahrein, el Pueblo del Patrimonio Nacional de Al Zubara, y una serie de clubes de playa en Al Khor;  ii) el eje de los descubrimientos comprenderá instalaciones de recreo costeras, el pueblo de la televisión, un parque zoológico y cuadras de caballos para practicar la equitación;  y iii) el eje natural tendrá algunos lugares ecológicos.  Por otra parte, se proyecta construir al norte de Doha dos "ciudades con estilo de vida":  el proyecto de la Perla del Golfo
 y la Ciudad de Recreo y Desarrollo de la Playa del Norte.

108. El Gobierno participa activamente en el subsector del turismo, con inclusión de la financiación de importantes proyectos de inversión para mejorar la infraestructura.  Según las autoridades, el Gobierno otorga incentivos a la inversión relacionada con el turismo una vez realizado un estudio de viabilidad y siempre que el proyecto esté en consonancia con la visión global del país.  Aunque no existe un sistema fiscal oficial para el subsector, todas las facturas de hotel incluyen un impuesto del 17 por ciento (recargo por servicio del 10 por ciento más un impuesto gubernamental del 7 por ciento).
109. En virtud de la nueva Ley de Inversiones, en el subsector del turismo los inversores extranjeros pueden, a reserva de la Ley de Sociedades Comerciales, tener la propiedad de hasta el 100 por ciento del capital total (capítulo II 5)).
110. En el marco del AGCS, Qatar contrajo algunos compromisos en dos servicios de turismo (hoteles y restaurantes) (cuadro AIV.1).
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� Consejo de Planificación (2003).





� El principal forraje verde es la alfalfa y el principal cereal la cebada.  Los tomates y los melones son los principales productos vegetales de invierno y verano, respectivamente.





� Todas las tierras situadas fuera de los límites de las ciudades son propiedad del Estado.





� Información en línea de la FAO.  Disponible en:  http://www.fao.org, Aquastat [2 de septiembre de 2004].





� Cámara de Comercio e Industria de Qatar (2004).





� Consejo de Planificación (2003).





� En Qatar está prohibida la pesca de camarones y gambas por motivos ambientales.  Están también prohibidas las exportaciones de determinadas especies de peces (de pequeño tamaño) durante un determinado período del año.





� FAO (2003a).





� Cámara de Comercio e Industria de Qatar (2004).





� Qatar está considerado como uno de los países más ricos en recursos fitogenéticos de la región del Golfo, debido a las variaciones de su clima desértico y a sus tipos de plantas (FAO, 1998).


� Qatar no tiene prácticamente aguas superficiales permanentes.  Los principales recursos hídricos naturales proceden de la recarga directa e indirecta de los depósitos de aguas subterráneas por las lluvias.  Los dos principales acuíferos subterráneos de Qatar se recargan en Arabia Saudita.  Un gran -aunque decreciente- número de personas que habitan fuera de Doha dependen aún del abastecimiento de agua mediante tanques.  Las redes de distribución de agua abarcan en total 33.000 km;  se espera añadir pronto 311,7 km (FAO 2003b).





� Documentos G/AG/N/QAT/1, G/AG/N/QAT/2 y G/AG/N/QAT/3 de la OMC, de 3 de abril de 1998, 22 de marzo de 1999 y 12 de agosto de 1999, respectivamente, correspondientes a 1996, 1997 y 1998.





� Consejo de Planificación (2003).





� Organismo Internacional de Energía (2001).


� Según las autoridades, la actual tasa de disminución de los recursos de petróleo (relación reservas-producción) es del 7 por ciento, y el objetivo es aumentarla al 10 por ciento.





� OPEP (2003).





� Qatar está ejecutando un plan para establecer una capacidad de licuefacción de 70 millones de toneladas anuales.





� Qatar Petroleum llevaba anteriormente el nombre de Qatar General Petroleum Corporation (QGPC).





� Cada acuerdo debe ser aprobado mediante Decreto del Emir.





� La expresión "interés económico directo" se utiliza en los PSA para indicar que el acuerdo no implica el establecimiento de una empresa conjunta entre QP y la empresa extranjera asociada para ejecutar proyectos.





� En el caso de los DPSA, la empresa extranjera tiene que realizar una revaluación de una estructura petrolífera ya descubierta y desarrollarla;  en el caso de los EPSA, se otorga a las empresas extranjeras el derecho de buscar yacimientos petrolíferos en su zona de prospección y, en caso de descubrirlos, desarrollarlos.





� Economist Intelligence Unit (2004).





� La OPEP tiene 11 miembros:  la Arabia Saudita, Argelia, los Emiratos Árabes Unidos, Indonesia, el Irán, el Iraq, Kuwait, Libia, Nigeria, Qatar y Venezuela.





� En 1988 el Gobierno confió a QP el cometido de supervisar la prospección de hidrocarburos en Qatar.


� El presupuesto anual de QP es aprobado por el Ministerio de Hacienda, el Consejo de Ministros y el Emir.  En noviembre de 2004 el Ministro de Energía e Industria era también Viceprimer Ministro y Presidente de Qatar Petroleum.





� Dukhan es el lugar de origen del descubrimiento de petróleo en Qatar;  allí comenzó la producción en 1949.  Procede de cuatro importantes depósitos de hidrocarburos:  tres producen petróleo y el cuarto produce gas no asociado.  El yacimiento tiene aproximadamente 70 km de longitud y 25 km de anchura.  Dukhan tiene una capacidad de producción de petróleo crudo de unos 320.000 barriles diarios, con exclusión del petróleo condensado.





� La explotación del yacimiento de Bul Hanine empezó en 1973 y la del de Maydan Mahzam en 1965.





� En 2000 el 61 por ciento de la producción total de petróleo crudo de Qatar correspondía a QP;  el 39 por ciento restante procedía de contratos EPSA/DPSA (Qatar Petroleum, sin fecha).


� Con exclusión del Iraq.





� Con exclusión del Iraq (OPEP, 2004).





� Las autoridades de Qatar consideran que el precio del petróleo debería estabilizarse en torno a los 28�30 dólares EE.UU. el barril.  Limitado por su capacidad técnica y su política de reducción, Qatar producirá a niveles que puedan contribuir a la estabilidad de los mercados mundiales del petróleo.  El precio utilizado en el presente informe es el precio al contado de referencia de la OPEP, basado en una cesta de varios tipos distintos de crudo.  Se estableció el 1º de enero de 1987 y es el promedio aritmético de siete tipos determinados de petróleo crudo:  Saharan Blend (Argelia), Minas (Indonesia), Bonny Light (Nigeria), Arab Light (Arabia Saudita), Dubai (Emiratos Árabes Unidos), Tia Juana Light (Venezuela), e Isthmus (México).





� La QAPCO es una empresa conjunta de Industrias de Qatar (participación del 80 por ciento) y la empresa francesa Atofina (participación del 20 por ciento).  Tiene importantes planes de expansión para aumentar su producción de etileno, elemento fundamental de la industria petroquímica.  La QAPCO va detrás de la Saudi Basic Industries Corporation en la producción de etileno.





� La Q-Chem es una empresa conjunta de QP (participación del 51 por ciento) y Chevron (49 por ciento).





� La QAFAC es propiedad de Industrias de Qatar (participación del 50 por ciento), Chinese Petroleum Corporation (20 por ciento), Lee Chang Yung Chemical Industry Corporation (15 por ciento) e International Octane Limited (15 por ciento).





� QATOFIN será una sociedad por acciones en la que participarán QAPCO (63 por ciento), Atofina (36 por ciento) y QP (1 por ciento).





� La ciudad industrial de Mesaieed, situada 45 km al sur de Doha, tiene una superficie de unos 43 km2, con inclusión de un puerto dotado de todos los servicios.  La capacidad total de la refinería de Mesaieed es de 137.000 barriles diarios.





� WOQOD (combustible en árabe) es propiedad de QP (40 por ciento) y de inversores de Qatar (60 por ciento).





� Las reservas de gas no asociado son las no conectadas con un depósito de petróleo.





� QP aspira a convertirse en la "capital del mundo de GTL".  El GTL, conocido también como combustible líquido, es favorable al medio ambiente y constituye una solución eficaz al problema de transportar el gas natural a largas distancias.





� OPEP (2003).





� La Ciudad Industrial de Ras Laffan, situada a 80 km al norte de Doha, abarca 106 km2.





� La propiedad de Qatargas se divide como sigue:  QP (65 por ciento), ExxonMobil (10 por ciento), Total (10 por ciento), Mitsui (7,5 por ciento) y Marubeni (7,5 por ciento).  Información en línea de Qatar Petroleum.  Disponible en:  http://www.qp.com.qa, Industrial Cities [1º de septiembre de 2004].





� A continuación figuran las empresas de Rasgas:  Ras Laffan Liquefied Natural Gas Company Limited, establecida en 1993 y que es propiedad de QP (63 por ciento), ExxonMobil (25 por ciento), Koras (5 por ciento), Itochu (4 por ciento) y LNG Japan (3 por ciento);  Ras Laffan Liquefied Natural Gas Company Limited II, establecida en 2001 por QP (70 por ciento) y ExxonMobil (30 por ciento);  y RasGas Company Limited, establecida en 2001 por QP (70 por ciento) y ExxonMobil (30 por ciento).  Información en línea de Qatar Petroleum.  Disponible en:  http://www.qp.com.qa, Industrial Cities [1º de septiembre de 2004].





� La capacidad de cada embarcación de Q-Gas oscilará entre 200.000 y 250.000 m3 de LNG;  Qatargas y Rasgas utilizan buques de entre 138.000 y 145.000 m3 (Economist Intelligence Unit, 2004).





� El volumen inicial de suministro era de 750 millones de pies cúbicos diarios, que aumentará gradualmente hasta llegar a una cifra de 1.400 millones de pies cúbicos diarios.  Se espera que también Bahrein quede vinculado al gasoducto proyectado mediante un ramal (Economist Intelligence Unit, 2004).





� En marzo de 2004 QP y Sasol firmaron un memorándum de entendimiento encaminado a aumentar la producción prevista en el proyecto de expansión de ORYX en relación con el GTL a 100.000 barriles diarios.  Además, QP está negociando varios proyectos integrados (primeras fases y fases avanzadas) de GTL con diversas empresas importantes.





� Economist Intelligence Unit (2004).





� La central de Ras Laffan produce actualmente 430 MW de electricidad y desaliniza 40 millones de galones de agua potable por día.  Es propiedad de las siguientes empresas:  AES Corporation, de los Estados Unidos (55 por ciento), Kahramaa (25 por ciento), QP (10 por ciento) y Gulf Investment Corporation, con sede en Kuwait (10 por ciento) (Economist Intelligence Unit, 2004).





� La QASCO es propiedad conjunta del Estado (70 por ciento) y dos empresas japonesas:  Kobe Steel (20 por ciento) y Tokyo Boeki (10 por ciento).





� La QNCC es propiedad del Estado (43 por ciento) y de inversores de Qatar (57 por ciento).





� La QAFCO es una empresa conjunta de IQ (75 por ciento) y Yara International (25 por ciento).





� La QVC es propiedad de QP (25,5 por ciento), QAPCO (31,9 por ciento), Norsk Hydro Holland (29,7 por ciento), y Atofina (12,9 por ciento).





� La mayoría de los nacionales de Qatar contratados son enviados al Centro de Formación Empresarial de QP, en el que, en calidad de "pasantes", reciben formación básica mediante diversos programas.  Información en línea.  Disponible en:  http://www.qatarization.com.qa, What is Qatarization [1º de septiembre de 2004].





� Consejo de Planificación (2003).





� En 2003 la QAFCO produjo alrededor de 1,4 millones de toneladas de amoníaco y 1,8 millones de toneladas de urea.





� Según un estudio realizado por la Unión Árabe de Productores de Cemento, con sede en El Cairo, el consumo de cemento aumentó en Qatar alrededor del 17 por ciento en 2002 y el 20 por ciento en 2003.





� La empresa fue establecida en 1978 con el nombre de Al Shula Trading Company, nombre que se cambió por el de Al Jabor Cement Company en 1990.





� Cámara de Comercio e Industria de Qatar (2004).





� Consejo de Planificación (2003).





� Documento S/DCS/W/QAT de la OMC, de 24 de enero de 2003.





� Los programas sociales y de vivienda y algunos aspectos de la atención sanitaria gratuita están limitados a los nacionales de Qatar.  Documento S/DCS/W/QAT de la OMC, de 24 de enero de 2003.  Qatar promulgó una nueva Ley del Trabajo en 2004 (Nº 14 de 2004).





� Son los siguientes (se indica entre paréntesis el año de establecimiento):  Banco Nacional de Qatar (1964), Banco de Doha (1978), Banco Comercial de Qatar (1975), Al-Ahli Bank of Qatar (1984) y Grindlays Qatar Bank (2000).





� Los bancos islámicos son (se indica entre paréntesis el año de establecimiento) el Banco Islámico de Qatar (1982) y el Banco Islámico Internacional de Qatar (1990).





� Los bancos árabes son el Arab Bank (1958) y el Mashreq Bank (1971).





� Los bancos extranjeros no árabes que operan en Qatar son los siguientes:  Banque Paribas (1973), HSBC (1954), Standard Chartered Bank (1950), United Bank Limited (1970) y Bank Saderat Iran (1970).





� Consejo de Planificación (2003).





� El Banco Nacional de Qatar es propiedad del Estado en un 50 por ciento y de nacionales de Qatar en el otro 50 por ciento.  A finales de 2000 le correspondía casi la mitad de los activos bancarios totales, los préstamos y anticipos, y los depósitos de los clientes, además de ocuparse de la mayoría de las operaciones bancarias estatales (FMI, 2002b).





� En Qatar el Gobierno tiene amplias conexiones financieras con las empresas públicas, principalmente con la QP, por lo que la distinción entre la asignación de crédito al Gobierno y a otras instituciones del sector público resulta borrosa.  La concesión de préstamos al Estado representa, con mucho, el mayor riesgo del subsector bancario de Qatar (FMI, 2002b).





� FMI (2002b).





� En septiembre de 2000, los problemas de calidad de los activos indujeron al Banco Central de Qatar a pedir una auditoría extraordinaria de todos los bancos y a aplicar estrictamente los criterios de clasificación de los créditos fallidos y las prescripciones en materia de reservas (FMI, 2002b).





� Se aplican también límites al vencimiento máximo de los contratos a plazo y de futuros, a la máxima pérdida permisible por cada transacción -o posición abierta- y a la pérdida total permitida durante un mes y durante un año.





� Documento S/DCS/W/QAT de la OMC, de 24 de enero de 2003.





� Para que sus acciones puedan cotizarse en la Bolsa de Doha, una sociedad debe tener por lo menos 100 accionistas y un capital mínimo en acciones de 10 millones de riyals, del que por lo menos el 50 por ciento debe estar totalmente desembolsado.  Las sociedades cuyas acciones se cotizan en la Bolsa deben publicar anualmente resultados financieros auditados y presentar informes semestrales de resultados (FMI, 2002b).





� Banco Nacional de Qatar (2003).





� Economist Intelligence Unit (2004).





� Bolsa de Doha (2003).





� En el caso de los extranjeros residentes la Ley de Fondos Mutuos brinda la posibilidad de invertir en el desarrollo de Qatar, en tanto que se espera que la Bolsa de Doha se beneficie de una mayor entrada de fondos y una base de inversores más amplia.





� Son las siguientes (se indica entre paréntesis el año de establecimiento):  Compañía de Seguros de Qatar (1964), Compañía General de Seguros y Reaseguros de Qatar (1978), Al-Khaleej Insurance Company (1978), Compañía de Seguros Islámica de Qatar (1993), y Compañía de Seguros de Doha (1999).





� La Compañía de Seguros Árabe (1966) y la Compañía de Seguros Líbano-Suiza (1966).





� La Compañía Nacional de Seguros de Egipto (1969), la Compañía Americana de Seguros (1963) y la Atlas Insurance Company (1966).





� Consejo de Planificación (2003).





� La Compañía de Seguros de Qatar tiene cuatro oficinas en Qatar, una en Dubai, una en Abu Dhabi y una en Arabia Saudita, y una oficina de representación en Malta.  Actualmente trata de expandirse en la región y convertirse en una compañía de seguros del GCC.





� Banco Nacional de Qatar (2003).





� Documento S/DCS/W/QAT de la OMC, de 24 de enero de 2003.





� En 1994 Qatar se convirtió en el primer país del GCC que ofrecía servicios de telefonía móvil.





� Los servicios de Internet se introdujeron en Qatar en 1996.





� En 1992 se ultimó la digitalización del sistema telefónico de Qatar.





� Qatar no ha contraído compromisos con respecto a los servicios de telecomunicaciones en el marco del AGCS.





� Las acciones de Q-Tel se cotizan en la Bolsa de Doha, así como también en la Bolsa de Londres a través de un programa de Recibos de Depósito Globales de julio de 1999.  Se cotizan asimismo en las Bolsas de Bahrein y Abu Dhabi desde 2001 y 2002, respectivamente (EFG-Hermes, 2004).





� Actualmente Qatar tiene un enlace por cable con los Emiratos Árabes Unidos, pero si ese enlace se daña no pueden alcanzarse los Emiratos Árabes Unidos, excepto por satélite.  Esto ocurrió a mediados de 2003 cuando un terremoto ocurrido en Argelia causó perturbaciones de los servicios de Internet y los servicios de telecomunicaciones en Qatar y en otros lugares de la región.  Los Emiratos Árabes Unidos son un punto nodal de telecomunicaciones que proporciona a Qatar enlaces con las regiones occidental y oriental del mundo, así como la base de la red de fibra óptica del Golfo (Economist Intelligence Unit, 2004).





� EFG-Hermes (2004).


� El Decreto del Emir Nº 40 de 2001 se refiere a la formación del Consejo de Administración de Q�Post.





� Los ingresos del subsector representan menos del 50 por ciento del gasto total de Q-Post (Bearing Point, 2003).





� En el artículo 2 de la Ley Postal se define el monopolio postal de la siguiente manera:  "monopolización de los servicios postales en todo el Estado de Qatar de conformidad con las disposiciones de la Ley Postal y de los acuerdos postales árabes e internacionales en vigor".





� Bearing Point (2003).





� Los países del GCC sólo tienen enlaces por carretera y mar.  Las conclusiones del estudio de viabilidad de una red ferroviaria del GCC se presentarán, para su aprobación, en la Cumbre del GCC que se celebrará en diciembre de 2004 (Gulf Times, 18 de octubre de 2004).


� La Dirección General de Aduanas y Puertos comprende también el Departamento de Comercio y Transporte Marítimos y el Departamento de Puertos.





� En 1974 Qatar Navigation empezó a diversificarse con el fin de reducir su dependencia de las actividades de agencia de transporte marítimo y desde entonces ha introducido operaciones que abarcan desde la reparación de buques y la fabricación de acero hasta servicios de dragado y aprovisionamiento de combustible, y construcción y mantenimiento de instalaciones marítimas.  Suministra también equipo y mano de obra a las empresas que participan en proyectos de petróleo y gas en Qatar, con inclusión de Rasgas y QP (Banco Nacional de Qatar, 2003).





� Q-Ship está comprando a Corea seis petroleros para el transporte de crudos.  Es propiedad de inversores de Qatar (57 por ciento) y del Gobierno (43 por ciento) (Economist Intelligence Unit, 2004).





� QA es propiedad del Gobierno (50 por ciento), miembros de la familia dirigente Al-Thani (45 por ciento) y la Compañía de Seguros de Qatar (5 por ciento).  Según las estimaciones, a finales de 2003 la compañía aérea tenía deudas por 2.500 millones de dólares EE.UU. con diversos bancos nacionales y extranjeros.  Las autoridades de QA consideran que las deudas de la compañía están relacionadas con sus planes de expansión y no reflejan su rentabilidad operativa (Economist Intelligence Unit, 2004).





� El programa IOSA está destinado a evaluar los sistemas de gestión y control de las operaciones de una compañía aérea.  Información en línea de la IATA, disponible en:  http://www.iata.org/ps/services/iosa.htm [21 de septiembre de 2004].





� Empresa conjunta con una sociedad de Bahrein.





� Empresa conjunta con una sociedad de la India.





� El nuevo aeropuerto se construirá sobre una superficie de 2.220 ha (la mitad de la cual se tomará del mar), en las proximidades del aeropuerto actual.  Incluirá varios hoteles, instalaciones de carga y descarga, hangares, un centro de mantenimiento, un terminal real para vuelos VIP, y un nuevo edificio que será la sede de QA.  Según las autoridades, hasta que se abra el nuevo aeropuerto habrá que mejorar el actual para hacer frente al aumento de pasajeros.  Información en línea de Qatar Airways.  Disponible en:  http://www.qatarairways.com, "The Airline" [21 de septiembre de 2004].





� Cámara de Comercio e Industria de Qatar (2004).





� Los medios más habituales de circular por el país para aquellos que no tienen su propio medio de transporte son los taxis, que pueden ser bastante caros, o los coches de alquiler privados (Cámara de Comercio e Industria de Qatar, 2004).





� International Herald Tribune, 18 de noviembre de 2004.





� En el marco de sus esfuerzos de promoción, Qatar albergó una importante conferencia sobre el turismo en mayo de 2004.  A la Cumbre Mundial de los Viajes y el Turismo asistieron dirigentes de las principales empresas de viajes y turismo del mundo, representantes de compañías aéreas y cadenas de hoteles, y funcionarios gubernamentales.





� El turismo cultural recibirá un importante impulso mediante el desarrollo de una serie de proyectos, entre ellos los siguientes:  el Museo de Artes Islámicas (costo de 1.200 millones de dólares EE.UU.), que se finalizará en 2006, como parte de una isla artificial en el extremo del puerto de Doha, y que será el mayor museo de ese tipo del mundo;  la Biblioteca Nacional de Qatar, en curso de construcción en la "Corniche" de Doha, que será el principal depósito de material bibliográfico de referencia de la región;  y el Museo de Fotografía de Qatar, también en curso de construcción en la "Corniche" de Doha.  Además, el actual Museo Nacional de Qatar está siendo objeto de una importante expansión y renovación, con inclusión de la creación de un nuevo museo subterráneo.





� Qatar aspira a convertirse en la capital asiática del deporte;  durante todo el año tienen ya lugar en el país una serie de acontecimientos deportivos de clase mundial (por ejemplo, el Torneo Abierto de Tenis de Qatar, el Torneo de Maestros del Golf de Qatar, y el Gran Premio de Motociclismo).  Además, se están construyendo o mejorando varios estadios para la celebración de los Juegos Asiáticos de 2006 y se está creando en el centro de Qatar un poblado para atletas de 36,5 ha, que podrá convertirse en instalaciones médicas de clase mundial una vez terminados los Juegos.





� Para mediados de 2006 se espera que haya 2.500 habitaciones adicionales, con la construcción de ocho hoteles de cuatro y cinco estrellas en Doha.





� Deloitte & Touche (2004).





� Economist Intelligence Unit (2004).





� La Perla del Golfo, proyecto insular de un costo de 2.500 millones de dólares EE.UU., cuya apertura se prevé para septiembre de 2006, tendrá tres hoteles de lujo con más de 900 habitaciones, así como cuatro dársenas para embarcaciones pequeñas y diversas instalaciones de recreo.





� La Bechtel Corporation, de los Estados Unidos, ha llevado a cabo el plan conceptual.  Incluirá 10 hoteles turísticos, 2 campos de golf, 3.000 villas de lujo, 12.000 apartamentos, y espacio comercial conexo.









