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III. POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS

1) Introducción

1. Nigeria ha consolidado en total el 19,2 por ciento de sus líneas arancelarias.  Desde su anterior examen, llevado a cabo en 1998, su arancel medio NMF aplicado ha aumentado de aproximadamente el 24 por ciento a casi el 29 por ciento (2003), con tipos arancelarios NMF aplicados a los productos agrícolas y no agrícolas del 50 y del 25 por ciento de media, respectivamente.  En general, los tipos arancelarios registran grandes oscilaciones, de un mínimo del 2,5 por ciento a un máximo del 150 por ciento;  se aplican 19 tramos arancelarios en total.  La estructura arancelaria general muestra una progresividad mixta, debido a los elevados aranceles impuestos a los productos agrícolas.  Sin embargo, algunas industrias están protegidas mediante una progresividad positiva.  Varias industrias se benefician también de exenciones y concesiones arancelarias para las importaciones de insumos y materias primas.  En el contexto de sus esfuerzos de integración subregional, Nigeria ha expresado su compromiso de adaptar su estructura arancelaria al Arancel Exterior Común de la CEDEAO;  cuando éste se aplique, podría introducir una importante liberalización y simplificación al régimen arancelario de Nigeria.

2. Todo indica que, las reformas en curso están mejorando la eficiencia de la Administración de Aduanas, y abordando los engorrosos procedimientos de aduanas y la corrupción.  El Gobierno se propone reemplazar el actual plan de inspección previa a la expedición (IPE) por un sistema de inspección en destino, y pasar de la definición del valor de Bruselas a un sistema basado en el Acuerdo sobre la OMC.  Se aplica un impuesto sobre el valor añadido del 5 por ciento a las mercancías de producción nacional y a las importadas;  y se aplican impuestos especiales de consumo, que van del 20 al 40 por ciento, a determinadas importaciones.  Deben pagarse derechos adicionales destinados, por ejemplo, al desarrollo portuario y la supervisión de las importaciones.  Junto con el aumento de los niveles de protección arancelaria global, el número de mercancías que figuran en la lista de importaciones prohibidas ha aumentado bruscamente durante el período objeto de examen.  Nigeria no ha impuesto ninguna medida de defensa comercial;  sin embargo, las autoridades han indicado la necesidad de proteger a las industrias locales del dumping y la competencia desleal, en el marco de la OMC.
3. Los incentivos vigentes para fomentar las exportaciones incluyen planes de asistencia financiera, devoluciones y exenciones de derechos, y zonas de elaboración para la exportación;  estos incentivos podrían ayudar a reducir el nivel de sesgo contrario a las exportaciones a que se enfrentan los exportadores nigerianos.  La exportación de determinados productos está prohibida por motivos de seguridad alimentaria y transformación local;  y se aplican impuestos a la exportación de varios productos básicos.  La mayoría de las normas y reglamentos técnicos de Nigeria se basa en las normas internacionales.  Desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Nigeria, sus instituciones de reglamentación de normas han intensificado sus esfuerzos para contener la introducción en el mercado local de productos que no se ajustan a las normas.  Nigeria no es parte ni observador en el Acuerdo sobre Contratación Pública.  Todos los licitadores de contratos de obras públicas deben ser empresas constituidas en Nigeria con un socio nigeriano que posea aproximadamente el 60 por ciento del capital social.  Este régimen se está reformando para reducir la corrupción y mejorar la gestión del gasto público.

4. En 1999 se puso en marcha un programa de privatizaciones para que el Estado se desprenda de su participación en aproximadamente 100 empresas públicas.  Ha habido demoras, aunque ha tenido lugar cierta desreglamentación y liberalización en algunos subsectores de servicios.  Nigeria no posee legislación sobre política de competencia;  se está elaborando un proyecto de ley.  El régimen de propiedad intelectual ha permanecido intacto desde 1998.  Sin embargo, se están estudiando proyectos de ley para que la legislación nigeriana sea conforme al Acuerdo sobre los ADPIC.  Según se informa, la aplicación de la legislación es deficiente.

2) Medidas que afectan directamente a las importaciones

i) Procedimientos aduaneros y valoración en aduana

5. La importación de mercancías en Nigeria se rige por la Ley de administración de derechos arancelarios e impuestos aduaneros indirectos, y por directrices establecidas por el Ministerio Federal de Hacienda.
  En virtud de estas disposiciones, no es necesario que los importadores estén registrados, dado que el registro en la Comisión de Cuestiones Empresariales de conformidad con lo dispuesto en el Decreto sobre sociedades y cuestiones afines de 1990 es suficiente para importar la gran mayoría de los productos reglamentados.
  Los importadores de mercancías deben cumplimentar una declaración de importación:  el formulario "M".
  Otros documentos exigidos incluyen:  una factura autenticada;  la declaración de entrada (formulario de declaración única para mercancías);  la copia del conocimiento de embarque/conocimiento de embarque aéreo;  una lista de embalaje;  el certificado de seguros;  un recibo bancario del pago de los derechos de aduana;  un informe de verificación sin objeciones, expedido por el agente de inspección previa a la expedición;  y, si corresponde, otros documentos, tales como certificados de salud, exigidos para el despacho de importaciones sujetas a normas y reglamentos técnicos establecidos por motivos de salud, seguridad y otros objetivos sanitarios o fitosanitarios (sección 4) ii)).  Las importaciones temporales y las importaciones de muestras y de material publicitario también están sujetas a prescripciones específicas en materia de documentación, al igual que las mercancías que entran para transbordo o tránsito.
6. Deben cumplimentarse seis copias del formulario "M"
;  se envían tres copias a los agentes de inspección previa a la expedición (IPE), y sendas copias al banco del importador, al Servicio de Aduanas de Nigeria y al Organismo Marítimo Nacional (NMA).  Los bancos designados aprueban por lo general el formulario "M" sobre la base de la factura autenticada, e indican si se requieren divisas o si la importación se financiará en el extranjero.  Los bancos pueden emitir cartas de crédito previa autorización del Banco Central de Nigeria.  Los requisitos de documentación para la compra de divisas se consideran engorrosos.
  Además, las importaciones de determinados productos, como el agua, la cerveza, los sustitutos del tabaco y los encendedores no reúnen las condiciones para acceder a divisas procedentes del mercado de divisas interbancario.

7. La oficina de asociación de agentes de inspección previa a la expedición emite un informe de inspección sin objeciones al importador tras la inspección efectuada por el órgano de inspección previa a la expedición en el país proveedor.  El importador presenta el formulario "M" tramitado por el banco, el informe de inspección sin objeciones, y otra documentación pertinente al Servicio de Aduanas de Nigeria para su tramitación.  Desde 1999, el Servicio de Aduanas de Nigeria ha venido utilizando el Sistema Automatizado de Datos Aduaneros de la UNCTAD (SIDUNEA, versión 2.7);  está previsto modernizar el sistema a fin de acelerar el despacho de aduanas.

8. En 1999, el Gobierno de Nigeria sustituyó el plan de IPE por un sistema de inspección en destino.  Sin embargo, debido a un personal deficientemente entrenado y a recursos inadecuados, este programa fue retirado y se reinstaló la IPE.  Actualmente, todas las importaciones, con la excepción de los efectos personales y de las que gozan de privilegios diplomáticos, están sujetas a la IPE.  El Gobierno se propone reintroducir el sistema de inspección en destino, y se ha creado una comisión de aplicación de nivel ministerial para ayudar a resolver, entre otras cosas, las cuestiones relativas a la tecnología pertinente y a la gestión del riesgo.

9. Nigeria utiliza la definición del valor de Bruselas para la valoración en aduana.  Tiene previsto pasar pronto a un sistema basado en el valor de transacción;  a este fin, la Asamblea Nacional adoptó legislación para la aplicación del Acuerdo sobre Valoración en Aduana de la OMC en junio de 2003.  A este respecto, se ha beneficiado de los programas de asistencia técnica de la OMC.
  El reglamento de aduanas no contiene disposiciones en materia de recurso contra las decisiones aduaneras.
10. El Gobierno ha intensificado sus esfuerzos para aumentar la eficiencia de la Administración de Aduanas.
  Las reformas de los servicios aduaneros constituyen uno de los componentes fundamentales del actual programa de reformas del Gobierno (capítulo I 2)).  Los objetivos de este programa son modernizar y acelerar el despacho de aduanas;  simplificar y racionalizar los aranceles, derechos y exenciones;  mejorar la recaudación de ingresos de las aduanas;  y reforzar y profesionalizar el servicio de aduanas.
  Las medidas adoptadas (o previstas) incluyen:  una tendencia descendente en los impuestos y gravámenes portuarios y la eliminación de algunos organismos redundantes de seguridad portuaria;  el establecimiento de una unidad de lucha contra la corrupción en el suministro de servicios de aduanas y cambios administrativos en la gestión y funcionamiento del Servicio de Aduanas de Nigeria.
  Se informa que los esfuerzos destinados a modernizar y profesionalizar el Servicio de Aduanas de Nigeria y la Administración de Puertos de Nigeria han ayudado a reducir la congestión de los puertos y las tasas de despacho aduanero, en particular en el Puerto de Apapa, de Lagos, donde tiene lugar más del 40 por ciento del comercio de Nigeria.

ii) Normas de origen

11. Las normas de origen no preferenciales de Nigeria están contenidas en la Ley sobre Derechos Aduaneros.  Se considera que las mercancías son originarias de un país si se producen enteramente en ese país o si el valor añadido durante la producción o un componente incorporado en las mercancías representa por lo menos el 75 por ciento de los costos de producción.
12. Nigeria aplica también las normas de origen de la CEDEAO, en virtud de las cuales un producto acabado es originario de la Comunidad si al menos el 60 por ciento de las materias primas utilizadas en su fabricación proviene de los miembros de la CEDEAO o si el valor añadido representa por lo menos el 35 por ciento del precio de costo ex fábrica excluidos los impuestos.

iii) Aranceles aduaneros

13. Nigeria utiliza el SA 96 a nivel de 8 dígitos.  En 2003, su arancel NMF aplicado tenía 5.146 líneas;  todos los derechos son ad valorem.  Nigeria consolidó aproximadamente el 19,2 por ciento del total de sus líneas arancelarias a nivel de 8 dígitos del SA (Lista XLII).  Todas las líneas de productos agrícolas están consolidadas, en contraste con sólo un 7 por ciento de las líneas de productos no agrícolas (definiciones de la OMC).  Los aranceles consolidados finales van desde el 40 por ciento aplicado a las aleaciones de aluminio y la maquinaria al 150 por ciento aplicado a las hortalizas, grasas y aceites, y a los alimentos preparados.  El tipo arancelario medio consolidado es del 118 por ciento, y el coeficiente de variación es de 0,40.

14. En 2003, el promedio del arancel NMF aplicado fue del 28,6 por ciento, es decir un aumento con respecto al 24,4 por ciento correspondiente a 1998, lo que refleja un incremento de la protección general (cuadro III.1).  Los aranceles oscilan del 2,5 al 150 por ciento, con 19 tramos diferentes.  El grado de dispersión arancelaria es moderado, como lo indica su coeficiente de variación de 0,78.  Desde 2002, no ha habido artículos que gocen de franquicia arancelaria, dado que se ha aplicado un arancel mínimo del 2,5 por ciento.  El tipo modal es del 15 por ciento, y se aplica a aproximadamente el 25 por ciento del total de las líneas arancelarias.  Alrededor del 9 por ciento de las líneas tienen tipos mayores del 50 por ciento (gráfico III.1).

Cuadro III.1

Estructura del arancel NMF, 1997/1998-2003

(Porcentajes)

	
	
	1997/98
	1999/2000
	2001
	2002
	2003
	U.R.ª

	1.
	Líneas arancelarias consolidadas (% de todas las líneas arancelarias)
	19,2
	19,2
	19,2
	19,2
	19,2
	19,2

	2.
	Líneas arancelarias exentas de derechos (% de todas las líneas arancelarias)
	0,2
	0,2
	0,2
	0,0
	0,0
	0,0

	3.
	Aranceles no ad valorem (% de todas las líneas arancelarias)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	4.
	Contingentes arancelarios (% de todas las líneas arancelarias)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Aranceles no ad valorem sin EAV (% de todas las líneas arancelarias)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Media aritmética del tipo arancelario
	24,4
	26,0
	26,0
	29,0
	28,6
	118,4

	
	Productos agrícolas (definición de la OMC)b
	32,8
	32,1
	32,1
	50,4
	50,2
	150,0

	
	Productos no agrícolas (definición de la OMC)c
	23,1
	25,1
	25,1
	25,8
	25,3
	49,2

	
	Agricultura, caza, silvicultura y pesca (CIIU 1)
	26,7
	26,3
	26,7
	41,5
	41,4
	150,0

	
	Explotación de minas y canteras (CIIU 2)
	18,3
	18,4
	18,4
	18,4
	17,9
	n.p.

	
	Industrias manufactureras (CIIU 3)
	24,4
	26,1
	26,2
	28,5
	28,0
	109,1

	7.
	Máximos arancelarios nacionales (% de las líneas arancelarias)d
	0,5
	0,5
	0,5
	5,2
	5,0
	0,0

	8.
	Máximos arancelarios internacionales (% de las líneas arancelarias)d
	51,6
	57,9
	57,9
	57,4
	56,5
	100,0

	9.
	Desviación típica general de los tipos aplicados
	18,0
	14,6
	14,5
	22,0
	22,3
	47,4

	10.
	Derechos aplicados "de puro estorbo" (% de todas las líneas arancelarias)e
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


n.p.
No procede.

a
Basado en el número total de líneas arancelarias consolidadas.
b
Acuerdo sobre la Agricultura de la OMC.

c
Excluido el petróleo.
d
Los máximos arancelarios internos son los derechos superiores al triple de la media aritmética de los tipos aplicados (indicador 7).

e
Los máximos arancelarios internacionales son los derechos superiores al 15 por ciento.

f
Los derechos "de puro estorbo" son los derechos superiores a 0 pero inferiores o iguales al 2 por ciento.

Fuente:
Cálculos de la Secretaria de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades nigerianas.

15. La distribución sectorial de los aranceles muestra amplias diferencias, con niveles de protección significativamente superiores para los productos agrícolas (cuadros III.1 y III.2).  En 2003, el promedio de los tipos NMF aplicados a los productos agrícolas (definición de la OMC) fue del 50,2 por ciento, frente al 32,8 por ciento correspondiente a 1998;  el fuerte aumento de los aranceles tuvo lugar principalmente en 2002, con la imposición de elevados aranceles a varios productos agrícolas.
  Los aranceles NMF aplicados a los productos agrícolas oscilan entre el 5 y el 150 por ciento.  Los tipos medios menores aplicados a los productos agrícolas corresponden a las flores cortadas y plantas (20,3 por ciento);  las semillas oleaginosas, grasas, aceites y sus productos (34,1 por ciento);  y los animales y sus productos (34,5 por ciento).  Los tipos más elevados se aplican a las frutas y hortalizas (98,2 por ciento);  el tabaco (89,4 por ciento, con el tipo del 150 por ciento aplicado a los cigarros (puros) y otros productos del tabaco elaborados) y las bebidas y licores (75,3 por ciento, con el tipo del 150 por ciento aplicado al agua).  En 2003, los productos no agrícolas (definición de la OMC) tuvieron un tipo medio NMF aplicado del 25,3 por ciento, lo que representa un aumento con respecto al 23,1 por ciento correspondiente a 1998.  El promedio de los derechos NMF aplicados por grupo de productos oscila entre el 2,5 al 100 por ciento.  Los tipos medios más bajos se aplicaron a las importaciones de petróleo (11,3 por ciento);  de productos no eléctricos (13,9 por ciento) y de productos químicos y fotográficos, y el más elevado se aplicó a los textiles y el vestido (42,7 por ciento), seguido por los productos minerales, las piedras preciosas y metales preciosos, el pescado y productos de la pesca, y el cuero, caucho, calzado y artículos de viaje, con tipos del 28 al 30 por ciento.  En general, sigue habiendo una amplia dispersión de los aranceles dentro de cada grupo de productos:  algunos productos químicos tienen aranceles del 2,5 por ciento, mientras que otros tienen tipos del 100 por ciento, aunque el promedio para este grupo de productos es del 17,6 por ciento.
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Gráfico III.1

Distribución del arancel NMF por sectores

a

, 2003

Número de líneas

a              Las etiquetas son porcentajes del número total de líneas arancelarias, por sectores.  Las cifras pueden no

                totalizar el 100 por ciento, dado que no se suministraron los tipos de derechos correspondientes a 22 líneas

                arancelarias.



Fuente :  Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades nigerianas.


Cuadro III.2

Análisis recapitulativo del arancel NMF, 2003

	Análisis
	Nº de líneasª
	Tipos aplicados en 2003
	Importaciones año 2000 (millones de $EE.UU.)

	
	
	Nº de líneas utilizadas
	Media aritmética del arancel (%)
	Horquilla arancelaria (%)
	Desviación típica (%)
	CV
	

	Totalb
	5.146
	5.124
	28,6
	2,5-150
	22,3
	0,78
	5.804,5

	Según la definición de la OMCb
	
	
	
	
	
	
	

	Agricultura
	677
	677
	50,2
	5-150
	37,5
	0,75
	954,4

	Animales vivos y sus productos
	81
	81
	34,5
	5-100
	26,4
	0,76
	1,5

	Productos lácteos
	20
	20
	48,1
	5-100
	44,0
	0,91
	136,3

	Café y té, cacao, azúcar, etc.
	128
	128
	44,5
	5-100
	27,2
	0,61
	318,2

	Flores cortadas y plantas
	34
	34
	20,3
	5-65
	16,8
	0,83
	6,3

	Frutas, verduras y hortalizas
	150
	150
	98,2
	45-100
	9,9
	0,10
	3,5

	Cereales
	16
	16
	49,4
	5-100
	41,3
	0,84
	379,4

	Semillas oleaginosas, grasas, aceites y sus productos
	71
	71
	34,1
	10-100
	23,7
	0,69
	30,4

	Bebidas y licores
	31
	31
	75,3
	5-150
	29,8
	0,40
	20,1

	Tabaco
	9
	9
	89,4
	15-150
	62,7
	0,70
	23,7

	Otros productos agrícolas
	137
	137
	20,4
	5-100
	17,8
	0,87
	35,0

	Productos no agrícolas (excluido el petróleo)
	4.467
	4.445
	25,3
	2,5-100
	16,7
	0,66
	4.782,6

	Pescado y productos de la pesca
	108
	108
	28,4
	5-100
	25,0
	0,88
	257,7

	Productos minerales, piedras preciosas y metales preciosos
	340
	340
	29,8
	2,5-100
	18,8
	0,63
	495,2

	Metales
	591
	589
	22,4
	5-65
	12,1
	0,54
	552,7

	Productos químicos y productos fotográficos
	844
	842
	17,7
	2,5-100
	14,9
	0,84
	969,5

	Cuero, caucho, calzado y artículos de viaje
	146
	146
	28,9
	5-50
	8,9
	0,31
	62,3

	Madera, pasta de madera, papel y muebles
	249
	248
	27,0
	2,5-100
	20,3
	0,75
	298,0

	Textiles y vestido
	832
	824
	42,7
	5-65
	11,3
	0,26
	73,4

	Equipo de transporte
	137
	135
	19,1
	10-55
	12,3
	0,64
	724,7

	Maquinaria no eléctrica
	526
	521
	13,9
	2,5-45
	7,4
	0,53
	710,4

	Maquinaria eléctrica
	258
	258
	20,0
	2,5-45
	8,4
	0,42
	511,1

	Productos no agrícolas, n.e.p.
	436
	434
	23,0
	5-100
	14,7
	0,64
	127,6

	Por sector de la CIIUc
	
	
	
	
	
	
	

	Agricultura, caza, silvicultura y pesca
	290
	290
	41,4
	5-100
	36,2
	0,88
	296,4

	Extracción de minas y canteras
	108
	108
	17,9
	5-100
	15,4
	0,86
	30,5

	Manufacturas
	4.747
	4.725
	28,0
	2,5-150
	21,0
	0,75
	5.477,6

	Por fase de elaboración
	
	
	
	
	
	
	

	Materias primas
	633
	633
	32,2
	5-100
	31,2
	0,97
	741,5

	Productos semielaborados
	1.679
	1.676
	24,5
	2,5-100
	16,5
	0,67
	1.930,3

	Productos acabados
	2.834
	2.815
	30,2
	2,5-150
	22,6
	0,75
	3.132,7


a
Se indica el número total de líneas.  Los tipos arancelarios se basan en una frecuencia (número de líneas) menor, dado que no se suministraron los tipos para 22 líneas arancelarias.
b
Se excluyen dos líneas arancelarias de las definiciones de productos no agrícolas de la OMC (básicamente, productos del petróleo).
c
Clasificación Industrial Internacional Uniforme (Revisión 2).  Se excluyen la electricidad, el gas y el agua (una línea arancelaria).

Nota:
CV = coeficiente de variación.

Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, basadas en los datos facilitados por las autoridades nigerianas.  Imports 2000 de la División de Estadística de las Naciones Unidas, base de datos Comtrade.

16. Debido a la protección relativamente elevada de que son objeto los productos agrícolas, la estructura arancelaria general muestra una progresividad mixta, negativa desde la primera hasta la segunda fase de elaboración y positiva desde la segunda hasta la tercera fase (gráfico III.2).  Sin embargo, en la elaboración de alimentos y bebidas, los textiles y las prendas de vestir, los productos de madera, el papel y la imprenta y los productos de metales comunes, hay una pronunciada progresividad positiva desde la primera hasta la tercera fase de elaboración;  ello implica una elevada protección efectiva a estas industrias, que aumenta la rentabilidad de la producción de estos sectores e influye en la estructura de asignación de recursos en su favor.  Una desagregación mayor muestra una progresividad arancelaria negativa en las refinerías de petróleo y mixta en las industrias que utilizan recursos naturales esenciales disponibles en Nigeria para fabricar diversos derivados del petróleo y del carbón, productos de caucho y algunos productos minerales no metálicos.  Sin medidas de apoyo, como las que están en vigor en la industria del petróleo y en otros planes de incentivos (secciones iii);  3) iv);  y 4) i)), esta estructura arancelaria no favorece una asignación eficiente de recursos, ni la transformación de productos locales (incluidos los productos agrícolas y los recursos naturales) con fines de exportación.
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Gráfico III.2

Progresividad arancelaria con arreglo a la CIIU a nivel de 2 dígitos, 2003

Porcentaje

Fuente

:  Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades nigerianas.
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NO APLICABLE

Agricultura Minería

Materias primas Semielaborados Acabados


17. En el contexto de la integración acelerada de los Estados miembros de la CEDEAO, Nigeria ha adquirido el compromiso de ajustar sus aranceles al arancel externo común de la CEDEAO, que va del 0 al 20 por ciento con una estructura arancelaria de cuatro tramos, para 2007 (capítulo II 5) ii)).
  En general, Nigeria se ha quedado atrás en las reformas comerciales y, por consiguiente, tiene aranceles con un promedio más alto y dispersos.  El ajuste al Arancel Exterior Común de la CEDEAO debería introducir una importante liberalización y racionalización en el actual régimen arancelario de Nigeria y ayudar a simplificar la administración de aduanas.
  Sin embargo, dado el actual nivel de protección de Nigeria, la transición al Arancel Exterior Común de la CEDEAO podría llevar consigo ciertos costos de ajuste de corto a mediano plazo;  ya ha habido protestas de determinados sectores industriales.

iv) Exenciones y concesiones en materia de derechos

18. Las directrices generales de importación estipulan exenciones de los derechos de importación para varios productos, incluidos:  las aeronaves, sus partes y equipo auxiliar;  el equipo de salvamento;  todos los productos importados para uso oficial y personal de un funcionario consular, cuando el Gobierno del país representado otorga privilegios similares;  los muebles y efectos personales de diplomáticos;  los productos obtenidos gratuitamente como materiales de asistencia técnica de organizaciones internacionales o países donantes;  los artículos personales y domésticos contenidos en el equipaje de los pasajeros;  y equipo y uniformes militares.

19. Existen además concesiones arancelarias para atraer inversiones.  Se conceden exenciones de derechos a determinadas materias primas utilizadas por los fabricantes en las industrias de las comunicaciones, telecomunicaciones, vidrio, pañales de bebé, motocicletas y bicicletas, en virtud de su condición de fabricantes bona fide.  También se han concedido varias exenciones especiales de derechos a la empresa British-American Tobacco Company para permitirle establecer una planta de tabaco en Nigeria.  También se aplican concesiones arancelarias a los fertilizantes, en apoyo del sector agropecuario.  Se otorgan concesiones fiscales a los exportadores en virtud del Sistema de subvenciones para fomentar las exportaciones" (sección 3) iv)).  En ciertos casos (por ejemplo, el alambre de hierro o acero sin alear) las exenciones de derechos dependen del puerto de importación.  Estas exenciones y concesiones generalizadas complican aún más el despacho de aduanas.

20. Aunque en 2003 el promedio aritmético de los aranceles fue del 28,6 por ciento, los derechos de aduana e impuestos especiales como porcentaje del total de las importaciones fueron del 15 por ciento, lo que refleja una recaudación de derechos relativamente baja.  El bajo porcentaje de la recaudación puede deberse en parte a las generalizadas exenciones y concesiones, así como a los tipos preferenciales ofrecidos a los Estados miembros de la CEDEAO;  también es probable que la corrupción existente en las fronteras aduaneras desempeñe un papel importante.
v) Aranceles preferenciales

21. En su condición de miembro de la CEDEAO, Nigeria otorga preferencias arancelarias a los demás Estados miembros de dicha comunidad económica (capítulo II 5) ii)).  Además, Nigeria otorga preferencias arancelarias a todos los participantes en el Sistema Global de Preferencias Comerciales (SGPC).  Se aplican reducciones arancelarias de hasta el 80 por ciento del tipo NMF a 10 grupos de partidas de 4 dígitos del SA, con inclusión de medicamentos, automóviles y camiones.

vi) Otros derechos y cargas

22. Nigeria consolidó los demás derechos y cargas aplicados a todas las importaciones a un tipo del 80 por ciento.  Los derechos adicionales aplicados únicamente a las importaciones incluyen:  un gravamen de desarrollo portuario del 7 por ciento de los derechos pagaderos;  un gravamen comunitario de la CEDEAO, con un tipo del 0,5 por ciento
;  una carga correspondiente al Plan amplio de supervisión de importaciones del 1 por ciento del valor f.o.b. de las importaciones;  un gravamen del Consejo Nacional del Sector del Automóvil del 2 por ciento de los vehículos y partes;  y un gravamen del 10 por ciento a la importación de azúcar y arroz.

23. En virtud del Decreto Nº 102 relativo al impuesto sobre el valor añadido (IVA), de 1993, se aplica un impuesto del 5 por ciento sobre el valor añadido a los bienes y servicios de producción nacional o importados, con excepción de los enumerados en una lista de exclusiones (cuadro III.3).  El IVA se calcula sobre la base del valor c.i.f. de las importaciones más los derechos.  El IVA se aplica al precio de venta de los bienes y servicios de fabricación local.  A las exportaciones se aplica un "tipo cero".  Los ingresos provenientes del IVA se distribuyen a los gobiernos federal, estatal y local en proporciones del 35, el 40 y el 25 por ciento respectivamente.  En 2003, el IVA contribuyó a aproximadamente el 6 por ciento de los ingresos públicos totales, es decir, el 1,7 por ciento del PIB.
Cuadro III.3

Bienes y servicios exentos del IVA, 2004

	Mercancías

	
Productos farmacéuticos y médicos

	
Productos alimenticios básicos, como guisantes, frijoles, ñame, mandioca, maíz, arroz, trigo, leche y pescado

	
Productos para la alimentación infantil

	
Libros, periódicos y revistas

	
Material educativo (equipo de laboratorio)

	
Productos para bebés, tales como cochecitos, prendas de vestir y pañales, así como compresas (toallas) higiénicas

	
Vehículos comerciales y repuestos, tractores, vehículos de transporte público de pasajeros, ciclomotores, tanques y demás vehículos automóviles blindados de combate, y bicicletas

	
Equipo agrícola como el empelado para la para la preparación o el trabajo del suelo o para el cultivo, cosechar o trillar, ordeñadoras, máquinas y aparatos para la industria lechera, máquinas y aparatos para la avicultura

	
Equipo de medicina veterinaria

	
Fertilizantes y equipo de transporte agrícola

	Servicios

	
Servicios médicos y sanitarios

	
Servicios de bancos municipales, bancos populares e instituciones de crédito hipotecario (los ingresos por intereses de préstamos efectuados por bancos comerciales y las primas pagadas a compañías de seguros no son imponibles)

	
Representaciones realizadas por instituciones de enseñanza en el marco del programa de estudios

	
Servicios sociales como los orfanatos, instituciones benéficas y bomberos

	
Servicios estrictamente postales

	
Servicios religiosos

	
Servicios culturales no comerciales

	
Transporte aéreo de ultramar

	
Servicios de teléfonos públicos y telegramas (excluidos los servicios empresariales o comerciales)

	Otros bienes y servicios

	
Sal

	
Agua

	
Salarios o sueldos

	
Remuneraciones de directores

	
Actividades de pasatiempo

	
Transacciones privadas tales como la venta de artículos domésticos, vehículos, efectos personales, y alquiler de casa residencial


Fuente:
Información facilitada por las autoridades nigerianas.

24. Los impuestos especiales de consumo, que se habían suprimido cuando se realizó el último Examen de las Políticas Comerciales de Nigeria, se reintrodujeron en 1999 aplicándose, entre otros productos, a los cigarrillos, las bebidas alcohólicas y los cosméticos, con tipos que oscilan del 20 al 40 por ciento (cuadro III.4).  Los impuestos especiales de consumo se aplican sobre el precio de las importaciones más los derechos, y al precio de venta de los bienes producidos localmente.
Cuadro III.4

Impuestos especiales de consumo, 2004

	Código del SA
	Designación de los productos
	Derecho

	2208.2200 - 2208.9000
	Aguardientes, licores y demás bebidas espirituosas
	40%

	2402.1000 - 2402.9000
	Cigarros (puros) (incluso despuntados), cigarritos (puritos) y cigarrillos
	20%

	2403.100 - 2403.9000
	Los demás tabacos y sucedáneos del tabaco, elaborados
	20%

	2203.0000 - 2206.000
	Cerveza de malta, vermut y demás vinos y las demás bebidas fermentadas
	40%

	3304.1000 - 3304.3000
	Preparaciones blanqueadoras únicamente
	40%


Fuente:
Información en línea del Servicio de Aduanas de Nigeria.  Puede consultarse en:  www.nigeriancustoms.org.

vii) Prohibiciones, restricciones cuantitativas y licencias de importación

25. En virtud de la legislación de adunas de Nigeria, pueden aplicarse prohibiciones a la importación para proteger las industrias nacionales;  para reducir los déficit de la balanza de pagos;  como medidas antidumping;  y por motivos de moral, seguridad y de otra índole.  El Gobierno modifica la lista de importaciones prohibidas, añadiendo o eliminando productos, mediante avisos y decretos.
26. En el momento del último Examen de las Políticas Comerciales de Nigeria, realizado en 1998, los productos comprendidos en 23 códigos de 4 dígitos del SA estaban sujetos a prohibiciones de importación.  De conformidad con el plan del Gobierno de eliminar progresivamente las prohibiciones a la importación, varias de estas prohibiciones se sustituyeron por aranceles elevados entre 1999 y 2001.  Sin embargo, hubo un fuerte retroceso en 2002.  En noviembre de 2004, los productos agrícolas y no agrícolas comprendidos en unos 218 códigos de 4 dígitos del SA estaban sujetos a una prohibición de importación, principalmente con la finalidad de proteger las industrias nacionales (cuadro III.5).  Este aumento de las prohibiciones a la importación distorsiona aún más la asignación de recursos a favor de las industrias nacionales no competitivas en detrimento del sector de exportación;  sube los precios pagados por los consumidores, socavando de esta forma los esfuerzos del Gobierno para reducir la pobreza;  y proporciona más incentivos para el contrabando, con las consiguientes pérdidas de ingresos aduaneros.
  Como parte del programa para ajustar el régimen comercial de Nigeria al de la CEDEAO, está previsto que los productos que actualmente figuran en la lista de importaciones prohibidas (con fines de protección del comercio) se transfieran gradualmente al nuevo régimen arancelario, desde enero de 2007.

Cuadro III.5

Importaciones prohibidas, noviembre de 2004

	Producto
	Código del SA

	Septiembre de 2003
	

	Harina de trigo
	1001.0000

	Sorgo
	1007.0000

	Espirales repelentes de mosquitos
	3808.1000

	Neumáticos (llantas neumáticas) recauchutados/usados
	4012.1000-4012.9000

	Vehículos automóviles de más de ocho años, excluidos tractores, camiones, remolques/unidades tractores y autobusesa
	8701-8705

	Máquinas de juego
	9504.1000-9504.3000

	Cemento en bolsas
	2523.2910

	Aceite vegetal a granel
	1507.1100-1516.2000

	Refrigeradores usados
	8418.2100

	Aparatos de aire acondicionado usados
	8415.1000

	Compresores usados
	8414.8000 y 8415.3000

	Tejidos estampadosb
	Capítulos 52-55

	Carne de ave y sus productos, congelados
	0207.0000-0207.3600

	Raíces de mandioca (yuca) y sus productosc
	0714.1000, 1106.2000, 1108.1400 y 1903.000

	Mondadientes (palillos)
	

	Agua embotellada (incluida la gaseada)
	2201.0000-2202.0000

	Galletas
	1905.3000

	Pastas alimenticias (incluidos los espaguetis)
	1902.1100-1902.4000

	Jugos de fruta fraccionados para la venta al detalled
	2009.1100-2009.9000

	Barita, bentonita y atapulgita
	2508.1000.11 y 2508.1000.19

	Artículos de confitería (caramelos y chocolate)
	1704.1000-1704.9000 y 1806.1000-1806.9000

	Cuadernos
	4820.2000

	Sobres
	4817.1000

	Cerveza (en botella y en lata)
	2203

	Papel higiénico, en rollos (bobinas)
	4803

	Adiciones de enero de 2004
	

	Materias textiles, con exclusión de:
	Capítulos 50-63

	
Napas tramadas de nailon para neumáticos
	5902.1000-5902.9000

	
Tejidos de rozamiento y transparentes textiles de nailon multifilamento
	5111.2000, 5112.2000 y 5901.9000

	
Cuti para colchones
	5903.1000-5903.9000

	
Cintas sin trama
	5806.1000-5806.4000

	
Pasamanería y forros
	5909.000, 6117.9000, 5808.9000, 6003.000, 6307.9000

	
Redes confeccionadas para la pesca
	5608.1100

	
Materiales para mosquitero
	5608.1900 y 5609.9000

	
Guantes para uso industrial
	6116.1000-6116.9900

	
Tejidos de lona para fabricación de correas de ventilador
	5907.000-5908.0000

	
Copas premoldeadas
	6212.9000

	
Tiras elásticas
	5604.9000

	
Motivos
	5810.1000-5810.9000

	
Tejidos y artículos para usos técnicos
	5911.1000-5911.9000

	
Correas transportadoras o de transmisión, de materia textil
	5910.9000

	
Soporte primario de polipropileno
	5512.1100-5512.9900

	
Cuerdas de fibra
	5607.1000-5607.9000

	
Trapos
	6310.1100

	
Sacos (bolsas)
	6305.1000-6305.2000

	Calzado y portafolios (carteras) para hombre, de cuero y de plástico
	3926.2000, 6401.1000-6405.9000, 4202.1100-4202.9900

	Jabones y detergentes
	3401.1100-3402.9000

	Muebles
	9401.1000-9401.9000 y 9403.1000-9406.0000

	Bicicletas ensambladas (con exclusión de las no montadas)
	8712.0000

	Flores (artificiales y frescas)
	0603.1000-0603.9000 y 6702.1000-6702.9000

	Frutas frescas
	0801.1100-0814.0000

	Espadas, hachas, picos, layas y palas
	8201.1000-8201.9000

	Carretillas
	8716.8000

	Porcinos y sus productos, bovinos y sus productos, carne de ovino y de caprino
	0210.1900, 1602.4900, 0202.2000, 1602.5000, 0204.4200, 0204.4300, 1602.9000, 0204.1000, 0204.2200, 0304.3000, 0204.4200, 0204.4300, 0210.7900, 0204.5000, 0208.9000, 0210.9900, y 1602.9000

	Crema dental (dentífrico)
	3306.1000

	Lápices
	9609.1000-9609.9000

	Bolígrafos
	9608.1000

	Platos, cuchillos, cucharas, tenedores, copas, escudillas, recipientes, contenedores y perchas
	3924.9000

	Cajas de cartón corrugado
	4808.1000 y 4819.1000-4819.6000

	Aves vivas o muertas
	0106.3100-0106.9000, 0208.9000 y 0210.9900


a
Está prohibida la importación de cualquier vehículo a través de las fronteras.
b
Todos los demás productos textiles deben importarse por los puertos de Apapa y de la Isla Tin Can en contenedores de 20 pies, en el siguiente rango:  i) otros textiles (no estampados) 110.000-140.000 metros;  ii) brocado/damasco 120.000-130.000 metros;  iii) y encajes/bordados 70.000-80.000 metros.  Se aplicará un precio de importación mínimo de 0,40 dólares EE.UU. el metro a todos los productos textiles comprendidos en los capítulos 50 a 63.  Se prohíbe la importación de todos los productos textiles a través de las fronteras terrestres.

c
La importación de toda la mandioca y productos de mandioca a través de las fronteras terrestres está prohibida.
d
El jugo de frutas sólo puede importarse en concentrados o barriles.
e
Los medicamentos y las materias primas farmacéuticas sólo pueden importarse por los puertos de Calabar y Apapa, y los aeropuertos de Lagos y Kano.

Fuente:
Información en línea del Servicio de Aduanas de Nigeria.  Puede consultarse en:  http://www.nigeriacustoms.org [11 de octubre de 2004].

27. Además de las prohibiciones a la importación para proteger las industrias locales, no se permiten las importaciones incluidas en la Lista de Prohibición Absoluta de Importaciones, entre otras cosas, por motivos de seguridad, salud y moral.  Estas mercancías incluyen:  armas, algunos aguardientes, artículos obscenos, materiales textiles que contienen productos químicos peligrosos y prendas de vestir de segunda mano.  Además, se prohíbe la importación de vehículos, cemento, medicamentos y materias primas farmacéuticas, y todas las mercancías en contenedores a través de las fronteras terrestres de Nigeria.  Los materiales textiles y el cemento sólo pueden importarse a granel.

28. Nigeria notificó a la OMC que su régimen general de licencias de importación fue abolido en 1986.  Sin embargo, siguen en vigor prescripciones en materia de licencias para varios productos sujetos a restricciones, incluidos los productos del petróleo y los generadores.  Las solicitudes de importación de mercancías prohibidas o de productos restringidos sujetos a licencias de importación o permisos deben efectuarse tres meses antes de la importación.  Las cantidades asignadas a cada importador, o las que puede importar cada país, se indican en cada licencia o permiso, pero no se publican.  Las cantidades se determinan sobre la base del análisis de cada solicitud.

viii) Medidas comerciales correctivas especiales

a)
Medidas antidumping y compensatorias

29. La Ley sobre derechos arancelarios (mercancías objeto de dumping y subvencionadas) de 1958 prevé, la imposición de un derecho especial a las mercancías de las que se considera que son objeto de dumping por empresas o que reciben subvenciones de un gobierno o una autoridad fuera de Nigeria.  En virtud de esta ley, se considera que las mercancías han sido objeto de dumping si el precio de exportación es menor que el "precio equitativo de mercado".  Las disposiciones de esta Ley podrán invocarse si existe amenaza de causar un perjuicio importante a una rama de producción existente o potencial de Nigeria y siempre que el establecimiento de un derecho especial no esté en contradicción con los acuerdos internacionales concertados por Nigeria.  Nigeria no ha hecho ninguna notificación sobre derechos antidumping o compensatorios desde 1998.  Sin embargo, en la Presentación del Presupuesto de 2004, se ha hecho referencia a la necesidad de proteger las industrias locales del dumping y de la competencia desleal en el marco de las medidas correctivas previstas por la OMC y los acuerdos comerciales regionales.  Actualmente, se está elaborando un proyecto de ley sobre medidas antidumping y compensatorias.

b)
Medidas de salvaguardia

30. En el momento de su último Examen de las Políticas Comerciales, se informó que Nigeria estaba en proceso de promulgar legislación sobre medidas de salvaguardia.  Sin embargo, no hay procedimientos legislativos nacionales formales en materia de medidas de salvaguardia como prevé el Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC.  En enero de 2002, Nigeria notificó al Comité de Salvaguardias de la OMC que la prohibición de las importaciones de harina de trigo, sorgo, mijo y caolín obedecía a razones de salvaguardia.

ix) Medidas por motivos de balanza de pagos

31. De conformidad con el párrafo 9 del Entendimiento relativo a las disposiciones del GATT de 1994 en materia de balanza de pagos, y tras las consultas entre Nigeria y el Comité de Restricciones por Balanza de Pagos, Nigeria presentó al Consejo General un programa para la eliminación de sus medidas comerciales restrictivas mantenidas por motives de balanza de pagos.
  De conformidad con este programa, notificó al Comité la eliminación de productos de su lista de importaciones prohibidas para 1998 y 1999;  actualmente, aún deben suprimirse de la lista la barita y la bentonita.

x) Acuerdos de comercio de compensación y los arreglos sobre compras subsiguientes

32. El Gobierno considera que los acuerdos de comercio de compensación y los arreglos sobre compras subsiguientes son estrategias para conservar los ingresos en divisas.  Por consiguiente, alienta a las empresas e individuos a emprender proyectos industriales abasteciéndose de maquinaria y equipo de proveedores extranjeros, mediante esos acuerdos, a mediano y largo plazo.  Sin embargo, los acuerdos de comercio de compensación y los arreglos sobre compras subsiguientes no están permitidos para la importación de bienes de consumo.
xi) Contratación pública

33. En 2003, el gasto total del Gobierno federal ascendió a aproximadamente 1,179 billones de naira (aproximadamente el 15,6 por ciento del PIB), del cual 519.000 millones de naira se destinaron a gastos constantes no vinculados con la deuda y aproximadamente 225.000 millones a bienes de capital.
  La mejora en el uso de los fondos públicos, en los planos federal, estatal y local, sigue siendo una prioridad del Gobierno.  Nigeria no es parte ni observador en el Acuerdo plurilateral de la OMC sobre Contratación Pública.

34. De conformidad con su actual régimen de contratación pública, el Gobierno utiliza la licitación pública, la licitación selectiva y la licitación negociada para comprar bienes y servicios.  La licitación pública se anuncia en los diarios nacionales y/o internacionales indicando en forma sucinta el alcance de la obra, así como las fechas de recogida de los pliegos de condiciones y de presentación de las ofertas.  De conformidad con el procedimiento de licitación selectiva, para poder participar en la licitación, se exige a las empresas licitadoras que se registren o cumplan requisitos previos ante el Ministerio u organismo que organiza el concurso.  Una vez que una empresa ha demostrado que reúne los requisitos previos para colaborar en un proyecto, se la considera aceptable para todos los proyectos futuros del mismo tipo en general.  A las empresas que reúnen esos requisitos previos se les envían invitaciones para que liciten en proyectos concretos;  esas empresas constituyen lo que se denomina la "lista amplia", de ésta se extrae una lista corta integrada por menos de ocho empresas a las que se envían los pliegos de condiciones.  La licitación selectiva es la forma predominante de contratación pública.  El procedimiento más restrictivo, el negociado, se utiliza cuando un Ministerio o un organismo se ve obligado a invitar únicamente a uno o dos licitadores (conocidos por el organismo que realiza el concurso) por motivos de urgencia, por los conocimientos especiales de esas empresas o por razones de seguridad nacional.  En los contratos negociados, el organismo explica simplemente lo que desea adquirir y se negocian las condiciones y el costo final.

35. Sólo las empresas de construcción constituidas en Nigeria, con por lo menos el 60 por ciento de su capital social en poder de ciudadanos nigerianos, pueden presentar ofertas para la adjudicación de contratos de obras públicas.  En virtud del Decreto de naturalización, las empresas extranjeras que presenten ofertas por primera vez están eximidas de la obligación de establecerse en Nigeria;  sin embargo, ha resultado difícil obtener esta exención en la práctica.  No se otorgan márgenes preferenciales a los proveedores nacionales con respecto a sus homólogos extranjeros, pero los Ministerios del Gobierno Federal y los organismos paraestatales deben comprar, siempre que se disponga de ellos, bienes producidos en el país de la calidad y en las cantidades adecuadas, en lugar de comprar bienes sustitutivos importados.
  Para las contrataciones públicas de menor cuantía, puede realizarse un estudio de mercado para obtener el artículo más barato y de mejor calidad en el mercado local, siempre que se disponga de ellos;  de otro modo, los bienes o servicios se procuran en el extranjero mediante agentes designados responsables de los suministros extranjeros.

36. El Gobierno ha identificado la contratación pública como una de las principales vías de corrupción en Nigeria;  y ello afecta la eficiencia de la gestión del gasto público de Nigeria.  A este fin, el Gobierno encargó al Banco Mundial que realizase un estudio sobre las actividades relacionadas con la contratación pública.  Entre las principales debilidades expuestas cabe citar:  la falta de una legislación moderna sobre contratación pública y de un órgano permanente de supervisión para prestar orientación y vigilar a las entidades compradoras;  las debilidades en la aplicación de la legislación existente, incluidas lagunas y deficiencias, que creaban oportunidades de sobornos y corrupción
;  la percepción del sector privado de las juntas de licitaciones como fuentes de demoras y de falta de transparencia, así como sus mandatos limitados, dado que la facultad de facto para decidir sobre los contratos pertenece a las Secretarías Permanentes y a los Ministerios;  y la realización de actividades de contratación por personal que carece sustancialmente de la capacitación pertinente.
37. En respuesta, el Gobierno ha adoptado medidas para reducir la corrupción y mejorar la gestión del gasto público.  En 2000 se emitió una circular sobre nuevas directrices de política para la contratación y adjudicación de contratos en los ministerios y en los organismos paraestatales.  En el marco de estas directrices, todos los contratos por valor de 1 millón de naira o superior y de menos de 50 millones de naira deben ser aprobados por el Consejo Ejecutivo Federal;  la división de contratos está estrictamente prohibida;  deben utilizarse procedimientos de licitación pública;  las ofertas deben abrirse en público, con o sin cobertura periodística;  los criterios de las licitaciones deben estar claramente definidos;  las ofertas deben ser evaluadas por un comité de profesionales;  las licitaciones y las adjudicaciones de los contratos importantes deben publicarse y anunciarse en dos diarios nacionales;  y los pagos finales de contratos superiores a 5 millones de naira deben incluir también la firma del Auditor General o de su representante.
38. La circular estableció además un comité directivo sobre la aplicación de reformas en materia de contratación pública a fin de preparar el terreno para el establecimiento de una comisión de contratación pública.  El comité directivo ha elaborado un proyecto de manual sobre contratación en el sector público.  Los procedimientos establecidos son compatibles con las directrices contenidas en la circular;  sin embargo, el manual introduce nuevos procedimientos de contratación basados en el modelo de contratación de bienes, obras, servicios y construcción establecido por la Comisión de las Naciones Unidas sobre Derecho Comercial Internacional (UNCITRAL).  También proporciona orientación y uniformidad a los procedimientos de contratación para todos los organismos de contratación pública.  Además, el comité directivo ha presentado un proyecto de ley para la introducción del marco jurídico sobre contratación y para el establecimiento de la comisión de contratación pública.  El marco jurídico propuesto en el proyecto de ley se basa en el modelo de la UNCITRAL y está destinado a armonizar las prácticas y políticas existentes en materia de contratación pública en Nigeria.  La comisión de contratación pública tiene la finalidad, entre otras cosas, de actuar como un órgano de supervisión independiente de las juntas de licitaciones;  garantizar la eficiencia y eficacia de las funciones de contratación en todo el sector público;  actuar como instrumento de revisión administrativa;  servir como órgano regulador;  proporcionar servicios de coordinación y supervisar el entorno de contratación.

3) Medidas que afectan directamente a las exportaciones

i) Registro y documentación

39. Los exportadores están obligados a registrarse ante el Consejo de Promoción de Exportaciones de Nigeria (NEPC).  Deben presentar un formulario de solicitud cumplimentado junto con copias de un certificado de constitución de la sociedad, un certificado de pago de impuestos, un formulario "C.O.7" (que muestra los datos de los directores de la empresa), y los estatutos sociales.
  Según los informes, el registro tiene lugar dentro de las dos semanas siguientes a la presentación de todos los documentos exigidos.  Los exportadores deben renovar su registro cada dos años, presentando un certificado actualizado de pago de impuestos de la empresa, pruebas de sus resultados de exportación de los últimos dos años, y una copia certificada del formulario "C.0.7".

40. Todos los exportadores deben cumplimentar y registrar un formulario sobre ingresos de exportación (NXP) con un agente autorizado (banco comercial o de negocios) de su elección.
  El banco encargado de la tramitación retiene un copia, otra copia se envía al Banco Central de Nigeria y las pocas copias restantes de envían al Servicio de Aduanas de Nigeria con fines de inspección.  Otros documentos de exportación incluyen una factura pro forma;  un contrato de ventas, cuando corresponda;  el certificado de registro ante el NEPC;  los certificados sanitarios y fitosanitarios pertinentes;  los documentos de envío y otros formularios cumplimentados exigidos por el país importador.  Tras el envío de las mercancías, el Servicio de Aduanas de Nigeria envía copias endosadas al Banco Central de Nigeria, al NEPC y al exportador.  Todos los ingresos de exportación deben ser repatriados a la cuenta domiciliaria del exportador, mantenida en el banco encargado de la tramitación, dentro de los 90 días siguientes al envío.  Un sistema de retención de divisas permite a los exportadores retener el 100 por ciento de sus ingresos en divisas en sus cuentas domiciliarias.

ii) Impuestos, cargas y gravámenes a la exportación

41. El decreto de modificación de las exportaciones, de 1992, prescribe que todas las materias primas o productos básicos no elaborados, ya sean minerales o agrícolas, pueden ser objeto de un gravamen a la exportación que puede prescribirse, de tanto en tanto, por orden del NEPC.  A este respecto, se aplica un gravamen administrativo de 5 dólares EE.UU. por tonelada a las exportaciones de cacao, y de 3 dólares EE.UU. por tonelada a las exportaciones de otras materias primas.
iii) Prohibiciones y controles de las exportaciones

42. En virtud de la Ley de prohibición de las exportaciones de Nigeria, determinadas exportaciones están prohibidas por motivos de seguridad alimentaria nacional, consideraciones en materia de valor añadido, y preservación del patrimonio cultural.  Actualmente, la prohibición abarca los cueros y pieles, en bruto, la madera para estructuras (en bruto o aserrada);  la chatarra, el látex de caucho sin procesar y los bloques de caucho, el arroz, el ñame, el maíz, las alubias, y los artefactos y antigüedades.  El reglamento de Nigeria sobre inocuidad de los alimentos exige licencias de exportación para los productos alimenticios no elaborados
;  en ciertos casos, el Ministerio de Agricultura tiene la facultad de prescribir grados y normas de calidad para estos productos.
iv) Incentivos a la exportación

43. Los diversos planes de incentivos disponibles a los exportadores pueden reducir de algún modo el sesgo contrario a las exportaciones resultante de la protección de los mercados nacionales mediante aranceles elevados y prohibición de las importaciones.  Estos planes reflejan la conciencia de las autoridades de la contradicción existente en el objetivo de promover exportaciones elaboradas sobre la base de materias primas locales fuertemente protegidas (los aranceles muestran una progresividad negativa de la primera a la segunda fase de elaboración en varias industrias).  Sin embargo, sus repercusiones sobre las exportaciones tradicionales podrían estar limitadas por su accesibilidad a los exportadores.  Además, aunque se eliminase el sesgo contrario a las exportaciones mediante estos planes, la respuesta de la oferta de los exportadores no petroleros podría estar severamente limitada por factores internos, tales como deficiencias de infraestructura, mercados financieros y laborales débiles, instituciones relacionadas con las exportaciones débiles, e inestabilidad macroeconómica.
  A largo plazo, las limitaciones presupuestarias pueden desempañar también un papel.

a)
Subvenciones y financiación de las exportaciones

44. El sistema del Fondo de subvenciones para fomentar las exportaciones proporciona primas en efectivo a los exportadores que hayan exportado como mínimo 500.000 naira de productos elaborados.  El objetivo de este sistema es estimular a los exportadores a aumentar el volumen de las exportaciones, y diversificar la cobertura de productos y de mercados de sus exportaciones.  Los exportadores de productos elaborados tienen derecho a una subvención del 4 por ciento del total de su volumen anual de exportaciones, supeditada a la recepción de una confirmación del Banco Central de Nigeria de la repatriación de los ingresos de exportación y a la presentación de una fianza de cumplimiento emitida por alguna de las instituciones financieras reconocidas.  Se informa que el Fondo de subvenciones para fomentar las exportaciones ha adolecido de sobrefacturación de exportaciones, documentación falsa y categorización inadecuada;  este fondo se ha revisado con el objetivo de hacer que sea más eficaz.  El Fondo para el plan de ajuste de las exportaciones está concebido para servir de subvención complementaria de las exportaciones para compensar a los exportadores por el costo elevado de la producción local, que resulta principalmente de deficiencias de infraestructura y otros factores que están más allá del control de los exportadores.  Un sistema de categoría de precursor prevé exención del impuesto sobre la renta de las sociedades para las empresas manufactureras que exporten al menos el 50 por ciento de su producción.

45. El principal apoyo otorgado a los exportadores mediante los bancos es el Servicio de redescuento y refinanciación.  Este servicio está concebido para ayudar a los bancos a proporcionar financiación previa y posterior al envío en moneda local para las exportaciones no petroleras.  Proporciona a los exportadores acceso a la cartera de exportaciones ampliada de los bancos a tipos preferenciales.  En virtud del servicio de refinanciación, se otorga a un banco un crédito de mayor plazo (de hasta un año), mientras que el servicio de redescuento otorga un crédito de corto plazo previo al envío, de 60 días como máximo.  Este servicio lo aplica el Banco Central de Nigeria y el Banco de Exportaciones e Importaciones de Nigeria.  El servicio de estímulo de las exportaciones industriales proporciona a los fabricantes de productos de exportación divisas para la importación de bienes de equipo, y materiales de embalaje y materias primas para la producción de productos de exportación acabados o semiacabados;  este servicio también es administrado por el Banco de Exportaciones e Importaciones de Nigeria.  El programa de Exenciones fiscales en los ingresos por intereses prevé exenciones fiscales para los intereses ganados por los bancos por créditos destinados a actividades de exportación.
b)
Planes de devolución de derechos y de manufacturas con depósito de fianza
46. Un plan de devolución permite el reembolso de los derechos (incluidos otros gravámenes) aplicados a las materias primas utilizadas en la fabricación de productos en el momento de la exportación de los productos finales.  La finalidad de este plan es fomentar la fabricación de productos de exportación.  El plan permite efectuar reembolsos automáticos de hasta el 60 por ciento previo examen inicial del Comité de Devolución de Derechos Arancelarios;  el saldo de los fondos se otorga en el momento de la tramitación definitiva de la solicitud.  Para acceder a este plan, los solicitantes deben ser empresas constituidas en Nigeria.  Problemas relacionados con los reembolsos dieron lugar a un nuevo sistema de pagos, el Certificado negociable de crédito de derechos.
47. En virtud del plan de manufacturas con depósito de fianza, pueden importarse materias primas en franquicia arancelaria para la producción de mercancías de exportación, sobre la base de un depósito de fianza expedido por una institución financiera reconocida.  La fianza se restituye ante la presentación de pruebas de la exportación y la repatriación de divisas.  Las desventajas de este plan son:  dificultades en la recuperación del derecho de importación en caso de cesación de pagos;  una contabilidad insuficiente de los coeficientes de insumo-producto;  y deficiencias en la aplicación, por lo que se está revisando.
c)
Promoción y ayuda a las exportaciones

48. El Fondo de desarrollo de las exportaciones fue creado por el Gobierno para ayudar a financiar determinadas actividades de empresas exportadoras privadas.  Estas actividades incluyen:  participación en cursos de formación, simposios, seminarios y talleres;  campañas de propaganda y publicidad en mercados extranjeros;  diseño de productos y consultoría;  participación en misiones comerciales, en actividades orientadas al comprador, en ferias comerciales en el exterior, en exhibiciones y en promoción de ventas;  reunión de información comercial;  organización de grupos de exportación;  y estudios con respecto a la creación de industrias orientadas a la exportación.  La subvención máxima por empresa para cada actividad es del 50 por ciento de los costos directos totales aprobados, hasta 200.000 naira como máximo.

49. Está previsto fomentar el establecimiento de programas de exportación de la producción de aldea.  Esas aldeas de producción tendrían como objetivo alentar la especialización en la producción de productos básicos agrícolas;  proporcionar oportunidades de empleo, ayudando de esta forma a luchar contra la pobreza;  y coordinar los esfuerzos en aras de la producción de mercancías de exportación en cantidades comerciales.  Hasta la fecha, han comenzado a funcionar dos aldeas de ese tipo especializadas en horticultura y café Arábica.

v) Zonas de elaboración para la exportación

50. La ley por la que se establecen las zonas de elaboración para la exportación se promulgó en 1992 y apoya el establecimiento de industrias y empresas en zonas delimitadas, principalmente con fines de exportación.
  Estas zonas se utilizan también para abordar las deficiencias infraestructurales y normativas que inhiben la actividad de las empresas orientadas a la exportación en Nigeria.  La Autoridad de la Zona Nigeriana de elaboración para la exportación es responsable de supervisar el desarrollo y administración de dichas zonas.  Las zonas de elaboración para la exportación existentes se sitúan en Calabar, Onne, Kano y Lekki, pero sólo las dos primeras están en funcionamiento.  Algunos gobiernos estatales también han iniciado zonas de elaboración para la exportación.
  La zona de Calabar se centra principalmente en las exportaciones no petroleras, mientras que la zona de Onne se dedica al petróleo y el gas.  Los incentivos otorgados a las empresas situadas en las zonas de elaboración para la exportación incluyen:  aprobación de ventanilla única por la administración de las zonas de elaboración para la exportación;  exención de los impuestos federales, estatales y locales, así como de los derechos aduaneros;  repatriación de capitales y beneficios, sin requisito alguno de abrir una cuenta domiciliaria;  terrenos exentos del pago de alquileres durante la construcción de las instalaciones;  disponibilidad de servicios tales como almacenamiento, fábricas construidas, transporte, servicios de saneamiento, suministro de comidas, etc.;  remesas sin limitaciones de los beneficios de los inversores;  el 100 por ciento de propiedad extranjera de las empresas;  y venta de hasta el 25 por ciento de la producción permitida en el mercado interno.  Las mercancías vendidas en la economía interna están sujetas a todos los derechos, gravámenes e impuestos de importación aplicables.  Las actividades de sindicalización y huelgas no están permitidas en el interior de las zonas de elaboración para la exportación.

51. En marzo de 2004, 22 empresas figuraban en el registro de empresas que operan físicamente en la zona de Calabar, de un total de 100 empresas con licencia para funcionar allí;  esta zona ha atraído 282 millones de dólares EE.UU. en inversiones y ha generado unos 2.000 empleos.  En 2003, las exportaciones generadas en la zona de Calabar ascendieron a 50 millones de dólares EE.UU., y el Gobierno Federal recaudó ingresos por valor de 286 millones de naira sobre las mercancías producidas en la zona y vendidas en la economía interna.  Actualmente, la tasa de ocupación en la zona de Calabar es del 34 por ciento;  está previsto ampliarla.  La zona de elaboración para la exportación de Onne ha atraído aproximadamente a 100 empresas y emplea a alrededor de 7.000 trabajadores;  en 2002, generó 15.000 millones de naira de ingresos públicos por las ventas efectuadas en el mercado interno.
52. La condición de fábrica de elaboración para la exportación (punto franco) se ha otorgado a 26 empresas
, permitiéndoles beneficiarse de los incentivos proporcionados a las empresas situadas en una zona de elaboración para la exportación;  y se han establecido zonas francas de carácter fronterizo, que también se benefician de los incentivos disponibles en las zonas de elaboración para la exportación, a fin de encauzar el ingente volumen de comercio informal que tiene lugar a través de las diferentes zonas fronterizas.
4) Medidas que afectan a la producción y el comercio

i) Incentivos

53. Los incentivos fiscales ofrecidos en el marco del régimen de inversiones de Nigeria incluyen moratorias fiscales, concesiones fiscales y amortización acelerada del capital (cuadro II.2).  Uno de los incentivos más antiguos, la condición de precursor, permite el establecimiento de industrias consideradas beneficiosas para el país.  Una empresa a la que se otorga la condición de precursor tiene derecho a una exención del impuesto sobre la renta de las sociedades de cinco años;  este período se extiende a siete años para una empresa situada en una zona económicamente desfavorecida.  Además, una industria precursora situada en una zona económicamente desfavorecida goza de una cuantía adicional de amortización de capital del 5 por ciento.  También hay incentivos fiscales específicos por sectores para los sectores agrícola e industrial, mediante el acceso al crédito a través de instituciones financieras especializadas o planes de crédito (capítulo IV 2) ii) y IV 4)).
ii) Normas y otras prescripciones técnicas

54. Se han establecido varias normas y otras prescripciones técnicas en Nigeria para la protección de la salud humana, animal y vegetal, y la protección del medio ambiente.  En la elaboración de estas normas, Nigeria ha tenido en cuenta las normas internacionales y las preocupaciones internas.
a)
Normas, pruebas y certificados

55. Nigeria es miembro de la Organización Internacional de Normalización (ISO).  La Organización de Normalización de Nigeria (ONN) es el único órgano estatutario responsable de normalizar y reglamentar la calidad de todos los productos de Nigeria.  Investiga la calidad de las instalaciones, materiales y productos de Nigeria, y establece un sistema de garantía de calidad, incluida la certificación de fábricas, productos y laboratorios;  compila un inventario de los productos que requieren normas;  registra y reglamenta las marcas y especificaciones sujetas a normas;  y asesora a los departamentos de las administraciones estatales y federal sobre problemas específicos relacionados con las normas.
  La ONN está regida por el Consejo de Normalización de Nigeria, que, por intermedio del Ministro de Industria, expide las normas oficiales que abarcan los productos manufacturados.  Las normas para los medicamentos, cosméticos, material médico y productos químicos se establecen en conjunción con el Organismo Nacional de Administración y Control de Productos Alimenticios y Farmacéuticos (NAFDAC)
, que se encarga del control y la reglamentación de estos productos.  Todas las normas y reglamentos técnicos son obligatorios.  En ausencia de normas nigerianas establecidas, se adoptan las normas internacionales establecidas por la ISO y la Comisión Electrotécnica Internacional (CEI).  La ONN es el servicio de información sobre obstáculos técnicos al comercio, mientras que el Ministerio Federal de Comercio es responsable de las notificaciones a la OMC.

56. La ONN ha establecido una amplia gama de normas que abarcan productos de las industrias química, de ingeniería civil, de ingeniería eléctrica, de ingeniería mecánica, de productos alimenticios elaborados, médica y textil.  Según las autoridades, las normas adoptadas se han basado en la serie ISO 9000 de normas (9001, 9002, 9003) para el control de la calidad
, y en las normas ISO 14000 de ordenación o gestión ambiental.  En total, la biblioteca de normas de la ONN consiste en más de 500 normas industriales nigerianas y más de 30.000 normas extranjeras e internacionales.  Los productos deben ser evaluados por la ONN antes de recibir la certificación ISO.  la marca de certificación de normas industriales nigerianas se otorga a los fabricantes como símbolo de buen cumplimiento, y sólo puede ostentarse en el producto específico durante el año en que fue obtenida;  los productos importados no pueden portar esta insignia.  La ONN también participa activamente en la inspección de las importaciones con fines de control de la calidad en los puertos y fronteras de Nigeria
;  según las autoridades, ello es cada vez más importante, dado que la apertura de la economía nigeriana ha producido, entre otras cosas, una afluencia de productos que no se ajustan a las normas.
  El plan de inspección de puertos y fronteras comprende la inspección, el examen, la toma de muestras y el análisis en laboratorio de los productos importados.  La ONN ha anunciado directrices para la inspección de la calidad de los productos y el despacho provisional de importaciones dentro de las 48 horas
;  sin embargo, las mercancías despachadas provisionalmente no se pueden enajenar ni vender hasta que se haya expedido el resultado de las pruebas de laboratorio y la carta de despacho de la ONN.
57. La ONN está haciendo progresos en sus actividades de aplicación mediante la observancia estricta de sus facultades normativas en materia de investigación, incautación y destrucción de las mercancías de producción nacional e importadas que no se ajustan a las normas.  En los últimos años, se han efectuado varias detenciones y se han destruido productos que no se ajustaban a las normas.  La ONN informa también de un aumento del número de empresas que solicitan asistencia para establecer sistemas de control de calidad.  Sin embargo, Nigeria se enfrenta a problemas de observancia de la ley relacionados con la penetración del contrabando de productos que no se ajustan a las normas del país a través de fronteras porosas;  la evasión de la inspección de la ONN por agentes importadores y despachantes;  y la escasez de mano de obra y vehículos operativos y equipo complejo de pruebas de laboratorio.  En un estudio reciente, aproximadamente el 55 por ciento de las empresas nigerianas consideraban que existe una importante duplicación de procedimientos de pruebas en el cumplimiento de las prescripciones extranjeras y nacionales;  y el 70 por ciento considera que cumplir los reglamentos técnicos es importante para aumentar las ventas de exportación.

b)
Medidas sanitarias y fitosanitarias

58. Nigeria es miembro de la Comisión del Codex Alimentarius.
  Las normas para los productos alimenticios elaborados y el agua preenvasada son establecidas por la ONN y por el Organismo Nacional de Administración y Control de Productos Alimenticios y Farmacéuticos (NAFDAC)
;  este ultimo se encarga del control y la reglamentación de estos productos.  En ausencia de normas nigerianas establecidas, se adoptan normas internacionales tales como las establecidas por la Comisión del Codex Alimentarius.  El NAFDAC es el servicio de información sobre cuestiones sanitarias y fitosanitarias, mientras que el Ministerio Federal de Comercio es responsable de las notificaciones a la OMC.
59. En virtud del reglamento de inocuidad de los alimentos y medicamentos del NAFDAC
, no se pueden fabricar, importar, exportar, publicitar, vender ni distribuir en Nigeria productos alimenticios elaborados, estupefacientes, productos farmacéuticos, ni agua envasada a menos que se hayan registrado ante el NAFDAC.
  El registro implica la inspección de las instalaciones antes del inicio de las operaciones
;  la evaluación de la inocuidad y la calidad de los alimentos
;  el análisis de laboratorio y las pruebas de radiación, cuando procedan;  el control de las publicidades para cerciorarse que sus afirmaciones no sean exageradas;  y la confirmación del cumplimiento de las prescripciones en materia de etiquetado.  También se exigen certificados de exportación del NAFDAC para estos productos.  Los certificados de exportación se expiden sólo si el fabricante del producto mantiene los requisitos normativos de "práctica adecuada de fabricación" y el producto pasa las pruebas de laboratorio del NAFDAC.
  También se exige un certificado de fabricación y libre venta del órgano reglamentario competente del país exportador, y autenticado por la Embajada de Nigeria en el país de origen, antes de la importación de productos farmacéuticos, cosméticos, material médico y productos alimenticios;  y deben enviarse determinadas muestras a los laboratorios del NAFDAC para efectuar pruebas, al menos con tres meses de antelación con respecto a la fecha de llegada del producto a Nigeria.  No obstante, en la práctica, el NAFDAC reconoce los procedimientos de prueba y certificación de los organismos de evaluación de la conformidad competentes con sede en terceros países.  El NAFDAC aplica el reglamento sobre Aditivos Alimentarios y Contaminantes de los Alimentos y las normas sobre residuos de plaguicidas y micotoxinas de la Comisión del Codex Alimentarius en su evaluación de la seguridad alimentaria.
60. En virtud de la Ley sobre la Agricultura (control de la importación), el Ministro de Agricultura tiene la facultad de reglamentar la importación de plantas, semillas, petróleo, fertilizantes artificiales, y otros productos similares.  La importación de vegetales y sus productos frescos está sujeta a la presentación de certificados expedidos por las autoridades de los países exportadores, así como de certificados fitosanitarios del Servicio Nacional de Cuarentena Fitosanitaria de Nigeria.  La ley del Servicio Nacional de Cuarentena Fitosanitaria de Nigeria Nº 28, de 1959, se está revisando y se ha redactado un proyecto de enmienda para conseguir las mejores prácticas de la industria e internacionales en los reglamentos fitosanitarios, así como desalentar la comisión de infracciones, mediante normas apropiadas.  Según las autoridades del NAFDAC, las evaluaciones de riesgo dirigidas a la inocuidad de los alimentos siguen las directrices de evaluación de riesgo de la Convención Internacional de Protección Fitosanitaria y de la Oficina Internacional de Epizootias y tienen en cuenta los textos del Codex sobre análisis de riesgos.  La ley de control de las enfermedades animales tiene la finalidad de impedir la introducción y propagación de enfermedades entre los animales de Nigeria:  la importación de animales, productos animales y aves requiere una licencia expedida por las autoridades veterinarias.  Los huevos para incubación o las aves de corral deben ser examinados, desinfectados, o inoculados y puestos en cuarentena.  La importación de todo producto animal (por ejemplo, semen o huevos) está prohibida a menos que se haya otorgado un permiso.  Actualmente está prohibida la importación de todos los tipos de carne.
61. Las exportaciones agrícolas de Nigeria han sido rechazadas en mercados extranjeros debido al incumplimiento de ciertas prescripciones sanitarias y fitosanitarias.  Se estima que, entre julio de 2001 y mayo de 2002, 80 expediciones de exportación fueron rechazadas por razones tales como suciedad, etiquetado que induce a engaño, preparación y embalaje en condiciones de sanidad precarias, presencia de plagas en expediciones, y colorantes y aditivos no ajustados a las normas de seguridad.  Sin embargo, los productos en cuestión no llevaban pruebas de certificación de las autoridades competentes, y las autoridades normativas de Nigeria tienen confianza en que los productos certificados por ellos tengan fácil acceso a los mercados mundiales.  Con todo, surgen problemas cuando las normas nacionales de los países extranjeros son más estrictas y gravosas que las normas internacionales, dado que los costos de cumplirlas son generalmente elevados, y prohibitivos para los pequeños y medianos exportadores de productos agrícolas de Nigeria.

c)
Marcado, etiquetado y embalaje

62. Todos los productos requieren una etiqueta que indique el nombre del producto, su país de origen, especificaciones, fecha de fabricación, número de serie o de lote, y la(s) norma(s) que cumple.  El etiquetado debe estar en inglés, además de cualesquiera otros idiomas requeridos, y deben utilizarse unidades métricas de medida.  Además, los productos farmacéuticos y químicos deben portar fechas de expiración y/o vida útil, y especificar los ingredientes activos, cuando proceda, en su embalaje.  Puede exigirse información sobre la puntuación de los resultados y la tasa de rendimiento de los productos eléctricos, según el producto.  Los productos alimenticios deben cumplir prescripciones de etiquetados específicas del NAFDAC, tales como:  número de serie de producción;  contenido neto, incluidos los ingredientes esenciales en pesos métricos para los sólidos, semisólidos y aerosoles, y volumen métrico para los líquidos;  y colorantes y aditivos de los alimentos.

iii) Derechos de propiedad intelectual

63. Nigeria es signataria de la Convención sobre Derechos de Autor, del Convenio de Berna, el Convenio de París (texto de Lisboa) y el Convenio de Roma.  También es miembro de la Organización Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI).  Desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Nigeria, la legislación en materia de derechos de propiedad intelectual ha permanecido sin cambios.
  Esta legislación abarca las patentes y dibujos y modelos industriales, las marcas de fábrica o de comercio y los derechos de autor.  No prevé la protección de las indicaciones geográficas;  los esquemas de trazado de los circuitos integrados, información no divulgada ni obtenciones vegetales, ni para medidas en frontera especificadas.  No obstante, se están elaborando varios proyectos de ley para poner la legislación de Nigeria sobre derechos de propiedad intelectual en conformidad con el Acuerdo sobre los ADPIC.
64. En el marco del régimen actual, el Ministerio de Comercio se encarga de la administración del sistema de propiedad industrial a través del Registro de Marcas de Fábrica o de Comercio, Patentes y Dibujos y Modelos, mientras que la Comisión de Derechos de Autor de Nigeria del Ministerio de Cultura administra las cuestiones relativas a los derechos de autor.

65. La Ley de Patentes y Dibujos y Modelos (capítulo 344) prevé la protección de las invenciones que cumplen los requisitos de novedad y son el resultado de actividades que tienen una aplicación industrial.  No pueden obtenerse patentes para invenciones que sean contrarias al orden público o la moralidad.  Las plantas, los animales y los procedimientos esencialmente biológicos están excluidos de la patentabilidad.  La legislación actual no incluye disposiciones explícitas con respecto a la patentabilidad de los métodos de diagnóstico, terapéuticos y quirúrgicos.  Los derechos de patentes están excluidos en diversas actividades, incluidos los actos efectuados privadamente y a escala no comercial;  el uso de la invención para la investigación científica y con fines educativos;  y la preparación de medicamentos con arreglo a una receta individual.  La protección de la patente es de 20 años, y deben satisfacerse unos derechos anuales.
66. Cualquier inventor, ya sea nigeriano o extranjero, puede presentar una solicitud de patente, aunque los solicitantes extranjeros deben hacerlo por conducto de un agente residente.  Si los documentos necesarios están completos y en regla, el encargado del Registro expide una patente y se encarga de su publicación.
  La Oficina Nacional para la Adquisición y Promoción de Tecnología (NOTAP), registra además los acuerdos de transferencia de tecnología extranjera que tienen efecto en Nigeria, si el propósito es el uso de, entre otras cosas, marcas de fábrica o de comercio e invenciones patentadas.  La NOTAP se propone de este modo alentar la identificación, selección y adaptación de tecnologías importadas en Nigeria.

67. Los titulares de patentes pueden, acudiendo a los tribunales, impedir el acto de fabricación, importación, venta o utilización del producto patentado, o su almacenamiento con la finalidad de venta o utilización;  y con respecto a las patentes de procedimientos, el titular del derecho puede impedir que otras personas apliquen el procedimiento a un producto.  El titular de una patente puede entablar acciones judiciales o iniciar un litigio contra un infractor.  La legislación autoriza la concesión de una licencia obligatoria a una persona interesada;  después de la expiración del plazo de cuatro años, contado desde la presentación de una solicitud de patente, o de tres años, contado desde la concesión de una patente, a condición de que:  la invención patentada, susceptible de ser explotada en Nigeria, no se haya explotado;  el grado de explotación de la invención patentada en Nigeria no satisfaga, en condiciones razonables, la demanda del producto;  en Nigeria se dificulta o impide la explotación de la invención patentada por la importación del artículo patentado o por la negativa del titular de la patente a conceder licencias en condiciones razonables;  y que una invención patentada no pueda ser explotada sin infringir derechos dimanantes de una patente concedida en virtud de una solicitud anterior.
68. Los dibujos y modelos industriales, incluidos los dibujos y modelos textiles, también están protegidos en virtud de la Ley de Patentes y Dibujos y Modelos.  El Registro de los dibujos y modelos industriales confiere al titular el derecho absoluto de utilizarlos en forma exclusiva y de impedir a cualquier otra persona efectuar cualquiera de los actos siguientes:  la reproducción del dibujo o modelo para fabricar un producto;  la importación, venta o utilización con fines comerciales de un producto que reproduzca el dibujo o modelo, y la tenencia de dicho producto con el objeto de venderlo o utilizarlo con fines comerciales.  El registro de un dibujo o modelo industrial tiene una validez de cinco años, renovable por dos períodos consecutivos de cinco años.  El registro de los dibujos y modelos industriales se efectúa en el Registro de Patentes y Dibujos y Modelos del Ministerio de Comercio.
69. La Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio, capítulo 436, regula el registro de las marcas de fábrica o de comercio.  Esta Ley establece la protección jurídica de las marcas que cumplen el requisito en materia de carácter distintivo.  Las solicitudes de registro de marcas de fábrica o de comercio se efectúan ante el encargado del Registro en un formulario preestablecido.  El registro tiene validez por siete años y es renovable indefinidamente con sujeción al pago de los derechos prescritos.  Pueden registrarse marcas colectivas y marcas de certificación.  Las marcas de fábrica o de comercio se pueden ceder y transferir junto con el activo intangible de una empresa y se pueden anular después de un período de cinco años como mínimo de falta de uso.  Los servicios no están protegidos en el régimen actual.
70. La Ley de Derecho de Autor, capítulo 68, modificada, regula la protección de las obras literarias, musicales y artísticas, las películas cinematográficas, las grabaciones sonoras y las radiodifusiones.  Los programas de ordenador y las compilaciones de datos están definidos y protegidos como obras literarias.  En virtud de esta Ley, se pueden otorgar derechos exclusivos, entre otras cosas, a la producción, reproducción, traducción o publicación de una obra;  la ejecución o interpretación de la obra en público;  la filmación de cualquier película cinematográfica o de una grabación sobre la obra;  la radiodifusión o comunicación de la obra al público;  la adaptación de la obra;  y la distribución al público, con propósitos comerciales.  Esta Ley no contiene una disposición relativa a los "derechos morales".  Como signataria de la Convención Universal sobre Derecho de Autor, Nigeria dispensa el trato nacional a los titulares de derechos de autor de todos los signatarios de la Convención.  La duración de la protección de los derechos de autor abarca toda la vida de éste y 70 años después de su muerte en el caso de las obras literarias, musicales y artísticas;  y 50 años contados desde el final del año de publicación, ejecución o realización en el caso de las obras cinematográficas, fotografías, grabaciones de sonido y radiodifusiones;  y los artistas intérpretes o ejecutantes tienen también el control exclusivo de sus interpretaciones durante un plazo de 50 años contados desde el final del año en que tuvo lugar la interpretación.
71. En un intento de acomodar esta legislación al Acuerdo sobre los ADPIC, se están elaborando varios proyectos de ley.  Éstos abarcan la creación de la Comisión de Propiedad Intelectual de Nigeria con el fin de fortalecer y racionalizar la administración del sistema de propiedad intelectual;  las marcas de fábrica o de comercio, con disposiciones sobre indicaciones geográficas;  marcas de servicios y medidas en frontera para que la aduana pueda confiscar las mercancías falsificadas;  la protección de las obtenciones vegetales y los derechos de los agricultores y los ganaderos;  las patentes, con una disposición que excluye de la patentabilidad los métodos de diagnóstico, terapéuticos y quirúrgicos;  los esquemas de trazado de los circuitos integrados, con disposiciones sobre las topografías;  y la protección de la información no divulgada.
72. De conformidad con el sistema jurídico de Nigeria, las cuestiones de DPI relativas a las pruebas, mandamientos judiciales, daños y perjuicios y otros recursos, incluidas las medidas provisionales, se abordan en el marco de la ley general de procedimiento civil.  Los recursos y acciones civiles incluyen:  los mandamientos judiciales, la indemnización por daños y perjuicios, incluido el lucro cesante;  la destrucción de las mercancías infractoras y de los materiales y el equipo destinados a su producción;  la confiscación y retención de las mercancías falsificadas.  La Ley de Marcas de Mercancías y la Ley de Derecho de Autor establecen procedimientos penales para sancionar las infracciones de marcas de fábrica o de comercio y la piratería lesiva del derecho de autor.  Las infracciones penales son punibles de multa o pena de prisión, o con ambas penas.  Las autoridades aduaneras no tienen facultades legales para ordenar la adopción de medidas.

73. Según se informa, la observancia de la ley, en particular con respecto a las patentes y las marcas de fábrica o de comercio, es insuficiente, y el proceso judicial es lento y está plagado de corrupciones.  La escasez de fondos, de instalaciones informáticas, y de mano de obra, así como un entendimiento y percepción inadecuados de los funcionarios encargados de la reglamentación, las redes de distribución y los consumidores de los beneficios de los derechos de propiedad intelectual, contribuyen al clima de insuficiente observancia de los derechos de propiedad intelectual.  Ello se acentúa por los precios de consumo medios de los materiales producidos legalmente o importados, en particular los programas informáticos, que están más allá del alcance de la mayoría de los nigerianos.  Las empresas raramente procuran la protección de una marca de fábrica o de comercio o de una patente porque ésta se percibe como ineficaz.  No obstante, en los últimos años, la policía nigeriana, en estrecha colaboración con la Comisión de Derechos de Autor de Nigeria, ocasionalmente allanó empresas que supuestamente producían y vendían programas informáticos y videos piratas.  Se han promovido varias acciones notorias contra infractores de derechos de propiedad intelectual.  Sin embargo, en muy pocos casos relacionados con infracciones de derechos de autor, patentes o marcas de fábrica o de comercio se han dictado sentencias firmes y en la mayoría de los casos se han solucionado fuera de los tribunales, cuando haya existido una resolución definitiva.

iv) Empresas públicas y privatización

74. En Nigeria hay aproximadamente 1.500 empresas públicas;  el Gobierno Federal posee aproximadamente unas 600, y los gobiernos estatales y locales poseen el resto (éstas son relativamente más pequeñas).  En 1997, las empresas públicas contribuyeron a aproximadamente el 50 por ciento del PIB y el 66 por ciento del empleo total.  Muchas de ellas se crearon a principios del decenio de 1970, cuando hubo un auge en los ingresos procedentes del petróleo y se creía que las empresas públicas eran mejores que las del sector privado para acelerar el desarrollo económico nacional.  Sin embargo, en general el desempeño de las empresas públicas ha sido pobre.  Se estima que Nigeria ha invertido más de 100.000 millones de dólares EE.UU. en empresas públicas con rendimientos muy bajos (0,5 por ciento) y en muchos casos negativos.
  Estas empresas han contribuido de manera importante a los déficit fiscales y a las deudas no canceladas
, favoreciendo de este modo la inestabilidad macroeconómica.  Además, parece que las empresas públicas se caracterizan por la corrupción
, la mala administración, la sobredependencia del Tesoro en materia de financiación, la deficiente prestación de servicios
 y el abuso de los poderes monopolísticos.

75. En respuesta, y de conformidad con el actual acento que actualmente se pone en el apoyo del sector privado como motor del crecimiento económico, la privatización y comercialización de las empresas públicas han sido los componentes fundamentales del programa de reforma económica del Gobierno desde 1999 (capítulo I 2)).  Un programa anterior de privatizaciones, que comenzó en 1998
, no fue eficaz, y en 1999 se adoptó una nueva legislación, la Ley de privatización y comercialización.  Esta ley creó el Consejo Nacional de Privatización para supervisar el programa de privatizaciones y la Oficina de iniciativas públicas como el organismo de aplicación y la Secretaría del Consejo Nacional de Privatización.

76. En julio de 1999, el Gobierno Federal adoptó un programa de privatizaciones de tres etapas para el período 1999-2004, destinado a:  desprenderse totalmente de las acciones públicas en bancos, empresas de cemento, y empresas de comercialización de petróleo que figuran en la Bolsa de Nigeria, durante la primera etapa;  desprenderse totalmente de la propiedad estatal en hoteles, plantas de montaje de vehículos, y otras empresas industriales, agropecuarias y de servicios que desarrollan sus actividades en mercados competitivos, durante la segunda etapa;  y deshacerse parcialmente de las acciones en empresas públicas importantes de subsectores potencialmente competitivos, tales como la empresa de telecomunicaciones (NITEL), la empresa nacional de electricidad (NEPA), y las refinerías de petróleo, durante la tercera etapa.  El actual programa de privatizaciones prevé el desprendimiento total o parcial de intereses en cerca de 100 empresas públicas (cuadro AIII.1).
77. El programa de privatizaciones se está aplicando mediante asesores de inversión seleccionados en forma competitiva, bajo la supervisión de la Oficina de iniciativas públicas.  Se han adoptado dos modos de retirada de inversiones:  para una empresa pública muy grande, se selecciona en primer lugar un inversor estratégico, seguido de la venta gradual de acciones a inversores nigerianos en una forma ampliamente distribuida en todo el país;  para las demás empresas públicas, la privatización se efectúa directamente mediante ofertas de las acciones del Estado en el mercado de valores a inversores nigerianos.  Los procedimientos en materia de privatizaciones permiten la venta de hasta el 51 por ciento del capital social a inversores estratégicos, y la eliminación de la prescripción a largo plazo de posesión residual de acciones por el Gobierno Federal.  Un estudio reciente del Banco Mundial recomienda, entre otras cosas, que las ofertas sean abiertas en público, en un foro publicitado y radiodifundido, seguido por una rápida aprobación del Consejo Nacional de Privatización.

78. Se concertaron 13 transacciones en el marco de la primera etapa del programa de privatizaciones, que generaron ingresos de aproximadamente 200 millones de dólares EE.UU., superando ampliamente el objetivo de 150 millones de dólares EE.UU.  En febrero de 2003, se habían vendido 10 empresas públicas en el marco de la segunda etapa, que generaron unos 260 millones de dólares EE.UU.
  La tercera etapa está en marcha, centrada en la elaboración y continuación de reformas en subsectores fundamentales, tales como la energía eléctrica, los puertos y ferrocarriles, el petróleo y el gas, y las telecomunicaciones.  Las reformas llevan consigo el desarrollo de políticas sectoriales;  exámenes de diagnóstico estructural;  la revisión y diseño de marcos jurídicos y normativos más favorables al mercado;  y una importante reestructuración anterior a las ventas, incluida la desconcentración.

79. Los desafíos del programa actual incluyen:  calendarios y objetivos de ingresos poco realistas;  apatía de los inversores extranjeros, y limitaciones de capacidad en el mercado interno;  incapacidad para poner en práctica un enfoque más proactivo de la comercialización y preparación anterior a la venta;  y falta de interés inversor y creación de agrupaciones por parte de los interesados.  Se ha diseñado un nuevo plan estratégico para abordar todas estas cuestiones
, pero la medida en que la privatización contribuirá a los objetivos de desarrollo de Nigeria depende, entre otras cosas, del entorno de mercado.  Diversos estudios señalan la importancia de mantener un entorno normativo competitivo y satisfactorio para el éxito de la privatización.

v) Política de competencia y controles de precios

80. Actualmente no hay legislación en Nigeria para reglamentar las cuestiones de competencia y antimonopolísticas.  La Asamblea Nacional está estudiando un proyecto de ley sobre competencia.  Esta legislación ha pasado a ser incluso más importante debido a los recientes esfuerzos de privatización, y a las prácticas anticompetitivas de las empresas públicas y privadas, incluidos los obstáculos a la entrada, el abuso de la posición dominante, y los acuerdos de precios y distribución de mercado.  Estas cuestiones se abordan en el proyecto de ley.
81. En virtud del proyecto de ley, se creará una Comisión Federal de Competencia.  Sus funciones serán, entre otras:  iniciar una política de competencia;  proteger a los consumidores fomentando un entorno competitivo;  supervisar el abuso del dominio del mercado y las fusiones, absorciones y adquisiciones, etc.;  asesorar al Gobierno;  coordinar las actividades de los órganos de reglamentación sectoriales;  investigar las infracciones;  e iniciar la resolución de controversias o reclamaciones emitiendo claras directivas a los infractores y aplicando sanciones en forma de multas en caso necesario.
82. El proyecto de ley prohíbe los contratos o acuerdos considerados restrictivos del comercio o que disminuyan sustancialmente la competencia mediante, por ejemplo:  restricción de la producción;  fijación de precios;  asignación de territorios o división de mercado;  licitaciones colusorias;  y negación del acceso a un mercado o a un factor de producción.  El proyecto de ley no prohíbe la posición dominante, pero las personas que ocupen una posición dominante en un mercado tienen prohibido abusar de ella.  Un abuso, con arreglo al proyecto de ley, consiste en:  restringir la entrada de cualquier persona a ese mercado o a cualquier otro mercado;  impedir o disuadir la participación de cualquier persona en una conducta competitiva en ese mercado;  y eliminar a cualquier persona del mercado.  Otras formas de abuso prohibido incluyen acuerdos para impedir o disuadir la venta por cualquier persona de un producto a un precio menor que el especificado por el proveedor;  o retirar o impedir el abastecimiento de un producto por el proveedor.  Determinadas fusiones, absorciones y adquisiciones también están prohibidas en el proyecto de ley:  están prohibidas las actividades que probablemente provoquen una posición dominante o refuercen una posición dominante ya existente.
83. El proyecto de ley permite al Presidente efectuar un control de precios de bienes o servicios específicos, para poner remedio a los efectos de la ausencia o las limitaciones de la competencia en un mercado determinado o cuando ello se considere necesario o deseable en aras del interés de los usuarios, consumidores o proveedores.  La Comisión puede otorgar autorizaciones para contratos, acuerdos, y prácticas restrictivas que rebajen sustancialmente la competencia si ello se considera beneficioso para el público.  Análogamente, se permitirán las fusiones, absorciones o adquisiciones si la Comisión considera que existe un factor justificado de beneficio público.
84. Los procedimientos de aplicación en el marco del proyecto de ley incluyen resoluciones judiciales que ordenen la cesión de activos o acciones de una empresa en determinados casos y la incoación de procedimientos penales.  La Comisión puede exigir a las personas que suministren información o documentos, o proporcionen pruebas;  y puede llevar a cabo indagaciones.  Las personas que aduzcan que han sufrido o que es probable que sufran un daño, como resultado de una infracción o posible infracción de alguna disposición del proyecto de ley, tienen derecho a presentar inicialmente una reclamación ante la Comisión para la celebración de una audiencia administrativa.  Sin embargo, si el funcionario encargado de la audiencia considera que ello es en interés de la justicia, se puede otorgar a un reclamante autorización para presentar con prontitud una solicitud a un tribunal antes de la finalización de la audiencia administrativa.  Las decisiones de revisión del tribunal pueden confirmar, modificar o revertir la determinación de la Comisión o cualquier parte de ella.  El tribunal tiene las mismas facultades que la Comisión en relación con estos asuntos.
vi) Prescripciones en materia de contenido nacional

85. En cumplimiento del párrafo 1 del artículo 5 del Acuerdo sobre las Medidas en materia de Inversiones relacionadas con el Comercio, de la OMC, el Gobierno de Nigeria ha notificado al Comité de Medidas en materia de Inversiones relacionadas con el Comercio que no existen en Nigeria leyes o reglamentos sobre contenido nacional.  Sin embargo, en virtud de la Ley sobre inversiones, determinados incentivos están sujetos a la prescripción de utilización de materias primas nacionales.  Se concede una bonificación fiscal del 20 por ciento durante cinco años a las industrias que utilicen un mínimo de materias primas nacionales.

� La información de la Administración de Aduanas está disponible en:  http://www.nigeriacustoms.org/ menu.htm [15 de julio de 2004].





� En virtud del reglamento de inocuidad de los alimentos y medicamentos de Nigeria, no se puede fabricar, importar, exportar, publicitar, vender ni distribuir en Nigeria productos alimenticios elaborados, estupefacientes, productos farmacéuticos ni agua envasada a menos que se hayan registrado ante el NAFDAC (sección 4) ii) b)).





� Para las importaciones de servicios se utiliza el formulario "A".





� El formulario "M" puede obtenerse en todas las oficinas de los agentes de inspección previa a la expedición;  las embajadas de Nigeria, los bancos locales, las sucursales extranjeras de los bancos nigerianos y sus corresponsales locales.





� FMI (2004a).





� Información disponible en:  http://www.thisdayonline.com/archive/2003/01/20030121news25.html.





� Nigeria figura entre los países en desarrollo Miembros que se han reservado el derecho de invocar el párrafo 4 del Anexo III del Acuerdo sobre Valoración en Aduana de la OMC (documento G/VAL/2/Rev.18 de la OMC, de 16 de febrero de 2004).





� La Administración de Aduanas se enfrenta a importantes desafíos, incluidos unos procedimientos lentos de despacho de aduanas (las autoridades informan una tasa media de despacho de 48 horas), prácticas deficientes en materia de seguridad, y corrupción.  Las cuestiones aduaneras también se han complicado por frecuentes modificaciones ad hoc del régimen arancelario y de prohibición de importaciones (USTR, 2003).





� En el puerto de Lagos y en todos los puestos fronterizos, los costos de expedición podrían variar hasta un 100 por ciento para el mismo producto, dependiendo de la relación entre el operador y los funcionarios aduaneros.  Debido a los elevados aranceles aduaneros, existen cada vez más casos de subfacturación, y la permeabilidad de las fronteras contribuye al floreciente comercio informal con países vecinos.  Las exportaciones informales de Nigeria a los países del África Occidental se han estimado entre 1.500 millones de dólares EE.UU. y 1.900 millones de dólares EE.UU.  Además, algunos de los vecinos de Nigeria funcionan como "Estados depósito" para los productos que están sujetos a prohibiciones de importación (sección 2) vii)) o fuertemente gravados en Nigeria.  Por ejemplo, más del 75 por ciento de las mercancías que arriban al puerto de Cotonou están destinadas a Nigeria (OCDE, 2001, y OMC, 2004).





� Se estima que al despacho de aduana corresponde aproximadamente el 30 por ciento de las pérdidas debidas a la corrupción de la economía nigeriana.  "EFCC Sets up Unit to Assist Customs", This Day, 16 de noviembre de 2004.  Disponible en:  http://www.thisdayonline.com/archive/2004/04/19/20040419news12.html.





� USCS (2004) Servicio de Aduanas de los Estados Unidos (2004).





� Por ejemplo, las modificaciones arancelarias introducidas en 2002 produjeron tipos arancelarios del 100 por ciento aplicados a varios productos de los capítulos 1 a 24 del SA (principalmente productos agrícolas), mientras que los tipos arancelarios aplicados a varios productos químicos (capítulos 25 a 40 del SA) y la maquinaria y material eléctrico (capítulos 84 a 85 del SA) se redujeron al 5 por ciento.





� El período de transición es de junio de 2005 a diciembre de 2007.





� Las autoridades de Nigeria estiman que el arancel no ponderado descenderá al 18 por ciento, del actual 29 por ciento, en el momento de la adaptación al Arancel Exterior Común de la CEDEAO.





� En una carta dirigida al Presidente y a la Asamblea Nacional, la Unión Nacional de Trabajadores Textiles, del Vestido y de la Confección a Medida de Nigeria indicó que la mayor amenaza al sector textil es la armonización de los aranceles de Nigeria con el Arancel Exterior Común de la CEDEAO.  Información disponible en:  http://allafrica.com/stories/printable/200501190604.html [19 de enero de 2005].





� OMC (1998).


� Este impuesto tiene la finalidad de compensar la importante reducción arancelaria que entraña el Arancel Exterior Común y es aplicable a los productos industriales y agroindustriales en actividades específicas.





� FMI (2004a).





� La eficacia del régimen de prohibición de importaciones para restringir el comercio de determinados productos sigue siendo cuestionable dado que algunos productos incluidos en la lista de importaciones prohibidas se importan ilegalmente a Nigeria.





� Las importaciones de cemento no deben ser menores de 10.000 toneladas;  y los productos textiles deben importarse en contenedores de 20 pies y no deben ser menores de 130.000 metros.





� OMC (1998).





� Documento G/SG/N/2/NGA/Suppl.1 de la OMC, de 21 de enero de 2002.





� Documento WT/BOP/N/45 de la OMC, de 11 de marzo de 1999.





� SA 2508.1000.11 y SA 2508.1000.19.


� Informe ministerial sobre el presupuesto de 2004.  Disponible en:  http://www.fmf.gov.ng/ budget.htm [14 de julio de 2004].





� OMC (1998).





� Los uniformes de los funcionarios públicos deben ser de procedencia local.





� Ekpenkhio (2003).





� Por ejemplo, debido a la inflación y a la ausencia de un ajuste regular de los umbrales de aprobación de las juntas de licitaciones, sus autorizaciones se erosionan constantemente, lo que produce abusos, predominantemente en la forma de división de contratos.  Hubo una proliferación de juntas de licitaciones.





� Ekpenkhio (2003).





� Para las sociedades cooperativas, se requiere la prueba del registro en lugar del certificado de constitución de la sociedad.





� Los objetivos del formulario NXP son que las mercancías que se hayan de exportar cumplan las expectativas del comprador;  y que los ingresos debidos al exportador sean repatriados dentro de los noventa días siguientes al envío de las mercancías y acreditadas en la cuenta domiciliaria del exportador mantenida por un agente autorizado.





� Ley de exportación de productos nigerianos, capítulo 119, Ley (de ámbito federal) sobre productos de exportación 120, 5 de octubre de 1961.





� Un reciente estudio sobre empresas de Nigeria demostró que, mientras que alrededor del 48 por ciento de las empresas reconocían que los derechos y gravámenes a la importación eran obstáculos para la expansión de las exportaciones, un porcentaje mayor de empresas (del 60 al 70 por ciento) reconocían que los derechos y demoras portuarias, el acceso al crédito, los impuestos sobre el capital, la oferta de mano de obra calificada y los impuestos sobre la mano de obra eran importantes obstáculos al comercio (Banco Mundial, 2004).


� En virtud de la Ley Nº 8 sobre la zona franca de exportación de petróleo y gas, de 1996, se creó una zona franca de exportación de petróleo y gas.





� Entre ellas se cuentan:  Maigatari en el Estado de Jigawa y Ulokola en el Estado de Ondo.





� A diciembre de 2004.





� Oficina de Comunicación Pública (2003c).





� Oficina de Comunicación Pública (2003a).





� La ONN adoptó la serie de normas ISO 9000 en 1994, después de que cuarenta miembros de su personal reunieron las condiciones como asesores.





� Se exige a los importadores que faciliten a la ONN el nombre del producto, el país de origen, las especificaciones, la fecha de fabricación, el número de serie o lote, las normas aplicables con arreglo a las cuales fue producido, y, cuando proceda, la vida útil y los ingredientes activos del producto.





� Muchos de los productos que no se ajustan a las normas se han importado como imitaciones de los originales, por ejemplo, planchas Dhilips en lugar de Philips y radios SUNNY en lugar de SONY.





� El despacho provisional de importaciones es aplicable a todos los productos, excepto las planchas eléctricas, el volframio (tungsteno), las lámparas eléctricas incandescentes y tubos fluorescentes, los cables eléctricos, las pilas secas, los productos lácteos y otros productos de los que se observe que sistemáticamente no se ajustan a las normas, y especificados por el Director General de la ONN.





� Banco Mundial (2004).





� El Comité Nacional del Codex está integrado por miembros de ministerios gubernamentales, organismos de normalización, instituciones académicas y de investigación, el sector privado y organismos de aplicación de la ley.  El Comité Nacional del Codex, entre otras cosas, asesora al Gobierno sobre normas alimentarias y cuestiones conexas, en particular en el contexto de sus trabajos en la Comisión del Codex Alimentarius, y elabora documentos nacionales de posición sobre los textos del Codex.





� Oficina de Comunicación Pública (2003a).





� Decreto Nº 15, de 1993, modificado por el Decreto Nº 20 de 1999.





� En teoría, no se pueden importar los productos alimenticios no registrados ante el NAFDAC.  Sin embargo, algunos productos ingresan al país a través de países vecinos sin pasar por el procedimiento de registro.





� Con la debida consideración a las prácticas idóneas de fabricación.





� El NAFDAC garantiza que está establecido el sistema de análisis de riesgos y de puntos críticos de control (HACCP).





� Con respecto al pescado y los productos pesqueros, el Departamento Federal de Pesca y el Ministerio Federal de Agricultura y Recursos Naturales realizan exámenes adicionales antes de la expedición de un certificado de exportación.


� Adeyemo y Bankole (2003).





� Dun y Bradstreet (2002).


� OMC (1998).





� Documento IP/Q/NGA/1, IP IP/Q2/NGA/1 IP/Q3/NGA/1, IP/Q4/NGA/1 de la OMC, de 8 de junio de 2004.


� Documento IP/N/6/NGA/1 de la OMC, de 28 de noviembre de 2001.





� USTR (2003);  y USDA (2004).





� Allen (2001).





� Se estima que más del 55 por ciento de las deudas no canceladas en poder de los Clubes de Londres y París son deudas de empresas públicas.





� El Gobierno ha venido luchando por frenar la corrupción mediante la Comisión de delitos económicos y financieros y la Comisión Independiente de Lucha contra la Corrupción y Otros Delitos Conexos (capítulo I 3) ii)).





� Por ejemplo, se estima que el poco fiable abastecimiento de energía eléctrica por la Autoridad Nigeriana de Energía Eléctrica (NEPA) cuesta a la economía de Nigeria 1.000 millones de dólares EE.UU. por año;  y la inadecuada e ineficiente distribución de los combustibles cuesta 440 millones de dólares EE.UU. por año.





� Presentación de la Oficina de iniciativas públicas a la delegación de la JETRO (Organización de Comercio Exterior del Japón), mayo de 2002, Abuja.  Disponible en:  http://www.bpeng.org/CGI-BIN/ publications/Presentations/JETRO%20Delegation%20-16TH%20May%202002.ppt.





� OMC (1998).





� El Consejo Nacional de Privatización se inauguró en julio de 1999, con el Vicepresidente como su Presidente.





� Banco Mundial (2002a).





� Oficina de iniciativas públicas (2003), febrero.





� Oficina de iniciativas públicas (2003), octubre.





� Los niveles mínimos de materias primas nacionales son, por sector:  agrícola y conexos (70 por ciento), ingeniería (60 por ciento) químicos (60 por ciento) y petroquímicos (70 por ciento).









