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IV. POLÍTICAS COMeRCIALES, por SECToRes

1) Panorama General

1. El documento de estrategia de lucha contra la pobreza (DELP)
 atribuye una función fundamental al desarrollo del sector rural en esa estrategia, ya que en Guinea el 62 por ciento de los habitantes y el 81 por ciento de las personas que viven por debajo del umbral de la pobreza son agricultores.  La agricultura, la ganadería, la pesca y la silvicultura siguen siendo en su mayor parte actividades del sector informal.  Han proseguido las reformas emprendidas en el marco de la Declaración de política de desarrollo agrícola (DPDA), adoptada en 1991.  Las autoridades se han fijado como objetivo mejorar la seguridad alimentaria aumentando la producción de arroz, a fin de cubrir en mayor medida las necesidades del país de ese alimento básico.  Habida cuenta del interés social del arroz, las autoridades parecen dispuestas a aplicar un conjunto de medidas (derechos e impuestos adicionales, precio mínimo, subvenciones) con el fin de propiciar el desarrollo del sector y al mismo tiempo asegurarse de que la población tenga acceso al arroz a precios razonables.

2. El estudio de diagnóstico sobre la integración comercial (EDIC) efectuado en el contexto del Marco Integrado (MI)
 indica que la agricultura y la pesca figuran entre los subsectores en los que las exportaciones tienen más posibilidades de desarrollo, lo cual permitiría diversificar los ingresos del país y reducir su fuerte dependencia de los productos de la minería.  Los mercados exteriores no son una salida importante para la producción nacional de productos agrícolas, salvo por lo que respecta al café y al algodón, y en menor medida a las frutas y hortalizas.  Desde que se realizó el primer examen, el sector del algodón fue reorganizado con el fin de apoyar a los productores, y se concedió a la Société Guinéenne de Coton (SGC) el monopolio de hecho de las exportaciones de algodón sin despepitar.  Las autoridades opinan que Guinea forma parte de los países productores de algodón que sufren las consecuencias de las prácticas de subvención de los países desarrollados, por lo que apoyan la iniciativa sectorial en favor del algodón en el marco de la OMC.  En cuanto a los productos de la pesca, los establecimientos autorizados tienen la posibilidad de exportar productos congelados y refrigerados a la UE, aunque sólo de forma puntual.  Las autoridades tienen una ventanilla única a fin de simplificar los trámites administrativos que deben realizar los agentes económicos de los subsectores de la agricultura y la pesca.

3. La bauxita es la principal riqueza minera de Guinea, que posee el 30 por ciento de las reservas mundiales conocidas.  Las exportaciones de productos de la minería (bauxita, alúmina, diamantes y oro) se cifraron en 587 millones de dólares EE.UU. en 2003;  estos productos siguen siendo los principales productos de exportación (representaron las tres cuartas partes de las exportaciones en 2003).  Los incentivos otorgados a las empresas mineras que han concluido un convenio siguen siendo mucho más atractivos que los que se conceden a las empresas de otros sectores en el marco del Código de Inversiones.  El Estado abandonó la gestión de ciertas empresas mineras, confiándola a agentes privados, en particular, Alumina Company of Guinea (AGC) en 2002, y Compagnie des Bauxites de Kindia (CBK) en 2001.  El Estado mantiene una participación minoritaria en la Compagnie des Bauxites de Guinée (CBG), que en 2004 produjo el 85 por ciento de la bauxita extraída en el país.  La ausencia de una infraestructura energética es el principal obstáculo a la transformación de la bauxita en aluminio que aumentaría su valor añadido.
4. El deseo de proteger el tejido industrial, constituido esencialmente por empresas agroalimentarias (tabaco, bebidas, aceites comestibles, productos de la molinería) cuya única salida es el mercado nacional, parece ser la causa de la elevada protección arancelaria que se ofrece a esos productos (el 16,4 por ciento en el caso de los productos alimenticios, las bebidas y el tabaco, frente al 12,1 por ciento en el caso de los productos manufacturados en general).  Dicha protección, mantenida en el marco de la reforma arancelaria de 2005, podría reforzarse en el contexto de la aplicación de la Política Agrícola Común de la CEDEAO (conocida como ECOWAP).  El cemento (la compañía Ciments de Guinée cubre por sí sola el 80 por ciento de las necesidades del país) figura entre los productos que son objeto de protección a varios niveles en todo el territorio nacional:  aranceles, normas obligatorias, y control administrativo del precio mínimo (negociado entre el Estado y la empresa).

5. El EDIC ha determinado también que el acceso insuficiente al crédito y la insuficiencia de las inversiones en infraestructura (transporte, agua, electricidad) figuran entre las numerosas limitaciones que siguen frenando el desarrollo del sector privado (capítulo II 2).  Debido a la situación crítica de la red ferroviaria, el país depende casi totalmente de la red de carreteras, que se encuentra en mal estado y tiene problemas de seguridad.  El transporte forma parte de los sectores respecto de los que Guinea ha contraído compromisos específicos en el marco del AGCS, al igual que el sector del turismo, que sigue estando poco desarrollado por lo que se refiere a vacaciones y esparcimiento, a pesar de las importantes ventajas que ofrece Guinea, con sus cuatro regiones naturales que tienen climas distintos y geografías muy diversas.

6. Desde el primer examen, ha aumentado considerablemente la teledensidad en Conakry debido al auge de la telefonía móvil, pero los servicios básicos siguen siendo poco satisfactorios, por lo que el acceso a las comunicaciones modernas (por ejemplo, Internet) sigue siendo incipiente.  Las autoridades han iniciado un proceso de actualización del marco reglamentario de las telecomunicaciones y están buscando un nuevo socio estratégico para el operador tradicional, que podría seguir teniendo el monopolio de los servicios básicos (incluida la obligación de prestar un servicio universal) hasta después de la fecha límite establecida, que es el 23 de diciembre de 2005.  Guinea no ha contraído ningún compromiso con respecto a los servicios de telecomunicaciones en el marco del AGCS.

7. El Banco Central de la República de Guinea (BCRG) ha iniciado un programa de revisión del marco reglamentario de los sectores bancario y de los seguros con el fin de mejorar la situación financiera de los agentes que operan en ellos.  El sector bancario sólo garantiza la financiación del comercio y no participa en la de las empresas.  El BCRG también se propone establecer un marco para el microcrédito, que podría desempeñar una importante función en el desarrollo del mundo rural.  Los compromisos contraídos por Guinea en el marco del AGCS no abarcan el sector de los servicios financieros.

2) Sector Primario

i) Panorama general

8. El sector primario, que contribuyó en un 18,7 por ciento al PIB nominal en 2004 (cuadro I.1), es la principal fuente de ingresos y de empleo para casi el 62 por ciento de la población activa (capítulo I 2).  Durante el período 1999-2004, el promedio del crecimiento real de ese sector alcanzó el 4 por ciento
, y fue superior al del PIB nacional (3,1 por ciento), aunque está sujeto a variaciones anuales importantes debido a las condiciones climáticas.  Los agricultores, incluso los que cultivan productos destinados a la exportación, constituyen la mayor parte de la población pobre (81 por ciento).  Por consiguiente, el desarrollo rural es uno de los elementos centrales del DELP.

9. El objetivo prioritario de la política agrícola es la seguridad alimentaria, como lo era cuando se llevó a cabo el primer examen.  La FAO determinó en 2004 que Guinea figuraba entre los 24 países africanos que tenían que hacer frente a crisis alimentarias (en el caso de Guinea, el principal motivo eran los refugiados y las personas desplazadas).
  El EDIC ha puesto de relieve la existencia de un potencial de exportación no aprovechado en los subsectores de la agricultura y la pesca.
  Los principales cultivos de exportación son el algodón y el café y, en menor medida, las frutas y hortalizas.  De forma más general, el desarrollo rural brindaría oportunidades de creación de una red de pequeñas y medianas empresas y de un sector privado más dinámico, así como oportunidades de gestión sostenible de los recursos naturales del país.

10. El arroz es el principal cultivo del país, y también el alimento básico de la población de Guinea.  En 2003, las importaciones cubrieron el 24 por ciento de las necesidades del país, por lo que el aumento de la producción de arroz es el objetivo central de la seguridad alimentaria y la política agrícola correspondiente.  La ampliación de la superficie cultivada y la mejora del rendimiento (en particular gracias a la introducción de semillas de una especie híbrida) han permitido realizar importantes progresos en este sentido desde que se realizó el primer examen.  Las autoridades consideran que el arroz es la base del desarrollo rural y ofrece también oportunidades de exportación, ya que los sistemas de producción de arroz de Guinea tienen ventajas comparativas debido a la existencia de importantes recursos hídricos en el país.  No obstante, subsisten numerosos obstáculos al desarrollo del sector privado, que frenan el desarrollo del sector agropecuario en particular.

ii) Principales características
11. Guinea tiene cuatro regiones naturales:  Guinea Marítima, Guinea Media, Guinea Alta y Guinea Forestal.  En el sector primario predominan la agricultura, que en 2003 contribuyó en un 65 por ciento al PIB nominal del sector, la ganadería (19 por ciento) y la silvicultura (12 por ciento);  la contribución de la pesca es modesta (4 por ciento).

12. Según las autoridades guineas, los agricultores constituían el 62 por ciento de la población total, y el 80 por ciento de ellos se dedicaba a una agricultura de subsistencia relativamente poco orientada al comercio y al mercado (datos correspondientes al periodo 1994-1995).

13. Se estima que la superficie cultivable es de aproximadamente 7,5 millones de hectáreas (el 35 por ciento del territorio nacional), de las cuales se cultivan 3 millones, y un promedio anual de 1 millón.  Se estima que la superficie inundable es de alrededor de 180.000 hectáreas.

14. El número de explotaciones agrícolas es de 840.000, con una superficie media de 2,03 hectáreas.  En el 80 por ciento aproximadamente de esas explotaciones se cultiva arroz.  Se utilizan métodos de cultivo tradicionales debido a escasa utilización de insumos y herramientas modernas de producción (aparejos agrícolas, semillas seleccionadas/mejoradas, abonos, plaguicidas) que, según el EDIC, siguen siendo demasiado caros para los agricultores.  Solamente el 20 por ciento aproximadamente de las explotaciones recurren al crédito.

15. El arroz, principal cultivo del país, es también el principal cultivo cerealero (cuadro IV.1).  Las autoridades han constatado un aumento sostenido de la producción de arroz gracias a la mejora del rendimiento y al aumento de la superficie cultivada.  Alrededor del 15 por ciento de esa producción se pierde o se destina a la siembra, mientras que el resto se descascarilla manualmente y se destina al consumo nacional.  Éste asciende a unos 85 kg anuales por persona, por lo que las importaciones tienen que cubrir en promedio una cuarta parte aproximadamente de las necesidades de arroz del país.  No obstante, se ha constatado una mejora neta desde el primer examen realizado en 1999;  las importaciones cubrían entonces el 40 por ciento aproximadamente de esas necesidades.

Cuadro IV.1

Producción agrícola, 1999-2003

(Miles de toneladas)

	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Arroz paddy
	815,5
	739,3
	789,3
	826,7
	870,6

	Maíz
	92,1
	95,4
	99,1
	103,0
	95,7

	Fonio
	119,5
	123,4
	128,1
	132,9
	124,0

	Cacahuetes
	190,8
	205,8
	226,1
	248,3
	..

	Yuca
	900,2
	925,5
	1.026,1
	1.136,8
	..

	Patatas (papas)
	2,5
	3,0
	4,0
	4,0
	5,0


..
No disponible.

Fuente:
Autoridades guineas.

16. Los dos principales cultivos de exportación son el algodón y el café.  La producción de café es variable y ascendió a alrededor de 28.800 toneladas en 2001, el mismo nivel que en 1999.  En cambio, la producción de algodón sin despepitar alcanzó 72.000 toneladas aproximadamente en 2002, frente a 36.800 toneladas de 1999, a raíz de la reorganización del sector a partir de 2000 (véase infra).  Las exportaciones de frutas y hortalizas son escasas, pero están aumentando.

17. Guinea cuenta también con una importante cabaña, que en 2002 se estimó en unos 2,8 millones de bovinos, seguidos por los caprinos (995.000), ovinos (835.000) y porcinos (56.000), así como con 7 millones de aves de corral locales.  Sin embargo, la producción de carne, que en 2002 ascendió a 55.000 toneladas, apenas cubrió las necesidades del país.

18. Guinea tiene 14 millones de hectáreas de bosques (que equivalen a cerca del 59 por ciento del territorio nacional), el 80 por ciento de las cuales son de sabana arbolada.

19. Guinea cuenta con importantes recursos pesqueros y, como país costero, posee un litoral marítimo de 300 km de longitud y una plataforma continental de 56.000 km2.  Su zona económica exclusiva abarca 200.000 millas náuticas.  Guinea dispone también de una importante red hidrográfica estimada en 6.500 km.  La pesca marítima tiene un potencial de capturas anuales de alrededor de 11.250 toneladas de pescado, 15.000 toneladas de cefalópodos y 4.000 toneladas de camarones.
  Sus aguas dulces poseen un potencial de capturas anuales estimado en 120.000 toneladas, y se podría implantar la acuicultura en los manglares.

iii) Política agrícola y pesquera

a)
Panorama general
20. Guinea aplica una política agrícola de liberalización desde 1985.  La Declaración de política de desarrollo agrícola (DPDA), adoptada en 1991 y actualizada en 1997, se está actualizando de nuevo.  Su eje de intervención prioritario es la seguridad alimentaria, a la que hay que sumar la promoción de los cultivos de exportación, la gestión sostenible de los recursos naturales y la promoción de un sector privado dinámico.  El objetivo establecido es un incremento anual de la producción agrícola del 10 por ciento para 2010, a fin de reducir considerablemente la pobreza.

21. Los principales ejes de intervención son los siguientes:  continuación de la política de seguridad alimentaria, en particular mediante el apoyo al aumento de la productividad y la producción agrícola en beneficio de las explotaciones rurales con escasos recursos;  diversificación de la producción de alimentos y adopción de medidas encaminadas a diversificar su consumo;  desarrollo de las exportaciones agrícolas (café, algodón, frutas y legumbres y hortalizas) y disminución de las importaciones de alimentos con miras a la eliminación definitiva del déficit de la balanza comercial agrícola;  incentivos al desarrollo de un sector agropecuario privado dinámico mediante la mejora de  los instrumentos de financiación, así como del entorno legislativo y reglamentario;  mejora de las estructuras socioeconómicas del mundo rural;  continuación de la política de privatización de las actividades de producción y comercialización de productos agrícolas, y de las obras de construcción y aumento de la eficacia de los servicios y proyectos agrícolas;  mejora de la productividad agrícola;  desarrollo de las actividades agrícolas con gran potencial de creación de empleo, particularmente en las zonas con escasos recursos;  protección del medio ambiente y promoción del uso racional y sostenible de los recursos naturales.  Uno de los cambios importantes que han tenido lugar después del primer examen es el apoyo prestado por las autoridades a la formación de asociaciones de productores en forma de cámaras de agricultura.

22. Según los datos de que dispone la Secretaría, la organización del sector algodonero se modificó tras el primer examen, realizado en 1999.  La Société guinéenne de coton (SGC), sociedad de derecho privado, suscribió un convenio de establecimiento con el Estado en 2000.
  En el marco de ese convenio, la SGC se compromete a adquirir la totalidad de la producción de algodón bruto a un precio negociado con el Estado al inicio de la temporada, apoyar a los productores (suministro gratuito de insumos subvencionados por el Estado hasta un máximo del 22 por ciento, y concesión de créditos), y establecer programas de desarrollo rural por cuenta del Estado.  La SGC dispone de un monopolio legal sobre la cosecha de algodón bruto y la distribución de semillas.  El convenio confiere a la SGC un monopolio de hecho sobre el desmotado de algodón bruto, así como sobre la comercialización del algodón bruto y la fibra de algodón, incluido el destinado a la exportación.
  Con arreglo al convenio, la SGC se compromete a ceder el 50 por ciento de los ingresos de exportación en divisas al Banco Central de la República de Guinea.

23. Según los países productores de algodón de África Occidental y Central, el apoyo otorgado a los productores de algodón de determinados países Miembros de la OMC
 figura entre las causas directas de los problemas a que se enfrenta el sector algodonero mundial.  Como demuestra un estudio realizado por el Banco Mundial, esas subvenciones inflan artificialmente la oferta en los mercados internacionales y reducen los precios de exportación, lo que en consecuencia reduce los ingresos procedentes de las exportaciones de países que dependen en gran medida del algodón.
  Guinea apoya la iniciativa sectorial en favor del algodón presentada a la OMC por Benin, Burkina Faso, Malí y Chad, que tiene dos aspectos esenciales:  i) la eliminación de la ayuda interna a la producción y de las subvenciones a la exportación de algodón;  ii) un mecanismo transitorio de compensación financiera para cubrir las pérdidas de recursos registradas.
  En el marco de su Plan de Asistencia Técnica para 2004, la Secretaría de la OMC organizó un taller regional sobre el algodón destinado a los países africanos, que se celebró los días 23 y 24 de marzo de 2004 en Cotonú y en el que participó Guinea.

24. La CEDEAO y sus miembros llevan a cabo esfuerzos conjuntos para aplicar una Política Agrícola Común (ECOWAP).  Según la secretaría de la CEDEAO, "sin duda, el debate más importante con respecto a la ECOWAP se refiere al tipo de régimen comercial más adecuado para el sector alimentario y agropecuario de África Occidental".
  A fin de centrar ese debate, los cuatro escenarios contemplados incluyen la medida en que deberían reducirse los obstáculos internos al comercio en el ámbito de la CEDEAO, y el nivel del Arancel Exterior Común para los productos agrícolas y los bienes importados del mercado internacional.  Los escenarios son los siguientes:  i) mercado regional fuertemente integrado y escasa protección en fronteras;  ii) mercado regional fragmentado y escasa protección en fronteras;  iii) mercado regional fragmentado y fuerte protección en fronteras;  iv) mercado regional fuertemente integrado y protección diferenciada según los productos.

25. En cuanto a la política pesquera, el marco reglamentario no se ha modificado después del primer examen.
  En ese marco se establecen las condiciones de acceso a los recursos pesqueros para las embarcaciones guineas, las embarcaciones extranjeras con base en Guinea y las embarcaciones extranjeras (por ejemplo, las que enarbolan el pabellón de un país miembro de la UE).  Esta política afecta tanto a la pesca artesanal como a la industrial.  En el plano socioeconómico, sus objetivos principales son los siguientes:  contribuir a la seguridad alimentaria de la población
, desarrollar la capacidad nacional de explotación de los recursos pesqueros, añadir valor a los productos pesqueros mediante el establecimiento de infraestructuras importantes, crear empleo y aportar una contribución sustancial a los ingresos del Estado.
 Se establece un plan de pesca anual a fin de garantizar la gestión sostenible de los recursos pesqueros.
b)
Medidas relativas al comercio de productos agrícolas
Medidas relativas a las importaciones de productos agrícolas

26. En 2005, Guinea ha introducido un nuevo Arancel de Aduanas que se ajusta al Arancel Exterior Común (AEC) de la UEMOA (capítulo III 2) iv) b)).  Sin embargo, esa reforma tan solo ha reducido ligeramente el promedio arancelario para los productos agrícolas, que siguen beneficiándose de un nivel medio de protección superior al de los productos no agrícolas (cuadro AIII.1).  De hecho, en la gran mayoría de los casos, los productos agrícolas (incluidos alimentos básicos como la carne, las frutas y legumbres y hortalizas) están clasificados en la categoría de bienes de consumo (cuadro AIV.1) y, por consiguiente, están sujetos a un tipo máximo de derecho del 20 por ciento.  Se perciben otros impuestos sobre las importaciones de toda procedencia, por ejemplo, el gravamen comunitario (PC) de la CEDEAO, el derecho por despacho de aduanas (RTL) y el céntimo adicional (CA).

27. Por lo que se refiere al arroz en particular, la reforma arancelaria ha sustituido el derecho específico de 58.752 francos guineos por tonelada (23,50 dólares EE.UU. al tipo de cambio de finales de 2004), en vigor desde 1998, por un derecho fiscal a la importación del 20 por ciento (para los sacos de menos de 5 kg) y del 10 por ciento (para los sacos de más de 5 kg).  Las autoridades consideran la posibilidad de introducir un impuesto coyuntural a la importación (TCI) de arroz.  En el sistema de la UEMOA, el TCI es un mecanismo de protección adicional que se aplica en el ámbito nacional, cuyo objetivo es proteger a los productores nacionales de productos de primera necesidad frente a la competencia de los productos importados.
  También cabe señalar que, en períodos de escasez, una vez agotadas las reservas nacionales, las autoridades negocian con los importadores el compromiso por parte de éstos de establecer precios máximos de venta al por mayor a modo de compensación por las subvenciones.  Además, parece que los importadores de arroz obtuvieron ventajas en relación con el acceso a las divisas durante el período de fijación del tipo de cambio oficial del franco guineo, que finalizó en 2005.

28. En principio, las importaciones de productos originarios de los países miembros de la CEDEAO están exentas de derechos de entrada, tanto en Guinea como en los demás países miembros de la CEDEAO, y no están sujetas a la obtención de un certificado de origen (capítulo II 4) ii) b)).

29. Se requieren los formularios de solicitud descriptiva de exportación (DDE) y solicitud descriptiva de importación (DDI) para toda operación de al menos 2.000 dólares EE.UU.  Dichos documentos se expiden automáticamente, salvo en el caso de las cebollas, las patatas y los cigarrillos.  La prohibición de importar patatas de origen europeo, vigente cuando se realizó el primer examen, ya no es aplicable a los productores nacionales debido a que se ha fortalecido la competitividad del sector (capítulo III 2) v)).

30. Los impuestos internos aplicables a las importaciones se perciben en el "cordón aduanero" (capítulo III 2) iv) d)).  Se trata de un IVA del 18 por ciento, salvo en el caso de productos exentos tales como el arroz, el trigo, la harina y sus aditivos, el pan, los aceites comestibles y el aceite de palma.  Se aplican también impuestos especiales consolidados a las bebidas alcohólicas y los cigarrillos.

Medidas relativas a las exportaciones de productos agrícolas

31. En principio, las exportaciones de productos agrícolas están exentas del IVA.  Se aplica un impuesto de 13 dólares EE.UU. por tonelada de café exportado.

32. La SGC posee un monopolio legal sobre la cosecha de algodón bruto y la distribución gratuita de semillas, que le confiere un monopolio de hecho sobre el desmotado de algodón bruto y la comercialización de algodón bruto y fibra de algodón, incluido el destinado a la exportación.

33. La organización del sector café-cacao también se ha modificado.  Según los datos de que dispone la Secretaría, desde octubre de 2003 se prohíbe la exportación de café guineo por tierra y ésta debe realizarse desde el puerto de Conakry.  La Société guinéenne d’exportation des produits agricoles et miniers (SOGEPAM), sociedad de derecho privado establecida en octubre de 2003, se benefició de un monopolio de exportación de café
 y otros cultivos comerciales
, si bien dicho monopolio se suprimió en 2005.
  El café exportado oficialmente se destina en su mayor parte a Marruecos (que otorga preferencias a Guinea en el marco de un acuerdo comercial bilateral), y el café que escapa a las compras oficiales se vende en el Senegal.
34. En Guinea, la situación de las exportaciones de productos derivados del cultivo de hevea ha evolucionado poco desde el primer examen.  La Société guinéenne du palmier à huile et de l'hévéa (SOGUIPAH), de propiedad estatal, se encarga de establecer los precios abonados a los productores y de comercializar la producción, incluida la destinada a la exportación (en forma de caucho).

35. La situación de las exportaciones de productos pesqueros ha evolucionado poco desde el primer examen de las políticas comerciales de Guinea, ya que el país no siempre satisface las condiciones necesarias para obtener el reconocimiento de equivalencia con las normas sanitarias establecidas en el reglamento de la UE y, por consiguiente, permanece en la Lista II de terceros países, cuyas importaciones de productos pesqueros se autorizan sobre una base ad hoc.
  Dicha autorización solo afecta a los productos pesqueros refrigerados o congelados producidos en establecimientos autorizados por la UE.
  Hay que señalar que Guinea ha concluido un acuerdo bilateral con la UE relativo a la pesca de altura para el período del 1º de enero de 2004 al 31 de diciembre de 2008.  Los productos de la pesca de altura no se contabilizan en las exportaciones de Guinea.

36. Las empresas agroalimentarias cuyas exportaciones representen el 22 por ciento de su cifra de negocios pueden acogerse al régimen de las empresas exportadoras de conformidad con el Código de Inversiones (cuadro II.1).

37. Los productos de exportación derivados de la agricultura, la pesca y la ganadería se benefician del apoyo prestado por el Centro de Apoyo para los Trámites de Exportación (CAFEX), que agrupa en el seno de oficinas técnicas a los representantes de las distintas administraciones que participan en la emisión de los certificados que deben acompañar a las exportaciones (capítulo III 3) v)).  Sin embargo, hay que señalar que los certificados de calidad de Guinea no se reconocen en el extranjero.

Medidas internas relativas a los productos agrícolas

38. Desde el primer examen se ha mantenido la libertad de precios para los productos agrícolas, si bien podría introducirse el control administrativo de los precios para los bienes de primera necesidad (por ejemplo, el arroz).

39. Las autoridades han establecido un programa de inversiones en el sector rural.  Además, las empresas agrícolas pueden solicitar su acogida al régimen de las empresas que valorizan los recursos naturales con arreglo al Código de Inversiones (cuadro II.1).

3) Sector Secundario

i) Panorama general

40. En 2002, el sector secundario contribuyó al PIB en un 32 por ciento aproximadamente (cuadro I.1).  Durante el período 1999-2004, el promedio del crecimiento real del sector fue del 3,9 por ciento, superior al del PIB nacional, que fue del 3,1 por ciento.

41. La mayor parte de la actividad del sector secundario se centra en el subsector de las industrias extractivas, en parte debido a la extracción de bauxita y su transformación en alúmina, así como en la construcción y las obras públicas.  La contribución de las actividades manufactureras al PIB es mínima (3,5 por ciento en 2004).

42. La actividad industrial sigue desfavorecida a causa de los obstáculos al desarrollo del sector privado (véase infra), y de algunos problemas específicos que afectan en particular al agua y la electricidad (sección iii) infra).  En Guinea, la ausencia de una infraestructura energética adecuada constituye en la actualidad el principal freno al desarrollo de la transformación de bauxita en aluminio.  Por ejemplo, la alúmina producida por la AGC se exporta a Douala, Camerún, y se transforma en aluminio en la presa de Edéa.

43. En 2002, el Gobierno organizó una mesa redonda sobre el desarrollo del sector privado.  A pesar de los incentivos previstos en el Código de Inversiones (capítulo II 3) iii) e)), numerosas limitaciones frenan el desarrollo del sector privado (salvo en el caso del sector minero), entre ellas, principalmente, los trámites burocráticos, el difícil acceso al crédito y a las divisas, las medidas tributarias, los elevados costos de los insumos, las insuficiencias en materia de infraestructuras y equipos de producción, el bandolerismo y la inseguridad, la falta de formación, así como la falta de apoyo a las exportaciones y los costos elevados de los transportes.

ii) Minas

a)
Antecedentes
44. Guinea posee el 30 por ciento de las reservas mundiales conocidas de bauxita (una capacidad de 25.000 millones de toneladas, de las cuales 12.000 millones son explotables).  En su suelo existe también una gran cantidad de recursos minerales (hierro y diamantes en Guinea Forestal, y oro en Alta Guinea).  Actualmente, los diamantes se explotan de forma artesanal e industrial, mientras que el oro se explota principalmente de forma artesanal.  El hierro no se explota a escala industrial, por falta de fondos para la construcción del gran proyecto de ferrocarril transguineo, una línea ferroviaria de casi 1.000 km de longitud.

45. Los principales participantes en el sector minero son los siguientes:  la Compagnie des bauxites de Guinée (CBG)
 y la Alumina Company of Guinea (ACG), en lo referente a la bauxita
;  la Société Ashanti de Guinée (SAG), la Société minière de Dinguiraye (SMD) y la Société d’Exploitation Minière d’Afrique de l’Ouest (SEMAFO-Guinée), en lo que respecta al oro;  y la Arédor First City Mining (FCM) por lo que se refiere al diamante (cuadro IV.2).
  Los buscadores que son titulares de licencias personales de extracción también explotan artesanalmente el oro y los diamantes.  El oro se vende al Banco Central de la República de Guinea (BCRG), que lo comercializa en los mercados extranjeros.
Cuadro IV.2

Principales participantes en el sector minero, 2000-2004

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	CBG
	
	
	
	
	

	- Exportación (toneladas)
	12.787.432
	12.243.411
	12.365.415
	12.522.224
	12.938.000

	- Ventas ($EE.UU.)
	278.675.000
	299.210.000
	263.204.825
	248.601.000
	275.000.000

	- Impuesto sobre los productos mineros ($EE.UU.)
	87.087.000
	86.810.000
	67.177.000
	62.159.000
	73.000.000

	CBK
	
	
	
	
	

	- Exportación (toneladas)
	1.425.203
	1.598.940
	1.721.862
	1.416.325
	2.316.192

	- Ventas ($EE.UU.)
	20.767.306
	20.438.586
	19.001.282
	14.764.930
	22.003.824

	- Impuesto sobre los productos mineros ($EE.UU.)
	..
	1.166.093
	1.091.684
	1.097.786
	2.071.062

	ACG
	
	
	
	
	

	- Exportación (toneladas)
	570.938
	644.008
	723.864
	738.207
	766.043

	- Ventas ($EE.UU.)
	84.303.887
	98.514.826
	100.901.899
	87.771.055
	99.190.635

	- Impuesto sobre los productos mineros ($EE.UU.)
	1.031.000
	1.200.659
	1.100.462
	1.171.038
	..


..
No disponible.

Fuente:
Autoridades guineas (Dirección Nacional de Minas).

46. La fuerte dependencia de las exportaciones de Guinea con respecto a los productos mineros no ha cambiado desde el primer examen de las políticas comerciales, realizado en 1999.  En 2003, el valor de las exportaciones de productos mineros ascendió a 587 millones de dólares EE.UU. aproximadamente, de los cuales la bauxita y la alúmina (producto derivado de la bauxita) representaron el 60 por ciento, el oro una tercera parte y los diamantes el resto (cuadro IV.3).  Guinea está clasificada como segundo exportador mundial de bauxita, y su participación en el comercio mundial de ese producto es de cerca del 40 por ciento.  Suministra a los Estados Unidos alrededor del 40 por ciento de la bauxita que necesitan.

Cuadro IV.3

Producción y exportaciones de productos mineros, 2002-2004

	
	2002
	2003
	2004

	Bauxita
	
	
	

	- Producción (toneladas)
	17.480.000
	17.044.000
	17.805.000

	- Exportación (toneladas)
	14.087.000
	13.939.000
	15.009.000

	- Valor de exportación ($EE.UU.)
	282.206.107
	263.365.930
	297.003.824

	Alúmina
	
	
	

	- Valor de exportación ($EE.UU.)
	100.901.899
	87.771.055
	99.190.635

	Oro
	
	
	

	- Producción (toneladas)
	16.815
	16.622
	14.738

	- Exportación (toneladas)
	16.815
	16.622
	14.738

	- Valor de exportación ($EE.UU.)
	164.983.084
	190.248.568
	..

	Diamantes
	
	
	

	- Exportación industrial (quilates)
	26.877
	28.472
	40.119

	- Exportación artesanal (quilates)
	464.283
	637.528
	669.655

	- Valor de exportación ($EE.UU.)
	26.713.582
	46.407.890
	51.710.740


..
No disponible.

Fuente:
Autoridades guineas (Dirección Nacional de Minas).

b)
Código de Minería
47. El marco reglamentario para la actividad minera no se ha modificado desde el primer examen, realizado en 1999.  El Código de Minería
 de 1995 y sus decretos de aplicación establecen las condiciones de acceso a las sustancias minerales o fósiles contenidas en el subsuelo de la zona económica exclusiva de Guinea, así como en la superficie, las aguas subterráneas y los yacimientos geotérmicos.  Dichas sustancias son propiedad del Estado de Guinea, si bien los titulares de permisos de explotación de minas se convierten en propietarios de las sustancias que extraen.  El Centro de Promoción y Desarrollo de la Minería (CPDM) garantiza la función de enlace entre los posibles inversores y la administración pública.  El promotor que desea obtener un permiso de minería recibe la notificación de la decisión del Ministerio de Minas dos meses después de presentar su solicitud a más tardar.

48. De conformidad con lo dispuesto en el Código de Minería, cualquier persona física o jurídica de nacionalidad guinea o extranjera pública o privada de derecho guineo que reúna las capacidades técnicas y financieras necesarias, puede explotar los productos de las minas o de las canteras.  En cambio, únicamente las personas físicas y jurídicas guineas pueden dedicarse a la explotación semiindustrial y artesanal de materias preciosas.  El Estado puede solicitar una participación en cualquier explotación, que debe negociar con el inversor de manera que no constituya un obstáculo al control de sus operaciones.

49. El Código de Minería establece cinco permisos mineros:  autorización de reconocimiento, permiso de prospección, permiso de explotación, concesión minera y explotación artesanal.  Dichos permisos están sujetos a un pago único de derechos fijos, a gravámenes anuales por superficie y a impuestos sobre los productos de la minería.

50. Según los datos de que dispone la Secretaría de la OMC, las empresas mineras que han suscrito convenios de establecimiento con el Estado se benefician de incentivos fiscales y aduaneros, así como de disposiciones específicas relativas al régimen cambiario y a los impuestos sobre los productos de la minería.  Si bien la Asamblea Nacional vota la aprobación de cada convenio, las disposiciones específicas figuran en anexos amparados por el secreto administrativo.  Más allá de los convenios, las empresas mineras también pudieron obtener exenciones adicionales durante el período objeto de examen;  no obstante, las autoridades decidieron suprimir tales exenciones en octubre de 2004, de acuerdo con una de las recomendaciones clave del Estudio de seguimiento del Gasto Público efectuado por el Banco Mundial en el contexto de la aplicación del DELP (capítulo III 2) iv) e)).

iii) Electricidad

51. Guinea dispone de un potencial considerable de energía hidroeléctrica, del orden de 13.000 MW, si bien está subexplotado.  Habida cuenta de la escasez de la inversión y la falta de mantenimiento de las infraestructuras existentes, el suministro de electricidad sigue siendo insuficiente, sobre todo en la estación seca, que con frecuencia se caracteriza por restricciones que afectan a todo el país.
52. Siguiendo la recomendación de los proveedores de capital, el Estado volvió a hacerse cargo de la gestión del sector tras la rescisión del contrato con el concesionario;  en 2001 se estableció la empresa Électricité de Guinée (EDG)
, de propiedad exclusiva del Estado.
  La EDG posee un monopolio sobre la producción, el transporte y la distribución de la electricidad en Guinea;  sin embargo, numerosas empresas y particulares han instalado grupos electrógenos a fin de satisfacer sus propias necesidades de energía.

53. En 2003, Guinea disponía de una capacidad instalada total de 365 MW, de los cuales 205 MW procedían de la EDG (154 MW en capacidad disponible) y aproximadamente 160 MW de los autoproductores (principalmente las empresas mineras).  La capacidad instalada de la EDG se reparte entre la producción hidráulica (57 por ciento) y la producción térmica (43 por ciento).  En 2003, la producción total de la EDG ascendió a 584 GWh, ligeramente inferior a la de 2002, para un consumo total estimado en 484 GWh de energía eléctrica suministrada por el servicio público.  Ese mismo año, la producción de los autoproductores ascendió a alrededor de 616 GWh, por lo que la producción total de Guinea fue de 1.200 GWh.
54. El Ministerio de Economía y Finanzas y el Ministerio de Energía establecen por decreto conjunto las tarifas eléctricas en el territorio nacional.  Las tarifas son uniformes para todo el territorio y se reconocen dos categorías de consumidores, industriales y privados.  Las tarifas vigentes datan de 2004, cuando se revisaron por primera vez desde 1997.  La EDG ha tenido que hacer frente a graves problemas de gestión de tesorería y cobro de derechos desde que se estableció, debido al incumplimiento de los pagos (en particular por parte del Estado, su principal cliente), y ello ha obstaculizado el fortalecimiento de la capacidad de producción en las ciudades del interior y la electrificación de las ciudades nuevas.
55. Las autoridades reconocen que:


"Sin energía, el desarrollo de la industria minera se ve comprometido, lo que supone la aplicación de una política energética eficaz que facilite el desarrollo dinámico del sector de la minería en Guinea".

56. La Declaración de política de desarrollo del sector de la electricidad, adoptada en 1992, sigue siendo el documento en que se basa la política de las autoridades en esa materia.
iv) Agua

57. El Estado ha vuelto a hacerse cargo del sector del agua tras la rescisión del contrato con el concesionario.  El subsector de la hidráulica urbana es un monopolio de la Société des Eaux de Guinée (SEG)
, sociedad anónima con participación pública encargada de las inversiones y el mantenimiento de la red nacional, así como de su explotación.  El subsector de la hidráulica rural está controlado por la Société Nationale des Points d’Eau (SNAPE), que se encarga de la construcción de puntos de aprovisionamiento de agua en el interior del país y del saneamiento en el medio rural.

58. Los recursos en aguas subterráneas y superficiales se estiman en 177.443.000 millones de m3.  El nivel medio de precipitaciones anuales es de alrededor de 430.000 millones de m3.  En Conakry, la producción de agua pasó de 45.000 a 100.000 m3 diarios entre 1989 y 1998.  En 1989, tan sólo siete ciudades del país tenían acceso al agua corriente, mientras que en 1999 disponían de ella 25 ciudades, situación que se mantenía en 2003.  El porcentaje de acceso al agua para la población urbana se estima en un 80 por ciento.  Sin embargo, se registran períodos de escasez.

59. El Ministerio de Economía y Finanzas y el Ministerio de Energía Hidráulica establecen por decreto conjunto las tarifas del agua en el territorio nacional.  La revisión más reciente data de 1995
, a pesar de que la SEG ha solicitado en repetidas ocasiones la revisión al alza de las tarifas.
  Los recursos propios de la SEG, que provienen casi en su totalidad de los ingresos de la venta de agua, financian más del 75 por ciento de los medios de producción de esa empresa.  Desde 2002 se ha constatado un desequilibrio creciente entre la demanda de agua y la capacidad de producción, así como una disminución de los rendimientos.
v) Industrias manufactureras

a)
Datos básicos
60. El sector manufacturero no ha evolucionado mucho desde el primer examen, y su contribución a la formación del PIB sigue siendo sumamente débil (4,7 por ciento en 2003).  El tejido de la producción manufacturera en Guinea se compone esencialmente de unas 40 empresas que son producto del programa de privatización y de algunas empresas privadas creadas después de 1984.  La industria agroalimentaria (alimentos y bebidas) representa más del 40 por ciento de las capacidades, seguida de las ramas de los materiales de construcción (cemento), el tabaco y la transformación de metales.  Según datos oficiales (cuadro I.2), alrededor de la mitad de la actividad manufacturera es de tipo tradicional (semi-industrial o artesanal) o tiene carácter informal (por ejemplo, establecimientos de repostería y talleres de confección de prendas de vestir).  

61. Las empresas principales son las siguientes:  SOBRAGUI (cervezas, bebidas gaseosas y zumos de fruta a base de piña), BONAGUI (bebidas gaseosas), Grands Moulins de Guinée (harina de trigo), Société Libio-Guinéenne pour le Développement de l’Agro Industrie (SALGUIDIA) (zumos de frutas), Barry et Diallo y Nestlé (caldos de cocina), Compagnie des Eaux Minérales de Guinée (aguas minerales), Entreprise Nationale de Tabac de Guinée (ENTAG) (cigarrillos), SAPT Huilor et Sincery (aceites alimentarios), la empresa Ciments de Guinée y el Projet Coton Kankan.

62. Excluyendo unos cuantos casos, la mayor parte de las empresas manufactureras están en situación de monopolio o de monopolio virtual en el mercado nacional y la única competencia que afrontan es la de los productos importados similares, que sin embargo se ven afectados por las medidas de protección (véase infra).  Son pocas las empresas que exportan una parte de su producción.

b)
Política de desarrollo industrial
63. Desde hace más de un decenio, las autoridades se ocupan de la cuestión del desarrollo industrial.  En 1990 y 1991, Guinea se dotó de un Plan General de Industrialización que fue elaborado con ayuda del PNUD y de la ONUDI.  De 1994 a 1998, gracias al Proyecto de Ayuda para la Gestión Estratégica del Desarrollo Industrial de Guinea (GSDI) se pudieron realizar estudios sobre 17 ramas industriales y organizar el Foro de Inversores en mayo de 1998.  Entre las realizaciones figuran el Código de Inversiones y la creación de la OPIP (capítulo II 2) iii)).

64. En 1998, el Gobierno, con ayuda del sistema de las Naciones Unidas, elaboró un Programa Marco para el sostenimiento y el desarrollo del sector privado, que dio lugar en mayo de 2002 a una mesa redonda sobre la financiación del sector privado.  Se determinaron las principales estrategias siguientes:  reforma de las leyes y reglamentos relativos al sector privado, apoyo al refuerzo de las capacidades mediante la recogida y el análisis de datos socioeconómicos y la formulación de políticas y programas adaptados a las realidades y a las necesidades del país, asunción de las necesidades de refuerzo de las capacidades empresariales y de gestión en las esferas de la industria, la minería, la agricultura, la pesca, la ganadería, la artesanía y los servicios;  asunción de las necesidades de financiación de los promotores de proyectos, la investigación y el establecimiento de líneas de crédito para la financiación de los proyectos de pequeñas y medianas empresas e industrias y de microproyectos, el desarrollo de mecanismos que permitan mejorar la capacidad de las personas y las instituciones encargadas de movilizar los recursos y la mejora del entorno de infraestructuras.

vi) Medidas relativas al comercio de productos no agrícolas
Medidas relativas a las importaciones de productos no agrícolas
65. En conjunto, los productos no agrícolas están sujetos a un derecho NMF del 11,7 por ciento en promedio (cuadro III.2), nivel relativamente menos elevado que la protección otorgada a los productos agrícolas (véase supra).  Estos productos también están sujetos al gravamen comunitario  (PC) de la CEDEAO, el derecho por despacho de aduana (RTL) y el céntimo adicional (CA).  Las importaciones de productos no agrícolas están exentas de derechos de importación (derecho fiscal de importación, gravamen comunitario) si son originarias de los países miembros de la CEDEAO y si están aprobadas en el marco del "plan único de liberalización del comercio (SLE)" (capítulo II 4) ii) b)).  

66. Parece que el afán por proteger a las empresas agroalimentarias, que no tienen más que el mercado nacional para dar salida a sus productos, ha motivado la alta protección arancelaria que se otorga a estos productos (16,4 por ciento para la fabricación de productos alimentarios, bebidas y tabacos, frente al 12,1 por ciento para las industrias manufactureras en general) y que se mantiene en la reforma arancelaria de 2005 (cuadro AIV.1).  Esta protección arancelaria podría reforzarse en el contexto de la aplicación de la Política Agrícola Común de la CEDEAO (véase supra).  

67. Para toda operación cuyo importe mínimo sea de 2.000 dólares EE.UU. se exige la presentación de los formularios de solicitud descriptiva de exportación (DDE) y solicitud descriptiva de importación (DDI).  

68. A los productos no agrícolas se les aplican también impuestos internos como el IVA y los impuestos especiales consolidados y, en el caso de los productos del petróleo, un impuesto específico (capítulo III 2) iv) d)).  Los impuestos más altos (DFI, gravamen comunitario, derecho por despacho de aduana, céntimo adicional, IVA, impuestos especiales consolidados) se aplican a las bebidas alcohólicas (97,81 por ciento) debido al impuesto especial consolidado del 45 por ciento que les grava.  Los zumos de frutas también son objeto de una fuerte imposición (62,4 por ciento) a causa del nuevo impuesto degresivo de protección (TDP) del 15 por ciento.  Las autoridades precisan que en principio este impuesto debería eliminarse en 2009.

69. Las necesidades nacionales de productos del petróleo están totalmente cubiertas por las importaciones.  Éstas representaron en torno a la cuarta parte de las importaciones totales de Guinea en 2003 (capítulo I 4)).  La Société Guinéenne du Pétrole (SGP), sociedad de derecho civil en la que participan conjuntamente el Estado de Guinea, Elf Oil, Shell, Total, Petrogui y Mobil Oil, tiene el monopolio de todas las operaciones de importación, de almacenamiento en el Puerto Autónomo de Conakry (PAC) y de suministro al por mayor de productos del petróleo.
  La dirección general de la SGP la ejercen, por turnos de tres años Elf, Total o Shell.  Las empresas petroleras Shell, Elf, Total, Lenoil y Petrogui se encargan de las operaciones de transporte y distribución.  Los productos del petróleo están sujetos a una imposición específica (capítulo III 2) iv) d)).  

70. En el momento del primer examen, la Secretaría constató en su informe que la progresividad negativa de los derechos de importación, que encarecía relativamente los insumos importados (salvo cuando gozaban de exenciones), era uno de los principales factores específicos que frenaban el desarrollo del sector manufacturero en Guinea.
  Esta progresividad negativa fue eliminada tras la reforma arancelaria de comienzos de 2005 (cuadro AIV.1), pero es demasiado pronto para comprobar los resultados.

Medidas relativas a las exportaciones de productos no agrícolas
71. En principio, los productos agrícolas e industriales originarios de Guinea están exentos del derecho fiscal de salida (capítulo III 3) iii)).  Los productos de la minería están sujetos a impuestos mineros que se perciben en el "cordón aduanero" y que se fijan en los convenios de establecimiento.  El oro en lingote está sujeto a un impuesto de 5 por ciento establecido sobre la base del "fixing" de Londres.  Los diamantes y otras piedras preciosas están sujetos a un impuesto de entre del 5 y el 10 por ciento del valor final de venta en estado bruto, que se reduce al 2 por ciento en el caso de las piedras talladas.

72. En principio, están exentas del IVA las exportaciones de todos los productos no agrícolas.  Parece, sin embargo, que los operadores económicos del sector minero tropiezan con dificultades para obtener su reembolso (capítulo III 3) iii)).
  

73. Según informaciones de las que dispone la Secretaría, el BCRG comercializa el oro en los mercados mundiales, y el precio de costo para el productor se establece sobre la base del "fixing" de Londres.  En lo que respecta a los diamantes en bruto, los únicos que exporta Guinea, la participación del país en el proceso de Kimberley requiere la expedición de un certificado de origen por un servicio especializado (capítulo III 3) iv)).

Medidas internas relativas a los productos no agrícolas
74. Los productos del petróleo son objeto de fijación de los precios en el territorio nacional.  El último aumento data del 13 de mayo de 2005, y el anterior tuvo lugar el 13 de agosto de 2004;  dicha fijación se debe a que los precios en surtidor eran muy inferiores a los costos de importación y el presupuesto del Estado debía asumir esa diferencia.

75. Las principales medidas de apoyo que recibe el sector minero son las exenciones fiscales que se ofrecen a las empresas mineras vinculadas por convenio.  Además, las autoridades invierten en el desarrollo del sector mediante la construcción de infraestructura de apoyo (por ejemplo, carreteras, enlaces ferroviarios, instalaciones portuarias).  Los impuestos mineros representan una fuente importante de ingresos para el Estado;  según los datos disponibles, los impuestos mineros de la CBG, la CBK y la ACG se elevaron a 64,3 millones de dólares EE.UU. en 2003.

76. Las principales medidas de apoyo otorgadas a las empresas no mineras son las que establece el Código de Inversiones (cuadro II.1).  Las empresas manufactureras cuyas exportaciones representan el 22 por ciento del volumen de negocios pueden acogerse al régimen de empresas exportadoras.  Las empresas pueden solicitar autorización para acogerse al régimen de las empresas que valorizan los recursos naturales, de conformidad con el Código de Inversiones.

77. En lo que respecta al cemento, conviene señalar que este producto es objeto de diversas medidas de protección.  Se trata en concreto de la fijación de un precio mínimo en todo el territorio de Guinea (capítulo III 4) ii)), que se introdujo en 2004 y cuyo nivel fue negociado entre el Estado y la Société Ciments de Guinée (SCG), que tiene condición de monopolio.
  El cemento está sujeto también a normas obligatorias (capítulo III 2) vii)) y son las únicas que requieren certificación.  

4) Servicios

i) Panorama general

78. El sector terciario (servicios comerciales y no comerciales) aportó el 46,3 por ciento del PIB nominal en 2004, lo que supone una disminución desde el primer examen, debida a la debilidad general de todas las ramas de actividad, y en concreto del comercio (54 por ciento del sector de los servicios).  En términos reales, el crecimiento del sector terciario en el período 1999-2004 se cifra en el 2,1 por ciento, netamente inferior al crecimiento medio del PIB, que es del 3,1 por ciento.  Estos datos tienen en cuenta la actividad de los comerciantes del sector no estructurado, que por lo demás dominan el comercio (cuadro II.2).  Guinea posee un importante potencial, aún poco explotado, para el desarrollo de los servicios de transporte marítimo y de turismo.

79. En 2004, Guinea seguía registrando en los servicios comerciales un déficit estructural de 238,3 millones de dólares EE.UU., debido principalmente a los servicios relacionados con los transportes internacionales.

ii) Transporte

a)
Transporte marítimo
80. El país dispone de dos puertos de aguas profundas:  Conakry y Kamsar.  Este último es de minerales y se utiliza principalmente para la exportación de la bauxita extraída por la Compagnie des bauxites de Guinée (CBG), que se ocupa de su gestión.  El puerto autónomo de Conakry (PAC) es una empresa de Estado encargada de la gestión del puerto de la capital.  Todas las actividades paraportuarias (tránsito, consigna, manutención y transporte) han sido privatizadas.

81. El PAC tiene abiertas veinte líneas marítimas.
  Dispone de 11 muelles de una longitud total de 1.668 metros.  El PAC recibe simultáneamente buques comerciales, de minerales y pesqueros y trató en 2004 2.348 millones de toneladas de importaciones (frente a 1,85 millones de toneladas en 1999) y 2,8 millones de toneladas de exportaciones (frente a 2,09 millones de toneladas en 1999).  Hay cuatro muelles especializados:  contenedores, exportaciones de bauxita, exportaciones de aluminio e importaciones de hidrocarburos.  El PAC dispone de una capacidad anual de 50.000 contenedores, puede recibir buques de 25.000 toneladas y tiene una importante capacidad de almacenamiento de contenedores, aunque ésta no se utiliza plenamente.  Según las autoridades, el PAC "sigue siendo poco competitivo, a causa de la inseguridad y la debilidad de un calado inferior al de los demás grandes puertos de la subregión (9,60 m frente a 10,50-11 metros)".
  
82. Según las autoridades, Guinea tiene la obligación de aplicar en el PAC el Código Internacional de Seguridad en Buques e Instalaciones Portuarias (ISPS), que entró en vigor el 1º de julio de 2004, pero se tropieza con dificultades de financiación (que se calcula en 5 millones de euros).  La finalidad de este nuevo régimen global de seguridad es establecer un régimen internacional de cooperación entre los gobiernos, los organismos gubernamentales, la industria del transporte marítimo y la industria portuaria a fin de determinar y aplicar las medidas necesarias para prevenir los incidentes relacionados con la seguridad de los buques y de las instalaciones portuarias que intervienen en el comercio internacional.
83. La construcción naval es responsabilidad de una empresa del Estado, la Société navale guinéenne (SNG), en lo referente al transporte distinto del de minerales, y de una empresa de economía mixta, GUINOMAR (Guinea-Noruega), en lo referente al transporte de minerales.  La SNG no dispone de buques;  negocia los derechos de tráfico de conformidad con las disposiciones del Código de Conducta de las Conferencias Marítimas de la UNCTAD y gestiona la participación de Guinea en estas conferencias.  En la actualidad, la SNG percibe 0,10 dólares EE.UU. por tonelada de mercancías embarcada o desembarcada en el marco del nuevo sistema de financiación de la Organización Marítima del África Occidental y Central (que constituye el marco de concertación para los 25 países de la subregión en todas las cuestiones relacionadas con el transporte marítimo)
, así como las comisiones de los armadores.  Cinco empresas se encargan de la manutención en el puerto de Conakry (MAERSK, GETMA (Société d’entreprise de Transports Maritimes et Aériens), SOGUICOM, SDV y SOAEM).

84. Desde febrero de 1998, el puerto de Conakry alberga el almacén maliense (EMAGUI) para el tránsito marítimo que procede de Malí o está destinado a este país.  El transporte fluvial interestatal se realiza, con la República de Malí, a través de los ríos Níger y Milo, sólo durante cuatro meses al año (la estación de lluvias).  Los Gobiernos tienen previsto llevar a cabo una actividad común de dragado con el fin de mejorar esta situación.

85. Se puede realizar libremente el cabotaje costero en Guinea, con una autorización previa.  Los precios de los servicios de transporte marítimo y fluvial los determinan los agentes reunidos en corporaciones (por ejemplo, Organización de consignatarios y Organización de manutencionistas).  Guinea es miembro de la Organización Marítima Internacional (OMI).

b)
Transporte aéreo
86. Guinea dispone de un aeropuerto internacional, en Conakry, y 14 aeródromos en el interior del país, cuatro de ellos privados.  Las capacidades del aeropuerto de Conakry están ampliamente subexplotadas, ya que el tráfico de 2002 no fue más que de 264.000 pasajeros, distribuidos en 9.334 vuelos, y de 3.700 toneladas de flete.  

87. La gestión del aeropuerto corre a cargo de la Société de gestion et d’exploitation de l’aéroport de Conakry (SOGEAC)
 con ayuda de Aéroports de Paris.  La empresa pública, Agence de la navigation aérienne (ANA), se ocupa de la seguridad de la navegación aérea y gestiona y explota los aeródromos nacionales.  El abastecimiento de carburante para las aeronaves es responsabilidad de la Société mixte de carburant d'aviation de Guinée (SOMCAG).

88. Las actividades de transporte aéreo se rigen por el Código de Aviación Civil de junio de 1995.
  Quien desee crear una compañía de transporte aéreo en Guinea debe:  ser de nacionalidad guinea, tener la calificación exigida (o estar asociado a un socio calificado) depositar en un banco autorizado en Guinea una garantía que cubra los gastos de seguros y de funcionamiento durante los tres primeros meses.  Además de estas condiciones, el solicitante debe dirigir una petición por escrito al Ministerio encargado de la aviación civil, adjuntando los estatutos y la estructura de la compañía.  

89. Guinea es miembro de la Asociación de Transporte Aéreo Internacional (IATA), de la Organización de Aviación Civil Internacional (OACI) y de FIR ROBERTS.

90. La presencia extranjera y los derechos de tráfico concedidos a las compañías extranjeras que vuelan a Guinea se rigen por acuerdos bilaterales entre dicho país y sus interlocutores.  Guinea ha firmado 39 acuerdos de este tipo, de los cuales 16 están aún en vigor.  Estos acuerdos conciernen sobre todo a los derechos de tercera y cuarta libertades.  

c)
Transporte terrestre
91. La red de carreteras cuenta con 33.585 km, pero el porcentaje de carreteras asfaltadas en relación con su longitud es uno de los más bajos de la subregión:  solamente lo está el 14,72 por ciento de los 13.585 km de carreteras nacionales y regionales.  El parque automovilístico nacional alcanzó 120.000 unidades en 2001 (un tercio de aumento con respecto a 1998) debido sobre todo a la importación de vehículos de ocasión.  No obstante, con una tasa de motorización del 1,51 por ciento (un vehículo por cada 66 guineos), la oferta sigue siendo muy inferior a la demanda.

92. El transporte urbano e interurbano de pasajeros lo ofrecen particulares que generalmente operan en el sector no estructurado, al igual que el transporte de mercancías.  No obstante, el mal estado general de las carreteras, así como los problemas de seguridad
, hacen que las regiones interiores de Guinea tengan dificultades de abastecimiento.  En lo que concierne al transporte transfronterizo de mercancías, contrariamente a muchos países de la CEDEAO Guinea aún no ha establecido los mecanismos necesarios para el funcionamiento del Système de Transit Routier Inter État (TRIE), de conformidad con el convenio firmado a tal efecto entre los países miembros de la CEDEAO.

93. La red ferroviaria se compone de una línea nacional de 662 km entre Conakry y Kankan, la cual no está en explotación, y de tres líneas privadas que pertenecen a empresas de explotación minera.
  Con el fin de desarrollar la explotación de importantes yacimientos de mineral de hierro, las autoridades están estudiando el proyecto del Transguinéen.

94. Los servicios de transporte de pasajeros y de mercancías figuran entre aquellos respecto de los cuales Guinea ha contraído compromisos específicos en el marco del AGCS, sin condición específica para la presencia comercial en lo referente a las empresas de transporte de pasajeros, pero con el requisito de obtener la autorización previa del Ministro de Transportes en el caso de las de transporte de mercancías.

iii) Turismo

95. En 2003 Guinea acogió a 43.966 turistas, lo que supone un incremento del 60 por ciento con respecto a 1999 (cuadro IV.4).  No obstante, se constata que dicho incremento se concentra en los viajes de negocios y la categoría "otros motivos", mientras que el turismo de vacaciones o de ocio retrocedió un 21,5 por ciento entre 1999 y 2003.  Solamente el 36 por ciento de los turistas se alojan en hoteles, prefiriendo los demás hospedarse en casa de amigos o familiares.  Este predominio de los viajes de negocios se traduce en una breve estancia (2,68 días en promedio).  Los ingresos del turismo (según la balanza de pagos) se elevaron a 42,5 millones de dólares EE.UU. en 2003, pero las autoridades estiman que se utiliza más el mercado de cambio paralelo que el oficial y que, por consiguiente, la cifra real es mucho más elevada (unos 220 millones de dólares EE.UU.).

Cuadro IV.4

Indicadores de turismo, 1991 y 1999-2003

	
	1991
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Llegadas de no residentes
	17.000
	27.345
	32.598
	37.677
	42.507
	43.966

	- Negocios
	..
	14.576
	16.185
	18.292
	20.404
	20.229

	- Vacaciones/ocio
	..
	5.766
	7.057
	4.928
	5.213
	4.524

	- Visitas de familia
	..
	670
	256
	36
	480
	2.792

	- Otras
	..
	6.333
	9.100
	14.421
	16.410
	16.421


..
Dato no disponible.
Fuente:
Autoridades de Guinea.

96. En 2003, Guinea contaba con 318 establecimientos hoteleros de una capacidad de 3.747 habitaciones (4.518 camas).  La tasa de ocupación fue del 70 por ciento en 2002.  En la actualidad se explotan cinco enclaves turísticos, que son propiedad del Estado, aunque algunos los explotan empresas privadas en régimen de concesión.

97. Las autoridades constatan que los visitantes no responden a las iniciativas de fomento del turismo.  Los viajes de vacaciones y de ocio están poco desarrollados y no alcanzan los objetivos de la Política Nacional de Turismo adoptada en 1998
, que eran la llegada de 85.000 turistas por año a medio plazo y 180.000 turistas por año a largo plazo.  Esta política se basa en un plan estratégico de desarrollo del turismo (PSDT) adoptado en 2000 (demasiado ambicioso según el EDIC) y en una Declaración de política de desarrollo de la artesanía adoptada en 2001, y actualizada en marzo de 2004 en un Plan de Acción para el Desarrollo del Turismo y de la Artesanía.  

98. Los servicios de hoteles y restaurantes y los de guías de turismo se encuentran entre aquellos respecto de los cuales Guinea ha contraído compromisos específicos en el marco del AGCS.
 La Lista precisa que sólo se admiten los directores y técnicos superiores extranjeros de los hoteles, pero no establece ninguna otra condición para la presencia comercial.  

99. Guinea es miembro de la Organización Mundial del Turismo desde 1986.

iv) Telecomunicaciones y correos

100. Desde el primer examen, el parque de teléfonos de Guinea ha registrado un fuerte aumento debido al auge de la telefonía móvil en Conakry.  El número de líneas fijas se ha mantenido estable, en torno a las 22.000 y  pese al auge de la telefonía móvil, la densidad de teléfonos sigue siendo baja (1,1 aparatos por 100 habitantes) y las disparidades, altas (6,9 teléfonos por 100 habitantes en Conakry frente a 0,15 teléfonos por 100 habitantes en otras regiones).

101. El sector de correos y telecomunicaciones, reorganizado en 1992, se compone de la Oficina de Correos de Guinea (OPG) y la Sociedad de Telecomunicaciones de Guinea (SOTELGUI) y de dos empresas de telefonía celular (SPACETEL y TELECEL, presentes únicamente en Conakry), que han sido autorizadas a prestar sus servicios (de valor añadido) en las frecuencias AMPS y GSM.  SOTELGUI tiene también una sucursal que presta servicios de telefonía móvil en Conakry y otros lugares del país;  a fines de 2003 contaba con 71.028 abonados de telefonía móvil (el 76,03 por ciento de todos sus abonados).
  Las tres redes de telefonía móvil están interconectadas.  

102. En diciembre de 1995 SOTELGUI abrió su capital a Telekom Malaysia Berhard (TMB);  el capital pasó a 75 millones de dólares EE.UU., de los cuales el 40 por ciento es propiedad del Estado y el 60 por ciento, del nuevo socio.  Telekom Malaysia ha anunciado que se retirará de esta sociedad a finales de 2005, por lo que el Estado busca un nuevo socio privado.  Según las condiciones del acuerdo de empresa conjunta, SOTELGUI dispone de un monopolio en los servicios básicos durante diez años, que termina el 23 de diciembre de 2005.  Las autoridades precisan que este monopolio podría ser renovado.  El monopolio conlleva la obligación del servicio universal, que SOTELGUI difícilmente puede satisfacer.

103. El marco reglamentario de 1992 fija el régimen de concesiones de derechos exclusivos relativo a los servicios básicos, el régimen de concesiones de derechos no exclusivos relativo a los servicios nuevos y de valor añadido, el régimen de libre competencia relativo a la venta de terminales y el régimen de autorización del Ministro de Telecomunicaciones (previo dictamen del explotador público) relativo a las instalaciones ajenas a la red pública que están destinadas al uso exclusivo del solicitante.  La Dirección Nacional de Correos y Telecomunicaciones (DNPT) ejerce la función de autoridad de reglamentación.  

104. Los precios de los servicios de telecomunicaciones los fija el Ministerio encargado de las comunicaciones, a propuesta de las empresas (operadores).  Por consiguiente, para determinado servicio, los precios pueden variar de una empresa a otra.  Sin embargo, cualquier propuesta de modificación de tarifa (precio) por una empresa debe ser objeto de justificación.  Por otra parte, un sistema de perecuación permite mantener los costos de consumo de las telecomunicaciones locales idénticos en todo el territorio.  

105. La Oficina de Correos de Guinea (OPG) es, por su parte, un establecimiento público de tipo industrial y comercial dotado de personalidad jurídica, y no está inscrito en el programa de privatización.

106. Guinea no ha contraído compromisos específicos con respecto a este sector en el marco del AGCS, ni participó en las negociaciones de la OMC sobre los servicios de telecomunicaciones básicas finalizadas en 1997.

v) Servicios financieros

107. El sector de los servicios financieros de Guinea está compuesto por siete bancos comerciales que sostienen sobre todo las operaciones de importación y exportación (Banque Internationale pour le Commerce et l'Industrie de la Guinée (BICIGUI), Banque Islamique de Guinée (BIG), Banque Populaire Maroco-Guinéenne (BPMG), ECOBANK GUINEE S.A, International Commercial Bank of Guinea (I.C.B.), Société Générale de Banques en Guinée (S.G.B.G.) y Union Internationale de Banques en Guinée (U.I.B.G)), por tres proyectos de sistemas financieros descentralizados que financian a los agriculores (Crédit Rural, Crédit Mutuel y PRIDE) y por cuatro compañías de seguros, que actúan sobre todo en los sectores del automóvil y los incendios (SONAG, Mutuelle des Travailleurs de Guinée (MUTRAGUI), Société Guinéenne d'Assurance Mutuelle (SOGAM) y Union Guinéenne d'Assurance et de Réassurance (UGAR)).  El volumen de negocios realizado por el sector de los seguros en el ejercicio que acababa el 30 de septiembre de 2004 fue de 16.056 millones de francos guineos (6,4 millones de dólares EE.UU. al tipo de cambio de finales de 2004).  La UGAR, que domina el mercado con el 85 por ciento del volumen de negocios, y la SONAG están siendo reorganizadas.

108. El Impuesto sobre Actividades Financieras (TAF) se aplica a las actividades bancarias y financieras, que están exentas del IVA, y de manera general al comercio de títulos y de dinero.  Su tipo es del 5 por ciento para las operaciones de crédito de duración superior a un año y del 13 por ciento para las demás operaciones.  El Impuesto sobre los Contratos de Seguros se aplica tanto a los convenios de seguros y de rentas vitalicias concluidos con una sociedad o una compañía de seguros como a los contratos de seguros propiamente dichos (nota de cobertura y póliza), operaciones que están exentas del IVA.  Los tipos aplicables varían del 8 al 12 por ciento.

109. El Banco Central de la República de Guinea (BCRG) ejerce la función de organismo de reglamentación.  Los bancos y las compañías de seguros están sujetos a los dispositivos cautelares establecidos por el BCRG, que otorga las autorizaciones.
  Según el BCRG, desde el año 2000 se ha puesto en marcha un programa para poner la reglamentación bancaria guinea de conformidad con los 25 principios básicos del Comité de Basilea para una supervisión eficaz.  En consonancia con ello, el BCRG ha adoptado decisiones que definen normas más constrictivas (capital mínimo, liquidez, solvencia y riesgos).  El BCRG también ha iniciado el proyecto legislativo de un marco que rija el microcrédito.  La legislación en materia de seguros permanece inalterada
, pero el BCRG prevé revisar determinados elementos del marco reglamentario con el fin de sostener la reorganización del sector.

110. Guinea no ha contraído compromisos específicos con respecto a este sector en el marco del AGCS, ni participó tampoco en las negociaciones de la OMC sobre los servicios financieros finalizadas en 1998.
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� Las embarcaciones extranjeras con base en Guinea tienen la obligación de descargar y comercializar el 50 por ciento de su producción en Guinea.





� Los cánones de pesca y las contribuciones a la gestión del programa  de vigilancia y supervisión se establecen anualmente en el marco del plan de pesca.  Con arreglo al acuerdo bilateral en materia de pesca, Guinea recibe de la UE una partida financiera de 17 millones de euros anuales (que podrían incrementarse progresivamente a 19.975 millones de euros en caso de que aumentaran las posibilidades de pesca).  Los niveles de los cánones de pesca y de las contribuciones a la gestión del programa de vigilancia y supervisión suelen ser más altos para las embarcaciones extranjeras que para las embarcaciones extranjeras con base en Guinea, cuyos niveles son a su vez más elevados que los correspondientes a las embarcaciones guineas.  Para las embarcaciones extranjeras, los cánones son pagaderos en divisas y las contribuciones en la moneda nacional al tipo de cambio del día.  Los cánones aplicados a las embarcaciones guineas y a las embarcaciones extrajeras con base en Guinea se pagan en la moneda nacional al tipo de cambio del día.





� El anexo Nº 2 del Reglamento Nº 6/99/CM/UEMOA por el que se adopta el TCI precisa que algunos productos están sometidos automáticamente al mismo, a saber:  leche concentrada, aceites vegetales en bruto, aceites vegetales refinados, productos cárnicos, azúcar, concentrado de tomate (doble), cigarros y cigarrillos, polvos detergentes, cerillas, sacos de yute, sacos de polipropileno (para el azúcar) y pilas.





� FMI (2004c).





� Grain de sel, "La Belle de Guinée dit non au protectionnisme", enero de 2003, Nº 22.  Disponible en:  http://www.inter-reseaux.org [10 de marzo de 2005].





� Durante la campaña 2001-2002, la SGC exportó alrededor de 14.000 toneladas de fibra de algodón y 12.000 toneladas de algodón bruto.  World Investment News, "Interview avec M. Zoumanigui, Directeur Général Adjoint de la S.G.C. (Société guinéenne de coton)".  Disponible en:  http://www.winne.com �[10 de marzo de 2005].





� Según las autoridades, estas medidas se adoptaron para combatir las prácticas de usura de los comerciantes senegaleses frente a los productores, y permitir la repatriación de divisas ("Fraude sur deux roues - Café de Guinée".  Disponible en:  http://www.ql.umontreal.ca/volume12/numero1/mondev12n1b.html �[22 de marzo de 2005]).





� Según la Federación Internacional de Ligas de Derechos Humanos, el monopolio ejercido por esta sociedad "tiene consecuencias desastrosas en el empleo rural" (Fidh, "Guinée:  Une démocratie virtuelle, un avenir incertain", Nº 386, abril de 2004.  Disponible en:  http://www.fidh.org [22 de marzo de 2005]).





� Boubah, "Le FMI", 17 de abril de 2005.  Disponible en:  http://www.boubah.com/article/article.asp? num=585&cat=3 [3 de julio de 2005].





� Comisión Europea, "Direction Générale Santé et Protection des Consommateurs, Rapport final concernant une mission en Guinée du 4 au 8 décembre visant à évaluer les conditions de production et d’exportation des produits de la pêche", DG SANCO/1292/2000-MR, documento final.  Disponible en:  http://europa.eu.int [28 de marzo de 2005].





� Lista refundida de Guinea, modificación del anexo de la Decisión 2001/634/CE de la Comisión, actualización más reciente de fecha 6 diciembre de 2004.  Véase asimismo ONUDI, "Good Fish - Guinea's Exports to the European Market", 19 de enero de 2001.  Disponible en:  http://www.unido.org [22 de marzo de 2005].  Cabe señalar que sólo afecta a los productos pesqueros de Guinea, y no a otros productos de origen animal.





� El acuerdo marco fue concertado en 1983 ("Reglamento (CEE) Nº 971/83 del Consejo, de 28 de marzo de 1983, referente a la celebración del Acuerdo entre la Comunidad Económica Europea y el gobierno de la República Popular Revolucionaria de Guinea relativo a la pesca de altura frente a la costa guineana", Diario Oficial, Nº L 111, de 27 de abril de 1983.  Disponible en:  http://europa.eu.int [27 de marzo de 2005]).  Las disposiciones en vigor establecen que la presencia de la flota de la UE tendrá una capacidad máxima de 4.000 toneladas de registro bruto para la pesca de arrastre y de 34 cerqueros, así como otras 23 embarcaciones entre palangreros de superficie y buques de pesca con caña, para la pesca del atún.





� Las principales fuentes para esta sección son las informaciones facilitadas por las autoridades guineas, y las referencias siguientes:  Gouvernement de Guinée, "Secteur secondaire", disponible en:  http://www.  guinee.gov.gn [10 de noviembre de 2005];  Gouvernement de Guinée, Ministère des Mines, "Le Code minier guinéen", disponible en:  http://www.guinee.gov.gn/5_investir/le_code_minier.pdf �[10 de noviembre de 2005];  las notas siguientes, elaboradas para la mesa redonda sobre la financiación del sector privado:  "L’industrie minière", "L’industrie manufacturière", disponibles en:  http://www.mirinet.net.gn/ TableRonde [12 de marzo de 2005];  las siguientes notas informativas de las misiones económicas de Francia:  "Le secteur minier en Guinée" (agosto de 2003), "Le secteur de l’énergie en Guinée" (marzo de 2004), "Le secteur de l’eau en Guinée" (22 de abril de 2003), disponibles en:  http://www.missioneco.org/guinee �[12 de marzo de 2005].





� Cámara de Comercio, Industria y Artesanía de Guinea (CCIAG), Cámara Nacional de Agricultura de Guinea (CNAG), Consejo Nacional de Empleadoras de Guinea (CNPG), "Mémorandum sur les difficultés du secteur privé guinéen adressé au Gouvernement", mayo de 2000.





� Se estima que la capacidad de los yacimientos de hierro del Monte Nimba y Simandou (en Guinea Forestal) es de entre 3.000 y 4.000 millones de toneladas de mineral de alta ley, y las reservas probadas son de 350 millones de toneladas aproximadamente.  El proyecto de desarrollo de esos yacimientos se actualizó en 1997, si bien más adelante hubo que hacer frente a un problema de transporte por ferrocarril para su explotación, ya que Guinea carece de infraestructuras ferroviarias y portuarias adecuadas y la situación de los países vecinos es insuficiente desde el punto de vista de la seguridad.  Gouvernement de Guinée, Primature, "Secteur primaire".  Disponible en: � HYPERLINK "http://www.unido.org" �� http://www.guinee.gov.gn� [22 de marzo de 2005].





� Alcan y Alcoa poseen cada una un 45 por ciento de Halco Mining, empresa que participa con un 51 por ciento en la CBG, siendo el resto propiedad del Estado.





� Sus propietarios mayoritarios son RusAL (Russian Aluminium) y Reynolds Metal, y el resto está en manos del Estado.  En 2001, la AGC volvió a hacerse cargo de la Compagnie des bauxites de Kindia (CBK), y desde 2002 explota el depósito de Friguia y la refinería de aluminio de Fria Kimbo.  Véase http://www.rusal.com/business/geography [25 de marzo de 2005].





� Las siete grandes empresas mineras que operan en Guinea (FRIGUIA, CBG, AREDOR, CBK, SMD, HYMEX y SAG) crearon en 1998 la Cámara de Minas de Guinea, que tiene como objetivo general impulsar el desarrollo económico del país y como funciones específicas "promover los intereses de sus miembros, garantizar su representación, favorecer el acuerdo entre ellos, mantener su cohesión, facilitarles informaciones estratégicas, y apoyar al Gobierno y a los agentes económicos en sus actividades de desarrollo".  "La Chambre des Mines", disponible en:  http://www.mirinet.net [26 de marzo de 2005].


� Ley L/95/036/CTRN, de 30 de junio 1995.


� Banco Mundial (2004).





� Électricité de Guinée.  Disponible en:  http://www.africa-ata.org/gu_electricite.htm.





� En 1987, la Société nationale d'électricité (SNE) se transformó en una empresa pública de tipo industrial y comercial, denominada Énergie électrique de Guinée (ENELGUI), dotada de personalidad jurídica propia y autonomía de gestión.  Ante la insuficiencia de los resultados de ENELGUI, el Estado se retiró parcialmente del sector, de modo que ENELGUI se convirtió en una emprea pública patrimonial en 1994.  Al mismo tiempo, se creó una empresa de explotación mixta, la Société guinéenne d’électricité (SOGEL).  El Estado guineo posee el 33,4 por ciento de su capital, y el 66,6 por ciento restante es propiedad de un consorcio internacional (HQI, SAUR y EDF).  Su mandato consiste en la explotación del servicio público de electricidad con arreglo a un convenio de concesión.  Según los datos disponibles, dicho contrato se ha rescindido.





� Gouvernement de Guinée, Ministère des Mines (1997), "Le Code minier guinéen", página 3.  Disponible en:  http://www.guinee.gov.gn/5_investir/le_code_minier.pdf [10 de noviembre de 2005].





� Decreto D/2001/096/PRG/SGG.  Esta empresa surgió de la fusión de la anterior Société Nationale des Eaux de Guinée (SONEG), empresa pública disuelta en 2001, y la anterior Société d’Exploitation des Eaux de Guinée (SEEG).  La participación mayoritaria de esta última, es decir, el 51 por ciento, estaba en manos de un consorcio privado, y el 49 por ciento restante era del Estado.  Véase Couven (1999) para obtener una explicación de la experiencia de Guinea con respecto a la gestión del sector del agua durante el período 1989�1999.





� La cuota fija por el suministro del servicio es de 405.000 francos guineos.  La primera cuota variable (para un consumo de 0 a 20 m3) es de 680 francos guineos por metro cúbico, la segunda (de 21 a 40 m3) es de 850 francos guineos por metro cúbico y, para un consumo superior a 40 m3, el cliente paga 980 francos guineos por metro cúbico.





� Panapress, "La Société des Eaux de Guinée handicapée par le gel de ses tarifs", 13 de noviembre de 2004.  Disponible en:  http://www.panapress.com [4 de junio de 2005].


� El capital de la SGP se reparte de la manera siguiente: Estado de Guinea (20 por ciento), Elf Oil de Guinea (17 por ciento), Shell de Guinea (17 por ciento), Total de Guinea (17 por ciento), Petrogui (17 por ciento) y Mobil Oil de Guinea (13 por ciento).





� Documento WT/TPR/S/54, de 8 de enero de 1999, capítulo IV, página 66. 





� U.S. Departmento f Commerce (2003).





� La Société Ciments de Guinée ostenta el monopolio de la producción. En 1988 fue comprada al Estado por el grupo Holcim, y su capital social se reparte hoy entre Holcim (60 por ciento) y el Estado (40 por ciento).  La empresa abarca el 80 por ciento del mercado, lo que le ha permitido realizar un volumen de negocios de 70.000 millones de francos guineos (unos 35 millones de dólares EE.UU.) en 2001.





� Las principales fuentes utilizadas para esta sección son las informaciones facilitadas por las autoridades guineas y las siguientes referencias: FMI (2004), "Guinea:  Statistical Appendix", Country Report 04/374.  Disponible en: http://www.imf.org [22 de diciembre de 2004];  Gouvernement de la Guinée, "Secteur Tertiaire".  Disponible en:� HYPERLINK "http://www.unido.org" �� http://www.guinee.gov.gn� [22 de marzo de 2005];  las notas "Les Transports", "Le Tourisme" elaboradas para la Mesa Redonda sobre la financiación del sector privado . Disponible en:  http://http://www.mirinet.net.gn/ Table Ronde [12 de marzo de 2005];  y las notas informativas de las misiones económicas de Francia "Le secteur des télécommunications en Guinée" (febrero de 2004), "Le transport en Guinée" (28 de mayo de 2003).  Disponible en: http://www.missioneco.org/guinee [12 de marzo de 2005].





� Hamburgo (Allemagne), Felixstowe (Reino Unido), Amberes (Bélgica), Le Havre (Francia), Skikda (Argelia), Barcelona (España), Marsella (Francia), Génova (Italia), Alejandría (Egipto), Jeddah (Arabia Saudita), Dubai (Emiratos Árabes Unidos), Abu Dhabi (Emiratos Árabes Unidos), Kuwait, Durban (Sudáfrica), Port Elizabeth (Sudáfrica), El Cabo (Sudáfrica), Monrovia (Liberia), Nueva Orleans (Estados Unidos), Filadelfia (Estados Unidos) y Nueva York (Estados Unidos).





� Gouvernement de Guinée, "Les Transports", nota elaborada para la Mesa Redonda sobre la financiación del sector privado.  Disponible en:  http://http://www.mirinet.net.gn/TableRonde [12 de marzo de 2005].





� http://www.marineafric.com.





� Su capital corresponde en un 51 por ciento al Estado de Guinea, en un 29 por ciento a Aéroports de Paris (ADP) y en un 20 por ciento a la Caisse française de développement.





� Su capital corresponde en un 49 por ciento al Estado de Guinea y en un 51 por ciento a la compañía Total.





� Ley N° L/95/024/CTRN, de 2 de junio de 1995.





� La FIR ROBERTS tiene su sede en Conakry, y sus otros miembros son Liberia y Sierra Leona.





� Según un estudio realizado en 1997 por la STEC internacional, en barreras de control informales levantadas en las carreteras se cobraban cerca de 4.000 millones de francos guineos (3,7 millones de dólares EE.UU. al tipo de cambio de 1997).





� La línea de la Société des bauxites de Kindia (SBK), de una longitud de 110 km (con un ancho de vía normalizado), la de Friguia, de 140 km (de un ancho de vía métrico que une la fábrica de alúmina de Friguia Conakry) y la de la Compagnie des bauxites de Guinée (CBG), de 135 km (con un ancho de vía normalizado que une Conakry y el puerto de Kamsar).





� Con una longitud de 1.000 km, el Transguinéen unirá Nimba y el nuevo puerto en aguas profundas de Matakang, al sur de Conakry. El costo previsto de este proyecto es de 2.000 millones de dólares EE.UU. según una nota elaborada para la Mesa Redonda sobre la financiación del sector privado en mayo de 2002 (Gouvernement de Guinée, "Megaprojets". Disponible en: http://www.mirinet.net.gn/TableRonde/megaproj.htm [12 de marzo de 2005]).





� Documento GATS/SC/102 de la OMC, de 30 de agosto de 1995.





� Decreto N° D/98/54/PRG/SGG, de 25 de marzo de 1998.





� Documento GATS/SC/102 de la OMC, de 30 de agosto de 1995.





� Entrevista con el Sr. Marzuki Bin ABDULLAH, Director General de SOTELGUI.  Disponible en:  http://www.winne.com/guinea_cky/ [4 de abril de 2005].





� Ley N° L/94/017/CTRN, de 1º de junio de 1994.





� Ley N° L/95/022/CTRN, de 12 de junio de 1995.








