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III. POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS

1) Panorama general

1. Desde 2004, Noruega no ha modificado significativamente los procedimientos aduaneros ni los requisitos de documentación.  Su arancel NMF medio aplicado es del 7 por ciento;  el arancel medio aplicable a los productos agrícolas (según la definición de la OMC) es del 37,6 por ciento, mientras que el aplicable a los demás productos es del 0,6 por ciento.  El tipo consolidado medio de Noruega es del 29,1 por ciento.  Se otorgan aranceles preferenciales en el marco del Espacio Económico Europeo (EEE), varios acuerdos de libre comercio y el SGP.

2. Durante el período objeto de examen, Noruega no impuso medidas antidumping o compensatorias, ni medidas comprendidas en el Acuerdo sobre Salvaguardias.  Noruega adopta reglamentos técnicos y medidas sanitarias y fitosanitarias armonizados a nivel de las CE (con exclusión de las medidas aplicadas a las plantas);  puede adoptar reglamentos técnicos nacionales y negociar adaptaciones a las normas conexas de las CE.  Ha armonizado su legislación en materia de política de competencia con las normas de las CE, e introducido varios cambios en su legislación sobre propiedad intelectual;  permite la importación paralela de productos protegidos por derechos de propiedad intelectual procedentes de miembros del EEE pero, en general, no de otros países.

3. Los exportadores pueden beneficiarse de un sistema de devolución y otras concesiones arancelarias, así como de programas de financiación y garantías.  También aplica un número relativamente grande de programas de incentivos que están sujetos a las disciplinas del EEE sobre la ayuda estatal.  El Estado participa en varias actividades económicas y la privatización se ha desacelerado considerablemente desde 2004.  El régimen de contratación pública de Noruega está abierto a todos los proveedores, pero aparentemente sólo se adjudica una porción reducida de contratos a extranjeros.
2) Medidas que afectan directamente a las importaciones

i) Procedimientos y documentación

4. Durante el período objeto de examen Noruega no ha modificado significativamente los procedimientos aduaneros ni los requisitos de documentación.  No se prevé que la nueva legislación aduanera, que entrará en vigor en 2009, modifique las prescripciones en materia de importación.  Se están realizando esfuerzos para facilitar el comercio, aumentando al mismo tiempo la seguridad y la capacidad de detectar actividades ilegales.
5. La Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo (Tollvesenet), es responsable de los procedimientos aduaneros.  Es un organismo autónomo que depende del Ministerio de Hacienda.  Comprende una Dirección Central y seis oficinas regionales de aduana.
  Las normas aduaneras se establecen en la Ley de Aduanas Nº 5, de 1966 (modificada) y en el Reglamento de Aduanas Nº 8962, de 1967 (modificado).  Las autoridades indican que desde 2004 no ha habido cambios en el marco jurídico de Noruega por lo que se refiere a los procedimientos aduaneros y los requisitos de documentación.  Las últimas traducciones inglesas de la Ley y el Reglamento de Aduanas datan de 1997 y 1995, respectivamente.

6. En diciembre de 2007, el Parlamento adoptó una nueva Ley de Mercancías y Procedimientos Aduaneros, y su entrada en vigor, así como la de su reglamento de aplicación, están previstas para principios de 2009.  Según las autoridades, esta ley se basa en una revisión técnica de la legislación vigente y refunde las disposiciones aduaneras nacionales y las normas y procedimientos de aduana contenidos en los tratados aduaneros internacionales  que son vinculantes para Noruega.  La finalidad de la legislación es proporcionar un conjunto sistemático de normas que presenten el panorama completo de la legislación aduanera de Noruega.

7. No hay prescripciones generales en materia de registro para los exportadores ni para los importadores.
  Sin embargo, en algunos casos, los importadores de determinados productos deben estar registrados.  Por ejemplo, de conformidad con el Reglamento relativo a las plantas y a las medidas contra las plagas (de 2000, modificado en 2004), los importadores de determinadas plantas deben figurar en el registro fitosanitario de la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega.
  Análogamente, los importadores de productos para la alimentación animal han de ser registrados y aprobados por la Dirección General de Inocuidad Alimentaria (Reglamento Nº 1290, de 7 de noviembre de 2002).  Los importadores de bebidas con un contenido alcohólico superior al 2,5 por ciento deben estar registrados a menos que cuenten con un permiso o licencia especial.
  De conformidad con el Reglamento sobre impuestos especiales de consumo (Nº 451, de 11 de diciembre de 2001), los importadores de etanol técnico también deben estar registrados.
8. Los requisitos de documentación son, entre otros:  una declaración de importación en la que se indique el valor en aduana (el documento administrativo único), utilizada por todos los países de las CE y la AELC;  una factura;  un conocimiento de embarque o documento de transporte;  un certificado de origen, cuando se solicite trato preferencial;  y una licencia o certificado de importación, cuando sea exigible.
  Los procedimientos aduaneros están informatizados y el 96 por ciento de las declaraciones aduaneras se presentan electrónicamente ante la Administración Regional de Aduanas;  el resto de las declaraciones se presenta manualmente, pero se procesa electrónicamente.
  Las autoridades señalan que las importaciones procedentes de los países de las CE y la AELC están sujetas a procedimientos de importación idénticos a las procedentes de los países que no pertenecen a las CE ni a la AELC.

9. Todas las declaraciones de importación se tramitan por el sistema de despacho electrónico TVINN, que funciona a todas horas.  El sistema lleva consigo comprobaciones para descubrir declaraciones con errores o que deban ser objeto de examen más minucioso por los funcionarios de aduanas, por ejemplo, si los precios difieren en forma significativa de los precios medios, o si las importaciones procedentes de determinado país son inusuales.  Según las autoridades, esto ocurre en aproximadamente el 10 por ciento de los casos:  algunas de estas declaraciones se seleccionan para un examen más detenido por los funcionarios aduaneros y un número aún menor de ellas se somete a un examen físico.  Si estos mecanismos de control no detienen la declaración, se despachan las mercancías en un lapso de entre 3 y 5 minutos.  En 2007, la Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo de Noruega evaluó más de 4,6 millones de declaraciones de importación.  El mismo año, se auditaron 1.166 empresas y se constataron 166 contravenciones graves.

10. Hay varios beneficios disponibles para los importadores "solventes":  éstos pueden posponer los pagos de derechos aduaneros y del IVA hasta el día 18 del mes siguiente a la importación;  pueden acumular en un único pago los derechos aduaneros y el IVA correspondientes a más de un envío;  y cuando no están en condiciones de efectuar una declaración completa en el momento del despacho de aduana, tienen la posibilidad de rellenar una declaración provisional y obtener el despacho de las mercancías.  En un plazo de 10 días se debe presentar una declaración definitiva.  Los importadores pueden solicitar que se los declare solventes a la Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo de Noruega, que basará su decisión en la clasificación crediticia de los solicitantes (proporcionada por un organismo de clasificación crediticia), teniendo en cuenta la falta de pago o los pagos atrasados a las aduanas.
  Cuando se otorga un crédito mensual, Noruega cobra una tasa de 75 coronas noruegas (aproximadamente 14 dólares EE.UU.) por declaración de importación.  Las autoridades indican que en 2007 aproximadamente el 80 por ciento de los importadores de mercancías tenían la condición de solvente.  Varias pequeñas empresas utilizan un agente expedidor que tenga dicha condición.
11. La Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo de Noruega ha publicado un Plan Estratégico 2005-2008, en el que presenta los cambios que se propone realizar durante este período.  Uno de los objetivos generales es mejorar los procedimientos aduaneros para los usuarios que deseen cumplir las normas;  otros objetivos son aumentar la seguridad y desarrollar un mejor análisis de la información y del riesgo.
  Entre las medidas concretas adoptadas para facilitar el comercio se incluyen el establecimiento de una máquina de pago automático en algunos aeropuertos, mediante la cual los viajeros puedan registrarse y pagar derechos;  así como una iniciativa para facilitar el despacho de aduana con Suecia a las personas que utilicen carreteras secundarias.  Las autoridades indican que tienen proyectos en curso para aplicar en Noruega medidas similares a las introducidas por el Reglamento 648/2005 de las CE que modifica el código aduanero de las CE.

12. La Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo de Noruega coopera con otros países europeos en el marco de la AELC y de las CE.
  En los acuerdos de libre comercio de la AELC existen disposiciones sobre cooperación administrativa en asuntos aduaneros, principalmente con respecto a la verificación del origen.  Noruega ha celebrado 19 acuerdos aduaneros que contienen disposiciones sobre cooperación con 20 países
, destinadas al intercambio de información en relación con los controles aduaneros.  Noruega es miembro de la Organización Mundial de Aduanas.  También es signataria del Convenio Internacional para la Simplificación y Armonización de los Procedimientos Aduaneros (Convenio de Kyoto), y en enero de 2007 ratificó el convenio revisado, que entró en vigor en febrero de 2006.

13. Noruega notificó a los Miembros de la OMC que no se requiere inspección previa a la expedición para las importaciones.

ii) Valoración en aduana

14. Los procedimientos de valoración en aduana de Noruega se establecen en el reglamento de valoración en aduana, promulgado de conformidad con el Arancel de Aduanas de Noruega.
  Desde 2004 no se han modificado las normas sobre valoración en aduana.  El valor de transacción es el criterio principal para la valoración.  Cuando no es posible utilizar el valor de transacción se aplican los otros métodos de valoración indicados en el Acuerdo sobre Valoración en Aduana.  En 2007 se usó el valor de transacción (declarado por los importadores) para la valoración en aduana del 97 por ciento, aproximadamente, de las importaciones.
15. De conformidad con la Ley Administrativa de Noruega (1967), los importadores tienen derecho a una explicación escrita de la administración de aduanas acerca del modo en que se ha determinado el valor en aduana de sus importaciones.  En caso de discrepancia sobre una decisión referente al valor en aduana, la clasificación de los productos o los derechos imponibles, los importadores pueden interponer un recurso ante la Dirección General de Aduanas e Impuestos de Consumo, por intermedio de las autoridades locales.  Según las autoridades, desde 2004 se presentaron entre 600 y 605 recursos por año, incluidos los relacionados con impuestos especiales de consumo;  se revocó entre el 10 y el 20 por ciento, aproximadamente, de las decisiones recurridas.

iii) Normas de origen

16. Noruega no utiliza normas de origen no preferenciales para los importadores.  Sin embargo, las autoridades señalan que un nuevo conjunto de normas de origen no preferenciales está incluido en la nueva Ley de Aduanas, cuya vigencia está prevista a partir de 2009.  Se aplican normas de origen preferenciales en el marco del EEE y de los acuerdos de libre comercio de la AELC con terceros países, y en virtud del SGP.  Los exportadores pueden beneficiarse de normas de tolerancia, y de las diversas formas de acumulación permitidas de conformidad con los acuerdos respectivos, así como de las importantes semejanzas entre las prescripciones en materia de normas de origen aplicadas por Noruega y las CE.  Las normas de tolerancia son más limitadas con respecto a los productos textiles.  Las normas sobre el origen preferencial se establecen en los acuerdos en los que Noruega es parte y en el reglamento sobre normas de origen preferenciales de Noruega
;  este último fue objeto de una revisión técnica en 2004, que no conllevó modificaciones sustanciales.
17. Conforme al Acuerdo sobre el EEE, las normas de origen preferenciales son específicas de productos y se establecen en el Protocolo 4 del Acuerdo.
  Estas normas estipulan los materiales que deben usarse y los procesos que es necesario seguir (transformación suficiente) con los materiales no originarios para que las mercancías obtengan la condición de originarios.  En general se establece en el régimen del EEE un umbral mínimo para el valor añadido mediante transformación.  En ausencia de una transformación suficiente, una "norma de tolerancia" general permite el uso de materiales que no sean de origen, siempre que no representen más del 10 por ciento del precio franco fábrica de la mercancía.  Sin embargo, para los textiles, hay normas de tolerancia específicas sólo respecto de determinados productos, lo que refleja la sensibilidad del sector.

18. Las disposiciones del EEE sobre acumulación diagonal confieren origen del EEE a los productos que incorporan materiales originados en cierto número de países que son parte y que no son parte en el EEE siempre que la transformación efectuada no se limite a determinado conjunto mínimo de operaciones
, aunque no es preciso cumplir los criterios más estrictos de transformación suficiente generalmente aplicables a los países que no son parte en el EEE.  Entre los países que no son parte en el EEE figuran Turquía, y, desde 2005, las Islas Feroe y los interlocutores comerciales de la UE de la cuenca del Mediterráneo (Argelia, Egipto, Israel, Jordania, Líbano, Marruecos, Siria, Túnez y la Ribera Occidental y la Franja de Gaza).
19. Las normas de origen enmarcadas en los acuerdos de libre comercio mutuamente celebrados por la AELC y terceros países siguen de cerca el modelo de las normas de origen del EEE.  Se confiere condición originaria a los productos totalmente obtenidos o a los productos semimanufacturados o manufacturados que cumplen normas de elaboración por productos específicos, sobre la base de niveles mínimos de valor añadido.  En el caso de los acuerdos de la AELC con Egipto, el Líbano y Túnez, se permite la acumulación no sólo entre las partes respectivas en el ALC, sino también con las CE, Turquía, las Islas Feroe, y los demás interlocutores comerciales de la UE de la cuenca del Mediterráneo (véase supra), siempre que la transformación efectuada no se limite a determinado conjunto mínimo de operaciones.

20. Las normas de origen del SGP de Noruega están armonizadas con las CE y Suiza.  Los cambios en el SGP, con efecto a partir de enero de 2008, incluyeron pequeñas modificaciones de las normas de origen:  el valor límite para las prescripciones sobre declaración de factura al exportar desde un país beneficiario del SGP se ha elevado de 25.000 coronas noruegas (4.250 dólares EE.UU.) a 100.000 coronas noruegas (17.000 dólares EE.UU.).  Noruega utiliza ahora la lista del Comité de Asistencia para el Desarrollo (DAC) de la OCDE como base para incluir países en sus SGP (capítulo II iii)).
21. En el marco del SGP de Noruega, las normas de origen relativas a la transformación suficiente de los productos manufacturados exigen en general un cambio de clasificación arancelaria (a nivel de 4 dígitos del SA), así como una transformación que no se limite a determinado conjunto de actividades consideradas como operaciones mínimas.  En algunos casos, se deben cumplir determinadas normas de origen por productos específicos sea en sustitución del criterio de cambio básico de la partida o además de éste.  El reglamento contiene una norma de tolerancia que permite que las importaciones de productos manufacturados que no hayan experimentado una "transformación suficiente" contengan no obstante materiales no originarios que representen hasta el 5 por ciento del valor terminado del producto.  La norma de tolerancia no se aplica a los productos textiles.

22. Las normas de origen del SGP permiten la acumulación regional en determinadas condiciones y exigen la autorización de las autoridades noruegas.  Los únicos países que hacen uso de las disposiciones sobre acumulación regional del sistema noruego del SGP son los miembros de la ASEAN.  Las normas de origen autorizan también la acumulación bilateral:  los beneficiarios del SGP pueden utilizar sin restricciones materiales originarios de Noruega, independientemente de todo requisito referente a cambio de partida arancelaria.  Desde el 1º de abril de 2001 se permite la acumulación diagonal con materiales originarios de las Comunidades Europeas y Suiza.

iv) Aranceles

a)
Arancel NMF aplicado
23. El Arancel de Aduanas de Noruega aplicado en 2008 se basa en la clasificación arancelaria del SA 2007.  Los derechos de importación se calculan en función del valor c.i.f. de las mercancías.  El arancel NMF de 2008 contiene 7.033 líneas a nivel de 8 dígitos, el 89,4 por ciento de las cuales son derechos ad valorem y el 10,7 por ciento derechos no ad valorem (cuadro III.1).
24. Los aranceles no ad valorem incluyen derechos específicos (10 por ciento del número total de líneas arancelarias) y otros tipos de derechos (0,7 por ciento del total).  El arancel contiene 48 tipos ad valorem diferentes;  incluidos los equivalentes ad valorem de los aranceles no ad valorem, el arancel contiene 622 bandas.  Como cuando se realizó el anterior examen de Noruega, casi el 84 por ciento de todas las líneas arancelarias están libres de derechos (cuadro III.1).  Se aplican tipos inferiores al 20 por ciento para el 92 por ciento, aproximadamente, de las líneas arancelarias.  Cerca del 95 por ciento de las líneas arancelarias correspondientes a los productos no agrícolas están libres de derechos, frente al 37,5 por ciento correspondiente a los productos agrícolas (definición de la OMC).  Este porcentaje representa una reducción con respecto al 46,2 por ciento de líneas arancelarias libres de derechos en 2004, que se debe a la revisión de la clasificación del SA.  Se aplican crestas arancelarias internacionales (tipos superiores al 15 por ciento) a alrededor del 6 por ciento del número total de líneas.

Cuadro III.1

Estructura del arancel, 2004 y 2008

(Porcentaje)
	
	
	2004
	2008

	1.
	Número total de líneas arancelarias
	7.197
	7.033

	2.
	Aranceles no ad valorem (% de la totalidad de las líneas arancelarias)
	10,3
	10,7

	3.
	Aranceles no ad valorem sin EAV (% de la totalidad de las líneas arancelarias)
	2,3
	2,5

	4.
	Contingentes arancelarios (% de la totalidad de las líneas arancelarias)
	0,4
	0,3

	5.
	Líneas arancelarias exentas de derechos (% de la totalidad de las líneas arancelarias)
	83,9
	83,7

	6.
	Tipo medio arancelario de las líneas sujetas a derechos (%)
	44,5
	42,7

	7.
	"Crestas" arancelarias nacionales (% de la totalidad de las líneas arancelarias)a
	5,0
	5,5

	8.
	Crestas" arancelarias internacionales (% de la totalidad de las líneas arancelarias)b
	5,7
	5,9

	9.
	Líneas arancelarias consolidadas (% de las líneas arancelarias)
	100,0
	100,0


a
Las crestas arancelarias nacionales se definen como los tipos que superan tres veces el promedio global de los tipos aplicados.

b
Las crestas arancelarias internacionales se definen como los tipos superiores al 15 por ciento.

Nota:
No se pudieron estimar algunos equivalentes no ad valorem, por tanto, alrededor del 2,5 por ciento del total de las líneas se ha considerado vacío (sin tipo).

Fuente:
Cálculos de la Secretaría de la OMC, basados en datos facilitados por las autoridades de Noruega.
25. Se aplican aranceles estacionales a las plantas vivas de interior, flores cortadas, legumbres y hortalizas y algunas frutas frescas.
  Además, Noruega administra un sistema de contingentes arancelarios para 24 líneas arancelarias (a nivel de 8 dígitos del SA), todas relativas a productos agrícolas (capítulo IV 2)).

26. El promedio general del arancel NMF aplicado en 2008 es del 6,7 por ciento.  El arancel de los productos agrícolas (definición de la OMC), del 35,8 por ciento es significativamente mayor al de los productos no agrícolas (0,6 por ciento) (cuadro III.2).  Si se tienen en cuenta sólo las líneas sujetas a derechos, el tipo medio aumenta significativamente, al 40,8 por ciento.

Cuadro III.2

Resumen analítico del arancel NMF de Noruega, 2008

	Designación
	NMF
	Promedio consolidado final
(%)

	
	Número de líneas
	Promedio
(%)
	Horquilla
(%)
	Coeficiente de variación
(CV)
	

	Total
	7.033
	6,7
	0 - 555
	4,8
	28,9

	SA 01-24
	1.527
	30,8
	0 - 555
	2,1
	119,6

	SA 25-97
	5.506
	0,7
	0 - 258,5
	8,4
	3,9

	Por categoría de la OMC
	
	
	
	
	

	Productos agrícolas (OMC)
	1.342
	35,8
	0 - 555
	1,9
	138,2

	 - Animales vivos y sus productos
	157
	129,2
	0 - 555
	0,9
	347,0

	 - Productos lácteos
	35
	60,3
	24,8 - 148,7
	0,4
	324,4

	 - Café y té, cacao, azúcar, etc.
	241
	20,0
	0 - 427
	2,4
	147,5

	- Flores cortadas y plantas
	79
	41,1
	0 - 249
	1,8
	60,4

	- Frutas, verduras y hortalizas
	362
	30,8
	0 - 347,8
	1,8
	113,5

	- Cereales
	27
	41,7
	0 - 142,5
	1,3
	193,6

	- Semillas oleaginosas, grasas, aceites y sus productos
	167
	15,5
	0 - 188,4
	2,2
	83,9

	- Bebidas y licores
	82
	20,3
	0 - 306,3
	2,7
	66,7

	 - Tabaco
	11
	0,0
	0 - 0
	..
	3,3

	 - Otros productos agrícolas, n.e.p.
	181
	18,8
	0 - 317,3
	2,7
	71,9

	Productos no agrícolas, según la definición de la OMC (con inclusión del petróleo)
	5.691
	0,6
	0 - 331,3
	9,3
	3,4

	 - Productos no agrícolas, según la definición de la OMC (sin incluir el petróleo)
	5.656
	0,6
	0 - 331,3
	9,3
	3,4

	 - - Pescado y productos pesqueros
	276
	2,5
	0 - 331,3
	10,1
	7,4

	- - Productos minerales, piedras preciosas y metales preciosos
	380
	0,0
	0 - 0
	..
	0,7

	 - - Metales
	682
	0,0
	0 - 0
	..
	1,1

	 - - Productos químicos e instrumentos y aparatos de fotografía
	1.045
	0,0
	0 - 0
	..
	3,2

	 - - Cuero, caucho, calzado y artículos de viaje
	209
	0,0
	0 - 0
	..
	2,9

	 - - Madera, pasta de madera, papel y muebles
	391
	0,0
	0 - 0
	..
	0,3

	 - - Textiles y vestido
	967
	3,1
	0 - 13,7
	1,5
	8,4

	 - - Equipo de transporte
	199
	0,0
	0 - 0
	..
	3,4

	 - - Maquinaria no eléctrica
	652
	0,0
	0 - 0
	..
	2,5

	 - - Maquinaria eléctrica
	362
	0,0
	0 - 0
	..
	2,5

	 - - Productos no agrícolas n.e.p.
	493
	0,0
	0 - 0
	..
	2,2

	 - Petróleo
	35
	0,0
	0 - 0
	..
	0,0

	Por sector de la CIIUa
	
	
	
	
	

	Agricultura y pesca
	540
	25,6
	0 - 555
	2,5
	80,1

	Minería
	107
	0,0
	0 - 0
	..
	0,1

	Manufactura
	6.385
	5,2
	0 - 459,4
	5,3
	25,1

	Por sección del SA
	
	
	
	
	

	 01
Animales vivos y sus productos
	435
	42,2
	0 - 555
	2,0
	150,4

	 02
Productos del reino vegetal
	534
	28,5
	0 - 317,3
	1,9
	110,9

	 03
Grasas y aceites
	121
	13,9
	0 - 148,6
	1,9
	65,1

	 04
Alimentos preparados, etc.
	437
	26,5
	0 - 457,1
	2,3
	114,5

	 05
Minerales
	191
	0,0
	0 - 0
	..
	0,2

	 06
Productos químicos
	947
	0,9
	0 - 258,5
	14,7
	6,7

	 07
Materias plásticas y caucho
	303
	0,0
	0 - 0
	..
	4,4

	 08
Cueros y pieles
	90
	0,0
	0 - 0
	..
	3,1

	 09
Maderas y sus manufacturas
	171
	0,0
	0 - 0
	..
	0,0

	 10
Pasta de papel, papel, etc.
	175
	0,0
	0 - 0
	..
	0,6

	 11
Materias textiles y sus manufacturas
	939
	3,2
	0 - 13,7
	1,5
	8,4

	 12
Calzado y artículos de sombrerería
	64
	0,0
	0 - 0
	..
	4,6

	 13
Manufacturas de piedra
	181
	0,0
	0 - 0
	..
	1,3

	 14
Piedras preciosas, etc.
	54
	0,0
	0 - 0
	..
	0,2

	 15
Metales comunes y sus productos
	664
	0,0
	0 - 0
	..
	1,2

	 16
Máquinas y aparatos
	1.021
	0,0
	0 - 0
	..
	2,5

	 17
Material de transporte
	215
	0,0
	0 - 0
	..
	3,4

	 18
Instrumentos de precisión
	273
	0,0
	0 - 0
	..
	2,0

	 19
Armas y municiones
	26
	0,0
	0 - 0
	..
	1,6

	 20
Manufacturas diversas
	185
	0,0
	0 - 0
	..
	2,4

	 21
Objetos de arte, etc.
	7
	0,0
	0 - 0
	..
	0,0

	Por grado de elaboración
	
	
	
	
	

	Primera fase de elaboración
	986
	15,4
	0 - 555
	3,3
	52,7

	Productos semielaborados
	2.038
	0,8
	0 - 150,7
	10,1
	9,1

	Productos totalmente elaborados
	4.009
	7,6
	0 - 459,4
	4,4
	33,1


..
No disponible.

a
Clasificación CIIU (Rev.2), excluida la electricidad (1 línea).

Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC, sobre la base de los datos facilitados por las autoridades de Noruega.
27. Los mayores aranceles se aplican a los productos agrícolas (definición de la OMC), como los animales y sus productos (arancel medio del 129,2 por ciento), productos lácteos (60,3 por ciento) y cereales (41,7 por ciento).  En cuanto a los productos no agrícolas, los textiles y vestidos están sujetos a un arancel medio del 3,1 por ciento.  El tipo arancelario más elevado es un arancel ad valorem del 555 por ciento que grava a los pollos vivos.
28. La dispersión, medida por el coeficiente de variación, sigue siendo importante.

29. El arancel general de Noruega está sujeto a progresividad negativa entre los productos no elaborados y semielaborados (15,4 y 0,8 por ciento, respectivamente), en virtud sobre todo de la alta protección de que son objeto las materias primas agrícolas;  por otro lado, hay una progresividad positiva entre los productos semielaborados y totalmente elaborados (un promedio del 7,6 por ciento para los productos totalmente elaborados).

b)
Consolidación de aranceles
30. Noruega ha consolidado la totalidad de su lista arancelaria.  En 2008, el tipo medio consolidado general es del 28,9 por ciento (incluidos los equivalentes ad valorem estimados), con tipos que oscilan entre el 0 y el 745,1 por ciento.  Los aranceles consolidados aplicables a productos agropecuarios son específicos y ad valorem:  Noruega se reserva el derecho de aplicar el mayor de los tipos y opta por aplicar cada vez uno de ellos por año civil.  Las autoridades señalan que generalmente se sigue la práctica del año anterior.  Los mayores aranceles consolidados son los aplicables a los animales y sus productos,  así como a los productos lácteos, con tipos medios del 347 y 324,4 por ciento, respectivamente (cuadro III.2).

c)
Preferencias arancelarias
31. En gran medida, el comercio exterior de Noruega se realiza en condiciones preferenciales, principalmente en el marco de los acuerdos del EEE y de la AELC y, con los demás miembros de la AELC, Noruega concede un trato preferencial a otros 16 interlocutores comerciales (las reducciones arancelarias de Noruega para los productos agrícolas básicos se negocian bilateralmente entre el país y las respectivas terceras partes en los acuerdos de libre comercio de la AELC).
  Además, se otorgan preferencias arancelarias a Groenlandia y las Islas Feroe en virtud de los acuerdos entre Dinamarca y Noruega, de 1º de mayo de 1985, y entre Dinamarca/Islas Feroe y Noruega, de 28 de agosto de 1992, respectivamente (véase también el capítulo II 4)).  Sin embargo, los márgenes preferenciales son generalmente muy bajos, lo que refleja los bajos aranceles NMF aplicables a los productos no agrícolas y la relativa falta de liberalización del comercio preferencial de la mayor parte de los productos agrícolas en el marco de la mayoría de los acuerdos de libre comercio.  Las preferencias otorgadas para los alimentos elaborados adoptan algunas veces la forma de aranceles matriciales (véase supra), así como de contingentes arancelarios administrados, además de los contingentes OMC.  No ha sido posible calcular todas las consecuencias de los aranceles matriciales y los contingentes arancelarios para los aranceles NMF ni para los aranceles preferenciales (cuadro AIII.1).
32. El esquema noruego del SGP (aplicable a los receptores corrientes del SGP) prevé mejores márgenes preferenciales para los países beneficiarios (con un arancel medio general del 5 por ciento) que para los interlocutores de Noruega en acuerdos de libre comercio.  Entre los pocos productos no agropecuarios que no se benefician de un régimen de franquicia arancelaria en el marco del SGP figuran diversos productos acabados del sector de los textiles y el vestido.  Un acuerdo "especial" sobre el SGP para Botswana y Namibia prevé tipos preferenciales significativos para los productos agrícolas procedentes de estos países.  En el marco del SGP, todas las importaciones (de productos agrícolas y no agrícolas) procedentes de PMA y otros 14 países gozan de franquicia arancelaria (cuadro AIII.1).  Desde enero de 2008, se ha modificado el esquema noruego del SGP (capítulo II iii)).

v) Otras cargas que afectan a las importaciones

a)
Impuesto sobre el valor añadido (IVA)
33. Noruega aplica un IVA a los bienes y servicios de producción local e importados (cuadro III.3).  En 2007, el IVA contribuyó con 183.800 millones de coronas noruegas a los ingresos públicos (un 22 por ciento del ingreso total obtenido de los impuestos), lo que representa un aumento con respecto a los 129.000 millones de coronas registrados en 2003.  El IVA se basa en el precio en fábrica de bienes y servicios de producción local.  Para las importaciones, el IVA se percibe sobre el valor en aduana.  Generalmente la base imponible del IVA comprende el derecho de aduana (de haberlo), los impuestos especiales de consumo y los demás derechos y cargas aplicables al producto o servicio de que se trate.  Las disposiciones pertinentes se establecen en la Ley Nº 66, de 19 de junio de 1969 (la Ley del IVA) y sus modificaciones.
  Las autoridades señalan que la Ley del IVA está siendo objeto de revisión técnica;  no se prevé la entrada en vigor de una nueva Ley antes de 2009.

Cuadro III.3

Tipos del IVA, marzo de 2008

	Aplicación
	Tipo

	Tipo general
	25% (aumentó con respecto al 24% en enero de 2005)

	Productos alimenticios
	14% (aumentó con respecto al 11% en 2005)

	Alojamiento de turistas, suministro y contratación de transporte de pasajeros, entradas de cine y licencias de televisión
	8% (disminuyó con respecto al 13% en 2007)

	Venta y arrendamiento de bienes raíces;  servicios de salud, sociales, educativos, culturales, deportivos y financieros;  servicios del sector público;  lotería reglamentada por el Estado;  servicios relacionados con los funerales;  servicios de entrega de comidas para estudiantes de escuelas y universidades;  determinadas ventas de instituciones de caridad y sin fines de lucro;  servicios de gestión prestados por cooperativas de viviendas a asociaciones inmobiliarias vinculadas;  ventas por museos y teatros, etc., de programas, catálogos, etc.;  y ventas de  sellos, billetes de banco y monedas para colecciones
	Exento

	Exportaciones;  actividades petrolíferas en alta mar;  suministros a buques extranjeros;  suministros a buques de transporte internacional;  suministros a aeronaves para vuelos internacionales;  servicios de transporte directo hacia o desde el extranjero;  contratación de transporte de pasajeros en el extranjero o directamente hacia o desde el extranjero;  transferencia de un negocio a un nuevo dueño;  periódicos;  libros y publicaciones periódicas;  energía eléctrica para hogares en los condados de Finnmark, Troms y Nordland;  activos o bienes privados;  vehículos usados;  servicios por cuenta de mandantes extranjeros;  carreteras públicas y determinadas vías férreas;  venta, construcción, reparación, rescate y arrendamiento de determinados buques, aeronaves y plataformas;  y vehículos que utilicen exclusivamente electricidad para su propulsión 
	Tipo nulo


Fuente:
Información en línea de Skatteetaten.  Consultado en:  http://www.skatteetaten.no/Templates/Brosjyre.aspx?id=7160&e pslanguage=NO;  e información facilitada por las autoridades.

b)
Impuestos especiales de consumo, impuestos ambientales y derecho de timbre
34. Noruega sigue aplicando impuestos especiales de consumo e impuestos ambientales sobre varios productos manufacturados e importados, el tratamiento final de desechos, el consumo de electricidad y las emisiones, así como un derecho de timbre (cuadro AIII.2);  en 2007, se recaudó un total de 86.228 millones de coronas noruegas mediante estos diversos impuestos, lo que equivalente al 10 por ciento del ingreso fiscal total.  Casi todos estos impuestos son específicos.  Los diversos artículos sujetos a imposición no han cambiado desde 2004, con la excepción de un nuevo impuesto sobre las emisiones de óxidos de nitrógeno introducido el 1º de enero de 2007.
  Sin embargo, en casi todos los casos los tipos han aumentado ligeramente.

vi) Licencias de importación, controles y prohibiciones

35. Durante el período objeto de examen, Noruega no ha notificado ningún cambio en su régimen de licencias de importación.
  El fundamento legislativo de la promulgación de prohibiciones y licencias de importación es la Ley de Regulación de las Importaciones y Exportaciones.
  El Ministerio de Relaciones Exteriores está facultado para promulgar reglamentaciones sobre licencias y establecer prohibiciones de importación, así como para abolirlas
, con algunas excepciones en las que se ha dado esta facultad a los Ministerios de Medio Ambiente, Pesca y Agricultura.
36. Noruega aplica prohibiciones de importación por razones ambientales y de seguridad;  también aplica un régimen de licencias no automáticas para determinados productos (cuadro III.4).  Las licencias y prohibiciones de importación se aplican también por razones sanitarias y fitosanitarias y figuran en algunos reglamentos técnicos (véase el capítulo III 2) vii) y viii) infra).  Además, se exigen licencias para las importaciones de harina, cereales y piensos procedentes de PMA en el marco del SGP.
Cuadro III.4

Prohibiciones de importación y prescripciones en materia de licencias, 2008

	Productos afectados
	Tipo de restricción 
	Fundamento jurídico (fecha)
	Razón (indicada por las autoridades)

	Prohibiciones
	
	
	

	Explosivos, fuegos de artificio
	Prohibidos, a menos que cuenten con la aprobación de la Dirección General de Protección Civil y Planificación de Emergencia
	Ley de Prevención de Incendios, Explosiones y Accidentes vinculados a Sustancias Peligrosas y del Servicio de Lucha contra Incendios
	Vigilancia

	Animales y vegetales amenazados
	Los animales y vegetales que figuran en la lista de especies amenazadas de la CITES están prohibidos
	Reglamento Nº 1276 de 15 de noviembre de 2002 sobre la CITES
	Vigilancia

	Prescripciones en materia de licencias
	
	
	

	Bebidas alcohólicas
	Sólo pueden efectuar importaciones comerciales los importadores autorizados (mayoristas y productores autorizados, y titulares de una licencia ampliada de venta minorista o de servicios).  Se aplica una excepción para la empresa de propiedad estatal AS Vinmonopolet.
	Ley de Venta de Bebidas Alcohólicas de 2 de junio de 1989
	Vigilancia

	Armas
	Los importadores de armas, partes de armas o municiones necesitan una licencia de la autoridad policial
	Ley de Armas y Municiones de 1961
	Vigilancia/justicia

	Productos farmacéuticos
	Todos los importadores necesitan una licencia de importación mayorista expedida por el Organismo Noruego de Medicamentos.  Los productos farmacéuticos procedentes de países que no pertenecen al EEE necesitan una licencia especial adicional del Organismo Noruego de Medicamentos
	Ley de Productos Medicinales, etc.
	Vigilancia

	Diamantes
	Se exige un certificado válido para los diamantes cortados en bruto de conformidad con el Proceso de Kimberley
	Reglamento Nº 470 sobre la certificación de diamantes cortados en bruto de conformidad con el sistema de certificación del Proceso de Kimberley, de 24 de febrero de 2004 
	Vigilancia para prevenir el delito internacional y el "dinero sangriento"


Fuente:
Autoridades de Noruega.

vii) Medidas comerciales especiales

37. Durante el período objeto de examen no se ha modificado la legislación noruega sobre medidas comerciales especiales.  Noruega no ha adoptado medidas antidumping ni compensatorias durante este período ni ha iniciado ninguna investigación de ese tipo;  desde 2004, ninguna rama de producción ha solicitado formalmente el inicio de una investigación.  La última medida comercial especial en vigor, un derecho antidumping, se suprimió en 1985.  Noruega sigue desempeñando un papel activo en la presentación de propuestas en el marco del Programa de Doha para el Desarrollo con miras al refuerzo de las disciplinas sobre medidas antidumping.  Durante el período objeto de examen, Noruega notificó a la OMC la introducción de medidas de salvaguardia especial basadas en el volumen de conformidad con el Acuerdo sobre la Agricultura.

a)
Medidas antidumping y compensatorias
38. Las normas de procedimiento de Noruega para la imposición de medidas antidumping y compensatorias se establecen en la sección 3 de las disposiciones introductorias del Arancel de Aduanas de Noruega.  El Ministerio de Hacienda se encarga de recibir e investigar las reclamaciones referidas a dumping y subvenciones.  Una vez terminada la investigación, si el Ministerio considera justificada la adopción de una medida, elabora una propuesta oficial al respecto.  La decisión formal de imponer medidas es adoptada por el Gobierno y notificada al Storting.  El proceso desde la apertura de la investigación hasta la decisión definitiva no debe llevar más de un año, o 18 meses como máximo en circunstancias excepcionales.
39. Los derechos antidumping y compensatorios se suprimen después de cinco años a menos que un examen de la medida indique que el daño continuará o se repetirá, en cuyo caso las medidas pueden seguir en vigor el tiempo que sea necesario para contrarrestar el daño resultante.  Como han señalado las autoridades, las normas sobre medidas comerciales especiales serán refundidas en la nueva Ley de Mercancías y Procedimientos Aduaneros que probablemente entrará en vigor a comienzos de 2009 (véase el capítulo III 2) i)).

40. Noruega ha participado activamente en la presentación de propuestas sobre las normas de la OMC referidas a las medidas antidumping en las negociaciones del PDD;  la mayoría han sido propuestas presentadas conjuntamente con otros Miembros de la OMC "Amigos de las negociaciones antidumping".
  Entre las principales cuestiones específicas figuran:  la reducción a cero y los exámenes por extinción;  períodos de transición;  legitimación de la rama de producción nacional;  derecho inferior;  relación causal:  interés público;  margen de dumping de minimis;  examen limitado (párrafo 10 del artículo 6);  tasa correspondiente a todos los demás (párrafo 4 del artículo 9);  y comparación equitativa.  Además, los Amigos de las negociaciones antidumping presentaron, entre otros, un documento en que se exponen objetivos generales para unas disciplinas mejoradas sobre derechos antidumping.

41. De conformidad con el artículo 26 del Acuerdo sobre el EEE, las medidas antidumping y compensatorias no pueden utilizarse frente a las importaciones procedentes de otros Estados pertenecientes al EEE.
  En el Protocolo 13 se aclara que el artículo 26 está limitado a las esferas abarcadas por las disposiciones del Acuerdo sobre el EEE, y a los casos en que el aquis comunitario esté plenamente integrado.  Sólo se han utilizado medidas antidumping contra el salmón y la trucha procedentes de Noruega.  El Convenio de la AELC prohíbe la aplicación de medidas antidumping y compensatorias.  En la mayoría de los acuerdos de libre comercio de la AELC, la aplicación de medidas antidumping se rige por las disposiciones de la OMC, con la excepción de las adoptadas en el marco de los acuerdos de libre comercio con Chile y Singapur, en los que las partes acordaron no aplicar medidas antidumping.  En el acuerdo de libre comercio entre la AELC y Corea, las partes acordaron esforzarse por no iniciar procedimientos antidumping contra otra parte.  Las disposiciones sobre subvenciones contenidas en algunos acuerdos de libre comercio prevén la celebración de consultas antes de iniciar una investigación, con miras a encontrar una solución mutuamente aceptable.
b)
Salvaguardias
42. La última notificación sobre salvaguardias de Noruega data de 1996.
  Las normas sobre salvaguardias figuran en la Sección 4 de las disposiciones introductorias del Arancel de Aduanas de Noruega;  durante el período objeto de examen no ha habido modificaciones.  El Ministerio de Hacienda se encarga de recibir e investigar las reclamaciones sobre salvaguardias.  Una vez terminada la investigación, si el Ministerio considera justificada la adopción de una medida, elabora una propuesta oficial al respecto.  La decisión formal de imponer medidas es adoptada por el Gobierno y notificada inmediatamente al Storting.  Durante el período objeto de examen, Noruega no ha adoptado ninguna medida de salvaguardia de conformidad con el Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC.

43. En 2006, Noruega notificó a la OMC la imposición de una salvaguardia especial basada en el volumen con respecto a los copos y gránulos de patata (papa) de conformidad con el Acuerdo sobre la Agricultura.  El período de aplicación era del 5 de abril de 2006 al 31 de diciembre de 2006
 y las autoridades indican que esta medida se suprimió conforme al plazo previsto.

44. El régimen noruego del SGP tiene un mecanismo de salvaguardia que abarca todos los productos agrícolas.  En el marco de la revisión del SGP se revisó y simplificó este mecanismo:  se fusionaron los dos instrumentos jurídicos que existían anteriormente.  La Dirección General Agrícola de Noruega administra ahora las salvaguardias.  Puede invocarse el mecanismo de salvaguardia si hay perturbaciones sustanciales del mercado relacionadas con las importaciones de productos agrícolas procedentes de países beneficiarios del SGP;  el régimen comprende también el sistema de licencias automáticas para las importaciones de harina, cereales y piensos procedentes de países menos adelantados.  La invocación del mecanismo tiene que ser decidida por el Rey en Consejo.  Además, un proyecto de ley prevé que el mecanismo de salvaguardia se inicie automáticamente si las importaciones de carne de bovino procedentes de Namibia y Botswana superan un límite máximo de 2.700 toneladas.  En ese caso, la carne de bovino procedente de esos países estará sujeta al arancel normal del SGP.  Nunca se ha utilizado ni el nuevo ni el anterior mecanismo de salvaguardia.  Figuran disposiciones en materia de salvaguardias en el capítulo IV del Acuerdo sobre el EEE y en cada uno de los acuerdos bilaterales de libre comercio celebrados por la AELC.

viii) Normas y reglamentos técnicos

45. En Noruega, Standards Norway (SN) es la entidad encargada de la gestión y coordinación globales de las actividades de normalización;  también es el servicio de información de Noruega previsto en el Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio de la OMC.
  Los otros dos organismos de normalización noruegos son:  el Comité Electrotécnico de Noruega y la Administración Noruega de Correos y Telecomunicaciones.

46. Standards Norway, el Comité Electrotécnico de Noruega y la Administración Noruega de Correos y Telecomunicaciones se encargan de adoptar normas voluntarias, de las cuales hay alrededor de 1.600 por año.  Se puede comprar a Pronorm SA información sobre las normas noruegas, incluida la labor de normalización en curso.
  A fines de 2007, había más de 26.700 normas noruegas en vigor;  aproximadamente el 75 por ciento eran normas comunes europeas, adoptadas como normas nacionales.  Standards Norway y el Comité Electrotécnico de Noruega han aceptado el Código de Buena Conducta para la Elaboración, Adopción y Aplicación de Normas.

47. En 1996 Noruega notificó a la OMC que el Parlamento de Noruega había adoptado el Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio de la OMC y que éste era directamente vinculante para las autoridades de reglamentación de Noruega.

48. Durante el período objeto de examen, los Estados Unidos, Israel, el Japón y Jordania plantearon preocupaciones en el Comité OTC respecto de la propuesta de reglamento de Noruega relativa a sustancias específicas en productos de consumo, así como respecto de las restricciones al empleo de decabromodifeniléter (deca BDE).

49. Noruega, en su condición de miembro del EEE, está obligada a adoptar reglamentos técnicos armonizados a nivel de las CE.
  Como en otras esferas en las que los miembros del EEE y la AELC también están obligados a tener en cuenta la legislación comunitaria, Noruega puede participar en la labor del comité técnico en la etapa de formulación de decisiones del proceso legislativo de las CE.  Los reglamentos técnicos de las CE se integran en el Acuerdo sobre el EEE mediante las Decisiones del Comité Mixto del EEE (capítulo II 4) ii)), que son redactadas por los Estados miembros del EEE y la AELC.  Las Decisiones del Comité Mixto pueden incluir adaptaciones técnicas o sustantivas de la legislación respectiva de las CE, permitiendo así a los miembros del EEE y la AELC aplicar disposiciones diferentes o más estrictas en sus reglamentos técnicos.  Sin embargo, esas adaptaciones deben ser aceptadas por la Comisión de las CE.  Una vez comercializado en el mercado del EEE de conformidad con los reglamentos técnicos armonizados, un producto puede circular libremente en el seno del EEE.

50. En el marco del EEE, Noruega también tiene permiso para elaborar sus propios reglamentos técnicos, exclusivamente nacionales.  Sin embargo, antes de la adopción debe otorgarse un tiempo para que los demás Estados miembros formulen observaciones sobre el proyecto, que también se notifica a los Miembros de la OMC.  Una vez adoptado el reglamento, en el seno del EEE se aplica el principio de reconocimiento mutuo.  Noruega sólo notifica a la OMC los reglamentos técnicos que difieren de lo abarcado por el Acuerdo sobre el EEE:  desde 2004, Noruega ha notificado 16 proyectos de reglamentos técnicos nacionales.
  No notifica los reglamentos técnicos que se han adoptado.
51. El reglamento de 1º de junio de 2004 (el Reglamento de Productos) y el reglamento sobre clasificación y etiquetado de sustancias químicas peligrosas (reglamento de 16 de julio de 2002) constituyen las principales disposiciones legislativas sobre reglamentos técnicos.  El Reglamento de Productos establece restricciones de uso para las sustancias químicas y otros productos peligrosos para la salud y el medio ambiente, en particular restricciones sobre sustancias y preparados, grupos de productos restringidos, una prohibición total de determinadas otras sustancias o preparados, restricciones de venta de sustancias tóxicas y disposiciones sobre sustancias que agotan la capa de ozono.

52. Las prescripciones noruegas sobre evaluación de la conformidad varían según el producto.  En algunos casos, una declaración de conformidad del proveedor es suficiente;  en otros casos se exige alguna forma de intervención de terceros mediante órganos designados por Noruega y otros Estados miembros del EEE.  La evaluación de la conformidad por un órgano designado en un Estado miembro del EEE es reconocida por todos.
  Sin embargo, no todas las directivas exigen una declaración de conformidad del proveedor o la intervención de un tercero.

53. Los acuerdos de reconocimiento mutuo sobre evaluación de la conformidad entre los Estados miembros del EEE y la AELC figuran en el Anexo I del Convenio de la AELC.
  Noruega, junto con sus interlocutores en el EEE y la AELC, ha firmado acuerdos de reconocimiento mutuo sobre evaluación de la conformidad con varios países sobre la base del Protocolo 12 del Acuerdo sobre el EEE:  Nueva Zelandia (entró en vigor en marzo de 2000);  Australia (julio de 2000);  el Canadá (enero de 2001);  y los Estados Unidos (marzo de 2006).
  La labor sobre un protocolo de reconocimiento mutuo anexo al actual Acuerdo de Libre Comercio entre la AELC y Turquía comenzó en 2006.  El Protocolo 12 estipula que cuando la Comunidad negocia acuerdos de libre comercio, lo hace en el entendimiento de que los terceros países de que se trate concertarán acuerdos de reconocimiento mutuo paralelos con los Estados miembros del EEE y la AELC, equivalentes a los que concertará la Comunidad.
  Noruega no ha firmado ningún acuerdo de reconocimiento mutuo que no se base en el Protocolo 12.

54. Noruega también reconoce la certificación de centros de pruebas de terceros países que se hayan acreditado conforme a disposiciones internacionales, siempre que se hayan publicado en el Diario Oficial de las Comunidades Europeas.
  La vigilancia del mercado se lleva a cabo en Noruega utilizando muestras de productos, comprobaciones in situ en el mercado nacional e inspecciones aduaneras.

ix) Medidas sanitarias y fitosanitarias

55. La Dirección General de inocuidad Alimentaria de Noruega, un órgano gubernamental, es responsable del control de la inocuidad y calidad de los alimentos y piensos, así como de la sanidad vegetal y animal (terrestre y acuática).  El servicio de información de Noruega sobre cuestiones sanitarias y fitosanitarias es el Ministerio de Agricultura y Alimentación y su autoridad nacional de notificación es el Ministerio de Relaciones Exteriores.  El principal instrumento legislativo que rige toda la cadena alimentaria (incluidas la sanidad vegetal y animal) es la Ley de Producción e Inocuidad de los Alimentos, que entró en vigor en enero de 2004 y no se ha modificado desde entonces.
  En virtud de esta Ley, se deben obtener licencias para importar productos alimenticios que contengan carne o pescado procedentes de fuera de las CE.

56. Noruega es miembro de la Comisión del Codex Alimentarius y la Organización Mundial de Sanidad Animal, y se atiene a lo dispuesto en la Convención internacional de protección fitosanitaria.

57. Noruega no ha negociado ningún acuerdo sobre equivalencia de las medidas sanitarias y fitosanitarias, y los sistemas de inspección de alimentos o de certificación con terceros países.  
58. Como consecuencia de las obligaciones que le corresponden en el marco del Acuerdo sobre el EEE
, Noruega adopta la legislación veterinaria y alimentaria de las CE;  la sanidad vegetal no está abarcada por el Acuerdo sobre el EEE.  La legislación veterinaria del EEE comprende prescripciones sobre sanidad animal y salud pública relativas a la producción, el comercio y las importaciones de animales vivos y sus productos, así como cuestiones relacionadas con el control de estos productos.
  También contiene disposiciones sobre bienestar animal y control y prevención de las enfermedades de los animales.  La legislación abarca la comercialización y el etiquetado de los piensos, las sustancias indeseables en los piensos, la autorización de aditivos en los piensos, y el control de los establecimientos productores de piensos.  La legislación alimentaria del EEE establece principios generales para el derecho alimentario y se ocupa de una serie de asuntos relacionados con la inocuidad y la calidad de los alimentos, y la información de los consumidores.  Entre las esferas actualmente abarcadas se encuentran las siguientes:  etiquetado e información, contaminantes y residuos, aditivos y colorantes de los alimentos y producción orgánica.
59. La legislación de las CE pertinente para el EEE se incorpora en el Acuerdo sobre el EEE mediante las Decisiones del Comité Mixto del EEE (capítulo II 4) ii)).
  Por ser miembro de la AELC, Noruega puede participar en la labor del comité técnico de la Comisión Europea.  El proceso de redacción de las Decisiones del Comité Mixto del EEE permite a Noruega y otros Estados de la AELC adaptar su forma de aplicar de la legislación comunitaria, cuando lo demanden circunstancias especiales.  Las autoridades señalan que Noruega ha promovido varias adaptaciones, principalmente de naturaleza técnica.  Por ejemplo, ha solicitado y obtenido adaptaciones con respecto a algunas semillas, sobre la base de que determinadas especies no pueden crecer en el clima nórdico
, y con respecto a los aditivos de determinados piensos.
  Las autoridades noruegas señalan que el reglamento sobre legislación alimentaria y los reglamentos sobre higiene y control han sido los reglamentos más importantes incorporados en el Acuerdo sobre el EEE desde 2004.

60. El Órgano de Vigilancia de la AELC está facultado para realizar inspecciones en los Estados miembros de la AELC a efectos de controlar la aplicación por las autoridades nacionales de la legislación alimentaria y veterinaria incorporada al Acuerdo EEE.  Entre enero de 2004 y marzo de 2008, se llevaron a cabo en Noruega 23 inspecciones de ese tipo.
  El Órgano de Vigilancia de la AELC también se encarga del funcionamiento del Sistema de Alerta Rápida para los Alimentos y los Piensos (RASFF), un sistema de notificación en materia de riesgos para la salud humana.

61. Noruega percibe diversos derechos por servicios de inspección prestados por la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega (cuadro III.5);  todos estos derechos se revisan anualmente.  Algunos productos pueden estar sujetos a derechos de inspección y de control, así como al impuesto sobre la producción de alimentos.
  No se perciben derechos de control e inspección sobre los productos procedentes de otros países del EEE dado que éstos no están sujetos a ningún control periódico en los puestos de inspección fronterizos de Noruega.

62. En el reglamento relativo a las plantas y a las medidas contra las plagas (2000) se establecen MSF nacionales con respecto a la sanidad vegetal.
  Este reglamento contiene varias prohibiciones de importación.  Si bien la sanidad vegetal no está abarcada por el Acuerdo sobre el EEE, este reglamento es compatible con la legislación pertinente de las CE.

63. La importación de determinadas plantas y productos vegetales, tierra, turba, abonos orgánicos vegetales o estiércol (especificados en el Anexo 5 del reglamento (2000)) debe ir acompañada de un certificado emitido por las autoridades de inspección fitosanitaria del país exportador;  en éste debe declararse si se ha realizado la desinfección o un tratamiento químico diferente.  Para que se autorice el ingreso en Noruega de animales y plantas y productos de los mismos, y de plantas y partes de plantas destinadas a su propagación y cultivo, es necesario que se hayan mantenido bajo observación oficial durante el período de crecimiento.  Se requieren certificados de reexportación cuando el país de exportación no es el país de origen.
Cuadro III.5

Otros impuestos y derechos, 2008

	Impuesto 
	Fundamento jurídico
	Tipos

	Derechos de inspección y controla
	Ley de Producción e Inocuidad de los Alimentos
	Los derechos varían ampliamente entre los productos y se establecen en el reglamento

	
	Reglamento Nº 1103, de 4 de octubre de 2005, sobre productos ecológicos
	

	
	Reglamento Nº 47, de 20 de enero de 2000, sobre importación de animales vivos, pescado y productos del pescado procedentes de fuera del EEE
	

	Impuesto a la producción de alimentos
	Ley de Producción e Inocuidad de los Alimentos 

Reglamento Nº 211, de 28 de enero de 2004
	Productos alimenticios importados:  depende del nivel de elaboración:  1,14% del valor aduanero de las materias primas distintas del pescado;  0,71% del valor en aduana de los productos elaborados o semielaborados distintos del pescado;  14,60 NKr por tonelada de productos del pescado

	
	
	Materias primas de producción nacional:  depende del producto:  (0,51 NKr por kg de carne;  otros animales, 1,99% del valor de la factura al mayorista)b

	Impuesto sobre los vegetales que no se utilizan en la producción de alimentos
	Ley de Producción e Inocuidad de los Alimentos 

Reglamento Nº 1333, de 1º de diciembre de 2000, sobre los vegetales que no se utilizan en la producción de alimentos
	Porcentaje del valor de la factura al mayorista 

	Impuesto sobre el agua mineral
	Ley de Producción e Inocuidad de los Alimentos 
	Tipo fijo

	Impuesto sobre los productos alimenticios para mascotas
	Ley de Bienestar de los Animales

Reglamento Nº 1290, de 7 de noviembre de 2002, sobre productos alimenticios para animales
	Tipo fijado por kg

	Impuesto sobre los cosméticos y productos de cuidado de la piel
	Ley de cosméticos y productos de cuidado del cuerpo

Reglamento Nº 361, de 28 de enero de 2004, sobre cosméticos y productos de cuidado del cuerpo
	Tipo dividido en varias clases de impuestos basados en el volumen del comercio


a
Según las autoridades, desde 2004 no se han percibido nuevos derechos de inspección y control, y Noruega ha suprimido varios de esos derechos.

b
El impuesto sólo se percibe una vez sobre las materias primas y los tipos menores aplicados a los productos semielaborados y elaborados importados se deben a que estos productos requerirán menos inspecciones por las autoridades noruegas, ya que experimentarán una menor elaboración (documento WT/TPR/M/138/Add.1, de 29 de noviembre 2004).

Fuente:
Información facilitada por las autoridades.

64. En 2006 se publicó un proyecto de modificación del reglamento (2000), para prohibir la importación de determinadas plantas debido a preocupaciones relativas al fuego bacteriano
;  otra modificación, de 2008 (que entrará en vigor el 1º de enero de 2009), se refiere al tratamiento y marcado del material de embalaje de madera exigido de conformidad con las directrices de la FAO.
  Desde 2003, Noruega ha modificado también el reglamento relativo a las medidas de lucha contra Phytophthora ramorum para reforzar las disposiciones para la importación y la producción local de plantas huésped de ese patógeno.

65. Entre enero de 2004 y marzo de 2008, Noruega presentó 15 notificaciones al Comité MSF de la OMC;  cinco eran notificaciones de medidas de urgencia.
  Con respecto a las notificaciones ordinarias, generalmente Noruega ha previsto alrededor de cuatro meses entre la fecha de notificación de la medida a los Miembros de la OMC y su entrada en vigor.  Noruega sólo notifica las MSF que difieren de lo que está abarcado en el Acuerdo sobre el EEE, así como las medidas de urgencia.  Las autoridades señalan que las CE no realizan notificaciones en nombre de los países del EEE.
66. La Autoridad Europea de Seguridad Alimentaria (EFSA) lleva a cabo la evaluación del riesgo respecto de las MSF armonizadas a nivel del EEE
;  el Comité Científico de Noruega para la Inocuidad Alimentaria realiza la evaluación del riesgo de las normas no pertenecientes al EEE.  Según las autoridades, el tiempo necesario para completar una evaluación del riesgo relacionada con las MSF nacionales varía, pero es generalmente de entre tres meses y un año.  La Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega realiza inspecciones basadas en riesgos y supervisa la inocuidad de los alimentos, así como la sanidad de los vegetales, los peces y los animales.
  La inspección de los vegetales se lleva a cabo en ocho puestos aduaneros específicos.  Puede convenirse que las inspecciones tengan lugar en otra parte, sin embargo, se puede exigir a los importadores que paguen un derecho por los gastos que esto suponga (cuadro III.5).

67. El Acuerdo sobre el EEE incluye los organismos modificados genéticamente (OMG).  La legislación de las CE relativa a la utilización confinada de microorganismos modificados genéticamente (90/219/CEE) y sobre la liberación intencional en el medio ambiente de organismos modificados genéticamente (2001/18/CEE) ya forma parte del Acuerdo sobre el EEE.  Se está incorporando la legislación de las CE sobre alimentos y piensos modificados genéticamente (Reglamento Nº 1829/2003) en el Acuerdo sobre el EEE.  La Ley de Tecnología Genética de Noruega (1993) se corresponde con la legislación de las CE en estos ámbitos:  reflejando las disposiciones de las CE, la Ley exige una aprobación previa para la liberación intencional y la utilización confinada de OMG, sobre la base de una evaluación de los riesgos para la salud y el medio ambiente.  También se tienen en cuenta en la evaluación otras consecuencias, como la contribución al desarrollo sostenible, los beneficios para la sociedad y consideraciones éticas.  En 2005, entraron en vigor unos reglamentos sobre la evaluación del impacto
, y sobre el etiquetado, transporte, importación y exportación.
  Con respecto a la exportación, los exportadores de OMG a países que no sean del EEE deben obtener la aprobación previa de la autoridad nacional competente del país de importación.
68. No se exige en Noruega aprobación previa para comercializar OMG autorizados que procedan de otros miembros del EEE.  Sin embargo, Noruega se reserva el derecho de aplicar restricciones o prohibiciones si se considera que esos OMG entrañan un riesgo para la salud o el medio ambiente o infringen de otro modo las prescripciones de la Ley de Tecnología Genética de Noruega.  Ocho OMG autorizados en las CE están prohibidos en Noruega por esos motivos.  Las importaciones de todos los demás OMG (no autorizados por otro miembro del EEE) necesitan aprobación.
3) Medidas que afectan directamente a las exportaciones

69. A efectos estadísticos, se exigen declaraciones de exportación.  Únicamente para las exportaciones de pescado, los exportadores deben estar registrados y se perciben derechos de exportación.  Se mantienen prohibiciones y controles de exportación principalmente para proteger el medio ambiente y la salud humana, y para cumplir las obligaciones internacionales.  Si bien Noruega no tiene zonas de elaboración para la exportación, hay un sistema de devolución vigente y concesiones arancelarias disponibles para los insumos utilizados en productos agrícolas y manufacturados que ulteriormente se exportan.  La ayuda del Gobierno a los exportadores consiste, entre otras cosas, en financiación y garantías oficiales de las exportaciones, y el fomento de las exportaciones y la asistencia en su comercialización.  La financiación oficial de las exportaciones puede estar sujeta a prescripciones en materia de contenido nacional.
ii) Procedimientos y gravámenes

70. Desde 2004, no ha habido cambios en los procedimientos de exportación ni en los gravámenes sobre las exportaciones.  A efectos estadísticos, se exige una declaración de exportación para todas las exportaciones por valor superior a 5.000 coronas noruegas.  Rara vez se someten las exportaciones a inspección física.  No hay requisitos generales de registro para los exportadores, pero los exportadores de pescado y productos del pescado deben registrarse ante el Consejo de Exportación de Pescado y Marisco de Noruega y contar con su aprobación.

71. Los exportadores de pescado y productos del pescado están sujetos a un derecho que varía entre el 0,2 y el 1,05 por ciento del valor (f.o.b.) de exportación, dependiendo de las especies y el grado de elaboración.  El derecho se utiliza para financiar las actividades del Consejo de Exportación de Pescado y Marisco de Noruega y del Fondo de Investigación para la Pesca y la Acuicultura.
  Además, los exportadores deben pagar un derecho anual de 15.000 coronas noruegas al Consejo de Exportación de Pescado y Marisco de Noruega (alrededor de 2.550 dólares EE.UU.).  No se perciben gravámenes de exportación sobre ningún otro producto.
iii) Prohibiciones, restricciones y licencias de exportación

72. Noruega aplica embargos comerciales sobre la base de las Resoluciones del Consejo de Seguridad de las Naciones Unidas en relación con Irán, Corea del Norte, Sierra Leona, Sudán, el Líbano, Côte d'Ivoire, la República Democrática del Congo, Liberia y Somalia.  También aplica restricciones de exportación a Uzbekistán, la República de Zimbabwe y Myanmar de conformidad con las posiciones comunes pertinentes de las CE.

73. Desde 2004, Noruega ha modificado la Ley de Aduanas para prohibir la exportación o reexportación de productos falsificados (así como la importación de esos productos).  Se ha modificado dos veces el Reglamento sobre la exportación de bienes, servicios y tecnología estratégicos.
  Siete categorías de productos están sujetas a prohibiciones o licencias de exportación (cuadro III.6);  además, las exportaciones de sustancias peligrosas y de organismos modificados genéticamente están sujetas a determinadas prescripciones en materia de licencias (capítulo III 2) ix) y viii), respectivamente).

Cuadro III.6

Exportaciones prohibidas y prescripciones en materia de licencias de exportación, 2008

	Productos afectados
	Tipo de restricción
	Fundamento jurídico (fecha)

	Especies animales y vegetales amenazadas, y sus productos
	Prohibición de exportación 
	Reglamento Nº 1276, de 15 de noviembre de 2002, sobre la CITES

	Desechos peligrosos
	Prohibición de exportación a países no pertenecientes a la OCDE
	Reglamento Nº 930, de 1º de junio de 2004, sobre los desechos

	Objetos culturales
	La exportación exige el consentimiento de las instituciones autorizadas por el Ministerio de Cultura y Asuntos Eclesiásticosa
	Ley del Patrimonio Cultural (1978) y Reglamento Nº 1420, de 14 de diciembre de 2001, relativo a la prohibición de la exportación de objetos culturales

	Armas y otros bienes, servicios y tecnología estratégicos
	Se exigen licencias de exportación;  el sistema es administrado por la sección de control de las exportaciones del Ministerio de Relaciones Exteriores y se encarga de su cumplimiento la Dirección General de Aduanas e Impuestos de Consumo
	Ley de exportación de bienes, servicios y tecnología estratégicos Nº 93 (18 de diciembre de 1987)y Reglamento de 10 de enero de 1989

	Productos de ballenas Minke
	Se exigen licencias de exportación;  pueden obtenerse en la Dirección General de Conservación de la Naturaleza del Ministerio de Pesca
	Reglamento relativo a las exportaciones de ballenas Minke (2001)

	Armas, municiones y otro equipo militar, productos de "doble empleo", y productos relacionados con el desarrollo, etc., de armas nucleares, químicas o biológicasb
	Se exigen licencias de exportación
	Ley de Armas y Municiones de 1961

	Productos falsificados
	Están prohibidas todas las exportaciones o reexportaciones
	Modificación de la Ley de Aduanas (1º de septiembre de 2007)


a
Las instituciones respectivas se enumeran en el documento WT/TPR/S/138 de la OMC, de 13 de septiembre de 2004 (capítulo III 3) iii)).  Esta lista no se ha modificado desde 2004.
b
Véase una descripción más detallada de las prescripciones aplicables en materia de licencias en el documento WT/TPR/S/138 de la OMC, de 13 de septiembre de 2004.
Fuente:
Autoridades de Noruega.

iv) Subvenciones y concesiones fiscales

74. Noruega otorga subvenciones a las exportaciones de varios productos agrícolas, a saber, la carne de bovino, de porcino y de ovino;  los huevos y sus productos;  la mantequilla;  el queso;  y productos elaborados.  Los gastos en 2004 (el año más reciente respecto del cual se han notificado a la OMC) fueron de 369,8 millones de coronas noruegas (cuadro IV.7).

75. Noruega ofrece concesiones arancelarias para los insumos importados que se utilizan en la elaboración de productos agrícolas y no agrícolas destinados a la exportación.  Un sistema de perfeccionamiento activo permite a los fabricantes realizar el despacho de aduana de las importaciones y llevar a cabo actividades de elaboración en sus propias instalaciones, mientras que el sistema de almacenes aduaneros (almacenes para elaboración) funciona en forma similar a una zona franca:  la elaboración se lleva a cabo en los almacenes aduaneros, por lo que no es necesario efectuar el despacho de aduana de las importaciones.  En 2007, el total de ingresos fiscales no percibidos en el marco de estos sistemas ascendió a algo más de 1.700 millones de coronas noruegas (alrededor de 290 millones de dólares EE.UU.), de los cuales alrededor de 1.300 millones correspondieron a restituciones por perfeccionamiento activo, poco más de 314 millones al sistema de devolución, y poco más de 100 millones al sistema de almacenes aduaneros.
76. El sistema de perfeccionamiento activo permite la reducción o suspensión de los derechos aduaneros a condición de que se exporten los productos elaborados.  Se deben exportar los productos agrícolas en un plazo especificado para cada solicitante y los importadores deben obtener una autorización de la Dirección General Agrícola de Noruega antes de importar los insumos.  El permiso puede estar sujeto al pago de un depósito.  No se exige autorización para los productos manufacturados y las exportaciones deben tener lugar en el plazo de un año.
77. Con arreglo al sistema de almacenes aduaneros, los derechos aduaneros percibidos sobre los productos importados para la elaboración de exportaciones pueden reembolsarse si la exportación tiene lugar en el plazo de dos años.  También se pueden reembolsar los derechos aduaneros percibidos sobre productos elaborados en el país que sustituyan a productos anteriormente importados, si los productos nacionales son de igual tipo y calidad que los que se importaban anteriormente (exportación para la importación).

v) Financiación, seguros y garantías de las exportaciones

a)
Financiación de las exportaciones
78. Eksportfinans es el único operador del plan de préstamos para las exportaciones concedidos con ayuda del Gobierno.
  Se encarga de la administración de este plan desde el establecimiento del acuerdo de la OCDE sobre créditos a la exportación en 1978.  La finalidad de este plan es proporcionar las mismas condiciones de financiación a los exportadores de los países de la OCDE y limitar las subvenciones fijando tipos mínimos de interés y restringiendo los plazos de los préstamos.  Los créditos concedidos con ayuda del Gobierno se basan en el Acuerdo de la OCDE relativo a las Directrices para los créditos a la exportación concedidos con ayuda oficial y el Entendimiento sobre los créditos para la exportación de embarcaciones, también de la OCDE.  Estos préstamos se ofrecen con un tipo de interés fijo (tipo de interés comercial de referencia) fijado por la OCDE.  Pueden otorgarse préstamos por hasta el 85 por ciento del valor del contrato;  como norma general, los componentes extranjeros no deben superar el 50 por ciento del valor del contrato, aunque hay cierta flexibilidad a este respecto;  y el costo local del exportador en el país receptor no puede superar el 30 por ciento.

79. Los nuevos préstamos concedidos en 2007 en el marco del plan de préstamos con ayuda del Gobierno ascendieron a 11.500 millones de coronas noruegas (alrededor de 2.000 millones de dólares EE.UU.).
  A raíz de un examen encargado por el Gobierno de la gestión por Eksportfinans de la financiación de las exportaciones con ayuda oficial, realizado en 2006, se renovó el acuerdo del Gobierno con Eksportfinans para la administración del plan.
  Según informaron las autoridades, las subvenciones otorgadas mediante este plan ascendieron en 2004 a 34,9 millones de coronas noruegas, en 2005 a 28,8 millones y en 2006 a 42,2 millones.  Eksportfinans ofrece también financiación de largo plazo a la industria exportadora y al sector público.
b)
Seguro y garantía de las exportaciones
80. El Instituto de Garantías de Crédito a la Exportación es un organismo del Gobierno central que se encarga de proporcionar garantías para los créditos a la exportación y para las inversiones en el extranjero.  Su marco normativo general  fue establecido por el Storting y el Ministerio de Comercio e Industria.  El objetivo primario del Instituto es promover las exportaciones de bienes y servicios noruegos proporcionando garantías que reduzcan los riesgos crediticios a que están expuestos los exportadores en sus transacciones con interlocutores extranjeros.  Este mecanismo hace posible que los exportadores noruegos compitan en precios, calidad y soluciones técnicas, ya que sirve de contrapeso a los planes análogos de los competidores extranjeros.  El Instituto ofrece diversas garantías (cuadro III.7):  además de las ya enumeradas, es responsable de tramitar las solicitudes en el marco del Plan de Garantía de Licitación, que por lo demás es financiado y administrado por el Norfund.
  Las condiciones vinculadas a las garantías se basan en el Acuerdo de la OCDE relativo a las Directrices para los créditos a la exportación concedidos con ayuda oficial y el Entendimiento de la Unión de Berna.

Cuadro III.7

Programas de seguros y garantías de exportación administrados por  el Instituto de Garantías de Crédito a la Exportación, 2008

	Plan
	Cobertura
	Fondos comprometidos

	Plan general de garantías
	Garantía de créditos de compradores:  Cubre el riesgo asociado con suministros individuales de bienes y servicios y se otorga normalmente para créditos de largo plazo (de más de dos años).  El Instituto garantiza el reembolso del préstamo solicitado por el comprador para financiar los suministros proporcionados por un exportador noruego.  El Instituto puede cubrir hasta el 90% de la cuantía total del crédito por riesgos comerciales y hasta el 100% por riesgos políticos.
	13.600 millones de NKr (alrededor de 2.300 millones de $EE.UU.) de nuevas garantías en 2007.  A fines de 2007, estaban comprometidos 38.000 millones de NKr de un límite máximo de garantías de 50.000 millones.

	
	Garantía de créditos de proveedores:  Cubre el riesgo asociado con suministros individuales de bienes y servicios y se otorga normalmente para créditos de corto o mediano plazo (de hasta cinco años) y/o créditos más reducidos.  El Instituto garantiza el reembolso del crédito concedido a un comprador por un exportador noruego.  El Instituto puede cubrir hasta el 90% de la cuantía total del crédito por riesgos comerciales y hasta el 100% por riesgos políticos.
	Fuerte concentración de industrias marítimas en cartera;  el 70% de los pasivos de las garantías corresponde a seis países:  Noruega, los Estados Unidos, las Bermudas, Qatar, México y Rusia.

	
	Garantía previa a la expedición:  Protege al exportador de las pérdidas en que puede incurrir (costos de producción) durante el período de producción, antes del envío, si el comprador no ejecuta o cumple el contrato acordado  como resultado de quiebra, insolvencia o acontecimientos políticos.  El Instituto puede cubrir hasta el 90% de la cuantía total del crédito por riesgos comerciales y hasta el 100% por riesgos políticos.
	

	
	Garantía de fianza:  Ayuda a los exportadores a proporcionar garantías de mantenimiento de oferta, pagos anticipados o garantías de ejecución (fianzas).  Normalmente es ofrecida al comprador por el banco del exportador.  El Instituto puede aceptar hasta el 50% del riesgo del banco.
	

	
	Garantía de inversiones:  Cubre los riesgos políticos asociados con las inversiones de Noruega en el extranjero.  Las garantías pueden cubrir inversiones en forma de capital, préstamos, equipo de producción u otros beneficios financieros para el establecimiento de una empresa independiente o la participación en una empresa financiera en el extranjero.  Cubre únicamente los riesgos políticos;  la cobertura puede durar hasta 20 años por un máximo del 95%.
	

	Plan para países en desarrollo
	Todos los tipos de garantías relacionadas con exportaciones a países en desarrollo, o inversiones en estos países, que entrañen un riesgo que se considere demasiado elevado para las garantías otorgadas en el marco del plan general de garantías.  Las exportaciones o inversiones deben fomentar el desarrollo.
	En 2007 no se concedieron garantías de inversiones en el marco de este plan.  A fines de 2007, se utilizaron 1.100 millones de NKr del límite máximo de garantías de 2.100 millones de NKr.  Dos tercios del pasivo corresponden a Uganda, Ghana y Albania.  Las entregas más importante corresponden al sector de la energía.

	Garantía de préstamos para la construcción
	Garantiza el reembolso de los préstamos otorgados por bancos de préstamos para la construcción a los astilleros noruegos a fin de financiar nuevas embarcaciones en proceso de construcción.  Puede cubrir hasta el 50% del riesgo de los bancos ordinarios de préstamos para la construcción
	A fines de 2007, el volumen de ofertas y garantías era de 3.500 millones de NKr de un límite de garantías de 5.000 millones.

	Seguro de crédito
	Protege a los exportadores de las pérdidas por créditos de exportación a corto plazo de hasta 720 días.  El seguro es suministrado por la filial del Instituto:  GIEK Kredittforsikring AS
	El 80% del volumen de clientes corresponde a pequeñas y medianas empresas exportadoras.  En 2007, el total de ventas con créditos asegurados fue de 17.600 millones de NKr.


Fuente:
GIEK (2007), Annual Report.  Consultado en:  http://www.giek.no/filesystem/ 2008/04/giek_rapp07_english_754.pdf.

vi) Fomento de las exportaciones y asistencia a la comercialización

81. Innovation Norway, empresa estatal, trabaja para asegurar diferentes aspectos de la internacionalización de las empresas, como:  exportaciones de bienes y servicios;  importación de bienes e insumos intermedios;  cooperación en información y tecnología;  y subcontratación de la producción en el extranjero.  Apoya a los exportadores noruegos difundiendo información sobre los mercados internacionales mediante su sitio Web, publicaciones, servicios de expertos, consultoría y cursos.  Innovation Norway se encarga también de comercializar el turismo de Noruega.

82. El Consejo de Exportación de Pescado y Marisco de Noruega, establecido en 1991, es el organismo que asesora al Ministerio de Pesca en todas las cuestiones relacionadas con las exportaciones de pescado y marisco.  Las actividades del Consejo y de sus representaciones en 10 países se centran en la comercialización del pescado y el marisco de Noruega, muy especialmente mediante relaciones públicas, análisis de mercado y suministro de información sobre acceso a los mercados.  Se financian con un derecho reglamentario, aplicable a las exportaciones noruegas de pescado y marisco (véase la sección i) supra);  el presupuesto del Consejo para 2007 fue de 204 millones de coronas noruegas (alrededor de 34,7 millones de dólares EE.UU.).

4) Medidas que afectan a la producción y al comercio

i) Marco jurídico para la actividad empresarial

83. No ha habido ninguna modificación significativa del marco jurídico de Noruega para la actividad empresarial desde su último Examen.  Noruega ha notificado al Órgano de Vigilancia de la AELC (véase el capítulo II 4)) que ha aplicado plenamente las directivas del Acuerdo sobre el EEE relativas al Derecho de Sociedades.
  Durante la primera mitad de 2008 se llevó a cabo un estudio de la legislación que afecta a la actividad empresarial con el objetivo de establecer una base mejorada para que el Gobierno simplifique el marco regulador.

a)
Tipos de empresas
84. El tipo más frecuente de organización empresarial en Noruega es la empresa individual (47 por ciento del total de empresas registradas), pero la sociedad de responsabilidad limitada (43 por ciento del total de las empresas registradas) y las sucursales son los tipos más frecuentemente utilizados por los inversores extranjeros (cuadro III.8).

85. En 2007, Noruega ocupaba el puesto número 11 entre las 178 economías analizadas en el Índice del Banco Mundial sobre condiciones favorables para la actividad empresarial.
  El Banco Mundial ha observado que a fin de iniciar una compañía privada de responsabilidad limitada en Noruega un inversor debe realizar seis trámites para los que, por término medio, se necesita un total de 10 días.

Cuadro III.8

Principales estructuras comerciales y restricciones pertinentes, 2008

	Tipo de registroa
	Tasa de registro
	Disposiciones y requisitos específicos

	Sociedades de responsabilidad limitada (privadas, AS;  o públicas, ASA)

	Registro de empresas comerciales
	5.000 NKr (formato electrónico)
6.000 NKr (papel)
	Regulado por la Ley de Empresas de Responsabilidad Limitada, N° 44, de 13 de junio de 1997, y la Ley de Registro de Empresas Comerciales, N° 78, de 21 de junio de 1985 

	Registro de coordinación central de personas jurídicas
	Gratuito
	Una sola parte podrá constituir una sociedad de responsabilidad limitada privada y ser accionista único

	Registro del IVA
	Gratuito
	El gerente general y al menos el 50% de los miembros deben ser ciudadanos de un país del EEE y residir en uno de esos países, o no ciudadanos del EEE que residen en Noruegab

	
	
	Capital social mínimo exigido:  100.000 NKr para las empresas de responsabilidad limitada;  1 millón de NKr para las públicas.  Responsabilidad limitada al capital social en ambos casos

	
	
	Limitaciones relativas al pago de dividendos y concesión de préstamos a los accionistas

	
	
	Registro obligatorio para empresas extranjeras y noruegas

	Sucursal (entidad extranjera)
	

	Registro de empresas comerciales
	2.000 NKr (formato electrónico)
2.500 NKr (papel)
	Regulado por la Ley de Registro de Empresas Comerciales, N° 78, de 21 de junio de 1985

	Registro del IVA
	Gratuito
	No se exige capital mínimo.  Una sucursal es una oficina registrada de una compañía extranjera, no una persona jurídica independiente;  por ello, la compañía matriz extranjera es responsable de todas las deudas de la sucursal

	
	
	Ningún requisito acerca del consejo de administración, pero debe nombrarse como representante de la sucursal a un residente en Noruega

	Empresa individual
	

	Registro de empresas comerciales
	2.000 NKr (formato electrónico)
2.500 NKr (papel)
	Regulado por la Ley de Registro de Coordinación Central de Personas Jurídicas, N° 15, de 3 de junio de 1994, y/o la Lay de Registro de Empresas Comerciales, N° 78, de 21 de junio de 1985

	Registro de coordinación central de personas jurídicas
	Gratuito
	Las empresas deben tener una dirección en Noruega.  No se exige un capital mínimo

	Registro del IVA (obligatorio para las ventas anuales superiores a 50.000 NKr)
	Gratuito
	Las empresas extranjeras están obligadas a registrarse;  las empresas noruegas deben registrarse únicamente cuando tengan más de cinco empleados y/o salvo que estén obligadas por motivos relacionados con el IVA

	Asociaciones de responsabilidad ilimitada (responsabilidad conjunta, ANS;  o responsabilidad compartida;  DA)c
Registro

	Registro de empresas comerciales
	2.000 NKr (formato electrónico)
2.500 NKr (papel)
	Regulado por la Ley de Asociaciones, N° 83, de 21 de junio de 1985 

	Registro de coordinación central de personas jurídicas
	Gratuito
	No se exige un capital mínimo

	Registro del IVA
	Gratuito
	La oficina central debe estar en Noruega o la mayoría del capital debe ser propiedad de socios residentes en Noruega;  este último requisito no se aplica a los ciudadanos del EEE

	Registro de cuentas de empresas
	Gratuito
	Registro obligatorio para empresas extranjeras y noruegas

	Sociedades cooperativas
	

	Registro de empresas comerciales
	5.000 NKr (formato electrónico)
6.000 NKr (papel)
	Regulado por la Ley de Sociedades Cooperativas, N° 81, de 29 de junio de 2007

	Registro de coordinación central de personas jurídicas
	Gratuito
	Los miembros no responden de las deudas de la sociedad.  Los miembros no están obligados a aportar capital

	Registro del IVA
	Gratuito
	El gerente general y al menos la mitad de los directores deben ser residentes en Noruega;  no se aplica a los ciudadanos del EEE

	
	
	Registro obligatorio para empresas extranjeras y noruegas


a
Todos los registros pueden realizarse en línea a través del sistema electrónico del Centro de Registro Brønnøysund.  Los detalles de la reglamentación constan en la Ley de Registro de Empresas Comerciales, N° 78, de 21 de junio de 1985.

b
Los nacionales suizos son tratados como no pertenecientes al EEE y pueden solicitar al Ministerio de Comercio e Industria la exención de la norma sobre la misma base que otras personas que no son ciudadanos del EEE.

c
En una compañía ANS cada socio individual es responsable de todas las obligaciones de la sociedad, mientras que en una compañía DA cada socio es responsable del porcentaje previamente convenido.

Fuente:
Ministerio de Comercio e Industria, Centro de Registro Brønnøysund y Organismo de Servicios de Desarrollo de Actividades Empresariales de Oslo.
b)
Impuestos de sociedades
86. Se aplica a todas las empresas un impuesto sobre los ingresos de las sociedades del 28 por ciento.  Las empresas residentes están sometidas a un impuesto sobre los ingresos únicamente por lo que se refiere a los beneficios y plusvalías generados en Noruega o atribuibles a una actividad empresarial realizada por una sucursal en Noruega.  Una compañía se considera residente en Noruega cuando se ha constituido en virtud del derecho noruego o si está realmente administrada por un consejo de administración con sede en Noruega.

87. Se han introducido algunas modificaciones en las normas referentes al impuesto sobre los ingresos de las sociedades durante el período objeto de examen.  Desde marzo de 2004, los dividendos y las plusvalías de las acciones recibidos por los accionistas residentes en el EEE están exentos del impuesto sobre los ingresos.
  Asimismo, desde enero de 2006 los tipos del impuesto sobre los ingresos aplicables al pago de dividendos para los propietarios participantes y a los ingresos personales de los contribuyentes del tramo más elevado se equipararon en el 47,8 por ciento.  El objetivo era acabar con una escapatoria del sistema fiscal que permitía a los propietarios autónomos de empresas compensar sus obligaciones fiscales personales aceptando pagos en forma de dividendos.

88. Noruega ha firmado tratados fiscales para evitar la doble imposición y prevenir la evasión de impuestos con 84 países y jurisdicciones, y está en proceso de negociación con otros tres países (agosto de 2008).

89. Noruega aplica un IVA a las ventas de bienes y servicios (véase el capítulo III 2) v)).  Todas las empresas que venden mercancías o servicios sometidos al IVA están obligadas a darse de alta en el registro del IVA cuando sus ventas superan las 50.000 coronas noruegas (8.500 dólares) durante un período de 12 meses.  Una empresa extranjera no residente con operaciones sometidas a impuestos en Noruega debe darse de alta en el registro del IVA a través de un representante;  el único requisito es que el representante sea residente en Noruega.

90. Los empleadores deben percibir las contribuciones a la seguridad social sobre la base de todas las remuneraciones pagadas en efectivo a los empleados, inclusive por el trabajo realizado en el extranjero.  Un empleador no residente debe pagar las contribuciones sociales de los empleados que trabajan en Noruega.  Los tipos varían entre el 0 y el 14,1 por ciento, según el municipio.

91. Las autoridades locales pueden percibir un impuesto sobre las propiedades inmobiliarias en los municipios;  el impuesto varía entre el 0,2 y el 0,7 por ciento del valor fiscal imponible de la propiedad.

92. Según el Banco Mundial, una compañía típica de tamaño medio paga aproximadamente el 42 por ciento en impuestos sobre sus beneficios y necesita, por término medio, 87 horas anuales para preparar y presentar la declaración y pagar los impuestos.

ii) Política de competencia y controles de precios

93. Durante el período objeto de examen, Noruega ha aplicado la Ley de la Competencia, introducida en 2004, que armonizaba su legislación con las normas de la CE y otorgaba más facultades a la Administración Noruega de la Competencia (Administración de la Competencia).  No obstante, la OCDE considera que la competencia podría reforzarse, en particular en el sector alimentario.
  El estudio recomendaba reformas para promover la competencia de mercado, entre otros medios, mediante una mayor apertura del sector agrícola y el de elaboración de alimentos a la competencia exterior (véase el capítulo III iv)).

94. La Administración de la Competencia, adscrita al Ministerio de Administración Pública y Reforma, tiene a su cargo la supervisión de la competencia en relación con los mercados noruegos en todos los sectores económicos y de la ejecución independiente de las prescripciones de la Ley de la Competencia.  La Administración de la Competencia comparte las funciones de supervisión de la política de competencia con los organismos reguladores sectoriales en ámbitos como los sectores financieros y de telecomunicaciones (véase también el capítulo IV 7).

95. El marco jurídico de Noruega sobre la competencia consta del Acuerdo sobre el EEE, la Ley de la Competencia, N° 12, de 5 de marzo de 2004, y sus modificaciones, así como un conjunto de reglamentos secundarios.
  La competencia se regula también mediante la Ley de Política de Precios, N° 66, de 11 de junio de 1993.

96. El objetivo principal de la Ley de la Competencia, introducida en 2004, era armonizar mejor las normas en materia de competencia de Noruega con las de las CE.  Prohíbe el abuso de la posición dominante y todos los acuerdos que restrinjan o distorsionen la competencia, incluidos los acuerdos de reparto de mercados.  Faculta a la Administración de la Competencia para examinar las fusiones mediante un sistema de notificación y a ordenar cambios o prohibir fusiones que, en su opinión, puedan representar una restricción significativa de la competencia.  Asimismo, en virtud de las disposiciones de aplicación de la Ley, la Administración de la Competencia tiene facultades para solicitar acceso a los locales durante las investigaciones (mediante orden judicial), ordenar la publicación de los precios, imponer sanciones administrativas y notificar los casos que deben ser objeto de procesamiento penal.

97. La Ley de la Competencia se aplica a todos los sectores, incluidas las empresas de propiedad estatal.  No obstante, en determinadas condiciones, exime a la agricultura, la pesca y la silvicultura de las normas contra la fijación de precios y los acuerdos de reparto de mercados entre empresas, así como el uso indebido de posición dominante.  La exención incluye los acuerdos entre productores de productos primarios o sus organizaciones, que son necesarios para la aplicación de los reglamentos sectoriales o los acuerdos con el Estado.

98. La Ley de la Competencia y el Acuerdo sobre el EEE se modificaron en diciembre de 2004 para incorporar las modificaciones introducidos en la reglamentación de las CE sobre fusiones.
  Por consiguiente, las partes en una fusión deben notificar inmediatamente los detalles a la Administración de la Competencia;  no existe esta obligación cuando los ingresos anuales combinados percibidos por las compañías en Noruega son inferiores a 50 millones de coronas noruegas o cuando sólo una de las compañías tiene un ingreso no superior a los 20 millones de coronas noruegas (aproximadamente 8,5 millones y 3,4 millones de dólares, respectivamente).

99. La Administración de la Competencia tramitó menos casos en 2004-2007 que en 2000‑2003.
  Ello se debe principalmente al diferente planteamiento adoptado en la Ley anterior para conseguir la observancia, así como al proceso de adaptación de la Administración de la Competencia a la nueva Ley.  En 2007, la Administración de la Competencia impuso sanciones administrativas por valor de aproximadamente 100.000 dólares a empresas implicadas en 66 casos de falta de notificación de una fusión o adquisición.
  Según una evaluación encargada por el Gobierno, las medidas adoptadas por la Autoridad de la Competencia para conseguir la observancia han tenido probablemente un efecto positivo global en la economía.

100. El Ministerio de Administración Pública y Reforma, en calidad de organismo de apelación administrativa en virtud del artículo 20 de la Ley de la Competencia, anuló cuatro decisiones de fusión adoptadas por la Autoridad de la Competencia entre mediados de 2004 y de 2008 en el marco de la nueva Ley de la Competencia.  Durante el mismo período, el Rey reunido en Consejo, en la forma permitida por el artículo 21 de la Ley de la Competencia, anuló una decisión de fusión del Ministerio, que, en calidad de organismo de apelación, había confirmado la decisión adoptada por la Administración de la Competencia.  Las autoridades señalan que las decisiones adoptadas por el Rey reunido en Consejo, que no tienen que estar basadas en razones relacionadas con la competencia, sólo pueden adoptarse en casos de gran importancia y, por lo mismo, es de prever que sean poco frecuentes.  No obstante, según la OCDE, la impugnación de las decisiones de fusión por motivos normativos distintos de la competencia podría menoscabar las facultades de la Administración de la Competencia.

101. Dentro del EEE, las normas sobre la competencia tratan de conseguir condiciones competitivas equitativas para todos los Estados miembros participantes.  La Comisión Europea y el Órgano de Vigilancia de la AELC tienen facultades para ocuparse de las investigaciones sobre la competencia, pero el principio de la "ventanilla única" supone que un caso nunca es examinado por ambas.  La regla básica es que la Comisión Europea se encarga de los casos que afectan al comercio con los Estados de las CE, mientras que el Órgano de Vigilancia de la AELC se encarga de los casos en que las repercusiones afectan únicamente al comercio entre Estados de la AELC participantes;  además, en la práctica, la Comisión Europea sólo se ocupa, en lo que respecta a Noruega, de los casos relacionados con grandes compañías.
102. También existe una cooperación entre los Países Nórdicos en materia de políticas de defensa de la competencia.  Se presentaron informes conjuntos sobre el sector bancario minorista y la electricidad en diciembre de 2006 y septiembre de 2007, respectivamente.
  Se celebra una reunión anual entre las autoridades nórdicas encargadas de la competencia (Dinamarca, Finlandia, Groenlandia, Islandia, Islas Feroe, Noruega y Suecia) para debatir experiencias relativas a las cuestiones de interés común.  Además, las autoridades de defensa de la competencia de Noruega, Dinamarca, Islandia y Suecia han firmado un acuerdo de intercambio de información confidencial sobre cuestiones relacionadas con la competencia, a efectos de facilitar la identificación de cárteles y las investigaciones sobre fusiones.

103. En virtud de la Ley de Política de Precios, el Rey tiene autoridad para imponer precios máximos o mínimos a fin de promover una evolución de los precios que se considere socialmente justificable.  Hay dos reglamentos vigentes en el marco de esta Ley:  servicios de taxi en algunas zonas geográficas y arrendamiento de la tierra para viviendas y construcciones destinadas a actividades de recreo.  Noruega impone controles de precios sobre los medicamentos.  Los márgenes de las farmacias en las ventas de medicamentos están fijados por el Storting en conformidad con las normas del EEE, y el Organismo Noruego de Medicamentos se encarga de regular los precios de los medicamentos con receta pagados por las farmacias a los distribuidores, así como los precios al por menor pagados por los consumidores.
  Los medicamentos sin receta (de libre dispensación) no están sometidos a la regulación de precios.  En enero de 2005 se introdujo un sistema específico de regulación de precios para los medicamentos genéricos, con el fin de rebajar gradualmente sus precios.

iii) Incentivos

104. Noruega tiene un número relativamente elevado de planes de incentivos.  Con excepción de algunos programas sectoriales, en particular en la agricultura (capítulo IV 2)), los planes de incentivos son en su mayoría de índole horizontal;  ofrecen apoyo a la investigación y al desarrollo, a las regiones y a las pequeñas y medianas empresas;  hay vinculaciones significativas entre los diferentes planes.  En 2006, el total de la ayuda estatal, con excepción de la agricultura, fue de 5.500 millones de coronas noruegas (poco más de 930 millones de dólares) que correspondían a aproximadamente el 0,3 por ciento del PIB.  La ayuda estatal está sometida a la disciplina del EEE en todas las esferas, con excepción de la agricultura y la pesca.  No obstante, los planes de incentivos de Noruega podrían repercutir en determinados mercados, ya que tratan de mejorar la posición competitiva de las compañías beneficiarias.

a)
Visión general
105. Noruega administra programas y planes de ayuda estatal para promover las actividades de investigación y desarrollo, el desarrollo regional, las pequeñas y medianas empresas, la producción y el consumo sostenibles y ramas de producción específicas.  Noruega debe cumplir las disposiciones sobre ayuda estatal formuladas en el capítulo 2 del Acuerdo sobre el EEE.
  La norma principal consiste en que la ayuda pública que distorsione o amenace distorsionar la competencia y afecte al comercio entre los miembros del EEE es incompatible con el Acuerdo, con excepción de la ayuda a la agricultura y la pesca, que quedan fuera del ámbito del Acuerdo.  Antes de su aplicación, la ayuda estatal (con exclusión de la ayuda a la agricultura y la pesca) normalmente debe notificarse al Órgano de Vigilancia de la AELC, tras solicitar su aprobación;  las prescripciones en materia de notificación a ese Órgano son diferentes de las prescripciones de notificación de la OMC sobre la ayuda estatal, por lo que las cifras son diferentes.

106. Según el Marcador de Ayudas Estatales del Órgano de Vigilancia de la AELC (primavera de 2008), en 2006 Noruega otorgó 1.100 millones de euros de ayuda estatal, lo que representa el 0,4 por ciento del PIB.  El informe pone de manifiesto que la ayuda estatal está dominada en Noruega por la ayuda regional y que la mayoría de la ayuda se otorga en forma de concesiones fiscales.  Noruega otorga una proporción considerable de su ayuda sectorial a los sectores de las manufacturas y el transporte, que recibieron la mitad y un tercio, respectivamente, en 2006.

107. Los programas de ayuda de Noruega se han notificado a la OMC de conformidad con el párrafo 1 del artículo XVI del GATT de 1994 y el artículo 25 del Acuerdo sobre Subvenciones y Medidas Compensatorias (cuadro III.9).  Desde el examen anterior de Noruega se han introducido varios cambios en los planes de subvenciones notificados:  se han adoptado nuevos programas
 y otros se han eliminado.
  El Programa para empresarios se ha sustituido por el Programa para el desarrollo de las exportaciones de las PYME, y un programa de subvenciones con fines industriales y ambientales en la silvicultura ha sustituido a varios planes anteriores (cuadro III.9).

108. El total de la ayuda ascendió a 14.900 millones de coronas holandesas en 2006 (aproximadamente 2.500 millones de dólares).  Para la mayoría de los programas, no se disponía de datos acerca de los efectos de la subvención en el comercio.

b)
Asistencia regional
109. Los planes de asistencia regional son administrados por el Ministerio de Gobierno Local y Desarrollo Regional;  el funcionamiento cotidiano de la mayor parte de los programas corre a cargo de Innovation Norway y de 16 municipios.  Actualmente, el Gobierno noruego trata de garantizar el crecimiento y la igualdad de oportunidades en todas las partes del país, así como de mantener la población en las zonas rurales.  Por ello, la asistencia está dirigida principalmente a las regiones del norte de Noruega.  El financiamiento de la asistencia regional ascendió en 2006 a 1.306 millones de coronas noruegas (unos 222 millones de dólares).  La inmensa mayoría de esta ayuda se encauzó a través de la Subvención para el desarrollo regional (cuadro III.9).  En 2006, el Gobierno presentó un libro blanco en el que se especificaba su estrategia rural y regional, y nombró un Subcomité gubernamental de Política Rural y Regional para garantizar que las políticas sectoriales promuevan objetivos rurales y regionales.

Cuadro III.9

Programas de ayuda a toda la industria o a sectores concretos, 2005 y 2006

(Millones de coronas noruegas)

	Año de comienzo
	Año de conclusión
	Tipo de programa o proyecto
	Medida
	Subvención calculada para 2005
	Subvención calculada para 2006

	Investigación y desarrollo
	
	1.631,3 
(277,3 $EE.UU.)
	1.971,9 
(335,2 $EE.UU.)

	1994
	-
	Contratos de investigación y desarrollo industriales
	Donación
	164,7
	138,4

	1968
	-
	Contratos públicos de investigación y desarrollo
	Donación
	16,6
	41,4

	1994
	-
	Programas de investigación y desarrollo industriales
	Donación
	400,0 a
	588,1a

	2002
	-
	Bonificación fiscal por gastos en investigación y desarrollo
	Bonificación fiscal
	1.050,0b
	1.195,0

	2005
	2015
	Programa de ayuda Gassnova
	Donación
	-
	9,0

	Regiones desfavorecidas
	
	1.038,1 
(176,5 $EE.UU.)
	1.306,0 
(222,0 $EE.UU.)

	1987
	-
	Subvención para el desarrollo regional
	Donación/Préstamo
	607,5
	877,0

	1987
	-
	Reestructuración de regiones que dependen de una sola actividad industrialc
	Donación
	111,63
	35,0

	1968
	-
	Sociedad Noruega de Desarrollo Industrial (SIVA)
	Inversiones parciales en infraestructura 
	71,0
	57,3

	1986
	-
	Programas nacionales de desarrollo regional 
	Donación
	143,5
	184,9

	..
	-
	Ayuda al transporte regional
	Donación
	10,7
	10,7

	2004
	2006
	Ayuda al transporte nacional
	Donación
	93,8
	141,1

	Pequeñas y medianas empresas
	
	308,3 
(52,4 $EE.UU.)
	519,4 
(88,3 $EE.UU.)

	1993
	-
	Donaciones para desarrollo
	Donación
	68,0
	98,0

	2001
	-
	Sistema público de asesoramiento
	Servicios total o parcialmente gratuitos
	27,3
	27,4

	1998
	2022
	Fondos de capital inicial
	Préstamos
	211,0d
	391,0d

	1983
	-
	Plan de garantías de préstamos y créditos
	Garantía
	2,0
	3,0

	Medio ambiente
	
	754,7 
(128,3 $EE.UU.)
	762,2 
(129,6 $EE.UU.)

	1990
	-
	Ayuda para el desarrollo y conocimientos e información sobre una producción y un consumo sostenibles
	Donación única para inversión en proyectos, se otorga ayuda financiera a algunas empresas
	23,7
	23,2

	2002
	2007e
	Fondo de Energía
	Donación
	731,0
	739,0

	Promoción de las exportaciones
	
	58,9 
(10,0 $EE.UU.)
	61,0 
(10,4 $EE.UU.)

	2004f
	-
	Programa para el desarrollo de las exportaciones de las PYME (Programa para empresarios)
	Precios reducidos de los servicios de Innovation Norway
	30,1
	18,8

	1978
	-
	Plan de financiación de créditos a la exportación
	Apoyo al tipo de interés y mitigación de los riesgos cambiarios
	28,8
	42,2

	1929
	-
	Garantía de créditos a la exportación
	Garantía
	..
	..

	Ayuda a determinados sectores industriales
	
	495,4 
(84,2 $EE.UU.)
	598,0 
(101,7 $EE.UU.)

	1993 y 2000
	-
	Reducción del impuesto sobre el CO2 aplicable a los aceites minerales y exención del impuesto sobre los aceites minerales para la industria del papel y la pasta de celulosa y de la harina de arenque y de pescado
	Desgravación fiscal
	112,6
	93,8

	1969
	-
	Plan de subvenciones a la prensa
	Donación
	244,2
	252,5

	1987
	-
	Programas nacionales para la promoción de la industria espacial noruega
	Donación
	23,6
	49,7

	2003
	-
	Promoción internacional de Noruega como destino turístico
	Donación
	115,0
	200,0

	2006
	2011
	Investigación, desarrollo e innovación (en el sector marítimo)
	Donación
	..
	2,0

	Sector de la pesca
	
	63,1 
(10,7 $EE.UU.)
	51,8
(8,8 $EE.UU.)

	1964
	-
	Ayuda al transporte
	Donación
	25,0
	26,5

	1986
	1989g
	Tipos de interés subvencionados para los buques pesqueros dedicados a suministro nacional
	Subvención del tipo de interés 
	0,03
	0,03

	2003
	2008
	Ayuda para la modernización y el ajuste de la capacidad de la flota pesquera;  subvenciones para la retirada de embarcaciones - Fondo Estructural
	Reducción de la capacidad
	42,1h
	24,3h

	1964
	-
	Investigaciones pesqueras
	Donación
	1,0
	1,0

	Sector silvícola
	
	237,4 
(40,4 $EE.UU.)
	224,6 
(38,2 $EE.UU.)

	1965
	-
	Desgravaciones fiscales a la silvicultura:  Fondo Fiduciario Forestal y determinación quinquenal del promedio impositivo
	Desgravación fiscal
	129,0
	108,0

	1971
	-
	Subvenciones para planificación de la ordenación forestal
	Donación
	24,0
	22,9

	2004
	-
	Subvenciones para fines industriales y ambientales en el sector forestali
	Donación
	83
	92

	1976
	-
	Subvenciones para la venta y el transporte de madera redonda 
	Donación
	1,4
	1,7

	Total de la ayuda (excluida la agricultura)
	
	4.587,2 
(779,8 $EE.UU.)
	5.494,9 
(934,1 $EE.UU.)

	Agricultura
	
	
	

	
	
	Ayuda en el marco del Acuerdo Agrícola anual (véase el capítulo IV 2))
	
	9.038,8 
(1.536,6 $EE.UU.)
	9.365,4 
(1.592,1 $EE.UU.)

	Total de la ayuda (incluida la agricultura)
	
	13.626,0 
(2.316,4 $EE.UU.)
	14.860,3 
(2.526,2 $EE.UU.)


..
No disponible.

-
Sin fecha de conclusión.

a
En esta cifra se incluyen los proyectos nuevos y en curso.

b
Las cifras representan la información actualizada facilitada por las autoridades desde la notificación de Noruega.

c
Este plan es financiado ahora por las autoridades de los condados, y no a través del presupuesto nacional.

d
Total de pagos al final del año civil (total de préstamos de 1.757 millones de coronas noruegas).

e
Se prevé la firma de un nuevo acuerdo, a fines de 2007, por un período de cuatro años, de 2008 a 2011.  El acuerdo entre el Ministerio del Petróleo y la Energía y Enova se prorrogó hasta el 1° de junio de 2008 y se ha firmado un nuevo acuerdo que estará vigente hasta el 31 de diciembre de 2011.

f
En 2004, se estableció Innovation Norway, que se ha encargado de administrar el Programa para el desarrollo de las exportaciones de las PYME, anteriormente administrado por el Consejo de Exportación.

g
La subvención del tipo de interés se eliminó gradualmente en 1986, pero quedan todavía algunos pagos pendientes.  La otra parte del plan (una subvención de los préstamos para la construcción) se canceló en 1989.

h
En estas cifras se incluye un 50 por ciento de financiación para la retirada de embarcaciones.

i
Este plan reemplaza cinco planes anteriores:  1) Subvenciones para la silvicultura, 2) Subvenciones para la construcción de caminos forestales, 3) Subvenciones para la conservación y potenciación de los valores ambientales en el sector forestal, 4) Subvención nacional para la consideración medioambiental en la tala de árboles en terrenos difíciles, y 5) Subvención para el raleo manual.

Fuente:
Documento G/SCM/N/155/NOR de la OMC, 31 de octubre de 2007, e información facilitada por las autoridades.
110. De los fondos de la Subvención para el desarrollo regional pueden beneficiarse las empresas situadas en las zonas beneficiarias;  tienen prioridad las PYME.  Se proporcionan subvenciones y préstamos para las inversiones, para sufragar los costos de la ayuda en condiciones favorables y los proyectos de investigación y desarrollo.
  Se incluyen todos los sectores, con excepción de la agricultura, la silvicultura, la pesca, las prospecciones de gas y petróleo y los servicios financieros.  La densidad de población es el principal criterio para determinar las zonas que pueden acogerse a esos beneficios.  Las regiones beneficiarias se dividen en dos zonas:  la ayuda máxima es del 15 por ciento de los costos de inversión en la zona IV (la zona de menor densidad de población) y del 10 por ciento en la zona III.  Además, las empresas medianas y las empresas pequeñas pueden obtener 10 y 20 puntos porcentuales más, respectivamente.
111. La Sociedad Noruega de Desarrollo Industrial (SIVA) es una empresa estatal adscrita al Ministerio de Comercio e Industria.
  La estrategia de SIVA consiste en desarrollar fuertes conglomerados industriales regionales y locales mediante la propiedad de la infraestructura, la inversión, las redes de conocimientos y los centros de innovación.  Entre otras cosas, administra varias empresas y parques industriales, es copropietaria de varios parques científicos y de investigación, incubadoras y viveros de empresas e instituciones de financiamiento inicial, además de invertir en compañías innovadoras.
  Las donaciones permiten sufragar los costos de la ayuda en condiciones favorables.  Un programa recientemente establecido que se centra en el apoyo a las zonas industriales e incubadoras de empresas tenía en 2007 un presupuesto de 25,5 millones de coronas noruegas.

112. Los programas nacionales de desarrollo regional tienen el objetivo de estimular la innovación industrial creando nuevas estructuras y procedimientos de colaboración entre los centros de investigación y desarrollo y las PYME.  Se conceden subvenciones principalmente a las PYME situadas en regiones beneficiarias.  Los principales programas son los siguientes:  el Programa de investigación y desarrollo e innovación a nivel de las regiones (VRI);  el Programa Arena;  la iniciativa Centros Noruegos de Especialización (NCE), y la iniciativa Regiones de Conocimiento.  El programa VRI se puso en marcha con una duración inicial de 10 años, de 2007 a 2017.  Ofrece apoyo profesional y financiero para procesos de desarrollo a largo plazo y basados en la investigación en las regiones, y trata de promover una mayor colaboración entre el comercio y la industria, las instituciones de investigación y desarrollo y las autoridades gubernamentales, así como de establecer vínculos estrechos con otras redes nacionales e internacionales y medidas de innovación.  El programa Centros Noruegos de Especialización, financiado conjuntamente por el Ministerio de Comercio e Industria y el Ministerio de Gobierno Local y Desarrollo Regional, se propone establecer centros de especialización en regiones con posibilidades de crecimiento en determinados sectores.  En 2007 recibió 45 millones de coronas noruegas, con lo que el presupuesto total gastado en el programa ascendió a 80 millones de coronas noruegas (2006 y 2007).
113. Las empresas situadas en zonas de baja densidad de población de Noruega pueden recibir donaciones en el marco del programa de ayuda al transporte regional con el fin de compensar sus costos de transporte adicionales.  La ayuda se otorga únicamente hasta cubrir el costo completo del transporte de mercancías dentro de los límites nacionales y se calcula sobre la base de la forma de transporte más económica.  Desde 2007, la ayuda al transporte regional ha sido administrada por las autoridades de los condados.
  En 2004 se introdujo un plan de ayuda al transporte nacional, con el fin de compensar en parte la eliminación del sistema noruego de gravámenes de seguridad social diferenciados por regiones y de esa manera cumplir las normas del EEE sobre la ayuda estatal.  El plan se suprimió a final de diciembre de 2006 y se introdujo de nuevo el sistema regionalmente diferenciado (en enero de 2007), con pagos reducidos de seguridad social para la mayor parte de las zonas que habían recibido ayuda en el marco del plan de 2003.

c)
Asistencia a pequeñas y medianas empresas
114. La asistencia orientada específicamente a las PYME, tal como se señala en la notificación de Noruega, ascendió a 128,4 millones de coronas noruegas (aproximadamente 21,8 millones de dólares) en 2006.  Además, para final de 2006 se había desembolsado financiación de capital inicial por valor de 391 millones de coronas noruegas (cuadro III.9).  El apoyo ofrecido en el marco de varios programas incluidos en otras partidas de carácter general está también orientado a las PYME.

115. Innovation Norway, organismo adscrito al Ministerio de Comercio e Industria, administra un plan de donaciones para el desarrollo de alcance nacional cuyo objetivo es aumentar la eficiencia de las PYME.  Este programa incluye préstamos, garantías y donaciones, y se ofrece a las empresas de todos los sectores, con excepción de los servicios financieros, el transporte marítimo y la prospección de gas y petróleo.  Puede sufragar hasta el 50 por ciento de los costos comprendidos en la categoría de "ayuda en condiciones favorables", hasta el 35 por ciento de los costos de proyectos que quepa considerar como de investigación aplicada y desarrollo y hasta el 7,5 por ciento de la inversión tangible (15 por ciento para las pequeñas empresas).  Las empresas más grandes pueden recibir una ayuda máxima del 25 ciento para proyectos de investigación y desarrollo o subvenciones de hasta 50.000 euros para una determinada categoría por un período de tres años.

116. Innovation Norway administra también un programa para el desarrollo de las exportaciones de las PYME que ofrece precios reducidos por sus servicios (como estudios de mercado, formación y encuestas).  Se concede a empresas pequeñas (de hasta 100 empleados) que hacen uso intensivo de conocimientos especializados y tecnología y tienen un elevado potencial de exportación.
117. El Sistema público de asesoramiento está destinado a transferir competencias y conocimientos técnicos a las PYME de todos los sectores.  Bajo la responsabilidad general del Ministerio de Comercio e Industria, el sistema es administrado por el Consejo de Dibujos o Modelos de Noruega y los centros europeos de información empresarial.  Mientras que el Consejo ofrece a las PYME competencia técnica en la esfera de los dibujos o modelos industriales, los centros divulgan información sobre el mercado interno de las CE y el Acuerdo sobre el EEE.  La subvención adopta generalmente la forma de un servicio de consulta suministrado gratuitamente o parcialmente libre de cargas.

118. Innovation Norway administra también un plan de garantías para préstamos y créditos a PYME, cuyo objetivo es apoyar proyectos innovadores, en particular de reestructuración, desarrollo e internacionalización.

d)
Programas de investigación y desarrollo
119. La financiación de la investigación y desarrollo representa el mayor componente de la ayuda no agrícola notificada a la OMC.  Las prioridades de investigación y desarrollo son establecidas por el Gobierno y el Parlamento, y se expresan en la propuesta de presupuesto nacional.  El total estimado de la ayuda otorgada por el Gobierno para actividades de investigación y desarrollo (incluido el apoyo a universidades y centros de investigación) subió de 13.800 millones de coronas noruegas en 2004 a 17.800 millones de coronas en 2008 (aproximadamente 3.000 millones de dólares).
  En 2002 se introdujo un plan de bonificación fiscal para respaldar la innovación en empresas noruegas.  Este plan, conocido con el nombre de Skattefunn, es administrado conjuntamente por el Consejo de Investigaciones y la Dirección General de Impuestos.  Permite a las empresas deducir de sus obligaciones fiscales el 18 por ciento (20 por ciento en el caso de las PYME
) de los costos de investigación y desarrollo, con un máximo de 4 millones de coronas noruegas por año (8 millones para las compras de servicios de investigación y desarrollo efectuadas a instituciones de investigación y desarrollo aprobadas).  Hay también limitaciones con respecto a la tarifa horaria máxima y el número de horas por persona en lo que respecta a los costos de personal de investigación y desarrollo.  El total de las solicitudes de deducción fiscal aprobadas fue de 4.055 en 2006 y 3.735 en 2007.  El gasto fiscal total ascendió a 1.100 millones de coronas noruegas en 2006.

120. Los programas de investigación y desarrollo son financiados y administrados por varios ministerios y organismos, en particular a través del Consejo de Investigaciones de Noruega, organismo dependiente del Ministerio de Educación e Investigación.  En el Acuerdo sobre el EEE se establecen directrices relativas al monto de la ayuda pública para investigación y desarrollo que se puede ofrecer a las empresas.  De acuerdo con esas directrices, la financiación otorgada normalmente representa entre el 25 y el 50 por ciento del costo total de los proyectos.
  Innovation Norway es el conducto principal para la financiación ofrecida por el gobierno con destino a la innovación basada en la investigación y el desarrollo de la actividad empresarial.
  El Acuerdo sobre el EEE permite a Noruega participar en las colaboraciones de investigación europeas en condiciones de igualdad con los Estados miembros de las CE:  normalmente se utiliza el procedimiento de financiación conjunta.
  En 2008, la contribución financiera de Noruega por su participación en la cooperación en investigación de las CE fue de 342 millones de coronas noruegas (aproximadamente 58,1 millones de dólares).

121. Los contratos de investigación y desarrollo en el sector industrial son otorgados por Innovation Norway a proyectos de cooperación en materia de investigación y desarrollo entre empresas, en particular entre un cliente importante y un proveedor de menor magnitud.  El cliente debe ocupar una posición de liderazgo en el mercado y requerir un producto o servicio que no exista ya en el mercado.  Estos contratos conceden entre el 25 y el 35 por ciento del costo general de los proyectos de desarrollo.
  El proveedor tiene que ser noruego, pero no el cliente.  Los contratos públicos de investigación y desarrollo son acuerdos entre una empresa noruega
 y una autoridad pública que solicita la elaboración de un producto o un proceso nuevo.  Las subvenciones a estos contratos tratan de estimular la investigación y el desarrollo y de establecer redes de empresas.  El máximo de la ayuda varía entre el 35 y el 45 por ciento del costo de los proyectos.

e)
Otras formas de asistencia
122. Se ofrece una reducción fiscal del 50 por ciento con respecto al impuesto sobre emisiones de CO2 aplicable al aceite mineral utilizado por la industria del papel y la pasta de celulosa y de la harina de arenque y de pescado.  El trasporte marítimo internacional, las embarcaciones de pesca y caza y la aviación internacional están exentos de este impuesto.  Se ofrece también una exención fiscal a todas las ramas de producción antes mencionadas con respecto al impuesto sobre el aceite mineral (impuesto básico sobre el petróleo para calefacción).  El Organismo de Vigilancia de la AELC aprobó en julio de 2008 una exención completa del impuesto sobre el CO2 aplicable al aceite mineral para los sectores incluidos en el régimen de comercio de derechos de emisión y, según las autoridades, se pondrá en práctica.

123. La financiación, los seguros y las garantías de las exportaciones se describen en el capítulo III 3) iv).  Los planes de asistencia para la pesca, la silvicultura y la agricultura se consideran en el capítulo IV.

iv) Comercio de Estado, empresas estatales y privatización

124. Desde la privatización de su empresa de comercialización de bebidas espirituosas (Arcus Produkter AS) en 2002, Noruega no ha notificado a la OMC la existencia de ninguna empresa comercial del Estado de conformidad con las disposiciones del Artículo XVII del GATT.

125. Vinmonopolet, empresa estatal, tiene el monopolio de jure sobre la venta al por menor de bebidas alcohólicas con un grado volumétrico de alcohol de más del 4,75 por ciento.  Las bebidas alcohólicas sólo pueden ser importadas por partes autorizadas a practicar el comercio al por mayor, que tengan una licencia de producción, una licencia ampliada de venta al por menor o una licencia de expendio ampliada para cubrir las importaciones, o por Vinmonopolet.
  Los particulares pueden importar bebidas alcohólicas destinadas a uso personal únicamente.

126. La propiedad estatal continúa siendo considerable;  el Estado tiene participación administrativa en 80 empresas que son total o parcialmente de su propiedad (cuadro III.10).  En 2007, las acciones del Estado en las empresas de propiedad estatal cotizadas en la bolsa noruega representaban aproximadamente el 30,3 por ciento del total, frente al 41,3 por ciento al final de 2003.
  Los intereses en una empresa de propiedad estatal son administrados por el Ministerio al que está adscrita dicha empresa.  No obstante, el Ministerio de Comercio e Industria se encarga de promover la transparencia mediante la presentación de informes sobre la evolución financiera de las principales empresas de propiedad estatal y sobre la política de propiedad del Gobierno.

127. El Gobierno considera que la propiedad estatal garantiza el control sobre los recursos naturales de Noruega y que los ingresos se utilizan en beneficio del conjunto de la sociedad noruega.
  En su opinión, el Estado debería ser propietario activo y a largo plazo de algunas empresas noruegas importantes, lo que alentaría su creación de valor a largo plazo.
  Las autoridades tratan de conseguir que cada empresa formule una estrategia a largo plazo en conformidad con los objetivos gubernamentales en materia de rendimientos de la inversión y dividendos.  Asimismo, trata de hacer transparente el equilibrio entre los objetivos comerciales y otros objetivos normativos identificando expresamente cuatro tipos de objetivos de propiedad:  empresas con objetivos puramente comerciales;  empresas con objetivos comerciales y que funcionen como oficina central en Noruega;  empresas con objetivos comerciales y otros objetivos previamente definidos;  y empresas con objetivos normativos sectoriales.

Cuadro III.10

Principales empresas estatales en función de su capital, junio de 2008

	Nombre de la empresa
	Tipo de empresa
	Sector
	Participación del Estado (%)
	Ministerio responsable

	Avinor AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Aviación civil - seguridad aérea y en aeropuertos
	100
	Transporte y Comunicaciones

	BaneTele AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Desarrollo de infraestructura de telecomunicaciones
	50
	Comercio e Industria

	Baneservice AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Construcción y mantenimiento de ferrocarriles
	100
	Transporte y Comunicaciones

	Cermaq ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Alimento para peces y piscicultura
	43,5
	Comercio e Industria 

	DnB Nor ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Servicios bancarios, de seguros y financieros
	34
	Comercio e Industria

	Eksportfinans ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Servicios financieros para las exportaciones
	15
	Comercio e Industria

	Entra Eindom AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Bienes raíces 
	100
	Comercio e Industria

	Kongsberg Gruppen ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Tecnología de defensa, marina y aeroespacial
	50
	Comercio e Industria

	Nammo AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Fabricación de municiones
	50
	Comercio e Industria

	Norsk Hydro ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Aluminio, fertilizantes, petróleo y gas
	43,8
	Comercio e Industria

	Norsk Tipping AS
	Sociedad híbrida
	Lotería
	100
	Cultura y Asuntos Eclesiásticos

	Norsk Rikskringkasting AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Radiodifusión pública
	100
	Cultura y Asuntos Eclesiásticos

	NSB AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Transporte ferroviario de pasajeros
	100
	Transporte y Comunicaciones 

	Petoro AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Administración de los intereses financieros directos del Estado en el aceite y el petróleo
	100
	Petróleo y Energía

	Posten Norge AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Servicios postales
	100
	Transporte y Comunicaciones

	SAS ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Aerolínea
	14,3
	Comercio e Industria

	Statkraft SF
	Sociedad constituida
	Producción, distribución y venta de energía
	100
	Comercio e Industria

	Statnett SF
	Sociedad constituida
	Transmisión de electricidad y operación de sistemas
	100
	Petróleo y Energía

	Statoil ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Petróleo y gas
	62,5
	Petróleo y Energía

	Store Norske Spitsbergen Kulkompani AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Explotación de minas
	99,9
	Comercio e Industria 

	Telenor ASA
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Telecomunicaciones
	54
	Comercio e Industria

	Veterinarmedisinsk AS
	Sociedad limitada con propiedad estatal
	Investigación y servicios veterinarios
	51
	Agricultura

	Vinmonopolet AS
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Distribución al por menor de bebidas alcohólicas
	100
	Asuntos Sociales

	Yara International ASA
	Sociedad limitada de propiedad estatal
	Producción, distribución y venta de fertilizantes
	100
	Comercio e Industria


Fuente:
Ministry of Trade and Industry (varias ediciones), Annual Report on State Ownership;  e información adicional facilitada por las autoridades de Noruega.  Consultado en http://www.eierberetuingen.nhd.no/.

128. Debido a un cambio en materia de políticas, el Gobierno trata de mantener la propiedad estatal de las empresas y la industria aproximadamente en el nivel de 2006.
  Así pues, en 2003‑2007, el Estado realizó únicamente una privatización completa y cinco reducciones de la propiedad, incluida una ulterior reducción de su participación en Statoil ASA (véase el capítulo IV).  Ello representa una considerable desaceleración del proceso de privatización en comparación con el período de examen anterior.

129. La OCDE señala que la reducción constante de la propiedad estatal en las empresas de producción basadas en el mercado aumentaría su exposición a la competencia y, en consecuencia, incrementaría la actividad innovadora en el sector industrial de Noruega.
  Igualmente, el FMI mantiene que la percepción de que las empresas estatales tienen un acceso privilegiado a los considerables fondos gubernamentales podría disuadir la expansión y el ingreso de competidores privados.
  A este respecto, las autoridades señalan que el Gobierno sólo puede ofrecer ayuda financiera a una empresa estatal con consentimiento del Parlamento.

130. Durante el período objeto de examen, la participación de Noruega en el EEE ha influido en dos decisiones gubernamentales con respecto a las empresas estatales.  En 2005, el Órgano de Vigilancia de la AELC determinó que Entra Eeindom AS había recibido ayuda estatal ilícita en forma de exención de los derechos de establecimiento, decisión que el Gobierno decidió acatar plenamente, sin presentar recurso.  En 2007, el Tribunal de la AELC dictó en favor del Gobierno noruego en un caso referente al establecimiento de un monopolio estatal en el mercado de máquinas de lotería.

v) Contratación pública

131. Noruega es parte en el Acuerdo sobre Contratación Pública (ACP).  Su régimen de contratación pública está abierto a los extranjeros aunque, en la práctica, parece que sólo una pequeña parte de los contratos se han adjudicado a proveedores extranjeros.
132. El Ministerio de Administración Pública y Reforma se encarga de la aplicación del ACP y de las normas nacionales sobre contratación pública.

133. En 2006 el total de la contratación pública de bienes y servicios fue de 314.900 millones de coronas noruegas (el equivalente del 15 por ciento del PIB), el 74 por ciento de las cuales correspondieron al gobierno general (incluido el gobierno local) y el 26 por ciento a empresas estatales.
  Noruega notificó a la OMC que la contratación pública en el marco del ACP comprendía la adjudicación de 410 contratos por un valor total de 9.300 millones de coronas noruegas en 2005, frente a los 7.500 millones de 2001.  La mayoría de los 410 contratos parecen haberse adjudicado a proveedores noruegos.
  No obstante, las autoridades consideran que estas cifras infravaloran la participación de proveedores extranjeros, ya que están basadas en datos incompletos y algunos proveedores noruegos son filiales de empresas extranjeras o agentes de proveedores extranjeros.

134. El régimen de contratación pública de Noruega establece los principios de no discriminación y trato nacional con respecto a las adquisiciones de bienes y servicios y los contratos de obras para los proveedores de todos los países, independientemente del volumen monetario de los contratos.  Noruega tiene también obligaciones internacionales relativas a la contratación pública en virtud del Acuerdo sobre el EEE, el Convenio de la AELC y los acuerdos de libre comercio de la AELC con terceros países.  Entre ellas se incluyen las compras de productos y servicios (en particular los servicios de construcción) por operadores ferroviarios, entidades del sector de la energía no eléctrica y empresas privadas de servicios en los subsectores del agua potable, la electricidad, el transporte urbano, los puertos y los aeropuertos.
  Las empresas establecidas en países con los que la AELC tiene un acuerdo de libre comercio gozan de acceso sin restricciones al mercado en los sectores especificados en el acuerdo pertinente;  los recursos se contemplan en el capítulo sobre solución de diferencias del Acuerdo.  Las empresas de los países partes en el ACP y de los miembros del EEE y la AELC tienen derecho a recurrir los procedimientos en el marco de la legislación de contratación de Noruega (véase infra).

135. Los umbrales mínimos de Noruega para la aplicación de las normas específicas del ACP, el Acuerdo sobre el EEE y el Convenio de la AELC y los acuerdos de libre comercio de la AELC durante 2008 y 2009 son los siguientes:  41 millones de coronas para todos los contratos de servicios de construcción, 1.050.000 coronas para el suministro de bienes, 1.650.000 coronas para los servicios y 3.300.000 coronas para los contratos de obras.
  Estos umbrales son ligeramente inferiores a los aplicados en 2006-2007.
  En lo que respecta a los contratos por un valor comprendido entre 500.000 coronas noruegas (unos 85.000 dólares) y los umbrales en el marco del ACP, el EEE y la AELC, la nueva legislación establece un conjunto de normas menos estrictas.  La legislación noruega no exige la publicación de los contratos por valor inferior a 500.000 coronas (véase infra).

136. En Noruega la contratación pública está regulada por la Ley de Contratación Pública N° 69 de 16 de junio de 1999, modificada por la Ley N° 41 de 30 de junio de 2006 (en vigor desde el 1° de enero de 2007) y la Ley N° 121 de 21 de diciembre de 2007.
  El Reglamento sobre contratación pública N° 402, de 1° de abril de 2006, y el Reglamento de procedimientos de contratación de las entidades que operan en los sectores del agua, la energía, el transporte y las telecomunicaciones N° 403, de 1° de abril de 2006 (ambos en vigor desde el 1º de enero de 2007) han sustituido a los reglamentos anteriores.
  Estos reglamentos se aplican a la contratación por el gobierno central, los condados, los municipios, los órganos regulados por el derecho público, las empresas de servicios públicos y las empresas privadas a las que se hayan otorgado concesiones en sectores públicos específicos (por ejemplo las compañías petroleras con actividades en la plataforma continental de Noruega).

137. Los reglamentos Nos 402 y 403 de 2006 se introdujeron para aplicar nuevas directivas de las CE, en particular las Directivas 2004/18/CE y 2004/17/CE.  Los objetivos principales de estas directivas de las CE eran simplificar el marco jurídico, haciéndolo más flexible, y lograr la adaptación al uso de la tecnología electrónica.  Los nuevos reglamentos establecen el trato no discriminatorio para los proveedores de un país que sea parte en el ACP, el Convenio de la AELC o el Acuerdo sobre el EEE.  No obstante, a fin de garantizar oportunidades de empleo para los trabajadores discapacitados, Noruega puede, en forma no discriminatoria, reservar determinados contratos a empresas en las que la mayoría de los empleados sean discapacitados.

138. Los nuevos reglamentos contienen una lista exhaustiva de los casos en que está autorizado el uso de un procedimiento negociado, con o sin notificación pública previa.  Para hacer frente a las preocupaciones relativas a la transparencia del procedimiento negociado, se introdujo el "procedimiento de diálogo competitivo" para los contratos especialmente complejos.  Se considera que un contrato es "especialmente complejo" cuando las entidades contratantes no pueden definir objetivamente los medios técnicos capaces de satisfacer sus necesidades o no pueden especificar objetivamente la estructura jurídica y financiera del proyecto.  Los reglamentos introdujeron también un "sistema dinámico de adquisición", que permite a la autoridad contratante establecer una lista no exclusiva de proveedores por un período de cuatro años.

139. En cuanto a los mercados de servicios públicos considerados competitivos, los contratos públicos pueden quedar exentos del procedimiento establecido en el Reglamento N° 403 de 2006.  La exposición a la competencia se evalúa sobre la base de criterios definidos, teniendo en cuenta las características específicas del sector de que se trate.
  Varios tipos de contratos están excluidos del ámbito del Reglamento N° 403, por ejemplo los relacionados con la defensa, la seguridad y las redes públicas de telecomunicación.

140. Además, la nueva legislación prevé la introducción de un proceso plenamente electrónico para la presentación de facturas y la tramitación de contratos públicos.  La Secretaría Noruega de Contratación Electrónica, que rinde informes directamente al Ministerio de Administración Pública y Reforma, se encarga de fomentar los avances de la contratación pública electrónica.

141. Las autoridades observan que, cualquiera que sea el procedimiento de contratación, los criterios en que las autoridades basan la adjudicación del contrato deben ser el menor precio o la oferta económicamente más ventajosa.  Al determinar cuál es la oferta económicamente más ventajosa pueden tenerse en cuenta los siguientes criterios:  el precio, la fecha de suministro, los gastos de explotación, la rentabilidad y la calidad.  Todos los criterios deben enumerarse en el anuncio de contratación o en el pliego de licitación.  No deben usarse especificaciones técnicas discriminatorias con el objetivo de que los contratos sean hechos a la medida para un determinado proveedor.

142. Queda a la elección de la autoridad contratante el utilizar la licitación abierta o la selectiva.  En los procedimientos de licitación selectiva, el número de posibles proveedores puede limitarse a un mínimo de cinco.  Cualquier empresa puede pedir que se le invite a licitar, pero sólo se envían los documentos correspondientes y se invita a que liciten a las que han sido seleccionadas.  Se debe seleccionar a los proveedores para cada contrato.  No están permitidas las listas permanentes de proveedores, con excepción del sector de suministro de servicios públicos.

143. Las autoridades observan también que, según lo dispuesto en el ACP, el Tratado sobre el EEE, el Convenio de la AELC o los acuerdos de libre comercio de la AELC, la contratación pública debe publicarse internacionalmente, con excepción de la licitación selectiva.  Las licitaciones se anuncian en el Diario Oficial de las CE (base de datos conocida también con el nombre de Tenders Electronic Daily o TED).
  Deben darse a conocer las adjudicaciones de contratos dentro del plazo de dos meses contados a partir de la fecha en que hayan tenido lugar, publicando una comunicación al respecto en uno de los idiomas oficiales de las CE o de la OMC.  Las autoridades contratantes de las empresas de servicios públicos no están obligadas a declarar el valor del contrato en el aviso de adjudicación, pero para el resto del sector público solamente se puede posponer la declaración del valor del contrato por motivos de protección del interés comercial.

144. Las entidades contratantes del sector de servicios públicos pueden publicar, en un solo aviso oficial, las condiciones que exigen a los participantes para todas las licitaciones;  no se anuncian una por una las contrataciones a que se refieren esas condiciones.  Con algunas excepciones menores, cada contratación que supere las 500.000 coronas noruegas (unos 85.000 dólares), excluido el IVA, debe publicarse en la TED nacional.

145. Los procedimientos de apelación sólo son disponibles y jurídicamente vinculantes para los miembros del ACP, el Acuerdo sobre el EEE, el Convenio de la AELC y los acuerdos de libre comercio de la AELC.  A nivel nacional, se presume que el proveedor comenzará por plantear la cuestión directamente a la entidad de que se trate, pero puede someter la cuestión a un tribunal de distrito.  El tribunal tiene la facultad de investigar e intervenir en los casos de contrataciones, y de suspender o dejar sin efecto una decisión de la entidad contratante;  también tiene la facultad de fijar indemnizaciones.
146. La Junta de Reclamación sobre Contratación Pública (KOFA) es un organismo independiente de asesoramiento integrado por 10 abogados altamente cualificados.  Aunque sus decisiones no son jurídicamente vinculantes, las autoridades observan que, debido a la alta calidad de las recomendaciones de la KOFA, sus opiniones son aplicadas por las partes en casi todos los casos.  La KOFA ha tramitado aproximadamente 1.000 casos desde su creación en 2003, y en 2007 el tiempo medio que tardaba en dictar sus decisiones de asesoramiento era de unos tres meses.  El 1° de enero de 2007, la KOFA fue facultada para imponer sanciones administrativas a las autoridades contratantes que no hubieran publicado una convocatoria de licitación obligatoria;  la sanción puede representar hasta el 15 por ciento del valor de la contratación.  Las decisiones de la KOFA pueden recurrirse ante los tribunales nacionales.

vi) Derechos de propiedad intelectual

a)
Visión general
147. Desde el anterior Examen de Noruega, se han introducido pequeñas modificaciones técnicas en la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio y en la Ley de Dibujos o Modelos Industriales, mientras que se han introducido cambios más sustanciales en la Ley de Patentes y la Ley de Derecho de Autor.  Noruega notificó sus principales leyes sobre la propiedad intelectual a la OMC en 1996
;  esta legislación fue examinada en el Consejo de los ADPIC.

148. Noruega es miembro de la Organización Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI) y ha firmado varios acuerdos internacionales sobre el derecho de propiedad intelectual.
  No obstante, no ha firmado el Tratado de la OMPI sobre Derecho de Autor, el Tratado de la OMPI sobre Interpretaciones y Fonogramas, el Tratado sobre el Derecho de Patente ni el Tratado de Singapur sobre el Derecho de Marcas.  En 2005, Noruega incorporó en su legislación la Directiva de la CE sobre el derecho de autor (2001/29/CE), que, según las autoridades, está en conformidad con los tratados de la OMPI sobre derecho de autor y sobre ejecuciones y fonogramas.  Noruega se adhirió al Convenio sobre la Patente Europea el 1° de enero de 2008.  Las autoridades señalan que Noruega no se ha adherido al Tratado sobre el Derecho de Patente ni al Tratado de Singapur sobre el Derecho de Marcas debido a incompatibilidades con sus leyes internas.  La Ley de Patentes de Noruega exige que las solicitudes nacionales relativas a material biológico revelen el origen del material, y la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de Noruega no prevé la división de las marcas de fábrica o de comercio registradas.

149. Noruega ha comunicado al Consejo de los Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio que el Ministerio de Relaciones Exteriores es su servicio de información previsto en el artículo 69 del Acuerdo sobre los ADPIC.
  La Oficina de Propiedad Industrial de Noruega, entidad gubernamental dependiente del Ministerio de Comercio e Industria, se encarga de tramitar las solicitudes relativas a la protección de patentes y el registro de marcas de fábrica o de comercio y de dibujos y modelos.  El Ministerio de Cultura y Asuntos Eclesiásticos es el encargado de la política sobre el derecho de autor, a través de su Departamento de Política de Medios de Comunicación y Derecho de Autor.

150. Noruega ha participado activamente en el Consejo de los ADPIC, por ejemplo, presentando comunicaciones sobre la relación entre el Acuerdo sobre los ADPIC y la salud pública, por un lado, y el Convenio sobre la Diversidad Biológica, por el otro.
  En cuanto a las actividades de cooperación técnica, la Oficina de Propiedad Industrial de Noruega es el servicio de información para la asistencia técnica con respecto a las notificaciones a otros miembros de la OMC previstas en el Acuerdo sobre los ADPIC.
  Noruega ha notificado al Consejo de los ADPIC que en 2006 ofreció 34 millones de dólares en incentivos a países en desarrollo, de conformidad con la aplicación del artículo 66.2 del Acuerdo sobre los ADPIC.

b)
Marco normativo
151. Las principales leyes de Noruega sobre la propiedad intelectual comprenden las grandes áreas contempladas en el Acuerdo sobre los ADPIC (cuadro III.11).

152. Las modificaciones de la Ley de Patentes en vigor desde enero de 2008 reflejan la adhesión de Noruega al Convenio sobre la Patente Europea.  En virtud de las nuevas normas, se necesita sólo una solicitud de patente para obtener la protección en los 34 países miembros de dicho Convenio.  Las modificaciones introdujeron además un procedimiento administrativo para la revocación de una patente durante todo el período de vigencia de la misma, como alternativa a los procedimientos judiciales.

153. La Ley de Derecho de Autor se enmendó en 2005 a fin de armonizar la legislación de Noruega con la Directiva 2001/29/CE relativa a determinados aspectos de los derechos de autor y derechos afines a los derechos de autor en la sociedad de la información.  De conformidad con la Directiva, Noruega optó por autorizar la elusión de la protección de la copia para uso privado (prohibida en otros casos) de materiales protegidos por el derecho de autor.  No obstante, estos materiales sólo pueden descargarse de Internet con aprobación previa del titular del derecho.  A fin de indemnizar a los titulares de los derechos de todas las actividades legales de copia privada, Noruega determina oficialmente una indemnización anual asignada únicamente a los titulares de derechos del EEE.  En 2007, Noruega pagó 34,8 millones de coronas noruegas con cargo a su presupuesto nacional como indemnización a los titulares de los derechos afectados.

Cuadro III.11

Panorama general de la protección de los derechos de la propiedad intelectual prevista en la legislación de Noruega, 2008

	Materia/ legislación
	Alcance
	Duración 
	Observaciones

	Patentes 

Ley de Patentes, N° 9, de 15 de diciembre de 1967, modificada
	Toda invención susceptible de aplicación industrial
	20 años desde la fecha de presentación de la solicitud;  puede otorgarse un período adicional de protección de hasta 5 años para productos medicinales y productos de protección fitosanitaria
	En una lista negativa se estipulan las innovaciones que no se consideran invenciones para fines de patente, que consisten únicamente en creaciones estéticas, programas de ordenador, métodos matemáticos y presentaciones de datos;  las obtenciones vegetales o animales no son patentables;  pueden obtenerse licencias obligatorias con relación a una patente si, por ejemplo, no se hace uso comercial de la invención antes de que hayan transcurrido tres años desde la fecha en que se otorgó la patente o si resulta precisa para la explotación de una invención que represente un "avance técnico importante de una importancia económica considerable";  cuando se trata de semiconductores, sólo pueden otorgarse licencias obligatorias para uso público no comercial o para poner remedio a prácticas que, a resultas de un proceso judicial o administrativo, se haya determinado que son anticompetitivas;  pueden concederse licencias obligatorias para la producción de productos farmacéuticos destinados a la exportación

	Obtenciones vegetales 

Ley de los Derechos de los Mejoradores de plantas, N° 32, 
de 12 de marzo de 1993, enmendada 
	Obtenciones de todos los géneros o especies de plantas, incluidos los híbridos entre géneros y especies
	20 años desde el año de la subvención, hasta 25 años en el caso de árboles y cepas
	El derecho se otorga únicamente a residentes noruegos, compañías que estén legalmente registradas en Noruega o residentes y personas jurídicas de un Miembro de la Unión Internacional para la Protección de las Obtenciones Vegetales o de la OMC

	Dibujos o Modelos Industriales 

Ley de Dibujos o Modelos Industriales, de 14 de marzo de 2003 
	Dibujos y modelos que son nuevos y tienen carácter individual
	Uno o más períodos 
de 5 años desde la fecha de presentación de la solicitud, hasta un máximo de 25 años
	Los componentes y las piezas de recambio utilizados para la reparación de un producto complejo sólo pueden estar protegidos durante cinco años;  cuando un registro es transferido por una decisión judicial o administrativa, el titular anterior del registro puede, con sujeción a condiciones razonables, continuar utilizando el dibujo o modelo en casos en los que el dibujo o modelo ya se haya utilizado, o se hayan hecho preparativos para su utilización.

	Marcas de fábrica o de comercio 

Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio, N° 4, de 3 de marzo de 1961, modificada 
	Marcas de fábrica o de comercio que puedan distinguir los bienes o servicios a que se aplican de otros;  la protección puede obtenerse mediante registro o por el uso;  las marcas notoriamente conocidas que no están registradas gozan de una protección análoga a la de las marcas registradas
	Protección desde el momento en que se presenta la solicitud, y por 10 años desde la fecha de registro;  renovable de forma indefinida por períodos de 10 años
	La falta de uso de una marca durante los cinco años siguientes a la fecha del registro puede llevar a que se revoque ese registro;  no se aplican licencias obligatorias a las marcas de fábrica o de comercio;  se reconoce el derecho de prioridad cuando se trata de una solicitud de registro de una marca presentada con anterioridad en otro país Miembro de la OMC o en otro país que sea parte en el Convenio de París;  el registro de las marcas de fábrica o de comercio de extranjeros está sujeto a la condición "telle-quelle"

	Derecho de autor 

Ley de Derecho de Autor, Nº 2, de 12 de mayo de 1961, modificada
	Obras literarias, científicas y artísticas, incluidos los programas informáticos, compilaciones de datos, fotografías, bases de datos, artistas intérpretes o ejecutantes, productores de fonogramas, organismos de radiodifusión, primera fijación de películas
	Vida del autor más 70 años;  las obras anónimas están protegidas por 70 años desde el final del año en que fueron presentadas al público;  las fotografías están protegidas durante la vida del fotógrafo más 15 años, pero no menos de 50 años desde la fecha en que fueron tomadas;  para las artes de interpretación, 50 años desde que tuvo lugar la primera difusión por radio, fijación o interpretación o ejecución
	Las licencias obligatorias no se aplican en general al derecho de autor;  las normas aplicables a las licencias colectivas ampliadas permiten fotocopiar el material para uso interno dentro de una organización;  pueden realizarse fijaciones de emisiones para su uso en actividades educativas

	Indicaciones geográficas 

Ley de Comercialización, Nº 47, de 16 de junio de 1972 y Ley de Producción e Inocuidad de los Alimentos, de 19 de diciembre de 2003
	Indicaciones geográficas extranjeras y nacionales;  está prohibida la utilización de indicaciones geográficas que induzcan a error 
	Indefinida
	La decisión por la que se otorgue protección a una indicación geográfica de artículos alimenticios y especialidades agrícolas tradicionales establecerá las normas para el uso de las indicaciones geográficas, y otros productores podrán usar esta indicación geográfica si cumplen los criterios fijados en esas normas

	Esquemas de trazado de los circuitos integrados

Ley de los Esquemas de Trazado, de 15 de junio de 1990, modificada
	Circuitos integrados
	10 años desde el año civil en el cual se explotó comercialmente por primera vez el circuito en cualquier parte del mundo, pero con un máximo de 15 años desde el año en que se creó el circuito
	La protección no se aplica a las copias realizadas para uso privado con fines de análisis o enseñanza

	Información no divulgada 

Ley de Comercialización, Nº 47, de 16 de junio de 1972, Ley de Productos Farmacéuticos, Nº 132, de 4 de diciembre de 1992 y Ley de Administraciones Públicas, de 10 de febrero de 1967, enmendada
	Secretos comerciales de valor comercial;  datos de pruebas y otros datos no divulgados
	Los secretos comerciales y los dibujos técnicos están protegidos del uso comercial desleal;  las pruebas y datos farmacéuticos no divulgados están protegidos al menos durante 6 años;  en el caso de los productos para los que se concede autorización de comercialización, la protección es de 10 años (se otorgan también 10 años de protección a los productos para los que se solicitó una autorización de comercialización en el EEE después del 31 de octubre de 2005);  los productos químicos agrícolas están protegidos durante un período indefinido
	En el caso de los productos farmacéuticos, un segundo solicitante no tiene derecho a utilizar o citar los datos de pruebas del primer solicitante al solicitar una autorización de comercialización (a no ser que haya sido autorizado por el primer solicitante) 


Fuente:
Secretaría de la OMC, sobre la base de los datos facilitados por las autoridades noruegas.

154. La Ley de Derecho de Autor se modificó también en 2007 para incorporar la Directiva 2001/84/CE, que establece el derecho de participación (droite de suite) en beneficio del autor de una obra de arte original.

155. En mayo de 2004, Noruega modificó su Ley de Patentes y el Reglamento pertinente para tener en cuenta la Decisión del Consejo General de la OMC de 30 de agosto de 2003 sobre la concesión de licencias obligatorias para la exportación de medicamentos patentados.
  La legislación enmendada establece que, excepto en caso de emergencia nacional o de un uso público no comercial, deben haberse realizado esfuerzos anteriores para negociar la autorización del titular del derecho.  Establece también que una licencia obligatoria no debe impedir al propio titular de la patente explotar la invención ni otorgar licencias en Noruega.  Las autoridades noruegas observan que si el producto se destina exclusivamente a la exportación con el fin de atender la solicitud de un país por motivos de salud pública normalmente debería expedirse una licencia obligatoria.

156. Noruega no tiene un importante sector farmacéutico en lo que respecta a la capacidad de producción y, por consiguiente, las autoridades no preveían que las licencias obligatorias para la exportación se utilizaran en la práctica.
  En 2006, Noruega exportó aproximadamente 500 millones de dólares de medicamentos.

157. Desde 2004 no se ha introducido ningún cambio en la legislación de Noruega sobre los derechos industriales que regulan las importaciones paralelas.  El principio del agotamiento regional a nivel del EEE es la norma principal con respecto a los derechos sobre dibujos o modelos, patentes, esquemas de trazado de circuitos integrados y obtenciones vegetales, lo que significa en otras palabras que el producto protegido puede comercializarse libremente en Noruega una vez que haya sido colocado en otro lugar del mercado del EEE por el titular legítimo o con su consentimiento.  No obstante, el titular del derecho podrá oponerse a las importaciones paralelas de países no pertenecientes al EEE.

158. En el caso de marcas de fábrica o de comercio, Noruega se atiene al principio del agotamiento internacional.  No obstante, en consonancia con la Directiva de la CE sobre marcas (89/104/CEE), la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de Noruega autoriza al titular de una marca de fábrica o de comercio a oponerse a la ulterior comercialización de ésta, si el producto se ha modificado sustancialmente.  Las importaciones paralelas de productos protegidos por una marca de fábrica o de comercio de cualquier país están autorizadas en Noruega;  no obstante, en junio de 2008, el tribunal de la AELC estaba examinando si el principio del agotamiento regional debería aplicarse en todos los países miembros del EEE.

159. Noruega autorizaba la importación paralela de obras amparadas por el derecho de autor hasta el 30 de junio de 2005, en que puso en aplicación la Directiva de la CE sobre el derecho de autor (véase supra), en la que se establece el uso del principio del agotamiento regional.

c)
Observancia
160. Noruega presentó en 1996 a la OMC la lista de cuestiones sobre la observancia.

161. La Ley de Enjuiciamiento Civil, N° 90, de 17 de junio de 2005 entró en vigor el 1° de enero de 2008, en sustitución de la Ley de Enjuiciamiento Civil de 1915.  La nueva Ley incorpora la legislación sobre el procedimiento ejecutivo, anteriormente contenida en la Ley del Procedimiento Ejecutivo, N° 86, de 26 de junio de 1992.  Otras modificaciones de la nueva Ley tratan fundamentalmente de conseguir que las actuaciones de los tribunales civiles sean más eficientes, por ejemplo introduciendo la comunicación electrónica con los tribunales y entre ellos.  Otra medida legislativa de interés para la observancia de los derechos de propiedad intelectual es la Ley de Enjuiciamiento Criminal, N° 25, de 22 de mayo de 1981.

162. La Ley de Aduanas, N° 5, de 10 de junio de 1966, y la Ley del Procedimiento Ejecutivo fueron objeto de modificaciones que entraron en vigor el 1° de septiembre de 2007.  Las modificaciones disponen que si las autoridades de aduanas tienen razones suficientes para sospechar que las mercancías infringen un derecho de propiedad intelectual, pueden notificar al titular del derecho y retener las mercancías por un período de hasta cinco días hábiles desde la fecha de notificación.  El titular del derecho podrá solicitar un requerimiento provisional para que las mercancías continúen retenidas hasta que los tribunales tomen una decisión sobre una medida de infracción.  Anteriormente, las autoridades aduaneras no podían proceder ex oficio, y sólo podían retener las mercancías si el titular del derecho había obtenido una orden judicial en la que se les pidiera que adoptaran esa medida.
� Tollvesenet (2006).


� The Customs Act.  Consultado en:  http://www.ub.uio.no/ujur/ulovdata/lov-19660610-005-eng.pdf;  y the Customs Regulations.  Consultado en:  http://www.ub.uio.no/ujur/ulovdata/for-19671215-8962-eng.doc.


� OMC (2004).


� Documento WT/TPR/M/138/Add.1 de la OMC, de 29 de noviembre de 2004.


� Las autoridades señalan que, en la práctica, esos importadores registrados son generalmente hoteles o restaurantes que desean importar alcohol sobre una base ad hoc.


� Documento WT/TPR/S/138 de la OMC, de 13 de septiembre de 2004.


� Documento WT/TPR/S/70 de la OMC, de 24 de mayo de 2000.


� Tollvesenet (2006).


� Documento WT/TPR/M/138/Add.1 de la OMC, de 29 de noviembre de 2004.


� Información en línea de la Dirección de Aduanas e Impuestos de Consumo.  Consultado en:  http://www.toll.no/upload/ strategiplan2005-2008_eng.pdf.


� Véase un resumen de las medidas introducidas por el Reglamento de las CE en el documento WT/TPR/S/177/Rev.1 de la OMC, de 15 de junio de 2007.  Las autoridades señalan que esta esfera no está abarcada por el Acuerdo sobre el Espacio Económico Europeo (EEE).


� OMC (2004).


� Estos países son:  Alemania, Dinamarca, Eslovaquia, Eslovenia, España,  los Estados Unidos, Estonia, la Federación de Rusia, Finlandia, Hungría, Islandia, Israel, Letonia, Lituania, los Países Bajos, Polonia, el Reino Unido, la República Checa, Sudáfrica y Suecia.


� Información en línea de la Organización Mundial de Aduanas, disponible en:  http://www.wcoomd.org/kybodycontent.htm.


� Documento G/PSI/N/1/Add.3 de la OMC, de 12 de octubre de 1996.


� Noruega notificó una traducción inglesa del texto del reglamento en el documento VAL/1/Add.11 del GATT, de 21 de agosto de 1981.  Las modificaciones se notificaron en los documentos VAL/1/Add.11/Suppl.1 y VAL/1/Add.11/Suppl.2 del GATT, de 25 de abril de 1984 y 21 de marzo de 1985, respectivamente.  Noruega notificó a la OMC que su notificación del GATT seguía siendo válida de conformidad con el Acuerdo sobre Valoración en Aduana de la OMC (documento G/VAL/N/1/NOR/1 de la OMC, de 31 de enero de 1996).


� "Forskrift, 13 desember 2004 om preferensielle opprinnelsesregler".  Consultado en:  http://www.  regjeringen.no/upload/kilde/fin/reg/2004/0013/ddd/pdfv/231077-opprinnelsesforskriften.pdf.


� Por medio de la Decisión del Comité Mixto del EEE Nº 136/2005, se modificó el Protocolo 4 para ampliar el sistema de acumulación a efectos de incluir a los participantes de la asociación euromediterránea.  Diario Oficial L 321/2, de 8 de diciembre de 2005.  Consultado en:  http://eur�lex.europa.eu/LexUriServ/ LexUriServ.do?uri=OJ:L:2005:321:0001:0119:EN:PDF.


� Siempre que también haya un cambio de clasificación arancelaria, el 10 por ciento del peso de los productos textiles "mezclados" (que comprendan dos o más materias textiles básicas) puede proceder de países no originarios;  y el 8 por ciento del precio franco fábrica de las materias textiles (a excepción de los forros y entretelas) puede proceder de países no originarios.  Las normas de tolerancia se establecen en las notas 5.1 y 6.1 del Anexo I del Protocolo 4 del Acuerdo sobre el EEE.  Consultado en:  http://eur�lex.europa.eu/ LexUriServ/LexUriServ.do?uri=OJ:L:2005:321:0001:0119:EN:PDF.


� Estas operaciones se establecen en el artículo 6 del Protocolo 4 del Acuerdo sobre el EEE.


� Documento WT/COMTD/N/6/Add.4 de la OMC, de 18 de enero de 2001.


� Los productos sujetos a aranceles estacionales también están sujetos a tipos arancelarios no estacionales separados.  Véase el capítulo IV 2).


� La Autoridad Palestina, el Canadá, Chile, Croacia, Egipto, Israel, Jordania, el Líbano, Macedonia, Marruecos, México, la República de Corea, Singapur, Túnez, Turquía y la Unión Aduanera del África Meridional.


� Véase la Ley del IVA de 1969, artículos 13, 16 y 62.  Consultado en:  http://www.skatteetaten.no/upload/Act%20and%20regulations%20apr%2004_pdf.


� Información en línea de la Tollvesenet.  Consultado en:  http://www.toll.no/upload/Dokumenter/ avgiftsrund skriv/2007NOx_english.pdf.


� Véanse los tipos aplicables en 2004 en el documento WT/TPR/S/138 de la OMC, de 13 de septiembre de 2004, capítulo III IV), cuadro III.5.


� Los detalles del régimen de licencias de importación de Noruega figuran en el documento G/LIC/N/1/NOR/2 de la OMC, de 3 de diciembre de 1997.  La más reciente notificación de Noruega que confirma que no ha habido cambios en su régimen de licencias de importación data de abril de 2000 (documento G/LIC/N/3/NOR/2/Add.2 de la OMC, de 25 de abril de 2000).  Las autoridades indican que próximamente se presentará una nueva notificación.


� Ley relativa a la regulación de las importaciones y las exportaciones (17 de diciembre de 1996).  Consultado en:  http://www.ub.uio.no/ujur/ulovdata/lov-19970606-032-eng.html.


� Documento G/LIC/N/3/NOR/2 de la OMC, de 3 de diciembre de 1997.


� Documentos de la OMC  TN/RL/W/230, de 17 de abril de 2008;  TN/RL/W/229, de 17 de abril de 2008;  TN/RL/W/224, de 12 de marzo de 2008;  TN/RL/W/223, de 12 de marzo de 2008;  TN/RL/W/222, de 12 de marzo de 2008;  TN/RL/W/221, de 12 de marzo de 2008;  TN/RL/W/215, de 31 de enero de 2008;  TN/RL/W/214, Rev.3, de 25 de enero de 2008;  TN/RL/GEN/74, de 17 de octubre de 2005;  TN/RL/W/181, de 25 de mayo de 2005;  TN/RL/W/174, Rev.1, de 7 de abril de 2005;  TN/RL/W/171, de 15 de febrero de 2005;  y TN/RL/W/158, de 28 de mayo de 2004.


� Acuerdo sobre el Espacio Económico Europeo (EEE) (artículo 26).  Consultado en:  http://www.efta.int/content/legal-texts/eea;  Protocolo 13 del EEE.  Consultado en:  http://www.efta.int/content/ legal-texts/eea/ protocols/protocol13.pdf/view.


� Documento G/SG/N/1/NOR/3 de la OMC, de 2 de febrero de 1996.  En 2003 se modificó el arancel aduanero para cumplir el Acuerdo sobre Salvaguardias de la OMC (véase también OMC, 2004).


� Documento G/AG/N/NOR/43 de la OMC, de 12 de abril de 2006.


� Documento G/TBT/ENQ/30 de la OMC, de 22 de junio de 2007.


� Información en línea de Standards Norway.  Consultado en:  http://www.standard.no.


� Información en línea de Pronorm SA.  Consultado en:  http://www.pronorm.no.


� Documento G/TBT/CS/2/Rev.14 de la OMC, de 20 de febrero de 2008.


� Documentos G/TBT/2/Add.15 y G/TBT/2/Add.15/Rev.1 de la OMC, de 15 de julio de 1996 y 26 de junio de 1997, respectivamente.


� Documentos G/TBT/M/43, G/TBT/M/41 y G/TBT/M/39 de la OMC, de 21 de enero de 2008, 12 de junio de 2007 y 31 de julio de 2006, respectivamente.


� Los reglamentos técnicos armonizados de las CE adoptan una de dos formas:  los del "antiguo enfoque", que establecen requisitos detallados;  y los del "nuevo enfoque", que establecen prescripciones esenciales.  Véase una explicación detallada en el documento WT/TPR/S/136 de la OMC, de 23 de junio de 2004.


� Estos proyectos de reglamentos se refieren a determinadas sustancias peligrosas;  equipos de terminales de radio y telecomunicaciones;  equipos electrónicos de comunicaciones;  sustancias o preparaciones que contengan mercurio o compuestos del mercurio;  y textiles o compuestos protectores que contengan más de un determinado valor límite de sulfonato de perfluorooctano (PFOS) o sustancias relacionadas (documentos de la OMC G/TBT/N/NOR/2, de 29 de septiembre de 2004 a G/TBT/N/NOR/17, de 8 de junio de 2007).


� Puede encontrarse información sobre los órganos de evaluación de la conformidad designados en la información en línea de la Unión Europea.  Consultado en:  http://ec.europa.eu/ enterprise/newapproach/nando/.


� Información en línea de la AELC.  Consultado en:  http://www.efta.int/content/legal-texts/efta-convention/annexes/vaduz-annex-I/view.


� Véase una lista de los productos abarcados por cada acuerdo de reconocimiento mutuo en la información en línea de la AELC.  Consultado en:  http://www.efta.int/ content/eea/MRAs/mra.


� Protocolo 12, Acuerdo sobre el EEE.  Consultado en:  http://www.efta.int/content/legal-texts/eea/ protocols/ protocol12.pdf/view.


� OMC (2004).


� Esta ley está disponible únicamente en noruego.  Consultado en:  http://www.lovdata.no/cgi-wift/ ldles?doc=/sf/sf/sf-20001201-1333.html.


� Reglamento Nº 1045, de 9 de septiembre de 2005, sobre la importación de productos alimenticios procedentes de terceros países.


� Anexo I y Capítulo 12 del Anexo 2 del Acuerdo sobre el EEE.  Consultado en:  http://www.efta.int/content/legal-texts/eea/annexes/.


� Información en línea de la AELC.  Consultado en:  http://www.efta.int/content/eea/policy-areas/ goods/AGF/food-veterinary-elements.


� Las Decisiones del Comité Mixto del EEE se enumeran en:  http://www.efta.int/content/legal-texts/ eea/list-of-adopted-joint-committee-decisions-jcds/.


� Información en línea del Órgano de Vigilancia de la AELC.  Consultado en:  http://www.eftasurv.int/fieldsofwork/fieldgoods/seeds/.


� Anexo I del Acuerdo sobre el EEE, 32003 R 1831.


� Estos reglamentos fueron incorporados en el Acuerdo sobre el EEE por el Comité Mixto en su reunión de octubre de 2007.  Reglamento (CE) Nº 178/2002, por el que se establecen los principios y los requisitos generales de la legislación alimentaria, se crea la Autoridad Europea de Seguridad Alimentaria y se fijan procedimientos relativos a la seguridad alimentaria;  Reglamento (CE) Nº 852/2004 relativo a la higiene de los productos alimenticios;  Reglamento (CE) Nº 853/2004 por el que se establecen normas específicas de higiene de los alimentos de origen animal;  Reglamento (CE) Nº 854/2004 por el que se establecen normas específicas para la organización de controles oficiales de los productos de origen animal destinados al consumo humano;  y Reglamento (CE) Nº 882/2004 sobre los controles oficiales efectuados para garantizar la verificación del cumplimiento de la legislación en materia de piensos y alimentos y la normativa sobre salud animal y bienestar de los animales.  Consultado en:  http://eur-lex.europa.eu.


� Véanse más detalles de los resultados de estas inspecciones en la información en línea del Órgano de Vigilancia de la AELC.  Consultado en:  http://www.eftasurv.int/information/reportsdocuments/ vetcontrolmatters.


�OMC (2004).


� Información en línea de la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega�.  Consultado en:  http://www.mattilsynet.no/mattilsynet/multimedia/archive/ 00031/Regulations_relating_31197a.pdf.


� Información en línea de la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega�.  Consultado en:  http://www.mattilsynet.no/english/plant_health/amendments_to_the_regulations_relating_to_plants_and_ measures_against_pests_32103.


� Información en línea de la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega�.  Consultado en:  http://www.mattilsynet.no/portal/page?_pageid=54,40083&_dad=portal&_schema=PORTAL&navigation1_ parentItemId=2762&navigation2_parentItemId=2762&navigation2_selectedItemId=2762&language=english&_piref54_40088_54_40083_40083.artSectionId=2607&_piref54_40088_54_40083_40083.articleId=49514.


� Información en línea de la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega�.  Consultado en:  http://www.mattilsynet.no/english/plant_health/regulations_on_measures_against_phytophthora_ramorum_have_been_amended_55856.


� Documentos G/SPS/N/NOR/11, de 23 de diciembre de 2004, a G/SPS/N/NOR/25, de 17 de diciembre de 2007.


� Véanse más detalles en el documento WT/TPR/S/177/Rev.1 de la OMC, de 15 de mayo de 2007.


� Información en línea de la Dirección General de Inocuidad Alimentaria de Noruega�.  Consultado en:  http://www.mattilsynet.no/mattilsynet/multimedia/ archive/00007/About_Mattilsynet_Eng_7352a.pdf.


� Regulations relating to impact assessment pursuant to the Gene Technology Act (Reglamento sobre evaluación del impacto de conformidad con la  Ley de Tecnología Genética).  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/en/dep/md/Documents-and-publications/Acts-and-regulations/Regulations/ Regulations-relating-to-impact-assessmen.html?id=440455.


� Regulations relating to the labelling, transport, import and export of GMOs (Reglamento sobre etiquetado, transporte, importación y exportación de OMG).  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/en/dep/ md/Documents-and-publications/Acts-and-regulations/Regulations/Regulations-relating-to-the-labelling-tr.html?id=440383.


� Act Relating to the Regulation of Exports of Fish and Fish Products (Ley de Regulación de las Exportaciones de Pescado y Productos del Pescado)  (1990).  Consultado en:  http://faolex.fao.org/docs/texts/ nor53407E.doc.


� Información en línea del Fondo de Investigación para la Pesca y la Acuicultura.  Consultado en:  http://www.fiskeri fond.no/index.php?current_page=english.


� El Reglamento sobre la exportación de bienes, servicios y tecnología estratégicos fue modificado mediante el Reglamento Nº 1508, de 24 de noviembre de 2004, y el Reglamento Nº 994, de 4 de julio de 2007.


� Reglamento Nº 2107, de 6 de diciembre de 1985, "Tolltariffens innledende bestemmelser".  Consultado en:  http://www.lovdata.no/for/sf/sv/xd-19851206-2107.html.


� Eksportfinans fue establecido en 1962 y es propiedad conjunta del Reino de Noruega y de varios bancos que operan en Noruega.  El Reino de Noruega tiene una participación directa del 15 por ciento en Eksportfinans;  también tiene una participación del 34 por ciento en DnB Nor (véase el capítulo IV 7) ii)), mayor accionista de Eksportfinans.


� Información en línea de Eksportfinans.  Consultado en:  http://www.eksportfinans.no/Renter/ CIRR.aspx.


� Eksportfinans (2007).


� Eksportfinans (2007).


� El Plan de Garantía de Licitación está concebido para la recuperación de los gastos relacionados con la participación en licitaciones competitivas internacionales de proyectos financiados en el marco de la asistencia para el desarrollo en los países en desarrollo que tienen derecho a recibir préstamos del Banco Mundial.


� Información en línea del Consejo de Exportación de Pescado y Marisco de Noruega.  Consultado en:  http://www.seafoodfrom norway.com.


� Información en línea del Órgano de Vigilancia de la AELC.  Consultado en:  http://web.eftasurv.int/.


� Información en línea del Ministerio de Comercio e Industria.  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/en/dep/nhd/selected-topics/simplification-for-business.html?id=1335.


� Cifras de 2006.  Información en línea de Statistics Norway.  Consultado en:  http://www.ssb.no/ naeringsliv_en/.


� Información en línea del Banco Mundial.  Consultado en:  http://www.doingbusiness.org/ EconomyRankings/.


� Información en línea del Banco Mundial.  Consultado en:  http://www.doingbusiness.org/ ExploreTopics/Starting Business/Details.aspx?economyid=145.


� Información facilitada por las autoridades noruegas.


� Información en línea del Ministerio de Hacienda.  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/en/dep/ fin/Selected-topics/Taxes-and-Duties/skatteavtaler/Tax-treaties-between-Norway-and-other-st�2.html?id=450647.


� Bedin (2006).


� Información en línea del Banco Mundial.  Consultado en:  http://www.doingbusiness.org/ ExploreTopics/Paying Taxes/Details.aspx?economyid=145.


� OCDE (2007c).


� Estos reglamentos son los siguientes:  Real Decreto, de 16 de abril de 2004, sobre la delegación de la autoridad del Rey al Ministerio de Administración Pública y Reforma;  Real Decreto, de 23 de abril de 2004, sobre exenciones de las disposiciones de cooperación de la Ley de la Competencia en los sectores de la agricultura y la pesca;  Reglamento, de 28 de abril de 2004, sobre notificación de fusiones de empresas (entre otras cosas), adoptado por el Ministerio de Administración Pública y Reforma;  y Real Decreto, de 25 de junio de 2004, sobre exenciones de los artículos 10 y 11 de la Ley de la Competencia para determinados acuerdos entre las autoridades y los médicos, psicólogos y fisioterapeutas.


� Reglamento del Consejo (CE) Nº 139/2004, de 20 de enero de 2004, sobre el control de las concentraciones entre empresas.


� Reglamento sobre la notificación de las concentraciones, de 28 de abril de 2004.


� OMC (2004).  Los casos tramitados entre 2004 y 2007 hacían referencia a las siguientes cuestiones:  rechazo de solicitudes de intervención, 142;  intervenciones frente a prácticas anticompetitivas, 7;  fusiones y adquisiciones, 107, de las cuales 18 fueron intervenciones contra fusiones y 89 sanciones administrativas por falta de notificación de fusiones y adquisiciones;  identificación de reglamentos públicos nocivos para la competencia, 23;  audiencias sobre comunicaciones importantes, 268;  y otras decisiones, 19.


� Norwegian Competition Authority (2006a).


� Copenhagen Economics (2007).


� OCDE (2007c).


� Información en línea de la Administración de la Competencia.  Consultado en:  http://www.konkurransetilsynet.no/portal/page?_pageid=235,480926&_dad=portal&_schema=PORTAL&menuid=13069.


� Noruega, Dinamarca e Islandia firmaron el acuerdo en 2000, mientras que Suecia lo hizo en 2003.


� European Observatory on Health Systems and Policies (2006).


� European Observatory on Health Systems and Policies (2006).


� Acuerdo del EEE.  Consultado en:  http://secretariat.efta.int/Web/EuropeanEconomicArea/EEA Agreement/EEAAgreement.  Estas disposiciones son comprables a las de los artículos 87 y 88 del Tratado de las CE.  La evolución de la ayuda estatal desde 2004 en las CE puede verse en los documentos de la OMC WT/TPR/S/136, de 23 de junio de 2004 y WT/TPR/S/177, de 22 de enero de 2007.


� EFTA Surveillance Authority (2008).


� Plan de ayuda Gassnova;  ayuda al transporte nacional;  y un programa de investigación, desarrollo e innovación (en el sector marítimo).


� Fondo Industrial Sueco-Noruego;  líneas de garantía y líneas de crédito concedidas a la empresa encargada del tratamiento de desechos peligrosos;  Fondo Noruego para el Medio Ambiente;  ayuda para la explotación relacionada con contratos;  subvenciones de los tipos de interés para la industria de la construcción naval;  ayuda a determinadas pesquerías;  subvenciones para la contratación de nuevas embarcaciones y la retirada de embarcaciones (pesca);  donación para la compra de embarcaciones para los condados de Finnmark y Nord Troms;  y ayuda a la pesca con palangre y cebo.


� Pueden encontrarse más datos en la información en línea del Ministerio de Gobierno Local y Desarrollo Regional.  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/Rpub/STM/20052006/021EN/PDFS/ STM20052006002 1000EN_PDFS.pdf.


� Los costos de la ayuda en condiciones favorables deben ser gastos para atender necesidades que se presenten una sola vez en materia de actualización de conocimientos en diversas esferas o de establecimiento de redes de cooperación, etc., y no inversiones tangibles.


� Aproximadamente la mitad de la financiación pública de la investigación y desarrollo se encauza a través del Ministerio de Educación e Investigación;  el Ministerio de Comercio y el de Salud aportan alrededor del 10 por ciento, en cada caso.


� Información en línea de SIVA.  Consultado en:  http://www.siva.no/sivabas/nyheter.nsf/ nysvano/English %20summary.


� Información en línea del Ministerio de Gobierno Local y Desarrollo Regional.  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/nb/dep/krd/pressesenter/pressemeldinger/2006/Regjeringa-gjennomforer-distriktsloft et.html?id=272042&epslanguage=NO.


� Las autoridades señalan que la principal diferencia entre el plan de ayuda al transporte regional y el plan de ayuda al transporte nacional es que el Gobierno no asigna financiación para el plan de ayuda regional, más allá de delimitar las zonas que pueden recibir dicha ayuda de las autoridades de los condados y las normas que la regulan.  La decisión de hacer uso de la ayuda corresponde a las autoridades de los condados en las zonas beneficiarias.


� Información en línea del Consejo de Investigaciones de Noruega.  Consultado en:  Norway's Research Council:  http://www.forskningsradet.no/en/The+research+budget/1185261825657.


� Las PYME son compañías con menos de 250 empleados y bien un volumen de negocios anual de menos de 40 millones de coronas noruegas o bien un saldo de menos de 27 millones de coronas noruegas.


� Información en línea del Consejo de Investigaciones de Noruega.  Consultado en:  http://www.forskningsradet.no/en/ General+application+requirements/1184159007037.


� Información en línea de Innovation Norway.  Consultado en:  http://www.innovasjonnorge.no/ Aktuelt_fs/English/About%20Us/Loven20i%20engelsk%20versjon.pdf.


� Información en línea del Consejo de Investigaciones de Noruega.  Consultado en:  http://www.forskningsradet.no/en/News/Norwegian+participation+in+collaborative+European+programmes/ 1207296318217.


� Información en línea de Innovation Norway.  Consultado en:  http://www.innovasjonnorge.no/ Om�oss/Innovation-Norway/Norwegian-Industrial-Research-and-Development-IFU-Contracts/.


� Las autoridades señalan que una empresa noruega es una empresa que está registrada en Noruega y realiza actividades pertinentes en el país, pero puede ser propiedad de nacionales de otro país.


� Ley sobre la Venta de Bebidas Alcohólicas N° 27, de 2 de junio 1989.


� Ministry of Trade and Industry (2007).


� Información en línea del Ministerio de Comercio e Industria.  Consultado en:  http://www.eierberetningen.nhd .no/index.gan?id=6982.


� Ministry of Trade and Industry (2006).


� Libro Blanco N° 13, "An Active and Long-Term State Ownership", diciembre de 2006.  Información en línea del Ministerio de Comercio e Industria.  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/ en/dep/nhd/Documents/Government-propositions-and-reports/Reports-to-the-Storting-white-papers/2006-2007/ Report-No-13-2006-2007-to-the-Storting.html?id=472648.


� Información en línea del Ministerio de Comercio e Industria, Libro Blanco N° 13, "An Active and Long-Term State Ownership", diciembre de 2006.  Consultado en:  http://www.regjeringen.no/en/dep/nhd/ Documents/Government-propositions-and-reports/Reports-to-the-Storting-white-papers/2006-2007/Report-No�13-2006-2007-to-the-Storting.html?id=472648.


� OCDE (2007c).


� FMI (2007a).


� Ministry of Trade and Industry (2006).


� Información en línea de Statistics Norway.  Consultado en:  http://www.ssb.no/english/ subjects/12/01/ offinnkj_en/tab-2007-11-20-01-en.html.


� Según la notificación de Noruega a la OMC (documento  GPA/88/Add.1, de 12 de marzo de 2007), aproximadamente el 96,3 por ciento de los 9.300 millones de coronas noruegas de la contratación pública se habría adjudicado a proveedores nacionales y el resto a extranjeros.  El desglose del valor total en función del tipo de procedimiento sería el siguiente:  licitación pública, 65,2 por ciento;  licitación restringida, 22,7 por ciento;  licitación negociada, 12,1 por ciento.  El desglose del valor total en función del tipo de contrato sería el siguiente:  suministros, 27,3 por ciento;  servicios, 41,3 por ciento;  obras, 20 por ciento;  contratos de servicios públicos, 11,4 por ciento.


� Las autoridades señalan que su información estadística correspondiente a 2005 estaba basada en un método de investigación que arrojaba un número equivocado de contratos y de valores de los contratos incluidos en el marco del ACP.  Ello se debía a que las estadísticas se basaban en 410 avisos de contratos adjudicados en el marco del Acuerdo sobre el EEE (que tiene aproximadamente la misma cobertura que el ACP), mientras que se publicaban aproximadamente 2.700 convocatorias a licitación.  Además, la obligación de publicar un aviso de adjudicación afecta a todos los contratos, mientras que no hay obligación ninguna de publicar una convocatoria de licitación.  En consecuencia, la cobertura del ACP podría representar sólo la décima parte de su valor real.


� Información en línea de la Secretaría de la AELC.  Consultado en:  http://secretariat.efta.int/ Web/Publications/Fact Sheets/.


� Los umbrales equivalen a 7.893.950, 206.570, 317.800 y 635.600 dólares, respectivamente.  Información facilitada por las autoridades noruegas.


� Documento de la OMC, GPA/W/295/Add.7, de 10 de octubre de 2006.


� La Ley N° 121, de 21 de diciembre de 2007, y el Reglamento N° 112, de 8 de enero de 2008, instrumentan el Convenio N° 94 de la OIT sobre las cláusulas laborales en contratos públicos.


� Los reglamentos sustituidos fueron los siguientes:  Reglamento sobre contratación pública N° 616, de junio de 2001, y Reglamento de procedimientos de contratación de las entidades que operan en los sectores del agua, la energía, el transporte y las telecomunicaciones, de 5 de diciembre de 2003.


� De conformidad con el artículo 33 de la Directiva 2004/18/CE.


� De conformidad con la Decisión de la Comisión Europea 2004/15/CE, de 7 de enero de 2005.


� Puede verse una lista completa de excepciones, en inglés, en las Directivas 2004/127/EC y 2004/18/EC.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información facilitada por las autoridades.


� Información en línea de TED.  Consultado en:  http://www.doffin.no/.


� Información facilitada por las autoridades noruegas.


� Documento de la OMC IP/N/1/NOR/1, de 18 de junio de 1996.


� Documentos de la OMC IP/Q/NOR/1, de 13 de septiembre de 1996, IP/Q2/NOR/1, de 24 de septiembre de 1997, IP/Q3/NOR/1, de 22 de enero de 1998 y IP/Q4/NOR/1, de 26 de febrero de 1999.


� Información en línea de la OMPI.  Consultado en:  http://www.wipo.int/treaties/en/ShowResults. jsp?search_what=C&country_id=131C.


� Documento de la OMC IP/N/3/Rev.9, de 8 de noviembre de 2005.


� Documentos de la OMC IP/C/W/427, de 17 de septiembre de 2004 e IP/C/W/473, de 14 de junio de 2006.


� Documento de la OMC IP/C/W/496/Add.4, de 7 de diciembre de 2007.


� Documento de la OMC IP/C/W/497/Add.4, de 3 de diciembre de 2007.


� Puede encontrarse información más detallada en OMC (2004), capítulo III 4) v).


� Información facilitada por las autoridades noruegas.


� Información facilitada por las autoridades noruegas, y Westkamp (2007).


� Ley de Patentes N° 9 de 15 de diciembre de 1967 y Reglamento N° 1162 de 20 de diciembre de 1996.


� Documento de la OMC IP/C/W/427, de 17 de septiembre de 2004.


� Documento de la OMC IP/C/W/427, de 17 de septiembre de 2004.


� Secretaría de la OMC, a partir de estadísticas de la base de datos Comtrade, de las Naciones Unidas.


� Documento de la OMC IP/N/6/NOR/1, de 2 de septiembre de 1996.





