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III. POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS
1) Medidas que afectan directamente a las Importaciones

i) Procedimientos

1. En Nigeria las importaciones se rigen por la Ley de administración de derechos de aduana e impuestos indirectos, capítulo 45 de las Leyes de la Federación de Nigeria de 2004, y por legislación anterior y otros avisos, decretos y directrices sobre derechos de aduana e impuestos indirectos, establecidos por el Ministerio Federal de Hacienda.
  En virtud de la Ley no es necesario que los importadores estén registrados.  Se aplican los mismos procedimientos de importación a los importadores extranjeros y nacionales.

2. Para realizar sus operaciones, todos los importadores de productos comerciales deben cumplimentar un formulario de declaración de importaciones (formulario "M") que se presentará a un "banco cambista autorizado".
  Además del formulario "M", el importador debe presentar:  una descripción detallada de las mercancías, en la que se indique el nombre comercial, la composición, el estado (si son mercancías nuevas, usadas o renovadas) y las normas adoptadas, la cantidad, el costo unitario y el costo total de las mercancías, el costo del flete, la modalidad de transporte, los detalles de expedición (es decir, contenedor con carga completa, a granel, suelta o con poca carga), cualquier otra información que figure en el formulario "M", el país de origen, el país proveedor, la factura pro forma con los datos completos del proveedor y cualquier otra documentación pertinente, como la relativa a los reglamentos y normas sanitarios y fitosanitarios.

3. Todas las copias del formulario "M" y todos los documentos justificativos (necesarios en caso de auditoría) deben llevar claramente impresa la anotación "válido" o "no válido" para la obtención de divisas, dependiendo de que se efectúen, o no, remesas de divisas.  Tras verificar toda la información que consta en el formulario, el "banco cambista autorizado" deberá presentar el formulario cumplimentado y aprobado a la oficina de los proveedores del servicio de escaneado y gestión del riesgo en el transcurso de cinco días contados a partir de la aprobación.  Los servicios de escaneado y gestión del riesgo se han subcontratado con operadores del sector privado, cuyos contratos vencen en 2012, año en que el Servicio de Aduanas asumirá la responsabilidad por esos servicios.  La oficina de escaneado examina los documentos, y los acepta o rechaza en el plazo de un día.  Si son aceptados, los documentos se envían al Servicio de Aduanas para el despacho de las mercancías.  Las empresas de escaneado también deben presentar un informe sobre la evaluación del riesgo.  El formulario "M" solo es válido para fines de importación tras ser aceptado por los proveedores del servicio de escaneado y gestión del riesgo.  El formulario tiene una validez de seis meses, o de un año en el caso de instalaciones y equipo, pero se puede presentar una solicitud de revalidación al Departamento de Comercio y Cambios del Banco Central de Nigeria.

4. El Servicio de Aduanas fija la cuantía de los derechos sobre la base del valor c.i.f. de las mercancías.  El banco autorizado que tramita el formulario "M" del importador emite una letra a la vista por la cuantía de los derechos, que se abonan luego en el banco designado para esos efectos.  El banco designado entrega un recibo al importador y las mercancías se despachan.  En 2006 se introdujo un sistema de autoevaluación de los derechos de aduana.  Con arreglo a dicho sistema, todos los importadores o agentes deben preparar la declaración única del SIDUNEA y hacer una autoevaluación de los derechos de aduana pagaderos, que deberán abonarse al banco designado por el Servicio de Aduanas.  Una vez pagados esos derechos, el banco notifica al Servicio de Aduanas de Nigeria, que procede al despacho de las mercancías, previa solicitud, y después de escanearlas o someterlas a una verificación física.
  En caso de discrepancias, el importador o el agente deberá pagar cualquier derecho adicional al banco designado antes del despacho de las mercancías.  Las autoridades han declarado que actualmente alrededor del 90 por ciento de las importaciones ingresa por conducto del sistema de autoevalución, pero existen problemas de gestión de riesgo tanto al nivel de aduana como de los proveedores de servicios.

b) Valoración en aduana

5. La evaluación de los derechos se basa, en primer lugar, en el valor de transacción de las mercancías importadas.  Según las autoridades, en un 80 por ciento de los casos, aproximadamente, los derechos de importación se basan en el valor de transacción.  Si se desconoce el valor de transacción, los derechos se determinan en función del valor de transacción de productos idénticos o, de no ser posible una comparación con productos idénticos, en el valor de transacción de mercancías similares.
  Si no se dispone de ninguno de esos elementos se tiene en cuenta lo siguiente, en orden de preferencia:  valor de las ventas en Nigeria de productos idénticos;  valor de las ventas en Nigeria de mercancías similares;  valor reconstruido;  y, por último, un valor razonable según las autoridades aduaneras.
  El valor razonable se determina en el punto de entrada sobre la base del valor de transacción de productos idénticos o de mercancías similares vendidas para su exportación a Nigeria más o menos al mismo tiempo que las mercancías objeto de valoración.  Sin embargo, al no existir una base de datos de valores, el procedimiento parece arbitrario.

6. Si el importador no está conforme con la valoración, podrá interponer recurso ante el contralor de la zona aduanera.  En caso de no estar de acuerdo con la decisión del contralor de la zona aduanera, el importador podrá interponer recurso ante el contralor general de aduanas y, por último, ante los tribunales.  Las autoridades han afirmado que en término medio se interponen siete recursos por mes ante el contralor de la zona aduanera, entre tres y cinco ante el contralor general, y aproximadamente tres recursos por año ante los tribunales.

c) Procedimientos de despacho de aduana
7. Las autoridades han declarado que entre el 90 y el 95 por ciento de las expediciones se someten a examen físico debido a que los comerciantes no cumplen las disposiciones.  En teoría, los importadores están obligados a presentar una declaración única de mercancías y documentos justificantes al funcionario de aduanas designado (oficial de aduanas encargado de verificar que la declaración haya sido correctamente cumplimentada), quien examina la información que figura en la declaración única de mercancías y comprueba que todos los documentos estén en regla y que se hayan abonado los derechos correspondientes.  Los datos que constan en la declaración única de mercancías y los detalles que figuran en el manifiesto se incorporan en los respectivos módulos del SIDUNEA++.  El SIDUNEA++, y el informe de evaluación del riesgo de las compañías de escaneado permiten analizar los datos y determinar la asignación de las expediciones al canal de control correspondiente.  Si se dispone de escáneres, la expedición se asigna a los canales verde, azul, amarillo o rojo.  Si no se dispone de escáneres se utilizan los canales verde, azul o rojo.  Las expediciones para las que se han designado los canales verde y azul se despachan sin examen o inspección, mientras que las expediciones del canal amarillo se escanean antes del despacho.  Todas las expediciones del canal rojo se someten a examen físico antes del despacho.

8. Los procedimientos que se siguen en la versión SIDUNEA 2.7 son iguales a los de la versión SIDUNEA++, con la salvedad de que los informes de evaluación del riesgo no se presentan por medios electrónicos y el canal se determina en la etapa de la verificación, sobre la base del nivel de riesgo que figura en el informe de evaluación del riesgo.

9. Todas las transacciones de importación deben estar acompañadas de una factura en la que consten el número del formulario "M", una descripción de las mercancías, el puerto de destino y los datos relativos a la expedición.  Otros documentos justificantes necesarios, en inglés, son el certificado combinado de valor y origen, la lista de embalaje, el conocimiento de embarque a bordo sin objeciones, la carta de porte aéreo, la carta de porte por carretera, un certificado de producción del fabricante que indique las normas aplicadas a la producción de las mercancías (ISO, BS, DIN, etc.) o, cuando proceda, el certificado sanitario o fitosanitario, junto con los resultados de los exámenes de laboratorio.

10. Nigeria suprimió la inspección previa a la expedición en 2006.

11. Se está elaborando nueva legislación para sustituir la Ley de administración de derechos de aduana e impuestos indirectos.
  El nuevo proyecto de ley, provisionalmente titulado "Ley del Servicio de Aduanas de Nigeria de 2011", debe promulgarse durante el año en curso, para así poner en consonancia la legislación aduanera de Nigeria con las mejores prácticas internacionales, como el Convenio de Kyoto revisado, el Acuerdo sobre Valoración en Aduana de la OMC, las medidas en frontera del Acuerdo sobre los ADPIC de la OMC, y el Marco Normativo SAFE.  El proyecto de ley permite utilizar documentos, firmas y pagos por medios electrónicos, así como la aplicación de métodos adecuados de gestión del riesgo, auditorías posteriores al despacho y procedimientos simplificados especiales para comerciantes calificados.  También refuerza la estructura de las sanciones que se imponen para asegurar un nivel adecuado de medidas de disuasión.

ii) Aranceles

a) Estructura

12. El arancel NMF aplicado de Nigeria consta de cinco bandas:  franquicia arancelaria, 5 por ciento, 10 por ciento, 20 por ciento y 35 por ciento.  Todos los derechos son ad valorem.  En 2009 el arancel tenía 5.673 líneas a nivel de 10 dígitos del SA y estaba basado en la nomenclatura del SA de 2007.

b) Consolidaciones arancelarias

13. Nigeria ha consolidado el 19,2 por ciento de sus líneas arancelarias a nivel de ocho dígitos del SA.  Todas las líneas de productos agrícolas están consolidadas, en comparación con solo el 7 por ciento de las líneas de productos no agrícolas (definiciones de la OMC).
  Los aranceles consolidados finales están comprendidos entre el 40 por ciento aplicado a las aleaciones de aluminio y la maquinaria, y el 150 por ciento aplicado a las hortalizas, grasas y aceites, y a los alimentos preparados.  En 2009 el tipo arancelario medio consolidado fue del 118,4 por ciento.

c) Arancel aplicado

14. En 2009 el promedio del arancel NMF aplicado fue del 11,9 por ciento, es decir, considerablemente inferior al de 2003, que fue del 28,6 por ciento, lo que refleja una mayor liberalización.  La reducción obedece al hecho de que el arancel de Nigeria se ha ajustado al Arancel Exterior Común de la CEDEAO.  Según las autoridades ya se ha ajustado el 70 por ciento del arancel actual.  La gran diferencia (106,5 por ciento) entre el promedio del arancel NMF aplicado y los tipos consolidados medios, y el hecho de que la consolidación de las líneas arancelarias represente menos del 20 por ciento, permite a las autoridades disponer de un margen considerable para aumentar los aranceles, lo que imprime un carácter bastante imprevisible al arancel (cuadro III.1).  Más del 95 por ciento del arancel NMF aplicado oscila entre el 5 por ciento y el 20 por ciento, mientras que el tipo modal o tipo arancelario más común es del 5 por ciento (gráfico III.1).

15. Conforme a las definiciones sectoriales de la OMC, los aranceles medios aplicados a los productos agrícolas son más elevados que en el caso de los productos no agrícolas.  En 2009 los tipos respectivos fueron del 15,6 por ciento y del 11,4 por ciento, considerablemente inferiores en ambos casos a los correspondientes a 2003, que fueron del 50,2 por ciento y del 25,3 por ciento, respectivamente.  Como ya se ha mencionado, la reducción se debe al ajuste del arancel de Nigeria al arancel exterior común de la CEDEAO.

Cuadro III.1

Estructura del arancel NMF, 2011

(En porcentaje)

	
	2011
	U.R.

	1.  
Líneas arancelarias consolidadas (% de todas las líneas arancelarias)
	19,7
	n.a.

	2.  
Líneas arancelarias exentas de derechos (% de todas las líneas arancelarias)
	2,1
	0,0

	3.  
Aranceles no ad valorem (% de todas las líneas arancelarias)a
	0,0
	0,0

	4.  
Contingentes arancelarios (% de todas las líneas arancelarias)
	0,0
	0,0

	5.  
Aranceles no ad valorem sin EAV (% de todas las líneas arancelarias)
	0,0
	0,0

	6.  
Promedio aritmético de los tipos arancelarios
	11,9
	121,1

	
Productos agrícolas (definición de la OMC)
	15.6
	150,0

	
Productos no agrícolas (definición de la OMC)a
	11,4
	50,0

	
Agricultura, caza, silvicultura y pesca (CIIU 1)
	12,9
	150,0

	
Explotación de minas y canteras (CIIU 2)
	5,3
	..

	
Industrias manufactureras (CIIU 3)
	12,0
	112,3

	7.  
"Crestas" arancelarias nacionales (% de todas las líneas arancelarias)b
	0,0
	0,0

	8.  
"Crestas" arancelarias internacionales (% de todas las líneas arancelarias)c
	39,9
	100,0

	9.  
Desviación típica general de los tipos aplicados
	8,0
	46,0

	10.  
Tipos "de puro estorbo" aplicados (% de todas las líneas arancelarias)d
	0,0
	0,0


..
No disponible.

n.a.
No se aplica.

a
Excluido el petróleo.

b
Las crestas arancelarias nacionales son los tipos superiores al triple del promedio aritmético de todos los tipos aplicados (indicador 6).

c
Las crestas arancelarias internacionales son los tipos superiores al 15 por ciento.

d
Los tipos "de puro estorbo" son los tipos superiores a 0 pero inferiores o iguales al 2 por ciento.

Fuente:
Cálculos de la Secretaria de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades nigerianas;  y BiD de la OMC.
[image: image1.emf](2,1)

(45,4)

(12,7)

(37,0)

(2,9)

0

500

1.000

1.500

2.000

2.500

3.000

3.500

4.000

0 5 10 20 35

0

10

20

30

40

50

60

70

80

90

100

Las cifras entre paréntesis corresponden al porcentaje del total de líneas. 



Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades nigerianas.

Gráfico III.1

Desglose de los derechos de importación, 2011
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16. El régimen de franquicia arancelaria se aplica a los medicamentos, los insumos agropecuarios y el material didáctico, entre otros productos.  El tipo del 5 por ciento se aplica principalmente a la leche, los cereales, el arroz, las semillas y frutos de cáscara, el azúcar, los minerales y los productos químicos utilizados como materias primas industriales, y a otras materias primas industriales.  La banda más alta, es decir, el 35 por ciento, se aplica, entre otras cosas, a bolsas para envasado, determinados productos de hierro y acero, vehículos automóviles y manufacturas de tabaco.  Al parecer, el tipo más alto se utiliza para proteger a ciertas industrias nacionales.  Además de los derechos de importación, determinados productos están sujetos a otros impuestos y gravámenes que se cobran en la frontera (sección V).  Según las autoridades, la razón por la cual se aplican derechos de importación de poca cuantía al arroz y el azúcar pero a la vez se les imponen cargas adicionales obedece al propósito de poner el arancel en consonancia con el Arancel Exterior Común de la CEDEAO, protegiendo al mismo tiempo a los productores nacionales de arroz y azúcar.

d) Dispersión arancelaria

17. Además del nivel general de los aranceles, que se refleja en el promedio de los tipos arancelarios NMF aplicados, pueden producirse pérdidas de eficiencia dependiendo de la dispersión de los tipos arancelarios entre las líneas de productos.  Cuanto mayores sean las diferencias de los tipos arancelarios, sobre todo dentro de los grupos de productos similares, y que por consiguiente pueden sustituirse, mayor será la probabilidad de que la estructura del arancel distorsione las decisiones de consumidores y productores.  La consecuencia es que los productos muy similares están gravados a menudo a tipos bastante diferentes, con lo que se acentúa la complejidad de la estructura del arancel y se propician la clasificación indebida y la evasión fiscal.  Al parecer, la dispersión de los tipos arancelarios se ha acentuado durante el período objeto de examen;  la proporción de líneas arancelarias correspondientes a crestas nacionales e internacionales también ha disminuido y la desviación típica general de los tipos arancelarios bajó del 22,3 por ciento en 2003 al 8,0 por ciento en 2008 (cuadro III.1), lo que reduce la complejidad de la estructura del arancel.

e) Progresividad arancelaria
18. En su conjunto, la estructura del arancel de Nigeria presenta una progresividad mixta:  el promedio de los aranceles NMF aplicados en 2009 fue del 10,4 por ciento para las materias primas, el 9,8 por ciento para los productos semielaborados y el 13,5 por ciento para los productos acabados (cuadro III.2).  Sin embargo, a un nivel más desagregado (dos dígitos de la CIIU), el arancel presenta una progresividad positiva en la mayoría de las ramas de producción.  Los productos de metal fabricados presentan una progresividad negativa, mientras que las importaciones en los sectores de la agricultura y la extracción de minas y canteras parecen comprender solamente materias primas (gráfico III.2).  En las ramas de producción con progresividad positiva, el tipo efectivo de protección es elevado y puede dar lugar a que la producción se oriente al mercado interno.  Por otro lado, en los casos en que hay una progresividad mixta o negativa, la parte negativa puede causar una pérdida de competitividad con respecto a los productos semielaborados.

iii) Exenciones y concesiones arancelarias
19. Nigeria otorga exenciones y concesiones arancelarias a fin de atraer inversiones.  Con el propósito de mejorar la productividad agrícola, se otorgan concesiones arancelarias a insumos agropecuarios tales como abonos, semillas y maquinaria.  También está autorizada la importación en régimen de franquicia arancelaria de instalaciones y maquinaria para el sector de explotación de minas y canteras.  Todas las mercancías que se importan en las zonas de elaboración para la exportación están exentas de derechos de aduana y de otros impuestos.

iv) Aranceles preferenciales

20. En su condición de miembro de la CEDEAO, Nigeria otorga preferencias arancelarias a los demás Estados miembros de dicha Comunidad Económica (capítulo II 2) b)).  Además, Nigeria otorga preferencias arancelarias a otros países participantes en el Sistema Global de Preferencias Comerciales.

Cuadro III.2

Análisis recapitulativo de los derechos de importación, 2011

	Análisis
	
	Derechos de importación, 2011
	Importaciones en 2009a (millones de $EE.UU.)

	
	Nº de líneas
	Promedio arancelario simple 
(%)
	Intervalo
(%)
	Desviación típica 
(%)
	CV
	

	Total
	5.673
	11,9
	0-35
	8,0
	0,7
	33.906,3

	
	
	
	
	
	
	

	SA 01-24
	853
	16,2
	5-35
	7,6
	0,5
	4.159,7

	SA 25-97
	4.820
	11,2
	0-35
	7,9
	0,7
	29.478,9

	Según la definición de la OMCb
	
	
	
	
	
	

	Agricultura
	794
	15,6
	5-35
	8,1
	0,5
	3.402,1

	Animales vivos y productos del reino animal
	96
	18,8
	5-20
	4,2
	0,2
	1,0

	Productos lácteos
	33
	13,8
	5-20
	7,4
	0,5
	300,4

	Café y té, cacao, azúcar, etc.
	168
	17,1
	5-35
	7,0
	0,4
	896,8

	Flores cortadas y plantas
	35
	7,6
	5-20
	5,7
	0,8
	73,4

	Frutas y hortalizas
	166
	19,5
	5-20
	2,5
	0,1
	101,9

	Cereales
	18
	5,8
	5-10
	1,9
	0,3
	1.581,3

	Semillas oleaginosas, grasas, aceites y sus productos
	92
	17,7
	5-35
	13,2
	0,7
	153,2

	Bebidas y líquidos alcohólicos
	62
	16,5
	5-20
	4,9
	0,3
	151,6

	Tabaco
	9
	25,0
	5-35
	15,0
	0,6
	76,1

	Otros productos agrícolas
	115
	6,8
	5-20
	3,1
	0,5
	66,3

	Productos no agrícolas (excluido el petróleo)
	4.857
	11,4
	0-35
	7,9
	0,7
	29.981,7

	Pescado y productos de la pesca
	129
	14,5
	5-20
	5,1
	0,3
	818,6

	Productos minerales, piedras preciosas y metales preciosos
	344
	10,5
	0-20
	7,6
	0,7
	1.581,3

	Metales
	652
	13,1
	5-35
	10,2
	0,8
	3.496,2

	Productos químicos y productos fotográficos
	901
	8,0
	0-35
	5,9
	0,7
	4.453,9

	Cuero, caucho, calzado y artículos de viaje
	211
	12,9
	0-35
	7,7
	0,6
	761,4

	Madera, pasta de madera, papel y muebles
	281
	12,7
	0-20
	7,4
	0,6
	992,9

	Textiles y prendas de vestir
	848
	15,6
	0-35
	6,3
	0,4
	748,2

	Material de transporte
	244
	10,3
	0-35
	8,2
	0,8
	6.718,4

	Maquinaria no eléctrica
	547
	6,5
	0-35
	5,8
	0,9
	5.808,7

	Maquinaria eléctrica
	273
	10,0
	0-20
	7,0
	0,7
	3.663,9

	Productos no agrícolas, n.e.p.
	427
	13,1
	0-35
	7,8
	0,6
	938,2

	Por sectores de la CIIUc
	
	
	
	
	
	

	Agricultura, caza, silvicultura y pesca
	327
	12,9
	5-20
	7,1
	0,6
	1.296,2

	Explotación de minas y canteras
	104
	5,3
	5-20
	2,1
	0,4
	83,0

	Industrias manufactureras
	5.241
	12,0
	0-35
	8,1
	0,7
	32.259,4

	Por grado de elaboración
	
	
	
	
	
	

	Materias primas
	680
	10,4
	0-20
	6,8
	0,6
	2.748,4

	Productos semielaborados
	1.788
	9,8
	0-35
	7,3
	0,7
	6.991,3

	Productos acabados
	3.205
	13,5
	0-35
	8,3
	0,6
	23.898,9


a
El total de importaciones es mayor que la suma de las subpartidas, ya que ciertas importaciones, por valor de 267,7 millones de dólares EE.UU. no están clasificadas en el Sistema Armonizado.
b
No se tienen en cuenta 22 líneas arancelarias relativas a productos del petróleo.

c
Clasificación Industrial Internacional Uniforme (Rev. 2).  Se excluyen la electricidad, el gas y el agua (una línea arancelaria).

Nota:
CV = coeficiente de variación.

Fuente:
Estimaciones de la Secretaría de la OMC basadas en los datos facilitados por las autoridades nigerianas;  los datos relativos a las importaciones en 2005 provienen de la base de datos Comtrade de la División de Estadística de las Naciones Unidas.
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Gráfico III.2

Progresividad arancelaria, a nivel de 2 dígitos de la CIIU, 2011
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Fuente :  Cálculos de la Secretaría de la OMC basados en los datos facilitados por las autoridades nigerianas.



Todos los  productos



Alimentos, bebidas Textiles, prendas  de vestir Productos de  madera Papel y  productos para  imprenta Productos  químicos,  plásticos Productos  minerales no  metálicos Metales comunes Productos  elaborados de  metal Otras industrias  manufactureras

NO APLICABLE

Agricultura Explotación de  minas y canteras

Materias primas Productos semielaborados Productos acabados

NO APLICABLE


v) Otros derechos y cargas

21. Los derechos y cargas adicionales aplicados a las importaciones incluyen:  un gravamen de desarrollo portuario del 7 por ciento de los derechos pagaderos, un gravamen comunitario de la CEDEAO, con un tipo del 0,5 por ciento
, una carga correspondiente al Plan Integral de Supervisión de las Importaciones del 1 por ciento del valor f.o.b. de las importaciones, un gravamen del Consejo Nacional del Sector del Automóvil del 20 por ciento a la importación de llantas y radios, un gravamen del 10 por ciento a la importación de azúcar y un gravamen del 20 por ciento a la importación de arroz.  Se aplica un IVA del 5 por ciento a todos los bienes y servicios (de producción nacional o importados), con excepción de los enumerados en una lista de exclusiones (cuadro III.3).  El IVA se calcula sobre la base del valor c.i.f. de las importaciones más los derechos, y del precio de venta de los productos de producción nacional.  A las exportaciones se les aplica un "tipo cero".  Los ingresos provenientes del IVA se distribuyen a los gobiernos a nivel federal, estatal y local en proporciones del 35 por ciento, el 40 por ciento y el 25 por ciento, respectivamente.

22. Actualmente se aplican impuestos especiales de consumo del 5 por ciento a los perfumes y cosméticos, bebidas no alcohólicas y zumos de fruta, jabones y detergentes, espaguetis y fideos, tarjetas para recargar teléfonos celulares, papel y cartón corrugados, y papel higiénico y toallitas de desmaquillar.  Se aplican a un tipo del 20 por ciento a los cigarrillos y el tabaco y las bebidas alcohólicas.
  Sin embargo, los impuestos especiales sólo se aplican a las mercancías de producción nacional, lo que sitúa a esos productos en desventaja competitiva en comparación con productos similares importados.  Las autoridades señalaron que no disponían de la capacidad necesaria para aplicar impuestos especiales a las importaciones y que en su lugar esos impuestos se recaudaban en forma de derechos de importación más elevados.

Cuadro III.3

Bienes y servicios exentos del IVA, 2011

	Bienes

	Productos farmacéuticos y médicos

	Productos alimenticios básicos, como guisantes, frijoles, ñame, mandioca, maíz, arroz, trigo, leche y pescado

	Productos para la alimentación infantil

	Libros, periódicos y revistas

	Material educativo (equipo de laboratorio)

	Productos para bebés, tales como cochecitos, prendas de vestir y pañales, así como compresas (toallas) higiénicas

	Vehículos comerciales y repuestos, tractores, vehículos de transporte público de pasajeros, ciclomotores, tanques y demás vehículos automóviles blindados de combate, y bicicletas

	Equipo agrícola como el empleado para la preparación o el cultivo del suelo, la recolección o la trilla, ordeñadoras, máquinas y aparatos para la industria lechera y máquinas y aparatos para la avicultura

	Equipo de medicina veterinaria

	Fertilizantes y equipo de transporte agrícola

	Servicios

	Servicios médicos y sanitarios

	Servicios de bancos municipales, bancos populares e instituciones de crédito hipotecario (los ingresos por intereses de préstamos efectuados por bancos comerciales y las primas pagadas a compañías de seguros no son imponibles)

	Representaciones realizadas por instituciones de enseñanza en el marco del programa de estudios

	Servicios sociales como los orfanatos, instituciones benéficas y bomberos

	Servicios estrictamente postales

	Servicios religiosos

	Servicios culturales no comerciales

	Transporte aéreo de ultramar

	Servicios de teléfonos públicos y telegramas (excluidos los servicios empresariales o comerciales)

	Otros bienes y servicios

	Sal

	Agua

	Salarios o sueldos

	Remuneraciones de directores

	Actividades de pasatiempo

	Transacciones privadas tales como la venta de artículos domésticos, vehículos, efectos personales, y alquiler de casa residencial


Fuente:
Información facilitada por las autoridades nigerianas.
vi) Normas de origen

23. Se considera que las mercancías son originarias de un país si se producen enteramente en ese país, o si el valor añadido durante la producción o un componente incorporado en las mercancías representa por lo menos el 75 por ciento de los costos de producción.  Además, como miembro de la CEDEAO, Nigeria aplica las normas de origen de esa organización, en virtud de las cuales un producto acabado es originario de la Comunidad si al menos el 60 por ciento de las materias primas utilizadas en su fabricación proviene de los miembros de la CEDEAO, o si el valor añadido representa por lo menos el 35 por ciento del precio de costo ex fábrica (excluidos los impuestos).  En caso de diferencias, los recursos se presentan en primera instancia a las autoridades aduaneras del país de importación.  Si la diferencia no se soluciona, la cuestión se remite a la Comisión de la CEDEAO.

vii) Prohibiciones, restricciones y licencias de importación

24. En virtud de la actual legislación de aduanas de Nigeria se pueden imponer prohibiciones a la importación para proteger las ramas de producción nacional, para reducir los déficit de la balanza de pagos, como medidas comerciales correctivas especiales, y por motivos de moral y seguridad.  Nigeria tiene dos listas de mercancías prohibidas:  la Lista de Importaciones Prohibidas, y la Lista de Prohibición Absoluta de Importaciones.  La Lista de de Importaciones Prohibidas se utiliza principalmente para proteger las ramas de producción nacional (cuadro AIII.1).

25. Las importaciones de mercancías incluidas en la Lista de Prohibición Absoluta de Importaciones no están autorizadas, entre otras cosas, por motivos de seguridad, salud o moral.  Entre ellas figuran las armas, algunos aguardientes, los artículos obscenos, los materiales textiles que contienen productos químicos peligrosos y las prendas de vestir de segunda mano (cuadro AIII.2).

26. De conformidad con las autoridades, la importación de prendas de vestir de segunda mano está prohibida por motivos de salud y seguridad.  Aunque un reglamento técnico permitiría alcanzar el mismo objetivo, las autoridades señalaron que no disponían de la capacidad necesaria para aplicar ese tipo de medida.  Está prohibida también la importación de vehículos, medicamentos y materias primas farmacéuticas, y todas las mercancías en contenedor a través de las fronteras terrestres de Nigeria.  Teniendo en cuenta la gran congestión en los puertos marítimos de Nigeria, y que el tiempo necesario para la importación de un contenedor estándar es de 39 días, la apertura de las fronteras terrestres a las mercancías en contenedor podría ayudar a reducir esa congestión y los costos del comercio.  Además, los materiales textiles y el cemento sólo pueden importarse a granel.

27. Los productos que se incluyen o suprimen en esas listas se notifican por conducto de avisos y decretos gubernamentales.  Al parecer, la inclusión o supresión de productos en una lista es facultad del Ministro.  Las autoridades han declarado que para añadir o suprimir productos en las listas de prohibiciones es necesario presentar una solicitud al Ministro de Hacienda quien, tras examinar las recomendaciones del Comité Técnico de Aranceles y de la Junta de Revisión de Aranceles, remite su decisión al Presidente para su aprobación.

28. Nigeria abolió su sistema general de licencias de importación en 1986.  Actualmente no existen prescripciones en materia de licencias.
  Sin embargo, se necesita un permiso para la importación de cemento en bolsas.
  Las solicitudes de importación de mercancías prohibidas o de productos sujetos a restricciones deben efectuarse tres meses antes de la importación.  Las cantidades asignadas a cada importador, o las que se pueden importar de cada país, se indican en cada licencia o permiso, pero no se publican.  Las cantidades se determinan sobre la base del análisis de cada solicitud.  Según las autoridades, la concesión de exenciones para la importación de productos prohibidos solo puede ser autorizada por el Presidente.

viii) Medidas comerciales especiales

a) Medidas antidumping y compensatorias

29. Durante los últimos seis años no se han registrado cambios en la legislación relativa a medidas comerciales especiales.  La Ley de Derechos de Aduana (mercancías objeto de dumping y subvencionadas) de 1958, prevé la imposición de un derecho especial a las mercancías que se considera que son objeto de dumping por empresas, o que reciben subvenciones de un gobierno o una autoridad fuera de Nigeria.
  Se considera que las mercancías han sido objeto de dumping si el precio de exportación es menor que el "precio justo de mercado".  Las disposiciones de esta Ley pueden invocarse si existe amenaza de daño importante a una rama de producción existente o potencial de Nigeria y siempre que el establecimiento de un derecho especial no esté en contradicción con los acuerdos internacionales concertados por Nigeria.  Nigeria no ha impuesto derechos antidumping o compensatorios desde 1998.  Según las autoridades, se ha elaborado un proyecto de ley sobre medidas antidumping y compensatorias, y el proyecto de ley por el que se crea una autoridad investigadora ya ha pasado por la segunda lectura en la Asamblea Nacional.  El nuevo proyecto de ley prevé la determinación de la existencia de dumping, daño y relación causal, el establecimiento de un grupo especial sobre medidas antidumping, la limitación y realización de una investigación y la imposición de medidas.

b) Medidas de salvaguardia

30. Según las autoridades, Nigeria está en vías de promulgar la legislación relativa a las medidas de salvaguardia;  la demora en la promulgación de la ley está retrasando también el establecimiento de una autoridad investigadora.  Nigeria no ha adoptado ninguna medida de salvaguardia durante el período objeto de examen.

ix) Otras medidas

a) Acuerdos de comercio de compensación y arreglos sobre compras subsiguientes

31. Los acuerdos de comercio de compensación y los arreglos sobre compras subsiguientes siguen formando parte de la política del Gobierno.  La justificación de esas políticas es la conservación de los ingresos en divisas.  Por consiguiente, se alienta a las empresas y a los particulares a emprender proyectos industriales abasteciéndose de maquinaria y equipo de proveedores extranjeros, por medio de tales acuerdos, a mediano y largo plazo.  Sin embargo, los acuerdos de comercio de compensación y los arreglos sobre compras subsiguientes no se permiten para la importación de bienes de consumo.  Las autoridades han declarado que si bien la política oficial en relación con los acuerdos de comercio de compensación y los arreglos sobre compras subsiguientes no ha variado en los últimos seis años, esos acuerdos no se han utilizado durante el período objeto de examen.

2) Medidas que afectan directamente a las exportaciones

i) Procedimientos

32. Todos los exportadores deben registrarse ante el Consejo de Promoción de las Exportaciones de Nigeria (NEPC) y deben estar constituidos como sociedad en Nigeria.  Para proceder al registro, los exportadores deben presentar un formulario de solicitud debidamente cumplimentado, junto con copias de un certificado de constitución de la sociedad, un formulario "C.O.7" (que indica los datos de los directores de la empresa), y los estatutos sociales.
  El proceso de registro tiene lugar dentro de los dos días siguientes a la presentación de todos los documentos exigidos.
  Los exportadores deben renovar su inscripción en el registro cada dos años, presentando un certificado actualizado de pago de impuestos de la empresa, pruebas de sus resultados de exportación de los últimos dos años, y una copia certificada del formulario "C.0.7".

33. Los exportadores deben cumplimentar un formulario sobre ingresos de exportación (NXP) y registrarlo ante un agente autorizado (banco comercial o de negocios) de su elección.
  El banco encargado de la tramitación envía una copia del formulario al Banco Central de Nigeria, así como al Servicio de Aduanas de Nigeria con fines de inspección, y al Organismo Marítimo Nacional.  Otros documentos de exportación son los siguientes:  una factura pro forma;  un contrato de ventas, cuando corresponda, el certificado de registro ante el NEPC, los certificados sanitarios y fitosanitarios pertinentes, los documentos de envío y los demás formularios cumplimentados que exija el país importador, como por ejemplo un certificado de calidad emitido por el Servicio Federal de Inspección de Productos.

34. Tras el envío de las mercancías, el Servicio de Aduanas de Nigeria remite copias endosadas al Banco Central de Nigeria, al NEPC y al exportador.  Todos los ingresos de exportación deben ser repatriados a la cuenta domiciliaria que excluye el petróleo mantenida por el exportador en el banco encargado de la tramitación, dentro de los 180 días siguientes al envío.  Un sistema de retención de divisas permite a los exportadores retener el 100 por ciento de sus ingresos en divisas en sus cuentas domiciliarias que excluyen el petróleo.

ii) Impuestos, cargas y gravámenes a la exportación

35. De conformidad con el decreto de modificación de las exportaciones, de 1992, todas las materias primas o productos básicos no elaborados, ya sean minerales o agrícolas, pueden ser objeto de un gravamen a la exportación que se aplicará, de tanto en tanto, por orden del NEPC (no se aplica actualmente).  Al respecto, existe un gravamen administrativo de 5 dólares EE.UU. por tonelada a las exportaciones de cacao, y de 3 dólares EE.UU. por tonelada a las exportaciones de otras materias primas.  Además, se aplica un gravamen del 0,5 por ciento a todas las exportaciones en concepto de inspección previa a la expedición, lo que en realidad funciona como un impuesto a la exportación ya que debe pagarse respecto de todas las exportaciones, independientemente de que el país importador exija, o no, una inspección previa a la expedición.

iii) Prohibiciones y controles de las exportaciones

36. En virtud de la Ley de Prohibición de las Exportaciones de Nigeria, determinadas exportaciones están prohibidas por motivos de seguridad alimentaria nacional, consideraciones en materia de valor añadido, preservación del patrimonio cultural y protección del medio ambiente y de la fauna silvestre.  Actualmente, la prohibición abarca los cueros y pieles, en bruto, la madera para estructuras (en bruto o aserrada), la chatarra, el látex de caucho sin elaborar y los bloques de caucho, el maíz, los artefactos y antigüedades, los animales salvajes clasificados como especies amenazadas y sus productos, y todos los "bienes importados".
  El reglamento de Nigeria sobre inocuidad de los alimentos exige licencias de exportación para los productos alimenticios no elaborados
 y, en ciertos casos, el Ministro de Agricultura tiene la facultad de prescribir grados y normas de calidad para esos productos.  Según declaraciones de las autoridades, las prohibiciones de exportación se anularán en virtud de un proyecto de ley que se examina actualmente en la Asamblea Nacional.

iv) Incentivos a la exportación

37. Nigeria aplica el Programa de Subvenciones para el Fomento de las Exportaciones (EEG) con el propósito de incrementar las exportaciones y diversificar los productos y mercados de exportación.  Para participar en dicho Programa, el exportador debe registrar un volumen de exportaciones anuales mínimo de 5 millones de naira, tener documentos que acrediten la repatriación de los ingresos de exportación (expedidos por el Banco Central de Nigeria), y demostrar que las mercancías exportadas se fabricaron en Nigeria.  El Programa tiene por objeto compensar a los exportadores por los costos incurridos a causa de factores que escapan a su control, tales como la insuficiencia de la infraestructura, los múltiples impuestos, las elevadas tasas de interés y la depreciación del naira.  Las solicitudes para participar en el Programa se evalúan de conformidad con "criterios de admisibilidad ponderados" basados en datos de referencia proporcionados por las distintas empresas solicitantes.  La tasa de subvención se determina en función de los siguientes criterios:  valor añadido local (20 por ciento), contenido nacional (20 por ciento), empleo de nacionales de Nigeria (20 por ciento), sector prioritario (10 por ciento), crecimiento de las exportaciones (25 por ciento) y crecimiento de las inversiones de capital (5 por ciento).  Las tasas máximas de subvención para las distintas categorías de productos son las siguientes:  productos acabados, 30 por ciento;  productos semielaborados, 15 por ciento;  y productos primarios, 15 por ciento;  las tasas mínimas son del 15 por ciento, el 5 por ciento, y el 5 por ciento, respectivamente.

38. La solicitud para participar en el EEG debe ir acompañada de un formulario sobre ingresos de exportación de Nigeria (NXP), el conocimiento de embarque o carta de porte aéreo, la factura comercial definitiva, la declaración única para mercancías, el certificado de inspección sin objeciones, la prueba de repatriación de los ingresos de exportación expedida por el banco y el formulario de datos de exportación de productos distintos del petróleo expedido por el Consejo de Promoción de las Exportaciones de Nigeria.

39. Los pagos en el marco del EEG se abonan en forma de un "certificado negociable de crédito de derechos", que los importadores utilizan para el pago de los derechos de importación.  Las autoridades han indicado que el EEG está actualmente en curso de revisión.
40. Existen otros incentivos, como el régimen para industrias de vanguardia, que concede desgravaciones del impuesto sobre la renta de las sociedades a las empresas manufactureras que exportan como mínimo el 50 por ciento de su volumen de negocio.  El Banco de Exportación e Importación de Nigeria ofrece financiación, servicios de cobertura de riesgos y servicios de asesoramiento en materia de exportaciones a la comunidad de exportadores de Nigeria, en consonancia con la política comercial del Gobierno.

41. En principio, el Fondo de Desarrollo de las Exportaciones (EDF) presta asistencia para la financiación de determinadas actividades de las empresas exportadoras privadas.  Esas actividades incluyen la participación en cursos de formación, simposios, seminarios y talleres, campañas de publicidad en mercados extranjeros, diseño de productos y consultoría, participación en misiones comerciales, actividades orientadas al comprador, ferias comerciales, exposiciones y actividades de promoción de las ventas en el extranjero, recopilación de información comercial, organización de grupos de exportación y realización de estudios centrados en la creación de industrias orientadas a la exportación.  Sin embargo, debido a la falta de fondos, el sistema se limita actualmente a prestar asistencia a los exportadores nigerianos para su participación en ferias y exposiciones comerciales internacionales coordinadas por el Consejo de Promoción de las Exportaciones de Nigeria.  La subvención máxima por empresa para cada actividad es del 50 por ciento de los costos directos totales, hasta un máximo de 200.000 naira.

v) Zonas de elaboración para la exportación

42. La Autoridad de las Zonas de Elaboración para la Exportación de Nigeria se estableció en virtud del Decreto homónimo de 1992, con el propósito de crear zonas de elaboración para la exportación, zonas de libre comercio, empresas de elaboración para la exportación, zonas y subzonas francas de carácter fronterizo.  La Autoridad de las Zonas de Elaboración para la Exportación de Nigeria (NEPZA) se encarga de supervisar el desarrollo y la gestión de las zonas de elaboración para la exportación.  Hasta la fecha se han otorgado 25 licencias para zonas francas, y 11 de esas zonas están en funcionamiento;  las demás están en distintas etapas de desarrollo.
  Actualmente, las zonas francas emplean a 9.000 personas, y la inversión total asciende a 800 millones de dólares EE.UU.  En 2009, el total de las exportaciones de las zonas francas fue de 11 millones de dólares EE.UU. y los ingresos aduaneros ascendieron a 8,5 millones de dólares EE.UU.  Los incentivos que se otorgan a las empresas situadas en las zonas de elaboración para la exportación incluyen:  aprobación de ventanilla única por la administración de la Zona de elaboración para la exportación;  exención de los impuestos federales, estatales y locales, así como de los derechos aduaneros;  repatriación de capitales y beneficios, sin requisito alguno de abrir una cuenta domiciliaria;  terrenos exentos del pago de alquileres durante la construcción de las instalaciones;  disponibilidad de servicios tales como almacenamiento, fábricas construidas, transporte, servicios de saneamiento, suministro de comidas, etc.;  remesa sin limitaciones de los beneficios de los inversores;  100 por ciento de participación extranjera en el capital de las empresas;  y venta de hasta el 25 por ciento de la producción en el mercado interno.
  Las mercancías que se venden en la economía interna están sujetas a todos los derechos, gravámenes e impuestos de importación aplicables.  Las empresas establecidas en las zonas francas pueden contratar personal directivo y personal calificado extranjero.

43. El Gobierno abolió el sistema de fábricas de elaboración para la exportación (punto franco) en 2005.

3) Medidas que afectan a la producción y el comercio

i) Incentivos

44. Nigeria ofrece un gran número de incentivos a las empresas, con inclusión de exenciones y moratorias fiscales;  desgravaciones, deducciones y concesiones fiscales;  financiación preferencial;  y desgravaciones fiscales en relación con ciertos gastos como los de las actividades de investigación y desarrollo.  Esos incentivos generales se aplican a las industrias que producen para el mercado interno o para la exportación (sección 2 IV)).  Además, se otorgan incentivos para industrias específicas en los sectores de la explotación de minas y canteras, el gas y la agricultura (cuadro II.2).  Los incentivos para esos sectores incluyen moratorias y desgravaciones fiscales, así como amortizaciones fiscales aceleradas y la importación de materias primas, instalaciones y equipo en régimen de franquicia arancelaria.

ii) Contratación pública

45. Nigeria promulgó una nueva Ley de Contratación Pública en 2007.  En virtud de esa Ley se crearon el Consejo Nacional de Contratación Pública (NCPP) y la Oficina de Contratación Pública (BPP).  Las responsabilidades del NCPP, de conformidad con lo dispuesto en la Ley, incluyen el examen, la modificación y la aprobación de los valores de umbral monetarios y de examen previo;  el establecimiento de la política de contratación pública;  la aprobación del nombramiento de los directores de la BPP;  el examen y la aprobación de las cuentas auditadas de la BPP;  y la aprobación del proceso de contratación o la introducción de las modificaciones que se consideren necesarias para mejorarlo.

46. Algunos de los objetivos de la BPP, establecidos en la Ley, son:  armonizar las políticas y prácticas de contratación pública, y asegurar la rendición de cuentas y la transparencia en el proceso de contratación;  establecer normas y bases de comparación en materia de fijación de precios;  y asegurar la optimización del uso de los recursos en la contratación pública y la enajenación de activos y servicios públicos.  Para alcanzar esos objetivos se han conferido a la BPP las siguientes facultades:  formular las políticas y directrices generales sobre contratación pública para su aprobación por el NCPP;  difundir información sobre las disposiciones de la Ley;  certificar la contratación pública federal antes de la adjudicación del contrato, con sujeción a los umbrales establecidos por el NCPP;  aplicar las políticas de contratación enunciadas en la Ley;  mantener una base de datos sobre precios y contratos, y llevar a cabo investigaciones sobre el proceso de contratación;  preparar y actualizar los documentos de licitación;  impedir toda utilización indebida del proceso de contratación y, de ser necesario, aplicar sanciones administrativas;  examinar los procedimientos de contratación y adjudicación de contratos en relación con todas las entidades;  y presentar un informe de auditoría de contrataciones a la Asamblea Nacional dos veces al año.  La BPP también presta servicios de secretaría al NCPB.

47. La Ley se aplica a la contratación de todo tipo de bienes, servicios u obras del Gobierno Federal de Nigeria, así como a cualquier entidad en la que el 35 por ciento, como mínimo, de los fondos utilizados para contratación provenga de la parte que le corresponde a la Federación en el Fondo Consolidado de Ingresos.
  De conformidad con la Ley, la contratación pública debe llevarse a cabo mediante un proceso de licitación pública, a menos que se disponga lo contrario.
  Tras examinar las ofertas (los contratos de obras por valor superior a 1.000 millones de naira y los contratos de bienes, servicios de consultoría y otros servicios por valor superior a 100 millones de naira son objeto de control previo por parte de la BPP) y cerciorarse de que no se hayan infringido las disposiciones de la Ley, la BPP emite un "aviso de no objeción a la adjudicación del contrato" sobre la base de la "oferta más baja que corresponde a las condiciones de la licitación".
  Los contratos se remiten luego al Consejo Ejecutivo Federal para su aprobación.  De conformidad con la Ley se dispensa trato nacional a las empresas extranjeras constituidas en sociedad en Nigeria.

48. En virtud de las disposiciones de la Ley se podrá excluir una oferta del proceso de licitación en los siguientes casos:  si el proveedor, el contratista o el consultor han proporcionado o prometido un beneficio pecuniario a un empleado de la entidad contratante para influir en la decisión relativa a la contratación;  si durante los tres años anteriores al inicio del procedimiento de contratación en curso el proveedor, el contratista o el consultor incumplió un contrato de contratación pública o no lo ejecutó adecuadamente;  si el licitante está bajo administración judicial o es objeto de un procedimiento de insolvencia;  si el licitante tiene atrasos en el pago de impuestos, pensiones o seguro social;  o si el licitador ha sido condenado por un delito en relación con los procedimientos de contratación pública.

49. La BPP no tiene facultades para interponer una acción judicial.  Los infractores pasan a disposición del Fiscal General de la Federación para ser enjuiciados.

50. El funcionario de contratación que haya infringido las disposiciones de la Ley será sancionado con pena de prisión mínima de cinco años, destituido de su cargo y multado con el 25 por ciento del valor del contrato.

51. En caso de diferencia, el licitante puede solicitar una revisión administrativa en primera instancia al funcionario encargado de la contabilidad de la entidad compradora.  Si el funcionario encargado de la contabilidad no pudiera llegar a una decisión mutuamente satisfactoria, el licitante podrá solicitar un examen a la BPP.  Se podrá recurrir en última instancia al Tribunal Superior Federal.

52. Según pruebas concretas, la corrupción sigue siendo un motivo de preocupación en el proceso de contratación, habiéndose registrado casos de manipulación de licitaciones, de convocación de concursos adaptados a determinados licitantes, y de soborno.  Sin embargo, según las autoridades, hay menos casos de corrupción desde la promulgación de la Ley de Contratación Pública de 2007.

iii) Normas e infraestructura de calidad

a) Normas, pruebas, metrología y certificación

53. De conformidad con las disposiciones de la Ley Nº 56 de 1971 (modificada en 1990), la Organización de Normalización de Nigeria (SON) es el único organismo oficial encargado de normalizar y reglamentar la calidad de todos los productos, servicios, sistemas, materiales y mediciones y procesos en Nigeria.  La SON investiga la calidad de las instalaciones, materiales y productos, y ha establecido un sistema de garantía de calidad que incluye la evaluación obligatoria de la conformidad de todos los productos manufacturados y elaborados en el país.  Todas las normas y reglamentos técnicos son obligatorios.  En ausencia de normas nigerianas establecidas, se adoptan, entre otras, las normas internacionales establecidas por la ISO y la Comisión Electrotécnica Internacional (CEI).  La SON es el servicio de información sobre obstáculos técnicos al comercio, mientras que el Ministerio Federal de Comercio e Industria es el encargado de las notificaciones a la OMC.  La SON también tiene a su cargo cuatro laboratorios en diversos lugares del país que se ocupan de las siguientes esferas:  alimentos y productos químicos, ingeniería, textiles y cuero, y metrología.  Los laboratorios cumplen las normas establecidas por la ISO.

54. La SON ha establecido una amplia gama de normas que abarcan productos de diferentes sectores:  química, ingeniería civil, ingeniería eléctrica, ingeniería mecánica, productos alimenticios elaborados (incluidos alimentos locales), textiles y cueros.  Las normas adoptadas se han basado en la serie de normas ISO 9000 (9001, 9002, 9003) sobre gestión de la calidad, las normas ISO 14000 sobre sistemas de ordenación ambiental, las normas ISO 18000 sobre sistemas de seguridad e higiene en el trabajo, las normas ISO 22000 sobre inocuidad de los alimentos y las normas ISO 17025 sobre acreditación de laboratorios.  En total, el catálogo de normas de la SON comprende más de 3.000 normas industriales nigerianas y más de 55.000 normas extranjeras e internacionales.  Los productos deben ser evaluados por la SON antes de recibir la certificación ISO.  La marca de certificación de normas industriales nigerianas se otorga a los fabricantes cuyos productos cumplen las prescripciones establecidas.  La SON también participa activamente en la inspección de las importaciones con fines de evaluación de la calidad en los puertos y fronteras de Nigeria.
  El plan de inspección de puertos y fronteras comprende la inspección, el examen, la toma de muestras y el análisis en laboratorio de los productos importados.  La SON ha anunciado directrices que prevén un plazo de 48 horas para la inspección de la calidad de los productos y el despacho provisional de las importaciones.  Sin embargo, las mercancías despachadas provisionalmente no se pueden enajenar ni vender mientras no se disponga del resultado de las pruebas de laboratorio y de la carta de despacho de la SON.

55. Los cambios que han tenido lugar durante el período objeto de examen incluyen la introducción del Programa de Evaluación de la Conformidad de Nigeria (SONCAP) en septiembre de 2005, que tiene por objeto asegurar que las importaciones cumplan las especificaciones nigerianas.  El certificado que expide el SONCAP es un documento obligatorio para el despacho de aduana en Nigeria y las importaciones que no vayan acompañadas del certificado verán demorado el despacho o incluso denegada la entrada.  Los exportadores de mercancías con destino a Nigeria deben entregar a la oficina de la SON de su país un informe de pruebas válido y fotografías del producto que desean exportar a Nigeria.
  Si el exportador no puede aportar un informe de pruebas válido, la SON le indica un laboratorio adecuado.  La oficina de la SON examina los resultados de las pruebas, y si son satisfactorios emite un certificado de producto, previo pago de 648 dólares EE.UU.
  El certificado de producto es válido por tres años.  Por cada expedición subsiguiente el exportador debe presentar una solicitud de certificación de expedición y una factura final, tras lo cual recibe un certificado del SONCAP para proceder al despacho de aduana.
  Desde septiembre de 2009, el SONCAP abarca todos los productos con excepción de los que están sujetos a la reglamentación del Organismo Nacional de Administración y Control de Productos Alimenticios y Farmacéuticos (NAFDAC).

56. La SON realiza progresos en sus actividades de aplicación mediante la observancia estricta de sus facultades normativas en materia de investigación, incautación y destrucción de las mercancías de producción nacional e importadas que no se ajustan a las normas.  Sin embargo, no se dispone de información sobre las incautaciones, los arrestos y las multas en relación con productos no conformes durante el período objeto de examen.

57. La SON es miembro de la Organización Internacional de Normalización y de la Comisión Electrotécnica Internacional.  Está afiliada también al Instituto de Normas Británico, al Instituto Nacional de Normalización de los Estados Unidos, al Deutsches Institut für Normung, al Comité de Normas Industriales del Japón, al Organismo de Normas y Tecnología de Corea, a la Administración de Normalización de China, a la Junta de Normas de Ghana, a la Oficina de Normas de la India y a la Oficina de Normalización de Sudáfrica.

b) Medidas sanitarias y fitosanitarias

58. La SON es miembro de la Comisión del Codex Alimentarius
 y es el punto de contacto del Codex para Nigeria.  También es miembro de la Organización Mundial de Sanidad Animal (OIE), y parte contratante en la Convención Internacional de Protección Fitosanitaria (CIPF).  Las normas relativas a los productos alimenticios, elaborados o no, y al agua preenvasada (productos nacionales o importados) son establecidas por la SON y el NAFDAC.
  La SON se encarga de la vigilancia y el control de esos productos, mientras que el NAFDAC es responsable de la reglamentación.  En ausencia de normas nigerianas establecidas, se adoptan normas internacionales tales como las establecidas por la Comisión del Codex Alimentarius.  La SON es el servicio de información sobre normas relativas a los alimentos, mientras que el NAFDAC es el servicio de información sobre cuestiones sanitarias y fitosanitarias y el Ministerio Federal de Comercio e Industria tiene a su cargo las notificaciones a la OMC.

59. En virtud del reglamento de inocuidad de los alimentos y medicamentos del NAFDAC
, están prohibidas la fabricación, importación, exportación, publicidad, venta y distribución en Nigeria de productos alimenticios elaborados, estupefacientes, productos farmacéuticos y agua envasada, a menos que hayan sido registrados ante el NAFDAC.
  El registro supone la inspección de las instalaciones antes del inicio de las operaciones;  la evaluación de la inocuidad y la calidad de los alimentos;  el análisis de laboratorio y las pruebas de radiación, cuando procedan;  el control de los anuncios de publicidad para cerciorarse de que sus afirmaciones no sean exageradas;  y la confirmación del cumplimiento de las prescripciones en materia de etiquetado.  También se exigen certificados de exportación del NAFDAC para estos productos.  Los certificados de exportación solamente se expiden si el fabricante del producto respeta los requisitos estándar de las "prácticas de fabricación adecuadas" y el producto pasa las pruebas de laboratorio del NAFDAC.

60. Se exige un certificado de fabricación y libre venta del órgano de reglamentación competente del país exportador, autenticado por la Embajada de Nigeria en el país de origen, antes de la importación de productos farmacéuticos, cosméticos, material médico y productos alimenticios.
  Además, deberán enviarse determinadas muestras a los laboratorios del NAFDAC para efectuar pruebas, al menos tres meses antes de la llegada del producto a Nigeria.  Sin embargo, a pesar de que reconoce los procedimientos de prueba y certificación de los organismos de evaluación de la conformidad competentes en terceros países, el NAFDAC somete a prueba todos los productos.  El NAFDAC aplica el reglamento sobre aditivos alimentarios y contaminantes de los alimentos y las normas sobre residuos de plaguicidas y micotoxinas, de la Comisión del Codex Alimentarius, en su evaluación de la inocuidad de los alimentos.

61. En virtud de la Ley sobre la Agricultura (control de las importaciones), el Ministro de Agricultura tiene la facultad de reglamentar la importación de vegetales, semillas, aceites, fertilizantes artificiales y otros productos similares.  La importación de vegetales frescos y sus productos está sujeta a la presentación de certificados expedidos por las autoridades del país exportador, así como de certificados fitosanitarios del Servicio de Cuarentena Agropecuaria de Nigeria.
  En 2007, la Unidad de Cuarenta de Recursos Acuáticos, la Unidad de Fitocuarentena y la Unidad de Cuarentena Veterinaria se fusionaron en un solo organismo de reglamentación, a saber, el Servicio de Cuarentena Agropecuaria de Nigeria (NAQS).  El proyecto de ley por el que se establece el NAQS ha sido aprobado por la Asamblea Nacional y está a la espera de la aprobación presidencial.  Según las autoridades del NAFDAC, las evaluaciones de riesgo en materia de inocuidad de los alimentos siguen las directrices de evaluación de riesgo de la CIPF y de la OIE y tienen en cuenta los textos del Codex sobre análisis de riesgos.  La Ley de Lucha contra las Epizootias tiene por finalidad prevenir la introducción y propagación de epizootias en Nigeria:  la importación de animales, productos animales y aves requiere una licencia expedida por las autoridades veterinarias.  Los huevos para incubación o las aves de corral deben ser examinados, desinfectados o inoculados y puestos en cuarentena.  La importación de todo producto animal (por ejemplo, semen o huevos) está prohibida a menos que se haya otorgado un permiso.  Actualmente está prohibida la importación de todos los tipos de carne.  La importación de productos genéticamente modificados también está prohibida, a menos que sea con fines de investigación.

62. Ha habido varios casos en los que las exportaciones agrícolas de Nigeria han sido rechazadas en mercados extranjeros debido al incumplimiento de ciertas prescripciones sanitarias y fitosanitarias.  Se estima que entre julio de 2001 y mayo de 2002 se rechazaron 80 envíos de exportación por diversas razones.  Sin embargo, durante el período objeto de examen el número de envíos rechazados se redujo considerablemente, a cerca de 20 por año.  Las autoridades lo atribuyen a mejoras en la infraestructura gracias a la asistencia técnica que presta la FAO.
c) Marcado, etiquetado y embalaje

63. Todos los productos deben llevar una etiqueta que indique el nombre del producto, el país de origen, las especificaciones, la fecha de fabricación, el número de serie o de lote, y la(s) norma(s) aplicada(s).  El etiquetado debe estar en inglés, además de cualesquiera otros idiomas requeridos, y deben utilizarse unidades métricas de medida.  En el embalaje de los productos farmacéuticos y químicos se deben indicar las fechas de expiración y/o el tiempo de conservación, y especificar los ingredientes activos, cuando proceda.  Puede exigirse información sobre la duración y la tasa de rendimiento de los productos eléctricos, según el producto.  Los productos alimenticios deben cumplir prescripciones específicas del NAFDAC en materia de etiquetado, tales como el número de serie de producción;  el contenido neto, incluidos los ingredientes esenciales en unidades métricas de peso para los sólidos, semisólidos y aerosoles, y en unidades métricas de volumen para los líquidos;  los colorantes y aditivos de los alimentos;  y la fecha de caducidad.  Es obligatorio que en todos los productos registrados ante el NAFDAC se indique el número de inscripción del NAFDAC.

iv) Derechos de propiedad intelectual

64. Desde el último Examen de las Políticas Comerciales de Nigeria realizado en 2005, no se ha producido ningún cambio en la legislación de Nigeria en materia de derechos de propiedad intelectual.  Actualmente, las marcas de fábrica o de comercio están comprendidas en la Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio de 1965, mientras que las patentes y dibujos y modelos están protegidos en virtud de la Ley de Patentes y Dibujos y Modelos de 1970.  Ambas Leyes son administradas por el Ministerio de Comercio e Industria por conducto del Registro de Marcas de Fábrica o de Comercio, Patentes y Dibujos y Modelos.

65. La Ley de Derecho de Autor de 1988 (modificada en 1999) protege los derechos de autor en Nigeria.  La Ley es administrada por la Comisión de Derechos de Autor de Nigeria, organismo del Ministerio de Justicia.

66. La Ley de Marcas de Fábrica o de Comercio permite el registro de las marcas de fábrica o de comercio que cumplen los requisitos en materia de carácter distintivo, durante un período inicial de siete años, renovable por tiempo indefinido previo pago de los derechos prescritos.  La Ley permite asimismo el registro de marcas colectivas y de marcas de certificación.  Por otro lado, las marcas de fábrica o de comercio registradas pueden transferirse como parte del activo intangible de una empresa;  también se pueden eliminar del registro después de un período de cinco años sin utilizar.  Los servicios no están protegidos en el régimen actual.
  Tampoco existen leyes de protección de las indicaciones geográficas en Nigeria, que se administran como parte de las marcas de fábrica o de comercio.

67. La Ley de Derecho de Autor regula la protección de las obras literarias, musicales y artísticas, las películas cinematográficas, las grabaciones sonoras y las radiodifusiones.
  La Ley prevé la concesión de derechos exclusivos a la producción, reproducción, traducción o publicación de una obra, la ejecución o interpretación de la obra en público, la radiodifusión de una obra y la filmación de cualquier película cinematográfica.  Prevé, igualmente, la concesión de derechos exclusivos en relación con cualquier adaptación o distribución con fines comerciales La Ley no contiene disposiciones relativas a los "derechos morales".  En el caso de las obras literarias, musicales y artísticas, la duración de la protección abarca toda la vida del autor y 70 años después de su muerte.  En el caso de las obras cinematográficas, fotografías, grabaciones de sonido y radiodifusiones la protección abarca 50 años contados desde el final del año de publicación, ejecución o realización.  Como signataria de la Convención Universal sobre Derecho de Autor, Nigeria dispensa trato nacional a todos los demás signatarios de la Convención.

68. Las invenciones aplicables a actividades industriales pueden obtener protección en virtud de la Ley de Patentes y Dibujos y Modelos.  Sin embargo, no se conceden patentes para invenciones o innovaciones para uso privado, a escala no comercial, o destinadas a fines de investigación científica o de enseñanza.  De conformidad con la Ley, las patentes se conceden por un período de 20 años, con sujeción al pago de derechos anuales.  Si el titular de una patente no la utiliza o si la utiliza muy poco durante cuatro años contados a partir de la fecha de solicitud, o de tres años contados a partir de la fecha de concesión (si este último plazo termina más tarde), deberá obtener una licencia obligatoria de los tribunales para poder utilizar o conservar la patente.

69. Las solicitudes de patente deben ser efectuadas por residentes nigerianos.  Los acuerdos de transferencia de tecnología extranjera vigentes en Nigeria se registran ante la Oficina Nacional para la Adquisición y Promoción de Tecnología (NOTAP).

70. La Ley de Patentes y Dibujos y Modelos también prevé el registro y la protección de los dibujos y modelos industriales.  De conformidad con las disposiciones de la Ley, los dibujos y modelos industriales están protegidos durante un período inicial de cinco años, que puede renovarse por otros dos períodos de cinco años.

71. En 2006 se formuló una propuesta para agrupar todos los organismos encargados de los DPI en una organización principal que sería parte del Ministerio de Justicia.  Según las autoridades, esa organización permitiría una labor más eficaz y eficiente de administración y gestión.  Se ha elaborado un proyecto de ley sobre derechos de propiedad intelectual, que incluye esferas no cubiertas anteriormente, tales como los derechos de los obtentores de variedades vegetales y seleccionadores de razas animales y las indicaciones geográficas, pero no se aborda el establecimiento de una organización principal.  Según las autoridades, el retraso en el establecimiento de esa organización está demorando la promulgación del proyecto de ley;  se espera que el proyecto de ley se promulgue en 2011-2012.

Observancia de los derechos de propiedad intelectual

72. Las infracciones y violaciones de los derechos de propiedad intelectual se abordan en el marco de la ley general de procedimiento civil de Nigeria.  Los tribunales pueden ordenar requerimientos judiciales, resarcimiento (incluida la agravación en concepto de beneficios), la destrucción de las mercancías infractoras y de los materiales y el equipo destinados a su producción, y la confiscación y el decomiso de las mercancías falsificadas.  Sin embargo, la observancia de la ley es un proceso lento, y la mayoría de las empresas considera que el resarcimiento concedido es insuficiente como medio de disuasión eficaz.  Actualmente, casi todas las empresas consideran que los requerimientos judiciales son el instrumento más eficaz contra la infracción de los derechos de propiedad intelectual.

73. Las autoridades reconocen que la infracción de los derechos de propiedad intelectual es un problema y han intentado encontrar una solución en los últimos años.  En 2005, la Comisión de Derechos de Autor de Nigeria (NCC) inició la campaña de acción estratégica contra la piratería (STRAP), destinada a combatir ese fenómeno y crear un entorno favorable para la gestión del sistema de derechos de autor.  En 2006 se estableció el Reglamento sobre los derechos de autor de las fábricas de discos ópticos.  En virtud de dicho Reglamento, la NCC puede adoptar medidas administrativas y de observancia contra los fabricantes de discos ópticos y las fábricas de reproducción que cometen infracciones del derecho de autor.

v) Privatización

74. La Ley de Empresas Públicas (privatización y comercialización), promulgada en mayo de 1999, establece el marco jurídico para la privatización y la enajenación de la participación del Estado en las empresas del sector público.  Inicialmente el Gobierno podía conservar hasta un 40 por ciento de participación en las empresas de servicios públicos privatizadas, refinerías, empresas siderúrgicas y compañías de abonos.  Sin embargo, la situación ha cambiado y el porcentaje de las acciones depende ahora de las empresas y las transacciones de que se trate.

75. En julio de 1999 el Gobierno Federal adoptó un programa de privatizaciones en tres etapas para el período 1999-2004, destinado a:  desprenderse totalmente de la participación del Estado en bancos, empresas de cemento, y empresas de comercialización de petróleo que cotizan en la Bolsa de Nigeria, durante la primera etapa;  desprenderse totalmente de la participación estatal en hoteles, plantas de montaje de vehículos, y otras empresas industriales, agropecuarias y de servicios que desarrollan sus actividades en mercados competitivos, durante la segunda etapa;  y deshacerse parcialmente de la participación en el capital de empresas públicas importantes de subsectores potencialmente competitivos, como la empresa de telecomunicaciones (NITEL), la empresa nacional de electricidad (NEPA) y las refinerías de petróleo, durante la tercera etapa.

76. El programa lleva retraso, especialmente con respecto a las empresas de servicios públicos, sector en el que no existe un entorno normativo adecuado.
  Entre otros factores que han obstaculizado el proceso de privatización figuran las valoraciones cuestionables presentadas por las empresas, el cuantioso pasivo de algunas entidades y la oposición de una fuerza laboral sindicalizada en algunas empresas del sector público.

77. Se ha registrado una pérdida de confianza entre los inversores debido a que el Gobierno se ha echado atrás con respecto a algunas transacciones o las ha rescindido.  Por ejemplo, en 2008 el Gobierno rescindió las concesiones de yacimientos siderúrgicos y de mineral de hierro que se habían otorgado a una empresa de la India.  El Gobierno también anuló la venta de Nigerian Telecommunications (NITEL) y anunció la reestructuración del capital de esa empresa.  Las autoridades declararon que los compradores de NITEL no habían podido cumplir sus obligaciones de pago.

78. Actualmente las transacciones se concentran en el sector de la energía;  11 empresas de distribución y una compañía de generación de energía térmica se venderán a inversores seguros.  El Estado seguirá siendo propietario de la empresa de transmisión pero adjudicará un contrato de gestión, y se otorgarán concesiones para las seis empresas hidroeléctricas.  Además, se efectuará una venta de activos de la empresa de generación de energía térmica que no está funcionando.  Las autoridades declararon que habían recibido 331 manifestaciones de interés en las transacciones anteriormente mencionadas y confiaban en concluirlas a más tardar a finales del año.  Las autoridades confirmaron asimismo que, de conformidad con las cuentas correspondientes a 2008, el proceso de privatización había generado 162.100 millones de naira, de los cuales 102.400 millones se transfirieron a la cuenta de la Federación para apoyo presupuestario, y el resto se utilizó para sufragar los costos y gastos de las transacciones.

vi) Política de competencia y controles de precios

79. Actualmente no existen en Nigeria leyes relativas a cuestiones de competencia y antimonopolísticas.  Cuando se hizo el último Examen, la Asamblea Nacional estaba examinando un proyecto de ley sobre competencia.  Sin embargo, aún no se ha promulgado.  En virtud del proyecto de ley se crearía una Comisión Federal de Competencia que tendría, entre otras, las siguientes funciones:  iniciar una política de competencia;  proteger a los consumidores fomentando un entorno competitivo;  supervisar el abuso del dominio del mercado y las fusiones, absorciones y adquisiciones, etc.;  asesorar al Gobierno;  coordinar las actividades de los órganos de reglamentación sectoriales;  investigar las infracciones e iniciar el proceso de solución de diferencias o reclamaciones emitiendo claras directivas a los infractores y aplicando sanciones en forma de multas, en caso necesario.

80. El proyecto de ley prohibía los contratos o acuerdos que se consideraban restrictivos del comercio o que disminuían sustancialmente la competencia mediante, por ejemplo:  la restricción de la producción;  la fijación de precios;  la asignación de territorio o división del mercado;  las licitaciones colusorias;  y la negación del acceso a un mercado o a un factor de producción.  El proyecto de ley también prohibía los acuerdos destinados a impedir a otra persona la venta de un producto a un precio menor que el especificado por el proveedor o a disuadirla de ello, y retener o impedir el abastecimiento de un producto por el proveedor.  El proyecto de Ley también prohibía determinadas fusiones, absorciones y adquisiciones, así como actividades que pudieran dar lugar a una posición dominante o reforzar una posición ya dominante.

81. En virtud de la Ley sobre Inversiones y Valores de 1999 en vigor, la Comisión de Bolsa y Valores y el Tribunal Superior Federal están facultados para revisar o rechazar las fusiones o adquisiciones que puedan imponer restricciones al comercio o crear monopolios.  Las propuestas de fusiones y adquisiciones también deben ser revisadas por el Servicio Federal de Contribuciones, que examina las repercusiones o consecuencias fiscales de dichas transacciones.

82. No hay una legislación de control de precios de los productos o bienes manufacturados.  Sin embargo, el Gobierno sigue reglamentando los precios internos de los combustibles.

� http://www.customs.gov.ng.


� El formulario "M" se utiliza para verificar las solicitudes de divisas de los importadores y para el control de las exportaciones.  Los "bancos cambistas autorizados" son los designados por el Servicio de Aduanas para llevar a cabo transacciones de importación y exportación.


� Cuando el importador solicita el despacho de las mercancías por conducto del sistema del Servicio de Aduanas de Nigeria;  el rigor de la inspección se determina en función de la información sobre gestión del riesgo del Servicio de Aduanas de Nigeria.


� Las autoridades han manifestado que en la sede del Servicio de Aduanas se mantiene una base de datos sobre los valores correspondientes al arroz y los vehículos automóviles, únicamente.


� Documento G/VAL/N/1/NGA/1 de la OMC, de 5 de septiembre de 2008.


� El proyecto de legislación ha sido elaborado por las autoridades nigerianas con asistencia técnica de la USAID.


� Los productos agrícolas comprenden los capítulos 1 a 24 del SA.


� Este impuesto tiene la finalidad de compensar la importante reducción arancelaria que entraña el Arancel Exterior Común y es aplicable a los productos industriales y agroindustriales en actividades específicas.


� Información en línea del Servicio de Aduanas de Nigeria.  Consultada en:  www.customs.gov.ng.


� Véase la información en línea del Servicio de Aduanas de Nigeria, "Import Prohibition List", consultada en http://www.customs.gov.ng/ProhibitionList/Import.php;  y "Goods:  the Importation of which is Absolutely Prohibited", consultada en:  http://www.customs.gov.ng/ProhibitionList/import_2.php.;  así como la información proporcionada por las autoridades nigerianas.


� Las importaciones de cemento no deben ser inferiores a 10.000 toneladas;  y los productos textiles deben importarse en contenedores de 20 pies y no deben ser inferiores a 130.000 metros.


� Documento G/LIC/N/3/NGA/6 de la OMC, de 26 de julio de 2010.


� Las autoridades han indicado que cuando hay escasez de oferta, los permisos de importación de cemento solamente se otorgan a los distribuidores ya establecidos y a los grandes usuarios como las empresas constructoras.  Además, las restricciones a la importación de cemento han elevado artificialmente el precio de ese producto en Nigeria, que es uno de los más altos de la región.  El elevado precio del cemento aumenta los costos del desarrollo de infraestructura, que es una prioridad en Nigeria.


� Documento G/ADP/N/1/NGA/1 de la OMC, de 11 de mayo de 2007.


� Para las sociedades cooperativas, se requiere la prueba del registro en lugar del certificado de constitución de la sociedad.


� El formulario para presentar la solicitud cuesta 1.000 naira y los derechos por concepto de registro ascienden a 10.000 naira.  Las renovaciones y sustituciones cuestan 5.000 naira y 10.000 naira, respectivamente.


� Con la presentación del formulario NXP se intenta tener la certeza de que las mercancías que se hayan de exportar cumplan las expectativas del comprador;  y que los ingresos debidos al exportador sean repatriados dentro de los noventa días siguientes al envío de las mercancías y acreditados en la cuenta domiciliaria del exportador mantenida por un agente autorizado.


� Información en línea del Servicio de Aduanas de Nigeria:  http://www.customs.gov.ng/�ProhibitionList/export.php.


� Ley de Exportación de Productos Nigerianos, capítulo 119, Ley sobre los Productos de Exportación (competencias federales) capítulo 120, de 5 de octubre de 1961.


� Tres zonas francas son de propiedad del Gobierno Federal, quince pertenecen a los gobiernos estatales y siete al sector privado.


� Las zonas de libre comercio pueden vender el 100 por ciento de su producción en el mercado interno, mientras que las subzonas y fábricas de elaboración para la exportación pueden vender el 60 por ciento de su producción en el mercado interno.


� Información en línea de la Oficina de Contratación Pública.  Consultada en:  http://bpp.gov.ng/.


� Hay seis gobiernos estatales que también aplican la Ley.


� Otros métodos incluyen el proceso de licitación en dos etapas, el proceso de licitación restringida y la compra directa.


� La "oferta más baja que corresponde a las condiciones de la licitación" es la oferta más baja que cumple los requisitos técnicos y las normas estipulados en el documento de licitación.


� Se exige a los importadores que faciliten a la SON información sobre el nombre del producto, el país de origen, las especificaciones, la fecha de fabricación, el número de serie o lote, la(s) norma(s) aplicable(s) con arreglo a la(s) cual(es) fue producido y, cuando proceda, la vida útil y los ingredientes activos del producto.


� Las fotografías deben mostrar todas las indicaciones pertinentes, tales como el país de fabricación, etc.


� Las enmiendas, nuevas emisiones o duplicados cuestan 50 dólares EE.UU.  Si el certificado se refiere a más de un modelo o producto se exige un pago adicional de 72 dólares EE.UU. por modelo o producto.


� El certificado del SONCAP cuesta 300 dólares EE.UU., mientras que para introducir enmiendas u obtener duplicados se pagan 50 dólares EE.UU.


� El Comité Nacional del Codex está integrado por miembros de ministerios gubernamentales, organismos de normalización, instituciones académicas y de investigación, el sector privado y organismos de aplicación de la ley.  El Comité Nacional del Codex, entre otras cosas, asesora al Gobierno en materia de normas alimentarias y cuestiones conexas.


� El NAFDAC es miembro del Comité Técnico sobre Alimentos y Productos Alimenticios, que es parte de la SON.


� Decreto Nº 15, de 1993, modificado por el Decreto Nº 20 de 1999.


� En teoría, no se pueden importar los productos alimenticios no registrados ante el NAFDAC.  Sin embargo, algunos productos entran en el país a través de países vecinos sin pasar por el procedimiento de registro.


� Con respecto al pescado y los productos de la pesca, el Departamento Federal de Pesca y el Ministerio Federal de Agricultura y Recursos Naturales realizan exámenes complementarios antes de la expedición de un certificado de exportación.


� De no existir una Embajada de Nigeria en el país de origen, el certificado de autenticación puede ser emitido por la embajada de cualquier país del Commonwealth en dicho país.


� Los servicios de fitocuarentena, cuarentena veterinaria y de recursos acuáticos se fusionaron en 2007.


� Desde 2005 los nombres de servicios se pueden registrar mediante una directiva ministerial.


� Los programas de ordenador y la compilación de datos están protegidos como obras literarias.


� De conformidad con la información proporcionada por las autoridades, entre 2004 y 2009 se iniciaron 110 transacciones, de las cuales 32 eran concesiones y 19 fueron anuladas o concluidas.





